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Imagenes en alta resolucion
desde un domo compacto PTZ.

AutoDome Easy |l IP H.264 es una camara compacta ideal para la vigilancia discreta. Su disefio robusto garantiza un
funcionamiento confiable incluso en los entornos mas criticos. A su vez, la tecnologia de compresion H.264 logra re-
ducir hasta un 50% los costos de almacenamiento,

La serie AutoDome Easy esta compuesta
por una camara PTZ IP extremadamente re-
sistente para uso interior y exterior. La cd-
mara AutoDome Easy Il IP H.264 es ideal
para aplicaciones de vigilancia discreta en
grandes supermercados, bancos, colegios
y edificios de oficinas dado que su tamafio
es la mitad de las cdmaras domo PTZ tradi-
cionales. Ademas, permite a los usuarios
controlar un drea mayor con menor canti-
dad de camaras, reduciendo los costos de
instalacién y mantenimiento.

El uso conservador del ancho de banda de
la red y el costo de almacenamiento, redu-
cido en base a la compresidn H.264, brinda
alta calidad de video DVD y menor tasa de
bits. AutoDome Easy Il IP puede generar
dos flujos independientes H.264 con reso-
lucion de hasta 4CIF, y un flujo JPEG simul-
taneo, los cuales permiten a la camara
reproducir imagenes de alta calidad para
video en directo v enviar imagenes en JPEG
a un servidor remoto © a otro equipe. A su
vez, el soporte iISCS1 integrado permite a la

camara grabar video directamente en un
array de iSCSI RAID conectado en red.
Este potente AutoDome Easy Il IP posee
giro continuo con velocidad variable. Su
z2oom autofoco de 120x (10x dptice/12x di-
gital) proporciona al usuario un rango de
control ampliado. Con una excelente sensi-
bilidad de 0.043 lux (con carcasa oscura), el
AutoDome Easy |l IP reproduce imagenes
en color de alta calidad incluso en condi-
ciones de baja iluminacidn,

La funcion opcional del Andlisis Inteli-
gente de Video (IVA) permite al Auto-
Dome Easy Il IP procesar sefiales de
video, avisar y generar alarmas ante un
posible riesgo de seguridad. Con esta
funcion, la camara AutoDome Easy Il IP
puede detectar comportamientos sospe-
chosos, objetos sustraidos o abandona-
dos y el cruce de lineas. Los usuarios
transmiten a su dispositivo en red sola-
mente el video de las alarmas del IVA re-
duciendo la necesidad de ancho de
banda vy optimizando los tiempos de res-

Detectores de intrusion Bosch

Con la ditima tecnologia en deteccidn de intrusion, Bosch presenta sus tres principales familias de detectores

Serie A - PIR para instalaciones domicilia-
rias y comerciales.

Cuentan con un procesador de sefinles basado en
un microcontrolador imtegrado e incorporan el
procesamiento First Step (FSP) patentando por
Bosch, De esta manera, es posible asegurar una
respuesta casi instantinea ante la presencia de
personas, evitando la emisién de falsas alarmas
provoecadas por otras fuentes.

Serie B - PIR + microondas. Disefio mo-
dular para usos miltiples, comerciales, in-
dustriales y residenciales de alta gama.
Detectores innovadores, modulares, de facil mon-
taje y con un disefio de dos plezas, Permiten agre
garle valor a sus instalaciones a través de los
madulos de cdmaras, luz y sirena. Ademds, cuern-
tan con un disedo exclusivo de dptica y electnd-
nica totalmente aisladas.

puesta de los operadores.

El AutoDome Easy Il IP es sencillo de insta-
lar y manejar. El zoom proporcional y foco
automatico integrado garantizan un control
aptimo de la cdmara y una visualizacidn a
cualquier nivel del zoom. Ademds, el cum-
plimienta con las especificaciones de
ONVIF (Open MWetwork Video Interface
Forum) garantiza su compatibilidad con
otros productos de video en red, indepen-
dientemente del fabricante.

Serie C - Profesional, miltiples senso-
res y fusion de datos para instalaciones
que requieren maxima seguridad.

Su revolucionaria tecnologia de fusin de datos
permite mejorar la toma de decisiones de alarmas
intefigentas. El detector toma distintos datos
como microondas, Buminacidn, temperatura, in-
frarmojo y antienmascaramiento adaptandose a las
aplicaciones mis exigentes y comphejas.



Sistema digital de
sonido para voceo y evacuacion

El sistema de sonido para emergencias y megafonia Praesideo es la mejor solucion para aplicaciones gque requieren

ma=xima disponibilidad y eficiencia.

Praesideo es el sistema digital de sonido
para megafonia y emergencias ndmero uno
en el mundo. La exclusiva red de fibra dp-
tica del sistema provee total libertad en
cuanto al disefio del sistema, un sonido sin
interferencias y un alto nivel de redundan-
cia que los sistemas tradicionales no pue-
den ofrecer. Es totalmente configurable en
funcion de las necesidades del usuario y
permite interconectarse con |los otros sis-
temas de seguridad.

Configuracién sencilla

El sistema se configura ficilmente en
forma local o remota y admite modifica-
ciones de la topologia durante su utili-
zacidén. A su vez, posee un inicio de
sesion exclusivo que rastrea la informa-
cion de los varios sistemas interconec-
tados. Permite acceder desde cualquier
lugar, lo que permite un control y diag-
ndstico remoto.

Posibilidades ilimitadas

El hecho de que Praesideo de Bosch se
encuentre disefado en base a una inter
faz abierta facilita la ampliacion de su
funcionalidad. Es posible afiadir una PC
para obtener un control avanzado me-
diante una interfaz grafica o integrar una
pantalla tactil para conseguir un control
mas Intuitive del sistema, asi como am-
pliar el nomero de usuarios. La interfaz
abierta elimina las restricciones de modo
que las posibilidades de integracién son
practicamente ilimitadas.

Solucion personalizada

Praesideo de Bosch es un sistema real-
mente innovador con un alto nivel de in-
tegracion digital. Las caracteristicas
adicionales provesn maxima funcionali-
dad durante la personalizacién del sis-
tema. Es posible, por ejemplo, integrar
teclados numericos para introducir cd-
digos de acceso o Interfaces controla-

das por software (como estaciones de
llamada de PC) para la gestién remota
de avisos v otros eventos.

El sistema de evacuacion por voz y mega-
fonia Praesideo de Bosch es utilizado en
una amplia variedad de proyvectos de me-
diano y gran tamafo tales como tineles,
aeropuertos, trenes, cruceros, edificios
de oficinas, centros comerciales, univer-
sidades, hoteles, restaurantes, institucio-
nes religiosas, grandes estadios y centros
de exposiciones. Ademas, Praesideo es
parte de una solucidn de seguridad inte-
grada permitiendo la comunicacidn con
otros sistemas de Bosch (sistemas de
gestion de edificios y de alarma de in-
cendios) v con soluciones de otros fabri-
cantes como, por ejemplo, sistemas de
informacidn de pasajeros.
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Innovacién para tu vida

Caracteristicas

» Calidad de audio digital gracias a su
exclusiva red dptica.

« 28 canales de audio digital de asigna-
cién dindmica para 240 zonas.

» amplificadores digitales y analdgicos
de alta confiabilidad.

= Gestion de mensajes digitales y direc-
cionamiento de mudsica ambiental.

= Supervisién y monitoreo continuo y
completo de amplificadores, micrdfonos
y altavoces.

« Arquitectura modular y flexibilidad de
programacian,

= Funcionamiento sin interrupciones gra-
cias a su configuracidén “anillo redun-
dante”,

« Configuracion diagnostico local y re-
moto.
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Centre su atencion y pase a la accion
Nueva version IVA 4.0 de Bosch

El Andlisis Inteligente de Video (IVA) de Bosch ayuda a los operadores a trabajar
en forma mas eficiente dado gue poses un nuevo nivel de automatizacidn en el
control de CCTV que permite reaccionar ante cualquier evento en una escena.

La tecnologia IVA de Bosch utiliza algoritmos avanzados para proveer una solucion
de vigilancia mas confiable. Ademds de ser muy facil de implementar, configurar y
controlar, el sistema residente en las camaras dispone de multiples ventajas como
la ausencia de un servidor central, eliminando asi el riesgo de punto de falla.

La nueva version IVA 4.0 esta preparada para aplicaciones en las camaras
moviles AutoDome Gd (con hasta 10 configuraciones de deteccidn), permitiendo
la combinacion de posiciones predeterminadas con configuraciones de VA,
Asimismo, cuenta con un andlisis de flujo de personas independientemente de la
forma, dimension o fondo de la escena.

Para mas informacion visite www.boschsecurity.com.ar o comuniguese
al teléfono (011) 4778-5200

) BOSCH

Innovacion para tu vida




ldentifique hasta el
mas minimo detalle con la
nueva tecnologia 2X

Visualice imagenes con mas detalles en condiciones adversas de luz con
las nuevas cimaras Dinion y FlexiDome 2X de Bosch. Un sistema de alta
precision que provee el madximo nivel de detalle e imdgenes mas nitidas
tanto de dia como de noche, Con un procesamiento de imagenes de 20
bits, las camaras permiten la visualizacién de imagenes en situaciones con
condiciones cambiantes de luz, las cuales pueden dificultar la tarea de re-
conocimiento de la escena. A su vez, es un producto ideal para aplicacio-
nes en entradas vidriadas, perimetros exteriores con bajo nivel de luz o
iluminacidén por Infrarrojos, control del trafico en autopistas y en situacio-
nes de emergencia, toneles, estacionamientos de vehiculos en exteriores,
|lugares de acceso restringido como: prisiones, puertos, terminales de
transporte, instalaciones militares, casinos, bancos y entidades financieras.

Para mas informacién, visite www.boschsecurity.com.ar o comuniguase
al teléfono (011) 5295-4400.

) BOSCH

Innovacion para tu vida



Panasonic Toda la linea de CCTV Panasonic
en una sola empresa
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Asesoramiento al gremio para el armado de proyectos
con sistemas Panasonic, tanto analogicos como |P

Linea completa Panasonic de CCTV. Lentes.

Domos exteriores e interiores. Housing.

Camaras color y blanco y negro. Monitores a color y blanco y negro.
Camaras especiales para uso exterior. multiplexores.

Camaras y domos IP. Grabadoras Digitales.

Matrices hasta 8000 cAmaras. Todo Panasonic.

Controladores para domos.
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security solutions

NETWORK CAMERAS
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tecnologia en seguridad

la evolucion natural

nuevo sitio web ®  WWW.nuzzar.com
basado en tecnologias interactivas Bulnes 439 - C1176ABG
Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 /59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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NZ Linux RT
Servidor de video en tiempo real

El servidor NZLinux RT ofrece prestaciones superiores a
cualquier otro servidor de grabacion digital.

El avanzado sistema de configuracion asegura cubrir
todas sus necesidades de seguridad, con capacidad de
integracion e interaccion con otros sistemas, siendo el
corazon de su sistema de seguridad electronica

Una Solucion a la medida de las necesidades
de su empresa

@ Monitoreo de hasta 16 camaras analogicas y/o IP en un
mismo sistema.

@ Integracion con centrales de alarmas, incendio, control de
accesos, arcos detectores, control inteligente
de edificios, etc.

® Modelosde 400 fpsy 100 fps

# Dos anos de garantia.

1uevo sitio web

basado en tecnoleogias interactivas

e Bulnes 439 - C1176ABG . @ WwwW.nuzzar.com
Capital Federal - Argentina

Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 /59
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security solutions

MiniDVR Estado Solido
Grabacion en SD, PenDrive y Disco USB

El nuevo Nuzzar MiniDVR es un completo sistema de
grabacion digital en un espacio reducido. Utiliza lo
ultimo en tecnologia de estado solido y ofrece
funcionalidades como grabacién en continuo y por
movimiento, areas de interés y sensibilidad
configurables por camara, etc. Su conectividad cableada
o wireless lo convierten en ideal para todo tipo de
emprendimiento, incluso en el ambito vehicular.

® Aplicacion en grabacion wehicular, apertura remota,
hogares, empresas, etc.

@ Versionesde 1y 1a4camaras.
® Apto parared cableada o inalambrica.

#® Alimentacion redundante: permite alimentarse via red
eléctrica o bateria.

# Tiempo real

O tecnologia en seguridad

|a evolucion natural

info@tecnologiaenseguridad.com »




DVR

TXN-C218
(dmarn estonco Exterior

Funcién Kight viskon cutomdtice
24 iluminadores infrarrojos

CCO Calor 1/3 | 430 TVL

0.1 Lusx [0 lu on lads) | 12¥CE

TXN-G151
(amara Pinhole interior
Leate Imm de digmatro
CCD Celor 14

420 TVL /0.4 Lux § 12 VCC

el futuro esta de nuestro lado

SK2000S/53

Seporta de 1 o 16 Canales de video por ploca
100 Cwadres por segunda por ploc

1 Canal de Audio per PC

Expendible hasta 14 conales 200 (PS5
Seporta y tontrola Demas [PTI RS485)
Soparta PSTH, ISDN, ADSL, LAN

¥ tonexicnes Inbernat

Resolucian 7687576 (PAL) y 640480 (NTSC)
SOLO K 2000 53:

Plooa B tonoles do vides 200 CFS (Tiempo Real)
Expendible o 16 Conales 400 CP5

Camara dosmo Inserior
Coptor digiol Dia/Modhe
CCD Cobor 173

S20TVL / 01, Lex / 12 WOC

Soporte para feche o pared

CAMARAS
JK 808
INALAMBRICAS Camore CMOS Color - BN
Resobucion 350 TVL
Humiracion Mimima 1 lux
lluminocitn Infrarroja Hesto 5 mis {Salo B/H)
CAMARAS PROFESIONALES

Saporta de 1 0 4 Canles de video por ploca

Exponddible hevio 16 canoles 100 CP5
Soporta y condrolo Domes (PTZ R54E5)

Resolucian 758" 575 [PAL) y 640°480 (NTSC)

NUEVA LINEA DE CAMARAS Y DOMOS

NUEVA LINEA DE DVR STAND ALONE

[WF 1500 5K) 420 TVL/0.) Lur 12¥CC

SK 2000 FB

Soparia de 1 o 4 Conales de video por ploc
50 Cundros por segunda par plom
Expondible hasta 16 tanales 200 (PS5
Soporta y tontroln Domos (PTI RS485)
Soparto PSTH, ISDH, ADSL, LAN

¥ cenexiones [mernet

Resslucidn 3204240 / 3570288 | 6400480

SK 2000 F

25 Cuadros par segunda por placa
1 Comal de oudio por PC

Sopaeta PSTN, ISDH, ADSL, LAK
¥ tonexiomes Infermed

e

siwe
-

"

L

WF 007 SK/ WF 1500 SK
Transmisor | Receptor de 150 y 1500 miW
Coloe / B/N - NTSCf PAL
Moz, 200 mis {WF 007 SK)
M. 1000 mis (WF 1500 5K}

er seleccionables
CCO Color 1/4




FALLEBA

PALATINO
Central micreprocesndn de 4 zona:
{entral 8 zonos migropr. | Automatizadian Cantrol 2 zonas microprocesoda Active. Prial o Total / Aviso da
Uarmadsr tebeltnica / Zanes Inalambricas Adtivac. Pardial |/ Memaria Disp, Aefivac-Desodtiva, sonaro proge
1 ranas temporizades progromables,

Sonorizacion

DETECTORES
SSSSS  INFRARRDIOS

Cableados & inoldmbricos
Doble Temabogin

™4

R
- .&ﬁ—'- Transmisos 4 conales Microproc
ilI.l'I.I 1t (8digo programabls
- desde los teclos

Y

S L. (/ -
RX 2 - RX 4 o= Sy
Receptor Autocadigo Micraproc. Receptor Autocodigo Micropeod \‘_

2 Conales / Solido Relay 4 Conales / Solida Rebay

VM +820
Centrol Telelonicn opta
parn peguefins empizsas

Comunicador Digital para
Monitoren (10 / UPEDOWNLOAD /
Para tualquier Central

*

BARRERAS
INFRARRDJAS

(I Doble hoz [ Exterior
25-50- 75 - 100 - 150 ms,

COLUMNAS
INFRARROIAS

Misttiples haces | Exterior
Columnas de 4, 8 y 12 hoces
e 20y 80 mirs.

www.glm,com.ar
San Buenaventura 101 [B1833A00C)
Turdera - Buenos Aires - Argeéntina

011, 4298, 4076 /011 . 4293 . 7653
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The vision of security Nueva linea IP

Tecnologla 1 3 Megapixels H.264

- = 1.3 Megapixel es:anéﬁ?rogresivn CMOs,
ca mara |P  Doble codec de video H.264, MJPEG y MPEGA.
- Hasta 15 cuadros por segunr.ln en resolucién de

megapixeles (1280 x 1024)."
 Micréfono incorporado,
= Entrada para tar]el:a de memaria Micro SD.
« 2 vias de mmunicaciﬂn de audio.
= Entrada y salida de aian‘na
» Salida de video anélugﬂ.
= Alarma de antimanipulacién activa.
« Grabacion por deteccion de movimientos.

» Méscara de privacidad.
+ Filtro de direcciones IP, » 3gpp/ISMA.
GULR: :,r 110D = PoE (Power over Ethemet).
\._ﬁ‘“‘,,:: :‘\L i / : lictll::facli::: ;Ijilnlu?.rl:r:f:::ltl:znm de megapixel.
RS gl &
M i n i Do m 0 cOIo r I P =13 megaplxetes escanéo pt'DgrEShI'ﬂ CMOS,
= Servidor web incorporado para monitorear a traveés
. . ’ del navegador IE.
A / - Doble c6dec de video H.264 MIPEG y MPEGA.
» Hasta 15 cuadros por sequndo en resolucién de
megapixeles (1280 x 1024).
» Microfono integrado.

= Alarma antimanlipulacion.

= Grabacion por deteccion de movimientos.
» Mascara de privacidad.
+ Filtro de direccidn IP.

= 3GPP/ISMA.

» S6lo PoE (Power over Ethernet) .

wa “MFD110 = Megapixel y lente infrarrojo integrado,

ﬂ.larma pm' sahﬂtaje

aflltimianto Distarsion de L_ i |In LI ' PECE
' | i '

La calidad es casi tan increible como su precio!!

¥

\

S i m i c |-| 'O' Av. Corrlentes 4969 ¢ (Cl414AIC) Bs. As., Argentina
telefax: (54-11) 4857-086I (lineas rotativas)
e-mail: ventas@simicro.com # wwuw.simicro.com




\WisDom"

Wireless Security Sysrem

NN\

Libertad inalambrica
con la seqguridad de un sistema’cableado

La central WisDom™ es sencilla, rapida y fiable, y eso es lo que cuenta al elegir un sistema
de seguridad inalambrico. Con una amplia gama de accesorios, WisDom™ es ideal para
cualquier hogar o pequena empresa. La fiabilidad de WisDom ofrece anos de servicio sin

32 zonas inalambricas + 1 zona cableada

@ 3 particiones, con opciones de armado parcial
y total

@ Sirenas para interior y exterior totalmente

inalambricas

Hasta 32 Mandos de Panico de 2 botones

Hasta 8 mandos “rolling-code” de 4 botones

Moédulos GSM/GPRS avanzados (para mas

informacion, consulte la pagina 29)
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<dj SIMICro

Av. Corrientes 4969 r (C1414AJC) Bs. As., Argentina
telefax: (54-11) 4857-086I (lineas rotativas)

e-mail: ventas@simicro.com # www.simicro.com
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ey svery  NUEVAS soluciones IP

: Camara
Camara LSW2010F Q
Lswagor M \ i
Domo S r—
VW00
Comunicacion R5485
VW00

Antivandilica - |pe6

—

Mini Domo
LDW2010F

(Blanca o Negra) A

YW

Video Server H.26
LVS301 ™, ﬂ:‘\

Video Server H.264
Lvs201 =

o

Analisis inteligente de video:
-Deteccion de objetos perdidos
r ) ) -Cruce de cerca perimetral

=

%‘ SIMICro -Conteo de personas y objetos

-Deteccion de intrusos
Av. Corrientes 4969 r (Cl414A1C) Bs. As., Argentina

telefax: (S4-II) 4857-086! (lineas rotativas) Detucclon de sabotaje (returas, oguso de

e-mail: ventas@simicro.com # wuwiw simicro.com camara y movimiento, vandalismo, etc.)




La mejor combinacion de la
tecnologia analdgica e IP

Nuevas Video grabadoras
Hibridas de 16 canales o

DVRs LE-5016D y LE-4016D

Excelente calidad de imagen con compresion H.264"

== ‘ 2 canales de entrada IP
=
= | H.264 codec
o
' i
S | Tiempo real de grabacion e i | ,"“"q
== [ LS .*hi. -
3 ®
n Th T T
1_......
- - v
5}§ . | Doble via de audio | Lo
Radd (FLRFIP) ' = '1-.-_
@ -
F
_I | Entrada de datos POS y ATM ouss A

LE-5008D y LE-4008D
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LX - 402/ B02N VX-402 EXB0ON / BXBONR

Detector pasivo para exterior Detector infrarrojo pasivo para Detector pasivo para exterior

volumétrico exterior doble pir 180° grados c
CARACTERISTICAS: CARACTERISTICAS: @55, CARACTERISTICAS: \

*Disefiados para aclivar un sistema | +Doble Malla Conductiva Pateniada ] +ldaal para sislemas da monitored da \
de luces, puerias =Selector de sensibiidad r alarma
*Dioble Malla Conduciiva «Selector de cobertura de deteccidn \ I *Rango vanable de dateccidn (24m)
«Palrdn de deteccidn seleccionable +Salida de alarma N/O & N/C d «Alarma Audible para detectar intrusos
(Pat Albay o multi-pivel) | -Resistencia a 50° y-20"C 11 sInmunidad a mascotas
«Selacior de sensibilidad sinmunidad a mascotas *Resistenie a 507 y -20°C \\
*Seloctor de pulsos *Rango vanable de deteccidn (12m) oy *Dobbe malka conductiva I
=Modo de Dia & Mocha +|P-54 P54
«|P54 *Bajo consumo de comiente 12VDC «4 Zonas de coberuwra
«3alida de alarma Fumla c Tamper N.C “‘
e i smsesamancno 2

«Salida de alarma M.C [ N.O
*Consumo de comiente de 12 VDC
COBERTURAS

LX402 12 x 15m
LXBOZN 2 x 24m

AX-350/ 650 TFR FTN-ST
Barreras Fotoeléctricas Digitales de largo alcance Sensor de movimiento exterior

CARACTERISTICAS CARACTERISTICAS:
Comunicacsan 100% digital . *Compatio
«Conirol Automatico de Poder de Transmision *Cobertura 5x1 0 5x2 Mirs
+Ciontrol de Ajusie Aulomatico de Sensibilidad *Dable Pir pe
sindicador Dual de Nivel de Alingamiento por Led i *Fexibiidad horzontal 190° o
sExcefente proteccion conlra agua, polvo & sinmunidad a mascolas

insecios (clasificacion IPGS) *ldeal para balcones, patios, garage, ingresas,
+Disafio anboongelamienta
| +Resistente a 55" y -35"C de temperatura - q

*Protecoion conlra rayos aiciicos de hasta

14,000 vatios
*Entrada de comente da 10.5-30VDC ”
«Consumo de Comante de 105mA = 110mA max
+5 afos de garantia

COBERTURAS: &
INTERIORES EXTERIORES
AX-350 TFR 105 ‘ n‘f;

AX-650 TFR i’l:llumm 27:}0":
AV I o \ A4 OV
E 01
ABX Series ABX Series (o)

Barreras exterior para coberturas de perimetro.

w
Transiprmador y cangador @ <

do baderia mncluidas

Barreras Infrarrcjas Multi-Haz Lineas SLIM

(I CARACTERISTICAS: Luz programabile

=20, 40 y 60 Mirs. de alcanca
Pl | «4, B, B, 12 haces
E | +70, 110, 140, 205 Cm
] «Aluminéo anodizado apto inlempene
=Alimentacion 9 a 13 Voits

Trnsmisor

Bateria de respaldo

1,24 3 zonas a‘?c

indepondionios

Transmesos

—=

Trnamesor

—
|

by

b

ST,

Alimentacian 2200

. & 0
| k%‘i?élll y e E‘-:ﬁ

Viamonte 1226 -(S2000ETZ) Rosario - Argentina - Tel: (54-341) 4860800 - email: info@dmasrl.com.ar - www.dmasrl.com.ar
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#e Santa Fe 5120
(14250

(541 852135

WEA504
Pasio infranojo entimascotas 23kgs. '

W54945

Magnétic inalémbriog
+ bomen para
magnético cableado

combinada con brmico

WLS4H2
[Detector de robura de vidio
Inaldmbico

N
Teclado de LCD iconos fijos
con receptor inalambrico

de 32 zonas

+ 16 pulsadores

Ganale a las Vacaciones de tus Clientes

c ey

FEFS
Yo

-
-
—

WT4983
Llavera inalémbrico
i teclas

WT4g11

Sirona EXTERIOR
imaldmbrica de B508
oon FLASH

WT4901
Sirena inbaror
inaldmbrica de BSDE

Converti tus paneles instalados
PC585, PC1832 y PC1863 a soluciones

hibridas agregando teclado con receptor

incorporado RFK5501-4335P.

« SANTR TORLA CIFY0 Mendozs LRUGUAY
A Lirs Cordilera 4515 . Santa Fe 5130 - Cap. Fed Be. As. Sam Lisis - San Juan Gadoban
Contactn; Juliim Mikesi ZONA LITORAL (Santa F - San Franctsoo MMM& 1066 Monlevidacy
2004 MEDITERRANEA - La Flioja - Catamascay Cidoba - Entre Rl - Corrientes pﬁﬁ:ﬁ_m 148 Tel.: (G S02-4884
uﬁ:ﬁlpﬁmm nﬁ:{.m.ms-ma-m
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Comunicadores de Alta Seguridad

1- Permite programeacion remota via internet / intranet.

2- Permite programacion ramota via GPRS.
3- Es compatible con cualquier panel que transmita en CID. !

DSC y SURGARD le ofrecen una linea de comunicadores
pensada en aumentar dos puntos claves en una estacion
de monitoreo: los medios de comunicacion redundante

y un aumento en la velocidad de transmicion de eventos.

Esta linea de comunicadores

cumple ampliamente

con los dos objetivos.
Compatible con Receptoras
Surgard I, 11 y II.

Seguinos en
Facebook

3

Dpto. de Marketing / Contacto: Carolina Porfo / carolina porto@itellexpress.com.ar

A B [H D E F G H

1 | Comunicadores
2 Paneles | 9045 | ALEXOR | MAXSYS PC1832/64 PC585
3 | Teléfono Tel, Tel, Tel, Tel. Tel, | 1Via de Comunicacion
4 | TL150 Tel.+IP Tel.+IP | 2 Vias de Comunicacidn
5 | TL250 JTel+lP |, Tel+lP 2 Viias de Comunicacion
6 | TL300 JTel+lP |, Tel+P [, Tel+P |, TelelP [, Tel+IP | 2Vias de Comunicacion
7 | TL260GS 2 1el.+IP+GPRS 3 Vias de Comunicacidn
8 | TL260 o Tel+IP 2 Vias de Comunicacion
o | 653085 e e [ I T PRrw—
10| GS2060 ; Tel.+GPRS 2 Vias de Comunicacidn
11| 6520865 Tel.+GPAS 2 Vias de Comunicacion |
12| TL26565 b 3 Vias de Comunicacion
13| TL265 , TEL+IP 2 Vias de Comunicacidn

otas:

Dso

Al

-

(

www. lellexpress.com.ar



.nota de tapa

12 afos brindando
confianza

Fiesa Seguridad Electrénica

Licenciatura en Seguridad
y Tecnologia Aplicada

Nueva carrera en la UTN

* Dia de la Seguridad
Electronica (CASEL)

* Nuevo sitio web
(Tecnologia en Seguridad)

.perfil empresa

Un recorrido por la historia
y el presente de CEM S.R.L.

Fabricacién nacional con calidad
de importacion

.empresas

40. Aviatel
Entrevista a Alejandro Zangari,
CEO

44, Bigson
Entrevista a Adridn Cho, Socio Gte.
y Paola Chang, Gte. De Ventas

48. Telestop
Entrevista a Carlos Veliz,
Socio Gerente

52. ADT
Entrevista a Marcelo Ploder y
Leandro Dorfman, directivos

56. Telefénica
Entrevista a Rubén Longobuco,
Presidente

Roberto Recinos y C. Silva
Entrevista a Technical Support
de Bioscrypt & Bussiness

Cristian Morgali
Entrevista al Consultor de
Ventas de Ingersoll Rands

Dani Wang
Entrevista al Gerente Regional
de Ventas de HikVision

Pedro Duarte
Entrevista al VP ales&Business
de Samsung Techwin

Shay Segal
Entrevista al Gerente Regional
Latinoamérica de Electronics Line

Victor Alarcén
Entrevista al Director
Ejecutivo de ALAS

.perfil profesional

Modesto Miguez

Formacion profesional y
trayectoria

=
+f B=

g guE '

AVTech Corp.

Desarrollo de productos
para CCTV

BT
- 104

.productos

. Lectoras para Control de
accesos Proxibit (SE/)

. Detector de vibraciones por
cable microfénico (Kelcom)

.Nueva tarjeta de proximidad
Farpointe Data (Drams)

.CEMARA

Boletin Informativo

Aio 2 - Nimero 12
Publicacion Oficial de las
actividades de la Cdmara de
Empresas de Monitoreo de
Alarmas de la Rep. Argentina

.respuesta directa

Las posibilidades del GPRS

Usos, presente y futuro de las
comunicaciones

| ~¥ &
e A i

.info especial

Videoalarma

Paneles con capacidad
visual

.instalando

Central de alarmas SP4000

Caracteristicas, conexionado
e instalacion

Cloud computing

Servicios en red

chl

Video en Red
Capitulo X
por Sergio Fukushima

g}

Ejemplos de Aplicacion,
requisitos y solucion propuesta

Control de Accesos
ultima entrega

{Qué es el coach?

Capacitacion a través
del coaching

.marketing

Ideas practicas para ganar
nuevos clientes

Herramientas y técnicas|
de marketing
por Lic. Augusto Berard




Netcamara.
istracion Intellgen

confiable y efectivo para mantener a toda horé
& permite estar desde cualquier lugar en todos los p
on *Analiticas. Control de personas y Zonas calient

AXISA O netcamara

info@netcamara.com  www.netcamara,com Todo bajo control
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TV-P110W  TWHP121W TVHP252P TV-IP422W

Distribuidor oficial
de toda la Linea TRENDNET

DIVISION SEGURIDAD OF
GETTERSON ARGENTINA

QELDE 10680
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Getterson Argentina 5.A.1.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buanos Aires [ Argentina
tel, (54-11) 6777-6000 / fax: {54-11) 67 77-6077
hipersegigetterson.comar / www.getterson.com.ar



megapixel technology...

CAMARAIP-AV5100A1

Color Auto Iris

* 5 megapixeles CMOS sensor de imagen
* \ielocidad de datos hasta 55 bps

* Velocidad de video 30 cps, 1280 x 1024

* Motion JPEG con 21 niveles de calidad

® Ethernet (PoE): PoE 802.3af

*5 megapme!es CMOS sensor _E! ger
® Dia / Noche: 0 Lux, senﬂbihd&ﬂ IR
* Velocidad de datos hastal55! Il::;

* Compresion H.264 (MPEG4, Pa
* Motion JPEG con 21 niveles de'calidad
* Ethernet (PoE): PoE 802.3af

CAMARA *4x 2 megapixeles CMOS sensor de imagen
DOMO IP 360° *Vizualiza 360° totales (sin zonas ocultas)
AV 8365 *Vision de: 1600 (H) x 1200 (V) x 4

* 8 megapixeles totales

* Velocidad de datos hasta 55 bps

* Compresion H.264 (MPEG4, Part 10)

* Motion JPEG con 21 niveles de calidad
* Ethernet (PoE): PoE 802.3af

DIVISION SEGURIDAD de
GETTERSON ARGENTINA
DESDE 1963



.nota de tapa

Fiesa Seguridad Electronica

WWW.

rnds@liimlir

Desde 1998, cuando se establecié formalmente, Fiesa basa su trabajo en el
respeto al cliente, la reinversion constante en nuevas tecnologias, la
capacitacion y el soporte técnico. En esta nota, recorremos brevemente la
historia y les contamos el futuro que proyectan los directivos de la empresa.

12 anos brindando confianza

Primeras marcas, exce-
lencia en el servicio de
posventa, atencion perma-
nente al cliente y busqueda
permanente de nuevas op-
ciones para satisfacer la cre-
ciente demanda de un sec-
tor dindmicoy en expansiéon
como el de la seguridad
electrénica son las caracte-
risticas distintivas de Fiesa
SRL, que cumple 12 afios de
presencia ininterrumpida en
el mercado nacional.
“Estamos convencidos que
cada eslabdn de la cadena
debe cumplir el rol en el que
es eficiente. Nosotros cree-
MOoSs que nuestro mejor apor-
te lo podemos hacer eligien-
doy difundiendo los produc-
tos mds apropiados para
nuestro mercado y en asistir
a quienes los instalaran y
brindaran servicio técnico”
Con esas palabras Rodolfo
Miiller, Gerente Técnico y
Socio en la empresa, define
el rol de Fiesa en el mercado.
“Preferimos concentrar nues-
tros esfuerzos en mantener li-
neas de productos de empre-
sas serias y reconocidas, dis-
poner de stock permanente
de la mayoria de esas lineas,
capacitarnos y luego transfe-
rir nuestros conocimientos a
los clientes, estableciendo
con ellos lazos sélidos y dura-
deros;, amplié Leonardo
Piccioni, Gerente Comercial
y también Socio en Fiesa.
Con el firme propésito de
seguir ampliando sus hori-
zontes comerciales y brindar
a sus clientes mas y mejores
opciones, a sus ya tradicio-
nales lineas de productos la
empresa incorporo la mas
avanzada tecnologia para

CCTV de la marca HikVision.
“Desde nuestros inicios ele-
gimos la capacitacion propia
para luego capacitar a nues-
tros clientes y con HikVision
hicimos lo mismo: nos capa-
citamos en una tecnologia
capaz de brindar soluciones
eficientes en segmentos
high-end, sectores para los
que hasta el momento no te-
niamos una solucion especi-
fica) explica Miiller.

“Los conocimientos hasta
hoy adquiridos -agrega
Piccioni- nos permitira ofre-
cer a nuestros clientes una
gama de productos profe-
sionales, de prestaciones su-
periores a la media del mer-
cadoy con un buen margen
de competitividad”

El portfolio de productos de
Fiesafue cambiando, propor-
cionalmente, segun la evolu-
cién del mercado.”Hace unos
anos el foco estaba puesto
en los productos contra in-
trusion, que conformaban el
80% de nuestro stock de pro-
ductos. Hoy, la demanda del
mercado es otra, lo cual no
significa que dejemos de
darle importancia a un rubro
en particular,sino que se mo-
difican las proporciones’ se-
Aala Rodolfo Miiller.
“Actualmente el CCTV, espe-
cificamente para aplicacio-
nes profesionales, es el rubro
de mayor crecimiento lo cual
implica que gran parte de
nuestro esfuerzo esta pues-
to en capacitarnos y posicio-
nar la marca representada
como una de las referentes
en nuestro pais.Por otra par-
te, esa fue siempre nuestra fi-
losofia, pensamos la empre-
sa sobre pasos seguros, pri-

mero conociendo profunda-
mente nosotros la tecnologia
para luego darla a conocer’
amplia Leonardo Piccioni.
No solo con laincorporacién
de marcas y productos para
los distintos sectores de la
seguridad Fiesa brinda servi-
cios a sus clientes.”Hay otra
manera de dar servicios,
como por ejemplo el perma-
nente soporte pos venta y
stock permanente de pro-
ductos. Son dos cuestiones
que el cliente, principalmen-
te el que esta en el interior,
valoran muchisimo’ dicen
los directivos de la empresa.
Como parte de la capacita-
ciéon que ofrece, Fiesa pone
a disposicion de sus clientes
una pagina web completa-
mente renovada, con la po-
sibilidad de descarga de
manuales y consulta on-line.
“Es otra manera de ofrecer
nuestro permanente apoyo
a los clientes, que son el pi-
lar fundamental de toda
empresa exitosa’ explican.
El cambio de imagen corpo-
rativa y la remodelacion y
adecuacion de sus instalacio-
nes también forman parte del
compromiso con sus clientes.
“Queremos brindar el servicio
gue nuestros clientes mere-
cen. A ellos les estamos pro-
fundamente agradecidos por
estos anos de fidelidad a la
empresa, por su lealtad. Pen-
samos nuestra empresa des-
de valores éticos y profesiona-
les basados en el respeto y
luego de 12 afios, creemos
necesario primero agradecer
y luego, comprometernos a
continuar por el mismo cami-
no; concluyen los principales
directivos de Fiesa. m
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HIK VIS

Nueva! DVR Movil | Para todo tipo de transporte

La mejor solucion para el control total de cargas, vehiculos y pasajeros

v Fdcil instalacion en cualquier vehiculo

v Seguimiento vehicular en tiempo real

v Transmision de datos pro GPRS 3G y WiFi

v Visualizacion de Posicion en Google Maps

v Informacién de posicién, velocidad y estado
v Visualizacion de video y audio en tiempo real

DVRs DVR s Hibridas: Serie 9000 CAMARAS

DVR s Stand Alone:
Serie 9100
Serie 8000: 8000 | 8100

Domos Analogicos

m Serie 7000: 7000 | 7200 | 7300 Domos IP
Servidores NAS (almacenamiento RED) Camaras Profesionales
DVR s Especiales: Con LCD incluido | Para Vehiculos Camaras IP - WIFI
rr—— Placas DVR s base PC Microcamaras
‘ OVS s Servidores de Video Digital Camaras y Domos con IR

Visitenos en

BUENOS AIRES @F i E SA

1= 3 de Septiembre, 2010 | Buenos Aires, Argentina FUANmIEAR RECTRAMEL

La Rural Predio Ferial | Horarios: 14 a 21.00 hs. Distribuidor oﬁﬂ'a,l HIK I{ISION
St d l b 1 0 Av. de los Incas 4154/6 (1427) | Ciudad Auténoma de Buenos Aires
an ]. i Tel/Fax: +54 11 4551.5100

www.fiesa.com.ar |recepcion@fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar | www.soporte.fiesa.com.ar
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TECNOLOGIA €N DETGCCION DEINCENDIO

Centrales Convencionales

Productos para sistemas basados en
centrales de deteccion de incendios por
zonas, cuyo estado de alarma es procesado
por los propios detectores dpticos o ionicos
de humo, detectores térmicos o detectores
termovelocimétricos.

También disponible CLVR D2EXT central con
deteccion y extincidn de incendios.
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Centrales Analogicas

Productos para sistemas basados en
centrales de deteccion de incendios por
bucles que procesan el estado de alarma a
través de las medidas de los sensores opticos
de humo, térmicos o de mondxido de
carbono (CO) situados en los detectores.

Linea completa de accesorios, detectores, sirenas, avisadores, etc...
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Av. de los Incas 415416 (1427) | Ciudad Autdnoma de Buenos Alres
Tel/Fax: +54 11 4551.5100
www. fiesa.com.ar | recepcion@iiesa.com.ar
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Gaz=B

Una solucion simple para un trabajo complejo

Distribuidor Oficial

VAX

SYSTEMS

Sistema de Deteccién de Incendio
de 2 a 8 lazos ampliables con Audio
Evacuacion y Telefonia de Bomberos

Centrales de Incendio de protocolo
abierto compatibles con distintas marcas de detectores del mercado.

BARRERA PERIMETRAL EXTERNA DE MICROONDA DIGITAL
PARA PROTECCIONES DE LARGO ALCANCE i ntrus i 6 i

GABINETE ANTIEXPLOSIVO Y A PRUEBA DE BALAS
APTO PARA APLICACIONES DE CCTV E INSTRUMENSTACION cCctv

GABINETE ANTIEXPLOSIVO ANTIDEFLAGRANTE GABINETE A PRUEBA DE BALAS

FABRICADO en ARGENTINA y comercializado en forma exclusiva por

(E=)Controls Av. Corrientes 5652 Piso 1° C - C1414A1W - Ciudad de Buenos Aires, Argentina
sisTeMas pe securinan  (54-11) 4857-5172 - www.gybcontrols.com.ar - ventas@gybcontrols.com.ar
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.actualidad

19 de Octubre

Dia de la Seguridad Electrénica

Quedo instaurado en el calendario de la industria el Dia de la
Seguridad Electrénica, coincidente con el Aniversario de la Cd-
mara Argentina de Seguridad Electrénica. El doble festejo tuvo

lugar en el Golf de Palermo.

Doble festejollevaacabolain-
dustria todos los 19 de octubre
desde hace 9 ailos:la celebracién
del Dia de la Seguridad Electréni-
ca y el Aniversario de la funda-
cion de la Cadmara Argentina de
Seguridad Electrénica, CASEL. El
evento se conmemoro en el
Campo de Golf de la Ciudad.

La presencia del filésofo y es-
critor Alejandro Rozitchner, diser-
tando acerca Politica y Creativi-
dad fue unadelas actividades de
la velada, que contd con amplia
participacion del sector. Poste-
riormente, los autoridades de
CASEL compartieron un cocktail
con sus asociados, autoridades
de Cdmaras empresarias colegas
yfuncionarios gubernamentales,
entre los que se encontraba el
Ministro de Justicia y Seguridad

de la Ciudad de Buenos Aires Dr.
Guillermo Montenegro.

Para finalizar el acto, Marcelo
Colanero, Presidente de la insti-
tucion, hizo entrega de distincio-
nes a los Ing. Enrique Greenberg y
Eduardo Capelo, por los aportes
realizados durante sus gestiones
en la Presidencia de CASEL. A
continuacién recibieron mencio-
nes por su trabajo durante el afio
2010, las empresas integrantes
del Grupo de Monitoreo y se en-
tregd un reconocimiento espe-
cial para el Lic. Daniel Banda,
quien liderd este grupo en la ob-
tencién de importantes logros.

A través de distintos medios,
CASEL desea expresar su agra-
decimiento a todos por haber
compartido junto a ellos tan im-
portante dia. |

NOTIFIER

FIRE SYSTEMS

Fire-LiTe
ALarms inc,

FFM-200

&) Sysrem
& Sensor

v PN AS com.ar

Tecnologia en Seguridad
Nuevo Sitio www.nuzzar.com

Tecnologia en Seguridad S.R.L. presenta su nuevo sitio Web,
www.nuzzar.com, basado en una plataforma de gestion y en
el cual se incluyen de forma constante articulos y noticias.

Tecnologia en Seguridad ya
puso a disposicion de clientes e
integrantes del sector un nuevo
sitio web, www.nuzzar.com, sitio
basado en una plataforma de
gestion de contenidos (CMS)
que presenta variadas herra-
mientas de interactividad sobre
articulos técnicos, noticias de
obras, novedades tecnolégicas, g
dando la posibilidad de generar
comentarios y discusiones a los
participantes.

Los productos Nuzzar
Security Solutions® son de de- -
sarrollo constante, politica que _
implica un proceso de mejoras 2
ylanzamiento de nuevas herra- -
mientas. Las soluciones de la marca son fabricadas especialmente
pensando tanto en el mercado nacional como el Sudamericano,
siendo las mismas de fabricacion integramente argentina. El equi-
po de desarrollo de las soluciones se encuentra en constante de-
sarrollo, tanto de nuevas funcionalidades para las soluciones exis-
tentes como nuevas soluciones requeridas por el mercado.

Las diferentesimplementaciones de soluciones de seguridad elec-
tronica, basadas en productos Nuzzar® generan desafios y muchas
veces modificaciones especificas para cada cliente, las cuales se ven
plasmadas en nuevas herramientas para todos los clientes. En
WWW.nuzzar.com, se podra encontrar documentacion técnica de los
productos de la linea Nuzzar Security Solutions® asi como también
videos y casos de éxito donde éstos han sido implementados. W

* Ingenieria, Proyectos y Obras

* Sistemas de Deteccién y Alarmas

* Sistemas Automaticos de Extincién

» FM-200,CO2, INERGEN, FE-227

* Salas de Bombeos, Sprinklers Red de Hidrantes
* Servicio Técnico

Eslmplex KUCE!L., . Y

DISTRIBUIDOR ALTORIZADO

@/lp" AMERICA LATINA 5.4
Tarewrmy wo Dottt il Brcwrwton

DISTRIBUIDOR ALTORIZADG

Cecilia Grierson 1833 (BI1708AUl) Mordn - Pcia. de Buenos Aires - Replblica Argentina
TelJFax: (5411) 4697-7900 / tecnitotal@ciudad.com.ar /| www.tecnitotal.com.ar




Serie AverDigi EH5216CH

® Una revolucion en Sistemas
AVerMedia hibridos Linux embebido

AVerDiGi EH5216 introduce el concepto de
videograbador hibrido con interfaz grafica no
basado en PC que aprovecha lo mejor del video
analogico y del video IP, permitiendo
instalaciones flexibles y escalables ajustadas

al presupuesto.

Caracteristicas Clave

Linux Integrado

Cada canal puede grabar en IP a 2.3 Megapixeles
(1920x1200) y el canal 16 puede grabar a 5 Megapixeles
Soporta protocolos P

Soporta grabacién de 240/200 fps (IP & Analégico) en D1 Video
Video en vivo y grabado desde la interfaz local 16 entradas de video compuesto (BNC)
Soporte para miltiples usuarios con distintos perfiles y/o 16 camaras IP (modelos compatibles).
E-Map para posicionar camaras, sensores y relés Max. 16 entradas de video por sistema
Soporta 4 HDD SATA vy 1 HDD eSATA de forma simultanea Streaming de video IP: MIPEG/ MPEG4/ H.264
Interfaz de red Gigabit Compresion video analogico: MPEG4
Software remoto: CM3ooo/CM3oo00 Gold, Remote Console, Soporta 1CH salida VGA
WebViewer, PDAViewer, JavaViewer (maviles), iPhoneViewer, Filtro de desentrelazado con 2 modos

iBlackbermyViewer

16 entradas de audio/ 1 salida de audio / 1 entrada de
micréfono

2 salidas spot-monitor y 16 caneles en loop (analdgicas)
16 entradas de sensor [ 4 salidas de relé

Actualizacién de Firmware en linea

www.dvr-store.com.ar

info@dvr-store.com.ar / ventas@dvr-store.com.ar

011.4632.5625 / 011.15.5577.CCTV (2288)
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www.dvr-store.com.ar Nuevo Teléfono
011.15.5577.CCTV (2288) 54 11.4632.5625
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(o solo ofrecemos productos,
brindamos soluciones adecuadas

a cada fipo de clienfe

DYNACOL®OR OPTICAL

S

info@dv ventas@dvr-store.com.ar
Nuevo: 5}11.4632.5525 Nuevo: 011.4632.5625
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.actualidad

Nueva carrera en la UTN

v PRV S com.ar

El ano préximo comenzard a dictarse en la sede de Capital Federal de la Tecnoldgica esta carrera sin
antecedentes en todo Latinoamérica. La Licenciatura propone una nueva especializacion, incorporando
elementos de la seguridad electrdnica, hoy estrechamente ligados a la seguridad tanto publica como privada.

Licenciatura en Seguridad y Tecnologia Aplicada

E n 2004, la Facultad Regional Bue-
nos Aires comenzo6 el dictado de
Cursos de Capacitacion en Seguridad,
en respuesta a la necesidad planteada
a través de los requerimientos legales
vigentes (Ley N°118 de la Ciudad de
Buenos Aires, hoy reformulada por la
Ley N°1913 CABA).

Estos cursos se enfocaron desde una
orientacion tecnolégica y sistémica.
Fue asi que se capacito en distintas ra-
mas de la seguridad, donde se brinda-
ron cursos de seguridad hotelera, se-
guridad hospitalaria, seguridad en cen-
tros comerciales, seguridad en subte-
rrdneos y recientemente cursos para
instaladores de sequridad electrénica.

Este nuevo tipo de capacitacion fue
ganando prestigio, tanto que la Secre-
taria de Seguridad de la Ciudad de
Buenos Aires aprobé una especialidad
propuesta por la Facultad Regional
Buenos Aires (FRBA), para capacitar vi-
giladores.A esta nueva especialidad se
la denominé “Vigilancia en éareas con
tecnologia y/o informatizada’

Desde su inicio, por los cursos de se-
guridad privada han transitado por las
aulas un promedio de 10.000 alumnos
por aino,los cuales siguen perfeccionan-
dose mediante la realizacion de cursos
de actualizacion. Segun estadisticas de
la Direccion General de Servicios de Se-
guridad Privada de la Ciudad Auténo-

ma de Buenos Aires (CABA), la UTN
FRBA se encuentra capacitando al 33%
del personal que integra el mercado de
la Seguridad Privada de la Ciudad.

A partir de 2005 las exigencias socia-
les y legales fueron aumentando los re-
querimientos de capacitacion en segu-
ridad.Segun laLey 1913 de CABAYy otras
legislaciones nacionales y provinciales,
se determiné una mayor exigencia cu-
rricular para estar al frente de empresas
de seguridad.Es asi que las distintas fuer-
zas de seguridad requieren para el pro-
greso de sus miembros, capacitacion ter-
ciaria y/o universitaria en seguridad.

En ese contexto, la Universidad Tec-
nolégica Nacional propone nuevas ca-
rreras y posibilidades de capacitacion
que, en algunos casos, son Unicas en
Latinoamérica, como sucede con la
novel Licenciatura en Seguridad y Tec-
nologia Aplicada.

Antecedentes

Hasta estos dias, las ofertas mas des-
tacadas en Licenciatura en Seguridad
se encuentran en la Universidad Nacio-
nal de Lanus con una orientacién so-
cioldgica, en el Instituto Universitario
de la Policia Federal, con un enfoque
netamente legislativo, y en la Univer-
sidad de Morén, con un contenido so-
ciolégico y politico.

En estas carreras se puede observar
la carencia de un enfoque tecnolégi-
co,lo cual se presenta como una nece-
sidad real y concreta considerando que
en la Argentina no hay carrera de gra-
do en seguridad con orientacién tec-
nolégica. Ademas hay que tener pre-
sente que la tecnologia actualmente es
uno de los puntales de la seguridad.
Esto se puede apreciar en las distintas
actividades que se desarrollan en la
UTN brindando el apoyo tecnolégico
a la seguridad, como tareas realizadas
de este tipo se pueden mencionar la
instalacion de cdmaras de seguridad
(CCTV) en jurisdicciones de la Policia
Federal Argentina y en distintos luga-
res de la Ciudad de Buenos Aires, el
desarrollo de un sistema de control de
acceso a las canchas contratado por la
AFA, pericias realizadas sobre los acci-
dentes de micros de doble piso y otras
actividades afines.

Continta en pdgina 36

Organizacion de la carrera

La formacion especifica de la carrera Licenciatura en Seguridad y Tecnologia Aplicada esta organizada en tres
areas: Tecnologia para la Seguridad, Ciencias Juridicas y Normativas y Gestién en Seguridad. Estas areas se hallan inte-
gradas por nueve unidades de formacién que contemplan trabajos aulicos, trabajos en laboratorios mas la practica final
supervisada.

- Area de Tecnologia para la Seguridad: Definiendo tecnologia como el conjunto de técnicas, conocimientos y
procesos que sirven para el logro de objetivos requeridos por las necesidades humanas, usar la misma en busqueda
de la seguridad es una tarea prioritaria. Por lo expuesto, desde este area se abordaran la creacién de politicas, proce-
dimientos, normas y usos de recursos tecnoldgicos, basados en un enfoque integrador y sistémico, con el objetivo de
disminuir los riesgos en busqueda de la seguridad.

- Area de Ciencias Juridicas y Normativas: Por definicidn, Justicia es el hecho de darle a cada uno lo que le corres-
ponde.Si en la busqueda de la seguridad las Ciencias Juridicas se dejan de lado, muy dificilmente puede decirse que
la seguridad se vaya a lograr. Este es el motivo por el cual debe capacitarse al personal en estas disciplinas cientificas
y en las distintas legislaciones al respecto, circunstancias que haran que desempefie su tarea dentro del marco legal
y justo, resguardando los derechos humanos.

- Area de Gestion en Seguridad: En esta area se desarrollaran las competencias requeridas para el gerenciamiento
de cargos de conduccién en areas de seguridad, en la funcién publica y/o privada, agencias de seguridad y empresas
de seguridad electrénica.El logro de estos objetivos estara basado en temas como economia de la actividad, norma-
tiva vinculada a la actividad y la gestién integrada de las organizaciones de seguridad.
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Nueva carrera en la UTN
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Sintesis del programa educativo

A continuacidn, ofrecemos un resu-
men de las materias o asignaturas que
conforman la carrera, con una descrip-
cién de sus objetivos.

- Inglés técnico: Adquirir y emplear
técnicas de traduccion para conocer las
pautas fundamentales de la sintaxis,
morfologia y gramética del idioma In-
glés.Desarrollar habitos de andlisis,aso-
ciaciony raciocinio para utilizar adecua-
damente el diccionario bilinge.

- Riesgos y Prevenciones en la Se-
guridad electrénica: Reconocery en-
tender los distintos riesgos eléctricos
producidos por fallas en instalaciones
y equipamientos.

Integrar los conceptos y normativas
para realizar suministros eléctricos
adecuados a cada instalacién disminu-
yendo todo tipo de riesgo.

- Metodologias de Analisis deries-
go y uso de la tecnologia: Capacitar
sobre la deteccién de riesgos, utilizan-
do distintas metodologias, cuantitati-
vas, cualitativas y mixtas.

Valorizar los bienes a proteger en la
busqueda de soluciones para la dismi-
nucion de riesgos a través de politicas,
normas y herramientas tecnolégicas.

- Instalaciones - Canalizaciones -
Aspectos constructivos: Brindar los co-
nocimientos necesarios para el desarrollo
e instalacion de estructuras de seguridad
electrénica, respetando normativas y c6-
digos en la edificaciéon e interactuando
con otros profesionales en la tarea multi-

v PIVAS com.ar

Contenidos

conllevan.

VOS Yy mixtos.

beneficio y bajo gestién eficiente.

geografico de la cursada.

Las propuestas que a continuacion se detallan deben relacionarse con los items
gue componen los médulos de la carrera, en una relacién interdisciplinaria.
* Alineaciéon de metodologia de investigacion cientifica.
* Deteccién de amenazas sobre el campo estudiado y los riesgos que estas

* Aplicacién de metodologias de analisis de riesgos cualitativos, cuantitati-
* Establecer medidas de disminucién del riesgo, con la implementacién de
normas dentro de un marco legal, considerando la seguridad electrénica'y

la factibilidad de su implementacién en base a la relacién valor del bien/

* El campo donde se desarrollara las actividades sera real y se seleccionara
acorde a la problematica de seguridad existente en el momento y lugar

disciplinaria de lograr seguridad.

- Analisis de costos en areas y/o
empresas de seguridad: Brindar las
herramientas necesarias para realizar
un correcto anélisis de los costos y un
seguimiento eficaz de la actividad en
seguridad, desde el sector privado para
mantener la rentabilidad y desde el
sector publico para el aprovechamien-
to de los recursos.

- Sistema de gestion integral en
areas y/o empresas de seguridad:
Brindar el conocimiento y las herra-
mientas para la conducciény el geren-
ciamiento de las dreas de seguridad en
la empresa.

- Seguridad tecnolégica y electré-
nica: Capacitar en el entendimiento de
una selecciéon adecuada de los compo-
nentes y equipos de seguridad, acorde
a las resultantes de analisis de riesgo.

Brindar los conocimientos necesa-
rios para una eficaz adaptacion a los
avances tecnoldgicos.

- Nociones legales y actualizacion
juridica: Brindar conocimiento de los
derechos y obligaciones en la activi-
dad profesional respetando las leyes
vigentes y los derechos humanos.

- Proyecto final: Detectar, analizar
los riesgos que se presentan en distin-
tos espectros de la seguridad y en base
al trabajo descripto realizar una estruc-
tura basada en la integracién de las
areas de tecnoldgicas para la segu-
ridad, juridicas y administrativas para
la seguridad.

El objetivo de lo expuesto es la eva-
luacion y nivelacion de los conocimien-
tos adquiridos durante el transcurso de
la carrera'y una préctica adecuada para
el futuro desarrollo de la profesién. B

Lic. Juan Carlos Tirante, Director de Tecnicatura y Cursos de Seguridad de la UTN
“Esta es una carrera Unica en Latinoamérica”

1

ctirante@gmail.com

“No hay en Latinoamérica un titulo de grado en seguridad electrénica. Los
técnicos en sistemas o electrénicos no tienen seguridad electrénica en sus
curriculas de estudio, por lo que esta carrera viene a completar la Tecnicatura
con una Licenciatura orientada a la seguridad electrénica porque le quere-
mos abrir la puerta a los ingenieros para que pueden trabajar en esta area” Asi
define el Director de Tecnicatura y Cursos de Seguridad de la Universidad Tec-
nolégica Nacional (UTN), Licenciado Juan Carlos Tirante, la motivacion de esa
casa de estudios para incluir entre sus carreras la Licenciatura en Seguridad y
Tecnologia Aplicada.

- {Cudles son los fundamentos de esta Licenciatura?

En toda carrera lo que le damos al alumno son las generalidades. Como docente de Seguridad Informatica, por ejemplo, en
esa carrera ofrecemos los fundamentos de la disciplina, ya que cuando se reciban seguramente algunas cosas cambiaron, lo
cual los obliga a actualizarse permanentemente. Lo mismo sucede en este caso:en la UTN les damos las bases de la tecno-
logia y sus usos, que seguramente al momento que reciban sus titulos habra evolucionado.Hoy las carreras de grado exigen
una capacitacion continua, por lo que un profesional no se puede quedar estatico en sus conocimientos”

- {Cuales son las salidas laborales para el egresado?

- Aquellos que tengan una Tecnicatura pueden ser Directores Técnicos de seguridad fisica mientras que la Licenciatu-
ra podran desempenarse como responsables tecnoldgicos de seguridad electrénica, con la capacidad como para
armar una estructura de seguridad electrénica o actualizar las existentes. Por eso es una licenciatura en “Seguridad
aplicada’ya que no dejamos de lado la seguridad fisica sino que, dependiendo del titulo que obtengan, podran des-

empenarse en ambas éreas.
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Entrevista a Alejandro Zangari, CEO

alz@aviatel.com.ar

L aidea de haceralgo en el pais sur-

gi6 en 1987,un momento que pa-
recia poco propicio.Hablando con un co-
lega radicado en el Italia, donde trabaja-
ba para una empresa lider del sector de
automatizacion de accesos, le pregunté si
podiamos hacer algo asi en el pais.Ese fue
el inicio. Fueron aflos movidos y de incer-
tidumbre, en los que me recibi de Inge-
niero en Electrénica y formamos Aviatel
con la idea de fabricar controles remotos,
receptores para alarmasy centrales de co-
mando para la automatizacién de porto-
nes,todo un desafio poraquellos afios;ex-
plica Alejandro Zangari acerca de los ini-
cios de la empresa, que ya lleva 23 afos
desarrollando y fabricando en el pais.

Acerca de a qué se dedicaba la empre-
sa especificamente, Zangari explica: “Al
principio comercializdbamos transmiso-
res y receptores para sistemas de alarma
y luego extendimos las ventas a empre-
sas del sector de la automatizacion de
portones. Con el tiempo nos enfocamos
en esta Ultima. Creiamos que habia mu-
cho por hacer y contabamos como refe-
rente a empresas italianas del sector que
eran y aun son el modelo a seguir”

- ¢(Fabrican integramente sus
productos?

- Basicamente si, ya que el componen-
teimportado depende como siempre del
contexto macro del pais.Lafabricaciéon fue
nuestra diferenciacion inicial: cuando to-
dosimportaban motorreductores con sus
electrénicas de control, nosotros las fabri-
cdbamos.Contamos con un departamen-
to de I+D propio de donde salen todas las
ideas, sumadas a la generadas por el fee-
dback con nuestros clientes. Ademas,con-
tamos con produccion propia graciasain-
versiones que venimos haciendo desde
2007, por un total de mas de medio mi-
l16n de dodlares con una capacidad insta-
lada de fabricacion equivalente a 10.000
controles remotos mes.

- ¢{Como se posiciona la empresay
cuales son sus perspectivas?
- Hoy somos lideres en el méas amplio

Aviatel

Mds de 20 arios desarrollando y produciendo tecnologia para la

.com.ar

NAVIAEL

GATE ALTOMATION

automatizacion de accesos y pioneros en la fabricacion en nuestro pais,
la empresa centra sus proyectos en nuevos productos y la instalacion de
Aviatel como marca. Alejandro Zangari, CEO de la firma, nos da un

panorama actual y adelanta los proyectos para el mediano plazo.

sentido de la palabra y nuestras perspec-
tivas son muy buenas, somos pocos los
referentes del mercado, lo que conlleva
un riesgo implicito,ya que las barreras de
ingreso son bajas. Hay muchas oportuni-
dades para crecer. La marca cada vez se
hace mas necesaria en nuestra industria
y muchos de los nuevos clientes directos
se acercan solo por la reputacion de nues-
tra marca. El 2011 sera para nosotros un
afno de branding y profundizacion de las
estrategias de pull para los consumido-
res. Una estrategia de negocios correcta
nos guiara al futuro deseado. Actuar con
prospectiva nos hace corregir el pasado:
me paro en el futuro, veo mi pasado y si
no es consistente con ese futuro desea-
do, lo cambio para alcanzarlo.

“Laidea es que Aviatel se trans-
forme en una marca reconocida
por el publico, mds alld de la
confianza que brinda a quienes
ya usan nuestros productos.
Estamos enfocados en ese
sentido, sumando también

nuevos productos y tecnologias”

- ¢(Cual es la actualidad del merca-
do de la automatizacion de accesos?

-Enlos consumidores hay poca profun-
didad y reconocimiento de marca. Por
suerte hoy eso estd cambiando.Existe un
gran desafio: el que logre un buen posi-
cionamiento en la mente del consumidor
se llevara los premios. Nuestra propuesta
de valor es automatizacion de alto des-
empefo al alcance de todos y para ello
trabajamos en tres pilares basicos: lide-
razgo de producto, proximidad con el
cliente y excelencia operativa. Creemos
que el crecimiento del sector en los proxi-
mos anos serd importante aunque en Ar-
gentina es dificil cuantificarlo, ya que en
nuestra industria no hay estadisticas niin-

vestigacion de mercado alguna.Una pro-
yeccién actual nos daria que los hoga-
res argentinos con portones automati-
zados no llegan al 10%.

- ¢Qué proyeccion y crecimiento ve
para Aviatel dentro de ese mercado?

- Prevemos crecer de un 8% en 2011.
Para ello ya estamos trabajando en el
presupuesto del préximo afo que vie-
ne. Nuestro desafio es contar con los re-
cursos necesarios para financiar ese cre-
cimiento, recursos que deben costar lo
menos posible para no destruir valor
para los accionistas, clientesy clientes in-
ternos. Es decir, buscamos un crecimien-
to acotado pero sustentable. El secreto
esta en saltar la valla, rentabilidad de los
activos netos versus costo del capital.

- ¢{Cudles son los proyectos de la
empresa?

- Muchos, estamos en pleno cambio;
la estrategia de Aviatel es liderazgo de
producto, lo cual implica innovacién
permanente, tanto en productos o ser-
vicios, afo tras afo. Este aio fue el lan-
zamiento del concepto DUE con la tec-
nologia BIDIX, una nueva categoria en
automatizacion de portones.El aflo que
viene vendran otros en base a esta tec-
nologia, para la que no hay limites. En
comunicacion estamos trabajando en la
nueva web, que estara lista a inicios del
afo préximo, una web 2.0,y para fin de
afo cerramos con un meeting para cli-
entes denominado “Transitando los de-
safios hacia el 20117 un encuentro dis-
tinto con mucho valory muy motivante.

- ;Cual cree que fue el factor clave
del éxito de Aviatel?

- Nuestra culturay, por supuesto, la pa-
sién, que es lo dificil de copiar. Nuestra
cultura nos llevé a ser hoy una empresa
de alta confianza, centrada en el cliente
y guiada por la innovacion. Estamos
orientados en conseguir el maximo va-
lor agregado y beneficio para nuestra
gente, proponiendo metas y conoci-
mientos compartidos con compliance. B




en automatizacion de portones

"‘ Aviatel: un nuevo CONCEPTO
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El Unico control remoto que sabe
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LIamenos y obtenga
el mejor Servicio de Seqguridad del mercado.

Belgrano 3840 - San Martin (B1650CDD)
Buenos Aires - Argentina - Tel.: (5411) 4713-3456
info@safezone.com.ar - www.safezone.com.ar
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empresas

Entrevista a Adrian Cho, Socio Gte., y Paola

choadrian@bigson.com

A sung Electronics Ind. Co. Ltd. es una
empresa con sede en Corea dedi-
cada al circuito cerrado de television des-
de febrero de 1998. En el afio 2000 disefid
y fabricé sus primeros productos: una pla-
ca digitalizadora de imdgenes de 4 cana-
lesy una cdmara blanco y negro.Desde en-
tonces comenzd a fabricar nuevos produc-
tos, de mayor y mejor tecnologia para dife-
rentes marcas y empresas. Su gran creci-
miento permitio presentar al mercado pro-
ductos para videovigilancia con su propia
marca, estableciéndose en distintos pun-
tos del mundo, entre ellos Argentina, des-
de donde distribuyen para todo Latino-
américa a través de Bigson SRL, que desde
1997 estaba presente como marca.

Adridn Cho, Socio Gerente, y Paola
Chang, Gerente de Ventas para Latino-
américa, cuentan acerca de la actualidad
y proyectos de la empresa.

- {Cuando llegé la empresa a nues-
tro pais?

(Adridn Cho) - Bigson se establecié
como empresa en Argentina en 1997 pero
como una firma dedicada al rubro elec-
trénica, representando a LG para todas sus
lineas de monitores. De la misma manera
éramos service oficial para monitores de
la marca y otras empresas en ese rubro,
como IBM. Hace un afo y medio analiza-
mos la posibilidad de ingresar al merca-
do del CCTV,y al mismo tiempo Asung en-
contrd la oportunidad de abrir una uni-
dad de negocios dedicada exclusivamen-
te a la seguridad electrénica en la Argen-
tina, de manera que arreglamos en ser so-
cios para esta oportunidad.

- {Cuales son sus principales lineas
de productos?

(Paola Chang) - Asung se especializa en
cédmaras analdgicas, aunque esta comen-
zando a desarrollar otros productos, como
los DVRs y cdmaras IP, productos que estan
actualmente en etapa de testeo y pronto
esperamos poder presentar en el merca-
do. Las cdmaras que ofrecemos estan ar-
madas con componentes de primera linea,
como chipset de Samsung de 600 lineas de

®

.com.ar

Bigson Security Systems seson

todo Latinoamérica.

Fabricante de productos para CCTV desde hace una década, 2010

fue el momento considerado por Asung, a través de Bigson SRL,

como ideal para establecer bases en nuestro pais con proyeccion a

Foto: Adridn Cho, Socio Gerente y Paola Chang, Gerente De Ventas

resolucién, producto que hasta hace poco no
se conocia en el pais. Trabajamos con mar-
cas reconocidas mundialmente.

- ¢En qué segmento de mercado apun-
tan a posicionarse?

(Adridn Cho) - El segmento al que apun-
tamos es un mercado intermedio entre
aquellos que quieren productos de calidad
sin tener que pagar el peso de una marca
de renombre. Lo que decimos con esto es
que,en todos los mercados, existen produc-
tos reconocidos tan solo por su nombre y
por los cuales hay que pagar y otros de un
rango mas econémico, pero desconocidos.
Como no queremos trasladar al cliente el
costo de una marca, la idea es ofrecer pro-
ductos de calidad similar a los de renom-
bre, con sus mismas prestaciones, pero en

“La brecha entre el producto de
marca y el llamado genérico es
en Latinoamérica muy grande,
por eso es que con productos de
calidad y buenas prestaciones
apuntamos a posicionarnos

en el mercado”

un rango de costo mas bajo y con la expe-
riencia y tecnologia de una empresa
coreana ya establecida.

(Paola Chang) - Antes de establecernos en
Argentina hicimos un estudio de mercado
en la regién, a través del cual no solo deter-
minamos cual serfa la sede ideal sino tam-
bién las necesidades de los potenciales cli-
entes.Vimos entonces que habia una brecha
importante entre las primeras marcas y el
producto genérico que podiamos cubrir.

- Argentina es la base para Latinoamé-
rica, ;en qué otros mercados estan
presentes?

- Desde que establecimos la distribucién
en el pais, entablamos relaciones con otros
puntos del continente, como México, Vene-

zuela, Panama, Guatemala, y Bolivia. Hoy en
dia tenemos compromisos firmes con algu-
nos distribuidores de Chile, donde estare-
mos viajando préximamente para mostrar
toda nuestra linea de productos. Actual-
mente tenemos presencia en algunos pai-
ses de Europa, como Espafia, donde nues-
tros productos ya forman parte de proyec-
tosimportantes.Sin embargo Rusia es nues-
tra mejor plaza, donde tenemos gran parti-
cipacion en el segmento industrial y militar
y no tanta en el mercado domiciliario.

- {Qué relacion establecen con sus
clientes?

- (Adridn Cho) - Nosotros somos repre-
sentantes y como tales solo trabajamos
con el instalador o integrador y salvo ex-
cepciones no tenemos contacto con el
cliente final. Si nuestro cliente lo requiere,
si podemos establecer una reunién con él
para explicarle mas de cuestiones técnicas,
posibilidades de uso o aplicacién.Como no
nos decidamos a la instalacion, nuestro rol
es el de dar a conocer el producto a través
del integrador, generando confianza me-
diante el excelente funcionamiento del
mismo. El paso a seguir esta en ampliar
nuestra cadena mediante los mayoristas
para reforzar la distribucion.

- {Tienenya alguna proyeccion de cre-
cimiento, tanto a nivel local como
continental?

(Paola Chang) - Si bien no tenemos una
proyeccion trasladada a los nimeros aun,
si sabemos de la expectativa de crecimien-
to del sector y esperamos acompafar ese
ritmo. Recién comenzamos nuestro traba-
jo.Nos queda comenzar a intensificar la lle-
gada a los posibles clientes y trabajar con
ellos para posicionar la marca.

(Adridn Cho) - Realmente encontramos
una buena recepcion a nuestros produc-
tos, basicamente porque ofrecen presta-
ciones que muy pocos tienen en la actua-
lidad. Es muy pronto, sin embargo, aventu-
rar una linea de crecimiento. Si estamos
convencidos de la seriedad con la que tra-
bajamos y la calidad del producto que
ofrecemos. B
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de perimetros de seguridad.
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Por su larga vida util reduce el costo
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Permite una vision excelente a las
camaras de seguridad y a los vigiladores.
Genera una real disuacion a las
intrusiones.
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empresas

Entrevista a Carlos Veliz, Socio Gerente

AVG Electronica

Hace mds de treinta anos que AVG Electrénica SRL desarrolla

W

cve/izte/esto.com-.ar

- ¢Siempre desarrollaron produc-
tos relacionados con el drea de las
las telecomunicaciones?

- Si,los profundos cambios que se inician
con el advenimiento del telediscado nacio-
nal y la telefonia digital, generaron un uni-
verso de oportunidades ya que la sofisti-
cada tecnologia que brindaban contrasta-
ba con las precarias, expuestas y vetustas
lineas aéreas existentes en nuestro pais, lo
que trajo como consecuencia la imperiosa
necesidad de proteger estos delicados
equipos con adecuadas protecciones acor-
des a cada equipamiento.

En nuestro laboratorio se han desarro-
llado productos tales como el selector de
numero llamado y filtros de RF de altisima

TEL

ventas@telestop.com.ar

el mercado nacional.

.com.ar

TELES T

- -

con una permanente actualizacidn tecnoldgica, fabrica y
comercializa dispositivos electrénicos relacionados con las

telecomunicaciones, con Telestop como marca reconocida en

atenuacion para Telecom State France como
asi también inhibidores de telediscado, cen-
trales telefdnicas, llaves automaticas, tymers,
protectores contra descargas atmosféricas
en lineas de diversa capacidad y protecto-
res de sobretensiones de lineas telefénicas
para pc conectadas al sistema de ADSL, los
cuales se comercializan a través de centena-
res de distribuidores que nos acompanan
desde nuestro inicio, como asi también a las
mas prestigiosas empresas de monitoreo
que nos han distinguido con su eleccion.

- ¢Cémo ve la actualidad de este
mercado?

- Si bien como regién desde mi dptica so-
mos un mercado emergente debemos acep-

- 7")‘1’0

011 4641.8113

tar que los niveles socioecondmicos crecen
en los niveles més bajos con lo cual se po-
tencia la marginalidad y el delito, este feno-
meno esta tan enraizado en nosotros que he-
mos perdido nuestra capacidad de asombro
frente a la magnitud de este flagelo; aunque
si cambidramos la éptica podriamos afirmar
que el problema en si genera nuevas opor-
tunidades por lo que ya no nos asombra el
crecimiento de importantes empresas dedi-
cadas a la seguridad y/o monitoreo.

- ¢Cual es el aporte de la Empresa

al mercado?
- AV.G. Electrdnica S.R.L. atenta a las di-
ferentes modalidades de delito trabaja in-
Contintda en pdgina 50
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empresas

Entrevista a Carlos Veliz, Socio Gerente

cansablemente en el desarrollo de produc-
tos afines al sector brindando equipos es-
peciales, como asi también encriptadores
telefénicos, estos dispositivos emplean
como denominador comun la deforma-
cién de los sonidos de la voz humana lo
cual hace inviable la escucha de terceros
dado que estos sonidos son irreconocibles
e ininteligibles, estas sefiales asi procesa-
das son las que se envian por la linea tele-
fonica de forma tal que si un tercero sin
autorizacion interviene la linea para gra-
bar o escuchar la comunicacion solo ob-
tendra sefales inentendibles.

- ¢{Qué servicios ofrece A.V.G.
Electrénica S.R.L. a potenciales
clientes?

- Brindamos soluciones integrales que
comprenden desde el desarrollo del pro-
ducto, disefio de la matriz, pruebas de su-
ficiencia y fabricacion del producto termi-
nado y envasado para su distribucion y
comercializacion.

- ¢(Cuales son sus principales
mercados?

- Tenemos una importante presencia en
el mercado de la telefonia y en los ultimos
afnos hemos avanzado en el mercado de la

£

¥

“La presencia de A.V.G.
Electrdnica S.R.L. en los ultimos
treinta anos fue posible gracias

a la busqueda constante de
productos relacionados con la
intercomunicacion en sus
comienzos y la proteccion,
control y seguridad en lineas

telefénicas posteriormente.”

seguridad, nuestros productos son una
marca registrada y eso nos da un plus por
sobre otras empresas, basicamente debi-
do a nuestra trayectoria y a la confiabili-
dad de nuestros productos.

- ¢(Cudles son sus expectativas en
el corto plazo?

- Nuestras expectativas en el corto pla-
zo es profundizar nuestra presencia en el
mercado de la Seguridad, desarrollando
equipos a fines a esta actividad.

.com.ar

- ¢Cudl es el secreto de permanecer
35 aiios en la actividad?

- Considero que esta circunstancia esta
firmemente emparentada con la pruden-
cia, el tesén y fundamentalmente con la
conviccion con que nos hemos movido.

En estos 7 lustros hemos competidos sa-
namente con Empresas como Kemdit sacifia,
Politronics sacifia y otras tantas que nos su-
peraban en capacidad econémica y empre-
sarial pese a lo cual con ingenio, tenacidad y
una visién acertada en el camino a seguir
hemos podido afianzar la marca TELESTOP
en el mercado telefénico Argentino.

- ¢Una consideracion final?

- Mi deseo es dejar esta empresa en buenas
manos,en pocos meses mas cumpliré 67 afos
y considero que es tiempo de retirarme, ya es
hora de disfrutar de mis hijas, de mis nietos y
una esposa maravillosa que me acompafo in-
cansablemente en esta aventura.

- Como cierre a esta nota no queriamos
dejar de agradecer a este excepcional grupo
humano que componen los técnicos y per-
sonal administrativo de A.V.G. Electrénica
S.R.L., como asi también Clientes y Provee-
dores que nos acompafaron en estos 35
anos de crecimiento ininterrumpido. W
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empresas

Entrevista a Marcelo Ploder y Leandro Do

ADT Vertical Markets

Tradicionalmente asociada al monitoreo de alarmas, la empresa da

WWW.adtemresas.com.ar

A DT en su division Vertical

Markets & Global Accounts ofre-
ce soluciones llave en mano a grandes
empresas. Estas contemplan desde la
ingenieria de sistemas hasta la provi-
sion, instalacion, puesta en marcha, ca-
pacitacién y servicio post venta; para
lo que cuenta con laboratorio propio y
técnicos certificados.

Verticals Markets brinda servicios de
consultoria al mercado con ejecutivos co-
merciales especializados en cada segmen-
to, altamente calificados, abocados y co-
nocedores de las exigencias, caracteristi-
cas y necesidades de su segmento.

“Como compaiiia de monitoreo hace
10 afos que ADT esta presente en el
mercado argentino. La empresa tiene
también el negocio del retail bajo la
marca Sensormatic. Lo que se hizo fue
el desarrollo de ADT Mercados Vertica-
les, orientado a grandes empresas; ex-
plica Marcelo Ploder, Gerente General
ADT Security Services.

“Hoy ADT es una marca instala-
da en mercados domiciliarios y
de retail. Nuestro desafio es
lograr posicionarla como un
genérico en proyectos de segu-
ridad electrénica, cualquiera sea
el mercado en el que participe”

Marcelo Ploder
Gerente General ADT Security Services

“Contamos con una unidad de nego-
cios dedicada exclusivamente al desar-
rollo de proyectos para grandes empre-
sas e industria en los rubros CCTV, con-
trol de accesos y sistemas contra incen-
dio. Si bien este negocio esta desde que
Tyco se establecié en el pais,detectamos
una necesidad muy fuerte en el merca-
do de este tipo de soluciones y esto ori-
gind que VM se desarrolle como una ter-
cera unidad de negocios dentro de la
empresa;, amplia Leandro Dorfman, Ge-
rente Vertical Markets & Global Accounts.

.com.ar

ADT

a conocer una creciente unidad de negocios enfocada en los gran-
des proyectos de seguridad electrdnica. Dos directivos de la empresa
explican los alcances de la division Vertical Markets; su historia,

actualidad y proyeccion en nuestro mercado.

- (Esto quiere decir que trabajaran
con el usuario final?

(Marcelo Ploder) — Sin dudas, a través
de Verticals Markets canalizaremos el pe-
dido de todas aquellas companias que
requieran de una solucién compleja; a
la que ademas de los productos de Tyco,
reconocidos a nivel mundial, le agrega-
remos como valor la ingenieria del pro-
yecto y el servicio postventa.

- ¢(Cual es el significado de contar
con el respaldo de Tyco?

(Leandro Dorfman) — Es sumamente
importante, ya que se trata de una mar-
ca establecida en los negocios industria-
les. También ADT nos apuntala y signifi-
ca una espalda financiera muy fuerte, lo
cual nos permitird acceder a proyectos
y negocios de mayor envergadura.

(Marcelo Ploder) - El respaldo también
es tecnoldgico, ya que todas las solu-
ciones que instalamos estan desarrolla-
das por una misma compania, lo cual
nos posibilita ofrecer una garantia mu-
cho mas amplia.

- Con ADT instalada como marca
lider en monitoreo, ;cual es la estra-
tegia para posicionarse en otros
mercados?

(Marcelo Ploder) — Sin dudas la marca
estad instalada de manera masiva en
ciertos segmentos.Lo que buscamos es
que ADT sea un genérico en seguridad,
tanto en pequenos negocios como en
grandes empresas y cuentas globales.

La decisién de Tyco de usar el para-
guas de la marca ADT como estrategia
comercial, nos da una presencia y un
nombre importante para desarrollar-
nos en diversos segmentos.

(Leandro Dorfman) — También tene-
mos la responsabilidad comunicacional
de posicionar esta marca sumando
nuevos servicios. Tyco nos da el training
necesario para que nuestros clientes
conozcan todos los productos y servi-
cios que ofrece a través de sus distin-
tas marcas asociadas.

- {Cémosellegé anombra ADT como
la marca distintiva de la compaiiia?

(Marcelo Ploder) - Se decidi6 el afo pa-
sado, luego de un intenso relevamiento.
Esta es una estrategia global tendiente a
lograr que ADT sea considerado un ge-
nérico en todos los rubros. La masividad
la dard ADT y el desafio pasa porque las
empresas la asocien con los otros tipo de
sistemasy servicios de seguridad, posicio-
nando a la compaiiia en otros mercados
por fuera del monitoreo de alarmas.

“Tener el respaldo, tanto tecnolo-
gico como financiero, de una
marca como Tyco nos permite
desarrollar nuevos canales de

negocios, con proyectos de gran
importancia enfocados en las

grandes empresas”

Leandro Dorfman

Gerente Vertical Markets &
Global Accounts

- (Cuales son los principales atribu-
tos de ADT?

(Marcelo Ploder) — Cuando se llevé a
cabo ese relevamiento se realizé a la par
uno de tipo cualitativo, que también
peso en la decisién final. Ese Ultimo item
determind que las fortalezas de ADT es-
tan en el servicio que brinda a sus cli-
entes y el valor agregado en la ingenie-
ria de los proyectos.Esto nos da la certe-
za de poder ingresar con éxito en mer-
cados exigentes y de amplias especifica-
ciones técnicas y de calidad.

(Leandro Dorfman) - El ingreso a nue-
vos mercados no significa que dejare-
mos de lado el monitoreo. Lo que hara
la empresa es aprovechar toda la estruc-
tura para apoyar a sus distintos canales,
capitalizando todas las experiencias y
poniéndolas al servicio de un objetivo
comun,que es lograr de ADT un referen-
te en la provision e instalacion de siste-
mas de seguridad. W




Tyco International Company,
Empresa numero uno en Seguridad Electrénica a nivel mundial.
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Comunicadores

de Alarma de DSC

SIN LINEA TELEFONICA?
DSC tiene su Solucion Ideal!

TL260GS - Comunicador de Alarma de doble vinculo via Internet y GESM/GPRS
Soportac -arga y descarga dea inform T reTOta de 1 paneal via intarnet/
Intraneat,

GS2060 - Comunicador de Alarma inalambrico GSM/GPRS
Comunicacion GSM/GPRS da alarma primaria de respaldo. D S
GSEDES-IEFEEW Comunicador Universal de alarmas inalambrico GSM/GPRS G

vatible con la mayoria de los paneles de control que usan formato Contact 1D
Una compaiia de Tyco Internacional
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empresas

Entrevista a Rubén Longobuco, President

T elefonicaIngenieria de Segu-

ridad (TIS) es la empresa del
Grupo Telefénica que define todos los
proyectos en materia de seguridad
que se implantan en el grupo y homo-
loga los productos por instalar. Se es-
pecializa en el suministro de solucio-
nes personalizadas y proyectos «llave
en mano» para lograr el maximo pro-
vecho de las telecomunicaciones y
aportarles un valor agregado a través
de sus sistemas.

La actividad de esta compaiiia com-
prende cuatro areas de negocio: consul-
toria y auditoria, disefio e ingenieria, su-
ministro e instalacion y mantenimiento.

TIS ofrece como principal servicio
«Vital», un sistema de gestién y control
que cubre las necesidades planteadas
por las empresas y que se diferencia
por la facilidad y flexibilidad de implan-
tacion de diversas tecnologias, hacién-
dolo compatible con subsistemas y
equipos de distintos fabricantes. Este
producto, personalizado para el Grupo
Telefénica -su cliente por excelencia-
con el nombre «CRAT», funciona como
plataforma Unica de gestion de segu-
ridad de cada una de sus empresas.

Actualmente, TIS opera un sistema
de monitoreo de alarmas para los cli-
entes residenciales denominado «Te-
lemergencia», sistema que funciona
mediante una alarma electrénica co-
nectada con una central inteligente,
que en caso de emergencia activa la
alarma y envia una sefal por la linea
de teléfono a su Central de Monitoreo.

La empresa esta presente en Espa-
Aa, Pery, Chile, Brasil, Argentina -don-
de opera desde mayo de 2000-, y
México.Desde estos puntos, TIS atien-
de cualquier necesidad que surja en
las filiales de otros paises de la region.

- ¢{Cuales fueron los primeros pa-
sos de esta division del grupo?

- Telefénica Ingenieria de Seguridad
inicio sus actividades brindando solu-
ciones para segmentos especificos y
muy sensibles en el tema de la segu-

Desde hace una década opera en nuestro pais una division del

Grupo Telefénica que tiene como fundamento la provision de
soluciones en seguridad, tanto para clientes domiciliarios como
para grandes proyectos. Sobre los fundamentos, actualidad y

proyectos, hablamos con el Presidente de esa division.

ridad, como el sector bancario, al que
comenzamos proveyendo de solucio-
nes y sistemas para control de accesos
e incendios. Luego fuimos ampliando
el espectro hasta llegar a abarcar solu-
ciones para todos los segmentos del
mercado, ofreciendo soluciones a me-
dida y el equipamiento necesario de
acuerdo a la necesidad del cliente.

“La tendencia es un mercado
donde predomine la seguridad
integral, donde a los sistemas
estrictamente de seqguridad como
cdmaras o paneles de alarma se
le sumen unidades para automa-
tismo de hogares o domdtica,
todo controlado a través de una
red Ethernet ”

- {Cudl es la metodologia de trabajo?

- Inicialmente debemos aclarar que
no representamos ni distribuimos nin-
guna marca sino que operamos a tra-
vés de procesos licitatorios. Esto signi-
fica que nos presentamos como oferen-
tes en los distintos proyectos y una vez
adjudicado el mismo, nos hacemos car-
go de su implementacion de acuerdo
a las caracteristicas aceptadas para esa
obra.Para implementar esa solucién, lo
primero que hacemos es un estudio de
las necesidades del potencial cliente y
de acuerdo a los resultados, propone-
mos alternativas, que se implementa-
ran aplicando distintas tecnologias
existentes en el mercado.

- {Cual es el segmento mas impor-
tante, hoy, en sus proyectos?

- Sin dudas uno de los nichos que ma-
yor actividad registra y que seguramen-
te se ird incrementando en los proximos
anos es la videovigilancia, sector al que
no solo le podemos aportar todo nues-

tro conocimiento en el drea sino también
sumarle la experiencia en el trabajo de
las telecomunicaciones, ofreciendo asi
una solucién completa, de mdiltiples va-
riables y eficaz ciento por ciento.

- En ese segmento, ;cuales son los
proyectos mas relevantes?

- Desde que iniciamos la provision e
instalacion de tecnologia para videovi-
gilancia los proyectos de la empresa
crecieron tanto en ndmero como en
complejidad. Muchos municipios con-
fiaron en nuestras soluciones para el
monitoreo de la seguridad en sus es-
pacios publicos, como Altmirante
Brown, Zarate, Berisso o Avellaneda,
donde —por ejemplo- llevamos coloca-
das 120 camaras. Un logro significati-
vo también para nuestra empresa fue
la puesta en marcha del sistema de vi-
deovigilancia de Berazategui, munici-
pio que ya tenia un proyecto en mar-
cha pero que nunca terminé de poner-
se en marcha.Nosotros lo que hicimos
fue retomar ese proyecto, ampliarlo y
ponerlo en funcidn respetando lo he-
cho hasta ese entonces y agregando
tecnologia para conseguir un 6ptimo
desempeno.

- Segun su perspectiva, ;por don-
de pasara el futuro del mercado de
la seguridad?

- No tengo dudas que el futuro -que
esta ya comenzando a vislumbrarse- es
la integracion de las distintas platafor-
mas de seguridad y control a través de
una Unica red de comunicacién como
Ethernet. La tendencia es un mercado
donde predomine la seguridad integral,
donde a los sistemas estrictamente de
seguridad como camaras o paneles de
alarma se le sumen unidades para au-
tomatismo de hogares o domética,
todo controlado a través de una red.
Esta red de banda ancha es cada vez
mas confiable, lo cual redunda en la
masificacion y confiabilidad ala hora de
pensar un proyecto que requiera de al-
gun tipo de comunicacion. B
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Sistemas de Control de Alta Integracion
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u Deteccion de Incendio.
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Portero con visor

_ manos libres
Sistemas digitales " . “ B TFT COLOR

de cuatro cables .
hasta 255 edificios L - |
interiores con \
1000 departamentos
en cada uno de ellos

L

Instalacion 2 cables.

Manos libres de 7° TFT, color,

monitor plano de 237 mm x 125 mm x 27 mm.
Panel de puerta de aluminio con visera

Y

Soluciones en sistemas digitales de comunicacion para edificios

integrada, no requiere caja de empotrar
Puede adicionarse un segundo frente con camara
Incluye fuente
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.perfil de empresa

Fabricacion nacional con calidad de importacion

CEM S.R.L.

Un cuarto de siglo
fabricando calidad y
novedad en tecnologia
aplicada a la seguridad
electrénica avalan la
trayectoria y presente
de CEM como uno de
los referentes naciona-
les de la industria. La
incorporacion de
productos para CCTV
confirma su expansion
y apertura hacia nuevos
mercados y ofrece a sus
clientes mds posibil-
idades de crecimiento

Area comercial

Los ejecutivos de venta son el
primer eslabén en la cadena de
comercializacion

C EMS.R.L. naci6 en 1985 con el objetivo de crear pro-
ductos para el drea de la seguridad electrénica, de-
sarrollados con la méaxima calidad, utilizando la tecnologia
empleada en los paises mas desarrollados del mundo. To-
dos sus productos son pensados y desarrollados desde su
inicio por un grupo de profesionales especializados en in-
genieria y disefio, esquema en el cual cada pieza estd pen-
sada para contribuir y perfeccionar el funcionamiento ge-
neral de cada producto que la empresa ofrece al mercado.

Los vaivenes de la economia argentina sumada a la ofer-
ta de importados hacia las que tendié la industria en la
década de los '90, la empresa debié buscar otros rumbos
aunque con la firme intencion de volver a fabricar.”En los
'90 quedamos con un producto tecnolédgicamente rezaga-
do, explica Jorge Jaurena, uno de los Socios fundadores de
CEM.No teniamos por entonces medios de acceder a la tec-
nologia y no nos quedd otra que viajar a Estados Unidos y

m Timeline

cem..

Socios Gerentes

Jorge Jaurena
Ing. Silvio Belotti

Gerente Comercial
Damian Rubiolo

Encargado de depdsito/
logistica
Alejandro Ahumada

Ejecutivas de venta y
atencion telefdnica
Daniela Arch

Belén Vera

Atencion al cliente y
administracion
Vanesa Bustos

Encargado Area SMD
Sergio Garcia

Encargado Insercién
manual
Sebastian Carnero

Encargado Area técnica
Carlos Reyes

Técnicos
Ruben Porta
Sergio Molina
Néstor Brower de Koning
Gerardo Haro
Elvira Ruiz
Continda en pdgina 62

Nace Caution Alarmas, socie-
dad creada por el Ing.Silvio Belotti
y Jorge Jaurena con la intencién
de desarrollar productos de se-
guridad y metaltrgica para abas-
tecer en un primer momento al
mercado de las terminales auto-
motrices y ferroviarias.

Se fabrican las primeras cen-
trales de alarmas CEM 1.8 y CEM
Professional.

1991 Nace la primer Central
microprocesada del pais (C4000),
siendo pioneros en el area.

1996

La firma CyK System nombra
a CEM "Distribuidor oficial” de
sus productos para todo el te-
rritorio nacional.

2000 La empresa evoluciona
con sus proyectos, adaptandose
a las nuevas exigencias de mer-
cado con la utilizacion, a través
de terceros, de tecnologia SMD.

Aparece en el mercado la
Central Suri 400, totalmente
monitoreable.

2002 Luego de varios ajustes
y mejoras se presenta la Suri 500,
actualmente una de las centra-
les mas vendidas del pais, revo-
lucionando el mercado por su
sencillo manejo e instalacion.
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XANAES 610

Panel de Alarma Monitoreable / Modular
* 6 Zonas, Expandible a 10

= 3 Salidas PGM, Expandible a 5

* 6 Usuarios 4+ Coaccidn + Invitado

* Zonas con RFL

* Particion de Zonas

* Comunicador Digital / Llamador TE

» Armado por Teclado, RF o Key Switch

* Programacion Remota

(Soft de Up Downlpading)
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Panel de Alarma

» 3Zonas

* | Zona 24 hs

* 3 Modos de Armado

= Activacion por RF, teclado o Key Switch
* 3 Modelos de Transmisores de RF
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Panel de Alarma Monitoreable / Modular
= 5 Zonas Programables

» 2 Salidas Independientes

* 1 Salida PGM

* 3 Modos de Armado

* Comunicador Digital / Llamador TE

= Armado por Teclado y RF
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.perfil de empresa

Fabricacion nacional con calidad de importacion

Viene de pdgina 60

Administracion
Area de facturacion para clientes

Departamento técnico
Personal del departamento técnico
de la empresa

Montaje
Linea de montaje superficial
totalmente automdtica

buscar una firma para representar en Argentina. En 1994
nos hicimos representantes de C&K'y trabajamos con ellos
hasta que fue vendida a un gran grupo econémico inter-
nacional, que la compré para cerrarla’

“Nos quedamos asi sin el producto que vendiamos y en-
tonces nos propusimos fabricarlo. Comenzamos en el 2000
con el proceso de reingenieria de nuestra empresa y de las
centrales de alarma. Nacié asi Suri 400, nuestra primera expe-
riencia en paneles con comunicacién digital;concluye Jaurena.

La fabricacion, entonces, tenia mucho de artesanal y la
tecnologia para las comunicaciones, entonces en pleno re-
cambio, no ayudaba demasiado.El producto,entonces, tuvo
algunos inconvenientes durante la primera partida, ya que
la Suri 400 era probada y chequeada en la empresa, con li-
neas telefénicas nuevas. El sistema fue instalado en Mar del
Plata, con una central telefénica viejisima y como conse-
cuencia, Suri 400 parecia muda.“Viajadbamos a cambiar los
comunicadores, hicimos todo lo necesario para que todas
queden comunicando.Y fijate que los clientes lejos de eno-
jarse, mas nos compraban, porque decian que jamas ha-
bian visto un compromiso con el producto fabricado como
el nuestro, recuerda uno de los fundadores de CEM.

Asi, el producto evoluciond y nacié el Suri 500, panel del
cual se vendieron 25 mil unidades en dos anos y en la me-
dida que ese productos se iba popularizando, CEM comen-
zaba a redondear el proyecto original, llamado Xanaes 610,
una central de 6 zonas expandibles a 10,con 3 PGM expan-
dibles a 5, un comunicador digital con todos los formatos
de comunicacidn de mercado y software de programacién
y manejo remoto, configurable como discador telefénico y
con una etapa de RF increible con cuatro modelos de trans-
misores y nueve funciones distintas asignables a cada uno
de los diez cédigos grabables. Se traté de un sistema mo-
dular, de hasta 4 médulos mas placa base, que lo convirtie-
ron en un nuevo concepto en paneles de alarmas.

Mas productos e inversion

La linea de productos de CEM abarca hoy la fabricacion
propia en la planta ubicada en Cérdoba, Argentina e inclu-
yen Centrales de Alarma, Detectores y Accesorios, asi como
productos especiales para Control Telefénico, GSM o Ina-
l[dmbrico. La empresa es ademds importadora y represen-
tante de varias firmas extranjeras y nacionales, con lo que
logra ofrecer una solucién completa a al gremio de la se-
guridad electrénica. Sumé recientemente una completa li-
nea de CCTV, con lo cual amplia su oferta de productos, ge-
nerando nuevas posibilidades de negocios, tanto propias
como para sus clientes.

;Cudles son las ventajas de fabricar hoy en el pais? Lo
responde Damidn Rubiolo, Gerente Comercial de la empre-

m Timeline

2004

Jorge Jaurena,
Gerente de CEM

“Fundamos esta empresa
en 1985 junto al ingeniero
Silvio Belotti, con la idea de
fabricar alarmas para autos.
Nacimos como una peque-
Aa empresa de dos, sin em-
pleados, que tenian como
herramientas un oscilosco-
pio salido de una pelicula de
ciencia ficcion de los afos
'50, unas pinzas, unos des-
tornilladores y un soldador.
En los '90 quedamos con un
producto tecnolégicamen-
te rezagado, no teniamos
por entonces medios de ac-
ceder a la tecnologia y no
nos quedo otra que viajar a
Estados Unidos y buscar una
firma para representar en
Argentina.En 1994 nos hici-
mos representantes de C&K
y trabajamos con ellos has-
taque fue vendidaaungran
grupo econémico interna-
cional, que la compro para
cerrarla. Nos quedamos asi
sin el producto que vendia-
mos y entonces Nos propu-
simos fabricarlo. Comenza-
mos en el 2000 con el pro-
ceso de reingenieria de
nuestra empresa y de las
centrales de alarma. Nacio
asi Suri 400, nuestra primera
experiencia en paneles con
comunicacion digital.”

Contintda en pdgina 64

Se adquiere la primera ma-
quina de montaje superficial
SMD, lo que permite mejorar la
tecnologia de armado y au-
mentar la disponibilidad de
productos.

2006,

Luego de varios afos de pro-
yecto, se concreta la Central
Xanaes, aplicandose en todo su
concepto las ventajas de la mo-
dularidad, equiparando en
prestaciones a centrales impor-
tadas, con las ventajas de su
costo diferenciado.

Conlaadquisiciéon de maqui-
naria pic&place, se crea la pri-
mer linea de armado de mon-
taje superficial totalmente au-
tomatica. Se triplica la produc-
cion de productos, todos con
estandares internacionales.

Presentacion de nuevos mé-
dulos propios de comunica-
cién SMS/GSM/GPRS, que per-
miten a la central -y a la empre-
sa- estar en la vanguardia del
mercado, por calidad de pro-
ductos, atencién y servicios.
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Fabricacion nacional con calidad de importacion
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Principales
y producto

CEM SRL es fabricante
de productos para segu-
ridad electrénica queinclu-
yen centrales de alarma,
detectores y accesorios asi
como productos especia-
les para control telefénico,
GSM o inaldambrico.

La empresa, ademas, es
distribuidora de varias fir-
mas extranjeras y naciona-
les, con lo que logra ofre-
cer una solucién comple-
ta al sector de la seguridad
electrénica.

Entre sus marcas interna-
cionales se encuentran
Crow, DSC, Optex y South
Power, mientras que en el
orden nacional,comerciali-
Zan a marcas como Hidden
Lines.

Entre sus marcas propias
se encuentran Suri, Xanaes,
Pucard, Azor, Kaptor y
Neptuno (software)

¥ ;
Control de calidad
Todos los productos de la empresa
pasan por el control del personal

para garantizar su correcto funcio-
namiento.

Lagistica

El drea de depdsito y logistica,
desde la cual se abastece a
distribuidores y usuarios.

sa:“Tienen que ver con el servicio que se le brinda al clien-
te: al comprar productos nacionales se reducen costos de
service, logistica y aprovisionamiento. El respaldo que uno
puede dar a un producto nacional respecto de uno impor-
tado es ampliamente superior, ya que al tener su base de
operaciones y fabricacién en el pais, las respuestas se ha-
cen en forma mas agil y eficiente y el contacto entre fabri-
cantesy clientes, al ser fluidas, contribuyen a mejorar y per-
feccionar las prestaciones de los mismos'”

En cuanto a la inversién en tecnologia para el desarrollo
y fabricacién de nuevos productos, Jorge Jaurena expresé
que en febrero de 2004 llegé a la empresa “la primera ma-
quina de insercién automatica, una maquina norteameri-
cana de ultima generacién, un horno de curado que tam-
bién suelda por reflow y una pequefia maquina para hacer
serigrafia de pasta de estafo. Esta inversion siempre serd
inutil si no se cuenta con el recurso humano adecuado, que
de la seguridad de un excelente control de produccion,
calidad, venta y pos venta. Nuestra empresa se siente orgu-
llosa de poseer un grupo humano increible, sin el cual el
crecimiento hubiera sido imposible”

;Cudles son los distintivos de la empresa? Creer que una
idea es posible de plasmar con la dedicacion y aplicacion
necesaria al proyecto.

Asi, por ejemplo, cada uno de los productos fabricados
por CEM nace con una identidad de calidad Unicas, gracias
a que definidas las caracteristicas de cada uno de ello, un
departamento de ingenieria disefa los planos de cada cir-
cuito impreso, que se completa luego con el disefio de la
matriceria, que sera ejecutada en la metallrgica propia. A
esto se le suma el software, desarrollado por especialistas

Ubicacion

La empresa se encuentra ubicada en el Barrio Mitre -
Coérdoba Capital-, sobre Ruta 9 (Av. Sabattini 3760), lugar
de muy facil acceso. Su ingreso se encuentra sobre Pasaje
Picaflor 72, a metros de la avenida.
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Coémo llegar
« En micro: Linea Coniferal, Corredor N, N4, N6, N11, N8
* En auto: Desde el centro, por Bv. Arturo llia hasta comu-
nicarse con Av. Sabattini. Desde Buenos Aires, por Ruta 19
se ingresa por la colectora a Ruta 9, que desemboca en
Av. Sabattini

+ Datos de Contacto

» Teléfono: (0351) 456-8000
e Mail: ventas@cemsrl.com.ar

* Web: www.cemsrl.com.ar

de la empresa quienes, ade-
mas, elaboraron aplicacio-
nes para ser utilizadas en
maquinas especiales o para
programacion remota.
Importacion directa de in-
sumos para garantizar la ca-
lidad de cada productos,
procesos automatizados
completados con insercion
manual y soldadura por ola,
testeos permanentes y con-
troles de calidad exhausti-
vos para garantizar el fun-
cionamiento; stock perma-
nentey unared de distribui-
dores en el pais y el Merco-
sur hacen de CEM una em-
presa confiable, con tecno-
logia de estandar interna-
cionaly calidad garantizada.

Nuevo unidac
negocios

Damian Rubiolo,
Gerente Comercial de CEM

“Con la finalidad de brin-
dar mayores servicios y solu-
ciones a nuestros clientes,
hace un par de meses hemos
incorporado una nueva uni-
dad de negocios dedicada a
la provision de equipos de
CCTV. Este rubro en los ulti-
mos anos ha tenido un gran
crecimiento, tanto por la baja
en el costo de los productos
como las nuevas tendencias
en seguridad. Esto posibilita
gque una empresa como la
nuestra pueda brindarle a
sus clientes productos alta-
mente competitivos en pre-
cio, calidad y servicio, confor-
mando un paquete integra-
dorala hora de ofrecer todas
las soluciones disponibles
para un mercado muy exi-
gente. Consideramos que
con nuestra experiencia, so-
lidezy apoyo, estan dadas las
condiciones para ser conver-
tirnos en otro referente del
mercado del CCTV”



| Existen muchas estaciones de monitoreo, pero pocas brindan un real servicio mayorista.
| Desde la concepcion del soft operativo, el movimiento de técnicos, informe de novedades,
la diversidad tecnologica, todo es diferente en una central mayorista.

| En sabemos de qué estamos hablando,

Keeper

Central de monitoreo con

VERDADERO

concepto mayorista

ALGUNAS CARACTERISTICAS DEL SERVICIO

| SOFT MAYORISTA
Acceso remoto para minoristas

Acceso remoto para usuarios finales con el logotipo de |a en

ER

Doble informe diario de novedades de cuenta via e-mail.
Controles de apertura y cierre con informes pemnlhalﬁﬁ :

| HARD MAYORISTA
Monitoreo via telefénico
Monitoreo via IP  Todas las marcas importantes de médulos de GPRS -
Monitorea via radio
Monitoreo via SM5/PDU

TARIFA PLANA

SIN PAGO INICIAL

-

COBERTURA NACIONAL

| SERVICIO MAYORISTA
Atencién en nombre de la empresa minorista las 24hs.
Convenio con proveedores para precios y financiaciones especiales.
Planes de apoyo técnico, financiero y juridico para migracion de cuentas.

0351 4683200 | info@alarmaskeeper.com | www.alarmaskeeper.com.ar

KEEFEI Unase a nuestro equipo de trabajo
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= Tenemos el agrado de presentarles nuestro nuevo departamento

\ SEG Video, que nace con la finalidad de prestarle la mejor

" atencion y servicio al gremio, mediante la oferta de

- modernas tecnologias y el soporte necesario en

- Capacitacion, Asesoria y Conduccion en equipos tanto

' analdgicos como |P.

Le aseguramos la solucion a sus problemas acompafiandolos

en su desarrollo y es por ello que queremos ofrecerle una
atencion permanente para asegurar un asesoramiento continuo

y eficaz garantizando un resultado positivo.

o

Nuestra Mision es estar en permanente interrelacion con nuestros
clientes, por ello se ha previsto el brindar un servicio PREFERENCIAL
atendiendo en horario corrido de 8:00am a 18:00pm,con un stock
permanente y envios a todo el pais.
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DVR Stand Alone DVR Stand Alone IP
Para 4, 8 y 16 camaras con Para 4 camaras, POE y 100
velocidades de 100, 200 hasta fps basados en sistema linux.

400 fps basados en sistema Linux.

Switch POE I

1 entrada y 4 salidas con
interfaz rj45 prolonga 100mts.

: ]
Placas DVR Camaras Tipo Espia :

Para 4, 8 y 16 camaras con velocidades lente Pinhole en detectores de humo y
de 25, 100, 200 hasta 400 fps. movimiento falsos, CCD Sony o Sharp
aﬂo:t incluida compatible con sistemas de 1/3" y 1/4" de 420 tvl con 0.8, 1,0 lux.

SVIDED,
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Entrevista a Technical Support de Bioscrypt & Bussiness

Roberto Recinos y Ceres Silva

F ormada en el afio 2006, L-1 Identity
Solutions es una compania que ya
cuenta con mas de dos mil empleados dis-
tribuidos entre su sede, ubicada en
Stanford, Estados Unidos, y sus mas de 25
sedes en distintos puntos del mundo. L-7
se ocupa principalmente de cuatro areas:
soluciones de control de accesos biomé-
trico para empresas; soluciones de cre-
denciales seguras; servicios de enrola-
miento y consultoria gubernamental.
Con presencia en mercados tan disimi-
les como el militar, el civil y las fuerzas de
seguridad, L-1 Identity es en la actualidad
lamarca bajo la cual se cobija Bioscrypt,una
de las mas reconocidas desarrolladoras y
fabricantes de tecnologia para identifica-
cién de personas a través de biometria.

"Toda equipo biométrico, sea
cual fuere la tecnologia que
utilice, es perfectamente inte-
grable con cualquier sistema de
control de accesos preexistentes.
En Bioscrypt ademds de huella
digital, manejamos también
reconocimiento vascular y
reconocimiento facial 3D”
Roberto Recinos,
Technical Support

A nivel mundial, Bioscrypt es una de las
cinco primeras empresas en el mercado
biométrico.Y si bien la biometria tiene dos
grandes ramas de aplicacién, Control de
accesos y Tiempo y asistencia por un lado
y el mercado policiaco, por el otro, la em-
presa esta enfocada principalmente en el
primero, rubro en el que es una de las em-
presas lideres del mercado gracias al tipo
de algoritmo que utiliza, calidad de sus
productos y servicios que ofrece.

“Hoy, Bioscrypt pertenece a L-1 Identity
Solutions,lo mismo que otras empresas tam-

bién dedicadas al desarrollo de tecnologias
biométricas para el registro e identificacion
de personas, cada una aplicada a un mercado
diferente,aunque muchas veces complemen-
tario)explica Ceres Silva, Customer Support de
Bioscrypt para Sudamérica.

“L-1 provee soluciones de identificacion
por huella, iris, lectura facial y, recientemen-
te, de patrén de venas para distintos mer-
cados:identificacion de personas, gerencia-
miento de programas y procedimientos,
etc.,,cada uno de ellos atendido por una em-
presa especifica del grupo. En el caso de
Bioscrypt, es el segmento de Control de ac-
cesos y Tiempo y asistencia’; aclara Roberto
Recinos, Technical Support de la compafia.

"Bioscrypt esté en constante desarrollo de
nuevos productos y tecnologias para el mer-
cado, productos que cuentan con rapida
aceptacion en el mercado. Es el caso de la
unidad que recientemente lanz6 al mercado,
con lectura de patron de venas, explica Silva.

- {Cual es la aplicacion que se le da a
esta tecnologia?

(R.Recinos) - El sistema opera con parame-
tros de lectura biométrico de patron de ve-
nas de dedos, dispositivo que puede integrar-
se a diferentes sistemas segun sea la necesi-
dad de identificacién. Hoy todavia la lectura
de venas tiene algunos reparos por parte del
usuario y no estd muy difundida en Latino-
américa, aunque si es de uso comun en otras
partes del mundo como Japdn, donde se uti-
liza —por ejemplo- para la identificacion de
personas en maquinas de dinero (cajeros au-
tomaticos). Tampoco esta demasiado exten-
dido el uso de equipos de lectura facial, otra
novedad de nuestra empresa. Sin embargo es
una cuestion de tiempo hasta que ambas tec-
nologias vayan ganando mercados.

(C.Silva) - La mayoria de las consultas de
nuestros clientes no estén todavia orienta-
das a patrén de venas, ya que la huella si-
gue siendo la tecnologia més difundida. Sin
embargo, en general, el uso de la biometria
estd aumentado.

- {Qué factores creen que contribuyen
al incremento en el uso de biometria?
(R.Recinos) - Sin dudas crece porque mu-

Considerada como una de las empresas lideres en el desarrollo y

haddods rn d S®.com.ar

provisién de tecnologia biométrica, Bioscrypt pertenece hoy a L-1
Identity Solutions, compania formada en 2006 que aglutina a empre-
sas especializadas en identificacion. Dos de sus directivos hablaron

con RNDS® sobre el futuro de esta tecnologia en nuestra region.

chas empresas ya buscan evitar un control
de su personal a través de una tarjeta, basi-
camente por los costos y tiempos adiciona-
les que conlleva,como el desgaste en la tar-
jeta misma, su posterior reemplazo y reem-
padronamiento del usuario. Todo eso pue-
de evitarse a través de un equipo biométri-
co: una vez que la huella fue cargada al sis-
tema, no hay manera de que se pierda.

" América Latina hoy no estd
usando en gran medida la tecno-
logia de patrén de venas, ya que
es relativamente nueva aqui. En
Japon, por ejemplo, si estd amplia-
mente difundida, principalmente
en los cajeros automdticos”
Ceres Silva, Business

(C. Silva) - En la actualidad el mercado
de Tiempo y Asistencia es el que mas re-
quiere de este tipo de soluciones, que pue-
den instalarse de manera basica para lue-
go ir escalandose y creciendo en la medi-
da de las necesidades de la empresa. Este,
junto con control de acceso, es el principal
segmento de consumo de biometria en
Latinoamérica.

- (Cuales son las expectativas de cre-
cimiento en el mercado argentino?

(C. Silva) - Esperamos crecer de manera
sostenida, ya que es un mercado en el que
la biometria es bastante conocida. Hay mu-
chas oportunidades de negocios tanto en
Argentina como en el resto del continente.
En el caso concreto de Argentina, tenemos
un Unico distribuidor, DRAMS Technology
S.A., empresa que nos representa desde
2006. Nuestra presencia en el stand de
DRAMS reafirma nuestro compromiso de
apoyo constante al excelente trabajo que
esta empresa viene llevando a cabo en la
promocion, posicionamiento y comerciali-
zacion de nuestros productos. ®




Solucion de control de acceso IP
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BinEntry Plus

BioLite
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Entrevista al Consultor de Ventas para el Cono Sur de Ingersoll Rand

Cristian Morgali

I ngersoll Rand es un conglomera-
do industrial de unos 60 mil em-
pleados que ofrece soluciones a través
de sus diversas divisiones de produc-
tos y tecnologias. Desde hace unos
anos, la empresa se reinventod a si mis-
ma convirtiéndose en una multimarca
de productos y servicios para usuarios
de todo el mundo. Una de las divisio-
nes de la firma esta dedicada a la tec-
nologia de seguridad, enfocada espe-
cificamente en cerraduras y barreras fi-
sicas para el control de accesos.

Parte de la empresa, por ejemplo, es
la marca Schlage, reconocida en todo
el mundo como la pionera en el de-
sarrollo de nuevas cerraduras como la
de cinco puntas.

Enfocadainicialmente en soluciones
mecanicas, la compafiia comenzé a
desarrollar tecnologia electromecéni-
ca, como lo describe Cristidn Morgali,
su Consultor de Ventas para el Cono
Sur:“En la medida que evolucioné en
el mercado, la empresa fue adquirien-
do otras marcas y no solo en la parte
mecanica sino también electromeca-
nica. El drea mecanica era muy fuerte
por un lado, en el desarrollo de llaves,
cerradura o barras antipanico. Por otro
lado, agregando el componente elec-
trénico, se dotaba al producto de inte-
ligencia agregada, con lo cual combi-
namos ambos mundos”

El verdadero impedimento para el
ingreso o egreso no autorizado a un
lugar es, sin dudas, la traba fisica.”Lo
mecanico es en definitiva lo que im-
pide el paso o acceso a un lugary tam-
bién lo que permite salir a las perso-
nas en caso de un incidente —explica
Morgali-.Asi por ejemplo,a la barra de
panico tradicional le agregamos la
conexion con parte electrénica,con lo
cual logramos integrarla a los sistemas
de incendio, por ejemplo. Hoy conta-
mos con cerraduras mecanicas con
funciones electrénicas incorporadas,
tanto para el sector residencial como

el industrial. Hay una interaccion entre
los sistemas mecanicos y electrénicos”

“Un ejemplo claro es el CCTV: a través
de un sistema de estas caracteristicas uno
puede ver lo que esta pasando pero no
puede impedirlo,como un acceso o egre-
so no autorizado. La Unica manera de lo-
grarlo es a través de una barrera fisica. Si
a esa barrera le agregamos inteligencia,
entonces si tendremos una auténtica so-
lucién de seguridad’ concluye.

"Hoy la necesidad de seguridad
hace que un solo sistema no sea
suficiente. Por eso, si integramos
una soluciéon mecdnica, como
una cerradura, con una electroni-
ca, como el control de accesos,
tendremos una solucion ideal
para todo tipo de aplicaciones "

- ({Qué grado de integracion puede
lograrse con este tipo de soluciones?

- Hay cerraduras que, dependiendo del
nivel de seguridad requerido, pueden ser
integradas a soluciones preexistentes.
Nuestra empresa ofrece cerraduras stand
alone, por ejemplo, que pueden funcio-
nar perfectamente en un pequefno co-
mercio o en una casa, ya que no depen-
den de un sistema asociado para cum-
plir con su funcién. Pero también existen
modelos que pueden actuar a través de
un cableado o a través de IP, sea por ca-
ble o por comunicacién inaldmbrica para
integrarse a un sistema preexistente.Son
soluciones muy flexibles.

- ¢En cuanto influyen tecnologias
como el IP, por ejemplo?

- Cuando se trata de tecnologia ina-
ldmbrica no se usa la frecuencia de WiFi
sino la banda de 900Mhz.Buscamos con

Aglutinadora de marcas y empresas para diferentes aplicaciones,
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Ingersoll cuenta entre sus productos con cerraduras mecdnicas
y electromecdnicas para satisfacer las necesidades de los mds
diversos mercados. Contamos aqui sobre la actualidad y los

proyectos de la empresa en nuestra region.

esa frecuencia un menor consumo de
energia, aunque eso limite el envio de
informacion.Esa informacion,en el caso
delacerradura,no es tan importante en
volumen, por lo que funciona perfecta-
mente. Es sin dudas un avance impor-
tante, que permite lograr soluciones
estéticas que antes estaban vedadas.

- ¢Cémo ven nuestro mercado como
consumidor de estas soluciones?

- El mercado argentino es comparable
con el chileno. Acé hay todavia una sen-
sacion de CCTV muy fuerte pero no tan-
tofoco enlo que es accesos.Recién aho-
ra se esta comenzando a tener concien-
cia de lo que significa la barrera fisica y
estan comenzando a establecerse pro-
cedimientos que incluyen este tipo de
herramientas.Hay un crecimiento soste-
nido, en general, aunque falta mucho
camino por recorrer y tecnologia asocia-
das a soluciones por desarrollar.

- ¢(Cudles son las perspectivas
de crecimiento?

- Realmente las mejores. Todo el
Cono sur del continente ofrece pers-
pectivas interesantes, como el merca-
do peruano, por ejemplo, que esta cre-
ciendo mucho en lo que es control de
accesos e implementando soluciones
tanto mecanicas como electromecéni-
cas. También Chile y Argentina crecen
de manera sostenida. El gran salto to-
davia esta por darse y eso se lograra
cuando las partes involucradas en el di-
sefo y construccién de un nuevo edi-
ficio —sea cual fuere su destino- co-
miencen a dialogar de manera fluida
con quienes luego deben proveer la
seguridad. Ya se estd viendo una inte-
raccion cada vez mas fluida, donde el
arquitecto directamente delega en el
integrador el disefio del sistema de se-
guridad que luego serd implementa-
do.En la medida en que ese didlogo se
acentue, entonces las posibilidades de
crecimiento se veran potenciadas. m
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HIKVISION

Primer fabricante y desarrollador mundial
de productos H.264
Extrema calidad a precio accesible.

I Imegapigles D5-2DF1=67

3 NMEGRPTRELES

CAMARA DE DOMO PARA RED

Cadec de video H.264 » CCD de barrido progresivo Sony de 1/3" = Soporte de resolucion a 1280x720 para previsualizacidn y reproduccion
» |ris/enfoque automatico y rotacion confinua en 360° » Soporte de conmutaciin awtomdtica de color a B/N » Precision predeterminada
hasta de +0,1%, velocidad preseleccionada de 757/seq. en paneo y 507seq0. en inclinacian,

© UL C€ Fe RoHS 1S09001:2000 1S014001

B— *a o VTN

DVR STAND ALOMNE CAMARAS ANALOGICAS e IP DOMOS Interiores Analog. e IP
\I'IBECI SERVIDORES LP CAMARAS IP MEGAPIXEL DOMOS Exteriores Analog. e IP NVR STAND ALOMNE

Nuevas Oficinas Teléfonc Ema

Roseti 1964 - C.ABA. |;54 11}455-: 1594 info@sacurityone.com.ar
([C1427BWHN) - Argentina no ! Fe

(511- 1 H’ 4555- ﬁ-"!l?ﬁ
Visitenos on .."?JI-I;III
HIKVISION PREMIER EISTFIEUTEH WWW.SECURITYONE.COM.AR
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HIKVISION PREMIER DISTRIBUTOR

Productos HIGH END

Soporta Camaras IP de:

SON'Y Panasonic BOSCH AXISa

DVR STAND ALONE Serie D5-7300

H.264 DSP Compresidn por Hardware » Sistema Operative en Tiempo Real -
LINUX Visualizachin en Tiempo Real en 4CIF = Grabacion en Tiempo Real hasta
4CIF y CIF Tiempo Real = Dual Stream » Control Remoto = Mouse = Panel Frontal
= Rueda JOG » hasta 16 canales de video y 4 canales de Audio » 1 canal de voz
Bidirecional = 16 Entradas Digitales v 4 Salidas de Retay = 3 Salidas de Monitor
= 3USE 2.0 « LAN 10/100/1000 » PTZ RS 485 multiprotocolo = 4 » Disco Rigidos
SATA de 2TB : B TB max. = Sistema de Autorecuperacion y alerta de fallas
= Sistema Monitoreable por CMS = DynDNS » Ideal para Monitoreo por Video
= Software de Gestion Remota hasta 64 Canales incluido.

L BN N R R R R N L B R

Mobile DVR: video y Localizacién en Tiempo Real por 3G

HD
DVR STAND ALONE HYBRIDO Serie DS-9000
H.264 DSP Compresidn por Hardware = Sistema Operativo en Tiempo Real -
LINUX  Visualizacidn Real Time en 4 CIF * Grabacion Real Time en 4 CIF
* Grabacion Real Time en 4CIF 480 cps NTSC / 400 cps PAL = Soporta
Grahacién hasta HO720F » Soporta Camaras P Megapixe| HD » Alta definicidn
# Dual Stream # Control Remoto = Mouse » Panel = 16 Canales de Video
Andlogo = 16 Canales de Audio # B Canales de Video IP » 1 Canal VOIP = 16
Entradas Digitales y 4 Salidas Relay = 1 Salida VGA = 2 Salidas Andlogas de
Video, 2 x USB » LAN 10/100/1000 = PTZ (R5485) = 8 x HDD SATA 16 TB M.
s AS5232 = Sistema de Autorecuperacidn y alerta de fallas = Sistema
Monitoreable por CMS, DynDNS » ldeal para Monitoreo por Video = Software de
Gestion Remota hasta 64 Canales.

DVR STAND ALONE Serie DS-9100

H.264 DSP Compresidn por Hardware » Sistema Operativo en Tiempo Real -
LINL Visualizackin en Tiempo Real en 4CIF » Grabacion en Tiempo Real en
4CIF 480 NTSC y 400 cps PAL » Dual Stream = Control Remoto = Mouse
 Panel Frontal = Rueda JOG = hasta 16 canales de video y 16 canales de
Audio = 2 canales de voz Bidirecionales » 16 Entradas Digitales y 4 Salidas de
Relay » 3 Salidas de Monitor independizntes » 4 USB 2.0 « LAN 10/100/1000
= PTZ RS 485 multiprotocolo = 8 x Disco Rigidos SATA de 2TB : 16TB max.
= Sistema de Autorecuperacion y alerta de fallas » Sistema Monitoreable por
CMS = DynDNS # deal para Monitoreo por Video = Software de Gestion Remota hasta
64 Canales incluido,

@ Instalacion en cualguier @ Transmisién por: @ Visualizacion de recorridos
unidad mévil GPRS - 3G - WiFi en Google Map

MOBILE DVR

(gD

Google

H.264 DSP Compresitn por Harware = Modulo GPS Incorporado = Informacitn de GPS y Vislocidad embebida en video & infegracion con Google Maps » Trackeo de Rutas sobre
planos de Google Maps » Tecnologia Anthibracion Patentada = 3G, COMA, WCDMA, EVDO, TD-SCOMA, Wireless » Software da Centro de Monitoren » Software de Servidor da
Streaming para tecnologia 3G = Audio y Video en Tiempo Real = Comunicacion Bidireccional sobre 1P » Entradas y Salidas de Alarmas = Alarmas por Exceso de Vielocidad
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Entrevista al Gerente Regional de Ventas de HikVision

Plrbutian
Parimer

H ikVision nacié a comienzos de
esta década como iniciativa de
un grupo de ingenieros con experien-
cia adquirida trabajando para un ins-
tituto nacional de desarrollo tecnolé-
gico,especializado en la investigacion
de video, lo cual terminé siendo una
ventaja competitiva. Siendo la tecno-
logia el negocio principal de laempre-
sa, cuenta con la capacidad de ofre-
cer soluciones realmente novedosas
para el mercado del CCTV.

“HikVision es un marca con expe-
riencia en el mercado, con 30 afios de
experiencia tecnolégica. Inicialmen-
te perteneciente a una dependencia
del gobierno chino para la investiga-
cién de alta tecnologia, se decidio lue-
go que podia ofrecerse toda esta tec-
nologia al publico y usuario final,dan-
do origen ala marca hace 9 anos.Des-
de entonces, la empresa crece alrede-
dor del 100% anual, pasando de 100
personas a casi 3000, con unos 600 in-
genieros encargados de la investiga-
cién y desarrollo de nuevos produc-
tos y tecnologias’ cuenta Dani Wang,
Gerente Regional, acerca de los orige-
nes de la empresa

“El crecimiento de la fabrica es tal
que ya esta pensando en ampliar sus
instalaciones.Como para dar unaidea
de su tecnologia, HikVision puede po-
ner en la calle un promedio de mil
DVR’s diarios, lo cual habla a las claras
de su capacidad de manufactura’dice
acerca de la actualidad de la marca.

Acerca del futuro, cuenta:“Este afio
llegamos a la bolsa de valores, lo cual
atrajo mas inversionistas, lo cual hara
crecer nuestra capacidad de investi-
gacioén, desarrollo y produccion de
productos.Nuestra meta es ser la em-
presa china lider mundial en la provi-
sién de tecnologia para CCTV, que
todo el mundo nos reconozca como
marca, como sucede con IBM o Micro-
soft, por ejemplo”

Dani Wang

HikVision tiene en nuestro pais dos
socios locales, que llevan adelante la
provisién de equipos para los proyec-
tos y la concrecion de los mismos: Fiesa
y Security One.

- ¢Cuales son los proyectos para
la marca?

(L. Morales) - La idea es posicionar la
marca en un segmento de mercado
que requiera de altas prestaciones,
como lo es el caso del sector bancario.
Hay proyectos bastante importantes en
muchos distritos de la Provincia con las
fuerzas policiales, que estan requirien-
do de soluciones mdviles. En ese seg-
mento, las soluciones de HikVision fue-
ron probadamente mas eficaces que las
de otras compafias.

"HikVision viene sosteniendo
casi un 100% de crecimiento
anual desde su salida al merca-
do. Es una cifra poco usual para
una compabhia tan joven pero
que ya capto el interés del
mercado gracias a su capacidad
de desarrollo y produccion de
nuevos productos”

Dani Wang

(F. Rodriguez) - Nuestra mayor pre-
sencia con la marca estd, sin dudas, en
las lineas de gama alta, enfocado en sis-
temas hibridos y los proyecto con DVR
moviles. La demanda principal esta en
ese segmento del mercado, donde no
hay en la actualidad muchos produc-

tos capaces de satisfacer eficazmente
las necesidades de los clientes.

Originaria de China, HikVision acumula mds de 30 anos de experi-
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encia en el desarrollo de tecnologia. Dani Wang, junto a dos de sus
partners en nuestro pais, ofrecen un panorama de la actualidad de
la compahia y cuales son sus estrategias para posicionarse como un

referente indiscutido como proveedor de tecnologia.

Foto: Luciano Morales (Fiesa), Dani Wang (HikVision) y Federico Rodriguez (Security One)

(D.Wang) — Actualmente la empresa
tiene lineas de productos para todas las
gamas y mercados. En el plano interna-
cional tenemos proyectos en bancos y
casinos, pero lo mas interesante es
nuestro proyecto para los préximos jue-
gos olimpicosy el pasado mundial,don-
de instalamos unas 1000 camaras y 500
DVR. Debemos poner énfasis en que
nuestra empresa, Como marca, no im-
plementamos ni disefiamos una solu-
cion sino que somos proveedores de
tecnologia. Los proyectos los canaliza-
mos siempre a través de nuestros part-
ners, en este caso Fiesay Security One.

- {Qué futuro proyectan para
HikVision en nuestro mercado?

(D.Wang) - Nuestro meta es ofrecer
al mercado soluciones de alto desem-
peno. El 89%

de los productos de seguridad son fa-
bricados en Asia, productos que son alta-
mente confiables. El mensaje que quere-
mos dar es que cuando compran
HikVision no estan comprando productos

chinas sino tecnologia HikVision, una
empresalocalizada en China.Estaimagen
la reforzamos también con el permanen-
te servicio a nuestros clientes, preocupan-
donos por ofrecerles siempre la mejor
tecnologia acorde a sus necesidades. Es-
cuchamos sus sugerencias y somos los
suficientemente flexibles como para lo-
grar un disefio a medida. Esas caracteris-
ticas, creo, seguiran posicionando a la
marca como un referente en el mundo.

Mails de contacto

Dani Wang, Regional Sales Manager
de HikVision
dani.wang@hikvision.com
Luciano Morales, Soporte técnico
de Fiesa

soporte@fiesa.com.ar

Federico Rodriguez, Dto. Comercial
de Security One
federodriguez@securityone.com.ar




No atendemos al publico,

LO ATENDEMOS A USTED.

calidad,solidez y precios que suenan bien

Camaras digitales | Camaras IP ¢

200000 s [——
Gapilsssii:: [1ST0P

8511 GUNELL

DVR Stand-Alone
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IMPORTADORES

GUNELL 55 o (1STOP] Rambow: EVETAR
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Incendio .Intrusion . Control de Accesos y Asistencia . Proteccion Perimetral . Audio Central . CCTV . Video Via Internet

CAMARAS BOX

L
AT 963 BSP-5200 BSPF-4800 BS 3200 CMSP-36L-4 A 9
‘I.I’l':l mlm CCD SONY 1/3" cokor CCD SONY D1amoche 1/3" color 143" color {]L‘.D SﬂN‘l’ 1/3" Color CCD SONY
0,001 LLX. 630 TVL 0.1 LUX . 520 TVL con audio CCD SONY . 0,1 LUX 0.1 L. 420 TVL 420 TVL . Varifocal

480 TVL con audic con audia IR 30 MTS. Apto Exterior

C;?.MARAS IR

‘I.l'3 Cl:lﬂclr {:CD SONY 1/3" Color CCD SONY 1."3" Enlur CED EDN"I’ 14’3 Enll:lr ECD S{INY ."3" Cﬂlnr CCD EDN‘E'
420 TVL . 3.6mm 420 TVL . 3.6mm o 6mm 420 TVL . Varifocal 420 TVL . 3.6mm 540 TVL . 3.6mm
IR 20 MTS. IR 20 MTS. Apto Exterior IR 30 MTS. Apto Exterior [R 20 MTS. Apto Exterior IR 25 MTS. Apto Exterior

FUENTES ¥ ACCESORIOS DE ALIMENTACION

EDD ma - S.x'd.li_téhing'm - 2A-5A Sl.'..lﬂt:h-lng IEDA
T . Ig 173" Color CCD SONY
PR, s — b _ ) 480 TVL . Varifocal
ek e T o e '*-'“' '4Jd f CON-003-H IR 50 MTS. Apto Exterior

BOO ma Plugs 'u'anas '
CCTY ACCESORIOS

w P_~ N

BALUN-RX ACT V=104 vV-204

Receptor Fu:n'.'n B1E

4 sefales de video e Distribuidores de Video
BALUM BALUN-1200 BALUN-1B00C 1 x 4 salidas
Balun Pasivo Balun Pasivo Balun Activo MIC ‘N 24 salidas
Pasivo 300 mts Activo 1200 mits. Activo 1800 mts. Micrdfono Alta Sensibilidad 8 x 16 salidas

CERRADURAS ¥ ACCESORIOS

Lo s e N ol H
oy

3005 ESO0-LED DEB-3355
Cerradura Cerradura ZL-300 Botdn Rex de salida akto
Electromagnetica Electromagnetica URE-3000 ZL-600 trénsito, Frente metalico,
300LBS 12724 VCC BOOLBS 12 VCC c/LED IRE 600( Her:ra;es Varios cuadrada
=
i -...—“-I ﬁ
5-1' E-T108 Ll
DEB-3155 - Pulsador NC/NO para apertura
Bottn Rex de salida Ao W de puerta, Para Emergencias. PIR REX DS
trénsito, rectangubar DEBR-33ABS De gran terminacidn y calidad. S&nsur Fia: O salida de puerta color gris
Alargado, kdeal para Botdn Rex de salida, Totalmente en plistico injectado Temporizadores incorporadas;
montaje en marco de Alto transito y accionamiento inmediato. Manlioren de estado de puerta
acero. Frente metdlico ABS plastico Dimensiones 86°86°55 mm, £on avisd sonor, cobenura ajustable

Estomba 136 . Avellaneda . Pcia. de Bs. As. Tel./Fax: (5411) 5368-0503 / 4205-6379 . Nextel: ID 672*1828




sguridad electranica

PANTRONICA,

DVRS STAND ALONE

¥

C-CPIN LTC-COPIR S04 AV e
1f3 Gatur CCD SONY 173" Color CCD SONY 1!3' Dolm C(:D Sﬂm’ 4 CEI‘IEIES H254 H:]{J FP'S
420 TVL . 3.6mm 420 TVL . 3.6mm 420 TVL . 3.6mm 8 Canales H264 100 FPS

16 Canales H264 400 FPS
CAMARAS PTZ
I.I
LAMN BO27H LANL-209 ' _ANI

173" CCD Sﬂny 4EﬂT‘u‘L Zoom 27 dptico
Velocidad de paneo 30°/seq. Giro 360°
Apto moniaje en extesior . IPGS

E-CI] SIJHY Zoom 27x
Optico . 540 TVL

173" CCD Sony 480TVL . Zoom 3x dptico
Vefocidad de paneo 307/seq. Giro 360°
Apto montaje en exterior . IPGS

DVR BASADO EN PC (PLACAS ¥ ACCESQRIOS)

GV250 vE
GVBOO vE&.3 PCI + PCI E GV148B0 VB.2
4 Canales 12 FF‘S 32 Canales 200 FPS 16 Canales 400 FPS
16 Canales 100 FPS

CONTROLADORAS POR PROXIMIDAD

{IFARE o HID EM MARIN EM MARIM
Controlador Autdnomo para Controladaor Autdnomo para 1000 Eruipo Abrepyertas y Reloj de Personal
1000 usuarios. Lector EM usuarios. Lector EM MARIN Cap. de 30000 usuarios. Posea puerin
MARIN AF 1258hz. Incomp RF 125Khz Incorporado. Apto Exterior de comunicacion RS485, 232 y TCPAP

LECTORES DE PROXIMIDAD

Lector MIFAHE mn*nahnle Lector compatibie HID
salida Wiegand 26 Bits saiida Wiegand 26 Bils

le-:tnr EM MAH!M 125 KHZ
salida Wiegand 26 Bils

TARJETAS DE PROXIMIDAD BIOMETRICOS

aey TE0 LLAVPROX \_I Biométrico
EM MARIN EM MARIN Huella
Tarjetas de Proximidad Llaveros de Proximidad Conexidn IP

1/3* CCD Somy 540TVL . Zoom 30x
optico 300°/seg. Giro 360°
Apto montaje en exterior . IP6S

DVRUSE

4 Canales 25 FPS

ART21 + 10
X' F ARIN
o =l VLT i

Equipo Abrepuertas . Cap. de 1000
usuarios. Posee puerto de
Comunicacion RS485

HM-JLR10D

NZ26B

Legtor de prosamédad EM MARIN
125 KHZ Largo alcance

o

MultBiométrico Huslla y
Reconociméento Facial . Conexidn IP
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Entrevista al VP Sales&Business Development Latin America de Samsung Techwin

c reada en 1977 como una divi-
sién de Samsung, Samsung
Techwin se dedicé desde sus inicios al
desarrollo de tecnologia para segu-
ridad aplicada a las areas profesiona-
les e industriales. Con bases en distin-
tos puntos del globo, se ocupa desde
entonces de ofrecer al mercado pro-
ductos de avanzada para el segmento
del CCTV. Originalmente asociada a
Samsung Electronics, hoy la division
Techwin responde a un gerenciamien-
to comun pero mantiene su autono-
mia como compafia,ideandoy propo-
niendo constantemente soluciones,
especialmente para la videovigilancia.

Pedro Duarte, VP Sales&Business
Development para nuestro continen-
te, explica de esta manera los orige-
nes y fundamentos de Samsung
Techwin:"Siempre existieron dos frac-
ciones de Samsung,desde los afos '70.
Hubo una divisién que fabricaba ya
grabadoras para el drea de seguridad,
que evolucionaron luego en las time
lapse, uno de los productos mas po-
pulares y que fue luego fabricado
por otras empresas. Se cre6 entonces,
dentro de la divisidn Electronics un
area dirigida al CCTV. Coexistia tam-
bién con Techwin, que se dedicada a
productos aplicados a otras esferas
como el drea industrial militar. ;Estos
qué signific6? Que bajo una misma
marca y un mismo logo, dos divisio-
nes se dedicaban a lo mismo”

Samsung Electronics, si bien tenia su
area destinada al CCTV desarrollaba y
producia productos para el consumo
masivo, a la inversa de lo que sucedia
con su“hermana” Techwin.

“Hace tres afos el consejo adminis-
trativo de laempresa —explica Duarte-
decidié una accion que unificé las di-
visiones, aunque suene contradicto-
rio:mientras Techwin habia desarrolla-
do, por ejemplo,la cdmara digital para
aplicaciones militares y luego se tor-
ndé de consumo masivo, Electronics
hacia productos también para CCTV.
Entonces, teniamos una division con

Pedro Duarte

articulos de consumo mas algo de
CCTV (Electronics) y otra de CCTV pro-
fesional con algunos articulos de con-
sumo masivo (Techwin)”

Al contrario del modelo de fusiones de
otros continentes, la gerencia de Sam-
sung transformé sus divisiones en unida-
des de negocios Unicas: fusiono el drea
de CCTV de Electronics con la de Techwin
y la de productos de consumo de la se-
gunda paso al area de Electronics.

“Con esto lo que se logro fue tener
dos empresas perfectamente diferen-
ciadas, bajo una misma marcay, lo mas
importante, sin afectar al personal ya
que cada uno pasé a depender de su
area correspondiente’, relata Duarte
acerca de lo compleja que resulté esa
diferenciacion.

" No tenia mucho sentido tener
bajo un mismo logo dos empre-
sas que hicieran los mismo, por
eso se decidié que Techwin fuera
la division de Samsung dedicada
al desarrollo de productos para el
segmento profesional del CCTV
mientras que Electronics se
ocupara de todas aquellas
tecnologias relacionadas con el
consumo masivo"

- ¢{Es frecuente que un desarrollo
especifico se transforme luego en
algo de consumo masivo?

- Normalmente lo que sucede es que
cuando un desarrollo especifico muestra
muchas mejoras por sobre lo existente,
después se adapta para el consumo ma-
sivo. Sucede en toda industria, no solo

cuando se trata de seguridad. Motores y
tecnologias que se prueban, por ejemplo,

Techwin es en la actualidad la division de Samsung dedicada exclusi-
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SAMSUNG

vamente al desarrollo y fabricacion de productos profesionales para
CCTV, luego de un complejo proceso de fusién. Contamos en esta nota,
a través de las palabras de uno de los referentes de la empresa, cdmo se

llevé a cabo este proceso y adelantamos lo que propondrd la marca.

en autos de férmula 1 luego son lleva-
dos a los coches que salen a la venta y
no es raro que eso suceda. Lo mismo
pasara, por ejemplo, con los productos
de CCTV de nuestra empresa: ya esta di-
sefiada unalinea para uso residencial de
este sistema que seguramente comen-
zard a ser comercializada el afio proxi-
mo. Es un kit de cdmaras que se conecta
a una PCy ya esta funcionando. No ten-
dra las prestaciones o definicion de una
camara profesional, pero si sera suficien-
te para poder controlar una residencia o
pequefio comercio.

- {Como manejan sus representa-
ciones?

- Samsung Techwin es una empresa
coreana, con base en Seul y que tiene
centrales en distintas partes del mun-
do, dedicadas a cuidar de mercados es-
pecificos. La de Norte América, por
ejemplo, que se ocupa de todo el con-
tinente, con dos subdivisiones,una para
Estados Unidos y Canadd y otra para
que abarca desde México hacia el sur
del continente; otra base esta instalada
en Europa, que cuida de esos mercados
mas el norte de Africa; su cuartel gene-
ral de Seul se ocupa de Corea, Asia y
Oriente Medio mientras que hay una
especificamente en China.

- ¢Cémo ven la actualidad
tecnologica del CCTV?

- En realidad el érea de la seguridad
esta en plena transicion entre lo analé-
gico y lo digital. A todos les gustaria te-
ner equipos IP pero ya tienen sistemas
analdgicosy ese paso puede llegar a tor-
narse complicado, principalmente por
los costos. Su implementacion tampoco
es tan sencilla, ya que no solo se necesi-
ta el equipo adecuado sino el personal
idoneo para poner en marcha esa solu-
cién. Lo analégico hoy sigue siendo do-
minante en el mercado, pero el IP para
nuevas instalaciones es la salida. Eso de-
manda una inversion creativa del fabri-
cante, que debe mirar siempre en pers-
pectiva la evoluciéon del mercado. m




VISION 2010

esel MOMENTO

para las Camaras IP Samsung

iPOLiS

Las camaras IP Samsung entregan la mejor resolucion de la Industria -
hasta 800 TVL y 700 TVL en blanco y negro. Combinan el alto rendimiento

y valor excepcional en cualguler configuracidon gue necesite. Nuestra linea
es extensa y ofrece domos anti-vandalicos IP66, domos fijos, PTZ de alto
rendimiento en baja luz y con seguimiento de personas automatico, camaras
fijas de dia/noche. Este incorpora la dltima tecnologia A1 con excelente sensibilidad en
baja luz y escaneo progresivo para capturar claramente objetos en movimiento. Nuestras
nuevas camaras Al también ofrecen analisis de video inteligente tales como linea virtual,
deteccién de objetos, perdida y aparicion de objetos, analisis de dreas predeterminadas
y direccion de deteccion en los bordes. Las camaras tambien soportan Multi-stream
en compresion H.264, MPEG4 y MJPEG con imagenes de resoluciones variables en
diferente tipo de cuadros. Todo Indica que es la era para las camaras IP de Samsung.

info@samsungsecurityusa.com * samsungsecurityusa.com
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» GRABADOR DIGITAL DVR

- SOFTWARE EMBEBIDO EN EL HARDWARE LINUX.
- COMPRESIOM H-264. LO MEJOR DEL MERCADO
- ACCESO DESDE CELULARES 3G

- LENGUAJE EN ESPANOL

- 16 CANALES DEVIDEO

« SALIDA PARA MONITORVGA.
- SOPORTA HASTA 4 DISCOS SATA
DE HASTA 1TB CADA UNO

+ 16 CANALES DE AUDIO
- MULTIPLAYBACK, PERMITEVER EN VIVOY REPRODUCCION

DOMO IP CCD SONY
420TVL y 0,3Lux

ZO00M CONTINUG 22X

« 25/ 301PS A D1 FULL RESOLUTION
MPEGA4, 10/1100MBPS
ALIDIO INCGLLIDO

CCD Sary

1/3”

MPEG4 ({ i})

CAMARA IP CCD SONY

+ MPEG4, RESOLUGION D1

+ GCD SONY 1/3" DIA NOCHE 420
TWL 0.0071 LLIX

- ALUDIO, ENTRADA DE ALARMA

- 36 IR MM 50M DEVISION
NOCTURMA

- COMPATIBLE CONTODA LA
LINEA CCD DE NDXZEN

- DIMENSIONES 31CM X 15.5 CM

AL MISMOTIEMPO EN LA MISMA PANTALLA

DISPONIBLE EN 4 VIDEOS - 4 AUDIOS 100/120 IPS
DISPONIBELE EN 8 VIDEOS - 8 AUDIOS 200/240 IPS
DISPONIBLE EN 16 VIDEOS - 16 AUDIOS 200/240 IPS

DISPONIBLE EN 16 VIDEOS - 16 AUDIOS 400/480 IPS

PANEL DE ALARMA

@ an ¢ dd ZONAS INALAMBRIGAS
] = [ + 7 ZONAS CABLEADAS
Sy r J}:\\Q .‘_ OhA A
I8 = + DISPLAY LCD Y MENSAJES

DE VOZ EN CASTELLAMNG

+ MEMORLA CON HASTA B8 EVENTOS
+ MONITOREABLE

(ADEMCO 4+2 , CONTACT 10

PLACA TUNGSON

- 16 ENTRADAS DEVIDEQ

- 4 ENTRADAS DE AUDIO.

« PUERTOD PCI-E

. VELOGIDAD DE MONITORED 400/480 IPS
+ VELOCIDAD DE GRABACION: 400/280 IPS
1TV OUT (SALIDA DEVIDED ANALOGICO)
- 2 PLACAS EN UNA PC HAGEN UN
SISTEMA DE 32 CAMARAS BOO/BSD IPS

4 6 mpeaa
B 51 IP 55 ) e ()

Plan para distribuidores
solicitar informacidn

Faormal

Teléfono: 011-4619-1691 (Linea Rotativa)
ventas@argseguridad.com

WWW.ARGSEGURIDAD.COM
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Entrevista al Gerente Regional Latinoamérica de Electronics Line

4
i

E | Grupo RISCO es un desarrolla-

dor de soluciones de seguridad
integradas para el mercado mundial,
cuyos productos abarcan desde las
mas innovadoras aplicaciones soft-
ware hasta los sistemas cableados e
inaldmbricos de alta gama, con pro-
ductos de la compania superan los es-
tandares de la industria en general.
Sus soluciones integran gestiéon de
edificios, sofisticadas tecnologias de
deteccién y los sistemas con base IP,
incluyendo vigilancia por CCTV, alar-
mas de intrusion e incendio y aplica-
ciones de control de acceso.

Sin dudas Rokonet es la marca mas
reconocida del grupo, cuyos produc-
tos son vendidos en mas de 60 mer-
cado alrededor del mundo incluyen-
do América del norte y del sur, Euro-
pa, Australia, Africa del sur y Oriente a
través de una red global de subsidia-
rias, distribuidores, grandes empresas
de instalacion y asociados.

Electronics Line es uno de los provee-
dores lideres en seguridad inaldmbri-
ca con manejo remoto de soluciones
para el mercado residencial y comer-
cial, una compaiiia con mas de veinte
afnos de experiencia en la industria de
la seguridad electrénica reconocida
por la constante innovacion y la alta
calidad de sus productos. Esta empre-
sa, precisamente, se unié al grupo Ris-
co potenciando las posibilidades y tec-
nologias de ambas en el mercado.

“Actualmente estamos en plena
etapa de cambios -explica Shay Segal-
,ya que la empresa, tras ser adquirida
por el Grupo Risco, estd adaptandose
a una nueva realidad empresarial, sin
dudas potenciada por la experiencia
e inversion del grupo adquirente”Esta
fusion, sin embargo, no le quita auto-
nomia a Electronics Line."estamos tra-
bajando en conjunto para el desar-
rollo de nuevos canales y mercados,
ademas de conjugar ambas tecnolo-
gias para brindar una solucién creati-

Shay Segal

va e integral’ aclara Segal acerca del rol
de cada una de las marcas.

- {Esto significa que mantienen su
identidad?

- Sin dudas, Electronics Lines es una
marca reconocida a nivel global y man-
tendrd su autonomia dentro del grupo.
Lo que se lograra con esta fusion es que
nuestra marca tenga mayor presencia
en mercados que hasta la actualidad no
eran nuestro fuerte. Enfocados en el
mercado residencial y comercial, hoy
con Risco tenemos la posibilidad de lle-
garal sector industrial, por ejemplo, con
soluciones combinadas.

"El aporte tras la fusién es mutuo:
Risco incorpora una marca de
prestigio, con tecnologia de
avanzada y nuestra empresa
suma posibilidades en nuevos
mercados e inversion en solucio-

nes mds abarcativas y creativas”

- {Qué le aporta Risco a Electronics
Line?

- Sin dudas la idea es lograr a través del
grupo Risco una mayor presencia en el
mercado,ademas de lograr una mayor in-
versién y nuevas posibilidades de desar-
rollo en tecnologia. Es un paso muy positi-
VO para nosotros en ambos aspectoy tam-
bién para Risco, ya que suma una marca
de prestigio y,ademas, trabaja para lograr
solucionesintegralesy creativas.Por ejem-
plo, estamos trabajando en una linea de
pir cdmaras que se integrard a nuestras pla-
taformas de conectividad y control, linea
que ya estd siendo presentada en algunas
partes del mundo. Con esto lograremos
posicionarnos aun mas en el mercado re-
sidencial conjugando domética, alarmas
y videalarmas en una Unica plataforma.

El Grupo Risco adquirié recientemente Electronics Line, fusion que
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potencia las soluciones de ambas compahias, tanto desde el punto
de vista tecnolégico como desde el aspecto estrictamente comercial.
Hablamos con uno de los directivos de la empresa israeli, quien no

conto sobre los proyectos y expectativas tras esa fusion.
Foto: Patricio Ramallo y Shay Segal, de Electronics Line

- Contintan avanzando en la
integracion, entonces

- Sin dudas, hoy el usuario busca ade-
mas de seguridad la posibilidad de
combinar confort con seguridad. Es
una necesidad creciente en todo el
mundo y con nuestros productos
apuntamos a satisfacer esa demanda.
Cuando la gente se contacta con no-
sotros busca valor agregado y entien-
de que la posibilidad de tener segu-
ridad y control en un mismo producto
es atractiva.

- ;(Cuales son los mercados en los
que proyectan mayor crecimiento?

- Actualmente tenemos buena pre-
sencia en el mercado residencial. Uno
de los objetivos es comenzar a ofrecer
nuestras soluciones a mercados como
el de la construccion, por ejemplo.Aun-
que todavia en Argentina se da poco,
en otros paises de Latinoamérica,
como Chile y Colombia, muchas cons-
tructoras ofrecen en sus disefos fina-
les una plataforma de alarmas y con-
trol del hogar. Ese un segmento en el
que hasta el momento no teniamos
presencia y hoy, a través de Risco, po-
dremos tener acceso. Solo es cuestion
deinstrumentar los canales adecuados
para lograrlo, algo en lo que ya esta-
mos trabajando.

- ;(Cudles son las estrategias para
lograrlo?

- Siempre intentamos darle valor
agregado a nuestras soluciones, mas
alla de la integracion o control de un
periférico. La idea es pensar mas all3,
brindar soluciones integrales para co-
munidades de usuarios. Algo de esto
ya estamos implementando,en condo-
minios o barrios cerrados en los que
demostramos como a través de una
comunidad integrada por nuestras
plataformas, puede lograrse una segu-
ridad integral, interconectada y a tra-
vés de un solo proveedor. 1




LO MEJOR EN CCTV

* Camaras IR, Minidomos,
Minicamaras, Ocultas, etc.

* Placas de Grabacion Digital.

* Lentes Auto Iris e Iris Fijo.

* Gabinetes y Soportes.

¢ Linea completa en
Dispositivos de UTP.

* Linea completa en
Comunicaciones - Handies
Baterias - Conectores
Accesorios para Antenas, etc.
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Laser Blectronics S.R.L.

Thames 540 - Villa Adelina
(B160TCAF) Peia. de Buenos Aires
Tel: (5411) 4763-2600 / 2294

Fax: (5411} 4763-3688
ventas@laserelectronics.com.ar
www.laserelectronics.com.ar
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Tecnologia en

3.7mm Flat pinhole,
1/4 sharp 420 td
claudio. Inc. Soporte.

MFOA 200
Control acceso
2000 husellas,
50000 registros,
Tarjeta, Huella o
password, soft
en espaiol,

Inc. Soporte

e 5 MFC 2038
F e Mini domo
antivandalico,
lemte 3,6mm,
113 Sony

GRAN VARIEDAD
E.;Fc 4007 EN LENTES
mara minatura
Calor CCD, lente 2,8mm, 4mm,

MF 220z

Seguridad

Varifocales.

MFC 1980
Domao, con
infrarrojo 20mits,
113 Sony, lente
3,6mm.

ACCESORIOS
CABLE UTP

P
LDFEIJ gl‘]% TZ Zoom 27x, Sony super had,
R5485, 480 TVL

114 Sony super had,

} R5485

* (amaras de ditima tecnologia (infrarmajas, ocultas, domas, profesionales)

» Linea de camaras infrarrojas MFC con norma IP66 1/3 SONY.
* Todas las lineas de Placas DVR » Balunes » Fuentes.

Inc. Soporte.

CAMARAS BOX

MFC 5007 MFC 5002
BOX 173 Sony CCD, 420TVL Cimara profesional, Pal 420TVL CCD color con audio.
Inc. Soporte. 143 Sony super had. Inc. Seporte.

IMPORTADOR
MAYORISTA

SELECCIONAMOS DISTRIBUIDORES EN EL INTERIOR DEL PAIS - GRANDES BENEFICIOS

CONTACTO: distribucion@microfast.com.ar




MFC 1978
Camara, 1/3
Sony, 420 TVL,
20mts, infraroia,
lente 3,6mm.
Inc. Soporte.

MFC 3009

Waterproof ipe6, 113 Sony.
CCD, 420 TVL, 48 pes 5 mm IR
Led, 50m, Lente fijo Gmm.

Inc. Soparte.

MFC 6024
Waterproof ipks,
173 Sony. CCD, 420 TVL
36 pcs 5 mim IR Led. 30m,
Lente Varifocal 4-9mm,
Inc. Soposte.

MFC 4003

Camara Pinhale bullet,
lente 3,7mm, 13 Sony
CCD, 20 TVL
Inc. Soparte.

FUENTES

Tester

Com, SWITCHING 12V

muitiples

ap!ic;:iune; (1A, 2Ay 5A.)
MF 165W
Balun pasivo
16 canales.

MFB 400MT Balun activo

Balum Pasivo Transmisor y

400 mts. -"fﬁ receptor activa

] 1400ms.

* Microfonos ambientales « Stock permanente » Atencion personalizada.
» Los mejores precios del gremio » Asesoramiento y soporte postventa
* Garantia en todos los productos « RMA linmediato.

MFC 3014
Waterproofl IPBE,

13 Sony Colar

CCD 420TVL

Lente Bmm, 28 PC5
Smm + 26 pcs, 3mm

IR LEDs 50 mts distancia.
Inc. Soporte.

MFC 1002

13 Sony Color CCD, 4207VL,
Waterprof, Infrared,

36 PCS Smm IR, LED</30 mits,
lente 3,6mm, IP66.

Inc. Soporte.

ARMAMOS
PCDVR

A MEDIDA.
VENTA DE
HARDWARE

microfas

Av. Scalabrini Ortiz 564 - C.A.B.A. - Tel/Fax: (54 11) 4857-2190

ventas@microfast.com.ar - www.microfast.com.ar
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.protagonista

Entrevista al Director Ejecutivo de ALAS

L aAsociacion Latinoamericana
de Seguridad (ALAS) fue funda-
da en 1997 con el objetivo de concen-
trar la voz de la Industria Latinoameri-
cana de Seguridad Electrénicay alcan-
zar metas comunes de educacion, es-
tandarizacién y adecuacion tecnolégi-
ca que permitan fortalecer la postura
de las empresas latinoamericanas ante
los fabricantes extranjeros y ante los
gobiernos de sus respectivos paises.
Con la firme intencién de lograr
esos objetivos, la Asociaciéon cuenta
entre sus filas a destacado profesio-
nales del sector, que dia a dia traba-
jan para dotar a la industria de mayo-
resy mejores herramientas de perfec-
cionamiento y profesionalizacion.
Uno de ellos es Victor Alarcon, Direc-
tor Ejecutivo de ALAS, con seis afos
de trabajo constante en la entidad.
“Desde hace diez afos trabajo en el
ambito de la seguridad electrénica.
Inicialmente estuve vinculado a Ven-
tas de Seguridad., medio que se ocu-
pa del mercado latinoamericano de la
seguridad. Esa labor me llevé a viajar
por todo el continente y conocer las
problematicas y soluciones de los dis-
tintos mercados. Después de cinco
anos de trabajar alli y ya con relacio-
nes establecidas con la Asociacién se
presentd la oportunidad, en 2004, de
ingresar a ALAS como Director Ope-
rativo. Esa oportunidad me permitié
profundizar mis conocimientos. Hace
poco tiempo fui promovido a Direc-
tor Ejecutivo y desde entonces reafir-
mé mi compromiso de trabajar por la
profesionalizacién del sector’, dice
Alarcén acerca de sus inicios en la en-
tidad y en el sector de la seguridad.
En cuanto a la actualidad y futuro
de ALAS, Victor Alarcén explica que ac-
tualmente se estd haciendo un re-
planteo de la Asociacién, “donde se
estan definiendo nuevos departa-
mentos que promuevan una relacién
constante con los socios y la renova-
cién de sus membresias, un recurso
importante para seguir trabajando”

Victor Alarcon

En cuanto al drea educativa de ALAS,
detalla: “Cuando llegué a ALAS solo
existia un curso de alarmas mientras
que hoy ya tenemos 10, que cubren
todos los espectros de la industria. Tam-
bién logramos implementar tres cursos
en linea, uno para operadores de mo-
nitoreo; otro sobre cableado estructu-
rado -basico para técnicos- y uno de
tarjetas inteligentes para las distintas
aplicaciones. En el area educativa, tam-
bién, este ano hicimos un evento para
gerentes de empresas que contd con
70 participantes, lo cual nos alienta a
seguir con este tipo de cursos, cada vez
mds amplios en cuanto a convocatoria”

"En general, los fabricantes
norteamericanos y europeos
toman a Latinoamérica como un
unico mercado cuando en reali-
dad, cada uno de los paises que
conforman el continente tienen
sus diferencias, mds alld de que
los una el mismo idioma"

- {Cual son los proyectos a futuro
de ALAS?

- Queremos tener mas cursos para
nuestros socios pero lamentablemente
carecemos hoy de instructores profesio-
nales. Es muy complejo conseguir una
persona idénea, que conozca la tecno-
logia, que le guste la docencia, que sea
didactico... Esa es nuestra apuesta a fu-
turo: trabajar con mas docentes para
poder llevar los cursos de ALAS a todo
Latinoamérica. Tenemos programado
uno en Chile y estamos proyectando
uno en Argentina. Queremos alentar
mas contenido para Gerencia lo mismo
que trabajar mucho en las normativas.

- {Qué panorama tiene la Asocia-
cionde laindustria en Latinoamérica?
- América Latina es siempre una tierra

Con diez arios de labor ininterrumpida en el dmbito de la

haddods rn d_ S®.com.ar

seguridad, Alarcon plantea el complejo escenario de América
Latina en el uso de los sistemas electrénicos y habla acerca del
futuro de ALAS, entidad que proyecta mayor espacio para la

capacitacion de los profesionales del drea.

prometida y lo venimos diciendo casi
desde hace 20 afos.Y no solo para lain-
dustria de la seguridad sino en general.
Como continente no terminamos nun-
ca de despegar: si no hay crisis en Méxi-
co el que no crece es Brasil y cuando
empieza a despegar Chile en Argentina
el mercado se retrae... Es casi una cues-
tion casi histérica ya.Pero definitivamen-
te sigue siendo un mercado con mucho
potencial,donde hay inversién,dondela
industria de la construccién hoy florece
y trae aparejadas inversiones; hay eco-
nomias florecientes que gracias al pro-
greso de su industria hacen progresar a
la industria de la seguridad electronica.

- ¢(Cuales son hoy los mercados
mas importantes?

- En general cada uno tiene su impor-
tancia.Brasil, por su actualidad y habitan-
tes es un pais interesante pero México si-
gue siendo el mayor mercado de habla
hispana, hoy potenciado por su actuali-
dad, donde la delincuencia lamentable-
mente. Por proyeccién, Argentina y Co-
lombia, con un nimero de habitantes
cercano a los 50 millones de personas,
también son plazas importantes. Chile es
un mercado un poco mas chico pero muy
profesional, donde hasta la seguridad
publica esta involucrada con los elemen-
tos de la seguridad electronica.

- Desde su vision, ;qué segmento
tiene hoy mayor crecimiento?

- Sin dudas el CCTV, por dos factores
importantes: uno es su versatilidad del
CCTV, que permite a bajo costo instalar
sistemas redundantes a bajo costo, con
camaras cada vez mas inteligente y tec-
nologias de comunicacién mas eficaces.
También gracias al efecto disuasivo de
una cadmara: cualquier persona que ve
una cdmara intuye que lo pueden estar
vigilando y eso supone un freno a la ac-
titud delictiva.Otros usos del CCTV tam-
bién estan creciendo, como en el con-
trol de activos, de patrones de consu-
mo en grandes tiendas, para lo cual
también es una buena herramienta. ®




Software Profesional
de VideoVigilancia

Para camaras IP

64 canales NVR

BACKNOLOGY

Licencias de 1, 4, B, 12, 16, 25,

32, 36 y 64 canales

Compresion MIPEG, MPEG4 y H.264

Totalmente escalable hasta M

64 cdmaras IP - S
Para camaras analogicas

32 canales DVR

Placas digitalizadoras de
4, By 16 canales Atencian
Compresion por software personalizada

(MJPEG y MPEG4) o por
Hardware (H.264)
Apilable hasta

32 camaras analdgicas

Nueva aplicacion
e o para iPhone
OGN C0n Capolifivos

pan video Kckel (OS] y pora ;
Erdrada v Salida de alama [1/0) -
r'.\ | rl-ﬂﬁ

Para Camaras IP y Analdgicas

64 Canales Hibrido NDVR

Una sola plataforma, mas de 40 marcas, mas
de 800 modelos de camaras IP

100% flexible Soporta cdmaras megapixel, H.264,
Puede combinar todas las iPhone y Watermark digital
placas digitalizadoras con Bisqueda inteligente de grabaciones

Las licencias de software Deteccidn inteligente de

eventos predeterminados
PTZ digital con visualizacion miltiple
de la misma camara para acercamientos

Admite hasta tres monitores, para monitoreo via radio
L g = en vivo y bisqueda de grabaciones
TR T P — — Nuevas aplicaciones de conteo, E-Map y POS
e W . K Visualizacion remota de hasta
il wohe Nl visiess 128 cdmaras de maltiples servidores
Usuarios ilimitados Sequinios en
Soporta Sistema Central de Monitoreo (CMS) Facebaok

Backnology S.R.L. - Parana 583, 4° "B" - C.A.B.A. - Argentina - Tel.: 011-5031-3310 - ID: 54*620*3650
ventas@backnology.com.ar - www.backnology.com.ar



CP-9320H

&

Cimara Box CCD 1/4° SHARP

= Senser 14 CCD SHARP Super Color
= Hesplecion 420 TVL

» Funcite Dia Nocks

= While halance ATWIAWE ajustable
+ Punty (Hx ) 752 x 582

= Sefal de sincronismo | Intema

+ Buminacion minima * 0.01 e (F1.2)
+ Ralacion &N : 50 6B (AGC off)

= Control de s ; DC s | AES.

= HLE On/Off

» [E.Shutter Auto 1/50 a 1/100000 seg.
» Mants@ de banis | GCS

= Almentackin - DE 12V - 300 mA

CP-6420H5

=

Camara IR - CCO 1/4” SHARP

= Sensor do videa 1/4° CCO SHARP

= Resohaciin 420 TVL

= Funcion [ia Nocke

= Cantidad del 1 LED : 12 x @ Smm

= [Déstancia de Buminacion IR < 10 metros
= Vida 8l del lerminador A : 5000 horas
» Safial de Sncronismo ; Inlema

= Ruelacion 5N : 50 dB (AGC alfy

= BLC msomitco

« E.Shutter Aulo 1/50 a 1/100000 seg

= Lenta do 3, 6mm - vision hornontal 75°
= Mmentaciin | DG 12V - 500 mA

« (Grada de prolpccion IFES (aplo xtanor)

CP-8420H

Camara mind domo con CCD 1/4"Skap

= Sensar do videa 174" CCD SHARP

= Resolacion 420 TVL

= Funcidn Dia Noche

« Sefid de sncrosisma ; inema

= Pelacion SN : 50 oB [AGE offy

= BLC menmiten

= EShutter Autn 1750 a 11100000 seg

= Lente de 3.6mm - vigidn hodnontal 75"
« Alimestacian | DG 12V - 300 mA

NVC-101A

Camara I WIF] con CCD 1727 S0NY

= Sentor de viden 1/3°CC0 S0NY
= Resolecion 420 TVL
+ [Frame rats : 2508 3 resolucion 01
* PAL : DN [THNSTE), EF{S&MBB]
« 32Ba ASIC Emtbedded Processos
« Compresion H, 264 [ MPEG-4
= TCPAR HTTR DHCR FTR PPPoE, DONS
= WiFi 802.11h7y
« Dielary time : manor 2 500 meeg. en LAN

« CMS soltwamn da 64 nnahsmm
= Alimentacian : DC 12V - 1000 mA

CP-93208X

Camara Box CCD 1/3° SONY

= Sensor de viden 1/3° CCD SONY
« Fesciicide 470 TVL

« Funcin Dia Hoche

White Balarce ATW/AWE aiustabls
Peeets [H 1 V) 786 1 624

Sefual de sincronisma © intema
Auminacion minima 0.1 ke (F1,5)
Relacian S0 - 50 08 [AGC off
Conirol de irts - O ins / AES.
BLE Oy ajsstable

E Shutier &uin 1/50 2 1/100000 seg

R T R T T S

CP-62208 / CP-6250S

Camara IR - CCO 173" SOMY

= Semsor 104" CCO S0MY (CP-62205)

= Sensor 173" COD SOMY (CR-A2505)

= Resolucion 420 TVL

= Funcidn Dz Mocha

» Cantidad’ del ¥ LED) - 24 x & Senm

=« Distancia de luminacién # - 20 metios
= Vida (fil del Eurminadot IR : 5000 homs
= Seful de sincronisma : Imema
Retacion 5N - 50 db (SGC off)

Lenig 3B - wision 75° (CP-62205)
Lenle 3, Bmm - vision 527 (CP-62505)
Almntacedn - DG 12V - 500 mA
Grada de profeccin PG5 (aplo exteriorn

CP-8420HF

Camara misi doma IR con CCO

= Semsor de video 157 CCD SHARP
= Aesoluciin 430 TVL

= Funcitn [ia Koche

= Cantidad del B LED : 20 x @ S

« Aelacion 54 Sﬂiﬂliﬂ:ﬂfr
= BLC automifico
= E Shutier Auto 1750 8 17100000 seg
= Lenie 08 3,6mim - vigion hotiontal 32*
= Opcional |ente o 2.8mm - visn 1107
« Almentaciée ; DG 12V - 500 mA

NVC-900G

Q|

Camar I con Seper CMOS 177
3&“1.‘3"“”3‘!'6‘-& 300 000 pieets

DSP + MOU, Buli-in Linux System

TCRAR HTTF, DHCR FIF. PPPOE, DONS
Delwy fime : manor a 500 maeg. en LAN
Usuanos simuitineos : 5
EShutter Auto 1/50 & 17100000 sag.
Abmentacin : DO 5V - 1000 mA

« GMS software de 64 canaiss an paniaia

LR R R T R RS T )

Laprida 4034 - Villa Lynch - Bs.As.

CP-93205

-l

Camara Bax CCO 173° S0NY

« Sensor 1037 CCD Super HAD SONY

= Aesolucica 480 TVL - dptima nitidey
« Fuscion Dia Noche

= White balance ATW/UWE ajustable

« Plocels [ x V) 702 1 G50

+ Sefal da sincronisma : inerna

+ Mumissacign minima ; 0.01 ke (F1.2)
+ Relacitm SN ; 50 08 (AGC off)

= Control de ets - DG s / AES

« BUE On/0f! ajstabis

= EShutier Azt 1/50 a 17100000 sag
» Montaje o lents - CCS

= Almantaciin - DG 12V - 300 mA

CP-63205

Cémara IR - CCO 1/3" 480TVL

= Sensor 1/3° CCD Super HAD SONY

= Resolucidn 450 TVL - optima nidez

= Foncion Dia Noche

= Cantdad def 1A LED : 36 x @ Smm

» Distancia g fminacion IR ; 30 metms

= EShutter Astd 1/50 2 17100000 seg.
= Admeracion ; DG 12V - 500 mh
= Gradio da prodeccion P65 {amo ederion

CP-83205

-
A4

Misd demn antivandalico CCO 173°50NY

= Sensor 173" GCD Super HAD SONY
= Resolucaln 450 TWL

= Fumcitin Dia Nocha

= Sefal de sincronisma : interna

* Refacion SN : 50 db (AGC off)

+ BLC automitico

E Shutier Aut 1/50 3 1/100000 329
Lenle varifocal de dmen & Smm
Anguic e visin horizonial 35° a 527
Abmeniaciin : DC 12V - 300 mA
Grady de protsccin PA5 (apa exeriorn)
Projeccion ardesame
Mertaje en citlorusa

LIS T R TR

NVC-900A

@

Camara IP WiF con Super CMOS 1737

Sengor 173" CMOS VGA 300,000 pheeks
Resolucin VEA B0ndS), CF 1200240
DEP + MCU, Beih-in Linx System
Frame rate ; 2

. 'EEP-‘PHTTPWFI‘PFH’{E.M
» WiF| B02.1107p

= Dy time - menoe a 500 mseg. en LAN
= Lisusrics simukineos : 5

« E Shufter Acia 1/50 a 1/100000 seg

= Alimantacion : DC 54 - 1000 mA.

= CMS software de G4 canaies en paninia

(011) 4713.8899 / 4713.5550

VTP-95205

Cdemara CCO 1/37 SONY S40TVL

Sensor 137 COD Super HAD SONY
Resolucidn 540 TVL - dptima niides

Relacion SN : 50 &8 (AGC off)
Control de iris © Video-DC ins/ A.ES:
= BLC Ony/0A mustabls smplo rango
» E Swiser Aoto 1/50 a 1/100000 seg.
» Moniaje ce lente : G5
« Alimamacion | DG 12V - 300 m&

CP-73205

Cdmnara IR - CCD 1/3" £B0TVL

= Sansor 173" GCOD Super HAD SONY

= Resolucion 450 TVL - ptima nider

» Funcion Déa Noche

= IR LED : 20 x @ Bmm + 4 x 0 20mm
« Distancia de fuminacin IR : 80 metros
= Vs (i del luminador IR : G000 horas
= Safial de sincronisme : intema

= Pielaciin 5N : 50 &8 (AGC off)

= E.Stwmer Auto 1750 a 1/100000 sag.
= Losme 16enm fipo G5 - vision 20°

= [Oipcenal lants Bmm - vislon 45°

= Afimertacion | OC 12V - B850 mA

= Grado de proleccion IPGS (apho exterion)

CP-83505

Mini doms antivandalico CCO 1/3SONY

= Sensor 137 GO0 Super HAD SONY
= Resolucion 450 TVL

= Fincifin & Noche

= Safial de sinCronsmo © intema

= Relacadn SN | 50 o8 (AGC off)

« BLC automdtica

= E.Stwmer Auto 1750 2 1100000 seg.
= Lente variiocal de 4mm g Semm

= Angoln de visin hortzomal 35° 4 B2°
« Almentacion | DC 12V - 300 mA

+ Grado de proteccién PGS (apto extenor)
= Profeccion asdesarme

= Monizje en paned o celoraso

NVC-980A

Cdmara IP WIF mévil 173" Super CMOS

« Sansor 173" CMOS VGA 300.000 piels

« Resolucion VGA B40ndB0, CIF 320x240

+ DEP + MCUL Bulk-in Lissx System

« Frame rate © 25cps

« Compresion Moton JPEG-N | MIPEG-4

= Rotacion : Paned 2707 - Cabeceo B0

« TGP HTTR DHCR, FTR PPPoE, DDS

= WiF B02.110'g
wmumﬁmmm

= Almaomecion 1 DG 5 - 1000 mA
« CME software da 64 canales en paniaia



Electrosistemas de Seguridad SRL ventas@electrosistemas.com.ar
JK-2100-G JK-5907-§ PTD-209 E
Domao de alta velecidad 370z GOOTVL [Deima de baja velocidad 23x 480TVL Donss de baia velocided 2x £B0TVL

« Cémara 2oom Samsung S07-370 Carara CNB-220 [Super HAD SORY) Camar zoom CCD Super HAD SOMY
« Pesolucihin 550 TVL color, 500 TWL BN Resoloeion | 480 TVL Resclucién : 480 TVL

« Zoom ; Optico 37, Digas! 10x Toom ; Opticn 22¢ Zoom Opbico 3x (Smm a 15mem)

+ Sensdilicad : 0001 o Sengibidad : 0,01 knt Sensibiidad : 0.05 hux

= Fumcitn Di Noche Funcdn ik Moche

+ Ulsa pto exienoe
+ Aimentackin : DC 12V - AC 24y

SK-8804 / 8808 / 8816

DVH Stand Alone H.284 01

= Compresion g2 video H_264

= Eniradas de videor 4 /8 /16 canales

« Entradas de audior 4 canales

= Salidas de videa: 1 BNC + 1 VEA

= Codec da awdior SKHz 1602 ADPCM

= Resolucidn: Full 01, Hat D1, CIF, OCF
+ 25cps por canal {liempa real)

= Imertace HOO: 1 disco SATA (m ITH)
= Prolocolo: TCRAR DHCP DOMS, PPPoE
= LSH 2.0c USH mouse, LISE disk

= Control PTZ: AS-485 (PELCO VP

= Boporta 36, Symbisn, Windows Mobile
= Almaentacion exama: 12VDG 5A

K-8016 / 4400 / 8800

.

Puace capbersders de video

. & vidoo Engine-K

= Eniradas 1-15 canales (BO15/4400]

= Enirada de videa: 8 carales {B800)

= Frame Rate; 25cps (K-B016)

= Frmme Aato: 100cps (X-4400)

+ Frame Rate; 200cps (X-5500)

+ Eniradafs) de scio: 1 canal o dos vias
= Monitor gxérng s2hca de TV - 1 canal
= Soporta intemet Explorer

= Imestar Tipa PCY

= Siglena aperaSvg Win B8 2000 / XP
= Tennamricion da red: PETH /50N [ LAN
« Goftwars CMS de hasta 36 comaras

UTP-101P / 102P

o

« Disefo con min-cogd (UTP-102F)

= J00em o0n (A10S iransmissees pasivos
= f00en £on recaplones pcivos

= Tremamision de video por UTP CastSe
« Trmnamisin en tiempo real

= Mo mquisrs almentaciin externa

= Soporta s normas FAL, NTSC. SECAM
= A3 inmunidad 3 imerforencias

Multibegter CCTV y libra dplica

« Pantalla TFT LCO de 3.5

= Fesobacion 860240

» [Hinifio, contrasie y color ajstabie

= ot ajusse @ norma NTSE o PAL

« [enarador de video (hamas de colores)
« Misiples protocoios FTZ, PELCO DVP
= Soporta R5Z3Z y RE485 2 19200bps
= Mufitaster (Voll + Amp + Ohm)

= Profador de cables LAN

= Conirol de PTL i, foco y presets

= Meiir de potancia da fiba dpltica

= Baterizs de Liswurm (3.7 DE2000mAR)
= Autonomia de 11 horas

V-8016/ 8032

Placa capturadora de video
Compeesiin de vided MPEG-4 / H.204
Entradas ¢ video: 16 canales [V-8015)
Entradas de video: 32 canabes (V-8057)
Frama Rate: 100cps (v-8016)

Frame Fae: 200cps (V-6032)
Entradaiz) de audic: 4 /8 canales
IManics extema: Salda TV 1 canal
Soporta Injemet Explorer

Irfertar: Tipo PCI

‘Sishermu pperalive Win 2000 0P Vista
Permite dos places (12ch 400cps)
Solftware CMS de hasta 64 cimares
Idioma: Inglés ¥ Castefang

LRI T TR TR T T

UTP-804 / 808

Velocidad de cabeced - 1075eg
Protocolo PELCO P PELCO D
Posiciones programables : 16
Incluys braro soports pared y pandulsr
Uso apio eeeior (IP65)
Almentacion - D0 12V

E._
skl
g
33

DS-7204 /7208 /7216

N~

DOV Stand Algne H.264

« Compresion de video H 264
Enfradas de videa: 4 /8 16 canaiss
Monitoreo T04*576 (PAL)
Girabacion 4CF (6 ips) CIF [25cps)
Safida VOA, soporta 1024x768 (BOHL)
Soporia dobie streaming
Ininriace HOD: 1 SATA, max. ZT8H
Putrio Exherned 100100M

= Puerio RE-485 [T+, T-. A+ R-)

« ininrlace LS8

» Entradas do alarmac 4

» Almantacidn exernac 1200 54

« Softwire CMS i B4 canales

LI TR T A R T

G-600/ 800 /900

Finca capturadors de vidso
Compeesion de wideo MPEG-4 / Winnslel
Enfrada e video: 1-18 canaes
Frame Rate: Z5cps {G-500)
Frame Rate 100cs (G-800)
Frame Rate. 200cps (5-800)
Soporta imernet Explosir
Intertar: Tipa PCI

Sishema operativo Win 2000 0P
G-BO0E | 2 placas (X2ch 200cps)
Soltware CMS y acteso por celdar
ot Ingias y Castellang

4 % & 8 9 % 82 o8 8 8 8

UTP-101AT / 101AR

% |
g
g

» UTP-101AR con doble salida BNG
= Ajushe de distancia con DiP switchs
P ; artalwi

J 388 o] SISTEMAS

JK-2002

Teclado de control FTI

« Salida RS-485 | coniroa 255 domay
= Alcance SO0 metros

« Enirada RS-4E5 para conexidn de OVR
= Caacodn de hasty 8 lacladod en sere
Joyatici 20

Display allangménico LED
Farciones en 10 bolores de comando
Profocols PELCO P PELCO D
Almemtacion : OC 12

LR ]

DS-6101HF

)

Servidor IP H.264 de un canal

= Compreskon de video H 284
= Enracia os vidso : 1 canal 889G

« Enfrada de assdo © 1 canal mini plog
« Resolucion PAL : 4CF, DCIE, 2C0IF, CF
= Frame Rate PAL : 1716 2 25 cps

= Simpia encoding o Dobis Stmaming
» Intertace de red: RU4S 10MDOM

+ Un puita R5-232 para consola

= Un puerto R5-485 para conirel da FTZ
» Lina enirada ¥ una salida de alarma

= Alimentacidn 12VDC, 34

= Software CMS de 64 canles

D5-4108HC / 4108HF

Piaca de capiura H.264 D

= Formalo de video PAL (G25LIng, Sc/s)
= Eniradis de video 8 canales BNG

= Eniraas de audia: B canales ANC

= Monitonsg: T04*5TB(PAL) 25cpa/canal
= [t Al 32K2prs a Mbps doble stream
« Compresie: Hardware H, 264

+ Grabacién Sempo real a JCIF, 20F, CIF
= Grabacidn a Gcps en 40IF (D5-4108HC)
« Weiocidad de mussinen: Boil BKH:

« Audo. B4KDbps FCMG.T11

= Software CMES de 64 canales

UTP-104P / 116P

—

Transceplor BALLIN pagivo de 418

« Dissfio compacta en gabinete metiico
= 300em oon olms Iransmiscees pasios
= B00m £on eceplores acivos

» Transmesion de video por UTP CattiSe

= Soports las mormas PAL, NTSC, SECAM
= AR3 inmunidad 2 interferencias
= Montaje en rack de 19°(UTR-1167)
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Modesto Miguez

Actualmente Director de capacitacion para monitoreo.com, Modesto Miguez pasd por distin-

tas etapas profesionales hasta llegar a la que él mismo define como la mds placentera: ser

docente. Autor de tres libros y de un gran numero de articulos relacionados a la seguridad,

nos cuenta de sus inicios y su presente.

s

S in dudas, el referente a
la hora de hablar de
monitoreo, Modesto Miguez
comenzo con la actividad a
finales de la década del '70
cuando, a punto de terminar
la secundaria y preparando-
se para ingresar a la Univer-
sidad Tecnolégica Nacional
(UTN) comenz6 a instalar los
primeros sistemas.“Mientras
estudiaba en la escuela in-
dustrial para técnico electri-
cista ya hacia algunos traba-
jos (changas) como instala-
dor independiente. Comen-
cé a trabajar a los 15 afos,
cuando cursaba la secunda-
ria.Entre los afos 1976y '78-

yainstalaba sistemas de alar-
mas en distintas empresas
trabajando para Byltec, firma
ya desaparecida. Eran princi-
palmente sistemas contrain-
cendios industriales y de
alarmas domiciliarias, aun-
gue en esa época no eran
accesibles a todo el mundo.
En general, solo los gerentes
de bancos o financieras te-
nian en sus casas un sistema
de este tipo explica Miguez.

“A principios de los ‘80,
mientras seguia con la ins-
talacién de sistemas, co-
mencé a estudiar Ingenieria
eléctrica en la UTN y cuan-
do termino de estudiar me

di cuenta que trabajaba de
algo que no era lo que yo
habia estudiado. Para com-
pletarla, el tema alarmas era
algo poco difundido y muy
costoso para el publico ma-
sivo por lo que tuve que de-
cidir qué iba a hacer: si con-
tinuar con ese rubro o dedi-
carme a otra cosa’ recuerda.
En 1986 tuvo la oportuni-
dad de viajar a Estados Uni-
dos con laidea de perfeccio-
narse y trabajar alli, “Hoy
considero un acierto no ha-
berme quedado pese a que
no fue por razones persona-
les sino porque no me da-
Continta en pdgina 94

Comienza a instalar siste- A su vuelta al pais, da de Participa de la fundacion Forma parte de la funda-
mas de alarmas, principal- alta su primer abonado de  de CEMARA (Cdmara Argen-  cion de Central de Monitoreo

mente sistemas contra in-
cendios y para particulares
de alto poder adquisitivo.

1986 Viaja a perfeccionar-
se en Estados Unidos.

monitoreo y comienza a de-
sarrollar su primera empre-
sa de monitoreo de alarmas.

tina de Empresas de Monito-
reo de Alarmas de la Republi-
ca Argentina) integrando su
Comisién Directiva.

S.A., empresa pionera en el
monitoreo mayorista de alar-
mas y que durante 10 afos
fue marca registrada en el
mercado.
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| Lainversion mas segura.

PIDNERDS Y UINICOS EN BRINDAR SERVICIO DE MONITORED
MAYORISTA EN POSADAS MISIONES

TNCIA
JFERES
\) ‘;‘0\“‘110‘&“50

DEJE DE SER EMPLEADO.... Y PASE A SER DUENO DE SU NEGOCIO SIN INVERSION INICIAL,
GARANTIZAMOS POR CONTRATO QUE SUS ABONADOS SON 5US ABONADOS
MUCHO MAS DE LO QUE UD ESPERA DE UN SERVICIO DE MONITOREO MAYORISTA

Comience con su propia central de monitoreo sin inversion inicial. Full control
de horarios, control general, por area, por usuario, feriados y vacaciones.
Meonitoreo telefénico con llamadas locales sin cargo, por gprs, conectividad ip,
Video verificacion y acceso web (verdaderamente) on line tanto para ud. como
para sus abonados. Plataforma de capacitacion constante técnica y empresarial

OESDE POSADAS MISIONES PARA TODOO EL PAIS
LA MEJOR OPCION EN MONITOREO MAYORISTA

Contacto: César Almeida
San Luis 2183 - Posadas Misiones
0:37/52-420588Winfo(@cakdanmisionestcomyci
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ban la residencia y haber
vuelto a nuestro pais, ya que
puede empezar a pensar en
desarrollar acé lo que habia
aprendido alld’ dice.

“Mi estadia en Estados Uni-

dos -explica Miguez- me sir-

Vio para visualizar lo que se-

ria la siguiente generacion

de equipos, servicios y sis-
temas de alarmas, que
luego llegarian al pais
conlaaperturadelasim-
portaciones.Con ese co-
nocimientoy la convic-
cion de que, por de-
cantacion, el monito-
reo de alarma tendria
que convertirse en
una actividad im-
portante, comencé
a trabajar en la pri-
mera central de mo-
nitoreo, algo que no
existia con excep-
cién de aquellas de-
dicadas a la segu-
ridad bancaria”

En 1988 comenzé a expe-
rimentar y a pensar en que
el monitoreo masivo podia
ser una realidad.”En esa épo-
ca -recuerda- estaba traba-
jando muy bien, ganaba
buen dinero lo cual me per-
mitia reinvertir en mi propia
empresa de instalacion de
alarmas, ahorrar y hacerla
crecer.al punto que comen-
zamos a instalar equipos por
cuenta de empresas de se-
guridad mas grandes, que
estaban empezando aincor-
porar, de manera muy inci-
piente, la seguridad electro-
nica a sus negocios”

Nace laidea de una central
de monitoreo.
Su trabajo con distintas

empresas lo llevo a un canje
bastante particular:“Lo que
logré con esas empresas fue
un canje: yo ponia la tecno-
logia y ellos aportaban vigi-
ladores.Entonces,yo me ocu-
paba de la parte técnica y
ellos de poner la gente, con
lo cual superaba una barrera
econdmica muy importante,
ya que el costo de tener ope-
radores 24 horas es muy alto.
Asifue que entre seis empre-
sas manteniamos una Unica
central de monitoreo. Cada
uno decia que tenia su pro-
pia central cuando en reali-
dad funciondbamos con los
costos distribuidos”

“En ese momento lo que hi-
cimos fue compartir los gas-
tos para hacer monitoreo pro-
pio, pero empezo a evolucio-
nar la idea de hacer monito-
reo para otros. Aunque eso
fue en 1994, mucho tiempo
después de nuestro primer
abonado’recuerda.”Creamos
el monitoreo mayorista’

Ese afo (1994) esas seisem-
presas llegaron a convertirse
en mas de 50 que compartian
los recursos de la central.”Ahi
nace el monitoreo mayorista
-explica Modesto Miguez-,
aunque Central de Monito-
reo como tal surgié en 1996
y como marca registrada. O
sea, los que participamos de
la primitiva central con seis
empresas asociadas,inventa-
mos el concepto de central
de monitoreo, que durante
10 anos se mantuvo como
marcay cuando no pudo ser
renovada como tal entonces
nosotros mismos nos encar-
gamos de ‘matarla; para, en
2006, evolucionar hacia
monitoreo.com’.

1997

12001

12002
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Camino a la docencia

“Cuando hablamos de mi
vida y desarrollo profesional
esta totalmente ligada a la
evolucién del monitoreo, es-
pecialidad que comencé a
estudiar desde mi primer
vuelta de Estados Unidos y
sigo investigando’ dice
Miguez . Desde que se des-
prendié de suempresadeins-
talaciéon de alarmas —en 1995-
y tras presidir AASPRI llego
uno de los grandes cambios.

“Me di cuenta que la gen-
te no me compraba alarmas
sino seguridad.Entonces me
puse a estudiar seguridad.
Mi paso por AAPRI me per-
mitié compartir experien-
cias con colegas y ex funcio-
narios de fuerzas de segu-
ridad y aprender ciertos fun-
damentos. Ahi me di cuenta
que para que la seguridad
funcione la gente la tiene
que comprary para eso tuve
que aprender a vender”.

Tas su paso por AASPRI,
Miguez regresé a Estados
Unidos para hacer un curso
en ASIS, y asi luego obtuvo
la certificacion CPP."Ahi des-
cubri que el recurso mas es-
caso de las empresas es el
conocimiento, esto también
motivd a que mi vocacion
sea la docencia”

Tras perfeccionarse en
prestigiosas instituciones y
universidades de renombre
mundial, realizando diversos
cursos y seminarios en Euro-
pa y Estados Unidos, entre
ellos los cursos de monitoreo
de Eric Von Eifel en Alicante,
Espafa,y perfeccionamiento
de monitoreo y falsas alar-
mas, Westinghouse, Estados
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Lanza al mercado el desar-
rollo DCL (deteccion de corte de
Linea telefénica).

Este consiste en un procedi-
miento que permite detectar el
corte de la linea telefénica de
sus abonados.

Forma parte de la comision
fundadora de CASEL (Cdmara
argentina de Sequridad Electré-
nica), integrando su Comision
Directiva.

Da inicio a las tareas de cons-
truccion de monitoreo.com una
RED de monitoreo.

Realiza la puesta en marcha
segundo servidor 100% Linux
para monitoreo.com el que per-
mite hacer monitoreo IP con
redundancia.

Publica su primer Libro
ALARMAS por MONITOREO

Primera re-certificacion CPP
de ASIS. Como tal dicta cursos
para contribuir a la formacion
de otros CPP.

2004 Preside AASPRI. (Asocia-
cion argentina de Seguridad Pri-
vada). Lanza el primer receptor
remoto de alarmas por IP.
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info@visionxip.com | www.visionxip.com
Tel.: (011) 3221-0309 | Fax: ( 011) 3221-2100 (#0309)
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“Lo fundamental es
entender los conceptos del
funcionamiento de la
tecnologia, en este caso
aplicada a la seguridad.
Ese entendimiento es mds
valioso que conocer al
detalle un gran nimero de
dispositivos ya que, en el
corto plazo, éstos evolucio-
nardn haciendo que el
tiempo invertido en
aprender sus caracteristi-
cas haya sido tiempo
desperdiciado. El concepto,
sin dudas, es lo que queda
y sirve en todos los

Ordenes de una profesion”

Unidos; comenzé a dar sus
propios cursos y conferen-
cias y acumula mas de 3000
conferencias en las diferen-
tes exposiciones para organi-
zaciones como Expotrade, In-
dexport Messe Frankfurt,
Security Business, Security
Awards, ALAS, AVES y en va-
rios paises en representacion
de varias cdmaras y asocia-
ciones.

“Mi vocacion esta en ayu-
dar a que alos otros les vaya
bien.Todo lo que aprendj, si
no lo transmito, lo conside-
raria una falta de respeto
hacia mi mismo.

Creo en la ley de la cose-
cha, todo lo que se da vuel-
ve. Durante muchos aios
ayudé con conocimientos a
mucha gente que hoy esta
muy agradecida’;dice Miguez

“Desde el momento en
que escribi mi primer libro
senti un gran alivio, habia
empezado a compartir lo
que habia investigado y sa-
bia en beneficio de los de-
mas, lo cual es muy gratifi-
cante. Es mucho mejor dar
que recibir. Mi camino en la
seguridad siguio la secuen-
ciainversa:mientras muchos
aspiran a ser duefo de una
empresa cerrada, yo lo fuiy
dejé de serlo para pasar a
formar parte de una red
abierta a la que contribuyo
con conocimientos. Soy un
nodo de esa red, tan impor-
tante como cualquiera de
los asociados, a la que cada

uno contribuye de distintas
maneras. Mi contribucién es
organizar el conocimiento
de la seguridad con el mo-
nitoreo, ayudar al desarrollo
profesional de las personas
y de la industria, participo
desde hace 15 afios en las
reuniones para la creacién
de las normas IRAM”.

“En la actualidad, sigo
siendo dueno de mi tiempo
y estoy escribiendo mi cuar-

Su obra

———— rnd S®.com.ar

to libro, viajo permanente-
mente, trabajo en Internety
no en un lugar determinado,
- este es otro beneficio de
monitoreo.com -" acota.
“Logré querer lo que hago
y hacer lo que quiero’Con esa

frase termina Modesto
Miguez una charla que se pro-
longé alo largo de dos horas.
Horas en las que desanduvo
su trayectoria para tratar de
explicar su presente.

Modesto Miguez lleva publicados tres libros, en los que
comparte con el lector y el profesional de la seguridad a
quienes basicamente esta dirigida su obra los conocimien-
tos adquiridos a lo largo de sus afos de profesionaliza-

cion. Estos son sus titulos

* Alarmas por Monitoreo, una obra que trata

sobre todas las cuestiones técnicas para la ins-
talacion de alarmas complementadas con el
monitoreo y aporta conocimientos para lograr
que el servicio de seguridad alcance alta se-
guridad y al mismo tiempo baja tasa de falsas
alarmas alcanzando niveles acordes a las exi-
gencias del mercado.
* Asesor en Sistemas de Seguridad, libro escri-
to de modo didactico y agil, pensado como un ma-

nual de capacitacion para el asesor, que aborda 35

temas como la creatividad, la comunicacion, el
marketing, la entrevista, la negociacién y el pro- &
ceso de venta propiamente dicho. 3=
* Operador en Sistemas de Monitoreo
mas reciente obra, acerca al lector una vision de
como sera el operador de monitoreo del futu-
ro perteneciendo a la red monitoreo.com ®,una
red conformada por empresas con operado-
res que ya no necesitan un lugar fisico para
realizar la operacion: basta con una notebook
con acceso a Internet.

, SU

2005

Crea ACE monitoreo.com
(Asociacion de Colaboracion
Empresaria), entidad civil sin fi-
nes de lucro.

La Agrupacién tiene por ob-
jeto establecer una organiza-
cion comun con la finalidad de
desarrollar la actividad empre-
sarial de sus miembros.

12006!

Lanzamiento al mercado de
monitoreo.com,(luego de casi
seis afos de ensayos) primera
RED de empresas de monitoreo,
como una evolucién natural de
Central de Monitoreo. Segunda
re-certificacion CPP de ASIS.
Realiza el curso de perfecciona-
miento en Alta Direccion de Se-
guridad dictado por la Univer-
sidad Pontificia Comillas de Ma-
drid-Espana.

Publica su segundo libro ASE-
SOR en sistemas de seguridad.

12007,

Dicta cursos en Caracas Vene-
zuela y es nombrado miembro
honorifico de AVES (Asociacion
Venezolana de Seguridad).

2008 Participadelacreacionde
www.educaciénytrabajo.com.ar,
en la actualidad cuenta con 520
participantes y se desempeia
como director de capacitacion.

2009 Tercera re-certificacion
CPP de ASIS, ampliacion de la
RED a México, Bolivia y Espaia.

Publica su tercer Libro OPERA-
DOR en sistemas de monitoreo

2010

Finaliza la provisién de moni-
toreo mayorista de Central de
monitoreo S.A.y participa de su
proceso de extincion y cierre.

Enla actualidad acumula mas
de 3000 presentaciones como di-
sertante y docente dictando cur-
sos, conferencias y seminarios “In
company” para empresas de mo-
nitoreo y para reconocidas agru-
paciones internaciones de EEUU,
Espafa, México, Brasil,Venezuelay
Argentina.







Importadora |TP, es una empresa joven creada en 2007
que tiena coma objetivo satisfacer al clients. desde el wsuario

Hogarefio, hasta las Grandes Empresas.

Al ser importadores podemas aseguramos de ofrecerles
productos de calidad a un buen precia, con un excelente

servicio de post-venta.

Poseemas personal cualificado para atender cualquier

incidencia técnica.

Somos los (nicos gue ofrecemos soluciones gue van desde
bo econdmico y funcional hasta sistemas completisimos

de hasta 32 camaras con funciones para manejar
remataments por intemet el movimiento {pantiily)

y & zoom en las camaras de Circuito Cerrada de Television,

* Accesorios para cefulares,

» Accesorios para vehiculos.

* Camaras CCTV.

* Camaras iF.

» Lentes y cables para cdmaras.

» Networking, routers y switching.
* Platas capturadoras DVE.

» Profectores, soportes y fuentes.

Sarmiento 831 - Morén
Buenos Aires - Argentina
(B1708EKQ)

Tel: (5411) 4628-6290
15-5185-7217
Fax: (5#11}4628}61205
consult
wwatpmllmm.nr

Chmara I, color
clhviskin nocturna
resistente al agua.
Sensor; 113" Sony

Super Had. Sistema IP y CCTV en la
miSma ciimara.

Domo color cod con audio Sensor:
cch Shal? 114" PAL
Lente de 3.6men incorporado.

Domo motorizado con control remcito
wissin nocturmna de hasta 25 mis. 24 |

con control remate. Sersor 1/3° Somy CCd

Wmmmﬂf? s
diaimoche, zoom Gp. 10x, 2oom digital 10x

Gabsnete pxterion.



inalimbrica,
color profesional,
lenta de 8mm incluido.

Camara [P antiv.
Tl visican noc.
113 Sony, 420 TVL,
CCD Sharp 1147, 30 feds piranha.
420 TVL, o Lux (IR ON) con L, 60 m, 4-8 mm, vanil
36 y 28 leds infranojos Jiens, cable anti-cut design.

Mini Damo color inframoja, antivandal.,
20 beds, visidn noctuma hasta 20m.

Mueva tecnologla, 3 AXIS, 13°
Sensor: 113" Somy CCd. Fal, Sensibilidad

CCD Sony Super HAD High Res

lente varil, 4-9mm, 0,5 hux Olux ¢f leds encend,

Maca digitalizadara tempo real 16 can. 430
Lentes fijos , varifocales e IR, cuadros x seg. tecnobogia de alta calidad di.

Importadora

. Balon ACTV Video +
Balun ACTV Video + audio + power powver utp cath hasta
utp cat5 hasta 600mis Em-nul.nglamn ¥ _§
Blanco y negra 400 mis color, negro 400 mis colos,

www.itponline.com.ar



esde hace 15 anos AVTech
pone su esfuerzo en la innova-
cién de tecnologia y productos y en
laimplementacién de nuevas solucio-

nes. A lo largo de estos afos, esa filo- - = B~

sofia la posicioné como una de las Fo~- \ gig= s
mayores fabricantes del mundo en vi- f,.f Pl H—" \¥
deograbadoras digitales (DVR) auté- ~ . & 7 == 3.\ = T
nomas. Sus camaras a color y proce- ' . = L= )
sadores quad son también productos \ s
reconocidos y ampliamente adopta- !! EL

dos por los usuarios. La empresa po-
see canales de distribucién bien defi-
nidos en todo el mundo y continua-
mente presenta nuevos productos
con tecnologia de punta, marcando
tendencias en la industria de CCTV.
Durante muchos ailos AVTech ha lan-
zado al mercado productos de segu-
ridad con el mejor precio y desempe-
fo, sumado a un funcionamiento sen-
cilloy facil de comprender por el usua-
rio. Estos esfuerzos no solo aumentan
la participacion de la empresa en el
mercado sino que ademas amplian el
mercado de vigilancia en su totalidad.
AVTech esta dedicada a acrecentar
la popularidad de los productos de
CCTV'y a permitir que los estos siste-
mas sean habituales en la vida cotidia-
na, negocio o area industrial asi como
en el entorno publico. Entre sus me-
tas, la empresa busca implementar
nuevas tecnologias buscas incesante-
mente la transformacién de la vision
del mundo de la videovigilancia.
Ofrecer los productos mas competi-
tivos es el mayor logro alcanzado por
AVTech en estos afos, lo cual le permi-

El modelo de negocios de

AVTech implica la generacion
constante de nuevas oportuni-
dades para sus clientes a través
de la innovacién constante en
sus productos, gracias a lo cual

obtiene prestigio y
reconocimiento por parte

de los usuarios

Anos relevantes

1996. Se funda AVTech con un capital inicial de 150 mil de ddlares, como una
empresa dedicada al disefio y fabricacion de productos para CCTV.

1997. Lanzamiento de la cdmara color (digital) y la cdmara CCD blanco y negro.

1998. Relanzamiento del procesador quad blanco y negro y color.

1999.La compania incrementa su capital en 2 millones de ddlares. Se estable-
cen las primeras distribuciones en todo el mundo, entre ellas en Reino
Unido, a través de la empresa Akess Ltd.

2000. Se establece la divisién de electrocomponentes y comienza la distribu-
cién de semiconducores, fabricados bajo norma I1SO 9001.

2001. Lanzamiento de procesador quad con disefio ASIC.

2002. Sale al mercado la primera linea completa de DVR's.

2005. Presentacion del primer DVR stand alone de 16 canales y compresién
MPEG-4, Ginico hasta ese momento en el mercado mundial.

2006. Adopcién de las normativas RoHS para todos sus productos

2007. Desde mayo de ese afo se convierte en distribuidor de microsistemas en
Austria.También obtiene la licencia para distribuir productos de Linear Tech.

2008. La Division de Componentes Electrénicos pasa a denominarse Chieftron
International Inc. y se establece como subsidiaria de AVTech.

ti6 ser los uno de los lideres indiscuti-
dos del mercado. En el futuro, AVTech
seguird combinando la experiencia de
distribucién de componentes de semi-
conductores y las ventajas de suminis-
tro destacado de vigilancia. Con estas
ventajas, la compafniia persiste en el de-
sarrollo de tecnologia y sigue fomen-
tando su digitalizacidn e integracion y
la conexidén en red de los productos.
AVTech ofrece a sus clientes de todo el
mundo el mejor precio, el mejor funcio-
namiento y el mejor servicio.

Ubicada en Sanchung, Taipei (Taiwan),
todos los productos para CCTV de
AVTech,incluyendo webservers,DVR, Pro-
cesadores quad y cdmaras son totalmen-
te desarrollados y fabricados en su plan-
ta y todos pasan por exhaustivos test y
controles de calidad.

AVTech optimizo sus sistemas de ges-
tién de calidad, lo que le permite ofre-
cer al mercado productos de alta cali-
dad, soportado por un permanente
servicio de posventa y una cadena de
comercializacién que pone el foco en
fortalecer su relacion con los clientes.

Algunas de las ventajas competitivas
de la empresa:

Experiencia en servicios OEM / OMD

para proporcionar rapida respuesta

a la demanda.

Flexibilidad para adaptarse a los cam-

bios y eficiencia en la fabricacion.

Supervision en la cadena de suministros.

Certificacion 1SO 9001 y productos

bajo normativas internacionales.

Cadena de distribucién optimizada

para cubrir rapidamente las necesi-

dades del mercado de CCTV.

Equipo R&D que desarrolla produc-

tos de valor agregado, anticipando

las tendencias del mercado.

Proporcionar los productos mas com-
petitivos al mercado de CCTV es la ma-
yor satisfaccion que tiene AVTech,lo cual
le permitié también convertirse en uno
de los lideres del mercado. Para el futu-
ro,la empresa planea continuar combi-
nando su experiencia en la distribucién
de semiconductores y equipos para vi-
deovigilancia, combinacién que segu-
ramente le posibilitard continuar incre-
mentando su participacién en el mer-
cado brindando soluciones de excelen-
ciatécnica,al mejor precioy con los me-
jores servicios hacia sus clientes.
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Tel/Fax: 4635-6995 / 4683-0836
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|.a Solucion en
Control de |\
Acceso v S

Control horario

Control Horario pragornal

con caja de conexion y fuente.

de Personal.
Proxibit®

Control de acceso Proxibit @
Optima con conversor

- ! RS485-TCP/IP
.y fuentey cargador
| e bateria,

Controlador Proxibit ® /
Expert L, apto dos lectores,
con lector esclavo.

Fabrica, Garantiza y Distribuye:

Sistemas Electrdnicos Integrados S A
‘s Av. Garcia del Rio 3709 - (C1430ACD)
“WWm. ¢ Buenos Aires - Argentina
o W 5 Tel. (54 11) 4545-8716/8717/8816
o +  [Fax. (54 11) 4545-8510
sei@rcc.com.ar - www.sei-sa.com.ar
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Novedades del mercado

Linea Optima Proxibit

Lectoras para Control de accesos

Sistemas Electrénicos integrados ofrece una completa linea de lectoras para
control de accesos con tecnologia de huella o proximidad. Describimos uno de los
modelos que ofrece la empresa.

La linea PROXIBIT® de SEI estd
destinada al control de accesos y
control de personal por tecnologia
de proximidad y/o huella dactilar.
De disefio creado para la realidad
del MERCOSUR, todos los produc-
tos son sencillos de usar con soft-
ware nacional y adaptable a las
necesidades de cada cliente. De
fabricacion nacional, tienen garan-
tia extendida a 2 (dos) afos.

La Linea Optima de Proxibit es
un moderno sistema automatiza-
do por RFID (Radio Frequency
IDentification), que permite obte-

ner en forma rapida y eficiente los
horarios de ingreso y egreso de su
personal, agilizando el sistema de
fichado de empleados y facilitan-
dolas liquidaciones de una empre-
sa. Esta serie es un control de ac-
ceso que trabaja con un software
central para varios accesos, con
ciertas particularidades:

* En el mismo lector se encuentra
el controlador haciendo que su
costo y practicidad de instala-
cion sea o6ptimo

*Tiene capacidad de conectarse en
red para controlar varios accesos

* Se puede instalar en diferentes
edificios y/o en diferentes ciu-
dades en forma centralizada a
través de Internet

* Visualizacion en varias compu-
tadoras simultdneamente

* A través de la misma red se pue-
den controlar otros dispositivos
controlados por el mismo software

Entre sus aplicaciones se cuen-
tan empresas que deseen contro-
lar el acceso, asistencia de perso-
nal y otros sistemas en una forma
centralizada.

E :é%;;dnicus
L s

(54 11) 4545-8716
sei@rcc.com.ar
WWW.sei-sa.com.ar

LA102 de Kelcom

Detector de vibraciones por cable microfdnico

Novedosa y eficaz solucién para el control de intrusiones. De muy alta sensibili-
dad y estabilidad temporal, suministra un entorno sequro por deteccion de vibra-
ciones sobre cercos perimetrales, alambrados y vallas contra intrusion.

Adaptable a los contornos mas
variables, el LA102 suministra una
excelente cobertura en aquellas
areas donde las barreras infrarro-
jas y otros sistemas fallan.

Posee muy bajo consumo y su-
ministra un contacto seco o unaim-
pedancia de lazo, seguin sea la ne-
cesidad del usuario. Puede conec-
tarse directamente a una zona del
panel de alarma y ademds puede
recibir alimentacion desde el panel.

El LA102 incluye filtros digitales
por microcontrolador que minimi-

zan los falsos disparos. Ademas es
programable por el usuario, adap-
tdndose a la mayoria de los entor-
nos ya sean de alta sensibilidad o
de intenso ruido exterior.

Caracteristicas

* Detector de vibraciones por ca-
ble Microfénico.

* Bajo Costo.

* Muy alta sensibilidad y disparo
seguro.

* Muy fécil de Instalar.

* Amplio margen de alimentacién

y bajo consumo.

* Resistente al agua

* Inmune a interferencias

* Sensibilidad y Niveles ajustables
por preset

* Disparo por pulsador, almacena-
miento en memoria Flash interna

¢ Led indicador de modo de disparo

* Gabinete ABS alto impacto con
capuchoén cubre bornera

* Resistente a salpicaduras

* Cable microfénico con doble
proteccion ultravioleta

Kelcom

Deaporsitivos da Seguridad

},-r
)
Illl/ . g

(54 11) 6009-6006

info@kelcom.gs
www.kelcom.gs

Tarjeta de PVC PSI-4H de Farpointe Data
Nueva tarjeta de proximidad HID compatible

DRAMS Technology S.A., distribuidor oficial de Farpointe Data, lanzé al mercado
argentino la nueva tarjeta de PVC, modelo PSI-4H compatible con los lectores de
proximidad HID y a un precio similar a las tarjetas tipo clamshell.

Esta tarjeta de PVC presenta un
espesor de 1,17 mm lo que le brin-
da una mayor robustez y durabili-
dad cuando se la compara con una
tarjeta ISO standard.lgualmente, la
PSI-4H puede ser impresa por im-
presoras de dye sublimation a los
efectos de personalizarlas.

“Muchas de las instalaciones de
control de accesos utilizan la tarje-
ta tipo clamshell por una cuestion
basicamente de costo ya que la tar-
jeta tipo ISO tiene un precio de

aproximadamente el doble. Sin
embargo, la tarjeta tipo 1SO brinda
la posibilidad de serimpresa en for-
ma directa, sin necesidad de
stickers autoadhesivos, obteniendo
una tarjeta de mejor calidad, pre-
sentaciony durabilidad;comentéel
Ing. Daniel Schapira, presidente de
DRAMS Technology S.A..“La PSI-4H
permite acceder a esto a un precio
similar al que hoy se paga por una
tarjeta tipo clamshell y con garan-
tia de por vida; agrego.

Caracteristicas

* Tecnologia RFID

* Soporta imagenes, textos y c6-
digo de barras

* No necesita de contacto fisico
para la lectura

* No utiliza baterias

» Compatible con todos los siste-
mas de accesos

* Rango de lectura: desde 76 has-
ta 254 mm

* Frecuencia 125KHz

* Dimensiones: 85.9x53.8x1.17mm

SV

Farpointe Data, Inc.

(54 11) 4856-7141

info@dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar




COMUNICADOR
IP + GPRS S02

Doble canal de comunicacion GPRS + IP

Sin necesidad de ninguna placa de expansion
y sin costo adicional

Bajo costo operativo utilizando la conexion
web existente

Conmutacion automatica entre canales de
comunicacion

Incluye 2 entradas y 2 salidas adicionales que
pueden etiquetarse segun protocolo
ContactID

"meh:nun

i J_a H.‘.

SUPERFICIES -—44-__

Control de perimetro por Cable a
microfénico, Barrera Infrarroja o por q
Microondas seglin sea la necesidad

en cada seccion del perimetro j

Dispositivos de Seguridad

Santa Magdalena 586, C.A.B.A.
CP: C1277ACF

Tel: 6009-6006 / 4542-9664
www.kelcom.gs
info@kelcom.gs



\!’ Master Dealer

ARX AV TECH

SECURITY SYSTEMS
-

AVI201 - Camara de red
Salidas analogicas y digital
Deteccidn de movimienio
Comprassin MPEG-4 | MPEG
Confrol remoto de video
Cuadros por seq:

30 (NTSC) / 25 (PAL)

AVC427 - Camara High Resolution
Sensor CCO 173" HA color

BH0TVL

Alla sensibilidad an

entomos oscuros: 0.1 Lux'F4, =L (IR on)

56 leds

Rl DC12Y 14 Mas que un sistema,
un nuevo concepto en

CCTV

DVR

VS-5604SN/F

VR Siend alone

Compresion H.264
Visualizacion en tiempo real &
traves de Intemet Explorer
Transmision de awdo por red
Software de gestion centralizado
Multilenguage




VS-1135

Sensar Sony CCO Color
520 TVL

Balance de blancos automatico
30 beds inframojos Bmm.
Distancia IR: 40-50m1s.

V5-1160
600 TVL
Sensor 13" Sony Golor GO /

Vs-1139

P

SesorCCDCokor T '}

20 TVL

23 Leds Infrarmojos V5-1125

Distancsa 1R: 20 mis.

Para ot (1P 66) Bagun?I.:LECD Sony Color

3-DNR avanzado
Digital Wide Dinamyc Range
Para exterior (IP BR)
Funcitn OSD con mullfuncién selecrionable
" Vs-IR120
|keminadar IR & preeba de agua
Alcance: 120mis
IE Leds de allo poder de 8mm
W,
- P VS-202A
VS-202T Videa pasivo de 1 canal
Bahin
Balanceador pasivo de video l:i ! D DR e D e
Juago Transmisor-Receplos - VS-T216 e
Formato recto Ampiificator
de imagan
de 16 canales
gt T
2 WTARX

Aranguren 928 (esn. Neuquen) - C1405CAT, CABA,
{el.: 4433-6500 - venlas @ stan.com.ar - www.slamn, com.ar



RISC®

Creating Security Solutions.
g Y ﬁ-"r?ff

GAre,

ProSYS™

Integrated Security Systems

ProSYS es un Sistema de Seguridad Integrado ficil de instalar, pero posee una flexibilidad y
un amplio conjunto de caracteristicas y accesorios que le permiten adaptarse a cualguier
aplicacién. ProSYS dispone de una inigualable solucién de transmisidn de sefiales de doble
via, con comunicacion IP y GSM/GPRS totalmente integradas dentro de la caja principal.
Tiene tambien un avanzado control remoto (configuracidn de parametros) y capacidades de
diagnostico a través de todos los métodos de comunicacidn.

Teclado tactil:
Disefio de bajo perfil con pantalla tactil de 7°
Incluye lector de proximidad

Contraste y luz de fondo ajustables

Volumen de tecla y zumbador ajustables
Funciona con cualquier version de ProSYS
Detectores IWISE en BUS con una entrada de zona de relé adicional

Expansores de Zonas Bus, para poder instalar hasta 128 detectores en Bus (aproximadamente)
Modulo RTC rapido para bidireccional (Upload/Download)

Terminacion con triple RFL para Grado 3: alarmas, tamper y enmascaramiento en una sola zona.
Moadulo IP ACM, ahora disponible en todos los modelos ProSYS

@ SELNET ., Patagones 2613 (C1437JEA) C.A.B.A.-Tel.(011) 4943-9600 / Fax: (011) 4943-9601
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Distribuidor Oficial

(® Geovision:

SELNET te presenta

la nueva linea de camaras IP Mega-Pixel

GEOVISION en sus tres versiones

GV-BX120D

Camara 1.3 Mega-Pixel - H.264
Dia/Noche - Baja iluminacion
30 fps en 1280x1024

GV-BX220D
Cdmara 2 Mega-Pixel - H.264
Dia/Noche - 30 fps en 1920x1080

Doble codec H.264, MJPEG y MPEG-4
Micréfono incorporado
Entrada y salida de alarma
Salida de video analdgica
GV-BX320D Deteccién de movimiento
Cdmara 3 Mega-Pixel - H.264 4 nor Sam
Dia/Noche - 20 fps en 2048x1536 z“h"“ d:" X
30 fps en 12801024 onas de enmascaramiento
Filtro de direccion IP
3GPP/ISMA
Todas las camaras IP GEOVISION 12v0C/ Pok
incluyen software de hasta 32 L end
inciuye Lente vari-focal
camaras GRATIS Menti en aswn
—
a ’

info@selnet-sa.com.ar

FZ

/

www.selnet-sa.com.ar
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Distribuidor Oficial

Camaras Infrarrojas,,

, .e SCC-B9374P
camaras fl]as : r/!_\ll ._ Domo fijo dia/noche

ey, ¥ e A : . Lente vari-focal de 3.8 a 9.5mm
. ’ Gabinete anti-vandélico IPG6
SCC-B2331P q\f’
Camara color dia/noche &
Resolucion 600tvl ——y
CCD Sony
SC0-2080P
Camara color dia/noche
SCC-B2335P Resolucién 600ty
Camara color diafnoche Lente vari-focal 2.8 a 10mm
WDR Rango Dinamico extendido Gabinete exterior IP66
Resolucidn
Domos PTZ b
SCC-C7413P . SCC-C7455P
Domo color dia/noche Domo color dia/noche

------- Zoom oOptico 25X y Zoom Digital 16X Zoom optico 43x y Zoom Digital 16X
Resolucién 600tvl : Resolucion 600tv
Alojamiento y soporte de exterior ’ Alojamiento y soporte de exterior

| -
AWECH DVRs Stand-Alone

\-\.

Grabadoras de DVD Tiempo real . H-264 . Salida VGA \\_:
AVC793 4 CH — = ——

@ SELNET \ _ Patagones 2613 (C1437JEA) C.A.B.A.-Tel.(011) 4943-9600 / Fax: (011) 4943-9601
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%/VW@ I =K Distribuidor Oficial

IP8151
Supreme Night Visibility
1.3 Mega-Pixel
Sensor CMOS EXMOR SONY
30 fps en 1280x1024
Funcidn Dia/Noche con filtro mecanico
Compresion H.264
yue®
IP8332
Compresidn H.264/MPEG-4/MJPEG IP8330 ’
(Triple Codec) e Supreme Night Visibility
Resolucion 1280x800 - 60 imagenes X seq 2
Funcion dia/noche Funcidn dia/noche con filtro IF ‘i’
lluminadar IF alcance 10mts lluminador IF alcance 10mts g
Multi-Streams Multi-Streams &
PoE . ONVIF PoE . ONVIF g
K
SD8121 [ SD7323 F =
Domo Zoom 12X Domo exterior Zoom 35X
Funcidn dia‘noche con filtro IF — Funcién Dia/Noche con filtro IF
CCD SONY Exview HAD CCD SONY Exview HAD
Compresion H.264/MPEG-4/MJPEG Rango dindmico extendido .
(Triple Codec) Resolucion D1 - -
Multi-Streams Dual Codec '
3D Reduccion de ruido Dual Streams
para imagenes nocturnas mas claras Estabilizador de imagen
ONVIF

VAST

Central Managment Software

AFTH=r B

Grabacion y visualizacién simultanea para 64 camaras y reproduccion de grabacion para 16 camaras
Multi-Streams de video

Flujos de video adaptados a la actividad para la reduccion en ancho de banda y capacidad de almacenamiento
Facil acceso remoto a través de la Arquitectura Cliente/Servidor

Manejo remoto de PTZ / ePTZ

Administracion de eventos

info@selnet-sa.com.ar . www.selnet-sa.com.ar



Automatizacion en Hogares y Edificios

PRt

Seguridad, confort y ahorro energético en Qe
hogares significan mejor CALIDAD DE VIDA.

Sistema de alarmas técnicas Zelio Hogar GSM.
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™% Maima de Esconm
LN hgade pus

Schneider
Electric
R i
1) postidiie
Sistemas ﬁft Vo)
de CCTV, -

camaras, domos,
DVR’s y el mejor
respaldo técnico
pre y post venta.

Pensando en integrar el sistema de seguridad de un edificio y controlar
el consumo energético del mismo?

SistemaTAC

: e e
Continuum. t.a'c & .,--..:_@ _ S:..
. TourAndoverControls F;q.'v P 1
Llamenos el y‘\-;
y lo ayudaremos a encontrar o= |
la mejor solucion para su cliente. = W8 gvs o B

| Building Consulting
Group S.A,

Alberti 1188 - C1223AAN
Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4308-0223
4115-1729 / 1731




Intrusion - Incendio y CCTV

Distribuidor Autorizado

Barrera de “:;—L}J BO sc H

deteccion
de humo Sistemas de Seguridad

Detector
de intrusion

Central de

alarma
de incendio
BOSCH BOSCH convencional

Central
de alarmas
862 y B8O

Sirena con
estrobo
multicandela

La Linea de CCTV
mas completa y
profesional del

mercado.
Domos

I

Videograbadoras

Panel de control
de intrusion
EASY SERIES

Building Consulting

Camaras Group S.A.
¥ Lentes Alberti 1188 - C1223AAN - ("\
Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) :
4115-1729 / 1731

i

s W)




Control de Acceso

ESPECIFICACIONES TECNICAS
Madslo 00 1200

Las Cerraduras BCG mantienen la linea mas
comple'ga de cerrac'luras magneticas y R S e
accesorios y es la unica que realiza control Alimentaciia * RG24V

de calidad y mediciones de laboratorio locales. Consama 12V 00 mA 40 600 mA
200 mA 200 mA 00 mé
180x Zx Smm 250x 28x S0mm 2502 35% Tmm

INDALA, la marca de confianza sigue agregando
ventajas a sus productos, con la tecnologia
FLEXSECUR detecta las tarjetas no autorizadas
antes que el sistema. INDALA es distribuida por
BUILDING CONSULTING GROUP - BCG

SCHANES R EHEE
] " Lectora

Curve
FLEXSECUR™

INDALA

An ASSA ABLOY Group company

Tarjetas +
Flexkey

INDALA &= sindnimo de diseno, calidad,
servicio ¥ permanencia en el mercado,
PROXIMIDAD ES INDALA

Tarjetas y Lectoras 126KHz vy Mifare 13,66Mhz

Wave
Slim

| Building Consulting

4115-1729 / 1731
Fax: (54 11) 43

Group S.A. Long
Alberti 1188 - C1223AAN Ran
: : ge
(—\ Buenos Aires - Argentina Parkin
J Tel; (54 11) 4308-0223 g



Control de Acceso

/Necesita una tecnologia de Lectura/Escritura
para gestionar multiples aplicaciones en su negocio?

¢{Necesita una tarjeta de proximidad que ademas de
permitirle leer la informacion de forma segura y rapida,
m escribe datos en la tar]uta con |gual ganmtia de

seﬂ h.;:f-‘ -e i r; T:W:l :_.:tl._::___vr- r

Ud. Esta
‘pensando
en ICLASS
de HID !

Clamshell
‘ : SICorom.

s

EDGE
Solucion de Control de Acceso

para una sola puerta basado en IP.
ESCALABLE - SIMPLE - FLEXIBLE

Building Consulting | ‘

oisramuion . = Goupsh |
R e, : Alberti 1188 - C1223AAN By
OFICIAL DE \ﬁ. ‘ Buenos Aires - Argentina (- ,f/'_ ‘ f_h
. Tal: (54 11) 4308-0223 J :
41151729 / 1731 — e
Fax: 354 11} m1m \



roduzco...

mis propias tarjetas de
Identificacion de calidad
superior, en el momento

que las necesito.

Impresoras HID Fargo le ofrece...

flexibilidad para producir tarjetas atractivas de
identificacion en su misma empresa.

Aharre tlempo ¥ costos realizande la produccidn en su oficina de sus proplas
tarjetas seguras de identificacion con Impresoras de tarjetas Fargo y el
software Asure |D. Simples ¥ convenientes en su uso, las soluciones de HID
producen tarjetas de calidad superior y con varias opciones de tecnologias
de impresion para satisfacer sus necesidades.

 /

Produzca sus propias credenciales. Descargue Asure ID en hidglobal.com/icreateES - SIN COSTO!



Necesito....

soluciones de acceso
convenientes y rentables.

con el uso de la misma tarjeta una solucion sencilla para abrir
puertas y obtener acceso a computadoras.

Contacta HID Global para un periodo de prueba por 90 dias: hidglobal.com/90DayTrialES



> personal
DMETRICO

La solucion definitiva para los problemas
de pérdida u olvido de taretas y ficha-
das falsas

Punto Cantrol 5 A es Business Partner
Oficial RS1 para la Republica Argentina

= [’-" y

Control de ACCESO

SERVIDOR WEB INTERNO
Monitoreo en tiempo real - Antipassback
Integracion con video - Alarma via e-mail

PCT-300
Hasta 8 puerias
60000 usuarios
120000 registros
Pueria exclusiva

PCT-100

IPE5S apto intemperie
Tarjgta y pin

20000 usuarios
60000 registros
Lector interno E
Lector adicional S

y desde cualguier lugar
via internat,

Administracion v monitoreo
desde cualguier explorador sin
necesidad de software adicional




Impresion de

CREDENCIALES
" =RARGO.

[

Los sistemas para imprasion de credenciales FARGO

brindan idenificacion segura, alta calidad v definicion, e
laminacion de taretas, impresion de hologramas de
segundad y codificacion de tarjetas de multiples tec-
nologias tales como RAFID, ICLASS, Codigo de Barras,
Banda Magnetica v Microchip, haciendo a su empresa
mas Segura, Eficiente v Productiva

[ =

OTC 4500

I —————
Linea completa

- 10 afios de expafiencia I r t : gffﬂ t;?x}hla
ofrecigndo productos HID - Bl mejor pracio;

= MF..|I.'Jf S8rvicio ¥ atencian
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et . ewe
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DISTRIBUIDOR OFICIAL Rougtag
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Dahua Technology

Dahua Technology Co.LTD es un fabricante profesional en el rubro de seguridad y video vigilancia.

Durante los Ultimos 16 afios de desarrollo, Dahua Technology se ha especializado en la investigacion y disefio de equipamien-
tos de vigilancia de la mas alta tecnologia.

Tanto el hardware como el software son disefiados en forma modular, con flexibilidad para diferentes configuraciones, multi-
ples escalas de aplicacion y futuras expansiones.

Dahua tomé la delantera en lanzar al mercado un grabador digital de cdmaras de 8 entradas en tiempo real en 2002 y luego -
en 2003- un modelo de 16 entradas en tiempo real.

Actualmente, Dahua esta liderando la tendencia en desarrollo de grabadores digitales de video y se esta convirtiendo en la
marca numero 1 en China.

En 2006 el lanzamiento del teclado IP,los domos de alta velocidad, placas decodificadoras y servidores IP representan la estruc-
tura completa de seguridad y videovigilancia de Dahua.

En 2007 y 2008 todos los DVR se cambian para incorporar Discos SATA. Los domos y cdmaras IP son presentados al mercado.
En la actualidad Dahua es fabricante lider en seguridad y videovigilancia con considerable tecnologia y escala. Nuestros pro-
ductos han aprobado las certificaciones de calidad ISO9001 y muchas otras internacionales como UL, CE, FCC.

Gracias al alto desempefio de nuestros productos, son vendidos en toda Europa, América y Japdn como también en Taiwan y
son ampliamente utilizados en diversos campos de aplicacién como bancos, seguridad publica, usinas de energia, edificios
inteligentes y transporte.

Investigacion y Desarrollo

Un robusto departamento de investigacion y desarrollo es esencial para poder innovar y acercarse a la excelencia. Dahua
posee mas de 800 ingenieros y cada afio invierte mas del 10% de sus ingresos en esa area.

Dahua asegura la innovacion e implementacion de tecnologias en aplicaciones estructuradas embebidas, aritméticas de codi-
ficacion/decodificacion de audio/video y desarrollo de protocolos de red.

Todo esto le asegura el liderazgo en esta industria y garantiza el desempefio excelente de sus productos.

Estrategia de mercado

Orientado al requerimiento de mercado y manteniendo una cooperacién «ganador-ganador» como objetivo, Dahua esté dedi-
cada continuamente a buscar expansion de mercado y promocién, desarrollando clientes internacionales para aumentar el
crédito y la reputacion de la marca.

Compartiendo los mejores productos, servicio e intereses Dahua y sus clientes crecerdn y seran mas fuertes juntos.

Servicio

Un perfecto sistema de servicio es la garantia para satisfacer la demanda de sus clientes.

Dahua ha establecido una red de servicio post venta sobre todo el pais. Personal altamente calificado provee el mejor y mas
rapido servicio a sus clientes.

Ademas, Dahua ha estado conduciendo la capacitacidn para los ingenieros de servicio pos venta a través de seminarios realiza-
dos en el pais de sus distribuidores internacionales. La casa matriz, ademas, provee la capacitacion de servicio pos venta a los
clientes de todo el mundo.

Dahua ofrece servicio con caracteristicas especificas y provee soluciones profesionales de sistemas de seguridad y video vigi-
lancia para cumplir con todas las necesidades de sus clientes.

Nuestra Mision
Liderar la industria, servir al pafs.

h Dahua Technology Co,, Ltd.
a "a 1187 Bin'an Rd. Binjiang Huangzhou Zhejiang 310053,China  Tel{86-571)8768 8883, 2893 9666  Fax{86-571)8768 8815
et E-mail:overseas@dahuatechcom  Websiteswww.dahuasecurity.com




New DVR
New Standard
New Times

Mobile-phone Surveillance

4/8/16 channel Standalone DVR UH.264 with dual-encading streams
L14/8/16 channel CIF and special channel 4CIF real-time recording

016 channel simultaneous playback aTv, VGAGHDMI simultaneous output
LE-A SERIES OMobile-phone surveillance 01 U box, 1 SATA, 2 USB

04/8/16 channel Standalone DVR UH.264 with dual-encoding streams
4/8/16 channel CIF and special channel 4CIF real-time recording

16 channel simultaneous playback aTV, VGAEHDMI simultaneous output
LE-L SERIES OMobile-phone surveillance 01.5 U box, 4 SATA, 1 eSATA, 2 USB

(14/8/16 channel Standalone DVR UH.264 with dual-encoding streams
04/8/16 channel CIF and special channel 4CIF real-time recording

116 channel simultaneous playback a1V, VGA&HDMI simultaneous output
LE-S SERIES UMobile-phone surveillance 02 U box, 4 SATA, 1 eSATA, 2 USB

(14/8/16 channel Standalone DVR 0H.264 with dual-encoding streams
(14/8/16 channel full D1{4CIF) real-time recording

116 channel simultaneous playback aTv, VGA&HDMI simultanecus output
HE-T SERIES UMobile-phone surveillance 02 U box, 8 SATA, 1 eSATA, 2 USB

020 channel hybrid Standalone DVR  0H.264 with dual-encoding streams
016 channel full D1(4CIF) and 4 channel megapixel IP camera real-time recording
116 channel simultaneous playback dTV, VGA&HDMI simultaneous output
UMobile-phone surveillance 02 U box, 8 SATA, 1 eSATA, 3 USB

(€ S ¥ 1509001:2000
Distribution Partner: Big Dipper Technology

Contact person: Ing. Gabriel R, Pennella, Del Mate Amargo 1176, tuzaingo, CP: 1710, Buenos Aires, Argentina, Tel (5411) 46274541
Technical support: 5anta Fe 626, Moron, CP: 1708, Buenos Alres, Argentina . Tel: (5411) 4481-9475
Website: www.bigdipper.com.ar Email : infebigdipper.com_ar




INTEGRACION TOTAL STAND ALONE

Big Dipper Technology le ofrece una completa linea de productos de CCTV de alta performance,
combinando la mas moderna codificacion H.264 con dispositivos Stand Alone. '

Contamos con Laboratorio propio para ensayos de Optica, Electrénica, y trafico de redes TCP/IP.
Brindamos asesoramiento gratuito para que pueda lograr la mejor solucion de seguridad al mejor
costo de implementacion.

Big Dipper Technology

@'hua

TECHNOLOGY

Precursor an tecnologias
ecolbgicas y reciclables




La nueva generacion de
grabadores digitales de CCTV

Alta definicion y bajo costo

CYGNUS DVR

Full HD

1920 x 1080

AVR 401 /801 /1601 / 3201

4/8/16/ 32 Entradas - 100 / 200 / 400 / 800 FPS

W D1 (720 x 576) - H.264
@25

PRI 10 Bit ADC - Dual Stream

.

Salida HDMI - Full HD
J.
'a“”a ESc
f
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Big Dipper Technology LTD Argentina

Distribuidor exclusivo de Dahua Technology

Http:/lwww.bigdipper.com.ar Administracion central:
Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176
MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - Ituzaingo

Te: (+5411) 4481 9475 (B1715CXJ) Buenaos Aires

Big Dipper

Technology
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VIl CoMGRESO INTERNACIOMAL DE LA FEPASEP

R '
Como crear un paradigma Segurldadl
I‘l gxperimento cansintio en panér cinfd monos '

asalos o n- Con este lema como marco conceptual

amenie

se realizo el VIl Congreso Internacional,
e entre los dias 20 al 22 de octubre en Paraguay.
Conjuntamente se desarrollaron la Asamblea anual
de FESESUR, Federacion de Cdmaras y Asociaciones
de Empresas de Seguridad Privada de Paises

del Mercosur, y de la FEPASEP, Federacidn

Panamericana de Seguridad Privada.

OCLTTi
¢Cuanta
Alre

I UE dejar en m

de terceros que ven lo nuestro desde afuera nos

escriban el libreto? © Henes de-

El Ing. Waller Dotti, Presidente
de [a Cimara de Empresas de
Monitoreo de Alarmas de [a
Repidblica Argentina, durante 2
su disertaciin, §

A tiene mas de ciento diez motivos
para recordar que el uso y costum-
bre de las cosas bien hechas con-
forman las reglas del buen arte,

Integrantes de a Asamblea del FESESUR, llevada a cabo en el marco del Congreso Intemacional
de la FEPASEP,




obligacion de! Estado, responsabilicad de todos

CEMARA estuvo representada en el Congreso y las Asambleas por
el Ing. Walter Mario Dotti, Presidente de la institucidn, quién ade-
mas fue invitado comao disertante. En su discurso, Dotti se refiria
a la actualidad de la actividad en nuestro pais y los avances al-
canzados en materia de estindares, normas y protocolos. Fue
una excelente oportunidad para anunciar el primer Up-Grade de
la norma 4174 para la Homologacidn de los centros de control
para rastreo y seguimiento vehicular. Confeccionada directa-
mente en CEMARA, por intermedio de su Comisidn Técnica, el
anuncio fue recibido con interés por los presentes.

Al Congreso asistieron representantes y delegaciones de todos
los paises que conforman la federacidn panamericana. Entre los
disertantes nacionales, estuvieron el Dr. Jorge Silva, Director de
Seguridad Privada de CABA; Dr. Angel Garcia, Secretario General
de UPSRA; el Sr. Aquiles Gorini, Presidente de CAESI; el Profesor
Edgarda Frigo, Coord. Gral. Foro Latinoamericano de Seguridad v
el Lic. Julic Fumagalli, Vicepresidente de ASIS, Capitulo 24.

La mesa mas consultada fue laintegrada por las autoridades Fiscali-
zadoras de Argentina (CABA), Brasil, Paraguay v Uruguay, confor-
mada por el Dr. Jorge Silva, el Dr. Adelar Anderle, el Sub. Crio. Ramirez
y el Insp. Pral. Juan Carlos Vazquez Roman, respectivamente, mode-

rada por el Sr. Hugo Garcia Correale, Presidente de CESI Uruguay.
Enla asamblea de FESESUR realizada el dia 20, se analizaron los
resultados de las acciones realizadas y se plantearon las activi-
dades del proximo afio. Durante la Asamblea también se renova-
ron autoridades, eligiendo como Presidente de la misma al Tte.
Cnel. (r) Anibal Sapriza Nunes y secretario al Sr. César Menchaca
Acosta, ambos de Paraguay.

Un logro tan especial como importante para nuestro pais fue el
resultado eleccionario de la Asamblea de FEPASEP (realizada el
dia 21), donde fue designado como Presidente el Sr. Aquiles Go-
rini. Este hecho posiciona a la Seguridad Privada de Argentina en
un escalafén muy distinguido, no solo dentro de Latinoamérica,
sino también en el mundo entero, considerando el avance que la
actividad ha experimentado en la regidn en la dltima década. La
primera Vicepresidencia fue para el Tte. Lic. Juan Carrillo Ante-
zana (Bolivia) v la Segunda para el Sr. Abdiel Rangel (Panama).
Todas las actividades se desarrollaron en el Hotel Excelsior de
Asuncidn, donde paralelamente se desarrolld la EXPOSEGURI-
DAD, muestra realizada por Empresas de Seguridad Fisica y Electrd-
nica, Transportadoras de Valores, Fabricantes y/o representantes de
productos relacionados, todos del Paraguay.
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SEGURIDAD ELECTRONICA

* Monitoreo de Alarmas y Camaras las 24 hs.
* Circuito Cerrado de Television
* Sistemas de Control e Intrusion
* Deteccion interior y exterior
* Centrales de Alarmas para Countries
e Control de cadena de frio
* Control de gas vy monoxido de carbono
e Grabacion y transmision de imagenes
e Camparas IP
e Camaras ocultas
* Deteccion y Extincion de incendios (analdgico y digital)

. D:spositwos de Aterta y Evacuacion

{1w.dﬂdtl.!nruwru
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Deteccian Peimetmal (Dt cidhy e Inceiiciios.
ASESQR

Av. Cordoba 1827 1° P - C1120AAA » Tel. / Fax: (54 11) 5169-5169 / 4814-4749
info@prioridadl.com » www.prioridadl.com




Tecnologia Satelital GPS

Geolocalizadores satelitales GPS

GEO-5

Flexibilidad y eficacia
Programable segun su necesidad

Personal Tracking

TR-203

Boton de panico para casos de emergencias

Reporte peridodico o por movimiento

Equipo AVL para vehiculos
TK1000 - AVL

Prestaciones de logistica y seguridad
junto a la mas sencilla programacion

Trendtek S.R.L

Tecnologia, Servicios y Desarrollos aplicados

4

Pedro Mordn 2151 - Codigo Postal C1419HJA - Ciudad de Buenos Aires = Argentina
Tel: 54-11-4574-4416 Fax: 54-11-4572-6616 E-Mail: info@trend-tek.com www.trend-tek.com



.respuesta directa

Usos, presente y futuro de las comunicaciones

Las posibilidades del GPRS

Con “Respuesta directa”

inauguramos una seccion en
la que los protagonistas de la
industria nos ofrecen sus
puntos de vista acerca de un
tema en comun. Elegimos
para esta oportunidad la
tecnologia GPRS como punto
de partida, consultando
acerca de sus orl'genes, usos y
futuro. Esto nos r espondier on.
P artiendo de un cuestionario base y
comun a todos los consultados na-
Ci6 esta nueva seccion, en la cual distintos
integrantes del sector responden y dan su
vision acerca de las diferentes tecnologias
aplicadas a la seguridad existentes en
nuestro mercado. En este caso consulta-
mos acerca de las posibilidades del GPRS
como vinculo de transmision y esto nos
respondieron el Lic. Néstor Gluj, Gerente de
Negocios Latam Nanocomm S.A;; el Ing. A.
Panelli y Claudio Lanis, Movatec/Celletech;
Adridn La Fontana, Gerente Técnico de PPA
Argentina, y Pablo Bertucelli, Gerente Ge-
neral de RightKey. Agregamos, ademas, al-
gunos conceptos enviados por Carolina

Brunatti, jefa de Marketing de Soluciones
Méviles de Telefénica Empresas.

1.-;Qué es,conceptualmente, GPRS y cudndo comenzé a utilizarse en nuestro pais?

2.-;Cudles son sus principales aplicaciones en nuestra industria?

3.-;Qué requisitos minimos de en cumplir los equipos (paneles de alarma,
GPS, sistemas de telemetria, etc.) que utilicen esta tecnologia?

4.-;Cudles son las prestaciones de los equipos con GPRS?

5.-;Qué influencia tienen las redes de telecomunicaciones en la transmision

por GPRS?

6.-;Existen limitaciones en este método de comunicacion?

7.-;Qué grado de fiabilidad puede alcanzar esta tecnologia?

8.-;Varia por algun motivo?

9.- Como negocio, ;es un area en expansion o ya alcanzo su techo en nuestro pais?

10.-Tecnolégicamente hablando, ;hay mas por investigar y desarrollar en cuan-
to a canales de comunicacion y aplicaciones?

11.- jCudl seria el siguiente paso en ese sentido?

1)- {Qué es, conceptualmente, GPRS
y cuando comenzé a utilizarse en
nuestro pais?

Néstor Gluj: GPRS es un servicio de la red
celular GSM que se utiliza para la transmisién
de paquetes de datos IP sobre teléfonos o
mddulos celulares.En lo referente a la indus-
tria de la seguridad electrénica en argentina,
esta tecnologia se aplica desde 2005/06
aproximadamente. Su principal ventaja es el
bajo costo de comunicacién por evento, lo
que permite un test de vinculo con frecuen-
cias del orden de los minutos. Por otra parte
no es un tema menor traficar sobre la red
celular de los carriers que invierten millones
de ddlares para implementar y sostener su
adecuado funcionamiento. Muy dificilmen-
te un prestador de sequridad tendré esa can-

tidad de recursos econémicos, técnicos y

humanos para una red propietaria.
Claudio Lanis: Las siglas GPRS definen una
de las maneras que tiene el estandar GSM de
telefonia celular para la transmision de da-
tos. A partir de la adopcion de la norma GSM
por nuestro pais, esta se fue implementando
gradualmente y en la actualidad la cobertu-
raes practicamente total.Otro canal de trans-
mision de datos es el de la mensajeria corta
0 SMS, su uso esta limitado por la longitud
maxima de los mensajes, que algunos comu-
nicadores de alarma (el fabricado por no-
sotros por ejemplo), usan como canal alter-
nativo redundante secundario,debido al ma-
yor costo de la transmisién. La adopcién de
la norma GSM fue posible gracias al esfuerzo
Continua en pdgina 132

“Hay que evolucionar hacia mayores velocidades de tra

GPRS permite velocidades de transferencia de 56 a 144 kbps. Estas velocidades son suficientes para prestar

Yelefonica

servicios de transferencia de datos de manera inalambrica, pero a medida que se incrementa la cantidad de infor-

macion y la misma pasa a tener mayor contenido multimedia, es necesario evolucionar hacia tecnologias que

permitan mayores velocidades de transferencia conocidas como 3G. Entonces mds que sobre GPRS, debemos

hablar de transmision de datos dentro de lo que es la telefonia movil, la cual sera soportada por distintas tecnolo-

gias que irdn evolucionando de acuerdo a los usos. Entre ellos, los mas destacados son:

+ Acceso a Internet desde terminales moviles: su uso es primordial en el mercado masivo, potenciado hoy en dia
con la interaccién en las redes sociales.

+ Aplicaciones de Correo Electrénico y organizacién personal: como por ejemplo contactos y agenda.

+ Aplicaciones del tipo Aplicacién-Persona (A2P) y Maquina a Méquina (M2M): de gran aceptacion en el sector de
seguridad, a través de servicios como Localizacién y Recupero Vehicular y los de Seguridad Domiciliaria.

Carolina Brunatti

jefa de Marketing

de Soluciones
Méviles de
Telefonica Empresa;
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Comunicadores GPRS - Ethernet

l Nt-Com

La solucion justa a cada necesidad

Esta nueva serie de comunicadores ofrece un concepto

innovador al mercado, se trata de una plataforma dnica
que atiende desde requerimientos simples a complejos

en un precio justo.

* El Nt-Com2 es ideal para instalaciones sin linea telefonica,
usa GPRS como vinculo permanente, con GSM/CSD y/o
mensajes SMS como respaldo.

* El Nt-Com3 incorpora linea telefonica como segunda via,
detecta linea no operativa o corte de linea, incluye prof .
de descargas atmosféricas.

* El Nt-Com4 suma Ethernet como vinculo prlndpal.
ideal para instalaciones de alta seguridad suhmudu
o gran cantidad de eventos de operacion.

En resumen, nace Nt-Com, un concepto nuevs
comunicadores IP con la caIIdHl v el res

| 'hﬂiﬁiﬂﬂh&hlh&ﬂ.hhﬂtnﬁtﬁumm
. _ _ . f’Wﬂﬁlﬂ_hﬂﬁmLmﬂhhlﬂumhﬁmml
e oo com®, * Lo adicionalde 24 con o si torminador d inea (sensares NA o NC)
se comunica en forma directa sin receploras * Actualizaciones remotas de firmware (updates)
mmrmadias * Opera con direcciones IP fijas o dinamicas {Dyn DNS),
Receptora de eventos incorporada en < o bk p "“P'“_‘ £ U pmces.
los principales softwares de monitoreo, » Test de conexion (keep alive) programable entre 4 y 240 minutos.
Bykom®, SoftGuard®, Neptuno®. + Software de recepcion permite integrarlo con cualquier software de monitoreo,
Yolo FOUraMBlET { IS8 S AR NE SHOSrE * El software de recepciton muestra nivel de sefial en dB, estado de entradas / salidas,
software de recepcion IPR sin cargo, 2 afios * Compatible con cualquier panel de alarma Contact ID, 4x2 DTMF
de garantia. * Permite la conexion de teléfono fijo de emergencias GSM.

info @ nt-sec.com MNetio S.R.L. Agustin Donado 1045, piso 1
www.nt-sec.com (C1427 CZE), CABA, Argentina -Tel/Fax: (54-11) 4554-9997



ALESAT

MONITOREDO
INICIE SU PROPIO NEGOCIO DE MONITOREO

VIVIENDAS - COMERCIOS - EMPRESAS - VEHICULOS - CARGAS

“Con una minima inversion inicial usted podra comenzar a ofrecer un sistema integral
de Monitoreo, Rastreo vehicular y Video vigilancia”

Con su inversion inicial usted sera provisto de;
La receptora IP para que sus clientes se comuniquen con la estacion al costo de una llamada local

Receptor KT o Nt-Com3 I " _
B ’ Aviz200

¥ §— & — Il_ =
WrCam T - 2 -—
.::?P‘n '™ —_— 1
N ‘ T\
? 1Y

Proveemos paneles, teclados, infrarojos y sirenas a un precio preferencial
Comunicadores para monitoreo GPRS directos de fabrica
Contamos con AVL para camiones, vehiculos y personas

Sistema de monitoreo homologado por el CESWA
Le ofrecemos una tarifa plana a un precio excepcional y la bonificacién
de las 3 primeras cuotas de cada cliente dado de alta

Lo mas importante, el respaldo de una empresa dedicada a la seguridad.

Ademds:
Reportes automatizados via e-mail
Control de horarios sobre usuarios via web y SMS.
Reportes a celulares con SMS
Modulo de acceso remoto
Modulo de gestion técnica (Ordenes y seguimientos técnicos)
Acceso web para ubicacidn de maviles.

Somos los unicos que te ofrecemos todo para un gran negocio...

E =i | al=L s 2T T30 - P A . T [ R ——
Solicite mas detalles al 0810-222-7297 o info@alesat.com.ar

Av. San Martin 422 - Godoy Cruz - Mendoza - 5501- Tel: 0261. 4240021 - Fax: 0800-666-2387 / www.alesat.com.ar



Sdmese a la familia Pegasus de 3,
los comunicadores de alarma de mayor
crecimiento en ventas en el Ultimo afio

TECHNOLOGY
Honeywell

Security procucts cheober

SF Technology presenta

la nueva linea de productos

3l Corporation Lider en monitoreo
de alarma via GPRS y Ethernet.

) PEM;EEJE L 4
e ®

; \

‘1 ,/A\‘ }’_- ” \ Disponile en

10 modelos diferentes

S

® Pégasus Ethemet Comunicacian via canal

‘$\ de voz IS0 y SMS) en caso
\ de Falla de La red GPRS y
La Uinea relefnica fia

Comunicacién con servidores
con JP feo o dnamicos.

Compatble con todas
Las alarmas del mercado
con protocolo CONTACT-ID

Deteccion de corte de La
Linea telefdraca (Con retardo
adicional, configurablel

Actuslizacion remota de
configuracidn y Rrmware

Deteccitn del corte del
retarno del panel de alarma

Monitareo remoto de su
funcionamiento (Remoto de DEBUGGER]

& Pégasus

Ethernet « GPRS Transmisin de datos encriptada en 128 bits

4 entradas dgitales v 2 salidas a relé

SF TECHNOLOGY S.A.

Av. Boedo 1912 (C1239480) CABA - Tel: (54 11 4923-0240 - infogsf-technology.com - www sf-technology. com



.respuesta directa

Usos, presente y futuro de las comunicaciones

Viene de pdgina 128

realizado por las empresas para educar al
publico y a la disponibilidad de equipos, ya
gue es una norma que habia sido adoptada
por laUnion Europea, lo que redundo en eco-
nomia de escala, que fue uno de los proble-
mas que habia con TDMA, la norma de co-
municacion anterior a GSM.

Adrian La Fontana: En la década del ‘90
se reemplazé la comunicacion celular analé-
gica por la tecnologia digital (GSM), logran-
do mejorar la calidad de llamadas de voz y
transferencia de datos (velocidad méaxima de
9,6 Kbps). Al tener conectividad de datos de
Internet con velocidad muy baja y con fac-
turacion por tiempo de uso, el cual se hacia
imposible y costoso navegar por Internet via
celular,a mediados del 2002 se lanza al mer-
cado la tecnologia GPRS que unifica el mun-
do IP con el mundo de la telefonia, creando-
se una red paralela a la red GSM y orientada
exclusivamente a la transmision de datos, lo-
grando ampliar la velocidad entre 50 y 115
kbps, tener una conexion permanente entre
el transceptor GPRS y la empresa de monito-
reo, pagando solo por la cantidad de infor-
macién transmitida y no por tiempo de co-
nexién (como utiliza la red GSM).

Pablo Bertucelli: GPRS es un servicio
que forma parte de las redes de comuni-
cacion celular GSM. Fue disefado para per-
mitir la conexién de dispositivos celulares
a Internet, orientado a la transmisién de
datos de bajo volumen.

2)- ;Cuales son sus principales
aplicaciones en nuestra industria?

Néstor Gluj: Transmision de sefiales de
alarma generadas por los paneles; trans-
misién de posicionamiento y alarma de
equipos rastreadores de vehiculos (AVL-
GPS); transmision de datos en equipos de
telemetria que impliquen registro de nive-
les con alarma asociada y aplicaciones de
valor agregado para comando remoto via
web o celular de sistemas de alarma y ras-
treadores de vehiculos. Incluyendo o no
soluciones de negocios como mensajeria
y promocion de portfolio.

Claudio Lanis: El envio de datos por el ca-
nal de comunicacién celular permite la co-
municacion entre hombre y maquina y en-
tre maquinas, lo que dio lugar a la sigla M2M
(Machine to Machine),hoy una revoluciénen
el campo no solo de la seguridad sino de las
comunicaciones inaldmbricas en general, ya
que se prevé en un futuro cercano que hasta
las heladeras estén conectadas para poder
ordenar en forma automética la reposicion
dealimentos consumidos a un servicio remo-
to sin necesidad de intervencion del usuario.
Una empresa de consultoria internacional,
Aberdeen Group lo llama el "tsunami de la
comunicacién inalambrica” por los profun-
dos cambios que esta tecnologia y las subsi-
guientes traeran aparejados.

Pablo Bertucelli: GPRS es un servicio ideal
para aplicaciones donde se requiera co-
nexién esporadica desde cualquier punto
hacia un servidor IP, con tréfico de datos de
volumen limitado. Algunas de las aplicacio-
nes mas importantes son los sistemas de re-
porte de eventos de alarmas, la telemetria de
dispositivos, seguimiento vehicular, domati-
ca.También se utiliza en servicios horizonta-
les como acceso a Internet para navegacion
web, correo electronico, etc, aunque en es-
tas aplicaciones esta siendo reemplazado por
3G, un servicio de mayor ancho de banda.

3)- ;Qué requisitos minimos deben
cumplir los equipos (paneles de alarma,
GPS, sistemas de telemetria, etc.) que
utilicen esta tecnologia?

Néstor Gluj: Los paneles de alarma de-
ben poseer en la mayoria de los casos sali-
da de eventos telefonicos con protocolo
Contact-ID, al menos en los equipos trans-
misores GPRS universales.

En cuanto al GPS, los equipos incluyen la
interfase GPRS, siendo esta la forma de co-
municacion en la mayoria de los casos.

Claudio Lanis: Un punto importante es
ofrecer una solucion completa, totalmente
integrada, cubriendo todos los casos posibles
de problemas, para ofrecer un servicio com-
pletamente confiable. Esto implica no solo el

.com.ar

hardware del comunicador (el equipo) sino
también el servicio, un intangible que no se
valora correctamente, ya que como no se ve
se piensa que no es necesario. En nuestro
caso tenemos funcionando desde hace mas
de 8 afios el Gateway de Celletech (conjunto
de computadores, software y canales de co-
municacién instalados en un Data Center,
que es un ambiente controlado con disposi-
tivos redundantes no solo de computacién
sino también de Aire Acondicionado, ener-
gia y acceso restringido) que permiten el
envio de lainformacién generada por los dis-
positivos instalados en las casas de los usua-
rios a los Centros de Monitoreo respectivos.
La informacion que envia el Gateway tam-
bién es redundante, es decir tiene dos cana-
les de comunicacion distintos, para los casos
que haya interrupcion de uno de ellos.

Adrian La Fontana: Los requisitos mini-
mos que necesita es que el médulo celular
que utiliza el equipo GPRS tiene que ser con
frecuencia cuatribanda, pudiendo ser com-
patible con cualquier operadora celular, de-
beria poder ser configurado en forma local
y remota, ya que cualquier cambio que deba
hacerse del mismo, se pueda realizar a dis-
tancia, sin necesidad de asistir al lugar prote-
gido. Otro detalle importante es que permi-
ta la actualizacién remota del firmware, pu-
diendo tener el equipo siempre actualizado.

Pablo Bertucelli: Los requisitos basicos

Continua en pdgina 136

Ing. A. Panelli
y Claudio Lanis
Celletech

“Se requiere de un profundo conocimiento del estandar G

El uso de esta tecnologia requiere de un conocimiento profundo del estandar GSM, experiencia en la
implementacion de sistemas de comunicacién inaldambricos, usar componentes de marcas reconocidas y
homologadas y contar con un Departamento de Ingenieria capaz de resolver los problemas inherentes a la
aplicacion de nuevas tecnologias.

Nuestra empresa fue y es pionera en el desarrollo de productos basados en tecnologia inalambrica usan-
do comunicacion celular y la experiencia obtenida a lo largo del tiempo nos ha permitido resolver con
éxito los problemas que fueron surgiendo como consecuencia de la evoluciéon de la tecnologia.

Otro punto importante es ofrecer una solucién completa, totalmente integrada, cubriendo todos los
casos posibles de problemas, para ofrecer un servicio completamente confiable. Esto implica no solo el
hardware del comunicador (el equipo) sino también el servicio, un intangible que no se valora correcta-
mente, ya que COMO ho Se Ve se piensa que no es necesario.

{.Ik'lll:[_g'.i?i-l?

clanis@celletech.com.ar




Celletech, pionero en el
monitoreo inalambrico
GSM (SMS-GPRS) e IP
(INTERNET)

Es la evolucion

del sistema de monitoreo:

* TRANSCEPTOR GSM - RVAG00
* TRANSCEPTOR IP - lIP100

= PANEL IP/GSM - PIPS00
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= Utilizar CELLETECH es estar
comprometido con el medio ambiente,

Cellet h:

tec

‘ Technologies

Vivir cada dia Soluciones integrales

en bienestar es posible. * Receptor Telefénico - PATROL DC 3

El servicio Celletech * Receptor Celletech - RC-IP

brinda la seguridad con * RHeceptor Auténomo - PATROL IP

el afecto, que = Softwares de Configuracion y Gestion:
necesitamos - Config Manager

todos para disfrutar - Software de Envio de Comandos (SEC)
los simples - Centinela

momentos que son

la vida misma. ISO 9000 y 14000

Celletech Technologies / J. B. Justo 330 (B1602BKF)
Florida / Pdo. Vicente Lépez / Buenos Aires / Argentina
Tel. {(5411) 4795-6112 Rot. / Fax. (5411) 4795-6048
info@celletech.com.ar / www.celletech.com.ar
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ARGENTINA

El mayor distribuidor de componentes electronicos de Argentina
presenta los Médulos Wireless de CINTERION

CINTERION Wireless modules, antes SIEMENS, el mas grande fabricante de tecnologia
wireless, ofrece maodulos y terminales GSM/GPRS/EDGE y UMTS/HSDPA de mas alta

calidad y performance

Cuando elige CINTERION, usted gana mas que tecnologia de punta,
cuenta con: <
- Soporte en forma local
- Amplia experiencia que asegura la continua actualizacion de los
productos
- Tecnologia innovadora

i\lugva “Evolution plataform” pin a pin compatible con la familia
antearior

Nueva familia LGA - ;@}\ﬁ*"’
Mas Econémicos = =~ %7
No necesita conectores
Mejora el proceso de produccion, ya que se monta como otro

componente SMD
Pin a Pin compatible y mismo formato con el resto de la familia con

conectores

Caracteristicas

- GSM-GPRS

- Cuadribanda

- GPS embedded

- JAVA open plataform

Aplicaciones
Soluciones M2M

- Seguridad

- Telemetria

- Gestion de flota

Frecuencias (bandas) :'

EDGE
GPRS
CcsD

SMS
FAX

TCPIIP
JAVA

Transmision de datos

3G

También disponemos de la linea mas completa de accesorios, antenas, conectores, etc.

Constitucion 3040 ¢ CI254AA7 ¢ Ciudad Autdnoma de Buenos Aires # Argentina
Teltfono (+54 1116777 3500 + Fax (+54 11) 6777 3535
e-mail; ventas@elkonet.com

http:/lwww.elkonet.com
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» SENSOR DE » NAVEGADOR » AUDIO » CAMARA DE
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de mensajes Hablar y responder Color infrarroja

» MICROFONO de texto en cabina.

Av. Congreso 5444 (C1431AAW) « Ciudad de Buenos Aires
www.lantrixgps.com ¢ info@lantrixgps.com
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son a) ser GSM Quadband (cuatribanda) para
permitir el uso en cualquier parte del plane-
ta;b) estar habilitados para cualquier provee-
dor de servicios celulares; c) permitir la ex-
tensién de su antena —ya que a veces existen
restricciones para el lugar de instalacion del
equipo; d) ser compatibles con distintos pa-
neles de alarma y sistemas de seguridad.

4)- ;Cuales son las prestaciones de los
equipos con GPRS?

Néstor Gluj: Son dispositivos que toman
los reportes generados por los paneles de
alarmay los envian via GPRS al Centro de Mo-
nitoreo del prestador. Solo en el caso de
Nanocomm se posee la opcién de respaldo
SMS codificado con confirmacion paralos ca-
sos de una eventual caida del servicio de
GPRS. Es deseable la utilizacién de tecnolo-
gia UDP/IP con confirmacién como la utili-
zada por Nanocomm, que resulta mucho més
estable que de TCP/IP, por no requerir la pri-
mera mantener multiples conexiones abier-
tas concurrentes en los routers y servidores
del sistema de recepcion.Una vezimplemen-
tada la via estable de comunicacion el test
de vinculo puede hacerse en el orden de los
minutos y ademas se puede pasar al segun-
do paso de evolucién haciendo bidireccio-
nal el flujo de informacion. Los sistemas de
comunicacién convencionales de laindustria
se centraban en poder llevar los eventos des-
de cliente protegido hasta el Centro de Mo-
nitoreo, para que este realice las gestiones
pertinentes. La aplicacion de la tecnologia
GPRS NANOCOMM permite la transmisién de
informacién en ambas direcciones, desde el
cliente protegido al Centro de Monitoreo y
desde el Centro de Monitoreo al Cliente pro-
tegido. De este modo, Nanocomm posibilita
al cliente recibir avisos y operar sus sistemas
desde sus teclados virtuales, esté o no en el
domicilio protegido.

Claudio Lanis: La diferencia esencial con
otros servicios de comunicacion reside en que
el sistema de alarma remoto (casa del cliente)
esta siempre conectado al Centro de Monito-
reo, lo que permite la transmisién y deteccion

inmediata de cualquier evento anormal. Los
sistemas de comunicacién que usan linea te-
lefonica no tienen esta capacidad, dado que
el costo de tener el panel de alarma siempre
conectado es prohibitivo desde el punto de
vista del costo de comunicacion.

Adrian La Fontana: Los equipos GPRS
mantienen una conexion permanente con la
Central de Monitoreo, logrando enviar un es-
tado de vida cada 1 minuto, supervisar la Ii-
nea terrestre en todo momento, bajo costo
de mantenimiento del abono del SIM CARD
por utilizar sélo paquete de datos.

Otras prestaciones que permiten, por su-
puesto dependiendo de cada proveedor, es
poder conectarse en forma remota al trans-
ceptor, poseen micréfono incorporado para
audio ambiente, salidas y entradas PGM para
activacion/desactivacion via GPRS y SMS, en-
tradas de zonas independientes, etc.

Pablo Bertucelli: Fundamentalmente la
conexién con un panel de alarmas monitorea-
ble, emulando una linea telefonica y una re-
ceptora de alarmas, para obtener el o los even-
tos generados por el panel. A partir de ahi el
equipo genera una conexion,através de GPRS,
con el servidor IP instalado en la estacién de
monitoreo para entregar los eventos en for-
ma rapida y confiable. Cada equipo, de acuer-
do con el fabricante y el modelo, podra incor-
porar funciones como canales alternativos de
comunicacion (Audio GSM, SMS, Linea telefo-
nica del cliente, etc)) y otras. Un aspecto im-
portante, fundamental en un sistema bien di-
sefado,es aprovechar lamisma posibilidad de
comunicacion via IP que brindan GSM/GPRS
para contar con herramientas para manejaren
forma remota en cada equipo instalado las
funciones de configuracion, diagndstico, ac-
tualizacion de software, etc.

5)- {Qué influencia tienen las redes de
telecomunicaciones en la transmisién
por GPRS?

Néstor Gluj: Las redes del carrier son el
puente por el que viajan los eventos. Son
similares tecnoldgicamente pero la confi-
guracion de las mismas depende cada

®
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prestador y de cada regién o pais. La velo-
cidad y frecuencias son algunos de los pa-
rametros que cambian segun el prestador
y area. Es fundamental la capacidad de
adaptacién de los distintos equipos a las
distintas redes y el conocimiento que los
fabricantes tengan de las mismas.

Claudio Lanis: La disponibilidad del ser-
vicio es esencial en el andlisis de un enlace
GPRS. El servicio de datos GPRS tiene va-
rios tramos: es inaldmbrico entre el comu-
nicador GPRS instalado en la casa del usua-
rio y los equipos de recepcion del operador
celular, a partir de alli la informacion que va
al Gateway se transmite por Internet. Como
consecuencia, hay variables que influencian
la calidad de la transmisién de datos y que
estan relacionadas con el volumen instan-
taneo (a cada momento) del tréfico. En de-
terminadas ocasiones hay interrupciones
del servicio y es necesario arbitrar los me-
dios para recuperar la informacion que se
estaba transmitiendo en ese momento.

Adrian La Fontana: En el momento que
la red GSM empez6 a acercarse a la obsoles-
cencia porque sélo ofrecia un servicio de voz
o datos a baja velocidad (9.6 Kbps) y el mer-
cado empezaba a requerir servicios multime-
dia que hacian necesario un aumento de la
capacidad de transferencia de datos del sis-
tema.Es en este momento cuando se empie-
zaagestar laidea de 3G, pero como la tecno-
logia CDMA no estaba lo suficientemente
madura en aquel momento se opt6 por dar
un paso intermedio: 2.5G. (GPRS).

6)- ;Existen limitaciones en este
método de comunicacion?

Néstor Gluj: Siempre hay limitaciones,
la mas importante es el nivel de sefal, de
alli que es vital el lugar donde se hace el
montaje del equipo. Es necesario contar
con vinculos de calidad corporativa, sin
micro cortes y personal de IT profesional.

Claudio Lanis: El drea de cobertura es uno
delos limitantes, la cercania con la antena del
prestador (radio base), para garantizar recep-

Néstor Gluj

Gerente del drea
corporativa e
internacional

de Nanocomm

“Es necesario contar con vinculos de calidad corpora

Siempre hay limitaciones en las comunicaciones, de las cuales la mas importante es el nivel de sefal, por lo
que es vital el lugar donde se hace el montaje del equipo. Son muy adecuados los equipos con medidor de
sefial incorporado para el instalador y que transmiten ese nivel en cada paquete para que el Centro de Mo-
nitoreo no tenga que confiar ciegamente en lo que hizo el técnico. Algunos equipos envian reportes detec-
tando bajo nivel de sefal, lo que anticipa la mayoria de los problemas. Otros problemas no menores se dan
del lado de la recepcion, ya sea en el acceso a Internet del Centro de Monitoreo, asi como en su Router y
demas equipamiento informatico. Es necesario contar con vinculos de calidad corporativa, sin micro-cortes
y personal de IT profesional.

Algunos fabricantes incluimos en la prestacion del servicio de recepcién para palear las falencias de infra-
estructura informatica de muchos centros de monitoreo pequefos, relacionada en general con el volumen
de su negocio, que aun no les permite sostener los costos de IT e Internet necesarios.

‘m NANOCOMM

ngluj@nanocommweb.com




NANOCOMM

evolucion que se transmite

DESARROLLAMOS NEGOCIOS PARA HACER CRECER SU NEGOCIO

4 Comunicador universal de alarmas GPRS/SMS/C5D
ED5310/20 « Full data Contact ID
» Full programable remoto por GPRS o SMS

« Control de vida del panel de alarmas reportando su sabotaje o falla
« Carga, mide, reporta tension y controla bateria

= Soporta Teclado Virtual celular NanoPhone o web

« Armado y consulta por SM5

« Inmediata verificacion de vinculo

= Comunicaciones estables para alarmas con protocolo UDP/AP

DE PUESTOS DE GUARDIA

Solo basta una toma de energia para que nuestro
' SUPERVISOR GPRS mantenga al GUARDIA alerta y en su puesto.

"N NANOPHONE O WEB

Pone a su empresa

cerca de su cliente

{bien cerca del usuario final),
que recibe mensajeria

¥ promociones cuando opera
su panel de alarmas.

m.eauamqmnweh.:am.m

Teclado virtual
es mas SEFVICIG}\" mas ventas...

N
Nanocomm Argentina - Casa Central
loaquin V. Gonzalez 5076 | (C1419AYN) Buenos Alres, Argentina | Tel: (+5411) 4505-2224 | Fax: 4504-3582

nanacemm@nanocommweb.com | www.nanocommweb.com



CONTINEA

Microprocesamiento modular + Conectividad

RCM5600W

+ Seguridad + Soluciones @

Continea presenta el nuevo Rabbit 5600W, la solucion Wi-Fi mas compacta y de
bajo costo de la firma pionera en conectividad TCP/IP en sistemas dedicados.

RCM5600W ofrece conectividad 802.11b/g. y soporta upgrades de firmware

remoto, lo que permite |a actualizacion del sistema virtualmente, desde cualquier
lugar del mundo.

SUS APLICACIONES:

=+ Automatizacion industrial 4+ Gestion inteligente de edificios

+ Domética =+ Datalogging

/rc Av. Corrientes 3989 Piso 2 Do, 6 (1 194) Ciudad de Bs. As. - Argentina

Tel: (541 1) 4865-5141 / Fax: (5411) 4B&67-6776
CONTINEA Email: info{@continea.com.ar / www.continea.com.ar
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cién adecuada las 24 horas. Considero que la
velocidad de transmisién no es limitante
dada la cantidad de datos a transmitir para
una aplicacién de comunicacién de alarmas.
Distinto es el caso si se desea enviar image-
nes (video), alli la solucion es usar sistemas
de comunicacion 3G/ 4G.

Adrian La Fontana: La limitacion que po-
see depende de dos factores por parte de las
operadoras: 1) Capacidad limitada de la célula
para todos los usuarios: las llamadas de voz y
las de GPRS utilizan los mismos recursos de
radio. El impacto depende del nimero de ra-
nuras de tiempo que se le reservan a GPRS.
Aunque también se tiene considerar que en
horas de mucho tréfico GPRS ayuda a distri-
buir mejor. 2) Velocidad mucho més baja en
realidad: alcanzar la méxima velocidad de
transmisién de GPRS implicaria que un solo
usuario utilizard las 8 ranuras de tiempo dis-
ponible, y sin proteccién contra errores. Clara-
mente, un operador de red no destinaria toda
su capacidad a un solo usuario, por lo que la
velocidad de GPRS es mucho mas baja (115
kbps) en realidad al utilizar inicamente entre
1y 3 ranuras de tiempo. Por otro lado, en la
Central de Monitoreo, depende del proveedor
de Internet, teniendo que tener como mini-
mo dos proveedores distintos.

Pablo Bertucelli: Al igual que cualquier
red de transmisién de datos, GPRS tiene sus
restricciones. La principal es la disponibili-
dad geogréfica,ya que la posibilidad de co-
municacién depende de que haya sefial de
la red celular GSM y que el prestador celu-
lar haya habilitado el servicio GPRS en ese
punto. El ancho de banda es otra limita-
cién, ya que GPRS es excelente para trans-
mitir pequenos paquetes tales como even-
tos de alarma, pero no es adecuado para
otras aplicaciones como video remoto.

7)- {Qué grado de fiabilidad puede
alcanzar esta tecnologia?

Néstor Gluj: La tecnologia GPRS es suma-
mente fiable, siempre que se instalen los equi-
pos en los lugares adecuados con los niveles
de sefial requeridos y que lainfraestructura de

recepcion sea la adecuada. Es fundamental
contar con un vinculo inaldmbrico de respal-
do del GPRS, como el SMS con confirmacion.
En lo referente a la seguridad del sistema es
muy adecuado utilizar SIM Cards con APN pri-
vada, para asegurar que los paquetes vayan y
vengan desde los comunicadores que corres-
ponden y hacia el Centro de Monitoreo que
corresponde. Lo dicho permite también im-
plementar una especia de VPN con el carrier
con los beneficios inherentes. En lo referente
al respaldo SMS puede elevarse su capacidad
de comunicacion implementando SMPP, que
es la tecnologia utilizada por los servicio de
audiotexto y por los programas de TV para
recibir miles de mensajes en pocos minutos.
Recuerde que la mensajeria entre dos celula-
res en mas lenta que el trafico GPRS.Si bien es
elemental, cabe decir que el Kissoff (confirma-
cion de llegada) del reporte solo se le debe
daral panel de alarmas,cuando el paquete fue
efectivamente recibido por el software del
centro de monitoreo. Otro tema muy impor-
tante es la identificacion del abonado que
transmite la sefial, pues estamos aqui en una
red movil y los riesgos de suplantacién de
identidad son mayores al sistema telefonico.
Es imperativo validar nimero de cuenta pa-
nel, nimero de ID del comunicador, nimero
de IMEI que caracteriza al médulo GPRS en si,
Numero de IMSI que caracteriza a la SIM Card
y preferentemente alguna clave de cambio
periddico para protegerse de rotaciones de
personal o demés.

Claudio Lanis: De acuerdo a la experien-
cia que hemos estado recogiendo en nues-
tra empresa, este medio de comunicacion es
bastante confiable, de cualquier manera he-
mos implementado un sistema de comuni-
cacion redundante (un canal alternativo de
comunicacion) para asegurar un 100% de
confiabilidad, en los momentos que el servi-
cio de datos por GPRS no esté disponible.

Adrian La Fontana: Al ser sistemas bi-
direccionales, no poseen perdidas de pa-
quetes, posee una respuesta del paquete
en forma inmediata entre el transceptor y
la receptora, logrando que de a poco sea
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una de las herramientas mds utilizadas en
seguridad electrénica.

Pablo Bertucelli: Hoy dia la confiabili-
dad de GPRS es alta, ya que el servicio se
ha masificado y representa un porcentaje
importante de los ingresos de las empre-
sas de servicio celular, sobre todo en el
mercado corporativo. Por lo tanto se le
presta atencion a que haya un buen grado
de fiabilidad en el servicio.

8)- ¢Varia por algtiin motivo?

Néstor Gluj: Depende de los equipos, la
tecnologia de comunicacién (UDP/IP me-
jor para comunicaciones de datos moviles
que TCP/IP), el nivel de sefal, el lugar de
instalacion, lainfraestructura de recepcién
(Internet, router, servidores, etc.) y la super-
vision de los indicadores que proveen los
distintos sistemas, que permiten en mayor
o menor grado diagnosticar fallas u opor-
tunidades de mejora.

Claudio Lanis: Las causas de pérdida de
comunicacion por GPRS se deben esencial-
mente a problemas técnicos en los distintos
prestadores del servicio, los cuales se han ido
corrigiendo a medida que dichos prestado-
res adquirieron experiencia y las redes ma-
duraron en su tecnologia. Actualmente la
transmision de datos por GPRS es una tec-
nologia probada, pero siempre hay impon-
derables, que deben ser atendidos usando
normas de buena ingenieria para dar un ser-
vicio de comunicacién adecuado.

Adrian La Fontana: Puede varias por la in-
fraestructura de las operadoras telefonicas,
ya que se estan ampliando la tecnologia de
comunicacién, para el afio entrante se podria
lanzar la cuarta generacion (4G).

Pablo Bertucelli: Como tecnologia en i,
GPRS es eficiente. Una antena celular pue-
de transmitir numerosas conexiones simul-
taneamente, aprovechando eficazmente la
estructura de la red. Aplicando nuevamen-
te el punto de vista de la empresa de moni-
toreo de alarmas, la variacion en la fiabili-
dad pasa mayormente por la conexién con
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Adrian
La Fontana

Gerente Técnico
de PPA Argentina

“Hoy la tecnologia GPRS es confiable”

La tecnologia GPRS ha alcanzado un grado de madurez y fiabilidad suficiente como ser utilizado en aplica-
ciones de telecontrol, bien como respaldo o como tecnologia principal de comunicacién en sistemas de
alarmas monitoreadas, teniendo como back-up la linea telefénica. De hecho, se ha convertido en un estan-
dar de comunicaciones IP sobre radio practicamente mundial.

Al tener un enlace permanente el transceptor GPRS con la Estacion de Monitoreo, permite interactuar con
el mismo en cualquier momento, ya sea, visualizar su sefal celular, su estado, su tipo de conexién, poder
configurar el mismo, poder activar pgm's que posee el mismo, ya sea para encender luces, activar/desarmar
el panel de alarma, apertura de puertas, encendido de un riego, etc.

Otras prestaciones que permite GPRS, por supuesto dependiendo de cada proveedor, es la posibilidad de
conectarse en forma remota al transceptor, poseen micréfono incorporado para audio ambiente, salidas y
entradas PGM para activacion/desactivacion via GPRS y SMS, entradas de zonas independientes, etc.

adrian@ppa.com.ar




Su empresa de monitoreo esta lista para evolucionar!

Conozca los NUEVOS PRODUCTOS |

L _ .
* para el Monitoreo de Alarmas

Infinit
Panel de alarmas Full IP

* Hasta 64 zanos configurables

* Puerlo IP (Ethernel) integrado

* Comunicocian Ethernet, linea telefdnica, calular GPRS/CSD/SMS
* Comunicocién para 4 nimeros IP/Telélone

* Lecior biomélrico * Protocalos Ethernet, GPRS y Contact ID

* lecior de torjeta de Proximidad * Encriptocién de lo comunicocidn con desting |P

* Control de rondas incorporado = Exclusivo E-Bus para interconexion de hasta 32 dispositivos

* |pterfose IP/GPRS twin (odmite 2 SIM CARDS) (teclados, tarjetas expansoras, madulos PGM, camaras, efe.)

* 14 agendaos independientes = 9 Particiones (opcional &4 particiones virduoles
de auto-arme/desarme. = 16 zonas folalmente configurables en lo tarjeto

* Médulo con 8 entradas de = 256 contrasefos de vsuario de 4 o 6 digitos configurables
video - Image Sender*. = Teclodo con visor de cristal liquido con iluminacién

* Actualizacion del Firmware en * Temporizado de zonas, entrada y salide, sirena, fallos, outolest, ete,
forma remota (IP/GPRS) * Buffer de olmacenamiente de Gltimos 2048 eventos

* Programacidn remota por [P/GPRS {10 Mpbs) * Colendario inferne con data y hera en fiempeo real

Monicel GPRS Universal LUSB

= Full Data: reporto fodos los eventos generados
por el panel de Alarma (farmate Centact D)
= Desarrollado poro ser utilizodo como primera via de comunicacién
* Tarjeta 5IM doble para el envio de datos por GPRS
* Down/Uplood por Puerto LISB o GPRS sin quitar el médulo celular
* Comunicacion con IP fija o dindmica
* Reporta para 4 direcciones de [P con configuracian
de Reporte doble y/o Back-up
* 2 zonos y 2 PGM en lo farjefo

+ Tarjeta expansoro de
hasta & enfrodas y & saolidas PGM

* Monitoreo de oudio ombiente [opcional)

* Accionomiento de PGM y reporte de estodo por SMS

L.
e * Recepcion de eventos por SMS
* Opcion de occionamiento de salidas PGM's por el
sistema Free Call, permitiendo olmacenar hasta
AROS, & niimeros de teléfono
D ¥ CONFORT * Actualizocion de Firmwaore remote (GPRS/SMS)
PPACAPITAL PPANORTE
Ay Belrd 5085. Villa Devoto. Luis Maria Drago 328
{1419) Ciudad de Buenos Alres, Villa Adelina gt
Tel.: (011)4566-3068 f 3225 Tel.: (011)4735-7510/7504 5u socio indispensable para sus
ppacapital@ppa.com.ar ppancrie@ppa.com.ar proyectos de seguridad electronica.
PPASUR CENTRO DE SERVICIOS PARA MONITORED
Av. Almirante Brown 2980, Ramadn Lista 5162 -(1419) Villa Devoto |
(VE34) Tomperley Tok: (011)4568-5618
Tel.: (011} 4292-0636 Inscripcicnes para capacitackones: :

ppasur@ppa.com,ar info#ppa.com.ar 0B00-333-8900




EQuUIPOS DE AVANZADA
PARA SOLUCIONES INTELIGENTES

r-

TRAJYDSP

Oficina Comercial Oficina Central

Av. del Libertador 6966 - Piso 7A Caracas 2673 (C1417DUC)
(C1428BMP] - Nunez - Capital Federal Buenos Aires - Argentina
Buenos Aires - Argentina Tel. (+54 11) 4581-9182
Tel. [+54 11) 4896-0060/1 Tel. (+54 11] 4582-3340

www.gte.com.ar | info@gte.com.ar



EQUIPOS DE AVANZADA
PARA SOLUCIONES INTELIGENTES

Control de RPM

Control de zonas
Frenadas abruptas
Reporte de velocidades minimas y maximas

Tacografo con 134 millones de reportes,
equivalente a 4 afios de grabacién, segundo a segundo

Logistica de viaje, control de choferes
(distancia recorrida, horas trabajadas y ociosas, elc.)

Mayor ahorro y flexibilidad
Conectividad con lectores de codigo de barras, computadoras de abordo, sensores de

temperatura e impresoras, todo en el mismo equipo, con posibilidad de poder
actualizar su configuracion y firmware en forma remota (FOTA)

Oficina Comercial Av. del Libertador 6966 - Piso 7A [C14289BMP) - Ciudad de Buenos Aires - Argentina
Tel. (+54 11]) 4B89600680/1 | www.gte.com.ar | info@gte.com.ar




.respuesta directa

Usos, presente y futuro de las comunicaciones

Viene de pdgina 140

la red Internet -donde el grado de control
es menor pero a la vez hay muchos cami-
nos para que los datos lleguen a destino- y
con la propia estructura interna de redes.
Estos son puntos a los que la empresa de
monitoreo debe prestar mucha atencion.

9)- Como negocio, ;es un area en
expansion o ya alcanzé su techo en
nuestro pais?

Néstor Gluj: Es un drea en plena expan-
sion. En el mundo se monitoreo por GPRS,
las empresas lideres de Europa no conec-
tan equipos a la linea desde hace bastante
tiempo. La tendencia es en general evitar
las redes cableadas de los clientes, como
ser telefonia o LAN. Desde el punto de vis-
ta del negocio el GPRS multiplica el abono
mensual desde 1.5 a 2 veces, aunque to-
davia quedan algunas empresas prestado-
ras de monitoreo que no han advertido
esta posibilidad de mejorar su rentabilidad.
Recién en estos dias se esta avanzando en
la segunda etapa de este negocio que es
la comunicacién con el cliente final que,
como se dijo mas arriba, podra operar sus
sistemas y recibir mensajes que lo ponen
en contacto bidireccional con su Prestador,
quien podré aprovechar ese vinculo para
fidelizarlo y generar mas negocio.

Claudio Lanis: Es un érea en plena ex-
pansion, todavia hay muchos mercados
en los cuales se puede usar esta tecnolo-
gia que no han sido explorados.

Adrian La Fontana: Por supuesto que
no, siempre se busca perfeccionar y po-
der ampliar el ancho de banda, ya que
para el 2011 se lanzard el 4G, permitira
velocidades de acceso a Internet de has-
ta 100 Mbps en movimiento y hasta 1
Gbps en reposo., la misma estara basada
integramente en IP, alcanzdndose des-
pués la convergencia entre redes cablea-
das o inaldmbricas como Wi-Fi y WiMAX.

Pablo Bertucelli: Estd netamente en
expansion. Las lineas telefénicas dejaran
de ser el medio predominante de comu-
nicacion de alarmas, ya que afo a afo se

instalan menos lineas. Por el contrario,
GPRS tiene cobertura amplia y en creci-
miento y permite monitorear en forma
instantanea, con una mejora importante
en el servicio en cuanto a la frecuencia de
testeo de la instalacion de cada cliente.

10)- Tecnolégicamente hablando,
¢hay mas por investigar y desarrollar en
cuanto a canales de comunicacién y
aplicaciones?

Néstor Gluj: Sin duda, la constante es
el cambio. El camino es la integracion, po-
ner a las partes del negocio en contacto
fluido, para que las necesidades encuen-
tren soluciones rapidamente. A estos sis-
temas les queda seguir evolucionando
desde los Receptores a las Plataformas,
sobre sistemas operativos de tipo servi-
dor, con calidad corporativa y alta capaci-
dad de recepcién y procesamiento, para
poder manejar cualquier contingencia.

Claudio Lanis: El avance de la tecnolo-
gia es arrollador, las aplicaciones son innu-
merables, y en nuestra empresa estamos
preparados para implementar los cambios
que puedan surgir. Esto implica tener una
inversion continua en capacitacion, inves-
tigacién y desarrollo y contar con perso-
nal idéneo, que pueda implementar estas
aplicaciones para ofrecerlas al mercado.

Adrian La Fontana: El préximo equipo
que va a utilizarse muy pronto es aquel
que utilice WIFI + GPRS, pudiendo apro-
vechar la conectividad inaldmbrica para
enviar y recibir paquetes de datos de los
paneles de alarma, teniendo de backup el
GPRSYy la linea terrestre.

Pablo Bertucelli: Absolutamente. En
los ultimos afos, luego de mucho tiempo
de uso de las lineas telefénicas como
medio exclusivo de conexion, las comu-
nicaciones han sido uno de los aspectos
de la seguridad electrénica con mayor
evolucién. Nuevos medios, nuevas redes,
nuevos servicios, todo esto configura un
escenario de innovacién que varia nota-
blemente afo a afo.

.com.ar

11)- ;Cual seria el siguiente paso en ese
sentido?

Néstor Gluj: El paso que sigue es la trans-
mision de video para Video verificaciéon de
alarmas, dando acceso al usuario a visualizar
su propiedad. El desafio en el servicio de vi-
deo es muyimportante ya sea por el lado tec-
nolégico, en cuanto al poco ancho de banda
disponible, asi como en lo referente a las me-
didas que se tomen para proteger la privaci-
dad de las personas y lugares. Incluso a me-
dida que aumente la capacidad de procesa-
miento de los equipos se podré acceder a la
verificacion de rostros. En todos estos aspec-
tos estamos por buen camino.

Claudio Lanis: Existen protocolos de co-
municacién mas rapidos que lanorma GPRS,
a partir de la implementacién de la norma
3G (HSUPA, HSDPA, HSPA, este ultimo es la
combinacién de los dos anteriores).En el ho-
rizonte cercano, ya estd anunciada la norma
4G (LTE y WiMax, cada una con diferentes
prestaciones. En nuestro pais existen redes
WiMax instaladas en distintos lugares. Se
acaba de anunciar que se han hecho prue-
bas usando tecnologia WiMax para transmi-
tir datos a una velocidad de 330 Mbps, para
transmision de television de alta definicion
(16 canales simultaneos).En nuestro caso los
préximos pasos estan orientados a la con-
vergencia de distintos métodos de comu-
nicacion,inaldmbricos y banda ancha (Inter-
net) en un mismo equipo.

Adrian La Fontana: La tecnologia avan-
za a pasos agigantados, por los que los fa-
bricantes de productos tienen que estar en
contacto con las exposiciones de sequ-
ridad electrénica para poder conocer to-
dos los avances en diferentes paises.

Pablo Bertucelli: Un punto a desarrollar
mas en las aplicaciones de GPRS es aprove-
char la conexion casi permanente, o casi ins-
tantdnea, que la empresa de monitoreo tiene
con cada cliente. Nuevos servicios como la te-
lemetria, telecontrol, domatica basica, etc., son
de facil puesta en marcha, diferencian a la
empresa que los brinda, y generan nuevos in-
gresos y mayor fidelidad de los clientes.m

aplicacion.

Pablo Bertucelli

Gerente General
de RightKey

“La red de telecomunicacion marca la diferencia”

Desde el punto de vista de la empresa de monitoreo, hay tres puntos donde las redes de telecomunicacio-
nes determinan la diferencia entre un buen servicio basado en GPRS y un uso limitado o deficiente de esta

Primero, la contratacién de un buen servicio GPRS con una empresa de servicios celulares, donde se cuen-
te con estabilidad en la conexidn, previsibilidad en los costos, y un buen contacto que brinde rapida respues-
ta ante consultas, reclamos, pedidos, etc. Luego, contar con uno o dos accesos Internet propios, para recibir
los eventos en forma inmediata, y si es posible contratados con proveedores que tengan diferente tecnolo-
gia de “ultima milla) es decir de llegada a la empresa de monitoreo.

Finalmente, la adecuacién de lared interna (LAN) para que el acceso y ruteo de los eventos esté diagramado
correctamente, basado en una estructura interna confiable y con el grado de redundancia que sea posible
segun el presupuesto de cada empresa.

RIGHTKE

Innevacaon y Efcsios en Segunioed Elecmdnes

pablo.bertucelli@rightkey.com




Comunicador GPRS

RK3200

El Comunicador GPRS con el menor costo

CO m u n icador IP lotal de propiedad del mercado.

=g ' Facil instalacion, diagnostico remoto,
+ (A ‘ reportes confiables, y el soporte de RightKey.
i '_ Compatible con cualquier panel de alarma

y todos los sistemas de monitoreo.
Cﬂmum:::adur IP poderoso y economico, 100% compatible
con la solucidn GPRS de RightKey.
Monitoreo de bajo costo: cada RK-1P4 reporta los eventos del
panel de alarma a través del vinculo IP del cliente,
sin gastos de abono mensual.

Nuevos Productos
+ Nuevas ldeas

Aplicaciones,
Negocios,
GANANCIAS!

Localizador GPS/GPRS

RK-Tracker

El RK-Tracker combina un posicionamiento GPS rapido con un potente

motor de comunicaciones GPRS y SMS, en un gabinete compacto

(6x6cm) de alta resistencia. Disefiado para localizar, seguir y controlar

cualguier vehiculo o activo mévil.

Reporta eventos de Arranque, Detencién, Cambio de direccion, CAPACITACION | PRODUCTOS | APLICACIONI
Exceso de velocidad, Entrada y salida de zonas delimitadas, R S

Remolque, Distancia recorrida, Bateria baja o bateria auxiliar, etc. Participe de :

los Seminarios | =&
Online RightKey!

K E Y Registrese en nuestro sitio web

www.rightkey.com
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Gracias a los dispositivos de alta complejidad que desarrolla Virtualtec, mantener controladas sus flotas,
ya no es un factor de riesgo. Porque a través de nuestros posicionadores satelitales, terminales de datos y
unidades de procesamiento de imigenes, se obtiene informacién precisa de ellos en tode momento.
Sabiendo con exactitud todo lo que ocurre en sus vehiculos, desde que parten hasta que llegan a destino.
Este es el desaffo de Virtualtec, el cual afrontamos a través del crecimiento constante de nuestros
productos, teniendo siempre en cuenta la calidad, versatilidad, prestaciones y costos razonables.

Esa es la diferencia. Eso es Virtualtec.

POSICIONADORES TERMINALES UNIDAD DE PROCESAMIENTO
SATELITALES DE DATOS DE IMAGENES

VRCOM .
VRCAT

info@virtec.com.ar
www.virtec.com.ar



[La diferencia entre ser uno mas
y ser verdaderamente el unico

La red inalambrica exclusiva para monitoteo

No invierta en costosa infraestructura Optimice la sequridad del servicio
Con sélo instalar nuestro transmisor radial DX Net al panel  Evite las limitaciones de los tradicionales sistemas de
de alarmas de su abonado, usted ya estd conectado @  comunicacidn: tanto el teléfono como el celular responden
nuestra red wireless de monitoreo y listo para recibir en su a multiples usos y es por eso que los mismos se vuelven
estacién todos los eventos del mismo. Expanda el alcance de vulnerables al funcionar como backup en un sistema de
su cobertura a toda el Area Metropolitana de Buenos Aires. alarmas. El corte de la lfnea telefonica, la caida temparal
Ademds puede consultar a través de nuestro sistema online del servicio o el comiin exceso de trdfico (dia del amigo, fin
el estado de sus abonados y el nivel de sefal de sus  deafo) pueden impedir o retrasar su funcionamiento.
transmisores.

Alianza 14, (Ba7o2DRB) Ciudadela

Provincia de Buenos Aires ; /

. : - Y i /

info@carrierdemonitoreo.com.ar If'_ ol L ANt

www.carrierdemonitoreo.com.ar / / I N e r
AL . M

Soporte Técnico DX Control (o11) 4647-2100
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La experiencia de los arios...
y todo lo que nos puede

transmitir el que mas sabe.

Le presentamos DX Net. )
El Futuro de su negocio.

DX Control desarrollo la famlia de equipos
mas completa, segura y potente para el
monitoreo radial v telefonico de alarmas.

Sus versatiles transmisores son compatibles
con todos los paneles de alarma del mercado,
y las receptoras radiales/telefonicas son
compatibles con todos los softwares de
monitoreo de alarmas.

Seguros. Compatibles. Escalables.

CONTACT ID

Iy
( 4 BUMOReR Transmite el Contact ID
af g de forma directa y transparente

Contact 1D sin limites
(sin programacion de plantillas)

DX Control desarfollo Un-poderoso'algoritmo de
compgesion de datos KOMPRESSOR Il que

- Receptoras Multivinculo DX Link permite agriipar eventos de Contact [D'y-enyiarlos,
E_‘ﬂ simultaingamente, viaradio, en una misma frans=
@ Transmisores Eﬂ.mnaﬂmes FulllD + | mision. Todo.en un tiempo menor a 250 mSeg.
. (en formatos Contact ID y Ademco Express) }Sfﬂ [ggar 3 dudas !.E:‘ famf[ia
71 Repetidoras Store&Forward mas rapida del p[aneta

Producidos en Argentina por el Lider en sistemas radiales y telefénicos para monitoreo de alarmas

):( JXCONTROL
Tel./Fax; 5411 4647-2100 Pmi::?i?'g?is":ﬁsﬁ S

Av. Rivadavia 12396, Buenos Aires, Argentina e eetlapeer
Contdctenos en dxcontrol@dxcontrol.com.ar 6 visite nuestra web en www.dxcontrol.com.ar



.informe especial

Videoalarma

®

.com.ar

Paneles con capacidad visual

Se estd escribiendo un cambio histdrico en la evolucidn de los sistemas de alarma. La
linea de tiempo tendrd un hito claramente marcado en este 2010 como el afio en que
un cambio radical se ha producido: las alarmas, de aqui en mds, podrdn ver. Explicamos
aqui de qué se trata esta revolucion en el mundo de la sequridad electrdnica.

Lic. Daniel Banda .

Softguard Tech corporation

ceo@softdemonitoreo.com

Los sistemas de alarma fueron sufrien-
do mejoras progresivas e incorporando
prestaciones que los han adaptado alos
complejos escenarios de lademandade
una sociedad con problemas de segu-
ridad.Pero en esta evolucion hacia atras,
los analistas reconocen solo un gran hito
de marcada importancia, que se dio a
principios de la década del "90. En esos
anos, los paneles de alarma dejaron de
basarse en electrénica discretay comen-
zaron a incorporar microprocesadores.
Estos componentes le permitieron a los
modernos paneles almacenar informa-
cién y programas y procesar instruccio-
nes, que luego le han permitido comu-
nicar sefales y datos de eventos a las es-
taciones receptoras de alarmas en pro-
tocolos de alto nivel,entre muchas otras
funciones estratégicas.

En un paralelismo trazado,los sistemas
de video para seguridad también evolu-
cionaron cuando a mediados de los 90,
latecnologia IP desembarcé de lleno en
surealidad para reemplazar cintas VHS y
multiplexores por videograbadoras
digitales (DVR), discos rigidos y cdmaras
IP Megapixel.

Sin embargo, recién en estos ultimos
meses ambos mundos evolucionaron sin
conexion directa. Por un lado, los siste-
mas de alarma microprocesados conec-
tados a centrales de monitoreo por di-
versos vinculos de comunicacionesy por
el otro, sistemas de monitoreo de ima-
gendigitales por Internet, los cuales fue-
ron relacionados por las nuevas técnicas
de la videoverificacion.

Los software de Ultima generacién para
centralizacion y gestion de alarmas per-
miten fusionar las prestaciones de estos
2mundos: el de las sefialesy el de lasima-
genes, en una gestion inteligente que
conjuga los beneficios de ambos sistemas.

Mientras las normas técnicas se adap-
tan a la nueva realidad de la videoverifi-
cacién dealarmasy su apreciable reduc-
cion de las falsas alarmas despachadas,

las reduce desde el 85% promedio a un
30% por sumera aplicacion, los fabrican-
tes lideres en el desarrollo de nuevas tec-
nologias lanzaron productos que revo-
lucionan profundamente el mercado y
vuelven a cambiar las reglas de juego.Tal
como lo hizo,en este caso JR Sistemas de
Seguridad.

Alarmas con vision propia

Marcando un nuevo hito en su histo-
ria evolutiva, los sistemas de alarma pue-
den ahora procesar imagenes propias
recibidas desde sus sensores y enviarlas
a los centros de monitoreo equipados
con el software de monitoreo apropia-
do para su correlacién a disparos de
eventos con sefales procesadas.

Esta nueva tecnologia puede explicar-
se someramente desde el origen des-
de la etapa de adquisicién de datos en
los sensores. Tipicamente las tipos de
detectores empleados eninstalaciones

JR Sistemas de Seguridad

La sociedad JR Sistemas de Segu-
ridad es una empresa espariola consti-
tuida en el ario 1982 en Barcelona, con
el objetivo de crear y desarrollar siste-
mas y productos para la seguridad y
proteccion de personas y bienes, dedi-
cando la mayor parte de sus recursos y
esfuerzos a un continuo desarrollo, si-
tudndose en el mercado como una
marca reconocida, conimportante pre-
sencia local e internacional.

basicas fueron los PIR (sensores de mo-
vimiento por infrarrojo) y los sensores
magnéticos de apertura.Adicionalmen-
te son utilizados sensores de rotura de
cristales por tecnologias de andlisis de
audio o por vibraciones y las barreras
fotoeléctricas. Pues bien, la idea es que
estos sensores siguen siendo tales pero
incorporan para cumplir sus nuevos ob-
jetivos unas pequenas cdmaras de video
sensibles a lailuminacién infrarroja e ilu-
minadores IR para permitirles visibilidad
en absoluta oscuridad.

De aqui en mas su procesador interno
tiene la habilidad de grabar las iméage-
nes de cdmaray descartarlas en un loop
permanente,excepto para el caso en que
el sensor PIR detecte movimiento y se
dispare,caso en el cual laimagen coinci-
dente en tiempo serd protegida en me-
moria y enviada junto al reporte de dis-
paro del sensor a la estacién receptora.
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joanvidal@jrsecurity.com

La empresa, luego de fabricar paneles convencionales, se especializé en
sistemas microprocesados y finalmente se volcé al desarrollo de equipos con
tecnologia GSMy GPRS. "Aunque la mayor presencia y participacién de merca-
do estd en Espana, también tenemos puntos de venta en Italia, Francia, Austra-
lia, Norte de Africa y estamos comenzando nuestra participacion en el mercado
latinoamericano a través de una alianza con SoftGuard”,explica Joan Vidal, R&D

Manager de la empresa.

Acerca de su llegada a nuestro pais, Vidal explicé:

“Argentina es un mercado en el que conviven tanto la industria local como el
producto importado por ello tenemos muchas expectativas puestas en el mis-
mo, estamos recién mostrando nuestro producto, explicando sus posibilidades y
creemos que podemos aportarle una nueva tecnologia a un mercado altamente
competitivo, en el que esperamos ingresar de la mejor manera’”
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Sin ir mas lejos, por este proceso se obtiene en el centro de
control un reporte de alarma de sensor con la imagen exacta
de la escena de deteccién cuando el evento ha ocurrido. Este
aparentemente simple procedimiento conlleva una nueva for-
ma de entender el monitoreo y el negocio basado en el mis-
mo,ya que en estos escenarios las falsas alarmas despachadas
vuelven a ser drasticamente reducidas, a valores antes inima-
ginables del orden del 10% o menos de las recibidas.

“Lo que estamos mostrando es las posibilidades de videoalar-
ma a través de un PIR Combinado con cdmara que consta de
unacdmara CMQOS totalmente digital con interfase directa al pro-
cesador que controla a la placa del PIR. En esa placa es donde se
realiza la conversion al formato JPEG que es transferido al panel
tanto de manera inaldmbrica o por puerto serial. El panel lo reci-
be y guarda en una cola de eventos. Cuando esos eventos con
imdgenes ingresaron al panel son transferidos vias TCP/IP al soft-
ware de monitoreo para ser visualizados y oportunamente trata-
dos, segtin sea necesario; explica Joan Vidal, R&D Manager
de JR Sistemas de Seguridad, empresa que junto a
SoftGuard Tech, presenté en Intersec Buenos Aires 2010 esta
novedosa tecnologia.

En cuanto a las camaras, segun refiere Vidal, “se configuran
através del panel.Todo el funcionamiento de la cdmara y el sen-
sor estd dado por la configuracion que se le de al panel en el
momento de la puesta en marcha. Puede pedirle que capture
un determinado nimero de imdgenes o que solo lo haga ante
el disparo de un evento o darle sensibilidades diferentes ala cd-
mara segun la necesidad”

(Esto significa que cada vez que se requiera de una nueva
configuracion el instalador debe cambiarlo desde el lugar en
que esta instalado el panel? “No, de ninguna manera. Se puede
hacer de manera remota a través del software”

El uso de determinado tipo de cdmara debe abordarse desde
la tecnologia que se implemente, sea cableada o inaldmbrica.

“Cuando se utilizan cdmaras cableadas -explica Vidal- la ve-
locidad de transferencia es mucho mayor con lo cual la opcidn
de captura seria en QVGA (Cuarto VGA) o WVGA (VGA alarga-
do). En la inaldmbrica, en cambio, el tiempo de transferencia
hace que el WVGA no sea recomendable”

Tecnologia rentable

La aplicacion de la videoalarma como sistema de deteccion,
procesamiento y reporte esta logrando que unos 75 de cada
100 eventos recibidos dejen de ser reportados a las autorida-
des o a las fuerzas propias de respuesta. Incluso mas: estén
dejando de requerir enormes recursos de personal y de ges-
tion para ser validados antes de darles mayor tratamiento.

El ahorro econémico derivado de este mecanismo virtuoso
es tan grande e importante que podria simplemente cambiar
de raiz la rentabilidad del negocio positivamente.

Disminucion en la tasa de falsas
con VIDED ALARMA (T.F.A)

®
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Tecnologias

Los modernos panelesy sensores de esta nueva generacion
de videoalarma emplean todos los mecanismos modernos de
comunicacién, ya sea remota como local.

Muchos de ellos, permiten una aplicacion 100% inaldmbrica
local,es decir ni un solo cable entre panel, teclados alfanuméricos
LCD o de iconos, sensores PIR-CAMy sensores convencionales.

Video-Alarma: El cambio esperado
Almacenamiento de las imagenes

captadas por los detectores PIR-CAM en
Tarjeta 3D

Pro-4G

Tanf, S0 4 SensorFIR-CAM

&

Al mismo tiempo, los paneles pueden reportar a monitoreo
por triple tecnologia, ya sea Ethernet IP por ADSL u otra co-
nexion Internet, por GPRS celular o por linea telefénica conven-
cional como backup.

Esto significa que pueden montarse instalaciones mucho mas
eficientes, sin tirar un solo cable,en la sexta parte del tiempo de
unainstalacién convencional, multiplicando la fuerza producti-
va de los team de instalaciones.

-

Mas valor agregado

Mas avances llegan en estos paneles de Ultima generacién.
PRO4G por ejemplo suma prestaciones avanzadas como tarjeta
SD on-board, mediante la cual lasimagenes de todos los senso-
res con cdmara se graban para su posterior peticion desde el
centro de control en base a filtros de fecha-hora-cdmara y per-
miten reconstruir causales de disparo claray concisamente.

Video-Alarma: Cambia todo

Internat

Tripis tecnologio de reporte
Efhemel-Gprs-Telco

Sentor PIR-CAM inalambrico

L— ]
Panel de Videoalarma - ﬁ)

S

-

Algunos de estos equipos ya incorporan secuencias de vi-
deo simples en lugar de imagenes individuales para los mo-
mentos de alarma, permitiendo pre y post alarma en vivo.

Concluimos sobre este nuevo entorno que un nuevo mun-
do de opcionesy posibilidades se abre y que quienes primero
lo desarrollen haran los mejores negocios, en los segmentos
mas fértiles a aplicar tecnologia de punta.

Convivimos en un mercado con tasas de inseguridad publica
en ebullicién y este tipo de soluciones abren la puerta a con-
centrar toda la demanda, para aquellos prestadores que siem-
pre estan un paso adelante de la competencia basica, que se
queda peleando por cuentas de bajo costo y pobre utilidad. |
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Video en Red - Capitulo X

Tecnologia inalambrica

Sergio Fukushima
Technical Manager South America
de Axis Communications
sergio.fukushima@axis.com
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Detallamos en entregas
anteriores las tecnologias
de red y las distintas va-
riantes de configuracion,
autenticacion y seguridad.
En este caso nos ocupamos
de las redes inaldmbricas,
especialmente utilizadas
para cubrir grandes dreas
como los sistemas de vigi-
lancia para Monitoreo
Urbano. Detallamos a
continuacion recomenda-
ciones, estdndares y segu-

ridad de las mismas.

e

El material técnico que se publica en este
informe fue proporcionado por Axis
Communications a Revista Negocios de
Seguridad ©. Prohibida su reproduccion
(parcial o total) sin el expreso consenti-
miento del autor o este medio.
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E n aplicaciones de videovigilancia,
la tecnologia inaldmbrica es una
manera flexible, rentable y rdpida de im-
plantar cdmaras, especialmente en siste-
mas que cubren grandes dreas como sis-
temas de vigilancia estacionamientos,
aeropuertos y monitoreo urbano publi-
co, ya que elimina la necesidad de utili-
zar cables terrestres.Ademas, en edificios
antiguos protegidos en los que no se
permite lainstalacion de cables Ethernet,
la tecnologia inaldmbrica pasa a ser la
Unica alternativa.

En general, el mercado ofrece cama-
ras con soporte inalambrico integrado.
Asimismo, las camaras de red sin tecno-
logia inaldmbrica integrada también se
pueden incorporar a una red inaldmbri-
ca mediante el uso de un puente.

Mediante el uso de un puente inaldmbrico,
cualquier cdmara de red se puede utilizar en una
red inaldmbrica.

Capitulo 9.
Tecnologias de red

Tra. Parte (RNDS N° 54)
2da. Parte (RNDS N° 54)

Capitulo 10.
Tecnologia inaldmbrica
10.1. Estdndares WLAN 802.11
10.2. Seguridad WLAN
10.2.1. WEP (Wired Equivalent
Privacy)
10.2.2. WPA/WPA2 (WiFi Protected
Access)
10.2.3. Recomendaciones
10.3. Puentes inaldmbricos

Capitulo 11.

Sistemas de gestion de video

Capitulo 12.

Consideraciones sobre ancho
de banda y almacenamiento

10.1. Estandares WLAN 802.11

El estdndar mas habitual para redes
inaldmbricas de drea local (WLAN) es la
norma IEEE 802.11. Si bien existen otros
estdndares y otras tecnologias patenta-
das, la ventaja de utilizar los estandares
inalambricos 802.11 es que funcionanen
un ambito sin licencia, de manera que
no implican ningun coste asociado a la
configuracién y al funcionamiento de la
red. Las extensiones mas relevantes del
estandar son 802.11b, 802.11g, 802.11a
y 802.11n.

La extensién 802.11b, aprobada en
1999, funciona a 2,4 GHz y proporciona
velocidades de hasta 11 Mbit/s.Hasta el
ano 2004, la mayoria de productos WLAN
que se vendian se basaban en esta ex-
tension.

La extensién 802.11g, aprobada en
2003, es la variedad mas comun de
802.11 del mercado.Funcionaa 2.4 GHz
y proporciona velocidades de hasta 54
Mbit/s. En general, los productos WLAN
son compatibles con 802.11b/g.

La extension 802.11a, aprobada en
1999, funciona en la frecuencia de 5 GHz
y ofrece velocidades de hasta 54 Mbit/s.
En algunas partes de Europa, la banda
de frecuencia de 5 GHz no esta disponi-
ble,ya que se utiliza para sistemas de ra-
dares militares. En estas areas, los com-
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ponentes WLAN a 5 GHz deben cumplir el estdndar 802.11a/
h.Otra desventaja de la extension 802.11a es que la cobertura
de la sefal es inferior a la de 802.11g, ya que funciona en una
frecuencia superior. Asi, se requieren muchos mas puntos de
acceso para la transmisién en 5 GHz que en la de 2.4 GHz.

La extension 802.11n, que aun no estd completada ni rati-
ficada, ejemplifica la siguiente generacion de estandares y
ofrecera velocidades de hasta 600 Mbit/s.Los productos com-
patibles con 802.11n se basan en una version preliminar.

Al configurar una red inaldmbrica es importante tener en
cuenta la capacidad de ancho de banda del punto de acceso
y los requisitos de ancho de banda de los dispositivos de red.
Normalmente, el caudal de datos util admitido por un estan-
dar WLAN especifico es aproximadamente la mitad de la tasa
de bits estipulada por el mismo debido a la sobrecarga de la
sefnal y del protocolo. En el caso de las cdmaras compatibles
con 802.11g, no deben conectarse mas de cuatro o cinco ca-
maras a un punto de acceso inaldmbrico.

10.2 Seguridad WLAN

Debido a la naturaleza de las comunicaciones inaldambricas,
cualquier dispositivo inaldmbrico presente en un drea cubier-
ta por una red inaldmbrica podra utilizarla e interceptar datos
transferidos en la misma a menos que esté protegida.

Para evitar el acceso no autorizado a los datos transferidos y
a la red se han desarrollado tecnologias de seguridad, como
WEP y WPA/WPA2, que impiden el acceso no autorizado y ci-
fran los datos que se envian a través de la red.

10.2.1.WEP (Wired Equivalent Privacy)
La WEP evita que los usuarios accedan a la red sin la clave
correcta. No obstante, tiene puntos débiles, como claves rela-
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tivamente cortas y otros defectos que permiten que las claves
se reconstruyan a partir de una cantidad relativamente pe-
quena de tréfico interceptado. Actualmente, ya no se conside-
ra que la WEP proporcione la seguridad necesaria, ya que en
Internet se pueden encontrar utilidades que descifran lo que
deberia ser una clave WEP secreta.

10.2.2 WPA/WPA2 (WiFi Protected Access)

EIWPA aumenta significativamente la seguridad,ya que trata
las deficiencias del estandar WEP. Asimismo, el WPA incorpora
un método estandar de distribucion de claves cifradas.

10.2.3 Recomendaciones

A continuacién, se enumeran algunas directrices de segu-
ridad para el uso de camaras inaldmbricas de vigilancia:

- Habilitar el inicio de sesién mediante usuario y contrasefa
en las cdmaras.

- Habilitar el cifrado (HTTPS) en las cdmaras y en el enruta-
dor inaldmbricos. Esto debe realizarse antes de establecer las
claves o credenciales de WLAN para vitar el acceso no autori-
zado a la red con credenciales robadas.

- Garantizar que las cdmaras inaldmbricas sean compatibles
con protocolos de seguridad como IEEE 02.11X y WPA/WPA2.

10.3. Puentes inalambricos

Algunas soluciones pueden utilizar estandares distintos a
la norma 802.11 predominante para mejorar el rendimiento y
cubrir distancias mucho mayores, ademas de aumentar la se-
guridad. Dos tecnologias utilizadas habitualmente son la de
microondasy el laser,que pueden utilizarse para conectar edi-
ficios o lugares con enlaces de datos punto a punto de alta
velocidad. m
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INTELEKTRON S.A.
FABRICANTES NACIONALES

LIDERES EN EL MERCADO LOCAL, EXPORTANDO TECNOLOGIA HACIA TODA LATINOAMERICA

- RELOJES ELECTRONICOS
‘Opciones para Pequedias, Medianas, Grandes Empresas y Organismos Pablicos.
' ologias: Huella, Proximidad, Banda Magnética y Cddigo de Barras.
_ idad via TCP-P? USB, RS-485/232. Configuracion a través de Web Server,

CONTROLES DE ACCESO

“ Controles para 1, 2 y 3 pusrtas. Miltiples tecnologias de lectura,

Incluso biomatria. Equipos Auténomos (USB, RS-232) o en Red (TCP-R RS-485).
Funcién Puerta Exclusa. Integracién con Sistemas de Alarmas e Incendios.
Configuracion Hamnu Web Server o Software. SDK disponible para Desarrolladores.

SOFTWARE
Desarrollo en modernos lenguajes de programacion, para entorno Windows o WEB.
Base de datos en M5 5QL Server o Access. Interfaz Grafica facll e intultiva.
Integracidn total de los Sistemas de Acceso, Asistencia y Visitas, Exportacidn hacia
ofros sistemas y reportes parametrizables.

MOLIENTES Y PASARELAS

Construidos en acero inoxidable, combinado con marmal, acrilico y vidrio segin el modelo.
Mecanismos de bajo consumo y mantenimiento. Aita resistencia. Excelente combinacidn de
estética y funcionalidad. Buzon de Visltas opclonal. Accesos para personas con

Movilidad Reducida. Opclonal de Aspas Abatibles para evacuacion en emergenclas.

CREDENCIALIZACION

Servicio de captura de imagen, confeccidn e impresidn de credenciales.
Disponibilidad de elementos complementarios como Llaveros Retréctiles,
Porta Credenciales y Ganchitos Sujeta Prenda. Stickers o Domos de

personalizacion para llaveros. Impresoras e Insumos de Primeras Marcas.

ﬁ Argenting Tel./Fax: {(+54-11) 4305-5600
* Lasel

u.,-% www.intelektron.com - venlas@intelektron.com
INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA) - C.A.B.A. - Argentine  INtelektron

bais U ariehi

Nuestra Trayectoria como Fabricantes , Experiencia y Estructura, nos avalan para brindarle un Excelente
Asesoramiento, Asistencla permanente al Gremio y Servicio Postventa.



EIM Control de Accesos

solution

soluciones de ingenieria

Molinetes

Puertas Giratorias |

Controladoras | U2 |
Software |

Accesorios /

J

Soluciones DCM:
Inteligentes, seguras y con posibilidad de cr i@ieﬁto

DCM Solution S.A.

Jt;an de Garay 3942 ., (A1636AHH)

Oli . B Aires . A ti

(011) 4711 0458 | 4005 5881 www.dcm.com.ar
info@dcm.com.ar
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Access

Una cerradura
para cada necesidad.

DEFENDER SEGURIDAD

Av. San Juan 687 - Buenos Alres (C1147AAE) - info@defenderseguridad.com.ar - www.defenderseguridad.com.ar
Desde Capital Federal y GBA. 4361-5621 - Desde el interior 0810-DEFENDER
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.data técnica

Ejemplos de Aplicacion,
requisitos y solucion propuesta

Ing. Luis Cosentino

Consultor Independiente
Icosentino@fibertel.com.ar

i

Finalizamos nuestra data
técnica con un ejemplo de
aplicacién, explicando los
requisitos, solucion pro-
puesta y alternativas para
la implementacion de un
sistema de control de
accesos. Esperamos que a
través de toda la obra
podamos haber satisfecho
todas las dudas e inquietu-

des de los lectores.

M Indice
Capitulo 1 - RNDS N° 45

Capitulo 2 - RNDS N° 45

Capitulo 3 - RNDS N° 45

Capitulo 4 - RNDS N° 45

Capitulo 5 - RNDS N° 46 /
N°47/N° 48

Capitulo 6 - RNDS N° 49

Capitulo 7 - RNDS N° 51

Resumen del articulo anterior

En nuestro anterior capitulo termina-
mos con la presentacion de los elemen-
tos constitutivos de sistema de control
de accesos y su interfase con los otros
elementos y/o sistemas que se utilizan
en el drea de la seguridad electrénica.Y
habiamos concluido solicitando espe-
cificaciones para poder desarrollar un
ejemplo de aplicacién concreto.

De los trabajos recibidos escogimos
el que describimos a continuacion, ya
que nos parecio representativo de lo
que comunmente se da en nuestro
mercado.

Instalaciones actuales

Se trata de una empresa que opera
con la carga y descarga de buques y
que posee tres sitios, entre ellos un
muelle ubicado en Dock Sud, que en
realidad no es de su propiedad ya que
lo alquilan en forma conjunta con otras
empresas. Para acceder al mismo exis-
te un portdn cuya seguridad es un can-
dado.El segundo sitio es la planta que
procesa los materiales que se reciben
y/o entregan a los buques, que estd
ubicada a un kildémetro del muelle y
vinculada con un radio enlace punto a

v P A S com.ar

Capitulo 8 - RNDS N° 52
Capitulo 9 - RNDS N° 53
Capitulo 10 - RNDS N° 54

Capitulo 11 - RNDS N° 55

Capitulo 12 - RNDS N° 56

Capitulo 13
Control de accesos -
Ejemplos de aplicacion

punto de alta velocidad por donde hoy
se transmite la informacion de dos ca-
maras de CCTV, que se encuentran en
el muelle. El tercer punto son las ofici-
nas, que se encuentran ubicadas en el
microcentro portefo.

Un esquema simplificado de los si-
tios con hardware existente seria:

Gwttar

J ';:"Sff -C~——-__.._._~
Radioeniace

[
o &
s

&

Problema a resolver

El usuario quiere controlar el acceso
al muelle en su entrada y salida y, ade-
mas de registrar todos los movimien-
tos, poder abrir y cerrar el portéon del
muelle desde la planta.También desea
conocer on line cada una de las aper-
turas de puerta en horarios no desea-
dos, ya sea por personal habilitado o

forzandola.
Continua en pdgina 168
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Solucion integral Eara el control
de acceso, presentismo y visitas

brandes
Proyeclos

Descubra por qué las grandes empresas nos confian
el control efectivo de sus recursos humanos.

Visitenos en:

Intersec

1-3de Saprmmbm 2010
La Rural, Buenos Aires
STAND 1J-10
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Comedores
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Fabricay distribuye: LARCON-SIA § R.L. - http://www.larconsia.com
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o TellFax: (54354) 4660701
Cardhohods. (C14080GA) CABA, st SOHIAZE)Cordoba
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Nueva linea de equipos autbnomos con

iIFace 202 Reconocimiento Facial, Huella digital
y RF-ID

« Pantalla TFT Touch Screen de 4.3"

» Camara/Sensor iFace de alta definicion con
sensores infrarrojos

« Camara para funcién Foto ID

» Sensor optico Zk y algoritmo 10.0 de alta
velocidad

* Capacidad para 5000 huellas 1:N y 700 rostros
1:N y 10.000 Tarjetas ™

« Comunicacion: TCP/IP, RS232/485, USB y Wiifi
opcional

43" TFT High Resolution ZK Optical
Touch Screen Infrered Camera  Fingerprint Sensor

. ‘
High Speed ZEM 600 Multi-Media Touchable
Zk Multi-Bio CPU  pevelopment Plattaform Function Keypad

H ::}"._' ‘e ‘ 5 b

HMm"

Producto original

garantizado
K*10000

Exija la etiqueta de
producto y

Garantia Original

BioCard



Nueva Linea de equipos con capacidad
almacenamiento e identificacion de hasta 10.000
huellas y/o tarjetas de proximidad EM / Mifare o
HID

. 'I_> iClock 580 ID

“Nuevo™
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Bio Card Tecnologia s.r.l.

Zapiola 4583 (C1429A01), Cdad. Aut. De Bs. As. Argentina
Tel./Fax: (+54.11) 4701.4610,
E-mail: info@zksoftware.com.ar

Soluciones de Software

Le ofrecemos una solucion de gestion de
capital humano e intelectual especialmente
disefiada para ayudar, optimizar y mejorar
la calidad del trabajo en el area de RRHH
de una empresa.

Es la principal eleccion para el futuro de
una empresa, ya que permite articular e
integrar diferentes médulos de software con
un solo objetivo: ser la mejor herramienta
en RRHH.

Admile |a total integracion de los siguientes
modulos, logrando una mayor eficiencia y
calidad en la unién del trabajo:

Modulos disponibles integrados:
-Control Horario y Ausentismo
«Control de Accesos y visitas
sLiquidacion de Sueldos y Jornales
«Gestion de Comedor
=Planificacion Horaria

«Cuenta Corriente de Novedades

SN

f ., Pharaoh

| SOFTWARE

Business Partner

ZK Software’
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La propuesta es reemplazar el can-
dado del portén por una cerradura
eléctrica para portones manejada por
un control de accesos que regule el
ingreso al muelle, con el objeto de res-
tringir el acceso a todas aquellas no
autorizadas y generar un registro de
aquellas que estan autorizadas.

Para identificar a las personas se
plantea el uso de tarjetas, dado que la
utilizacién de un sistema biométrico
por identificacién de huella digital es
complejo por los siguientes motivos:

* Quienes operan el muelle dificil-
mente tengan las manos libres de su-
ciedad y/o grasa.

* Los lectores de huella no funcionan
correctamente en intemperie ni,funda-
mentalmente, soportan el vandalismo,
cosa bastante frecuente en Dock Sud.

* En una aplicacion de este tipo,don-
de puede haber personas, que no ne-
cesariamente son conocidas entre si,
de diferentes empresas compartiendo
el muelle, portar las tarjetas en forma
visible permite identificar a la perso-
na, la tarea que desempena y a qué
empresa pertenece.

- Tarjetas

El proyecto propone el uso de tarje-
tas inteligentes sin contacto marca HID
modelo iCLASS ya que son de ultima
tecnologia e impiden ser duplicadas.
Para este caso se recomienda el mode-
lo ClamShell, por su robustezy laimpre-
sion mediante etiquetas adhesivas, lo
cual permite colocar los datos identifi-
catorios basicos, incluyendo una foto.

- Lectores

Los lectores son a prueba de intem-
perie y tienen garantia por 5 afios. De-
bido a la poca cantidad de tarjetas
(menos que 200), no se justifica el ana-
lisis detallado de ninguna tecnologia
alternativa,ya que la sumaahorrada no
compensa la pérdida de seguridad en
la que se incurre.

- Sistema

Debera instalarse un control de ac-
cesos que admita la administracion de
una puerta (en realidad portén) con
control de ingreso y egreso, colocan-
do dos lectoras aptas para intemperie,
cada una de ellas en el poste lateral de
soporte del portén.

Colocar bandas horarias en ciertas
tarjetas para impedir el acceso los dias
y horas no deseadas.

Debe tener alarma de puerta abier-
ta, de manera de limitar la permanen-
cia de la puerta abierta a un lapso pro-
gramable prefijado, mas alla del cual

se disparara una sirenalocal en el mue-
lle y una alarma en la fabrica. El siste-
ma debe prever la posibilidad de que
empleados autorizados puedan per-
manecer con la puerta abierta lapsos
mayores sin disparar dicha alarma.

El sistema guardard como minimo
un registro de los ultimos 2000 even-
tos ocurridos con fecha y hora y des-
cripcion del evento, incluso cuando se
lo desconecta de la energia eléctrica,
dado que esta es la maniobra mas co-
mun para forzar el porton.

El controlador se colocara en la casi-
lla del muelle y el sistema se monito-
reard desde la planta y/o desde Inter-
net, por lo que sera deseable que ten-
ga una interfase TCP/IP, dado que el
radio enlace existente ya estd prepa-
rado para manejar esos protocolos.

Para satisfacer esta necesidad se
puede optar por equipos auténomos
con conexién TCP/IP como es el caso
del API3000 de Intelektron, el Neolock
de ADV Technologies o el OpenKey
3000IP de Axin SRL.

- Funcionamiento

Desde el punto de vista funcional, el
software de control de accesos puede
instalarse en la PC de la fabrica, que a
su vez se podra consultar desde la ofi-
cina del microcentro utilizando Inter-
net como canal de comunicacién.

Toda vez que alguien presente su tar-
jeta el controlador, en forma local al
muelle, decidira sobre la apertura del
portdn en funcién al usuario, la banda
horaria, sus permisos, etc. al mismo
tiempo que le informard a la PC de la
fabrica sobre dicho ingreso. Esta podra
presentar en pantalla los datos registra-
dos de quien acaba de ingresar para
que el operador de la fabrica pueda
cotejarlos con las imagenes que se re-
ciben por el sistema de CCTV existente.
Debe aclararse que dichas imagenes
apareceran en otra PC, que debera es-
tar en las cercanias o deben intercam-
biarse las tareas que se estan ejecutan-
do en la PC para poder observar las ca-
maras del muelle.Otra opcidn es que la
PC tenga dos monitores, uno para el
control de accesoyy el otro para el CCTV.

Si el portén es forzado de alguna
manera, el sistema lo detectard y al mis-
mo tiempo que avisa a la fabrica, acti-
vara la sirena local para disuadir a quien
estaingresando ilegalmente. Algo simi-
lar ocurrira si se corta la energia del
muelle, pero en este caso sélo podra
generarse alarma en la PC de la fabrica.

También sera posible que, a su sola
voluntad, el operador de la fabrica libe-
re la apertura del portdn luego de veri-

ficar mediante le sistema de CCTV la
identidad de quien desea ingresar o
salir.Esto es lo que comUnmente se de-
nomina“ingreso remoto video asistido”
De esta forma el sistema queda con-
figurado de la siguiente forma:
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La solucién propuesta sin dudas
combina seguridad, calidad y precio, lo
que permitiria ser altamente competi-
tivos en el caso de tener que competir
por la obra.

Ahora bien, podrian haberse utiliza-
dos sistemas de mayor porte. Entre
ellos, por ejemplo:

* El Access Profesional Edition de Bos-
ch, destacado porque siendo un siste-
ma intermedio, permite naturalmente
integrar a las cdmaras y utilizar la mis-
ma PC de la fabrica para administrar el
CCTVy el control de accesos.

* Grandes sistemas como el WinPak
de Honeywell o el OnGuard de Lenel,
etc.que permiten la misma prestacion
y muchas otras mas que tal vez no sean
necesarias en esta instalacién

Sin dudas que estas serian un solucio-
nes tal vez técnicamente mas correctas,
pero econémicamente de mayor costo.

Ahora bien, en este caso particular,
el cliente le inform¢ al integrador que
desea tener solo un proveedor para el
mantenimiento del CCTV y del control
de accesos y que posiblemente una
vez finalizada la obra continte poste-
riormente ampliando el control de ac-
cesos incorporando cinco ingresos
dentro de la fabrica.

Bajo esta nueva 6ptica, entonces,
habria que replantearse cual seria el
producto adecuado.

No se hace mencidn en este traba-
jo de ninguna especificacion ni reve-
lamos el nombre del cliente final pero
si se hace mencion de algunos equi-
pos existentes en nuestro mercado
que pueden satisfacer las necesida-
des de la obra, indicando sus marcas
y modelos.



Controladores de acceso y asistencia

La experiencia

SAGE combinada
con la mejor
tecnologia en Acceso
y Asistencia
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EIPEHOE en sistemas de control

Heredia 881 (C1427CNM) Capital Federal-Argentina
Tel./Fax: (54-11) 4555-7602 [ 7632
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AdBioTeK

Advanced Biometric Technologies

Sistema de Restriccion & Control de Trafico de Personas

utiliza la identificacion de personas a través de las Huellas Digitales, combinado con un Innovador Sistema
de Control Optico que incorpora el Sistema DSPP. —Deteccidn del Sentido de Paso de la Persona-—.

« No posee partes mecanicas.

« Nivel de Sequridad mas elevado.

« 5 11 veces mas pequeiio que un molinete y/ o pasarela tradicional,

= No requiere del control «Visual» permanente de una persona de sequridad y/ o vigilancia.

« Libre de mantenimiento, «Ajustes programados», lubricacidn y/ o cambio de piezas con desgaste.

« Posee Pictogramas Dinamicos Programables —Tecnologia DP-.

+ No bloquea fisicamente el acceso a personas discapacitadas.

» No bloguea visualmente el Hall de acceso de un edificio.

» No bloguea fisicamente la salida/ entrada de personas en caso de Emergencia con evacuacion masiva.

« Puede instalarse en lugares reducidos, pasillos, corredores e inclusive hasta en un «escalén» de una escalera.
« Permite el ingreso con bicicletas —Country—,

= En caso de un acceso «NO AUTORIZADO= puede activarse una alarma sonora, silenciosa y/ o un Sistema de CCTV.

+Para el Control de «Accesos Mdltipless, se incorpora una dnica columna «Central Doble» por cada Control de Acceso adicional.
Esta columna «Central Doble» permite el ahorro del 40% del costo por cada acceso adicional,

Versidn OEM Disponible —Compatible con cualquier tecnologia de control y/ o identificacidn de personas—.

Pasarela y Lector en funcionamiento. Area de Control. Columna «Central Doblex,

www.adbiotek.com.ar « info@adbiotek.com.ar



s

(T
g

I -

AdBioTeK

Advanced Biometric Technologies dnced Blometric Technologles

dadero progreso es el que nos pone la temn!logia STalanc & todoss
Henry Ford



172

.instalando

Caracteristicas, conexiones de placa e instalac
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Central de alarmas SP4000

A través de Fiesa, su
distribuidor exclusivo en
Argentina, Paradox
presenta su nueva central
de alarmas SP4000, un
producto de gran
versatilidad y éptima
relacion de costo-
beneficio. Pensando en el
instalador, ofrecemos
aqui los aspectos técnicos
y conexionado de este

novedoso producto.

H Indice

1. Diagrama de la Placa SP4000
2. Caracteristicas
3. Especificaciones

3.1. Central

3.2. Teclados
4, Conexionado

4.1. Poloatierra

4.2. Alimentacién CA

4.3. Bateriaderespaldo

4.3.1. Prueba de bateria
4.4. Terminales de Alimentacion Aux.

2. Caracteristicas

« Expansible hasta 32 zonas

*4 zonas en placa, 8 con duplica-
cion habilitada

1 zona en teclado (hasta 15
teclados/zonas)

* 2 particiones

+ 32 cédigos de usuario

* 12 PGMs, 1 en placa

« Control remoto por Bus, 32
usuarios ((con RX1/RTX3)

4.5, Conexionde LineaTelefonica
4.6. Conexionde Salida de Sirena
4.7. Conexionesde laSalida
Programable
4.7.1. PGMs
4.8. Entradas de Zona Simple
4.9. Conexiones de Zona de
Tecnologia Avanzada (ZTA)
4.10. Circuitos de Fuego
4.10.1. Instalacion de4y 2 Cables
5. Reinicializacién de Central

* Comunicacion GSM/GPRS con
PCS200

*Comunicaciéon TCP/IP con IP100

* Médulo de voz externo con
VDMP3

«Software de carga/descarga
(BabyWare remota por GPRS, IP o
linea)

« StayD (proteccion las 24 horas)

« Actualizacién local de firmware

=
et

Pmmrlmymmmﬂr Ligwe da Memarnia Paradex. | LED de Estada:
con voz con ol médulo de voz exiemo VDMPY 1PMC-4 PRICS) + Parpaden cada segundo = Normal
Pusrio EBUS usado para ef + Parpadea 1 seg encandido y 1 seg
repone de GSM con &l Médubko apagade = Cualquier falio
Comunicador GSM da la Serie G (o] 't} = Siempre Encendido = Central usa nea
PCS. 5ise usa un Corvertidor + Parpadec ripido G seg. tras encendida
RS485 Externo CVTERS, = Biogueo del instatadcr habiltado
canactar sl madula PCS al bus (o]
R5445 ;
-m- -+
Cormpions Usado para ls caneaiin dal
de PGM Mdciulo Imtemet IP100.
Usado también pana [a
achualizacion local del
Conexiones do N firrmware madiants una
Almantaciin CA y de Q\‘“’J\‘ Inferfaz de Conauxitn Directa
Bateria de Respalda RI3TY TUsE
LI oWl I € & B C 4 SOR K EEW CA 384
m’w“"‘ AHE Para brindar maxima
Hardvoarg d L Lo E [ proteccién conta myos,
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Emd‘mm mantenimiento tarminal de Hevrs de ba
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macizo AWGE 14— .
r Conaicn
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Ll
P 1 L Tuberia deagua
Alimentacidn AUX Para coneciar cableads adicional a la A caja frica @ besrra
alimentacion aurar, usar los conectadares rofo (+) y negra dei metilica WY
teclade. La alimentaciin ALK se apaga ® la corments excede los
A50mA. 5i la salida audliar $e sobrocarga y apaga, so doba
desconectar bado kos dispositvos de |a salida duranis por lo
mancs 10 segundos antes de reconectarios nuevimans an la Toclado
salida auxiliar, T
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1.Diagrama de la Placa SP4000
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Expandible hasta 32 Zonas

[cablendas o naldmbricas)

4 Zonas en Placa, 8 con ATZ

20m2 n Tt MAYOR VERSATILIDAD, MENOR PRECIO

(hasta 15 Teclados/Tonas)

¥ v

2 Particiones CONTROL REMOTO e COMUNICACION |
32 Cadigos de Usuarios [
12 PGMs, 1 en placa

C.Remoto x BUS, 32 Usuarios

leon HX1 [/ RTR3]

Comunicacién GPRS/GSM
{con PCS200)

Comunicacién TCP/IP con IP100
Moadulo de voz externo VDMP3
Marcador Personal

Software de carga/descarga
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CABLES

Epuyen

Solida como su proyecto

Coaxiales

MNos gusta ir a la esencia, al centro mismo de su
necesidad, para encontrar el mejor camino.

MNuestro desafio es generar el mejor contacto.

Por es0, a traves de nuestra amplia linea de productos,
le ofrecemos calidad, sequridad, fidelidad y potencia.

Mo importa qué modelo elija,
un cable Epuyén siempre responde desde adentro.

Cortejarena 3700 » CPA: B1738CPH » La Reja - Moreno, Bs. As, Argentina,
Tel.: 0237 469 1000 » Fax: 0800 33 EPUYEN (378936)
e-mail: ventas@epuyen.com.ar ¢« www.epuyen.com.ar




DISTRIBUIDOR OFICIAL DE ALARMAS ALTEL
PARA LA REPUBLICA ARGENTINA.

SISTEMAS DE SEGURIDAD INALAMBRICOS SUPERVISADOS ALTEL
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Sensor Magnético Inalambrico Sensor Triple Tecnologia Inalambrico Detector de Incendio
Totalmaente Supervisado, Estado de la Abartura, Doble Sensor Témmico con Tecnologia | de Cormrelacion Deteccidn por Sistema Foloeléetrico
Prueba de \Vida, Tamper, y Bateria del Equipa. Digital + Microondas, Inteligante.

Alcance 100 mis. en drea Ablorta Inmunidad a mascotas hasta 40Kg, Totalmente Supervisado, Prueba de Vida v

Bataria dal Equipo.

Sensor Infrarrojo Inalambrico - : Control Remoto
Cobertura 110° 12 m, dngulo cero, Tecnologia DMT MASK. Central de Alarma FcT7664 Excalente Disefio y Desempedio de RF.

Excelenta Desampefio Inaldmbwico, Alcance 200m an Soporta 16 Zonas Cableadas + 24 Zonas Inaldmbricas Funcidn de Armado Parcial, Armado Total,
Ao Abiorta — + 24 Zonas de Tecindo, 4 Particiones, B Teclados, Desarmado y Pdnico Integradas.

8 Codigos de Usuario, B Controles Remolos.

Protocolo de Comunicacion CONTAC 1D sme

Memoria de los Ulimos 150 Eventos en Pantalla,

-

Pulsador de Emergencia camgﬂﬂﬂfgﬁﬂﬁ

Exclusivo y modemo disefio y Andlisis de Enargla .
Avanzada Tecnologia de codigos Inaldmbricos - i Avanzada Tecnologia de Reconocimienio

Rango de Operacién 100m. Panel de Control de Mascotas, Inmunidad hasta 25Kg.
Tedlada LCD de Excelents Disefio,

incluye Tres Zonas Cableadas. @
Leyendas en Idioma Espafial, 'tel
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3. Especificaciones
3.1.Central

« Alimentacién CA:Transformador de 16Vca con tensién
minima de 20VA (Rec.40VA), 50 a 60Hz

*Bateria: 12Vcc, 4Ah/7Ah

+ Aux. Alimentacién: Tipica a 600mA, maximo 700mA,
apagadossin fusiblea 1.1A

+Salida de Sirena: 1A, apagado sin fusible a 3A

*PGMs: Salida de baja tensidon de 100mA (cada PGM)
3.2.Teclados

+ Alimentacién:Tipico 9- 16Vcc

*Consumo: K32LED 170mA; K10LEDV/H, 95mA; K32LRF
40mA, K32LCD 110mA

1 zona en teclado estandar

«Interruptor antisabotaje en placa (opcional)

* Maxima Extension: Maximo de tirada de cable es de
230m (750ft)

4. Conexionado
4.1 Polo a tierra
Conectar los terminales de polo a tierra de lazonay del
marcador telefénico, desde la central hasta la caja metdli-
cayaunatuberia de agua fria o alavarilla a tierra segun
los cédigos eléctricos locales.
ATENCION: Para mdxima proteccién contra des-
® cargas eléctricas (rayos) usar polos a tierra sepa-
rados para el marcadory para las zonas tal como
seveenlos diagramas de circuito impreso de cada
panel respectivo. Eninstalaciones UL, la caja me-
tdlica debe estar conectada a tierra con la tuberia
de agua fria.

4.2 Alimentacion CA

No usar ninguin conectador con interruptor para alimentar
eltransformador.Usar laTabla que se muestra a continuaciéon
para determinar el transformador requerido.

(Ver cuadro: Tabla de requisitos del transformador)

4.3 Bateria de respaldo

Para suministrar alimentacion durante una pérdida de
corriente, conectar una bateria de respaldo recargable de
plomo acido o gel de 12Vcc 4Ah como se muestra en el
grafico. Usar una bateria de 7Ah para cumplir con los re-
quisitos de incendio de UL. Conectar la bateria después
de haber conectado la corriente CA. Al instalar la bateria,
verificar que la polaridad es la correcta pues una conexién
inversa quemara el fusible de la bateria.

4.3.1 Prueba de bateria

Sila bateria estd desconectada o si su fusible esta que-
mado, un fallo de Sin Bateria / Bateria Baja aparece en la
pantalla de fallos del teclado. Este fallo también aparece
sila capacidad de la bateria esta muy débil o si su voltaje

WWW. rn

caea 10.5 voltios o menos cuando la central es alimenta-
da por la bateria de respaldo. A 8.5 voltios o menos, la
central se apagay todas las salidas se cierran.
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4.4.Terminales de Alimentacién Auxiliar

Los terminales de fuente de alimentacién auxiliar pue-
den usarse para alimentar los detectores de movimiento,
teclados y otros médulos o accesorios del sistema de se-
guridad. Un circuito sin fusible protege la fuente de ali-
mentacién contra sobrecargas de voltaje y se apaga
automaticamente si la corriente excede 1.1A. Si esto ocu-
rre, el fallo de Maximo de Corriente Auxiliar se ve en la
pantalla de fallos del teclado. Por lo tanto, el consumo de
corriente combinado de los dispositivos conectados ala
fuente de alimentacidon auxiliar no debe exceder 700maA.
Sila salida auxiliar se sobrecarga y apaga, deben desco-
nectarse todos los dispositivos de la salida por al menos
10 segundos antes de reconectarlos en la salida auxiliar.

4.5.Conexion de Linea Telefénica

Para poder reportar los eventos del sistema ala central
receptora, deben conectarse los cables entrantes de la
compania de teléfonos en los conectores TIPy RING de la
central y después pasar los cables desde T1y R1 al teléfo-
no o al sistema telefénico, como se muestra en el
diagramas de las placas de circuito impreso (verimagen
Diagrama de la Placa SP4000)

4.6. Conexion de Salida de Sirena
Los terminales BELL+y BELL-, proveen energia a cam-
panas, sirenas o cualquier otro dispositivo de aviso que
requiera una salida constante de voltaje durante una alar-
ma. La salida de sirena genera 12Vcc durante unaalarma
y puede alimentar una sirena de 30 vatios o dos de 20
vatios. La salida de sirena usa un circuito sin fusible y se
apaga automaticamente sila corriente excede los 3A. Al
ocurrir esto, el fallo de Maximo de Corriente de Sirena
sélo aparece en la pantalla de fallos del teclado durante
una alarma. Sila carga en los terminales BELL regresaala
normalidad, la central restaura la alimentacion en los ter-
minales BELL durante la proxima alarma. Al conectar las
sirenas, verificar la polaridad correcta. Conectar el polo
positivo al terminal BELL+y el polo negativo al terminal
BELL-dela central, como se muestra en el diagramade la
placa (punto 2 de este informe).
Continua en pdgina 180

Tabla de Requisitos del Transformador

Transformador Amseco XP-1620 16VCA 20VA UL: Universal UB1640W 16.5VCA 40VA
(no verificado por UL)
Fuente de Alimentacién CC a: 1,12 1,5A

La alimentacion auxiliar puede
proveer un maximo de:

tip: 600mA, max: 700mA

tip: 600mA, max: 700mA
(No exceder 200mA en instalaciones UL.)

Cargas de Corriente de 350mA

Bateria Aceptables

350mA/700mA
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Control desﬁb su celular @

Mediante simples mensajes de texto puede E D D D

armar, desarmar,disparar sirenas y

ntrolar todas las funciones. Nuevo Panel de Alarma

epa siempre el estado de su alarma g
n cualquier momento, enviando un sms

ibira en su celular un mensaje con una
gscripcion detallada del estado de su alarma

te SICMPIS enterado . La Central GSM 6000 es un panel de alarma moderno y versatil
Cualquier novedad producida le contra Robo, Asalto, Incendio o Emergencias Medicas de 6 zonas programables.
sera informada por mensajes
Hhablados o sms Posee un discador telefénico con mensajes hablados para su mejor interpretacion
i permitiendo informar eventos a 8 nimeros telefdnicos agendados.
~ Incorpora un modulo de teléfono celular (GSM) que le permite comunicar
los eventos ocurridos aun en ausencia o corle de linea telefénica terrestre
diante el uso de la red celular. Este mismo modulo brinda la posibilidad
~de manejar el sistema mediante sencillos mensajes de texto (SMS),
, salicitar informe, activar sirenas, manejar salidas programables
(PGM), ,anular zonas, etc,

‘www.tecnoalarma.com.ar — - 00 S o
NUESV A LiNEA PROTECCION TOTAL
e SimReEnNAS &M ABS

no solo fue pensada con un concepto de estética sino
que también incorpora la mas moderna tecnologia,

tnica en su tipo sin dejar de lado la robustez que
debe tener toda sirena de exterior.

Gabinete inyectado en ABS alta resisten
Protector Metalico interno

Flash estroboscopico compuesto

de Leds de alta luminiscencia .
unico en plaza

Led testigo de estado de color diferenciado  argentine
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P - 30 Anos de Trayectoria en el mercado de las
0A,‘"C0r Comunicaciones avalan nuestra Calidad y

3 GHOS Excelencia en Cables
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Nuestra amplia gama de productos:

Asesoramiento

Especializado TELEFONICOS PARA PLANTEL INTERIOR Y EXTERIOR

INSTALACION INTERNA Y CRUZADA
SUBTERRANEOS
AUTOSUSPENDIDOS LIVIANOS Y PESADOS
ACOMETIDA TELEFONICA
INTERCOMUNICADORES
Tel.(5411) 4878.0923 )
4878.0924/25/26 TRANSMISION DE DATOS

EAT1Y PARES TRENZADOS SIN BLINDAR (UTP) INTERIOR Y EXTERIOR
Fax (5411) 4919.0974 | l.|._ > TRENZA I | sl BLII JI / _s (UT | .J.l..h.l IR .E__?.l.ﬂ IO
PARES TRENZADOS BLINDADOS (FTP) INTERIOR Y EXTERIOR

Varela 3525/ 41 BLINDADOS DE PAR COMPENSADO

(C1437BKI) - CABA DESARROLLOS DE CABLES ESPECIALES
Buenos Aires

Argentina Eﬂﬂﬂl
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« Aproveche al maximo su panel ma,
incorporando los controles remotos A2K4
en el Bus de Datos, no perdera zonas y ganara
RECEPTOR una amplia variedad de funciones programables.

UL, £5y CNC son villidos para placas PC-T7T y KPD-TTT
CE 5 vilido para MP-400 g-mail: administracion@alonsohinas.com

TRANSMISOR
* TX-300

* RX-100

CONTROL DE ACCESO ( Cada llovero puede ser discriminado como un usuario diferente. )

ACTIVACION MODOS AUSENTE Y PRESENTE ( Completo y Perimetral. )

BOTONES CON EMERGENCIAS MEDICAS Y POLICIAL { Programable. )
NO OCUPA ZONAS | Compatible con el Bus de Datos A2IK@. )

PANICOS SIN FALSAS ALARMAS | 3 seq. Presionado. )
2 SALIDAS POR RELE ( Mantenido-seguidar. )

NO SE DESCALIBRA ( Tecnologia SAW, )

G g
lC‘G San Lorenzo 1771 - B1824ewy - Lanus . AALONSO HnNnos.

\Buenos Aires - Arpenting SIRENAS 5.A.
Tel. (54-11) 4246-6869 - Fabx 4246-5860
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4.7. Conexiones de la Salida Programable

Cuando ocurre un evento especifico, la PGM puede
restaurar los detectores de humo, activar las luces
estroboscopicas, abrir/cerrar puertas de garajes y mas
opciones.

ATENCION: Si no se usa la salida BELL, el fallo de
Sirena Desconectada permanece en la pantalla de
fallos del teclado. Para evitarlo, conectar unaresis-
tencia de Tkohms través los terminales BELL.

4.7.1.PGMs

La central incluye una salida programable en placa
(PGMs).La PGM puede aceptar hasta 150mA. La PGM es
limitadas por la fuente de alimentacion que se use. Si
alimentada por:

e Los AUX terminales: El consumo de corriente de los
terminales AUX no puede exceder 700mA. Por consiguien-
te, los dispositivos conectados a los terminales AUX (m6-
dulosy PGMs) no pueden exceder los 700mA entre ellos.
Por ejemplo, si hay seis médulos conectados a los termi-
nales AUX que usan 600mA y se desea alimentar la PGM
usando los terminales AUX, el consumo de corriente de la
PGM no puede exceder 100mA.

*Una fuente de alimentacidon externa: Si se usa una
fuente de alimentacidn externa, el consumo de corriente
no puede exceder 150mA para la PGM1 y PGM2. Si el
limite del consumo de corriente de la fuente de alimen-
tacion externa es menor al de la PGM al cual esta conec-
tada, entonces el consumo de corriente no excedera el
limite de corriente de la fuente de alimentacion.

Nota UL: Los terminales AUX no pueden exceder
200mA en las instalaciones UL.

Conaxicres de Rels y do PGM
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4.8. Entradas de Zona Simple

Los dispositivos de deteccion como los detectores de
movimientoy los contactos de puerta son conectados a
los terminales de entrada de zona de la central. En el
siguiente esquema se muestran las conexiones del ter-
minal de entrada de zona simple reconocidas por la cen-
tral. Una vez conectada, los parametros de la zona asocia-
da deben ser definidos.
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4.9, Conexiones de Zona de Tecnologia Avanzada

La caracteristica de ZTA es una opcion basada en soft-
ware que permite lainstalacién de dos dispositivos de de-
tecciéon en cada terminal de entrada cableado. Cada dispo-
sitivo de deteccion tiene su propia zona; su estado de zona
es mostrado en el teclado y envia sus propios codigos de
alarma. Las zonas de Fuego no pueden ser dobladas.
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4.10. Circuitos de Fuego

Cuando una zona es programada como de fuego, cambia
a normal abierta y necesita una resistencia RFL. Si hay un
corto o si el detector de humo se activa, con el sistema
armado o desarmado, la central genera una alarma. Siocurre
unfallo en unazona de fuego, el Fallo de Circuito de Fuego
aparece en la pantalla defallos del teclado y la central puede
transmitir el reporte de Fallo, si esta programado.

Circuitos do Fuego INSTALACION DE 2 CABLES PGM
INSTALACION DE 4 CABLES TERUSMALESDE LA CENTRAL @] @
TEFMBIALES DE LA CEMTRAL
5 B =i
il A h O ¥ it L s fo A e
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4.10.1 Instalacion de 4 y 2 Cables

Para las instalaciones de 4 cables, programar el Evento de
Activacion de manera que los detectores de humo puedan
ser reinicializados al pulsar las teclas [BORRAR] + [ENTRAR]
durante tres segundos. Consultar la lista de Descripcion de
Eventos en la guia de programacion.

Paralas instalaciones de 2 cables, conectar los detecto-
res de humo de 2 cables. Si hay un corto o si el detector de
humo se activa, con el sistema armado o desarmado, la
central genera unaalarma. Sila linea estd abierta, el mensa-
je“Fallo de Zona"aparece en la pantalla de fallos y el cédi-
godereporte es enviado a la receptora, si fue programado.
Para reinicializar los detectores de humo de 2 cables, pul-
sar las teclas [BORRAR] + [ENTRAR] durante tres segundos.

5. Reinicializacién de Central
Al reinicializar la central, todas las secciones programa-
bles son devueltas a los valores de fabrica.
«Verificar si el bloqueo del instalador esta deshabilitado.
+Retirar la bateriay desconectar la corriente CA de la central.
*Retirar todos los cables y dispositivos conectados de los
terminales PG1-yzonel.
+Con un cable, hacer un corto en los terminales PG1y Z1.
+ Reconectar la bateria y la corriente CA de la central.
+Esperar 10 segundosy quitar el cable.
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PIXON 400 es un panel de alarma contra robo e incendio de 4 ronas totalmente
programable. Basa su funcionamiento eén un microprocesador de Ultima generacion y
un software nacional dedicado gue le confiere caracteristicas de excepcian.

Incorpora un discador telefonico de alarma con mensajes hablados de excelente
inteligibilidad. Con el agregado del madulo celular INTESCOM (no incluido), es posible
comunicar los eventos aln en ausencia de linea telefénica, mediante el uso de la red
celular. Este médulo también hace posible el envio de eventos y control del sistema
mediante SMS.

Un poderoso bus de comunicaciones permite conectar varios teclados de control
{uno de ellos incluidos) y otros accesorios como un receptor para armar/ desarmar el
sistema a control remoto, y adicionar detectores inalambricos.
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Quality Cables

www.qualitycables.com.ar

FABRICA DE CABLES COAXILES

Contamos con todos los cables coaxiales necesarios para su uso
en Seguridad Electrénica y Comunicaciones.
Son fabricados bajo estrictas normas de calidad utilizando materiales

dieléctricos de baja pérdida y conductores de alta transmision.

RG59PP-750Q —

RG 59 PP - Doble Malla - 75 Q2

RG 59 PP - Bipolar x 0,50 - 75 )

RG 213 - FOAM 50 €

RG 213 - U Compacto (2

RG 58 FOAM 50 2

RG 58 C/U 50 Q

RG 11 A/lUT75 Q

Atencion directa a empresas de Seguridad Electrénica e Instaladores,
casel Solicite asesoramiento profesional, precios y condiciones de pago.

Empresa Asociada

Dr. Rebizzo 3927 (B1678BCC) Caseros, Pdo. Tres de Febrero - Pcia. de Buenos Aires

Tel./Fax: Tel: (54 11) 4542-4589 / (54 11) 4716-2323 - comercial@qualitycables.com.ar
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Servicios en red
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Con cloud computing nacié un nuevo modelo de prestacion de servicios de negocios y tecnologia, que
permite al usuario acceder a un catdlogo de servicios estandarizado y responder a las necesidades de su
empresa de forma flexible y adaptativa, pagando tnicamente por el consumo efectuado.

Cloud computing

E n este tipo de computacién todo
lo que puede ofrecer un sistemain-

formatico se ofrece como servicio, de
modo que los usuarios puedan acceder
alos servicios disponibles "en la nube de
Internet" sin conocimientos (o, al menos
sin ser expertos) en la gestion de los re-
cursos que usan. Segun el IEEE Compu-
ter Society, es un paradigma en el que la
informacién se almacena de manera per-
manente en servidores en Internet y se
envia a cachés temporales de cliente, lo
que incluye equipos de escritorio, cen-
tros de ocio, portatiles, etc. Esto se debe
a que, pese a que las capacidades de los
PC han mejorado sustancialmente, gran
parte de su potencia se desaprovecha,
al ser maquinas de uso general.

El cambio paradigmatico que ofrece
esta modalidad es que permite aumen-
tar el nimero de servicios basados en
la red, lo cual genera beneficios tanto
para los proveedores, que pueden ofre-
cer de forma mas rapida y eficiente un
mayor numero de servicios, como para
los usuarios, que tienen la posibilidad
de acceder a ellos disfrutando de la
‘transparencia’e inmediatez del sistema
y de un modelo de pago por consumo.

Cloud computing consigue aportar es-
tas ventajas apoyandose sobre una infra-
estructura tecnoldgica dindmica que se
caracteriza, entre otros factores, por un
alto grado de automatizacion, una rapi-
da movilizaciéon de los recursos, una ele-
vada capacidad de adaptacion para aten-
der a una demanda variable,asi como vir-
tualizacion avanzada y un precio flexible
en funcién del consumo realizado.

Este nuevo sistema es un concepto
que incorpora el software como servi-
cio,como en laWeb 2.0 y otros concep-
tos recientes, también conocidos como
tendencias tecnoldgicas, que tienen en
comun confiar en Internet para satisfa-
cer las necesidades de cémputo de los
usuarios.

Dado que la computacién en nube no
permite a los usuarios poseer fisicamen-
te los dispositivos de almacenamiento
de sus datos (con la excepcién de la po-
sibilidad de copiar los datos a un dispo-
sitivo de almacenamiento externo,
como una unidad flash USB o un disco
duro), deja la responsabilidad del alma-
cenamiento de datos y su control en
manos del proveedor.

Origen

El concepto de cloud computing co-
menz6 en proveedores de servicio de
Internet a gran escala, como Google,
Amazon AWS y otros que construyeron
su propia infraestructura. De entre to-
dos ellos emergidé una arquitectura: un
sistema de recursos distribuidos hori-
zontalmente, introducidos como servi-
cios virtuales de Tecnologia Informatica
escalados masivamente y manejados
como recursos configurados y manco-
munados de manera continua.

Este modelo de arquitectura fue surgié
en 2006 luego de que en la revista Wired,
un articulo describia “granjas de servido-
res” similares en su arquitectura al proce-
samiento “grid” (red, parrilla), pero mien-
tras que las redes se utilizan para aplica-
ciones de procesamiento técnico ligera-
mente acoplados (loosely coupled, un sis-
tema compuesto de subsistemas con

“Cloud Computing propone
que ya no es necesario que las
empresas inviertan continua-

mente en software y servidores
e impone la tendencia de pago
por uso. En Latinoamérica este
cambio recién estd comenzan-
do y se estima que crecerd
rdpidamente, ya que le permiti-
rd a las empresas ahorrar en
espacio fisico, energia eléctrica
y gastos de mantenimientos de

sus sistemas”

cierta autonomia de accién, que mantie-
nen una interrelacion continua entre
ellos), este nuevo modelo de nube se es-
taba aplicando a los servicios de Internet.

Beneficios

* Integracién probada de servicios
Red: Por su naturaleza, la tecnologia de
cloud computing se puede integrar con
mucha mayor facilidad y rapidez con el
resto de sus aplicaciones empresariales
(tanto software tradicional como Cloud
Computing basado en infraestructuras),
ya sean desarrolladas de manera inter-
na o externa.

* Prestacion de servicios a nivel mun-
dial: Las infraestructuras de cloud com-
puting proporcionan mayor capacidad
de adaptacion, recuperacién de desas-
tres completa y reduccién al minimo de
los tiempos de inactividad.

* Rapida implementacién: Podra em-
pezar a trabajar muy rapidamente gra-
cias a una infraestructura de estas ca-
racteristicas sin invertir grandes canti-
dades de dinero antes de que un usua-
rio inicie sesién en su nueva solucién.
Las aplicaciones en tecnologia de cloud
computing estaran disponibles en
cuestion de semanas o meses, incluso
con un nivel considerable de persona-
lizacion o integracion.

¢ Actualizaciones automadticas: La tec-
nologia de cloud computing no obliga al
usuario a decidir entre actualizar y con-
servar su trabajo, porque esas personali-
zaciones e integraciones se conservan au-
tomaticamente durante la actualizacién.

* Contribuye al uso eficiente de la
energia:En este caso, a la energia reque-
rida para el funcionamiento de la infra-
estructura. En los datacenters tradicio-
nales, los servidores consumen mucha
mas energia de la requerida realmente.
En cambio, en las nubes, la energia con-
sumida es sélo la necesaria, reducien-
do notablemente el desperdicio.

Desventajas
* La centralizacién de las aplicaciones
y el almacenamiento de los datos origi-
na una dependencia de los proveedo-
res de servicios.
¢ Ladisponibilidad de las aplicaciones
estan atadas a la disponibilidad de ac-
ceso a Internet.
Continua en pdgina 188
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* Los datos "sensibles" del negocio no
residen en las instalaciones de las em-
presas por lo que podria generar un
contexto de alta vulnerabilidad para la
sustraccion o robo de informacion.

* La confiabilidad de los servicios de-
pende dela "salud" tecnolégicay finan-
cierade los proveedores de servicios en
nube. Empresas emergentes o alianzas
entre empresas podrian crear un am-
biente propicio para el monopolio y el
crecimiento exagerado en los servicios.

* La disponibilidad de servicios alta-
mente especializados podria tardar me-
ses o incluso aios para que sean facti-
bles de ser desplegados en la red.

* La madurez funcional de las aplica-
ciones hace que continuamente estén
modificando sus interfaces por lo cual
la curva de aprendizaje en empresas de
orientacion no tecnolégica tenga unas
pendientes pequenas.

¢ La informacion de la empresa debe
recorrer diferentes nodos para llegar a
su destino, cada uno de ellos (y sus ca-
nales) son un foco de inseguridad. Si se
utilizan protocolos seguros, HTTPS por
ejemplo, la velocidad total disminuye
debido a la sobrecarga que requieren
estos protocolos.

* Escalabilidad a largo plazo:a medida
que mas usuarios empiecen a compartir
lainfraestructura de la nube, la sobrecar-
ga en los servidores de los proveedores
aumentaran, si la empresa no posee un
esquema de crecimiento éptimo puede
llevar a degradaciones en el servicio

Modelos

Existen tres modelos arquetipicos y
sus combinaciones derivadas describen
la prestacion de los servicios en la nube.

 Cloud Software as a Service (SaaS):Se
encuentra en la capa mas alta. Aqui, la
capacidad ofrecida al consumidor con-
siste en proporcionar las aplicaciones del
proveedor que se ejecutan en una infra-
estructura de nube. Puede accederse a
las aplicaciones desde diversos disposi-
tivos. El cliente no gestiona ni controla
la infraestructura de nube subyacente
que incluye red, servidores, sistemas ope-
rativos, almacenamiento o incluso capa-
cidades de aplicaciones individuales,con
la posible excepciéon de unos parametros
de configuracion de la aplicacién espe-
cificos de usuarios limitados.

* Cloud Plataform as a Services (PaaS):
La capa del medio es la encapsulacion
de una abstracciéon de un ambiente de
desarrollo y el empaquetamiento de
una carga de servicios.En la plataforma
de nube como servicio, la capacidad
proporcionada al consumidor es des-
plegar en la infraestructura de nube

“La nube describe el uso de
una serie de servicios, aplica-
ciones, informacion e infraes-
tructura compuesta por reser-
vas de recursos de computa-

cion, redes, informacién y
almacenamiento. Estos compo-
nentes pueden abastecerse,
implementarse y esmantelarse
rdpidamente y escalarse en
funcion de las necesidades de

cada organizacion ”

aplicaciones adquiridas o creadas porel
consumidor. Si bien el consumidor no
gestiona ni controla la infraestructura
de nube subyacente tal como sucede
en SaaS$, aqui si tiene el control sobre
las aplicaciones desplegadas y la posi-
bilidad de controlar las configuraciones
del entorno del posting de aplicaciones.

¢ Cloud Infraestructure as a Service
(IaaS): Se encuentra en la capa inferior
y es un medio de entregar almacena-
miento basico y capacidades de cém-
puto como servicios estandarizados en
la red. En la infraestructura de nube
como servicio, la capacidad suministra-
daal consumidor es abastecerse de pro-
cesamiento, almacenamiento, redes y
otros recursos computacionales funda-
mentales de forma que el consumidor
pueda desplegar y ejecutar software
arbitrario, que puede incluir sistemas
operativos y aplicaciones. El consumi-
dor no gestiona ni controla la infraes-

Caracteristicas

v P AS comar

tructura de nube subyacente pero tie-
ne control sobre los sistemas operati-
vos, almacenamiento, aplicaciones des-
plegadas y la posibilidad de tener un
control limitado de los componentes
seleccionados, por ejemplo, puede hos-
pedar firewalls.

Tipos de nubes

* Nubes publicas: se manejan por
terceras partes, y los trabajos de mu-
chos clientes diferentes pueden estar
mezclados en los servidores, los siste-
mas de almacenamiento y otras infra-
estructuras de la nube. Los usuarios fi-
nales no conocen qué trabajos de otros
clientes pueden estar corriendo en el
mismo servidor, red, discos como los
Suyos propios.

* Nubes privadas: Son una buena op-
cién para las companiias que necesitan
alta proteccion de datos y ediciones a
nivel de servicio. Estan en una infraes-
tructura en-demanda manejada por un
solo cliente que controla qué aplicacio-
nes debe correr y dénde. Son propieta-
rios del servidor, red, y disco y pueden
decidir qué usuarios estan autorizados
a utilizar la infraestructura.

* Nubes hibridas: Combinan los mo-
delos anteriores. Un usuario es propie-
tario de unas partes y comparte otras,
aunque de una manera controlada. Las
nubes hibridas ofrecen la promesa del
escalado aprovisionada externamente
pero afiaden la complejidad de determi-
nar como distribuir las aplicaciones a tra-
vés de estos ambientes diferentes. Las
empresas pueden sentir cierta atraccion
por la promesa de una nube hibrida, pero
esta opcién, al menos inicialmente, esta-
ra probablemente reservada a aplicacio-
nes simples sin condicionantes, que no
requieran de ninguna sincronizacién o
necesiten bases de datos complejas. B

Debe dejarse bien en claro que cloud computing no es una tecnologia sino un mo-
delo de provision y comercializacion de servicios informaticos que cumple con algu-

nas de las siguientes caracteristicas:

+ Ofrece servicios informaticos, no productos

+ La infraestructura es compartida. Multiples clientes comparten una misma plata-
forma tecnoldgica e inclusive una misma instancia de aplicaciéon

+ Los servicios se acceden a demanda en unidades que varian segun el servicio. Las
unidades pueden ser, por ejemplo, usuario, capacidad, transaccién o cualquier com-

binacion de ellas.

* Los servicios son escalables. Desde el punto de vista del usuario los servicios son

elasticos, no existen limites de crecimiento.

+ El modelo de precios es por consumo. En lugar de pagar los costos fijos de un servi-
cio dimensionado para soportar el pico de uso, se paga un costo variable por el con-
sumo de unidades (usuarios, transacciones, capacidades, etc.) medidos en periodos
de tiempo que pueden variar: hora, mes, etc.

« Los servicios pueden ser accedidos desde cualquier lugar del planeta por multiples

dispositivos.
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Capacitacion a través del coaching
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En nuestra edicién anterior explicamos en esta seccion los fundamentos del coaching, herramienta de
capacitacion cada vez mds utilizada en el mundo empresarial. El rol del conductor, el coach, de esa

disciplina es el eje de este articulo.

:Qué es el coach?

E | coach no es otra cosa que un

lider que se preocupa por pla-
near el crecimiento personal y profesio-
nal de cada una de las personas de un
equipo y del suyo propio. Posee una vi-
sion inspiradora, ganadora y trascen-
dentey que mediante el ejemplo, la dis-
ciplina, la responsabilidad y el compro-
miso,orienta al equipo en el caminar ha-
Cia esa vision convirtiéndola en realidad.
Es decir, es un lider que promueve la
unidad del equipo, sin preferencias in-
dividuales y consolida la relacién den-
tro del equipo para potencializar la
suma de los talentos individuales.

Su rol

Los coaches son personas que com-
parten creencias sobre:

- La competencia humana

- El desempefio superior

- Valores sobre la importancia del
coaching

Estas creencias alimentan el conoci-
miento que las lleva a creer que el
coaching es una de las funciones mas
importantes de gerentes, supervisores
y lideres.

Describiendo los valores anterior-
mente mencionados tenemos:

Competencia Humana: Se refiere a
que los coaches creen en personas:

+ Desean ser competentes y obte-
niendo la ayuda necesaria haran lo
posible para ser mas competentes aun.

+Se les debe dar la oportunidad para
demostrar su competencia en forma
continua.

Desempeiio Superior: Los coaches
comparten un compromiso hacia el
desempeno superior creyendo que:

*Gerenciandoy liderizando por con-
trol no es practico y no conduce hacia
un compromiso con un desempeno
superior o con la mejora continua ha-
cia un mejor desempeno.

+ Un desempeiio éptimo es el resul-
tado del compromiso de los individuos
y los equipos para desempenarse lo
mejor que les permiten sus habilidades.
Tal compromiso es una de las conse-
cuencias de las siguientes condiciones:

- Las personas comprenden que es-
tan haciendoy por que es importante.

- Las personas tienen las competen-
cias para desempenar os trabajos y ta-
reas que se esperan de ellos.

- Las personas se sienten apreciadas
por lo que ellas hacen.

-Las personas se sienten retadas por
sus trabajos.

- Las personas tienen la oportunidad
de mejorar cuando cometen errores.

“El coach permite que las
personas de su equipo sepan que
cree en ellas y en lo que hacen,
sefala éxitos ocurridos, revisa
con ellos las causas de tales
éxitos y otorgan reconocimiento
hacia la excelencia detrds de

cada victoria”

Valores sobre la importancia del
coaching: Los coaches mantienen va-
lores comunes sobre la importancia
del coaching. Igualmente comparten
valores sobre como realizar el
coaching. Los coaches creen que de-
ben ser los iniciadores de las interac-
ciones de coaching, asi como utilizar
toda interaccién con los individuos y
equipos como una oportunidad po-
tencial para realizar coaching, mas que
para simplemente ordenar.

En la disciplina, perciben el coaching
como un grupo de competencias que
pueden ser aprendidas y aplicadas al
igual que cualquier otro tipo de habi-
lidades requeridas para gerenciar, su-
pervisar y liderizar.

Caracteristicas del coach

- Claridad: Un coach se asegura de
la claridad en su comunicacién,de otra
forma las personas comienzan a fallar
o ano hacer nada o, peor alin,comien-
zan a asumir lo que debe hacerse, lo
que siempre cuesta tiempo y dinero.

- Apoyo: Significa apoyar al equipo
aportando la ayuda que necesitan,
bien sea informacién, materiales, con-
sejos o simplemente comprension.

- Construcciéon de confianza: Per-
mite que las personas de su equipo
sepan que usted cree en ellas y en lo
que hacen. Senale éxitos ocurridos.
Revise con ellos las causas de tales éxi-
tos y otorguen reconocimiento hacia
la excelencia detras de cada victoria.

- Mutualidad: Significa compartir
una visién de las metas comunes. Para
asegurarse de lo anterior, debe tomar-
se el tiempo de explicar en detalle sus
metas.Asegurese que los miembros de
su equipo puedan responder pregun-
tas tales como ;jPor qué esta meta es
tan buena para el equipo o para la or-
ganizaciones?, o ;Cudles pasos deben
realizarse para lograr las metas?,
;Cuando?.

- Perspectiva: Significa comprender
el punto de vista de los subordinados.
Realizar preguntas para involucrarse
con las personas, que revelen la reali-
dad de los miembros del equipo. Mien-
tras mdas preguntas hagan, mas com-
prendera lo que sucede en el interior
delosindividuos.No asuma que ya sabe
lo que piensan y sienten, pregunteles.

- Riesgo: Es permitir que los miem-
bros del equipo sepan que lo errores
no van a ser castigados con el despi-
do, siempre y cuando todo el mundo
aprenda de ellos.

- Paciencia: El tiempo y la paciencia
son claves para prevenir que el coach
simplemente reaccione: Siempre que
sea posible deben evitarse respuestas
“viscerales’] ya que pueden minar la
confianza de su equipo en su habilidad
para pensar y reaccionar.

- Confidencialidad: Los mejores
coaches son aquellos que logran man-
tener la boca cerrada. El mantener la
confidencialidad de la informacién in-
dividual recolectada, es la base de la
confianza y por ende, de su credibili-
dad como lider.

- Respeto: Implica la actitud perci-
bida en el supervisor o gerente, hacia
los individuos que el guia. Usted pue-
de respetar en alto grado a sus miem-
bros del equipo, pero si eso esta en
contradiccién con su poca disposicidn
a involucrarse, su poca habilidad para
ejercer la paciencia, para su deficien-
cia en compartir metas, etc., hace que
comunique poco respeto.

Continua en pdgina 196
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Funciones el coach

* Liderazgo visionario inspirador.

+ Seleccionador de talentos.

* Entrenados de equipos.

* Acompanamiento de vendedores en
el campo.

« Consultor del desempeiio individual
de los vendedores.

* Motivadory mentor de desarrollo de
carrera.

* Gestor del trabajo en equipo.

+ Estratega innovador.

¢Por qué un coach?

Un coach es una persona que, por el
mismo objeto de lo que ha estudiado,
ha tenido que replantearse su manera
de observar la vida, a los otros, al tra-
bajo.Aprendié a escuchar. Al escuchar,
le agregamos una interpretacion.

Muchas veces creemos haber dicho
algo muy claro a alguien y luego, la ac-
cion del otro, nos demuestra que enten-
dié cualquier otra cosa. En vez de pen-
sar de que el otro “escuché lo que quiso
a propdsito; nosotros pensamos que su
escucha, tefida por una manera de in-
terpretar,escuché lo que pudo escuchar.

Un coach esta muy atento a este fe-
némeno.No sélo para darse cuenta de
cémo escucha él / ella a su coachee,
sino también para mostrarle al
coachee cédmo escucha a los demés.

Imaginense un coach que piensa
que su coachee estd montado en un
delirio y que nunca va a conseguir eso
que se propone.Si eso es asi,ese coach
no aceptard hacer coaching a esa per-
sona o a ese proyecto.

Imaginense a un coachee que cada
vez que su jefe le corrige algo que esta
haciendo, él lo escucha como que su
jefe lo critica. ;Qué accion nueva y dife-
rente puede encontrar cuando lo que
escucha es critica, en vez de la contri-
bucion de un punto de vista diferente?

El coach tiene ademas distinciones
que le permiten asistir al otro en la ge-
neracién de acciones.Le muestra el ac-
ceso a ellas, para él/ella, o para que pue-
da producirlas en otros.Le muestra que
el compromiso es accién. Le muestra
que el compromiso es el “qué quiere

lograr’y no el“cémo lo va a conseguir”

Mucha gente sélo se compromete con
aquello para lo que tiene un “cémo ha-
cerlo” En realidad lo importante es qué
es lo que se quiere como resultado.
“Cémos, hay muchisimos. Tantos, como
capacidad de inventiva tenga la gente.

Conducta del coach

Para que los valores citados anterior-
mente sean operacionalizados, el
coach debe traducirlos en conductas

especificas. Estas conductas estan re-
feridas a las siguientes habilidades:

- Atencioén: Este término se refiere a
lo que hacen los coaches para trans-
mitir que estdn escuchando. Hay as-
pectos verbales y no verbales en esta
actividad. Los aspectos no verbales in-
cluyen conductas como dar la cara a
la otra persona, mantener contacto vi-
sual, gestos de asentimiento, evitar

“Una parte fundamental de la
disciplina requerida por el coach es
el manejo de los fundamentos de la

conversacion. La forma de una

conversacion de coaching es la
forma fundamental a la cual nos
referimos y consiste en un proceso
inicial de ampliacion de informa-

cion, sequido por la focalizacion ”

conductas distractoras tales como ver
papeles, interrumpir, etc. Los aspectos
verbales incluyen palabras y expresio-
nes de asentamiento. La habilidad
principal que subyace es la de escu-
char sin evaluar inmediatamente lo
que la otra persona esta planteando.
Significa tratar de comprender lo que
la otra persona esta comunicando, en
vez de evaluar silo que dice es correc-
to o incorrecto o de si usted esta de
acuerdo o no. Cuando se hace un jui-
cio prematuro, se interrumpe el desar-
rollo de la informacién y se comunica
una falta de respecto por la otra per-
sona, lo cual destruye la naturaleza de
una conversacion de coaching.

- Indagar: Una herramienta clave
para el coach es el de ser capaz de de-
sarrollar la suficiente informacién para
lograr resultados positivos. Los
coaches pueden ayudar a otros a re-
solver problemas, sabiendo la forma en
que esas otras personas entienden el
problema, lo que han hecho para re-
solverlo y la forma en que piensan en
que puede ser resuelto.

- Reflejar: Una tercera conducta que
ayuda al coach a obtener informacién
es reflejar. De esta forma se comunica
que se esta escuchando, que se com-
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prende lo que la otra persona dice o
siente, que no se esta juzgando y que
se desea que la otra persona propor-
cione informacién que considere im-
portante. Reflejar significa expresar lo
que se cree que el otro dijo y comuni-
car los sentimientos que la otra perso-
na ha expresado.

- Afirmar: Esta herramienta se foca-
liza en el resultado final del coaching;
la mejora continua del aprendizaje. Ex-
presa la creencia del coach sobre el
deseo de la gente de ser competentes.
Refuerza el sentido de logro en la otra
persona y contribuye al compromiso
de la mejora continua. El realizar afir-
maciones durante una interaccién de
coaching puede dirigir la atencién ha-
cia dos grupos de competencias de-
mostradas por la persona,como aque-
llas competencias que la persona ha
demostrado en el trabajo y aquella
competencia que la persona demues-
tra durante una interaccién de
coaching.

- Disciplina: La ultima herramienta
critica es esta, que consiste en la habi-
lidad para utilizar las otras cuatro, a fin
de crear las caracteristicas esenciales
de una reunién de coach. Esto signifi-
ca: Asumir la responsabilidad por su
propia conducta y aceptar la respon-
sabilidad por el resultado de la interac-
cion de coaching. En otras palabras:“si
resulto, tuve responsabilidad en ello”
Comprender y estar comprometido a
crear las condiciones esenciales de
coaching durante cada interaccién
como coach.Comprendery estar com-
prometido a desarrollar la forma basi-
ca de conversacion durante cada sec-
cion de coach.

Una parte fundamental de la disci-
plina requerida por el coach es el ma-
nejo de los fundamentos de la conver-
sacion. La forma de una conversacion
de coaching es la forma fundamental
ala cual nos referimos y consiste en un
proceso inicial de ampliacion de infor-
macion, sequido de la focalizacién de
la informacion.

En la primera fase o de ampliacion
el coach proporciona informacion re-
ferida al proposito de la interaccién y
ayuda a la otra persona a desarrollar
informacion relacionada.

En la segunda fase, el coach aplica la
informacion obtenida en la primerafase,
en el logro de un resultado positivo.

La aplicacion practica de los concep-
tos de ampliar y focalizar, varia de
acuerdo al tipo de conversacién que
se desea realizar. Todas estas conver-
saciones tienen como norte la geren-
cia del desempeiio. B



BEAM1224 y BEAM 12245

Los detectores de haz proyectado son
Ideales para la protecelén de grandes
espacios donde otros dispositivos de
deteccion de humo son dificiles de

Instalary representancostosadicionales
para realizar su mantanimiento,

ECO1000 Detectores
convencionales de humo

Linea evolutiva de detectores
convencionales gue Incorporan
tecnologia de microprocesador con
avanzados algoritrmos que los hacen
mas eficientes & inmunes a falsas

SpectrAlert Advance
Notificacion audiovisual

Linea completa de dispositivos para
natificacidn audible y visible
- Maontaje en techo o pared
- Opciones para interior o exterior
Colar Rojo o Blanco

- Voltaje operativo 12y 24V
Prasion sonora: +88dB

alarmas. Esta gama incluye un modelo
foto-térmico tipo “multi criterio”

Deteccion de Humo por
Aspiracion

Los sistemas de deteccion por
aspiracion son una manera eficaz de
proporcionar alerta temprana para la
proteccion de equlpos de alto valor y
areas criticas. También son un métode
eficaz para proteger grandes espacios
ablertos y areas que son Inaccesibles o
dificiles de proteger con o1ros sistemas
tradicionales.

Innovair Flex Monitoreo en
sistemas de climatizacion
Nuevos detectores de humo para
aplicacidn en ductos, se caracterizan por
su varsatilidad, flaxibilidad de instalacion
v simpleza de mantenimiento.

Parlantes de alta fidelidad
La nueva serie de parlantes SpectraAlert
Advance reproduce las palabras en forma
clara e inteligible, utllice los parlantes
modelo 5P para obtener alta definiclon en
Su sisterma de audioevacuacion o modelo
SPY para ambilentes con elevado nivel de
ruldo

C0O1224T Detector de
Monédxido de Carbono

Este dispositivo proporciona una
deteccién temprana gracias a su
tecnologia de deteccion electroquimica
que |2 permite madir exactamente los
niveles del mondxide de carbono en

e aire. Incorpora tecnologla de prueba
“Heal Test™* Cumple con estandar
UL2075

Serie 300

Detectores convencionales
Familia de detectores comencionales
que Incorparan |a capacidad de
Identificar cada detector gue entre

en alarma en la zona y posibilidad de
seleccion de tres niveles de sensibilidad

Detectores de humo serie i#
Esta serie se basa en los principlos
conceptuales de facilidad de instalacion,
intellgencia e inspeccion instantdnea,
Cuenta con una variedad de modelos
que pueden incluir sefal acustica, salida
de relé NA + NC o sensor térmico,

System Sensor Latin America

sm arkos Pellegrind 179 piso 9 - Cludad Auténoma de Buenos Alres - Argentina
Tel: (+54 11) 4324-1909

systemsenso rl a@systemsensor.com
WWw.systemsensor.ca
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PROTECCION COMNTRA INCENDIOS

SaMos una empresa joven que cuenta con profesionales de
larga trayectona en el rubro de la Proteccidn conlra Incendio,

Somos distribuidores officiales en la Argenlina de los sislemas de
exlincion CHEMETRON FIRE SYSTEMS y de los sistemas
de deteccitn de incendio por aspiracion XTRALIS - VESDA.

Trabajo en equipo, excelencia y calidad son nuesiros principales
objelivos, que se ven reflejados anle la eleccitn de nuesiros clientes.
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by Schneider Eleciric

- Disefio e inslalacién de REDES CERTIFICADAS
para Voz, Datos y Video.

- Cableado estructurado sobre UTP, Fibra Optica

- B

- Armarios y Racks

Charlone 1351 (C1427BYA) - C.AB.A.
Tel/Fax: (54 11)4555-6464 - info@fuegored.com



Desde el afio 2001 hemos desarrollado nuestro proceso de expansion incorporando fecnologias
para ofrecer la mejor solucién en Sistemas de Comientes Débiles.

Utilizamos productos de alta gama y poseemos una amplia expenencia en la implemenfacion de Sistemas
de Deteccion de Incendio, Seguridad Electronica y Gerenciamiento de Edificios,
o que garantiza instalaciones confiables y eficientes.

--‘l L ECTV

Honeywell g, ~jim

L-FIELD

Distribuidor Oficial

@NOTIFIER®

by Honeywell

FURED - Fuego Red S.A. info@ fuegored.com
www.fuegored.com EXTINRED S.A. info@extinred.com.ar
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Todas las empresas viven y crecen gracias a los ingresos que generan las ventas. Dada la
importancia fundamental que tiene el intercambio comercial es necesario resaltar y tener en
cuenta algunos puntos que siempre son de utilidad para vender mds y ganar nuevos clientes.

Ideas practicas para ganar nuevos clientes

Il ' ;
Lic. Augusto D. Berard
Consultor de empresas
a.berard@pampamarketing.com

L

Muchas veces escuchamos hablar
sobre lo maravilloso y excelente que
son los productos de una empresa.
Desde el punto de vista del vendedor,
su producto es el mejor de todos, el
Unico y no existe nada igual.

Cuando alguien pregunta a que mer-
cado esta dirigido ese producto (tangi-
ble o intangible), la respuesta no siem-
pre es tan convincente como cuando se
habla del producto en si mismo.

Si la pregunta es a qué empresas le
puede interesar este producto, gene-
ralmente se recibe como respuesta un
silencio que lo dice todo.

Cuando al vendedor se lo consulta
sobre las cien empresas a las que po-
tencialmente el producto que ofrecen
las podria interesar, la respuesta mas
escuchada es que carece de esa infor-
macion. Que habria que investigar
pero es dificil saber con certeza quie-
nes serian potenciales clientes.

Conclusion: Se comete el error de
trabajar mirando para adentro de la
empresa en lugar de trabajar sobre las
necesidades del mercado y los poten-
ciales clientes. Por eso muchas veces
se desarrollan productos sin saber si
tienen mercado o si son competitivos.
No se conocen los precios de la com-
petencia ni sus productos y no existe
planificacion ni una vision objetiva del
negocio. Se trabaja sin un rumbo claro
y definido, mirando solo el dia a dia.
Manteniendo esa forma de trabajo es
muy probable que la empresa no so-
breviva en un mundo sumamente
competitivo y globalizado.

La solucién propuesta es tener con-
feccionada siempre una lista de “em-
presas” candidatas, con nombre y ape-
llido de las personas a las que hay que
contactar y de los referentes de esas
empresas. Una vez organizada la lista,
comenzar a realizar los contactos y las
primeras consultas.

Las llamadas o los correos electréni-
COs que se envien tienen que tener
como objetivo recabar informacion y
conocer en detalle las necesidades del
potencial cliente. No es de mucha uti-

lidad presionar la venta en los casos de
negocios entre empresas,ya que las re-
laciones se van construyendo de me-
nor a mayor y hay que saber, primero,
respetar los tiempos del cliente y co-
nocer la cultura de compra que tiene.
Utilizar un lenguaje educado y mante-
ner la serenidad en las llamadas tele-
fénicas contribuird a ir creando el cli-
ma de negocios requerido para cerrar
la primera venta.

“En un mundo empresarial
altamente competitivo, la
actitud proactiva es funda-
mental para sobrevivir y crecer.
Salir de la comodidad de la
oficina y generar encuentros
cara a cara con los clientes es
casi obligatorio hoy en el
mundo empresario “

La lista de potenciales clientes mar-
ca el rumbo y la orientacién del traba-
jo.Por eso es que hay que mantenerla
actualizada y alimentarla con nuevas
empresas cada dia.Los potenciales cli-
entes son ilimitados en un mundo glo-
bal. Aplicando la imaginacién, se pue-
den descubrir nuevos nichos de mer-
cado. Solo es necesario ser creativo y
trabajar en consecuencia.

Las comunicaciones modernas per-
miten llegar a bajo costo a los lugares
mas remotos del planeta.

Visitas personales y comporta-
miento proactivo

No hay que esperar a que los clientes
[lamen para ganar nuevos negocios.En
un mundo empresarial altamente
competitivo, la actitud proactiva es
fundamental para sobrevivir y crecer.
Salir de la comodidad de la oficina y
generar encuentros cara a cara con los
clientes es casi obligatorio hoy en el
mundo empresario. Las visitas y re-
uniones personales tienen como ob-
jetivo conocer en profundidad al clien-
te y su entorno. También son funda-

mentales para que nos conozcan y
para demostrar la vocacion de servicio
que tenemos como vendedores.

El ser humano que hay detrds de un
puesto gerencial o ejecutivo es el que
toma las decisiones. Esas decisiones se
basan, muchas veces, en criterios sub-
jetivos que no solo tienen en cuenta el
producto a contratar o comprar:la gen-
te que rodea al producto marcan el va-
lor agregado y hacen a la diferencia.

El comprador va a elegir al proveedor
teniendo en cuenta estos principios
subjetivos que rodean al producto.

Usar mas el e-mail y menos el
teléfono

El tiempo es oro y hay que aprove-
charlo lo mejor posible.Evite hablar por
teléfono, o atenderlo, por cuestiones
pocoimportantes.Eduque a los clientes
para que se comuniquen con usted, por
correo electrénico: lo que esta escrito
es mas dificil de ser mal interpretado y
disminuye los errores. Si recibe un pe-
dido o fija un precio por escrito es me-
jor que hacerlo por teléfono.

Las llamadas telefénicas tienen que
ser utilizadas para casos de urgencia y
por cuestiones realmente importantes.

Trabajar utilizando el correo electré-
nico o e-mail, aumenta la productivi-
dad y mejora los resultados. Para con-
tactar a nuevos clientes también el
mail esimportante. Se sugiere hacer el
primer contacto por este medio y avi-
sar al candidato de los motivos del
mismo en el correo electrénico.

El uso de estas herramientas permi-
te mantener informado a varios inte-
grantes de la organizaciéon y mejoran
la comunicacién interna.

Transmita entusiasmo, alegria y
optimismo

Transmitir entusiasmo y alegria ge-
nera mas negocios, ya que el cliente lo
percibe y mejora el clima de la nego-
ciacién. La actitud positiva, dentro y
fuera de la organizacion, redundara en
nuevas oportunidades de negocio y
mejores ventas.

El entusiasmo se tiene que trabajar
diaadia,no hay que dejarse vencer por
el entorno y la mala onda.

Si hay crisis hablar de la misma todo
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Exclusivo
Software
de control

visual
Alari

Todo en un solo programa

Muestro exclusivo software recepciona

la informacidn de todas las 2onas protegidas.
Informacidn inalambrica o alambrica en tiempo
real de las alarmas zonificadas y la prioridad
de cada una en un plano del lugar con sefiales
audibles y sonoras

Poderosa base de datos bajo clave, historiales,
pantallas de interaccin y registros

Envio simultanen de informacion & usuarios VIP
Apta para ser monitoreada,

Perimetral

lenemos mas de una razon
para ofrecerle un negoclo

OEguUro

ALARI 3 es el sistema integral de sequridad
perimetral electrica |
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Cercos

Energizados

de Seguridad Perimetral

der en el rubro con mas

de 15 afos de experiencia.

Es el sistema de mayor poder disuasivo
al mas bajo costo del mercado,

De facil y rapido montaje reduciendo
costos ¥ tiempos de instalacion

Tiene el menor costo por metro lineal.

VR e

BEOO®E _fﬁ:,

Muestro software de control
Se intercomunica con equipos

www.ala ria.:um.ar
4878-4100
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conouctores ventas@dazconductores.com.ar -

www.dazconductores.com.ar
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* Cables para Portero e Intercomunicador » Cables para Instalacion Intema * Cable Coaxial de 75 Ohms

* Cables Telefdnicos para Interior * Cable Exterior de Distribucién o Fachada = Cable UTP para Interior

* Cables Teleftnicos Sublerraneos * Alambre de Bajada Telefonica * Cable UTP para exterior

» Cables Telefonicos Con Portante Liviano » Alambres para cruzada * Multiconductores Blindados

* Cables Telefdnicos con Portante Pesado * Cable Coaxial de 50 Ohms « Cables para sistemas de incendio
« Especiales
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* Evita cacheo manual
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* Funda opcional.
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TIPO PORTICO

* Alarma sonora y visual.
* Desplazable.

* Detecta todos los metales. |

* Sef ubicacion. |
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Electronica Aplicada S.R.L.

Peri 952 - C106BAAJ - Buenos Aires - Argentina - Tel: (5411) 4362-7079 / 7179 - Fax: (5411) 4362-7179
info@detectores,com.ar - www.detectores.com.ar
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Caracteristicas Energizador de perimetros que disuade
y repele el intento de intrusion mediante
una descarga eléctrica no letal.

Proteccion Perimetral por Cerco Energizado

[~

Power Shock detecta

Marma por descarga eléctrica

Alarma por corte de conductor (Positivo o Masa)
Alarma por sabotaje (Tamper de gahinete) El sistema no genera falsas alarmas y
Alarma por bateria baja su funcionamiento no esta condicionado
*1 salidas de relé (1 temporizada) para conexidn a por factores climaticos.

panel de alarmas de intrusidn, sistema ALIARA PMS2
o elementos de aviso sonero o visual

Funcionamiento

LEDS indicadores
De Encendido, Pulsos, Bateria baja, Funcionamiento con
tensidn de red, Funcionamienta con bateria.

Encendido
LLave con desconexidn de encendido

Control
Compensacidn automatica de pérdida de aistacidn

Prateccidn
Fusibile de 1A para Prateccidn contra descarga
por red de corriente
Fusible de 12V 3A para Baja tensidn

Bateria

Habitdculo para bateria de respaldo 12V 7A |llt['grﬂﬂiﬂﬂ

El sistema Power shock es compatible con el SISTEMA INTEGRAL
O PROTECCION PERIMETRAL ALIARA PMS2 con software contral
de interfaz grifica sencilla y de facil operacion.

Caracteristicas del SISTEMA ALIARA PMS2
Mapa del sitio digitalizado.
Niveles de acceso por categoria de usuario.
Alarmas audibles y visuales,
Control de rondas on-line.
Autodiagndstico: controla el estado de cada une
de los companentes del sistema.

La empresa lider en Sequridad Perimetral Electronica en Latinoameérica
| O | S N | b Mg B

Espana 744 - (B1602BBN) Flarida - Vicente Lopez - Pcia. de Buenos Aires

Nuevas Oficinas 54 11 4795 0115 (lineas rotativas) - www.aliara.com - ventas@aliara.com
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el dia genera mas crisis. No se solucio-
nan las crisis hablando: la solucién se
basa en seguir adelante, a pesar de los
obstaculos, sin caer en el clima gene-
ralizado. Crisis significa oportunidades
para aquellos que, con entusiasmo, si-
guen adelante.

Frases comunes que habria que
evitar

Frente a la consulta: ;Cémo anda?

Respuesta comun: Aca andamos...

Esta respuesta es totalmente nega-
tiva y desnuda una falta total de rum-
bo y objetivos claros.

Respuestas adecuadas: Estoy muy
bien...! Estoy espectacular...! Estoy ex-
celente...!

Utilice el humor para crear un clima
positivo en su entorno:si el dia se pre-
senta muy frio, con temperaturas bajo
cero y todos sus companeros de tra-
bajo o los clientes que visita hablan de
lo mismo, usted puede anular esa mala
onda con la siguiente frase:“Estoy muy
bien. No siento nada de calor” Usar la
frase contraria en dias de calor ago-
biante.

Buscar el lado positivo siempre da
buenos resultados.

Practicar estas técnicas hace que se
incorporen a su personalidad gradual-
mente y lo ayudaradn a sobrepasar si-
tuaciones dificiles.

El vendedor es lider de si mismo y
transmite esta actitud positiva para ge-
nerar mas ventas.

No pierda tiempo

Eltiempo es escasoy es el recurso mas
valioso que tenemos.Planifique la jorna-
dadetrabajoyno se detenga hasta com-
pletar las tareas. Ordene los horarios y
avance sobre el trabajo planeado.

Reflexione

Toémese media hora al dia para estar
tranquilo y sin interrupciones labora-
les. Reflexione sobre el rumbo de su
empresa y su actividad laboral. Logre
una vision desde afuera del dia a dia
para poder corregir errores y orientar
el rumbo correctamente.

La situacion actual en la que vive ha
sido creada por usted. También el fu-
turo se regira por la ley universal de la
atraccion.

=
=

=
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“Tomese media hora al dia
para estar tranquilo y sin
interrupciones laborales.

Reflexione sobre el rumbo de
su empresay su actividad
laboral. Logre una vision desde
afuera del dia a dia para poder
corregir errores y orientar el

rumbo correctamente “

Solicite opinion a los clientes

A los clientes les gusta ser escucha-
dos y comprendidos. Para ello es ne-
cesario escucharlos y disefar solucio-
nes a medida de sus necesidades. Una
buena manera de hacerloy a muy bajo
costo es enviar por mail un escrito con-
sultando sobre este tema y esperar la
respuesta.

Las respuestas que reciba seran de
utilidad, para la correcta toma de deci-
siones.

Preguntar denota humildad y ganas
de conocer la opinion del préjimo.

Una propuesta de trabajo, seria la
siguiente:

Estimado XX (dirigir el mail a una
persona en particulary colocar el nom-
bre de pila y/o el apellido. No enviar
mails despersonalizados, es de mal
gusto y poco profesional):

Me gustaria tener su valiosa opinion
sobre mi gestion de ventas y los pro-
ductos que comercializo.

Estoy interesado en mejorar la rentabi-
lidad de la empresa y la satisfaccion de
los consumidores basado en la opinién de
mis clientes actuales y los potenciales.

Seria de mi interés tener sus comenta-
rios para poder incorporarlos a mi tra-
bajo diario.

Agradezco la posibilidad de estar en
contacto con ustedy quedo a disposicion.

Saludos cordiales.

Firmar el mail con nombre, apellido
y todos los datos de contacto (razén
social, domicilio y codigo postal, telé-
fono/fax, direccidén de correo electré-
nico, etc.)

*‘ Consultora de empresas de seguridad y
capacitacion de vendedores.

2 :k' Integrada por profesionales con mas de 20 anos
= : A
- de trayectoria y experiencia.

.com.ar

Todos los mails que se envian deben
contener esta informacién. También se
sugiere agregar la direccion de la pagi-
na web de la empresa al pie de la firma.

Utilizar las respuestas recibidas para
evaluar la gestion y el rumbo del ne-
gocio. La falta de respuestas también
son respuestas. El silencio o la nega-
cion de los clientes a responder pue-
den significar:

- Desinterés: No le interesa al clien-
te y no se compromete con la gestion.

- Disconformidad: Si el cliente no
responde, puede estar disconforme
con alguno de los productos y servi-
cios y se encuentra enojado o con ga-
nas de cambiar de proveedor.

- No tiene tiempo: No valora la ges-
tién y no pierde su tiempo en respon-
der sobre la misma.

Conclusiones

Para ganar nuevos clientes y mante-
nerlos, es necesario trabajar con inteli-
genciay visiéon integral del negocio.Los
recursos humanos, son la base de todo
éxito y marcan la diferencia con la com-
petencia. El entrenamiento permanen-
tey la adaptacién al cambio, hacen que
las empresas crezcan y sean exitosas.

Buscar puntos de vista externos a la
empresa, ayuda a lograr una visién in-
tegral del negocio y corregir errores.

El empresario que no asume la ne-
cesidad de competir en un mercado
global, se puede sorprender al mo-
mento de descubrir que perdio cli-
entes y sin conocer los motivos de es-
tas pérdidas.

La apertura mental del lider y de los in-
tegrantes de las empresas, permite des-
cubrir oportunidades latentes y corregir
el rumbo, para adaptarlo al mercado.

No hay empresas para toda la vida.
Todo cambia y se modifica a un ritmo
vertiginoso.

Las nuevas tecnologias y los resulta-
dos de un mundo globalizado, son la
fuente de estos cambios del siglo 21.

Creatividad, imaginacion y mentali-
dad positiva, para aceptar los cambios
que se deben realizar para sobreviviry
alcanzar el éxito

Si no posee los capitulos anteriores,
puede descargarlos todos desde:
www.rnds.com.ar

T
Pampa Marketing

Marketing y gestion de empresas

info@pampamarketing.com
www.pampamarketing.com
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SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA

NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO

CERTIFICADO DE SEGURIDAD

* La Repiblica Argentina suscribe a las
Normas de Sequridad de la Unidn Europea
(IEC 60335-2-76 e IEC 60335-1 seqdn
certificados N® 5-0228-001-1/2/3/4/7/8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimonial.

* La fabncacion de los sistemas SEPP
como todos los productos Mandinga
cumple con todas las Normas de seguridad
eléctrica vigentes en la Argentina.
Certificacion IRAM
5-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8.

Dr. Domingo Cabred 4701

(C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires

5411 4912-1807 / 1897 / 1676 f 1733
ventas(@nagroz.com.ar * wWww.nagroz.com.ar
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Convocatoria de monitoreo.com

Bt

E | sdbado 20 de No-
viembre en el Hotel
Ariston de la ciudad de Rosa-
rio se llevard a cabo el en-
cuentro de capacitaciény ca-
maraderia organizado por
monitoreo.com, para la reali-
zacién del mismo se convocod
a todos los integrantes de la
Primera y Unica RED de Em-
presas de Monitoreo a nivel
mundial, en la cual cada de los
que la conforman ha conser-
vado suidentidad empresarial.
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Convencion Rosario 2010

¢/Cémo un concepto diferente puede cambiarle la vida a un empresario de monitoreo?
Este interrogante, que se planted hace cuatro anos, hoy tiene respuestas concretas en

la red monitoreo.com. Rosario serd sede de un nuevo encuentro de empresas
asociadas, en el que se hard un balance y se proyectard el futuro de la red.

“Desde la presentacion en
Mar del Plata, el 1 de diciem-
bre de 2006, mucho se ha he-
cho y queremos contarlo.
Compartir recursos es una
realidad posible y queremos
dar testimonio de sus benefi-
cios;dice Modesto Miguez, Pre-
sidente de monitoreo.com
acerca de los motivos del en-
cuentro que se llevara a cabo
en Rosario.

“Aunque este ano hemos
realizado reuniones de aso-
ciados en Guadalajara, Méxi-
co; Ramallo, Bahia Blanca,
Buenos Aires, Posadas y Mi-
siones; por citar algunos
puntos, sin dudas la mas im-

CAUTUS ﬂ |||I|.Ar'r..:-‘l. AT

m Hubaﬁet)‘g'

AsA

portante de este afo serd la
que realizaremos el 20 de
noviembre en provincia de
Santa Fe:alli habra una serie
de conferencias para los
asociados, de la cual partici-
pardn importantes exposi-
tores’ concluye Miguez.

La tematica de la Conven-
cién sera desarrollar los lo-
gros y objetivos de la Prime-
ra y Unica RED de empresas
a nivel mundial de monito-
reo,donde cada una ha con-
servado su identidad empre-
sarial sumando como objeti-
vos para el afo préximo un
desarrollo en todo Latino-
américa y Espana.

monitoreo.com agradece a las siguientes empresas su aporte y colaboracion

fom w7

o

ol iiricans

Se presentaran también
testimonios de los nuevos
asociados a monitoreo.com
en el exterior y se demostra-
ra a la industria de la segu-
ridad electrénica un cambio
de paradigmas tan fuerte
como verse como colegas en
lugar de competidores, con
vivencias expuesta por em-
presarios del sector.

“Despediremos el aio ce-
rrando la convencién con
cena, show, sorteo con im-
portantes premiosy recono-
cimiento alas Empresas mas
destacadas del sector” con-
cluye Modesto Miguez acer-
ca del evento.
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10° Exposicion Sudamericana de Seguridad Integral.
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Seguridad
Informatica

6 — 8 Julio, 2011

Buenos Aires, Argentina
La Rural Predio Ferial

La exposicion es exclusiva para profesionales del sector.
Mo se permitira el ingreso a menores de 16 afos incluso acompanados por un adulto,
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170 AdBioTek"
171 e-mail: info@adbiotek.com.ar
web: www.adbiotek.com.ar
63 ADC Alarmas del Centro
Tel./Fax: (0351) 489-3748
e-mail: info@alarmasdelcentro.com
web: www.alarmasdelcentro.com
53 ADT Security Services
Tel./Fax: (5411) 4006-4009
e-mail: aradtvm@tycoint.com
web: www.adtvm.com.ar
155 ADV Technology S.R.L.
Tel./Fax: (54 11) 4782-6266
e-mail: info@advtechnology.com.ar
web: www.advtechnology.com.ar
183 AGS Conectores
Tel./Fax: (54 11) 5648-7118/9
e-mail: info@agsconectores.com.ar
web: www.agsconectores.com.ar
55 Alarmatic
Tel./Fax: (54 11) 4922-8266
e-mail: alarmatic@fibertel.com.ar
51 Alastor S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4627-5600
e-mail: info@alastor.com.ar
web: www.alastor.com.ar
203 Aliara
Tel./Fax: (54 11) 4795-0115
e-mail: ventas@aliara.com
web: www.aliara.com
179 Alonso hnos.
Tel./Fax: (54 11) 4246-6869
administracion@alonsohnos.com
web: www.alonsohnos.com
178 Anicor Cables
Tel./Fax: (54 11) 4878-0923/24/25/26
e-mail: ventas@anicorcables.com.ar
web: www.anicorcables.com.ar
49 Ar Control S.R.L.
Tel.: (54 11) 4523-8451
e-mail: ventas@arcontrol.com.ar
web: www.arcontrol.com.ar
82 ARG Seguridad
83 Tel.: (54 11) 4619-1691
e-mail: ventas@argseguridad.com
web: www.argseguridad.com
41 Aviatel
Tel.: (54 11) 4105-6000
e-mail: ventas@aviatel.com.ar
web: www.aviatel.com
154 Axin
Tel.: (54 11) 4961-5405
e-mail: ventas@axin.com.ar
web: www.axin.com.ar
89 Backnology
Tel./Fax: (54 11) 5031-3310
e-mail: ventas@backnology.com.ar
web: www.backnology.com.ar
112BCG
113 Tel./Fax: (54 11) 4308-0223
114 e-mail: info@bcgroup.com.ar
115 web: www.bcgroup.com.ar
122Big Dipper
123 Tel./Fax: (54 11) 4481-9475
e-mail: ventas@bigdipper.com.ar
web: www.bigdipper.com.ar
45 Bigson
Tel./Fax: (54 11) 4857-3300
e-mail: info@bigson.com
web: www.bigson.com
02BOSCH
03 Tel.: (54 11) 5295-4400
04 e-mail: sequridad@ar.bosch.com
05 web: www.boschsecurity.com.ar
95 Brickcom
Tel./Fax: (54 223) 3221-0309
e-mail: info@visionxip.com
www.brickcomargentina.com.ar
43 Bykom S.A.
Tel./Fax: (54 223) 495-8700
e-mail: info@bykom.com.ar
web: www.bykom.com.ar
186 Cable Network
Tel./Fax: (54 11) 4755-5200
e-mail: coaxiales@cablenetwork.net
web: www.cablenetwork.net
93 Cardan Alarmas
Tel./Fax: (03752) 42-0588
info@cardanmisiones.com.ar
www.cardanmisiones.com.ar
133 Celletech Technologies
Tel.: (54 11) 4795-6112
e-mail: info@celletech.com.ar
web: www.celletech.com.ar
61CEM
Tel.: (0351) 456-8000
e-mail: ventas@cemsrl.com.ar
web: www.cemsrl.com.ar
22 Centennial Electrénica
23 Tel.: (54 11) 6777-6000
e-mail: centennial@getterson.com.ar
web: www.getterson.com.ar
139 Cika Electrénica
Tel.: (54 11) 4522-5466
e-mail: cika@cika.com
web: www.cika.com
138 Continea S.R.L.
Tel.: (54 11) 4865-5141
e-mail: info@continea.com.ar
web: www.continea.com.ar

120 Dahua Technology Co. Ltd.

121 Tel./Fax: (86 571) 8768-8883
e-mail: overseas@dahuatech.com
web: www.dahuasecurity.com

57 Datco
Tel./Fax: (54 11) 4103-1300
e-mail: scai@datco.net
web: www.datco.net

202 Daz Conductores
Tel./Fax: (54 11) 4657-8888
e-mail: ventas@dazconductores.com.ar
web: www.dazconductores.com.ar

162 DCM Solution S.A.

Tel./Fax: (54 11) 4711-0458
e-mail: info@dcm.com.ar
web: www.dcm.com.ar

163 Defender
Tel./Fax: (54 11) 4361-5621
info@defenderseguridad.com.ar
www.defenderseguridad.com.ar

193 Detcon
Tel./Fax: (54 11) 4823-1221
e-mail: info@detcon.com.ar
web: www.detcon.com.ar

34 Dialer Alarmas
35 Tel./Fax: (54 11) 4932-8175
101 e-mail: ventas@dialer.com.ar
web: www.dialer.com.ar
33 Digiset
Tel./Fax: (54 11) 4857-3130
e-mail: venta@digiset.com.ar
web: www.digiset.com.ar
16 DMA S.R.L.
17 Tel./Fax: (0341) 486-0800
e-mail: info@dmasrl.com.ar
web: www.dmasrl.com.ar
69 DRAMS Technology
70 Tel./Fax: (54 11) 4856-7141
71 e-mail: info@dramstechnology.com.ar
web: www.dramstechnology.com.ar
54 DsC
web: www.dsc.com
29 DVR Store
30 Tel./Fax: (54 11) 4632-5625
31 e-mail: info@dvr-store.com.ar
web: www.dvr-store.com.ar
149 DX-Control S.A.
Tel.: (54 11) 4647-2100
e-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar
web: www.dxcontrol.com
58 ELCA Seguridad S.R.L.
59 Tel./Fax: (54 11) 4925-4102
e-mail: info@elcasrl.com.ar
web: www.elcasrl.com.ar

202 Electrénica Aplicada
Tel./Fax: (54 11) 4362-7079
e-mail: info@detectores.com.ar
web: www.detectores.com.ar

90 ElectroSistemas

91 Tel./Fax: (54 11) 4713-8899
ventas@electrosistemas.com.ar
web: www.electrosistemas.com.ar

134 Elko/Arrow Argentina
Tel./Fax: (54 11) 6777-3500
e-mail: ventas@elekonet.com
web: www.elekonet.com

174 Epuyen
Tel./Fax: (0237) 469-1000
e-mail: ventas@epuyen.com.ar
web: www.epuyen.com.ar

77 Fergus Security
Tel./Fax: (54 11) 5235-9748
e-mail: info@cttsa.com.ar
web: www.fergussecurity.com.ar
25 Fiesa
26 Tel./Fax: (54 11) 4551-5100

173 e-mail: fiesa@fiesa.com.ar
web: www fiesa.com.ar

198 Fuego Red S.A.

199 Tel./Fax: (54 11) 4555-6464
e-mail: info@fuegored.com
web: www.fuegored.com

27 G&B Controls
Tel./Fax: (54 11) 4857-5172
e-mail: ventas@gybcontrols.com.ar
web: www.gybcontrols.com.ar
10 GFM Electrénica
11 Tel./Fax: (54 11) 4298-4076
e-mail: ventas@gfm.com.ar
web: www.gfm.com.ar

181 Gonner
Tel./Fax: (54 11) 4674-0718
e-mail: ventas@gonner.com.ar
web: www.gonner.com.ar

142 GTE

143 Tel./Fax: (54 11) 4896-0060/1
e-mail: info@gtesrl.com.ar
web: www.gtesrl.com.ar

116 HID

117 Tel./Fax: (54 11) 4855-5984
e-mail: smazzoni@hidcorp.com
web: www.hidcorp.com

207 Indexport Messe Frankfurt
Tel./Fax: (54 11) 4514-1400
e-mail: intersec@indexport.com.ar
web: www.seguriexpo.com.ar

46 Ingal
Tel./Fax: (02322) 48-3896
e-mail: ventas@ingal-leds.com
web: www.ingal-leds.com

. PRIV AS com.ar

161 Intelektron

211 Tel./Fax: (54 11) 4305-5600
e-mail: ventas@intelektron.com
web: www.intelektron.com

185 Intracom Argentina
Tel./Fax: (54 11) 4574-0026
e-mail: ventas@intracom.com.ar

169 Sage
Tel./Fax: (54 11) 4551-5202
e-mail: ventas@sage.com.ar
web: www.sage.com.ar
81 Samsung

info@samsungsecurityusa.com
www.samsungsecurityusa.com

web: www.intracom.com.ar

194 lsolse

195Tel.: (54 11) 4922-9162
e-mail: contacto@isolse.com.ar
web: www.isolse.com.ar

98ITP online

99 Tel.: (54 11) 4628-6290
e-mail: consultas@itponline.com.ar
web: www.itponline.com.ar

65 Keeper
Tel./Fax: (0351) 468-3200
e-mail: info@alarmaskeeper.com.ar
web: www.alarmaskeeper.com.ar

105 Kelcom
Tel./Fax: (54 11) 6009-6006
e-mail: info@kelcom.gs
web: www.kelcom.gs

157 Kymsa
Tel./Fax: (54 11) 4711-0212
e-mail: contacto@kymsa.com.ar
web: www.kymsa.com.ar

135 Lantrix - GCS S.A.

Tel./Fax: (54 11) 4014-0578
e-mail: info@lantrixgps.com
web: www.lantrixgps.com

78 Lantrénica

79 Tel./Fax: (54 11) 5368-0503
e-mail: ventas@lantronica.com.ar
web: www.lantronica.com.ar

165 Larcon-Sia S.R.L.

Tel./Fax: (54 11) 4679-0034 / 35
e-mail: ventasba@larconsia.com
web: www.larconsia.com

85 Laser Electronics S.R.L.
Tel./Fax: (54 11) 4763-9600
ventas@laserelectronics.com.ar
web: www.laserelectronics.com.ar

158 MASS S.A.

Tel./Fax: (54 11) 4581-2236
e-mail: mass@mass.com.ar
web: www.mass.com.ar

175 Matertel
Tel./Fax: (54 11) 4953-8000
e-mail: ventas@matertel.com.ar
web: www.matertel.com.ar

86 Microfast S.R.L.

(54 11) 4857-2190
e-mail: ventas@microfast.com.ar
web: www.microfast.com.ar

209 monitoreo.com

web: www.monitoreo.com

205 Nagroz S.R.L.
Tel.: (54 11) 4912-1807 / 1897
e-mail: ventas@nagroz.com.ar
web: www.nagroz.com.ar
137 Nanocomm S.A.
Tel: (54 11) 4505-2224
nanocomm®@nanocommweb.com
web: www.nanocommweb.com
129 Netio
Tel.: (54 11) 4554-9997
e-mail: info@nt-sec.com
web: www.nt-sec.com
159 Nyken
Tel.: (54 11) 4441-1060
info@nykenautomatizacion.com.ar
www.nykenautomatizacion.com.ar
37 PPA Argentina
141 Tel./Fax: (54 11) 4566-3069
e-mail: info@ppa.com.ar
web: www.ppa.com.ar
126 Prioridad1
Tel./Fax: (54 11) 5169-5169
e-mail: info@prioridad1.com
web: www.prioridad1.com
190 Pronext
191 Tel./Fax: (54 11) 4958-7717
e-mail: info@pronext.com.ar
web: www.pronext.com.ar
160 Protexa
Tel: (54 11) 4633-3538
e-mail: carlos.protexa@gmail.com
web: www.protexa.com.ar
118 Punto Control S.A.
119 Tel./Fax: (54 11) 4361-6006
e-mail: ventas@puntocontrol.com.ar
web: www.puntocontrol.com.ar
182 Quality Cables
Tel./Fax: (54 11) 4542-4589
e-mail: comercial@qualitycables.com.ar
web: www.qualitycables.com.ar
145 RightKey
Tel./Fax: (54 11) 4773-0006
e-mail: info@rightkey.com
web: www.rightkey.com
189 Ristobat
Tel./Fax: (54 11) 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
web: www.ristobat-srl.com.ar
42 Safe Zone
Tel: (54 11) 4713-3456
e-mail: info@safezone.com.ar
web: www.safezone.com.ar

74 Security One
75 Tel./Fax: (54 11) 4555-1594
e-mail: info@securityone.com.ar
web: www.securityone.com.ar
153 Securtec
Tel./Fax: (54 11) 4308-6500
e-mail: securtec@securtec.com.ar
web: www.securtec.com.ar
66 SEG
67 Tel./Fax: (54 11) 4730-4731
e-mail: info@seg.com.ar
web: www.seg.com.ar
103 SEI
Tel./Fax: (54 11) 4545-8716
e-mail: sei@rcc.com.ar
108 Selnet
109 Tel./Fax: (54 11) 4943-9600
110 e-mail: info@selnet-sa.com.ar
111 web: www.selnet-sa.com.ar
38 SF Technology S.A.
39 Tel./Fax: (54 11) 4923-0240
131 e-mail: info@sf-technology.com
web: www.sf-technology.com
12 Simicro S.A.
13 Tel./Fax: (54 11) 4857-0861
14 e-mail: ventas@simicro.com
15 web: www.simicro.com
151 Softguard
Tel./Fax: (54 11) 4136-3000
e-mail: info@softdemonitoreo.com
web: www.softdemonitoreo.com
106 Starx Security
107 Tel./Fax: (54 11) 4433-6500
e-mail: ventas@starx.com.ar
web: www.starx.com.ar
197 System Sensor Latin América
Tel./Fax: (54 11) 4324-1909
systemsensorla@systemsensor.com
web: www.sistemsensor.com
130 Target
Tel./Fax: (0261) 424-0021
e-mail: info@alessicom.ar
web: www.alessicom.ar
28 Tecnitotal
Tel./Fax: (54 11) 4697-7900
e-mail: tecnitotal@ciudad.com.ar
web: www.tecnitotal.com.ar
177 Tecnoalarma
Tel./Fax: (54 11) 4774-3333
e-mail: info@tecnoalarma.com.ar
web: www.tecnoalarma.com.ar
06 Tecnologia en Seguridad
07 Tel./Fax: (54 11) 5238-5553
08 info@tecnologiaenseguridad.com
09 www.tecnologiaenseguridad.com
102 Tecnosoportes
Tel./Fax: (54 11) 4683-0836
ventas@tecnosoportes.com.ar
web: www.tecnosoportes.com.ar
187 Tekhnosur S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4791-3200
e-mail: comercial@tekhnosur.com
web: www.tekhnosur.com
48 Telestop
50 Tel./Fax: (54 11) 4641-8113
e-mail: ventas@telestop.com.ar
web: www.telestop.com.ar
18 Tellexpress
19 Tel./Fax: (54 11) 4852-1333
e-mail: info@tellexpress.com.ar
web: www.tellexpress.com.ar
127 Trendtek s.r.l.
Tel./Fax: (54 11) 4574-4416
e-mail: info@trend-tek.com
web: www.trend-tek.com
201 Valls S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4302-3320
ventas@cercoselectricosdeseguridad.com
www.cercoselectricosdeseguridad.com
73 Villford
Tel./Fax: (54 11) 4523-8800
e-mail: info@villford.com.ar
web: www.villford.com.ar
146 Virtualtec
e-mail: info@virtec.com.ar
web: www.virtec.com.ar
97 VisiénxIP
Tel./Fax: (54 11) 3221-0309
e-mail: info@visionxip.com
web: www.visionxip.com
147 WirelessNet
Tel./Fax: (54 11) 4647-2100
info@carrierdemonitoreo.com.ar
www.carrierdemonitoreo.com.ar
47 X-tend
Tel./Fax: (54 11) 5777-6087
info@xtend.com.ar
www.xtend.com.ar
166 ZK Sofware
167 Tel./Fax: (54 11) 4701-4610
info@zksofware.com.ar
www.zksofware.com.ar

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119


http://www.rnds.com.ar
http://www.cemara.org.ar
http://www.casel.org.ar

@ Internet y USTED son los unicos limites.

monitoreo.com’ | |nicio Historia Que es monitoreo.com®? Abonados Asociados Contacto

Un grupo de empresas que no solo comparten el
mejor servicio para sus abonados, sino
los beneficios de una RED que desarrolla el

monitoreo en el mundo

monitoreo.com’

INTEGRE LA PRIMERA Y UNICA RED MUNDIAL DE EMPRESAS DE MONITOREO

CONSERVANDO SU IDENTIDAD EMPRESARIAL

.
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& ) (EN DISTINTOS DATTACENTERS)

Cia. Telefonica
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Cia. Telefonica
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v
Cia. Telefonica
Receptor / Repetidor |
I

Esquema de Multiples SERVIDORES conectados entre si, todos
= instalados en Datacentres con IP fijo y conexiones profesio-
— , E z nales. Mientras uno funciona, el sistema funciona.
= = Mdltiple redundancia, esquema similar al utilizado por Google.
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Integre la tnica RED de Empresas de monitoreo conservando su identidad empresarial.

www.monitoreo.com

/ASESORITO! ;NECESITO QUE ME DES LINA <COMO ERA ESO QUE ME COMENTASTE
MANO, UN CONSEJO. LA OFICINA ES UN INFIERNO AQUELLA VEZ? STELETRABAJO?
Y ME ESTOY VOLVIENDO LOCO/

EXACTAMENTE, TELETRABAJO. UNA DE LAS TANTAS
VENTAJAS DE TRABAJAR CON monitoreo.com

SPODRIAS COMENTARME MAS?
FMNECESITO UN CAMBIO URGENTES

Sl ME ESPERAS UN MINUTO TE
CUENTO SOBRE ESTA MARAVILLOSA
FORMA PE TRABAJAR...

UY, PERDON... SESTAS OCUPADO -~
TERMINANDPO LIN TRABAJO?

NO, /UN coco/

Para mds informacion visite...

monitoreo.com

e .
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[~ NUEVO REI IN-2

/ ,_ RELOJ ELECTRONICO PARA CONTROL HORARIO

DESCARGA DEDATOS SN, :M ..

EN PEN DRIVE

f

i
1 i .}1_

’.

4

S ;a IDENTIFICACION POR HUELLA
’ v

\::‘q-» PROXIMIDAD ¥ TARIETAS INTELIGENTES
=

CONEXIGN TCP-IP

CONFIGURACION VIA WEB SERVER

» TECNOLOGIAS: HUELLA, PROXIMIDAD, iCLASS, MIFARE, CODIGO DE BARRAS Y BANDA MAGNETICA.

> MENSAJES DE VOZ CONFIGURABLES.

» WEB SERVER PARA REALIZAR SU CONFIGURACION DE MANERA REMOTA.

» MAYOR CAPACIDAD: 65000 FICHADAS / 65000 HABILITADOS / 9000 HUELLAS.

> BATERIA DE RESERVA DE ION-LITIO PARA BACKUP DE ALIMENTACION CON CARGADOR INCORPORADO.
» GABINETE DE ALTA RESISTENCIA, CON MAYOR COMODIDAD Y ATRACTIVO DISENO.

> FUNCIONALIDAD PARA TIEMPO DE ASISTENCIA O CONTROL DE ACCESO.

» CONECTIVIDAD LOCAL ViA ETHERNET, USB, RS-232, RS-485 0 MODEM.

+ ALIMENTACION VIA POE OPCIONAL.

| KIT DE DESARROLLO (SDK) DISPONIBLE |

Nuestra Trayectoria como Fabricantes , Experiencia y Estructura, nos avalan para brindarle
un Excelente Asesoramiento, Asistencia permanente al Gremio y Servicio Postventa.

@ Easﬂl INTELEKTRON 5.A. - Solis 1225 (C1134ADA) - C.A.B.A. - Argentina TillsT
Tel./fax: (+54-11) 4305-5600
Sotia Funduter — www.lntelektron.com - ventas@intelektron.cem  iNtelektron



TARX v CROW

# - - - ¥ CTROMIC
SECURITY SYSTEMS

EMNGINEERING

SWAN QUAD

Detector PIR Cuad digital

Compensaciin de lemparatura bidireccional

Inmunidad & mascolas hasta 25 k.

Cobertura: !

SWAN PGB ra: 16x15 mts / 807
Dedactaores PIR
rotura de vidrio

y chonue

Nuevo rango de Detectores
inmunes a mascotas
con Imagen Quad

SWAN 1000

Detecior inframojo pasivo ¥ microondas
Rango de deleccion 15%15 90°

Pir antimascola 1525kg,

Serie FW
FW-GBDG
Sensor de vibracion y defector
de rotura de vidrios inalimbrico
Poses magnético nalambrioo
FW-SWAN

Datector PIR digital
inalambrico antimascotas
Antimascotas 15.25ky.
Coberfura 15x15 90°

FW-SMOKE

Detector de huma inatambrico

Opeara con batera de litio

Indicador de bateria baja

Rango de cobertura: Bmis de diametro

EDS 3000-TRIO
Sensor para exteriores con
PIR Quad y microondas
\ Cobertura ajustable entra S0y 1604
. \ Optica y electranica sellada
Seric EDS Antisnmascaramieno

Salida de relé de fiempo ajustable
Potenia fillro de luz solar y luz blanca
Inmunidad a emisiones RF EDS 2000-DUO
“Anlimascola hasia 40Ky Sensor para exterioes con
Microondas banda K PIR Quad y microondas banda-K

Detectores para exterior Banda K (24.125GHZ)
Deble Tamper

_Eomensacinn de temperatura



cgender

Seg-03
Teléfono GPS de rastreo automatico y emergencia
El SEGO3 es un poderoso lakidono GPS para rasireo personal.

Cuenta con un comunicador GSM caudribanda permitisndo k i '
su bocalizacion en tiempo real o a intervalps programados. , \ | }

Caraoteristicas:

R
Teléfono celular GSMGPRS cuadribanda En
GPS SirdStar |1l de sansibfidad de -158 dBm, Pl
miuy corlo tempo de enganche y alta presicidn -~y |
Display OLED da gran contraste L --
Bajo consume; BORs, repartando pasickin cada 5 minutos .=‘ . [10:] ‘
Sensor de movimiento y caida con sensibilidad ajustable ] -y

Reporte periddico de posicion a intervalos programables
Reparta de alama de panico, por caida, por cruce de
cenca geofrelerencial, baja bateria

Listo para AGPS

Sel-10

Poderoso localizador GPS de tamafio compacto
E1'SEL 10 &5 un localizador GPS disefiado pan npm-u
posicion GPS en vehiculos, personas, carg y mes

Reporta a lravés de la red GSMGPRS, ala

Iraspaso de fa cerca geografica,

Comunicador BEMGPR a,dnhanda
GPS SirtStar Il daSensib ﬂ e -158 d&m,

miry corfo iempa d chll'y alta presicin
fente &l agua IP6EE
soarade para AGPS
icacion PTCRE y FCC
Bajo consume: hasta S0 B posicion cada 5 minulos
S02
Comunicador de alarmas universal
INTERNET IP + Inalambrico GSM/GPRS
Permite ka conexion a INTERMET de cualguéer alarma sin costo adicional
manteniando como vehiculo de respaldo la comunicacion GSMIGPRS
Seleccion de comunicacion de monitoreo automatica, INTERNET IR,
GSM/GPRS o linea ielelfinica
Cliente DHCP para conexidn 2 INTERNET a Iravés de un rouer standan »

Entradas y salidas adiclonales pam utllizacion autonoma
Soporta protocolo contact 1D o de contaclo

Arznguren 928 (esq, Neuguén) - C1405CAT, CABA.
tel: 4433-6500 - ventas @ slanccom.ar - wiww siancom.ar




CERRADURAS

Electromagneticas,
Pestillos,
Pernos y Pulsadores.

Electromagnética De Perno

- 300, 600 y 1200 Lb - Sensor magnetico
- Led indicador - Fail safe i i

Calidad en cerraduras,
con mas 8 anos en el mercado.
Variedad de modelos para cada necesidad
Asesoramiento técnico personalizado
Garantia local - Entrega inmediata
El mejor servicio pre y post venta.

__'-_“___ Botén de emergencia Horrajes '.': Do Porno = Parne con llave
TEXa - Apertura de pusrts l- - £ (Chapa v madara) ) - Sensor de bollks - Bensor de eslado
-— « Con rotura de cristal - L (Chapa y madens) i - Fail sake S = Uevo exianor
- L - + L [Blincox) - Temporizador programiable 1 + Lindn interior
- Temporizador
programakbis
Botdn de aperturn | Botén de aperiura Peatillos Pulsador aperturn
= Alurninio rforzado = Alurminio miorzado - Fail sale / Sacure - Plastico al to impacio
- NA /NG . NAZ NG - Raforzado - iddanl porfiley
- Embutir /' Exdarior - Embutir /' Extanior - Bajo consuma - MA
C "'r.-:'.-: .. -' T -.-:..-- ._-:. ‘1 --:.. -.'- 1'. il nin Rty
‘Ofrecemos proteccion de mercado,
asesoramiento y capacitacion técnica comercial.
— Humberto 1°985 Piso 17 Of 3y 4
_.?\ 5 ! m T ATC @f:-\\\l\‘. Ciudad de Bs As., Argentinga C1103ACH
L i ') ’ q p\ l]' | e Ecasel) ) Tel. (011) 4361-6006
) _A A \ L .mn;my WA PUNTOCONTROL COM.AR

VENTAS@PUNTOCONTROL COM AR
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