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Bosch Blue Line Generacion 2:
el poder de la deteccion

Los nuevos detectores, de la serie Blue Line permiten una facil instalacion y garantizan excelentes niveles de

deteccion e inmunidad ante falsas alarmas.

Gracias a décadas de experiencia y un com-
promiso inalterable por productos de alta
calidad y rendimiento superior, los detec-
tores de Bosch son la mejor opcion dentro
de su gama de productos. Asi, los detec-
tores de movimiento Blue Line Generacién
2 contribuyen a aumentar esta reputacion
con una serie que permite una instalacion
sencillay garantiza excelentes niveles de de-
teccion e inmunidad ante falsas alarmas.
Los detectores Blue Line Generacién 2 son
compactos y pueden instalarse tanto en el
techo como en la pared. Al ser de un color
neutro, combinan facilmente con el entor-
no. Ademas, los detectores pueden com-
pensar las variaciones de temperatura ajus-
tandose automaticamente con el ambiente,
lo que garantiza un rendimiento 6ptimo
con independencia de los cambios en las

Capacitaciones on line 2011

Bosch contindia dictando los cursos de ca-
pacitacion de Sistemas de Seguridad y
Audio profesional a través de la herra-
mienta Webinar que permiten la forma-
cién a distancia. Dichas capacitaciones
permiten interactuar con el docente en
tiempo real, ademas de adquirir conoci-
miento de distintos productos de Bosch,
a partir de herramientas, como videos,
documentos, presentaciones, que ayudan
al proceso de aprendizaje.

Durante el primer semestre del afio, méas
de 870 personas asistieron a los diversos
cursos online, siendo los mas populares

condiciones de la sala. Asimismo, la cama-
ra Optica se encuentra sellada, evitando
que el detector se vea afectado por co-
rrientes de aire o insectos.

Por otro lado, los detectores de la serie Blue
Line poseen la tecnologia First Step, que
analiza el movimiento de forma inteligente y
da una respuesta practicamente instantanea
frente a la presencia de humanos sin gene-
rar falsas alarmas, ajustando automatica-
mente la sensibilidad, basandose en las se-
fales de “amplitud, polaridad, incrementos
de la pendiente y temporizacion”.

Uno de los modelos puede configurarse como
“No Mascota”. Dicha inmunidad contra mas-
cotas permite a los usuarios utilizar el mismo
producto en mdltiples aplicaciones, facilitan-
do la labor de las empresas de seguridad.
Por dltimo, la carcasa con autocierre de
dos piezas, incorpora una burbuja de nivel
y bornera de terminales que permiten un fa-
cil armado reduciendo el tiempo de insta-
lacion. La 6ptica y los sistemas electrénicos
estan separados y ensamblados en la par-
te frontal de la carcasa y sellados con una
cubierta protectora para evitar dafios du-
rante los trabajos de albafileria y pintura,
y permite la colocacion a ultimo momento.

lluminacién para Seguridad y Panel de de-
teccion de incendio FPD7024. Para par-
ticipar, los usuarios deben inscribirse
previamente para luego recibir las ins-
trucciones de acceso a la sala virtual.
La duracién de cada curso es entre una
y dos horas, en una fecha y horario es-
pecifico. El Gnico requisito para partici-
par es disponer de una computadora co-
nectada a Internet.

Préximos cursos
» 6/09: Tipos de altavoces y sus compli-
caciones.

* Facil instalacion
« El fin de las falsas alarmas
¢ Inmunidad contra mascotas

» 13/09: Introduccion al Sistema de So-
norizacion y Alarma por Voz Plena VAS.
« 21/09: Serie MIC - Instalacién y Operacion.
» 28/09: Integracion Plena VAS - FPA 5000.
» 5/10: Introduccion al Sistema para con-
ferencias DCN Next Generation.
+19/10: Introduccion al Sistema para Dis-
tribucién de Idiomas Integrus.

« 3/11: Sistema Di-
gital de Sonoriza-
cion y Alarma por
Voz Praesideo. —— —
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Analisis Inteligente de Video

Camaras inteligentes preparadas para funcionar al instante. El procesamiento de video preactivado agiliza la

instalacion y mejora la seguridad

Bosch presenta una nueva opcion para mu-
chas de sus camaras en red IP: el IVA (Ana-
lisis Inteligente de Video) preactivado. Las ca-
maras de Bosch como la Dinion IP, FlexiDo-
me, AutoDome, AutoDome Junior y Térmica
estan ahora disponibles con el IVA ya insta-
lado y listo para usar. Esto significa que ya
no es necesario comprar una licencia por se-
parado y registrarse online para activar ca-
da camara equipada con el IVA. Las opcio-
nes anteriores de camaras con requisito de
activacion de licencia y camaras sin IVA si-
guen siendo validas para la mayoria de las so-
luciones.

Las soluciones con el IVA preinstalado tienen
el costo mas rentable y son mucho mas sen-
cillas de instalar para los usuarios, sobre to-
do en el caso de gran cantidad de camaras.
“Imagine un sistema con 500 camaras que uti-
lizan IVA y tener que ir registrandolas y acti-
vandolas online una por una” comenta Gerard
Otterspeer, Responsable EMEA de Marke-
ting de Producto de Video de Bosch Security
Systems. Ahora, con nuestras camaras con IVA

preactivado, ya no es necesario este proce-
so y nos ahorramos muchas horas de traba-
jo. Al suprimir este paso, podemos empezar
inmediatamente a beneficiarnos de las ven-
tajas del IVA en la videovigilancia™.

Las camaras equipadas con el IVA de Bosch
estan mucho mejor preparadas para la vigi-
lancia total dando respaldo al personal de se-
guridad con un potente y eficiente sistema
de deteccion de eventos y alarmas. El IVA es-
ta optimizado para cada gama de camaras
con versiones especiales instaladas en nues-
tras camaras HD y térmicas garantizando
el mejor rendimiento.

Al funcionar en cada camara independien-
temente, el IVA ofrece una gran variedad de
funciones de deteccion que van desde el re-
conocimiento facial hasta el seguimiento de
trayectorias. Los eventos se visualizan al
momento y los datos se pueden almacenar
para su posterior revision con la opcion de
Busqueda Cientifica de Bosch.

Una solucién completa que captura inte-
gramente todos los detalles de las escenas

* Un ahorro en tiempo y manipulacion:
cuanto mas grande la instalacion, ma-
yor sera el ahorro.

« El sistema IVA (Analisis Inteligente de Vi-
deo) de procesamiento de imagen digi-
tal mejora notablemente la seguridad y
la fiabilidad.

grabadas y proporciona a los operadores la
posibilidad de encontrar cualquier evento, in-
cluso los que no se habian configurado pre-
viamente como alerta.

El software Bosch Video Client (BVC) es
un visualizador facil de instalar y confi-
gurar, con un manejo totalmente intuiti-
vo. Se suministra gratis con capacidad de
operar 16 camaras IP de Bosch y esta di-
seflado para ser ampliado hasta 64 ca-
nales IP en aplicaciones como peque-
filos y medianos comercios o gasolineras.
Ademas, el software BVC puede insta-
larse en cualquier PC equipada con las ul-
timas versiones de Windows.

El BVC permite a los operadores visualizar
las imagenes procedentes de varias cama-
ras en un monitor de PC y archivar facil-
mente las secuencias de video. Este soft-
ware se comunica con los componentes del
sistema a través de la red de vigilancia,
permitiendo la visualizacion de todas las c&-
maras desde una Unica ubicacion.

Software Bosch Video Client para video IP

De esta forma, cada usuario puede definir
conjuntos de secuencias especificas y de-
finirlas, para luego acceder a cada una de
ellas facilmente con un solo clic y en la
ventana que haya preestablecido. El BVC
puede reproducir grabaciones de hasta 4
camaras simultdneamente, hacer el segui-
miento de los eventos de alarma y movi-
miento y exportar las secuencias de video
mas relevantes. Asimismo, el software pue-
de reproducir en directo y al mismo tiem-
po hasta veinte cdmaras SD y HD (Defini-
cion Estandar y Alta Definicion).

Las cdmaras provistas con PTZ se pueden
operar con solo hacer clic y arrastrar el
raton sobre la imagen o a través de la con-
sola de control PTZ. Los operadores pue-
den controlar las grabaciones de video
ubicadas en una tarjeta de memoria de

la cAmara, o a través del Video Recording
Manager (Administrador de Grabacion
de Video) de Bosch.

Con el Asistente de Configuracion, los
usuarios pueden realizar una puesta a
punto, de modo répido y eficaz. Las ca-
maras se pueden configurar para las con-
diciones de iluminacion mas habituales, o
ajustarlas segun las necesidades, y para
lo relacionado con la grabacién del VRM.
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Camara por infrarrojos Dinion

Disefiada para infraestructuras importantes como, por ejemplo, empresas, instalaciones militares o centros

de transportes, la sélida camara por infrarrojos Dinion garantiza un servicio de vigilancia fiable y de alta cali-

dad en cualquier condicion climatoldgica.

Este nuevo modelo de camara por infrarro-
jos garantiza un servicio de vigilancia fiable
y de alta calidad en cualquier condicién cli-
matoldgica. Este nuevo modelo de camara
por infrarrojos esta pensado para cubrir to-
das las necesidades de vigilancia en infra-
estructuras criticas.

Capaz de proporcionar un nivel de vigilancia
en deteccion de hasta 160 metros y en cla-
sificacion de 120 metros en total oscuridad,
esta camara es la opcion perfecta para instalar
en fronteras o perimetros. Todas las camaras
por infrarrojos Dinion han sido probadas en
los niveles de vigilancia DCRI (deteccion, cla-
sificacion, reconocimiento e identificacion
de objetivo) para garantizar un rendimiento
fiable en las distancias estipuladas.

Calidad de imagen incomparable

La vigilancia perimetral ininterrumpida se
puede ver afectada en condiciones de poca
luz. La camara por infrarrojos Dinion combina
la tecnologia 2X-Dynamic para procesamiento
de iméagenes de 20 bits y un amplio rango di-
namico con nuestra avanzada tecnologia de
infrarrojos en una Unica y sélida unidad pa-
ra exteriores para lograr una incomparable
calidad de imagen diay noche. La innovadora
tecnologia 3D Diffuser logra equilibrar el

primer plano y el fondo de la escena para
conseguir imagenes nocturnas con una ilu-
minacion més uniforme.

La tecnologia Constant Light compensa au-
tométicamente la degradacion de los LED pa-
ra garantizar un nivel consistente de ilumi-
nacion durante la vida til de la camara. El
nuevo ajuste de iluminacién de campo va-
riable reduce el tiempo de instalacion y lo-
gra la total flexibilidad permitiendo ajustar
facilmente la intensidad de infrarrojos y pa-
trones de haz in situ.

De féacil instalacion

El sencillo sistema de conexion entre la ca-
maray el soporte facilita y agiliza el proceso
de instalacion. La camara se puede configu-
rar completamente sin exponerla a los ele-
mentos, gracias a la visualizacion en pantalla
con funciones remotas que proporciona una
interfaz Unica para controlar la mayor parte
de las funciones de la camara e infrarrojos.

Inteligencia avanzada

¢Necesita ayuda para detectar a quienes
andan merodeando, cruzando la frontera o
para detectar otras amenazas potenciales?
El software de Andlisis Inteligente de Video
(IVA) integrado procesa sefiales de video y

=
J
5,

alertas de posibles amenazas de seguridad,
lo que convierte a la camara en un disposi-
tivo perfecto y fiable para la deteccion au-
tomatica de presencia en la valla.

Instalela y olvidese de todo

La unidad cumple con la norma IP67 y cuen-
ta con el sellado NEMA4X para resistencia a
la corrosion. Ha sido probada en condiciones
extremas de radiacion solar en el desierto,
choques y vibraciones. Esta disefiada para
mantenerse firme y a salvo incluso bajo los
efectos de los vientos huracanados.

La camara por infrarrojos Dinion esta pensada
para cubrir todas las necesidades de vigilan-
cia perimetral, de fronteras y en vigilancia
de control general en infraestructuras im-
portantes para ofrecer una total proteccion.

Certificacion EN 54 sus sistemas y componentes de Evacuacion por Voz

Los equipos de evacuacion por voz de
Bosch, como el sistema Plena de gama
media y el Praesideo totalmente digital y
de gama alta, consiguieron la certificacion
EN 54 por parte de organismos acredi-
tados. La certificacion incluye tanto los
equipos de evacuacion por voz como los
periféricos como altavoces.

Bosch Sistemas de Seguridad, en su
compromiso continuo de respaldar los es-
tandares internacionales en lo referido a
equipamiento de seguridad, fue una de
las primeras compafiias en el mundo en
conseguir la nueva certificacion EN 54 pa-
ra sistemas de alarma por voz.
Presentada originalmente como una nor-
ma europea para sistemas de alarma de
incendio, se ampli6 la EN 54 para dar co-
bertura a los sistemas de evacuacion por

voz, en respuesta a la creciente tenden-
cia del sector de integrar los sistemas de
deteccion de incendio con los de eva-
cuacién por voz.

La norma cubre tres importantes areas de
la evacuacion por voz:

* EN 54-16 para los equipos centrales de
alarma por voz y dispositivos de notificacion
e EN 54-24 para los altavoces

* EN 54-4 para los equipos de alimentacion
En 2009, Bosch present6 al mercado el
primer sistema de alarma por voz que
cumplia con la norma EN 54-16, y desde
entonces, continud trabajando con dis-
tintos organismos de acreditacion hasta
certificar todos sus sistemas de evacua-
cion por voz en abril 2011.

Tras esta labor, Bosch puede anunciar
ahora que todos los equipos de sus sis-

temas de evacuacién por voz estan cer-
tificados con la norma EN 54. Praesideo
3.5y Plena VAS 2.16 estan certificados
de acuerdo a la EN 54-16. Ademés, Bosch
suministra equipos de alimentacion cer-
tificados segun la EN 54-4y, en el Gltimo
tiempo, la compafiia recibi6 la certifica-
cién 54-24 para una amplia gama de al-
tavoces que cubren mdultiples areas de
aplicacion, con la norma EVAC.



Un futuro mas seguro con las
soluciones globales de Bosch

Distribuidor Autorizado Bosch Sistemas de Seguridad

25 Afios al servicio del Integrador

Disponibilidad de Stock — Envios a todo el pais en 24hs.

Los invitamos a conocer nuestras nuevas oficinas
en Santa Rosa 1501 - Cérdoba

STARLIGH S.A.

Santa Rosa 1501 - C.P X5000ETE
Tel.: (54)(351) 4809210 y rotativas
Coérdoba, Argentina.
www.starligh.com
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Grabacion de 20 Camaras
cumplimentando Normativas
BCRA con 2 anos de Garantia

CARACTERISTICAS NZlinux R

-

* Monitoreo de hasta 20 cdmaras analdgicas y/o IP
£n un mismo sistema

* 25 Cuadros en 4 CIF en todas las camaras (PAL)
hasta 20 canales de audio

* 5tamanos de grabacion y visualizacién configurables
por camara Max. 4CIF (704 x 576 pix.)

* Compresion H264

* Sitio Web 2.0 con todas las opciones
disponibles (visualizacion y configuracién remota)

* Completa Consola de Monitoreo para multiples DVR
con vistas, e-maps, multiplataforma

* Poderoso Motor de busqueda de video almacenado

* Busqueda inteligente de video

* Configuracion avanzada y Log de auditoria de usuarios
* Watch Dog electronico

* TCP-IP Configuracion de maximo de
ancho de banda utilizable

* Gabinete reforzado, protegido por llave, con
LCD de estado y alertas.

* Dos afos de garantia

series
SERE



security solutions

Nuevo DVR NZLinuxRT especialmente desarrollado
para Entidades Bancarias y Financieras, con modelos
de 8, 16y 20 camaras y de 2 a 12 terabytes, para acompanar
el crecimiento y adecuacion de nuestros clientes,

cumpliendo con las normativas A3390, A5120 y A5136.

tecnologia en seguridad

la evolucion natura

tecnologia en seguridad s.r.l,

Bulnes 439 - C1176ABG

Capital Federal - Argentina

Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 / 58/ 59
info@tecnologiaenseguridad.com

www.tecnologiaenseguridad.com
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" DVR PARA BANCOS Y ENTIDADES FINANCIERAS
IN=LINUX —
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Plataforma Linux
Cumple Normas A3390,A5120 y A51 36 BCRA
Modelos de 8,16 y 20 cdmaras

25 cuadros en 4 cif en todas las camaras (FﬂL}
Un canal de audio por camara

Acceso web full 100%

Consola de monitoreo multiequipo
Almacenamiento 2 terabytes (ampliable a 12
terabytes)

Busqueda inteligente de video

Compresion H264

Sistermas de monitoreo y {_;T.gl:mc ion digital
de video (CCTV). , ;
Alarmas: sonoras, disuasivas, via mall , por SMS. la evolucion natural
Control de acceso, con identificacion y clasificacion

de permisos.

Deteccion de incendios.

tecnologia en seguridad

Cercos perimetrales electronicos.

Sistermas de control de rondas y protocolos de
vigilancia fisica.

Consultaria en segutidad y proyectos a medida.
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DVR PARA COUNTRIES Y BARRIOS CERRADOS

INJ=UINIUXK '
. S—— SCTas PRODUCTO ARGENTIND
Servidor de CCTV Inteligente ntegrado-en Redes _

Plataforma Linux
25 cuadros en 4 cif en todas las camaras (PAL)
Un canal de audio por camara

Enlace con sistemas de control de acceso
Consola de monitoreo multiequipo
Almacenamiento 2 terabytes (ampliablea 12
terabytes)

Equipos Hibridos (camaras analogicas / IP)

tecnologia en seguridad

la evolucion natural

tecnologia en seguridad s.r.l.

Bulnes 439 - C1176ABG
Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58/59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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DVR

TXN-C218
Cémaro etomca Exterior

Funcian Might vision outamtics
M ilumindores infrarrojes

CC0 Color 1/3 / 420 TWL

0.1 Lo [0 Dox gon leds) | 12 ¥0E

TXN-G151

Camara Pinhole inkerior
Linte Ymm de digmetro

000 Color 1/4

AHTVL /04 Lux | 12 WCC

el futuro esta de nuestro lado

SK2000S/53

Soporta de | o 16 Caneles de video por phoca
100 Cwadres por seguade por plo

1 Canal de Audsa por PC

Fxpandsble hosta 16 conales 500 (P
Seporta y controla Dames [PTZ R5485)
Sporta PSTH, ISDN, ADSL, LAN

¥ tonexicaes Inbernat

Resolwtion F68°576 (PAL) y 640°480 (NTSC)
SOLO 5K 2000 53:

Plova 8 conoles de video 200 CPS (Tiempo Reol)
Expondible o 16 Conales 400 CF5

TAN-G131
Comorg domao Inferior
Coptor digetol DrafNadhe
LD Coler 1/3

A20TVL 00 Lea f 12 WCC
Soparte para techa o pared

SK 2000 FB

Soporta de | o4 Comales da video por plocn
50 Cundros por segundo per plaw
Expondibde hasto 16 tanobes 200 (F5
Soporta ¥ tentroln Domos (PTT RS485)
Soporta PSTH, ISDN, ADSL, LAN

y tonaxiones [ntarmet

Reslucin J2X240 [ 352208 | H400480

SK 2000

Soporta de | o 4 Conales de videa por plora
25 Cundros par segundo por plor

1 Comal de mutlio por PC

Expondiblie hesto 16 vanales 100 CPS
Soporta y controln Dames (PT7 RS4E5)
Soporta PSTH, ISON, ADSL, LAN

¥ conxionas Intermet

Resobucidn 768575 (FAL) y 6407450 (NTSC)

NUEVA LINEA DE CAMARAS Y DOMOS
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NUEVA LINEA DE DVR STAND ALONE

CAMARAS 1K 80
INALAMBRICAS _ 8 ‘l'l'_F 007 SK / WF 1500 5K
Cémara CMOS Color - BN Trangmiser | Reteptor de 150 y 1500 mW
Resobucida 350 TYL Calor | BN - NTSC / PAL
Hluminacidm Minima 1 lux Maz. 200 mix (WF 007 5K)
Hlumimoticn Infrarrojo Hesto 5 mis (Solo 8/H) Mex. 1000 més (WF 1500 SK)
CAMARAS PROFESIONALES

wiber selewionobies

', g ¥

Mo 1000 s (WF 1500 5¥)

CE0 Color 174
420 VLS00 Lun /12 VCC




Sonorizacion
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Recepter Autorddigo Miraprod
2 Conales § Salido Ralay

BK 6
Respoldo Celdar

OCTOPUS

Cenral B zonos misrepr. / Automatizazian
Llomodar lebeloico / Zones Imalambricos

FALLEBA

Contral mitreprocesodn de 4 como

PALATINO

Central 2 2onas microproresada Adtivox. Porcial o Toal { Aviso de Comunicodor Digital para
hetivne. Parcial | Memearia Disp. Aetivac Desodtiva. sooe0 proge Monitorea (1D [ UPEDOWNLOAD
2 zanas temparizadas progromables. Paro tualquier Central
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| DETECTORES BARRERAS
INFRARROIOS INFRARROJAS
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Doble Tecnalogin 2550 75 100 - 150 més.

™4
Toansmisor 4 comalies Micropeo P
Codigo programable P
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COLUMNAS
INFRARROJAS

Mistiplys hovis | Exborioe
Cobummo do 4, 8 y 17 hooes
o 20y 60 mirs,

P

Receprar Autochdigo Micrapees
4 Conale: [ Salida Ralay

"‘W

VM +820
Cenirol Teleldmton cpla
parg pequadios ampreias

wiww,. gfm.com.ar
San Buenaventura 101 (B1833A0C)
Turdera - Buenos Alres - Argenting

011.4298. 4076 /011 .4298 . 7653




- Dahua Technology

Dahua Technology Co. LTD es un fabricante profesional en el rubro de sequridad y video vigilancia.

Durante los dltimos 16 anos de desarrollo, Dahua Technology se ha especializado en la investigacion y diseno de equipamien-
tos de vigilancia de la mds alta tecnologia.

Tanto el hardware como el software son disenados en forma modular, con flexibilidad para diferentes configuraciones, multi-
ples escalas de aplicacion v futuras expansiones,

Dahua tomd la delantera en lanzar al mercado un grabador digital de cdmaras de 8 entradas en tiempo real en 2002 y luego -
en 2003- un modelo de 16 entradas en tiempo real.

Actualmente, Dahua es5td liderando la tendencia en desarrollo de grabadores digitales de video y se esta convirtiendo en la
marca nimera 1 en China.

En 2006 el lanzamiento del teclado IP, los domos de alta velocidad, placas decodificadoras y servidores IP representan |a estruc-
tura completa de seguridad y videovigilancia de Dahua.

En 2007 y 2008 todos los DVR se cambian para incorporar Discos SATA. Los domos y cdmaras IP son presentados al mercado.
En la actualidad Dahua es fabricante lider en seguridad y videovigilancia con considerable tecnologia y escala. Nuestros pro-
ductos han aprobado las certificaciones de calidad 1509001 y muchas otras internacionales como UL, CE, FCC.

Gracias al alto desempefio de nuestros productos, son vendidos en toda Europa, América y Japon como también en Taiwan y
san ampliamente utilizados en diversos campos de aplicacian como bancos, seguridad publica, usinas de energia, edificios
inteligentes y transparte,

Investigacion y Desarrollo

Un robusto departamento de investigacian y desarrollo es esencial para poder innovar y acercarse a la excelencia. Dahua
posee mas de 800 ingenieros y cada ano invierte mas del 10% de sus ingresos en esa drea.

Dahua asegura la innovacion e implementacién de tecnologias en aplicaciones estructuradas embebidas, aritméticas de codi-
ficacion/decodificacién de audio/video y desarrollo de protocolos de red.

Todo esto le asegura el liderazgo en esta industria y garantiza el desempeno excelente de sus productos.

Estrategia de mercado

Orientado al requerimiento de mercado y manteniendo una cooperacion rganador-ganadors como objetivo, Dahua esta dedi-
cada continuamente a buscar expansién de mercado y promocidn, desarrollando clientes internacionales para aumentar el
crédito v 1a reputacion de la marca.

Compartiendo los mejores productos, servicio e intereses Dahua y sus clientes crecerdn y serdn mas fuertes juntos.

Servicio

Un perfecto sistema de servicio es la garantia para satisfacer la demanda de sus clientes,

Dahua ha establecido una red de servicio post venta sobre todo el pais. Personal altamente calificado provee el mejor y mas
rapido servicio a sus clientes.

Ademas, Dahua ha estado conduciendo la capacitacion para los ingenieros de servicio pos venta a través de seminarios realiza-
dos en el pais de sus distribuidores internacionales. La casa matriz, ademas, provee la capacitacién de servicio pos venta a los
chentes de todo el mundo,

Dahua ofrece servicio con caracteristicas especificas y provee soluciones profesionales de sistemas de sequridad vy video vigi-
lancia para cumplir con todas las necesidades de sus clientes.

Muestra Mision
Liderar la industria, servir al pais.

(€ S @ . 15090012000

h Dahua Technology Co., Ltd.
a ua 1187 Bin'an Rd, Binjiang Huangzhou Zhejlang 310053,China Tel{B6-571)8768 B8B83, 2893 0666  Fax(B5-571)8768 BE15
i E-malloverseasiedahuatechcom  Websitemaww.dahuasecurity.com



New 960H & Full-D1 Series DVR a2hua

TECHNOLOGY

What's New? JustDuaI-core!*

oL _ . ) :
Dahua now launched a full raf@EssTO60H SSIMIED 1 DU adopted a powerful dual-core
CPU and new code chip. It preSents the poVieni PIEVIEY, recording, playback and
network performance. g

°

DVR0404/0804/1604HF-5
4/3/16CH Full-in 20 DVR

= d/8 6ch video & audio

= H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HDMI.VGA & BNC output up to 1080P

=B 5ATA, 1 eSATA, 2 USE

DVR0404/0804/1604HF-L
> 4781 6ch video & 4ch audio

> H.264 & Dual-stream encoding

= Full channel D1 realtime recording

= HOMIVGA & BNC otitput up to 1080FP
=4 SATA, | #SATA, 2 LISB

DVR0404/0804/1604HF-S-E
4/8/16CH 960H 2U DVR

> 4/8/16ch video & audio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel S60H{960x576/960x480) realtime reconding
= HOMILVGA & BRC output up bo 10809

>85ATA, 1 e5SATA, ZUSB

DVR0404/0804/1604HF-A
4/8/16CH Full-D1 U DVR

> 47811 6ch video & 4/8/4ch audio

2 K264 & Dual-stream encoding

= Full channel D1 realtime recarding

> HDMIVGA & BNC output up to 1030P

www.dahuatech.com st

R Distribution Partner: Big Dipper Technology
..:;'I"— Contact person; Ing. Gabriel K Pennella, Dol Mate Amargo 1176, luzaingeo, TP 1 1710, Buenos Aires, Argentina, Tel: (5411) 4481-2475
EREr

Website; www. bigdippercomar  Emall: infoRbigdipper.comar  MSN: ventas@bigdipper.com.ar




— . [ |

3

echnhnoioqy PELIS Th

4Dﬂ Grabacion en resolucion D1 y Tiempo Real para todos los canales.
Soporte de camaras |P de alta resalucian (Full HD).

Full HD

Permite monitorear maltiples camaras an Full HD, 1920 x 1080 pixels
HOM  para visualizar las cdmaras en un LCD de 32 o 42" sin perder definicién

E _-_.jj
IA!A 8 Puertos SATA Internos para HDD o DVD-RW. Soporta Raid 0,1
1 Puerto eSATA para expandir el almacenamiento o hacer backup

Examina y detecta movimiento en las grabaciones continuas.
Ahorra tiempo en la blsqueda de eventos.

01010011 | gercion de texto en el video, 4 canales configurables via RS-232 o IP
Para registrar datos de una terminal junto al video

Backup programado local / remoto - Email Report - Alarm Server
3D PTZ - Remote config - UDP - Muiticast - UPNP - FTP - NTP - IP Filter

a’hua o
ile Segrridad Electremiva

TECHNOLOGY FULL WIE A




CONVIF

Big Dipper

SERIAL]

64 canales en resolucién D1 (1600FFPS)
16 canales en Full HD 1080p (400FPS), camaras |IP Megapixsl.

16 Puertos Sata internos, hasta 48Tb de capacidad total.
Ideal para largos periodos de almacenamiento sin hacer backup.

Soporta modo simple, RAID 0, 1, 5 y Hot Swap.
Maxima capacidad y alta seguridad en almacenamiento de datos.

Fuentes Internas Redundantes, 241, Hot Swap.
Funcionamiento garantizado las 24 horas, los 365 dias del aiio.

Sistema operativo embebldo LINUX, con procesador de 64 bits.

2 Puertos Ethernet Gigahit - Mini SAS port 3Gh/s

Big Dipper Technology LTD Argentina

Distribuidor exclusive de Dahua Technology

Http:/f'www.bigdipper.com.ar Administracion central:
Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176
MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - Ituzaingo
Te: (+5411) 4481-8475 | 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires




SD-6680-HD
PTZ 3D 18x Zoom

IPC-HF3300

IPC-HF3300
S . E Sensor de Imagen de 3.0 Megapixels
L
Big Dipper DSP

:non f Full HD en Tiempo Real

LG

OnviFlls
FULL MEMBER 1 SDSlot
[:Iﬂ:] .

ﬂtua Es o Punnns ElS
Y, . _
3 Cnmpahhla
ARnos NBorr

a’hua

TECHNOLOGY FULL MEMBER

CAMARA IP FULL HD 3.0Mpx

CMS Software para
MAC - WIN - LINUX

* SIRIUS BLACK NVR

16/24/32Ch FULL HD

DVR HIBRIDO
VR1604HE-T4




1 canal en resolucidn D1 tiempo real y
H.264 3 canales &n resclucion CIF tiempo real.

Adguisicion de coordenadas GPS, Velecidad y Temperatura.,
Registro y trazabilidad de recorridos en mapas de Google.

IG Modem 3G con antena externa de alta sensibilidad incorporado.
Transferencia de video y datos con alta velocidad de respuesta.

\?) Soporta de 8 a 60Vdc.

Correcto funcionamiento en cualguier tipo de vehiculo.

RS485, RS232, USB2.0, Alarm In (7), Relay Out (2).
Audio InfOut, Mic, Video, VGA, Ethernet RJ45, GPS, 3G.

Incluye el software necesario para hacer |a gestion de hasta 1000 DVRs.
Software Cliente - Servidor. Proxy Server.

Big Dipper Technology LTD Argentina

Distribuidor exclusivo de Dahua Technology

Http:/iwww.bigdipper.com.ar Administracion central:
Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176
= = MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - Ituzaingo
Big Dipper Te: (+5411) 4481-9475 | 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires
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Entradas con capacidad de grabacién en resolucién D1 y Tiempo Real,
Imagenes mas nitidas y fluidas.

Permite un rango dinamico 4 veces mayor que las placas PCl de 8 bits
Resulta en mayor calidad de imagen y menor saturacion / pixelado

Parmite monitorear multiples camaras en Full HD, 1920 x 1080 pixels
e HOM - para visualizar las camaras en un LCD de 32 o 42" sin perder definicion

Detecta movimiento en las grabaciones.
Ahorra tiempo en la bisgueda de eventos.

1
: Remoteo por celular basado en Symbian OS (Nokia), Windows Mobile,
Blackberry, iPhone, iPad, Android, ViewPad, Galaxy.

Impresion de texto en el video, 4 canales configurables via R5-232 o IP

01010011 : - Bt i
Para registrar datos desde un controlador fiscal o equipo industrial

Big Dipper Technology LTD Argentina

Representante exclusivo de Dahua Technology
Http:/iwww.bigdipper.com.ar Administracion central: a h u a
Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176

MSN: vantaa@hig:lippar.mm.nr Parqug Leloir - |tuzaingn TECHNOLOGY
Te: (+5411) 4481-8475 [ 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires




Méjc-res 'etai v m“a
cobertura T

Camara de Red/Full HD 3MP Codificador Monitor LCD CMS Soltware NVR NVR Emibebido (Grabacion Full HO/2MP)
de 4 canales de 22" Full HD
(Soporta Full HO) '— ERM-ATON (40H)
C b
QL % — ! -
- e Ter St @
SNE-TUDD SNYV-TOB0  SNO-TOB0  SMO-70B0F SRE-100 SMT-ZEn NET-| wiawer MET- ware SHM-H450/3250 [BICHAZ0H)  SRN-16700 [16CH)

samsung-security.com
sales.latin@samsung.com




S8 .0

.eventos

La muestra se ratificé como una excelente plataforma para presentar
nuevos productos y servicios. Participaron 7.856 empresarios, usuarios
y visitantes profesionales del sector y contd con la presencia de 106
empresas expositoras provenientes de siete paises

Networking,
nueva unidad de negocios

Entrevista a Agustin Layfio,
Responsable de la Division
Networking de Simicro

32.Seguriexpo
Buenos Aires 2011

Un nuevo éxito para el sector

40. Guia visual

Una recorrida por
los stands de la muestra

Las novedades mds relevantes
de las empresas del sector:
mudanzas, distinciones,
incorporaciones, capacitacion,
alianzas, etc.

.boletines informativos

80.CESEC
84.CEMSEC

124.CEMARA

.interés general

Distrito Tecnolégico
Pensado para
el desarrollo de las empresas

® | 168

{Qué pasa
si nos roban el DVR...?
Grabacion digital de imdgenes

Por Ing. Gabriel Penella
Big Dipper Technology

.empresas

128.Virtualtec
Entrevista a Gustavo Buffoni,
Director comercial

132. Grupo Nucleo

Entrevista a Entrevista a Maria-
no Di Julio, Dto. de Conectivi-
dad, Seguridad y Monitoreo

136.Ingal
Entrevista a Karina Lemma,
Gerente comercial

140.Trimove Eco Vehiculos
Entrevista a Juan Artuso

144.Rudy Machuca
Business Development Manager
Latin America de Flir

148.Hideo Kashima
Section Chief
International de Takex

152. Camila Gonzalez
Junior Territory Manager
de Quaddrix Technologies

156. Manuel Rebagliatti
Manufacturer’s Representative
de Arecont Vision

.instituciones

ASIS International
Introduccién a la certificacion

Por José Maria Piscione,
Chairman 2011
Capitulo ASIS 215 de Argentina

.aplicaciones

Interfases para el

manejo de casas y oficinas
Software de Control Domético
TouchMe y TouchMac

Por Andy Radowoski

Director de X.Tend

.tecnologia

Lentes para CCTV
Caracteristicas, aspectos y
consideraciones — 2 da. Parte
Por Eduardo Casarino,
Sistemas Electrénicos
Integrados S.A.

Monitoreo telefénico e IP
Capitulos IV y V: Redes celulares
y Backup. GPRS

.opinion

Mas ventas con capacitacion
El rol del docente

Por Ricardo A. Sartori
Profesor en Disciplinas
Industriales

.marketing

Las claves de
un vendedor exitoso

Por Lic. Augusto Berard

VATEC

pr——]

. archivo

Vatec
Pionera en la fabricacion de
Infrarrojos pasivos en el pais




precision en _gf
equipo. &

Soluciones en comunicacion via GPRS
de DSC y Sur-Gard

Ya sea que se trate de transmision o recepcion de
senales de alarma, DSC v Sur-Gard ofrecen mejores
tiempos da respuesta de comunicacion,

Los comunicadores de alarmas inalambrricos GSM/GPRS
utiizan &l canal de datos GPRS de la red GSM para asegurar
la comunicacion de eventos de alarma de manera
economica, confiable y de alta velocidad,

Los receptores Sur-Gard, con su tecnologia avanzada,
son los mas ampliamente utilizados por las estacionas dea
rnonitores de Latinocamérica por varios motives. Uno de
ellos es la tecnologia patentada AHS (Handshake
Autornatico) de Sur-Gard que realiza una cantidad de
funciones de monitoreo y responde rapidamente a las
senales entrantes desde multiples cuentas.

Comunicacion inalambrica de alarma de alta
velocidad y confiable, por los expertos en la
industria.

Para mayor informacian sobre estos o cualguier otro preducto DSC, 011 Tyoo Fntemanonsl Lid, y s respectivas
por favor contacte a su Representante de Ventas local de DSC o B
visitenos en www.dsc.com



e DSC

COMUNICADORES DF
MAXIMA SEGURIDAD

G5 2065 GS 3055-Gl
» Modulo de comunicacigon AL Back-up celular por
doble via IP/GPRS ) GSM y GPRS
il Compatible por Pc-Link con
: PC1832/1864, permite Up/Dowloading
viaGPRS e IP
TL150 TL300

Comunicador Via TCP/IP domiciliario
Compatible con la linea PowerSeries. i
Programable por pagina Web ey

‘: Comunicador via TCP/IP.
Compatible con cualquier panel

que comunique via contac ID con DTMF
TL260 _
o

Médulo de comunicacion doble via.

: Compatible por Pe-Link con PC1832/1864
Comunicador via TCP/IP compatible con

Up/Downloading via GPRS
los paneles PC1832, PC1864 y MAXSYS.
Permite hacer Up/Dowloading por internet TL265GS
TL20GS Madulo de comunicacion doble via.

Compatible por Pe-Link con sistema
_ . Médulo de comunicacion doble via. inalimbrico doble via Alexor
Compatible por Pc-Link con PC1832/1864 .
Up/Downloading via GPRS e IP

'Up/Downloading via GPRS e IP



© SUR-GARD

A Tyee International Company

CERTIFICACION SYSTEM III

Los dias 20y 21 de Septiembre SUR-GARD y Distribuidora Tellexpress realizaran una
certificacion de SYSTEM Il
A la misma asistirdn profesionales de varios paises de Latinoamérica.
Lugar: Capital Federal

Cupos Limitados.

Aquellos profesionales que aprueben el examen
SUR-GARD les otorgara una Certificacion de SYSTEM I

APROVECHE PRECIO PROMOCIONAL (
INSCRIBIENDOSE DURANTE ‘w
EL MES DE AGOSTO

Para mayo informacion:

info@tellexpress.com.ar www.tellexpress.com.ar
011-4852-1333
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“Con esta nueva unidad

de negocios, Simicro
ofrece a sus clientes lo
que les faltaba para
complementar el
negocioen CCTVIP, la
conectividad, pata
indispensable para
hacer que un proyecto
sea exitoso. A través
acuerdos con primeras
marcasy con
aplicaciones en
distintos segmentos,
vamos a ofrecer una
completa linea de
productos de esta

especialidad”

Agustin Layiio, Responsable de la
Divisién Networking en Simicro

.nota de tapa

Simicro S.A.

‘ omo parte de su estrategia
de crecimiento, Simicroin-

corporda suempresa una nueva
unidad de negocios, dedicada
exclusivamente a proveera sus
clientes de productos, soporte
y servicios en el area de networ-
king. Esta nueva érea estard a
cargo de Agustin Layiio, con
amplia experiencia en el rubro
y trayectoria en reconocidas
empresas del mercado.

Sobre los alcances de estanueva
unidad, sus beneficios para los
clientesy proyectos, hablamos
con Layfo, Ejecutivo de Ventas.

- ¢{Cuando comenzaron a tra-
bajar en conectividad?

- Simicro estuvo relacionado con
este tipo de productos desde
que comenzé a desarrollar la
tecnologia TCP/IR, sélo que no
lo hacia como distribuidor, sino
como asesor de sus clientes en
lo que debian instalar. La deci-
sion de distribuir nace araiz de
una necesidad planteada por
los clientes que necesitaban un
proveedor con conocimientos
de CCTV que pudieradarles una
solucién integral a sus proyectos
a la par de una decisién estra-
tégica de laempresa, que desde
hace tiempo ve que el negocio
de la seguridad se enfoca cada
vez mas en la conectividad IP.
Ante este cambio tecnoldgico,
surge entonces el interés por
agregar una Unidad de Nego-
cios capaz de proveer a sus clien-
tes de este tipo de productos,
cada vez mas complementarios
del rea de seguridad.

- ¢{Qué lineas de productos
van a ofrecer?

- Vamos a trabajar muy fuerte
en lo que es cableado estruc-
turado, con cables ya tradicio-
nales en las industrias, mas una
nueva linea importada, que es
los mas novedoso en este tipo

referentes del mercado de seguridad. Hoy, presenta su nueva unidad de negocios.

de productos, un cable 7A. Tam-
bién vamos a trabajar con fibra
Optica, racks y accesorios como
herramientas, instrumental y
elementos para conectividad.
Todas estas lineas de productos
van atener desde una linea ba-
sica hasta una mas profesional,
como en lo que es conectividad,
por ejemplo, un switch PoE de
24 puertos. Es decir, que vamos
acubrirtodas las gamas, en fun-
cién de las necesidades del clien-
te, a lo cual debemos sumarle
la parte de energia, con sistemas
UPS y de estabilizacion.

- {Qué aportara este segmen-
to del negocio?

- Aportard algo fundamental:
crear conciencia en los instala-
dores e integradores de seguri-
dad electrénica sobre la nece-
sidad de colocar una proteccién
eléctrica y un respaldo de ali-
mentacion a sus DVRsy cdmaras
instaladas. A ningun integrante
de este gremio se le ocurriria
poner una central de alarmas
sin bateria. De lamisma manera,
debemos pensar con el CCTV:
si quien decide cometer un delito
cortalaluz, podra ser detectado
porlaalarma, pero no podra ser
identificado por las cdmaras. De
esta manera, al ofrecer un DVR,
elinstalador puede afadir todas
las protecciones eléctricas y,
ante un corte de luz, con un
equipo de estas caracteristicas,
pueden protegerse, al igual que
ante una variacion de tension.
Con esto, ademas, se esta pro-
tegiendo la inversion inicial (el
equipo en si) y su operatoria,
ofreciendo opciones de respal-
do, autonomiay una alimenta-
cion centralizada.

- {Cuales seran los canales de
venta?

-Sin dudas, nuestro primer canal
sera laamplia cartera de clientes

" rnds’ comar

Desde su creacion y, a lo largo del tiempo, Simicro fue siempre adaptdndose a las nuevas
realidades del mercado y tecnoldgicas, extendiendo sus horizontes e incorporando

distintas dreas de negocios, en las cuales se fue posicionando como uno de los

= Networking, nueva unidad de negocios

con la que ya cuenta Simicro y
luego, siseguirlaidea de ir abrien-
do nuevos canales.No obstante,
la primera etapa es ofrecerlo a
nuestros propios clientes. Este
negocio no es nuevo en el pais,
queya tiene sus actores instala-
dos, pero ninguno que pueda
sumar la experiencia de la em-
presa en el drea de seguridad.

- {Tienen proyectadayalla ca-
pacitacion?

- Hoy estamos planteando una
capacitacién para nuestros clien-
tes. Si bien en principio vamos a
trabajar presentando la unidad
de negocio en si, luego iremos
avanzando en todas las lineas,
producto por producto, lo cual
requerird de una capacitacion
mas especifica. En lo que es ca-
bleado estructurado y networ-
king va a estar nuestro trabajo
mas fuerte. A esto hay que su-
marle el drea de conectividad in-
alambrica, que se esta utilizando
mucho actualmente en la solu-
cién de problemas de seguridad
en barrios cerrados o seguridad
ciudadana, por ejemplo.

- ¢Cuales son los préximos
pasos?

- Ya comenzamos con la pre-
sentacion en general a clientes,
enlo que se refiere a productos
y listas de precios, utilizando to-
das las herramientas comuni-
cacionales y de marketing que
tiene la empresa. El préximo
paso es trabajar con el canal
para que terminen de conocer
las posibilidades que les ofrece
esta nueva unidad. Un poco
mas adelante, haremos una pre-
sentacién convocando a clien-
tesactuales y potencialesauna
charla técnico-comercial, en la
que ofreceremos un panorama
completo sobre la Unidad de
Networking y las posibilidades
que éste les ofrece =



(L LG Soluciones IP

Life’s Good

CamaralP
LSW2010F

Camara profesional con transmision TCP IP » Compresion H264 y MPEG
Dual Codec » 570 TVL » CCD 1/3 Super Had # 25 cxs D1 ¢ Audio Doble Via
Funciones HSLBC, ATW, SENS UP y BLC » Entrada y salida de alarma POE « 12 VDC

Video Server.H.ZE# Mini Domo
LVS201 P e LDW2010F

(Disponible Color f

Blanco o Negra)

VIDEO SERVER. 1 CANAL DE VIDEO. H264. MINI DOMO PROFESIONAL CON TRANSMISION TCP-IP
MPEG 4, Dual Codec, Una entrada y Lente 3,7 mm Compresién H264 y MPEG. Dual Codec.
una salida de video analogo. 12 VDC y POE. 540 TVL. CCD 1/3 Super Had, 25 cxs D1. Audio Doble Via.
Rs485 para manejo de domos Funciones HSLBC, ATW, SENS Up y BLC. Entrada y salida
de alarma POE, 12 VDC
. " Av. Corrientes 4969 r (Cl414A1C) Bs. As., Argentina

S I |TI I C P O‘ telefax: (54-11) 4857-086| (lineas rotativas)

i
e-mail: ventasi@simicro.com # wuww,simicro.com




Integrar antiguos y nuevos
sistemas de seguridad
puede ser asi de sencillo

La actualizacién de sus sistemas de seguridad y de incendios es inteligente. Deshacerse de todo sus equipos
existentes, puede que no lo sea. Johnson Controls simplifica la integracidn de sus equipos existentes con las nuevas
tecnologias. Solo consulte a los mas 50,000 clientes de seguridad en todo el mundo que cuentan con nosotros.
Soluciones empresariales de seguridad y deteccidn de Incendios. integradas y sencillas. Es lo que usted puede esperar
de los lideres mundiales de integracion de sistemas para edificios.

Sistemas de Automiatizacion - Control de Aire Acondicionade, luminacidn, energia y servicios
Controladar IP, acceso web histarico, tendencias - Integracion e interaperabilidad entre los sistemas del edificio

aistemas de Detecoon de Incendio y Autoevacuacion = Software grahcos PDeteccon por viden

Sistemas de Control de Accesos vy CCTV - Administracian de Empleados v visitantes. Control de rondas

Controladores IP - Grabadores Digitales - Camaras convencionales & IP - Software grafico /)
Para mas informacian visite www.johnsoncontrols.com.ar JOh nson )I(

Controls

Johnson Controls Argentina - Building Efficiency - Systems
Juan Carlos Gémez 276 — CABA C1282 - Argentina - Tel: +5411 4107-8700 (lineas rotativas) - e-mail; be-systemsargentina@jci.com
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!-’r ofessiona

Anko-Tech Co., Ltd., con sede en Shenzhen, China, es una empresa de alta tecnologia especializada
en la fabricacion y venta de productos DVR con sucursales en Taiwan y Hong-Kong
y una moderna planta de SMT en China continental.

En los iltimos anos, la empresa desarrolld con éxito productos como tarjetas de captura de video, grabadora de
video digital incorporado y decodificador. Cuenta con amplia experiencia en el desarrollo de hardware
y con un sistema de garantia de calidad a gran escala.
Todos los productos tienen certificacidn 1509001 e 1502000, por lo que la compafia puede garantizar
si calidad y satisfacer la demanda de mayor rendimiento a precios competitivos.
Asimismo, se mantienen vinculos de cooperacin tecnlogica con empresas de
fabricacion profesional de productos DVR de Corea, Taiwan y Canada.

Anko-Tech, sindnimo de compelitividad y vanguardia tecnoldgica, se transformard en
sl socio corporativo para ayudarlo a consolidar el éxito de su empresa.

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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.actualidad

Security One securi ty@ne

Nuevas instalaciones

La empresa Security One se complace en informar que el 25
de julio abrié sus puertas en nueva casa, ubicada en la calle
Céspedes 3881 de la Ciudad de Buenos Aires, a ocho cuadras
de su anterior ubicacion.

La nueva sede es el mayor centro tecnolédgico de Latinoamérica
dedicado exclusivamente a brindar servicios a la comunidad de
usuarios de tecnologia HIKVISION. Cuenta con gran showroom;
mayor espacio para atencion de soporte técnico; Centro de Ca-
pacitacion a Distancia (WEBINARS); talleres y laboratorio de inte-
gracion; Servicio Técnico Certificado en Fabrica y Soporte perso-

nalizado de expertos en tecnologias Hikvision.

SFTCOHNOLOTY

SF Technology

Premio al distribuidor

Como todos los afios, se llevé a cabo la Reunion de Honeywell
Caribbean and Latin America, que involucra a sus distribuidores
en la region. El evento se realizé en el Hilton Cancun los dias
15,16y 17 de julio y, durante el mismo, Honeywell premié a
SF Technology por sus ventas en Argentina, galardon que
recibié Guillermo Lépez, Gerente Comercial de la compania.

SF Technology S.A. es una compaiiia argentina que nace
fruto de mas de una década de experiencia de sus asociados
en el profundo conocimiento del mercado. Es distribuidor
autorizado de Honeywell Security and Custom Electronics
para la Argentina.

SoftGuard Technologies

Jornadas de

" rnds’ comar

1/ G

especializacion y nuevo distribuidor

Comenzando su plan de es-
pecializacién y mejora conti-
nua del soporte postventa
técnico que SoftGuard realiza
en este segundo semestre del
2011, laempresa distribuidora
SSI-Seguridad y Sistemas In-
forméticos de Madrid, Espania,
se hizo presente en el Centro
de Soporte SoftGuard en Bue-
nos Aires, Argentina.

Del 18 al 22 dejulio, el Sr. Ja-
vier Gonzalez Gallego, Gerente
Técnico de SSI, particip6 de
los seminarios, reforzando sus
amplios conocimientos en la
suite de médulos que confor-
man SoftGuard. Al mismo
tiempo, se trabajo6 en distintos
aspectos que hacen a las ac-
tualizaciones que continua-
mente SoftGuard ofrece a sus
usuarios con mejoras funcio-
nales, mantenimiento preven-

*enix AVL

Sistermna g

Software AVL para Centrales de Monitoreo - Compatible con todos los equipos. F

alizacion On-Line

;

tivo del sistema y los nuevos
lanzamientos para lo que resta
del 2011y préximo 2012.

Nuevo distribuidor

Desde julio del presente
ano, ARTILEC, prestigiosa dis-
tribuidora de seguridad elec-
tronica lider en el mercado
chileno, distribuira para todo
el pais el sistema SoftGuard
integral para monitoreo de
alarmas.

Atodo efecto queremosin-
vitarlos a contactarse con el
Sr. Felipe Lopezen ARTILEC a
chile@softdemonitoreo.com
y en www.artilec.cl, quien les
brindara todo el asesoramien-
to y gestién de su proyecto
o necesidad.

ARTILEC

&

Actualiggciones
Autamaticas

Conexion Dual

Endgriptado

mp

SISTEWAN

11 4304 9208
Bs.As. Cap.Fed




DU KCM-5111
STeoge 4.264 4-Megapivel IP /N

PoE Box Gamera
ACTi

Connecting Vision

A
X

1/3.2" BSI Progressive Scan CMOS,
Funcion Dia/Moche por filtro IR mecanico
luminacion minina: 0.05 lux / F2.0,
Rango de sensibilidad IR: 700 - 1100 nm

& fps a 2032x1920 pixeles de
resolucion (1561 TV lines)

Compresion H.264, MPEG-4 5P y
MIPEG (seleccionable)
con Streaming dual.

Audio de dos vias,

Entradas y salidas digitales

Video motion detection.

Alimentacion PokE PoE Clase 3/DC 12V,

IR Compatible, P-Iris, F1.2, 3.1mm - 8 mm,
79.07 - 35.06.

Configuracion de hasta 4 zonas privadas.

Maontaje €5 (lentes intercambiables),

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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Amplia variedad de productos y asesoramiento personalizado
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No sdlo ofrecemos productos,
brindamos soluciones adecuadas
a cada tipo de cliente

’.6' HYUNDAI TELECOM T'. P'CA DYNﬁC.L-‘H inl l:ﬂln
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Un nuevo éxito para el sector

Seguriexpo Buenos Aires 2011 se ratific como una excelente plataforma para presentar nuevos productos

y servicios. Participaron de la muestra 7.856 empresarios, usuarios y visitantes profesionales del sector

y contd con la presencia de 106 empresas expositoras provenientes de siete paises.

Los visitantes recorrieron la muestra
viendo cada una de las novedades.

N Cexsel

Autoridades de las Cdmaras del
sector, el Gobierno portefio y de la
organizacion del evento.

El tradicional corte cinta inauguré
formalmente Seguriexpo.

Seguriexpo Buenos Aires,
llevada a cabo en la Rural

entre el 6y el 8 de julio pasado,
culminé con excelentes resul-
tadosy superd las expectativas
de visitantes y expositores. Du-
rante la muestra, los principales
protagonistas del mercado na-
cional e internacional del sector
de Security asistieron a un en-
cuentro Unico para el sector.

En el acto de apertura, el Pre-
sidente de Messe Frankfurt
Argentina, Sr. Fernando Gor-
baran, destaco que se cele-
braron 10 aflos de Seguriexpo
“que acompana desde el afio
2002 al mercado de la seguri-
dad para posicionarlo desde
Buenos Aires, Argentina, para
toda Sudamérica. Sin dudas,
es un punto indiscutido de reu-
nion, de tendencias, de nove-
dades, la oportunidad para que
los empresarios puedan mos-
trarnos lo mejor del arte y la
tecnologia en un tematan sen-
sible para los ciudadanos en
todo el mundo como lo es la
seguridad.’ Ademads, indicd que
el evento contd con “mas de
100 empresas participantes
provenientes de Alemania, Ar-
gentina, Brasil, China, Estados
Unidos, Inglaterra y México".

Asimismo, el Presidente de
la Camara Argentina de Se-
guridad Electrénica (CASEL),
Sr. Marcelo Colanero, sefald
que la muestra le permite al
sector“tener un profesionalis-
mo y un alcance de la tecno-
logia para que la pueda dis-
frutar tanto el gremio como el
usuario final” En cuanto a las
proyecciones a futuro, expreso:
“Pensamos que una muestra
es lo que necesita el mercado
para difundir sus productos y
servicios, para tener un con-
tacto cara a cara entre el ex-
positor y el usuario. Creemos
que se puede seguir creciendo
porque vamos en ese camino.’

También estuvo presente el
Ministro de Justicia y Segu-
ridad de la Ciudad Auténo-

ma de Buenos Aires, Dr. Gui-
llermo Montenegro, quien
indicé que para los organismos
oficiales, las soluciones actuales
en tecnologia y software mar-
caran la diferencia en el futuro
para todos los sistemas de se-
guridad, que si o si deben ir
acompafados por un muy
buen recurso humano, ademas
del recurso tecnoldgico y, por
eso, entendemos que la capa-
citacion es fundamental’’El Mi-
nistro destacé el compromiso
y el trabajo diario de los expo-
sitores cuando recordd que:
“Hace 3 anos la tecnologia no
tenia nada que ver con lo que
se estd planteando ahoray esto
se debe al aporte de las em-
presas que estan exponiendo,
hoy, muchas de industria na-
cional. Asi, se genera un circulo
virtuoso para mejorar la calidad
de los productos y, a partir de
€s0, Nosotros mejoraremos la
calidad del servicio que le te-
nemos que dar al ciudadano.
Por eso, es importante poder
complementar desde lo pu-
blico toda las acciones y recur-
sos humanos con la parte tec-
nolégica y material provista
por el esfuerzo privado que es-

SoftGuard estuvo presente en
Seguriexpo como con unam-
plio stand, brindado demos-
traciones del sistema integral
para monitoreo de alarmas.
Se realiz6 el lanzamiento del
nuevo Catélogo de Integra-
ciones de SoftGuard, presen-
tando nuevas tecnologias y
equipamientos compatibili-
zados para ampliar los hori-
zontes de negocios de las
empresas usuarias de Soft-
Guard, entre ellos Bomba de
humo antirrobo, Tracking GPS
para mascotas, Equipos GPS
para seguimiento vehicular,
Posicionamiento Bluetooth
para personas y bienes, y Vi-

tan haciendo ustedes”

Finalizado el acto inaugural,
se procedié al tradicional corte
de cinta que conté con la pre-
sencia del Presidente de la C3-
mara Argentina de Seguridad
(CAS), Sr. Alberto Ruibal, que
junto con CASEL y Messe
Frankfurt Argentina, organizara
el préximo afo Intersec Buenos
Aires 2012.

Actividades académicas

Se realizaron conferencias y
charlas técnicas de acceso gra-
tuito, cuyos temas principales
fueron seguridad en instala-
ciones eléctricas, seguridad
electrénica para countries y
barrios privados, aplicaciones
y usos de las cdmaras térmicas,
politicas publicas en seguridad,
soluciones de video IP y con-
troles de accesos. También, se
exhibieron productos y dispo-
sitivos relacionados con la bio-
metriay ladomdtica, asi como
software de monitoreo, auto-
matizacion, detectores, alar-
mas, tarjetas y credenciales,
entre otras novedades.

Otro gran atractivo fueron las
Conferencias de ASIS Interna-
tional. El evento organizado por

Continta en pdgina 36

deo analitico con reconoci-
miento facial.

Asimismo, el Lic. Daniel Banda
CEO de SoftGuard, brindé
una conferencia ante mas de
60 personas, presentando a
los asistentes las novedades
de SoftGuard y aportando
nuevas ideas para que las em-
presas desarrollen masy me-
jores negocios.
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Grabacion
Compresion H.264 (analdgica).
Soporta MPEGA, MPEG y H.264 proveniente de camaras [P.

Hasta 240/200 fps (CIF), 120/100 fps (Half D1), 60/50 fps (D1).

Optimizacion de imagenes por escena estatica o dinamica,
Deteccidn de movimiento, deteccion inteligente,
Zonas de enmascaramiento,

Monitoreo remoto

Visualizadion remota y grabacidn simultdnea de imagenes.
4 sensores de entrada, 1 relay de salida

Emap.

Notificacion de alarmas.

Envio de mails y video a |a estacion de

maonttoreo remaoto.

Video

Soporta hasta 8 canales IP y/o analogicos.
NTSC/PAL

Resolucion 1024x768 (NTSC/PAL).

Puertos Ethernet, RS485, RS232 y LSE 2.0.
Operacion por Mouse, tedado o control remoto.

| ‘-_IE
=4
‘1‘ M :-l
Integracion con
dispositivas POS

Resalucion megapixel

& ““‘

mp——

store.com.ar

AverDigi EH1000H-8 Nano
AVerMedia

Solucion Hibrida para videovigilancia
de dptima relacion costo-beneficio

EH1000H-4 Nano es un DVR embehido hibrido con
compresion H.264 que soporta hasta 4 camaras IP
de resolucion megapixel. Gompatible con

toda la serie de Camaras IP AVerDiGi y

las mejores marcas del mercado.

-

’ a
Sistema operativo
hasado en Linux ;-

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
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AVTECH, la marca de grabadores digitales de video
-DVRs- de mayor venta en el mundo, presenta su variada
linea de camaras IP.

Integre en un mismo soft Cémaras IP y DVRs.

No es una moda, es el futuro.

Desde hace 20 afios proveemos equipas de seguridad
electronica a cientos de empresas.

En Dialer encuentre variedad, stock permanente,

las mejores marcas y profesionalismo.

|Equipos de grabacion
digital autbnomos

|Camaras [P y Megapixel

Beme R —
= ml |DIAEER

La Rioja 827 (C1221ACE)

Ciudad de Buenos Aires - Argentina
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838
dialerseguridad@dialer.com.ar
www.dialer,com.ar



Seguridad

Inalambrica

DIALER

HEGURILAD BELECTROMEA

La Rioja 827 (C1221ACG)
Ciudad de Buenos Aires - Argentina
TelfFax: (54 11) 4932-3838

ventas@dialer.com.ar

www.dialer.com.ar
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PowerMax

Modemno diseiio, simple y compacto.
Sistema independiente, todo en uno.
Video verificacion de alarmas (opcional)
Comunicador Telefdnico incorporado.,
Opciones de comunicacion [P y GPRS.

Facll instalacion y operacion intuitiva.

Amplia variedad de accesorios y opciones de expansidn.

¥ 28 zonas inalambricas mas 1 cableada.

4 Particiones. 8 diferentes usuarios.

Dialer recomienda

= Visonic

For a secure way of life

idlale



La ronda de negocios, un espacio
destinado para que las empresas
lleguen a acuerdos comerciales.

El marco académico, como siempre,
fue uno de los ejes de la exposicion

.eventos

Seguriexpo 2011

el Capitulo ASIS 215 en Argen-
tina conto con la participacion
de 80 profesionales de seguri-
dad. El objetivo del encuentro
consistié en demostrar como
se seleccionan, disefian, imple-
mentan y administran medidas
de seguridad para reducir el
riesgo de pérdidas.

Asimismo, para que los prin-
cipales empresarios de la in-
dustria puedan ingresar al cir-
cuito exportadory asifortalecer
las relaciones comerciales exis-
tentes, se desarrollo la42 Ronda
de Negocios Internacionales de
Compradores de Productos y
Servicios de Seguridad, orga-
nizada por Messe Frankfurt Ar-
gentina junto con la Fundacién
ExportAry PROARgentina.

Participaron compradores del
exterior provenientes de Boli-
via, Chile, Ecuador y Peru, que
mantuvieron un total de 54
reuniones con 21 empresas re-
ferentes de laindustria nacional
para intercambiar informacion
y novedades sobre controles
de accesos, intrusién y moni-
toreo, videocdmaras de segu-
ridad, tarjetas y credenciales,
monitoreo y GPS, detecciény
extincion de incendios y segu-
ridad fisica, entre otros temas.

La opinion

de los expositores
“Encontramos un publico
muy atomizado que reune a
los targets que estamos bus-
cando para esta expo. Puntual-
mente, son las grandes indus-
trias, aquellas que requieran
soluciones integrales en segu-
ridad electrénica en incendio,
CCTV, accesos e intrusion y, por
otro lado, aquellos instaladores
0 potenciales agentes que pue-
dan llegar a trabajar en cual-
quier tipo de instalacion que
requiera este tipo de sistemas.’
Vanina Mendiondo,
Jefa de Ventas de
Vertical Markets &
Global Accounts de ADT

“Hemos recibido visitantes
que vienen trabajando con nos-
otros y vinieron a ver algunas
opciones, pero también a visi-
tarnos. Conocimos muchos
clientes nuevos o prospectos
del gremio que es el publico al
que nosotros apuntamos. (...)

Tuvimos una gran afluencia de

consultores también, pregun-

tando por el uso de las nuevas
tecnologias”

Ing. Gustavo Magniffico,

Socio Gerente de

ARG Seguridad

“Es una exposicién que esta
muy bien orientada al gremio,
que es lo que nosotros estamos
buscando. El nivel del publico
es muy bueno. Eso hace que
la cantidad de contactos que
hayamos obtenido sea real-
mente positivo. (...) Nuestrain-
tencion es participar nueva-
mente en las préximas edicio-
nes de Seguriexpo, ya que el
balance resulta sumamente
satisfactorio.

Ing. Daniel A. Schapira,
Presidente de
Drams Technology

“La seguridad electrénica en
Argentina estd a la altura de
los niveles mas altos de la tec-
nologia de cualquier parte del
mundo, y todos los avances
nuevos que van surgiendo son
inmediatamente integrados
en la realidad de la seguridad
en Argentina. (...) Estamos muy
contentos. Fue un show muy
positivo. Nos han visitado co-
mo siempre los mas destaca-
dos profesionales de la segu-
ridad en Argentina. Se han es-
tablecido muchos contactos;
muchos proyectos se han em-
pezado a encaminar.’

Ing. Gregorio Aspis,
Presidente de Simicro

“Nuestra experiencia este afo
estd siendo muy positiva, ya
que hemos logrado que algu-
nos de nuestros partners tec-
noldgicos mas importantes y
socios comerciales estén con
nosotros en nuestro stand y
€s0 nos esta permitiendo atraer
a un sinfin de empresas espe-
cializadas e interesadas en lo
que es la seguridad visual”

Agustin Limén,

CSA B&I Sales Manager —
Broadcast & Professional
Latin America de Sony

“Este aflo decidimos mostrar
laintegracion de las soluciones
de video vigilancia dentro de
la unidad de negocios de Buil-

" rnds’ comar

En el marco de SeguriExpo,
Pelco dio a conocer Solucio-
nes Integradas de Seguridad
y Control en Edificios, y,a su
vez, presentd las ltimas no-
vedades, su linea de produc-
tosy los servicios en materia
de seguridad.

Para la compaiiia, los resul-
tados de la exposicion fue-
ron muy positivos porque
no solo se tuvo la oportuni-
dad de afianzar la integra-
cién de Pelco con Schneider
Electric, sino que ademas se
concretaron nuevos nego-
cios gracias al alto porcentaje
de asistentes interesados en
los productos.

En este evento, se pudo apre-
ciar laimportancia que tiene
hoy en dia la materia de se-
guridad para la sociedad ac-
tualy de ese modo se viore-
flejado en Seguriexpo. Es por
esto que, después de haber
tenido una participacion exi-
tosa, resulta valioso para la
empresa volver a presentarse
el préoximo afno con una
apuesta mayor.

dings de Schneider Electric.
Pelco propone una solucién
completa de video vigilancia
analdgica e IP en Alta Defini-
cion, que va desde el origen
de la imagen hasta la visuali-
zacion”.
Christian Rodriguez,
Buildings Business Marketing
Manager de Pelco
by Schneider Electric

La préxima edicion de Segu-
riexpo Buenos Aires se realizara
del5al 7 de Junio de 2013 mien-
tras que la industria de Safety,
Fire & Security tendra su en-
cuentro bienal en Intersec Bue-
nos Airesdel 15 al 17 de Agosto
de 2012. Ambas muestras se
realizaran en La Rural Predio Fe-
rial de Buenos Aires =



Tyco International Company,
Empresa numero uno en Seguridad Electronica a nivel mundial.

CCTV y Videovigilancia I Cantrol de Accesos | Deteccion y Extincidn de incendio I Intrusidn perimetral

Sensormatic” tyycO Ssimplex SCOTT KANTECH Sormwic Host DISC Amadoan Dynemics
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ADT Security Services Thames 139, Boulogne (B1G09IUC) Tel.: 54 11 4006-4900 aradtvmtycoint.com
Vertical Markets & Global Accounts Buenos Aires, Argentina. Fax.: 54 11 4006-4936 www.adtempresas.com.ar



Muevas Espana 744 - (B1602BBN) Florida - Vicente Ldpez- Poia. de Buenos Aires

Oficinas 54 11 4785 0115 {lineas rotativas)

INTEGRACION TOTAL EN
PROTECCION DE PERIMETROS

SISTEMA PMS5 4 2

Sistems Integral de Proteccion Penmetral

para grandes Panmetros (con Soltware Central
Integrador tecnologias de deteccion),

SISTEMA PMS 4 3
Froteccidn Parmetral por
Cabhle Sensor Microfdnico

SISTEMA PMS " 4
Proteccion Penmetral par
Cable Sensor Microfdnico Enterrado,

SISTEMA POWER SHOCK
Proteccion Penmatral por
Cerco Energizado
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Con mas de una década de trayectona enfocada en el disefio
y dezarralla de Sistemas para Proteccion de Perimetros
y reconcoida a mvel internacional, ALIARA e posibilita
ahora la Integracion y Cantrol Total de sus
Sistamas de Sequridacd

Can el Profesional de la seguridad electronica coma pilar de
sy crecimignto, ALIARA s posictons como Lider de (s
especialdad en la region gracias & la Calidad e Innovacion
de sus Productos y al Respato y Servicio

peErmanente a sus f]lE‘FnT!_“.

Conocedores del mercado v sus necesidades; solo
ALIARA puede afrecerle la Solucon mas adecuada y
Totalmente Integrada para cada reguenmignto,

=Im—

ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

- www.aliara.com - ventas@aliara.com

T P & B
: -Dll‘l'i‘h'illil;-;tud.:ﬂh':illn

4 aniares

(T b Wl



power. ===
shoc

Caracteristicas Energizador de perimetros que disuade
y repele el intento de intrusion mediante
una descarga eléctrica no letal.

Proteccidn Perimetral por Cerco Energizado

[ ]

Power Shock detecta
Alarma por descarga eléctrica
Alarma por corte de conductor (Positivo 0 Masa)

Alarma por sabotaje (Tamper de gabinete) El sistema no genera falsas alarmas y
Alarma por bateria haja su funcionamiento no esta condicionado
*2 salidas de relé (1 temporizada) para conexign a por factores climaticos.

panel de alarmas de intrusidn, sistema ALIARA PM52
o elementos de aviso sonoro o visual

Funcionamiento

LEDS indicadares
De Encendido, Pulsas, Bateria baja, Funcionamientn con
tension de red, Funcionamienta con baterfa,

Encendido
Lave con desconexion de encendido

Cantrol
Compensacidn automdtica de pérdida de aislacidn

Prateccitn
Fusible de 14 para Prateccidn contra descarpa
por red de carriente
Fusibie de 12V 34 para Baja tensidn

Bateria

Habitdculo para bateria de respaldo 12V TA Integracidn

E sistema Power shock es compatible con el SISTEMA INTEGRAL
DE PROTECCIAN PERIMETRAL ALIARA PMS2 con software contral
de interfaz prafica sencilla y de facil eperacidn.

Caracteristicas del SISTEMA ALIARA PM52
Mapa del sitio digitalizado,
Hiveles de acceso por categoria de usuanio.
Alarmas audibles y visuales.
Control de rondas on-line.
Autodiagnastico: controla el estado de cada uno
de los companentes del sistema,

La empresa lider en Seguridad Perimetral Electronica en Latinoameérica
S e e i e N ™ el =

Espafia 744 - (B1602EBN) Florida - Vicente Lopez - Pela. de Buenos Alres

Nuevas Oficinas |1 4795 0115 (lineas rotativas) - wwwaliara.com - ventas@aliara.com
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Seguriexpo 2011

Alonso Hnos. Sirenas
www.alonsohnos.com

Empresa nacional fundada en 1967 como
una metalurgica, desde 1987 se dedica al
desarrollo y fabricacién de sirenas, paneles
de alarmas, sensores y elementos accesorios.
Su Panel A2K4 es el mas exitoso de la in-
dustria nacional y se exporta a distintos pa-
ises de Latinoamérica y Europa.

¥ Aliara

B www.aliara.com
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E ADT Security Services
[ WWW.adtempresas.com.ar

ADT en su divisidn Servicios para Empresas
ofrece soluciones llave en mano que con-
templan desde la ingenieria del sistema
hasta la provision, instalacion, puesta en
marcha, capacitacion y servicio post venta,
contando con laboratorio propio y técnicos
certificados.

ADT Security Services es una compania del
grupo Tyco International, lider en sistemas
de seguridad a nivel mundial.

Alari3 - Valls
www.cercoselectricosdeseguridad.com

Diseno, fabricacion e instalacion de cercas
eléctricas perimetrales de seguridad con
detector de ruptura e invasién bajo las nor-
mas de seguridad eléctrica vigentes en nues-
tro pais. Alari3 es su marca registrada.

Seguriexpo Buenos Aires, llevada a cabo en
la Rural entre el 6 y el 8 de julio pasado, cul-
mind con excelentes resultados y superd
las expectativas de visitantes y expositores.
Durante la muestra, los principales prota-
gonistas del mercado nacional e interna-
cional del sector de Security asistieron a un
encuentro Unico para el sector.

Thl

'-ﬂ ] 'ﬂE-_




lenemos mas de una razon
para ofrecerle un negocto

Seguro

Exclusiva
Software
de contral

visual
Alarr

lodo en un solo programa

Muestro exclesivo software recepciona

& Informaciin de todas las 2onas protegidas,
Infarmacian inalambrica o alambrica en tismpao
real de las alarmas zonificadas y la prioridad
de.cada una en un plano del lugar con sefiales
audibles y sonoras,

Poderosa base de datos bajo clave, historales,
paritallas de interaccion y regrstios.

Envio simultanen de informacion a usuarios VIP

Apta para s menitareada,

o |:_i: =
& = 1
= Cercos
Energizados
o , S
de Seguridad Perimetral
ALARI 3 &5 el sistema integral de sequridad
perimetral electrica lder en el rubro con mas
de 15 afos de experiencia,
Es ¢l sistema de mayor poder disuasivo
al mas bajo costo del mercado.
Die tacil y rapido montaje reducienda
costos y tiempos de instalacion
Tiene &l menor casto por metra lineal.

Nuestro software de control
L8 Intercomunica con EQUIPDS:

Y4 oxconTROL

www.ala ri3.cnm.ar
4878-4100
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SOPORTE TECNICO

Asasoramento: Los que formamos ARGSegundad somos
ingenieros con mas de 10 afios de expenienca en el gremio de
la seguncan electronica, tecnicos y personal altamanta
capacitado en cada una de sus funciones.

VENTAS ONLINE

24 Hs. / 365 dias al afo: Realizd tus pedidos, con o sin tarjeta
de cradito, Administra tus compras mediante un Agil formularo
de compras onling,

STOCK PERMANENTE
Mugsto stock propio, faciita sus oportunidades de negocio,

GSimplex |




)Q) ARG SEGURIDAD

|IQinVision & VA Disicort
-_

DYNACOL®R

always watching

Importamos y distribuimos productos protagdes &
para ofrecer a nuestros clientes
‘|a mejor opeion en sequridad a precios altamer
Todos los productos de nuestra cartera se encuenti
disponemos de un Showroom con los principales prod
en funcionamiento y taller de reparaciones y ensamble.

Av, Rivadavia B617 - CAB.A.

(011) 4674-6666 S 88
ventas@ARGsequidad.com | ures 2 Viemes de 9000 5 1800k
www ARGSeguridad.com yoananes os Bhe 5 12:30Ns
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Anviz

www.anviz.com

El lider de Biometria a nivel mundial y M3K
Argentina estuvieron presentando nuevos
productos en la exposicién mas importante
del pais. M3K Argentina, Distribuidor Oficial
de Anviz en Argentina, ofrecié material gra-
fico, asistencia personalizada a clientes y ex-
plicacién detallada sobre todos los productos,
conjuntamente con los especialistas e in-
genieros de la compaiiia.

ARGSeguridad

www.argseguridad.com

Importa y distribuye productos para segu-
ridad electrénica probados y modificados
para ofrecer a sus clientes la mejor opcién
a precios altamente competitivos. Todos
sus productos se encuentran en stock.
Cuentan con taller de reparaciones y en-
samble.

Backnology

www.backnology.com.ar

Empresa dedicada a brindar una amplia ga-
ma de productos y servicios en seguridad
electrénica, conectividad, informética y ener-
gia, agrupados en soluciones complejas y
configurados a medida.

BigDipper Technology
www.bigdipper.com.ar

Es una empresa fundada en el afio 2000 por
un grupo de ingenieros en electrénica, in-
formatica y especialistas en éptica. Actual-
mente comercializa productos fabricados
en China, Japén, Corea, Taiwan, Estados Uni-
dos y Alemania, junto a otros desarrollados
por personal de la empresa.



SN NN NN RSN NN

/> bykom

Software para centros operativos

Respaldo asegurado
&

Innovaciéon permanente
L

Excelencia en Servicio post venta
L
Servicio y soporte técnico las 24 hs los 365 dias del afo
@
Cientos de sistemas funcionando en el pais y Latinoamérica

PARTMNERS

NANOCOMM LI LTRSS . (O Kelcom [#IAUTOMA B cron Llf HIKVISION ~— antarese

FAEE m T shad

nmmn_a_c@-(@@ iZ. avatec

(® GeoVision:  (*melirack

Una solucién completa de gestion y
desarrollo para su negocio de monitoreo

Av. Coldn 3073 7% - Mar del Plata - 7600 - Tel. (54 223) 495-8700
www bykom.com.ar - infogbykom.com.ar
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CABLES

Epuyen =

de punta a punta

Coaxiales
50 ohms, 75 chms telecomunicaciones.
75 ohms TV.

Redes LAN

UTP - FTP.

Visitanos en SEGURIEXPO 2011 del 06 al 08 de julio en La Rural Predio Ferial
Stand 1A-21

Sélida como su proyecto

En un mundo donde el lenguaje es la comunicacion,
aplicamos recursos, procesos de excelencia y tecnologia

de punta para desarrollar cables que responden a estandares
internacionales de calidad. Desde su concepcion hasta la

instalacidn, los productos Epuyén transmiten sefiales,
datos y energia con alta eficiencia y gran versatilidad.

-—--..m~—| =T = -:=-‘!"“"I =

Coaniales Telefinicos Energia Rudes LAN Instrumentacion Bus de Davos




EIM Control de Accesos

solution

soluciones de ingenieria

Molinetes

Puertas Giratorias \ d
Controladoras Q| 2 | {
Software

Accesorios /

Soluciones DCM: \ /
Inteligentes, seguras y con posibilidad de crécumlento

DCM Solution S.A.
Juan de Garay 3942 . (A1636AHH)

s s ouenos airee nseren wwWwW.dcm.com.ar

info@dcm.com.ar
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E Bykom

B www.bykom.com.ar

" Desde 2001, desarrolla software de gestion
para Centros operativos de monitoreo de
alarmas, médulos adicionales, grabacion
VOIP, telemetria y accesos web. Investigacion
en el drea seguridad, analizando los software
y tecnologias existentes, asi como evaluacién
de herramientas de bases de datos para fu-
turos desarrollos.

E DAZ Conductores

B www.dazconductores.com.ar

Desde hace mas de una década, laempresa
se dedica en forma exclusiva a la fabricacion
de cables telefonicos, de portero, telefonicos
subterraneos, coaxiales, UTP, cables para de-
teccion de incendio y especiales, segun
plano para las industrias Informatica, Tele-
comunicaciones, Instrumentacién, Control
y Seguridad electronica.

E DCM Solutions

B www.dcm.com.ar
Empresa especializada en el disefio y des-
arrollo de productos para sistemas de control
de accesos, sistemas de informacién y so-
luciones para el transporte publico de pa-
sajeros. Provee andlisis y definicion del pro-
ducto, disefio industrial, ingenieria mecénica
y electrénica y elaboracién de prototipos.

I Dialer Seguridad

B www.dialer.com.ar

Con mds de veinte afos de trayectoria en
el campo de la seguridad electrénica, ofrece
ala industria primeras marcas y la ultima
tecnologia aplicada en sistemas de intrusion,
incendio, control de accesos, CCTV'y comu-
nicaciones. Servicio técnico y soporte pos-
venta profesional y permanente para todas
sus lineas de productos.
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La experiencia de los avios...
y todo lo que nos puede

transmitir el que mas sabe.

e —

Le presentamos DX Net. \
El Futuro de su negocio.

DX Control desarrollo la famlia de equipos
mas completa, segura y potente para el
monitoreo radial y telefonico de alarmas.

Sus versatiles transmisores son compatibles
con todos los paneles de alarma del mercado,
y las receptoras radiales/telefonicas son
compatibles con todos los softwares de
monitoreo de alarmas.

W

;

> i'r,’ CONTACT ID
( jDIHECTP J Transmite el Contact ID

: .‘..:! = V' de forma directa y transparente
— - Contact ID sin limites

: - {sin programacion de plantillas)

DX Control dgsar [
pa— compgesion de datos KOMPRESSOR Il que

E _j Receptoras Multivinculo DX Link permite aggiipar eventos de Contact ID'ysenviarlos

- simultangamente, viairadio, en una misma trans=

! @ Transmisores compatibles Full ID | mision: Todo.en'un tiempo menor a 250 mSeg.
I ; ST e

P (en formatos Contact ID y Ademco Express) fSH‘I l_i;rgara dudas la familia
_@. Repetidoras Store&Forward mas rapjda del p[_aneta

Producidos en Argentina por el lider en sistemas radiales y telefonicos para monitoreo de alarmas

)"(‘ JXCONTROL

A\
Protegemos nuestras
Tel./Fax: 5411 4647-2100 instalaciones con;
Av. Rivadavia 12396, Buenos Aires, Argentina
Contactenos en dxcontrol@dxcontrol.com.ar @ visite nuestra web en www.dxcontrol.com.ar




CAMARAS CCD - DOMOS DE ALTA VELOCIDAD - LENTES FIJAS Y AUTOIRIS - BALUNES UTP - ACCESORIOS DE INSTALACION

DVR serie VTH

SK-A800-HS:
4, B, 18 y 32 canales de wvideo
H.264 - Salida AV [ VEA - LAN

Placas DVR serie KDC

R e

KME-4400 / 8600:
8y 16 canales de video
100 y 200 cpz - sottware Digitet

Placas DVR serie GV

G-600 / B0D / 900 / 1480:

16 y 32 canales de video
100. 200 y 400 cps - software 8.3

Enlaces de audio y video

pit

TC-TOO0H / 5000H:
Enlace 1.2GHz de 30 y 300mts.
Opcianal antena lipo yagui 12d8i

Balunes UTP simples

UTP-10X-F;
Transceptor pasive de 300mis.
Conexién con bornera a presian

DVR serig NETVISION

Q-

D5-T100-HT:
4,8 y 16 canales de video - LAN
H.264 - Salida AV / VGA / HOMI

DVR uso vehicular
mm

KD-206 / MD-402:
2y 4 canales de video - 25 cps.
Resolucion D1 - H.264 - 5D card

Equipamienta Full D1 para Sequridad Bancaria

EK-5216AV:

16 canales de video

400 cps - saltware CMS
Visualiza, graba y transmite por

CP-9601V:

Camara CCO 1/3" Supar HAD
650 TVL color y 700 TVL B/N
WDR (Wide Dynamic Range)

Compansacion de contraluz ideal

Accesorios de video

* :Q
Qc-407 / CV-102 / V-104:

(uad color PIP - Conversor VGA
Distribuidor de vidao maltipls

Balunes UTP multiples

—

eerrrrei
UTP-BOX-P:

Transceptor pasivo de 300mts.
Conexddn con barnera o phgtail

cumple Resolucion A-
5136

DG-4208HF | DG-4216HF;

8y 16 canales de video

200y 400 cps - software CMS
Visyaliza, graba y transmita por

Lentes fijas y varifocales Al

CP-xx16F: 2.8, 4, 6, 8, 12, 16mm
CP-3G80AV: Alde 3.5 a8mm
CP-2812AV: Al de 2.8 2 12mm
CP-D550AV: Al de 5 a S0mm

Balunes activos simples

UTP-101AT/AR:
Transceptor activo de 1200mis.
Aimentacidn 12V DO/AG

Mini camara DVR

KD-102:
Ulra compacia y portatil
Incluye memoria 30 4Gb

Placas DVR serie NV

DE-4100HC / HF:
By 16 canales de video + audio
CIF f4CIF/ D1 - 25 cps - H.264

Capturadores DVR
-
P

W
- B

-
V-8000 / USE-DVA:
4, 16 y 32 canales de video
25, 100 y 200 cps - USE 2.0

Adaptadores y conectores

veif \*
ot ==C g

AD-001 / CAB-001 / CON-001;
Adaptadares BNG v RCA
Conectores [ patch BNG & plug

Balunes PoE y PVD

UTP-101PoE / 8OTPV:

Combina Video, Datos y Power
Transmite 24Vac - recibe 12Vee

+ SHOWROOM + STOCK + ATENCION PERSONALIZADA + LABORATORIO + PRODUCTOS = LA MEJOR OPCION EN CCTV

Capital Federal y Gran Buenos Aires
ventasi@electrosistemas.com.ar
(011) 4713.8899 / 4713.55650

Zona Cuyo, Cdrdoba y Litoral

ventas.cha@electrosisternas.com.ar
(0351) 425.1867 / 15.594.8788




CAMARAS IP - DOMOS ANTIVANDALICOS - ENLACES DE VIDED - GABINETES Y SOPORTES - FUENTES DE ALIMENTACION

Camara FTZ con infrarmojo LASER de 200mits.

JM-612-IR:

Rasolucion 550 TV

Lente zo0m de 36x

Infrarmojo LASER de 200 mis.

Andi Explosive ( Exd Il CTE)

Antl Cormosidn (Stainless Sheel)
Resistente al agua (IPGG v MEMA 4X)
Camara 18rmica de B40x480

A prueba de disparos (45 ACP)

Camaras WOR

Camaras BOX

-

I

CP-93205 / 83X /[ H:
Aesodocion 420 [ 480 TVL
Dsa / Noche - 12V0C o 24VAC

Domos fijos de interior
CP-B420H | HF:

Resolucion 420 TVL - Dia/Noche
[luminador infrarrajo de 15 mis.

Domos de alta velocidad

14

JE-5907 / JK-2100:
Resolucién 600 TVL - zoom 370
Vatocidad de panen 3007/s8q

CP-95205 / 9601V:
Aesolucitn 600 TVL - HLEAWDR
080 - Reduceion dé reido 30

Domeos fijos antivandalicos

JA-B3205 / B350S:
Resolucion 480 TVL - IR 15 mits.
Lente varifocal de 4 2 9 mm

Domo de baja velocidad

PT-208:
Resolucion 480 TVL - 200m 3x
Opcional kit de control remoto

Camaras con IR
@ -
—

Camaras con IR

e

1

CP-73205 / 63305 / 63205:
Resolucion 480 TVL - 4 a Smm
Iuminadar infrarojo 50 a 80 mis,

CP-62505 / 62205 / GA20HS:
Resolucion 420 TVL
lluminader infrarrjo 10 2 25 mis.

Camara 700 TVL WDR Varitocal con Infrarrojo

CP-T620V: W ’
Resolucion 700 TVL —
Lents varifocal de 4 a Smm

Hurminador infrarrojo LED array BO mits.

WOR (Wide Dynamic Range)

HLC - Compensacidn de luz de frente (faros vehiculares)

Controd magnetico exterior de foco ¥ zoom

Excalente resistencia a la intempene IPGY

Brazo incorporado con aloiamiento deal cable

Camaras lente pmhole
q

CP-208 / PIR:
Resolucion 420 TVL - con audio

Opcignal oculta en PIR + IR 10m,

Teclados de control PTZ

s 0

JK-2002 / JK-2005:
Conexion via RS-485
Opcian de infegracian a PC-DVA

Camaras IP con WiFi

< 8

NVC-800:
Sensor de video 420 TVL
ViGA 640480 - Wik B02.11bfg

Accesarios para RS-485

-\

C485-1 / C485-4:
Conversor de protocola
Huk 485 - Protector sohratensidn

+ EXPEDICION + INNOVACION 4+ PRECIOS COMPETITIVOS + INMEJORABLE UBICACION = LA SERIEDAD DE SIEMPRE

Elecirosistemas de Seguridad SRL
Laprida 4034 - Villa Lynch - Buenos Aires
www.electrosistemas.com.ar

ATENCION X
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Drams Technology
www.dramstechnology.com.ar

Compaiia dedicada a la distribucién de
productos de seguridad electrénica, espe-
cialmente en el campo del control de accesos
y circuito cerrado de TV (CCTV). Provee pro-
ductos de ultima tecnologia a los mas gran-
des instaladores e integradores de seguridad
del pais. Catalogos y manuales on-line.

DX Control
www.dxcontrol.com

Empresa argentina que, desde hace mas de
17 anos, ofrece soluciones integrales de mo-
nitoreo radial para empresas de monitoreo
de Alarmas. Desarrolla y fabrica transmisores
y receptores radiales multivinculo en el pais,
lo que les permite realizar entregas inmediatas
y dar un eficiente soporte técnico local.

ElectroSistemas de Seguridad
www.electro-sistemas.com.ar

“La muestra 2011 nos permitié alcanzar el
nivel de acercamiento a nuestros clientes
que estabamos buscando, luego de haber
realizado nuestra Ultima expansion a nivel
comercial y logistico. Estamos estrenando
instalaciones en Buenos Aires y en nuevas
sucursales del interior del pais, duplicando
de esta manera nuestra capacidad operativa.
Asimismo, pudimos mostrar una enorme
cantidad de nuevos productos, relacionados
siempre a equipamiento y accesorios de
CCTV’, expresaron desde la empresa.

Grupo Nucleo

www.nucleodistribuidora.com

Grupo Ncleo es una compaiia marpla-
tense con mas de 15 anos de trayectoria,
dedicada a la comercializacion de produc-
tos, insumos y accesorios tecnoldgicos con
desarrollo nacional e internacional. Espe-
cialistas en tecnologia, y diferenciados en
el mercado por calidad, atencion persona-
lizada y servicio post-venta, para lo cual
cuenta con mas de 150 personas formando
parte de la empresa.



Solucion de control de acceso IP
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BicEntry Plus

BioLite

x-51atia

Saftware BioStar

BinStation T2

EEE: W
Av. Angel Gallardo 115

(C1405DJB) Buenas Aires, Argentina DRANMS

Tel.: (+54 11) 4856-7141 S Ar & R e B0 s
info@dramstechnology.com.ar

Distribuidor Oficial

Agregando valor a sus productos

oviciLon T bieserypt secunmmeon-  [EEIISEIRD # EM' TAmMRON T Theia »3EE3

www.dramstechnology.com.ar
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TODA LA EVIDENCIA EN 16 MEGAPIXELS — =1

-
35AMIZ3
ROU“IOH .- 3 m“mm p—
SOLUCIONES DE CCTV
Y VIDEO IP
-

w
Theia LENTES MEGAPIXEL
LENTES GRAMN ANGLULAR
Lenle convencional TAmnun LEMTES PARA CCTV

- A ’
CoNozca todos nuesyros productos éen nyesira webn
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5l {_\gregaﬁndbj&iflor a sus productos.
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<
Farpointe Data, Inc. w

LECTORES Y TARIETAS DE PROXIMIDAD CONTROL DE ACCESOS Y PRESENTISMO

b E oscrypt
LECTORES DE HUELLA DIGITAL SECURITRON™ > LICX |
100.000 huellas 1:1 ¥ 10.000 huellas 1:N CERRADURAS, PULSADORES Y ACCESORIOS

NUEVD

ccrv VIDED IP CONTROL DE ACCESOS BIOMETRIA LECTORES Y TARJETAS CERRADURAS

aEE W -
Av. Angel Gallardo 115 DHAM

(C1405DJB) Buenos Aires, Argentina q S ‘I'
Tel.: (+54 11) 4856-7141 rTEEnmREELRA YT B =

info@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos

aviciLon < bjescrypt seconmiow- [EEEDE =% . Theia tameon &0 LSewew 3wy

—WWwiildramstecnn ology.co dn.ar
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E HID

B www.hidcorp.com

[ Lider en soluciones de acceso y gestion de
identificacién para proyectos de identidad
segura basadas en tecnologias integradas
y soluciones de tecnologia logistica. Inte-
grante del grupo Assa Abloy, la empresa
ofrece productos de vanguardia tecnoldgica
y cuidada estética para satisfacer todas las
necesidades del sector.

E Honeywell

E www.honeywell.com
Uno de los mayores fabricantes de sistemas
de seguridad del mundo, que brinda solu-
ciones integradas en CCTV, intrusion y control
de accesos a través de marcas asociadas. Se
presentd en Seguriexpo a través de sus dis-
tintos socios locales, como Securitas, Segu-
ridad Misiones, AlarSur y SF Technology.

E Identimax

www.identimax.com.ar

Abarca cualquier solucién en identificacién,
desde una tarjeta de afinidad hasta un pa-
saporte inteligente. El 100% de su core busi-
ness es la identificacion y eso lo diferencia
de otras empresas del mercado local.

LA IR
m

E Ingal

B www.ingal-leds.com
La empresa tiene como compromiso la ne-
cesidad de crear productos de iluminacién
que permitan ahorrar los recursos energéticos:
lailuminacién basada en tecnologia de leds.
Su departamento de investigacion desarrolla
permanentemente nuevos productos.
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Propiedad

Protegida
SECURITAS

0800-122-Securitd

becuritasargenting.com

Securitas Sistemas

Securitas Argentina cuenta con una unidad de negocios especificamente
desarrollada para implementar soluciones de seguridad electronica.

Proyectos e Instalaciones
Servicio Técnico y Mantenimiento
Monitoreo

Track & Trace

securitasargentina.com

securitasuruguay.com SECURITAS



Honeywell

ACCESS SYSTEMS

+NetAXS-123
Control de Accesos Autanomo
de 1, 2 o 3 Puertas

TECHNOLOGY

Honeywell

Senciitity prociucts descbern

NetAXS-123 es una solucién de control
de accesos independiente, compacta y
muy completa a nivel de funciones.

Se puede instalar y gestionar facilmente
ST a través de un navegador web y sin
—— necesidad de conexién a una
red o a Internet.

B s

» Entomo amigable [ = =
Tt
» Exportacion de datos . T/

—

® Actuslizacidn dindmica l Iﬂ

e
# Modos de acceso opcionales I_
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SF TECHNOLOGY S.A.
Av. Boedo 1912 (C1230AANI CABA. - el (54 11) 4923-040




Honeywell

SECURITY

*VISTA 48 LA

Un panel...
infinitas posibilidades

Honeywell, lider mundial con
mas de 70 anos en el mercado.
- ofrece una amplia gama de

it ;IT tecnologias, con paneles de alarmas

EE_': que van de 4 a 250 zonas y

* G1645P . toda su gama de accesorios de
Teclado LCD ; :

r .

st arnmmdbico fEspitiol La mas alta prestaciones

Exp. de 4 zonas v 1 relé

® 5271C5

I Pantalla tactl
grafica color
alfarmménico (Espanol)

o \Vista ICM
Médula de carexidn
a Internat i
Permite controlar
el panel vis web ::
L Xavirin] —
Pantalla téctil
grifica (B/M)
Seguridad,
“l centrm de mersajes
C —
== Wam
- - ) M)
Bl s Bl —
e = =
. . & - =1
» 61485P d gpﬂl =i e
Teclado LCD inal dmbnco =
con palabras Taclada LCD I

fipas (Espanicl)

nfoast-technology com - www sf-technolegy.com



.guia visual " pndS’.comar

SEGURIEXPO 2011 Buenos Aires

E Intelektron

E www.intelektron.com.ar

Fabricante nacional de hardware y software
para control de accesos, asistencia, control
de visitas, molinetes y pasarelas dpticas. Se-
guridad informatica y proteccién de software.
Permanentemente, la empresa desarrolla
diferentes productos de alta tecnologia y
focalizados en al area de Seguridad, Pro-
teccién y Control.

F Lantrdnica
B www.lantronica.com.ar
Importadores de equipos, soluciones, in-

sumos y servicios de seguridad electrénica
e informatica de las principales marcas in-
ternacionales. Su objetivo es obtener resul-
tados significativos y mejoras continuas para
sus clientes, aplicando soluciones en distintas
areas de sus organizaciones.

E Meditecna
E www.meditecna.com

Desde sus inicios se destacé como una
empresa joven y pujante con la premisa de
brindar a sus clientes el mejor servicio de
asesoramientoy servicio de post-venta, ob-
jetivo que implica atender las necesidades
especificas y muchas veces no convencio-
nales que plantean sus clientes. Y esa es
precisamente la caracteristica fundamental
que destaca a la empresa: la capacidad de
asesoramiento y respaldo individualizado.

—
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monitoreo.com 1
www.monitoreo.com. Ml

Mayorista de monitoreo, que, a través de una
red para empresas del rubro, ofrece soluciones
para el desarrollo y la rentabilidad de la acti-
vidad. Cursos de capacitaciény literatura es-
pecializada para la formacion de profesionales
en el drea del monitoreo, tanto desde la faceta
técnica como comercial.

Exposicion Sudamericana de Seguridad integral
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RELOJ ELECTRONICO PARA CONTROL HORARIO

=

Su Y CONEXION TCP-1P

CONFIGURACION VIA WEB SERVER o

» TECNOLOGIAS: HUELLA, PROXIMIDAD, iCLASS, MIFARE, CODIGO DE BARRAS Y BANDA MAGNETICA.

» MENSAJES DE VOZ CONFIGURABLES.

» WEB SERVER PARA REALIZAR SU CONFIGURACION DE MANERA REMOTA.

» MAYOR CAPACIDAD: 85000 FICHADAS / 65000 HABILITADOS / 9000 HUELLAS.

» BATERIA DE RESERVA DE ION-LITIO PARA BACKUP DE ALIMENTACION CON CARGADOR INCORPORADO.
» GABINETE DE ALTA RESISTENCIA, CON MAYOR COMODIDAD Y ATRACTIVO DISENO.
» FUNCIONALIDAD PARA TIEMPO DE ASISTENCIA O CONTROL DE ACCESO.

CONECTIVIDAD LOCAL ViA ETHERNET, USB, RS-232, R5-485 0 MODEM.

» ALIMENTACION ViA POE OPCIONAL,

KIT DE DESARROLLO (SDK) DISPONIBLE

Tel./Fax: +54 (11} 4305-5800

www inlelekiron com - venlas@intelekiron. com

INTELEMTRON 5.A. - Solis 1225 (C1124ADA)
Cludad de Buenos Aires - Argentina intElEktan

Nuestra Trayectoria como Fabricantes , Experiencia ¥ Estructura, nos avalan para brindarle un Excelente
Asesoramiento, Asistencia permanente al Gremio y Servicio Postventa.



Seguridad Electréonica | .

Importadores y
distribuidores mayoristas

Sistemas de Seguridad Electrénica Venta al gremio

CONTROL DE ACCESOS

LECTORES DE PROXIMIDAD TARJETAS ¥ TAGS
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Envios al interior - Servicio de entrega a domicilio
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E Nagroz
B www.nagroz.com.ar

Desarrollador y fabricante de sistemas para
proteccion perimetral. El Sistema Energizado
de Proteccién Perimetral (SEPP) y todos los
productos Mandinga -marcas de la empre-
sa- son fabricados bajo normas de seguridad
eléctrica vigentes y con certificacion IRAM.

PPA 1

www.ppa.com.ar 1
Desde hace mas de 15 afos, distribuye y
comercializa en Argentina productos de se-
guridad electrénica, paneles y sensores, y
automatizacién de portones de Ultima tec-
nologia. Desarrollo permanente y tecnologia
de punta aplicada a cada desarrollo son al-
gunas de los sellos distintivas de la marca.

E Punto Control

E www.puntocontrol.com.ar
Especializada en brindar productos y ser-
vicios para control de accesos y control de
rondas y recorridos. Tecnologia biométrica,
impresoras de credenciales, cerraduras elec-
tromagnéticas, lectores y tarjetas RFID.

Revista Negocios de Seguridad
www.rnds.com.ar

Publicacion lider en seguridad electronica,
con informes técnicos, Ultimas tecnologias,
productos destacados y servicios ofrecidos
por las empresas mas prestigiosas del sector.
El medio de consulta indiscutido para los
profesionales de la industria que quieran in-
formarse sobre las novedades tecnoldgicas.
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Su empresa esta lista para evolucionar!

Conozca los NUEVOS PRODUC TO&'o.

GPRS Ello Universal

Interfaz celular GSM / GPRS
para monitoreo de cualquier
panel de alarma monitoread

(Contact ID) del Mercado.

Caracteristicas

» Actualizacion remota de firmware.

# Programacion por cable LISB.

» Reporta todos los eventos de cualguier
panel de alarma gue se comunigue

en Contact 1D,

» Utiliza tecnologia GPRS para comunicacion.
» Salidas PGM gue pueden ser accionadas

remotamente via GPRS / SMS.

» No interfiere en la programacion remota del panel

via download.

# Pragramacion realizada por software suministrado

gratuitamente por PPA.

» Supervision anti-sabotaje y funcionamiento del panel.
» Permite el envio de teste penddico por linea fija.

» Posee detector de corte de linea telefonica.

# Puede ser usado en sitios donde na existe linea fija,

Novedades en Automatismos

Automatizador Cross para
portones corredizos

Disponible en tres versiones:
Cross, Cross JetFlex y Cross SP Hibrida

Caracteristicas Cross

Tiempo de apertura {*): hasta 12
segundos

30 ciclos/hora

Final de carrera analogico/digital
Destrabe por llave

Potencia: 1/4 HP

Peso: hasta 500 kg.

PPACAPITAL

A, Bear SOBS. Villa Devolo,
(1419} Gudad de Buenos Aires,
Tel:(011)4566-3069 3225
ppacapital@ppa_com,ar

PPASUR

Ao, Almirante Brown 2980,
[1834) Temperley

Tel: (011) 42920636
ppasur@ppa.com.ar

Caracteristicas Cross JetFlex
Tiempo de apertura (*): hasta 4,5
segundos

&0 ciclos/hora

Final de carrera digital

Destrabe por llave

Potencia: 1/3 HP

Peso: hasta 500 kg.

PPANORTE

Luis Mana Drago 328

Villa Adelina

Tel: (011473575107 7504
ppanorte@ppa.com.ar

CENTRO DE SERVICIOS PARA MONITORED
Ramidn Lista 5162 - (1419) illa Devoto
Tel:(011)4568-5618

Inscripdiones para capacitaciones:
info@ppa.com.asr  QB00-333-8999

Caracteristicas Cross 5P Hibrida
Tiempo de apertura (*): hasta 12
segundos

30 ciclos/hora

Final de carrera hibride: analogico
y/o digital

Destrabe por llave

Potencia: 1/4 HP

Peso: hasta 300 kg.

5Su socio indispensable para sus
proyectos de sequridad electranica.

88




SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA

NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO

CERTIFICADO DE SEGURIDAD

* La Republica Argentina suscribe a las
Mormas de Sequridad de la Unidn Europea
(TEC 60335-2-76 & TEC 60335-1 seqin

certificados N® 5-0228-001-1,/2/3/4/7/8),

las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de sequridad patrimondal.

® La fabricacidn de los sistemas SEPP
coma todos los praductas Mandinga Dr. Domingo Cabred 4701

cumple con todas [as Normas de seguridad {[1&3?HWI:I Ciadad de Bimncs AMies
léctrica vigen 1 ina.

ameidiotl o . 5411 4912-1807 / 1897 / 1676 / 1733
5-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8. ventas@nagroz.com.ar * Www.nagroz,.com.ar




Controladores de acceso y asistencia

La experiencia p= A (__, =
SAGE combinada \:) & L1 =
con la mejor -\ d__;
tecnﬂl(}gia en Acceso expertos en sistemas de control

y Asistencia

Heredia 881 (C1427CNM) Capital Federal-Argentina
Tel./Fax: (54-11) 4555-7602 [ 7632
ventas@sage.com.ar - www.sage,com.ar

®

S

i Para integrarse a nuestra Red de distribuidores contactarse a: info@sage.com.ar ; i
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I Sage

[ www.sage.com.ar
Fundada en 1983 como una empresa de
desarrollo de software, Sage se convirtié en
una de las primeras y mas importantes pro-
veedoras de sistemas de tiempoy asistencia
de la Argentina, con mas de 900 instalaciones
en todo el pais, asi como en Brasil, Chile y
Uruguay.

E Schneider Electric Argentina - Pelco

B www.pelco.com

Lider mundial en el disefio, desarrollo y fa-
bricacién de tecnologia para video y sistemas
de seguridad, ideales para aplicaciones in-
dustriales y ambientes complejos. Schneider
Electric ofrece soluciones integradas para
los segmentos de energia, procesos indus-
triales, automatizacion, CCTV y centros de
datos.

E Security One

E www.securityone.com.ar

Empresa argentina dedicada a la busqueda
de soluciones sustentables en seguridad
electrénica, a través de la representacion
de la marca HikVision, respondiendo a las
crecientes demandas de la sociedad actual.
Cuenta con productos y soluciones homo-
logadas por las mas prestigiosas agencias
de seguridad mundiales.

Simicro 1

www.simicro.com. #

| Con mas de 20 aios de trayecto-

. ria, Simicro lanz6 en la expo toda

la linea de productos para segu-

ridad de la marca LG y Rokonet,

y anuncié su alianza estratégica

| con Flir, proveedor de cdmaras

térmicas. Como socios estratégi-

cos, las empresas disefiaron su

stand en funcion de un objetivo:

posicionar las distintas marcas en
nuestro mercado.
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(® GeoVision

The vision of security Nueva linea IP

Tecnologia 1.3 Megapixel- H.264 .
_w

CamaralP

GUI -,-..-}{I IU'F‘F.

1\ -.,1\

\ 5%
\\\" AR AR
At u“‘x\"-""" Y 4’/

Mini Domo Color IP

/‘[nr SMED 110
£

T ot :ﬂ!éirm&|iur'~:.f!.hui¢:‘-ju

afiltdmignto Distarsion de

ﬁ'!

74

= 1.3 Megapixel Emnl';;mgrzsivu CMOS,
= Doble codec de videa H.264, MJPEG y MPEGA,
» Hasta 15 cuadrus por segundu en resolucién de
megapixeles (1280X1024)"
« Micréfono incorporada,
s Entrada para tarjeta de memuria Micra SD.
- 2 vias de mmunicaciﬁn de atidio.
- Entrada y salida de a!arrna
- Salida de video analogo.
= Alarma de antimanipulacién activa.
+ Grabacién por deteccién de movimientos.
« Mascara de privacidad.
= Filtro d-l_! direcciones IP. « 3gpp/ISMA.
« PoE (Power over Ethemet),
» 12VDC + Funcion Dia / Noche.
» Focalizacldn fija o varifocal, lente de megapbxel.

» 1.3 megapixeles escanéo progresivo CMOS.

« Servidor web incorporado para monitorear a traves
del navegador IE.

= Doble codec de video H.264 MIPEG y MPEG4.

» Hasta 15 cuadros por segunda en resolucion de
megapixeles (1280 x 1024).

» Micréfono integrado.

« Alarma antimanipulacién.

« Grabacién por deteccion de movimientos.

« Mascara de privacidad.

= Filtro de direccion IP.

= 3GPP/ISMA.

» Stlo PoE (Power over Ethernet) .

» Megapixel y lente infrarrojo integrado.

F

Av. Corrientes 4969 r (Cl414A1C) Bs. As., Argentina

telefax: (S54-1) 4857-086l (lineas rotativas)
e-mail: ventas@simicro.com 4 WWLWLSIMICro.com




HIKVISION

MASTER PREMIER DISTRIBUTOR
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Se_guridad Urbana
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Cédec de video H.264 » CCD de barrido progresive Sony de 1/3" » Soporte de resplucidn a 1280x720 para

® previsualizacian y reproduccion = Iris/enfoque automatico v rﬂ[a“-m continua en 36 .f. » Soporte de conmutacion  EEESTE

automatica de color a B/N » Precision predeterminada hasta de +0,1%, velocidad preseleccionada de 757seg. F 1
an panan y 5058, an inclinacian

-.“‘ & : lﬂ i ! \
DVH para Moviles Video y Localizacion en Tiempo Real por SG

s Instalacién en cualquier » Transmicién por: e Visualizacion de recorrides
unidad mavil GPRS - 3G - WIiFI en Google Map

77 '|_

H.264 D5P Compresion por Hardware » Maodulo GPS Incorporado # Informacion de GPS v Velocidad embebida en video e Integracion con

Google Maps » Trackeo de Rutas sobre planos de Google Maps » Tecnologla Anthvibracidn Patentada = 3G, COMA, WCDMA, EVDO,

TR-SCOMA, Winslass = Softwane de Centro de Monitoreo = Software de Senvidor de Streaming pam tecnologia 3G = Audio y \ideo en Tiempo
Real = Comunicacion Bidieocional sobre P = Entradas v Salidas de Alammas = Alarmas por Exceso de Vielocidad
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m Serle 8100HFI-S Serie 9100HDI-S Serie 9100HFI-5
TODOS LOS CANALES EN TODOS LOS CANALES EN TODOS LOS CANALES EN
4 CIF TIEMPO REAL 4 CIF 4 CIF TIEMPO REAL

NVR  sosmmmm —

CAMARAS R ; ;
=] Serie 7600NI-5 Serie 9500NI-5 Serie GGODNI -5
TODOS LOS CANALES EN TODOS LOS CANALES EN i TODOS LOS CANALES E 1]
4 CIF ¥ 720P EN TIEMPO REAL 4 CIF ¥ 720P EN TIEMPO REAL 4 OIF ¢ 720P SN TIEMPO REAL
Serie 7T800HI-S Serle 'JD DDHFI b Sarie 9000HFI-SH !
ANALOGASEIP TODOS LOS GANALES EN TODOS LOS CANALES EN i
4 CIF Y T20P EN TIEMPD REAL 4G|F YTE‘DF E‘N'I'IEHH:I REAL 4 CIF ¥ T20P EN TIEMPO REAL
HOomi HOomi
CAMARAS — ] -
CAMARAS m @-; - U
ANALOGASE IP . =y
4 L CAMARAS ANAL OGAS DOMOS AMALOGOEAR . CAMARAS P
0 PsIA
D5-2CC192F  D&-2CC5T2RM ANALOGOS DS 2C0RIZFFE D5 2C0TIEE
O NVIF DS-2CC194P DS-2CC572P-IMB ANT. DS-24F1-518 DS-2C0833-E/ W DS-2C07153-E
OS-2CCITEP  DS-2CCSTTP-AWDA DS-25F1-518 DS-2CDERPF-E13MP DS-2CDBIASE
D5-2CCIT6F  DS-P0CHTER-AICR 13 O5-2C0853F-E 20MP  DS-2CD8153-E
DS 20F1-518 DS 2C0864F-E 30MP

DS-20F1-572 1.3 MP DE-2C0883F-E 50MP

“ Contamos con el equipo de Asesoramiento y Soporte Tecnico mas
Experimentado de SudAmerica, con mas de 8 anos de experiencia junto a
HIKVISION. No dude en asesorarse con nosotros, casos de exito en los bancos
mas prestigiosos de Argentina. ”

Disponibilda de Stook Inmediatal \
Importaciones bajo Posiciones Arancelarias I HIKVISION HOUSE
{ Ga‘.an%sa indicacias por DGA/AFIE L A Tf”ﬂ Jil MER’B A‘

- Certificados de Seguridad Eléctrica disponibles YU
G y vigentes. | by Security One ’
N ﬂh[‘.’lﬂ -ann “Nuevo Centro de Soporte y Capacitacion” J

Nuava Direccidn: Talétono Email

Calle Cespedes 3881 C.A.B.A Bd-11) A555-1504 erEisacUTity e com.
L_, L[._(_[."[ LLI@IL c1¢;?EAB(I:? ;}:mtim Erélﬂ}ilrjnf?l:al'ﬂ Infodiizacuritynne. com.ar

Visitenos en (B4-11) 4555

HIKVISION PREMIER DISTRIBUTOR WWW.SECURITYONE.COM.AR
WWW.HIKVISION.COM
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I SoftGuard

E www.softguard.com
Empresa dedicada al disefio de software in-
tegral para monitoreo de alarmas, soporte
posventa capacitacion, certificacion de usua-
rios y desarrollos de avanzada. Sus suites
de monitoreo incorporan siempre nuevas
funcionalidades y adaptacion constante a
las necesidades del usuario.

SONy,

make.bey
iy,

SONY

www.sonypro-latin.com

Sony Professional Solutions es el proveedor

lider de equipos de tecnologia avanzada

para teledifusoras, video seguridad y otras

soluciones relacionadas con la transmision
de imdagenes y broadcasting.

E SPS

B www.sistemasps.com
Las empresas instaladoras y prestadoras de
servicios de seguridad e instaladores parti-
culares, encuentran en SPS un trato perso-
nalizado, con acabada comprension de la
realidad. Desde hace mas de dos décadas,
la empresa ofrece confiabilidad y la ultima
tecnologia en el monitoreo de alarmas.

E Trimove

E www.trimove.com
Trimove es una empresa argentina dedicada
a brindar nuevas y mejores soluciones de
movilizacion. Desarrolla, fabricay comercializa
vehiculos eléctricos innovadores que prote-
gen el medio ambiente, mejoran la calidad
de vida de las personas y optimizan los re-
cursos de empresas y otras organizaciones.




Haga crecer su negocio

Manitareo

-""J Asistencia técnica en linea las 24 horas

b Verificacidn
JJ Multiples centros de soporte técnico por Video
‘J Capacitacion Integral personalizada
A:J Entrenamiento continuo por E-learning Serviclo
Técnico
L J La mas amplia compatibilidad GPRS-IP del mercado
J Personal altamente capacitado e
' craczzer ()
L4 Actualizaciones en linea Prheorlll,
S = s |
-’J Entrega inmediata
MoneyGuard®

I‘J Estrategia y planificacion para expandir et

y Cobranzas

la rentabilidad de su negocio
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Cada telefono celular se convierte en un Auii:rﬁg:?; w
terminal para envio de eventos de alarmas. ey

SoftGuard procesa los eventos de alarmas

Av. 5an Juan 4156 (1233) CA.B.A. recibidos via SMS, permitiendo multiplicar los
Tel.: (54.11) 4136-3000 servicios y ofrecer monitoreo remoto a clientes Trackerd
info@softdemonitoreo.com que incluso no disponen de un panel de Mﬂ“'ﬁ""f‘

alarmas. El operador también puede enviar o _—

SMS a los clientes para notificaciones durante
el proceso de eventos de alarma T

=
i casel w0
pe Sogurahin Er1ha Remoto

www.softdemonitoreo.com
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SONY

make.belleve

CAMARAS DE SEGURIDAD HD SONY

SERIE

Excelents calidad de imagen Full HD, soporta H.264 a 30 CPS »

lluminadores IR Incorporados, auto-adaptables »
a lo distancia del objetive enfocado

Captura claromente objetos en lo oscundad ™
hasta 15 metros de distancia

Unicas con capacidad de andlisis inteligente »-
de las imagenes deniro de lo camara

Para mas informacion visitanos en
www.sonypro-latin.com

MUESTRAS SOLUCIONES DE VIDED SEGURIDAD YA ESTAN DISFOMIBLES A TRAVES DE NUESTRDS INTEGRADDRES T DISTRIBUIDORES:

GETTERSON) . isikawa r 624 2 PROSEGUR @rrorexk 90O
LIRS o T — SECURITAS
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SEGURIEXPO 2011 Buenos Aires

Virtualtec 1
www.virteccom.ar W

Desarrolla y fabrica tecnologia para posi-
cionadores satelitales, terminales de datos
y cdmaras para captura de imagenes para
seguridad y logistica en vehiculos. Sus lineas
de productos se distribuyen en Argentina
y Brasil.

E VisionXIP

B wWww.visionxip.com
Empresa dedicada al servicio de monitoreo
en tiempo real que nacié con el concepto
de aprovechar las ventajas de las redes IP y
aplicarlas al servicio de su seguridad. Inte-
gracion de servicios de vigilancia con mé-
todos de acceso remoto.

F ZK Software

B www.zksoftware.com.ar
ZK Software Argentina es el logro alcanzado
después de varios afos de esfuerzo y de-
dicacién en el Mercado Argentino y resul-
tado del trabajo conjunto de Bio Card Tec-
nologia S.R.L. y ZK Software S.A.L. Lideres
en tecnologia de huella digital para iden-
tificacion de personas.

E Fin del recorrido

Como es habitual, tras la recorrida virtual por los stands de Seguriexpo,
reservamos para el final la presencia de las bellas nifas infaltables
en el paisaje de una gran muestra. Sonrisa mediante, fueron las en-
cargadas de recibir a cada uno de los visitantes y establecer el primer
contacto entre ellos y las empresas.

En esta pagina, tan solo una seleccién, que bien merece el primer
lugar en el mundial de la belleza. Admirelas en www.rnds.com.ar
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on personalizada para Distribuidores e Integradores
el.: +5411 3221-0309 | Fax: +5411 3221-2100 (#0309)
‘ info@visionxip.com | www.visionxip.com

www.masnel.com.ar




Incorporamosiunainuevasliineagde;
soluciones' enfellmercadofdelCCilVajlintoa
TOSHIBA Ine. ) 1o ¢1o s lideres an
desarrollo de'camarasilk,
ecnologia Dia/Nochely,

AmplialvariedadidelcamarasiiP

creadorddeya

TOSHIBA - Equipos de 2 Mega Pixeles de Alta Resolucién
CCD Toshiba de alta calidad con trama diagonal que le

-

IK-WB12A

Todas las camaras son Dia/Noche

Microprocesador de alta velocidad gue permite obtener
imagenes mas nitidas en todas las condiciones de iluminacion
Compensacion de luz y nitidez en toda la imagen de la camara
Web Server embebido

Zocalo de memoria SD par almacenamiento de imagenes
Comunicacion Wireless o PoE _

SDKs disponibles para ser incluidas en cauleuri solucién de
software

i" TOEHIa, - \

SoftwarelylequiposIDVRSIly/NVRs | k=T

Permiten monitorear desde 4,8,16 y hasta 32 camaras

en un solo equipo.

Diferentes configuraciones de acuerdo al entorno que se

desea controlar

Compatibles con una amplia variedad de camaras |IP de diferentes

proveedores
Compresion MPEG4 de grabacion
Soluciones de discos en RAID-5 y Hot Swapp

{ BioCard

WWW.ZKS

software

" NVR Surveillix
TOSHIBA
Leading Innovation 2>

com.ar




Nuevailinear2045

Equipos multibiomeétricos, pantallas color TFT
capacidad almacenamiento e identificacion de
hasta 10000 huellas y/o tarjetas de proximidad EM
/ Mifare o HID. TCP/IP, RS232 Host USB

iClock 700 ID

useo C i

F8! '.uu_n (Huella Digital / Rfid )
rr'n L sr = == o | |
Cerradura Sensor do puena

— ) G

S

LER

Bio Card Tecnologia s.r.l.

Zapiola 4583 (C1429A01), Cdad. Aut. De Bs. As. Argentina
Tel./Fax: (+54.11) 4701.4610,

E-mail: info@zksoftware.com.ar

ogunidad!
2sSthingidas!

Multibio 700

Doble métado da
identificacion por
Reconocimiento facial y
hualla digltal 1:1

= 3000 rostros

« 10000 huellas digitales

* Camara para funcion Foto 1D
= Sensor oplico Zk ¥ algoritmo
10.0 de alta valocidad

+ Conexibn con cermaduras y
paneles de alarmas

+ Comunicacitn: TCP/IP,
R5232/485, USB

Soluciones de Software

Le ofrecemos una solucién de gestion de
capital humano & inteleclual espacialmenta
disefiada para ayudar, optimizar y mejorar
la calidad del trabajo en el area de RRHH
de una empresa,

Es la principal eleccion para el futuro de
una empresa, ya que permite articular e
integrar diferentes madulos de software con
un solo objetivo: ser la mejor herramienta
en RRHH.

Admite la total integracién de los siguientes
madulos, logrando una mayor eficiencia y
calidad en la unién del trabajo:

Médulos disponibles integrados:
*Control Horario y Ausentismo
«Control de Accesos y visitas
+Liquidacion de Sueldos y Jornales
*Gestion de Comedor
*Planificacién Horaria

-Cuenta Corriente de Novedades

__ZK Software’ |  Exija la etiqueta de
Produsio original prﬂduﬁtu’ F
ARTAREENde Garantia Original

“‘12"‘( Sdtmre

Bmargenti
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Acuerdo de cooperacion

Firma de convenio entre CESEC y CASEL

El 7 de julio ultimo,
en el marco de
desarrollo de la
Seguriexpo 2011,
en Capital Federal,
sellevé a cabo la
firma del Acuerdo
de Cooperacion
intercdmaras entre
CESECy CASEL

La Camara de Empresas de Seguridad Electréni-
ca del Centro (CESEC) esta préxima a cumplir dos
anos de trabajo ininterrumpido desde su forma-
cién: desde 2009 viene abogando por los intere-
ses propios del sector, protegiendo y prestigian-
do la actividad local y nacional. Con el objetivo de
trabajar unidos, se incorporan permanentemen-
te nuevos asociados y se trabaja en conjunto con
representantes de Cdmaras colegas, mantenien-
do un didlogo abierto y colaborando en presen-
taciones particulares.

Este trabajo vincular se fortalecié y enriquecié con
la firma de un Acuerdo intercdmaras entre CESEC
y la Cdmara Argentina de la Seguridad Electronica,
CASEL, propuesto por la Honorable Comision Di-
rectiva de ésta Ultima, manifestando conocer la
importancia de respetar la autonomia, decisiones
y desarrollo de las Cdmaras Empresarias regionales,
proponiendo acompanarlas y apoyarlas, en lugar
de generar filiales y pretender absorberlas. Con
esta base fundamental, los Socios de CESEC apro-
baron llevar adelante la firma del mismo.

La ocasion elegida para llevar a cabo dicho acto fue
la ultima edicion de Seguriexpo Buenos Aires, a la
que ademas de asistir para cumplir con este acto,
sirvié de plataforma para presentar nuestra entidad
formalmente ante empresas, entidades educati-
vas, publicaciones y asociaciones locales, nacio-

nales e internacionales, con la seguridad de seguir
construyendo vinculos con ellas.

En la reunidon con CASEL estuvieron presentes
los Socios Luis Acosta, Daniel Allende, José Luis
Armando, Hugo Milanesio, Sergio Palomino, Ser-
gio Puiatti y Carlos Reartes, quienes acompana-
ron al Ingeniero Gustavo Burcles y Marcelo Mar-
tinez Arias, Presidente y Secretario respectiva-
mente de nuestra Cdmara durante la ceremonia,
mientras que por parte de CASEL se hicieron pre-
sentes su Secretario, Daniel Banda, su Vicepresi-
dente 1°, Ing. Enrique Greenberg y su Presiden-
te, Marcelo Colanero, ademas del Asesor Letrado,
Dr. Raul Castro, quien redacté y dio lectura a los
textos del Acuerdo de Cooperacion.
Inmediatamente después de firmado el docu-
mento, Nos propusimos comenzar a trabajar, ge-
nerando importantes beneficios para los Asociados
a CASEL que quieran asistir a nuestros Cursos de Ca-
pacitacion, emitiendo resoluciones y considera-
ciones sobre todas las teméticas del rubro, con
opiniones especializadas y fundamentadas, y co-
laborando y compartiendo trabajo y propuestas so-
bre las normas legislativas vigentes.

A partir de este importante vinculo esperamos en
el futuro seguir ampliando el abanico de tareas
a encarar conjuntamente.

La experiencia acumulada a través de los afios de
trabajo, asi como la envergadura de las empresas
y profesionales asociados a CASEL seran herra-
mientas enriquecedoras. Por otro lado, la centrali-
zacién empresarial en una entidad del rubro fue-
ra de Capital Federal en una zona en constante
crecimiento y con problemadticas y vivencias parti-
culares como la Regién Centro, a través de CESEC
permitira un analisis objetivo y real de lo que sucede
en materia econdmica, legislativa e institucional
dentro de la Seguridad Electrénica en la sociedad.
En este sentido, los socios e integrantes de CESEC
concordamos con lo expresado por el Secretario
de CASEL, Daniel Banda, cuando expresé, en
nombre de su Cdmara:“Tenemos plena seguridad
de que podemos complementarnos fuertemen-
te y desarrollar mercados, planes de capacita-
cién continua y llevar sus reclamos y peticiones
al nivel nacional y federal".

Marcelo Martinez Arias y Gustavo Burcles (CESEC) y Marcelo Colanero
(CASEL) rubrican el acuerdo de cooperacién entre ambas Cdmaras.

Camara de Empresas de Seguridad Electrénica del Centro - C.E.S.E.C. - Persona Juridica Res. 142 "A"/10

Av. Duarte Quirds 3.950 B° San Salvador - C.P.A. X5002APX - Cérdoba Capital - Tel./Fax: 0351-4881121
cesecordoba@gmail.com / cesec@live.com.ar - www.cesec.org.ar
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Sensor Magnético Inalambrico
Tolaimente Supervisado, Estado de Ja Aberiura,
Prueba de \ida, Tamper, y Bateria del Equipo.
Alcance 100 mis. an drea Abierta.

Sensor Infrarrojo Inalambrico
Cabartura 110° 12 m Tecnolagia DMT MASK,
Excelente Desampafic Inalambrico, Alcance 200m an

Area Abierta,
—

Pulsador de Emergencia
Exclusivo y modemo disefo
Avanzada Tecnologia de cddigos Inaldmbricos
Rango de Operacion 100m.

Distribuidores oficiales
para la republica Argentina:

JoHI e

Lot it ot TREENET S.R.L
hth_zl}l.lpﬁ'lﬂ'lﬂﬂ . Temada STH7
Tl T 0351 4280347 11} 4574 4554 / 4664 | 4548
e oo F 4
wwrw phisngenseria.com.ar MEN danieltresnetsri@hotmail com
Shypeerusaanio; daniel iesnet

Sensor Triple Tecnologia Inalambrico
Doble Sensor Termico con Tecnologia | de Cormrelacion
Digital + Microondas,

Inmunidad a mascotas hasta 40Kg,

Detector de Incendio
Deteccdn por Sistema Foloahetnoo
Intedigante.

Totalmente Supervizado, Prusba de \Vida y
Eateria del Equipo.

Central de Alarma AFC-7664

Soparta 16 Zonas Cableadas + 24 Zonas Inalémbricas
4 Parficiones, 8 Teclados,

8 Cddigos de Usuario, 8 Controles Remotos.
Protocala da Comunicacidn CONTAC 1D
Memoria de los Uimos 150 Eventos en Pantalla.

Panel de Control
Teclads LCD de Excelente Disano.

Levendas en Idioma Espafiol.

Control Remoto

Excelante Disefio y Desempefic de RF.
Funcion de Armado Parcial, Armado Tolal,
Desarmado ¥ Panico Integradas,

Sensor Doble Tecnologia
Compensacidn Automatica de Temperatura

y Andlisis de Energla .
Avanzeda Tecnologia de Reconocimiento
de Mascotas, Inmunidad hasta 2bKg.
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| Existen muchas estaciones de monitoreo, pero pocas brindan un real servicio mayorista,
| Desde la concepcidn del soft operativo, el movimiento de técnicos, informe de novedades,
la diversidad tecnolégica, todo es diferente en una central mayorista.

| En sabemos de qué estamos hablando,

Central de monitoreo con

VERDADERO

concepto mayorista

ALGUNAS CARACTERISTICAS DEL SERVICIO

| SOFT MAYORISTA
Acceso remoto para minaristas
Acceso remato para usuarios finales can el logatipo de la:
Doble informe diario de novedades de cuenta vi'a-gmajlsl

| HARD MAYORISTA
Manitoreo via telefénico
Monitoreo via IP - Todas las marcas importantes de médulos de GPRS
Monitoreo via radio
Monitoreo via SMS/PDU

| SERVICIO MAYORISTA
Atencion en nombre de la empresa minorista |as 24hs,
Convenio con proveedores para precios y financiaciones especiales,

Planes de apoyo técnico, financiero y juridico para migracian de cuentas.

0351 4683200 | info@alarmaskeeper.com | www.alarmaskeeper.com.ar

“EEPET Unase a nuestro equipo de trabajo



RECIBA EN SU CELULAR Y/0 ESTACION DE MONITOREO
TODOS LOS EVENTOS DEL PANEL DE ALARMA

ourit 500 -6 100

El equipo mds COMPLETO y EFICIENTE del mercado,
CON UN PRECIO INSUPERABLE.

'@)‘ Recepcion en &l celular, de todos los eventos
y generados por el Panel Alarma.

@) Recibe comandos de programacion desde su celular

Su tel. celular interactia con el equipo, pudiendo:
{@); Activar [ Desact., ver su estado, encender equipos
auxiliares (luces, portones, bombas, efc); via SMS.

63) Mediante dispositivos adicionales (no incluidos) podra
: escuchar y comunicarse con el ambiente en tiempo real.

lf')))_u 6 memorias de telefono distintas y asignables

1.@“ Posibilidad de reportar a cualguier empresa de
maonitoreo en Contac 10,

Mas info en: www.cemsrl.com.ar (PRODUCTOS: G100)

Picaflor 72 - B Mitre (5008) Cordoba « Rep. Argentina
Hecho en Cordoba i

. (54-351) 456- ' : (64-3 ;
INDUSTRIA ARGENTINA Tel.: (64-351) 456-8000 [/ Fax: (54-351) 4111447 Cem
e-mall: ventas@cemsri.com.ar - www.cemsrl.com.ar SRL
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Camara de Empresas de Monitoreo y Seguridad Electronica de Cuyo

Con fecha 7 de julio de 2011, durante la Seguriexpo 2011,
se firmé un importante Acuerdo de Cooperacion entre CASEL y CEMSEC,
como iniciativa de compromiso y trabajo en conjunto.

¥ k\-

(de izg. A der.) Daniel Banda, Marcelo Colanero, José Marén Abdala y Claudio Giunta, tras la firma del convenio intercamaras que rubricé
el compromiso de reciprocidad entre CEMSEC y CASEL para el tratamiento de intereses comunes y afines a la actividad.

Durante la tltima edicion de Seguriexpo
Buenos Aires, en La Rural Predio Ferial,
se llevé a cabo, en el espacio que CASEL
tuvo en la muestra, la firma de un com-
promiso de reciprocidad entre CEMSEC
y Camara Argentina de Seguridad Elec-
tronica que, entre los puntos méa impor-
tantes tratados, se acordd articular tra-
bajos de desarrollo, estudio e investiga-
cion tendientes a crear o modificar nor-
mas legales (nacionales, provinciales y/o
municipales) que involucren actividades
del sector, realizar intercambio y activa-
cion conjunta de programas de capaci-
tacion técnico-profesional en los temas

José Marén Abdala, por CEMSEC, y Marcelo Colanero,
CASEL, durante la firma del convenio.

gue las Camaras vayan entendiendo ne-
cesarios plantear, pactandose programas
de capacitacion a distancia.

Asimismo, se acordd dar a conocer las bon-
dades de los productos y conceptos des-
arrollados en el mercado de la seguridad
electronica, comprometiéndose a trazar es-
trategias de difusion en ambitos graficos,
televisivos, radiales, periodisticos, comerciales,
y sobre todo, en aquello concerniente a
muestras y congresos, tanto en el ambito
nacional como en el internacional.

Desde ya que este es el paso inicial para
un trabajo en conjunto muy importante
para el sector, como también lo fue la
reunion del Grupo de Monitoreo, a la
cual fuimos invitados a participar en for-
ma activa, desarrolldndose la misma en
un clima de camaraderia y donde quedo
muy claro la necesidad de avanzar en te-
mas legales, formales, regulatorios y tec-
nolégicos para la actividad que cada dia
es mas solicitada por los usuarios.-
Desde nuestra Camara, le damos la bien-
venida a este acuerdo y hacemos votos
para que instituciones colegas del resto
se sumen prontamente a este pacto Fe-
deral de Trabajo.

José Mardn Abdala
Presidente

Cursos

Como viene haciéndose desde el afio
pasado, el proximo 26 de Agosto se
realizara la segunda parte del curso
de CCTV con la presentacion de pro-
ductos y los conocimientos necesa-
rios para la configuracion de camaras
IP, su instalacién y puesta en marcha
de sistemas de acuerdo a la comple-
jidad de los mismos. Dicho curso sera
dictado por los Sefiores Fabian Rodri-
guez, Jorge Campos y Sebastian Cu-
rioni. Queremos destacar al staff de
Getterson Argentina, que viene tra-
bajando con CEMSEC en los cursos
que se han dictado (incendio, Audio
y CCTV) desde nuestros inicios, sa-
biendo de la importancia de la pro-
fesionalizacion del gremio.

En septiembre se estaran ofreciendo
cursos sobre Sistema de Alarmas y la
presentacion de la nueva linea de
DSC, con el representante de la firma
en Latinoamérica.

Los interesados pueden escribir por
e-mail a la cdamara o comunicarse te-
lefénicamente, ya que los cupos son
limitados (50 personas).
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Pan ther

Siera presenta su nueva linea Panther para vigilancia y monitareo remoto.

Equipos DVR y Camaras, especialmente disefiados para cumplir con las exigencias actuales
de seguridad en Bancos, Oficinas, Aeropuertos, Comercios, Industrias y otras instalaciones,
para aplicaciones individuales, redes LAN o a través de Internet.

www.sieraelectranics.com

Distnbuidor /0 =™ i ‘Wenceslao Tag:rma 2793, X50028HM, Al Alberdi, Cardoba, Amgrnting.
Auorizada; 1'"_.' _.A‘_’J Tel 10351) 4253748 - 480-0430 / ventas@alarmasdelcentro.com



VR G ELTT

EL MAYOR IMPORTADOR ¥ DISTRIBUIDOR DEL INTERIOR DEL PAIS

Intrusion y Comunicadores

\ i
87400
P@®SONIC

Rastreo Vehicular GPS-GPRS

Distribuidor
(Smeitrack ANTARES s

MWVT - 380 Antarss - Syrus

Paneles de alarma
Sensores infrarojos
Sirenas para int. y exterior
Barreras infrarojas

Vallas infrarojas

Control de rondas
Comunicadores GPRS-IP

Rastreadores GPS/GPRS
Conexion en tiempo real
Proveemos servicios de

CCTYV - DVR Stand Alone monitoreo mayaorista

oY

Alarmas Vehiculares y Accesorios

— O
Stand Alone para 4, 8 y 16 camaras il

Velocidades de 100 a 400 fps max.
Basados en sistemas Linux

Alarmas con GP5-GSM-GPRS
SOLICITE NUESTRO CATALOGO Cierres Centralizados
DE PRODUCTOS POR MAIL A: Films Polarizados

infomalessi.com.ar Luces de Xenon

Av. San Martin 422 - Godoy Cruz - Mendoza - 5501- Tel: 0261, 4240021 - Fax; 0800-666-2387 - www.alessi.com.ar - info@alessi.com.ar
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MONITOREDO

TE AYUDAMOS A COMENZAR UN GRAN NEGOCIO

\

HARDWARE + SOFTWARE

PROVE o]

EHES LD oaw = Distribuidor oficial
QUE NECESITRS Q i { 2meitrack
PRRA EUHEHER& i e | o

con T Heees - ANTARES azs

an 70 RED ey
ﬂ (1] {mse o
TR RASTREADORES COMPATIBLES CON
% | w S bykem
P@SBNIC
Soft mayorista | Hard mayorista
» Acceso remoto online - Acceso webdealers PRO » Somos importadoves directos
» Parsonalizacion para usuanos finales con su logo » Proveamas kils completos de alarmas domiciiarias
» Reportes via mail de los eventos diarios + Tackers GPS-GSM para vehiculos particulares
» Lineas telefonicas exclusivas para monitoreo » Trackers especiales para camicnes y ulifitarios
« Menitarae por internal TCP/IP - GPRS - GSM - SMS « Comunicadores talefinicos de uilima ganeracian
» Videoverificaciin de alarmas manitoreadas » Receploras IP / NTCOM
TARIFA PLANA COBERTURA NACIONAL BONIFICACIONES

www.alesat.com.ar info@alesat.com.ar
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Capacitacion y certificacion de conocimientos - Introduccion

" rnds’ comar

Desde el dmbito internacional se pondera la capacidad del profesional argentino sobre la tecnologia y

su aplicacion a la industria de la seguridad. Ese conocimiento es mayormente prdctico y pocas veces

certificado. En introduccién al tema, hablamos de la importancia de refrendar esos conocimientos.

José Maria Piscione
Chairman 2011 Capitulo ASIS 215,
jmpiscione@cepi.com.ar

c recientemente se buscay se pondera
objetivamente la capacidad y los co-
nocimientos del profesional acerca de la
tecnologia y su aplicacién a la industria
de la seguridad. Debe considerarse a esa
competencia critica para lograr una se-
guridad costo/efectiva y para adecuarse
a los procesos del negocio aportando
valor agregado o menores costos totales
de la operacién de seguridad. Localmente,
ese conocimiento estd dejando de ser so-
lamente empirico y pasando a ser certifi-
cado conforme a estandares globalmente
aceptados para la acreditacién de compe-
tencias, tales como el ISO 17024:2003. De
esta manera no solo se libera de exposicion
acargos legales a los directivos de las em-
presas que tienen que garantizar cumpli-
mientos de niveles de servicio y entrega,
regulaciones; ser auditadas en mejores
practicas de seguridad y prevencién de
pérdidas, atenerse a las normativas actuales
de gobernanciay administracion de riesgos
frente aincidentes de toda naturaleza. Ade-
mas del cumplimiento diligente del deber
de seguridad, las empresas que toman
estos recaudos son mas rentables, previ-
sibles y mejores socias de negocios.

Cuando se habla de certificaciones in-
ternacionales en el drea de la seguridad,
la primer referencia es, sin dudas, la de
PSP y CCP otorgadas por ASIS, la mayor
asociacion de profesionales de seguridad
del mundo, con interés primordial sobre
la capacitacion, educacion, desarrollo y
desenvolvimiento de los profesionales.

Esa capacitacion lleva implicita una serie
de beneficios para las empresas. De in-
mediato se traduce en un crecimiento y
desarrollo profesional que se nota a partir
de laincorporacion de nuevos conceptos
y conocimientos relacionados con prin-
cipios y practicas profesionales de segu-
ridad que ayudan a una mejor gestién la-
boraly en los resultados de un constructivo

relacionamiento con colegas y profesores
de primer nivel. Comprobada en el exa-
men, la certificacion para el profesional
que representa a la empresa afade re-
duccién de costos y seguros, prestigio y
mayores posibilidades de desarrollo dentro
de un mercado altamente competitivoy
cada vez mas profesionalizado.

El Capitulo ASIS 215 esta representado
en nuestro pais por José Maria Piscione,
CPP y PSP, ingeniero industrial de la UBA
y Master del IAE, presidente de Westcorp
Argentina, uno de los fundadores del Ca-
pitulo y su actual Presidente. Es también
el primer CPPy PSP de habla hispana. En-
tusiasta promotor del desarrollo de la pro-
fesion, le dedica a estos cursos, que lan-
zados en 2002 por el Estudio de Consul-
tores Especializados en Proteccion Insti-
tucional (CE.P1) y Consultores latinoame-
ricanos Asociados, una parte importante
de sus energias.

Dispuesto a hablar acerca de la profesio-
nalizacion y de los beneficios de la certifi-
cacioén para las organizaciones, se refiere
al nivel de capacitacion del profesional ar-
gentino en el area de la seguridad.

En nuestro pais hay un buen
nivel de profesionales e idéneos
en seguridad fisica, que han
sabido subsistir en los duros
tiempos de los '90, aprovechar
con eficacia las oportunidades
que vinieron con la subita
pardlisis de las importaciones
con el default de pagos de deuda
al exterior y un tipo de cambio
imprevisible de la siguiente dé-
cada, y eficientizar sus
operaciones ante el freno al

ddlar de los ultimos arfos.

Grado de profesionalizacion

Elimpulso que recibe laindustria de la pro-
visién de bienesy servicios para la seguridad
fue aprovechado gracias al talento de in-
dustriales y técnicos locales, que hicieron
una cierta sustitucion de importaciones y
gueen este momento se encuentramadura
para competir en mercados con nivel medio
de demandainterna, sustentable en el tiem-
po, e incluso pueden satisfacer la exportacion
de sus productos y servicios.

En cuanto a la formacion académica de
esos profesionales, muchos de los em-
presarios son ingenieros o licenciados,
formacion a la que fueron sumando ex-
periencias en el desarrollo de soluciones
de seguridad.

Antes, era generalmente, un técnico elec-
trénico o electromecénico, un licenciado
en sistemas o ingeniero que desarrollaba
algun tipo de solucién de seguridad para
manejar alarmas o integrar sistemas que
hasta el 2002 eran en su mayoria impor-
tados. Desde entonces, se dio una gran
oportunidad para laindustria de la segu-
ridad argentina, oportunidad que subsiste
y trajo aparejada la posibilidad de acceder
a un interesante numero de cursos que
ya existian y otros nuevos que se crearon.

Junto con el aprovechamiento de las
oportunidades de sustitucién de impor-
taciones y mayores exigencias de seguri-
dad, comienza a establecerse la respon-
sabilidad del Estado por velar por el buen
resultado de este proceso, sus regulaciones,
leyes y disposiciones, y el interés y la ha-
bilitacion oficial de cursos en universidades
para dar cuenta de este incremento de
exigencia. Por ejemplo, los de las carreras
de grado de licenciatura del Instituto Uni-
versitario de la Policia Federal y las Uni-
versidades de Moron, Lanus y UTN, que
en distintos niveles y prioridades de en-
foques dan respuesta a exigencias legales
basicas para desempefarse en algunos
distritos, cumpliendo el deber de seguri-
dad conforme a normativas y leyes locales.

En nuestro pais, la década del 2000 fue
de una experiencia muy intensa desde el
campo empirico, pero con un bajo nivel
de formacién especifica en lo que hace a
seguridad, pese a las oportunidades que
las universidades brindan. Desde la crea-
cion de varias carreras de grado y desde la
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reglamentacién de exigencias para realizar
instalaciones y brindar servicios de segu-
ridad, el profesional argentino se encuentra
frente a un desafio que puede cumplir.

Hoy existen ofertas de posgrado, tanto a
nivel local como internacional, como las
maestrias locales de la UBA y de la IUFPA
de mas de 400 horas y tesis, apuntando a
seguridad de la informacién o seguridad
publica. Pero todavia no hay certificaciones
locales ni cursos de posgrado en seguridad
fisica y en gestion de la seguridad, con lo
que quedaba pendiente la deuda de la
certificacion del conocimiento de los que
saben; asignatura pendiente que resuelven
a nivel internacional las certificaciones
como las CPP y PSP de ASIS International.

En sintesis, en nuestro pais hay un buen
nivel de profesionales y de empresarios en
la industria de la seguridad. Han sabido
subsistir en los duros tiempos de los ‘90 y
aprovechar las oportunidades que vinieron
luego, con una formacién académica que
luego comenzaron a foguear directamente
en campo en lo que a seguridad se refiere.
Se encuentran ahora en condiciones de
acreditar formalmente, frente a sus clientes
y proveedores, las competencias especifi-
camente relacionadas a las actividades a
las que se dedican comercialmente, al pro-
veer bienes y servicios o gestionar empresas
de seguridad.

Qué aporta una

certificacion internacional

La realidad es que cuando una empresa
local busca aprovechar un mercado o cuan-
do una compaiiia multinacional llegaaun
mercado a evaluar una empresa local o
una oportunidad de negocios, lo primero
que pregunta es qué le vaa quedar ademas
de una cartera de clientes. La respuesta
mas solida que se le puede dar es “gente
adecuadamente formada’, que es lo que
tienen las principales empresas de segu-
ridad de nuestro pais. Sin embargo, ni éstos
ni los propios cuadros gerenciales estan
siempre formados de acuerdo los estan-
dares internacionales, que son esperados
por inversores y socios de negocios.

La mejor manera de competir con éxito
en el mercado, global y regionalmente, es
entonces estando de conformidad con las
exigencias internacionales en el rubro y
una de las principales exigencias es cumplir
diligentemente para si mismos y como
proveedores de bienes y servicios con el
deber de seguridad.

Ahora, ;qué se requiere para proveer es-
pecificamente seguridad? No estd mal estar
certificado, por ejemplo, en la instalacién
de sistemas de alarmas. Pero sensores y
sistemas de alarmas son tan solo una de
las respuestas que provee la seguridad

electrénica, que a la vez es una parte de
las soluciones de Proteccion Fisica, resul-
tando esa certificacion en instalacién de
sistemas de alarmas, una porcién muy me-
nor de lo que significa estar acreditado en
el proceso completo de la provision de un
servicio o producto de seguridad, si se
quiere que esta sea una solucion.

En definitiva, las certificaciones interna-
cionales son la acreditacion de que efecti-
vamente un profesional con mas de diez
afnos de experiencia practica tiene los co-
nocimientos y competencias que global-
mente acreditan capacidad de cumpli-
miento del deber de seguridad. Un profe-
sional con cinco afnos de experiencia full-
time en proteccion fisica, se puede inscribir
y, aprobando el examen PSP, cumplir de
manera internacionalmente certificada los
requisitos de estar en condiciones de ejercer

Las certificaciones en Proteccion
Fisica o en Gestion de la
Seguridad acreditan las

competencias que una persona

después de 10 anos de ejercicio
idéneo de la profesion suele
tener y poder demostrar en un
examen de validez internacional.
Para ayudar a sistematizary a
completar sus conocimientos,
hay cursos de preparacion
previa al examen en base
a una bibliografia que cubre
los conocimientos
correspondientes a las
competencias requeridas, en
los cuales se revisan los
conceptos que hacen a los
criterios internacionalmente
aceptados, ya sea de proteccion
fisica y ejecucion de los
proyectos, o de gestion

de la seguridad.

" rnds’ comar

su tarea, de conformidad a esos estandares
ISO 17024:2003.

Beneficios de

tener personal certificado

Automaticamente, la empresa pasa in-
mediatamente a valer mucho mas: cual-
quier relevamiento, andlisis de riesgo, di-
sefo, implementacion, instalacion, ope-
racién o mantenimiento que realice, te-
niendo un CPP o un PSP entre su personal,
pasa a ser una referencia de haber acre-
ditado los conocimientos que garantizan
una efectiva solucion de seguridad, que
esa solucién estereotipable no es una pa-
nacea de uso general, ni un placebo, como
seria tomar una aspirina contra el cancer,
sino que es una solucion real.

Un placebo de seguridad seria aprove-
charse del miedo de una persona para
venderle un sistema de alarmas, guardias
o barreras, por ejemplo. Esto le disminuira
aesa persona su nivel de ansiedad o bajara
su grado de inseguridad temporariamente,
pero no constituye una real solucién de
seguridad. Sobre todo, si esas soluciones
no cumplen estandares de funcionamien-
to, como aplicar una cdmara en exterior
apta para ese medio.

La acreditacion de estos conocimientos re-
duce al minimo el margen de los errores o
delaaplicacioninefectivay peligrosa de pla-
cebos. Esta certificacion en seguridad no es
“una vez y listo": cada profesional debe re-
certificar cada 3 afnos sus conocimientos,
cumpliendo con algunos requisitos de ca-
pacitacion y entrenamiento que lo obligan
a estar permanentemente actualizado.

De este modo, las empresas que quieren
permanecer en el mercado, consolidando
y expandiendo su nombre, demuestran
estar comprometidas con un enfoque de
soluciones reales, adecuadas y costo/efec-
tivasa lavez.

Organo de control

Existen y se aplican serias penalidades
para quién no se comporte conforme a
los principios del Cédigo de Etica y De-
sempeno Profesional. En general, los pro-
fesionales certificados CPP o PSP aumen-
tan fuertemente su valor para sus empre-
sas y sus sueldos, debiendo para ello de-
mostrar que se han mantenido actuali-
zados. Cuando se habla de incrementar
de esa manera el nivel de ingresos, significa
que tengo mas valor porque tengo la res-
ponsabilidad y la capacidad de generar
creciente valor agregado brindando de
manera idénea y optimizada bienes y ser-
vicios de seguridad.

Los médicos en algunos paises, como
Estados Unidos, deben recertificarse anual-
mente ante la American Medical Associa-
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tion; la mayoria de las profesiones también.
La mayoria de quienes ejercen la profesién
de seguridad llevan mas de 5 afios en el
rubro. Recertificandose en esta profesion
conforme a estandares cada tres aios,
significa que debieron haber acreditado
la actualizacién de sus conocimientos
unas sietes veces. Con esas actualizaciones
uno se aseguraria que un ingeniero, por
ejemplo, sigue siendo un ingeniero com-
petente en los alcances de la profesion
de la seguridad y no un recuerdo borroso
de los conocimientos y habilidades que
en su momento incorporo.

Las certificaciones y recertificaciones lo
que hacen es acreditar periédicamente
el conocimiento certificable PSP en pro-
teccion fisica y CPP en gestion de la se-
guridad, que una persona en ejercicio full-
time de la profesion después de sus res-
pectivos 5 o 10 afos del ejercicio de la
profesion deberia tener. Para lograrlo, hay
una preparacion previa a un examen, en
la cual se revisan todos los criterios inter-
nacionales de proteccidn fisica y de eje-
cucion de los proyectos.

Preparacion

Lo que se certifica y recertifica son in-
cumbencias profesionales, es decir, los al-
cances profesionales y competencias es-
perables dentro de un determinado ramo
de laindustria. Las certificaciones de ASIS
International, PSP y CPP, tienen la carac-
teristica de ser multidisciplinarias dentro
de la seguridad. Por ejemplo, dentro de
la seguridad, de proteccion fisica, o segu-
ridad de la informacién, seguridad e hi-
giene laboral o incendios. Todas esas es-
pecialidades de seguridad tienen sus cer-
tificaciones, emitidas por asociaciones si-
milares a ASIS International. No se discute
la necesidad de estar certificado, por ejem-
plo, para lainstalacion de sistemas de de-
teccién y extincion de incendios. Todos
los que trabajan en el rubro de seguridad
deberian estar o tener personal certificado
internacionalmente, preferentemente en
todos los campos mayores en que se sub-
divide la sequridad dadas las caracteristicas
de interrelacion entre estos.

Muchos de nuestros profesionales han
ido adquiriendo los conocimientos nece-
sarios y estan en condiciones de acreditarlo
globalmente en base a estandares inter-
nacionales. Lo que deben hacer es ordenar
estos conocimientos y complementar los
gue tengan olvidados, porque se supone
que estan certificando algo en lo que vienen
desempefandose de manera practica y
competente.

{Podria darnos alguin ejemplo del tipo
de examen?
Si, ofrecemos en esta oportunidad uno

general, para comenzar a entrenarse en

buscar la alternativa mas adecuada a cada

problema:

1. Un plan efectivo de emergencia:

a. Puede utilizarse en cualquier situacion
gue ocurra

b. Crea una lista predeterminada de pasos
a seguir durante una situacion de crisis
real

c. Protege a una organizaciéon de un dafio
inicial

d. Comienza a tomar forma inmediata-
mente después de que ocurre una crisis
para permitir la rapida recuperacion de
una organizaciéon

2. El alumbrado de proteccion debe ser
disefado para disuadir la entrada des-
autorizada, y

a. Prevenir el hurto interno e iluminar la
parte exterior de todos los edificios

b. Ayudar en la deteccion de intrusos y
prevenir el hurto interno

c.lluminar todas las barreras y usar la co-
rriente eléctrica eficientemente

d. Ayudar a la deteccion de los intrusos y
el usar la corriente eléctrica eficiente-
mente

3. El andlisis FODA evalua las fortalezas,
debilidades, oportunidades y amenazas
y se asocia mas estrechamente con:

a. Presupuesto

b. Planificacion de estrategias

¢. Hacer un estudio de referencias

d. Inteligencia competitiva

4. Ud.es eladministrador de una compariia
de seguridad. Tiene una oportunidad de
formar un nuevo negocio que le producira
$5.000 al mes. Usted decidio no realizarlo
porque elingreso adicional producido por
la cuenta seria menor que el costo para
mantener la cuenta. El proceso utilizado
para tomar esta decision es:

a. Andlisis exactos

" rnds’ comar

b. Analisis marginal
c.Teoria del juego
d. Programacion lineal

5. El concepto de "disciplina constructiva"
se enfoca en:

a. Castigo rapido y efectivo después de
haber verificado que se han violado las
reglas de la corporacion.

b. El entrenamiento que corrige, moldea,
o fortalece a un empleado para lograr
los objetivos de la corporacion.

c. Elaumento progresivo en la accién con-
tra un empleado para corregir su com-
portamiento.

d. La presentacion de un caso bien do-
cumentado a la administracién para
una accion disciplinaria.

6. Un profesional de seguridad debe con-
siderar todo tipo de emergencias po-
sibles porque:

a.Con una planificacién cuidadosa se pue-
de prevenir un dano inesperado

b. Los recursos de administracion de emer-
gencias son limitados

c.Las Agencias de Emergencias solamente
provee soporte si se entera de un posible
acontecimiento

d. El estado entonces estara preparado
para responder al evento

Y las respuestas?

Piénselas usted, lector, para certificarse.
Nosotros se las ofreceremos en la proxima
edicion =

Proximos cursos

El curso CPP comienza el 22 de agosto
de 2011 y el de PSP el 5 de marzo de
2012, certitifaciones para las que ya esta
abierta la inscripciéon. Los interesados
pueden solicitar mas informacion por
e-mail: info@cepi.com.ar
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L a Ciudad de Buenos Aires concentra
la mayoria de las empresas que in-
tegran la Industria de las Tecnologias de
la Informaciéon y la Comunicacién (TIC)
en la Argentina, un sector que crece a un
ritmo sostenido mayor que aquel del
resto de las industrias.

Estas empresas muestran un importante
grado de maduracion y desarrollo, ubi-
cando a esta Industria en el 3° lugar en
Latinoamérica, detras de Brasil y México.
En los Ultimos anos, dichas empresas ex-
hiben un importante dinamismo, que se
expresa no sélo en el incremento de su
facturacion, exportacionesy empleo, sino
también en el crecimiento del nimero
de empresas dedicadas a esta actividad.

Durante los ultimos anos, en distintas
ciudades de los cinco continentes, han
surgido proyectos urbanos para albergar
empresas dedicadas a producir valor en
el campo de las TICs. Se trata de iniciativas
en las que intervienen el dmbito privado,
gobiernos, instituciones educativas y ONGs,
y que tienen como principales objetivos
el desarrollo econémico bajo el nuevo pa-
radigma de la sociedad de la informacién,
lainclusion social de ciertos sectores de la
poblaciény la revitalizacién urbana.

Es en este contexto que el 4 de diciembre
del 2008 se sanciond la Ley 2.972 de Pro-
mocion de las Empresas de Tecnologias
de la Informacién y las Comunicaciones
en la Ciudad Auténoma de Buenos Aires

con el objetivo de posicionar a la Ciudad
como un centro de excelencia para la
produccién de software y el desarrollo
de tecnologias informdticas y de las co-
municaciones. El Centro de Atencion al
Inversor de la Ciudad de Buenos Aires es
el drea encargada de la promocién y
atencion de empresas interesadas en ra-
dicarse en el Distrito.

{Qué es el Distrito Tecnoldgico?
El Distrito Tecnoldgico es un programa del

" rnds’ comar

Junto a autoridades de
CASEL y empresarios del
sector de la sequridad,
recorrimos el Distrito
Tecnoldgico porteno. En
esta nota les ofrecemos
un panorama acerca

de los fundamentos,

las caracteristicas y los
beneficios ofrecidos a las
empresas que decidan
radicarse en ese sector.

Ministerio de Desarrollo Econédmico de re-
vitalizacién de la zona sur de la Ciudad.

Se trata de un centro de promocién y
desarrollo de tecnologia, innovacién y
conocimiento, que concentra empresas
de tecnologias de la informacién y co-
municacion (TICs), software y profesionales
de alto valor agregado en el barrio de
Parque de los Patricios. Implica una nueva
cultura en la que convergen la tradicion
del barrio y el posicionamiento de este
sector de la ciudad como un centro de

Continua en pdgina 104

Ubicacion

El Distrito Tecnoldgico esta ubicado a pocos minutos del Microcentro de la
Ciudad de Buenos Aires, en el barrio de Parque de los Patricios. Abarca mas de
200 hectareas que se extienden hasta los barrios de Boedo, al norte, y Nueva
Pompeya, al sur, en el poligono conformado por las avenidas Saenz, Boedo,
Chiclana, Sanchez de Loria, Brasil, las calles Alberti y Manuel Garcia y la Av.
Amancio Alcorta.

« Superficie total: 236 ha (2,37 km2)

« Inversion total proyectada: u$s 207.229.600

» Nuevos puestos de trabajo estimados: 300.000

» Mas informacién: http://invertir.ouenosaires.gob.ar
«Tel: (54 11) 4131-5900

« Subte: Linea H: una vez finalizadas, las estaciones Parque Patricios, Hospitales, Saenz
y Nueva Pompeya seran un acceso directo para llegar al Distrito Tecnoldgico.
« Colectivos: Lineas 6, 9, 25, 28, 32, 50,65, 101, 115, 128, 133, 134y 165.

Como llegar
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nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccion de Incendio. - Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana.
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.interés general

Pensado para el desarrollo de las empresas

negocios moderno, actual y con comu-
nicacién con el resto del Buenos Aires y
el mundo.

“Desde que presentamos el proyecto
del Distrito Tecnolégico nos sentimos
cerca de los vecinos de Parque de los Pa-
tricios. Esta obra que inauguramos de-
muestra que supimos escuchar sus ne-
cesidades y que trabajamos para mejorar
la calidad de vida de quienes viven en el
barrio’; expresé Francisco Cabrera, Ministro
de Desarrollo Econémico del Gobierno
de la Ciudad de Buenos Aires.

Objetivos

La iniciativa del Distrito Tecnolégico es
parte del Programa de Desarrollo Eco-
némico y Social de la Zona Sur de la
Ciudady tiene, entre otros, los siguientes
objetivos:

- Promover a la Ciudad de Buenos Aires
como Capital Latinoamericana de la Tec-
nologia.

- Retenery atraer inversiones estratégicas,
tanto locales como extranjeras.

- Desarrollar un espacio donde convivan
la identidad cultural existente con las
empresas TIC. Un lugar donde se trabaje,
se estudie y se viva.

- Renovar el patrimonio urbano e in-
mobiliario de los barrios involucrados.

- Concentrar en la zona actividades re-
lativas a la Industria del Conocimiento.

« Impulsar el desarrollo y radicacion de
nuevas empresas TIC.

- Promover el desarrollo de nuevos em-
pleos calificados y certificados.

- Multiplicar la oferta educativa de calidad
en carreras cientificas y tecnoldgicas.

- Impulsar la instalacién de nuevos co-
mercios y servicios para atender a las de-
mandas de empresas, organismos publicos
y centros académicos que se instalaran
en el Distrito.

Asociacion de empresas

Tras la creacion del Distrito Tecnoldgico
se conforma, en julio de 2009, la Asociacion
de Empresas del Distrito Tecnolégico, que
mantiene reuniones mensuales en las
cuales se tratan temas relacionados con
la radicacion de las empresas en el barrio
de Parque de los Patricios. Desde la se-

La relacion de CASEL con el Distrito

Marcelo Colanero
Presidente de CASEL

La Camara Argentina de Seguridad Electrénica (CASEL) ha sido invitada a conocer
la propuesta y a formar parte del Distrito Tecnolégico, ubicando alli su sede para
que sus asociados también se radiquen en la zona, aprovechando los beneficios
que éste les ofrece.

A raiz de eso, hemos participado de varias reuniones y lo que podemos destacar
es que, sin dudas, el proyecto del Distrito, crece y avanza como estaba previsto.
Quizas con algunas demoras, por diferentes motivos externos, pero la realidad es
que los planes van progresando y la zona, en pocos afos, pudo contar con mas lu-
minarias en la via publica. Asimismo, se estan rehaciendo las plazas a nuevo, existe
mas seguridad y estd préxima a inaugurarse la extensiéon de la Linea H del
subterraneos, lo que le darg, sin dudas, mayor articulacion con el resto de la ciudad.

Si bien la Cdmara no obtiene un beneficio particular por estar dentro del Distrito,
entendemos que en unos afnos, seran muchas las empresas instaladas en lazona, ya
que los beneficios son importantes: exencion de lIBB, sellados y otros, que hacen re-
almente muy atractiva la propuesta para las Pymes Tecnoldgicas que trabajan en
nuestro sector.

Para CASEL, seria interesante estar en el Distrito, principalmente porque se prevé
un desarrollo especial para que distintas Camaras se alojen en un mismo edificio,
que permita compartir espacios comunes como Salas de Capacitacion, Auditorios,
SUMy otras actividades, situacién que resultaria muy interesante. Ese proyecto en
particular, esta previsto para dentro de unos 2 o 3 afos y estaremos atentos para
evaluar seriamente la posibilidad de radicarnos en esa porcién portena.

Con respecto a las empresas socias, sabemos que algunas ya han decidido
mudarse al Distrito, mientras que otras ya se encontraban dentro de la zona. Sin
dudas, para las empresas productoras de Tecnologia la propuesta de la Ciudad es
muy conveniente y permite una ayuda importante.

Creo que sélo faltaria que, si bien el Banco Ciudad se vincula en forma directa, las
lineas de crédito se flexibilicen un poco mas, para hacer mas accesible la compra de
los inmuebles, que obviamente han recuperado un valor inmobiliario importante
por el desarrollo y crecimiento de la zona.

guridad hasta el fomento a la capacitacion
de recursos humanos en TIC, fueron los
items convocados en los distintos en-
cuentros. Se dividieron en las comisiones
de Educacion, Comunicacion, Infraestruc-
turay Seguridad.

El consorcio esta integrado por 25 em-
presas TIC que ya tienen un inmueble
comprometido en la zona y otras que
tienen la voluntad politica de mudarse.

Al respecto, Francisco Cabrera expres6
que la Ciudad puede “decir con orgullo
que ya son mas de 80 las empresas radi-
cadas en el Distrito Tecnolégico y alcan-
zamos mas de 100 mil metros cuadrados
de desarrollo, 8 mil recursos humanos
vinculados y sabemos el impacto positivo
que eso implica para todo el barrio” =

{Por qué la eleccién de Parque de los Pa-
tricios como ubicacion del Distrito Tecno-
|6gico?:los tradicionales barrios de Parque
de los Patricios, Boedo y Nueva Pompeya
cuentan con la infraestructura necesaria
para desarrollar un Distrito Tecnoldgico
de nivel internacional.

A su vez, esta iniciativa, propone reposi-
cionar estos barrios que fueron postergados
hasta el presente para que, manteniendo
su fisonomia, concentren actividades de
base tecnoldgica, innovadoras e intensivas
en el uso del conocimiento.

Mediante el desarrollo del Distrito Tec-
noldgico, las propiedades obtendran una
funcién activa con beneficios secundarios
mas alla de su utilidad estructural.
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0q SUPREME

AR NEW [ODeErFINITION OF HD

+ $1Ipg1s1 OnviF +

S o » 4 dPEEX

v Sensor CMOS de 1.3 megapixeles.

y Visibilidad nocturna suprema.

» Hasta 30 fps a 128021024 (1.3MP).

v Filtro IR removible para funcion dia/noche.

» Compresidn en tiempo real de H.264, MPEG-q v M|EPG (Cadec Triple).
» Multiples transmisiones simultdneas,

» Detecta intentos de alteracion como blogueo, redireccionamientao. s Sensor CMOS de 2 MEGA-PIXEL.

» Resolucidn 1080p Full HD a 30fps.

v Lente Pris.

» Funcian dia/noche con filtra mecanica.

+ o DOMO08323 OnvViIF Soan g luas e o IS

fetving notwork viden feough gichal standardizabon » Compresidn H.264.
» Video Cropping.
. 2
[ i Zoom 36x,;

_— » Hasta 6ofps@dl resalucion B
v Estabilizador de imagen electronico
 Comprension { triple codec) . £ g
i Resistente a [a intemperie

+ Filtro de corte ir removible para funcion dia-noche - -

+ 3602 horizontal continuo e inclinacion de go?

» Sensar CMOS de 2 megapixeles,
2 v 379 mm Lentes Auto-iris y vari-focal.
> S 0 FTWAR E VAST - » Hasta 30 fips a 1080p Full HD.
+ Filtre IR removible para funcidn dia/noche.
» lluminador IR integradoe con alcance
de hasta 15 m.

y Compresion H.264,
» PoE inteqrado compatible con Boa.3af.

VCENTRAL MANAGMENT SOFTWARE.

r Grabacidn y visualizacidn simultanea
para b4 camaras y reproduccion

de grabacién para 16 cAmaras.

» Flujos de video adaptados a la actividad para la reduccion en anche
de banda y capacidad de almacenamiento. =
 Multl-Streams de video. 3 =

s Facil acceso remoto de la arquitectura clientes/servidor,
, Manejo remoto PTZ/ePTZ. BUILT WITH RELIABILITY

+ Administracion de eventos. +

@ SELNET Patagones 2613 (C1437|EA) . Ciudad Autdnoma de Buenos Aires, Argentina
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» Soluciones Integrales de Video

+ + +
. R / DVR / NVR / CAMARAS IP/ DVR MOVIL

b G eo U l s I 0“ / CENTRAL DE MONITOREO / POS/ATM

: ] / ANALISIS DE MONITOREO / VIDEO SERVER

/ CONTROL DE ACCESO

4+

9 GV-FE110 v

» Nueva Camara Ojo de Pescado.

o — o + 1.3M CMOS Barrido progresivo,
' Proveer vista pandramica de 360 y 180 grados.
/ . v Microfono y parlante incorporados.
-
. i GV-FE110 / GV-FEL11 es una cdmara hemisférica gue permite

e a monitorear todos los dqulos de un lugar por una sola cimara.
GV_ FE'I 1 1 La imagen hemisférica distorsionada de la camara puede
deshacerse y convertirse en una plana imagen convencional,

2 DVR-GV COMPACT
DVR V2 iy

| 704 x 480 (NTSC) / 704 % 576 (PAL).
¢ Movimienta de deteccidn.
1 GPS tracking.
¢ AntiVibracidn.
1 Control remoto.

-+

W= 5 CAMARAS IP MEGAPIXEL i
* !
+

GVF-BX 320 GVF-BX 120 GVF-BX 220
1 3 Megapixel CMOS Barnido progresivo. 1 1.3 Megapixel CMOS Barndo progresivo + 2 Megapixel CMOS Barride progresivo
» DAV PoE. » Hasta 30 ips en 1280 x 1024 » DC 12V/ PoE
» Funcién Dia y Noche. » DC 12V PoE » Funcion Dia y Noche
» Deteccidn de mavimianto » Funcidn Dia y Noche + Hasta 30ips en 1920 ¥ 1080
1 IGPRAISMA -+ 1 Deteccion de movimiento » Deteccion de movimiento
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+ 9 SCB-2000P - $ SCO-2080P "

= + +
» Camara color dia/noche, + v Camara color dia/noche.
» BOO TV lineas. +Lente van-focal 2.8 a 10mm.
+ Deteccion de mavimiento, 136X
: Imagen Digital Estabilizadora. + 600 TV lineas.
» Control coaxial. r Deteccidn de movimiento.
v 43X Zoom Optico.
1 600 TV lineas.
P 151V s
:EJEEE:} rogresivo  LCD Display.
» Soporte de control coaxial, » Sistema superiar. +
1 Video analitico inteligente, de compactibilidad.

o Min, lluminacion de 0.7 Lux. +30 |JoyStick Control.

P SRD1670DVR ’ *

v

v 16 canales.

» Video (H.264) / Audio (ADPCM).

» 480 (NTSC) / 400 (PAL).

» VGA/HDMI. +
+ Contral coaxial,
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& Sistema de Seguridad RI SC@+
ORBIT-6 Sk

» Expandible a & zonas empleando entradas
de 2 zonas en el teclado de comando

¢+ 2 nimeros de teléfono "Sigama”

con mensajes vocalizados optativos

+ 3 zonas de emergencia en el teclado:

: S E p- » Panico, Incendio, Emergencia Especial
s . » Conecta hasta 4 teclados LED / LCD
L] sy + ianio de hasta 100 acontecimientos
i -‘ + Hasta 4 salidas programables
L # » Conexidn para botén de panico en el teclado
= » 10 codigos de usuario
© e » Comunicadar digital

» Upload / Download, remoto o local
M + Reloj de tiempo real
 Controlador de sirena incluido
= + Todos los formatos de pulsos mds
s importantes, Contact 1D, y SI14
v Programador portatil

| o ZoDIAC PRO/QUAD/PET

» Cobertura completa de 12x12m (40'xa0'). » Inmunidad a las falsas alarmas Mejorada.

+ Alta Inmunidad a la RF= 25V/M a 1GHz. + Soporte mdvil gratuito para montaje sobre

techo o pared. : Contador seleccionable de pulsos. » Proteccién contra Luz blanca.

r Camara de proteccion aptica. » Lentes de largo alcance. » Conducto interno para acomodar
cables y facilitar la instalacion.

- 9 COMET PIR/PET

» Cobertura de hasta 12mia0'). i
+ Compensacion de temperatura,
-+ + Inmunidad a la RF-20V/m., : Prisma dptico LED,

+ Facil instalacion. » Modelo con inmunidad a perros
de hasta 20Kg{42Ib), 2 gatos o miltiples roedores.
+ Proteccion contra la luz blanca.

RQ Ko N ET » Contador de pulsos seleccionable (1,2,3).
» Diseno compacto para instalaciones residenciales

ECO G ROUP de costo eficiente.

-

=+
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3 kit ProSYS 128 ;
integrated Security S}stems.fr
, 1y Panel de intrusion de B zonas expandible
hasta 128 en forma de estrella.
+ 1 Bus o Iinlalémbrica-;.
i 8 particiones.
» §9 codigos de usuario.
+ G salidas programables expandible a 70.
Incluye teclado LCD.
' Gabinete.
2 » Trafo ¥y manuales en espanol.
+ Ahorre Tiempo y Dinero -
con los detectores en Bus y las exclusivas herramientas
de diagnostico de las centrales ProSYS.FreeCom
el N N
Cableado Industrial Convencional muy cargado I Cableado Bus de RISCO
=111 1] CECTTELET
- 1 [
N VAN >,

Tel: (54-11) 4943-9600 . Fax: (54-11) 4943-9601 . E-Mail: info@selnet-sa.com.ar




Punto Control

personal
ETRICO

La solueidn definitiva pare les problemas
de pérdide u olvide de lanetas v licha-

5 A g3 Business Partner
Oficial RSl para [a Aspublics Argenting

Control de ACCESO

SERVIDOR WEB INTERNO

Monitoreo en tiempo real - Antipassback
Integracién con video - Alarma via e-mail

PCT-100

IPGS apto intemperie
Tarjeta y pin

20000 usuarios
60000 registros
Lectar interno E
Lector adicional 3

PCT-300
Hasta 8 puertas

G000 usuanos
120000 registros
Puerta exclusiva

CONTROL ViA WEB

Administracion y monitoren
desde cualguier explorador sin
necesidad de software adicional
y desde cualquier lLugar

via intaerneal
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CERRADURAS

Electromagnéticas,
Pestillos,
Pernos y Pulsadores.

Electromagnética De Perno
- 300, 600 y 1200 Lb - Sensor magnet:cc
- Led indicador - Fail safe

Calidad en cerraduras,
con mas B anos en el mercado.
Variedad de modelos
para cada necesidad
Asesoramiento técnico
personalizado
Garantia local - Entrega inmediata
El mejor servicio pre y post venta.

e w— ey roluen ofn bl L iChana W madern)
LI {Eirw i)

Botén de apertura | Botdn de spertura Pestillos
Alurminio redorendo Al rninio nolorzncio Fl sain [ Bocunn
- MA S NT < MA S NG - Raforrad
Embatir ¢ Exnarior Embiir ¢ Extonor Bajo consuma

= Botan de emergencia Huormjes by
Siat, - Aounun de puers T - oo s

. Pulsador aperfura
Flaation &l o mgeacho
- Ijzal parfies
Py

Se buscan distribuidores exclusivos para cada provincia.
Ofrecemos proteccion de mercado,
asesoramiento y capacitacion tecnica comercial.
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MIGRACION RENTABLE

= Mayor seguridad ,
® Tecnhologia flexible

Multiples aplicaciones

Garantia de por vida

O icriss

SCUASE

Elija iCLASS’, la tecnologia ideal
para el control de acceso

La tecnologia inteligente (CLASS® de HID tiene mucho gue ofrecer, ahora v en el futurd, Obtendrad una mayor seguridad

mediante autenticacidon mutua v encriptacion de datas, puede agregar una capa de seguridad entre lector v tarjeta usando

el programa ICLASS Elite. La tecnologia lactura/escritura de la plataforma abre el camino para nuevas funcionalldades
a la vez gue soporta sistemas anteriores para una facil migracion. Ademas, s facil de instalar e implementar. La seguridad
¥ las nuevas aplicaciones gue desea con la flexibilidad v economia gue necesita: es lo gue hace que las soluciones de

migracian de iICLASS de HID sean el negocio ideal

Para més infermacian en tecnologia de control de acesso ICLASS, visite hidglobal.com/iDeal-NDS - +54 11 4855 5984



Seleccion inigualable
del lider en soluciones de
tarjetas de identificacion

impresion, codificacion y/o laminado de
imaggh' 4 tarjetas de identificacion (ID) en toda su
organizacion.

Elegir la impresora correcta cde tarjetas de identificacidon puede representar un reto. La gama de impresoras
FARGO®, versatiles, actualizables v faciles de utilizar, ofrecen a cualguier empresa la combinacidn ideal. Esta gama
de codificadores e impresoras avanzadas se ha diseflado para satisfacer las demandas de las organizaciones

mas exigentes, en términos de identificaciones de alta calidad v seguridad, Reallce |a eleccion correcta, invierta
con confianza en una imprasora capazr de hacer frente a las necesidades actuales y futuras de sus clientes. Para

disfrutar siempre de una garantia de calidad, busque nuestras productas HID Genulne

Visite www.hidaglobal.com/Targo-NDS
+ 54 11 4855 59 84



Automatizacion en Hogares y Edificios

Seguridad, confort y ahorro energético en
hogares significan mejor CALIDAD DE VIDA.

Sistema de alarmas tecnicas Zelio Hogar GSM.
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Sistemas !

camaras, domos,
DVR's y el mejor
respaldo técnico
pre y post venta.

Pensando en integrar el sistema de seguridad de un edificio y controlar
el consumo energético del mismo?
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Building Consulting
Group S.A.
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Buenos Aires - Argentina
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Intrusion - Incendio y CCTV

Distribuidor Autorizado
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de intrusion
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Central de
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Central

de alarmas
862 y 880

Sirena con
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multicandela

La Linea de CCTV ‘
mas completa y
profesional del
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Videograbadoras
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Panel de control
de intrusion
EASY SERIES

Building Consulting

Camaras Group S.A. ‘
y Lentes Alberti 1188 - C1222AAN = -
Buenos Aires - Argenlina
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Control de Acceso

Las Cerraduras BCG mantienen la linea mas
completa de cerraduras magnéticas y
accesorios y es la unica que realiza control

ESPECIFICACIONES TECNICAS
Madalo

Fieerza de retescidn

Alimentacion

de calidad y mediciones de

INDALA

An ASEA ARLOY Group company

I RE

SCRARLE

FLEXSECUR™

Tarjetas +
Flexkey

-
O

| Building Consulting

400 mA m B0 mA
200 mA 200 m 300 ma
180X B2 mm 230X 781 50mm 2505 35 % Timm
1800 gr 2300 e g

Coneumo 12V
Comsamo 24V

laboratorio locales.

INDALA, la marca de confianza sigue agregando
ventajas a sus productos, con la tecnologia
FLEXSECUR detecta las tarjetas no autorizadas
antes que el sistema. INDALA es distribuida por
BUILDING CONSULTING GROUP - BCG

Lectora
Curve

INDALA as sindnimo da disafio, calidad,
sarvicio ¥ parmanancia an al mercado,
PROXIMIDAD ES INDALA

Tarjatas v Lectoras 126KHz v Mifare 13 56Mhz

Wave
Slim

Group S.A, Long
Alberti 1188 - C1223AAN Range
Buenos Aires - Argentina Parking

Tal: (54 11) 4308-0223




Control de Acceso

{Necesita una tecnologia de Lectura/Escritura
para gestionar miltiples aplicaciones en su negocio?

¢Necesita una tarjeta de proximidad que ademas de
permitirle leer la informacion de forma segura y rapida,
escribe datos en la tarjata con igual gamntia de
seguridad y puede utilizs iadas aplicaciones

Ud. Esta

CIOFTTSEC?RHE ‘pensando
en ICLASS
de HID !

EDGE

Solucion de Control de Acceso
para una sola puerta basado en IP.
ESCALABLE - SIMPLE - FLEXIBLE

Building Consulting |
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Tel: (54 11) 4308-0223 4

4115-1729 7 17731
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M3K SOLUTIONS SRL / PRECIOS EXCLUSIVOS PARA GREMIO
. /

eciba atencidn persnnuﬂmdu,y disfrute de nuestro
asesoramiento técnico pennnnente

Huestms Unidades de Negocios permiten brindar una
.ﬁiluddn integral en Sequridad Electrénica.

Programa de beneficios exclusivos
para Clientes Gremio.

Placas A5
Capturadoras. t vy

DVRS

Stand Alone —=

Camaras Cdmaras

Visite nuestro sitio web para gremio Waterproof - Donss

www.mB k.com.ar




Mds de 8 arios brindando el mejor servicio )z
y los precios mds competitivos '

Camaras Box " K Cdmaras Monitores

Profesionales ™~ . Ocultas e ; para Vigilancia .

Cortrol de Acceso | Lentes
Biometria ==== [ Profesionales ;M de CREDITO yDEBITO ™~ "@
- 3v6re
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Av. Callao 295, piso 2 (C1022AAC)
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r_n .)1\ LIDERES EN IMPORTACION Y DISTRIBUCION

arcentina DE SEGURIDAD ELECTRONICA

M3K Argentina es el nuevo
Agente Generalde FOGIM g ;
para toda Ameérica Latina
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FOGIM Enterprise Corporation es la Empresa Lideren la
produccién de soportes, brazos y montajes de LCD y Monitores.

Como Agentes Generales de la marca FOGIM nos reafirmamos
en ofrecer la mejor Calidad de productos y precios
competitivos a nuestros clientes Gremio.

Para distribuir los productos oficiales de FOGIM contactarse al correo info@fogim.com.ar o bien
romunicarse l teléfono (5411) 437 3-7400,
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Av. Callao 295, piso 2 (C1022AAC), Buenos Aires, Argentina L
Tel: (5411) 4373-7400 » 4372-3437 www.fogim.com.ar




A p——— LA MARCA NUMERO 1 DE ALARMAS
. VUELVE A CONFIAR EN FIESA
COMO SU UNICO DISTRIBUIDOR

. EXCLUSIVO PARA TODA LA ARGENTINA
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4/8 Zonas en Placa 2/4 Zonas en Placa 8/16 Zonas en Placa 511 médulos BUS
2 Particiones 2 Particiones 8 Particiones 64 Puertas
TCP/IP con IP100 TCP/IP con IP100 TCP/IP con IP100 384 Zonas
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32 Usuarios 32 Usuarios 999 Usuarios TCP/IP por PCS300
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SISTEMAS INTEGRALES DE DETECCION
Y EXTINCION DE INCENDIOS PARA
INDUSTRIAS, COMERCIOS Y HOGARES

]

|
UTC Fire & Securit
'INCENDIO W

CENTRALES ANALOGICAS DIRECCIONABLES

> Amplio stock de toda la linea de productos

-
#= CENTRALES CONVENCIONALES

- Laboratorio con linea directa al fabricante

., AMPLIO STOCK DE ACCESORIOS

> Fuentes, sirenas, avisadores, modulos y estaciones remotas

MCDI

Security products

- 9 SOLUCIONES DE COMUNICACION
= Para estaciones de Monitoreo
© INTEGRACION TOTAL

KP > Ahora podra integrar los sistemas de CCTV, Incendio,

Intrusion y monitoreo comunicandolos entre si.
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STOCK PERMANENTE

> Amplio stock de toda la linea de productos

rga LABORATORIO ESPECIALIZADO

™ > Laboratorio con linea directa al fabricante

, SERVICIO POST-VENTA

" > Departamento técnico especializado a su disposicion

CERTIFICADOS APROBADOS

> Fiesa entrega certificados eléctricos para instalaciones

'-; PRECIOS COMPETITIVOS

> Mantenemos siempre los mejores precios del mercado
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La complementariedad
entre lo estatal y lo privado

Muchas veces recibimos expresiones como "'la grave inquie-
tud de los pequefios y medianos comerciantes respecto a la
posibilidad de que se autorice la radicacion de emprendi-
mientos que, de concretarse, puedan llegar a constituirse en
nuevas expresiones de competencia desleal”. Es en este
sentido en el que queremos poner de relieve nuestra preo-
cupacion ante la eventualidad de que se intente aprovechar
alguin resquicio en las normativas vigentes para el desarro-
llo de proyectos que puedan llegar a generar un desequili-
brio perjudicial para las empresas legalmente establecidas.
Ante el constante crecimiento de los centro de control de imé-
genes a distancia, que se estan instrumentando en Munici-
pios de la Provincia y todo el territorio Nacional por la in-
seguridad imperante, es que entendemos imprescindible
gue exista una complementariedad entre el accionar priva-
do y el estatal. En cualquier actividad, pero sobre todo en
la que nos ocupa.

En principio se entendi6 que la instalacion de estos Centros
de Control de Imagenes en la Via Publica atentaban contra
nuestra actividad, por cuanto existe una cantidad importan-
te de empresas de monitoreo que ya tendrian una red de con-
trol instalada sin necesidad de que el Estado tuviera que ha-
cerlo. El debate se planted y el final es una resolucion, que
debo resaltar como meritoria desde todo punto de vista.
Nuestra Camara ha establecido una serie de medidas que de-
ben cumplir estos centros de control, a los efectos de me-
jorar y establecer pautas de instalacion y funcionamiento que
perfeccionen el servicio prestado. Para ello se cre6 el Estandar
Cemara 1002-2011 bajo el titulo de Requisitos minimos pa-
ra Centros de Monitoreo de Video de Organismos Municipa-
les y otros Organismos gubernamentales afines.

El resultado fue por demas auspicioso, pues el mismo ya co-
menz6 a ser adoptado por

Municipios bonaerenses: el martes 26 de julio del corriente
afo se inaugurd el Centro de Monitoreo de Imagenes de la
Ciudad de Lanus bajo el estandar mencionado.

Volviendo, entonces, al titulo de esta editorial es que vemos
gue no deben ser antagonicos los intereses del Estado y el
de los Privados. Es evidente que nuestra actividad es com-
plementaria a la del Estado en materia de Seguridad. Con el
establecimiento de estos estandares, estamos dando forma
a esta figura de complementacion antes mencionada.
Debemos resaltar la actitud responsable y su aptitud en la
materia del Lic. Walter Costa, quien trabajé desde el inicio
en la elaboracion y puesta en marcha de estos instrumen-
tos. Es de esperar que la posicion adop- -

tada por el Municipio de Lanus sea imi- 7

tada por los demas

Cdor. Miguel Angel Turchi
Presidente de CEMARA

Organizado por CEMARA

;

Almue

EI 7 de julio se realizé el gran al-
muerzo de CEMARA, que contd
con la presencia de toda la Comi-
sién Directiva, socios y nuestros
asesores del area legal y conta-
ble. En un clima de gran camara-
deria, se encontraron muchos co-
legas del interior del pais y Socios
Fundadores que no asisten asi-
duamente a la Camara.

Previo al almuerzo, y como estaba
programado, el Dr. Carlos Presti-
pino (Protesorero) brind6 una char-
latitulada “Liderazgo estratégico
para Pymes, una Visién Comparti-
da”, la cual fue muy bien recibida
y participaron varios de los pre-
sentes con preguntas que enri-
quecieron aun mas el intercambio
de opiniones.

Fue invitado especialmente el Sr.
Hugo Garcia Correale, Presidente
de CESI (Camara Empresarial de
Seguridad Integral), con el cual se
firmé un Acuerdo de Cooperacion
Internacional, con el consenso de
todos los presentes.

Asistieron al evento socios de Ca-
pital Federal, Martinez, Olavarria,
Pehuajo, La Lucila, San Nicolas, Ciu-
dadela, Pilar, Caseros, Castelar, La-
nus, La Plata, Florida, Munro, Va-

lentin Alsina, Vicente Lépez, San
Vicente, Chascomdus, Tandil, Mar
del Plata, Pinamar, y de las provin-
cias de Cordoba, Tucuman, Rosario,
Santiago del Estero, Santa Fe, San
Juan, Santa Cruz y La Pampa.

Para nuestra Camara, que este
afio cumple 15 afios, fue quizas el
evento mas importante por la can-
tidad y calidad de asistentes, que
fueron mas de 85 personas. Lue-
go del almuerzo, se hizo entrega de
placas grabadas a muchos de
nuestros Socios Fundadores, que
contindian apoyando a la entidad,
ante el aplauso cerrado de todos
los presentes.

Luego del brindis final, sigui6 una
reunion en la que los Directivos
de la Camara expusieron a los pre-
sentes los métodos de aplicacion
del Convenio firmado el mes pa-
sado en el marco del Plan Aula Di-
gital, con el Gobernador de la Pro-
vincia de Buenos Aires y autori-
dades de la Direccién General de
Escuelas, mediante el cual los so-
cios de CEMARA que acepten las
pautas del mismo, instalaran Sis-
temas de Seguridad en los lugares
destinados a ese fin.

Se trata de instalar en méas de




9.600 establecimientos exten-
didos por el territorio provincial
y dividido en 135 municipios.
Ante la magnitud de la empresa,
se debatié intensamente arri-
bando a conclusiones por de-
maés satisfactorias.

Finalizada la velada, los pre-
sentes se retiraron conformes
con lo acontecido, esperando
contar con mayor nimero de
asistentes a la CENA 15° ANI-
VERSARIO, programada para
Noviembre de 2011.

Durante el almuerzo se llevé a cabo
la entrega de presentes y recuerdos
a los asistentes.

lIl Encuentro Multisectorial de la Seguridad Publica y Privada

El 17 de junio, en la ciudad de La Plata, con la Camara de Comercio
e Industria de esa ciudad como escenario, se llevo a cabo el Ill En-
cuentro Multisectorial de la Seguridad Publica y Privada, organizado
por CAESBA, que contd con la participacion de los diferentes secto-
res relacionados con la seguridad Privada y la presencia de funcio-
narios del Poder Legislativo y Ejecutivo, del Sindicato de la actividad,
Camaras y empresarios. De los debates participaron funcionarios del
Ministerio de lusticia y Seguridad bonaerense, el Ministerio de Tra-
bajo provincial, UPSRA, legisladores provinciales y las Camaras CA-
SEL, CARESEB y CEMARA.

Exposiciones:

CAESI, a través de su presidente Dr. Aquiles Gorini, se refirié a la si-
tuacion actual de la Seguridad Privada, el plan de CAESI y la regio-
nalizacion.

Por UPSRA, el Dr. Angel Garcia, Secretario General, expuso sobre la
actualidad sindical de la seguridad privada.

Por el Poder Legislativo provincial lo hizo el Dr. Jorge D"Onofrio, quién
explico los avances en la modificacion de la ley 12.297 de Seguridad
privada. Director a cargo de la Oficina Provincial para la Gestion de
la Seguridad Privada, el Dr. Jorge Ceruli, se refirié al software de ges-
tién para tramites via web, proximo a lanzarse.

El Arquitecto Oscar Kindzersky, Director de Inspecciones del Ministerio
de Trabajo de la provincia, junto al Dr. Lisandro Zorraindo, Director de
Inspeccion Laboral, hizo su presentacion refiriéndose a la problemati-
ca del trabajo informal y sus consecuencias.

Los temas capacitacion y formacion, estuvieron a cargo del Dr. Die-
go Garcia y el Lic. Leonardo Daniel Garcia, ambos de UPSRA.

Por CASEL expusieron su Presidente, Marcelo Colanero, y su vice-
presidente 1°, Ing. Enrique Greenberg.

CEMARA estuvo representada por su Vicepresidente 1°, Ing. Walter Dot-
ti, quien hizo una breve presentacién de la entidad y luego se refiri6
a la Seguridad Electrénica - Rol del Estado. En este Gltimo tema, abor-
dé la necesidad de contar con legislaciones especificas a la actividad,
pero que contemplen seriamente la interaccion entre las dos Seguri-
dades, la Publica y la Privada; que contengan exigencias posibles de
cumplir e inherentes a la actividad; que la hagan previsible y sustentable,
permitiendo el desarrollo y la libre expansion de las empresas, tan-
to en la Provincia como todo el pais, para lo cual finalizé su locucion
refiriéndose a la imperiosa necesidad de contar con una Ley Nacio-
nal de Seguridad Electrénica.

El cierre de los debates estuvo a cargo del Presidente de CAESBA, Luis
Vecchi, quién expuso sobre la actual situacion de la Seguridad Pri-
vada en la Provincia de Buenos Aires.
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Entrevista a Gustavo Buffoni, Director comerci

info@virtec.com.ar

Virtualtec se dedicaalainvestigacion
y desarrollo de dispositivos para so-
luciones moviles o remotas para los mer-
cados automotivos, logisticos y de tele-
metria. Con 20 anos de experiencia en di-
sefo de dispositivos electrénicos, sus so-
luciones son siempre innovadoras, con
tecnologia de punta y ajustada para los
mas exigentes mercados internacionales.
Virtualtec cuenta con una sede en Buenos
Aires, Argentinay otra en San Pablo, Brasil.
Desde alli, desarrolla, produce y distribuye
equipos con diversas tecnologias de po-
sicionamiento, almacenamiento, interpre-
taciéon y transmision de datos.

Iniciada como una sociedad, que auin per-
dura, en 1992, la compaiiia estaba enfo-
cada al 4rea de servicios, desempeniandose
en distintos proyectos de edificios inteli-
gentes para el sector hotelero. En el afio
2000, surgié la posibilidad de desarrollar
un equipo para GPS, posibilidad que los
integrantes de la empresa consideraron
como un futuro promisorio. Acerca de
esos inicios, la tecnologia, sus aplicaciones
y los mercados hablamos con Gustavo
Buffoni, Gerente Comercial de Virtualtec.

- {Como fue tomar esa decision en tiem-
pos de economia incierta?

- Fue una posibilidad interesante para no-
sotros, a través de la cual podiamos aplicar
toda la tecnologia de microcontroladores
grandes con la que ya estabamos traba-
jando. Esta posibilidad de trabajar en nuestra
propia tecnologia, ademds, nos permitiria
cambiar de un modelo de empresa basado
mas en la prestacion de servicios hacia uno
enfocado de lleno en el desarrollo, la pro-
duccién y provisién de equipos.

- ;(Cuales eran, en ese momento, los
mercados proyectados?

- Durante esa misma época, en el afio 2000,
entendimos que las compaiias de seguros
iban a volcarse al seguimiento satelital y
con ellas podiamos desarrollar nuestro
nuevo modelo de negocios. El hecho de
tener nuestro propio GPS nos daba la po-
sibilidad de trabajar en un equipo con mu-
cho mas potencial, capaz de adaptarse a

Virtualtec

las necesidades especificas de cada cliente
y que cada dia tenia la posibilidad de sumar
nuevas funciones. En realidad, todos nues-
tros desarrollos fueron surgiendo en res-
puesta a los requisitos de nuestros clientes,
que necesitaban cada vez mas funciones
para monitorear a distancia. Nos impusimos
entonces el concepto de equipo progra-
mable, donde nuestros clientes competian
entre si, programando de acuerdo al servicio
que brindaban sus propias empresas, di-
ferenciandonos asi como empresa de lo
que era un proyecto estandar.

“Analizamos las necesidades
de nuestros clientes y son ellos
mismos quienes terminan de
cerrar el producto programando
las funciones que ésteva a
cumplir. Trabajamos asistiendo
y brindando herramientas para
que el cliente desarrolle

el producto final”

- {Qué resultados vieron con esa nueva
politica?

- Esto nos permitié alejarnos del concepto
original del GPS para seguridad y nos fui-
mos acercando al uso para logistica, donde
hay que geoposicionar distintos periféricos,
disparadores y sefales. Hoy, la posicién
geografica o fisica es un dato mas. Lo im-
portante para los usuarios de nuestros
productos es quién conduce el vehiculo,
poder tener control de las cadenas de frio,
monitorear el nivel de combustible, la
transmisiéon por multiples sistemas, etc.
Todas esas herramientas las fuimos de-
sarrollando y ofreciendo a nuestros clientes,
que podian aplicarlas en seguridad y lo-
gistica para proyectos como la mineria,
actividad que en la actualidad opera bajo
leyes que obligan a dichos clientes al se-
guimiento de los activos.

Pionera en el desarrollo de equipos GPS para el mercado de la

AR 10 [

logistica, Virtualtec impuso en el mercado el concepto de
soluciones programables. Hoy, trabaja en el diserio de nuevas
opciones para sus clientes, posiciondndose como uno de

los principales proveedores del sector.

- ¢Cudles son sus principales canales
de venta?

-Virtec tiene centralizadas las ventas, ya que
estamos lejos del cliente final. Nuestros clien-
tes son los integradores, que desarrollan so-
bre nuestro producto su propia solucién
aplicada a sus clientes. No tenemos red de
distribucién, sino que las ventas estan cen-
tralizadas en nuestra empresa. Tenemos
areas especificas que se dedican a esatarea,
alimentadas siempre por el drea de ingenieria
y desarrollo, el motor de nuestra empresa.

- ¢Como llevan adelante la tarea de ca-
pacitacion?

- Como todos nuestros equipos son pro-
gramables, tenemos personas capacitadas
para entrenar a los clientes en la progra-
macion. Trabajamos en niveles tedricos, en
los que analizamos las necesidades de
nuestros clientes y que sean ellos mismos
quienes, conociendo los requisitos de sus
propios clientes, terminen de cerrar el pro-
ducto programando las funciones que éste
vaa cumplir. En sintesis, nosotros trabajamos
asistiendoy brindando herramientas para
que el cliente desarrolle el producto final.

- ¢{Cudl es la actualidad de la empresa
en Brasil?

-En 2002, entendimos que existia espacio
para nuestros desarrollos y que podiamos
crecer en ese pais. El mercado brasilero
era mas grande de lo imaginado y tres
anos después abrimos nuestra propia filial.
Hoy podemos decir que las posibilidades
de ese mercado siguen siendo enormes
y que el resultado para nuestra empresa
es ampliamente satisfactorio.

- {Cuales son los préoximos pasos?

- Ademas de estar presentando nuevos
equipos, los Virloc5 y 40, estamos en pleno
desarrollo de una nueva solucién. Por otra
parte, estamos fortaleciendo el disefio y
la distribucién de los periféricos que acom-
pafan a cada uno de nuestros equipos,
como los lectores de tarjetas, terminales
de datos, sensores de nivel de combustible,
temperaturay humedad, impresoras, sis-
temas de conduccion segura, etc =




TECNOLOGIA
EN POSICIONAMIENTO
SATELITAL

Virtualtec se dedica a la investigacidn y desarrollo de dispositivos

para soluciones maviles o remotas para los mercados automotivos,

logisticos y de telemetria. Con 20 anos de experiencia en diseno de
dispositivos electrénicos, nuestras soluciones son siempre innovadoras
con tecnologia de punta vy ajustadas para los mas exigentes mercados
internacionales.

Virtualtec cuenta con una sede en Buenos Aires, Argentina y otra

en San Pablo, Brasil. Desde alli desarrolla, produce y distribuye

equipos con diversas tecnologias de posicionamiento, almacenamiento
interpretacign y transmision de datos

/IRLOC 4O VIRLOC IO VIRLOC S

firerusiorzc @9

Para mas informacion envie sus datos y su consulta a:
info@virtec.com.ar
o acceda & nuestro website
www.virtec.com.ar



Comunicadores GPRS - Ethernet

4 Nt-Com

La solucion justa a cada necesidad

Esta nueva serie de comunicadores ofrece un concepto

innovador al mercado, se trata de una plataforma tnica
que atiende desde requerimientos simples a complejos

en un precio justo.

¢ El Nt-Com2 es ideal para instalaciones sin linea
telefénica, usa GPRS como vinculo permanente, con
GSM/CSD y/o mensajes SMS como respaldo.

¢ E| Nt-Com3 incorpora linea telefonica como segunda
via, detecta linea no operativa o corte de linea, incluye
protector de descargas atmosféricas.

* El Nt-Com4 suma Ethernet como vinculo principal,
ideal para instalaciones de alta seguridad sobre
redes VPNs o gran cantidad de eventos de operacion.

En resumen, nace Nt-Com, un concepto nuevo en
comunicadores IP con la calidad y el respaldo de
una empresa que lleva mas de 20 anos innovando
en el mercado argentino.

Aumente sus negocios
o migre de tecnologia, planes
especiales de financiacior

a 12 meses. & Pragramci i rasmtny i u:i‘
* Telecontrol via SMS (armado panel, encendido de lu
Inchrye &l protocalo da comumicacian @ los servidores » Zona adicional de 24 hs con o sin terminador de lines (sensores NA
Wels de monitorso, oome, so comuics 6 forme « Actwalizaciones remotas de Frmware (updates)
diracts sin receploras intermadias. » Opera con dirs cclones IP fjas o dindmicas (Dyn DNS), .
* Direccion IP ltemativa para reporte simulianeo o respalda de la principal.
* Test de conexion {keep alive) programable entre 4 y 240 minutos.
* Software de recepeidn permite integrarlo con coalguicr software de monitoreo.
» Elsoftware de recepcion muestra nivel de senal en dB, estado de entradas | salidas.
L]

ado (4 H |

et s R L L

Receptors de eventos mcorporada en los principales
sultwares de monitoren,
Bykom®, SoftGuard®, Neptuno®.

Caompatible con cualquier panel de alarma Contact 10, 4x2 DTMF,
Permite la conexidn de teléfono fijo de emergencias GSM.

Tale programador y receptor SMS sin cirgo, software
de recepoidn IPR sin cargo; 2 afios de parantia:

Metic S.R.L. Agustin Donado 1045, pisa 1
(C1427C2ZE) CABA., Argentina - Tel/Fax: (54-11) 4554-2297



ACCESOWEB ALTECLADO

¢ Arme, desarme, cambios de programacion
* Compatible con comunicadores ya instalados de la
serie Nt-Com !
* Su bajo costo justifica usarlo en todas las instalaciones
sin linea.

NUEVO SOFT DE GESTION

* Mantiene la conexion directa sin pasar por servidores, evita agregar
un factor de riesgo.

» Base de datos propia, los eventos no quedan en un servidor de datos ¢

* Filtros muiltiples y formularios facilitan el analisis del hisﬁ

* Acceso remoto en linea mediante interfase web con proteccic
(login+password) =

* El usuario accede exclusivamente a sus cuentas.

« Los usuarios pueden importar los eventos a una base de datos p s propia,

PROVISION DE SIM CARD

e ke 1 35 e L

RECEPTORA REMOTA DE LINEA IP

= Instalada en otra localidad, se conecta por Internet
- con el Centro de Monitoreo, evita el costo de llamadas
interurbanas, elimina las fallas de conexion por el uso
de VoIP entre localidades.

* Vinculo Ethemet y GPRS como respaldo

= Cargador de bateria incorporado, 24 hs de autonomia con 7AH

 Detecta falta de lineas telefonica, incluye protectores de descargas atmosfericas.
* Salida 12Vdc alimenta el modem/router, reinicia ante no conexion.

¢ Retransmite eventos de otras receptoras (SurGard®, Ademco®, DX-Control®).
* Contact ID, 4x2 DTMF, Ademco Express, 4x2 pulsos 10/20 pps,

* Programacion remota y telecontrol via SMS.

* Entrada tipo Zona 24 hs con o sin terminador de linea (sensores NA o NC)

info@nt-sec.com
WA NT=-Sec.com
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Entrevista a Mariano Di Julio, Dto. de Conect

Grupo Nucleo

Grupo Nucleo es una empresa marplatense con mds de 15 anos de

mariano@gruponucleo.com.ar

E specialistas en tecnologia, y diferen-
ciados en el mercado por calidad,
atencion personalizada y servicio post-
venta, para lo cual cuenta con mas de 150
personas formando parte de la empresa,
Grupo Nucleo sigue creciendo y brindando
al mercado lo que éste necesita en materia
de productos tecnoldgicos y servicios.

En diciembre de 2008, se inaugur6 el
centro logistico Mar del Plata, sito Chaco
1670, donde se llevan a cabo diferentes
actividades que permiten un trabajo in-
tegrado, con resultados eficientes. La plan-
ta cuenta con 2700m2 cubiertos y 600 de
playa de estacionamiento. El trabajo en
conjuntoy los valores humanos que guian
el accionar de la empresa permiten ofrecer
alos clientes soluciones al instante.

A fines de 2009, Grupo Nucleo abrié sus
puertas en Capital Federal, con un depésito
de 2000m2, estacionamiento propio, show-
roony salon de ventas, brindando una ma-
yor cantidad y calidad de servicios.

En 2010, laempresa abrié su division de
Seguridad, inicialmente con productos
para CCTV y conectividad y, de ese em-
prendimiento hablamos con Mariano Di
Julio.

- (Cuanto hace que la empresa tiene
su division de seguridad?

- Grupo Nucleo naci6 en 1998, y es una
de las cinco empresas informaticas mas
grandes del pais, distribuyendo a nivel
nacional la marca Eurocase, propia de la
empresa, a todas las casas de retail y, ade-
mas de ensamblar sus propios equipos,
distribuye insumos para informética. Hace
un ano y medio abrié su division de se-
guridad y conectividad, que incluye cé-
maras, grabadores digitales, cdmaras IP,
routers, switches y todo elemento para
CCTV, algunos importados, como Air Live
en camara IP, y otros bajo marca propia,
como PCBox. Ademas, ya poseen los kits
de seguridad en distintas cadenas de mi-
noristas y comenzaran a trabajar con el
instalador, respetando siempre los canales
ylos precios, para proteger a nuestros sub-
distribuidores y a aquellos instaladores que
vendan directamente al consumidor final.

segmento de la seguridad.

- {Qué tipo de capacitacion ofrecen?

- Enlo que respecta al gremio, ofrecemos
capacitacion a quienes recién estan co-
menzado, basicamente a aquellos que ya
tienen experiencia en redes pero no se
animan a incursionar en seguridad. Ca-
pacitamos tanto a nuestros subdistribui-
dores como a sus propios clientes, ayu-
dandolos a posicionar la marcay su propio
negocio. En cuanto a las cadenas de retail,
estamos llegando con un kit muy facil de
instalar, 100% plug&play, que viene en
una caja totalmente preparada para que
el propio usuario pueda instalarlos.

“La empresa no solo va a
competir en el segmento de
seguridad con productos y
servicios, sino también
ofreciendo produccién y
soporte local. Desde la planta
de Mar del Plata, estamos en
condiciones de desarrollar y
ensamblar nuestros propios
productos para abastecer

al mercado”

- ¢A qué mercados apuntan?

- Hoy, con nuestros equipos, estamos
cubriendo la exigencia hogarefia, aunque
la empresa amplié su oferta con una linea
superior, para sitios que exigen mayor
nivel de resolucion, tanto en camaras
como en DVR, como podria serlo un banco
ouna entidad gubernamental. Laidea es
expandirnos a todos los rubros de segu-
ridad y ya estamos pensando en unalinea
de productos para control de acceso. Que-
remos que nuestros clientes sepan que
la empresa no sélo entré a competir en
el mercado de seguridad por una cuestién
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trayectoria, dedicada a la comercializacion de productos, insumos
y accesorios tecnoldgicos con desarrollo nacional e internacional.

Presenta en esta oportunidad sus productos para el

de negocios, sino que también le brindara
a esta nueva division todo el apoyo desde
su marca, ofreciendo, siempre, mayores
y mejores opciones.

- ¢Sélo trabajaran con marcas propias?

- Hoy estamos trabajando con marca pro-
pia, aunque vendemos algunos productos
de otras companias. La idea es posicionar
nuestra propia marca, PCBox, para lo cual
estamos totalmente preparados, asi como
también comenzar a fabricar integramente
en el pais nuestros propios productos. Te-
nemos nuestra planta lista para producir
DVRy ensamblar nuestras cdmaras. Grupo
Ncleo estd completamente dispuesto a
afianzarse en el mercado de la seguridad
a través de su marca. A lo largo de su tra-
yectoria, laempresalogré ser un referente
en las nuevas tecnologias y que la distri-
buidora se distinga por su efectividad, ca-
lidad y eficacia. Esa experiencia adquirida
estd puesta ahoraal servicio de esta nueva
unidad de negocios, con la que esperamos
dar respuesta al pedido de muchos de
nuestros clientes en otras areas.

- {Qué expectativas tienen con esta
nueva division?

- Nuestra proyeccion es muy buena. Aun-
que somos nuevos en el segmento, al
estar el CCTV muy relacionado con la in-
dustria informdtica, tenemos gran parte
del camino recorrido. En el tiempo que
llevamos con esta unidad de negocios,
los resultados fueron superiores a lo es-
perado. Tanto es asi, que este afo ya nos
presentamos en Seguriexpo, como parte
de la estrategia de la empresa para co-
menzar a reforzar su presencia de marca.
La idea de la empresa no es quedar en-
casillada en CCTV, sino que estamos tra-
bajando para incorporar mas productos
de seguridad. Para ello, estamos ampliando
nuestro edificio, ya acondicionamos la
planta de produccién, capacitamos a nues-
tro persona, etc. Estos son todos indica-
dores de que Grupo Nucleo va ajugaren
serio en el segmento de la seguridad, ga-
rantizando la calidad y prestacion de cada
uno de sus productos =



Encontrd en Grupo Nucleo toda la linea de camaras

CCTV,DVRs y Camaras IP

PC-IRD23W y PC-IRD23B

Sony CCDA20 TV Lines | ARa Besalucion
Indrasrrnjo con 33 unidadbes de LED.
Pstanciag 201 mt;

PC-IR6OWP

- I

e o % s DD-325HD
! ' CAmara P pars exlerior

Antivandilica

Vissdn ndectumna

hasta 25 mis

Kit DVR + 4 camaras PCBOX

Tesdors los s cisarios para ka insdalacion
5 = % DVA de & camales | 4 chmaras infrarrmjos

@ Eh: ] 4 jieegos de cables de 20 mits.con conectones Incluidos
330 GB. para almacenamianta de video

PCBROX  Canocktodalalinea PC BOX de camaras ¥ DVRS en nuestra showroom. Contacta:infocctv@nucleovirtual. com | Tel:0223-4629000 int. 109

jos GRUPO NUCLED GRUPO NUCLEQ ey
. MAR DEL PLATA  BUENOS AIRES
= Chaco 1610 esq. San Martin Montes de Oca 2044
Ted; 0223- 451 K Tel: D7171-4307 1001

GRUPO“UCLED www.nucleodistribuidora.com ‘



SF  Technology presenta
la nueva linea de productos
3i Coporation Lider en
monitoreo de alarma via
GPRS y Ethernet

para paneles de alarmas

= Comunicacion via canal de voz (CSD y SMS) en
caso de falla de la red GPRS y la linea telefénica fija

= Comunicacion con servidores

con IPs fijos o dinamicos

con protocolo CONTACT-ID

= Deteccion del corte de la linea telefonica
(con retardo adicional configurable)

= Deteccion del corte del retorno
del panel de alarma

f—

SF TECHNOLOGY

Pegasus

Conectivadade GPRS y Ethernet (IP)

" El producto
de mayor
crecimiento
' en ventas del Y
! ur mercado \- /

= Monitoreo remoto de su

funcionamiento (Remote Debugger)

=Transmisién de datos encriptada en 128 bits
= Compatible con todas las alarmas del mercado

= 4 entradas digitales y 2 salidas a relé

= Disponible en 10 modelos diferentes

= Permite el uso de dos SIM-CARD

= Actualizacion remota de configuracion y firmware

SF TECHNOLOGY S.A

Av. Boedo 1912 ( C1239AAWICAB.A. -Tel: (54 11) 4923-0240 - info@sf-technology.com - www.sf-technology.com




‘a +54 11 4014-0578

General Comunications
and Services S.A

www lantrixgps.com

POAAmos

/ 0a o e
w L

ra todo e

antrlx mundo.

nuevo equipo T2 O OO

la ultima tecnologia con
calidad internacional

Bateria
interna

» SENSOR DE » NAVEGADOR » AUDIO » CAMARA DE
TEMPERATURA Recepcion y envio PARLANTE FOTOS

de mensajes Hablar y responder Color infrarroja

» MICROFONO de texto en cabina

Av. Congreso 5444 (C1431AAW) « Ciudad de Buenos Aires
www.lantrixgps.com ¢ info@lantrixgps.com
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Entrevista a Karina Lemma, Gerente Comercial

karinal@ingal-leds.com

E specialistas en la materia, Ingal im-
porta desde Estados Unidos LEDs
de ultima generaciéon que suman a sus
de-sarrollos para producir en el mercado
local soluciones en iluminacién aptas
para todo tipo de aplicaciones. En el seg-
mento especifico de seguridad, ofrecen
productos que complementan soluciones
de CCTV y, seguin los requerimientos
puntuales del cliente, desarrollan una
solucion a medida.

Para tener una idea mas concreta de lo
que significa la iluminacion por LED, sus
posibilidades y aplicaciones, hablamos
con Karina Lemma, Gerente Comercial de
la empresa.

- {Cuanto hace que trabajan en el mer-
cado?

- Desde hace seis afios desarrollamos so-
luciones de iluminacion con tecnologia
LED, aunque hace sélo dos afos estable-
cimos a Ingal como marca, en una fecha
coincidente con la que comenzamos a
trabajar con el LED CREE, marca estadou-
nidense lider en el mundo en el desarrollo
de esta tecnologia. Como actualmente
no hay posibilidad de fabricarlo en el pais,
ya que no existe la tecnologia adecuada
para ello, buscamos una empresa lider,
que pudiera proveernos de la mejor ma-
teria prima para incluir en nuestros de-
sarrollos y soluciones.

- {Cuales son las principales ventajas
de lailuminacion por LED?

- Més alla de su bajo consumo y vida util,
hay detalles importantes para la industria
de la seguridad, como por ejemplo la po-
sibilidad de conservar la luminosidad y
proyectarla. Esto significa que se puede
iluminar en profundidad, algo que con
ldmparas convencionales no puede lo-
grarse. Para lograrlo, el LED parte de un
plano parailuminary se incorporan lentes
gue cierran y concentran la iluminacién
y la proyectan. A distancia no hay una tec-
nologia de iluminacién que pueda com-
pararse con las posibilidades que ofrece
un led, que gracias a su profundidad de
vision de campo, logra que con poco con-

sumo se puedan llegar a iluminar grandes
distancias.

- {Qué tipo de industria esta incorpo-
rando estas soluciones?

- La tecnologia LED es la solucion de ilu-
minacién que se esta incorporando a todo
tipo de uso, mas alla de la seguridad. Esta
tecnologia ya estd empezando a reem-
plazar a las lamparas convencionales con
la particularidad que permite evaluar pun-
to por punto la necesidad de iluminacién,
que es por otro lado nuestro mayor trabajo.
Todo lo que es iluminacion hoy se puede
resolver con LED, ya que sus potencias y
eficiencia permiten que hoy cualquier
ldmpara convencional o bajo consumo
pueda ser reemplazada.

“La iluminacidn por LEDs
no solo implica mayor eficiencia
y reduccion en los costos de
consumo y mantenimiento, sino
que también contribuye de
manera eficaz en el cuidado
del medio ambiente, por lo
cual se transforma en una
inversién genuina desde

todo punto de vista”

- §Cémo se explica esa eficiencia?

- Unalédmpara dicroica de LED, por ejempilo,
nominalmente acusa 3 watts pero no
todas iluminan de igual manera. La dife-
rencia la marca la eficiencia, o sea la can-
tidad de limenes generados por watt
consumido. Una lampara de leds de 3
watts puede generar 40 o 50 limenes por
watt, mientras que otras, también de 3
watts, pueden generar arriba de 100 Iu-
menes por watt. CREE es referente mundial
en eficiencia con leds de hasta 160 lume-
nes por watt.

Dos anos con presencia de marca, pero seis en el desarrollo
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de tecnologia LED hablan de la experiencia de la empresa
en materia de iluminacion. El segmento de la seguridad se estd
convirtiendo en consumidor de estas soluciones, que ofrecen

eficiencia y eficacia a la hora de llevar a cabo un proyecto.

- {Qué rol considera que tiene la em-
presa en la educacion del usuario en
este tipo de tecnoplogiA?

- Nuestro trabajo hoy consiste en educar
e informar al cliente; mostrarle que hay
una tecnologia que puede resolver sus ne-
cesidades de iluminacién. Después, les de-
mostramos en campo coémo se aplica, cua-
les son sus costos y cudles sus beneficios.
Hoy, afortunadamente, la consulta es cada
vez mayory eso nos permite ir donde esta
el cliente, mostrarle lo que se le ofrece e
informarle acerca de sus ventajas. El cliente
tiene que ver la aplicacién en funciona-
miento para tener una idea acabada de la
solucién que puede obtener con esta tec-
nologia.

- ¢Como capacitan al cliente en el uso
de esta tecnologia?

- Nuestra presencia en las exposiciones,
ademads de ganar clientes, es para expli-
carles a quienes asisten qué es lo que ha-
cemos, de qué manera lo podemos ayudar
en su proyecto, contarles como el LED
puede ser una solucién para su empresa.
Por otra parte, lo que hacemos también
es trabajar con nuestros distribuidores:
los ayudamos a que organicen su zonay
hagan una pequefa presentacion para
sus posibles clientes, donde vamos nos-
otros con las distintas soluciones que ofre-
cemos, para mostrarlas, que las vean fun-
cionando y puedan sacarse todas sus du-
das acerca de las posibilidades de esta
tecnologia.

- ;Cuales son las expectativas como
empresa?

- Laidea es fortalecernos como empresa,
que los distintos segmentos de la industria
sepan que pueden plantearnos su reque-
rimiento y que podemos en conjunto de-
sarrollar una soluciéon a medida. Lo mas
importante es aflanzarnos, demostrar que
esta tecnologia puede ser aplicada con
éxito a través de un desarrollo nacional.
EI LED abrié un panorama de soluciones
innovadoras, sobre todo en el dmbito de
seguridad donde la iluminacién, hasta
hoy, era una asignatura pendiente =




’ INGAL - LEDS otra forma de iluminar

8w de consumo
50 mts de vision humana

300 mts de vision camara

10° apertura de haz
Led made in USA 50.000 hs vida atil

1 ano de garantia de fabricacién

*Alimentado por led driver 90v / 260v entrada, tolera amplias caidas de tension,
pudiendo reducir el diametro del cable y ahorrar dinero en la instalacion.
*Por su bajo consumo es ideal para conectar a UPS o back up de seguridad.

i

{%Sfjmtﬁ: —I & | DO

Esguema de tanel luminico generado a lo largo del perimetro

REEMPLAZO MERCURIO 250W

S\

CONFIGURACION ILUMINACION PUBLICA NN S

Apertura de haz: 107, 20°, 407, 10°x44°, 140"
gﬁ.‘.

Lad driver 90v/260v tolera amplias varaclones de tensidn.
Electrdnica y funcionamiento independiente en cada listdn,
Vida atil: 50,000 horas
Ahorro de energia del 70%
efacto en aluminio. Frente en policarbonato 2mm tolera el impacto
de una bala calibre 22mm.
- Totalmente sellado, IP 67.
Lads made in USA
1 aiio de garantia de fabricacion

CAMPANA INDUSTRIAL

INGAL - leds

Av. Peron 4338 - Presidente Derqui (1635) Bs. As. Te/fax 02322-483896
www.ingal-leds.com ingal@ingal-leds.com

¥ PROYECTOR



CONTINEA

Microprocesamiento modular + Conectividad

e

RCM5600W

4+ Seguridad 4+ Soluciones @

Continea presenta el nuevo Rabbit 5600W, la solucion Wi-Fi mas compacta y de
bajo costo de la firma pionera en conectividad TCP/IP en sistemas dedicados.

RCM5600W ofrece conectividad B02.11b/g. y soporta upgrades de firmware

remoto, lo que permite la actualizacién del sistema virtualmente, desde cualquier
lugar del mundo.

SUS APLICACIONES:

4+ Automatizacién industrial 4 Gestion inteligente de edificios

<+ Domadtica 4 Datalogging

/-\\" Av. Corrlentes 3989 Pisc 2 Dro. 6 (1 194) Cludad de Bs. As. - Argentina

Tol.: (541 1) 4B65-5141 / Fax: (541 |) 4867-6776
CONTINEA Email: infol@continea.com .ar | www.continea.com.ar



Una

nueva solucion, / ‘Cika

Unlca —— ELECTRONICA

XBee-PRO ZigBee
Programables

Presentamos la primera solucion modular programable con ZigBee.
Gane tiempo, rapidez en integracion y ahorre en inversion.

* Incluyen un procesador MC9S08QE32 (core HCS08)
de Freescale ademas del EMZ250 de Ember.

* RF resuelta funcionando como modems configurables.
» Stack Zigbee-PRO incorporado que permite operar en redes mesh.
* Interoperabilidad con otros modulos ZigBee.

* Autohealing: busqueda de rutas alternativas
y nueva convergencia de red, en caso de falla de ruta.

ASESORAMIENTO Consiga notas de aplicaciones y tutoriales en espanol,
& CONOCIMIENTO especialmente desarrollados por nuestros ingenieros.

Encuentre soluciones completas y eficientes en un solo lugar.

En Cika usted confia.
Info S Ao W CTRD, COrmL N

oy, D Ly s B2 CP1427 - Cludad de Basnos Alres, Argenting - (5411) 4522 2468 {Rataiivas)

REPAESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (1351 4884247 47500011 0 475- 155 pedhcios S inatec oo
ROSAFI: ((347] AB0NAS labds = smartcomi.nr - MENDOZA: 102611 A00-07 00 indcimmis= iyt oo
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Entrevista a Juan Artuso

U
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Juan@trimove.com

I rimove es una empresa argentina
dedicada a brindar nuevas y mejores

soluciones de movilizacion. Desarrolla, fa-
brica y comercializa vehiculos eléctricos
innovadores que protegen el medio am-
biente, mejoran la calidad de vida de las
personas y optimizan los recursos de em-
presas y otras organizaciones.

La empresa aplica la investigacion y de-
sarrollo para la creacién de nuevos vehi-
culos que resuelven diversas necesidades
de movilidad de una mejor manera que
otros vehiculos tradicionales, contribu-
yendo con el desarrollo socioeconémico
local mediante la creaciéon de nuevas tec-
nologias y fabricando en argentina pro-
ductos de alto valor agregado.

Por primera vez, Trimove se presentd en
Seguriexpo, con un vehiculo especial-
mente disefado para el ambito de la se-
guridad, y para conocer mas acerca de su
origeny especialidad, hablamos con Juan
Artuso.

- ¢En qué se especializa la empresa?

- Trimove desarrolla y fabrica vehiculos
eléctricos a través de un equipo de inge-
nieros que disefa cada uno de los pro-
ductos que comercializamos. En esta oca-
sién estamos presentando modelo Vigia,
un vehiculo especialmente disefiado para
el segmento de la seguridad. Lo hemos
desarrollado para que las empresas de
seguridad privada o incluso la fuerza pu-
blica pueda desplazarse con una mejor
funcionalidad que los vehiculos que se
utilizan actualmente. Basicamente lo que
hacemos es identificar las necesidades de
aquellos que utilizan vehiculos para se-
guridad y disefar un producto que pueda
satisfacer esas necesidades. Nuestra em-
presa se especializa en el desarrollo de
vehiculos disefiados especificamente para
cada mercado, para que el cliente no tenga
un vehiculo base con adaptaciones sino
que tenga el vehiculo que requiere para
su necesidad especifica en movilidad,
cualquiera sea el segmento en que lo uti-
lice. Otra caracteristica presenten en todos
los desarrollos de Trimove es que nuestros
vehiculos son 100% ecolégicos.

“Yrnds com.ar

Trimove Eco Vehiculos

para el sector de la seguridad.

- {Cuales son los parametros en el di-
sefo de un vehiculo?

- Hay una cuestion fundamental, que es
la autonomia. La particularidad de los ve-
hiculos eléctricos es su baja autonomia.
Llevado al dmbito de la seguridad, hoy
se estan utilizando los carros de golf que
estan pensando para una funcién muy
diferente. La cuestion de laautonomia es
clave tanto en el desarrollo como en el
uso posterior de nuestros vehiculos: hoy
estamos presentando un mévil con 100km
de autonomia con una recarga de cuatro
horas aproximadamente. Otro aspecto
relevante es la recarga: hoy vemos vehi-
culos convencionales con unos 25 kil6-
metros de autonomia luego de 8 horas
de carga mientras que nosotros ofrecemos
cuatro veces el rendimiento con menor
tiempo de recarga, lo cual lo hace mas
eficiente y apropiado para un uso pro-
longado. Otro tema importante es la tec-
nologia del motor de este vehiculo: se
trata de un motor que se encuentra alojado
dentro de la llanta de la rueda delantera,
con lo cual se reduce el gasto de mante-
nimiento, ya que no cuenta con transmi-
sién convencional. Otros vehiculos pre-
sentan un costo de mantenimiento alto

“El Trimove modelo Vigia
es el nuevo vehiculo para
vigilancia, ideal para
brindar un servicio diferencial,
con el beneficio de la
reduccion de costos de
mantemiento,
mejora del campo visual
del guardia, autonomia y
versatilidad para ingresar
en sitios como pasillos

y ascensores”

Especialistas en el diseno de vehiculos eléctricos,

en Trimove desarrollan constantemente propuestas para
distintos mercados que requieran de movilidad. En este caso,

presentan un vehiculo especialmente desarrollado

al producirse el desgaste de sus piezas.
El Vigia, por ejemplo, es un vehiculo di-
sefado especialmente para un guardia,
que otorga un campo visual éptimo, ya
que eleva al guardia lo suficiente para ver
por encima del techo de un automavil.
Su tamafo permite, entre otras presta-
ciones, circular por pasillos e incluso entrar
a un ascensor sin tener que bajar del ve-
hiculo. Tiene, ademas, la potencia suficiente
como para subir rampas o pendientes
muy pronunciadas.

- ¢Existe una legislacion especifica
para el uso de estos vehiculos?

- En vehiculos eléctircos, en general, si
se piensa en el ambito privado, su uso,
aplicacién y regulacion esta definida por
las autoridades del lugar en el que va a
utilizarse.

- ¢Siguen alguna normativa en el di-
sefo?

-Trabajamos seguin normas ISO y tenemos
un control de calidad en cada uno de los
procesos de produccion asi como también
en la seleccion de nuestros proveedores.
El vehiculo se arma tras un proceso de pro-
duccion similar al de una automotriz, en
el cual utilizamos partes fabricadas por
nosotros y con la mayoria de componentes
nacionales. Todo el vehiculo es de desarrollo
propio, con lo cual la patente del desarrollo
también es nuestra.

- ¢Cudles son las principales aplica-
ciones de los vehiculos?

- Nuestro foco en esta etapa de la em-
presa estd puesto en el sector de la segu-
ridad, aunque uno de nuestros valores es
la investigacion y desarrollo de nuevas
tecnologias y vehiculos. Ya tenemos otros
3 prototipos desarrollados para otros tipos
de aplicaciones, como el mercado indus-
trial y para personas con algun tipo de
discapacidad motriz. En lo que se refiere
ala seguridad, este vehiculo, por ejemplo,
es totalmente compatible con un control
de rondas. Es decir, se le puede incorporar
funciones especificas como control de
puestos, reportes, etc.
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- ¥ &l SEGUIMIENTO SATELITAL

Sensor de movimiento de 3 ejes
- Gran capacidad de memoria (21200 reportes)
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- Bateria interna Li-lon de gran capacidacd
- Littra bajo consuma <= 0,25 mAH en moda ultra sleap
= Dual Sim

? - Compatible con modems satelitales
ORBCOMM v INMARSAT D+
- Portentce intelipencia de aventos con 196 linpas de programa
Col "I-"E-“' ables
- Funciones logicas avanzadas, comparadores, disparadares,
timers, contadores
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- Lector de memoria uSD de hasta 45 millones de registros
- Compatible con modems satelitales

ORBCOMM e INMARSAT D+

- Grillas Geogrificas

- Doble 51M

- Grabacidn de fotos de hasta |5 dias cada 2 segundos

(con memoria usD de 8G)

- Firmware completamente actualizable por aire en forma remota
- Soporta conexion con display Garmin Protocolo FMI V2.0
- 2 puertos seriales

- Compatible con camaras TRAXCAM
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Entrevista al Business Development Manager de Flir

F LIR se establecié en 1978 para em-
prender el desarrollo de sistemas de
imagenes infrarrojas (térmicas) de bajo
costo y alto rendimiento para el campo
del aerotransporte. Los sistemas de ima-
genes térmicas detectan la energia infra-
rroja (calor) que emiten las personas, los
objetos y los materiales,por lo cual, el ope-
rador podra ver en completa oscuridad,
en climas adversos, y a través de conta-
minantes atmosféricos tales como el humo
y la neblina.

Afines de la década de los ochenta, FLIR
aproveché su experiencia en tecnologia
de imagenes infrarrojas para desarrollar
sistemas portétiles y originales para una
variedad de usos comerciales, que no sélo
requerian calidad enimagen, sino también
la posibilidad de detectar y medir cambios
en la temperatura.

En la actualidad, FLIR opera tres plantas
de fabricacion: dos en los Estados Unidos,
ubicadas en Portland, Oregén y en Boston,
Massachusetts; y una en Estocolmo, Suecia.
En conjunto con sus ventas mundiales y
una red de comercializacion y atencién en
mas de 60 paises, FLIR emplea a mas de
1.500 técnicos especializados en tecnologia
infrarroja que estan listos para asistir al mer-
cado entodas sus necesidades de soluciones
con tecnologia de vision infrarroja.

Presente desde hace mas de una década
en nuestro mercado, la marca mostro sus
novedades en Seguriexpo a través de sus
distribuidores, con la presencia de uno
de sus directivos en Latinoamérica, Rudy
Machucha. Con él hablamos acercadela
compaiiia, sus desarrollos y expectativas
en el mercado.

- {Cuales fueron los mercados iniciales
de la compaiiia?

- Flir se inici6 con el desarrollo de solu-
ciones para el mercado militar y luego, a
medida que la tecnologia fue evolucio-
nando y el uso de cdmaras térmicas se
fue popularizando, su uso se extendio a
los mercados mas comerciales. Uno de
los grandes diferenciales de la compaiiia
es que la mayor parte los componentes
de la cdmara son de disefio propio, lo cual

una amplia gama de soluciones.

nos evita depender de terceros para ase-
gurar la calidad final del producto. La evo-
lucién hacia mercados mas abiertos y co-
merciales se dio naturalmente y ya lleva-
mos cinco afnos proveyendo este tipo de
soluciones en todo el mundo.

-{Qué ventajas ofrece la camara tér-
mica?

- En principio, el funcionamiento y las
posibilidades que ofrece esta cdmara no
distan de las cdmaras convencionales del
mercado, a lo que anade la posibilidad
de ver tanto en la oscuridad 6 entornos
climaticos dificiles, asi como también a
través de la bruma, niebla, nieve intensa,
etc. La problematica a resolver que requiere
de estas soluciones no son distintas a las
que aplican para una cdmara comun. Lo
que marca la diferencia es el entorno en
el que pueden ser aplicadas.

“La tecnologia inaldmbrica
estd en crecimiento en el
mercado latinoamericano.
Hace unos anos, la brecha del
precio era un escollo importante,
pero actualmente ésta se redujo,
con lo cual el segmento estd
en plena expansion”

- {Hay alguna diferencia en el uso?

- Absolutamente ninguna. El proceso de
conversion de imagenes, asi como las po-
sibilidades de conectividad, son similares
aaquellas de las cdmaras estandar. Las ca-
maras térmicas vienen provistas de salidas
analdgicas o IP, conforme a estandares in-
ternacionales como Onvif. Asimismo, existen
tanto en blanco y negro como en color y
las hay desde portatiles hasta cdmaras de
largo alcance, con lo cual podemos brindar
soluciones a distintos tipos de mercados.
Principalmente, en aquellas aplicaciones

Nacida en 1978, FLIR es la principal compania mundial

" rnds’comar

en el desarrollo y la produccidn de sistemas de imdgenes
infrarrojas, inicialmente aplicadas en el dmbito militar.

Extendida ya al uso civil, las cdmaras térmicas ofrecen

que, como dijéramos, por su entorno re-
quieren de soluciones en vigilancia capaces
de ver sin impedimentos, como puertos,
aeropuertos, companias mineras, etc, ade-
mas de ser utilizadas por ejércitos y fuerzas
aéreas de todo el mundo.

- {Cuales son los principales mercados
de la compaiiia?

- Realmente hemos tenido un gran avan-
ceen los paises en los que la problematica
de seguridad es compleja. Asi, hemos lo-
grado buena penetracion en paises como
Meéxico y Colombia, cuyos mercados, ade-
mas de complejos, son de gran volumen.
También tenemos soluciones funcionado
en Argentina. De todas maneras, todavia
hay mucho trabajo por hacer y todos los
mercados pueden seguir creciendo.

- {Cudles son sus canales de distribu-
cion?

- Trabajamos con distribuidores en dis-
tintos paises y, salvo contadas excepciones,
no nos manejamos con el cliente final.
Esa misma estructura es la que mantene-
mos para el soporte técnico. Es decir, ca-
pacitamos a nuestros canales para que
ellos trasladen esa capacitacion a sus clien-
tes. Son los distribuidores los que conocen
el mercadoy sus necesidades, por lo cual
les brindamos nuestro apoyo.

- {Qué expectativas de crecimiento
tiene la empresa?

- Enlamedida en que vaya aumentando
el uso de estos dispositivos, nos permitira
masificarlos, abaratando alin mas los cos-
tos. Queremos enfocarnos en mercados
claves, que potencialmente puedan utilizar
la tecnologia de cdmaras térmicas. Salvo
algunas excepciones, esta tecnologia ain
no es demasiado accesible para el mercado
hogarefio, debemos seguir trabajando =
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El mayor distribuidor de componentes electronicos de Argentina
presenta los Médulos Wireless de CINTERION

CINTERION Wireless modules, antes SIEMENS, el mas grande fabricante de tecnologia

wireless, ofrece modulos y terminales GSM/GPRS/EDGE y UMTS/HSDPA de mas alta
calidad y performance

Cuando elige CINTERION, usted gana mas que tecnologia de punta,
cuenta con: :
- Soporte en forma local
- Amplia experiencia que asegura la continua actualizacion de los
productos
* Tecnologia innovadora

Nl;l-%\fa “Evolution plataform” pin-a pin compatible con la familia
anterior

\"'.
Nueva familia LGA . §
Mas Econdmicos  ~ %~
No necesita conectores
Mejora el proceso de produccion, ya que se monta como otro
componente SMD
- Pin a Pin compatible y mismo formato con el resto de la familia con
conectores

Caracteristicas

- GSM-GPRS

- Cuadribanda s
- GPS embedded

- JAVA open plataform = :

Aplicaciones aasssnaaedil’
+ Soluciones M2M

- Seguridad

- Telemetria

- Gestion de flota

.........

Frecuencias (bandas) | M
EDGE |
GPRS
CcsD

SMs

FAX
TCPIIP
JAVA

Transmision de datos

le)

También disponemos de la linea mas completa de accesorios, antenas, conectores, etc,

Constitucion 3040 ¢ CI254AAZ # Ciudad Aurdnoma de Buenos Aires # Argentina
Teléfono (+54 113 6777 3500 # Fax (+54 11) 6777 3535
y { bm“:mﬁ@mmll

http://www.elkonet.com




Barreras Infrarrojas hay Muchas
Con respaldo real SOLO UNA

EL PODER DE LA DETECCION

HIOOEN LINES

EL ARTE DE LA DISCRECION

Nueva Linea MAGIC LINES.
Elegir para descubrir y evolucionar.

Caracteristicas
Las barreras MAGIC LINES poseen ML-15
tecnologia FIE (filtro infrarrojo electronico) * Alcance efectvo en exeror 15 ms.
logrando que los receptores (inicamente :mmﬂmm
detecten los haces de luz infrarroja producidas » Recegtor 5 dobe fodiodo
por el emisor, evitando falsos disparos por » Sensibilidad de disparo seleccionable
ofras fuente de luz inframrojas.  (alibracidn manual o con lester
La combinacion de multiples haces y la tecnologia
FIE hace de las barreras MAGIC LINES uno de los ML-30
productos mas confiables para la deteccion Q g
exterior, porque evita los disparos por luz solar, 3 'mm: mgmmg‘
lluvia, niebla moderada o pajaros. 8 55« Emisor nfraroio de 4 haces
| B
La linea ML-60 poseen la probada tecnologia | f » Recaptor de doble fotodioda con lentes dpticas
BIHCO mas el agregado del calefactor, haciendo B W de disparo seleccionabiz
que las mismas sean un excelente producto para * Callbracion manyal o con tester
Zonas con nieblas de alta densidad o zonas con
entornos complicados para ofro tipo de sensores. ' ML-60
Las barreras MAGIC LINES cuentan con el fomato @8 15 o scimn ior 20t
exclusivo que distinguen a las barreras HIDDEN, :. .w BIHCO bi canal de haces concentrados)
gabinete de aluminio, color a eleccidn y diversos - » Emisor infrarrojo de 8 haces pulsados
accesorios para la fijacion en parques y jardines. "~ Con lentes dpticas
Hoy como siempre HIDDEN LINES * Receptor de cuandruple fotodiodo con lentes oplicas
sigue conjugando :W“mm
EL PODER DE LA DETECCION it ool
CON EL ARTE DE LA DISCRECION.

Césullo 229 - B1708IPE - Morén - Prov. Buenos Aires
011-4627-5600 - Nextel 183*1219

www.alastor.com.ar - info@alastor.com.ar - MSN soportealastor@hotmail.com
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Entrevista al Section Chief International de Takex

Hideo Kashima

E stablecida en Japdn, Takex desarrollo
en 1959 su primer sensor Optico y
contador fotoeléctrico, dando pie a una
compania que luego se diversificaria en
cuanto a sus areas, pero manteniendo la
misma premisa: desarrollar y producir pro-
ductos de alta tecnologia aplicables al
segmento de la seguridad. Mas de medio
siglo después, ese fundamento sigue vi-
gente y la marca es una de las mas reco-
nocidas en el segmento de la proteccién
perimetral exterior.

Para conocer un poco mas acerca de la
compania, su presente y su futuro, habla-
mos con una de sus autoridades, Hideo
Kashima, presente en la reciente edicion
de Seguriexpo.

- Brevemente, ;cual es la especialidad
de la compaiiia?

-Takex es, desde hace varias décadas, una
de las compaiias especialistas en el de-
sarrollo de productos para deteccion ex-
terior, principalmente barreras fotoeléctricas
y de microondas, siendo la Unica en des-
arrollar la tecnologia de la doble modulacién
defrecuencias. Hoy, estamos en pleno de-
sarrollo de productos con tecnologia in-
alambrica, con lo cual estariamos comple-
tando nuestra linea de productos.

- {Cuales son los beneficios de esa tec-
nologia?

- Con respecto a deteccion exterior, cuan-
do hablamos de grandes perimetros y dis-
tancias, el costo del cableado, mas el de
la instalacion, insume la mayor parte del
presupuesto de la obra. Contrariamente
a lo que se piensa, en una instalacion, el
costo del producto no es significativo en
el monto final. Justamente para ofrecer a
nuestros clientes la oportunidad de bajar
esos costos y lograr mayor competitividad
es que estamos desarrollando la linea de
productos inaldmbricos. También pensa-
mos en el mantenimiento de esos equipos:
hoy existen dos tecnologias para solucionar
el tema de la alimentacién en las barreras
inaldmbricas: con baterias o energia solar.
Cuando se trata de pequefas distancias,
lo mas recomendado es la alimentacion

por baterias, ya que se puede realizar un
mantenimiento adecuado. En grandes dis-
tancias, en cambio, el mantenimiento se
hace mas dificultoso, por lo cual es reco-
mendable alimentarlas con energia solar.
Por eso, estamos trabajando asociados
con una compafia que esta desarrollando
para nosotros una celda solar capaz de
alimentar nuestros dispositivos, ofreciendo
asi una solucion completa.

“El futuro estd en el uso de
detectores inaldmbricos
alimentados por fuentes de
energias sustentables,
cuidadosas del medio ambiente.
Hoy no es muy comun en el
mundo, pero Japdn,
por ejemplo, usa ya un

50% estos productos”

- {Los costos de esa alimentacion se
trasladan al producto?

- Hoy estamos pensando en fuentes de
energia alternativas, ya que cada vez sera
mas dificil sostener las fuentes tradicionales,
y lo sucedido en Japdn es un muestra de
que algunas de esas fuentes pueden ser
peligrosas, por lo que es util pensar ya en
nuevas opciones, cuidadosas del medio
ambiente y capaces de ser sustentable en
eltiempo. Inicialmente su costo puede llegar
a serincidir en el precio del producto.

- {Por qué motivo?

- Un producto cableado consume de 20
a 30 miliamperes, mientras que uno in-
aldmbrico trabaja con 20 microamperes,
0 sea, un consumo mil veces menor. En
consecuencia, cada componente debe
ser de mayor calidad, lo cual necesaria-
mente, hace que hoy sean mas caros. Sin
embargo, cuando a futuro este tipo de
energias y el uso de inaldmbricos sean

Mds de medio siglo de experiencia en el desarrollo

basados en energias sustentables.

" rnds’ comar

e investigacion tecnoldgica hacen de Takex una de las
companias mds reconocidas en el mundo de la seguridad.

Hoy, la empresa estd pensando en nuevos desarrollos,

mas populares, los costos se reduciran,
tanto en el desarrollo y la fabricacion de
los componentes, como en el valor del
producto mismo.

- ¢En qué medida influye el requisito
de sus clientes?

- Hoy, la empresa tiene 250 personas al-
rededor del mundo, de las cuales 45 trabajan
exclusivamente en la investigacion y des-
arrollo de nuevas tecnologias. La filosofia
de la compaiiia es escuchar al cliente, pre-
guntandole qué tipos de productos necesita.
Esa es la razén de mi presencia en esta
muestra: hablar con nuestros clientes, co-
nocer sus inquietudes y cdmo la compariia
puede ayudar a plasmarlas. Escuchar a sus
clientes es una de las premisas de Takex.

- {Qué posicion ocupan hoy en el mer-
cado?

- Desconozco realmente la posicién exac-
ta que ocupamos en el mercado. Si puedo
afirmar que no queremos ser la niumero
1 en ventas, sino la primera en calidad.
No creemos que el cliente deba vernos
como la empresa que mas vende, sino
como la que mejores productos ofrece al
mercado. No podriamos sobreviviren una
competencia de precios, somos una com-
pania muy pequefa con un alto grado
de desarrollo y eso los clientes nos lo re-
conocen.

- ¢{Cuales son sus proyectos y expec-
tativas?

- La tendencia mundial es ir hacia los
productos inaldmbricos y por eso estamos
trabajando fuertemente en esa area. Cre-
emos que el segmento del inaldmbrico
va a crecer entre un 20 o 25% cada afo.
En el mercado de Japon, por ejemplo,
hace casi 20 afos no existian los inalam-
bricos y hoy la mitad de ese mercado esta
dominado por dicha tecnologia =

TAKEX

Hideo Kashima
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nacen los productos con la mejor
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e B it Proteccion fiel, estable y efectiva,
{ | \ las barreras de microondas e infrarrojas

' II TAKEX estan preparadas para
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Entrevista a la Junior Territory Manager de Quaddrix Technologies

‘ reada por un grupo de profesionales
de Europay Estados Unidos con una

amplia experiencia en los campos de cir-
cuito cerrado de televisiéon y control de
accesos, Quaddrix Technologies fabrica
soluciones de CCTV de alta calidad con
una excepcional relacién costo-beneficio,
siendo una compainia exitosa en los mer-
cados de Estados Unidos, el Caribe y Amé-
rica Latina.

Las fabricas de Quaddrix cuentan con
controles de calidad muy estrictos y utilizan
una alta tecnologia para garantizar el 6p-
timo desemperio del producto.

“Quaddrix ofrece una amplia linea de
cdmaras para cubrir todo tipo de proyectos
de CCTV, desde Cadmaras Profesionales
hasta Domos de Velocidad, inclutendo
Camaras Bullet, minidomos y Microcdma-
ras, en resolucién estandar y alta resolucion
eincluso en condiciones extremas de luz
o de seguridad. En la compaiiia nos es-
forzamos por ofrecer todas las alternativas
clave para crear la solucién integrada ideal
para todas las necesidades de vigilancia’,
explica Camila Gonzalez Arango, Junior
Territory Manager, acerca de los funda-
mentos y actividades de la empresa.

- ;Cuanto hace que la empresa esta
en el mercado?

- Quaddrix tiene mas de 10 afios de pre-
sencia en el mercado, con oficinas princi-
pales ubicadas en Miami (Estados Unidos)
y subsidiarias en México y Bogota (Colom-
bia) y, mas recientemente, en Brasil. Basi-
camente, distribuimos nuestros productos
en todos los paises de Norte y Latinoamé-
rica. Nuestro objetivo es proveer aintegra-
dores y distribuidores de soluciones inte-
grales en circuito cerrado de television,
tanto de tecnologia analégica como IR, con
proyecto de incorporar a nuestros produc-
tos soluciones para otras areas, como control
de accesos. En Quaddrix, somos fabricantes
y desarrollamos nuestros propios productos,
con lo cual estamos constantemente in-
novando y proponiendo a nuestros clientes
nuevas tecnologias. Para garantizar la ca-
lidad de los procedimientos y componentes,
asi como la del producto final, toda la fa-

bricacion se lleva a cabo en nuestra sede
de Estados Unidos.

- {Qué caracteristicas ven en el mer-
cado latinoamericano?

- En Latinoamérica todavia estamos muy
enfocados en el precio como factor deter-
minante, pero también tenemos que tener
en cuenta que la tecnologia migra cons-
tantemente, por lo que hay que pensar
que loinstalado hace 5 afios, ya quedd ob-
soleto y hay que renovar los equipos, por
lo cual el precio vuelve a tener relevancia.
Por eso es que enfocamos nuestras solu-
ciones en una buena relacién costo-bene-
ficio, para que la inversion del cliente sea
la adecuada a la solucién que necesita.

“En Argentina venimos
trabajando desde hace 3 anos.
Fue un proceso largo, pero
estamos comenzando a ver
resultados. Queremos abrir
canales de distribucion
mds amplios y en el futuro
poder instalar una sede

de la empresa aqui”

- {Cual fue la evolucién de la empresa
en el mercado?

- Nuestra presencia esta cada vez mas
afianzada; prueba de ello es que acabamos
de abrir una oficina en Brasil. En Bogota
esta la oficina para Latinoamérica, al igual
que el servicio técnico. En los ultimos tres
anos, nos expandimos mucho en la regién
y queremos tener alin mayor presencia
en el Cono Sur, por lo que estamos bus-
cando también establecernos en Argen-
tina, para asi reforzar la marca.

- {Cuales son las modalidades de so-
porte técnico?
- En general, desde nuestras oficinas de

Especialistas en el mercado de CCTV, Quaddrix comenzé hace tres

" rnds’ comar

___ .
Camila Gonzalez Arango

anos a incursionar en los mercados de Latinoamérica, incluyendo
al de nuestro pais. Una de las representantes de la compahia habld
con RNDS y contd acerca de la actualidad de la empresa, sus

desarrollos y su proyeccioén en la industria.

Colombia, hacemos capacitaciones en
campo, con frecuencia mensual, en ins-
talacién basica de un circuito de CCTV'y
manejo de la tecnologia IP. Para nuestros
clientes fuera de esas posibilidades, esta-
mos haciendo alrededor de 5 webinars
al mes, mostrando nuestras novedades e
instruyendo en el uso y posibilidades de
la nueva tecnologia. En cuanto al soporte
técnico, se hace via correo electrénico o
via telefonica. Esos canales estan cons-
tantemente abiertos para contestar cual-
quier tipo de requerimientos.

- {Qué anadlisis hacen del mercado?

-Hoy, en Latinoamérica, la tecnologia IP
es hoy incipiente en el mercado, que estd
dominado por la tecnologia analdgica.
También, hay algunas deficiencias técnicas,
basicamente referidas a las posibilidades
que ofrecen las redes, para implementar
una solucion IP de gran escala. Lo que se
estd haciendo hoy, es laimplementacién
de soluciones hibridas, es decir, combinar
los recursos analégicos ya instalados con
tecnologia de red. Esto se estad dando mu-
cho en Latinoaméricay es una tendencia
que seguird creciendo, hasta que se logre
la migracién a IP pura.

- {Cuales son sus principales merca-
dos?

-Hoy somos fuertes en Colombia y México,
donde estamos presentes desde hace bas-
tante tiempo. Estamos empezando a tra-
bajar en Argentina, Brasil y Chile, donde
queremos comenzar a intensificar nuestra
presencia. Paises como Bolivia son mercados
muy pequenios todavia, en los que alin no
tuvimos la posibilidad de ingresar. Perd y
Ecuador, en tanto, son plazas en las que
estamos comenzando, al igual que en al-
gunos paises de Centroamérica, como
Costa Rica =

x ¢ ArandD
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Entrevista al Manufacturer’s Representative de Arecont Vision

Manuel Rebagliati

A recont Vision es el fabricante norte-
americano lider de productos de alto
rendimiento en cdmaras IP megapixeles y
software asociados. Las camaras Arecont
cuentan con aplicacion propietaria de codec
de video H.264 totalmente compatible, lo
gue proporciona imagenes de alta reso-
lucién megapixel a velocidades de cuadro
completo para toda su gama de camaras.
Arecont es representada por LRG, empresa
que tiene 9 anos en el mercado y exitosa
en la representacion de marcas tanto en
Estados Unidos como en América Latina.
“Se llegé a un punto en que los fabricantes
buscan a LRG como su socia, ya que re-
quieren de un grupo de profesionales que
las represente en los distintos mercados.
Eso sucedi6é con Arecont Vision, una de
nuestras marcas y el principal fabricante
en el campo de la tecnologia megapixel’,
explica Manuel Rebagliati, Manufacturer’s
Representative para Colombia, Ecuador,
Perd, Bolivia y Chile de LRG y Arecont.

- ¢{Cudl es el limite en el desarrollo de
tecnologia megapixel?

- El desarrollo de megapixeles continda
y hoy existen cdmaras, por ejemplo, de
100 megapixeles y en naves espaciales se
utilizan cdmaras de hasta 200 megapixeles,
o sea que la tecnologia existe. Lo que no
hay es una demanda de mercado, salvo
esos casos puntuales, en aplicaciones para
esa definicion. En la actualidad existe un
mercado para 10 o0 20 megapixeles.

- ;{Por qué el mercado determina esa
capacidad de definicién?

- Basicamente por la capacidad de las
redes para transmitir mayores definiciones,
por la capacidad de almacenar imagenes
de mayor tamaiio. La infraestructura local
es la que determina la capacidad de trabajo
y, con acierto, Arecont lo que hace es ofrecer
soluciones especificas acordes al mercado.
Por ejempilo, se quiere ver una patente en
una autopista, no existe una tecnologia
capaz de lograrlo si no es a través de una
camara de megapixeles. En resumen, existe
la tecnologia, pero no la podemos ofrecer
si en realidad no la necesita.

- {Cudles son las caracteristicas de una
camara panoramica?

- Con las cdmaras panoramicas lo que
Arecont hizo fue desarrollar sobre la base
de mejorar lo existente, como los lentes
ojos de “pescado” Estos lentes generan
una imagen en 360 grados, en circunfe-
rencia, que el software descomponey de-
vuelve como imdgenes sueltas. En el caso
de Arecont, la cdmara panoramica trabaja
con 4 procesadores colocados a 90° que
dan unaimagen por procesador, mientras
que en 180° son cuatro procesadores que
trabajan a 45° con la particularidad de
que también puede generar unaimagen
panoramica. Esto significa que, cuando
tengo un requisito de cobertura panora-
mica que necesitaria cuatro cdmaras, lo
puedo lograr a través de una sola, con lo
cual se requiere menos cableado, menos
puntos IP, etc. Esto es lo que Arecont tiene
como filosofia: una buena relacién entre
costo, beneficio y eficiencia.

“En Argentina hay un mercado
potencial muy grande gracias
al conocimiento técnico del
integrador, que es capaz de
trasladar el concepto cabal de
la tecnologia megapixel a sus
clientes, logrando una buena

proyeccion de nuestra marca”

- {Qué vision tienen del mercado la-
tinoamericano?

- El mercado latinoamericano no dicta la
pauta de lo que ocurre con el mercado mun-
dial por la sencilla razén de su tamario. Pero
enel caso de Arecont, que es muy receptiva
alademanda, han tenido buenas respuestas
por parte del usuario. Quiza no se logré en
los tiempos previstos, pero se recogieron
lasinquietudes del mercado'y se plasmaron.
Hay muchas cosas que la companiaincluyd

La sociedad entre Arecont Vision y LRG sigue dando sus frutos en la

" rnds’ comar

region, posicionando al fabricante como uno de los mayores
proveedores de soluciones megapixel. Hablamos con un
representante de la empresa, quien nos brindé un panorama

de la tecnologia y la actualidad del mercado.

en sus desarrollos, necesidades especificas
delmercadolatino que luego fueron trans-
formandose en estandares, como por ejem-
plolainclusién en las cAmaras panoramicas
de lentes moviles.

- {Cudl es la mision de la compaiiia?

- Estamos trabajando en que el usuario
final entienda la necesidad de la definicion
megapixel, un concepto ain no del todo
arraigado en el mercado. Si ese concepto
no esta claro, entonces lo que tenemos
que hacer es que, tanto el usuario como
el integrador descubran que existe una
herramienta que puede ayudarlos a ma-
nejar su proyecto o instalaciéon con mas
beneficios y mayores prestaciones. Por
ejemplo, en un banco donde se necesitaban
tres cdmaras logramos que, con una sola,
puedan tener la misma cobertura en es-
pacio con mayor definicion de imagen,
tanto en latoma general como en laiden-
tificacion de una persona.

- ¢Cudles son, por regiones, sus prin-
cipales mercados?

- Arecont tiene su principal mercado en
México, que por cercania y necesidades
de seguridad se ha convertido en el principal
mercado de América Latina. Otro mercado
importante para laempresa es Brasil, donde
ya se estd trabajando en muchos proyectos
para estadios que seran utilizados en el
Mundial 2014. Asimismo, Argentina es, sin
lugar a dudas, un mercado muy importante
y debido a un factor esencial: los argentinos
entienden de tecnologia; la manejan muy
bien. Hay empresas informaticas que han
incorporado tecnologias de seguridad y
eso brinda un mayor panorama. Hay un
mercado potencial muy grande, gracias al
conocimiento del integrador, que es capaz
de trasladar el concepto cabal de la tec-
nologia megapixel a sus clientes =

Magapiss! i
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Software de Control Domético TouchMe'y Touc

Yrnds com.ar

En ediciones anteriores hablamos, conceptualmente, de lo que significa una casa inteligente,

sus posibilidades de confort y sequridad para los usuarios y los dispositivos existentes

para llevar a cabo tal premisa. Hoy nos ocupamos de las aplicaciones que pueden

lograrse a través de un software, el verdadero corazén de un sistema.

Interfases para el manejo de casas y oficinas

Andy Radowoski
Director de X-Tend

TCYUCH ME

TouchMe es un software de control do-
mético para equipos con sistema operativo
Windows, nacido para satisfacer la nece-
sidad de tener interfases de control ver-
satiles y sencillas para el manejo de casas
y oficinas inteligentes utilizando los dis-
positivos de control dométicos PLCBus.

Premisas de disefio

Las premisas de disefio estipuladas para
el desarrollo de este software fueron las
siguientes:

« Interfaz gréfica sencilla e intuitiva.

« Objetos con alta calidad grafica orien-
tados a pantallas de tacto (dispositivos
TouchScreen).

+No instalar servidor en la vivienda.

« Integracién con sistemas de CCTV de
uso de mercado.

Descripcion

TouchMefue concebido para el manejode
los sistemas dométicos PLCBus instalados
en una vivienda u oficina, de facil uso, de
forma intuitiva, navegando entre pantallas
de control através de planos que faciliten al
usuario final la interoperabilidad con su casa
y que no necesite ser un experto en sistemas
para poder realizarlo.

Este software permite controlar la ilu-

minacién (encender, apagar y nivel de
brillo de las luces), cortinas (subir bajar,
parary agrupar cortinas), y artefactos eléc-
tricos (electrodomésticos, bombas, etc.),
de manera individual o por grupos aso-
ciados, posibilitando también contar con
la realimentacién de estados de cada mé-
dulo PLCBus, es decir, saber si una lampara
quedé encendida, por ejemplo.

El concepto mas fuerte de domética es
el manejo de una vivienda o local comer-
cial a través de “escenas” o “escenarios’”.
TouchMe no es ajeno a esto, por eso in-
corpora el manejo de escenas con graficas
asociadas. Para ello cuenta con “Escenas
Generales”disponibles en la pantalla prin-
cipal, asi como también en una barra des-
plazable. Ademas, posee una pantalla es-
pecial con “Escenas Particulares” de dis-
tintas zonas de la vivienda.

Entendemos como escena el manejo en
simultdneo de diversos dispositivos con
el envio de una sola orden. Por ejemplo,
la escena”“Cine”podria regular la intensidad
luminica del living, encenderlaTVy bajar
las cortinas de manera simultanea.

Una de las funciones mas importantes
del software es manejar desde una misma
aplicacion, tanto los comandos de la vi-
vienda como las cdmaras de seguridad. Es
por eso que TouchMe integra y funciona
con diversos sistemas de CCTV o DVR y
camaras IP (Dahua, Geovision y otros), per-

mitiendo visualizar determinados sectores
de una vivienda y, en simultaneo, enviar
comandos a los distintos dispositivos.

La mayoria de los software de control
domatico existentes en el mercado, utilizan
un servidor en la vivienda y se manejan
con una arquitectura cliente-servidor.
TouchMe, en cambio, utiliza una arquitec-
tura stand-aloney se conecta directamente
al router, sin necesidad de contar con nin-
gun servidor funcionando de manera per-
manente en la vivienda, con los beneficios
que ello implica.

La idea original de TouchMe fue que se
utilizara en PC’s All in One, dispositivos
que estan en auge actualmente, con la
consecuente disminucién de precios y
variedad de marcas disponibles en el mer-
cado local. Con estos equipos se le brinda
al cliente la posibilidad de tener una pan-
talla de control tactil varias veces superior
entamano (150 21 pulgadas) a las clasicas
pantallas de control de domética (de 5 o
7 pulgadas), que no suelen ser tan acce-
sibles en costos y no permiten realizar
una interfase gréfica con planos de razo-
nable tamano.

Por supuesto, también se puede utilizar
TouchMe en cualquier PC/Notebook con
sistema operativo Windows, sin ser con-
dicién excluyente que posea una pantalla
tactil, ya que perfectamente puede co-
mandarse a través de un mouse

Novedades

La ultima versién de TouchMe disponible,
incorpora el manejo de dispositivos Multi-
media (TV, DVD, equipos de audio, deco-
dificadores, etc.), pudiendo con ello armar
escenas mixtas, tanto de dispositivos co-
nectados amddulos PLCBus como el manejo
de equipos multimedia de manera directa
através del puerto IR de cada equipo.

Las préximas versiones, si bien ya hay una
version Beta funcionando, agregaran fun-
cionalidades de programacion horaria de
eventos para poder realizar, por ejemplo,
simulacién de presencia en una vivienda
sin necesidad de tener una central de con-
trol domético instalada, o dejar eventos
programados a determinado horario para
que se ejecuten de manera autonoma.

Continua en pdgina 164
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.aplicaciones

Software de Control Domético TouchMe y TouchMa

TETUCH MAC

TouchMac es un software de control do-
mético para equipos con sistema operativo
Apple, orientado principalmente a tabletas
IPAD o smartphones IPHONE. Nacié por
la creciente aceptacién que tienen estos
dispositivos en el mercado y por los pe-
didos de nuestros clientes de poder con-
trolar su casa inteligente a través de su
tableta o celular.

Premisas de disefio
Las premisas de disefio estipuladas para
el desarrollo de este software fueron muy
similares a las definidas para su antecesor
TouchMe:
- Utilizacién del sistema Multitouch de los
dispositivos IPAD.
« Interfaz grafica intuitiva de muy alta ca-
lidad.
+ No instalar servidor en la vivienda.
- Conectividad con sistemas de cdmaras
de seguridad.
+ Manejo de equipos Multimedia para usar
su IPAD como un control remoto.

Para mas informacion:

Este software ofrece todas las funciona-
lidades ya descriptas para TouchMe, pero
con la versatilidad de tener todos los co-
mandos en un dispositivo movil. Esto per-
mite, a través de una conexion WIFI, que
el cliente transite por toda la vivienda con
su IPAD y maneje todos los sistemas de
la misma, hasta incluso pueda visualizar
las cdmaras de seguridad.

FEEFEEEEEE

En el disefio de TouchMac se tuvo especial
cuidado en la seleccién y disefio de lain-
terfase grafica, aprovechando al maximo
la calidad y resolucion de pantalla de estos
equipos y explotando en todo lo posible
la funcionalidad multitouch.

La primera version de TouchMac ya esta
operativa y a la venta, logrando una ex-
celente velocidad de respuesta a los co-
mandos PLCBus y una total integracion
con equipos multimedia para que el cliente
pueda utilizar su IPAD como un potente
control remoto multifuncion.

El equipo de desarrollo técnico de TRI-
KOM Ingenieria (desarrolladora del soft-
ware) avanza dia a dia, incorporando fun-
cionalidades a TouchMe'y TouchMac, para

info@xtend.com.ar - (54+11) 5777-6087 - www.xtend.com.ar

"W rnds .com.ar

satisfacer las demandas del mercado, tra-
tando de estar siempre a la vanguardia
con los ultimos desarrollos tecnolégicos.

A no muy largo plazo, probablemente
se incorporen las funciones de control de
sistemas de alarmas inteligentes HA|, entre
otros.

Diagrama de conexién
y funcionamiento

Comercializacion

Tanto TouchMe como TouchMac se co-
mercializan en diferentes formatos, de
acuerdo a las necesidades de los clientes,
existiendo softwares basicos de una sola
pantalla grafica hasta aquellos que incluyen
diferentes modelos con todas las plantas
de la casa, equipos de audio y video y cli-
matizacion, integrados con DVR, etc.

Muy pronto, X-Tend pondré al mercado
ofertas con precios de lanzamiento muy ac-
cesibles, queincluiran 1 DVR Dahua, 1 kitde
modulos PLCbus y 1 Software TouchMe =

®...

SISTEMAS DE PROTECCION CONTRA INCENDIO

TECNI TOTAL S.A.

* Ingenieria, Proyectos y Obras

NOTIFIER
FIRE SYSTEMS

Fire-LITa
ALAImMS INC.

BFm-200

& Y2z

£5 Simplex

= Sistemas de Deteccion y Alarmas
» Sistemas Automaticos de Extincion

* FM-200, CO2, INERGEN, FE-227

DETRIBUIDCR AUTORIZADD

.’&]

* Salas de Bombeos, Sprinklers Red de Hidrantes
= Servicio Técnico

\ fctauke

AMFRICA LATIVG 5.4

a e Pt

Ceclilia Grierson 1833 (BI708BAUl) Mordn - Pcia. de Buenos Aires - Repiblica Argentina
Tel./Fax: (5411) 4697-7900 | tecnitotal@ciudad.com.ar | www.tecnitotal.com.ar
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e TECHNOLOGY Inc.

Linea analdgica

_BE7813PCR
1/3" IT CCD, 550TVL High Resolution, Day & Night (ICR)
Digital Slow Shutter, 2x Digtial Zoom, AWB, AGC, BLC,
Flickerless, OBuilt-in Hybrid IR LED (18EA) & IR llluminator
LED (206EA) & Sensor 1EA, IR Visible Range : Max. 100m
Extra Videa-out port for Easier Installation
Built-in Fan & Heater, Cable Through Type Camera Bracket

SS2965PXW & .
432x Toom(36x Optical / 12x Digital), ExView CCD,
User Friendly Installation, An angle of direction display,
J Automatic Flip Function, WDR, Privacy masking function,
f Wall Mount, IP66 " '

HDS4848DV
H.264 Realtime, 16ch Standalone
[rigital Video Recorder,

Including DVD-RW

BBM-21F

Ultra High Resolution 600TYL, High Sensitivity CCD,

Day & Migth{ICR), Enhanced low-light sensitivity

(Min. 0.005Lux), DNR, O5D, Privacy Zone, Motion Detection

manﬁ.usa

Linea IP -

IN52000tt —_—
1ch Input BMC type Composite, Video Signal " Fd

@ @ Auto Detect (NTSC/PAL), 1ch Video Loop Back (BNC type)
Select NTSC/PAL 1.0Vp-p (BNC type - 750, compaosite)}

IGC2050F
Hybrid IP TDN Box Camera,
2.0 Mega-pixel at 30fps, 5D Card, POE

Full HD
Nvir
fig ©

RADIO!
Distribuidor oficial | Av. Rivadavia | 1008 | Capital Federal | Argentina

Tel: 4641 3009 / 3454 | ventas@radio-oeste.com.ar | www.radio-oeste.com.ar



Soluciones en Seguridad

MFC 4007
Camara Mini,
Sony Super
HAD CCD1/2
3.7mm pinhale.

MFOA 200
Cantral accasn
2000 huellas,
S04 registras,
Targeta, Huella o
password, soft
&n espanal.

e, Soporte,

NUEVA
Camara
ARRAY.

LA ULTIMA TECNOLOGIA
EN VISION NOCTURNA
Sony Super Had CCD

1/3 lente 6mm.

Domo PTZ
MF 980
144 Sany exview, R5485

. " 0,002LUX, Dia noche,
- 480TVL.
.
; £ %  NUEVOS DOMOS
9 PTZ

MF 220z
Zoom 27x, Sany
super had,
R5485, 480 TVL
Inc. Soporte,

CERRADURAS

ELECTROMAGNETICAS MEC 1980

Y ACCESORIOS / o,
inframojo ts,
3&“&5" Eu%:-:csi‘m: vl 1/3 Sony Super HAD
y: m-jmm:p;mﬁmﬂg CCD, lente3, Gmm,

» Camatas de (iltima tecnologia (infrarmojas, ocultas, domos, profesionales)
# Linea de cdmaras infrarrojas MFC con noma IPEE 1/3 SONY.
» Todas las lineas de Placas DVR = Balunes = Fuentes.

GRAN VARIEDAD
EN LENTES

2.8mm, 4mm,
Varifocales,

-

MFC 500BEX

Camara profesional, Pal 430TVL,
DiaNoche, 1/3 Sony Super HAD CCO,
0,01 Lux

CAMARAS BOX

MFC 5007
BOX 1/3
Soay Super
HAD CCD,
420TVL
Ine. Soporte.

K.. ACCESORIOS
CABLE UTP

IMPORTADOR m‘

MAYORISTA

INCORPORAMOS NUEVOS PRODUCTOS




MFC 3070 MFC 1978
Waterproof ip66, Camara, 1/3 .
1/3 Sony Super HAD. Somy, 420 TVL .
CCD, 420TVL, 48 ps 20mts, infrarroja, = ¥
5 e IR.Led, 50m, lente 3.6mm,
Lente fijo Gmm. Inc. Soporte.
Inc. Soporie
CAMARAS IR WATERPROOF MFC 3014
Waterproof 1PGE,
MFC 6024 MFC W2007 L L
Waterproof ip66, 143 Sony Exview, Lente 8mmm, 28 PCS
o qﬁ:!’” o, SOTVL Waterproo, & Smm + 26 pcs, 3mm
T Ny, A e r" IR LEDs 50 mts distancia.
Lente Varifocal e Soparte.
4-9mm,
Inc. Soporte. MFC 1002
113 Sony Super Had
Color ':Eﬂ, 0TV,
Waterprof, Infrared,
36 PCS Smm IR, LED30 mts,
lente 3,6mm, [P,
Inc. Soporte
™ P ANTEMNAS RF
y HARD TAGS
- DVR Standalone
DVR 4y B canales, H64d,
VoA Output, PTZ Control.
- ” 4, 8y 16 canales,
Antenas RE, -
il alarma locales,
eiabheitni PLACAS DVR
Ao MFC 4003 25FPS, 100FPS, 200FPS y ADOFPS.
o a Cimara Pinhole bullet, — ——_
g A lente 3, 7mm, 1/3 Sony o
- M Super HAD,. il 0 T e B
CCD 420 TVL
Ine, ’

Soporte

LLEGANDO FUENTES
MARCA MICROFAST

12V 1 AMP
- 12V 2 AMP
CCTv. 12V 3 AMP
miihtiples 12V 5 AMP

aplicaciones 12V 7 AMP

BALUNES ACTIVOS Y PASIVOS

MF 165W
Balun pasiva
16 canales.

Balun active
Transmisor y
receptor activo
1400mis,

F
Balum Pasivo 4
00 mis,

MFB 400MT N
i

* Micrifonos ambientales = Stock permanente » Atencidn personalizada.
* Los mejores precios del gremio » Asesaramiento y soporte postventa

ARMAMOS
PC DVR A MEDIDA.
VENTA DE HARDWARE

[ ] f
= Garantia en todos los productos = AMA linmediata, I I I I C r O a St

Av. Scalabrini Ortiz 564 - C.A.B.A. - Tel/Fax: (54 11) 4857-2190 y Rotativas

ventas@microfast.com.ar - www.microfast.com.ar




.preguntas frecuentes

Grabacion digital de imagenes

:Qué pasa

si nos roban el DVR...?

En la actualidad se dan cada vez mds casos en los que, en ocasiones de robo,
quienes llevan adelante el ilicito se llevan consigo el DVR, con la finalidad
de no dejar imdgenes ni pruebas de su delito. ;Cémo prevenirlo?

Ing. Gabriel Penella
Big Dipper Technology

En los ultimos tiempos, recolectando ex-
periencias de nuestros clientes, hemos
observado que el robo de DVRs es un he-
cho cada vez mas frecuente. Para prevenir
ser victimas de esta modalidad, hemos
seleccionado tres alternativas para poner
en practica:

1. Ocultamiento del DVR

Esta es, sin dudas, la opcién mas sencilla
de ejecutar. Se trata de colocar el DVR, o
las partes internas de éste, dentro de una
caja estanca similar a las que se utilizan
en las instalaciones eléctricas. Esta caja,
que contiene en su interior al DVR, se pue-
de atornillar a una pared junto con otros
tableros de electricidad.

De esta manera, el equipo de grabacion
pasara desapercibido ante los ojos de un
delincuente.

Para mas informacion: Big Dipper Technology / Dahua DVR - www.dahua.com.ar

®
com.ar
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2, Grabacion duplicada en otro equipo remoto

Se trata de dejar el DVR principal expuesto a la vista, pero hacer una grabacién de
respaldo en otro dispositivo, via red local.

Ese segundo dispositivo puede ser una PC con el software de administracion central
o bien un NVR StandAlone. Cualquiera de estas opciones funcionan interrogando a
las cdmaras del DVR y las graban en su disco interno. Al conectarse entre si con un
cable de red, nos da la posibilidad de colocarlo a una distancia importante, en otra
oficina o dependencia. Llegado el caso en que el DVR sea robado o desconectado,
las grabaciones de respaldo quedaran en la PC o NVR.

Este esquema también se utiliza en instalaciones con grandes superficies y distancias,
como por ejemplo, en barrios cerrados y countries. En este caso, se divide la superficie
total en zonas y se coloca un DVR agrupando varias cdmaras de seguridad por zona.
Luego, estos DVRs se enlazan con el NVR del control central. El beneficio de este
esquema distribuido es que se cuenta con la grabacién en dos sitios distintos, se
requieren menos enlaces de larga distancia, y en caso de que se caiga algtn enlace,
se puede recuperar la grabacién en los DVRs de cada zona.

DVR NVR

Grabacién Local Grabacidon Duplicada

14

3. Grabacién Duplicada en el mismo DVR

En este caso, debe contarse con un DVR que permita la grabacién en un disco externo.
Tomemaos como ejemplo, el DVR Hibrido Dahua de 20 canales, DVR1604HE-T.

Tiene en su interior capacidad para 8 discos SATA, y, en forma externa, a través del
puerto eSata, se pueden conectar 4 discos mas. Mediante el cable eSata, colocamos
el/los discos externos ocultos debajo del mueble donde se encuentra el DVR. Luego,
configuramos el equipo para que grabe las cdmaras mds importantes en forma
duplicada en el disco externo.

Cuando un delincuente se lleve el DVR, desconectara todos los cables y dejara el
disco rigido externo oculto con las grabaciones de respaldo.

‘_.I.;}'! Conaxisn sSATA .
o o HDD Externo

Grabacion Local Grabacion Duplicada

Conclusiones

Teniendo en cuenta las opciones planteadas, resulta facil poner en practica la
prevencion de robos de DVR. La solucién mas acertada depende de la naturaleza del
proyecto en si.

Seguramente, para la mayoria de los casos, la mejor, por tecnologia y relacién costo/be-
neficio, serd la nimero 3. No obstante, dejamos esto a criterio de quien debe poner en
practica o instalar alguna solucién de estas caracteristicas.

L
Big Dipper
Tachmabsyy
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ITP 207A ITP IP 2001 ITPIP 20071/1ITPIP W2003 ITP IP DOD1 Housing
Domo color con audio CCD Camara I color antvandalica  Camaras IF Box color Dome 1P con movimiento
Sharp 420TVL wisidn necturna JO mis, B Wili,

Ressistente al agua

ITP SA4AGA2/ITP SABGAZ ITP SABGEITP il808 ITP DVR 94 ITP DVR 98081416 ITP DVR 1416 R

VR Stand Alone H264 D-'lm Stand Alone H264 Placa DVRLTi Temggeal H, 264  Placa DVR Tiempo real H264  Placa DVR H 264

hﬁnem real phver p. celular 4{34' I_ri.i.laj I-flf!p celdular 478716132 apilal BMNECH PO Express Full il 100FPS 16 Canales
u

*\

1

L

TP VBOOT ITP VEROOZ ITP VEABDOO3 UTP Tester Pinzas
Baliin videa par Baliin video electricidad par I]aIdlgln video alectricidad
audio par

&3
b @ s W

e CAMARAS CCTV, CAMARAS IP

* DVR STAND ALONE PARA VER POR CELULAR
e PLACAS DIGITALIZADORAS DVR

* PROTECTORES, SOPORTES, CABLES UTP

TODO PARA EL INSTALADOR e
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ITP 201/202/203
Bow cobor praf. CCD Somy
Sharp 420/480/53% TVL

—an

ITP 212
CCD Shamp 4207VL, IR 20mis,
con control remato

il

ITP 2601
Domo IR znmu, NTSC, CCR,
Sharp 420

ITP D
!JumuAntwandaI CC0 Somy 1l UumuA tivandal, CCD CLD 5hi||p | 44‘|UWL. L‘rmm I.‘J Sha;EJH
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ITP 22731 7584Z MPIR 2 ITP IRV23
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ITP PTZ M232 ITP DPT 355T ITR 210 MP 623
Dema 1" s veackdad Mubi Doma alta velocidad MicrocAmara codor CCD, Doma Plastica Inframojo
(LD Samung 118" CCD 5/ 'ID.hl:Iﬂi lm  Sony S0TVL, 35%Zoom Sharp 420TVL CCD Shamp 420TV0L

Foom (. 1003, Enom Dhg. Samaimg 1IN

8

ITP D234 ITP 5301 TP IT552 ITP D233

Tecnal ra JAXIS 13" (_(I} Damio aculta en spot de luz CAmara simil amivandilica Mini doma CCD eolor 173
Son II Had High con Vision nociuma Doma de metal, color infram. Somy, 4207V, lente 3,6mm
Len ocal 4-9mm %?:Ilﬁ‘sz metalica, 104 Sharp

Sarmiento 831 - Moron - Buenos Aires
Argentina - B1708EKQ
Tel: (011) 4628-6290 - Cel: (011) 1537928358

consultas@itponline.com.ar - MSN: ventas@itponline.com.ar

e —————————

www.itponline.com.ar - Skype: Importadora.itp
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Seleccion y aplicacion de lentes en las camaras de CCTV - 2da

" rnds’ comar

En nuestra edicion anterior habiamos hecho una referencia acerca de los fundamentos,

las consideraciones y los diferentes aspectos de los lentes para el uso en CCTV.

En esta ocasion, detallamos las caracteristicas especificas de

cada una de ellas, sus tipos y aplicaciones.

Lentes para CCTV

Eduardo Casarino

Sistemas Electronicos Integrados S. A.

L os lentes son los encargados de enfocar la escena sobre el

sensor CCD de la camara. Las mismas, se catalogan segun

sus caracteristicas constructivas y se dividen primariamente
segun su angulo de cobertura en:

- Lentes de dngulo normal
Estos lentes toman o ven casi igual que el ojo humano: de
30/39° (sexagesimales).

- Lentes de gran angulo o gran angular
Estos toman o ven un dngulo mayor que el ojo humano: un
angulo de 45/100° o mas. Segun el disefio, pueden superar
los 150° y llegar a los 180° en los lentes ojos de pescado o
super panoramicos.

- Lentes de pequerio angulo o teleobjetivo (o simplemente tele)
Son aquellos que toman o ven menos que el ojo humano, un
angulo de 30/1° 0o menos, segun el disefio.

La siguiente figura explica la correcta eleccion del lente ade-
cuado al tamafo del sensor: en la imagen de arriba no se

llega a visualizar en el monitor todo el objeto, mientras que
en la inferior, si.

Estos angulos de cobertura varian de acuerdo al disefio al cual
estan destinados para ser usados: con chip CCD de 1/2%,1/3"6
1/4".

Como regla de uso, los disefios de lentes destinados a chip de
1/2"pueden ser usados en los otros dos formatos, pero el angulo
de cobertura sera diferente.

Como ejemplo:

Un lente de 12 mm de distancia focal tomara un angulo de
30° para chip de 1/2", 22° para chip de 1/3"y 16° para lentes de
1/4", 0 sea, es un lente normal para 1/2, "un tele corto para 1/3”
y un tele largo para 1/4".

En el caso contrario, no se pueden usar los lentes dedicados a
chip pequefios en uno mayor, ya que se produciria un efecto
de recorte de la imagen con bordes negros sin llegar a la

cobertura total, efecto llamado“Viheteo”.
Secundariamente, todos los lentes se catalogan seguin su cons-

truccién en:

- Iris fijo
Aquellos que no poseen ajuste para regular el pasaje de la luz
a través de si mismo (el iris es el elemento que al abrirse o
cerrarse regula el paso de la luz) y generalmente tienen un
valor relativo de apertura que el de mejor desemperio del
lente para reducir las distintas aberraciones.

+ Sin iris
Se usan en cdmaras muy econémicas como lentes de montura
sobre el chip sin posibilidad de ajuste de foco.

- Iris manual
Poseen un ajuste externo mediante un anillo que gira sobre
el cuerpo del lente, que permite variar el paso de la luz a través
del mismo. Este ajuste permite utilizar lo mejor posible el
campo hiperfocal, muy dependiente de este ajuste.
Cuanto mas cerrado esté el diafragma y aumente el nimero
F, mejor serd el enfoque de los objetos lejanos y los cercanos,
pero depende del ajuste de la sensibilidad de la cdmara
mediante su CAG Yy su sistema de obturacién.

+ Autoiris.
Los Autoiris poseen un motor que regula el pasaje de la luz
en forma automatica al variar la apertura relativa del lente
entre su numero F mas bajo al mas alto.
Existen dos tipos de control del motor en los lentes autoiris:
por CC o pasivos y por video o activos.
Los Autoiris pasivos tienen el motor, pero no la electrénica de
comando en el interior del lente. Es la cdmara la que debe tener
el control electrénico incluido para el comando y el ajuste co-
rrespondiente para poder controlar las variables de iluminacion.
También se los denomina CC-Iris (en inglés DC-lris).
Los Autoiris activos tienen el motor y la elec-
trénica de control incluida en el interior del
lente y poseen ajuste de sensibilidad y de
iluminacion promedio o pico, para poder res-
ponder a las distintas variaciones de ilumi-
nacion.

La cdmara entrega alimentacién en CCy la sefial de video co-
rrespondiente, que variara en funcién de la iluminacion incidente
al lente. También se los denomina Video-lris.

También existen Lentes especiales, que por su construccion
particular se utilizan en aplicaciones en las que se requieran
prestaciones por encima de lo comun.

Lentes de gran apertura o

numero F bajo o ultraluminosos

Los lentes ultraluminosos son dispositivos de gran apertura
relativa, generalmente de relacién 1:0,7 o mejor, que se utilizan
en cadmaras de muy alta sensibilidad para obtener el maximo
rendimiento en horas nocturnas y diurnas, ya que disponen un

Continua en pdgina 176
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DVR Stand Alone DVR Stand Alone IP
Para 4, 8 y 16 camaras con Para 4 camaras, POE y 100
velocidades de 100, 200 hasta fps basados en sistema linux.

400 fps basados en sistema Linux.

Switch POE

1 entrada y 4 salidas con
interfaz rj45 prolonga 100mts.

Placas DVR : Céamaras Tipo Espia

Para 4, 8 y 16 camaras con velocidades lente Pinhole en detectores de humo y
de 25, 1!10 200 hasta 400 fps. movimiento falsos, CCD Sony o Sharp
_-ﬁﬂ ineiuida compatible con sistemas de 1/3"y 1/4" de 420 tvl con 0.8, 1,0 lux.
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diafragma motorizado o autoiris con un gran nimero F, en
general 360 0 500, que asegura su utilizacion al exterior para
noche y dia. En general poseen autoiris por control de video.

Lentes pin-hole

Los lentes pin-hole son dispositivos que tienen una pupila de
entrada o lente frontal de muy pequeno didmetro, sélo 1,5/2mm,
y una construccion interior de gran cantidad de elementos para
asegurar una buena apertura relativa. Es muy uti-
lizado en cdmaras espias a través de paredes, bol-
sos, puertas, etc. y también en las cdmaras mi-
niatura para este fin.

Existen lentes pin-hole de disefio especial en
angulo de 90° con prisma en su parte media para
aplicaciones tipo espia con cdmaras de gran sen-
sibilidad.

Lentes zoom

Los lentes zoom son dispositivos de distancia focal variable,
es decir, se comportan como varios lentes juntos. Se disponen
en varias multiplicaciones: 6x, 10x, 15x, 20x y 30x, es decir, entre
la minima y la méaxima distancia focal: 6x-8-48mm; 10x-7,5-
75mm; 15x-8-120mm; 20x-12-240mm; 30x-12-360mm.

También son de uso comun los nuevos lentes denominados
Varizoom, con pequeias multiplicaciones, siendo los preferidos
de los instaladores para aplicaciones de interior o exterior
cercanas, ya que conjugan varias distancias focales usuales en
un solo lente.

Los mas usuales son: 3,5 a 8mm, o sea 2,28X;6 a 12mm, o sea
2X;4a16mm, 0 sea4Xy5a50mm, o sea 10X.

Se proveen con autoiris por video o por CC, con
enfoque y variacion de distancia focal manual o
servocomandada.

En los lentes zoom servocomandados se utilizan
motores con embrague y engranajes de comando
con circuitos electrénicos, aptos para control a dis-
tancia y operacion continua.

Lentes con correccion para rayos infrarrojos

Estos lentes de construccion especial se utilizan para las mo-
dernas cdmaras dia-noche con remocién del filtro dicroico o
de Bayer por medio mecdnico, ya que los lentes comunes no
pueden enfocar adecuadamente cuando casi no hay luz visible
en laescenay se utiliza un iluminador infrarrojo para una mejor
vision nocturna. El uso de estos lentes especiales asegura un
correcto enfoque en todas las condiciones de iluminacion.

Lentes de stuper angulo de cobertura

sin el efecto de curvatura de la escena

Por un principio éptico fisico, los lentes de gran cobertura
angular o super gran angulares, de 120 a 180° provocan una
deformacion de la lineas verticales, entregando una imagen
con objetos lineales deformados o redondeados, efecto deno-
minado "Visién de ojo de pescado”

Mediante la utilizacion de lentes asféricos y cilindricos de
cuidado diseno, se disponen lentes con dngulos de toma de
120° 0o mas para brindar una imagen sin distorsién. Son utilizados
en cdmaras de muy alta resolucion.

Lentes para cdmaras megapixel
Con la aparicién de las cdmaras de muy alta resolucion, de 1,2

Mas informacion: (54 11) 4545-8716 - sei@rcc.com.ar - www.sei-sa.com.ar

" rnds’ comar

a 16 megapixeles, se requiere de lentes muy especiales, que
pueden ser super gran angulares, normales o teles cercanos.

Estos lentes, con un cuidado disefio y construccién, muy bajos
niveles de aberraciones, gran luminosidad, gran linealidad, cy
correcién para rayos IR, permiten obtener el mejor desemperio
de estas cdmaras especiales. El Unico problema, actualmente,
€s su costo.

Monturas

Los lentes para cdmaras de CCTV poseen montura a rosca y
existen dos tipos: montura“C”y montura“CS”.

Los de montura“C”son los antiguos lentes usados en cdmaras
de 2/3"de tubo y tienen un foco trasero a 17,5mm del ultimo
componente 6ptico del lente o pupila de salida.

Los de montura“CS”son los modernos lentes que se usan ca-
maras de 1/21/3"y 1/4” CCD o CMOS y tienen un foco trasero
a 12,5mm del dltimo componente éptico del lente.

Los lentes de montura "C” se pueden usar en cdmaras CCD
con montura“CS”"mediante un anillo adaptador. En contrapartida,
los lentes de montura “CS” no pueden utilizarse en cdmaras de
montura “C".

En nuestra web, www.rnds.com.ar, podra ver las siguiente
figuras explicativas adjuntas:

- Detalle lentes varizoom autoiris.

- Detalle constructivo lente.

- Detalle constructivo lente pin-hole.

- Detalle lente pin-hole =
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Dos capitulos de esta data técnica,
disenada como una introduccién
al monitoreo de alarmas, brinda
detalles y explicaciones técnicas
acerca de la tecnologia y los
elementos que componen

un sistema de monitoreo.

Esta suma pretende ofrecer

al lector un panorama acerca

de redes celulares y el backup,

su definicion y caracteristicas,

asi como también un panorama
de lo que significa una red GPRS.

www.rnds.com.ar

B indice general de la obra

Temdtica conceptual,
orientacion y objetivo
delaobra

Definicion y componentes

Modelos, facilidades y
prestaciones

Protocolos
de comunicacion

Redes celulares y Backup

4.1. Introduccion a las redes
celulares

4.2. Backups celulares

4.3. Backups celemétricos

4.4. Backups GSM

4.5. Backups GPRS

4.6. Backups IP/Ethernet

En este capitulo realizaremos un breve
repaso sobre los distintos tipos de redes
celulares y como fueron evolucionando,
asi como también veremos los distintos
tipos de backups celulares, desde las redes
TDMA hasta la actualidad.

Unared celular estd compuesta por cel-
das de radio, cada una de la cuales cuenta
con un transmisor de radio. La cobertura
de las mismas en el plano ideal deberia
ser hexagonal, pero cuando pasamos al
plano de lo real, el radio de cobertura se
ve afectado por la ubicacion geografica
(Ilano, montanoso, etc.) y por la cantidad
de edificaciones que puedan cruzarse en
el camino de la senal. Asi, el radio de co-
bertura varia considerablemente depen-
diendo del lugar donde esta instalada.

Ll

X X

A

GPRS

5.1. ;Quées GPRS?

5.2. ;Cémo funciona una
comunicacion GPRS?

5.3. ;Coémo funcionan los comunicado-
res GPRS en funcién de un panel de
alarmas reportando a una estacion
de monitoreo?

5.4. Consideraciones a tener en
cuenta al momento de instalar
un comunicador GPRS

Redes IP

El monitoreo

Receptora

Comparacion entre vias de
comunicacion

Haciendo un repaso por las distintas tec-
nologias, la primera tecnologia celular a la
que se tuvo acceso en Argentina fue NMT900
(Nordic Mobile Telephony 900Mhz). Este sis-
tema basaba su funcionamiento en la utili-
zacién de canales de radio analdgicos con
modulacion en frecuencia.

La segunda tecnologia celular, o 2G,
siempre hablando de nuestro pais, fue la
TDMA (Acceso Mdltiple por Divisién de
Tiempo), tecnologia que tiene como pilar
la digitalizacién de las comunicaciones,
con lo cual se logra una mejor calidad de
voz que en las analdgicas y un aumento
en el nivel de seguridad.

A grandes rasgos, lo que permitia la tec-
nologia TDMA era una mayor cantidad
de comunicaciones manteniendo la mis-
ma cantidad de canales, gracias al multi-
plexado de los mismos. En este punto es
cuando se crea el estandar GSM, aunque
en poco tiempo la tecnologia comienzaria
a quedar obsoleta. Se empieza entonces
a gestar la idea de 3G, pero la tecnologia
necesaria para esto (CDMA) todavia estaba
en desarrollo. Se opta por realizar paso
intermedio a 2.5G y, entre otros avances
se incorpora la transmision GPRS (General
Packet Radio Service), que permite la trans-
misién de paquetes de datos a velocidades
que van desde 56kbps a 114 kbps.

Continua en pdgina 184
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Laidea de 3G culmina con el nacimiento
del sistema UMTS (Universal Mobile Te-
lecomunications System), un sistema que
utiliza tecnologia CDMA (Acceso Multiple
por Divisién de Codigo) lo cual permite
una mayor optimizacion de los canales
existentes. El sistema UMTS permite con-
vivir sin problemas con el sistema GSM.

Estos dispositivos funcionan como res-
paldo de las lineas telefénicas de tierra.
Para un sistema de seguridad que reporta
contra una estacion de monitoreo, estos
dispositivos practicamente ya han caido
en desuso.

Fueron muy populares cuando las redes
celulares NMT estaban todavia en uso, pero
cuando la tecnologia migré a GSM, em-
pezaron a quedar desactualizados. Estos
dispositivos constaban en laincorporacion
de un teléfono celular con una interfase.

=N

El principio de funcionamiento era tal
que, al momento de detectarse una per-
dida de tension en la linea telefénica, el
dispositivo entregaba un tono celular al
panel de alarmas para que éste pueda es-
tablecer la comunicacion.

El backup celemétrico es, en esencia, un
backup celular que, en lugar de utilizar el
canal de voz para transmitir el evento, uti-
liza un canal de servicios. El principio de
funcionamiento es ligeramente diferente
a aquel del backup celular. En este caso,
el panel debia tener programado un“nu-
mero” especial al cual debia llamar. Este
numero especial era reconocido por el
dispositivo y tomaba el control de la co-
municacion en ese momento.

Como ventaja principal, contaba con el
hecho de tener una cobertura muy su-
perior al resto de los backups celulares.

Cuando las compaiias proveedoras de
telefonia celular comenzaron a dar de
baja las antenas NMT, se hizo palpable la

necesidad de actualizar la tecnologia de
los dispositivos GSM.

Estos dispositivos afrontaron un primer
problema que era el recorte sufrido por el
canal de voz en la transmisién GSM. Esto
hacia que los tonos emitidos por el panel
muchas veces no fueran interpretados co-
rrectamente por la estacion de monitoreo.
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Con el paso del tiempo, la tecnologia fue
evolucionandoyy, si bien los primeros back-
up GSM eran muy similares a los backup
celulares, en la actualidad podemos decir
que son mucho mas que un celular, ya que
incorporan funciones de alarmas, como
zonas de alarma, salidas programables,
pueden enviar mensajes de texto e incluso
pueden incorporar comunicacion bidirec-
cional, permitiendo al usuario la posibilidad
de interactuar con el panel de alarma.

Los backup GPRS son equipos mas com-
plejos que los anteriormente mencionados.

El principio de funcionamiento, a grandes
rasgos, es el siguiente: el dispositivo mo-
nitorea constantemente el estado del pa-
nel de alarma, monitoreo que puede re-
alizarlo por 2 vias: linea telefénica o bus
de datos.

En el primer caso, cuando el panel tiene
un evento para transmitir, el backup GPRS
simula un tono y un handshake para que
el panel transmita el cédigo del evento;

luego digitaliza y codifica el cédigoy hace
un paquete con esta informacion. Este pa-
quete es enviado a través de Internet a la
direccién IP de la estacién receptora, la cual
recibe, decodifica e interpreta el evento.
Es en este momento en el cual el backup
GPRS le indica al panel que el evento se
recibié correctamentey se“corta”’la comu-
nicacion a la espera de un nuevo evento.

En el segundo caso, el de lacomunicacion
por bus de datos, ésta es mucho mas fluida:
el panel es quien directamente sabe que
la comunicacién sera enviada por un medio
distinto al de la linea telefénica, con lo cual
el tiempo desde que se genera el evento
hasta que es recibido por el panel se reduce
drasticamente.

Estos dispositivos, si bien no parten de
la tecnologia celular como en todos los
casos anteriores, estan cumpliendo una
funcion muy similar. Se siguen denomi-
nando backup, pero en realidad ya son
comunicadores. En lugar de actuar cuando
la linea falla, pasan a actuar como medio
principal de la comunicacién y pasan a
comunicar telefonicamente cuando falla
la conexién a Internet.

El modo de funcionamiento también
tiene dos maneras de obtener el evento
del panel, de manera similar a los dispo-
sitivos GPRS.

En este capitulo lo que veremos son ge-
neralidades sobre las comunicaciones GPRS,
cédmo funcionay algunas consideraciones
al momento de instalar comunicadores.

GPRS son las siglas de Servicio General

Esquema general de Comunicacioness GEMIGPRS

Continua en pdgina 188
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de Paquetes via Radio. Este servicio es
una extensién del Global System Mobile,
gue permite la transferencia de paquetes
de datos a velocidades que van de los 56
alos 144 kbps.

Entre otras funciones, este servicio es el en-
cargado de que se puedan enviar mensajes
detexto (SMS), mensajes multimedia (MMS),
correos (E-mail), acceso a Internet, etc.

5.2. ;Como funciona una comunica-
cion GPRS?
Una comunicacion
GPRS se establece me-
diante el punto de ac-
ceso alared (APN). Pa-
ra conectarnos a un
APN debemos dispo-
ner de la direccién de
la misma, el usuarioy
la contrasefa (para co-
nocer los datos del
APN de nuestro pro-
veedor de servicios
debemos contactar-
nos con su mesa de
ayuda).
La transferencia de datos via GPRS se
cobra por volumen de informacion trans-

mitida, medido en kilobytes, lo cual hace
mas econémica la transferencia de datos
através del canal de voz, la cual se factura
por tiempo sin importar cual sea el uso
que se dé al ancho de banda.

GPRS, en realidad, es un servicio para
radio enlaces que optimiza el provecho
de la conmutacion de paquetes de datos.

5.3. ;Como funcionan los comunica-
dores GPRS en funcién de un panel de
alarmas reportando a una estacion de
monitoreo?

El comunicador GPRS, en lugar de ofrecer
un respaldo a la linea telefénica, lo que
hace es ofrecer una alternativa mas rapida,
econdémica y segura. Dentro de los co-
municadores GPRS tenemos una amplia
gama de productos y dentro del abanico
de productos, existen dos grandes ramas.
- Los que se conectan al bus de datos.

- Los que se conectan por Ring y Tip del
panel.

En el capitulo anterior vimos como se
realiza el proceso de comunicacién. Re-
pasando el concepto, lo que tenemos es
que el panel envia una sefal que el co-
municador digitaliza, se conecta a la red
de radio a través del APN y envia los pa-
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quetes de datos.

Una vez que los paquetes de datos llegan
alaantena, estos dejan de ser sefales de
radio para pasar a transmitirse como se-
fales a través de Internet y desde alli llegar
a la estacion receptora.

Esta tiene un equipamiento (que puede
ser software o hardware) que se encarga
de interpretar y retransmitir el evento al
software de monitoreo. Todo este proceso
puede variar entre 3y 12 segundos.

5.4.Consideraciones a tener en cuenta
al momento de instalar un comunicador

GPRS

- Siendo el comunicador GPRS un equipo
radial en esencia y celular por definicién,
debemos tener en cuenta al momento
de la instalacion que el mismo tenga
una puesta a tierra en condiciones.

- Buscar el mejor punto de recepcién
para colocar el comunicador, teniendo
en cuenta que las seiales pueden fluc-
tuar alo largo del dia, con lo cual siempre
debemos buscar sefial del 50% hacia
arriba.

- Verificar que la tarjeta SIM ya se en-
cuentre en servicio y que no solicita nu-
mero de pin para iniciar =

Z (011) 4657-8888 / 4488-1972 / 4653-6903
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» Cables para Portero e Intercomunicador
* Cables Telefdnicos para Interior
+ Cables Telefdnicos Subleraneos

» Cables Telefonicos Con Portanta Liviano
« Cables Telefdnicos con Portanta Pesado

« Cables para Instalacitn Interma

= Cable Exterior de Distibuciin o Fachada
= Alambre de Bajada Teleftnica

= Alambres para cruzada

+ Cable Coaxial de 50 Ohms
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* Cable Coaxial de 75 Ohms

* Cable UTP para Interior

= Cable UTP para exteror

* Multiconductores Blindados

= Cables para sistemas de incendio
= Especiales




MRS e B 5l
Cl IIIIIIIII EHTIFchcm d

: Solucion |ntegral ara el control
=5 de acceso, presentismo y visitas

brandes
Froyecltos

Descubra por que las grandes empresas nos confian
el control efectivo de sus recursos humanos.

..m

g

Lomedores
HArcecos fealonales Regictro de Licitas

Fabrica.y distribuye; LARCON-SIA S.R.L. - hitp:/lwww.larconsia.com

En Biignos Alres B En Cordoba
NUEWLD:HECGIGN alabia an lsidro TellFax: (54351) 4660701
¥ TELEFONO Tak {5411_}5?35 421 Espma 4194{ 011AZF) Cordoba

Ertall Ventasha@larconstaicon Email: ventas@larconsia.com



REPRESENTANIEI®RIGIALR
PARA ARGENTINA/

pr@id

software de control

Fingwrpmin Tims Anmnisnce

Control de Horarios, Accesos y Asistencia
Tarjeta de Proximidad + Huella Digital + Nro de Pin

Horarios Totales y Efectivos Los informes

Calculo de Horas Extras y Llegada Tarde B o en

| 5
S
* Todos los equipos incluyen Software Pro-id - u ~

Asesoramiento, capacitacion y precios especiales para el Gremio

r@l 011 6009-0614/0615 - pro_id -

e ventas@pro-soft.com.ar



ENVFORCER”

Access

Av. San Juan 687 - Buenos Aires (C1147AAE) - info@defenderseguridad.com.ar - www.defenderseguridad.com.ar
Desde Capital Federal y GBA. 4361-5621 - Desde el interior 0810-DEFENDER



.opinion

El rol del docente

" rnds’ comar

¢En cudnto influye la capacitacion técnica para incrementar las ventas de un producto o servicio?

¢Puede un técnico calificado ser un vendedor exitoso?

Ambos interrogantes pueden responderse de manera afirmativa

y aqui les ofrecemos algunas claves para lograrlo

Mas ventas con capacitacion

Ricardo A. Sartori
Profesor en
Disciplinas Industriales
rsartori4d5@gmail.com

E | tema resulta recurrente cada vez que
tomo contacto con algun ejecutivo
de ventas que se me ocurre proactivo: si
las firmas fabricantes, o de distribucion ex-
clusiva, brindaran capacitacion técnica, de
detalle, en la puesta en servicio de cada
equipo, estarian creando instaladores es-
pecializados que se lanzaran a aplicar su
nueva habilidad y, por lo tanto, incremen-
taran consecuentemente las ventas.

Cada técnico, entonces, se transformara
en un vendedor calificado.

Claro que existe un cierto temor a pensar
“nosotros los capacitamos, y luego, irdn
a proveerse en la competencia”. Pero si
se analiza bien, aunque puede que esté
dentro de las posibilidades, en la practica
es poco probable que asi suceda.

{Por qué alguien querria ir a proveerse
aotro lugar distinto de aquel donde se le
brindé la capacitacion, y en definitiva, un
medio de vida? ;Podra encontrar diferen-
cias comerciales mucho mas ventajosas?
Tampoco esto es muy probable si se tienen
precios razonables, como sucede en la
mayoria de los casos.

Hace un tiempo, escuché decir a un ex-
perto en marketing que “los precios ele-
vados promueven la competencia” Ahora
si es probable una migracién de clientes
por procurarse una mayor capacitacion,
pero sélo en el caso que se le hubiera
brindado una muy pobre.

Evaluacién de la inversion

({Es necesario invertir mucho para encarar
esta politica? ;Qué se requiere? Desde la
evaluacién econdmica:

- Instalaciones: Un aula acondicionada
convenientemente, con uno o dos banos,
con aproximadamente 25 bancos. Tam-
bién, un proyector, un amplificador de
audio y dos micréfonos inaldmbiricos.
Muchas firmas del rubro ya cuentan con
estas comodidades para charlas de ventas.

Sinembargo, no logran concretar este nivel
deinstruccién, a mi criterio, por carecer de
personal técnico estable y solvente.

« Personal técnico: Aqui radica la primera
diferencia de esta propuesta con las char-
las que ya hacen esas firmas.

Para lograr la aptitud que se procura, se
requiere, por lo menos, dos personas con
buen nivel de capacitacién y entrena-
miento. Cabe destacar que no me refiero
a que posean un grado universitario, ni
un post grado del mismo, sino una aca-
bada experiencia en instalacion y confi-
guracion de los equipos considerados.
Seria deseable que, paralelamente, reali-
zaran esa actividad. Esto brinda un cono-
cimiento real, y actual, de los inconve-
nientes, ventajas y tiempos de instalacion.

Pensemos que deben brindar ideas y
recursos a quienes ya estan trabajando
en la actividad, o bien a quienes traen
una cierta experiencia en el tema.

En alguna ocasioén, al intervenir en charlas
instructivas a las que concurrian electri-
cistas navales en actividad, he comparado
esa labor con la venta de helados en el
Polo, y podemos decir que hemos logrado
“vender” con éxito, a juzgar por el interés
de la concurrencia.

Es importante destacar que a aquellos
electricistas lo Ginico que los motivaba era
la elevacion de su nivel profesional, sin
esperanza de mejorar en lo mas minimo
sus ingresos.

Por el contrario, en esta propuesta se

“La invasiodn cibernética
ha logrado difundir la idea
de que todo puede hacerse

através de una PC.
Sin embargo, en los procesos
educativos, y en los

de ventas, las relaciones

interpersonales siguen

siendo insustituibles”

ofrece incrementar, ademas de la solvencia
profesional, la actividad y con ella también
los ingresos.

Metodologia propuesta

Es simple: hay que cultivar algunas cua-
lidades de los buenos docentes. Quién
esté dispuesto, y obsesionado por ensefar,
no tendra inconvenientes para vencer to-
das las dificultades que se le interpongan
para lograr que el circunstancial alumno
adquiera las habilidades necesarias para
su desenvolvimiento auténomo.

Enumero aqui algunas de las cualidades
que deberia poseer el instructor:

- Empatia: Para ponerse en lugar del edu-

cando. En su nivel de conocimiento, en
su necesidad de aprendizaje, en su in-
hibicién por preguntar, en dejar de tra-
bajar para capacitarse. etc.
Esto se logra con una ensefanza desde
lo mas basico, sin desechar ningun as-
pecto por simple que parezca, sin con-
siderar o esperar demasiados conoci-
mientos previos. Debe advertir, si, que
puede haber alumnos con experiencia,
por los que, en todo caso, se recomienda
dictar cursos con distintos niveles.

- Humildad y paciencia: Para promover
la confianza, que también abrira el camino
aun nexo comercial practicamente indes-
tructible. Para desinhibiry crear un vinculo
solido de asistencia permanente.

- Suficiencia: Basada en el conocimiento
detallado de lo que se ensefa, con la
certeza de quién lo ha practicado o,
mejor aun, de quién lo hace en la actua-
lidad. Solo desde el uso y la operatoria,
nunca desde los fundamentos del disefio.
Con ella no se defrauda transmitiendo
procedimientos equivocados o irreali-
zables, y también se promueve y cimenta
la confianza.

La invasién cibernética ha logrado di-
fundir laidea de que todo puede hacerse
a través de una PC. Sin embargo en los
procesos educativos, y en los de ventas,
las relaciones interpersonales siguen sien-
do insustituibles, para generar el vinculo
afectivo y de confianza necesario para la
obtencion de los mejores resultados. Este
es otro de los motivos por lo que propug-
namos este enfoque.

Continua en pdgina 196
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Baterias para:

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias,
Boyeros eléctricos, juguetes, etc.

» Cortadoras de Cesped.

* Carros de Golf - Hidrolavadoras
Barredoras - Tijeras Hidraulicas
HidroGrias.

* Motos: Importadas - Nacionales
JetSky - Cuatriciclos.

* Automotores - Camiones
Grupos Electrégenos.

i
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o Lintemas con bateria
de 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt,
0 12 volt del automovil.

* ldeal para camping, caza, pesca,
seguridad, luz de emergencia, etc.

* 2 horas de autonomia. Hpﬂ;e;gtzg ;j‘eii&aterias

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi
Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
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www.bateriasristobatsrl.com.ar



Baterias de Gel

PRESS reizepomm

e e [milinial i Ty i
PRESS === PRESS rriz1312v1.38H200R)

> &
LY

Jealed mainlenunce-Iree load-nod hattery
—f— z ii -"fnlluu'u-ul:hq:-

Colvmn 1 BLG=R00Y ':% @
oy e ; Eb3= 110

[y - = =

| Rk o i

P ———
WEADE N EHOMOSHAM, CHIMA

e

Bpcnargeatis -
4 ARIZ0HR) ‘-L

PRE40(EY

=

Baterias para UPS s, alarmas, iluminacién, comunicaciones,
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Trabajan en cualquier posicién.

Totalmente selladas, para prevenir perdidas de electrolito.
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Fuentes Switching

Certificados por norma |EC-60065 " -

e IRAM 2063, Plug Desmontable con |

inversar de polaridad y posibilidad de |

poner otros plug de acuerdo a sus necesidades. I

Salida regulada. Bajo consumo. l /

Fuga maxima: 0.700 mA 4
Disponible en potencias de hasta 65 W y - i
voltajes desde 3V hasta 24V :

\ : -

2

Fuentes de Transformador

| Transformadores

Fabricados bajo norma: Certificados por

L
IEC-61558. norma IEC-61558-1, =
Protector de entrada il Plug desmontable = o

con inversor de

polaridad y posibilidad

de poner otros

plugs de acuerdo a sus necesidades,
Dispanibles en 4.5V -5V -6V -9V - 12V

en el primario.

Bajo calentamiento.
Partes resistentes

al fuego.

Mas de 40

modelos disponibles.

i © | i © &

Ay, Diaz Velez 4438 - Capltal Federal
Tal: 4958-7717 - info & pronaxt.com.ar

www.pronext.com.ar
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La clase

Haré una sintesis, con los aspectos mas
relevantes y siempre en funcién de lograr
una mejora en las ventas. La planificacion
de una clase es un poco mas amplia y
abarca mas aspectos que los que aqui se
mencionan.

Debe pensarse de forma que puedan
detallarse todos los pasos de la instalacién
y puesta en servicio de una configuracion
basica. Desde la extraccion del embalaje,
siguiendo con la lectura de las partes per-
tinentes y del folleto instructivo, la verifi-
cacién visual y el reconocimiento fisico
de todas las partes y componentes.

Destaco especialmente“desde la extrac-
cion del embalaje’; porque uno de los re-
cursos de ventas mas contundentesy ro-
tundos es la demostracion del breve tiem-
po en que se puede instalar un equipo
cuando se sigue un procedimiento cono-
cido, ordenado y prolijo.

Todo instalador agrega al precio de un
dispositivo el tiempo de su instalacion. Y
por lo tanto, se estara dispuesto a pagar
un mayor precio si ese tiempo es mucho
mas brevey libre de errores. Tal es el caso
de las alarmas con sensores inaldmbricos.

Es muy conveniente suministrar en el
momento un instructivo, independien-
temente de aquél provisto por el fabri-

TIPO MANUAL
* Facil manejo.
* Evita cacheo manual.
ot metales

“Otro aspecto altamente
positivo para las ventas
es el feedback que se
obtiene de las caracteristicas
del producto. Expresadas
y evidenciadas por
quienes, desde su
capacitacion,
estdn mds interesados en
imponerlo serian
altamente valorables”
cante, pero referido a él, con los pasos a
seguir como ayuda a la memoria.
También resulta positivo hacer algo que
normalmente se censura en las charlas
técnicas: el suministro de precios de las
diferentes opciones que se presentan.
Sé que esto se evita para no entrar en co-
lision con las distintas condiciones de venta.

Pero esos precios pueden ser indicativos,
o de lista, aclarando que los finales seran
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suministrados por la oficina de ventas.

El conocimiento de los valores relativos
ayudan al instalador a adoptar la mejor
opcién deinstalacién, de acuerdo con las
necesidades del cliente final. Esta decision
se puede tomar en el momento de en-
tregar un presupuesto sin el conocimiento
del precio exacto.

Muchas veces, en los asistentes se forma
la idea equivocada de un costo excesivo
al compenetrarse del cimulo de carac-
teristicas que tienen los equipos de Ultima
tecnologia. La informacién de su precio
indicativo eliminaria este prejuicio antes
de su formacion.

Otro aspecto altamente positivo para
las ventas es el feedback que se obtiene
de las caracteristicas del producto. Ex-
presadas y evidenciadas por quienes,
desde su capacitacién, estan mas inte-
resados en imponerlo serian altamente
valorables.

Estas son algunas observaciones que
surgen desde mi experiencia, tanto en
ventas como en la docencia técnica. Las
planteo como una hipoétesis y estoy con-
vencido de que pueden contribuir a di-
namizar el gremio. Si alguien advierte que
puede resultar asi, le pido que me lo haga
saber. Para mi, sera la maxima retribucion
ala que pueda aspirar =

—
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TIPO PORTICO

+ Alarma sonora y visual.

* Desplazable.

» Detecta todos los metales.
su ubicacion.

. para armas.

1Zona

Electrénica Aplicada S.R.L.

Perl 952 - C1068AA) - Buenos Aires - Argentina - Tel: (5411) 4362-7079 / 7179 - Fax: (5411) 4362-7179
info@detectores. com.ar - www.detectores.com.ar
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Control des%le su celular @
Mediante simples mensajes de texto puede E D D D
armar, desarmar,disparar sirenas y

ntrolar todas las funciones. N uevo Panat de Aiarma

epa siempre el estado de su alarma@

cualquier momenio, enviando un sms
acibira en su celular un mensaje con una
cripcion detallada del estado de su alarma

te siempre enterado . La Central GSM 6000 es un panel de alarma moderno y versatil
Cualquier novedad producida e contra Robo, Asalto, Incendio o Emergencias Medicas de 6 zonas programables.
‘sera informada por mensajes
hablados o sms Posee un discador telefénico con mensajes hablados para su mejor interpretacién
- permiliendo informar eventos a 8 numeros telefénicos agendados.
- Incorpora un modulo de teléfono celular (GSM) que le permite comunicar
s eventos ocurridos aun en ausencia o corte de linea telefonica terrestre
te el uso de la red celular. Este mismo modulo brinda la posibilidad
manejar el sistema mediante sencillos mensajes de texto (SM3),
r, solicitar informe, activar sirenas, manejar salidas programables
' {PGM), ,anular zonas, etc,

i

f ‘comunicaciones permite agregar al sistema teclados adicionales
omo también un receptor inalambrico para comandar la misma mediante
moto y & su vez la posibilidad de incorporar al equipo zonas inalambricas.

www.tecnoalarma.com.ar
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no solo fue pensada con un concepto de estetica sino
que también incorpora la mas moderna tecnologia,

unica en su tipo sin dejar de lado la robustez que
debe tener toda sirena de exterior.

Gabinete inyectado en ABS alla resisten
Protector Metalico interno
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de Leds de alta luminiscencia .
unico en plaza

Led testigo de estado de color diferenciado At
Versiones piezolectrica y exponencial 190%

i — A }_ i d——




!

f-L‘“

- EDIXON4OD

FIXON 400 es un panel de alarma contra robo e incendio de 4 zonas totalmente
programable. Basa su funcionamiento en un microprocesador de Gltima generacidn y
un software nacional dedicado que le confiere caracteristicas de excepcion

Incorpora un discador telefénico de alarma con mensajes hablados de excelente
inteligibilidad. Con el agregado del madulo celular INTESCOM (no incluido), es posible
comunicar los eventos adn en ausencia de linea telefonica, mediante el uso de la red
celulan Este madulo también hace posible el envio de eventos y control del sistema
mediante SMS.

Un podereso bus de comunicaciones permite coneclar varios leclados de control
(uno de ellos incluidos) y otros accesanos como un receptor para armar/ desarmar el
sisterna a control remota, y adicionar dewi:_mm Inaiarmmm
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Un mundo de soluciones

Sistemas de Deteccién y Alarmas de Incendios
Sistemas de Deteccion de Humo por Aspiracion Forzada
Sistemas de Deteccion y Alarma de Incendios de uso Naval
Sistemas de Extincion Automatica de Incendios (Agentes gaseosos)

Circuito Cerrado de Television
Mantenimiento Correctivo y Preventivo de Instalaciones

Asesoramiento, Proyectos e Instalaciones
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’| el Ut I M RS Fire Systems™ Arr
b Lt
Oficinas Comerciales: Logistica de Servicios:
Tel/Fax: 4621-0008 Tel/Fax: 4922-5920
Direccion: Acceso Oeste Km.Z28, Direccion: AV. La Plata 1213
Peredo 4313 Parque Leloir, lluzaingo, Ciudad Autonoma de Bs.As
Pcia. de Bs. As. Argentina. Argentina

WWW.isolse.com
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Las claves de un vendedor exitoso

NS o

Para desarrollar con éxito un proceso de ventas existe una serie de decdlogo de buena prdctica

que contribuye con la formacién y capacitacién del vendedor. Aqui les ofrecemos

esos puntos que pueden ayudar a una carrera exitosa.

10 secretos revelados sobre ventas

Lic. Augusto D. Berard
Consultor de empresas I f
aberard@pampamarketing.com 4 j'

E | mundo de los negocios esta con-
formado por distintos actores, que
tienen caracteristicas y particularidades
bien diferenciadas y el vendedor profe-
sional es uno de ellos: sin vendedores
no habria ventas, sin ventas no habria
ingresos para las organizacionesy sin in-
gresos no existirian las empresas ni habria
mercados.

Laimportancia del vendedor es relevante
para toda actividad econémica: vender
es comunicar y satisfacer necesidades.

Los paises desarrollados son los que tie-
nen los mejores vendedores. A vender se
aprende y para ello hay que estudiar y
capacitarse con especialistas.

La experiencia es una variable que requiere
tiempo para ser adquirida, aunque la ex-
perienciay la dedicacién en conjunto, hacen
la gran diferencia al momento de vender.

Las empresas que comprenden en pro-
fundidad laimportancia de las ventas ca-
pacitan a todos los integrantes de su or-
ganizacién para que vendan. Desde el ca-
dete hasta el presidente de una empresa
deben sabery ser vendedores.

Vender es servir al cliente y comprender
las necesidades del mercado.

Todos los integrantes de una empresa
viven de los clientes. Son estos los que
pagan los salarios, los honorarios y los di-
videndos de las acciones.

Es por ello que, sin estar en el puesto de
ventas especificamente, todos deben sa-
ber atender alos clientes y vender los pro-
ductos que la compaiiia ofrece.

A continuacion, detallaremos los 10 se-
cretos que debe saber desarrollar el ven-
dedor para tener éxito y, en consecuencia,
hacer exitosa a la compaiia para la que
trabaja.

1- Investigar

Para vender hay que conocer las nece-
sidades del comprador, sus motivaciones,
miedos y procesos de compra. Para ello,

hay que investigar.

Se investiga preguntando y consultando
y también se investiga observando. La
observacién permite descubrir lo que las
palabras no transmiten, pero si lo hace el
lenguaje corporal. El lenguaje del cuerpo
esinfalible y no se puede disimular frente
aun experto: sélo basta con observar para
conocer los pensamientos del comprador.

El lenguaje del cuerpo se estudia y se
aprende a descifrarlo. Hay un gran niimero
de publicaciones que tratan el temay es-
cuelas negocios que dictan esta materia.

2- Compromiso

Cumple lo que promete: llega a horario
alas reuniones, presenta las ofertas en la
fecha pactada y entrega los productos
segun lo acordado.

Es puntual, ya que la puntualidad es una
de las virtudes a desarrollar, e involucra el
respeto por el cliente, sus tiempos y crea
vinculos a largo plazo. La puntualidad es
la fuente de la confianza. Si un vendedor
llega tarde a la entrevista demuestra falta
de compromiso con su tareay con la gestion
de negocios que se le ha encomendado.

Siendo impuntual, dificilmente pueda
ganarse la confianza del cliente y éste no
va a comprar o va a desconfiar de todas
las palabras que pueda decir durante la
presentacion de ventas.

“Las empresas que comprenden
en profundidad la importancia
de las ventas capacitan a
todos los integrantes de su
organizacioén para que vendan.
Desde el cadete hasta el
presidente de una empresa

deben saber y ser vendedores”

3- Presentacion

El discurso o presentacidon de ventas
debe estar planificado y ensayado pre-
viamente. Pese a estar planificado, no
debe ser percibido por el comprador como

un mondlogo o algo aburrido.

La naturalidad es fundamental al mo-
mento de la presentacion y para alcanzar
la naturalidad, hay que practicary estudiar
en detalle el discurso.

La presentacion tiene sus pasos y en ella,
el profesional de ventas guia siempre al
comprador para hacerlo sentir comodo,
escuchando sus necesidades y elaborando
la mejor solucién.

Una presentacion exitosa hace hincapié
en los beneficios del producto y no en las
caracteristicas, ya que los clientes siempre
compran beneficios, nunca caracteristicas.

Si en el mercado existen muchos pro-
ductos iguales o parecidos, el vendedor
profesional buscara presentar la diferencia
competitiva de su oferta. Lo diferente es
dificil de comparary se valora mejor a los
ojos del comprador.

4- Objeciones

Bienvenidas las objeciones: siempre que
el cliente presenta una objecién a la oferta
que realiza el vendedor hay una oportu-
nidad de negocio.

Las objeciones son preguntas encubiertas
que realiza el potencial comprador, para
comprender mejor la oferta. Por eso, hay
que tomar a las objeciones de manera
positiva y agradecer las mismas.

El vendedor profesional no se queda en
las objeciones: las rebate y las vuelca a su
favor. La persona que no conoce los pro-
cesos comerciales y de ventas, “compra”
esas objeciones y las excusas que pone el
potencial comprador para sacar ventajas.

5- Perseverancia

El éxito se alcanza perseverando: frente
al“no”hay que seguir adelante hasta en-
contrar el “si”.

Vender es una tarea que requiere tem-
planza y motivacion. Sélo se pueden so-
portar los fracasos si hay una fuerte mo-
tivacion interior y la certeza de la futura
recompensa que solo se alcanza perse-
verando.

Todos los hombres de negocios que han
llegado a acumular grandes fortunas han
atravesado momentos dificiles y hasta
bancarrotas anteriores. Solo la perseve-
ranciay el trabajo los hizo alcanzar su po-
sicion actual.

Continua en pdgina 204



BEAM1224 y BEAM12245

Los detectores de has proyectado son
idealss para 1a proteccion de grandes
espacios donde otros dispositivos de
deteccion de humo son dificiles de

Instalary representancostos adicionales
Para realizar su mantenimienta.

Parlantes de alta fidelidad
La nueva serie de parlantes Spectradlert
Addvance reproduce las palabras en forma
clara e inteligible, utilice los parlantes
modelo 5P para obtener alta definician en
su sistema de audivevacuacion o modelo
SPY para ambilentes con elevado nivel de
uidi,

Detectares de humo serie i
Esta serie se basa en los principlos
conceptuales de facilidad de instalaclan,
Inteligencia e inspeccion Instantanea,
Cuedita con una vanedad de modelos
que pueden Inclulr sedal acustica, salida
de relé MNA + NC o sensor ermico.

ECO1000 Detectores
convencionales de humo

Linea ewvolutiva de detecrores
convencionales que Incorporan
tecnologia de micraprocesador con
avanzados algoritrmos gue los hacen
mads eficientes e nmunes a lalsas
alarmas, Esta gama incluye un modelo
foto-térmico tipo "multi criteria®.

Innovair Flex Monitoreo en
sistemas de climatizacion
Nueves detectores de humo para
aplicacion en ductos, se caracterizan por
cy vareatiliclad, flexibilicdad de Instalacidn
yaimpleza de mantenimiento

C0O1224T Detector de
Mondxido de Carbono

Este dispositivo proporclona una
deteccidn temprana gracias a su
tecnolngia de deteccion electroguimica
que le permite medir exactamente los
niveles del mondxido de carbono en

€l aire. Incorpora tecnologla de prueba
“Real Test™ = Cumple con estandar
LL2075.

SpectrAlert Advance
Notificacién audiovisual

Linea completa de dispositivos para
notificacion audible y visible
Montaje en techo o pared
- Qpciones para intenor O exterion
- Color Rojo o Blanco
-Voltaje operativa 12y 24V
- Precldn sonora: +88dB6

Deteccion de Humo por
Aspiracion

Los sistemas de deteccion por
asplracion son una manera eficaz de
proporcionar alerta temprana para la
proteccion de equipes de alto valor y
areas criticas. También san un método
eficaz para proteger grandes espacios
abiertos y dreas que son inaccesibles o
dificlles de prateger can otros sistemas
tradicionales.

Serie 300

Detectores convencionales

Farnilia de detectones convencionales
gue incerparan la capacidad de
identificar cada detector gue entre
enalarmaen la zona y posibilidad de
seleccidn de tres niveles de sensibilidad
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System Sensor Latin America

Carlos Pellegrin 179 piso 9 - Cludad Aut

1oma de Buenas Alres - Argening

Tel: (+54 11) 4324-1909

systemsensorla@systemsensor.com
www.systemsen;nr.ca
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PROTECCION CONTRA INCEMNDIOS

SOMOSs una empresa joven que cuenta con profesionales de
larga frayecionia en el rubro de fa Proteccidn contra Incendio.

Somos distribuldores oficlales an la Argentina de loz sisteamas de
exlincian CHEMETRON FIRE SYSTEMS v de los sisternas
da deteccidn de incendio por aspiracién XTRALIS - VESDA.

Trahaja en equipo, excelancia y calidad son nuastros principales
objetivos, que se ven rellejados anle la eleccion de nuesiros clientes.
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- Disefio e instalacidn de REDES CERTIFICADAS
para Voz, Dalos v Video,
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= Cableado estructurado sobre UTPF, Fibra Optica
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- Armarios y Racks

Charlone 1351 (C1427BYA) - C.A.B.A.
TellFax: (54 11)4555-8464 - info @fuegored.com




Desde el afio 2001 hemos desarrollado nuesitro proceso de expansion incorporando tecnologias
pare ofrecer la mejor solucion en Sistemas de Comenltes Débiles.

Utilizamos productos de alta gama y poseemos una amplia experiancia en la implemeniacion de Sistemas
da Delaccian de Incandio, Seguridad Elecirdnica y Gerenciamienio de Edificios,
Io qua garaniiza instalaciones confiables y aficlantas.
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Distribuidor Oficial

@NOTIFIER®

by Honeywell

FURED - Fuego Red S.A. info@fuegored.com
www.fuegored.com EXTINRED S.A. info@extinred.com.ar
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Las claves de un vendedor exitoso

6- Conocer el producto

Para poder vender un producto, hay que
conocer en detalle los beneficios que éste
puede brindarle al usuario.

No hace falta conocer las caracteristicas
especificas del producto: para vender un
automovil no es necesario saber de me-
canica o ser ingeniero industrial; basta
con percibir las aspiraciones del cliente y
qué necesidades va a satisfacer ese vehi-
culo: si compra status, si desea confort, si
busca un medio de transporte solido para
su trabajo, etc.

Los clientes no compran productos, sino
que compran los beneficios asociados a
los mismos.

Los vendedores que se escudan en el
producto no logran desarrollar las carac-
teristicas que crean lazos humanos. Lo mis-
mo sucede con el precio asociado al pro-
ducto: el precio es una de las cuatro variables
del marketing mix. Es una variable contro-
lable, muy facil de copiary no es recomen-
dable utilizar el precio como beneficio.

7- Escuchar

La naturaleza doté al hombre con dos
oidos y una boca para escuchar mas y ha-
blar menos. Los seres humanos tenemos
necesidades que satisfacer: saber escuchar
para poder detectar las mismas es parte
de la tarea de todo vendedor.

Las preguntas que el vendedor formule
van a generar respuestas reveladoras de
las necesidades.

La capacidad de escuchar se puede me-
jorar con entrenamiento y estudiando so-
bre el comportamiento humano. Escuchar
es prestar atencion, no es oir.

8- Aspecto

El vendedor es laimagen de laempresa
frente al mercado y es, en muchos casos,
la promesa que compra el cliente cuando
adquiere un producto intangible o servicio.
Elaspecto es parte del lenguaje que trans-
mite el vendedor, por lo que“unaimagen
vale mas que mil palabras”

Los detalles que cuida el vendedor de
su aspecto son los que marcan diferencias
frente a sus colegas. No basta con ser serio,
también hay que parecerlo. El aspecto, la
imageny la vestimenta del vendedor ha-
blan de su persona.

9- Planificar
Sin objetivos claros, el camino a recorrer

se hace incierto y se desperdician recursos.
Planificar esimaginar escenarios y caminos
atransitar; planificar también hace rendir
el tiempo de manera favorable y lograr
los resultados buscados.

La tarea de planificacién demanda con-
centracion e introspeccion. La planificacion
no es el camino seguro a recorrer, marca
solo el rumboy las acciones que se van a
irtomando dentro de un escenario siem-
pre incierto.

Sin planificacion, los vendedores pierden
el recurso mas valioso con el que cuentan:
el tiempo (siempre escaso). Por eso, la pla-
nificacién debe hacerse sobre una linea
de tiempo, que incluye desde las acciones
a desarrollar en el dia a dia, el mes o afio
hasta la préxima década.

Los mecanismos de proyecciéon mental
sobre escenarios futuros hacen que el
cerebro se prepare para alcanzarlos mas
facilmente.

Los pensamientos rigen la conducta hu-
mana: pensamientos positivos, con ob-
jetivos claros y planes a alcanzar hacen
que se llegue alograr los mismos. No hay
creacion sin planificacion.

“Los productos tienen ciclos
de vida mds cortos, por el
avance tecnoldgico, pero si se
crean lazos humanos sdlidos
con los clientes, se puede
lograr una mejor adaptacion
alos cambios. Laimaginacion
y la creatividad marcardn
la diferencia”

10- Honestidad

Para desarrollar una profesion de ventas
exitosa en el largo plazo hay que ser ho-
nesto. Saber reconocer errores y no mentir
es fundamental.

En los negocios, la confianza tiene que
estar siempre presente y debe tenerse en
cuenta que la confianza ganada durante
toda una vida puede perderse en un solo
segundo. Por eso hay que ser humilde,
saber reconocer las propias debilidades
y ser honesto frente a los clientes.

*‘ Consulrora de empresas de seguridad y
capacitacidn de vendedores.

i’ Integrada por profesionales con mds de 20 anos
de trayectoria y experiencia.

NS o

Las equivocaciones son toleradas por
un cliente sélo si hay honestidad y reco-
nocimiento de las mismas.

Los clientes, entonces, pueden tolerar
equivocaciones y errores, pero no menti-
ras.

Exagerar es un mal camino a tomar, ya
que la exageracion es una especie de
mentira a la que se acude para disimular
debilidades.

Conclusién

Frente a un mundo en constante cam-
bio, mutacién y escenarios inciertos es
necesario adaptarse.

Los procesos de cambio siempre generan
estrés y malestar, y las nuevas tecnologias
nos presentan un escenario global donde
las fronteras son cada vez mas volatiles.

Los profesionales de ventas tienen que
capacitarse para sobrevivir y para alcanzar
objetivos cada vez méas ambiciosos.

Los productos tienen ciclos de vida mas
cortos, por el avance tecnoldgico, pero si
se crean lazos humanos sélidos con los
clientes, se puede lograr una mejor adap-
tacién a los cambios.

Las empresas y los ejecutivos que so-
breviviran son aquellos que planifiquen
y que vean dénde otros no pueden ha-
cerlo.Laimaginaciony la creatividad mar-
caran la diferencia.

Entender la complejidad de la naturaleza
del hombre para conocer sus necesidades
ayudara a crear la oferta de productos
exitosos, que se puedan vender global-
mente.

La mirada introspectiva ayuda a tomar
conciencia de las propias limitaciones y
a conocer los aspectos a mejorar y des-
arrollar. La culpa de los fracasos siempre
es propia, no del exterior.

El mundo es un lugar rico y estd lleno
de oportunidades para todos aquellos
que puedan descubrirlas y desarrollarlas.

Como siempre, aguardo de los lectores
sus comentarios y aportes a esta columna,
para poderme enriquecer de los mismos
y nutrirme de otros puntos de vista y va-
liosas opiniones.

Espero poder ser Util para potenciar las
habilidades de los lectores de esta pres-
tigiosa publicacién de negocios =

Sino posee los capitulos anteriores de
esta seccion, puede descargarlos todos
ingresando a: www.rnds.com.ar

P
Pampa Marketing

Marketing y gestion de empresas

info@pampamarketing.com
www.pampamarketing.com
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Pionera en el uso de microproc

VATEC

Valec

nuera central inalambrica de 2 zonas

Ve || ————
£48 Fonan
1 Damarans pam magndsisas
1 Jana inmacdiata pace AP

*avisos publicados entre
agosto de 1991 y febrero de 1993
en Revista Alarmas & Sistemas de Seguridad.

Es un gran orgullo para mi ser parte de la historia de la industria alarmera argentina. Fuimos uno
de los primeros en la fabricacion del Detector Infrarrojo Pasivo en el pais, hacia fines de la década
del ‘80, llegando a superar el 70% de las ventas totales del pais cuando casi todo era importado.

Vatec fue creciendo de a poco y siempre acompanando el movimiento de industrializacion nacional.
Nuestros productos se caracterizaban por su alta tecnologia “made in Argentina”.

También, debo destacar, fuimos pioneros en la fabricacion de centrales de alarma microprocesadas
cableadas y de toda la linea de deteccion inaldmbrica: centrales, infrarrojos, magnéticos y pulsadores,
como asi también sistemas de comunicacion telefénica, muchos de los cuales hoy siguen funcionando.

En la actualidad, alejado de la fabricacién y radicado en la ciudad de Cérdoba, me dedico a
desarrollar proyectos y disefos de equipos especiales para empresas del rubro, reconocidas en el

mercado, y para la industria en general.
Raduil Valdetaro

vatec@vatec.com.ar
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La inversion mas segura.

PIONEROS Y LINICOS EN BRINDAR SERVICIO DE MONITORED
MAYDORISTA EN POSADAS MISIONES
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TEDES

DEJE DE SER EMPLEADO.... Y PASE A SER DUEND DE SU NEGOCIO SIN INVERSION INICIAL,
GARANTIZAMOS POR CONTRATO QUE 5U5 ABONADOS 50N 5U5 ABONADOS
MUCHO MAS DE LO QUE UD ESPERA DE UN SERVICIO DE MONITORED MAYORISTA

Comience con su propia central de monitoreo sin inversién inicial. Full control
de horarios, control general, por area, por usuario, feriados y vacaciones.
Monitoreo telefénico con llamadas locales sin cargo, por gprs, conectividad ip,
Video verificacién y acceso web (verdaderamente) on line tanto para ud. como
para sus abonados. Plataforma de capacitacién constante técnica y empresarial

DESDE POSADAS MISIONES PARA TOOO EL PAIS
LA MEIOR OPCION EN MONITOREO MAYORISTA

Contacto: César Almeida
San Luis 2183 - Posadas Misiones

6 037522420588 Winte @ccidcnmisionesicoimici:




.staff

,A‘ Direccién Editorial
- Claudio Alfano (Propietario)

= | Celular: (15) 5112-3085
F-’ editorial@rnds.com.ar

Direccion Comercial
Néstor Lespi (Propietario)
Celular: (15) 5813-9890
comercial@rnds.com.ar

Atencion al Lector

Javier Ochoa
lectores@rnds.com.ar
Administracién
Graciela Diego

admin@rnds.com.ar

Administracién

>3 o )0

A
4

Martin Rollano
admin@rnds.com.ar

Administracién

Claudia Ambesi
admin@rnds.com.ar
Produccién Periodistica
Pablo Lugano*

Celular: (0221) 15 400-5353
prensa@rnds.com.ar

Disefo Editorial
Alejandra Pereyra*

oD

arte@rnds.com.ar

Disefio Publicitario
José Luis Carmona*

Celular: (15) 6152-4465
19logograf@gmail.com

Departamento Contable

Luis Fraguaga*
luisfraguaga@speedy.com.ar

DepartamentoLegal
Marcelo G. Stein
Estudio Juridico
marstein@arnet.com.ar

Impresién
Latingrafica
Rocamora 4161 (C1184ABC)
Teléfono: (54 11) 4867-4777

@LEI»

Distribucion y Logistica
& (capital, GBA e interior del pais)
Legroupe Servicios srl.
| RN.P.S.P.N°670

.Y

(*) Externo

TIRADA 4000 EJEMPLARES

blicacié |

sobre empresas, productos y servicios de seguridad,
distribuida entre instaladores, integradores y
empresas profesionales del rubro.

Negocios de Seguridad y rnds son marcas
registradas por Claudio Alfano y Nestor Lespi S.H.
Registro de la Propiedad Intelectual N° 429.145
Se prohibe la reproduccién parcial o total del conteni-
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186 AdBioTek"
187 e-mail:info@adbiotek.com.ar
web: www.adbiotek.com.ar
85 ADC Alarmas del Centro
Tel./Fax: (0351) 489-3748
e-mail:info@alarmasdelcentro.com
web: www.alarmasdelcentro.com
37 ADT Security Services
Tel./Fax: (5411) 4006-4900
e-mail:aradtvm@tycoint.com
web: www.adtvm.com.ar
178 AGS Conectores
Tel./Fax: (54 11) 5648-7118/9
e-mail:info@agsconectores.com.ar
web: www.agsconectores.com.ar
41 Alari 3 - Valls S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4302-3320
ventas@cercoselectricosdeseguridad.com
www.cercoselectricosdeseguridad.com
147 Alastor S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4627-5600

ww.alastor.com.ar
38 Aliara
39 Tel./Fax: (54 11) 4795-0115
e-mail:ventas@aliara.com
web: www.aliara.com
81 Altel S.R.L.
Tel./Fax: (0351) 586-9307
e-mail:info@sistemasaltel.com
web: www.sistemasaltel.com
93 American Dynamics
web: www.americandynamics.net
181 Anicor Cables
Tel./Fax: (54 11) 4878-0923/24/25/26
e-mail:ventas@anicorcables.com.ar
web: www.anicorcables.com.ar
151 Ar Control S.R.L.
Tel.: (54 11) 4523-8451
e-mail:ventas@arcontrol.com.ar
web: www.arcontrol.com.ar
42 ARG Seguridad
43 Tel.: (54 11) 5294-7001
e-mail:ventas@argseguridad.com
web: www.argseguridad.com
154 Aviatel
155Tel.: (54 11) 4105-6000
e-mail:ventas@aviatel.com.ar
web: www.aviatel.com
114BCG
115 Tel./Fax: (54 11) 4308-0223
116 e-mail:info@bcgroup.com.ar
117 web: www.bcgroup.com.ar
14 Big Dipper
a Tel./Fax: (54 11) 4481-9475
18 e-mail: ventas@bigdipper.com.ar
web: www.bigdipper.com.ar
173 Bigson
Tel./Fax: (54 11) 4857-3300
e-mail:info@bigson.com
web: www.bigson.com
78 BioCard Tecnologia
79 Tel./Fax: (54 11) 4701-4610
info@zksoftware.com.ar
www.zksoftware.com.ar
02 BOSCH
03 Tel.: (54 11) 5295-4400
04 e-mail:seguridad@ar.bosch.com
05 web: www.boschsecurity.com.ar
45 Bykom S.A.
Tel./Fax: (54 223) 495-8700
e-mail:info@bykom.com.ar
web: www.bykom.com.ar
182 Cable Network
Tel./Fax: (54 11) 4755-5200
e-mail: coaxiales@cablenetwork.net
web: www.cablenetwork.net
46 Cables Epuyen
Tel./Fax: (0237) 469-1000
e-mail:ventas@epuyen.com.ar
web: www.epuyen.com.ar
207 Cardan Alarmas
Tel./Fax: (03752) 42-0588
info@cardanmisiones.com.ar
www.cardanmisiones.com.ar
83 CEM
Tel.: (0351) 456-8000
e-mail:ventas@cemsrl.com.ar
web: www.cemsrl.com.ar

98 Centennial Electrénica
99 Tel.: (54 11) 6777-6000
e-mail:centennial@getterson.com.ar
web: www.getterson.com.ar
139 Cika Electrénica

138 Continea S.R.L.
Tel.: (54 11) 4865-5141
e-mail:info@continea.com.ar
web: www.continea.com.ar

12 Dahua Technology Co. Ltd.

13 Tel./Fax: (86 571) 8768-8883
e-mail:overseas@dahuatech.com
web: www.dahuasecurity.com

101 Datco
Tel./Fax: (54 11) 4103-1300
e-mail:scai@datco.net
web: www.datco.net

188 Daz Conductores
Tel./Fax: (54 11) 4657-8888
e-mail:ventas@dazconductores.com.ar
web: www.dazconductores.com.ar

47 DCM Solution S.A.

Tel./Fax: (54 11) 4711-0458
e-mail:info@dcm.com.ar
web: www.dem.com.ar

191 Defender
Tel./Fax: (54 11) 4361-5621
info@defenderseguridad.com.ar
www.defenderseguridad.com.ar

34 Dialer Alarmas

35 Tel./Fax: (54 11) 4932-8175

149 e-mail:ventas@dialer.com.ar
web: www.dialer.com.ar

163 Tel./Fax: (54 11) 4857-3130
e-mail: venta@digiset.com.ar
web: www.digiset.com.ar

22 Distribuidora Tellexpress

23 Tel./Fax: (54 11) 4852-1333
e-mail:info@tellexpress.com.ar
web: www.tellexpress.com.ar

94 DMAS.R.L.

95 Tel./Fax: (0341) 486-0800
e-mail:info@dmasrl.com.ar
web: www.dmasrl.com.ar

150 Domonet
Tel./Fax: 0810-888-3666
e-mail:info@domonet.com.ar
web: www.domonet.com.ar

53 DRAMS Technology

54 Tel./Fax: (54 11) 4856-7141

55 e-mail:info@dramstechnology.com.ar
web: www.dramstechnology.com.ar

21DSC
web: www.dsc.com

27 DVR Store

a Tel./Fax: (54 11) 4632-5625

33 e-mail:info@dvr-store.com.ar
web: www.dvr-store.com.ar

49 DX-Control S.A.
Tel.: (54 11) 4647-2100
e-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar
web: www.dxcontrol.com

90 ELCA Seguridad S.R.L.

91 Tel./Fax: (54 11) 4925-4102
e-mail:info@elcasrl.com.ar
web: www.elcasrl.com.ar

196 Electrénica Aplicada
Tel./Fax: (54 11) 4362-7079
e-mail:info@detectores.com.ar
web: www.detectores.com.ar

50 Electrosistemas de Seg. SRL

51 Tel./Fax: (54 11) 4713-5550 / 8899
ventas@electrosistemas.com.ar
web: www.electrosistemas.com.ar

137 Ingal
Tel./Fax: (02322) 48-3896
e-mail:ventas@ingal-leds.com
web: www.ingal-leds.com

61 Intelektron

211 Tel./Fax: (54 11) 4305-5600
e-mail:ventas@intelektron.com
web: www.intelektron.com

199 Isolse
Tel.: (54 11) 4621-0008
e-mail: contacto@isolse.com.ar
web: www.isolse.com.ar

170ITP online

171 Tel.: (54 11) 4628-6290
e-mail: consultas@itponline.com.ar
web:www.itponline.com.ar

26 Johnson Controls
Tel./Fax: (54 11) 4107-8700
be-systemsargentina@jci.com
web:www.johnsoncontrol.com.ar
82 Keeper
Tel./Fax: (0351) 468-3200
e-mail:info@alarmaskeeper.com.ar
web: www.alarmaskeeper.com.ar

157 Kymsa
Tel./Fax: (54 11) 4711-0212
e-mail: contacto@kymsa.com.ar
web: www.kymsa.com.ar

135 Lantrix - GCS S.A.

Tel./Fax: (54 11) 4014-0578
e-mail:info@lantrixgps.com
web: www.lantrixgps.com

62 Lantrénica

63 Tel./Fax: (54 11) 5368-0503
e-mail:ventas@lantronica.com.ar
web:www.lantronica.com.ar

S.R.L.

54 11) 4735-4121
e-mail:ventasba@larconsia.com
web:www.larconsia.com

177 Laser Electronics S.R.L.

Tel./Fax: (54 11) 4763-9600
ventas@laserelectronics.com.ar
web:www.laserelectronics.com.ar

118 M3K Solutions

119 Tel./Fax: (54 11) 4373-7400

120 e-mail:info@m3kargentina.com.ar
web: www.m3kargentina.com.ar

89 Microcom
web: www.microcom.com.ar

166 Microfast S.R.L.

167 Tel./Fax: (54 11) 4857-2190
e-mail:ventas@microfast.com.ar
web: www.microfast.com.ar

97 Minear
Tel./Fax: (54 11) 4573-3311
e-mail:info@minearsa.com
web: www.minearsa.com

209 monitoreo.com

210 Tel./Fax: (54 11) 4630-9090
e-mail: central@monitoreo.com.ar
web: www.monitoreo.com

66 Nagroz S.R.L.

Tel.: (54 11) 4912-1807 / 1897
e-mail:ventas@nagroz.com.ar
web:www.nagroz.com.ar

126 N:

146 Elko/Arrow Argentina
Tel./Fax: (54 11) 6777-3500
e-mail: ventas@elekonet.com
web: www.elekonet.com

169 Fergus Security
Tel./Fax: (54 11) 5235-9748
e-mail:info@cttsa.com.ar
web: www.fergussecurity.com.ar

121 Fiesa

122 Tel./Fax: (54 11) 4551-5100

123 e-mail:fiesa@fiesa.com.ar
web:www.fiesa.com.ar

202 Fuego Red S.A.

203 Tel./Fax: (54 11) 4555-6464
e-mail:info@fuegored.com
web: www.fuegored.com

10 GFM Electrénica

11 Tel./Fax: (54 11) 4298-4076
e-mail: ventas@gfm.com.ar
web: www.gfm.com.ar

198 Gonner
Tel./Fax: (54 11) 4674-0718
e-mail:ventas@gonner.com.ar
web: www.gonner.com.ar

133 Grupo Nucleo
web: www.nucleodistribuidora.com

142 GTE

143 Tel./Fax: (54 11) 4896-0060/1
e-mail:info@gtesrl.com.ar
web: www.gtesrl.com.ar

112 HID

113 Tel./Fax: (54 11) 4855-5984
e-mail: smazzoni@hidcorp.com
web: www.hidcorp.com

127 Tel.: (54 11) 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
web: www.nanocommweb.com

130 Netio

131 Tel.: (54 11) 4554-9997
e-mail:info@nt-sec.com
web: www.nt-sec.com

158 Nyken
Tel.: (54 11) 4441-1060
info@nykenautomatizacion.com.ar
www.nykenautomatizacion.com.ar

65 PPA Argentina
Tel./Fax: (54 11) 4566-3069
e-mail:info@ppa.com.ar
web:www.ppa.com.ar

190 Pro-Soft
Tel./Fax: (54 11) 4443-4337
e-mail:ventas@pro-soft.com.ar
web: www.pro-id.com.ar

194 Pronext

195 Tel./Fax: (54 11) 4958-7717
e-mail:info@pronext.com.ar
web: www.pronext.com.ar

110 Punto Control S.A.

111 Tel./Fax: (54 11) 4361-6006

212 e-mail:ventas@puntocontrol.com.ar
web: www.puntocontrol.com.ar

179 Quality Cables
Tel./Fax: (54 11) 4542-4589
e-mail: comercial@qualitycables.com.ar
web: www.qualitycables.com.ar

165 Radio Oeste
Tel./Fax: (54 11) 4641-3009
e-mail:info@radio-oeste.com.ar
web: www.radio-oeste.com.ar

Negocios de Seguridad

Redaccién y Administracién: Yerbal 1932 Piso 5° Dto. C (C1406GJT) Ciudad de Buenos Aires
Tel./Fax: (54 11) 4632-9119 (rotativas) e-mail: info@rnds.com.ar web: www.rnds.com.ar

193 Ristobat
Tel./Fax: (54 11) 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
web: www.ristobat-srl.com.ar
67 Sage
Tel./Fax: (54 11) 4551-5202
e-mail:ventas@sage.com.ar
web: www.sage.com.ar
19 Samsung
info@samsungsecurityusa.com
Www.samsungsecurityusa.com
57 Securitas
Tel./Fax: (54 11) 4014-3200
web: www.securitasargentina.com
70 Security One
71 Tel./Fax: (54 11) 4555-1594
e-mail:info@securityone.com.ar
web: www.securityone.com.ar
183 Securtec
Tel./Fax: (54 11) 4308-6500
e-mail: securtec@securtec.com.ar
web: www.securtec.com.ar
174 SEG
175 Tel./Fax: (54 11) 4730-4731
e-mail:info@seg.com.ar
web: www.seg.com.ar
105 Selnet
a Tel./Fax: (54 11) 4943-9600
109 e-mail:info@selnet-sa.com.ar
web:www.selnet-sa.com.ar
58 SF Technology S.A.
59 Tel./Fax: (54 11) 4923-0240
134 e-mail:info@sf-technology.com
web: www.sf-technology.com
25 Simicro S.A.
69 Tel./Fax: (54 11) 4857-0861
145 e-mail:ventas@simicro.com
web: www.simicro.com
28 Sistemas MP
Tel./Fax: (54 11) 4304-9208
e-mail:info@sistemasmp.com.ar
web: www.sistemasmp.com.ar
73 Softguard
Tel./Fax: (54 11) 4136-3000
e-mail:info@softdemonitoreo.com
web: www.softdemonitoreo.com
75 Sony
web:www.sonypro-latin.com
74 SPS
Tel./Fax: (54 11) 4639-2409
directivas@sistemasps.com.ar
web: www.sistemasps.com.ar
01s Starx Security
102 Tel./Fax: (54 11) 4433-6500
103 e-mail: ventas@starx.com.ar
web: www.starx.com.ar
153 Sundial
Tel./Fax: (54 11) 4115-7505
e-mail:info@sundial.com.ar
web: www.sundial.coi
201 System Sensor Latin América
Tel./Fax: (54 11) 4324-1909
systemsensorla@systemsensor.com
web: www.sistemsensor.com
90 Target
91 Tel./Fax: (0261) 424-0021
e-mail:info@alessicom.ar
web:www.alessicom.ar
164 Tecnitotal
Tel./Fax: (54 11) 4697-7900
e-mail: tecnitotal@ciudad.com.ar
web: www.tecnitotal.com.ar
197 Tecnoalarma
Tel./Fax: (54 11) 4774-3333
e-mail:info@tecnoalarma.com.ar
web: www.tecnoalarma.com.ar
06 Tecnologia en Seguridad
07 Tel./Fax: (54 11) 5238-5553
08 info@tecnologiaenseguridad.com
09 www.tecnologiaenseguridad.com
185 Tecnosoportes
Tel./Fax: (54 11) 4683-0836
ventas@tecnosoportes.com.ar
web:www.tecnosoportes.com.ar
205 Tekhnosur S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4791-3200
e-mail: comercial@tekhnosur.com
web:www.tekhnosur.com
159 Villford
Tel./Fax: (54 11) 4523-8800
e-mail:info@villford.com.ar
web: www.villford.com.ar
129 Virtualtec
e-mail:info@virtec.com.ar
web: www.virtec.com.ar
77 VisiénxIP
Tel./Fax: (54 11) 3221-0309
e-mail:info@visionxip.com
web:www.visionxip.com
161 X-tend
Tel./Fax: (54 11) 5777-6087
info@xtend.com.ar
www.xtend.com.ar

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119


http://www.rnds.com.ar
http://www.cesec.org.ar
http://www.cemsec.org.ar
http://www.cemara.org.ar
http://www.casel.org.ar

@ Internet y USTED son los unicos limites.

monitoreo.com’ Inicio Histaria Que es monitoreo.com”? Abonados Asociados Contacto

Un grupo de empresas que no solo compartan el
mejor servicio para sus abonados, sino
los boneficios de una RED que desarrolla el

monitoreo en el mundo

monitoreo.com’

INTEGRE LA PRIMERA ¥ UNICA RED MUNDIAL DE EMPREEAE DE MONITORED

CONSERVANDO SU IDENTIDAD EMPRESARIAL

(C y/ ]

SOOVROEY 55

SUS ABONADOS

TE/IP

BACKUP BACKUP

central@monitoreo.com.ar +54 11 4630.9090 ww?ynﬁnitureu.cum



EN EL AEROPUERTO... |

e, "’ F
. BUENO, GRACIAS POR INVITARM “
" ABEEE;': Eﬂggﬂ,’;{:‘:‘:‘: ack | EL CAFE. Ml HERMANO YA HABR r

ACERCADO EL AUTO A LA ENTRADA,
PESPUES DE HACER JUNTQS
L08 CLRSOS QLUE DICT <TE POPEMOS ALCANZAR A

MONITORED,COM® e ALGUN LADO?
EN MEX/COS

NO, GRACIAS,
| ESTOY ESPERANDO | ScoMO TE VA A UBICAR
GENTE... TANTA GENTE EN ESTE
£MAS GENTE DEL | AEROPUERTO? -
CURSO EN MEXICO?P | / I — SENCILLO, TODOS ESTAMOS
T UNIDOS POR LA RED DONDE

COMPARTIMOS RECURSOS,

S/, DE MEX/CO... DE ESPANA, CAPACITACION Y TECNOLOGIA |

BOLIVi4A, ESTAROS UN/POS
Y VARIOS PAISES S

...TODOS VAMOS A SEGURIEXPO, AL STAND JESS ¥
EL JUEVES A LAS 79 EN EL AUPITORIO DONDE
HAREMOS LA REUNION MAS IMPORTANTE DE LA EXPO...
ADEMAS VAMOS A LLEVAR LIBROS DE CLENTOS PARA
ARMAR LINA BIBLIOTECA EN EL NOROESTE
ARGENTING £VOS GUERES PARTICIPAR?

JCLARO QUE SIS, NOS CAPACITAMOS,
COMPARTIMOS EXFERIENCIAS CON
COLEGAS Y ADEMAS IMPULSAMOS

UN FIN sOLIPARIO

monitoreo.com® Obtenga mas informacion escriblendo a capacitacion@monitoreo.com.ar



INTELEKTRON S.A.

FABRICANTES NACIONALES

LIDERES EN EL MERCADO LOCAL, EXPORTANDO TECNOLOGIA
HACIA TODA LATINOAMERICA

" RELOJES ELECTRONICOS

USB o Pen Drive.

CONTROLES DE ACCESO

Contrales para's, 2, 3, 4, 5 y.6 pusrtas. Maltiples tecnologias de lectura,
incluso biometria, Equipos Auténomos (USB, RS-232) o en Red (TCP-IR RS-485).
Funcion Puerta Exclusa. Integracion con Sistemas de Alarmas e Incendios.
Configuracion Remota Web Server o Software.

SOFTWARE

' Wu’: para Pequedas, Medianas, Grandes Empresas y Organismos Pilblicos.
logias: Huella, Proximidad, Banda Magnética y Cddigio de Barras,
mﬁa TCP-IP USE, 95-485;'232 Configuracion a través de Web Server,

Desarrollo en modernos lenguajes de programacidn, para entorno Windows o WEB.
Base de datos en M5 SQL Server o Access. Interfaz Grafica facil e intuitiva,
Integracion total de los Sistemas de Acceso, Asistencia y Visitas. Exportacion hacia

otros sistemas y reportes parametrizables.
Kit de Desarrofio SDK (Disponibie)

MOLIENTES Y PASARELAS

Construidos en acero inoxidable, combinado con marmal, acrilico y vidrio segin el modelo.
Mecanismas de bajo consumo y mantenimiento. Alta resistencia. Excelente combinacion de

estética y funcionalidad. Buzon de Visitas opcional. Accesos para personas con
Movilidad Reducida. Opcional de Aspas Abatibles para evacuacion en emergencias,

CREDENCIALIZACION

Servicio de captura de imagen, confeccion e impresion de credenciales.
Disponibilidad de elementos complementarios como Llaveros Retractiles,
Porta Credenciales y Ganchitos Sujeta Prenda. Stickers o Domos de

personalizacion para llaveros, Impresoras e Insumos de Primeras Marcas.

Tel,/Fax: +54 (11) 4305-5600

www.intelektron.com - ventas@intelektron.com

INTELEKTROMN 5.A. - Solis 1225 (C1134ADA)
Ciudad de Buenos Aires - Argentina  INtelektron

Nuestra Trayectoria como Fabricantes , Experiencia y Estructura, nos avalan para brindarle un Excelente

Asesoramiento, Asistencia permanente al Gremlo y Servicio Postventa.
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Como una de las companias de mas rapido crecimiento en Europa, Ultrace//"
reconoce que la demanda para un producto de calidad y duradero nunca ha sido tan alta.

Utilizando la ultima tecnologia en métodos de control de produccion cada bateria Ultrace/!”
es fabricada con los mas altos estandares de calidad y productividad. Proveemos la mas alta
calidad de producto junto con el mejor precio posible y una calidad de servicio al cliente excelente.

Litraced =':_

tumfw-ﬂmmhhmmmms Sistemas de seguridad y anti-incendio
vilidad ma&m'msd&wlm&mmﬂnm- Suministradores de energia




Ultracel//”

Cuality in Every Laonguage

Ultrace//" EE=ImEIE
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Ce una amplia gama de baterias para una gran
tie aplicaciones, cada una fabricada rigurosamente
con nuestros propios estandares de calidad.

" \STARX

Aranguren 928 (esq, Neuguen) - C1405CAT, CABA
fial - 4433-6500 - ventas @Stant comar - www. Sancom ar



HID |

- 10 anos de expernencia
ofreciendo productos HID,

e

Linea completa

de productos

Impresion de
CREDENCIALES

Los sisternas para impresion de credenciales FARGO
brindan idenificacion segura, alta calidad y definicion,
laminacion de tarnetas, impresion de hologramas de
sequridad v codificacion de tarjetas de miltples tec-
nologias tales como RFID, ICLASS, Cadigo de Barras,
Banda Magnetica y Microchip, haciendo a su empresa
mas Sagura, Eficiente v Productiva

s, :_l
|l ) .. I |

DTC 1000 DTC 4500

- Stock disponible,
i L3 -
- Mejor servicio y atencian, _——— - El mejor precio.
’/' LT gaal
- B S
e —— |y mm®
e . -6
- am®
!
P
T 4 '
TTITETE -RFID 125 Khe, - 13.66 Mhz.- W
m -Tarjetas y lectores Lectura y escritura- W gagmp |
-Linea completa HID Tarjetas v lectores Inteligentes- =
Humberto 1% 9856 Pisao 17 Of 3v 4
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