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EMPRESAS
. FULLTIME
Entrevista a Rafael Haiyashi
Garcia y Adrian La Fontana
. BIO CARD TECNOLOGIA
Diez afios de crecimiento

PROTAGONISTAS

. Marcos De la Cruz
Gerente regional de ventas
de Fluidmesh Networks

DATA TECNICA

. Actualizacién tecnoldgica en
CCTV <> Capitulo 1 - Parte 1
Por Ing. Roberto Junghanss

. Disefio de sistemas de deteccion
y alarma de incendio <~ Cap. 6
Parte 5, por José Maria Placeres

OPINION PROFESIONAL
. Los males que nos aquejan

La actividad cotidiana en

proteccion contra incendio

Por Eduardo D. Alvarez

PORTFOLIO

. DX Control presenta su linea de
productos y servicios destinados
a la transmision de eventos de
alarma

PRODUCTOS

.Netio SoftGuard
3i Corporation Fulltime
Argentina Dahua

INSTITUCIONES

. Boletines informativos de
CEMARA CESEC
IP UserGroup

B

PREGUNTAS FRECUENTES

¢Como elegir un portero eléctrico?
Pautas y recomendaciones

CON AUTORIDAD

Introduccion a los enlaces wireless
Conceptos basicos y definiciones

OPINION PROFESIONAL

Cotizar sistemas de seguridad
Tutorlal para integradores
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Revista lider sobre Empresas, Productos y Servicios de Seguridad
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Es el Comunicador Inalambrico que le permite potenciar v expandir
su red Disminuyendo los Costos v Mejorando Técnicamente.

Deltres

+" Plataforma online gratuita. —
~ Sin chip de celular.

| - F’

+" Sin estructuras radiales.

:: Deitres

Sentir la Innovacidn.

Lina apuesta segura no es
una apuesta en absoluto.

.
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http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
http://www.twitter.com/#!/noticiasrnds
http://www.linkedin.com/company/negocios-de-seguridad

- Una apuesta segura no es
H I D una apuesta en absoluto.

Es una inversion que realizas
con confianza.


www.hidglobal.mx/genuine-hid

El compromiso de HID con la innovacion tecnolégica asegura que su inversion en
soluciones de Genuine HID sea una inversion hacia las soluciones mas confiables,
plenamente interoperables v seguras en el mundo.

Garantice gue la suerta esté de su lado tras la inversidan en soluciones a prueba de futuro
de HID Global, el lider mundial en soluciones de identidad segura, servicios y soporte.

Genuine HID - Siempre favorito para ganar.
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Llegé a Dahua una nueva generacién de DVR

con Deteccion de Rostros
3
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& S\ Drive %+ Dropbox

- | Busque en la grabacion
| seleccionando las fotos

Autoinstalable por Codigo QR/ Web

« Todos los canales pueden grabar en @960H
« 1 HDMI,1 VGA, 1TV, 4 audio in, 4/8/16 alarm in y 3/3/1 alarm out, 1 SATA, 2 USB, 1 RJ45(100M)

info@bigdipper.com.ar



“;Por qué usar

D-CVI-

P

5 VECES MAS DEFINICION
HDCV tiene 5 veces mas definicidn que el analdgico convencional. Soporta HO, Full HD y 4K,

Permite conectar camaras a 450mts por cable UTP y Coaxil, y hasta 1000 mis con un distribuidor,

Y &

- 100% ONVIF COMPATIBLE

Loz grabadores dahua HD-CVI se anuncian en la red como Onvif, permitiendo integracion total con otros
grabadores y software VMS,

D MAXIMA DISTANCIA DE CABLEADO

UN SOLO CABLE

Transmisién de audio, video, PTZ v alarmas en el mismo cable,

FAMILIA COMPLETA DE PRODUCTOS EN STOCK

Grabadores de 4a 32 Ch; grabadores vehiculares, camaras HD, Full HD y térmicas; Domos PTZ, accesorios,

[

20 PATENTES OTORGADAS

El HD-CVI cuenta con 20 patentes otorgadas, lo que asegura la futura expansion del estandar,

www.hdcvi.com.ar



www.hdcvi.com.ar

a hua FAMILIA COMPLETA HO-CVI

TECHHOLOGY

* Tribrid: IP+Analégico+HD-CVI * Hybrid: IP+HD-CVI

VEW |
NEW DETECCION DE ROSTROS
i o

ETET Ol HOVR 7204/7208A-V2 m HCVR 78165
[TRTAT] HCVR 5208/5216A-V2 HCVR 42328N ach ERLE FTEYEY HCVR 5104/08HEF

» Lente Fijo

| : -
N | b ¢e ¥
' ! . Sl
s W y i ;.
T g L AMpx | nac-Hewi1008 IR0 -
2.4Mpx [IGSULLEEELEY 2. 4Mpx Hac-HFw220088 PRITY
wac-hew2008 I
«Camara Térmica

*Domos PTZ

-Ultra Alta Velocidad 500°/s
b-Resiste inmersidn total en el agua
o

-5alida de video HDCVI, IP . Toom Optico 20X .Emm Optico 200
TPC-BF5300  -336™ 256 Vi0x sensor termico
§0592201- H( 5D502201-HC 1 MP!

« Grabadores Maviles HD-CVI +Tester HD-CVI

PENSO0

-Tester IP, Analdgica y HIXVI
HOVRS104M -4 Canales 720p HCVRS104M HE -4 Canales 720/1080p ~Soporta Onvif
-Soporta | HDD/SSD 2.5° Soporta 1 HOD/SSD 2.5° -Audio, alarma, GPS

Y HF K 9

TP2105  -Salidas: HDCW, TP2600  -Hasta 1000Mts me 720 450m ﬂIﬂﬂIfZﬁlfBﬂZ 20Km

[STarea] HOMI, VGA, CVBS HDEW decablem -1080P 250m anw

info@dahua.com.ar MAS INFORMACION www.hdcvi.com.ar



www.hdcvi.com.ar

CAMARAS RECOMENDADAS

CA-M183H CA-MWIB1F IPC-HDBW 1 00011 2005

VIDEOVIGILANCIA MOVIL

aJhua

TECHNOLOGY
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NVR108PM P ——
- 8ch@1080p -4ch@1080p
~ARUBr0s 10k - 4Puertos PoE
- GrabaenHDD/550 - Grabaen 2HDD/SSD
‘ = 3G / WiFi {opcional) - 4/1 Audio In/ Out
- TLAN R4S - 8/3 Alarm /0
-3G /GPS/ WIFi
HCVR5104M HE m HCVRS104M
- 4ch@1080p 12FPS - Ach@?20p
- Grabaen HDD/SSD - Grabaen HDDYSSD
- 4 HDCW Audio In - 4 HDCW Audio In
- 1 Audia In/ Qut = - 3G/GPS/ WiFi (optional)
- 473 Alarm /O - 1LAN RJ45

- 3G /GPS / WiFi (opcional)

MOVILES ANALOGICOS

DVRO4O4ME-UG DVRO404ME-5C(G-C)
-dch canales video -dch canales video
-4 ch Audio -4 ch Audio
<H.264 Dual Stream -H.264 Dual Stream
-50p. 1 SATA hasta 2TB -Graba en trajeta SO
-GPS, 3G, Wifi -GPS, 3G, Wifi

-Alarmas 4 in/3 out -Alarmas 7 in/2 out

Todos los equipos se anuncian en la red como OI’IVIF

www.dahua.com.ar
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Simicro presenta en la
Argentina a la gigante China.

"

DIGITAL

Cuenta con mas de 150 Ingenieros
y comercializa en mas de 120 paises
sus DVRs y soluciones de seguridad.

Representante exclusivo
para la Republica Argentina

@i
sa:51micro

| Av. Corrientes 4969 ¢ (C1414AIC) Bs. As., Argentina
: beleface (54-I1) 4857-0861 (intas rotativas)
i e=mail, ventas@simicrocom # wunesimicrooom



www.simicro.com.ar

DVRs Stand Alone
4-8-16CH
mr..»

-

* Resoluadn 960H. Salida 1080 HDMI = Formato compresion H.264
= Software SDK completo disponible, facil de integrar.
= Soporta | disco de hasta 2TB (Linea SS5C) v Soporta | disco de hasta 3TB
{lineas SEC y HEC). = Visualizacién por teléfono Android y 05, compatible con 3G.
* Soporte e-map (Linea HEC)
* Tecnologia de transmisién dual streaming para codificar streaming
de grabacién y streaming de red por separado.
* Funcion NAT, cddigo QR escaneado por teléfono mdvil
* Apoyo preset PTZ y de crucero automatico (| 28 presets y 8 cruceros)

o I *“‘@éi%%miﬁﬁ
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LG

Las soluciones de seguridad
mas completa del mercado

| sa;simicro
P

Ay, Corrientes 4965 » (0414A0C) Bs. As., Argenting
2 telefax: (S4-11) 24857-086! (lincas rotativas)

¢ e-mail ventastsimicrourom & Wi SHImicrocom


www.simicro.com.ar

(® GeoVision

Surveillance System

Simicro es Master Dea sion,
brinda soporte técnico ai
y garantia de un ano ent
de Camaras IP, Placas
Deteccién de pats
servidores NVR, ©
Control de accesos.

Las mejores marmsr‘y
soluciones de seguridad
estdn en Simicro.
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www.simicro.com.ar

Control de velocidad fotografico

NS-=R2R~NADNA L

Solucion para la captura e identificacion
de excesos de velocidad.

21-08-2013
16:22:18
46 km/h

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucién para la identificacion y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sistema NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para Identificar la velocidad de los
vehiculos v ante un exceso de velocidad captura
varias imagenes en alta definicion.

Es importante destacar que el sistema es
totalmente auténomo, valiéndose de la red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera s¢ mantiene un control total de la
solucidn, de forma remota.




CARACTERISTICAS

Captura en alta resolucién

Multiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

LUPS interna con autonomia de 5 hs,
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.

Distancia de toma configurable entre 102120 m,

tecernolagia
=En seqgquridad

O

=N

security solutions

Almacenamiento local y remoto

Gahinete sequrizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tension 12V.Consumo 1.5A

Integracidn con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacidn en transmision y
almacenamiento de imagenes

Niveles de acceso segurizado, password y registro,

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 /54 / 58 /59

infoi@tecnologiaenseguridad.com

woww.lecnologiaenseguridad.com



www.tecnologiaenseguridad.com

seguiidad)

Aplicaciones

= Induitia: petiolers, maritina, contbiuccidn, ranpone, comueicacions, oil & gai, sntie ol

= Rird Intelsperite.

= Soluckones pars seguridad cenmetral.
= Lixchas contra f fuegh.

= Sagurided publica.

Caracteristicas Principales

« Imigenes de infrarmjo « cimarn de lur vhible
Mejora ce imagenes digitales (00F)
« Angule de arimua de a pantabla diginal
+ Modo de configuracion definide por o vaaarin.
+ Red escalable.
Tranamisicn intedigente de alarma.

(8

1 :

EDALI

e

Céspedes 3881 WWW.S@cUrityone.com.ar

(C1427EAG) C.A.B.A.
Tel.: (58711) 4555-1594
Tel./Fax: (5411) 4555-6528

|1 | hikvision. hangzhou &} SecNow

S naselx':j; )

Crmrerm —

info@securityone.com.ar @"j hikvisionarg ﬁ} Security One Argentina e



www.securityone.com.ar
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MASTER PREMIER DISTRIBUTOR
Lider de la industria de Video Vigilancia mundial

La linea
de productos de
video vigilancia

mas_completa
mmal

Y et Ve

’.I.-' IIII.-' II _.'. '-.d] #.' . L- J

Camaras y Domos Analogos

Camaras y Domos IP

Camaras Térmicas

Grabadores Digitales Analogose IP/ DVR - NVR
Equipamiento para Inteligencia de Video
Equipamiento completo para Moviles - GPS - 3G - WiFi
Equiplminntu completo para Seguridad Ciudadana
\ﬂdw Wall y Centros de Monitoreo
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« Diepartamenton y Locales: Alarma de intrinian de hasta 4 Tanms de mey bago oo,

« Batan de Pinica: Tara spheaciin en Municipien, Barrios Carrados, Pradios.
= Moviiidad Reducida: Asistencia de mayored ¥ periona anfermal.

Momtore’g‘ge bajo costo
conleliDiscador @ltoreado IDMI390]dejRightKe

S

%,

W,

con h:n:iunndi ntrusior l:nmnu:i'nhnl.
 ofrecer s

ﬂ-l.
' srvicios de monitoreo confiables a

™ Garantin
ARos

Fig=sTEEY

'hﬁ#mm

« Control da Vigiladores y Personal de Limplera: Reparte de Avhtencin i Parmanencia,

Caracteristicas Principales

Farpeorta & a empred o0 manitoned en Contact-I0 por Liea elef Grica,
Botones de Aerta en el teclado del equipo ¥ en los controies. remotos.,
Apertural Cherms y Roba, con 4 7onas inalimbricas (Magnéticos yio PLRs),
Detpeed el LcLandhn poronilizabie & La Wmagen o Lo empdeda,

Sefial de Prueba evviads con lreceencia programable.

alimertacion principal (230} ¥ Bateria de respaldn

100% Confipurahle con el Programador D-43

RIGHT K

lnrarvacitin ¥ Ehn.mmm.!-upumﬂ Eimmirdrica

securitu@ne

Empresa f

de Monitorea,
de Alarmas

e I Casa; Comercio,
Oficina, Sucursal.




LANZAMIENTO EXCLUSIVO !!!

HIKVISION,

HDT\WVI

A
Quiero pasarme a calidad HD ) .
_ con lapracticidad de las
instalaciones unalégim:; Quiero utilizar una instalacién )

. o existente analgica y pasarla
—tT a calidad HD de forma rdpida

|

wr

[

Quiero seguir utilizando 4 -
camaras analégicas y ) )
d clc{EmrE combinar con HD _ S
., S ﬁ Quiero mis grabaciones en 4
_ - HD 720p y andlégico en WDI_J
3 en tiempo real en el
mismo DVR

HDT\VI D

ESTAS PENSANDO ESTO?
ESTAS PENSANDO EN TURBO

COMPATIBLE CON TECNOLOGIA 8% czviz

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA DisTRIBUIDOR OFiciaL HIKVISION



pISTRIBUIDOR oFIciAL HIKVISION

CFIiESA

SEGURIDAD ELECTROMNICA

DVRs TURBO - combinan analdgico + HD
ANALOGICO WD1 EN TIEMPO REAL | HD 720p EN TIEMPO REAL

DS-7204HGHI-SHST

HIKVISION

4 CANALESHD /ANALDGICOS
4ENTRADAS DEAUDIO
15ALIDADE AUDIO

SALIDA DEVIDEO HDMIYVGA
4 ENTRADAS DE ALARMA
15ALIDADE ALARMA
1HDDSATADE HASTA4 TR

mmmE 0 e 0
DS-7204HGHI-SHA

dLuwe.. sxvision

4 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDED HDMIYVGA
1HDDSATADEHASTA4TB

| Fula-4c7 | 5“ i t"T.

[CECTT

DS-7208HGHI-SHST

HIKVISION

BCANALESHD/ANALDGICOS
4ENTRADASDE AUDIO
15ALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDEQ HDMIY VGA
BENTRADAS DE ALARMA
45ALIDA DE ALARMA
ZHDDSATA DE HASTAATE

T e @

DS-7208HGHI-SHSE

OLUXE.. ruxvision

S8CANALESHD/ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDED HDMIY VGA
1HDD SATADE HASTA4TB

3% @

DS-7216HGHI-SHST

HIKVISION

16 CANALESHD / ANALOGICOS
AENTRADAS DE AUDIO
1SALIDA DE AUDIO

SALIDA DE VIDEO HDMIYVGA
16 ENTRADAS DE ALARMA
4SALIDA DE ALARMA

2 HDD SATADE HASTAA4TB

DS-7216HGHI-SHSE

o = ..

e i £

dLu... ruxvision

16 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
15ALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDED HDMIYVGA
2ZHDDSATADEHASTA4TE

mmm 8 5w @2

CAMARAS ANALOGICAS Y TURBO

ADEMAS DE USAR LAS CAMARAS DIS DE SIEMPRE AHORA SUMA HD

DS-2CE16C2T-IR  DS-2CES6C2T-IRM

- = i
LR R )

SIEIRICY ACIIFSEs. 00

HD720p

1280x720 PIXELES EFECTIVOS
0.01LUX,0CONIRENCENDIDO
LENTE DE 3.6mm
DIANOCHEICR

25 FPSTIEMPO REAL

IPB6

IR HASTA 20 METROS

-
w1

D5-2CESSAP-IRM

'al:nr_-. - ol

DE-ICESSA2P-IRP D5-2CE1SAIP-IR

7JO0TYL=1R OO TVL - IR TOOTVL - IR
() A
o o

D5-2CE15AIPYF-IR3
FONE TVL - IR - VARIFOCAL

D5-2CESSAQPVF-1HA
TOO TVL - IR - VARIFOCAL

Av. de los Incas 4154, CABA | Tel. (011) 45515100 | fiesa.com.ar | soporte.fiesa.com.ar | fiesatv.com.ar


www.fiesa.com.ar
soporte.fiesa.com.ar
www.fiesatv.com.ar
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Conozia mas



www.fiesa.com.ar
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de dispositivos de alarmas, exporta a mas de diez

Con mas de 25 anos de histonia, Alonso Hnos, es la empresa Argentina lider en fabricacion

paises entre America v Europa ofreciendo

tecnologia internacional con la mas alta calidad. Inv Eati'-__].:!f ion y Desarrollo es una de las claves con

industrial. La compania continlia su carrera hacia el cr

incorpo

que Alonso Hnos. trabaja diariamente junto a sus téc & ingenieros en su planta

~ion de nueve

personal y canales de comercializacion.,

Fabricamos productos culdandn Ios detallas estélicos v téonicos,
Utilizamos matena prima de excolento catidad.

Invastigamos y Desarmoiliamos cada unp de los productos

da acuards a las necesidades dal mancado latincamaricana.
Ofrecemos ventejes competitivas mcorporadas en los productos
sin necesicad de que & cliente pague demias por ofias,

Logramos oplimizar Costos gracias a nuastra economia de escala y
expanencia. Mas de 27 afos fabricando para el gremio

Inrovamas constantemento ko quie nos panmite estar un paso adalante

de la competancaa.

Posasmoas soporte thonico sspecializado y permitimos & constante
contacto con nuestims ngenieros da desarrolio,

sductos v el constante de

-imiento sostenicdo con la

sarrallo de su

— g |

San lorenzo 1771 - londs Este (B 824BWY)
Buenos Alres - Argenting

Tel.: +54 [11] 4245568569

Fax: +54 (11) 42469840

E-mail: infol@olonschnos.com

&lons

Wisite nuesiro web site en www.alonsohnos com dande encontrand muchas soluciones integrales = ALARMAS E-H


www.alonsohnos.com

0
Capital y Gran Buenos Aires Zona Cuyo, Girdoba y Litoral - 1 0 -

vﬂmas@ﬂlEﬂ"ﬂﬂﬂﬂmﬂs.ﬂﬂm.al \‘ﬂ|'|tﬂs@£|ﬂﬂtrﬂ-ﬂﬂn“ﬂ.ﬁum.ﬂr
(011) 4713.8899 / 4713.5550 (0351) 471.8193 / 472.0381 ANIVERSAR
==

10
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www.electrosistemas.com.ar
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Nota de tapa

Deitres S.A.

Tecnologia Mesh para
la industria del monitoreo

2!

Respuesta directa

54 |Laindustria segun sus

protagonistas
Mas sobre la encuesta de RNDS

70

80

108

Con autoridad

Introducciéon

a los enlaces wireless
Conceptos basicos y definicion
de unidades

Por Diego Pitrelli

Presupuestar sistemas
de seguridad

Por Germdn Alexis Cortés

Portfolio

La comunicacion,
pilar del negocio del

monitoreo
Productos DX Control

30

32

114

116

120

Actualidad

Risco Group
Entrenamiento en panel
LightSYS 2

Selnet
Novedades y soluciones para
video IP

CASEL
2% Jornada de Seguridad

Dialer Seguridad
UPS Polaris y Digifort

Tienda de productos

Nt-Link GEW de NtCom

Maodulo VigiControl de
Softguard

Pégasus NX

de 3i Corporation

Plataforma FullTrack de
Fulltime

Deteccion iDVR
de Dahua

@l Empresas

36 | Fulltime

42 | Bio Card Tecnologia

Preguntas frecuentes

64 | ;COmo elegir
un portero eléctrico?
Pautas y recomendaciones

=

Boletines

124 CEMARA
128 | CESEC
132 | IP USERGROUP




PowerSeries

La Proxima Generacion en

) Sistemas de Seguridad

i

Las tecnologias se fusionaron de la forma mas espectacular.

Con la extrema flexibilidad de un sistema madular cableado junto a la simplicidad de los dispositives v penféncos inalambricos,
PowarSeries Neo es ideal para inslalaciones de seguridad comerciales escalables. PowerG - la tecnologia inalambrica mas avanzada
da la indusiria de mtrusian - mejora el sisterna con poderozsas harramientas coma la veriicacion visual, para cirecer una confiabilidad
superior. Con particionamiento optimizade, potencial de integracion y compatibilidad con las soluciones interactivas de vanguardia
sopartadas por DSC hacen de PowerSeries Neo una inversién imbatible de primera clase para el largo plazo con infinitas oportunidacdes

PowerSeries Neo de DSC, Seguridad Redefinida.

www.dsc.com l ) % ; [ ¥



www.dsc.com

CENTRALES DE INCENDIO a &
Analégicas -7 ;‘é)

Direccionables FCG0P  FCAOOH
Detector Detector
de humo de temperatura
Fotodlecirice Direccionable

Direccionable

5B/4B FC4305B FC430LPASB FC4501B
Base Base EBase Loop Base con isolater
universal

_ m ;

FC410L1 FC410SI10 FC410MIN FC420CP2

Médulo sislador Modulo de Mini madulo Estacién manual
11In 1 Out de monitoreo de incendio

direccionable

o -

FC410LPSYR FC410LPAVR FC430SAB FC430SAM

Sirena incendic  Sirona incendio Sirena incendio Sirena incendio

con flash direcclonable direccionable
con flash

FC490ST FCs00IP FC5005P

Programador Interfase TCPAP  Modulo telefonico
FC510/ FC520 remoto
Panel de Incendio Direccionable .

- L]
1y 2 Lazos, hasta 529 dispositivos
<Zonas convencionales
‘Redes de hasla 8 pansles
«Control remoto a través de 8 repetidores .
«Configuracion via PC — _ .
Programable como toda la serie FC <= 8]
~Certificacidn EN 54-2 y EN54-4 FCS500REP
Repetidor para paneles FC500

ol ER1E.UI.U-UH

- Sl 1 T R = = CiAL
B Viamonte 1226 - (S2000ETZ) Rosario - Santa Fe - Argentina - tel: (54-341) 4860800  OF\

e-mail: contacto@dmasi.com.ar - www.dmasr.com.ar
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PowerSeries
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4
« Soporta hasta 128 Zonas cableadas y/o inalambicas
« Amplio rango de cobertura inalambrica hasta 2 Km
« Gran flexibilidad y sencillez en tecnolegia inalambrica

— s Soporta video-verificacion
v | « Espectro ampliado por salte de frecuencias (FHSS)
) = Nueva frecuencia (912MHZ - 919MHZ)

con 50 bandas para saltos

oIS THH“'-E*EUH
: Viamonte 1226 - (S2000ETZ) Rosario - Santa Fe - Argentina - it

e-mail: contacto@@dmasr.com.ar - www.dmasrl.com.ar
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Deitres S.A.

Tecnologia Mesh para la industria del monitoreo

Deitres crea soluciones innovadoras para la industria del monitoreo. Hace mds de 5 afos desarrollaron

el primer comunicador inaldmbrico Mesh para paneles de alarma de Argentina; hoy, mds de 10.000

equipos instalados demuestran su éxito.

D eitres S.A, una empresa dedicada
a la seguridad y telemetria y
particularmente al monitoreo, cuenta
con un equipo interdisciplinario de
profesionales con pluralidad de cono-
cimientos y experiencias que ofrecen
soluciones innovadoras. Su objetivo es
crear desarrollos avanzados de aplica-
cion simple e intuitiva, lo que le permite
alaempresa crecer sobre los conceptos
de seriedad, calidad y efectividad.

En estos afos, la empresa puso su
foco en mejorar y ampliar la oferta de
productos, al tiempo que cred una es-
tructura idénea para sostener el servicio
posventa de excelencia que la diferencia.
El avance sostenido logrado se apoya
en el compromiso que Deitres mantiene
con sus clientes, los cuales retribuyen
este esfuerzo con lealtad comercial e
ideas que aportan nuevos desarrollos.

Dentro de su cartera de productos
para el monitoreo se destacan los que
describimos a continuacion.

CITYMESH

Comunicador inaldmbrico, compatible
con los paneles de alarma tradicionales,
que ha instaurado en la Argentina las
redes Mesh. Este innovador producto
fue desarrollado en 2009y evolucion6
en forma continua hasta convertirse
en un robustoy confiable equipo dentro
de la industria del monitoreo.

El CityMesh no requiere de chip celular
ni grandes estructuras radiales, ya que
cada equipo funciona como un repetidor
inteligente dentro de lared, permitiendo
la expansion del &rea de cobertura.

Entre sus caracteristicas técnicas mas
destacadas se encuentran:

- Protocolo Contact ID y 4+2 trasparente
y en tiempo real.

- Transmision de datos en y equipo
homologado.

- Configuracion inicial automatica e in-
teligente y Kiss-off entregado por el
software de monitoreo.

- Testeos programables de 2 minutos a
4 horas y rdpida conmutacion a linea.
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CityMesh s 10000 comunicadores

" Plataforma online gratuita.
+" Sin chip de celular.
+ Sin estructuras radiales.

: : Deitres

Sentir la Innovacion.

- Bajo consumo, evento sirena (general
alarm) y encriptaciéon AES-128 en ra-
dioenlace.

- Salidas programables para uso de
domética y control delarmadoy des-
armado de panel.

Los enlaces con estabilidad compro-
bada entre nodos pueden ser de hasta
10 kildémetros, llegando en condiciones
Optimas a 22 kilémetros. Estos alcances
varian segun la topografia y demo-
grafia del lugar de instalacién. En Ar-
gentina ya hay ciudades de mas de

Mesh Instalados ©
Es el Comunicador Inalambrico que e permite potenciar y expandir
su red Disminuyendo los Costos vy Mejorando Técnicamente.

800.000 habitantes que, con esta tec-
nologia, tienen cobertura para el 100%
de sus abonados.

Al no requerir de costosas estructuras,
cualquier empresa puede implementar
el sistema sin inversion inicial. Ademas,
al no generar costos mensuales, como
el de un carrier, la implementacién de
una red de equipos CityMesh permite
bajar los costos sin afectar la calidad
del servicio. En el largo plazo, la estabilidad
del equipo se ve reflejada en la dismi-
nucién de servicios técnicos y en la po-



Plataforma online gratuita que permite Gestionar v Administrar su red de servicios.

GeoTrace

Equipo de Seguimiento y Localizacion Vehicular.

+" Administre su vehiculo o su flota desde

una plataforma web,

+ Controle tiempos, velocidades y recorridos.
+ Aviso de alertas programadas (Email y SMS5).

+ Incluye pulsador de panico.

sibilidad de fidelizar a clientes mediante
el uso de un equipo intransferible.

DOMO

Plataforma online gratuita desarrollada
por Deitres que permite gestionar y
administrar una red de equipos City-
Mesh o cualquier producto de Deitres.
Cuenta con gréficos, mapas, herramien-
tas de gestion, multiples usuarios con
diferentes perfiles, envio de SMS'y do-
mética, entre otras prestaciones. Esim-
portante destacar que Deitres brinda
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«" Sin Costos de Mantenimiento.
+" Gestion de redes Alrmesh.
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" Configuracién OTAP de cualquier equipo.
+ Envio de emails 0 SMS.

+" Conexidn con otras plataformas.

+" Acceso via mévil / web mévil.

+" Usuarios ilimitados con diferentes perfiles.
+ Estabilidad comprobada.

" Equipamiento de seguimiento satelital

Llavero de Emergencias con botones programables.

" Botoén de panico

~" Activado de alarma.

+ Emergencia médica.
~" Apertura de portones.

~" Encendido de luces.

asus clientes esta plataforma de manera
totalmente gratuita.

Domo ha demostrado ser un instru-
mento eficaz que agiliza los servicios
técnicos mediante diagndsticos remo-
tos. Su implementacién permite a las
empresas brindar un servicio exclusivo
y de alta calidad dentro de su mercado.
Con el perfil de usuario cliente final,
las empresa de monitoreo pueden con-
jugar la seguridad del hogar con ac-
ciones de domética o simulaciéon de
presencia, lo cual convierte a Domo

en una herramienta de diferenciacién
y de fidelizacién de clientes que Deitres
brinda sin costo alguno.

FOTOMULTA 3.0

Herramienta que permite a los barrios
cerrados controlar en tiempo real la
velocidad de los automdviles que tran-
sitan por sus calles, FotoMulta 3.0 al-
macena las fotos de los vehiculos que
circulan por encima del limite de velo-
cidad establecido con la informacién
defecha, horay velocidad de circulacion.



Equipo para Controlar Excesos de Velocidad de vehiculos que transitan dentro de un barrio cerrado.

Sin costos de mantenimiento. o

* Facil de instalar y trasladar.
Configurable desde la web.

* Envio de infracciones a la web.

Envio de alertas antivandalicas,

:.: Deitres

5an Luis 4
Wwiw.de

Sentir la Innovacidn.

e=EQm
Fecha: 22/03/2013
Dominio: XXX000

Velecidad 57 Km/h
Radar: &6

FotoMulta 3.0 transmite los eventos
de manera inaldmbrica informando las
infracciones, acciones de vandalismo
hacia el equipo y su correcto funcio-
namiento. Deitres no cobra por el uso
de este servicio.

De un trabajo en conjunto entre los
clientes y Deitres surgié Geotrace, el
primer equipo de seguimiento vehicular
desarrollado por la empresa. Pensado
desde y para los proveedores de mo-
nitoreo, mas que un equipo de segui-
miento vehicular, este dispositivo ofrece
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una solucién flexible a estas empresas,
permitiéndoles ampliar su cartera de
servicios sin costos adicionales.

Control remoto para eventos de panico
disefiado con funciones de domética:
activado de alarma, apertura de por-
tones y encendido de luces, son algunas
de sus opciones. Su tamafio portable
permite utilizarlo como llavero. El equipo
puede reportar eventos a cualquier
software de monitoreo, a celulares (por
SMS), a mails 0 a Domo, la plataforma
online gratuita de Deitres.

Nueva herramienta desarrollada por
Deitres para brindar seguridad a comer-
ciantes y transeuntes en la calle. Este
equipo combina tecnologia Mesh con
Dkeep, creando recorridos seguros dentro
de las ciudades. El equipo puede comu-
nicar a una empresa de monitoreo, a la
policia, a un centro de monitoreo municipal
oal responsable de seguridad. Mediante
Domo, es posible visualizar en tiempo
real mapas con senderos vigilados y ob-
tener reportes de las alertas de seguridad
con la ubicacién de quien esta sufriendo
un asalto u otra emergencia.


www.deitres.com.ar
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Monltereable . Panko . Audio bl-dirmcohonal
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o i MICRCANCE Irteitar de camanda
@ y configueation ACLIDA HOKME

daponible en PlaySore

) Panel monitoreable pos TR runcitn famame 'y
Salida de audaa
eventos CONTACT-ID - e escucha ambiental o) ;% ermmw
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100%: configurable via SM3
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Otros Productos:

Ayisador SME para
Mddulo mecrdlonn pandigs de alarma.
&l pirhibadidoed
bijo ruldo '

Dinamiza tu vidal!!
www hexaweb com.ar
Sea distribuidor en su zona. Tel: 4962-3618
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Las mejores marcas
de seguridad en un sélo lugar.

== =4 SOFTWARE HOUSE __ IE==TE=
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De Tyco Security Products

i 1 SOFTWARE HOUSE es uno de los
Y productos para contrales de accesos
mejor desarrollade y confiable del mercadoe
que permite una amplia integracion
con los sistemas electrénicos de seguridad en general

Por su calidad y robustez es ¢l preducto preferide de empresas que requiernen
unalto nivel de seguridad (corporaciones, transportes de caudales, bancos),

La linea de preductos cuenta con paneles de control, lectores, sofisticados programas
de administracion y todos aquellos componentes necesarios para el
correcto funcionamiento de los sistemas,

KANTECH

De Tyco Sescurity Products

KANTECH ofrece sistemas de control de accesos dgiles v
. convenientes para la entrada y salida de los usuarios, asi como la
ENTRAPASS i reduccion de Fus inconvenientes asociados.
EDICION CORPORATIVA 3 introduccian de un sistema de control de acceso de calidad
coma parte de |a de seguridad de una compania sera apreciada
por los usuarios.

Il;.nmul'-*ﬁ

Preductas de relacién costo-beneficia
adecuada para pequenas y medianas

¢ industrias o corporaciones.

¢ Lectoras de tarjetas, blométricos,

i paneles de control y sofcware

¢ de administracion, etc, , forman parte
i del amplio desarrolio de productos

da la marca.
KT300
SECURTY PRODLUCTS AC-225|P LECTORAS DE LARGO
— ALCAMCE TIPO TELEPEAJE

Cuando los costos son importantes. las pequenas

empresas pueden encancrar en ROSSLARE

gue pueden acceder a un sistema de control

de accesos que disponga de las principales

caracteristicas de los preductos mas sofisticades

como los precedentes, manteniendo sin

embargo los niveles de seguridad y confiabilidad

necesario para la implementacien de un sistema

de seguridad. ROSSLARE también cuenta con

lectoras de tarjetas, teclados, lectores

biométricos, paneles de control, de funcionamienta

autonome o con software de administracion, etc. gue son integrantes
AC-215IP de |a linea de productos desarrollados, producides y respaldados

PAMELES IP NATIVOS  por |a marca,

Distribuidor autorizado de la marcas mundialmente lideres
de productos tecnolégicos y digitales de seguridad. Consultenos..!!

Getterson Argentina 5.A.1.C.
Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
tel. (54-11) 6777-6000 / fax: (54-11) 6777-6006

GETTERSON ARGENTINA 5.A.1.C. hipx:-rsl.zq:z,:;-getters-::n.conma! / www.getlerson.com.ar
DESDE 1963
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Intelhgent SECurlty

lider mundial

en soluciones
de control

de &ICCESOS

Protecclon completa a traves de software
y hardware de tecnologia biométrica
de alta precision con identificacion segura.

B CONTROL DE TIEMPO Y ASISTENCIA e

EP300

® Tl Svellarls CPU de alta velocida de 32 bits
Diseno exclutive de posicionamiento de huella

# 2.000 huellns - 30000 registros

= LISB - TCPAIP

« Bateria recargable de 1100 mAM

= Alimentaciin sobre USB/ 5V DG

= |6 estados TEA Codego de trabajo dend digitos,

» Huella, Céddigo + Huells + Contrasefia, Huella +
Contrasena

U Bio

# Sentor de huallas Stico ANVIZ

s indicador do luz LED, Captura de imagen de
precisién con anti-interferencia

» lmagen de huella sin distersion

® |00 huellas, 3.000 regisros

# Conexidn USE (Médulo Bluetcoth/GPRS para
configuracion)

« SDK duponible para dearrollo de software

= Opcional Baterias internas | Madulo Bluetooth/
Médula GPRS

# Sobremesa o Pared

w T1 Stellaris CPU de alta velocdad 32 bits

» 1000 hueltas, 50.000 regitros

» Alimantacion LSS

# Bateria recargable de | 100 mAH

« Alimentazion sobre USE/ SV DG

= 16 estados TRA, Codigo de trabajo de & digios

& Huella, Cédigo # Huella + Contrasefia, Huella +
Contrisena

CONTROL DE ACCESOS

& Tl Sveflaris CPU de alta velocide 32 bicy

# 2000 huellas - 50,000 repistros

® Deeeceor por infrarrojos y sensor durmiente

« R5-485, USE, TCPIP

= Sensor apertura puertas, S Wiegand, Cantral
directo cerraduras, Grupos. Zona horaria, alarma
programada, tmbre, relé de salida Hoella

& Tarjera, Codigo + Huell,

- wOpcional EM RFID | Tarjata Mifare

ulF 51

C2

= Procesador AMYT de aloa velocidad

# Display TFT de 3" de alta defimcidn (pamalla ancha)

= 3000 huedlay, 50,000 regisiros

# | & estados ThA, Auto camblo de hora

# Sorvicin automatico de grabacion de conultas

= USB. TCP/IF Alimentacidn sobre USE ¢ 5V DC

# Huella, Tarjeta, Cadigo + Huella, Codigo +

= Contasefia. Contrasefa + Tarjeta, Huslla® Tarjeta +
Contrasefa, Tarjeta + Contrasena + Huella

= Tarjets Mifare opcional

14

0A 1000

# Samiung 400 Mha Am? procesador de alt vebocdad

= 5,000 hueliay, 100,000 reghtros

« WinCE 5.0 LCD TFT Sameung 3.5 Cimara 3 MPX

= Visuglizacitn de huclla e magen del uswario,

= R5IIL RS 484, UISE, TCPR tarfeta 3D (1 GEB)

# Salidas doble de rele. E/S Wiegand, 16 grupos. 32
zonas horarins

# Huallas. Tarjetas y Codigo

= Estandar RFID EM, Opcional Tarjeta Mifare
(WIFIGPRSstdndar

Conwltenas pr::-r Gtr-:::b rnr::delm. -:Ie tnda Ia tmeu ANVIZ

GETTERSON ARGENTINA 5.A.L.C.

DESDE 1963

Distribuider autorizado

AﬂGS

1503 - 30

Getterson Argentina 5.A.1.C.

Av. Carrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
tel, (54-11) 6777-6000 / fax: (54-11) 6777-6006
hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar
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Entrenamiento LightSYS 2

Soluciones de video IP

Jornada de capacitacion Risco

R!E{r:‘._. Risco Group

‘ ____ www.riscogroup.com
3 ] y
—-—

Selnet presento sus novedades

Selnet S.A.
www.selnet-sa.com.ar

El 10 de marzo, en la Sala Traful del complejo Norcenter,
Risco llevé a cabo una jornada de entrenamiento practico
sobre el panel de alarmas LightSYS 2y sus principales ac-
cesorios. Participaron de él los instaladores de la marca,
que previamente acreditaron sus conocimientos en ins-
talacion de alarmas. LightSYS 2 es un sistema hibrido
que puede ser controlado mediante aplicacién para
Smartphone, aplicacion web y por la nube.

Los temas a tratados fueron: caracteristicas basicas de
instalacion de la alarma LightSYS 2; médulos IP, GSM/GPRS,
e inaldmbricos; cableado de bus; cdmara IP y videoveri-
ficacion de Risco; software de programacion y uso de
Nube Risco y aplicacion para teléfonos inteligentes.

“El interés que provocé la convocatoria en el mercado
superé ampliamente nuestras expectativas. Lo que ini-
cialmente estaba programado como un Unico taller,
debido a la cantidad de interesados se transformé en
nuevas jornadas de capacitacion, algunas ya concretadas
y otras para las que oportunamente oficializaremos la
convocatoria’; expresé Marcelo Raschinsky, Gerente re-
gional para Latinoamérica de Risco Group. m

2° Jornada de Seguridad

Organizada por CASEL en Rosario

-"','::; , Camara Argentina de Seguridad Electrénica
mn!\‘ www.casel.org.ar

N )

it A

El City Center de Rosario, Santa Fe, serd el escenario de la
Segunda Jornada de Seguridad organizada por CASEL,
que se llevara a cabo el 12 de junio de 9a 19. Paramasin-
formacion, se sugiere consultar la web de la entidad. m
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Selnet inicié su ciclo anual de capacitaciones con una
doble jornada en la que present6 la nueva linea 7000
de NVR Recovision, junto con las novedades de Vivotek,
Ubiquiti, Western Digital y Micronet.

Inicialmente programada para el jueves 12 de marzo,
la jornada debié repetirse el viernes 13 por la gran
cantidad de inscriptos. El encuentro se realizé en las
oficinas de la empresay durante ambos dias el auditorio
tuvo su capacidad colmada.

El seminario estuvo a cargo del Ingeniero Diego Pitrelli,
quien explicé las principales caracteristicas de las lineas
que se presentaron durante la jornada. A lo largo del
encuentro, se trataron temas técnicos y comerciales en
relaciéon con la Ultima incorporacion de Recovision: la
linea 7000 de NVRs. Ademas, se presentaron las marcas
mas importantes que se sumaron al portfolio desde
enero: Ubiquiti y Western Digital. Con el objetivo de
mostrar las funcionalidades de las Recovision, los usuarios
también pudieron informarse sobre soluciones de video
IP en cuanto al hardware necesario para la conectividad
y el almacenamiento.

Los asistentes disfrutaron de un desayuno con los eje-
cutivos de venta y los técnicos, quienes respondieron
dudas y consultas; y visitaron el showroom, donde pu-
dieron apreciar las distintas lineas presentadas. A lo
largo de todo el evento, Western Digital estuvo mostrando
las caracteristicas de sus productos y entregando regalos
a todos los clientes que concurrieron a la charla.

SELNET

Distribuidora mayorista con 30 afnos de experiencia en el
mercado, representa en Argentina a importantes marcas
del rubro, como Vivotek, Samsung, DSC, entre otras.

SOBRE RECOVISION

Con sede en Taiwan, la marca cuenta con un amplio
portfolio de grabadoras que van desde 4 hasta 24
canales. Sus productos son extremadamente versatiles
y multimarca, ya que soportan todas las camaras IP del
mercado bajo el estandar ONVIF. m
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LightSYS5™2 es un sistema de seguridad hibrido y versatil que puede
ser instalado en negocios y hogares

Light5Y5"2 ofrece:

Video en vivo bajo demanda y video verificacion

Atractiva App para Smartphone que ofrece un sistema de control facil de usar
en cualquier lugar

Facil instalacion y servicios remotos a través del Bus de RISCO

Flexibilidad de comunicaciones con IR GSM/GFRS, RTC - todo dentro de la
misma central

Completa gama de accesorios inaldmbricos bidireccionales v en el Bus de RISCO 7 : :;'1, __@

RISCO Group | Info@riscogroup.com.ar | www.riscogroup.com/latin-america/
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Novedades en productos y servicios

Dialer incorpora a UPS Polaris y presenta la version 7.0 de Digifort

Dialer Seguridad Electrénica
www.dialer.com.ar

Desde noviembre de 2014, Dialer Seguridad Electrénica
cuenta en su portafolio de productos a la linea de UPS
(Sistema Interrumpible de Energia) de la marca Polaris. La
incorporacién de la marca tuvo como principal objetivo
ampliar la linea de productos de Dialer y desarrollar una
nueva unidad de negocios, que si bien esta relacionada en
forma directa con los sistemas de seguridad, aun no habia
sido explorada.

Con la incorporacion de las UPS Polaris, Dialer no sélo
ampliard su oferta de productos para sus clientes, sino que
ademas podra brindar una solucién completa para un
sistema de seguridad, desde los periféricos hasta los sistemas
de control, tanto para los sistemas de video, control de
accesos, intrusion y sistemas de deteccion de incendios.

“Uno de nuestros principales desafios al incorporar la
linea de productos Polaris es desarrollar y participar en
nuevos mercados como el de data centers e infraestructura
IT, segmentos en los cuales recién estamos incursionando’,
senalé Enzo Martoccia, del departamento de Relaciones
comerciales de Dialer. “Hoy, pasados unos pocos meses
desde la incorporacién de Polaris, podemos decir que el re-
sultado es muy favorable y que dia a dia van surgiendo
nuevos negocios y nuevas posibilidades. Tenemos un afo
complejo por delante y todo un mercado al cual abastecer.
Estamos convencidos de que de la mano de nuestro partner
estratégico, Powersa, vamos a lograr un excelente resultado’,
concluyé Martoccia.

Por su parte, Gerardo Lifeira, Gerente de cuentas de
Powersa, sefnald: “Estamos muy entusiasmados con esta
alianza estratégica entre nuestras empresas. Es un area de
mercado en franco crecimiento y que ya estd dando muy
buenos resultados”.

Digifort 7.0

A cinco afos de su arribo a Argentina, Digifort, el software
de monitoreo IP multimarca de origen brasilero presenté
al mercado su nueva version 7.0. Esta nueva edicién es un
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gran acontecimiento para la marca, ya que tras 5 anos de
comercializacion de la versién 6, presenta un producto no-
vedoso, con nueva interfaz grafica, mucho mas intuitiva y
facil de usar, tanto para administradores como para opera-
dores de centrales de monitoreo.

Siguiendo la filosofia de Digifort de ser una plataforma
abierta, actualmente integra mas de 4.500 dispositivos,
entre ellos camaras IP, videoservers, DVRs y placas de
alarmas; pudiendo de esta forma ofrecer un sistema de se-
guridad electrénica completo, con gestion de alarmas y
automatizacién y dejando de ser solamente una plataforma
de monitoreo.

Digifort 7.0 se presenta en cuatro versiones: Explorer,
Standard, Professional y Enterprise, con lo cual la marca
ofrece una solucién especifica para cada segmento de
mercado y al ser 100% escalable, permite acompanar el
crecimiento de una empresa o solucién. Con la version 7,
mejora el rendimiento del software, logrando hasta un
60% de mejoras en niveles de procesamiento en los
servidores y un 50% en la capacidad de almacenamiento
de los mismos, lo que va a permitir a los clientes crecer con
el hardware actual sin resignar calidad o tiempo de alma-
cenamiento de imagenes.

Ademas del monitoreo de camaras, Digifort ofrece a los
usuarios un médulo de analsis de video inteligente con re-
conocimiento automatico de eventos y situaciones deter-
minadas, como objetos abandonados y retirados, conteo
de personas, barreras y zonas virtuales y merodeo, entre
otras posibilidades.

La nueva incorporacion a la solucion es el médulo Digifort
Mobile Camera, que permite, mediante una conexion de
datos Wi-Fi 0 4G/3G, utilizar un celular como una camara IP,
transmitiendo en vivo y registrando las imagenes tomadas
por el teléfono en un servidor de Digifort.

Invitamos a los usuarios a descargar una demo gratuita
por 30 dias, para probar las prestaciones del software,
desde el sitio www.digifort.com.br.m
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Fulltime

Entrevista a Rafael Haiyashi Garcia y Adrian La Fontana

Nacida en Brasil, donde ya posee una amplia porcion del mercado de rastreo vehicular, Fulltime llega

a nuestro pais ofreciendo su plataforma integral para este segmento de la seguridad, capaz de

potenciar el negocio de la gestion de flotas a través de una solucion integral.

racias al trabajo con diversos pro-

veedores de equipos de rastreo
y conectividad, Fulltime es unaempresa
capaz de ofrecer respuestas y soluciones
competitivas para aquellas empresas
de seguridad que deseen incorporar a
suemprendimiento el control y gestion
de flotas de vehiculos’, resume Rafael
Haiyashi Garcia, Gerente Comercial,
sobre la actividad de la empresa.

Originaria de Brasil, donde tiene su
casa matriz y lleva varios afos operando,
Fulltime comenzé con el desarrollo de
la plataforma FullTrack, disefiada para
optimizar la gestion de una flota de
vehiculos.

Viendo el crecimiento del mercado y
el potencial de desarrollo que éste
tenia en toda la region, comenzd a
ampdliar sus actividades, incorporando
mas ingenieros de software y hardware
y un departamento de soporte capaz
de ofrecer soluciones efectivas a sus
clientes.
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- ;Qué solucion ofrece Fulltime a sus
clientes?

Rafael Haiyashi Garcia: Nuestra com-
pania ofrece todo lo que una empresa
requiere para trabajar en el mercado:
software, hardware, servicio de conec-
tividad, soporte técnico y capacitacion
permanente para que el cliente pueda
dedicarse exclusivamente a desarrollar
y potenciar su emprendimiento, de-
jandonos a nosotros todo lo relacionado
a la implementacion de la solucién y
el back-office tecnoldgico. Nuestras
soluciones estdn basadas en cloud
computing, con servidores alojados
tanto en Brasil como en Amazon, lo
que le garantiza a nuestros clientes la
mejor tecnologia disponible con ac-
tualizaciones remotas automaticas.

Adridan La Fontana: Es importante
destacar que desde Fulltime vamos a
ofrecerle a nuestros clientes todas las
herramientas necesarias para potenciar
suU negocio o iniciar un nuevo empren-

dimiento. Asi como tenemos la plata-
forma de rastreo, FullTrack, también
vamos a estar aliados a los principales
fabricantes de rastreadores GPS del
mercadoy los prestadores de servicios
de telecomunicaciones, con lo cual es-
tamos en condiciones de asegurarle
al cliente que contara con todo lo ne-
cesario para desarrollarse.

- ;Por donde pasa el negocio de la
compania?

Rafael Garcia: Nosotros aseguramos
a nuestros clientes la posibilidad de
generar nuevos negocios para su em-
presa sin inversién inicial en infraes-
tructura ni tasa de adhesién o contrato
de fidelidad. Esto significa que Fulltime
es una empresa proveedora de servicios,
no sélo de plataformas y hardware.
Nuestro negocio no es venderle el soft-
ware al cliente ni cobrar por cada ac-
tualizacion que éste tenga. Es el cliente
quien elige a su proveedor, quien instala
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nuestra aplicacién y una vez que co-
mienza a monitorear una flota o un
Unico vehiculo, ya esta generando ga-
nancias para ély para nuestra compafia,
ya que el costo es por cliente activo.

Adrian La Fontana: Nuestro enfoque no
es vender seguridad en laforma de recu-
pero del vehiculo, aunque es un ftem
complementario en FullTrack. Somos una
empresa que posee una estructura tec-
nolégica que ofrece al cliente el servicio
de gestion y control de flotas.

- {Cémo se aseguran los datos de sus
clientes?

Adrian La Fontana: Como Fulltime
posee data centers protegidos, tanto
en Amazon como en Brasil, puede
ofrecer el servicio con la total tranqui-
lidad de que los datos de cada uno de
los clientes estan seguros y preservados.
Al trabajar con distintos proveedores
de conectividad y rastreadores, po-
demos ofrecer una solucién completa,
a precios competitivos, dandoles la
tranquilidad de que sélo tienen que
ocuparse de hacer crecer su negocio,
quedando para nuestra compaiia la
operatoria, capacitacion e implemen-
tacion del servicio.

- {Cudles son las ventajas de incorporar
las plataformas de Fulltime?

Rafael Garcia: Nos apoyamos en lo
que se denomina SaaS, o software
como servicio. En este modelo de ne-
gocios, laempresa, en este caso Fulltime,
ofrece al cliente toda la estructura ne-
cesaria para la implementacion de un
sistema que utilizard a través de un
software via internet. Esto significa que
la empresa le brinda al cliente el control
total del vehiculo, pudiendo determinar,
por ejemplo, el tipo de comportamiento
del conductor y cdmo esta siendo uti-
lizado el vehiculo (Driver Behavior). Un
detalle importante,: el cliente no necesita
invertir en estructura propia, contratar
personal de IT o comprar software com-
plementario, ya que toda esa estructura
la brinda nuestra empresa.

Adrian La Fontana: Trabajamos para
que el cliente pueda disminuir el costo
de operacion de la flota y controlar el
riesgo de cdmo estos vehiculos estan
siendo conducidos. Esimportante des-
tacar que no trabajamos, en ningun
caso, con el cliente final: nuestro cliente
serd aquella empresa que estén inte-
resadas en agregar este servicio, para
brindarlo a sus clientes o con empresas
gue quieran empezar a trabajar con el
rastreo desde su punto de partida.
Tanto es asi que la marca que va a apa-
recer para el cliente final es la de la
empresa quien le ofrezca el servicio.
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- {Con qué estructura cuenta Fulltime?

Rafael Garcia: Contamos con una
gran estructura tecnolégica, compues-
ta por ingenieros especializados en
hardware, que estan en constante
contacto con las principales empresas
fabricantes de localizadores y rastre-
adores satelitales, lo que nos asegura
poder disefar todas las funcionalidades
que proveen cada uno. También con-
tamos con ingenieros especializados
en protocolos, para que laimplemen-
tacion de todas las funcionalidades
estén implementadas correctamente
en nuestro software. Ademas dispo-
nemos de un gran grupo de ingenieros
que estan en constante desarrollo de
nuevas funcionalidades y mejoras. Por
otro lado, también ofrecemos al cliente
un area de soporte técnico, capacita-
cion y desarrollo.

- {Cudles son los principales productos
que ofrecen?

Rafael Garcia: Sin dudas, nuestro foco
principal en Argentina es la plataforma
FullTrack, la cual es cien por ciento
web para rastreo de vehiculos, personas,
objetos y mascotas. Entre otras pres-
taciones, permite la gestién del personal
de campo para mejorar la productivi-
dad; es multiprotocolo, lo cual nos per-
mite trabajar con todos los proveedores
de hardware del mercado; incluye una
funcién capaz de monitorear el com-
portamiento de un conductor, con lo
cual el propietario de una flota de ve-
hiculos podra saber qué cuidados se
le estd dando a determinada unidad o
controlar el buen manejo del conductor,
evitando maniobras bruscas ya sea de
aceleracion, frenado, giro, etc. La pla-
taforma incluye, también, una capa de
transito mediante la cual el personal
que monitorea un vehiculo podra en-
viarle informacion al instante al con-
ductor si hay algun corte de ruta o ac-
cidente, permitiéndole elegir en el mo-
mento una ruta alternativa.

Adrian La Fontana: Otro servicio que
estaremos ofreciendo en el pais, que
va a ser Unico por sus caracteristicas,
es FullControl. Se trata de un software
también totalmente web para el control
de datos de las SIM para el trafico del
GPRS. Lo novedoso de este servicio es
que le permitird al cliente poder ges-
tionar de manera mas eficiente el con-
sumo de sus chips o SIM cards, ya que
podra obtener datos, por ejemplo,
acerca de la calidad de la conectividad
de un dispositivo, medir su consumo
para decidir, por ejemplo, si debe in-
crementar la capacidad de datos o,
por el contrario, disminuirla si el paquete
contratado nunca es consumido en su
totalidad. Utilizando este servicio, el
cliente podra tener un control total y
efectivo de sus comunicaciones, opti-
mizando sus costos y eliminando cargos
que nunca utiliza.

- ;Cudles son sus expectativas en el
mercado?

Rafael Garcia: El mercado es muy
grande y tiene un potencial de creci-
miento enorme. Esto permite que quien
ya posee una cartera de clientes fieles,
pueda aumentar su rentabilidad y fac-
turacién agregando nuestro servicio y
ofreciéndolo a sus usuarios, logrando
una completa solucién tecnoldégica y
de seguridad, que cubre todas sus
areas necesarias.

Adrian La Fontana: Creemos que el
negocio del rastreo aun tiene mucho
camino por recorrer y como empresa,
estamos convencidos de poder ofrecer
un servicio diferencial, capaz de hacer
crecer a nuestros cliente, potenciando
nuestro propio crecimiento. Fulltime
tiene mucha experiencia en un mercado
tan grande y complejo como Brasil y
esa experiencia queremos trasladarla
a Argentina, proponiendo un servicio
completo y capaz de satisfacer todas
las necesidades en el segmento del
gerenciamiento y control de flotas. m
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Bio Card Tecnologia

Diez afos de crecimiento

Cuando la biometria parecia ciencia ficcion en nuestro mercado, Bio Card Tecnologia apostd al futuro

y gand: una década de labor ininterrumpida, crecimiento sostenido, tecnologia de ultima generacion

y servicios de excelencia son algunos de los resultados que hoy puede exhibir orgullosa.

B ioCard Tecnologia “nacié como
respuesta a una necesidad: quie-
nes la conformamos, entendiamos que
al mercado argentino le faltaba crecer
y madurar en tecnologia biométrica
de huella digital. Veiamos este creci-
miento como inminente, ya que a me-
dida que el mercado se desarrollaba, y
para poder prevalecer en un entorno
altamente competitivo como el nuestro
-y también en el resto del mundo-,
las empresas debian automatizar sus
procesos y bajar sus costos incorpo-
rando, a la par, nuevas tecnologias”.
“Desde el principio nuestras premisas
fueron muy claras: no traicionar nuestra
filosofia, sustentada fundamentalmente
en brindarle al mercado soluciones de
alta perfomance, perdurables en el
tiempoy a costos accesibles. En sintesis:
brindar respuestas altamente eficaces
y de costo efectivo”

Los parrafos transcriptos corresponden
a la edicion N° 27 de Negocios de Se-

42 >

guridad de septiembre del 2006, nu-
mero en el cual Bio Card Tecnologia
hacia un resumen de su primer afo
de vida. A diez afos de su aparicion
en el mercado, la compafiia se convirtié
en una de las pioneras en incorporar
tecnologia biométrica a su cartera de
productos gracias a la confianza otor-
gada por ZKSoftware, a la que repre-
sentan desde 2006.

HISTORIA

La crénica cuenta que en febrero de
2005, con Marcelo Sosa y Marcelo Pu-
gliese como socios fundadores, nacia
Bio Card Tecnologia como representante
de las marcas Identix, ZKSoftware y la
brasilera Henry (uno de cuyos produc-
tos, el Bio Card3, fue el que dio nombre
a la reciente empresa). Sus primeras
oficinas estaban ubicadas en la calle
Teodoro Garcia al 2200, en el barrio
Colegiales de la Capital Federal.

En el crecimiento de Bio Card tuvo

iy

especial relevancia el apoyo brindado
por ZKSoftware, fabricante de los equi-
pos que comercializa: gracias al esfuerzo
y sacrificio de cada uno de los que in-
tegraban la empresa, recibieron la dis-
tinciéon de ser nombrados, recién ini-
ciado el 2006, distribuidores autorizados
para la Republica Argentina. Tras el
convenio, Bio Card desarrollaria junto
a ZKSoftware un conjunto estrategias
pensando en el futuro, tanto en lo re-
lacionado al hardware como al software,
para posicionar la marca en nuestro
mercado. Esta meta, transcurridos diez
anos, ha sido lograda con creces.
Gracias al crecimiento alcanzado du-
rante el primer afno y consolidada la
asociacion con ZKSoftware, Bio Card
mudé por primera vez su sede, esta-
bleciéndose en Céspedes al 300, en
Chacarita. Un afo después, en 2007,
la empresa ya habia conformado una
amplia red de distribucién en todo el
pais, con operaciones en las provincias

l"-'l

\




i HOCHIK] Panasonic

Distribucion con valores

Muestra Fortaleza
22 anos de experiencia vendiendo al gremio.

Nuestro Compromiso
Atender a |la gente como nos gusta que nos
atiendan a nosotros,

Nuestro Desafio
Hacer todo mas facil para nuestros clientes.

www.mafpconsultores.com.ar

A S S S SsS S S A

ZKSoffware VIDEOTR & NIK

(g 1Y)

Paorteros solo audio y con visor
Alarmas de intrusion

Control de acceso

Alarma contra incendio
Monitores

Discos Rigidos

Conectividad

Racks vy Cables

}&-'z’ar//:r 8" Consulfores



www.mafpconsultores.com.ar

Bl Empresas

de Entre Rios, Santa Fe, Corrientes, Mi-
siones, Salta, Tucuman, Cérdoba, Men-
doza, Chubut y un gran nimero de lo-
calidades bonaerenses.

El barrio de Saavedra y a metros de
Avenida General Paz, en Zapiola 4583,
es la ubicacion en la que funciona la
empresa desde 2009, sede en la que
se establecié para poder responder de
manera eficaz a la cada vez mayor de-
manda de tecnologia. El fallecimiento
de Marcelo Pugliese, doloroso de re-
cordar, fue un golpe duro para la em-
presa: “Necesitdbamos un lugar mas
grande; y ademas sentiamos que, tras
el fallecimiento de Chelo teniamos que
buscar un cambio de aire’, recuerda
Marcelo Sosa, por entonces socio ge-
rente de la compania.

“Todo lo que se hizo en Bio Card tiene
un poco laimpronta de Marcelo y mu-
chos de los logros de la empresa no
podrian haberse concretado si no hu-
biera sido por suempuje y una particular
manera de tomar riesgos calculados.
Entre ellos, presentarse en Seguriexpo,
haciendo una inversiéon que tenia mu-
cho de apuesta y que salié muy bien,
ya que los lazos con los clientes co-
menzaron a estrecharse y la empresa
comenzo a mostrarse ante un mercado
que, por entonces, era NuUevo en tec-
nologias biométricas”.

CERTIFICADO DE CALIDAD

Bio Card Tecnologia S.R.L. logro, en
2012, la certificaciéon de calidad emitida
por SGS International Certification Ser-
vices en el marco de las normas ISO
9001:2008. El resultado es el fruto del
compromiso de todo el equipo de tra-
bajo con los responsables de los distintos
sectores involucrados, tanto del area
comercial, técnica, administrativa y ge-
rencial de la empresa.“Este es un paso
mas hacia la excelencia de los servicios
brindados a nuestros clientes’, expre-
saban por entonces los directivos de la
compania.

EL FUTURO

Consolidada como empresay posicio-
nada ZKSoftware como un referente en
tecnologia biométrica en nuestro pais,
el desafio de Bio Card es sostener el cre-
cimiento a través de una mayor oferta
de productos y servicios. Cuenta en su
cartera de productos con dispositivos
de tecnologia RFID, como la linea de
paneles C3 e InBio, una serie de productos
que combinan biometria con RFID con
lafinalidad de integrar distintas soluciones
en una sola plataforma.

La sociedad y la plena confianza en el
trabajo realizado de manera conjunta
entre Bio Card Tecnologia y ZKSoftware
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continuan. Lo que comenzd casi como
una apuesta al futuro es hoy sinénimo
de seriedad, esfuerzo y logros compar-
tidos. Apoyada en la relacién con sus
clientes, la propuesta de Bio Card es se-
guir creciendo en el mercado como un
referente de calidad capaz de brindar
soluciones integrales al sector.m

La primera tapa.
Publicada en septiembre de 2006.

“LA EMPRESA TRASCENDIO A SUS FUNDADORES”

Diez afos atras, en febrero de 2005, Marcelo Pugliese y yo compartiamos un
suefo: crear una empresa, empezar a crecer, establecernos y afianzar todo
nuestro conocimiento y experiencia en sistemas de control de accesos y
asistencias y CCTV. Dias después, el 5 de marzo, fundamos laempresa Bio Card
Tecnologia S.R.L, dando comienzo asi a un largo camino de trabajo y esfuerzo.

Sabiamos que nuestro futuro dependia de la busqueda de productos no-
vedosos que fueran técnicamente confiables y tuvieran precios razonables
para el mercado local; al mismo tiempo, debiamos brindar un soporte
técnico acorde a las necesidades de los clientes.

En aquel entonces, la biometria era un producto costoso con respecto a
los equipos con lectura de tarjetas de proximidad, ademas de que tampoco
eran lo suficientemente confiables. Probamos con varias marcas hasta que
dimos con ZKSoftware; este fue el punto de partida para la alianza con esta
empresa, que nos ofrecid la posibilidad de desterrar para el usuario la frase
“la biometria es cara”.

Desde un principio decidimos participar en Seguriexpo para poder darnos
a conocer en el mercado y, obviamente, presentar oficialmente en la
exposicion los productos de la compaiia, logrando una buena captacion
de mercado. Al afo siguiente, en 2006, nos reunimos con el CEO de
ZKSoftware en San Pablo para afianzar nuestros lazos comerciales: acordamos
utilizar el nombre ZKSoftware Argentina y ofrecer equipos y productos
ZKSoftware exclusivamente en nuestro sitio web.

A mediados del afo siguiente, cuando estabamos participando en otra
exposicion, nos llegd la noticia de que “Chelo” Pugliese debia operase y co-
menzar con un doloroso tratamiento para luchar por su vida y nuestros
suenos. Lamentablemente, en diciembre de 2008, Marcelo nos abandond.
Pese al golpe que significo la pérdida, decidi seguir adelante con laempresa,
plasmando todo lo que habiamos programado hasta ese entonces, y
continuar apostando por la tecnologia biométrica.

Después de 10 anos, puedo mirar atras y ver que Bio Card ha logrado sus
objetivos: tiene vida propia, sigue y seguira creciendo a lo largo del tiempo.
Lo que mas satisfacciones me da es sentir -y saber— que trascendi6 a
quienes la fundamos. Hoy, mi objetivo es seguir creciendo con ZKTeco, el
nuevo nombre de ZKSoftware, aunque no sélo se trata de hacer crecera la
marca, sino también a Bio Card y todas las empresas que componen la
cadena de distribucion.

Por eso brindo y digo: “jFeliz cumpleanos Bio Card Tecnologia, por muchos
10 afios mds!”.

Marcelo Sosa

Fundador y ex socio de

Bio Card Tecnologia,

actual CEO de ZKTeco Argentina
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RISC®
ShOCkTECTM Detector digital de golpes y vibraciones

Proteja a su cliente de boquetes en paredes y techos
y de violacion despuertas y ventanasantes de que el
intruso penetre la propiedad

El ShockTec™ es un detector digital de golpes gue proporciona una protecddn ; J RIS
perimetral las 24 horas del dia. -
El ataque es detectado tan pronto el intruso intenta forzar, romper, perforar

paredes, techos, ventanas, puertas o cerraduras.

El ShockTec™ utiliza un avanzado microprocesador digital para analizar

la sefal de vibracian recibida desde el sensor piezoeléctrico.

El muestrea digital de la sefial simultaneamente en daos canales distintos, cada uno

amplificado con diferente ganandia, es una caracteristica Unica del ShockTec™ 6005,

Esto proporciona un enomme alcance dindmico de la senal muestreada, permitiendo la

medician v el analisis preciso para una eficente deteccion desde el intento de la intrusion

Modelos con y sin detector magnetico para adicionar en la protecdan de puertas v

ventana v cetectar ademas ia apertura Como sequnda Zona Independents

MENDOZA . iEnvios desde Mendoza a todo el pais en el dia!

SEGURIDAD Tel.: (0261) 425 8735 - Cel.: (0261) 361 6433 - SKYPE:mendozaseguridad
ventas@mendozaseguridad.com.ar - www.mendozaseguridad.com.ar
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Presente en nuestro pais a través de dos distribuidores, Fluidmesh ofrece soluciones de transmision

inaldmbrica en tiempo real para proyectos de videovigilancia y telecomunicaciones. Sus propuestas

abarcan un amplio espectro de posibilidades e incluyen transmision en tiempo real en méviles a alta

velocidad.

luidmesh Networks fue fundada

en 2005 con el objetivo de ofrecer
un rendimiento confiable como el de
la fibra Optica, a través de un espectro
inaldambrico sin licencia que proporciona
conectividad para lugares criticos, en
los que se requiere transmision de
video, vozy datos basada en tecnologia
de red de malla.

Sus soluciones de punto a punto,
multipunto y redes mesh ofrecen un
alto nivel de flexibilidad, facilidad de
uso y confiabilidad. La compania esta
enfocada en el desarrollo de productos
inaldmbricos de alta calidad para apli-
caciones de videovigilancia en grandes
areas. Los objetivos de mercado de
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Fluidmesh Networks son los municipios,
las mineras, las plantas industriales y
los puertos maritimos, entre otros clien-
tes gubernamentales y corporativos.

Fluidmesh (y su tecnologia) naci6 en
Italia y migr6 a Estados Unidos para
luego iniciar la apertura de oficinas re-
gionales, entre ellas la de Peru, desde
donde se atiende a todo el mercado
de América Latina.

“Si bien la compaiia desarrolla una
solucién inaldmbrica —explicd a RNDS
Marcos de la Cruz, Gerente regional
para Latinoamérica—, lo hace bajo
otro estandar de comunicacién para
el sector de videovigilancia y teleco-
municaciones. Este protocolo maneja

algoritmos de optimizacién segun el
tipo de aplicacién. En la actualidad, la
empresa puede ofrecer soluciones pun-
toa punto, multipunto; y, recientemente,
ha migrado la red mesh a soluciones
moviles con un producto que permite
transmitir video, datos o internet de
manera constante, sin interrupciones
en la comunicacion, a unidades méviles
que se mueven a velocidades de hasta
320 kilémetros por hora. Esto es una
solucién alternativa al 3G y 4G que no
depende de un prestador de servicios.
Esta tecnologia se esta utilizando en
Europa, por ejemplo, para la transmision
de internet o video de seguridad en
trenes.”
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4 Protagonistas

- ;Cuadles son los canales de comer-
cializaciéon de la compania?

- Fluidmesh se maneja con una red de
canales regionales que estan dividido
en tres categorias: Autorizado, Plata y
Oro, seguin el compromiso que ese dis-
tribuidor tenga con la marca. Luego te-
nemos un programa de certificacion,
también en tres niveles: los dos primeros
son online y el tercero, presencial. Los
distribuidores, en general, logran llegar
al nivel 2, el cual les permite trabajar en
soluciones de red garantizando un alto
estandar de seguridad para el usuario
final. Esto esta basado en las prestaciones
de nuestra solucion: el protocolo de co-
municacion, el soporte VPN y la posibi-
lidad de poner una clave ala red propia,
entre otras caracteristicas.

Presente en Latinoamérica desde 2007, la compania
comenzé con proyectos de 6 a 10 enlaces. En la actualidad,
Fluidmesh trabaja en proyectos de 700 y mas enlaces,
entre ellos uno en el Canal de Panama.

que permitia la transmision de datos o
videos, pero no ambos a la vez. A eso
hay que sumarle que no todas las redes
inalambricas podian operar correcta-
mente en condiciones climaticas ad-
versas, como lluvia o vientos. La tec-
nologia de Fluidmesh, en cambio, per-
mite trabajar sobre esos extremos sin
pérdida en la calidad de la transmision.
También se pueden utilizar diferentes
aplicaciones sobre una misma red in-
aldambrica y, mas innovador aun, pro-
porciona una solucién de transmision
mévil en tiempo real. Esto le permite al
usuario final interactuar con su personal,
esté donde esté, y a los proveedores de
camaras de alta gama, por ejempilo, in-
gresar a un nuevo mercado.

- ;Cudl es el método de priorizacién
de datos en la transmisién?

- Fluidmesh nacié para dar soluciones
en situaciones criticas. Cuando decimos
gue ofrecemos respuestas ante situa-
ciones extremas, nos referimos a que la
red puede funcionar bajo aguaceros,
enminas profundasy otras condiciones
climaticas. Antiguamente,

cuando se queria experi-

mentar con dos aplicacio-
nes sobre una misma red
inalambrica, ésta colap-
saba ya que una aplicaciéon
saturabaalaotrayalguna
de las dos terminaria te-

- ;Qué contribucién tecnoldgica cree
que Fluidmesh hace al mercado?

- Hace diez ainos, las soluciones de
transmision inalambricas estaban limi-
tadas a un protocolo de comunicacion

niendo mucho retardo en
entregar la informacién. Por eso es que
desarrollamos un algoritmo de optimi-
zacién automatico, por el cual, cada vez
que se conecta un nuevo dispositivo a
la red, el sistem identifica automatica-
mente la aplicaciéon o dispositivo y le

C Oy I TIRO

MOMITORED

MAYORISTA DE ALARMAS

Ertaciones equipadas con loa ditimos
avantes en yeguridad electronica y monitores
de alzrmas , las 24 hy. los 365 dias del ano con personal
sitamente calificado ¢ Instrucclones precizas para cada tipo de emergencia

) SEGURIDAD
ON LINE!

asigna niveles de prioridad, por lo que
cada uno de los datos transmitidos van
a ser entregados correctamente. Esto
le da la tranquilidad al usuario de que
su sistema funcionara correctamente.

- iCudndo comenzo a operar en nues-
tra regién y cudles son sus principales
proyectos?

- Fluidmesh llegé a Latinoamérica en
2007 y desde entonces comenzd con
proyectos muy modestos, que impli-
caban soluciones de 6 a 10 enlaces.
Esto es porque, en esos anos, la des-
confianza en la region con respecto a
las redes inaldmbricas era muy alta.
Por ese temor es que no pudimos
crecer mas rapidamente. Sin embargo,
en la medida en que probamos que
nuestra solucién era realmente efectiva,
el crecimiento comenz6 a darse de for-
ma sostenida. Asi es que en los Ultimos
anos hemos venido implementando
instalaciones de 600 o 700 puntos. En
2014 comenzamos a implementar so-
luciones de movilidad y estamos desa-
rrollando ese aspecto, con proyectos
en distintos paises, cada vez mas im-
portantes. Nuestro principal empren-
dimiento de la regién esta en Panama:
estamos implementando nuestra so-
lucién en el Canal. También estamos
trabajando en una soluciéon para un
complejo petrolero en Colombia. Otro
proyecto muy interesante en el que
estamos trabajando es en una minera
chilena, donde estamos implementan-
do nuestra tecnologia para transmitir
imagenes de cdmaras Full HD. m

+ datos: www.fluidmesh.com
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El control de accesos

nunca fue tan facil

» Suprema Xpass
Control de accesos IP por tarjeta

LECTOR Y CONTROLADOR TODO EN UNO

La innovadora propuesta de Suprema evita cableados innecesarios entre
lectores y paneles controladores simplificando sustancialmente el disefio
y la instalacion.

Opciones de lectura de tarjetas EM MARIN, HID o Mifare y la posibilidad

de alimentario via PcE [Power over Ethernet). suprema

Un versatil y potente software permite la convivencia de cada uno de los
modelos disponibles con distintas tecnologias de identificacion tales como
tarjeta, huella, PIN o reconocimiento facial.

‘a sea para aplicaciones de una sola puerta como para complejos sistemas
de control de accesos en red, Suprema es su mejor opcidn,

Visite nuestro showroom y conozea todos los productos SUPREMA que tenemos para ofrecerle.
Av. Angel Gallardo 115
(C1405DJ8) Buenos Aires. Argentina DRANIS
Tel; (+54 11) 4856 7141 : TECHNOLOGY S.A.

ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productaos

avigiLon EIET  bioscrypl secommon- (DRS00 __,?!S___ Theio mmmon e LXeesw »JEE3


www.dramstechnology.com.ar

o PROVSION IR
Nueva linea de D VRS

de 4,8 y 16 canales

FECOVEICH R

Versatilidad
y prestacwnes :
al alcance de todos '

Las DVRs de PROVISION-ISR han sido disefiadas y fabricadas
en base al conocimiento adquiride durante muchos anos de
experiencia. Adaptadas a trabajar en diferentes condiciones y
aplicaciones, las OVRs de PROVISION-ISR se destacan por
su sistema operativo, su interfaz grafica amigable y su potente
procesadaor.

El algoritmo de compresién H.264 utilizado asegura la maxima
calidad de video optimizando el espacio de almacenamiento en
disco. Las OVRs incluyen salida HOML, VGA y video compuesta,
entradas y salida de audio y RS-485 para control PTZ. Su

conexidn a la red permite el monitoreo y la configuracion

remota tanto desde una computadora personal (Windows / " o
Mac) como asi también desde cualquier dispositivo mawil, “#BlackBery ([, iPhons/ibad Archoid

Visite nuestro shawroom y conozca todos Los productos PROVISION ISR que tenemos para ofrecerle,
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Av. Angel Gallardo 115
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Nueva camara 5.0 megapixel
. con IR adaptativo

¥ avieiLon

H.284 OnviF

Equipadas con la nueva tecnologia de iluminacion infrarroja
(IR) adaptativa y lente de 3-9mm y 9-22mm motorizado, las
camaras de Avigilon proveen méaxima cobertura para visualizar
actividad en total oscuridad,

Esta exclusiva tecnologia IR adaptativa no solo ajusta Disponibles en formato Bullet y Domo
automaticamente el angulo y potencia del haz infrarrajo en -

funcién del zoom sino también modifica de manera inteligente ] — .

la configuracion de la cAmara procesando dindmicamente L '

|a informacidn segln diferentes condiciones (iluminacion :
ambiente, movimiento) para potenciar al maximo la calidad IR Convencional

de la imagen. e g e

La camara est4 disponible en versiones tipo bullet y domo e T .
con resoluciones de 1 MP a 5 MP. Resistente al vandalismo o T e

(IK10) y apta para intemperie (IPBE). la camara con IR IR Adaptative

adaptativo de Avigilon proporciona maxima seguridad - = e —
a su instalacidn, b

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Ly teenatagls TR exkmptoth. ojssta ol dguls y potencia
AVIGILON que tenemos para ofrecerle, mra.fui-rmsmdérﬁfrm g sl e o, g
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ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos

avigiLon &R  bjoscrypr secunmAon-  [CEEWAN =" Thela tameon & HAoeow yyEEd


www.dramstechnology.com.ar

#' Respuesta directa

La industria segun sus protagonistas

Mas sobre la encuesta de RNDS

En la edicién de RNDS N° 91 publicamos un informe sobre la actualidad de la industria de la seguridad

y su proyeccion para este ano basada en las respuestas de distintos integrantes del sector. Aqui ofrecemos

un resumen de lo expresado por los participantes.

L a iniciativa de la revista Negocios
de Seguridad de proponer a dis-
tintos integrantes del sector una encuesta
para relevar su actualidad y proyeccion
en nuestro pais tuvo una muy buena
repercusion. Gerentes comerciales lo-
cales, gerentes regionales de companias
internacionales, integradores, distribui-
dores y hasta instaladores respondieron
las preguntas, cuyos resultados se vieron
reflejados en la edicion anterior.

En esta oportunidad, reproducimos
algunas de las respuestas brindadas
tal cual fueron expresadas por cada
uno de los participantes. Con coinci-
dencias en muchos casos y divergencias
en otros, los profesionales del sector
expresaron su parecer; reproducimos
sus perspectivas a continuacion.

- En 2014, jqué éreas considera que
tuvieron mayor crecimiento? ;Cudles
fueron las de menor?

Alejandro Barruffaldi: Sin dudas, las
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que registraron un mayor crecimiento
fueron las areas de CCTV y control de
accesos.

Bernardo Martinez Saénz: Seguramente
en esto vaya a coincidir con la mayoria
de los colegas; considero que el sector
de la videovigilancia fue el de mayor
crecimiento, quedando un poco res-
tringido el incremento en el 4rea del
monitoreo.

Carlos Camogli: En el transcurso de
2014 hemos detectado un crecimiento
general en todos los sectores. Esto se
debe a que cada vez es mas valorada
la efectividad del uso de soluciones
de seguridad electrénica gracias a su
confiabilidad, adaptacion a diferentes
plataformas y facil acceso. Sin embargo,
las dreas con mayor demanda fueron
el monitoreo de alarmas y las cdmaras
de seguridad, que representan el cre-
cimiento sostenido en los ultimos afos.

Juan Venialgo: Las de mayor creci-
miento estan relacionadas al monitoreo,

seguimiento y medicion a distancia.
Las de menor crecimiento fueron las
tradicionales de la seguridad electrénica,
como los sistemas de intrusion.

- Comparado con 2013, jcual fue la
tendencia comercial en 2014?

Carlos Camogli: Desde Tyco, el balance
de 2014 ha sido positivo debido a que
registramos un crecimiento del 10%
en la cantidad de clientes que consu-
men soluciones de seguridad con res-
pecto al 2013. Consideramos que esto
se debe a que son cada vez mas per-
sonas las que se concientizan acerca
de la efectividad de utilizar herramientas
de seguridad electrénica en pos de
prevenir situaciones de emergencia.

Diego Madeo: Tuvimos un incremento
delaactividad debido a la incorporacion
de nuevos productos y al plan de ex-
pansién comercial y técnica que laem-
presa ha afrontado, profesionalizando
cada una de las areas.
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¢/ Respuesta directa

Eduardo Casarino: Se registrd una baja
en la actividad. Esto se debio princi-
palmente a las restricciones impuestas
alaimportacion, que impidieron man-
tener normalmente la cadena de co-
mercializacion.

remos en seguir fortaleciendo la re-
gionalizacién de nuestros servicios. Los
proyectos estaran centrados en conti-
nuar desarrollando tecnologias tele-
maticas y dométicas que les haga la
vida mas facil a nuestros actuales y
potenciales clientes.
Gustavo Calanni: Como

el sector de consumo medio, princi-
palmente en vigilancia sobre empresas
privadas.

Alejandro Barruffaldi: Se registrara un
crecimiento general en lo que se refiere
a seguridad electrénica, ya que los sis-
temas son cada vez mas necesarios y
el usuario necesita perfeccionarse en

Segun el relevamiento realizado por RNDS, el 61,6% de las
empresas del mercado son distribuidoras, importadoras o
integradoras mientras que el 38,4% es fabricante. De ellos,
el 6,4% exporta sus productos.

empresa fabricante y pro-
veedora de elementos y
tecnologia para el blindaje
de vehiculos, entendemos

el uso y posibilidades que ofrece la
tecnologia.

Bernardo Martinez Saénz: Aumentara
la seguridad electrénica aplicada en

Jonatdn Oar: El 2014 fue un aho de
nuevas tecnologias en el mercado de
vigilancia IP y controles de acceso,
que le permitieron a los integradores
brindar soluciones profesionales para
diferentes mercados verticales, logran-
do un gran crecimiento en proyectos
de monitoreo IP.

Juan Fanjul: Se mantuvieron volume-
nes estables de facturacién, pero el
sector atraviesa por una crisis impor-
tante por los problemas de importacién,
en un delicado contexto inflacionario.

- {Qué expectativas tiene para el sector
de la seguridad en el 20157

Adridn Bongioanni: La industria podria
crecer ampliamente en la region si se
apoya en los dos mercados mas amplios,
Brasil y México

Carlos Camogli: Nuestras expectativas
de caraal 2015 se focalizan en continuar
afianzando el posicionamiento que ve-
nimos manteniendo afno a afo en el
mercado de la seguridad electrénica,
asi como también el nivel de creci-
miento alcanzado por la compania. En
este contexto, seguiremos trabajando
en pos de mantener la integracién de
nuestros sistemas y servicios con el
objetivo de lograr una proteccién in-
tegral para nuestros clientes y conver-
tirnos en sus aliados en todo momento
y lugar.

Diego Madeo: Creo que, si bien el 2015
sera un ano dificil en lo econédmico y po-
litico, el mercado de la seguridad electré-
nica no decaera. El escenario es muy op-
timista para este afo, ya que lademanda
es creciente y supera los indices de la
caida de la economia del pais.

Eduardo Casarino: Estoy convencido
de que habra continuidad en la industria
y se podra registrar un ligero incremento
en la actividad.

Enrique Vera Vionnet: De cara al 2015
continuaremos consolidando nuestra
estrategia de desarrollar soluciones
tecnolégicas destinadas tanto al seg-
mento corporativo como a los consu-
midores finales. A su vez, nos enfoca-
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que nuestra especialidad
va a seguir en expansion.
Cada vez mas personas
dentro del segmento socioeconémico
que pueden proteger su vehiculo para
la seguridad de su familia y/o empleados
en transito ven al blindaje como unaal-
ternativa efectiva, viable y no intrusiva.

Juan Venialgo: Depende de varios fac-
tores externos a la industria y coyun-
turales de nuestro pais. Porque la de-
manda sera creciente como conse-
cuencia del aumento del delito y la in-
seguridad, pero hay que ver la dispo-
nibilidad de tecnologia como conse-
cuencia de la restriccién de importa-
ciones, falta de divisas, etc,, sumado a
la pérdida de poder adquisitivo como
consecuencia de la alta inflacion y el
estancamiento de la economia.

Marcelo Colanero: Esperamos seguir
creciendo, aunque sabemos que sera
un ano muy dificil por la transicion de
gobierno, las elecciones y los problemas
que se vienen arrastrando, como la in-
flacién, délar no competitivo, problemas
de importaciones, etc.

Néstor Gluj: Esperamos un buen 2015,
en especial en el mercado externo. El
mercado local genera algunas dudas
en relacién a las posibilidades de im-
portacion y otras variables macroeco-
némicas.

Roberto Junghanss: Como siempre, la
demanda supera la oferta. Dependemos
exclusivamente de la habilitaciéon de
DJAI por parte de la secretaria de co-
mercio. Cuanto mas importamos, mas
vendemos. Hoy la empresa sigue con
un régimen de restricciones comerciales,
por lo que estamos imposibilitados de
venderle, por ejemplo, a quienes no
son clientes habituales.

Sergio Pattacini: Las expectativas son
las mejores, siempre y cuando se nor-
malicen las importaciones permitiendo
desarrollar nuevos mercados contando
con nuevas tecnologias. El objetivo es
continuar con un crecimiento constante
en nuestros servicios.

- iQué area cree que tendrd mayor
crecimiento? ;Por qué?
Adridn Bongioanni: Seguira creciendo

barrios cerrados, por el crecimiento
tanto interno como en cantidad de ur-
banizaciones privadas que demandan
sistemas de seguridad de mayores
prestaciones y en gran nimero.

Carlos Camogli: Esperamos que se
mantenga el crecimiento sostenido de
alrededor del 30% que viene demos-
trando la tecnologia de video afo a
afo. A su vez, vemos un gran potencial
en las soluciones de incendio, dadas
las nuevas disposiciones legales que
regulan un estdndar de calidad que
s6lo empresas especializadas llegan a
cumplir.

Daniel Barg: Desde nuestra empresa
apostamos fuertemente por la extincion
de incendios por agentes limpios, dado
que es donde hemos realizado las ma-
yores inversiones para amortiguar las
importaciones, centrdndonos en per-
feccionar la prestacion de servicio.

Eduardo Casarino: Debido a la de-
manda por parte del sector publico y
las necesidades de seguridad en la
calle, el mayor crecimiento estard re-
gistrado por los sistemas de videovigi-
lancia fijos y moviles.

Enrique Vera Vionnet: Una de las reas
serd la de telematica. Las empresas de
servicios y las terminales automotrices
estan dirigiendo sus esfuerzos a mejorar
la calidad y cantidad de servicios a sus
clientes, por lo que la tecnologia de in-
formacion sera clave para sostener este
desarrollo.

Gustavo Calanni: Patrullas urbanas, ya
que es un mercado en expansion que
responde a la necesidad de proveer
vehiculos seguros a las personas que,
sin ellos, no pueden ofrecer seguridad
en determinadas zonas.

Juan Fanjul: Sin dudas, el crecimiento
estara en los servicios ofrecidos a través
de las redes de datos. Se pueden ofrecer
muchos servicios de calidad, seguros
y estables de la mano de un ahorro de
costos muy interesante para los clien-
tes.

Juan Venialgo: En los ultimos afos se
viene materializando la tendencia de
lo relacionado con iméagenes y su pro-
cesamiento, como detectores de even-
tos, persuasion, y analisis posterior.
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¢ Respuesta directa

También crecera lo relacionado a cdmaras
IPy domos, incluyendo el uso de drones
para aplicaciones de seguridad y vigi-
lancia.

Maricela Marroquin: Cada pais es dife-
rente y complicado a su vez. La seguridad
en Latinoamérica contintia siendo el
mayor centro de atencion, por lo que
considero que CCTV y alarmas, seguido
de control de acceso e incendio estaran
en mayor crecimiento.

Del universo encuestado, mas de la mitad tienen en su
cartera productos para CCTV: el 52,7%. Le siguen, teniendo
en cuenta los cuatro segmentos principales, intrusion

(44,4%), accesos, (27,7%) e incendio (22,2%).

Roberto Junghanss: Estamos en un mer-
cado errético, con picos de demanda y
oferta. Entiendo que el CCTV va liderando
el mercado, pero otras dreas muestran un
fuerte crecimiento en el Ultimo tiempo.

- {Qué factor considera que sera el mas
relevante para el desarrollo de la actividad
este ano?

Adridn Bongioanni: Ofrecerle al cliente
innovacion a través soluciones diferen-
ciales, mas alla del precio final de la so-
lucién.

Alejandro Barruffaldi: El aporte que po-
damos dar las empresas distribuidoras
ainstaladores e integradores en lo refe-
rente a capacitacion y perfeccionamiento,
tanto enimplementaciéon como posventa
de sistemas de seguridad.

Carlos Camogli: Consideramos que con-
tinuar trabajando en sistemas de seguridad
integrados y versatiles serd sumamente
importante para el desarrollo de la acti-
vidad y la mejor politica para ser socios
estratégicos de nuestros clientes y llegar
a aquellos que aun no lo son. A su vez,
sera clave incorporar las Ultimas tecnologias
anuestras soluciones y teneren cuentaa
los sistemas IP como elementos que per-
miten monitorear los espacios en cualquier
momentoy desde cualquier lugar donde
se cuente con una computadora, smart-
phone o tablet.

Eduardo Casarino: La inversion en sis-
temas de videovigilancia en moviles,
impulsada por los gobiernos municipales
y provinciales.

Enrique Vera Vionnet: El alza de precios
es, sin dudas, un gran escollo a la hora
de planificar futuras inversiones. Las po-
liticas publicas deberian estar orientadas
a disminuir estos valores en forma pau-
latina.

Gustavo Calanni: Otorgaria tranquilidad
alaindustria de la sequridad en general
el poderimportar sin trabas. El problema
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mas grande de nuestro sector es el quie-
bre de inventarios de materias primas,
que nos obliga a trabajar con sobrestock;
y asi y todo, es dificil mantener la pro-
duccioén continua.

Juan Fanjul:Un punto clave es la inflacién

y la falta de financiacion para las Pymes.
Hay una gran presion tributaria y muchas
veces las decisiones de planificar alargo
plazo no pueden mantenerse en el tiem-
po. Por otra parte, muchas empresas
necesitan personal califi-
cado con conocimientos
técnicos para poder rea-
lizar las implementacio-
nes y se dificulta encon-
trar los trabajadores ade-
cuados.

Maricela Marroquin: De-
bido a la inestabilidad
econdmica, fluctuaciones de lamoneda
y cambios de gobiernos, entre otros fac-
tores que influiran los paises de nuestra
region, es importante mantener el foco
en nuestros clientes y socios al continuar
desarrollando actividades comerciales
como incentivos de mercadeo y cen-
trarnos en mercados verticales que ofrez-
can soluciones de control de accesos
completas.

Miguel Ganopolsky: Seran claves, como
en otras actividades, la posibilidad de
contar con equipos de importacién en
tiempo y forma, la estabilidad del tipo
de cambio y el mantenimiento del poder
adquisitivo de la poblacion.

Roberto Junghanss: Sin dudas, la apertura
del comercio exterior es un factor fun-
damental para estimular la oferta de
nuevas tecnologias. Por otra parte, la re-
cesion del mercado se va recuperando,
pero con una alta caida del valor adqui-
sitivo del peso. Ambos son los factores
relevantes en la actividad.

Conclusiones

Carlos Camogli: Somos conscientes de
que la seguridad electrénica esta to-
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mando cada vez mas presencia en el
mercado debido a su efectividad y bue-
nos resultados. Las empresas incrementan
su inversion en estas soluciones por su
gran eficiencia. En la actualidad, la in-
version en seguridad electrénica corres-
ponde al 30% del share y se espera que
continue en incremento.

Eduardo Casarino: Creemos que conti-
nuara el control a la importaciéon para
nuestro sector, igual que en 2014, lo
cual podria volver a complicar la ejecucion
de algunos proyectos.

Javier Sobrero: Seria bueno para la in-
dustria en general que las grandes em-
presas de seguridad ubicadas en Capital
Federal tengan en cuenta a las pequenas
empresas del interior a la hora de cerrar
negocios de venta y mantenimiento de
equipamiento en todo el pais. Esto haria
que el negocio sea mas redituable para
todos los actores.

Marcelo Hirschhorn: Es importante seguir
bregando por la profesionalizacién del
sector, promoviendo normativas por ju-
risdiccién y nacionales, registros de id6-
neos, colegios de profesionales y demas
organismos que velen por el cumpli-
miento de dichas normas entre sus re-
gistrados e impulsen la capacitacion
constante. m
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Preguntas frecuentes

;Como elegir un portero eléctrico?

Pautas y recomendaciones

o0 es lo mismo elegir un portero

eléctrico para una casa que para
un edificio: el equipo multifamiliar de-
berd cumplir ciertos requisitos de con-
fiabilidad, que no son tan importantes
en un equipo familiar. No es lo mismo
reparar o reemplazar un sistema en
una casa que en un edificio de depar-
tamentos.

Un caso tipico es el de instalaciones
de porteros digitales (que requieren
muy pocos cables para manejar 100 o
mas internos), de origen generalmente
asiatico, que han sido instalados en la
época del 1 a 1y que ante una falla
obligan a reemplazar todo el sistema
(ya sea porque la marca ya no tiene
soporte o representante en el pais o
porque es un modelo viejo que no
tiene repuestos).

Coordinar con 100 0 més consorcistas,
acceder a sus departamentos para
agregar mas cables e instalar un sistema
tradicional es una tarea que se sabe

..-i’.

cuando se empieza pero no cuando
se termina; esto hace casiimposible el
reemplazo. Ademds, aunque sea factible
reemplazarlo por un sistema actuali-
zado, el costo lo hace inaccesible para
la mayoria de los proyectos.

Para evitar que estos casos se sigan
produciendo, es importante tener en
cuenta una serie de factores que daran
como resultado elegir un sistema que
podra funcionar sin problemas durante
la mayor cantidad de tiempo y que
podra ser mantenido y actualizado
cada vez que sea necesario.

- ¢Portero sélo con audio o con vi-
deo?

- El primer filtro para seleccionar un
equipo es saber si se requiere un portero
eléctrico con audio solo o un portero
eléctrico con video. La opcidn con cdmara
y pantallas es atractiva, es mas econémica
que hace unos afnos y,ademas de ofrecer
una mayor seguridad al consorcista,

proporciona un freno mas a las inten-
ciones de un posible intruso. También
existe la opcién de colocar una cdmara
en la calle y, con posterioridad, ir agre-
gando los monitores en los departa-
mentos, lo que haria mas accesible el
costo total del sistema.

- ;Qué marca elegir?

- Existen en el mercado infinidad de
marcas y modelos, nacionales e im-
portados, que hacen la seleccién mucho
mas dificil de lo que parece. En primer
término, la sugerencia es tener en cuen-
ta la robustez de los elementos, la cali-
dad de la asistencia técnica, la expe-
riencia en el rubro y la disponibilidad
de repuestos. Hay que hacer hincapié
en este ultimo item en especial: los
importados son fabricados para eco-
nomias en las que, cada dos anos, los
modelos son reemplazados por otros
nuevos, por lo que puede ser dificil
conseguir reemplazos para, por ejemplo,
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@ Preguntas frecuentes

un frente de calle dafado por vanda-
lismo. Tengamos en cuenta que en
nuestro pais, la vida util de un portero
eléctrico, en la mayor parte de las oca-
siones, sobrepasa los 10 afos, habiendo
instalaciones de mas de 40 afos que
todavia funcionan con sus elementos
originales.

Como para toda instalacion de un sistema de seguridad,
funcién que hoy cumplen también los porteros eléctricos,
siempre es necesaria la consulta a un profesional. Este sera
quien asesore al usuario de la manera mas conveniente.

La consulta con personal especializado
y experiencia en instalaciones y repara-
ciones es la opcién mas recomendable,
ellos podran responder cudl es el sistema
que dard menores problemas alo largo
del tiempo, cudl es mas facil de reparar
y si se consiguen repuestos.

- ;A quién comprar?

-Es un tema delicado; no es lo mismo
que comprar un televisor o una hela-
dera, ya que es un sistema muy com-
plejo que tiene una gran cantidad de
elementos que deben funcionar las 24

horas del dia, durante afos.

Los puntos de venta generalmente
no tienen todas las marcas y modelos,
entre otras cosas porque seria imposible,
y tienen que vender lo que tienen en
stock. Los fabricantes e importadores
obviamente querran vender su pro-
ducto, el que serd el mejor del mercado,
superior a toda la com-

petencia y con repuestos
y soporte garantizado
de por vida; promesas
que recién comprobare-
mos en el momento de
necesitarlos. Nuevamen-
te, la opinién del espe-
cialista es laque vale:una
vez que se conoce la opinién de quien
sabe del tema, entonces podra comprar
donde ofrezcan especificamente lo
que el técnico recomendé.

- ;Quién instala y mantiene el siste-
ma?

- El encargado de la instalacion no
solamente deberd instalar los diferentes
elementos en su lugar: también es el
que decidira qué tipo de cableado se
necesita para garantizar el buen fun-
cionamiento de todo el sistema. Nue-
vamente, la consulta con el especialista
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es fundamental. La persona experi-
mentada en el tema elegird los mejores
elementos y hard su trabajo a conciencia,
ya que, una vez terminado, él mismo
tendrad que responder ante cualquier
reclamo hasta que expire el tiempo de
garantia que se le exigira al contratarlo.
Contratar a unimprovisado es un doble
riesgo, dado que seguin a la complejidad
del sistema, puede provocar dafos en
los equipos que obviamente no son
cubiertos por la garantia de los pro-
ductos.m

K

Fuente: Cdmara Argentina de Empresas de
Porteros Eléctricos - www.caepe.org
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Introduccion a los enlaces wireless

Conceptos basicos y definicién de unidades — 172 parte

Hoy es habitual el uso de enlaces wireless (inaldmbricos) para la transmision de datos de todo tipo,

aplicacion a la que no escapa la seguridad electronica, en especial el video IP. Radiofrecuencia, longitud

de onda y decibles son conceptos que repasaremos en esta nota.

Diego Pitrelli
Responsable técnico Selnet
dpitrelli@selnet-sa.com.ar

‘ ada dia que pasa, los enlaces

wireless encuentran mas y mas
aplicaciones. En la actualidad, llegaron
al mundo de la seguridad electrénica,
mas especificamente utilizados en tec-
nologia de video por IP. Trataremos de
explicar en esta nota (que continuara
en préximas ediciones) cudl es el prin-
cipio de su funcionamiento.

Es inevitable comenzar por la historia
de la radiofrecuencia y sus principios
fisicos, ya que es, verdaderamente, la
base de todo aquello que hoy se de-
nomina wireless (o inalambrico en su
traduccion al espanol).

/QUE ES LA RADIOFRECUENCIA?

El término “radiofrecuencia” hace re-
ferencia a las primeras comunicaciones
de radio AM a través de las cuales sélo
se transmitia audio. Ese mismo término
se aplica, hoy, a un segmento especial
del espectro de frecuencias, sinimportar
qué tipo de informacion se esta trans-
portando: sefal de television, audio,
datos, telefonia, radar, etc.

(Y cdmo definimos la frecuencia? Es
la cantidad de veces que una sefal se
repite en el lapso de un segundo y se
mide en hercios (Hz) en honor a Heinrich
Rudolf Hertz, inventor y fisico aleman
que descubrié la propagacién de las
ondas electromagnéticas en el espacio.
Asi entonces, un hercio o hertz (1 Hz)
corresponde a un ciclo por segundo
de una sefal cualquiera.

Las frecuencias se agrupan segun de-
terminados rangos o espectros. El caso
de la radiofrecuencia se condice con la
porcién menos energética de las ondas
electromagnéticas; estd compuesto por
todas aquellas senales que se encuentran
entre los 3 Hzy los 300 GHz. Es decir: el
espectro de radiofrecuencia es de 3 Hz
a 300 GHz.
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Ahora vamos por lo mas importante:
{qué son las ondas electromagnéticas?

Todos conocemos los efectos del cam-
po magnético de un iman y también
los de un campo eléctrico a través de
las descargas que ocurren, por ejemplo,
al cerrar una puerta de un automovil,
al frotar alguna superficie o, en su
mayor expresion natural, con la caida
de un rayo. Si bien son dos campos de
caracteristicas diferentes, estan estre-
chamente ligados entre siy tienen una
importancia muy grande para nuestra
existencia tal cual la conocemos. ;Parece
una exageracion? Quiza, pero nolo es:
la luz, el calor, los rayos X, nuestra
vision, los rayos ultravioletas, las mi-
croondas, la radiofrecuencia y las fre-
cuencias super bajas son todas mani-
festaciones de la misma interaccién
de campos eléctricos y magnéticos,
exclusivamente diferenciadas por la
frecuencia a la que oscilan sus ondas.

ESPECTRO ELECTROMAGNETICO
No hace mucho tiempo, a fines del
siglo XIX, alguien llamado James Clerk

s
-~

Maxwell, fisico y matematico inglés,
logré dar unidad a las ecuaciones que
describian el comportamiento de los
campos eléctrico y magnético. Entre
estas leyes estan la ley de Ampére, la
ley de Faraday o ley de Lenzy la ley de
Gauss.

James Maxwell lograria unificar todas
estas leyes en una descripcion cohe-
rente del campo electromagnético, de-
mostrando las bases tedricas de la pro-
pagacién de sus ondas. Pocos afos
después, en 1887, Hertz fue el primero
en validar experimentalmente la teoria
de Maxwell.

Como esta fuera de las pretensiones
de esta nota (y probablemente también
fuera de nuestro alcance), no vamos a
desplegar estas ecuaciones; aunque
si vamos a explicar algunas consecuen-
cias que de ellas se deprenden y el
porqué de la creacién de las distintas
ondas.

Mientras los campos magnéticos o
eléctricos permanecen estaticos (o sea
que no varian su intensidad o posicién
en el espacio), ninguna onda se formara.
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Pero resulta que cuando un campo
eléctrico varia, genera un campo mag-
nético que también varia; y cuando
ese campo magnético varia, genera
otro campo eléctrico que también varia,
dando lugar a que se vuelva a formar
un nuevo campo eléctrico que varia y
asi indefinidamente. Esta interaccién
crea una onda que se propaga, cuyas
propiedades dependeran de su frecuen-
cia: esta es una onda electromagnética.
Resumiendo, un campo eléctrico va-
riable engendra un campo magnético
variable y éste, a su vez, otro campo eléc-
tricovariabley asi sucesivamente, lo que
forma una onda que se propaga.

Dato histérico: el primer sistema prac-
tico de comunicacién mediante ondas
de radio fue del ingeniero Guillermo
Marconi, quien en 1901 realizé la primera
emision trasatlantica radioeléctrica uti-
lizando disefios de Nikola Tesla, un in-
ventor, ingeniero mecanico, ingeniero
electricista y fisico de origen serbio
considerado como el promotor mas
importante del nacimiento de la elec-
tricidad comercial.

Unos detalles mas que luego seran
utiles para explicar algunos conceptos:
los campos magnéticos y eléctricos se
generan en cuadratura (es decir, forman
un angulo de 90° entre ellos) y la onda
avanza perpendicular al plano que estos
generan.También se observa que cuando
un campo alcanza su valor maximo el
otro también lo hace. Lo mismo sucede
cuando pasan por cero.

LONGITUD DE ONDA (WAVELENGTH)

Generalmente representada por la
letra griega Lambda (M), la longitud de
onda no es otra cosa que la distancia
que recorre la onda por cada ciclo, para
lo cual necesario saber a qué velocidad
se desplaza. Las ondas electromagné-
ticas se mueven en el vacio y en el aire
a una velocidad muy bien conocida y
esta es la velocidad de la luz (la luz, re-
cordemos, es una onda electromag-
nética). La letra utilizada como constante
para la velocidad de la luz en el vacio

<72>

" Segun lo preduo Einstein hace
pocos anos, esta es la maxima velocidad
que admite la naturaleza, ecuacion
que ya ha sido verificada.

€=299.792.458 m/s, que suele redon-
dearse a ¢ = 3-10. m/s, 0 sea un 3 se-
guido de 8 ceros.

Entonces, podemos determinar la
longitud de onda con una cuenta sen-
cilla: la velocidad de la luz dividida por
la frecuencia. En una formula, se expresa
como A =c/f. Lalongitud nos dara una
idea del tamano de los objetos que
serdn un obstaculo para la onda, asi
como donde ésta podria reflejarse o
absorberse.

Cabe mencionar que una onda elec-
tromagnética se propaga en todas las

direcciones como un frente de onda
esférico. Sin embargo, a corta distancia
de la fuente de emision puede consi-
derarse un frente de onda plano.

PROPIEDADES DE LAS ONDAS

SEGUN SU FRECUENCIA

SHF (siglas del inglés Super High Fre-
quency, frecuencias super altas) es una
banda del espectro electromagnético
que ocupa el rango de frecuencias de
3 GHza 30 GHz. También es conocida
como la banda “centimétrica’, con un
rango de frecuencias que oscilan de
10a 1 centimetro. Si hacemos la cuenta
para 2.4 GHz, donde “G" Giga son
nueve ceros (mil millones) de ciclos
por segundo:
A = 300.000.000/2.400.000.000 = 0.125 m
A=125cm delongitud de onda

CLASIFICACION DE LAS ONDAS DE RADIOFRECUENCIA

30 kHz a 300 kHz

Baja frecuencia

Radio, navegacion

3 MHz a 30 MHz

Alta frecuencia

Radio de onda corta

UHF 300 MHza 3 GHz

Ultra alta frecuencia

TV, radar, telefonia movil

Extremadamente alta
frecuencia

30 GHz a 300 GHz

Radar
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Mas adelante en esta nota nos iremos
enfocando en SHF y sus propiedades,
ya que los enlaces de datos que se utilizan
comercialmente en la actualidad se en-
cuentran entre los 24 GHz y los 5.9 GHz
y otro rango alrededor de 24 GHz

MAS CONCEPTOS

{Qué es un decibel o decibelio y por
qué se escribe dB? La“d”en minuscula
y la “B” en mayuscula es porque las
magnitudes que derivan del nombre
propio del cientifico que las descubrid
o determind se escriben en mayuscula,
mientras que los multiplicadores o pre-
fijos generalmente van en minuscula.

Por ese motivo, por ejemplo, kilo (k),
metro (m) o gramo (g) son abreviaturas
que se escriben en minuscula, pues
no derivan de nombres propios. En el
caso del decibel, la “d” es de “décimo”
(la décima parte) y “B" viene de “Belio’,
nombre que recibié en honor a Ale-
xander Graham Bell. En su expresion
matematica, 1 dB es el logaritmo de la
relacion entre la magnitud estudiada
y la magnitud de referencia en base
10. Expresado en férmula, donde “Pe”
es la senal de entrada y“Ps”la sefal de
salida:

dB =10-logqq Ps/Pe

Aungue suene complicado, no lo es
tanto. Sélo debemos tener en cuenta
que no se trata de una magnitud ab-
soluta sino que es, simplemente, una
relacion de comparacion. La cifra en
decibeles no indica nunca un valor ab-
soluto de algo, sino la relacién entre
dos elementos. Algo asi como decir

“es tantas veces mas grande que” o
“tantas veces mas chico que”.

Si hay ganancia de sefal (amplifica-
cion) la cifra en decibelios sera positiva;
si hay pérdida (atenuacion), sera ne-
gativa.

Para tener algunas referencias:

+ 0 dB es como multiplicar por uno.
+3 dB es el doble de algo.

+6dB es 4 veces.

- 10dB es 10 veces.

+20 dB es 100 veces.

+30dB es 1000 veces.

+35dB es 3162 veces.

-3 dB es la mitad de algo.

+-10 dB es dividir por 10.

+-20 dB es dividir por 100.

La ventaja de trabajar con decibelios
(unidades logaritmicas) es que los lo-
garitmos tienen una interesante pro-
piedad, la cual se puede expresar de la
siguiente manera:

Log(ax) =10g(a) *109(g)

La naturaleza, muchas veces, se porta
de forma logaritmica y no lineal.

GANANCIA DE UNA ANTENA

Concluiremos esta primera parte con
el siguiente concepto: una antena pue-
de ser definida como la regién de tran-
sicién de una onda electromagnética
de la linea de transmision al espacio
libre. Mientras una linea de transmisién
estd disefiada para minimizar la radia-
cion (pérdidas), una antena estd dise-
Aada para optimizarla (ganancia).

Una antena de ganancia 0 es una an-
tena isotrépica, es decir una antena
que radia en todas las direcciones con
la misma potencia. Es decir, una esfera

Longitud de anda

A

/4

B —

Fiemle da A= o ——

onda plang “‘“1---..,..__,,,___

gue se va expandiendo, que tiene como
mejor ejemplo al sol.

Cuando decimos que una antena
tiene X ganancia en dB, lo que estamos
diciendo es que gana X veces mas (se-
gun su cantidad de decibeles) con res-
pecto a lo que radiaria una antena iso-
tropica. En este caso, el mejor ejemplo
es una linterna: mientras que la lam-
parita sola radiaria luz en todas las di-
recciones, al tener un espejo en forma
de paradbola puede concentrarse esa
energia en un lugar menor pero con
mas potencia. Entonces, ganamos tan-
tos dB en relacién a lo que era cuando
radiaba para todos lados.

Hasta aca llegamos por ahora. En pré-
ximas entregas trataremos temas como
polarizacién de las antenas, diagramas
de radiacion, atenuacion del espacio
libre, linea de vista, zonas de Freznel
interferencias constructivas y destruc-
tivas, cdlculo de un enlace, modula-
cionesy transferencia de datos CDMA,
entre otros. m
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Presupuestar sistemas de seguridad

Tutorial para integradores — 17 parte

Realizar la propuesta de un sistema de sequridad requiere tiempo e insume costos que no todos los clientes

estdn dispuestos a asumir. En esta nota, ofrecemos al profesional del sector una guia rdpida y sencilla de

qué hacer y qué no hacer frente al pedido de cotizacion de un cliente.

Ing. German Alexis Cortés
gcortes@insetron.com

H ace muchos anos que estimar
el valor de los sistemas electro-
nicos de seguridad para grandes pro-
yectos presenta un grave problema.
Todos sabemos que éstos requieren
un disefo profesional que indique las
especificaciones de los elementos y
las cantidades de equipos e infraes-
tructura. Sin embargo, en muchas oca-
siones, el usuario final desconoce esta
etapa y considera que las empresas
integradoras deben saber instantanea-
mente qué equipos se necesitan para
satisfacer los requerimientos de segu-
ridad y cudl es el costo de ellos.

En realidad, el problema tiene que
ver con la falta de vision y conocimiento
del usuario final sobre la necesidad
imperiosa y casi obligatoria de aseso-
rarse por expertos para realizar un di-
seno. Hay que planear el proyecto y
discutir las opciones que se encuentran
disponibles en el mercado antes de
solicitar cotizaciones.

De todas maneras, para retener un
cliente a veces debemos darle un valor
aproximado para ayudarlo a decidir si
implementar o no la solucién. En estos
casos, es importante que nuestro esti-
mado sea lo mas cercano posible al
costo final para evitarnos problemas
tanto con usuarios como con nuestros
proveedores.

SITUACION ACTUAL

En su rutina diaria, las empresas inte-
gradoras de seguridad electronica sue-
len enfrentarse a situaciones dificiles,
ya que deben hacer la oferta econdmica
de un sistema de seguridad aun sin
saber con exactitud qué deben cotizar.
Esta claro también que hacer la labor
de disefio sin conocer exactamente
las intenciones del usuario final es un
riesgo que cuesta mucho dinero asumir.
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La solucion obvia, que la mayoria aplica
actualmente, es entrar en esa etapa de
diseno gratuitamente y a reganadientes,
siguiendo los siguientes pasos:

- Solicitar planos arquitecténicos.

« Realizar un recorrido general del sitio.

« Hacer un disefo conceptual y basico
del sistema a instalar.

- Generar cantidades aproximadas de
equipos (para detallar la infraestructura
necesaria, se necesitaria mayor tiempo
invertido).

Esta fase debe ser muy rapida para
que el usuario final sienta que su pro-
puesta econémica se hace de manera
inmediata, que perciba que el integra-
dor es eficiente y no se desanime en la
compra de los sistemas electrénicos.

INEFICIENCIA E INOCENCIA

Lo explicado en el apartado anterior
es un gran error, al menos en sistemas
de seguridad electrénicos de mediano
o gran tamano. Muchas veces se hace
el esfuerzo para lograr hacer este tipo
de disefo incipiente, gratuito y rapido,
pero termina generando cantidades
inexactas. Esto, a su vez, prevé costos
que, en la gran mayoria de los casos,
se ven afectados por situaciones ad-

versas y sorpresas en el momento de
instalacién, lo cual incrementa el precio
final del proyecto un porcentaje muy
grande. Contrariamente a lo que mu-
chos creen, esto solo demuestra la falta
de experiencia del integrador y el poco
profesionalismo con el que se hizo la
estimacion inicial.

En otras ocasiones, los presupuestos
le parecen excesivos al comprador y
simplemente lo desmotivan a realizar
la inversion, por lo cual el esfuerzo
inicial de la empresa integradora se
pierde y se malgasta el tiempo.

En estas circunstancias, el porcentaje
de efectividad de muchas empresas
integradoras es muy bajo. Es decir, se
convierten en fabricas de propuestas
y cotizaciones que venden muy poco.
Muchas de estas empresas viven con
lainocente ilusion de grandes utilidades
porque han cotizado mucho; sin em-
bargo, los resultados de ventas reales
terminan por ser decepcionantes, afec-
tando la moral de todo el grupo técnico
y comercial.

{QUE HACER, ENTONCES?
El primer paso sera identificar a nuestro
cliente. Es muy importante saber qué
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tipo de conocimientos de seguridad
electrénica tiene nuestro interlocutor
y cudl es su verdadera intencion al so-
licitar una propuesta econémica.

Si es la primera vez que se interesa
en el rubro de seguridad electrénica,
es muy probable que todo lo que desee
saber sea una estimacién general de
cuanto le costaria tener un sistema
dentro de su proyecto general. Sin em-
bargo, si es un usuario que ya conoce
del tema, de su costo estimado, procesos
y realidades, entonces es mas probable
que lo que desee sea tener una pro-
puesta formal y detallada del sistema.
En ese caso, seguramente también ten-
dra especificaciones y cantidades pre-
liminares, fruto de un disefo propio; y
si no las tiene, entendera que ese es el
siguiente paso antes de una oferta de-
tallada.

“Siempre es buena idea explicarle al usuario final que se
requiere de un disefo profesional antes de poder cotizar
cualquier sistema de seguridad, disefio que requiere tiempo

y esfuerzo e insume costos monetarios”.

ESTRATEGIA RECOMENDADA

Comencemos por reconocer que siem-
pre es una buena idea explicarle al
usuario final que se necesita una etapa
de diseio profesional antes de poder
cotizar cualquier sistema. Es necesario
aclararle que ese disefio profesional
requiere de un esfuerzo humano es-
pecializado, que toma un tiempo pru-
dencial y que genera documentos tales
como estudios de riesgo, planos exactos,
diagramas, calculos de ingenieria, cua-
dros detallados y demas especificacio-
nes; un estudio previo como este tiene
un costo que es imposible soslayar.
Sélo asi podra saber a ciencia cierta
cuanto cuesta su sistema de seguridad;
y siacaso el presupuesto no alcanzara,
esta misma planificacién permite divi-
dirlo enfases programadas y orientadas
por el disefador.

Sin embargo, no todos los usuarios
finales estan dispuestos a costear el
diseio y mucho menos a esperar el
tiempo necesario para que se realice.
A veces, todo lo que desea el usuario
final es saber de manera aproximada
cuanto le costaria un sistema que sa-
tisfaga sus necesidades sin compro-
meterse a comprarlo o a invertir en los
estudios y disefio para ello.

Existe una forma facil de resolver esta
situacion, que nos permite dar un valor
aproximado del sistema sin la necesidad
de disefios incipientes ni de gastar re-
cursos humanos de manera infructuosa.
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Me refiero a que debemos descubriry
calcular algunos indices y factores mul-
tiplicadores, basados en datos solici-
tados al mismo usuario final, para hacer
una estimacion rapida del costo de
nuestros productos y servicios.

DEMOSTRAR PROFESIONALISMO

No es extrano que los clientes pierdan
confianza cuando preguntan por un
presupuesto estimado y el integrador
o representante evade la respuesta en
varias ocasiones y termina por no com-
prometerse con una cifra aproximada.

¢{Por qué en seguridad electrénica es
tan dificil dar un precio aproximado?
iSera que no tenemos experiencia o
gue no conocemos nuestro trabajo?
Mucha gente del gremio dice que no
se puede comprometer con una cifra
porque depende de factores que no
pueden generalizarse y

que, por lo tanto, se hace
indispensable una etapa
de estudio.

Sin embargo, pensar

que en tres dias se va a
poder hacer un buen es-
tudio, detallado, profe-
sional y de todo el siste-
ma, para obtener una cifra que se acer-
que fehacientemente al costo final, no
es razonable. Recordemos que partimos
de unarealidad, la cual es que la mayoria
delos sistemas de seguridad se venden
en una cifra y se terminan haciendo
en otra muy distinta. Esto no solamente
no es profesional, sino que genera es-
cepticismo en los clientes con respecto
al gremio. Por eso, muchos usuarios fi-
nales desconfian cuando el supuesto
experto no sabe cémo cobrar y ni si-
quiera da cifras aproximadas de manera
inmediata.

La solucién la siguen apor-
tando los llamados indices,
que debemos descubirir, cal-
cular y aprender a utilizar
con agilidad.

existir muchos métodos e indices si-
milares; aqui mostramos dos métodos
probados para poder ofrecer una coti-
zacion rapida, acertada y eficiente.

« Precio por metro cuadrado: es el mé-
todo mas reconocido -y usado- en el
gremio de la construccién, consiste
en encontrar el costo por metro cua-
drado de un subsistema de seguridad
electrénica. Para que sea una herra-
mienta efectiva, debemos descubrir
y calcular un indice para un sistema
de CCTV, uno para un sistema de alar-
mas para deteccion de intrusion o in-
cendioy, finalmente, otro para un sis-
tema de control de acceso. De esta
manera, sélo hay que preguntar a
nuestro cliente el area total del pro-
yecto, multiplicarla por el precio por
metro cuadrado para asi lograr in-
mediatamente un valor aproximado
del costo del sistema de seguridad
electrénica para ese proyecto. Tenien-
do en cuenta el tiempo que puede
llevar la aprobacion del cliente, la
puesta en marchay la compra de los
materiales, se puede hacer un ajuste
segun la inflacion.

Porcentaje del proyecto: el segundo
método, igual de conocido y usado
en otros rubros y profesiones de la
construccion, consiste en descubriry
calcular un porcentaje que represente
cada subsistema dentro del costo
total del proyecto. De esta manera,
se hace muy facil poder dar un valor
aproximado de los sistemas de segu-
ridad electrénica al conocer el valor
total del proyecto (su cliente segura-
mente lo conoce) y sacando el por-
centaje estimado. Nuevamente, con
so6lo hacer unas pocas cuentas ya ten-
driamos una cifra aproximada.

Un indice expresa la relaciéon numérica existente entre dos
cantidades. En seguridad electronica, esos indices nos
ayudan a cuantificar costos aproximados en base a datos

que el usuario ya posee”.

DESCUBRIENDO INDICES

Un indice es, entre otras
cosas, una expresion numé-
rica o cifra que representa la relacién
entre dos cantidades. Seguin esta defi-
nicién, y en lo que respecta a la seguri-
dad electrénica, debemos buscar los
indices que nos ayuden a expresar cos-
tos aproximados basados en una serie
de datos que nuestro cliente ya posea.

Hacer de lo dificil algo sencillo vale
oro. Para esto, ofrecemos aqui dos mé-
todos muy simples para ayudar al in-
tegrador a evitar convertirse en una
ineficiente fabrica de cotizaciones. Acla-
ramos, de todas maneras, que pueden

Ambos métodos pueden darnos un
estimado o, al menos, un rango de va-
lores. Lo ideal es utilizar ambos métodos
y cotejar los resultados entre si, para
verificar que arrojen cifras similares.
Alli radica la mayor parte de su efecti-
vidad y certeza.

Hasta aqui la primera parte. En la pré-
xima edicién concluiremos este trabajo
contando cémo obtener cada uno de
los indices necesarios; veremos ejemplos
practicos de aplicaciéon y las conclu-
siones a las que podemos arribar. m
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STeogye STARTVISION

Start¥ision Technology Co es fabricante y exportador profesional de productos de CCTY
nue cuenta con mas de 10 afios de experiencia en el mercado.

Forman parte de la compafia 200 operarios permanentes y su edificio abarca alrededor de
6.000 metros cuadrados, especializandose en todo tiyu e camaras de CCTV ¥ DVRs Standalone.

StartVision posee 12 maquinas de SMT, que pueden producir slrededor de G000 CCDs diarios y desde
120.000 hasta 150.000 camaras por mes, lo gue asegura un menor tiempo de envio.

A través de DVR Store, La compaiiia ofrece 3 sus clientes un disedio dnico ¥ una calidad de imagen clara y estable.

Todos sus productos cumplen con CE, RoHS, FCC y cada equipo
ha sido probado durante 48 horas, antes de ser entregado a su destina,

Cada afin, StartVision estd presente en las mds prestigios exposiciones del sector,
entre ellas CPSE, INTERSEC, ISCW, ISCE e FSEC.
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011.4632.5625 / 4633.4406
011.15.5577.CCTV (2288)
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EH1008H-4 Nano
DVR hibrido de 8 canales H.264

EHI008H-4 Nano es un DVR hibrido integrado de 8 canales con hasta 4 canales IP y 4 canales de audin,
con compresidn H.264, de disefio compacto que prescinde del use de cooler (ventilador)

haciéndolo ideal para aplicaciones criticas de espacio y ruido.

Es compatible con mas de 50 marcas de camaras IP y con Las que cuenten con soparte DnVil.
Configuracion de resolucian y cuadros (fps) independiente a cada camara,

El primer canal admite un mdximo de 2.3 megapixeles y el resta un maximo de 1.3 mpx

Soft compatible con todos los sistemas operativas méviles del mercade

(Android, Blackberry, Symbian, Windows Mabile, iPhane/iPad)

Guenta con su propio CMS (CM3000) y otros softs gratuites

que estan incluidos con ! equipo

Su facil manejo, bajo mantenimiento y plenas capacidades,
hacen que el Nano EH1008H-4 sea perfecto para su uso
tanto en instalaciones pequefas y medianas

como en usos profesionales.

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@&dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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Curso de actualizacion

tecnologica en CCTV

Capitulo 1:Vigencia de la tecnologia analégica y sus sistemas de cableado - 17 parte

A lo largo de ocho capitulos ofreceremos un detalle acerca de los elementos que componen un sistema

de CCTV, su correcta eleccion e instalacién. En esta entrega, el temario abarca la tecnologia analégica

disponible, los tipos de cdmaras mds utilizados, su alimentacion y cableado.

Roberto Junghanss

l J Gerente general de
Electrosistemas de Seguridad
rj@electro-sistemas.com.ar

1.INTRODUCCION

A pesar de que los sistemas de CCTV
analdgicos llevan mas de 30 afos de
vigencia en el mercado, habiendo par-
tido de cdmaras blanco y negro con
resoluciones de 380 TVL, con dimen-
siones fisicas exageradas y un costo
muy alto para su adquisicién e instala-
cion, la tecnologia digital aun no ha
podido desplazar a los sistemas ana-
|6gicos de video en banda base ni a
sus medios de transmision.

La evolucién de la era digital reem-
plazé, basicamente, las grabadoras tipo
time-lapse en formato VHS por equipos
digitalizadores (ya sean PCDVR o stand-
alone con sistema operativo Linux em-
bebido), pero la sefial de video se sigue
transmitiendo a dicha grabadora de
igual forma, tanto por cables balan-
ceados (UTP) como desbalanceados
(coaxial) con una impedancia caracte-
ristica de 75 Ohmes.

La ventaja de digitalizar la sefal analdgica
para poder grabarla es que, aprovechando
el formato digital y la versatilidad de in-
ternet, hoy, el video de las cdmaras de
CCTV puede monitorearse tanto en PC
workstation como en dispositivos moviles,
cualquiera sea la plataforma o sistema
operativo que utilicen.

2. CAMARA BOX / CAMARA BULLET

CON IR INTEGRADO.

APLICACIONES

El formato de camara box es, sin
dudas, un vestigio de la tecnologia pa-
sada. Si bien ambos formatos de cdmara
(box y bullet) emiten la misma senal
de video analégica en banda base, sea
norma PAL o NTSC, las prestaciones
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Capitulo 1
Vigencia de la tecnologia analégica y
sus sistemas de cableado. 17 parte
Introduccion.
Camara box / Cdmara bullet con IR
integrado. Aplicaciones.
Métodos de compensacion de luz.
. Iris electronico.
. Lentes autoiris.
. Compensacion de luz trasera.
. Wide Dinamic Range.
Nueva tecnologia CCD / CMOS.
Resoluciones megapixel. Filtros IR.

Capitulo 2
La evolucion y convergencia de los
sistemas de vigilancia por video.

Capitulo 3
Tecnologia IP megapixel: aplicaciones,
integracion y sistemas de transmision.

de incluir iluminador infrarrojo, lente
varifocal, visera parasol, brazo de mon-
taje y carcaza con proteccion exterior
IP65, hacen de la camara bullet un for-
mato por demads conveniente. Ademds,
en la actualidad, las cAmaras bullet in-
cluyen la opcién de cambiar pardmetros
de video con el menu en pantalla, ya
sea a través de un mini control tipo
joystick ubicado en el cable o por
medio de un controlador remoto via
protocolo UTC.

Sin embargo, el hecho de que pueda
utilizarse una lente desmontable en la
camara box la convierten enideal para
aplicaciones especiales. Por ejemplo,
en zonas de control perimetral com-
plejo, como puertos o fronteras, se re-
quiere muchas veces de lentes moto-
rizadas de hasta 200 mm. Esta distancia
focal supera ampliamente el rango es-
tandar de lentes incluidas en las cdmaras
bullet. Otra aplicacién especial es el
uso de CCTV en camaras frigorificas.

Capitulo 4

Consideraciones para el disefio y
calculo del sistema. Servidores de
almacenamiento.

Capitulo 5
Diferentes topologias de redes IP.
Configuracion de equipos y redes.

Capitulo 6
Software de gestion de video.
Matriz de TV mediante decoders.

Capitulo 7
Sistemas de andlisis inteligente
de video.

Capitulo 8
Mejores practicas para una transmision
confiable.

Las temperaturas bajo cero no son
apropiadas para las cdmaras bullet,
por lo que suelen utilizarse cdmaras
box dentro de gabinetes plasticos ABS,
con bajo indice de conductividad tér-
mica, suplementado con calefactores
resistivos. Por ultimo, en zonas antiex-
plosivas, como refinerias o la industria
quimica, se suelen utilizar gabinetes
especiales con certificaciéon Factory
Mutual, con cdmaras tipo box y lentes
adecuadas.

+' VS

3. METODOS DE

COMPENSACION DE LUZ

En los ultimos anos, la escala de inte-
gracién en circuitos microprocesados
logré incorporar funciones electrénicas
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a las cdmaras de CCTV que mejoran
sustancialmente el desemperio en con-
diciones de iluminacién complejas. Esto,
ademas, contribuye con la miniaturiza-
cién y bajo consumo de energia en los
productos de camaras de vigilancia.

Basicamente, el concepto del sensor
deimagen CCD (Charge Coupled Device)
0 CMOS (Complementary Metal Oxide
Semiconductor) es el mismo que afos
atras; hoy ha aumentado notablemente
la cantidad de pixeles activos, lo que
conlleva un aumento considerable en
la resolucién de imagen. Sin embargo,
con este avance tecnolégico aplicado a
los DSP, el mayor beneficio se ve reflejado
en la mejora de la relacién sefal/ruido,
colores mas vividos y un aumento de la
nitidez de laimagen en movimiento de
alta velocidad.

Sony siempre se destacé en el campo
de la digitalizacién de procesamiento
de sefal de video. Como ejemplo, po-
demos mencionar la serie Effio (Enhan-
ced Features and Fine Image Processor),
una moderna generacion de cdmaras
DSP que lamarca desarrollé y distribuye
desde 2009. El sistema Effio combinado
con sensores CCD 960H, ademas de al-
canzar resoluciones mayores a 700 TVL,
incluye funcion de reducciéon deruidoy
proporciona una funcién ATR (repro-
duccion adaptable de tonos), lo que
mejora el contraste en zonas de luz/os-
curidad y una funcién HLC (HighLight
Compensation), que suprime fuentes de
luz potentes durante lanoche, mejorando
la visibilidad y la nitidez de la imagen.

3.1.IRIS ELECTRONICO

También conocido como AES (Auto-
matic Electronic Shutter), el iris elec-
trénico controla en forma automatica
la cantidad de luz que penetra en la
camara. Cuanto mayor sea la velocidad
de control, que puede variar entre 1/60
y 1/100.000 de segundo, mejor sera la
compensacion de laimagen en condi-
ciones de luz brillante. El concepto del
iris electrénico es similar al de las lentes
autoiris; pero, como la compensacion
se realiza en forma electrénica, el rango
de variacion comparado con las lentes
autoiris es menor y su aplicacion se
limita a cdmaras de uso interior.

3.2. LENTES AUTOIRIS

La mayoria de las camaras box profe-
sionales actuales aceptan lentes de tipo
autoiris. Sin embargo, existen dos tipos:
control por video (VD, Video Drive) y
control directo (DC, Direct Control). Es
la lente adecuada cuando la camara
estd instalada en el exterior, ya que
controla en forma automatica la canti-
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dad de luz que penetra en ella, man-
teniendo una senal de video constante
con una efectividad muy superior al
iris electrénico (AES) y logrando, ademas,
una mayor profundidad de campo.

3.3. COMPENSACION

DE LUZTRASERA

Cuando debe visualizarse una escena
o un objeto que tiene una luz brillante
detras, debera seleccionarse una cdmara
que posea compensacion de luz trasera
o BLC (Back-Light Compensation). Si
la cAmara estd instalada en un ambiente
interior, enfocada hacia una puerta de
entrada o una ventanay no posee esta
funcion, el reflejo del sol o luz diurna
hace que la imagen en el monitor,
cuando una persona entre por la puerta
o pase frente a la ventana, sea una si-
lueta negra. La funcién del BLC es, ba-
sicamente, "enganar" electrénicamente
ala cdmara para que no registre la luz
trasera, elimine el efecto de silueta y
reproduzca unaimagen clara en dificiles
condiciones de luz.

3.4.WIDE DINAMIC RANGE

El WDR es la compensacién de con-
trastes de luz muy exagerados, logrados
con la tecnologia doble CCD, uno de
alta y otro de baja velocidad. Los dos
CCD hacen captura de imagen, a dife-
rencia de las cdmaras tradicionales que
tienen una sola toma. El primer CCD
toma laimagen bajo condiciéon normal
de luz; el segundo, en cambio, lo hace
aalta velocidad para obtener laimagen
con condiciones de alta luminosidad
de fondo. El procesador de video com-
bina ambas tomas en una tGnicaimagen
balanceada que muestra con claridad
tanto los objetos de interior como del
exterior de la escena, sin ningun tipo
de sombra o deslumbramiento.

En términos de CCTV, el rango dindmico
es uno delos pardmetros mas modernos
para la clasificacion de sensores de ima-
gen. Describe la relaciéon de la méxima

Short Exposure

Long Exposure

sefal no saturada en comparacién con
la desviacion estandar del ruido bajo
condiciones de escasa iluminacién.

Para decirlo de forma mas general, el
rango dinamico es la relacion entre la
imagen mas clara y la mas oscura que
una camara puede capturar. Los dis-
tintos fabricantes utilizan métodos di-
ferentes para compensar electrénica-
mente una iluminacion de fondo fuerte
para, de este modo, proporcionar de-
talles de la gente u objetos que, nor-
malmente, aparecerian perfilados. Con-
ceptualmente, se combinan dos cam-
pos independientes de la misma ima-
gen: el primero es obtenido con un
largo tiempo de exposicion de las
zonas brillantes y el sequndo se obtiene
de las zonas oscuras.

“Effio” Series
- e

Ea Captura real por“Effio”
con sensor CCD 960H

Test de resolucion

ATRon

ATRon
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Wide Dynamic Off

4.NUEVATECNOLOGIA CCD/CMOS.

RESOLUCIONES MEGAPIXEL. FILTROSIR

Como se menciond, combinada con
sensores de imagen 960H, la nueva
tecnologia alcanza resoluciones hori-
zontales de mas de 700 TVL. Esto le
permite ofrecer imagenes mas nitidas y
con mayor sensibilidad que las cdmaras
de circuito cerrado tradicionales.

Pero, en definitiva, en el mercado del
CCTV prevalecen sélo estos dos tipos
de tecnologias utilizadas para la fabri-
cacién de sensores, ya sean los CCD o
los CMOS. Ambos sensores estan for-
mados, en su esencia, por semicon-
ductores de metaldxido (MOS) y estén
distribuidos en forma de matriz.

Su funcién es la de acumular una
carga eléctrica en cada una de las celdas
de esta matriz. Estas celdas son los lla-
mados pixeles. La carga eléctrica al-
macenada dependerd, en todo mo-
mento, de la cantidad de luz que incida
sobre cada celda: cuanta més luz haya
sobre el pixel, mayor serd la carga que
éste adquirira.

Aunque, basicamente, los CCDy CMOS
funcionan de una manera muy similar,
hay algunas diferencias entre ambas
tecnologias. En el caso del CCD, éste
convierte las cargas de las celdas de la
matriz en voltajes y hace una lectura
de cada uno de los valores correspon-
dientes a cada una de las celdas. Luego,
esta informacion es traducida en forma
de datos por un convertidor analégi-
co-digital. De esta manera, la estructura
interna del sensor es muy simple pero
se requiere de un DSP adicional para
el tratamiento de la informacion, siendo
una solucién técnica mas costosa y de
mayor tamafo. En relacién con el rango
dindmico, la performance del sensor
CCD supera ampliamente al CMOS. Co-
mo ya se ha explicado, el rango dindmico
es el coeficiente entre la saturacion de
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Preserved edge
by New 2D-NR

Un-blurred
moving object
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Bias |
Oscillator Generator

Camera
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Board

los pixeles y el umbral por debajo del
cual no captan senal. En este caso, el
CCD, al ser menos sensible, tolera mucho
mejor los extremos de luz.

Ahora bien, en el caso del CMOS, cada
celda es independiente. La diferencia
principal es que la digitalizacion de los
pixeles se realiza internamente en cada
celda, por lo que toda la conversion
analdgico-digital se lleva a cabo dentro
del sensor y no requiere de un proce-
sador externo. Por este motivo, los CMOS
son mas baratos de fabricar, consumen
menos energia y ademas tienen la ven-
taja de ser mas sensibles a la luz, por lo
que en condiciones pobres de ilumina-
Cién se comportan mucho mejor.

Entonces, se puede concluir que, en
realidad, los sensores CMOS no tienen
peor calidad de imagen sino que la
tecnologia CCD llegd a su limite y es
ahora cuando se esta desarrollando la
CMOS. ARos atras, el CMOS empezd a
implementarse en las cdmaras de baja
gama, donde la escasa calidad no era

un gran problema y se compensaba
por su muy bajo costo. Fue tras la evo-
lucion de la tecnologia cuando co-
menzo a implementarse en camaras
de resoluciones megapixel.

Como desventaja, se puede mencio-
nar que el CMOS necesita un filtro ade-
lante del sensor para poder captar los
colores. Este filtro esta dividido para
que los pixeles capten la luz roja, azul
y verde en distintas proporciones, ya
que la luz verde es la menos sensible
de las tres y se requiere compensar la
distorsion cromatica inherente al sensor.
Por este motivo, a menudo las camaras
con sensor CMOS utilizan adicional-
mente un filtro de luzinfrarroja (deno-
minado IR cut), para que en condiciones
de luz diurna puedan compensar aun
mas la distorsién cromdtica.

Esto le adiciona al CMOS un elemento
mecanico susceptible a fallas, ademas
de un molesto ruido a bobina de relé
que desplaza la cortina del filtro. Esto
es algo que el CCD no necesita. m
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Diseno de sistemas de deteccidon

y alarma de incendio

Capitulo 6 — 52 parte: Criterios basicos de disefio

El objetivo de esta obra es aportar un instrumento de informacién y consulta que le permita al instalador

dar los primeros pasos para introducirse en las tareas de diseno e implementacion de sistemas de deteccion
y notificacion de incendio, con la mayor responsabilidad y eficacia posible.

José Maria Placeres

Gerente regional de ventas
para Latinoamérica de Mircom
Group of Companies.
jmplaceres@mircom.com

6.20. CONSIDERACIONES PARA
AMBIENTES CONTABIQUESY
ESTANTERIAS (*)

Como mencionamos anteriormente,
en la practica deben enfrentarse di-
versos problemas para el disefio. Ge-
neralmente, dentro de grandes espacios
de almacenamiento es donde pueden
encontrarse distintas divisiones, como
estanterias y mercaderia que obstruyen
el movimiento libre del humo hacia
los detectores. En este tipo de situa-
ciones, dentro de un ambiente que a
simple vista seria un ambiente Unico,
en términos de disefo tal vez deberia
considerarse como dos ambientes dis-
tintos, requiriendo el empleo de mas
dispositivos para realizar una proteccion
adecuada.

Si la distancia de separacion de la
altura del techo al nivel de la estanteria
(D) es inferior al 15% de la altura del
piso al techo (H), entonces considera-
remos dos ambientes distintos.

6.21. TECHOS CON GRAN ALTURA
La estratificacion se presenta cuando
la temperatura de las particulas pro-

Capitulo 1-RNDS Ne 72
Introduccion. Resena histoérica.

Capitulo 2 - RNDS N° 73/76
El fuego.

Capitulo 3 - RNDS N° 77
Componentes de los sistemas
de alarma de incendioy
comunicacién de emergencia.

Capitulo 4 -RNDS N°77/78/79
Dispositivos iniciadores de
alarma.

Capitulo 5 - RNDS N°80/81/84
Sistemas de notificacion
audiovisuales.

ducto de la combustion (humo) alcanza
la temperatura del aire circundante.
Debido a que perdio6 el impulso térmico
al igualarse, el humo deja de elevarse
y comienza a estratificase. La tempe-
ratura del aire cerca del cielorraso es
generalmente unos pocos grados mas
alta que la del aire cerca del piso. Esto
puede variar dependiendo de la ubi-
cacién geografica del lugar, por las
temperaturas esperadas.

Para realizar el movimiento de las
particulas de combustion se requiere

Comportamiento %
tipico del movimiento

de particulas de la
combustion

n
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Capitulo 6

Criterios basicos de disefio.

1° parte - RNDS N° 85

2° parte - RNDS N° 86

30 parte - RNDS N° 87

4° parte - RNDS N °91

5° parte

6.20. Consideraciones para ambientes
con tabiques y estanterias
Techos con gran altura
Consideraciones para techos
con vigas

6.21.
6.22.

Capitulo 7
Instalacion y cableado.

Capitulo 8
Pruebas de inspeccién y mantenimiento.

entonces la temperatura suficiente
para superar la barrera de calor, de
manera de llevar las particulas hasta
el nivel de los detectores.

Esta situacion, probablemente, se
presente en mayor medida en los en
los edificios preparados como bodegas,
por ejemplo, ya que habitualmente
poseen techo metdlico y poca aislacion
térmica. Durante el dia, el aire que se
encuentra por debajo del techo puede
recalentarse por la radiacion solary se
forma una barrera térmica que evitaria
o demoraria la llegada del humo al
nivel del cielorraso.

El humo podria estratificarse a un
nivel que se halla por debajo de esta
barrera térmica. En general, esto no
sucede de noche.

Para la proteccién adecuada de los
edificios de cielorraso alto, los detectores
deberan serinstalados alternadamente
a dos niveles: una mitad a nivel del
cielorrasoy la otra mitad a una distancia
minima de 910 mm por debajo del
cielorraso.
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PAMELES DE INCENDHD DESCRIPCION MARCA
MFF-1001 FANEL PREACTION FIRE-LITE
MRF. 2002 FANEL EXTINCION GAGES FIRELITE
WG- 100D FANEL CONVENCIDNAL DE 10 Z0WAS FIRE-LITE
WG 2F PANEL COMVENCIONAL DF 7 JONAS FIRE-LITE
55U PANIL CONVENCIDMAL DE 5 10NAS FIRE-UITE
MIS-5050 CENTRAL INTELAGENTE MHRECCICMARLE PARA 50 FLEMENTOS FIRE-LITE
-FTO0E CENTRAL INTEUGENTE DIRECTVONABLE FARA 95 DETECTORES ¥ 99 MOURADS FIRE-UITE
WL 600 CEMTRAL INTELIGENTE PARA 159 DETECTORES ¥ 184 MODULDS FIRE-LITE
[ WCHS SEGUNDAO LAZO PARA CENTRAL M5-SE00E [159 deloctonei/ 15 modukas) FIRE-LITE
[ DETECTORES BNTELIGENTES
[ 0355 DETECTOR FOTOELECTRICO INTELIGENTE DIRECCIOHABLE FIRE-LITE
[ 03557 DETECTON FOTCELECTRICD TERMICT INTELIGENTE DIRECCIONABLE FIRELITE
Hasy DETECTOR TERMICD INTELIGENTE DIRECCIONABLE FIHE-LITE
<] DETECTOR DE DUCTO FIRE-LITE
MODLLDS PARA CENTRALES INTELIGEMTES
CMF-300 T MODLILD DF CONTAOL FIRE. LITE
CRF-300 MODULD DE RELAY FIRE-LITE
MME. 300 WIDIDLALD) DF DOSECCHONAMIENTO FIRELITE
BME-311 AN BACDULD FIRE-LITE
00 MADCHALD) DF AILACION FIRE-LITE
REPETIDORES
ANMLED AMAUNCUTADOR REMOTO DE LED FIRE-LITE
[ LB ANUNCIADOR HEMOTD 80 CARALTERES RAEATE
[ PTE] CAJA B MONTAIE PARA LED-A0F FIRE-LITE
AVISADDRES MANLUIALES
[ B5-1210 AVIEZADGR MANUAL FRELITE
DGII-L08 ANTSALCH MANLIAL LXTERFIR FIRE-LITE
BOLI-LRA AVIEADOR MANUAL DEPARD Y ABORTO FIRE-LITE
58410 CAJA DE MONTAK FARA BGLI-LAA FIHE-LITE
[HEI AVIGADIGR MANUAL DOSILE ACCION FIRELITE
FIRENAS
(L] SHREHA CALZ FESTROBISCOPICA SFETEM SFNSOR
FIRK SIRENA CALEZ ESTROBOSCOFICA DE EXTERIDR SYSTEM SENSOR
FRRSH SSENS CILUT ESTROBOSCOMCA EN CASTELLAND SYSTEM SENSOR
FUENTES
FLPLIAGE FLIENTE O 6 FINE-LITE
FCPS245EE FUENTE D& BA FIRE-LITE
BARRERAS OFTICAS
BEAMI1Z4 BARRERA OFTICA DE HUMO SYSTEM SENSOR
NEAKLRK ESPEAC LARGD ALCANCE SYSTIM SENSOR
BEAMMME SOPORTE SYSTEM SENSOR
FLOW SIWITCH
WFDI0 FLOW SWITH SYSTEM SENSOR
Wi TLOW SWITH EYSTERA SE NS0
W32 FLOW SWITH SYSTEM SENSOR
W0 FLOW SWITH SYSTERA SEMSOR
WD FLOW SWITH SYSTEM SEMSOR
DETECTORES DE VAINA
301135 DETECTOH TERMICD DE VAINA FIRE-LITE
07 AW 135 DETECTOR TERMICLY DE Viibid FIRE-LITE
301 AW 194 DETECTOR TERMICD DE VAINA FIRE-UITE
307 EPM 154 DETECTON TERMICD DF VAINA TIE-LITE
301 ET 135 DETECTCR TERMBCO DiE VAINA FIRE-LITE
0194 DETECTON TEAMICD DE VAlNA TRE-LITE
SOIEMF 135 DETECTCH TERMICD DE VAIRA FIRE-WITE
JOFET 194 DETECTON TERMICD OF VAINA FIRE-LITE
CETECTORES CONVENCIDMALES
[T TR TECTCR FOTCELECTRICD COMVENCIDNAL EYSTERS SERSOR
ECD 1005 DETECTOR TERMICO CONVENCIONAL SYSTEM SENSCR
0008 BALE DETECTORES FCD EYSTERd EENSOR
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Detectores de humo ubicados 6.22. CONSlDERACION ES
sobre el techo PARA TECHOS CON VlGAS
E— En los techos con vigas, el movimiento
del aire calentado y el humo puede
o % o & @ w® @ verse retardado por los entrepanos
formados por las vigas. Bajo determi-

Barrera térmica

" i.r'.. " *' " -"‘n .

Estratificacion ey e nadas condiciones, en este tipo de te-
A e chos se recomienda realizar una re-
o, ’ 4 duccién de espaciamiento de los de-
Detectores de humo ubicados .
, por debajo del nivel de techo tectores para asegurar los niveles de
™3 I pe 1 proteccion.
Pluma de humo 910 mm distancia minima recomendada Podemos ver en los graficos de esta

para separacion del techo

pagina los diferentes criterios a tener

en cuenta para los distintos tipos de

IIII'IIIIII'IIIIII'IIIIII{IIIII'IIIIIIIIIII{IIIIIIIIIIIIIIIII'IIIIIIIIIIIIIIII{I vigas, tanto para detectores térmiCOS
. - - . . [ [ 7 como para detectores de humo. m

Barreras o tabiques

(*) Reiteramos el item 6.20. tal como
se publicé en la edicion anterior, adicio-
nando grdficos ilustrativos que, por ra-
zones de espacio, no pudieron ser incluidos
enelN°91.
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Sistemmas de menitoreo y grabacion digital Video analitico.
Camaras color de alta resolucion.
Camaras especiales para vision noctuma
Camaras IP.

Domos. Domos de alta velocidad

Sistemas de control acceso

modulares v flexibles.

Aplicacionas via Red

Conexidn directa TCP-IP.

Lectoras de proximidad de bajoy largoalcance,
Teclados.

Lecioras biometncas.

Control de acceso vehicular,

Control de Climatizacion: Maquinas
enfriadoras, Unidades de tratamiento de aire,
Fan-coils.

Control de Tableros Electricos en general
Control de lluminacion.

Monitorea y manejo da grupos electrogenos.
Control y Monitoreo de demanda energetica.
Control y monitoreo de Hedes Sanitarios e
Hidraulicas.

Integracion con Sistemas de Seguridad y
Deteccion de Incendio.

Brindamos servicio de mantenimignto Tecnico para los Sistemas de Dateccidn de Incendio,
Extincion de Incendio por Agua y Extincion de Incendio por Gas, segin lo establecido enfa
Disposicion N' 415/ DGDYPCA1 de la CABA, como empresa habilitada por el Registro de
Mantenedores, Heparadores, Fabnicantes e Instaladores de Instalaciones

fijas contra Incendio.

iE,_FURED Charlona 1351 (C1427BYA) - CABA.

Tel/Fax: (54 11)4555-6464 - info@ fuegored.com
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Slstemas de Deteccion de Incendio

Audicevacuacion y Telefonia de Emergencia.

Software de graticos. WebServer.

Detectoras de humo multicnterno

Datecoidn de humo por Vidao. o
Empresa Ganadora del Premio

Datectores de gases EJOR DISTRIBUIDOR

Deteccion de humo por aspiracion

FURED - Fuego Red S.A. info@fusgored.com
www.fuegored.com Una empresa del Grupo Securitas
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Los males que nos aquejan

Mds que cualquier otra de las disciplinas de la seguridad, la proteccion contra incendios es una de las

menos valorada, donde mds improvisados abundan y las normativas, generalmente, son soslayadas. Y

los riesgos que ello implica, no siempre son debidamente ponderados.

Eduardo D. Alvarez
Director de Edar Ingenieria
edaringe@edaringe.com.ar

L aingenieria contra incendio parece

estar condenada a que cualquier
persona con un minimo de conoci-
mientos técnicos -y, a veces, con menos
gue eso- se considere capacitada para
encarar un proyecto de rociadores au-
tométicos o de deteccién de incendios.
Lamentablemente, hay instaladores
improvisados que creen que alcanza
con ejecutar instalaciones segun su
buen saber y entender. Es decir, no se
les puede imputar una intencién frau-
dulenta: simplemente ignoran el tema
de una manera casi inocente. La situa-
cion se agrava cuando encontramos
que quienes aceptan este desconoci-
miento no son solamente los que ob-
tienen un beneficio econémico por la
provisién y montaje del sistema, sino
también los propietarios de los bienes
a proteger o los directores del proyecto
gue ha de implementarse.

Através de correos y consultas hemos
notado que los temas que generan
mas comentarios no son, como podria
pensarse, los que abordan aspectos
técnicos o de importancia normativa,
sino los que se refieren al desarrollo
de la actividad de protecciéon contra
incendio en nuestra regiény a los obs-
taculos que debemos afrontar cotidia-
namente quienes nos dedicamos a la
tarea de salvar vidas y bienes de los
efectos del fuego. Todo indica que, en
América Central y del Sur, la ingenieria
contra incendio sufre los mismos pa-
decimientos en todos los paises. Ana-
lizaremos brevemente algunas situa-
ciones comunes con las que el gremio
suele encontrarse.

“NUNCA HAY INCENDIOS”

Otro obstaculo que debemos sobre-
llevar es la incontestable realidad de
gue el incendio es un hecho poco fre-
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cuente y, por lo tanto, es percibido
como un riesgo tolerable. Esta forma
de pensar deja de lado el hecho de
que laimportancia de un riesgo puede
medirse como el producto entre su
frecuencia y el dafo que produce. Por
lo tanto, alin con una frecuencia redu-
cida, el enorme valor que debemos
asignarle a los dafos potenciales a per-
sonas y propiedades, tanto directos
como indirectos, hace que la magnitud
final del riesgo justifique plenamente
los esfuerzos de proteccion, anulando
la pertinencia del comentario tantas
veces escuchado: “Nunca tuvimos un
incendio”

“ESTO ES LO QUE USTED NECESITA"

Todos los tipos de fuego, todas las
fuentes de ignicion, todos los problemas
de propagacion se solucionan con el
producto que vende el mercader de
incendio de turno. Para quien instala
sistemas de gas limpio, el agua es el
peor enemigo; si vende sistemas de
deteccion, los rociadores autométicos
son muy lentos en su operacion; si lo
gue vende son mangueras, éstas son
la solucién absoluta aunque no haya
quien las opere; y si vende sellos cor-
tafuego, su aplicacion evita la necesidad
de cualquier otro sistema de proteccion.
Claro que no estamos hablando de las
personas que comercializan su producto
con conciencia de las ventajas y limi-
taciones que posee lo que venden,
sino de los arribistas de la seguridad
contra incendios que solo tienen en la
mente la comisién que cobraran y no
consideran el objetivo de cubrir las ne-
cesidades de su cliente. Suele suceder
que el Unico contacto del propietario
con la proteccién contra incendios es
através de estos personajes.

“LAS NORMAS NO SON NECESARIAS”
Al haber normas con el grado de de-
talle que presentan las de NFPA, nos
queda preguntarnos cdmo es posible
que alguien pase por alto el riesgo
que implica no cumplir con sus requi-

sitos. Por lo general, adjudicamos ra-
pidamente la causa del incumplimiento
a razones econdmicas: no se cumple
para reducir costos. Sin detenernos a
discutir el error superlativo que supone
pensar que apartarse de las normas es
un modo de ahorro, la verdadera razon
de esta separacion de las exigencias
normativas es el desconocimiento. Gran
cantidad de personas que presunta-
mente aplican los cédigos y normas de
la NFPA nunca han leido mas alla de los
titulos. Muchos, también, colocan estas
normas como el punto maximo de pro-
teccionignorando que, enrealidad, son
requisitos minimos para garantizar una
cierta eficacia en el control del fuego. El
colmo de este planteo se resume una
frase que ejempilifica la visién de algunos
delos actores del rubro:“Todos sabemos
que no es posible cumplir totalmente
las normas NFPA”.

No debemos limitarnos a las normas
de la NFPA: también a las normas de
certificacion del producto, que muchas
veces son tergiversadas, extendiendo
maliciosamente los alcances de los cer-
tificados o interpretandolas segun las
conveniencias del caso. Pareciera ser
que no hay que prestar tanta atencién
ala certificacion, sino que lo importante
es tener fe en el producto. En proteccién
contra incendio es la ignorancia y no
la pereza la madre de todos los vicios.

Podriamos darle continuidad a esta
lista de los sinsabores de nuestra pro-
fesion y hablar de la ausencia de pruebas
de recepcion debido al apuro por en-
tregar la obra, al reemplazo de los ma-
teriales y componentes originales por
otros de baja calidad, a la magica re-
duccién del schedule de las tuberias o
a la sorpresiva aparicién en el sistema
de productos no certificados. Sin em-
bargo, dedicaremos la Ultima parte de
este articulo a intentar explicar las ra-
zones de fondo de estos problemas.

LAS CAUSAS
Creemos que las causas principales
de los problemas que afectan a la pro-
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teccién contra incendios son dos: una
que podriamos denominar “antropo-
l6gica”y una segunda de “visibilidad’,
relacionada con la percepcién del tema
por el publico general.

La primera razén viene desde los ori-
genes del hombre, momento en el
que el fuego se consolidaba como
factor de cambio de la naturaleza. En
las cuevas del Pleistoceno conviviamos
con el fuego; le temiamos. Con el
tiempo aprendimos a encenderlo, a
extinguirlo, adominarlo. Esta conquista
es comun al género humano; podria
decirse que nos impele a considerar
inconscientemente que somos los amos
delfuegoy que, por lo tanto, no puede
hacernos dano. O que, por lo menos,
sabremos cémo manejarlo si se da la
circunstancia.

El fuego es anterior a las herramientas
de piedra, al arco y la flecha, a la elec-
tricidad: todos sabemos cémo apagar
elfuego, basta con echarle agua como
hacian nuestros antepasados en Alta-
mira o en Lascaux.

La segunda razon es la falta de iden-
tidad que sufre la proteccion contra
incendio. Podemos detener a alguien
en la calle, hacerle saber que trabajamos
en “proteccién contra incendio”y pre-

Industria

en seguridad industrial.
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Tomas Marquesz 1282
Buenos Ajres-Argentina

guntarle cudl es nuestra actividad es-
pecifica. Nos encontraremos con per-
sonas que dirdn que somos bomberos,
que vendemos extintores manuales,
que trabajamos en un laboratorio de
ensayo de materiales, que diseflamos
sistemas de extincion, que fabricamos
rociadores automaticos, que aplicamos
revestimientos ignifugantes, que defi-
nimos los medios de egreso, que mo-
delizamos el movimiento del humo
en un edificio, que entrenamos brigadas
industriales, que vendemos seguros
contra incendio, que instalamos sellos
cortafuego, que fabricamos puertas
resistentes al fuego, que vendemos
sistemas de deteccion y alarma, o que
vendemos, instalamos, disefiamos, fa-
bricamos, especificamos o analizamos
cualesquiera de las decenas de com-

ponentes, sistemas, equipos o activi-
dades relacionadas con la vastedad te-
matica que incluye la denominacién
de proteccion contra incendio.

Con esta aventurada justificacion ata-
vica del control del fuego y con laiden-
tidad aun incipiente de la proteccion,
quiza hayamos llegado al maximo que
podemos alcanzar en estas condiciones.
Nos queda el objetivo ineludible de
luchar contra la ignorancia; y siempre
contamos con la profunda satisfaccion
de ganarnos el sustento protegiendo
la vida de todos.

En la Seccion Latinoamericana de la
NFPA se defienden estos conceptos. m

Reimpreso con autorizacién del NFPA
Journal Latinoamericano®.
www.nfpajla.org.
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Sistemas Inteligentes de Alarma de Incendioy
Comunicacion de Emergencia

El mas avanzado sistema en Deteccion y Notificacion.
Mayor Capacidad, mas inteligencia, mas velocidad...Y ahora mejor.

Red digital de control y audio completamente
integrada sobre cableado en par de cobre o
fibra 6ptica

Sistema de gran capacidad que soparta mas
de 250.000 puntos en red y capacidad de
hasta 50.000 watts de potencia para audio.
Unidad de control listada (UL 864 9™ Edicion/
ULC 5527), Instalacion (NFPA, ULC 5524) y
Sistema de Notificacian Masiva (UL 2572],
Certificacion FM (Pendiznte)

Puerto Ethemet incorporado en cada nodo.
MNuevo diserio modular que permite visualizar
multiples modulos indicadores y pantalla de
visualizacion grafica LCD. Pueden emplearsa
para natificacién masiva y sistemas de
incendio o0 ambas,

Open Graphic Navigatar™
Programa grafico para
monitoren y control ,
WIWWLMIrCoOM.Ccomy/opengn

A, Mircom'

Programa grafico "Open Graphic
Mavigator” con capacidad para monitoreo
y cantrol en tiempo real mediante
interface grafica animada en 3D
Protocolo de comunicacion BACNET™
nativo brinda capacidad de integracion
con sistemads {il" automatizacion de
edificios.

Funciones avanzadas de logica Booleana
permiten reallzar complejas operaciones
de control ¥ anunciacion, incluyendo
control de humao,

Soporte avanzado de servicios
gue permite almacenar hasta tres
configuraciones diferentes en cada panel.
Brinda reportes detallados mediante
XML y capacidad diagnostico remaoto por
medio de servidor webh,

Unidad da Cantrol Autdnoma para de
Netificacidn Masiva (ACL) y Consola de
Operacidn Local (LOC)
Www.mircom.corm/mass-notification

Para Mayor informacion
E-mail: jmplaceres@mircom.com
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Software para monitoreo de alarmas
y logistica satelital de vehiculos.

LB solucidn mévil que permite transformar un smartphone en
un dispositivo localizador de personas, con funcionalidades
avanzadas tales como:

Generacion de posicion

Alertas de panico / emergencia médica/ incendio
P
Acceso sequro domiciliario y respuesta.

&
Servicios parametrizables
(asistencia mecanica, logistica, control de guardias, servicios técnicos, supervision de vendedares)

]

Fotoverificacién desde el Smartphone

OBEEAN

Av. Colén 3037 7° - Mar del Plata - 7600 - Tel. (54 223) 495-8700
www.bykom.com.ar - infogbykom.com.ar
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La comunicacion,

pilar del negocio del monitoreo

Productos y sistemas de DX Control

De reconocida trayectoria en el mercado de la seguridad, DX Control presenta su portfolio destinado
ala transmisién de eventos de alarma. Describimos los productos mds destacados y sus principales

caracteristicas.

D X Control presenta su linea de
transmisores/comunicadores de
multiples tecnologias, disefados para
enviar alarmas monitoreadas, sensores
perimetrales, alarmas de barrios privados

y parques industriales a empresas de

monitoreo, porterias de barrios privados,

municipios, industrias o, directamente,

a celulares de personas (guardias y/o

usuarios finales). Asimismo, posee lo-

calizadores vehiculares satelitales con
transmision por canal de datos, de celular

y radio, sumamente versatiles y progra-

mables por regla, para cubrir las necesi-

dades de esa industria.

DX Control, conocida tradicionalmente
por sus sistemas de radio para transmitir
alarmas domiciliarias, trabaja para con-
solidarse como el proveedor mas com-
pleto de soluciones de comunicacién
para la industria de la seguridad elec-
tronica en Argentina y Latinoamérica.

Sus equipos toman sefales de paneles
de alarma directo de sensores y de ve-
hiculos para enviarlas en forma segura,
confiabley estable a destino, al tiempo
que permiten interactuar de diversas
formas con esos sitios remotos, ya sean
moviles o fijos.

La empresa tiene presencia en varios
segmentos de la industria de la segu-
ridad electrénica:

« Monitoreo de alarmas.

- Sistemas perimetrales.

« Comunicacién de alarmas centralizadas
de largo alcance con o sin abonos
mensuales.

- Logistica vehicular satelital con trans-
misién por red de datos de celular,
directa por radio o mixta.

La compafiia, de capitales 100% ar-
gentinos, desarrollé y fabrica, desde
sus origenes, tecnologia relacionada
con las telecomunicaciones para alar-
mas, comenzando con discadores te-
lefonicos, radios y monocanales ana-
I6gicos, para luego aplicar tecnologias
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IP y datos sobre GSM.

Su consigna es “poner el paquete de
datos del otro lado” con una, dos o tres
tecnologias, las que sean necesarias, para
que el prestador o integrador, con la im-
plementacién mas sencilla posible y el
start-up mas simple, reciba el evento.

Los equipos soninmunes alos jammers
celulares (inhibidores), facilmente ad-
quiribles en el mercado, y son resistentes
alos cambios de tecnologia de las redes
celulares. Es decir que funcionan desde
el AMPS y seguirdn haciéndolo cuando
caiga el GPRS, el 3G y 4G.

DX trabaja prestando atencién en fa-
cilitar la labor de todos los involucrados,
instaladores, operadores, supervisores,
[T/sistemas, etc., para lo cual esta invir-
tiendo, desde 2004, tiempo y esfuerzo
en procesos, documentacion y capa-
citacion. Todas las nuevas aplicaciones
son interactivas, permiten programacion
remota de los equipos y comando re-
moto inteligente de paneles de alarma
y artefactos eléctricos.

TRANSMISORES FULL DATA

Estos transmisores permiten moni-
torear de manera facil, segura y trans-
parente cualquier panel de alarmas
del mercado. Cuentan con interfaz de
comunicacién propiay estan disefiados
para transmitir Contact ID directo, lo
que aumenta la velocidad de comuni-
cacion con la central de monitoreo,
potenciando la seguridad proporcio-

nada por el sistema (imagen 1).
Modelos:

« Full ID Contact ID: transmisor universal
compatible con todos los paneles de
alarma. Full data. Cuatro entradas y
cuatro salidas.

- Full Express: Full data con conexion
directa a bus DSC y serial Paradox.
Cuatro entradas.

Ambos comparten las siguientes cara-
teristicas: inmunes a jammers comer-
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VIAS DE COMUNICACION PARA
SISTEMAS DE ALARMAS
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E3 Admite Upgrade 2 36 IS EEE 0 Sariel Facoily :

» Radio estable, sin costos mensuales e Inmune
a inhibidores celulares comerciales.

Se utiliza el celular
como Control Remoto » GPRS interactivo para comando universal
(modelos DX 35 ¥ DX 25) de paneles.

| » Detectan Jamming y lo reporta por radio y teléfono.
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ciales, radio de 3W en hast 4 frecuen-

cias, supervision de linea telefénica'y

admiten comandos DTMF para do-
mdtica basica.

« DX S3: radio + GPRS interactivo uni-
versal. Full data. Cuatro entradas y
cuatro salidas. Detecta y reporta jam-
ming.

« DX S2: GPRS interactivo universal. Full
data. Cuatro entradas y cuatro salidas.
Comando remoto inteligente, pro-
gramacion remota y FOTA.

Estos dos modelos tienen en comun
las siguentas caracteristicas: reporte
por GPRS a dos destinos con buffer de
220 eventos, con o sin KissOf remoto,
armado y desarmado universal de pa-
neles remoto por JSMS, con password
y control callet ID, y admiten comadnso
GPRS y SMS para aplicaciones de do-
mética basica.

SISTEMAS DE RASTREO VEHICULAR

DX Sat 7:un moderno equipo disefado
para seguimiento y localizacién vehi-
cular. Una de las aplicaciones tipicas
es el gerenciamiento y seguridad de
flotas de vehiculos. En él se integran
las modernas tecnologias GPS vy
GSM/GPRS cuatribanda y doble tarjeta
SIM de conmutacién automatica. Pue-
de enviar eventos de posicion, velo-
cidad, rumbo, encendido del motor,
apagado, etc. en forma automadtica.
Todos los datos son enviados segun
la programacion suministrada por el
usuario. Ofrece la funcién Panico por
omisién: Guardia virtual, a través de
la cual el conductor del vehiculo puede
iniciar un periodo de guardia virtual
durante el cual serd monitoreado y
finalizarlo en caso de falsa alarma o
reportarlo ante un hecho real (ima-
genes2y3).

+MS10:localizador offline con descarga
RF, no utiliza la red celular, por lo que
no tiene gastos mensuales. GPS Satelital
que almacena posiciones en tarjetas
SD de 2 Gb. Descarga del buffer contra
la base hasta 30 metros de distancia
con conexion IP (imagen 4).

« TX60S: localizador radio RF, ideal para
zonas donde no hay GPRS. GPS satelital
con transmisor de radio RF DX de 30
watts. Almacena posiciones en tarjetas
SD de 2 Gb. Descarga del buffer por
radio (imagen 5).

RECEPTORAS MULTIVINCULOS

DX Control desarrollé la familia de
equipos mas completa, seguray potente
para el monitoreo radial, GPRS y telefénico
de alarmas. Sus versatiles transmisores
y receptores radiales, GPRS y telefénicos
son compatibles con todos los paneles
de alarmas y los software de monitoreo
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del mercado (imagen 6).

- Receptores multivinculo: son equipos
desarrollados para recibir los eventos
generados por los abonados y analizar
sus reportes. Al ser equipos multivinculo,
podran ser programados para recibir
via radio y teléfono en un mismo
equipo. Formatos de recepciéon Con-
tact ID, Ademco Express y 4+2. For-
matos de salida por serial e IP: Ademco
685, Surgard y Silent Knight. Display
incorporado de 4 x 20 caracteres o
320 x 240 con interfaz gréafica. Software
de medicion de sefal incorporado.
Salida para monitoreo a distancia.

REPETIDORAS RADIALES E IP
La incorporacién de estas unidades

(imagen 7) facilita el crecimiento del sis-

tema, ya que permiten brindar servicios

enzonas maslejanas o de terrenoirregular,
ampliando al &rea de cobertura.

«Tecnologia Store&Foward.

« Reconstruye la sefial y puede enviar
en el mismo canal de radio u otro.

+ Medicion de sefial de radio en el abo-
nado.

- Display grafico incorporado.

- Salida IP. Utilizando esta salida el trans-
misor queda en modo backup, trans-
mitiendo Unicamente en cso de pér-
dida del vinculo IP.

« Totalmente programables. m

+ datos: ventas@dxcontrol.com.ar

Pulsador
Barrio privado

Comisaria




TE PRESENTAMOS EL AVL

QUE MARCA EL CAMINO DE LA EVLUCION

Comunicadores para rastreo y sequimiento vehicular.
GPS/GPRS - Powered by VIRTEC

* GPS de 16 canales de alta sensibilidad automotivo on board ARM?7.

* Modem GSM GPRS cuatribanda on board.

* Firmware actualizable por aire (FOTA),

= Acelerometro digital de 3 ejes de hasta 6G a 30Hz,

* Data logger particionable de hasta 200.000 registros.

* Bateria de back up de Lithium-lon Polymer.
{autonomia entre 6 horas y 3 semanas).

= Multiples modos de bajo consumo programables desde 100uA,

* Micro 5D Card hasta 4 GE para data logger, imagenes, rutas,
programas, etc,

* Entradas digitales y analdgicas con rangos y disparos programables.

# Antenas GPS y G5M internas o externas.

* Audio GSM bi-direccional para auricular o parlante.

* Puerto RS-232 para programacion y conexion con periféricos.

® |dentificacion de choferes con i-Button y RFID.

* Captura de imagenes Vircam.

* Terminales de datos Vircom.

* Lector de codigo de barras, tarjetas de banda magnética y Smartcard.

* Motor de eventos totalmente programabile.

RED MES

NGHOMESh EL SISTEMA nnnm:.‘smlmun ESCALABLE ‘ : ﬂ\\\

DE ULTIMA TECNOLOGIA Y MULTIPLES MEDIOS DE COMUNICACION

PARA LA INDUSTRIA
DEL MONITOREO

‘ = Red propietaria RF Mesh |15M 866-915 (Free)
« Utiliza modulacian de espectro expandido, inmunidad de interferencia,

Multiplique x 5

divida sus costos x 2

* Largo alcance. I
* Multiples medios de comunicacidn. GPRS, LAN v RF. e |
* Programacion y supervision remota. Bidireccional,

» Actualizacion de Firmware por aire (FOTA).
* Minimo consumo enl2 vee 30 mA ’
* Sin inversion en receptoras, repetidoras, torres y antenas. '
= Expandible sin costos de inversidn inicial adicional a cada abonadao,

a8 : |
+B NANOCOMM | mniamaimiiy s et

EVOLUCIONA CON NOSOTROS nanocomm@nanocommweb.com | www.nanocommweb,.com
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omartranics

Expanda su negocio de monitoreo de manera eficiente y rentable

SoftGuard SmartPanics multiplica la proteccion que usted le brinda a sus clientes, aprovechando al maximo
|as capacidades nativas de sus telefonos celulares.

Envio de alertas

SOS - Fuego - Asistencia
desde smartphones a toda
horay en cualquier lugar

Disponible para:

# £
« W -

iPhone anomoix  BlackBerry

Toda la potencia de SoftGuard para brindar
infianz _1 sus &tenlﬂy gnmﬁ‘apum

& Multiplica controles & Simplifica las operaciones & Agiliza los procedimientos


www.softguard.com

" Tienda de productos

Nt-Link GEW NtCom

Comunicador con conectividad WiFi

Netio S.R.L.
www.nt-sec.com
info@nt-sec.com

Netio S.R.L. presenta el comunicador Nt-Link GEW, un
dispositivo con todas las ventajas del Nt-Link GE, a las
que suma conectividad WiFi.

Este equipo incorpora un médulo WiFi embebido de
2.4 GHz IEEE 802.11 b/g, a través del cual el comunicador
puede conectarse a cualquier red WiFi, tanto abiertas
como encriptadas con seguridad WPA. La interfaz
Ethernet 10Base-T sigue estando presente, por lo que
también es posible conectarlo por esta via a internet a
través de la red del cliente.

Su vinculo principal es la conexion WiFi o Ethernet. De
ellos, el de menor tasa de fallos sera el elegido. También
cuenta con un médulo GSM que mantiene una conexion
de datos GPRS como respaldo. Si los servicios de internet
y GPRS se encontraran interrumpidos, también puede
comunicar eventos por mensajes de texto SMS. Para
ello, cuenta con un filtro que selecciona los mensajes
de mayor prioridad para enviarlos, almacenando los de
menor prioridad en buffer para ser enviados porinternet
o por GPRS cuando éstos se restablezcan. Por otro lado,
permite acceder al panel de alarmas a través del software
de teclado virtual por GPRS, dejando la conexién a
internet como vinculo prioritario para los eventos del
panel de alarma. Ambas conexiones funcionan al mismo
tiempo; es decir que, mientras se esta manipulando el
panel de alarmas remotamente, se puede enviar un
evento sin desconectarse del teclado virtual.

El Nt-Link GEW permite control horario de manera
mas confiable, ya que la posibilidad de tener una inte-
rrupcion de internet y GPRS al mismo tiempo es muy
baja. Por lo tanto, es muy poco probable que un evento
llegue tarde al Nt-Link GEW, evitando asi llamar a un
cliente por una apertura/cierre fuera de hora cuando
éste ya habia entrado/salido en el horario correcto.

Para la configuracion del comunicador, la forma mas
conveniente es a través del software UGnico, conectando
el equipo por Ethernet a la misma red donde esté la PC
con el programa. m
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VigiControl

Nuevo médulo desktop de SoftGuard

SoftGuard
(54 11) 4136-3000 - ventas@softguard.com
www.softdemonitoreo.com
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SoftGuard presenta este mes el nuevo médulo desktop
VigiControl, disenado para el control de rondas de vigi-
ladores y monitoreado desde la central de monitoreo.
El médulo SG VigiControl Desktop se compone de dos
elementos: la aplicacion para celulares, que le permite
al vigilador realizar el control de rondas, reportar su po-
sicion y enviar alertas de hombre vivo e imagenes, y el
madulo VigiControl Dekstop, que se instala en el centro
de monitoreo para la gestion y administracion del sis-
tema.

La aplicacién cuenta con cuatro botones principales:
+ SOS para el envio de alertas con posicién en mapa.

- RONDA para notificar el arribo o partida de cada punto
del control de rondas.

+ HOMBRE VIVO para el control de presencia.

- NOVEDADES para el envio de notificaciones mediante
notas de texto o de voz, imagenes y lectura de cédigos
QR.

También permite acceder de forma rapida y sencilla a
las funciones mas importantes del médulo desde el
widget VigiControl, que aparece en la pantalla principal
del celular.

Al ser un sistema multivinculo, VigiControl asegura el
envio de las alertas via TCP-IP, ya sea por WiFi o por red
celular de datos (GPRS - LTE), asi como también el envio
de SMS cuando la red de datos no esté disponible.

Este mddulo es un nuevo servicio que ofrece SoftGuard
a las estaciones de monitoreo, que pueden asi afadir
prestaciones a sus clientes y generar nuevas posibilidades
de negocios.

Con VigiControl, SoftGuard sigue ampliando su oferta
de productos para estaciones de monitoreo, que incluye,
entre otros, los médulos SG Monitoreo, Video, Servicio
Técnico, Logger, Facturacion y cobranzas, TrackGuard,
Smart Panics y Monitoreo Web remoto.

La empresa, también, brinda capacitacion permanente
a los usuarios, en modalidad presencial y a través de
cursos e-learning. m
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Pégasus NX de 3i

Comunicador Ethernet, GPRS y WiFi

3i Corporation

E:_l www.3i-corporation.com

|l

_ P -
- - ~.|
|

3i Corporation, con 12 afos a la vanguardia de la co-
municacién para paneles de alarmas via Ethernet, GPRS
y WiFi, conmemora las mas de 50.000 unidades vendidas
en todo el mundo de su comunicador mas joven, el
nuevo Pégasus NX.

El Pégasus NX es un producto compacto, robusto y
confiable en términos de interfaz de comunicacion
para panel de alarmas.

Esta provisto de las mas recientes tecnologias en co-
municacién de datos para paneles de incendio e intrusion
y es totalmente compatible con paneles que comunican
por protocolo Contact ID. Ofrece comunicacion de alta
velocidad y bajo costo. La informacion transmitida por el
dispositivo es encriptada (AES Rijndael de 128/256 bits),
garantizando la méxima confidencialidad.

Entre las principales caracteristicas que convierten al
Pégasus NX en una solucién ideal para empresas de
monitoreo de alarmas, se incluyen:

- Tres interfaces de comunicacién: GPRS (2 por tarjetas
SIM), Ethernet y WiFi (2 por Access-Points); permite
elegir cudl de las tres opciones de transmision sera la
de prioridad de uso.

- Bateria incorporada de 2.000 mAh con duracion de
hasta 6 horas.

« Transmision simultdnea para hasta 2 estaciones de
monitoreo por TCP o UDP, con IP fija o dinamica, so-
portando hasta 4 IPs o URLs por estacion.

« 3i Locate, que permite la localizacion geografica del
mddulo través de la triangulacién de las antenas de
celular.

« Dos zonas duplicables hacia 4 zonas y 4 PGMs que
aceptan comandos remotos.

- Detector de bloqueo de sefial GSM (funcion jammer
detector).

« Supervision de tamper y supervision activa de la co-
nexion fisica con el panel de alarmas.

- Envio de mensajes SMS configurables.

« Memoria para hasta 5.000 eventos. m
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Plataforma FullTrack

Software de rastreo de Fulltime

s

Fulltime Argentina
(54 11) 4568-3723 - info@fulltimeargentina.com.ar
www.fulltimeargentina.com.ar

LA
Fulltima',

FullTrack es la plataforma disefiada por Fulltime para
el rastreo de vehiculos, personas, mascotas y objetos.
Esta diselada como una plataforma totalmente web,
con almacenamiento cloud y muy sencilla de operar;
supone multiples ventajas para las empresas a la hora
de ofrecer nuevos servicios.

FUNCIONES Y CARACTERISTICAS

- Supervision de flota por telemetria: recolecta datos
como velocidades, temperatura del motor, consumo
de combustible, tensién y carga de la bateria, estado de
los frenos, etc,, Utiles para el mantenimiento preventivo
y el gerenciamiento correctivo de las unidades.

- Estado del transito: verifica el estado del transito en
tiempo real, lo que permite delinear rutas alternativas
para llegar a horario.

- Comportamiento del conductor (Drive Behavior): esta
funcion monitorea el comportamiento del conductor,
proporcionando variables tales como exceso del limite
de velocidad, infracciones de transito, aceleradas/fre-
nadas bruscas, cuidado del vehiculo, etc.

- Gestion en ruta para mejorar la productividad: a través
de esta funcién, la empresa puede perfeccionar sus
recorridos y la distribucion de su flota, optimizando
sus recursos y costos al eliminar rutas o paradas ociosas
y seleccionando los caminos que eviten la mayor can-
tidad de pérdidas de tiempo posible.

- Configurable seguin requisitos del cliente.

- Monitoreo integral: a través de la integracion, la plataforma
puede ofrecer a una misma empresa, por ejemplo, mo-
nitorear una propiedad o comercio mientras actualiza
la informacion de los méviles de su cliente.

- Sin pago de contratos ni requisitos de fidelidad.

+ No requiere de inversion inicial en infraestructura.

- Sistema de rastreo 100% web.

- Capacitacion presencial o en modo online.

« Permite incluir logo y colores corporativos en las
pantallas del software. m
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Sea nuestro distribuidor

Principales Caracteilica:

Magem GIMGPRE Telib® | Cominicackin pod GEM/GPRS [FSIM Cards), Eharnat, WI-F {2x Accees Poirds), IP tija o dindmica (TCPAUDRY, CSOVSME. | Datecioe da Jammes GSM incorparada
(Detecior de blogueador GEM). | Compatibie con cualguler panel de alarma que comunigue en &l prolocoio CONTAGT 1D, | Permite trenemision simultines s dos Cenrales de Monitono, utilizando
digtintas inarfaces da comurizacidn, | Recursos sxclugies coma: Loop Teet - Permit realizar prusbat dé funcionamiants dal panal de alarmas; 3 Locats - Permits focalirar pecorificamsents o mdduls
o Bempa ek 3 LES Doagle — Perivile b chpiky configuiaciin y sctlizacion del trmwarn del maduln ¥ del moden sin b atiizacion de una computadon, | 4 PGMs y 24 Jonas, | Baloia kinona de
2000mah; | Guarda an memerts hasts 5000 evenios. | Envia mensaies SWS personalizadas. | Permie total cantred remedo para configuracion o actualizacidn de firmware desde @ senvidor Zeus o
mentaEs SME.

B Eicritorio Contral - Bramil | coratn.befs S-corporation.com / TeMtant - 55 11 SA32-G102 oy Cenlro de Desarroll - India | contact B3| compiraton com | www.3l-cerparation.cem
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SEGUIMIENTO SATELITAL

TRAEYS10

SEGUIMIENTO SATELITAL

Wi:CONNECT

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte an www.gte.com.ar, nuastra linea de accesorios



www.gte.com.ar

Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versidtiles .

Soluciones en loglsticas vehicular.

Administracién y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C142BDQ5) - C.ABA - Argentina - Tel.: +541 1 4896.0060/006| - www. gte.com.ar
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Deteccidon de rostros iDVR

Dahua Technology CO. LTD.
www.dahuasecurity.com

Reproduccion
instantanea

Busque en la grabacion
seleccionando las fotos

Dahua presenta los iDVR, su nueva generacién de graba-
dores analdgicos que cuentan con funcién de deteccion
de rostros en uno de sus canales para cualquier cdmara
analdgica. La serie iDVR esta pensada para mejorar la
eficiencia de las camaras actuales, ya que no solo graban
sino que también toman fotos de todos los rostros detectados,
cuyas imagenes son almacenadas en la nube. De esta
forma, el usuario siempre contara con un registro adicional
de la informacion, ya que las fotografias pueden verse de
manera online en cualquier dispositivo mévil o computadora
con acceso a internet.

CONECTIVIDAD Y ALMACENAMIENTO

Los iDVR detectan la imagen de un rostro, movimientos,
mensajes de alarma y graban videos que pueden ser alma-
cenados en un servidor cloud (almacenamiento online),
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Envie las fotos
a su celular
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TECHMNOLOGY

como Skydrive y Dropbox, para mantener los datos seguros
y ahorrar espacio de almacenamiento en discos fisicos.

Estos Smart iDVR pueden conectarse a la red a través de
P2P escaneando el cédigo QR o ingresando en la web
www.easy4ip.com.

MODELOS RECOMENDADOS

- DH-iIDVR5104/5108/5116H-F: 4, 8 y 16 canales 960H, Mini
1U, DVR inteligente. Todos los canales graban en tiempo
real a 960H. Salidas HDMI, VGA, 1 TV. Una entrada de audio.
Soporta un disco SATA. Puertos USB (2) y 1 RJ45 (100 m).

- DH-IDVR5104/5108/5116HE-F: 4, 8 y 16 canales 960H, Mini
1U, DVR inteligente. Todos los canales graban en tiempo
real a 960H. Salidas HDMI, VGA, 1 TV. Cuatro entradas de
audio. Cuatro entradas y tres salidas de alarma. Soporta un
disco SATA. Puertos USB (2) y 1 RJ45 (100 m). m
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HD a través de cable coaxial 2.0

HDCVI - liderando la innovacion en HD

Dahua Technology esta siempre a la vanguardia de la industria en innovacion HD. Las camaras HDVCI de sequnda
generacidn completan el portfolio con 1080p, lente varifocal, accesorios de transmisién y un nuevo chip TX con ISP
incorporado, introduciendo asi una nueva era de transmision HD a través de cable coaxial 2.0,

» Disponibles con 1080p/720p, lente fija/varifocal, PTZ y housings versitiles

& El mejordesempefio HD a precio razonable

*  Accesorios tales como receptores, conversores ¥ extensores de fibva dptica son compatibles con instalaciones en grandes dreas

*  Acceso libre a la tecnologia HDOYI

* Dispositivos HDCV] con més de 2 millones de unidades vendidas

* Con el estandar global AT 2.0 de HDccty Alliance

Modelos recomendados:
DVR 1L, WE canabes, tnple banda [WE 1,511, /RN 6 canales, triple handa DR 2L, /80 & canales, Irple banda
[HDCOVL, analdgico & ) HDCVI, analtglco = P {HDOVI, analégico & IF)
[ HOVRT 204/ 720842 - VAT A04/ TA0E 74161 [ HOVITAOA/ TR TRIES

Camara bullet HDOW IR a prueba de agua, 720p/1080p  Cimara domo HOCV] IR antivandalica, 720p/1 080 Cimara HDOW R a prueba de agua, 2 Mpx /£ 1080p
DH-HAC-HFW 1 208 2 20R-2VF DH-HAC-HDBW 21 208 2220R-2VF DH-HAC-HFWI2205
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I K Accesible$Completo

Ultra Calidad de Imagen & Habilidad de Decodificacion

4K Accesible
Con el precio mas razonable para proveer la mejor calidad

4K Completo
Provee un amplio rango de productos, de alto y medio a basico

Modelos recomendados:

Camara IF, 4K Ultra HD Camara IP Djo de pez antivandalica IR, 4K Ultra HD  NVR de 128 canales, 2U Super 4K
IPC-HFR1200E IPC-ER(W]E1200 MWVRGOA-128/G08R-128-4K

Camara IP bullet pequena IR, 4K Ultra HD IR Camara IP minidomo IR, 4K Ultra HD NVR de 8/16/32 canales, 1U BPoE 4K
IPC-HFW4B00E IPC-HDEBWA800E NVR4208/4216/4232-8P-4K

(€ FC @ ® . 1soo00t2000
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2830 Apr 2015 1
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RADIOMOESTE

Radio Oeste / Radioset SA www.radio-oeste.com.ar
Telefax 4641-3009 / 3454 Seguinos en Facebook!
Av. Rivadavia 11008 - CABA Seguinos en Twitter!

Comando a distancia
Simple y accesible
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Ley de Seguridad — 2% parte

Regulacion de la actividad

Ante la mera presuncion de un ilicito, la ley
establece que es obligatorio poner de in-
mediato en conocimiento del mismo a las
fuerzas policiales. Ese pedido de intervencién
se realiza desde un centro de monitoreo,
desde el cual se solicita el despacho de un
movil de la fuerza publica. Esto sucede an-
te la recepcion de un evento trasmitido por
un sistema de seguridad electrénico; ya sea
desde la propiedad del usuario o bien des-
de un mévil que cuente con los dispositivos
necesarios para llevarlo a cabo.

Esta comunicacién se encuadra en las leyes
vigentes y es obligatorio realizarla.

LA LEY OBLIGA

Para citar un ejemplo, la ley 1.913 de la Ciu-
dad Auténoma de Buenos Aires, publicada
en el Boletin Oficial N° 2.363 del afio 2005,
expresa en su art. 10: “Obligaciones: Los
prestadores se encuentran obligados a: a) Po-
ner en conocimiento inmediato de la autori-
dad policial o judicial todo hecho delictivo de
accion pablica del que tomen conocimiento
en oportunidad del ejercicio de su activi-
dad”. En otras leyes provinciales u otras ju-
risdicciones el concepto es similar, mencio-
nando incluso que se considera una “falta
muy grave” (pasible de severas sanciones)
el no comunicar a la policia un evento reci-
bido que se presuma que pueda ser deriva-
do de la ocurrencia de un delito. También se

considera una falta el comunicar tales sefiales
con retraso injustificado y se menciona como
pasible de infraccién la comunicacién de se-
nales falsas, sin hacer distincion ni describir
qué comprende el término.

Vemos, entonces, que la actual ley obliga a
las empresas prestadoras de servicios de
seguridad electrénica (monitoreo de alar-
mas) a comunicar en forma inmediata un
evento recibido y prohibe comunicar tal even-
to sino es real. Esta exigencia implicitamente
da muy poco tiempo para el andlisis (filtra-
do) como para poder tomar la determina-
cién de comunicarlo o no, considerando los
riesgos que conlleva tal decisién para nues-
tras empresas; estamos siempre al limite de
la ley, ya sea por no comunicar el evento o co-
municarlo de manera tardia—en caso de ser
veridico no trasmitido a las autoridades—, o
por comunicar un evento falso (falsa alarma).
Teniendo en cuenta esto, en cada uno de
los eventos de emergencia recibidos, al ope-
rarlos y determinar cudles son los pasos a se-
guir, lo cual es la razén de ser de nuestro cen-
tro de monitoreo y para lo que se nos ha
contratado, se realiza todo el proceso bajo la
incertidumbre de estar o no sujeto a ley. Ta-
les dilemas deben ser resueltos en la futura
nueva ley.

EL DILEMA PARA CUMPLIR LA LEY
Si bien existe un gran esfuerzo y es un apor-

te (til el realizado a través de normativas
como las IRAM 4175, 4175, 4176 Y 4177, pa-
ra poder mejorar toda la cadena técnico-lo-
gistica interviniente entre los extremos de un
sistema de seguridad electrénico (es decir,
el usuario y quienes le prestan asistencia) es
sabido que se pueden —y deben- reducir,
pero nunca anular, los margenes de error
(falsas alarmas). Esto trae aparejado que
nuestra actividad diaria esté en permanen-
te riesgo de caer fuera de la ley, sea por no
comunicar o por comunicar de manera errg-
nea un evento.

Por otra parte, observamos alguna reorga-
nizacion en las fuerzas piblicas (como en los
casos del sistema 911, la entrega de pulsa-
dores de panico, etc.) relacionada con la ex-
pansién de su poder de respuesta y, en al-
gunos €asos, con proyectos y objetivos cu-
yo espiritu supone considerarlas mas alla
de un servicio pablico.

Es oportuno remarcar que, por concepciény
por ley, la policia deberia dar la respuesta na-
tural en materia de seguridad a toda la ciu-
dadania, que la requiere y la sustenta a tra-
vés del pago de sus impuestos. Si tomamos
en cuenta los crecientes indices de insegu-
ridad o la percepcion en la poblacién de no
estar satisfecha de una necesidad basica,
el concepto y requerimiento basico de vigi-
lar para dar una posterior respuesta ante la pre-
suncién de un hecho delictivo, no es (desa-
fortunadamente y no por responsabilidad de
tales fuerzas) un “caso de éxito” exhibible.
Nada haria suponer que el manejo de los
recursos de la policia pueda llevarse a cabo
como si fuese una empresa privada o que el
s6lo hecho de una recaudacion adicional va-
ya a solucionar la situacién general de se-
guridad. Deberia considerarse, s, la inci-
dencia de los mayores costos en las finanzas
de las actuales empresas, ya sea por las tri-
butaciones adicionales o por burocracias re-
gulatorias, que pueden llevar a concluir que
la cobertura a ciertas porciones de la socie-
dad ha de ser menor (conclusion a la que se
arriba por la elasticidad de la demanda).



Continuamos con nuestro informe iniciado en el Boletin N2 42, referido a la regulacion de la
actividad del monitoreo de alarmas. En esta ocasién ofrecemos un panorama de la legislacion actual,
las controversias en su cumplimiento y proponemos alternativas para una futura ley.

Algunas falencias y ciertas mejoras en materia
de seguridad han sido cubiertas, en parte, por
empresas privadas que, haciendo uso de la
oportunidad, la eficiencia, las reglas del mer-
cado y el uso propicio de las tecnologias,
han sido contratadas libremente por ciuda-
danos. Asi, los usuarios buscan mejorar su
calidad de vida; sucede en nuestro paisy, en
general, en regimenes democraticos y libres
cuando el Estado no puede proporcionar la
respuesta requerida.

También sucede con otros servicios basicos
como la salud (hospitales piblicos y sana-
torios privados) y la educacion (escuelas pu-
blicas y privadas), donde incluso se subsidia
a privados o bien se alienta y facilita su cre-
cimiento en virtud de una mejora general
de todo el sectory la comunidad. Cuando es-
to se logra, el funcionario ha cumplido con su
debery recibe un beneficio politico ante ala
poblacién, en relacién con su rol en el desa-
rrollo de la prevencion y proteccion de los ciu-
dadanos. Es ayudado por un sector privado
al que el mismo Estado, por sus légicas li-
mitaciones, ha determinado. Cuando el ob-
jetivo es otro, las consecuencias son distin-
tas: si la regulacion mal realizada de la acti-
vidad tiene como consecuencia burocrati-
zar, encarecery achicar el sector, no se habra
conseguido el efecto deseado.

UNA NUEVA LEY

En una futura nueva ley, en virtud de las
consideraciones expuestas y otras mas, de-
bera analizarse y debatir profundamente la
obligacién de que las empresas de monito-
reo deban trasmitir los eventos a los orga-
nismos oficiales. También debera considerarse
tal conveniencia por otros motivos: la posibi-
lidad de que se desee requerir del sector el sus-
tento monetario a través de alguna forma de
tributacién de su logistica, laimagen pobre de
la policia ante el ciudadano que haga suponer
a éste que la sola concurrencia no ha de so-
lucionar la emergencia, laimposibilidad de de-
terminar la veracidad de una alarma por la li-
mitacion que tiene la policia concurrente de ob-

servar la propiedad exclusivamente desde el
exterior, laimposibilidad de controlara la po-
licia para conocer si ha concurrido o no al lu-
gar y varios aspectos mas.

RESOLVER EL DILEMA

Y APUNTAR A LA CALIDAD

En el debate propuesto con vistas a una nue-
va ley deberéa analizarse si es posible y mas
conveniente que, ante la ocurrencia de un
evento, éste sea resuelto, en primera ins-
tancia y hasta su comprobacion y cataloga-
cién como ilicito, entre el usuario y la empresa
de monitoreo. En la actualidad existen varias
empresas que cuentan con su propio siste-
ma de respuesta; en esos casos, la ofertan
y/o la comparten con otras empresas que no
lo tienen. Es posible presumir, si las condi-
ciones y oportunidades del mercado lo per-
mitieran, que también podrian desarrollarse
emprendimientos privados exclusivos y es-
pecializados de respuesta de méviles ma-
yorista, para ser contratados y utilizados por
empresas de monitoreo, sin perjuicio de que,
quien lo desee, también pueda, opcional-
mente o en forma complementaria, utilizar el
sistema plblico. Debera considerarse, ade-
mas, la incidencia del aporte de nuevas tec-
nologias en la verificacién preliminar, como
la videoverificacion y la audioverificacion. El
aporte de la normativa en la materia (normas
IRAM) ha de ser fundamental para estable-
cer limites, procesos, mejora de calidad y
reduccion de los costos de logistica. Con la
actual legislacién no es viable, ya que, como
se ha expuesto, si bien las empresas priva-
das podrian dar una respuesta, éstas también
estan obligadas a hacer intervenir a los or-
ganismos publicos.

¢Y SIES UN MITO?

También seria muy importante cuantificar
el costo real de los despachos policiales y, ten-
tativamente, estimar o determinar qué por-
cién de los tributos son asignados para su fun-
cionamiento normal (es decir, una estimacion
basica de ingresos y egresos). Esa determi-

LEY N°1.913
Regula la prestacién de servicios de seguridad privad.

La Legislatura de la C
sancic

Titulo |
Objeto. Definiciones
Articulo 1°- Objeto: la presente ley tiene por objeto regula
serenos, custodias y seguridad de personas y/o bienes,
Ciudad Auténoma de Buenos Aires o que efectian la pres
Articulo 2° - Definicidn: a los efectos de Ia ley se entiende
el articulo anterior que brindan personas fisicas y/o juridic
personas juridicas de caracter pri o piblico, con el fin
seguridad pdblica, sdlo en lo concerniente a tareas de dist
minimizar sus efeclos en caso de que se produzcan,
Articulo 3°- Tinos de servicios. Dafinicionas:
nacion, asi como su discriminacién y la opor-
tuna revision de la eficiencia de los recursos,
serfa muy (til para desmitificar o bien para
dar una fundamentada veracidad a un con-
cepto plenamente arraigado: que es excesi-
vay perjudicial la utilizacién de fuerzas pu-
blicas ante la convocatoria de nuestras em-
presas en virtud de la sospecha de algtn ili-
cito. Proponemos que deberian identificar los
costos de todos los mecanismos intervi-
nientes en los despachos policiales para es-
tablecer si, realmente, es considerable la ci-
fra que actualmente es desconocida y pre-
sumidamente elevada, indeterminacion que
da lugar a suposiciones, reclamos y preten-
siones de aportes.
Tal como se ha descripto en la nota anterior
(RNDS N291), de acuerdo a nuestros calcu-
los preliminares basados en estadisticas rea-
les, este costo no deberia ser apreciable en
comparacién con los ingresos normales afec-
tados a la seguridad que ya tributan los
usuarios y demas ciudadanos, ni tampoco con
los beneficios intangibles en materia de se-
guridad que nuestra actividad propone a to-
da la ciudadania.

Ing. Alberto Zabala
Comision Técnica CEMARA
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RECARGAEBLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

- Lintemas con batera de 6 volt - 4 amp.
+Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automdwil,

*|deal para camping, caza, pesca, segunidad, luz de emengancia, ate.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en bateras importadas,
también tenemos en stock parmanente

batenias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.

Se recomienda su uso s6lo en alarmas,

RISTTONE

Tecnologia de punta

BATERIAS PARA

- Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

* Automotores - Camiones - Grupos Electrégenos

W"’:-. ¥ ETenge

by 1
Ad A
—-—

RISTOBA

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar
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CESEC

CAMARA DE EMPRESAS DE SEGURIDAD ELECTRONICA DEL CENTRO
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Proyectos y perspectivas para 2015

CESECy FUO

se aprestan a firmar
un convenio de
colaboraciéon mutua,
mediante el cual
egresados de la
Fundacién podrdn
capacitarse en
instalacion de alarmas
y realizar sus prdcticas
laborales en empresas
asociadas a la Cdmara.

Para la Cdmara de Empresas de Seguridad Elec-
trénica del Centro, el 2015 comenzé con proyectos
y buenas perspectivas. Por ejemplo, nos encon-
tramos actualmente en tratativas para firmar un con-
venio de colaboraciéon mutua con la Fundacién
Universitaria de Oficios (FUO), institucion creada en
2013 araizde la necesidad de ofrecer respuestas a
una gran cantidad de empresas que requieren per-
sonal especializado para realizar las diferentes ta-
reas relacionadas con el disefio, la construccion, la
produccién y los servicios. Los cursos que brinda esta
institucion estan orientados a personas entre 18y
71 anos que quieran aprender o perfeccionarse
en algun oficio o actividad laboral y cuenta con los
avales de la Universidad Nacional de Villa Maria, la
Universidad Tecnoldgica Nacional y de la Facultad
de Arquitectura, Urbanismo y Disefio de la Uni-
versidad Nacional de Cérdoba.

Actualmente, la FUO propone capacitacién en las
siguientes dreas: albanileria, armado y colocacién
de muebles en melanina, carpinteria, colocacién de
pisos de madera, colocacion de pisos, armado de
techos de madera, construccion en seco, disefio de
muebles, instalacion eléctrica domiciliaria, auxiliar
de electricidad, instalacion eléctrica industrial, he-
rreria de obra, soldadura, reciclado, pintura de obra,
seguridad y vigilancia, steel framing, marqueteria,
jardineria e inglés.

El convenio que firmara la CESEC con FUO tendra
la finalidad de facilitar el intercambio entre ambas
instituciones. En este acuerdo, la CESEC propor-

cionara informacion relativa a la seguridad elec-
trénicay trabajara en el diagrama de contenidos de
cursos de instalacion de alarmas; a su vez, los egre-
sados de FUO podrén realizar practicas y trabajar
en empresas pertenecientes a la CESEC.

Asamblea general

LA CESEC, asimismo, comunica que se realizé la
Asamblea General Ordinaria 2015, en la que se re-
novaron algunos de los cargos de la Comisién Di-
rectiva: vicepresidente, prosecretario, protesorero
y vocales suplentes. La misma se llevé a caboenla
sede social de la CESEC, sita en Av. Duarte Quir6s
N° 3948 en barrio San Salvador, Cérdoba capital, el
miércoles 8 de abril a las 16.30 en primera convo-
catoria y media hora después en segunda convo-
catoria.

Es nuestro deseo que tanto las nuevas autoridades
que fueron electas como las que contintian en su ejer-
cicioy los demas socios, cuyo aporte es tan precia-
do, asuman el compromiso que requiere este nue-
vo ano de trabajo como Camara, para poder abor-
dar los objetivos propuestos y continuar colabo-
rando con el crecimiento y expansion de nuestra ins-
titucién en beneficio de la sociedad cordobesa.

Agradecimiento

Queremos agradecer a Distribuidora Atlas por fa-
cilitarnos el uso de sus instalaciones durante estos
primeros meses del afio, ya que nuestra sede se en-
cuentra afectada debido a trabajos de refaccion.

versidad Nacional de Cordoba (UNC).

miento ético.

Fundacion Universitaria de Oficios

La Fundacion Universitaria de Oficios (FUO) es una institucion educativa que, desde 2013, ofrece al-
ternativas a las empresas que requieren personal especializado para realizar diferentes tareas rela-
cionadas con el disefio, la construccidn, la produccion y los servicios.

Los cursos que brinda la FUO cuentan con los avales de la Universidad Nacional de Villa Maria, la Uni-
versidad Tecnolégica Nacional (UTN) y de la Facultad de Arquitectura, Urbanismoy Disefio de la Uni-

Entre las metas de la institucion, se encuentran capacitar y desarrollar a las personas, convirtiéndo-
las en especialistas a través de la ensefianza de la tarea propiamente dicha y, simultdaneamente, de-
dicandoles el tiempo necesario para inculcar en ellas principios y valores que hacen al desenvolvi-

Camara de Empresas de Seguridad Electrénica del Centro - C.E.S.E.C. - Persona Juridica Res. 142 "A"/10

Av. Duarte Quirds 3.950 B° San Salvador - C.P.A. X5002APX - Cérdoba Capital - Tel./Fax: 0351-4881121
cesecordoba@gmail.com / cesec@live.com.ar - www.cesec.org.ar
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La mayoria de la gente vive en el presente, como sabés en el mundo del hoy. Pero
un punado de nosotros trabajamos en un mundo tinico que no acaba de existir
todavia - el mundo de Five Years Out.

Five Years Out es el futuro tangible. Y las personas que viven y trabajan alli
saben que las nuevas tecnologias, los nuevos materiales, las nuevas ideas y la
Nueva Electronica hardn que la vida futura no sélo sera diferente, sino que sera
mucho mejor, No sélo serd mas barata, sino también mas inteligente. No solo sera
mas ficil, sino también mucho mas inspirada.

Five Years Out es un lugar interesante para estar. Tan emocionante, que una vez
que has estado alli, es dificil entusiasmarse con el presente. Porque sabemos que lo
que viene va a ser mucho mejor.

Five Years Out ¢s una comunidad de constructores, disefiadores, ingenieros y
creadores que navegan el camino entre lo que es posible y lo que es practicable. Es
crear hoy el el futuro de todo, desde nuevos e lmprﬁmmmtﬁ aviones hasta
humildes maquinas de café.

:Sos uno de ellos?..... Entonces vos ya estas trabajando con nosotros!

Five Years Out

Arrow Argentina

La Pampa 1391 - C14280ZA
Ciudad Autdnoma de Buenos Alres - Argentina NUEVA

(CTRNETE:C N DIRECCION

e-mall- ventas@arrowar.com

Web: www arrowar.com
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UserGroup

Latin America

Los principales representantes de la industria de
la tecnologia aplicada a la seguridad se dieron
cita en el IP-in-Action LIVE Santiago, llevado a
cabo el jueves 19 de marzo en el Hotel Plaza EI
Bosque, Nueva Las Condes, de la ciudad capital
de Chile; evento que tuvo como anfitrién al foro
de tecnologia IP UserGroup Latinoamérica.
A'lo largo de la jornada, los participantes del IP
UserGroup Latinoamérica mostraron la ultima
tecnologia en aplicaciones y soluciones IP en me-
sas de exhibicién, a cargo de representantes in-
ternacionales de la industria que forman parte
de la muestra itinerante.

Entre las empresas expositoras se encontraron
Anixter, Arecont Vision, Avigilon, Axis Commu-
nications, Bolide Technology, DISO S.A., EverFocus
Electronics, Exaqg Technologies, Fluidmesh Net-
works, iBrido, VISIONXIP, Raytec Systems y di-
versos medios especializados, entre los que se
encontraban representantes de la Revista Ne-
gocios de Seguridad.

El evento comenzd a las 8.30, con el registro de
visitantes y la apertura de la exposicién, con las
empresas participantes mostrando una seleccién
de sus catalogos de productos. Una hora més tar-
de, Giovanny Salas, Coordinador de Eventos, y Pa-
blo Reyes, VP Operations del IP UserGroup La-
tinoameérica dieron oficialmente la bienvenida a
los asistentes y abrieron el ciclo de conferencias
que a lo largo del dia se desarrollarian en los Sa-
lones Araucano del hotel.

A lo largo de la jornada en el salén principal se
mantuvieron abiertos los stands, donde los asis-
tentes pudieron comprobar el funcionamiento de
los distintos productos de los fabricantes y ase-
sorarse con los distintos representantes de las
marcas. Mientras, en los dos salones destinados
para tal fin, se llevaron a cabo las distintas con-
ferencias.

Boletin Institucional - Afio 1- N° 3 - Abril 2015

IP-in-Action Live Santiago de Chile

Algunos de los temas tratados en ellas fueron los
siguientes:

- Nuevo estandar de comunicacion en enlaces re-
dundantes para transmisién de aplicaciones de
misiones criticas y videovigilancia municipal,
militar e industrial, a cargo de Marcos de la Cruz,
Regional Sales Manager Latin America, Fluid-
mesh Networks.

- Redundancia en Soluciones de Videoseguridad,
a cargo de Alex Gutiérrez, Gerente de territorio
Regién Andina de Bolide Technology.

- Sistemas electrénicos de seqguridad perimetral
y Soluciones de iluminacién LED sobre plata-
formas IP, a cargo de José Luis Martinez, Sales
Manager Southern Cone de Raytec Systems.

- Migracion de sistemas de videovigilancia and-
logos a sistemas IP aplicando soluciones de gra-
bacién hibridas, a cargo de César Sandoval, CEO
de iBrido.

- Migracion a IP: alternativas a un sistema es-
tandar, a cargo de Antonio Pérez, Gerente de Ven-
tas Centro, Sudamérica & El Caribe de NVT.

- Milestone Systems es una plataforma abierta,
a cargo de Manuel Herndndez, Gerente de Ven-
tas para América del Sur & El Caribe de Milestone
Systems.

- Secure Surveillance - All in one, a cargo de
Dario Mojica, Ingeniero de ventas de Avigilon.
- Soluciones tecnoldgicas para Ciudades Digita-
les, a cargo de Rafaela Silva, Security Supplier Re-
lation Manager CALA de Anixter.

- La arquitectura descentralizada de video como
pilar de alta calidad de imagen y mayor eficien-
cia, a cargo de Pablo Robles, Business Develop-
ment Manager South Cone de Mobotix.

- Estédndares y categoria de cables que se estan
usando actualmente en el mercado, a cargo de
Héctor Aquila, Gerente Regional de Territorio
Cono Sur, Nexxt Solutions.

www.ipusergrouplatino.com — Registro por mail: pr@ipusergroup.com



|PUserGroup Latinoamérica

EXPO Seguridad &
Conferencias

«. _[|P-in-Action LIVE Medellin
“Vdueves, Junio 4 2015

«diez Hotel

El tnico foro
independiente de
la tecnologia IPy |
sus aplicaciones
en la seguridad de
red y fisica

El dia incluye:
- Programa completo de presentaciones educativas
- Excelente seleccion de los dlimos productos de
sequridad y servicios utilizando la tecnologia 1P

- Oportunidad para concretar nuevos negocios de
distribucion y de representacidn de marca

- Oportunidad para establecer contactos &speclalrzadus J
y allanzas estratégicas

- Bebidas, coffee break y buffet lunch

%2 www.ipusergrouplatino.com
pr@ipusergroup.com
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SEGURIEXPO

Exposicion Sudamericana de Seqguridad Electronica

15 -19.9.2015, La Rural Predio Ferial

Buenos Aires, Argentina
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20.000 personas en Latinoamérica leen

Negocios de ¢ .
Seguridad

Feveita lider sobee Empresas, Productos y Servicios die Segunchad Electiimica

Usted, élee Negocios de Seguridad?

VEA ONLINE TODAS NUESTRAS EDICIONES INGRESANDO EN
WWW.RNDS.COM.AR

Alli encontrara las mejores
propuestas de productos y
servicios, ofrecidas por las
empresas mas prestigiosas

del sector.
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