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SEGURIEXPO 2015 LEGALES

Proyecto de Ley de seguridad Un recorrido por el evento Responsabilidad del instalador. ~ ALASTOR, vigésimo aniversario.
presentado por CASEL mas destacado de la industria Nuevo marco normativo Historia, presente y proyectos

S Negocios de ¢

eguridad

Seguinosen CAEI IS & Revista lider sobre Empresas, Productos y Servicios de Seguridad
Gomez Gingele, Directivos

. Eﬁ;\fevista a Alfredo Almirdn, ALAR M A I NA LAM B R I CA G S M

Director comercial

. BLOCKER
Entrevista a Carlos y Marcos
Quiroga, Gerentes

. SINCRO
Entrevista a Matias Favaro,
Director

. PROVISION DIGITAL
Entrevista a Martin Nenezidn,
Directivo

. INGAL-LEDS
Entrevista a Karina Lemma,
Gerente comercial

EVENTOS

. Capacitaciones y presentaciones
de Alonso Hnos.

. Jornada de capacitacion Vivotek
organizada por Microcom y
Selnet

.Jornada de capacitacion en
tecnologias de videovigilancia IP
convocada por Dialer

. Presentacion oficial de —
NanoMesh de Nanocomm <2 EVOLUCION 2016

. Presentacion de soluciones
integrales de Tyco Security
Products <se>

TIENDA DE PRODUCTOS
. Los mejores productos y las /
Ultimas novedades del sector ,

INSTITUCIONES W/~

. Boletines informativos de | \“Q J CONTROL TOTAL
CEMARA CESEC i , DESDE SU CELULAR

IP UserGroup s

ACCESO SEGURO. SIN NECESIDAD DE TARJETA

. SU SEGURIDAD.CONECTADA.



http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
http://www.twitter.com/#!/noticiasrnds
http://www.linkedin.com/company/negocios-de-seguridad

ACCESO
SEGURO.
SIN
NECESIDAD

DE TARJETA.

Las soluciones seguras de acceso con mobiles de HID representan un avance revolucionario

en la tecnologia de punta al combinar comodidad, flexibilidad y el poder de Seos. Con un simple
toque o con el uso de nuestra tecnologia patentada "Twist and Go" experimentara la manera mas
innovadora de ingresar sin usar ninguna tarjeta de acceso. Y como todo esta impulsado por Seos,
la emision, gestion y revocacion del acceso no puede ser mas facil o mas seguro.

Usted lo llamaria la manera mas avanzada de usar su dispositivo movil. Nosotros lo llamamos “Su Seguridad Conectada"

SU SEGURIDAD. MOVIL | Visitenos en hidglobal.mx


www.hidglobal.mx




NUEVA LINEA

ECONOMY+

RESOLUCION

HJ

1280x720

HAC-HFW1000S

1MP 720P Water-proof IR
HDCVI Camera

+1/4" 1Mp CMQS, ICR
« 25/30fps@7 20P

= Smart IR 30m

«IP66, DC12V

www.hdcvi.com.ar

www.dahua.com.ar

HAC-HFW1000R
1MP 720P Water-proof

HDCVI IR-Bullet Camera
= 1/4" 1Mp CMOS, ICR

= 25/30fps@720P

«Smart IR 20m

» P66, DC12V

TRIBRID

HAC-HDW1000M
Ho
St

1MP 720P Water-proof IR
HDCVI Mini Dome Camera
- 1/4" 1Mp CMOS, ICR

« 25/30fps@720P

«Smart IR 30m
«IP66, DC12V

‘ 8 info@dahua.com.ar

HI-CVI

HCVR4104(-S2

4CH 720P TRIBRID

HCVR4104/4108/4116HS-52

—_—

4CH Tribrid Compact 1U HDCVI DVR

« Tribrid: Support HDCVI/Analog/IP

+ All channel@720P recording

= 4/8/16¢ch sync playback

= 1 HDMI, VGA output up to 1080p

» 1ch audio in&1ch audio out,
1/1ch Mic infout

1 SATA, 2 USB, 1 RJ45, R5485

€L

TECHNOLOGY



www.dahua.com.ar
www.hdcvi.com.ar

VIDEOVIGILANCIA

vmovi. @/hua

TECHNOLOGY

nuevo pve moviL TRIBRIDO

>Soporta HDCVI/IP/Analégico
>Grabacion HD y FULL HD

=3G, 4G, Wif, GPS, Alarmas

>Backup de alimentacion incorporado
>Envio de alertas por SMS

CUMPLE CON CUALQUIER REQUERIMIENTO

Todos los equipos se anuncian en la red como OnviF

CAMARAS MOVILES

CA-M1B3H HAC-HDEW2220F IPC-HDBW2220F
Analdgica 700TVL HDCVI 2.4Mpx, Audio 1P 2Mpx. Video Analitico

PTZ352205 - Domo Vehicular 2Mpx

- IMp excellent image quality

- Powerful 20x optical zoom

- Pan range: 360° endless, speed up to 60%s

= Up ta 256Fresats, ATour, 4Pattern, 4Auto scan
e = IR Distance up to 150m

- DCBV-36V Power Supply, IPG65

SEHWDDRES

« DSSA004; - ; -

T
~Admite hasta 200 mdviles / 500 canales 2, =
=Up to 5000 cuentas & 500 usuarioz anline = Al
-Soporta Google y Raster Map -

-D557016: =
-Admite hasta 500 méviles / 2000 canales A
-Up to 10000 cuentas & 1000 usuarios online

-Soparta Google y Raster Map

info@dahua.com.ar www.dahua.com.ar



www.dahua.com.ar

Linea profesional Starlight (& hua

TECHNOLOGY

Las nuevas camaras Starlight sélo necesitan 0.002 lux para obtener alta definicion y color

IPC-HFW8281E-Z SOFPS IPC-HF8281E S0FFS

-Lente Maotorizado 4~8mm -Auto back tocus
-lluminacion IR 30m -Audio In/ut
- 00005 Lux Color 0.002 Lux Color

2MP Starlight - Triple streams - Video analitico (IVS) - Audic Detect - ROl -WDR - PoE - Heat Map - People Counting

NVRs PROFESIONALES RECOMENDADOS

NVR724R-256 2Z56CH AU Super NVH NVR616R-128-4K 128CH 3U Super 4K MVR

Up 1o 256 IP camanm nputs

i ¥ s B Rate Input
' = Compatibhe with IMp. 5Mp. IMp, 10800
T30q, DY vl ek

256CH

NVR6&08-64-4K NVR4232-4K

i e i
Fed Inplt
AMLagri Bl Rl iropsal
12Mp

= wlay o, A5
+ 3 SATA, 3 LISEI1 UISERO), 1 RU45{T

www.dahua.com.ar



www.dahua.com.ar

Nuevos Domos 2 hua

lluminacion Laser A ANoLoy

—— _ Zoom 40X

SDGAL240-HNI 2Mpx IR Laser ZOOM OPTICO 40X

@ffua ; o S
-25/30fps@1080p, S0/60@720p -IP&7 (severas condiciones climaticas)
Y
-7.9~316mm 40x Zoom dptico “Video analitico + vista previa Panoramica
-Tarjeta Micro 5D, HI PoE -IR 500m de distancia

Sensor convencional S g Sensor Starlight

SD6AL230F-HNI 2Mpx IR Laser STARLIGHT
-25/30fps@1080p, S0/60@720p -IP&7 (severas condiciones climaticas)
" -30x Zoom dptico -Videa analitico + vista previa Panoramica
-Tarjeta Micro S0, HI PoE -IR 500m de distancia, Starlight

-
.ﬂ »

www.dahua.com.ar



www.dahua.com.ar

La Interfaz de Video
Compuesto de Alta Definicidn es un estandar de
transmision de video HD analdgica por cable
coaxial, que permite transmisién en alta definicion
confiable a larga distanla y a menor costo mientras
aplicable una implementacion compleja. Con mas
0 millones de seguidores fieles de 150 paises en
todarel globo, HDCVI ahora lidera la innovacion en
HD analogica.

(EFE @ @ x sosoerze00

M1 199 Rin‘an Road, Binflang District, Hangzhow, China, 370053
Tel: +86-571-87688883 Fax: +86-571-87688815
Email: overseasiddahuatech.com

[ www.dahuasecurity.com



www.dahuasecurity.com

a hua

TECHNOLOGY

Con an paso a

« 1080P, 720P
» Cable Coaxial / UTP Existente

* Plug & Play
» Transmision a Larga Distancia

r'“'-

DISTRIBUIDOR OFICIAL

Big Dipper



@ LG CAMARAS PROFESIONALES

En seguridad electronica LG significa
respaldo, tecnologia y confianza

ELUJA EL MODELO QUE MEJOR
SE ADAPTE A SUS NECESIDADES.

LCV1100R LCU3100R

Tecnologia combinada con disefio Inteligencia para una
de vanguardia .~ . visibilidad clara
F PLo : . .
3 ' 2
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Caracteristicas diferenciales dispenibles en modelo Domo y Bullet:

Antivandalico y ultra resistente para soportar las condiciones cambiantes en la intemperie. Atributos certificados
oficialmente por Organismos Internacionales. Vision en |a Oscuridad: Posee un lluminador Infrarrojo Inteligente
que emite |a luz necesaria de acuerdo a |a distancia del objeto para no saturarlo en blanco y asi evitar baja visibilidad
o nitidez. Camara profesional de gran resclucion Analoga.

LCUS300R LCB5100

Ideal para seguridad Camara BOX profesional
. perimetral multiproposito

Ll &

Lente Autoiris Varifocal Incorporado

Vision en la Oscuridad: Posee un lluminador Infrarrojo Lentes: intercambiables y soporta cualguier tipo.
Inteligente que emite la luz necesaria de acuerdo a la distancia Excelente visibilidad con muy poca luminosidad,
del objeto para no saturarlo en blanco y asi evitar baja visibilidad proporcionando imdgenes nitidas y de alta calidad
o nitidez. Antivandalico y ultra resistente para soportar las de definicidn.

condiciones cambiantes en la intemperie, Cdmara Profesional de gran resolucidn de Tipo Box.
Camara profesional de gran resolucién Andloga de Tipo Bullet. Super Low Lux.

& .

S4; S1IMICTO

=



@ LG

Seguridad para transmitir imagenes via redes

LA SOLUCION IP QUE USTED ESTA BUSCANDO
EN CAMARAS PROFESIONALES.

LND3110R
de Exterior \

1.3 megapixal. t o F
Lente fijo de 4 mm. Gran Angular,

lluminader Infrarrojo inteligente.

Andlisis inteligente de la imagen. & /

Céamara Tipo Bullet

LNU3110R

LNU7210R

=

Camara Tipo Bullet
de Intemperie Total

Andlisis inteligente de la imagen

2.1 megapicel, full HD BO fps

Antl vandalica

Lente varifocal 3¥9 mm motorizado 3%
Entrada y salida de Alarma

Entrada y salida de Audio

Power over Ethernet |PoE)

LNV7210R

LND3100

Camara Profesional
IP Tipo Box

Alta resolucidn. Excelents

visibilidad con muy poca luminosidad.
Transmisién TCP-IP (especialmente
disefiada para ahorrar ancho de
banda vy almacenamianta).

Lentes intercambiables.

Soporta cualguier tipo

LSW2010
{con autoiris activas o pasivas)

T ——
Power over Ethernet (PoE)

DVR PARA COMBINAR CON
CUALQUIER MODELO

LRH7160D

LNB3100

@

DVR Hibrida para utilizar
con cualquier camara

IP 0 analoga

24 Canales: 16 analogos + B IP
Soporta B HD X 2 TE. Multiplex, Onvif

_‘#‘\

SOLUCIONES IP

Camara Minidomo
de Interior

1.3 megapinel,

Lente fijo de 4 mm. Gran Angular.
luminadar Infrarrajo inteligente.
Andlisis inteligente de la imagen.

Camara Tipo Mini
Domo Intemperie Total

Andlisis inteligente de la imagen
Control PAN TILT para recrientar
imagenes

2.1 megapixel, full HD &0 fps

Lenta varifocal 3~9 mm motarizada
Anti vandilica

Control remoto: movimiento y room
Power over Ethernet (PoE)

Camara Tipo Domo

1.3 megapixel HD
Lente 3mm
Power aver Ethernet (PaE)

Camara Tipo Box

1.3 megapixel HD

Lentes Intercambiables
Dia & Noche

Power over Ethernet (PoE)
Memoria 50, WDR(B0dB)

:simicro

Av. Corrientes 4969 r (CIAIAIC) Bs, As., Argentina
: telefax; (54a-i1) a857-086! (Hneas rotativas)
& e-mail ventas@simicro.com & wwwsimicro.oom


www.simicro.com

_ (® GeoVision

Linea Target

GV-EBL1100

Camara IP tipo
Bullet IK10 / IP67

1.3 Mega pixel

WDR

Infrarrojo Inteligants
Lente fijo

Onvif

12 VDC PoE

GV-EFD1100

Camara minidomo
con Microfono
incorporado

1.3 Mega pixal
WDR

Infrarrojo Inteligente
Lente fijo

Onvif

12VDC PoE

GV-BX1500

Camara tipo box
super low lux

1.3 Mega pinel
WDR
Entrada y =alida de Alarma
Entrada y salida de Audio
Micro USE para
almacenamiento
o canactividad Wiralass
Onvif
12 VDC PoE.

Lo

Las camaras IP "s mas populares del mercado
con software VMS incluido.

GV-EBX1100

Camara IP mini
bhox con micréfono
incorporado

1.3 Mega pixel
WDR

Infrarrojo Inteligente
Lente fijo

Oiwif

12VDC PaE

GV-EDR1100

Camara minidomo
IK10 / IP67

1.3 Mega pixel
WDR

Inframojo Inteligente
Lenta fijo

Onvif

12 VDC PoE

GV-FE5202

Camara
ojo de pez

5 Maga pixal

WDR

Entrada y salida de Audio

Micro USE para
almacenamianto o
congctividad Wireless

Onwif

Micréfone y parlantes
incorparado

Mantaje en techo, pared
o pedestal

PTZ Virtual

Auto tracking

Imagen panoramica 360
o2x180"

12 VDC PoE.



(® GeoVision

Una marca. Todas las soluciones integrales.

GEOVISION. La linea de software y hardware mas completa del mercado.

CONTROL CENTER

Software de administracion de video en vivo,
revision de grabaciones, control de /0
configuracion remota de DVR / NVR y armado de
Matrices para Centro Monitoreo. Permite
administrar hasta B matrices de video de hasta
86 Camaras por matriz &n un misma Servidor,
admite armado de matrices adiclonales para
operadores y envio de estas mediante llave de
GV-Video Wall.

Admite registro de DVR / DVR Hibrida / NVR /
Camaras IP GeaVision, Camaras |P de terceros /
Compact DVR, Video Servidores GeoVision /
Dispositivos de I/0 GeoVision externos.

VMS
GV' Pﬂs Administra y Visualiza Multiples Camaras IP
propias y de terceros.
—_— S e o> Anilisis inteligente de la imagen.
Sk Soporte NAS.
. — T
"_ -- i
3 q Control Acceso + LPR
i ——,

e

J

LT
-.‘l.u' ?1;['
Cigr

; I
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I e

— — =

Solucion ideal para Retail. Controla y cruza los offware que controla y acredita accesos a escala

datos ingresados en el puesto de facturacion. masiva con video verificacion de imagenes.
Embebe texto sobre vidaeo. Utiliza Lectoras.propias y admite de terceros.

Proximamente se dictaran cursos de: Central de monitoreo, Control de accesos, LPR y POS
Insecribase a Info@simicro.com

@
~8; Simicro

Av. Corrientes 4969 ¢ (CI41AAIC) Bs. A=, Argentina
¢ telefa: (94-10) 4857-086I (lineas rotativas)
i e-mail vantas@simicro.com # wwuwsimlero.com



www.simicro.com

Control de velocidad fotografico

NS-=R2R~NADNA L

Solucion para la captura e identificacion
de excesos de velocidad.

21-08-2013
16:22:18
46 km/h

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucién para la identificacion y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sistema NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para Identificar la velocidad de los
vehiculos v ante un exceso de velocidad captura
varias imagenes en alta definicion.

Es importante destacar que el sistema es
totalmente auténomo, valiéndose de la red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera s¢ mantiene un control total de la
solucidn, de forma remota.




CARACTERISTICAS

Captura en alta resolucién

Multiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

LUPS interna con autonomia de 5 hs,
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.

Distancia de toma configurable entre 102120 m,

tecernolagia
=En seqgquridad

O

=N

security solutions

Almacenamiento local y remoto

Gahinete sequrizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tension 12V.Consumo 1.5A

Integracidn con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacidn en transmision y
almacenamiento de imagenes

Niveles de acceso segurizado, password y registro,

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 /54 / 58 /59

infoi@tecnologiaenseguridad.com

woww.lecnologiaenseguridad.com



www.tecnologiaenseguridad.com

seguiidad)

Aplicaciones

= Induitia: petiolers, maritina, contbiuccidn, ranpone, comueicacions, oil & gai, sntie ol

= Rird Intelsperite.

= Soluckones pars seguridad cenmetral.
= Lixchas contra f fuegh.

= Sagurided publica.

Caracteristicas Principales

« Imigenes de infrarmjo « cimarn de lur vhible
Mejora ce imagenes digitales (00F)
« Angule de arimua de a pantabla diginal
+ Modo de configuracion definide por o vaaarin.
+ Red escalable.
Tranamisicn intedigente de alarma.

(8

1 :

EDALI

e

Céspedes 3881 WWW.S@cUrityone.com.ar

(C1427EAG) C.A.B.A.
Tel.: (58711) 4555-1594
Tel./Fax: (5411) 4555-6528

|1 | hikvision. hangzhou &} SecNow

S naselx':j; )

Crmrerm —

info@securityone.com.ar @"j hikvisionarg ﬁ} Security One Argentina e



www.securityone.com.ar
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MASTER PREMIER DISTRIBUTOR
Lider de la industria de Video Vigilancia mundial

La linea
de productos de
video vigilancia

mas_completa
mmal

Y et Ve

’.I.-' IIII.-' II _.'. '-.d] #.' . L- J

Camaras y Domos Analogos

Camaras y Domos IP

Camaras Térmicas

Grabadores Digitales Analogose IP/ DVR - NVR
Equipamiento para Inteligencia de Video
Equipamiento completo para Moviles - GPS - 3G - WiFi
Equiplminntu completo para Seguridad Ciudadana
\ﬂdw Wall y Centros de Monitoreo

ahbicdl tacl

l"‘l

Etnhn:hrnlﬂ!ﬂﬂﬂun'minl pllll\l hdgatlrm-

am[nallm Ilmintld‘:dnd-uspcld B‘t&d'
o ya

. ‘:"‘W lﬁm"\-’-

Aﬁll:adums

« Diepartamenton y Locales: Alarma de intrinian de hasta 4 Tanms de mey bago oo,

« Batan de Pinica: Tara spheaciin en Municipien, Barrios Carrados, Pradios.
= Moviiidad Reducida: Asistencia de mayored ¥ periona anfermal.

Momtore’g‘ge bajo costo
conleliDiscador @ltoreado IDMI390]dejRightKe

S

%,

W,

con h:n:iunndi ntrusior l:nmnu:i'nhnl.
 ofrecer s

ﬂ-l.
' srvicios de monitoreo confiables a

™ Garantin
ARos

Fig=sTEEY

'hﬁ#mm

« Control da Vigiladores y Personal de Limplera: Reparte de Avhtencin i Parmanencia,

Caracteristicas Principales

Farpeorta & a empred o0 manitoned en Contact-I0 por Liea elef Grica,
Botones de Aerta en el teclado del equipo ¥ en los controies. remotos.,
Apertural Cherms y Roba, con 4 7onas inalimbricas (Magnéticos yio PLRs),
Detpeed el LcLandhn poronilizabie & La Wmagen o Lo empdeda,

Sefial de Prueba evviads con lreceencia programable.

alimertacion principal (230} ¥ Bateria de respaldn

100% Confipurahle con el Programador D-43

RIGHT K

lnrarvacitin ¥ Ehn.mmm.!-upumﬂ Eimmirdrica

securitu@ne

Empresa f

de Monitorea,
de Alarmas

e I Casa; Comercio,
Oficina, Sucursal.




LANZAMIENTO EXCLUSIVO !!!

HIKVISION,

HDT\WVI

A
Quiero pasarme a calidad HD ) .
_ con lapracticidad de las
instalaciones unalégim:; Quiero utilizar una instalacién )

. o existente analgica y pasarla
—tT a calidad HD de forma rdpida

|

wr

[

Quiero seguir utilizando 4 -
camaras analégicas y ) )
d clc{EmrE combinar con HD _ S
., S ﬁ Quiero mis grabaciones en 4
_ - HD 720p y andlégico en WDI_J
3 en tiempo real en el
mismo DVR

HDT\VI D

ESTAS PENSANDO ESTO?
ESTAS PENSANDO EN TURBO

COMPATIBLE CON TECNOLOGIA 8% czviz

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA DisTRIBUIDOR OFiciaL HIKVISION



pISTRIBUIDOR oFIciAL HIKVISION

CFIiESA

SEGURIDAD ELECTROMNICA

DVRs TURBO - combinan analdgico + HD
ANALOGICO WD1 EN TIEMPO REAL | HD 720p EN TIEMPO REAL

DS-7204HGHI-SHST

HIKVISION

4 CANALESHD /ANALDGICOS
4ENTRADAS DEAUDIO
15ALIDADE AUDIO

SALIDA DEVIDEO HDMIYVGA
4 ENTRADAS DE ALARMA
15ALIDADE ALARMA
1HDDSATADE HASTA4 TR

mmmE 0 e 0
DS-7204HGHI-SHA

dLuwe.. sxvision

4 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDED HDMIYVGA
1HDDSATADEHASTA4TB

| Fula-4c7 | 5“ i t"T.

[CECTT

DS-7208HGHI-SHST

HIKVISION

BCANALESHD/ANALDGICOS
4ENTRADASDE AUDIO
15ALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDEQ HDMIY VGA
BENTRADAS DE ALARMA
45ALIDA DE ALARMA
ZHDDSATA DE HASTAATE

T e @

DS-7208HGHI-SHSE

OLUXE.. ruxvision

S8CANALESHD/ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDED HDMIY VGA
1HDD SATADE HASTA4TB

3% @

DS-7216HGHI-SHST

HIKVISION

16 CANALESHD / ANALOGICOS
AENTRADAS DE AUDIO
1SALIDA DE AUDIO

SALIDA DE VIDEO HDMIYVGA
16 ENTRADAS DE ALARMA
4SALIDA DE ALARMA

2 HDD SATADE HASTAA4TB

DS-7216HGHI-SHSE

o = ..

e i £

dLu... ruxvision

16 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
15ALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDED HDMIYVGA
2ZHDDSATADEHASTA4TE

mmm 8 5w @2

CAMARAS ANALOGICAS Y TURBO

ADEMAS DE USAR LAS CAMARAS DIS DE SIEMPRE AHORA SUMA HD

DS-2CE16C2T-IR  DS-2CES6C2T-IRM

- = i
LR R )

SIEIRICY ACIIFSEs. 00

HD720p

1280x720 PIXELES EFECTIVOS
0.01LUX,0CONIRENCENDIDO
LENTE DE 3.6mm
DIANOCHEICR

25 FPSTIEMPO REAL

IPB6

IR HASTA 20 METROS

-
w1

D5-2CESSAP-IRM

'al:nr_-. - ol

DE-ICESSA2P-IRP D5-2CE1SAIP-IR

7JO0TYL=1R OO TVL - IR TOOTVL - IR
() A
o o

D5-2CE15AIPYF-IR3
FONE TVL - IR - VARIFOCAL

D5-2CESSAQPVF-1HA
TOO TVL - IR - VARIFOCAL

Av. de los Incas 4154, CABA | Tel. (011) 45515100 | fiesa.com.ar | soporte.fiesa.com.ar | fiesatv.com.ar


www.fiesa.com.ar
soporte.fiesa.com.ar
www.fiesatv.com.ar

Sistemas convencionales de deteccion de incendio por
tonas, robustos ¥ confiables de facil Instalacion
Detectores opticos de humo, térmicos y
termovelocimétrioos de procesamiento autdnomo di
estado. Sktemas de deteccion y extincidn de incendia,
CIVROZEXT,

Sistenas analdgicos-direccionables de detécclén de
incandios por bucles. Permiten incorporar entra 89y 199
elementos por bucle. Identificacidn precisas del punto que
entra en alarma. Permite Incorporar) sirenas
directamente al bucle, Incluye software de programacién
ymonitoreo de la central, EASYcoNET.

Incorporacion de codigos QR pare identificacion
inequivoca on todos los productos analdgicos para utilizae
can la nueva App COFEM Installer [Andraid), Permite un
facil relevamientn y etiquetado sin errores para luago
incarpararlainformacién ala central via software.

C€ EN54

Centrales Convencionales

E9SC/ID

Innovadora linea de e

CONTROLES DE ACCESO Y DE PERSONAL
iFaced402/1D

TET t&otl oodor 4.3%, reconocimionio do rostro por camard incorporada, lecior
avanzado de huellas y lector de tanetas de procimidad. Con capackdad do almace
narmiento de 500 rostros, 2000 huellas, 10000 taretas v 100,000 ransacoiones,
g@imacenamiento de lolografias, comunicacion RS232/485, TORIP, 2 USE host,
SaliflEmiegand v alimentacion 12V /3 A

“‘!-‘-‘k

o —
S200

C .F i .E S A IMPORTA Y DISTRIBUYE Visitenos en www.fissa.com.ar

sEaunipaB ELEcTRomics Av, de los Incas 4154 | C.AB.A | TeleFax. 11-4551-5100 | recapcioné@fiesa.com.ar



www.fiesa.com.ar

D © X

8 VB8 v B M B8

s Versatil

odigos arias con 1D
dible hasta 32 Zonas | » 32 Codigos de Usu
» Expandible . =
[Cableado & inatambrical | » 3 Niveles e .ﬂ.rrl1 do
laca | (Total Moche - En Casal
» 4 Zonasenp e
@ con Duplicacian de Zona en |I » 1PGM en Placa axd
ceri: d Paralelel | hastad 2
| ; F4hsl
kil Zena o tacies | | » StayD |Proteccion Las &
ados/Lonas
g | » Marcador perso nal
[Liama & numers ¥ guena un lon
4 evaniol

|hasta 16 T
o g

Parliciones :
v2 eirana ante 2

» Linea telefanica

———-—-‘"”-

EXPANSORES DE
ZONAS INALAMBRICAS COMUNICACION

» VOMP3 3 » PCS250 / PCS2506
+ Receptar inalambrico para 32 zonas + Madulo de voz Plug&Play + Envio de SMS ante restauraciones,
inalamhbricas » Llama hasta a 5 numeros avisando eventos, fallas, y armado [ desarmado
v Admite 32 controles Remotos eventa, falla, armado/dasarmado » Hasta 14 numeros diferentes por evento
v 2 PGMs » Control del panel desde un teléfono de linea  Comunicacion por GPRS o G5M a Central
o celular para armadeo / desarmado y PGMs de monitoreo
» Conexidn remota
» RTX3 » IP150 . a los paneles por
+ Receplor inalambrico bidireccional » Permite configurar hasta 16 casillasde  GPRS mediante
para 32 zonas inalambricas e-mail para notificar Winload o
» Admite 32 controles Remotos » Notifica alarmas, fallas, armada / desarmada Babyware
» 3 PGMs v Acceso wieb para ver el estado del
» Cobertura 50 mis sistema y armado/desarmade
» Compatible con teclados, sirenas, » PFrogramacion remota via IF a traves de
PGMs vy repetidores inalambricos Winload o Babyware
» Compatible con Iparadog (para 105 y dndod]

TECLADOS =~ =+
COMPATIBLES “~ "~

K3Z LED K35 LCO ) :

DISTRIBUIDOR EXCLusivope P 4 R 4 D O X

ECURITY Y ETHEMD?Z o
Av. De Los Incas 4154/8 (1427) | Tel/Fax: (54 11) 4551-5100 | Buenos Aires | Argentina I o

) You :
o2 www fiesa.com.ar | K3 /FiEsA com.ar g /FIESAtv SEGURIDAD ELECTRONICA



www.fiesa.com.ar
www.facebook.com/fiesa.com.ar
www.youtube.com/fiesa.tv

nlr Nota de tapa
24 | Security Factory
Presentacion
dela central
Marshall 2

Empresas

B
68

Aliara
Especialistas en
seguridad perimetral

74 | Fabrica Argentina

de Motores
Entrevista a Alfredo Almirdn,
Director comercial

80 | Blocker Security Store
Representantes de Dahua
en Mendoza

92 | Sincro Seguridad

Electronica
Resena y actualidad
de laempresa

96 | Provision Digital
Permanente servicio

y atencién al cliente

INGAL-Leds

Presente en Seguriexpo
junto a LEDIL

104

2~

126 | Responsabilidad del

instalador
Nuevo marco normativo
Por Victor Matias Pérsico

Legales

@ Data técnica
144 | Curso de actualizacion
tecnologica en CCTV

Anuncio de nueva publicacion

32

Actualidad

SCATI Labs

Congreso Latinoamericano
de Seguridad Bancaria
en Panama

SoftGuard y D-Guard

Nuevo acuerdo
comercial con
Seventh

CEMARA

Almuerzo de camaraderia

CASEL
3° Jornada de Seguridad

Digiset
Nueva sede
comercial

Perfil de empresa

108 | Alastor

132

134

138

140

Veinte anos al servicio
del sector

Tienda de productos

Fulltrack 3.0

Plataforma de rastreo
de Fulltime

DMM-50

Detector vehicular de
Dyna Group

Conversor 2Ga 3G
Nt-Mod3G de Netio

Terminal T&A
F21 de ZKTeco

Camara VIVOTEK
AD5196

Domo fijo para interiores

VUPoint de

Risco Group
Videoverificacién en
tiempo real

Pumay Mara
Automatismos para portones
de Nyken

Eventos

=

Alonso Hnos.
Capacitaciones en Buenos
Aires, Cérdoba y Montevideo,
Uruguay

36

Vivotek

Jornada de capacitacion
organizada por Microcom
Argentinay Selnet S.A.

40

Dialer
Capacitacion en tecnologias
para videovigilancia IP

46

Nanocomm
Presentacion oficial de
NanoMesh

52

56 | Tyco Security

Products

Presentd sus soluciones
integrales en seguridad

62 |Seguriexpo 2015

Recorrido visual
por la muestra

%9 Informe especial
118| Ley de seguridad

electronica
Proyecto presentado
por CASEL

“z
148 | CEMARA

152 | CESEC

156 | IP USERGROUP

W i T R EEET G L
SRR
==y

= N

Boletines

-

—



La tecnologia lider de la industria

con Tecnologia

ahora en la punta de sus dedos: PowerG
App PowerSeries Neo Go

PowerSeries Neo

go

Dre Tyen Sacurity Products


www.dsc.com

Las mejores marcas
de seguridad en un sélo lugar.

== =4 SOFTWARE HOUSE __ IE==TE=

Pl e e

De Tyco Security Products

i 1 SOFTWARE HOUSE es uno de los
Y productos para contrales de accesos
mejor desarrollade y confiable del mercadoe
que permite una amplia integracion
con los sistemas electrénicos de seguridad en general
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Security Factory

Presentacion de la central Marshall 2

Security Factory presentd al mercado la segunda serie de su producto mds exitoso, la central GSM

Marshall 2. Acompariada de un poderoso software, esta central posiciona a la compania como uno

de los referentes en sistemas de alarmas contra robo inaldmbricos.

MIARS[AIA

D espués de casi un ano de desa-

rrollo y aplicaciéon de un potente
software que garantiza un funciona-
miento estable y aplicaciones de uso
totalmente intuitivas, Security Factory
logré un producto que la posiciona
como uno de los referentes del mercado
en el segmento de alarmas GSM: la
central Marshall 2. Esta central redne
caracteristicas Unicas y su uso crece
constantemente gracias a su simplicidad
tanto para las necesidades del instalador
como para las del usuario final.

El producto incluye cuidados detalles
estéticos, como su gabinete terminado
en ABS blanco brillante y un display
azul que se destaca en el frente del
panel. También se destacan detalles
como la presentacion (una nueva caja
impresa a todo color) y el control de
calidad (la nueva tecnologia robotizada
de armado y control de calidad me-
diante PC garantiza el funcionamiento
de todos y cada uno de los puntos cri-
ticos del producto).

Uno de los factores fundamentales
en el desarrollo de este nuevo producto
es el crecimiento de alarmas autoges-
tionables, a través de las cuales el
usuario determina el estado de los
avisos segun sus necesidades. De esta
manera, puede administrar desde su
smartphone las acciones que su alarma
genera, sin requerir de monitoreo.

Entre las principales opciones, el usua-
rio contara con 8 nimeros telefonicos
para disparar mensajes (SMS) a distintas
personas seleccionadas, 2 llamados de
confirmacion, escucha ambiental, aviso
S.0S.yfuncién help me desde el celular,
aviso de emergencia médica desde su
control remoto, armado automatico
en caso de olvido, confirmacion efectiva
deintrusion, activacion remota de luces
0 portdn, exclusivo sistema antientra-
dera, zona dedicada para sensores de
incendio y mas aplicaciones desde My
Marshall que podra descargar de ma-
nera gratuita para los sistemas opera-
tivos Android y iPhone.
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CARACTERISTICAS
Algunas de las principales caracteris-
ticas que la central Marshall 2 ofrece al
instalador son las siguientes:
« 15 zonas inaldmbricas + 4 cableadas.
- Display LCD de 2 lineas y 32 digitos.
« Aviso de corte y retorno de energia.
« Activacion en modo “estoy” o modo
“me voy".
« Zona inaldmbrica exclusiva para sen-
sores de humo.
« Zona cableada exclusiva para 24 hs.
- Identificacién de usuarios y zonas
mediante ALIAS.

ZION 2016

+ Reporte de calidad de sefal en dis-
play.

- Tiempos y sefal sonora de armado
programables.

- Particionable en 2 alarmas indepen-
dientes.

- Salida PGM activable por control re-
moto y app o disparo por robo.

« Programacion independiente de altas
y bajas de sensores y controles re-
motos.

« Botdn de reset total del sistema sin
borrar registros generales programa-
dos.
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- Capacidad para 50 dispositivos in-
aldmbricos.

- Cierre individual de zonas cableadas
mediante programacion.

- Facil de aplicar desde la app gratuita
Magic Marshall en Android, préxima-
mente también estara disponible para
iPhone.

ESTRATEGIAS DE VENTA

Entre las estrategias comerciales que
propone, Security Factory le brinda
todo tipo de material comercial a sus
representantes para promocionesy pu-
blicidad, tales como folleteria, catalogos,
banners, etc. También provee informa-
cion técnica de los productos para que
tanto el personal del distribuidor como
el instalador cuenten con conocimientos
especificos, como por ejemplo videos
tutoriales.

Otra opcion para ofrecer la capacitacion
necesaria al personal del distribuidor
sobre comercializacién, ventas y soporte
técnico es presencial, cuyo entrena-
miento puede coordinarse entre las
empresas. En estos casos, Security Fac-
tory se hace cargo de los costos de los
instructores, los documentos y el ma-
terial comercial/técnico.

Segun la zona geogrdéfica, Security
Factory siempre busca participar junto
asus distribuidores en eventos publicos
tales como exposiciones y exhibiciones
de la industria de la seguridad, con el
objetivo de promover en cada ciudad
el apoyo fundamental para la expansién
comercial de todas las empresas que
distribuyen y comercializan sus pro-
ductos.

Con la presentacion de la serie2 dela
central GSM Marshall, la compafiia tiene
como meta ingresar a los mercados la-
tinoamericanos de la mano de presti-
giosas empresas del sector en el area
del Mercosur, para luego extenderse
al resto del continente.
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sté protegido cuando esta en

su casay tambien cuando se va

LA EMPRESA

“Desde hace mas de 10 afnos que fa-
bricamos y comercializamos sistemas
electrénicos y podemos decir, con sa-
tisfaccion, que somos expertos en se-
guridad inaldmbrica y que avanzamos
constantemente en el desarrollo de
nuevos productos que complementan
nuestra familia: centrales GSM, detec-
tores infrarrojos, sensores magnéticos,
de humoyy, préximamente, detectores
infrarrojos para exterior, todos inalam-
bricos. La atencién y trato personalizado
que brindamos a cada uno de nuestros
clientes es otro de los pilares de laem-
presa, que nos diferencia y nos identi-
fica’, explica Carlos Luna, fundador de
Security Factory.

Acerca de los productos que confor-
man la oferta de Security Factory, Ale-
jandro Luna detall6 que cuentan “con
una amplia familia de productos que
crece mes a mes. Por ejemplo, el lan-
zamiento de la nueva version de nuestro

Marshall

sensor infrarrojo inaldmbrico, mucho
mas estética, basada en las tendencias
de disefio actual, le da una imagen re-
novada a un producto ya reconocido
por nuestros clientes. Su excelente de-
sempeno, el exclusivo sistema de bajo
consumo Y la inmunidad frente a pe-
quefas mascotas son las caracteristicas
principales de nuestro PIR inaldambrico
Iris Pet RF. Otro punto fuerte es nuestro
nuevo control remoto Remo Cover: de
disefo exclusivo, robusto pero liviano,
con tres canales, tapa protectora y to-
talmente funcional con Marshall"

“Nuestra intencion es seguir apostando
a la industria nacional con procesos
productivos de excelente calidad, al
desarrollo de nuevos productos y a la
busqueda de nuevas tecnologias que
puedan ayudar a la simplicidad en las
instalacionesy, por supuesto, que estén
en la vanguardia de la seguridad para
el usuario final’, concluyé Alejandro
Luna.m
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& Actualidad

Congreso Latinoamericano de Seguridad Bancaria

SCATI Labs presente en Panama

-

$8,, s

| .
clTl / www.scati.com
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SCATI, empresa especializada en soluciones integrales de
video IP, confirma su participacién como patrocinador plata
del Congreso Latinoamericano de Seguridad Bancaria, que
este ano celebra su 30.° edicion. Auspiciado por la Asociacion
Bancaria de Panama (ABP) y la Federacion Latinoamericana
de Bancos (FELABAN), congregara durante los dias 15y 16
de octubre, en la ciudad de Panamd, a los principales
agentes de la seguridad bancaria en América Latina.

En total, representantes de mas de 200 instituciones fi-
nancieras de la region se reunirdn para estudiar la proble-
madtica del sector y analizar los avances tecnolégicos enca-
minados a mejorar costos y eficiencia de la seguridad. En el
congreso se buscara ir un paso mas alla en materia de se-
guridad financiera, al considerarla como un complejo eco-
sistema en el que interactian medios fisicos, electrénicos
e informaticos, encargados de supervisar y administrar
desde los controles de acceso hasta la custodia de los
valores y la fidelidad del recurso humano.

El evento, de caracter anual, se celebrard en esta ocasion
en el Centro de Convenciones Megaldpolis del Hard Rock
Hotel en la Ciudad de Panama. Hasta alli se desplazara el
Departamento Comercial de la compania espainola, que
en la actualidad se ha convertido en uno de los referentes
en seguridad bancaria en América Latina. En el stand
numero 25, SCATI mostrara las soluciones disefiadas espe-
cificamente para reducir el fraude bancario y garantizar la
méxima explotacion de los sistemas de seguridad de las
entidades financieras.

Con este patrocinio, SCATI muestra una vez mas su com-
promiso con los desafios a los que se enfrentan los depar-
tamentos de seguridad en su gestién diaria. Una entrega
que queda patente tanto en la participaciéon de este
congreso como en el ciclo de Jornadas de Seguridad
Bancaria que SCATI desarrolla anualmente por los principales
paises de América Central, Cono Sur y regién andina. Las
jornadas contaron este afo con la presencia de los socios
locales de SCATI en paises como México, Guatemala, Chile
y Argentina. La convocatoria de la empresa se extendio a
los representantes de las principales entidades bancarias y
financieras, quienes también asistieron al evento. m
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ESPECIALISTA DE CCTV EN SEGURIDAD BANCARIA

SOLUCION INTEGRAL DE SEGURIDAD PARA LA PREVENCION DEL FRAUDE
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EL FUTURO DEL MONITOREO, HOY!

Con SoftGuard atienda alarmas de sus clientes a traves de un navegador web desde
cualquier parte del mundo

r—'/ﬁ Con el médulo Monitoreo Web Remoto de SoftGuard expanda su negocio de monitoreo permitiendole a sus
operadores, administradores y Dealers procesar y atender las alarmas de su clientes desde cualquier
dispositivo mdvil con acceso a Internet mediante su usuario y contrasefia, aunque se encuentre en otra
sucursal de su empresa, dudad o pais.

Monitoreo Web Remoto le permite:
« Atender alarmas en forma simulidnea & furto manitoren

= Visualizaren una misma ventana fos eventos = Procesamienta milltiple con seleceion individual
pendientes de atenddn y en espera de evenlos

= Registrar instrucdones para 13 atencién del evento = Asignartécnicos para el servici tcnico durante
de alarma sagln procedimientos preestableides  laatencidn de la alarma

Av. San Juan 4156 :
{1233) C.A.B.A- Argentina
Tel (54) 11 4136 3000
info@softguard.com

Www.s0ftguard.com  soFTWARE INTEGRAL PARA MONITORED DE ALARMAS

,ﬁ Multiplica controles @ Simplifica las operaciones .ﬁ Agiliza los procedimientos
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& Actualidad

SoftGuard y D-Guard

Almuerzo de camaraderia

Nuevo acuerdo comercial con Seventh

SoftGuard
ventas@softguard.com
www.softguard.com

El viernes 18 de septiembre se llevo a cabo la firma
del acuerdo comercial entre las compaiiias SoftGuard
y Seventh que incluye la integracion de la plataforma
D-Guard para el videomonitoreo. Con la plataforma
D-Guard podran grabarse videos y guardarlos en la
nube de la central de monitoreo a través de SoftGuard,
generando asi nuevas prestaciones que permitiran in-
crementar el ingreso mensual de la central o, en caso
de ser corporativo, perfeccionar el sistema propio de
monitoreo. Ademas, D-Guard permite sumar funciones
avanzadas como videoanaliticas en base a cdmaras
convencionales, reconocimiento de matriculas/placas
del automotor, audio bidireccional y acceso desde
smartphones a las imagenes grabadas.

Desde el moédulo de videoverificacion de SoftGuard,
a través de D-Guard, se podra ver video del momento
de alarma y de momentos previos al disparo de la
emergencia, con single view o quad, de composicion
automatica y movimiento de camaras PTZ.

Las licencias perpetuas segun cantidad de cdmaras o
equipos DVR/NVR no requieren de pagos mensuales;
el modelo de licenciamiento de SoftGuard le permite
al usuario ser el dueio de su propio sistema. m

3¢ Jornada de Seguridad

Organizada por CASEL en Tucuman

-"',',-:_:\ Camara Argentina de Seguridad Electronica

El Sheraton Hotel de San Miguel de Tucuman sera el es-
cenario de la Tercera Jornada de Seguridad, organizada
por CASEL, que se llevara a cabo el 13 de noviembre de 9
a 19. Para consultas e inscripcion se sugiere consultar la
web de la entidad. m
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Organizado por CEMARA

CEMARA

EMARA
‘ www.cemara.org.ar

El jueves 17 de septiembre, la Cdmara de Empresas de
Monitoreo de Alarmas de la Republica Argentina (CEMARA)
llevé a cabo su habitual almuerzo de camaraderia en
Cangas del Narcea, en la Ciudad de Buenos Aires. El
evento contd con la presencia de asociados a la entidad,
quienes compartieron un momento ameno y se reen-
contraron tras un afno de intensas labores.

Mas de cien personas asistieron a la convocatoria de la
Camara, la cual contd con distintos temas de discusion.
Entre los disertantes estuvieron Francisco Roccanova y
el Dr. Ricardo Abalos, quienes ofrecieron un panorama
sobre la actualidad del marco normativo y legal en el
que se inscribe la actividad, mientras que el Ing. Alberto
Zabala manifesto su vision acerca de la situacion actual
de esa normativa.

Por su parte, Sergio Desivo comentd las capacitaciones
que tiene proyectadas CEMARA para lo que resta del
2015;y los licenciados Ariel Rizzo y Paula Bravo estuvieron
encargados de explicar las acciones de marketing reali-
zadas por la entidad y de proponer al auditorio nuevas
maneras de comunicar las actividades de la Cdmara.

Una vez finalizado el almuerzo, se entregaron a los
asociados certificados de reconocimiento a su labor. m

Nueva casa

Mudanza de Digiset

Digiset
www.digiset.com.ar

Desde el 21 de septiembre, Digiset atiende a sus clientes
en sus nuevas instalaciones, ubicadas en la calle Vera 366,
a dos cuadras de la anterior sede. “Ampliamos nuestras
instalaciones para poder seguir brindando un servicio de
calidad’ apuntaron directivos de la empresa. m
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Analog High Definition

Resolucion IPallprecio de analogico.

SELURITYH

Algunas caractenristicas:

Irmagen mas carg, separeostn avaneada de colores brillantes, filtrado de seral,

tecnoiogs de reducoon da rudo 30, meyvor resoiucion de meagen, meor reducisicad de rmeagen.
Estandares ebertos: permmite el dessrolo de terceros; compatible con otros fabrcantes de
productos AHD v ecelerar el progreso en el mercado,
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en de alta Mdeidad,

Transmision Extrerra: Con los cables de tranarison cossal comunes de 7510 cables se puaeden alcarezar
lrs 500 rmetros, los otros cables solo legan & los 300 metros.
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Excelente relscion caiidad / precio; smilar en anadgeo tradcionsl, TP
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Resolucion IP i
al precio de analogico.

AHD es un tipo de solucion de alta resoluciin 720p /' 980p / 1080p analdgico, que
se esta vohlviendo cada vez mas popular en el merecado de CETY, por su atto
rendmiento y precio midy cormpettvo.
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| ' . NoSoportado
Mo Sopor-teco Sopor-taco
ToORmES/S0 | FeoRmes =0
Z20FEs0/E0 || FEoResn/E0
1080FEES/30 | 1080FPEES/30

Soportaco

V|

|I L]
Ko ol (+54717)4857-3130 f

. I s, CovT ar ' fetter covmvtharset
. I digised, conm,ar - OIGISET SHL
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Un novedoso dispositivo creado para simplificar definitivamente las conexiones i de Video Parteros, potencianda su utilidad.
Pivot se integra a un diagrama de conexion IF standard de porteros visor, liberando las limitaciones y ampliando el abanico a todo el
universo de dispositivos terminales de telefonia [P, De manera ficil, practica y rpida, es totalmente posible sumar teléfonos, celulares
smartphone y paneles visores a una instalacidn; al igual que configurar nuevos grupos, terminales y funciones.

Con Pivot las instalaciones de portero no tienen limites,

PRODUCTO SIN CARGO + SERVICIOS

Desarrollo exclusivo de:

o qun"iy Qvidio Lagos 1282 Rosario. Te.: (0341) 568-0240
' info litysystems.com.ar [ www.gualitysystems.com.ar
i 5ysiem5 info@qualitysystems.c ! qualitysystems a
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Capacitaciones y presentaciones

de Alonso Hnos.

En Buenos Aires, Cordoba y Montevideo, Uruguay

Dos ciudades argentinas y la capital uruguaya fueron los puntos elegidos por el fabricante para llevar a

cabo su ciclo de capacitaciones y presentacion de nuevos productos. La marca anuncié, ademds, que

estd trabajando en nuevos proyectos para el préximo aro.

A lonso HNnos. contintia con la pre-
sentacién de sus productosy ca-
pacitaciones a sus distribuidores y clien-
tes, tanto de nuestro pais como de los
mercados latinoamericanos en los que
estd presente. Buenos Aires y Cordoba
en Argentina y Montevideo en Uruguay
fueron los puntos elegidos por la em-
presa para llevar a cabo sus jornadas
de septiembre.

La primera fecha, el 11 de septiembre,
fue organizada conjuntamente con la
empresa Starligh, distribuidor autori-
zado en Cérdoba. En ella se llevd a
cabo una disertacién que abarcé las
principales ventajas competitivas de
los paneles de alarmas con sus dife-
rentes alternativas de conexionado,
pasando por el sistema inaldmbrico y
los moédulos de comunicacion alter-
nativa GPRS e IP. La capacitacion contd
con la asistencia de 19 empresasy mas
de 20 instaladores particulares, piezas
fundamentales para garantizar el co-
rrecto funcionamiento de los sistemas
mencionados.

El Ing. Pablo Toledo, Gerente general
de laempresa cordobesa, expresé que
las actividades de capacitacion brin-
dadas “son una herramienta funda-

36

mental para la profesionalizacion de
nuestros clientes. La empresa realiza
normalmente este tipo de actividades
y continuara durante el resto del afo
enfocandose, muy probablemente,
en capacitaciones relacionadas con
el IP-400, recientemente incorporado
al mercado”.

Durante los dias 15y 16 de septiembre,
en el TRYP Montevideo Hotel, se llevd
a cabo el segundo encuentro patroci-
nado por Security Market, distribuidor
oficial de Alonso Hnos. en Uruguay.
Jonathan Scaramal, el especialista en
desarrollo para plataformas moviles
del departamento de investigacion y
desarrollo del fabricante, tuvo a cargo
una disertacion sobre las caracteristicas
diferenciales de los paneles de alarmas
y el reciente lanzamiento IP-400, un
modulo de comunicacién destinado
a conectar equipos de alarma a internet
mediante tecnologia WiFi.

Martin Lorenzo, Director de Security
Market, comentd que “para nosotros
es muy importante este tipo de eventos,
ya que tenemos la posibilidad casi
Unica de juntar a los ingenieros de
desarrollo con nuestro publico” Laem-
presa llevé adelante el primer examen

de certificacion en productos Alonso
y continuard trabajando al respecto
para seguir certificando técnicos ins-
taladores.

Finalmente, del 16 al 18 de septiembre,
la empresa ofrecié la oportunidad de
estar junto a los responsables de inge-
nieria y mercadeo de los nuevos pro-
ductos en la Capital Federal. En el
evento se realizd una disertacién en la
que se mencionaron las ventajas mas
importantes de los productos de Alonso
Hnos. y se dieron indicaciones sobre
como se deben ofrecer. Asimismo, se
repasaron las funciones de la nueva
version de los paneles de alarma y lo
gue permite la tecnologia IP.

Diego Madeo, Gerente comercial de
Alonso, destacd que“se acercan meses
de mucho entrenamiento técnico v,
para ello, la empresa aportara los re-
Cursos necesarios para la capacitacion
de los distintos canales con el fin de
brindar el soporte técnico necesario
para los nuevos productos”.

Por su parte, el Ing. Alejandro Rudi
adelant6 que la compania “ya se en-
cuentra trabajando en nuevos proyec-
tos” que daran un gran impulso a las
empresas de monitoreo. |



TODOEL CONTROL
-N LA PALMA
DE TU MANO

La aplicacion "Alarm Control”, permite realizar
de forma remota, las operaciones esenciales gue el usuario
utiliza a diario en su sistema de seguridad. Asimismo representa
un canal adicional para que el usuario reciba en tiempo real ciertos
eventos (programables) que suceden en el equipo de alarmas.
La aplicacion cuenta con una interfaz de usuario simple y
amigable que otorga un mayor control y uso del equipo.

CARAC STICAS

= Contnod remoto dal sistema.

* Parmite i incorporacion de multiples sstemas en una misma aplcacion.

« Faoil identificacidn da zonas, particiones v salidas programables a fravés de
etiquetas @ ionos personalizados.

= Armado Ausenta, Presanta v Desarmado

» Inhincsin y Degsinhibicion de zonas.

+ Encendido v Apagado de salidas programabiles

= Comandos automalicos programables por &l usuario seqdn dia y hora de la semans,
* Encendido v Apegado de Sirensa en forma independiente al estado de la partician.

* Historial de comandos, respuastas ¥ eventos accesibles dasda la aplicacidn

= Ganerscion de fitros para una rapida visualizacion de evenios buscados.

+ Protocoio de comunicacedn basado en encriptacion simetnca

San lorenzo 1771 - lands Esse [B1824BWY)
Buenas Ajres - Argenfina

il
Tel.: +54 [11) 42456859
Faoe +54 {11] 42459860 = o so
E-mail: info@alorsohnas com AS

Yisite nuostro wob on www.olonsohnos.com, donde encontrora muchos producios mas. = ALARM
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Linea Fixed Dome - Linea Speed Dome - Linea Fisheye - Linea Bullet
Linea Box - Software - Video Server
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Soluciones Integrales




PAB5376 *JAD5196  ” AB5396

Camara Bullet Camara Domo Camara Bullet

« 2 megapixeles Sensor CMOS s 2 megapixeles Sensor CMOS s 2 megapixeles Sensor CMO5

» 30 fps @ 1920x1080 » 30 fps @ 1920x1080 « 30 fps @ 1920x1080

e Grabacion en tiempo real H.264, e« Grabacién en tiempo real H.264, o Grabacidn en tiempo real H.264,
MJPEG (Dual Codec) MJPEG (Dual Codec) MJPEG (Dual Codec)

» Filtro IR removible true Day/Night e Filtro IR removible true Day/Night e Filtro IR removible true Day/Night
& [luminador Infrarrojo, 30 metros  # lluminadores IR, 15 metros s |luminador Infrarrojo, 20 metros
# Lente varifocal 2.8-12mm # Compatible con 802.3af PoE s PoE 802.3af

+ PoE B02.3af # Reduccion de ruido 3D s [P&6

e |P56 « Tecnologia IR inteligente para » Reduccion de ruide 3D

* WDR evitar la sobreexposicion e Smart IR

F ones 2613
Craaganes 201 www.selnet-sa.com.ar
info@selnet-sa.com.ar f X‘SEIHEtSEgUTidBd @ "L_”SELNETSF\
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Jornada de capacitacion Vivotek

Organizada por Microcom Argentina y Selnet S.A.

Como es habitual, los dos distribuidores de la marca volvieron a organizar una jornada de capacitacion

de Vivotek, para la que convocaron a instaladores e integradores. Las nuevas tecnologias aplicadas a

nuevos productos fueron el eje de la capacitacion.

L a constante colaboracién entre
Microcom y Selnet en pos de un
objetivo comun (potenciar a Vivotek
como marca en nuestro pais) quedd
nuevamente de manifiesto en la tltima
jornada de capacitacion, organizada
entre ambas distribuidora y el fabri-
cante con la finalidad de dar a conocer
aintegradores e instaladores las nuevas
tecnologias y su mas reciente linea
de productos. El evento se llevé a
cabo en el Hotel Conquistador de la
Capital Federal y estuvo a cargo de
Maico Chiang, Gerente de ventas para
Latinoamérica de Vivotek. También
estuvieron presentes los equipos de
ventas de cada uno de los represen-
tantes en el pais.

En cuanto al motivo del evento,
desde la direccién de Selnet sefalaron
que el principal objetivo es “lograr
que Vivotek se posicione como un re-
ferente en nuestro mercado y para
eso lo mejor que podemos hacer es
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aunar esfuerzos. En una convocatoria
conjunta tenemos la posibilidad de
llegar a un mayor nuimero de inte-
gradores, ofrecerles las herramientas
necesarias para potenciar su negocio
y ponernos a su disposicion para ayu-
darlos en todo proyecto que quieran
realizar con la marca”

“La presencia de los dos distribuidores
es una tranquilidad para el canal. El
cliente tiene, en la sana competencia,
la posibilidad de abastecerse, de ca-
pacitarse, de tener un buen precio y
garantia local’, explicé por su parte
Jonatan Oar, Gerente de marketing
de Microcom.

PRESENTACION

La jornada, tras la recepcion y acre-
ditacion de los asistentes, comenzd
con una breve exposiciéon acerca de
la actualidad del fabricante, su posi-
cionamiento en el mercado y su pro-
yeccién en un escenario cada vez mas

tendiente a laimplementacién de dis-
positivos IP. Luego se pasé a detallar
de qué manera se va a trabajar en
pos de continuar evolucionando tec-
nolégicamente y como, desde los di-
ferentes canales, se pueden generar
nuevas oportunidades de negocios.

“Es un mercado altamente compe-
titivo, en el que tenemos puestas mu-
chas expectativas y en el que, aho a
afno, registramos un crecimiento sos-
tenido. Para ello nos apoyamos en
nuestros distribuidores locales, quienes
conocen en profundidad el mercado
y pueden acercarnos a un mayor nu-
mero de clientes” sostuvo Maico
Chiang al respecto.

Luego fue el turno de la descripcion
de los productos, entre los que se in-
cluyen nuevos modelos de cdmaras,
NVRs y switches PoE. Se destacé tanto
la funcionalidad de cada uno de ellos
como las posibilidades de aplicacion
que ofrecen.
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Tras una breve pausa, se llevé a cabo
una demostracion en funcionamiento
de los productos para pasar, luego, a
la ronda de preguntas por parte de
los asistentes, quienes mostraron gran
interés por las nuevas lineas presen-
tadas.

Una vez concluida la jornada, habla-
mos con Chiang acerca del presente
de la compaiiia, sus principales ventajas
competitivas y las posibilidades que
le ofrece nuestro mercado a Vivotek.

— ;Como estd posicionada Vivotek
hoy en el mercado?

— Ya tenemos un gran recorrido en
lo que a cdmaras IP se refiere, con una
amplia gama de productos ya posi-
cionados. El mercado estd cambiando
constantemente, tanto desde la tec-
nologia como desde los costos; lo que
aumenta la competencia. Es por eso
que desde Vivotek lo que proponemos
es no solo ofrecer un dispositivo, sino
una solucién completa, capaz de dar
una respuesta integral a esa necesidad
del cliente. Esto incluye software, ase-
soria, soporte, atencién al cliente y
demas factores que contribuyen a la
calidad de nuestra oferta.

— Ao a afo, jqué resultado ven en
esta colaboracién entre sus dos distri-
buidores?

— Realmente estamos muy satisfechos
con esta alianza. Como fabrica ubicada
en Taiwan, dependemos mucho del
trabajo del distribuidor y de su conoci-
miento del mercado para poder crecer.
Ese trabajo da resultados positivos
todos los dias, posicionando nuestra
marca y logrando que tengamos una
participacién cada vez mas activa en
el pais. Nuestraimagen de marca se ve
ampliamente beneficiada por el trabajo
conjunto de Selnet y Microcom.

— ;En qué segmento del mercado
no tenian participacion como marca?
— Enrealidad nunca estuvimos fuera
de ninguin segmento del mercado. Lo
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que sucede es que hoy la competencia
es mucho mayor y algunos nichos son
mas exigentes que otros, por lo que
la presién por visualizar todos los
costos es cada vez mas grande. Como
nos ubicamos en un segmento medio
de precios, tenemos acceso a todos
los sectores que requieran de solu-
ciones de videovigilancia; y también
tenemos la posibilidad de ofrecer un
valor agregado diferencial en el servicio,
que nos permite competir con éxito.
Se trata de llevar a cabo un trabajo
muy enfocado en el cliente, que re-
quiere constantemente nuevas tec-
nologias y soluciones adecuadas a sus
necesidades.

— Tecnolégicamente, jen qué estan
trabajando?

—Hay muchos proyectos y desarrollos
en marcha. Uno de ellos es trabajar
con tecnologia 4K, que seguramente
estard presente en algunos de nuestros
préximos productos. Sin embargo,
creemos que hay algo mucho mas
importante que la definicién 4K: un
nuevo estandar de compresion, capaz
de reducir los requisitos de ancho de
banda necesarios para transmitir ima-
genes tan grandes. Por eso es que el
nuevo estandar H.265, en el que esta-
mos trabajando, aparece como priori-
tario, no s6lo para nuestra empresa
sino para la industria en general.

— (De qué depende la implementa-
cion efectiva de este nuevo estandar?

— Hay dos aspectos fundamentales:
el fabricante tiene que ofrecerle al
cliente la posibilidad de reducir sus
costos de transmision y almacena-
miento a través de nuevos productos,
estandares y funcionalidades. En este
aspecto, el H.265 sera fundamental.
El otro aspecto estd relacionado con
el servicio que prestan las companias
de telecomunicaciones, encargadas
de brindar el medio de transporte
para lo que nuestros productos ge-
neran. Ese aspecto esta fuera del con-

trol de los fabricantes: depende ex-
clusivamente de los prestadores la in-
versidn en mejores opciones de co-
municacion.

— ;Qué diferencia a los distintos mer-
cados de Latinoamérica?

— La realidad marca muchas dife-
rencias entre los mercados. Dejando
de lado Argentina, que esta atrave-
sando por un momento bastante par-
ticular en relacién con las importa-
ciones, hay mercados que siguen tra-
bajando con cdmaras analégicas AHD,
estan aquellos que estan comenzando
arotar su tecnologia y los més maduros
ya directamente requieren soluciones
mas complejas, que involucran pro-
puestas integrales y, en general, con
tecnologia IP. En cuanto al posiciona-
miento como marca, es bastante di-
ferente en cada pais y depende, basi-
camente, de qué competidores estan
presentes en cada uno de ellos. De
todas maneras, planteamos nuestra
estrategia global reuniendo informa-
cion de cada uno de nuestros socios,
estrategia que luego ajustamos si el
caso lo requiere. m
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Tecnologias para videovigilancia IP

Jornada de capacitacion y actualizacion de Dialer

Con la presencia de directivos de AirLive y Digifort, Dialer llevé a cabo la presentacion de la nueva

lineas de cdmaras del fabricante y la nueva versién del software del desarrollador brasilero. Los

detalles de la jornada.

Damiéan Gonzélez

E n el BA Sohotel, ubicado en la
Ciudad Autonoma de Buenos Ai-
res, con la presencia de Adrian Bon-
gioanni, Gerente de ventas para Lati-
noamérica de AirLive, y Aries Cezaretti,
consultor técnico y Gerente para Lati-
noamérica de Digifort, Dialer llevé a
cabo una jornada de capacitacion en
tecnologias para videovigilancia IP,
evento que cont6 con amplio apoyo
de los clientes del distribuidor.

El primer segmento de la jornada co-
rrespondid a AirLive, que, a través de
su representante en el pais, presentd
la linea de cdmaras IVS con analiticas
de video, las soluciones de reconoci-
miento facial a través de video y cémo
armar una red de datos adecuada para
video IP. A lo largo de la presentacion,
Bongioanni fue mostrado distintos
casos de aplicacion para cada uno de
los productos y recibié las consultas
de los asistentes acerca de las nuevas
posibilidades que éstos ofrecen.
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Adrian Bongioanni

Entre las nuevas funcionalidades de
la linea de cdmaras IVS, se encuentran
la deteccion de rostros y reconocimiento
facial, la deteccién iMotion y zonas de
transito, la posibilidad de realizar conteo
de objetos y una novedosa aplicacion
que permite la creacion de un vallado
electrénico, para la proteccién de pe-
rimetros a través de imagenes. “Esta
es una de las principales novedades
en nuestra linea de cdmaras —explico
Bongioanni-, que nos permitird el in-
greso a nuevos mercados con un pro-
ducto confiable, probado y de multiples
aplicaciones”.

AirLive es una empresa que tiene mas
de 25 anos en el mercado, que comenzd
desarrollando productos de conectivi-
dad, principalmente radioenlaces (access
points) para interiores. Pasé luego a fa-
bricar lineas de switches, primero para
uso domésticoy luego ampliado a todo
tipo de requerimientos, para abocarse
en el mercado del WiFi exterior para

distancias de hasta 30 kilbmetros.“Cada
vez que incorporamos una nueva linea
de productos no es que dejamos de
atender las que ya teniamos, sino que
continuamos trabajando en nuevos
productos. Asi fue como, en los ultimos
cinco afos, nos abocamos al desarrollo
de productos destinados a la videovi-
gilancia. Desde la compafiia conside-
ramos que la mayor rentabilidad del
negocio estd en este segmento del
mercado’, detalld6 Bongioanni acerca
de la actualidad de AirLive.

En cuanto a los mercados en los que
esta presente, el directivo detallé que
la compaiiia ofrece “soluciones de vi-
deovigilancia para el hogar, para pe-
quefas empresas y para un mercado
empresarial medio (donde tenemos
nuestro mayor mercado; precisamente,
la linea de cdmaras IP estd apuntada a
ese segmento)”. La videovigilancia ciu-
dadana es otro de los espacios en los
que AirLive esta presente:“Ese segmento
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tiene otro tipo de jugadores, en general
con soluciones mucho mds costosas
que las nuestras, lo que nos permite
ingresar de una manera competitiva’,
explico.

DIGIFORT

La presencia de Aries Cezaretti en el
seminario estuvo acompanada por di-
rectivos de ServiShop, quienes son re-
presentantes exclusivos de Digifort en
Argentinay el nexo entre el desarrollador
de softwarey las distribuidoras del pro-
ducto, como el caso de Dialer.

La presentacion giré en torno a la
version 7.1 de Digifort, una de las solu-
ciones mas completas y poderosas de
monitoreo digital, con soporte para ca-
maras simultaneas ilimitadas. Entre sus
caracteristicas ofrece capacidad de mul-
tiusuario, multistreaming, multiserver,
multisitio, multicodec y mdiltiples len-
guajes. La versién Enterprise del sistema
Digifort es considerada una de las so-
luciones de monitoreo mas avanzadas
del mercado, ideal para grandes em-
presas que buscan satisfacer sus nece-
sidades corporativas con un producto
de alta tecnologia.

Alolargo de la charla se fueron expli-
cando cada una de estas caracteristicas
y las posibilidades que ofrece, para fi-
nalizar con una conexién en vivo con
la casa matriz en una prueba en directo
de la versatilidad del sistema.”En enero
de este aio se presenté la version 7 de
Digifort y, desde entonces, la compafiia
ha continuado trabajando para potenciar
y sumar nuevas funcionalidades al sis-
tema. Estamos agregando nuevos mo-
dulos (como la posibilidad de filmar y
transmitir desde un celular hacia Digifort)
y buscando potenciar el software para
reducir el procesamiento. Hoy, a través

@YALESAT

de la version 7.1, anunciamos la inte-
gracion con GoogleMaps ademds de
un gran avance en el sistema LPR, que
hoy le da al usuario un porcentaje muy
alto de certeza en la identificacion de
caracteres’, explicé Cezaretti.

“La intencién de Digifort es seguir
por este camino de actualizaciones
permanentes —hoy estamos en dos por
afno- con la intencion de llegar a 2017
con funciones como reconocimiento
de rostros y analiticas de video, entre
otras. Ya estamos trabajando en estos
aspectos para ofrecerle a nuestros clien-
tes el mayor abanico posible de herra-
mientas a través de una Unica plata-
forma, sélida, consolidada en el mercado
y con el respaldo de uno de los princi-
pales desarrolladores del mercado”,
destacaron desde el representante.

“Es muy habitual que una consulta
se transforme en una funcion del soft-
ware. Si tenemos un cliente que, para
ingresar a un negocio, requiere de al-
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guna funcion especifica que lo ayude
a posicionarse como referente, la des-
arrollamos y se la presentamos. Tene-
mos varios casos en Brasil de negocios
cerrados gracias a este tipo de acciones,
por ejemplo con herramientas para vi-
deovigilancia urbana: se nos requirié
una determinada funcién, la agregamos
y qued6 como parte integral de la pla-
taforma, que luego sirvié para que ese
cliente pudiera instalarla en varios mu-
nicipios’, explicé Cezaretti acerca del
soporte y acompanamiento que brin-
dan a sus clientes.

En cuanto al modelo de negocios,
Cezaretti expresé que “sea cual fuere
el proyecto, [con laempresa] acompa-
famos a nuestro canal con todas las
herramientas que tenemos disponibles.
Son ellos quienes generan los negocios
y es por eso que les ayudamos a po-
tenciarlo, entregandoles un producto
confiable, capaz de resolver multiples
necesidades” m
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Presentacion oficial de NanoMesh

Red radial mesh multivinculo de Nanocomm

Durante dos dias, con buena concurrencia de profesionales en ambas jornadas, Nanocomm presenté

oficialmente su red de transmision de eventos de alarma, solucion que ya estd disponible para los

usuarios. Los detalles de esta nueva tecnologia.

N anocomm presentd formalmen-
te al mercado su soluciéon Na-
noMesh, la red radial mesh multivinculo
disenada por la compaiiia como una
alternativa en la evolucién de las co-
municaciones de alertas para paneles
de alarmas. El evento se llevé a cabo
en dos turnos, a lo largo de dos dias,
en el Hotel Cristéforo Colombo del ba-
rrio de Palermo, Ciudad Autonoma de
Buenos Aires, y contd con una amplia
convocatoria.

“El motivo de esta presentacion es
contarle a nuestros clientesy a las em-
presas prestadoras de servicio de mo-
nitoreo las posibilidades que ofrece
nuestro comunicador, y la red mesh
especialmente, como opcién a la hora
de potenciar y brindar seguridad al
negocio’, expresd Emiliano Navarro,
Presidente de Nanocomm.

Cada una de las charlas, que fueron
independientes entre si, consistié en
una breve presentacion de la compaiiia,
sus lineas de productos y cémo esta
posicionada en el mercado. Luego, se
les ofrecid a los asistentes una descripcion
detallada de NanoMesh para culminar
con la presentacién de la aplicacion que
permite la gestion integral de la red y
los eventos que esta transmite.

“La solucién NanoMesh es la sintesis
de las mejores tecnologias para asegurar
las comunicaciones de los eventos de
alarma. Lo mas destacable de la solucion
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es que, instalando los primeros radio-
mesh, el usuario ya estd armando una
red radial/IP sin inversion inicial y con
multiples vinculos de comunicacion’,
explicé por su parte Daniel Anzalone,
Director general de la compafiia.

NANOMESH

La plataforma de Nanocomm permite
absoluta compatibilidad con todos los
softwares de monitoreo del mercado,
lo cual permite recibir los eventos en
el SWy los servicios de valor agregado
de la compaiiia a través de la plataforma
Nanomir, generando un sistema radial
mesh con multiples beneficios.

A través del servicio de la plataforma
Nanocomm, que recibe, procesay valida
los reportes provenientes de los equipos
NanoMesh vy los envia al software de
monitoreo del cliente de manera ins-
tantanea, se suma valor a la empresa.
Permite, ademas, programacion, super-
vision, diagndstico y actualizacion del
firmware de manera remota.

Su unidad funcional, el Cono, es un
transceptor radial desarrollado para
seguridad electrénica de arquitectura
redundante. No hereda antiguas tec-
nologias adaptadas a sistemas de se-
guridad sino que es el resultado de un
desarrollo especifico que retne la ex-
periencia global de la industria. Por su
condicién de antisabotaje y antivan-
dalico, el Cono tiene proteccion activa

y pasiva para asegurar su integridad y,
en consecuencia, el evento de alarma.
Cuenta con un gabinete estanco con
grado de proteccion IP67, construido
con policarbonato de muy alta resis-
tencia al impacto y al corte, mientras
que su hardware esta dotado de un
acelerometro que le permite registrar
maltrato e informarlo a partir de eventos
propios a la central de monitoreo.

En la etapa de comunicacion del
evento a la plataforma de Nanocomm
Servicios y luego a la central de moni-
toreo, se vale de las multiples tecnolo-
gias de comunicacién de las que dis-
pone NanoMesh para generar multiples
canales alternativos: procesa de manera
auténoma, en tiempo real, la opcidn
mas segura, veloz y econdmica. Utiliza
tecnologias de radiofrecuencia + LAN
+ WiFi + GPRS y toma de cada una de
ellas los mejores recursos.

NanoMesh posee dos elementos
transmisores: un modulo de primera
linea en 2G, 3G o 4G para transmitir
datos GPRS y otro elemento transmisor
de ultima generacién que es parte del
transceptor de radio libre de licencia
en la banda ISM de 915 MHz. Este
utiliza modulacién por espectro ex-
pandido. La red NanoMesh es escalable;
se expande y potencia con cada cliente
que se integra, sin necesidad de inver-
siones estructurales adicionales para
sostener su crecimiento. m
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Soluciones integrales en seguridad

Sistemas para control de acceso, video e intrusion de Tyco Security Products

C-Cure 9000 de Software House, EntraPass de Kantech y PowerSeries NEO de DSC fueron los ejes de la

presentacion de Tyco en Buenos Aires. Ante un auditorio colmado, la compariia mostré sus soluciones

con foco en un concepto: integracion.

E n el Salén Plaza Salguero de la
Capital Federal, el 16 de septiem-

bre, Tyco Security Products llevé a cabo
la presentacién de sus ultimas solu-
ciones integradas de la industria en
control de acceso, video e intrusidon
ante integradores, usuarios y socios de
negocios del pais.

Las lineas presentadas incluyeron el
C-Cure 9000, un sistema de gestion de
eventos y control de acceso de Software
House, ahora integrable con el software
de gestion de edificios (BMS); la version
1.1 de PowerSeries NEO de DSC, una
de las tecnologias inaldmbricas de in-
trusiéon mas avanzada de la industria
de la seguridad; y el PowerSeries Neo
Go, la aplicacion facil de usar que ofrece
un control basico del sistema de segu-
ridad PowerSeries Neo, brindando tran-
quilidad y practicidad. También se pre-
sentd la combinacién de hardware
interactivo de primera categoria de la
serie IMPASSA con innovadores servicios
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interactivos de Alarm.com, las nuevas
soluciones de control de acceso de
Kantech que se integran con intrusién
y video, y el KT-1, la controladora de
una puerta lista para Ethernet que se
configura con un toque a través de un
botén unico sensible al tacto para el
registro rapido de la misma. Finalmente,
se mostraron las Ultimas novedades
de American Dynamics, la linea de ca-
maras lllustra, Exacq, Sur-Gard y otras
marcas que conforman el conglome-
rado de industrias Tyco.

La presentacién del evento estuvo a
cargo de Alejandro Aguinaga, Gerente
regional de ventas SOLA, quien realizé
una introduccién acerca de las tecno-
logias que se verian en el evento y
presentd a los encargados de llevar
adelante las charlas.

Ricardo Pulido, Director de ventas
para Latinoamérica, comenzé con la
descripcidn de las tecnologias integrales
de Tyco presentando la plataforma

W

g
é& ‘_?_I*' } gr.

=

§ Marcela Sefiorans

C-Cure 9000 y poniendo énfasis en la
eficiencia y optimizacién de servicios
gue requiere hoy todo cliente corpo-
rativo; necesidades que el C-Cure es
capaz de proveer. “Destacamos tres
conceptos que van a ser claves en el
negocio y que van a potenciar aun
mas la presencia de la marca: la facilidad
de entender el concepto de integracion
que ofrece C-Cure, su sencillez de uso
y la posibilidad de integrarse absolu-
tamente con cualquier otro subsistema,
sea de seguridad o de confort, instalado
en el edificio, provistos por nuestra
compaiiia o por un tercero. Dificilmente
no podamos ofrecer una solucién in-
tegral, ya que con nuestro software
BMS tenemos la posibilidad de abordar
de manera integral cualquier proble-
matica”, remarcé Pulido.

Tras la descripcién de las posibilidades
gue ofrece la plataforma, otro punto
importante fue la sustentabilidad eco-
I6gica del proyecto: “La certificacién
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PowerSeries

Expansion de salidas de alta
y baja capacidad de corriente
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Expansion de zonas
cableadas y direccionables
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en las construcciones diluye impuestos
en muchos paises de América, por lo
que lograr la eficiencia y sustentabilidad
de los recursos a lo largo del tiempo es
un aspecto del negocio que hoy resulta
clave. Lograr una certificacion LEED im-
plica un gran nimero de ventajas para
el usuario y le propone al fabricante
nuevos desafios que, desde Tyco, esta-
mos capacitados para resolver de ma-
nera exitosa’; concluyd el directivo.

KANTECH

Tras la presentacion de Ricardo Pulido,
fue Sebastian Muhoz, Gerente territorial
de ventas SOLA, quien tomé la palabra
para presentar las soluciones Kantech:
“Kantech no sélo evolucioné tecnolégi-
camente y en prestaciones, sino en inte-
gracion. De las casi cien puertas que utili-
zaban las soluciones Kantech en 1986
pasamos, en 2014, a casi veinte mil, lo
cual habla a las claras del crecimiento de
la compania’, destacé Muioz.

Durante su presentacion, el directivo
deTyco se refirid tanto a los productos
como al concepto que fue transversal
atoda lajornada: integracién:“El mayor
desafio actual, y la mayor oportunidad
de negocios que tenemos quienes for-
mamos parte de la industria de la se-
guridad, es, sin dudas, la integracién.
Si el usuario tiene la posibilidad de
reunir todos sus elementos de seguridad
en una Unica plataforma, gran parte
de la batalla comercial estard ganada.
;Y dénde comienza la integracion?: en
el control de accesos’, precisé Sebastian
Munoz.

Durante su charla, Mufioz, también
presenté las funciones de EntraPass, el
software de administracion de seguridad
de Kantech, que se integra perfecta-
mente a los paneles de alarma MaxSys

MOMITORED

y DSC PowerSeries. Entre otras carac-
teristicas, EntraPass ofrece el armado
de un sistema a través de una tarjeta,
estableciendo para ello permisos a los
usuarios. La seguridad se refuerza si,
por ejemplo, la lectora cuenta con un
teclado integrado, lo que permitiria
una doble autenticacion del usuario y
el armado o desarmado del sistema
con un botdn de esa lectora.

DSC

Jesus Alvarez, Techical Sales Trainer
de Tyco, fue quien llevo a cabo la pre-
sentacion de la version 1.1 de Power-
Series NEO de DSC, destacando dos
aspectos de esa linea de productos: su
modularidady su interactividad.“A tra-
vés de PowerSeries NEO, la compaiiia
redefine la proteccién contra intrusos:
esta nueva linea de productos escalables
para comercios y residencias combina
la flexibilidad de un sistema modulary
cableado con la simplicidad de una
amplia gama de dispositivos inaldm-
bricos compatibles’, describié Alvarez.
Con soluciones para un amplio espectro
deinstalaciones, el sistema PowerSeries
Neo ofrece una soluciéon totalmente
adaptable que incluye una serie de pa-
neles de control y dispositivos inaldm-
bricos con tecnologia PowerG de facil
instalacion.

El sistema estd equipado con comuni-
cacion bidireccional inaldmbrica PowerG,
la cual permite alternar entre canales
de frecuencia inaldambricos, de modo
que si uno esta congestionado, pasa a
una frecuencia libre. Esto permite una
comunicacion fluida y confiable entre
el panel de control y los dispositivos:
“PowerSeries Neo ofrece una amplia va-
riedad de paneles de control, una extensa
linea de moédulos de expansién y un

MAYORISTA DE ALARMAS

Extaciones equipadas con los altimos
avances en sequridad electronica y monitoreo
de alarmas , kas 24 hy, los 385 dias del ano con personal

altamente calificado ¢ invtrucciones precisas para cada tipo de emergentia

de alarmas

) Derivacion a
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completo conjunto de dispositivos com-
patibles inaldmbricos con tecnologia
PowerG, todo lo cual le confiere a la
serie una cantidad de funcionalidades
extra que la ubican como una de las
mas modernas y potentes del mercado’,
concluyd Alvarez.

Tras la presentacion de DSC, Ricardo
Pulido cerré con un concepto funda-
mental para la compaiiia: “Desde Tyco
consideramos que nuestros socios de
negocios son una parte fundamental
de lacompaniia: nos gusta verlos, hablar
con ellos, ayudarlos a potenciar su ne-
gocio, a ganar nuevos negocios. Les
proponemos que siempre acepten los
desafios, que desde Tyco estamos para
ayudarlos. Por mas complejidades que
se presenten en el camino, estamos se-
guros de que podremos salir adelante”.

Tras el epilogo de Pulido, Aguinaga
tomd nuevamente la palabra para agra-
decer a la concurrencia y presentar a
cada uno de los directivos de la em-
presa, que —ademas de los nombra-
dos— también incluyé a César Cristal,
Sales-APP Eng. Trainer. m
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FacePass Pro

VALIDACION EN MENOS

0.5 segundos!
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Especificaciones: Instalacion y Dimension

* 400 Usuarios, 100000 Registros
= Tres formas de identificacion Cara, Tarjeta, ID+PW
* Auto ahorro de Energia Wake/Sleep

Vozy LED Prompt HE
= Touch Screen - \
* Descarga de datos por Pen Dnve USB [ [~

+ TCP/IP Conectividad
s Webserver
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Ideal Uso: i i D=
Industria de la MEDICINA (Sanatorios / Hospitales [ Laboratonios)

Industria METALURGICA i g

Obras civiles e

Trabajamos toda la linea completa

EP300 T5PRO T50M VF30

Viamonte 1226 - (52
Tel: (54-341) 4860800

g-mail: contacto@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar
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Nuevos terminales con sensor de huella SilklD

F21

Silkbio 100TC

O SilkiD

SilkiD) es el nuevo ector de huella digital de altima generacion
desarrollado por ZK

» Detecta huella falsa
« Trabaja bajo luz del scl directa

« Certificacidn FBI PIV (FIPS201)

Eleasel
ZK. ECL £iTeco Argentina 5A. | La Pampa 1534 1°A(C14280F2) CABA. | Tel 454 11 4785-6481 --::L‘-T—'—-,/,'I
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EE&SEI .i messe frankfurt
Seguriexpo Buenos Aires 2015
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EB&SEI .i messe frankfurt

Entre el 15 y el 19 de Septiembre pasados, en el Predio Ferial La Rural, Seguriexpo Buenos Aires 2015
recibid a los principales protagonistas de la industria y presentd innovadores productos y servicios,
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Entre el 15 y el 19 de Septiembre pasadas, en el Predio Ferial La Rural, Seguriexpo Buenos Aires 2015
recibié a los principales protagonistas de la industria y presentd innovadores productos y servicios,
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PROVSION IfR

Camaras y DVRs A HD

(Analog High Definition)

La mejor imagen,
la mayor compatibilidad!

' Resolucién de 720p y 1080p en formato 16:9.

Todas las camaras AHD de Provision-1SR cuentan tanto con
salida AHD como con salida analdgica (960H).

¢ Todas las DVRs AHD de Provision-ISR permiten conectar
camaras AHDO o analdgicas indistintamente.

Tecnologla compatible con cualquier producto AHD del
mercado.

' Tendidos con cable de coaxil hasta 400m o con UTP utilizando
balunes HO.

v Comunicacion autoconfigurable por cddigo QR (P2P).

O¥Rs Analdglcas

OWRs AHDIIF MNVH
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Cdimaras snalbpcss

Cimnawas AHD

Camaras IP

Autoconfigurable
por cddigo QR

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos PROVISION ISR que tenemos para ofrecerle.

- B v B b e

Av. Angel Gallardo 115

(C14050U8) Buenos Aires, Argenting
Tel: (+54 11) 4856 7141
ventas@dramstechnology.com.ar
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Agregando valor a sus productos
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La primera camara 7K del mercado

30 Megapixel a su disposicion

aviGiLon

Las nuevas camaras HD Pro de Avigilon permiten cubrir amplias areas
con gran detalle convirtiendolas en la opcion ideal para estadios, puertos,
logistica, countries e instalaciones de infraestructura critica, ente otras.

Amplia variedad de modelos con la mayor resolucién del mercado.
7K (30 MP), BK (24 MP), 5K (16 MP), 4.5K (12 MP), 4K [BMP).

Analiticas de video con autoaprendizaje.
Algaritmaos de videoondlsis bosodos en patrones de comportomiento copoces de reconocer persanas y vehiculas 1 gue
perrmiten generor olormos onte determinodos condiciones predeterminodos (disponible en camoros de hasto 5K,

Excelente comportamiento en condiciones de baja iluminacion.
Lo tecnalogio Light Cotcher de Avigilon parmite visunlizar escenos con ileminacion menar o 0005 fus,

/ Excepcional rango dinamico.
El WDR de los cdmaras de Avigilon permite ver en condiclones extremas de contraluz,

¢ Enfoque automatico y ajuste de la distancia focal en forma remota.
Los cdrmaras HD Pro de Avigilon utilizan lentes fotogrdficos SLR.

+ HDSM (High definition stream management).
Tecnologio de ooministrocion oel streoming de video propietorio de Avigilon que reguce drasticomente [os reguerimientos
de ancho de bonda servidor - cliente facilitondo la integracidn de camoras de alta reselucidn.

Visite nuestro showroom y conozea todos los productos AVIGILON que tenemos para ofrecerle.

Av. Angel Gallardo 115

(C14050JB) Buenos Aires, Argentina DHAMS
Tel: (+54 11) 4856 7141 . TECHMOLO9GY S5A.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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El control de accesos

nunca fue tan facil
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* BioEntry W
Apto para intemperie (IP 65)
LECTOR Y CONTROLADOR TODO EN UND
< Amplia variedad de modelos y tecnologias:;
s Huella digital.
s Reconocimiento facial,
» Lector de tarjetas (EM, HID Prox, iClass, Mifare).
Teclado.
Comunicacion TCP/IP, WiFi, alimentacion Pok.
< Nuevo software BioStar 2.0 basado en web.
+ Ideal tanto para pequenas instalaciones como para proyectos corporativos,

SURrema

.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos SUPREMA que tenemos para ofrecerle.

Av. Angel Gallardo 115
(C14050J8) Buenos Aires, Argentina @RAMS
Tel.: (+54 11) 4856 7141 = TECHNOLOGY S5.A
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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Bl Empresas

Aliara

Especialistas en seguridad perimetral

Nacida como fabricante de cables sensores microfénicos, hoy la empresa proporciona sus propias solucio-
nes integrales de seguridad especialmente diseriadas para el mercado latinoamericano. Desde sus nuevas

instalaciones, ofrece mds posibilidades de produccion y garantiza una excelente atencion a sus clientes.

/ al‘“‘

A liara desarrollay brinda soluciones
integrales de seguridad electré-
nica perimetral y cercos eléctricos con
un compromiso que se ha transformado
en filosofia: ofrecer a sus distribuidores
y clientes tecnologia de excelencia des-
tinada a la proteccién electrénica. La
empresa nacié como fabricante de ca-
bles sensores microfénicos y hace casi
veinte anos que disefa soluciones para
pequefiosy grandes perimetros. Se ha
posicionado como un nombre reco-
nocido en la provision de estas solu-
ciones en Latinoamérica gracias al per-
manente apoyo de quienes instalan y
utilizan sus productos.

En 1998, Aliara inici6 el desarrollo de
sistemas de seguridad perimetrales
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basados en cables sensores microf6-
nicos, productos que comenzé a ex-
portar en 2001, principalmente a Chile
y Brasil. Ese afo coincidié con la primera
reestructuracion de la empresa: incluy6
en su organigrama la Gerencia comer-
cial con el fin de potenciar las ventas y
ampliar la cartera de clientes: “Luego
de casi 15 anos posicionando la em-
presa, y a la vista de los logros obteni-
dos, creimos conveniente enfocar nues-
tros esfuerzos en renovar y ampliar
nuestra fuerza de ventas, poniendo
énfasis en la especificidad del producto
segun el cliente final, colaborando y
respaldando a nuestros distribuidores
e integradores en el drea comercial’,
explicé Dario Zyskyndowicz, Director

de Aliara.”Para ello, nos enfocamos en
dos segmentos puntuales del mercado:
las plantas industriales y los barrios
privados. Este foco en dos mercados
especificos motivd que generdramos
nuevas estrategias de ventas. La pro-
puesta es que el gerente o encargado
de seguridad de un country o empresa
conozcan nuestros sistemas y generen
demanda’; concluyé el directivo.
“Nuestros productos son adaptables
aotros sistemas; la compania desarrolld
una solucién de software y hardware
que permite integrar todo el sistema
con otras tecnologias. Esto nos permite
ofrecer a nuestros clientes todo el con-
trol de seguridad que el predio requiere
en un solo software de gestion. La idea
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ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Integracion total
en proteccion perimetral

ALIARA, mas de 15 afios disefiando
sistemas de seguridad perimetral,
lider y referente en el mercado
argentino y latinoamericano.
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Energizador de Perimetros, d
y repele un intento de intrusion
mediante la posibilidad de recibir
una descarga eléctrica No Letal.

Apto para todo tipo de condicion
climatica y distintas lulﬂl‘ﬂﬁil-—d/\'\
K L (hl

Software de Control inte
- Totalmente amigable.

ko —&- |
Mapa del sitio digitakizada. |
Alarmas audibles y visuales. i
Reporte de eventos.

Parametros de diagnostico de estado |
de baterias, placas y niveles de ajuste.
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Tel.: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www.aliara.com
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Bl Empresas

es brindar soluciones cada vez mas
practicas e innovadoras, sencillas de
implementar, con la premisa de que se
integren a todos elementos actuales
de la sequridad electrénica, como por
ejemplo un CCTV o un sistema de alar-
mas’, explicé Santiago Gdmez Gingele,
a cargo del departamento comercial
de laempresa.

“Creemos que debemos brindar so-
luciones practicas con una buena rela-
cion costo-beneficio. Por ejemplo, si
nuestro cliente -el instalador- tiene a
su vez un cliente que quiere proteger
un gran predio, seguramente este cliente
también tendrd la necesidad de proteger
sus bienes particulares. Nosotros brin-
damos soluciones para los dos seg-
mentos de mercado: para la proteccion
perimetral de grandes espacios y para
los predios mas reducidos’; comentaron
desde el departamento comercial de
Aliara acerca de la manera de trabajo
de la compaiiia.

PRODUCTOS

La serie PMS de cables sensores, el
PMS2, sistema integral de seguridad, y
el PowerShock son los principales pro-
ductos de la compaiiia.

En el caso de este ultimo, segun di-
rectivos de la empresa, tuvo su origen
“en el 2009. Siguiendo la demanda del
mercado, comenzamos a fabricar ener-
gizadores de perimetros (cercos eléc-
tricos); de los que actualmente somos
uno de los referentes del drea en ventas
al gremio’”.

El PowerShock es un energizador de
perimetros microprocesado que disuade
y repele el intento de intrusion mediante
una descarga eléctrica no letal. Es in-
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mune a falsas alarmas y apto para cual-
quier condicion climatica. El sistema
estd homologado en cumplimiento
con las normas IEC 60335-2-76, que
definen al producto como “No Letal”,
apto para ser instalado en residencias.

PowerShock es compatible con el sis-
tema PMS2 con un software de control
de interfaz gréfica sencilla y de facil
operaciéon que ofrece un mapa del
sitio digitalizado, niveles de acceso por
categoria de usuario, alarmas audibles
y visuales, control de rondas online 'y
autodiagnostico para controlar el estado
del cable sensor microfénico y del mi-
croprocesador.

“Si bien tenemos una serie de pro-
ductos ya conocidos y posicionados
en el mercado, estamos trabajando
en el desarrollo de productos mas
avanzados tecnolégicamente, que brin-
den soluciones mas puntuales, siempre
con el concepto de lograr un producto
con bajo indice de alarmas no deseadas
y bajo costo de mantenimiento. Este
ultimo es un factor importantisimo, ya
gue si el mantenimiento es muy costoso,
el sistema pierde eficaciay cae en des-
uso’; sefialaron desde la empresa.

NUEVOS DISTRIBUIDORES

Hoy, todos los integradores oficiales
de los sistemas Aliara se encuentran
certificados, lo que le brinda al usuario
la seguridad y tranquilidad de contar
con respaldo y garantia de fbrica.”Lo
gue buscamos como marca es capacitar
y certificar a todos instaladores e inte-
gradores que quieran trabajar con
nuestros productos. Para esto dictamos
cursos en nuestras instalaciones, tanto
en forma directa como a través de

otros distribuidores oficiales ya certifi-
cados’, explico Zyskyndowicz.

“Otra de las acciones que estamos
llevando a cabo desde el aspecto co-
mercial es el desarrollo y laampliacion
de lared de distribuidores en el interior
del pais, para lo cual estamos realizando
charlas de capacitacion al gremio en
cada una de las provincias que no
cuentan con un distribuidor oficial de
la marca’, amplié Gomez Gingele."Asi-
mismo, estamos trabajando fuerte-
mente con nuestros distribuidores del
interior del pais, brindando soporte
técnicoy presencia, y buscando mejorar
las condiciones comerciales para fo-
mentar el aumento de las ventas’, con-
cluyo.

INSTALACIONES

Las instalaciones de Aliara, ubicadas
en calle Espaia 774, Florida (provincia
de Buenos Aires), cuentan con un am-
plio espacio destinado al montaje de
sus equipos, un laboratorio de investi-
gacién y desarrollo, un area de testeo
donde se prueba cada uno de los sis-
temas armados y un sector destinado
al embalaje y almacenamiento. El piso
superior, en tanto, esta destinado a las
oficinas comerciales y administrativas.

Se trata de un edificio de dos plantas
de mas de quinientos metros cuadrados
cubiertos que cuenta ademas con am-
plias comodidades para la cargay des-
carga de mercaderia, lo cual hace que
toda la operatoria sea facil para el
cliente. Desde alli, Aliara proyecta su
crecimiento apostando a las nuevas
tecnologias y, mds importante aun, a
la integracion de todos sus productos
y sistemas. m
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Fabrica Argentina de Motores

Entrevista a Alfredo Almirdn, Director comercial

La actividad de FAM se centra en la elaboracion de motores, principalmente para automatismos de

portones, para lo que cuenta con un equipo especializado en fabricacion, venta y asesoramiento al

cliente, ademds de amplia experiencia en el rubro.

Alfredo Almirén

i FAM es una empresa dedicada a la

fabricacién nacional de motores
para automatismos y quienes la con-
formamos tenemos ya muchos afios
de trabajo en el sector. A través de esa
experiencia creemos poder ofrecer a
la industria una nueva opcioén, en este
caso soluciones con productos inte-
gramente nacionales’, explica Alfredo
Almirdn, Director comercial de la firma,
acerca de FAM (Fabrica Argentina de
Motores), marca que desde hace un
ano tiene su sede en Munro, partido
de Vicente Lépez.

“Laidea deiniciar este proyecto nacié
hace dos anos, con la intencién de
ofrecer nuevos productos a un mercado
activo, que tiene mucho potencial de
crecimiento pero se ve afectado en los
ultimos afos por la inestabilidad en
las importaciones’, concluyd.

- Si tuviera que resumirlo, ;jcuales
serian los pilares de FAM?

- Nos propusimos como misién brin-
darle al ciudadano productos de calidad,

74 >

con tecnologia de vanguardia. Estamos
completamente orientados a la satis-
faccion del cliente y esto nace desde
la calidad del producto a entregar,
acompanado por un servicio posventa
de excelencia. Parte de nuestros valores
se componen por el buen ambiente
laboral, la colaboracién entre areas y
el entendimiento intrinseco, en el cual
cada empleado sabe que forma parte
de la empresa y contribuye para su
crecimiento. El respeto, la integridad
de la persona y la ética profesional,
entre otros aspectos, hacen al grupo
detrabajoy, por ende, a nuestra cultura
empresarial.

- A la hora de proyectar la empresa,
;sevaluaron la competencia que tendrian
en el mercado?

- Sabemos que competimos con mar-
cas consolidadas, tanto nacionales
como importadas. Con el Andino 600,
por ejemplo, lo que buscamos es poder
atender y competir para ganar un mer-
cado que requiere de un motor de

W

Fabrica Argentina de Motores
www.famargentina.com.ar

amplias prestaciones, que logramos
cubrir sin ningun tipo de inconvenien-
tes. Cuando proyectamos la empresa
y toda lalinea de productos, lo hicimos
teniendo en cuenta, también, las ne-
cesidades del instalador. Creemos que
tenemos cubiertas ambas variables y
lo vemos en el crecimiento que vamos
logrando. Dentro de nuestra visién,
nos orientamos a poder competir con
productos importados, los cuales mu-
chas veces carecen de calidad, entre
otras cuestiones. Los contextos externos
econdmicos que vivimos en los Ultimos
anos generaron en el cliente un nuevo
interés, valoracion y eleccién de pro-
ductos nacionales y es ahi donde que-
remos estar. Ser elegidos en el mercado
y poder alcanzar la satisfaccion de
nuestros clientes.

- ;{Cudles son sus canales de ventas?
- Nuestro negocio estd en los instala-
dores, no en el cliente final de manera
directa. En caso de contactarse un
usuario final con nuestra empresa, lo
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que hacemos es ofrecerle nuestros pro-
ductos, tratar de ver con él cudl es la
necesidad a cubrir y si vemos que po-
demos hacerlo, lo que hacemos es de-
rivarlo a uno de los instaladores que
trabajan con la marca.

- {Cudles son las principales caracte-
risticas de sus productos?

- Hoy tenemos un motor confiable,
desarrollado con lo Ultimo en tecnologia
electrénicay materiales de primera ca-
lidad y ya estarnos trabajando en nuevos
productos: la versién 300 de nuestro
Andino 600, es decir un motor para
prestaciones de menores requerimien-
tos, que en los proximos meses ya ten-
dra su prototipo y pasara a la fase de
pruebas. Por otro lado, también estamos
trabajando en un modelo para auto-
matizar portones levadizos, que en un
mes ya estard terminado vy listo para
ser probado. Otros disefos en los que
estamos trabajando son el de un au-
tomatismo para pivotantes y un motor
para uso industrial, de mayor robustez
y pensado para mercados un poco
mas especificos.

- ;Ofrecen soporte a sus clientes?

- Una de las principales fortalezas de
FAM es el soporte que brindamos: toda
la estructura de la empresa esta puesta
al servicio de nuestros clientes para
cualquier tipo de consulta o capacita-
Cién, tanto desde el punto de vista téc-
nico como comercial. De la misma ma-
nera, sien algiin momento un instalador
requiere de un desarrollo especial y
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necesita que lo acompariemos a disefiar
un trabajo, sin dudas va a tener todo
nuestro respaldo.

- {Qué caracteristicas tiene el servicio
de posventa?

- Nuestro servicio posventa esta to-
talmente capacitado para responder a
las inquietudes de los clientes, ya sea
en nuestra planta o a través asistencia
remota en lo que se refiere a repara-
ciones, garantias, despieces, manuales,
repuestos, etc. Siempre podemos dar
con una respuesta a cada uno de los
inconvenientes que puedan surgir, ya
que al tratarse de productos de fabri-
cacién nacional, no se requiere de im-
portacién de piezas ni de costosos y
prolongados envios a una empresa
ubicada fuera del pais, que por otra
parte podria eventualmente haber dis-
continuado un determinado modelo,
haciendo imposible su reparacién o
implementacion.

- ;Cémo se elige la materia prima?

- Desde el departamento de disefio
se decide qué material queremos utilizar,
la matriceriay demds partes del motor.
Trasladamos esto al fabricante de las
piezas, quien también participa del
proceso de toma de decisiones y ter-
mina influyendo en la conformacién
final del motor, sugiriendo los materiales
que le otorgarian mayor robustez y
6ptimo rendimiento al producto. Lo
mismo nos sucede con la ingenieria
electrénica, que es también integra-
mente desarrollada en el pais por uno

de los referentes en el rubro, como
ByH Ingenieria.

- ;Proyectan nuevos nichos de mer-
cado?

- Hoy estamos enfocados en ampliar
nuestra linea de motores para auto-
matismos de puertas y portones, aun-
que no descartamos otro tipo de pro-
yectos, como motores para cortinas o
barreras para parking. Son dos mercados
interesantes, que tienen buenas pers-
pectivas de desarrollo y creemos que
podriamos ganarnos un lugar. Hoy es-
tamos enfocados en esta serie de mo-
tores, estamos trabajando en ellos; la
ampliacién de nuestras lineas de pro-
ductos es una materia que tenemos
en estudio.

- {Como sintetizaria las caracteristicas
de FAM?

- Mi experiencia personal en el rubro
me llevé a conocer y comprender las
necesidades de los instaladores y del
gremio en general para entregar al
mercado un producto confiable, de
calidad, de disefo robusto, practico
para su instalacion y con una explica-
cién clara para el funcionamiento al
consumidor final. En la empresa con-
tamos con la estructura idonea para
poder atender cualquier tipo de duda
y necesidad a nivel técnico y poder
ayudar al instalador en lo que necesite.
Nuestra meta es ofrecerle al sector
otro canal de venta, con un producto
nacional de primera calidad y de fécil
aplicacion. m
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Blocker Security Store

Representantes de Dahua en Mendoza

Blocker Security Store establecid su base en Mendoza, un punto estratégico para la comercializacion de

equipamientos de vanguardia en seguridad electrénica al publico instalador de la region de Cuyo. Con

una oferta integral, son los representantes exclusivos de Dahua para la region.

B locker Security Store abri6 sus

puertas en Mendoza con la fina-
lidad de ofrecer al profesional de se-
guridad, a través de una propuesta in-
tegral de productos de calidad, desta-
cados por su tecnologia de vanguardia
y garantia internacional, soluciones efi-
cientes para su labor cotidiana. Una
amplia trayectoria en el mercado con-
juntamente con el respaldo de em-
presas lideres en materia de seguridad
en Mendoza les permitié a Carlos y
Marcos Quiroga, impulsores del pro-
yecto, conseguir de manera exclusiva
la representacion oficial de DahuaTech-
nology para la regién de Cuyo.

El evento inaugural fue organizado
para presentar las flamantes instala-
ciones del showroom de la empresa,
ubicado en el Carril Rodriguez Pefia
2144 de la localidad de Maipu. El local
cuenta con ambientes luminososy so-
fisticados disefios de mobiliario para
la exhibicién de los productos que sor-
prendieron a los concurrentes. El evento
conto con la presencia de numerosos
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integrantes del circulo instalador local,
a quienes el Gerente de la empresa ex-
presé lafilosofia del emprendimientoy
el plan de expansion proyectado.

Los socios gerentes de Blocker ase-
guraron que la creciente demanda de
productos y soluciones eficientes en
el sector instalador los llevé “a darle
forma a una propuesta integral de pro-
ductos” que abarque la provisién de
camaras de videovigilancia en resolu-
cion analdgica, HD-CVI, Full HD y 4K,
camaras térmicas de alta resolucién,
grabadores profesionales de hasta 256
canales, almacenamiento en distintas
opciones (NAS, iSCSI, SAS, eSATA, etc.),
sensores comunes y especiales (para
interior y exterior), sistemas de seguri-
dad ideados para hogares, empresas
y grandes areas, sistemas de deteccion
de incendios, sistemas de deteccidon
de humo, controles de acceso, porteros
visores para edificios y equipos de vi-
gilancia para transporte vehicular.”Para
lograr esta oferta integral, el departa-
mento comercial de nuestra empresa

Carlos Quiroga

se orienta desde una vision estratégica
de negocio, abordando los requeri-
mientos actuales de cada organizacién
y disefiando un proyecto acorde a las
demandas de seguridad de sus usua-
rios’, expresé Carlos Quiroga acerca de
cdmo la empresa enfocara el negocio.

Asimismo, Blocker Security Store es-
tructura su propuesta “en torno al be-
neficio que los clientes pueden en-
contrar en sus servicios. Sobre esta
premisa es que formulamos cinco ejes
estructurales de trabajo: precios com-
petitivos, stock permanente, asesora-
miento técnico, servicio posventa y
envios a toda la region’, detallo, por su
parte, Marcos Quiroga.

Blocker Security Store proyecta un
crecimiento sostenido solventado en
la incorporacién de nuevos productos,
apostando, como cada dia, a la exce-
lencia en innovacién tecnoldgica.“Por-
que al invertir en dispositivos de calidad
invertimos en estabilidad y crecimiento
econdmico para nuestros clientes’, con-
cluyé Carlos Quiroga. m
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5 VECES MAS DEFINICION

HOCVI tiene 5 veces mads definicidn gue el analdgico convencional. Soporta HD, Full HD y 4K.

MAXIMA DISTANCIA DE CABLEADO

Permite conectar camaras a 450mts por cable UTP , y hasta 1200 mts por coaxil.

UN SOLO CABLE

Transmision de audig, video, PTZ y alarmas en el mismo cable.

> FAMILIA COMPLETA DE PRODUCTOS EN STOCK

Grabadores de 4 a 32 Ch; grabadores vehiculares, camaras HD, Full HD y térmicas; Domaos PTZ, accesorios.

El HD-CVI cuenta con 20 patentes otorgadas, lo gue asegura la futura expansion del estandar.

> 20 PATENTES OTORGADAS

SISTEMA ABIERTO

HDCVI es una tecnologia de codigo abierto v es propietario DAHUA. Por lo tanto esta tecnologia puede ser
adoptada por cualguier fabricante en el mercado. Actualmente mas de 30 marcas distintas de camaras y DVRs,
ya utilizan en sus productos la tecnologia HDCVI. Ademds todos los grabadores son tribridos, lo cual permite
integracion total con camaras analégicas, [P y otros dispositivos Onvif.
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| HDCVI Camera

= Ultra Series — 1080P
HAC-HF3220E

T %
2.4MP 1080P

HDCVI Box Camera
= {/2.8" 2. 4Mp CMOS, ICR, 3D-DNR

* DCT2Waca4qy
* Matartd: Matal

+ Ultra Series — 720P
HAC-HF3101

1.3MP 720P WOR
HDCVI Camera

= 173" 1. 3Mp CMCE, ICR, 30-0NR

= F5E0S0EMpeET 20P

& HIVSD swiich, 00, Audin, Alamm, WOR(T2008)
» D1 2VsC24v

* Materdal: Motal

HAC-HDBW2220R-Z

2.4MP 1080P Vandal-proof IR
HODCVI Dome Camera

= 172.8" 2.4Mp CMIOS, ICR, 30-DMA

o 5/0rpad (B0F, 2503060/ e TP
« HIVED muvdich, 06D

& 2 71 8mm matorzed bens

» b, IR LEDs length 30m, Smadt

= IPBE, K10, DCAY

® Natarial: Matal

HAC-HFW2220D-B

LA

2.4MP 1080P Water-proof R
HOCVI Camera

* 1728 2. AMp CMOS, ICR, 30-DNA

» 35/ DBOF, 253060 Gipsd T 208

* HOVED awitch, 020

» Baruml T Jens (3.6 mim, i, 12mm, 1Emm optional)
« Max. IR LEDs length 50m, Smart

« PG, DCA2Y

* Diafatt with Eracket

o Iatarkal: Metal front + Plastio body

HAC-HFW3220E-Z(H)

[ NEW | o
2.4MP 1080P Water-proaf

HOCW IR-Bullet Camera

= /2,87 2.4Mp CMOS, ICR, 30-DNA

= 25/30Hpedr | 80P, 25/30/50/B0Npe@ T20P

* HOVSD) sch, 05D, Adsdio, Alaim, Header {oplional)
* 2.7=12mm motorized lens, uto it

« Mt IR LEDs longth S0m, Smeart IR

& [Po6, DO AVACZAY
& Material: Meatal

* Pro Series — 1080P
HAC-HFW2220R-Z

2.4MP 1080P Water-proot

HDCW! R-Bullet Camera

* 1/2.5" 2. AMp CMOS, ICR, 30-DRA

= 5301s@ 1 080F, Z30S0E0mEaT20P

# HINSD switch, 050

= 2.7-12mm motorized lens

# Max IR LEDs length 30m {B0m optiona), Sman IR
* IPE8, DC1 &V

= Mataria Metal

HAC-HDBW2220R-VF

ﬁ

<

2 4AMP 1030P Vandal-proaf IR
HDCV! Dome Camera

= 1/2.5" 2.4Mp CMOS, ICR, 30-DNA

& 255001 080F, 25305060 pa&T20P
= HIVSD switch, 050

& 3 71 2 vark-focal lens

* i, IR LEDs length 30m, Smart IR

= IPEE, K10, DC1 2V

= Wit Ml

HAC-HFW22208-8

=
"y

2.4MP 1080P Water-proof IR
HOC\VI Camera

* /28" 2 4Mp CMOS, ICR, 30-DNR

& FA0iped (80P, 25G0G0/E0peET20P
* HOVED gwitch, 050

= B Foed lens (3. Bmm, Bmim oplional

& Wt IR LEDs langth 30m, Smart IR

= [PE6, DC12Y

 Detaniit with Brackst

* ateriad: Matal front) + Plastic (o)

HAC-HDBW3220E-Z(H)
(NEW

2.4MP 1080P Vandal-proof R

HOCM Dome Camera

= {72.8" 2.4Mp CMOS, ICR, 30-DNR

» 25300 DBOP, 25/30/S0/E0ps@ T 20P
 HLWSD witch, 050, Audio, Alanm, Hester (optional
& 3.7 = 12mm motorized kens, o irs

« Max. IR LEDs length 30m, Smavt IR

= P, IK10, DET2VAC2AY
& Material: Matal

HAC-HFW2220R- VF

2. 4MP 1080P Water-proof

HDCV! IR-Bullet Camera

* /28" 24Mp CMOS, ICR, 30-DA

» 25/ A0pa A 0R0P, 25/30/S0/E0 ke T20P

* HOVSD swdich, 050

& 2.7 -1 2mm vari-focal lans

* Maoc [ LED length 30m @ m optional, Smart B
= |PEE, DG 12V

» Matsrial: Matal

HAC-HDW2220R-VF
m L aal

2.4MP 1080P IR

HDCM Dome Camera
= 172.8" 24Mp CMOS, IGR, 30-DNA

# 2.7 -12mm varl-focl lens

* Mae IR LEDS length 30m, Smart IR
= P68, DC12V

» Natsrinl: Metal

HAC-HFW2220E
(NEW

2 AMP 1080P Water-proof

HOCVI IR-Bullet Camera

& 172.8° ZAMp CMOS, ICR, 30-0NR

» (5 AlipeiEr OR0P, 2530/50 /60 pad TX0P
* HOVED awitch, 02D

= Bimen fomd bens (3, Bimim, Smim optionsl)

* Max IR LEDs length 40m, Smart IR

= IPAS, D12V

» Materal: Metal




+ Lite Series — 720P
HAC-HFW1100R-VF

1MP 720P Water-proof
HDCVI IR-Bullet Camera

* | /2.9 1Mp CMOS, ICR

= 25/ 30fnaleT 20P

* 2.7-12mm vani-focal long

* Miz. IF| LEDS length 30m, St R
» P56, DG12V

» Mutatial: Medal

HAC-HDW1000R
NEW

,jh-.)ll
1MP 720P IR

HDCWYI Mini Dome Camera

« 1047 TMp CMOGS, ICR

» 25/30ipsET20P

« 3.6mm hed lens

« Max. IR LEDS length 20m, Smart IR
D12V

= Material: Plasthc

HAC-HFW1100R

- L] k
./"..I -‘%
1MP T20P Water-proof

HDCVI IR-Bullet Camera

172,97 1Mp CMO0S. ICR

« 25/30ipad7T20P

 Gerun i Jans (3. Grmim optioral)
* e, IR LED= length 20m, Smarnt R
« [P, DC1Y

= Mukarlal: Plastic

HAC-HDW1100M

p—
—

1MP 720P Water-proof IR
HDCVI Mini Dome Camera

*1/2.9" 1Mp CMOS, ICR

o 25 e 20F

« 3500 T I C2.8mm, BT, S ogBonsl
= Mixc. IR LEDs length 20m, Smart B

 [P66, DC12Y

= Material; Metal

HAC-HDBW1100R-VF
e

1MP 720P Vandal-proof IR
HDCW Dome Camera

= 172.97 1Mp CMOS, ICA

& 250 @ TP

* 2 T-13mim var-focal lens

= Max, 1 LEDs bength 20m, Smarl IR
= PG, IK10, DC2y

= Matanal Matal

HAC-HFW1000R
[ VEW |

1MP 720P Water-proof
HDCVI IR-Bullet Camera

- 1/47 1Mp CMOS, ICR

- 25/30fps@720P

« 3,6mm fueed lens

« Max. IR LEDs length 20m, Smart IR
s [Paa, DC12Y

= Matetial: Plastic

HAC-HFW1100RM

[ NEW | _
t

1MP 720P Water- proof

HDCVI IR-Bullet Camera

* 17297 1Mp CMIOS, ICA

= 25/ 30ps @ TP

= Eimum fheeed bz (3. B6mm opfional)
& e, IR LEDs bength 20m, Smart IR
= [PEE, DC12Y

» Miteriat Matal

HAC-HDW11005

A~
1.
TMP 720P IR

HDCW Mini Dome Camera

& 12.0° 1Mp (A0S, ICR

& 250 @ TP

* 2 6mm fimd ks @ Bmimy Bmim, Smm optonal)
= Maot. I LEDs bength 20m, Smirt IR

= DAH

» Muteriah Plastic

HAC-HDW1100R-VF
(NEW | e

1MP 720P Water-proof IR
HDCVI Mini Dome Camera

» 17297 1Mp CMDS, IR

& 25/30pnET20P

* 2.7-12mm van-focal lens

» Mize. 1 LEDs bangth 20m, Simart IR

* IPaE, DG12v
 Matsrial Metal

HAC-HFW 11005

1MP 720P Water-proof IR

HDCVI Camera

= 1/2.97 1Mp CMOS, KR

& 253HpmET 0P

* Gimm T lofes 2 8 mm, 3.6mm, Bmm optonal)
= Ma. I LEDs lenglh 30m, Simart IR

= P66, DG12v

= Matsriat Matal

HAC-HDBW1100E

[ NEW |

o
1MP 720P Vandal-proof IR
HOCVI Dome Camera

* 1/2.97 1Mp CMOS, KR

s JRGMpeET 20P

= 3.6mm Exed lans (2 Bmm, Smm, Brmm opBonal
* Meanc. IR LEDs langth 20m, Smart R

* PGB, K10, DC1 2V

= Waturfik Metal

1

HAC-HDW1100C

N

o'

1MP 720P IR

HDCVI Mini Dome Camera
#1/2.9° 1Mp CMOS, ICR

o 2NpedT 20P

+ 3 Gimm foed leng £ 8mm, Bmm, Smm aplonall
* Mo, A LEDs length 20m, Smart IR

« DOy

= Matarial: Plastic




HAC-HDW1100R

|'A-‘-> ".
1MP 720P IR . '

HDCVI Mini Dome Camera

& 120 TMp CMOE, ICR

* 250 ET20P

» 3,6mm fteed fens (Emm opaonal
= Max, [P LEDs Jangth 20em, Smert IR
s DG

* Materat Plastic

HDCVI PTZ Camera

« 1080P
SD6A2201/2301-HC

2ZMP Full HD 200/30x | -
HDCV IR PTZ Dome Camera /
& 1/2.8° 2Mp Bxmor CMOS E
* Max 25/301pa@1080F, BOB0fpadT20p e
= 4.7-G4mm) 20x opical zom{220),
4,312 30 optical 200mEZ30)

 hazx 240 */s pan spesd

« 200 DNR, DWODR

* 21 o alann Infout

= |P B, -40-70"G

» IR Distence i) to 150m

$D632201/2301-HC

, N

2MP Full HD 20w730x '

HDCM PTZ Dorme Camera

& {/2.8"Baror CMOS

* Mt 25/ 30fpa@ 1080, SOGTpadT 20P

* 4,7 0dmam 20x oplical JomgZ20),
4.3-120mm 300 opBoal 200miE30

= e 300 5 pan spesd

* 2030 ONR, DWDR

* 21 ch alarm infout

+ |P 86, K10, -40-60°C

« 720P
SD6A1201-HC

1MP 720P 20x HDCW

IR PTZ Dome Camera

» 1/3" Bxmor CMOS

+ Max SOVIpad T 20P

* 4 T~ Odmm 20w optical 200m
* Mand 240 “f5 pan sped

* 2/30 DNA , DWDR

= 21 ch alamm Infout

* P 06, -40- 710G

* |R Distance ugp 1o 150m

» Lite Series — 1080P
HAC-HFW1200R-VF
[ NEW

2MP 1080P Water-proof
HOCWI IR-Bullet Camera

= 1/2.7 2Nip CMOS, ICR

» 25730fe @ 0EDP

o 2 Tt 2mm vai-focal lens

# I IR LEDs bangth 30m, Smart IR
= P66, DC12v

& hatedal: Metnl

5D6(2201/2301-HC

2MP Full HD 20m/30x -

HDCV1 IR PTZ Dome Camera ‘.}

*1/2.8"Bxmor (IS =

* Ma 2530 1ped 1 080F, BOB0psd T20P

» 4 T-Sdmm 20 oplical zoom{Z20,
4.3-129mun 30x oplical 200m{Z30)

= Wax 240 */2 pan spead

+ 20030 DNR.IWDR

= 2/1ch alarm in/oul

* [P 65, -80-80"C

= | Distance up o 100m

§D50/52€2201-HC

_yam
ZMP Full HD 20 '.

HDCV] PTZ Dome Camera

= 128" 2Mp Exmor CRINS

& Mae 25 30Mpad 1 080F. BOGedT20P

o 4 T-dmim 20 oplical 200

* i SO0 /5 pan spead

= 20730 DNR, DWOR

= 2 ch alam infout

# |P 67 {putdoor, IK10, -40-80°CH0utdoon,
20~ B0 Clindor)

$D6C1201-HC

1MP 720P 20x HDCVI
IR PTZ Dome Camera

= 1/3"Eamot CRADS

& Max S00Ted TP

&4 T-dmm 20opiical 200m
+ Mac 240 *fa pan speed

* 2030 DNR.DWDR

& 2 ch alarm infout

& |P 65, -40-60°C

* |R Dlstanca up 10 100m

HAC-HDEW1200R-VF
[ NEW |

2MP 1080P Vandal-proof R
HOCVI Dome Camera

= 1/2.7" 2Mp CMOS, ICR

» 2530 @10A0P

® 2 7-12mim van-focal b

« Max. IR LEDs bongth 30m, Sman R
= P66, IK10, D12V

& Msterial Matal

SD592121/2201/2301-HC

2MP FUll HD 1:250200/30x,
HDCV IR PTZ Dome Camera

12 8" Bmer CMOS

& o 26300 (80P, BOVGMIpsy 208

= 51 =61, 2mm 12x oplical 2oom (212}

4 7 -Ddrmm 200 opical DomZ204 2~ 1 Zmm 30t mon)
= hiar 400 */f2 pan spesd

* 20730 DNR.DWDR

* 2 ch akami Invoul

* [P 65, -40-70°C

» [ Ditstance up to 100m

EDdﬂMIME(NIIAH[
£ ) -
—— A A

HDCW PTZ Dome Camera

= 1/2.8"Baner CMOS

& oo 26306 (ROP, SOG0ne@T 20P

* 5.1=61.2mm 12x oplical 200m

* o 300 *fp pan Speid

» 2030 DNR, DWDR

& 3 ch slarm Infout

# [P GB{0/42, 1K 10, 406070 @0, -20-80°C 42420

$0591121/1201-HC

# 5.4~ 2mm 1 2eopioal 200m{112,
A7 S 200 opdeal om0

* Wi 4000 * /s pan speed

» Z0030 DNALDWDR

& 21 oh s Infou

* IP 686, -40-T0"C

+ i Distanca op o 100m




SD631201-HC

1MP 720P 20x

HDCV PTZ Dome Camera
& 113" Exmor CMOS

* b SOE0TpsdT 20P

® 4T~ Bdmim 20 oplical zoom
& Mme 300 * /5 pan speed

= 20730 DNA, DWOR

* 2 ch aarm infout

= | 66, 1K10, 40-6071

HDCVI DVR

+ 1080P
HCVR7804/7808/78165

-

4/8M6CH Tribrid 20 HDCVI DVR

+ Tiibhd: Each channed suppons HOCYAnaiogP vded input
= Al chawnm=kG 1DB0P realtims recording

* 4/8ch sync reallime playback

= 2 HOM, VGA oulput up fo 1080p, 1 TV

& 4aA0ch audi Ink1ch audio aut, 1/9ch Mic infout

* 481 Bch alamm InSEch relay out RS485 RE252

8 SATA, 1 aBATA, 4 LSS, 2 RS0 000

HCVR7104/7108HE-S2
TRIBRID]

4/8CH Tribrid Mini 1L HDCVI DVR

* Tribwid: Support HDCWAnalog/IF video input
+ Al channekd 1 (B0 reatime fecoiding

» 4/8ch sy reallime playbiack

1 HOMI, VEA output up to 1080p

» dch sudio In&ich audi out, 1/1ch Mic infout
* B ich alarm indSch relay oif, RE486

« | SATA, 2 USH, 1 RS

* T20P — Pro
HCVR5824/58325

24732CH 2U HDCVI DVR

= Support HOCAAP videa input

& A channel T20F reafime or 1060F non-reaftime racording
» {fich sync realtime playback

* 2 HOMI, V&A output up to 1080p,1 TV

= 18k audio InS1 ch pudio out, 1770k Mic nfolt

= {fich alarm in&Ach ralay oul, RS485 AS232

= § SATA, | aSATA, 4 USE, 2 RMS(1000M)

$050/52C1201-HC

R
oW

1MP T20P 20x

HDCW PTZ Dome Camera

« 1/3"Exmor CMOS

* Moo SO0 pEE T20F

& 4.7~ 0dmm 2000 optical 200m

* Max 500 *F5 pan spesxd

* 20730 DHR, DWOH

& 2Ach akrm infout

= [P Eijoutdoor), IK10, -40-60FGiluldoo),
260" indner)

HCVR7404/7408/7416L

4/8M16CH Tribrid 1.5U HDCVI DVR

# Tribvid Eaxch chanil suppons HDCVAnaiog P vides input
= Al chimnebd 1 080F reallime recoding

» d/tich sye realtime playtack

= 3 HOMI, VGA output up to 1080p, 1 TV

* 4ch andio In&1ch audio sit, 11ch Mic nfout

* 48 6ch aloom InSECH reday out, RE485 RE252

4 ZATR, 1 GSATA 3 LISE, 1 RMSO (00K

HCVR7104/7108H-52

4/BCH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR

« Tribiid: Suppart HDCViAnalog/ P video input
+ Al channeb@1080F roalfime recoiding

» 4/%ch syne reallime playback

* 1 HOMI, VGA output up T 1080p

» {ch andio In& fch mudio out, 1/1ch Mic injout
« | SATA, 2 USH, R3485, 1 RMG

HCVR5424/5432L

24/32CH 1.5U HDCVI DVR

= Supipoet HDCVVP vidkeo input
* All channel T20F realtime of 1080F non-reafiime reconding
= {6ch sync realtims playback

& 2 HOMI VB outpit up to 1080p,1 TV

* 4ch adio InS 1ch awdo out, 1/1ch Mic infout

= {fich alarm Indéich melny out, RS4RE, G252

= 4 SATA, | 25ATA, 3 LISB, 1 FU4S(1000M)

$D40/42/4201121-HC

£ 1 -k
LA A J
1MP 720P 12

HDCVI PTZ Dome Camera

* {/FBExmor CMOS

* i BOVE0 e T20F

» 5.1 =61 2mm 12x optical mom

® ftax 300 * /s pan spead

» 20730 DNA, DWDR

* 2 ch alarm injoue

* [P G042, K 10, -40-60°C (400, -20~60°C H2H420)

HCVR7204/7208A-52

4/8CH Tribrid 1U HDCVI DVR

* Tribald: Support HOCW Analog P video inpit
* AR charnabG 1 080F reallims recording

® 4/ Boh sy reallime playback

= | HOML ViGA oulput up to 1080p

* dch mudio Infdch audio out, 1/1ch M infout

* B/16oh alarm InS3ch relay out, 5485
* 2 SATA Z2LBR 1 RIS

HCVR7104(-52

.
4CH Tribrid Smart 1U HDCVI DVR
* Tritvck Support HOCW Analog/IP videa input

* Al channohk@ 1080F raame redonding

® 4ch mync reallime playlsack
* 1 HOML VA output up e 1020p
= | SATA, 2LI58, 1 M5

HCVR5804/5808/58165-V2

4/8M16CH Tribrid 2U HDCVI DVR

= Tritwic: Suppodt HOCW AnalogP sideo inpat

A channel 720F realtime or 1080 non-realSmes recording
s 481 fich sy raalime playhack

* 1 HDMLVEA gutput up 1o 1080p,1 TV

& LN Ech audio IS 1Tch audo al, 177ch Wi infout

* 4/8H fich alamm In&iGch reley out, RS4RS RS232

« 5 SATA, 1 aSATA, 4 LISE, 2 RUAS{1000M)




HCVR5404/5408/54161-V2

/81 6CH Tribrid 1.5U HDCVI DVR
» Tribike: Suppart HOCW ARalogP video input

& AR channeb®T 20P realiime o 1080F non-reaifims recodding

* 4/8A Gich sy realtms playhack
* 1 HOMLVEA cutput up bo 1080p,1 TV

* 4ch aud & ch audko aut, 1/1ch Mic Ivout

» 4/B/ Bch alanm InSBich relay cul, RS485 AS230
« 4 SATA, 1 ASATA, 3LISE, 1RM5(1 000M)

HCVR5104/5108/5116HE-S2

4/8/16CH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR

* Tribekd Support HOCW Anaslog AP vided input

= All chann=lE7 20F realtime or 1080P
non-reaiiime reoording

& /81 Gch mync realima plytack

* 1 HOMI, VGA output up 1o 1080p

* doh audio In&1 ch audio o, 1/1ch Mic ‘ot

« I8 Ech akam InS3ch relay out, RS485

= | SATA, 2 L5R, 1 RMS5

» T20P — Lite
HCVR4224/42321-52

24/32CH Tribrid 1.5U HDCVI DVR

* Tribwik Support KOGV Analog P video input
* A channeliET 200 recording

= {ich mymc playhack

+ 9 HDMI, VEA outpt up to 1080p, 1TV

® dch sudlo Indd ch andio oof, 1/ ch Mic infoot
* 1 GATA, 3 USHE, RS485, 1 RMG(1D00M,)

= {6ch alarm inSBch rediy ul, RS485, RE232

HCVR4104/4108/4116HE-S2

4/8/16CH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR

= Tribeld: Suppart HDCW Anao AP video input
= Al channelT20P recording

& /81 Geh syne playback

* 1 HOMI, VEA output up 1o 1080p

= 4ch audio Iné1ch audio out, 1/1ch Mic info
= 45MBech ke InS3ch ety oul

= 1 BATA, 2 UISH, 1 R4S, RE4R5

HCVR5204/5208/5216A-52

4/8A6CH Tribrid 1L HDCVI DVR

» bkt Suppoit HOCV/AlogR wdeo Input
» All channel@T 20 realfime or 1080
- resattirmi Feconding
» 4/ 1Ech syne realtine playtack
* 1 HOMI VGA autput up o 1080p
» 4cli ascio ndch audio out, 1/1ch Mic inout
« B/8HGch alam ndGch rlay oot, RS485
« 2 GATA, 2 USE, 1 RM5

HCVR5104/5108/5116H-52

4/816CH Tribrid Mini 1U HDCV DVR

 Tiibwid: Support HOCVIARalog/ 1P video input

» All chiarnel@T20P realtime or 1080P
ron=realtime reoording

® 4/81 6ch sync reaitime plntiack

* 1 HOMI, VGA output up 1o 1080p

= {otiadio InG1ch audio out, 11ch Mic infout

» 1 SATA, 2 USH, RE485, 1 R4S

HCVR4216/4224/4232AN-52

16724/32CH Tribrid 10 HDCVI DVR

« Tritwid: Support HOCVAnalog/TF wdeo input
= AR chiannehd F20F reconding

= {fich aync playhack

* 1 HOMI, VGA cutpas up to 1080p, 1TV

= 1ch adio I8 ch audo oot 1/1ch M infoul
* 1 GATA, 2 USH, 1 RJ45, RE455, 1 RU4G

HCVR4104/4108/4116HS-52
TRIBRID

—

4/8/116CH Tribvid Compact 1U HDCVI DVR

= Tribeld: Suppost HOCVARalop' TP video Input
= All channel @ T20P recording

* 4/8 Bch myne playhack

* 1 HOMI, WEA output Lp 1o 1080p

= | ch mudio inf1ch mudio out, 11ch Mic infout
» | SATA, 2 USH, 1 AMS, RS485

HCVR5216AN-52

16CH Tribrid 10 HDCVI DVR
» Tribwick: Support HDCWARSoQAP video mput
= A channakE7 20F realtime or 10580P
o -reaktine mcording
# 16ch sy reallime plnytack
& 1 HOML VGA output up 1 1020p
» {ch mdio in&1 ch sudio mut, 1/ ch Mic infout
& 7 SATA, 2 LISB, 1 RM5, RS485

HCVR5104/5108C-52

e

4/8CH Tribrid Smart 1U HOCVI DVR

* Tribrd: Support HOCVY AnslogF vided inpot

= All channsl@T20P realtime or 1 080P
nar-realtime recoiding

* &ffch sync maltime playback

* 1 HOML, ViEA oulput up o 10800

= 1ch udio &1 ch audio out, 1/1ch Mic infout

= 1 SATA, 2 USH, 1 RI45

HCVR4204/4208/4216A-52

4/8/16CH Tribrid 1U HDCVI DVR

# Tribeic: Support HOCVWARaopP vidso Inpat
* Al channell T20P reconding

= /B Bch mync playback

* 1 HOM:, VEA outpit up 1o 10800

& 4ch aunio Ind ch audio oa, 1.7 ch Mic Infot
* S0 6ch alarm InS3ch reday ouf, RE485

= 2 SATA, 2 USH, 1 RI45

HCVR4104/4108(-52

L I

4/8CH Tribrid Smart 1U HDCVI DVR

= Tribrick: Support HOCW Analog/P videe Input
» All chanmeMET20F recording

* dffch sync playhack

* 1 HOM, VEA output up 1o 1080p

= | SATA, 2 USB, 1 RM5




IHCVR5104/5108HE-F IHCVR5104/5108H-F

4/8CH Mini 1U Face Detection iIHCVR 4/8CH Mini 1U Face Detection iHCVR

= Support tace detecon, instant playback and face Index playback » Suppart faca detection, Instant playback and e index playback
* Detectad face images can be uploaded to hefres *Easy Space” * Datoctad face mages can be upivaded 1o Te free "Eagy Spaga”
* Suppart PP natiodk connection Mimugh scanning OF code * Support P2P network coniacBod hiotigh scanning OF codi

= AR chiamnedl 7208 reallime recoiding = AR channaET 20P reallme recording

= 1 HOMIL 1 VGA, 1ch audio in, 4/8ch alam Ink3ch altamm cut, 1 SATA, 2USE, 1 R4S = 1 HOMI, 1 VA, 1chaxdion, 1 SATA, 2 UISB, 1 RM5

= Pinhole Camera — 720P » Optical

HAC-HUM3100B HAC-HUM3101B 0TC102/202/802
.

* 1/2.9" 1Mp CMOS * 172.0° 1Mp CMOS

= 26730QT20P = 2530G7 209

= 3.6mm foved lens (2.8mm optional) = 030, Audio, WOR(1 20dE) 1/2/8ch HDCVI Optical Transcelver

= D12V » 3.6mm fored lens » Single-mode fiber. Detault transmission distance 20km
» Material: Metal D012V » Lassless non-comprassion real time transmission
= Material: Mstal # Suippoit vidkd format o
25ANSIB0ET20P & 250k 080P

+ Converter * Distributor + Balun
TP2105 TP2600 PFM300

1MP 720 IR 1MP 720P IR
HDCVI Pinhole Camera HDCVI Pinhole Camera

HDCVI Video Converter HDCVI Video Distributor Passive HDCVI balun
= Salf-acdaptive oulpil HDCVI, HOMI, VGA, OVES signal » Support 1/3 channs! in/ut: » Coumial to twisted-pair ranamission;
 SUppart &5 A Fepaatar o Incraass * T20P max ransmission distance 400m,
fhe: ransmission distance 10R0P mend transmission distanca 250m;
* Suppor audio and RS485

* Tester * Lens
BH-01P PFM900 ~ Selection

Passive & Power HDCVI IPEHDCVI & Analog Tester Star-light Lens
o Coasdal to twistod-palr transmission; = Support Qi 1P modty and network diagnosts: « 11 8" 4-18mm F1.6 C motnt
» 7 20F max transmission distance $00m, # Elght hours power supply 100 @ camer; 4K Lens
10E0P max transmission distance 250m » Support audio and RS485 + 1/1.8" 4.1-Omm F1.6 CS mount
#Suppart audic and R5485 Standard Lens
* 27" 5-50mem F1.6 C5 mourt
» {f2.7" 2.7-12mm F1.4 CS Mount
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TEECHNOLOGY Inc.

RADIOMOESTE

Radio Oeste / Radioset SA www.radio-oeste.com.ar
Telefax 4641-3009 / 3454 Seguinos en Facebook!
Av. Rivadavia 11008 - CABA Seguinos en Twitter!

Comando a distancia
Simple y accesible
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www.radio-oeste.com.ar

(o)) silicon
GROUP

PIDDDDDDD DD D DY
IIIIII222DDDD220> DISTRIBUIDOR OFICIAL EN ZONA NORTE

= TECHNOLOGY

3 . = = .._.'; P
' _ Ly

FAMILIA COMPLETA

w
EL MEJOR PRECIO'DEL MERCADO

ATENCION PERSONALIZADA

(&) silicon
GROUP
+54 (011) 6009-2005 | (ON) 6009-2007

www.silicongroup.com.ar | ventas @silicongroup.com.ar a h"a

AV. Libertador 264 Piso L - Olivos (a metros de Gral. Paz) TECHNOLOGY

Dizstribuldores autorizados de


www.silicongroup.com.ar

Dexa Sequridad Electronica S.R.L.

A
¢ lonso Pt a2 i

w ALARvASTEIED Munro - CP 1605

Pcia. de Buenos Aires
(+5411) 4756-0709
(+5411) 3970-6392

Distribuidor Autorizado

.
P/om  pena.

ﬁ BPS servicios INFORMATICOS

@hua 4 ux

(e . DSC
glectonic loﬂgse RSN www.dexa.com.ar
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EVOLUGION QUE SE EXPOATA
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Security

CiIHAN

TP-uNK D REEER

The Reliable Choice
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Sincro Sequridad Electronica

Resena y actualidad de la empresa

Con mds de 10 arios de experiencia en el mercado, la empresa ofrece a sus clientes integracion de

tecnologias y servicios personalizados, segun las necesidades del proyecto. Hablamos con Matias

Favaro, Director de la compahia, acerca de los inicios y futuro de Sincro.

S incro, desde hace mas de una dé-
cada ofrece soluciones integrales
de seguridad electrénica e industrial
con productos y servicios que se adaptan
a cada necesidad. “Ofrecemos una so-
lucién completa, de punta a punta, en
cada uno de nuestros proyectos, asegurd
Matias Favaro, Director de la empresa,
en didlogo con Negocios de Seguridad.

En la actualidad, las compaiiias de se-
guridad estan en franca expansion y
crecimiento. Las inversiones inmobiliarias
y las nuevas reglamentaciones vigentes,
sumadas a la necesidad de contar con
herramientas que permitan controlar
cada espacio, han transformado a lain-
dustria. En este universo de compaiias
proveedoras de servicios de seguridad,
Sincro se posiciona como una de las
mas destacadas del sector.

“Desde Sincro, lo que buscamos es
ofrecerles a nuestros clientes una solucion
completa, que incluye distintas ramas
de la seguridad. Les ofrecemos el pro-
yecto, la provision, instalacion y mante-
nimiento de los sistemas de CCTV, in-
cendio, control de acceso, deteccién de
intrusién y seguridad perimetral. Adi-
cionalmente incluimos, segun el pro-
yecto, sistemas de sonido, video, telefonia,
datos y redes’, explico el ejecutivo.

Uno de los diferenciales de Sincro es
la prevencion. Por este motivo, desarrolla
sus actividades en el marco de adecuadas
condiciones de trabajo, aplicando las
normas vigentes en materia de seguridad
e higiene y medio ambiente, poten-
ciando el cuidado de su personal.

Otro de los aspectos destacados, en el
amplio abanico de soluciones que ofrece
al mercado es la capacidad de reunir
las distintas prestaciones contratadas
en un unico Sistema Integral de Seguri-
dad Inteligente (SI), que incluye tecno-
logias de ultima generacion y se carac-
teriza por la posibilidad de disenarse
especificamente para cada proyecto o
emprendimiento, integrandose asi los
sistemas de acuerdo a las necesidades
de control con el adicional de poder ser
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supervisados localmente desde una
central de monitoreo o por internet.

HISTORIA

Matias Favaro comenzd sus actividades
como profesional a los 20 afos y en el
2003 fundd Sincro, que empezo a trabajar
como el departamento de instalaciones
de varias empresas del gremio y em-
presas de seguridad fisica.

Con el transcurso de los afos Sincro
fue creciendo y consolidandose en los
diferentes rubros, realizando obras de
gran envergadura en laboratorios, fa-
bricas, plantas industriales, barrios ce-
rrados y edificios. Esto fue posible gracias
al apoyo de los diferentes proveedores
y clientes que confiaron siempre en la
propuesta de la compania.

En 2008, la expansion de la empresa
requirié una reorganizaciéon con una
fuerte restructuracion de puestos de
trabajo y y nuevos tipos de perfiles y
procesos para poder definir adecuada-
mente las diferentes areas de laempresa.
Para ello, se optimizaron los recursos,
con sus diferentes responsabilidades y
objetivos, para lograr el nivel actual,
con capacitacién constante del personal
y un crecimiento firme para un mejor
servicio al cliente.

En 2012 Favaro realizé en el Instituto
de Altos Estudios Empresariales (IAE
Bussines School) el programa de Direc-
ciéon de Pequeria y Mediana Empresa
(DPME), el cual le dio mas herramientas
para continuar la expansion de Sincro
y su organizacion. Hoy, la empresa
cuenta con 18 empleados con un efi-
ciente seguimiento de los procesos,
brindando un servicio de excelencia.

En la actualidad, Sincro se posiciona
entre los mas altos estandares de la es-
pecialidad como uno de los referentes
del segmento siguiendo los valores que,
como empresa, ha definido. Su com-
promiso es con el continuo crecimiento,
mejorando sus servicios, afianzando los
principios de calidad y prevencion de
riesgos laborales para la seguridad y
salud de las personas, el cuidado del
medio ambiente y, por sobre todo, la
satisfaccion del cliente.

“Seguimos trabajando en la profesio-
nalizacién de los integrantes de Sincro,
lo cual se traduce en resultados concretos
en el servicio que brindamos. Esto se
nota, ya que el cliente lo reconocey le da
plena confianza en la empresa. Ese es el
camino que elegimos y que proporciona
satisfacciones, tanto al cliente como a
nuestra compafia’; concluyé Favaro.m



Sincro

seguridad electronica

Sincro es una empresa dedicada a brindar una amplia gama de
productos y servicios en seguridad electronica e industrial,
agrupados en una solucion completa y configurada a su medida.

Integrada por profesionales altamente capacitados

Mas de 10 anos de experiencia en el sectlor.
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Ingenieria, asesoramiento Innovacion y tecnologia
y control

Integracion de sistemas Soluciones a medida

Mantenimientos preventivos
y correctivos

Puesta en marchay monitoreo
de alarmas e imagenes

Charcas 4455 (C1425BENM)

Ciudad Autdnoma de Buenos Aires

54 (011) 4771-7207 | 0810-777-9090
info@sincro.com.ar - Www.sincro.com.ar

Deteocion de Incendio - Control de Acceso - Alarmas - Seguridad Perimetral - Red Voz Datos - Camaras de sequridad - Monitoreo - Mantenimientos
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Provision Digital

Permanente servicio y atencion al cliente

Los 15 anos de experiencia en el sector le garantizan al instalador seriedad y compromiso en la provision

de tecnologia para CCTV. A través de marca propia, Provision Digital busca expandir su presencia a todas

las provincias argentinas.

a hua FullHD

‘ on sucursal en Puerto Madryn,

provincia de Chubut, y distribui-
dores en Rio Grande y Rio Gallegos,
Santa Cruz, Provisién Digital ofrece a
sus clientes una amplia gama de pro-
ductos y accesorios para CCTV, carac-
terizados por su gran desempefo y
costo accesible.

“Si bien Provisién Digital nacié como
empresa en el 2000 comprando local-
mente a las grandes distribuidoras para
revender los productos a nuestros pro-
pios clientes, en 2010, y después de al-
ternativas cambiantes en el negocio,
Nnos propusimos ser nosotros los distri-
buidores, ofreciéndole al instalador pro-
ductos de marca propia, fabricados bajo
los mas altos estandares de calidad y
con soporte local’; explica Martin Ne-
nezian, encargado de llevar adelante
la sucursal ubicada en Vicente Lopez.
“Siempre tratamos de ofrecerle al ins-
talador las mejores opciones para desa-
rrollar su negocio, tanto con productos
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Martin Nenezian

de calidad como con servicio y atencion
permanentes, una de las claves de
nuestra empresa. Gracias a esa politica
de servicios es que logramos crecer
durante los ultimos afnos, ampliando
nuestra base de clientes’.

- {Su cliente es siempre el instalador?

— Siempre trabajamos pensando en
el instalador. Después de distribuir y
hasta instalar marcas de terceros, en
agosto de 2010 volvimos a empezar
pero ya con nuestra propia distribuidora.
Buscamos previamente productos que
pudieron interesar al mercado y direc-
tamente los importamos. Para eso hi-
cimos una seleccion en distintas fabricas
de China que pudieran ofrecernos bue-
na tecnologia a costos competitivos
para nuestro mercado. Después de
muchos afos de actividad, hoy estamos
viendo los resultados. Tenemos también
muchas instalaciones, basicamente a
antiguos clientes, a los que seguimos

atendiendo de manera personal, pero
hoy nos enfocamos en servicios al ins-
talador.

— ¢(Cudles son sus canales de distri-
bucién?

— Tenemos dos distribuidores, uno
en Rio Grande y otro en Rio Gallegos.
Ellos compran en nuestra empresa
para cubrir las necesidades de su zona.
En este punto corresponde aclarar que,
en general, el sur del pais no tiene una
provision fluida de sistemas de segu-
ridad, ya que las grandes distribuidoras
siguen atendiendo desde Buenos Aires
y, salvo excepcionalmente, tienen un
representante local. Precisamente ese
espacio es el que cubrimos y buscamos
expandir al resto del pais: estamos
pensando en buscar distribuidores en
las distintas provincias para cubrir mer-
cados que hoy, por distintas circuns-
tancias, estan desatendidos. El tener
un distribuidor en cada punto del pais
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simplifica la logistica de entrega de la
mercaderia, garantizando al instalador
la provisién de sus equipos en tiempo
y forma para que él mismo pueda aten-
der como corresponde al usuario final,
que es, en definitiva, su cliente. No por
eso vamos a dejar de atender a los
clientes que ya nos compran en nuestras
oficinas, tanto en Vicente Lépez como
en Puerto Madryn; laidea es comenzar
a expandirnos.

— ;Cudles son sus principales marcas?

—Hoy estamos presentando una marca
propia, TechOne, que esta pensada es-
pecificamente para nuestro mercado.
Durante muchos meses nos dedicamos
a buscar una fabrica en China que nos
ofreciera estandares de calidad y soporte
acordes a lo que sabemos que puede
interesarle a nuestros clientes. Una vez
que la encontrarnos, empezamos a
planear nuestras estrategias de venta
y posicionamiento en el pais.

- ;Como eligieron la linea de pro-
ductos?

- La seleccion de productos no es
sencilla, ya qua hay mucha oferta. Lo
esencial es encontrar un proveedor
que ofrezca calidad y una buena relacion
de costo-beneficio, acorde a lo que se
maneja en nuestro mercado. Una vez
elegidos los productos, encargamos
muestras y las probamos en el labora-
torio. Luego de superada esa prueba
las testeamos en campo, donde vemos
la funcionalidad y robustez del producto.
Este proceso fue ampliamente satis-
factorio con la linea que elegimos y es
por eso que comenzamos a distribuirla.
Esta manera de trabajo nos permite a
nosotros, ademas, garantizarle a nues-
tros clientes que van a tener soporte
local y una empresa que, ante la menor
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falla, se hara cargo de la garantia.

- ¢Cudl es la tasa de fallas que encon-
traron?

— Desde que comenzamos a trabajar
con esta fabrica, la tasa de fallas es
muy baja y, en general, un producto
deja de funcionar como corresponde
por factores externos a la fabricacién.
Es muy raro que algun dispositivo deje
de funcionar porque si, generalmente
hay cuestiones como una sobretension,
un accidente, una conexion inadecuada,
que hacen que un producto deje de
funcionar.

— ¢Por qué buscar una fabrica en Chi-
na?

—Hay un mito instalado alrededor de
la calidad del producto chino, aunque
la realidad supera ampliamente las ex-
pectativas cuando se lo conoce. La ma-
yoria de las fabricas hoy estan en China
y empresas reconocidas y de gran pre-
sencia en el mercado fabrican alli sus
productos. Como en todos lados, hay
de mayor o menor calidad; pero esto
es una regla general de mercado, no
sucede sélo con productos de CCTV
de China. Creo que el secreto pasa por
saber elegir al fabricante y someter a
sus productos a testeos de funciona-
miento y calidad. Si esta prueba se su-
pera, no hay que tener miedo a lo im-
portado de ese pais.

— ¢Cudles son las bases para el creci-
miento de la empresa?

—Creo que el secreto, por llamarlo de
alguna manera, es la atencion al cliente.
El instalador necesita atencién y pro-
visién inmediata: en muchas ocasiones
se encuentra en obra, ve la necesidad
de algun nuevo elemento o dispositivo
y hay que atender esa demanda lo

mas rapido posible, porque ellos tienen
que cumplir con sus propios clientes.
En nuestra empresa saben que van a
tener una respuesta y cuando lo nece-
sitan. Eso es un diferencial para quienes,
COMO Nosotros, tenemos tan persona-
lizada la atencién. Contribuye también
alafidelizacién del cliente y, en el boca
a boca, a sumar nuevos clientes. Eso
es muy valioso.

- iQué expectativas tienen con la
marca?

— Empezar a importar productos con
nuestra propia marca, TechOne, es todo
un desafio, aunque tenemos la expe-
riencia necesaria para hacer crecer el
negocio. Estamos en un momento de
expansién como empresa y tenemos
que garantizarles a nuestros clientes
que podremos proveerles los equipos
que requieran, para lo cual nos armamos
de un stockimportante. Como ademds
tenemos que atender a nuestros dis-
tribuidores y nos proponemos buscar
nuevas distribuciones, hicimos una in-
version importante. No es sencillo im-
portar pero cumplimos con todos los
requisitos y lo que nos estan enviando
de fabrica nos permitird atender al
mercado sin inconvenientes.

- ;Qué futuro proyectan como em-
presa?

- La idea, como decia al principio de
la nota, es lograr presencia en todas
las provincias a través de un distribuidor,
ofreciendo productos confiables y a
un costo accesible. Tenemos tecnologia
como para atender a todos los seg-
mentos del mercado y creemos que
podemos ser un competidor impor-
tante a la hora de ayudar a nuestros
clientes a ganar proyectos en los que
antes no podian estar presentes. |
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INGAL - Leds

Presente en Seguriexpo junto a LEDil

La asociacion entre la empresa nacional y el fabricante se traduce en luminarias mds eficientes. Ambos

estuvieron presentes en la ultima exposicion de sequridad; dialogamos con sus representantes acerca

de lo que significa este trabajo conjunto y cémo influye en la calidad de los productos.

E n ediciones anteriores les conta-
mos sobre el nacimiento y la evo-
lucién de INGAL-Leds, una empresa
argentina enfocada en el desarrollo y
fabricacion de productos de iluminacién
disefados para ahorrar recursos ener-
géticos y economizar dinero como ob-
jetivo final. La iluminacién basada en
tecnologia de Leds, permite esta com-
binacion eficiente.

“La aplicacién con éxito de esta tec-
nologia en el resto del mundo fue la
razén por la cual comenzamos a in-
vestigar y desarrollar varios modelos
de ldmparas, que se encuentran insta-
ladas y funcionando en diferentes apli-
caciones como countries, fabricas, edi-
ficios y establecimientos rurales’; explica
Karina Lemma, de la Gerencia comercial
de INGAL-Leds.

Resultado de esa busqueda fue sumar
alafinlandesa LEDIL a sus proveedores,
con lo cual dotaron a su oferta de tec-
nologia de avanzada y sumaron per-
formance a sus productos.

LEDIL, por su parte, ofrece una amplia
gama de productos de calidad a la in-
dustria de iluminacién led, basicamente
facilitando soluciones opticas para leds
de potencia, que son facilmente adap-
tables y altamente compatibles con
los productos que ofrece INGAL.

Esta asociacién entre proveedor y fa-
bricante se vio plasmada en la ultima
edicién de Seguriexpo Buenos Aires, a
la que LEDIL lleg6 con sus represen-
tantes, entre ellos Raul Parra, Gerente
de ventas de la compaiia.
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- Sampsa Nurmi

“LEDIL es aun una empresa muy joven,
con apenas 13 anos en el mercado,
que comenzé haciendo lentes perso-
nalizadas para leds. Nuestro orgullo
es, hoy, tener un catdlogo de mas de
seis mil lentes estandarizadas, lo cual
nos ubica por encima de nuestros com-
petidores, algunos con mas trayectoria
en el mercado que nuestra empresa’,
sefalé Parra acerca de la compaiiia.

Especificamente, la tarea de una lente
para led es controlar su flujo luminico:
sin lente, un led no podria cumplir con
su funcién especifica, enfocando su
luz donde realmente se requiere, como
por ejemplo una autopista o ruta, en
caso de que sea esa la aplicacion final
de la luminaria disefada.

“El efecto de nuestros productos es
directo sobre el usuario. Siguiendo el
ejemplo anterior, lo que hace la lente
del led es que se enfoque realmente
la cinta de circulacién, iluminando alli
especificamentey sin desvios que pue-
dan provocar, por ejemplo, el deslum-
bramiento del conductor’, expresé el
directivo finés.

LEDIL enfoca sus productos en todos
los segmentos del mercado: grandes
emprendimientos urbanos, industria,
comercioy residencias. Cada aplicacion
tiene un producto especifico en la oferta
de la compaiiia, que garantiza la calidad
de la luminaria que estan utilizando.

“Tratamos siempre de innovar en
nuestros desarrollos y adelantarnos a
lo que puede requerir un cliente, aln
antes de que el mercado sepa qué es

lo que va a necesitar. Puede parecer
pretencioso decirlo, pero es lo que lo-
gramos con nuestros productos: ofrecer
una solucion probada en el momento
en el que ésta se requiere. Este es uno
de los componentes del éxito y el cre-
cimiento que tuvo LEDil en los ultimos
anos’, explicé Parra.

En esta asociacion con INGAL, el fabri-
cante argentino es quien desarrolla y
fabrica la luminaria, a través de su de-
partamento técnico, y LEDIL le otorga
suasesoramiento proporcionando tablas
con curvas luminicas, que marcan la for-
ma de luz que mas se adapta a sus ne-
cesidades.

“En el caso particular de luminarias
COmo apoyo para sistemas de seguridad
—explicé Karina Lemma-, los productos
de LEDIL nos permiten concentrary pro-
yectar la luz hacia un punto determinado,
logrando asi el objetivo buscado, como
iluminar un perimetro, por ejemplo”

Elfactor“lente”es fundamental cuando
se trata de iluminacién, ya que cada
obstaculo que se ponga delante del
foco luminico — en este caso un led-,
le restara luminosidad.

“Fue muy importante para nuestra
empresa contar con el apoyo de LEDIL
en nuestros desarrollos, ya que nos per-
mite proponer siempre nuevas alter-
nativas al mercado. Desde que comen-
zamos a implementar sus soluciones
crecimos en eficiencia y mantenemos
un estandar de calidad muy alto, lo cual
Nos permite crecer como empresa’, con-
cluyé Lemma.m
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2 perfil de empresas

Alastor S.A.

La pequena oficina de sus inicios y el edificio en el que hoy se encuentra la empresa son apenas simbolos

externos de su crecimiento. Quienes conforman Alastor mantienen inalterable una consigna: el respeto

por la persona mds alld del cliente. Aqui, un recorrido por su historia y su presente.

II
| Alejandro Marchesi

E n el vaivén de la historia reciente
del pais hubo algunas empresas
que lograron su crecimiento de una
manera particular: apostando a los va-
lores, a la condicion de las personasy a
la proyeccion de un futuro sobre pasos
cortos pero seguros. “El cliente es el
activo mds importante de una empresa
y quien no lo entienda asi esta conde-
nado a desaparecer’, dice Juan Ham-
parsomian, Presidente de Alastor, acerca
del valor més importante de la compaiiia,
gue este afo festeja sus 20 afos de
permanencia en el mercado.

Antonio Holik, Vicepresidente, refuerza
el concepto: “Desde los origenes de la
empresa esa fue la premisa sobre la
cual trabajamos: entender que el cliente
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! Elisa Aranda

merece un trato diferencial, mas alla
de la cuestién comercial”. Esta filosofia
permanece mas vigente que nuncay
es uno de los pilares del crecimiento y
permanencia de Alastor en nuestro
mercado; un mercado cada dia mas
competitivoy en el que a las empresas,
por cuestiones coyunturales o tecno-
I6gicas, pocas chances encuentran para
mantenerse en el tiempo.

La historia de Alastor, comenzo a es-
cribirse con Alartel, en 1995, en una
pequena oficina del centro de Morén.

— ¢Cudles fueron los origenes de la
empresa?

Juan Hamparsomian: Si bien hacemos
instalaciones desde fines de la década

| ' ¥y

4

ul
Nicolas Lépez

®

de 1980, en 1995, la empresa Buenos
Aires Security System, anteriormente
Microtek y quien era nuestra provee-
dora, finalizé sus operaciones. Tras el
cierre, llegamos a un acuerdo por el
cual nos cedieron su base de clientes
y a partir de alli comenzamos a desa-
rrollar un canal deventa mayorista.
Antes de emprender la venta mayorista,
fabricadbamos un panel a control re-
moto, que se destinaba Gnicamente a
nuestras instalaciones. Ese primer pro-
ducto fue el panel ECO 2001 que, pese
a sus limitaciones, fue un buen producto
para ese momento de la industria y
aun hoy en dia algunos de nuestro
clientes todavia lo tienen instalado y
funcionando.
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Y Perfil de empresas

LINEA DE TIEMPO

1995

En una pequena oficina alquilada
en Morén (Alte. Brown 1035), co-
mienza a funcionar Alartel con ape-
nas una empleada administrativa,
la sefiora Elisa Aranda, quien hoy
sigue en la empresa.

1998

La empresa se convierte en una so-
ciedad de hecho con la incorpora-
cién de Antonio Holik. Comienza a
operar en comercio exterior, im-
portando paneles y sensores de Is-
rael.

2000

Sigue creciendo en productos y
clientela. Alquila otra oficina como
depésito y se vislumbra la necesi-
dad de un cambio en la organiza-
cion de la empresa en pos de un
mayor crecimiento.

2001-2002

En medio de una de las peores cri-
sis econémicas del pais, la empresa
-ya consolidada— compra el edifi-
cio ubicado en Casullo 229, am-
pliando 10 veces la superficie con
la que inicié.

2004

Luego de 2 afos de obra, laempresa
se muda a su nueva sede. Nace la
nueva firma: Alastor S.A.

2006

Comienza a operar con mercados
de China y Taiwén. Aumenta la can-
tidad de empleados para atender
las demandas de sus clientes .

2010

Pese a la crisis econémica mundial
desatada en 2008, Alastor trabaja al
limite de su capacidad operativa, lo
que indica un crecimiento constante.

2013

Se incorpora por primera vez en la
Argentina la linea de productos
Premium GSN de origen israeli y se
afianzan diferentes lineas de produc-
tos ECO como la central B-Zone, lan-
zada ese mismo afno con enorme
repercusion.

2015

En su vigésimo afno, amplia el edificio
con 70 m? de depésito e incorpora
dos personas a planta permanente
para brindar un mejor servicio.
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— ;Cuales son las diferencias entre fa-
bricar eimportar?

JH: La ventaja fundamental es el co-
nocimiento y el dominio que uno tiene
sobre su propio producto, lo cual per-
mite adecuarlo a las necesidades del
mercado. En cuanto a las desventajas,
puede citarse el atraso tecnolégico
que a veces implica el desarrollo: esto
conlleva una gran inversién de tiempo
y dinero que quien importaya lo tiene
resuelto, ya que adquiere y distribuye
productos de ultima generacién sin
pérdida de tiempo, logrando muchas
veces un retorno de la inversion mucho
mas rapido.

CRECIMIENTO

En 1998, Alartel expuso por primera
vez —con un pequeno stand- en la
feria del sector, por ese entonces en
Costa Salguero. La empresa estaba am-
pliando su stock de productos y co-
menzando a operar en comercio ex-

terior, importando paneles y sensores
de Israel. La pequena oficina inicial ya
doblaba su tamano y la cartera de
clientes seguia aumentando.

En el afno 2000, Alartel continuaba
creciendo, lo que hizo necesario un
nuevo espacio fisico. Esta necesidad
se cubrié finalmente dos afos después
con la compra del edificio en el que
hoy se encuentran las instalaciones de
Alastor, denominaciéon que tomo la
empresa tras la mudanza.

- ;Cuando se dieron cuenta de que
necesitaban ofrecer mas servicios a
sus clientes?

Antonio Holik: Desde un principio
apostamos a satisfacer las necesidades
de los clientes y dar mas y mejores
servicios, lo que fuimos logrando con
el paso del tiempoy el crecimiento de
la empresa. Contamos, hoy en dia, con
una amplia cartera de clientes que nos
eligen para sus compras diarias y esta-
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mos convencidos de que se debe a
nuestra filosofia de trabajo

JH: No es que uno se dé cuenta, es un
concepto de pensamiento y creo que
nuestros clientes perciben ese compro-
miso con ellos y lo demuestran eligién-
donos dia a dia. Hoy, después de mucho
esfuerzo, podemos seguir devolviendo
y construyendo esa confianza.

- ;Como se vio reflejado el crecimiento
de Alastor?

AH: Comenzamos a pensar en un edi-
ficio propio, lo cual se concretd casi
cuatro anos mas tarde, cuando Alartel
adquirio lo que es hoy nuestra actual
sede. Tras dos afios de constante in-
version y en medio de una de las peores
crisis econdmicas del pais, fue inaugu-
rado en 2004, con cambio de nombre
incluido: Alartel S.H. pasé a llamarse
Alastor S.A.

JH: La nueva empresa, como el nuevo
edificio, era dar un paso mas hacia la
mejor atencion del cliente. Ademas,
con tanto espacio pudimos incorporar
muchos mas productos, lo cual hizo
que el cliente pudiera encontrar todo
lo que necesita en un solo lugar. Cree-
mMos que no se trata solamente del pre-
cio o la calidad del producto, sino que
es una suma de pequeias cosas, que
en la medida que crecemos, vamos in-
corporando.

- Después de 20 anos en el mercado,
icudl es el balance que hacen?

AH: El balance es muy bueno. No sélo
por el crecimiento de la empresa, sino
por el apoyo de los clientes y el grupo
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PRINCIPALES MARCAS

PROPIAS

- Alarmas ECO: Paneles de alarma, si-
renas, sensores inaldmbricos y acce-
SOrios.

- Hidden Lines: Barreras para siste-
mas de proteccion perimetral.

+ OVERCAP: Camaras, DVRs de alta
definicién y accesorios de CCTV.

- TEBAS: Sistemas para control de ac-
Cesos.

- Roule Electronics: Lineas de porte-
ros y porteros visor para viviendas
unifamiliares y grandes consorcios.

+ WANG: Sensores y accesorios para
sistemas de alarma.

DISTRIBUCIONES

- SEG: Automatismos para portones,
barreras y accesorios.

- Avatec: Centrales telefénicas, comu-
nicadores y backup de celulares.

« Alonso Hnos.: Paneles de alarma
A2K4, teclados y periféricos.

de trabajo que tenemos hoy en dia, lo |+ DC90: Alarmas vehiculares.

que nos da muchas expectativas a fu-
turo.

JH: A un nivel muy personal siento
que estoy en deuda, porque jamds po-
dré agradecer todo lo vivido en este
tiempo al frente de la empresa; tanta

« CEM: Paneles de alarmas y acceso-
rios.

- DALIARA: Para su energizador POWER
SHOCK, cercas electrificadas.

- PANACOM: Teléfonos y accesorios.

» DAHUA: Cdmaras y DVRs de alta de-

gente que conoci, tantos buenos mo- finicion.
mentos, tantos buenos amigos que |+ DAZ CONDUCTORES: Cables en ge-
encontré. Asi como lo veo, la Unica neral.

+ GSN: Receptores de 2 y 4 canales,
linea de sensores Premium (origen:
Israel).

forma de retribuir todo lo que me fue
dado es seqguir trabajando, es estar dis-
posicién de nuestros amigos como
hace 20 afios.m

LA MISMA ESENCIA

Desde Alartel hasta Alastor, los cambios producidos fueron sélo los inherentes
alos de una empresa en crecimiento: un cambio de razén social, ampliacién
y modernizacién de oficinas, mejora en la gestidn, adaptacion a las nuevas
tecnologias... La esencia, en nuestro caso, es la misma: ver al cliente mas alla
de la transaccién comercial.

Uno de nuestros mayores orgullos, como responsables la organizacién, es
haber mantenido una relacién de amistad con nuestros clientes y empleados,
saber quiénes son, cudles son sus problemas, que un hijo comenzé la escuela,
que otro se recibio. ..

En una transaccion comercial se puede perder o ganar. Hasta salir hecho. Pero
en larelacién, en el afecto y en la confianza siempre hay mucho mas para per-
der cuando ciertos valores, como la ética y la honestidad, se dejan de lado. Asi,
el afan desmedido por el progreso econémico se traduce, en gran medida, en
la pérdida de la persona, en el alejamiento del amigo.

Niaun en las épocas mas dificiles, de nuestra historia y la del pais, dejamos de
lado nuestras convicciones: elegimos mantener lo que teniamos y, si se podia,
sumar de a uno. No mas. Aunque parezca una paradoja, fue esa conducta la
que nos permitid crecer.

Creemos haber logrado en Alastor resumir gran parte de nuestra filosofia de
vida, manteniendo el respeto por el otro como una condicién insoslayable,
aun por encima de cualquier valor material. Y nos proponemos sostenerlo. De
no ser asi, estariamos traicionando nuestros propios valores, nuestra esencia.
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G Informe especial

Ley de seguridad electrdénica

En el marco del ciclo de conferencias Seguriexpo Buenos Aires 2015, CASEL convocé a la presentacion

de un proyecto normativo que abarca para todas las dreas y disciplinas de la seguridad electrénica. En

este informe presentamos sus fundamentos y principales aspectos.

BEGURIEXPED
BN A

E ljueves 17 de septiembre, enla Sala

Nogal del Centro de Convenciones
La Rural, ante socios, autoridades e invi-
tados, laCadmara Argentina de Seguridad
Electrénica (CASEL), llevé a cabo la pre-
sentacion del proyecto de ley de seguridad
electrénica, el cual propone un marco
normativo que contemple reglas claras
para la actividad, hoy sujeta a una multi-
plicidad de leyes obsoletas (muchas de
ellas arbitrarias o aplicables sélo en dmbitos
restringidos).

El proyecto que esta elaborando CASEL,
que tiene como meta llegar a las cdmaras
de representantes, contempla desde la
definicién de la actividad hasta la clasi-
ficacion de quiénes podrian estar habi-
litados para ejercerla, pasando por ftems
como dmbito de aplicacién, autoridades
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de aplicacién, grados de seguridad y
calificacion y diferenciacion entre per-
sonal y responsables técnicos.

DEFINICION Y OBJETIVOS

Segun el texto elaborado por la ca-
mara, la actividad de la seguridad elec-
tronica comprende “la instalacion y el
mantenimiento de dispositivos elec-
trénicos fijos o moviles conectados 16-
gicamente entre si, con el objetivo de
elevar los niveles de seguridad para
las personas o bienes frente a hechos
o actos que pudieran implicar un riesgo
0 Una amenaza”. Asi, se precisa clara-
mente la finalidad de la actividad dis-
tinguiéndola de industrias afines, como
la “seguridad privada” o “seguridad
fisica’; debidamente normada en el te-

rritorio bonaerense y cuyo marco re-
gulatorio sélo tangencialmente alude
ala seguridad electronica.

Entre los principales objetivos del
proyecto de ley se encuentra lograr la
eficiencia regulatoria. Se persigue esta
meta mediante la separacion definitiva
delos servicios de seguridad electrénica
de los de la citada seguridad fisica, es-
tableciendo una normativa que ofrezca
soluciones de acuerdo a sus propias
particularidades y contemplando tanto
a pequenos como grandes prestadores
segun sus problematicas especificas.
Regula, ademas, la instalacion y el man-
tenimiento de los sistemas de seguridad
electrénica (SSE) locales, fijos y méviles
y el monitoreo remoto de esos sistemas.
El texto define alos SSE como sistemas
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de deteccion de intrusion, deteccion
de incendio, control de acceso, cercos
energizados, videovigilancia, sistemas
integrales y sistemas mdviles (botones
de panico, geolocalizacion, etc.).

La aprobacién de la ley conllevaria
también una modernizacién, ya que el
texto prevé escenarios que, con el cons-
tante avance tecnoldgico, asoman como
posibles en el corto y mediano plazo,
por ejemplo el monitoreo de diversos
sistemas y la movilidad de los mismos,
lo que generaria nuevos servicios que
estarian, en primera instancia, cubiertos
por esta ley. El proyecto también pro-
pone corregir las distorsiones generadas
por la multiplicidad de regimenes locales
(que muchas veces no comprenden
adecuadamente al sector) y establecer
herramientas que faciliten la coordi-
nacion entre jurisdicciones, lo cual con-
tribuiria a la uniformidad en su cum-
plimiento y aplicacién.

AMBITO DE APLICACION

Segun el proyecto, la ley tendra apli-
cacion en el territorio de cada provincia
que la sancione, asumiendo el gjercicio
del poder de policia local. Estaran al-
canzados por esta ley los prestadores
que realicen las actividades descriptas
(personas fisicas o juridicas), quienes
tendran la obligaciéon de inscribirse en
el registro y cumplir con las exigencias
de la ley. De la misma manera estaran
alcanzados los prestatarios (personas
fisicas o juridicas, privadas o publicas)
que contraten o adquieran servicios,
sea voluntaria u obligatoriamente.

ORGANIZACION Y AUTORIDADES

La autoridad de aplicacién que pro-
pone el texto es el ministerio que en
cada jurisdiccién tenga en su 6rbita a
la policia; esto separa a la autoridad de
control de aquella que tiene a su cargo
la respuesta a un llamado de auxilio
(fuerzas de seguridad y salud publicas).
En este sentido, se propone la creacién
de un centro Unico de coordinaciéon y
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control que se encontrard dentrodela
competencia de la autoridad de apli-
cacioén; este centro estara encargado
de recibir los avisos de las empresas
de monitoreo y derivarlos a la fuerza
de seguridad o salud correspondiente.

En cuanto a las autoridades con com-
petencia en materias de habilitaciones,
se contempla que esta ley debera ser
controlada por todas las autoridades
con competencia para dar habilitaciones
en cada provincia.

GRADOS DE SEGURIDAD

Uno de los pilares sobre los que se
asienta el proyecto es el de la regulacion
diferencial en funcién de los grados de
seguridad, segun el objetivo de cada
SSE: desde un sistema no monitoreado
instalado en una casa de familia hasta
los servicios de seguridad integrales
prestados en infraestructuras criticas,
como por ejemplo en una cércel.

Los grados de seguridad definen:

« Parametros minimos de servicio.

- Equipamiento a instalar.

« Prestador habilitado.

También se distinguen grados de se-
guridad especificos para cada tipo de
sistema seguin su complejidad:

- Grado 1 o bajo riesgo: para sistemas
dotados de sefializacién acustica o
luminica que no estén conectados a
un centro de monitoreo.

«Grado 2 de riesgo bajo a medio: viviendas
y pequeios establecimientos, comercios
e industrias en general que pretendan
conectarse a una central de monitoreo.
Se exceptua aquellos que, por sus ca-
racteristicas, estén alcanzados por otro
grado de seguridad.

+ Grado 3 de riesgo medio a alto: para
aquellos prestatarios que, en virtud
de su actividad u otras circunstancias,
tengan obligaciones minimas parala
instalacion de sistemas de seguridad
electrénica.

- Grado 4 de alto riesgo: reservado
para infraestructuras criticas, estable-
cimientos a los que les corresponda
la instalacion de sistemas integrales
de seguridad electrénica.

NORMAS

La instalacién y mantenimiento de
los sistemas descriptos deberan cumplir
con los siguientes requisitos:

- Los estdndares establecidos en las
normas especificas de Instituto Ar-
gentino de Normalizacién y Certifi-
cacion (IRAM) vigentes a la fecha y
las que las sustituyan en el futuro.

- Lo establecido por la AFTIC para la uti-
lizacion del espectro radioeléctrico.

- Lo establecido por la Ley de Proteccién
de Datos Personales.

PRESTADORES DE SERVICIO

El registro de quien preste o contrate
servicios de seguridad electrénica serd
obligatorio; el texto prohibe expresamente
comerciar con SSE sin estar inscriptos.
Para ello, se propone lo siguiente:

- Registro Unico de prestadores que
contemple la inscripcion segun el
tipo de servicio provisto, un legajo
por prestador.

« Requisitos y procedimientos de ins-
cripcién sencillos (reduccion de dis-
crecionalidad administrativa): requi-
sitos reglados y silencio automético
positivo.

- Segmentacion de requisitos para la
inscripcion (atendiendo a la dimensién
del prestador): se dividiran en requi-
sitos generales (formales y técnicos),
requisitos particulares para monitoreo
y requisitos agravados para monitoreo
de objetivos de grado de seguridad
mayor.

«Incentivos para la formalizacion: con-
sistiran en incentivos positivos (be-
neficios impositivos) y negativos (ré-
gimen sancionatorio claro).

- Régimen de actualizacién de infor-
macion.

El régimen sancionatorio citado con-
templa un procedimiento claro, que
brinda certezas y garantias para el ejer-
cicio del derecho de defensa. Asimismo,
se propone establecer un régimen de
transicion, que permita instituir plazos
razonables para que todos los actores
del sector puedan adecuarse gradual-
mente alaley.

TECNICOS

Esta ley se propone distinguir dos cate-
gorias técnicas: personal y responsable,
cada una de ellas divididas en subcate-
gorias. Asi, el personal técnico estara com-
puesto por profesionales (ingenieros, li-
cenciados y analistas egresados de uni-
versidades publicas o privadas), técnicos
(con orientacion determinada, superiores,
bachilleres técnicos, etc, egresados de
escuelas técnicas publicas o privadas) e
idéneos (definidos como personas que,
sin ser profesionales ni técnicos, han apro-
bado un Curso de Certificacion de ldoneos
dictado en centros de formacién de per-
sonal en seguridad electrénica publicos
o privados).

En cuanto a la categoria responsable
técnico, se definen tres niveles: los pro-
fesionales (habilitados para ser respon-
sables técnicos de sistemas que invo-
lucren todos los grados de seguridad),
los técnicos (pueden serlo para aquellos
sistemas que enmarquen entre los gra-
dos de seguridad 1 a 3) y los idéneos
(no estaran habilitados para ser res-
ponsables técnicos). m
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2 Legales

Responsabilidad del instalador

Por la Ley 26.994 se aprobé el nuevo Cédigo Civil y Comercial de la Nacién, el cual unifica en un solo

texto los dos viejos cuerpos normativos, modificando el tenor de su texto y la legislacion que afecta

al instalador de seguridad electrdnica.

Victor Matias Pérsico
Distribuidora Ogarayti
ogarayti@fibertel.com.ar
www.ogarayti.com.ar

E | nuevo Cddigo Civil y Comercial
de la Nacién, que unifica los anti-

guos coédigos existentes, entrd en vi-
gencia el primer dia de agosto de este
ano. Supone grandes cambios en sus
textos y la responsabilidad civil no es
la excepcidn, lo cual afecta en conse-
cuencia la actividad de los instaladores
de seguridad electrénica.

Para que el lector pueda entender la
magnitud de los cambios introducidos,
lo primero que debemos sefalar es
que el titulo de esta misma nota tam-
bién deberia ser modificado: a partir
de la nueva normativa ya no se habla
de “responsabilidad civil’, sino que
dicho concepto se ha sustituido por el
de “derecho de daios’, que abarca
tanto la reparacion de los dafios pro-
ducidos como la prevencién de los
que puedan producirse. Sin embargo,
por lo pronto y para comprender mas
cabalmente el tema, seguiremos utili-
zando la clasica idea de“responsabilidad
civil”.

El nuevo cuerpo normativo deja de
lado la vieja distincion entre respon-
sabilidad contractual —surgida de la
firma de un contrato-y extracontractual
—por infraccion del deber de no danar-,
dejando sin utilidad a ambas clasifica-
ciones. Corren la misma suerte las di-
ferencias legales que existian entre am-
bas: ahora, el término de prescripcion
para ejercer el reclamo judicial consiste
en un plazo Unico de 3 afos.

OBLIGACION DE

MEDIOS Y DE RESULTADOS

En el nuevo cédigo, al abordarse el
tema de la responsabilidad objetiva,
se ha eliminado la clasificacion de obli-
gaciones de medios y de resultados.

En el caso del profesional contratado
parainstalary poner en marcha un sis-
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tema, la obligacion es de resultado
pues se paga por un trabajo terminado.
En el caso de un sistema de CCTV, por
ejemplo, se exige que siga captando
imagenes aun después de retirado el
instalador. Por otro lado, a un médico
se le paga por la consulta —obligacién
de medios—, ya que no puede garantizar
que podra curar al paciente. Esta dife-
rencia resulta clave, pues en las obli-
gaciones de resultado la responsabilidad
queda evidenciada por el incumpli-
miento mientras que en las obligaciones
de medios debe probarse la culpa.

En cuanto a la especificidad del ambito
que nos ocupa, la creacion de registros
como el de CABA tras la sancion de la
Ley 2.854 hace suponer que estamos
ante la profesionalizacién del sector.
Sin embargo, la responsabilidad del
instalador dista mucho de reflejar dicho
concepto, el cual queda atin mas lejano
por hablar de “profesionales liberales”
—art. 1.768 del Cédigo.

Esto también demuestra las conse-
cuencias de cada actividad profesional.
Si seguimos con el ejemplo de un mé-
dico, éste no garantiza el resultado de
un tratamiento, el éxito de una opera-
cién y/o la recuperacion del enfermo.
Cuando esto no sucede segun lo de-
seado, debe demostrarse la culpa del
profesional. Sin embargo, cuando se
trata de un instalador y del director
técnico de laempresa correspondiente,
éstos deben garantizar el resultado de
la instalacion, es decir el correcto fun-
cionamiento del sistema. Dicho resul-
tado escapa al concepto del éxito: un
sistema de CCTV correctamente insta-
lado no garantiza la inexistencia de ro-
bos, sino la captura de las imagenes.
De igual modo, un sistema de moni-
toreo es ajeno a la detencién de los
delincuentes, aunque si debe respon-
sabilizarse por el aviso a la fuerza
publica. Otro ejemplo: a un sistema
de disuasién por humo (niebla) no le
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esimputable la responsabilidad de mal
funcionamiento si el intruso ingresa
con mascaras de respiracion.

RESPONSABILIDAD PROFESIONAL

Y DE LA EMPRESA

La responsabilidad profesional es pro-
pia de una persona fisica; por lo tanto,
no hay manera de que una empresa
de seguridad electrénica pueda ser
objeto de este concepto. Seguird exis-
tiendo la responsabilidad de laempresa
por los hechos de sus empleados, a
los que se denomina ahora como “au-
xiliares” (antes “dependientes”). Asi,
quien resulte afectado por la mala ins-
talacién de, por ejemplo, un cerco eléc-
trico, ademds de denunciar o litigar
contra el fabricante, deberad hacerlo
también contra laempresa instaladora,
por la responsabilidad que le corres-
ponde a su auxiliar, y contra el instalador
mismo, por la responsabilidad directa
que le cabe al ser quien cumplié dicha
funcion.

La empresa sera responsable por la
ejecucion defectuosa, la inejecucién
de la obligacién asumida y por el per-
juicio al otro durante la actividad de la
instalacion. El primer caso consiste en
un sistema que no funcionay no pudo

basada en IP.

Diferentes modelos a la medida de su cliente,

Building
Consulting
Group 5.A,

La integracién Access Professional
y el porfolio de cdmaras BOSCH ofrece
una solucién robusta de control de acceso

evitar un robo; el segundo, en un sis-
tema que, por no haber sido instalado
en tiempo y forma, tampoco lo pudo
evitar.

El tercer caso podria tratarse de un
profesional que, al instalar los equipos,
rompe o dafa algo en la propiedad
donde realiza el trabajo o bien deja
caer una herramienta desde un balcén
ocasionando heridas a un transeunte.
En estos casos, la empresa no podra
argumentar que no tiene culpa por
los hechos de su dependiente: siempre
que éste sea responsable, la empresa
tendrd responsabilidad refleja. Ademads,
en el caso de la instalacion de una cé-
mara en un edificio que, por distintos
motivos, se desprenda y caiga sobre
quien transita por la acera, la respon-
sabilidad se extendera también a todo
el consorcio.

La original independencia de la accién
civil, con una clara funcioén resarcitoria,
y laaccion penal, de funcién punitoria,
se ha modificado con la llegada del
nuevo articulo 29 del Cédigo Penal,
donde el juez penal puede dirimir
sobre la pretension resarcitoria. El nuevo
articulo 1.776 recepta las consecuencias
de dicha intervencion. En tal sentido,
se dispone que la condena penal pro-
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duce efectos de cosa juzgada en el
proceso civil respecto de la existencia
del hecho que se debate, pero no hace
a la calificacién que vaya mas alla del
acusado, pues la existencia de la culpa
de la victima o de la de terceros debe
ser analizada por el juez civil, dando a
éstos plenas garantias del derecho de
defensa.

Asi, retomando nuestro ultimo ejem-
plo, si bien un juez penal puede dejar
en claro que la cdmara de grabacién
colocada en el edificio efectivamente
cayoy golped a un transelinte, sera un
juez civil quien defina el monto de la
indemnizacion al determinar cuestiones
tales como sila victima circulé sorteando
la cinta de proteccion -si la habia- que
prohibia el paso o si algun tercero la
quitdy, por ello, dicha victima no pudo
advertir el peligro.

Asi, el nuevo Cédigo Civil y Comercial
de la Nacién Argentina, aprobado por
la Ley 26.994, unifica en uno solo los
dos viejos cuerpos normativos y mo-
difica el tenor del texto que afecta al
instalador de seguridad electrénica.
Con el transcurso del tiempo vy las in-
terpretaciones de los jueces podremos
apreciar las verdaderas ventajas y des-
ventajas del cambio. m

en Pilar - Tnmﬁs-H_ér_qm_: ]_252.:- Buenos Aires-Argentina
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Comunicaciones Sequras siempre

VIAS DE COMUNICACION PARA
SISTEMAS DE ALARMAS

D

FULL I
FULL Express

E3 Radia :

£ Respaldo Telefdni :

£3 Radio EIGPRS/SMS Epev Tnries g
3 E3 Sin interferencias (4 frec.) E

E2 Respaldo Telefdnico : E
E3 Email £ FOTA 83 Univorsal
[+]} Serial Paradox®

E3 Admite Upgrade 2 36 IS EEE 0 Sariel Facoily :

» Radio estable, sin costos mensuales e Inmune
a inhibidores celulares comerciales.

Se utiliza el celular
como Control Remoto » GPRS interactivo para comando universal
(modelos DX 35 ¥ DX 25) de paneles.

| » Detectan Jamming y lo reporta por radio y teléfono.

REPETIDORAS g
RADIAL & IP

EI GPRS/SMS K3 Email

E3 Respalde Telefdnico RECEPTORAS

: MULTIVINCULD
E3Universal EIFOTA Radiales y Telefonicas,
3 Admite Upgrade a 36 Escalables. RS232 / IP

'PARA LOGISTI'CA Y SEGURIDAD':

1 l LOCALIZADOR RADIO RF

E3 Dual SIM LOCALIZADORES
Y 6 entradas y 3 salidas OFF LINE CON DESCARGA RF idaal para zonas donde no hay
Neo utiliza red Celuolar GFRS [Rural, minas, z0nas
EJ 2 dastinos con bufier de 16000 petroféras, oinog)
eventes cadi uno Sin gastos mensuales :
el B GP5 Satelital con Transmisor da
B3 Batera intema de 1020 mah EJ GPS Salelital que almacena posicio- Radia RF Dy da 3 Watte
nes en Tanels S0 de 208, guerdando T
E3 hudio y Detector de Jammng maz de ? afios Y Amacena posiciones en lageta S0
» A BE
E3 Programable con motor de reglas E¥ 4 entadas que cuya actuacion se e 260, ety e 0u.1-aho
que relacionan entradas, salidas guarda en buller B3 4 entradas
timars, conladoras, marcaione, aic
Descarga del buffer por Radio contra B Dezcargs del butfer por Radia
EJ identificador de conductores baze a 30 metos i]l. distancia con
mediante ibutton canaritn P

Av. Rivadavia 12.386 | Cludadela | Buenos Alres

Tal / Fax: +5411 4647.2100 R E"—"ommo
dxzcontrol@dxcontrol.com.ar ey .-E

www.dxcontrol.com Sinﬁnimu de comunicaciones seguras


www.dxcontrol.com
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/> bykom

Software para monitoreo de alarmas
y logistica satelital de vehiculos.

LB solucidn mévil que permite transformar un smartphone en
un dispositivo localizador de personas, con funcionalidades
avanzadas tales como:

Generacion de posicion

Alertas de panico / emergencia médica/ incendio
P
Acceso sequro domiciliario y respuesta.

&
Servicios parametrizables
(asistencia mecanica, logistica, control de guardias, servicios técnicos, supervision de vendedares)

]

Fotoverificacién desde el Smartphone

OBEEAN

Av. Colén 3037 7° - Mar del Plata - 7600 - Tel. (54 223) 495-8700
www.bykom.com.ar - infogbykom.com.ar
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cybermapa

Street

Trabajamos. Innovamos.

Hacemos.que lo complejo, sea sencillo.

EN LA PROXIMA VERSION:

MONITOREO DE A

Comience su negocio con una minima inversion
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%" Tienda de seguridad

FullTrack 3.0

Plataforma de rastreo

"\ Fulltime Argentina
.\
LliH!IITIE info@fulltime.com.ar
~  www.fulltime.com.ar

FullTrack es la plataforma disefiada por Fulltime para
el rastreo de vehiculos, personas, mascotas y objetos.
Esta disefiada como una plataforma totalmente web,
con almacenamiento cloud y muy sencilla de operar;
supone multiples ventajas para las empresas a la hora
de ofrecer nuevos servicios.

En esta ocasion, Fulltime Argentina presenta la nueva
plataforma de rastreo vehicular FullTrack 3.0, la cual
ademas de su renovado layout y vision de los mapas,
incluye nuevas funciones destacadas como eventos per-
sonalizados, registro express y pantalla adaptable. Entre
otras prestaciones, se destaca la nueva implementacién
de equipos plug&play por medio del conector OBDII,
adaptable a cualquier vehiculo disponible del mercado.
De esta forma, el usuario se ahorra la instalacion del
equipo y tiene la posibilidad de obtener su informacién
completa, generando gréficos e informes de telemetria.

Por medio de esta nueva tecnologia y tendencia es
posible generar una simulacion del tablero en tiempo
real que muestre RPM, velocidad, combustible, tempe-
ratura, etc, obteniendo un mejor control y gestion
sobre el vehiculo y el desempeiio del conductor.

CARACTERISTICAS

- Plataforma 100% web.

- Pantallas responsivas.

- Alerta de acciones programadas.

+ Funciones completas para logistica y flotas.

- Informes que permiten la gestién de cotos y producti-
vidad.

« Funciones de Driver behavior (Conducta del chofer).

- Graficos de visualizacién sencilla.

- Posibilidad de personalizar el software con la marca
de la empresa prestadora del servicio.

- Controles y alertas para el mantenimiento del vehiculo.

« Permite realizar ajustes de forma remota.

- Verifica el estado del transito en tiempo real, lo que
permite delinear rutas alternativas para llegar a horario. m
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DMM-50

Detector vehicular

Dyna Group Ingenieria
ventas@dynagroup.com.ar
www.dynagroup.com.ar

Dyna Group presenta como novedad el DMM-50, dise-
fado para detectar en forma eficiente y segura la presencia
de vehiculos en el drea de operacion, apto para integrarse
a un sistema o por ejemplo controlar la apertura y cierre
de una barrera en forma auténoma. Gracias a su nuevo
firmware, este equipo permite el control auténomo de la
mayoria de los equipos disponibles, como barreras, por-
tones, semaforos, etc., brindando diferentes alternativas
de control y conexionado, sin la necesidad de agregar
relés, temporizadores ni ningun dispositivo externo.

También es ideal para aplicaciones con seméforos de
garaje, cortinas/puertas industriales automaticas, de-
teccion de sentido de circulacidn, sistemas de control
de acceso, etc.

Debido a sus caracteristicas Unicas, el DMM-50 logra
excelentes condiciones de desempefio en entornos
desfavorables.

CARACTERISTICAS

- Montaje en Riel DIN: facilita el montaje sin bases ni
componentes extra.

- Dimensiones reducidas: adaptable a casi cualquier
instalacion.

- Conexionado mediante borneras removibles, lo cual
facilita su implementacion y posterior mantenimien-
to.

« Alimentacion 220 Vca o 12 Vec / 12 Vca / 24 Vee, adap-
tables a cualquier necesidad del usuario.

- Entradas de control para comando auténomo de ba-
rrera.

- Salida a relé de contacto seco + salida open collector
optoaislada, lo que otorga flexibilidad de conexiona-
do.

- Totalmente fabricado en Argentina, proporciona un
efectivo respaldo posventa y continuidad de suminis-
tro.

- Salida continua y por pulso, utilizada para control de
cierre de barreras con comando Subir/Bajar. m
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Desde cualquier computadora, celular o Tablet, usted tiene el control ON-LINE!

iAhora sus clientes van a saber si el vehiculo esta en movimiento Con el aumento de robos y secuestros, es importante
en situaciones de robo o casos de vehiculo remolcado! tener aplicaciones completas que pueden ofrecer mas seguridad

o

7 gy |

¢0uiere ofrecer una solucion eficiente para los &5us clientes saben quienes utilizan los vehiculos
camiones mezcladores de Hormigon? de la empresa? éCuando se ufilizan? &Y donde se fueron?

Visualizacion on-line las 24hs y status de encendido, detenido 0 en movimiento

Informe instantdneo de: histdrico, trayecto recorrido, ruta, velocidad, km, paso por drea
restringida, mantenimiento vehicular, telemetrfa, comandos, alerlas y eventos
= §

Alertas de exceso de velocidad, apertura de puertas y entrada/salida en dreas restringidas

Control de gasto por vehiculo

Identificacion del conductor

Visualizacion e histoncoo en Smartphones con Android o 105
Creacidn de puntos de referencia (interés) y ruta

Control del buen manejo del vehiculo por medio del Driver Behavior
Permite pubador de panico y blogueo del motor via Web o SMS
Alertas de evenlos en la pantalla de su PC y via mail

Software personalizado
Multiprotoloco: trabaja con las principales marcas de hardware del mercado
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" Tienda de productos

Conversor 2G a 3G

Nt-Mod3G

Netio S.R.L.
' 541145549997
’,‘ info@nt-sec.com

ey www.nt-sec.com

La compania Netio, en respuesta a los rumores de un
posible apagado del servicio GPRS por parte de las
prestadoras celulares, presenta un accesorio para convertir
sus comunicadores 2G en 3G. De confirmarse la baja
del servicio 2G, aquellos que cuentan con Netio como
proveedor de comunicadores GPRS para sus alarmas
podrén seguir usando sus equipos, ya que la compaiiia
no sélo desarroll6 nuevos modelos de comunicadores
3G nativos, sino que también diseid un dispositivo
Ethernet que puede funcionar de manera auténoma,
compatible con toda la linea de comunicadores Nt-Com
y con los modelos Gy GR de la familia Nt-Link, serie que
se convirtié en uno de los productos mas reconocidos
de la marca.

No obstante, es sabido que la migracion entre los dos
servicios no es directa: es necesario instalar el accesorio
Nt-Mod3G en cada equipo y hacer una modificacion
del firmware. Este procedimiento requiere personal ca-
lificado y supervisado, por lo que, para la instalacion
del nuevo accesorio, es requisito fundamental que los
equipos ingresen al servicio técnico de la empresa; de
esta manera se puede garantizar su correcta actualizaciéon
y posterior funcionamiento.

Por el momento, no hay ningtin comunicado oficial
por parte de las prestadoras del servicio de comunicacion
sobre el apagado de la red 2G. Sin embargo, en previsiéon
de que los rumores sobre el cese del servicio 2G se
transformen en certeza, Netio propone una serie de re-
comendaciones para que sus clientes estén preparados
y puedan resolver de manera adecuada esta eventual
contingencia:

- Utilizar equipos que ya sean compatibles con 3G en
todas las instalaciones nuevas.

« Programar una migracién paulatina de los equipos ya
instalados.

« Encarar la situacion de las distintas instalaciones con

tiempo y planificacion. m
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Terminal para T&A

F21 de ZKTeco

ZKTeco Argentina
info.arg@zkteco.com
www.zkteco.com

ZKTeco, empresa multinacional especializada en la
produccion y desarrollo de tecnologia de control de ac-
cesos y tiempo y asistencia con mas de 25 ainos de pre-
sencia en el mercado global, presentd en nuestro pais
el F21. Esta es la primera terminal para tiempo y asistencia
y control de acceso en aplicar la avanzada tecnologia
SilkID, que ofrece mayor eficacia en la identificacion de
huellas con piel seca, himeda o aspera. Este excelente
sistema de seguridad tiene la capacidad de detectar
huella de dedo vivo e incluye la opcidn de captura de
foto.

El equipo también cuenta con la nueva plataforma de
hardware ZMM220, con una velocidad de 1.2 GHzy un
algoritmo de deteccién de huella mejorado que realiza
una verificacion rapida y precisa.

CARACTERISTICAS

- Capacidad de huellas: 3.000.

- Capacidad de tarjetas: 5.000 (opcional) ID o tarjeta
Mifare.

« Capacidad de transacciones: 100.000.

- Pantalla TFT a color de 2.4 pulgadas.

- Lector de huella SilkID con funcién de deteccion de
huella viva.

« Métodos de verificacion multiple: el usuario puede
elegir entre combinar diferentes opciones.

- Funciones de control de acceso total: antipassback,
control de acceso para cerradura eléctrica de terceros,
cerradura, sensor de puerta, botén de salida, alarma'y
timbre de puerta.

« Funcion de camara: grabacion de foto, fotolD (opcio-
nal).

« Incorpora entrada auxiliar con flexibilidad mejorada
para conectar con un switch de emergencia o detector
de cable.

- Comunicacion: R5232/485, TCP/IP, host-USB.

- Lector RFID (opcional). m
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SEGUIMIENTO SATELITAL

TRAEYS10

SEGUIMIENTO SATELITAL

Wi:CONNECT

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte an www.gte.com.ar, nuastra linea de accesorios



www.gte.com.ar

Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versidtiles .

Soluciones en loglsticas vehicular.

Administracién y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C142BDQ5) - C.ABA - Argentina - Tel.: +541 1 4896.0060/006| - www. gte.com.ar
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Camara VIVOTEK AD5196

- Microcom Argentina
www.microcom.com.ar

|

Microcom Argentina presenta entre sus novedades la
camara Vivotek AD5196, un domo fijo para interiores espe-
cialmente disefado para aplicaciones de seguridad que
requieran dispositivos de cuidado disefio estético.

La AD51896 esta equipada con un sensor de 2 megapixeles,
lo cual permite visualizar las imagenes con una resolucién
de hasta 1920 x 1080 px a 30 cuadros por segundo; esto la
convierte en una cdmara muy completa, capaz de capturar
video de alta calidad.

La nueva cdmara de Vivotek tiene filtro de corte IR e ilumi-
nadores IR mejorados, con alcance efectivo de hasta 15
metros. Y, gracias a su tecnologia de reduccién de ruido 3D,
es capaz de capturar videos claros y brillantes en condiciones
de iluminacién pobre, lo que también ayuda a reducir el
ruido del propio sensory los requisitos de ancho de banda.

Gracias a las tecnologias de compresion H.264 y MJPEG,
puede transmitir streams multiples de forma simultanea
en estos formatos y a diferentes resoluciones, velocidades
y calidades de imagen. Con deteccién de sabotaje, PoE
compatible con 802.3afy el software de gestién y grabacion
ST7501 de VIVOTEK de hasta 32 canales, la AD5196 es una
solucion ideal para la vigilancia de interiores.

CARACTERISTICAS PRINCIPALES
- Sensor CMOS 2 Mpx.
- 30 fps a resolucion 1920 x 1080 px.
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- Compresién en tiempo real H.264 y MJPEG (Dual Codec).

« Filtro de corte IR removible para funcién dia/noche.

- [luminador IR integrado efectivo hasta 15 metros.

- Integra PoE compatible con 802.3af.

- Soporta estandar ONVIF para simplificar la integracion y
mejorar la interoperabilidad.

- Reduccion de ruido 3D.

- Tecnologia IR inteligente para evitar sobreexposicion.

- Ranura MicroSD/SDHC/SDXC.

- Tamafio, calidad, y velocidad ajustables.

- Estampacion de hora, texto, flip y mirror.

« Brillo, contraste, saturacion, nitidez, balance de blancos,
control de exposicién y ganancia.

- Compensacion de contraluz, mascaras de privacidad

- Zoom digital de 48x.

- Perfiles de configuracion programables.

CARACTERISTICAS DE VIDEO INTELIGENTE
Entre otras aplicaciones, la nueva cdmara de Vivotek ofrece
al usuario las siguientes opciones:

- Deteccion de movimiento: triple ventana de deteccion.

- Disparo de alarmas: deteccién de movimiento en video,
disparo manual, disparo periédico, arranque sistema, no-
tificacion grabacion, deteccién anti sabotaje.

- Eventos de alarma: notificacion de eventos utilizando
salida digital, HTTP, SMTP, FTP y servidor NAS. m
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Industria

- LUNAR

LuNAR Industrial es el detector de techo mas inteligente del Mercado,
utilizando una revolucionaria tecnologia a y permitiendo una altura de
montaje de 8.6 metros (28 pies).

-

LuNAR Industrial es el unico detector de techo con Tecnologia Anti-
Cloak™ del mercado, el cual detecta incluso cuando el intruso intenta
camuflar su radiacidn infrarroja, v en el caso que se produzcan altas
temperaturas en las dreas de almacenamiento.

LuNAR Industrial tiene un procesamiento inteligente de la Senal
Digital que ajusta automaticamente el umbral de accion de la alarma
v la verificacién del contador de pulsos, segun el comportamiento real
del intruso y factores ambientales, proporcionando la mejor deteccion
v la mejor inmunidad a falsas alarmas disponibles en el mercado.

Como ventaja excepcional, una vez instalado el LUNAR Industrial,

usted puede ajustarlo y diagnosticarlo remotamente por medio de una

de las dos siguientes opciones:

@ Usando un exclusive Control Rermoto Infrarrojo bidireccional.

® Cuandoseinstalajuntoconel Sistemaintegrado de Seguridad ProSYS
de RISCO Group (Bus multiplexado, solo 4 hilos) - a través del teclado
LCD o Tactil 6 del software Upload/Download (bidireccional)

RISCOBUS

Llevando la Inteligencia a Nuevas Alturas

iErvios
desde mendoza

a todo el pais

Contred Remato nramog Brareccknal, Opconal en el dial

RISC@  Meoozasssuroa

SKYPE: mendozaseguridad
ventas@mendozaseguridad.com.ar

Creating Security Solutions.
9 Y M‘;Pf Cove, www.mendozaseguridad.com.ar
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W Tienda de seguridad

VUpoint

Videoverificacion en tiempo real

R!S{{‘-_. Risco Group
T wwwiriscogroup.com

VUpoint es la revolucionaria solucion de videoverificacion
en tiempo real de RISCO Group, que integra a la perfeccion
las cdmaras IP y los sistemas profesionales de seguridad
que ofrece la marca. Esta solucion, basada en RISCO
Cloud, ofrece un alto nivel de seguridad y videovigilancia
en tiempo real, tanto a las centrales de monitores como
al usuario final.

Con VUpoint, los usuarios pueden ver en tiempo real
sus instalaciones mediante grabaciones de video de
hasta 30 segundos a través de la aplicacion intuitiva
para smartphonesiRISCO de RISCO Group. La transmision
puede verse en respuesta a cualquier detector o evento
(alarma del detector, alarma de panico o desarmar el
sistema por c6digo), proporcionando una mayor sensacion
de seguridad y tranquilidad. Ademads, permite a las esta-
ciones de monitoreo una forma sencilla de verificar las
falsas alarmas, proporcionando asi un ahorro en recursos
y en visitas innecesarias a las instalaciones.

VUpoint se integra con los sistemas profesionales de
seguridad de Risco Agility3, LightSYS2 y ProSYS Plus.

BENEFICIOS

- Posibilidades ilimitadas para transmitir los eventos me-
diante video en tiempo real.

- Capacidad ilimitada de control, en cualquier lugary en
cualquier momento.

« Numero ilimitado de cdmaras IP, lo cual aumenta la se-
guridad e incrementa el potencial beneficio de los ins-
taladores.

- Potencial ilimitado para los instaladores, ya que pro-
porciona una conexion simple para la instalacion.

CAMARAS IP DE RISCO

La gama profesional de camaras IP de RISCO Group,
junto con los sistemas profesionales de seguridad basados
en el RISCO Cloud, proporciona una completa soluciéon
plug&play de videoverificacion, tanto para instalaciones
residenciales como comerciales. m
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Automatismos para portones

~.

Nyken Automatizacion
NYIKEN info@nykenautomatizacion.com.ar
www.nykenautomatizacion.com.ar

La nueva generacién de automatismos para portones
Nyken cuenta con un desarrollo electrénico de rapida
programacion que simplifica el procedimiento de ins-
talacion y los hace mas versatiles, aportando asi al pro-
fesional del gremio una ventaja comparativa para su
negocio. Como parte del inicio de una etapa de progreso
y expansion que plasma la capacidad de superacion de
la marca, los nombres de los productos se inspiran en
animales autéctonos de Latinoamérica.

De esta manera, el automatismo levadizo Puma (sistema
torsion) despliega tres distintas versiones: STD para
portones de hasta 8 m? con apertura en 15 segundos;
MAX para portones de hasta 10 m? con apertura en 15
segundos; y SP para portones de hasta 7 m?con apertura
en 11 segundos. Con un disefio mejorado, Puma es
apto para instalar en todo tipo de cocheras y espacios
interiores. Por otra parte, el equipo corredizo Mara se
presenta en cuatro versiones: 500, para hojas de hasta
500 kg con velocidad de 5,2 m/s; 500 SP, para hojas de
500 kg con velocidad de 3,3 m/s; 700, para hojas de
700 kg con velocidad de 5,2 m/s;y 1TN, para hojas de 1
tonelada con velocidad de 4,5 m/s. Todas las versiones
incorporan carcasa de polietileno de alta resistencia,
ideal para soportar condiciones rigurosas.

Ambas lineas poseen detalles de terminacion estilizados
que se adaptan a los requerimientos mas exigentes,
con una excelente relacién calidad-precio. Los moto-
rreductores, producidos en su totalidad con piezas de
acero, otorgan la fuerza necesaria que exigen los portones
del mercado argentino, generalmente mas robustos.

Como parte del lanzamiento, Nyken realizard una
muestra de productos y capacitacion para profesionales
del gremio el préximo 15 de octubre en la sede de la
Unioén Industrial del partido de La Matanza (ubicada
en San Justo). Para participar, la acreditacion se procesa
desde el blog de la marca (nykenautomatizacion.blogs-
pot.com). Los cupos son limitados y sujetos a confir-
macion. m
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LightSYS5™2 es un sistema de seguridad hibrido y versatil que puede
ser instalado en negocios y hogares

Light5Y5"2 ofrece:

Video en vivo bajo demanda y video verificacion

Atractiva App para Smartphone que ofrece un sistema de control facil de usar
en cualquier lugar

Facil instalacion y servicios remotos a través del Bus de RISCO

Flexibilidad de comunicaciones con IR GSM/GFRS, RTC - todo dentro de la
misma central

Completa gama de accesorios inaldmbricos bidireccionales v en el Bus de RISCO 7 : :;'1, __@

RISCO Group | Info@riscogroup.com.ar | www.riscogroup.com/latin-america/


www.riscogroup.com/latin-america
www.riscogroup.com/latin-america

Linterna

RECARGAEBLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

- Lintemas con batera de 6 volt - 4 amp.
+Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automdwil,

*|deal para camping, caza, pesca, segunidad, luz de emengancia, ate.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en bateras importadas,
también tenemos en stock parmanente

batenias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.

Se recomienda su uso s6lo en alarmas,

RISTTONE

Tecnologia de punta

BATERIAS PARA

- Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

* Automotores - Camiones - Grupos Electrégenos
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RISTOBA

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina
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A WORLD LEADING
OUTDOOR DETE

- Flexible Detection Patterns
- Expanded Features in a Down-sized Body
- Digitally Enhan liability
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WIRED MODEL BATTERY OPERATED MODEL

VXILST @ 12m wide 2PIRs standard  VXI-R : Battery operatad 12m 2PIRs
VXI-AM  : Anti-masking VXI-RAM  Battony oparated Anti-masking
VXI-DAM ; 2PIAs wilh Microwave VEL-RDAM - Balfgry operated 2PIAs with Microwiiss

GETTERSON Argentina SA.IC. ALARMATIC Jose Luis Martinez

Av. Comientss 3240 José Bonifacio 262 Sales Manager Southem cone
C1193AAR - Ciudad de Bs. As. C1424CHF - Ciudad de Bs. As. Argentina, Paraguay, Chile and Uruguay
(54 11) 6777-6000 (54 11) 4922-8266 / 4924-1527 jimartinez@optexamerica.com
hiperseg@getterson.com.ar info@alarmaticseguridad.com.ar www.optex.net/alies/index htmi
www.getterson.com.ar www.alarmaticsequridad.com.ar (54 911) 6455-2326
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/3 Data técnica

Curso de actualizacion

tecnologica en CCTV

Anuncio de nueva publicacion

Negocios de Seguridad publicard en su edicion N° 99 el texto completo de la Data técnica en CCTV con

el objetivo de ofrecer la informacion mds actualizada acerca de los elementos que componen un sistema

de estas caracteristicas, desde su eleccion y diserio hasta su instalacion.

Roberto Junghanss

J Gerente general de
Electrosistemas de Seguridad
rj@electro-sistemas.com.ar

E | objetivo principal de la Data
técnica es darle al lector las he-
rramientas para que pueda identificar
los componentes de un sistema de
CCTV presentes en el mercado, dominar
la ultima tecnologia digital para un méa-
ximo desempefio en disefio, instalacion

y puesta en marcha y reforzar sus ca-
pacidades técnicas para determinar
las posibles fallas de estos sistemas.
Este curso, cuyos primeros capitulos
salieron a partir de la edicion de
abril/mayo, nacié como un comple-
mento del publicado en mayo de 2009.
Sin embargo, para lograr su objetivo y
dada la diversidad y profundidad de
los temas que un profesional de CCTV
debe conocer, debemos reevaluar los
contenidos: aunque no estén tan lejanos
en el tiempo, la primera parte publicada

ya merece ser reescrita para que cuente
con las Ultimas novedades.

Es por esto que anunciamos a nues-
tros lectores la publicacién de la obra
completa, con las ultimas actualiza-
ciones disponibles, en la edicion N° 99
de la Revista Negocios de Seguridad,
correspondiente a febrero de 2016.
Quienes deseen recibir este nimero
deben escribirnos a lectores@rmds.com.ar
para reservar su copia fisica de la revista
y del Curso de actualizacién tecnoldgica
enCCTV.m

A Z (011) 4657-8888 / 4488-1972 / 4653-6903

conoucTtores ventas@dazconductores.com.ar

= Cables para Portero @ Intercomunicador
» Cables Telefonicos para Interior

* Cables Telefdnicos Sublerineas

= Cables Telefonicos Con Portante Liviano
» Cables Telefonicos con Porante Pesado
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« Cables para Instalacitn Intema
= Cable Exferior de Distribucidn o Fachada
+ Alambre de Bajada Telefénica

* Alambres para cruzada

= Cable Coaxial de 50 Ohms

L
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= Cable Coaxial de 76 Ohms

* Cable UTP para Interior

* Cable UTP para exterior

= Multiconductores Blindades

= Cables para ssiemas de incandio
« Especiales
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BATERIAS DE GEL
PARA ALARMAS, UPS, CARROS DE GOLF
LUCES DE EMERGENCIA, ETC.

VIDEO BALUNES

PASIVOS

DISTANCIA DE TRANSMISION
HASTA 400 MTS POR CABLE UTP

CABLESUTPY FTP
SPLITTERSVGA y HDMI PARA INSTALACIONES
DE CAMARAS Y REDES

GRUPO MARMARA

México 1352 - (1097) CABA

PILAS
PARA SENSORES INALAMBRICOS
CR2,CR123

PARA CONTROLES REMOTOS,
TIPQ BOTOMN: A23, A27, ETC.

WWW.grupomarmara.com.ar
infei@grupomarmara.com.ar @,}
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SECURITAS
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Sistemmas de menitoreo y grabacion digital Video analitico.
Camaras color de alta resolucion.
Camaras especiales para vision noctuma
Camaras IP.

Domos. Domos de alta velocidad

Sistemas de control acceso

modulares v flexibles.

Aplicacionas via Red

Conexidn directa TCP-IP.

Lectoras de proximidad de bajoy largoalcance,
Teclados.

Lecioras biometncas.

Control de acceso vehicular,

Control de Climatizacion: Maquinas
enfriadoras, Unidades de tratamiento de aire,
Fan-coils.

Control de Tableros Electricos en general
Control de lluminacion.

Monitorea y manejo da grupos electrogenos.
Control y Monitoreo de demanda energetica.
Control y monitoreo de Hedes Sanitarios e
Hidraulicas.

Integracion con Sistemas de Seguridad y
Deteccion de Incendio.

Brindamos servicio de mantenimignto Tecnico para los Sistemas de Dateccidn de Incendio,
Extincion de Incendio por Agua y Extincion de Incendio por Gas, segin lo establecido enfa
Disposicion N' 415/ DGDYPCA1 de la CABA, como empresa habilitada por el Registro de
Mantenedores, Heparadores, Fabnicantes e Instaladores de Instalaciones

fijas contra Incendio.

iE,_FURED Charlona 1351 (C1427BYA) - CABA.

Tel/Fax: (54 11)4555-6464 - info@ fuegored.com
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Empresa Integradora Lider en Innovacion y Tecnologia en Proteccion
contra Incendio, Seguridad, Control y Automatizacion de Edificios Inteligentes

Una Empresa del
Grupo Securitas

T SECURITAS §
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Slstemas de Deteccion de Incendio

Audicevacuacion y Telefonia de Emergencia.

Software de graticos. WebServer.

Detectoras de humo multicnterno

Datecoidn de humo por Vidao. o
Empresa Ganadora del Premio

Datectores de gases EJOR DISTRIBUIDOR

Deteccion de humo por aspiracion

FURED - Fuego Red S.A. info@fusgored.com
www.fuegored.com Una empresa del Grupo Securitas
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Anélisis de mercado — 1% parte
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Problematicas del
servicio de monitoreo

Ofrecemos a continuacion la primera parte de una serie de notas que dedicaremos a comentar algunas de las
problemdticas existentes dentro del mercado en el que se desempeiian las empresas de monitoreo de Argentina.

El sector de monitoreo de seguridad esta cre-
ciendo, pero éestan las empresas argentinas
organizacionalmente preparadas para en-
frentar este crecimiento? ¢Cuales son los fac-
tores determinantes que permitan la susten-
tabilidad a largo plazo de este sector?

En primer término, centraremos nuestro foco
en un analisis del mercado en general, abo-
candonos principalmente a las ventajas com-
petitivas del sector, el desarrollo organiza-
cional de las empresas que lo integran y los fac-
tores que influyen en el crecimiento o evolu-
cién de este mercado. Por otro lado, analiza-
remos la escena internacional, ya que las em-
presas mas grandes del pais también se de-
sarrollan internacionalmente. Ademas, en es-
ta rama de la seguridad tiene una especial
relevancia el efecto de la globalizacion, nti-
mamente ligada al avance de la tecnologia.

PROBLEMATICAS DETECTADAS

Clientes. "El servicio es el conjunto de pres-
taciones que el cliente espera como conse-
cuencia del precio, la imagen y la reputacion
del mismo” (Horovitz). Las empresas de ser-
vicios deben identificar un grupo amplio de po-
sibles clientes con necesidades homogéneas
y segmentar el mercado de acuerdo a las par-
ticularidades de cada una de esas necesida-
des. Se debe apuntar a brindar el servicio a un
grupo de consumidores especificos, que cum-
plan con ciertas caracteristicas determinadas;
ellos seran los interesados en contratarlo. Es-
to es menos importante para las empresas
que no son de este tipo, ya que ellas pueden
ofrecer sus productos en el mercado sin ne-
cesidad de un estudio profundo de la cliente-
la 0 una segmentacién exhaustiva.
Asimismo, otra de las particularidades de es-
te mercado es la fidelidad del cliente. Lo que

debe lograrse es que el cliente cree un vincu-
lo con la empresa para que no se rompa la re-
lacién, adn frente a otras ofertas. Un factor que
contribuye a esta buena relacion (y por ende
alafidelidad del cliente) es el desarrollo de po-
liticas adecuadas que permitan el contacto
directo entre vendedor y usuario. “El cliente fiel
es el que, en una situacién determinada y
cuando puede elegir, efectuara todas sus
compras de servicios en la misma empresa, del
mismo rétulo, para un periodo determinado”.
Calidad del servicio. “La calidad de servicio es
la amplitud de la discrepancia o diferencia
que exista entre las expectativas o deseos de
los clientes y sus percepciones” (Zeithaml,
Parasuraman y Berry). A diferencia de lo que
ocurre con los productos tangibles, la calidad
del servicio es otro de los problemas a los
que se enfrentan las empresas de servicios, ya
que no puede ser controlada descartando los
que no alcanzan un cierto estandar antes de

CAMARA DE EMPRESAS D
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lanzarlos al mercado. Es decir que la calidad
no puede ser controlada mediante “los me-
canismos de filtraje de la calidad que existen
en laindustria” (E. Sasser).

Precios. La empresa debe tener en cuenta
tres factores esenciales: las reglamentacio-
nes, los costos y la percepcion del cliente. En
el caso de las empresas de monitoreo de alar-
mas los costos iniciales son elevados ya que
debe contar con tecnologia de punta, gene-
ralmente costosa. En relacién al precio que per-
cibe el cliente, debe tenerse en cuenta que el
cliente puede no entender el porqué del valor;
al ser un servicio algo intangible, muchas ve-
ces no se conocen los parametros que llevan
alas empresas a establecerlos. El consumidor
podra juzgar el precio determinado segiin sus
experiencias con servicios similares; debera en-
contrar razones que justifiquen el gasto para
la contratacion de ese servicio. Existe una re-
lacion implicita precio/beneficio segtin la cual
se espera obtener cierta calidad y beneficios
dentro de un nivel de precio determinado:
cuanto mas alto el precio, mas alta es la ex-
pectativa de la calidad del servicio. El precio es
unindicador para el cliente de lo que puede es-
perar del servicio que contrata; la ausencia de
propiedades tangibles hace que este tipo de ca-
racteristicas sean los parametros de referencia.
Constituye, frente a la imposibilidad de mani-
pular o probar el servicio antes de comprarlo,
uno de los elementos de informacién objetiva
de los que dispone el cliente.

Ing. Alberto Zabala
Comision Técnica CEMARA
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-1 lazo
- 159 detectores
- 159 modulos
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- Flash scan y Eclipse
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La innovacion que perdura

@ FireLTe ALarms
by Honeywell

iFire-Lite Alarms es la primera marca

I I l no-propietaria en recibir el listado
|— UL2572 con su NUEVO sistema de
comunicaciones de emergencias!
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centry.

en la lucha
contra el Fuego

Centry es el Master Dealer

de Fi A [ Al
e Firetrace USA para sus lineas Tableros Eléctricos

Regulus y Sistemas de Supresion Maquinas CNC

: Mineria
de Incendios con Novec 1230 ATM

Transporte de Caudales

Buses

TRACE Reguws Energia
Racks de Servidores

Petroleo

Pasco 755, C1219ABE Cachi 774 / 776 . C1437DZF Portuario
CABA . Argentina CABA . Argentina

T: (5411) 4 122 1000 Distrito Tecnolbgico

F: (5411) 4 122 1010 T: (5411) 4 122 1080
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Actividades para los asociados

La profesionalizacién
de la actividad de los
asociados a la Cdmara
y de la seguridad
electrénica en general
consiste en la forma-
cién, actualizacion,
proteccion y fomento
del debate en el sector,
con el objetivo de
nuclear las mejores
acciones e intenciones
y asi ofrecer un mejor
servicio ala comunidad.

El auténtico entendimiento del funcionamiento
de la tecnologia aplicada a la seguridad -tanto la
fisica como la de los bienes materiales— es uno de
los pilares sobre los que se sustenta nuestra insti-
tucion. Es por esto que estamos trabajando per-
manentemente para continuar construyendo la
Camara que tanto anhelamos y poco a poco esta-
mos consolidando.

PRESENTACION DE ALARMAS RESIDENCIALES X-28
El 24 de junio se llevé a cabo una presentacion de
la linea completa de alarmas residenciales de X-28
a cargo del Sr. Leonardo Morelli de Distribuidora
Atlas, la cual conté con un importante niumero de
asistentes de diversas empresas asociadas a la Ca-
mara. Morelli brind6 informaciéon general de los
productos y explicaciones sobre su funcionamiento
y manejo. Los asistentes se mostraron muy intere-
sados en la linea de alarmas presentada, a tal pun-
to que muchos de ellos solicitaron que se realice una
segunda parte con informacion técnica mas espe-
cifica con la finalidad de ahondar en las caracte-
risticas especiales de las X-28. Esta segunda parte
se realizara en los meses venideros; también se lle-
vard a cabo un curso de CCTV.

Agradecemos especialmente a los organizadores,
a todos los que asistieron en calidad de oyentes y
a los socios de la Cdmara que se hicieron presen-

tes para colaborar en este evento. Es nuestro deseo
que continlen apostando al crecimiento de nues-
tra institucién a través de la organizacion y con-
crecién de actividades de esta indole.

CONFERENCIAS FEDECOM

Como parte del plan de incrementar la oferta de ac-
tividades para los socios de CESEC, se realizara el pro-
ximo mes una conferencia orientada a una tema-
tica a elegir por los asociados. Se efectud entre los
socios una encuesta para decidir qué tematica sera
la abordada, lo cual se definird en los préximos
dias y serd oportunamente comunicado. Asimismo,
la Federacién Comercial de Cérdoba (FEDECOM)
presenta actualmente una amplia e interesante
oferta de conferencias y desayunos de trabajo, de-
sarrollada en conjunto con el IDEC (Instituto para
el Desarrollo Empresario y Comercial), la cual se
encuentra disponible para empresas e instituciones
asociadas.

PERDIDA

Lamentamos informar que el lunes 13 de julio fa-
llecié nuestro apreciado colega Sergio Palomino,
quien se encontraba en delicado estado de salud
desde mayo de 2014 a raiz de un accidente cerebro-
vascular. Nuestro mas sentido pésame y acompa-
Aamiento a su familia, amigos y allegados.

Camara de Empresas de Seguridad Electrénica del Centro - CESEC - Persona Juridica Res. 142 "A"/10

Av. Duarte Quirds 3950 Be San Salvador - CPA X5002APX - Cérdoba Capital - Tel./Fax: 0351-4881121
cesecordoba@gmail.com / cesec@live.com.ar - www.cesec.org.ar




Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

NUESTROS PRODUCTOS:

i-‘_ %

CABLES TRANSMISION & PARASISTEMAS == CABLES
TELEFONICOS ::b' DE DATOS 1 DE SEGURIDAD *.-—" ESPECIALES

« Afuitipanes Plamtel interor « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5 « Cobles Telpfdnico Blanco « Catles Bindades Par Compentado
3 Subterrdneos « Cabies UTP Awto Suspendido Cot.5 = Cpbles para intercomunicodores = Desarrolios Expeciales

» Mulipores Auto Suspendidos « Cpbies F or y Exienior Cof.5 » Cipbies Coaxfales RGSu

= Insfealoacicin Indevng « Cobles FTP Aufo Suspemnaiclo Col 5 o Ciphiles UTPy ETP Iederior y Exfemos

Asesoramiento Especializado

—

Varela 3525/47 - CAB.A, - Argentina
Tel. (5411) 4878-0924/0025/0926 | Mﬁ:ﬂr

CHDI:_.L.. casel ventasganicorcables.com.aar - www.anicorca bles.mm.,ar N ;._ —
- N — Farary Argeidng
’

RS | e R


www.anicorcables.com.ar

LacOnveniencia

de trabajar con / Cika

los expeI’tOS. —) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.

GTM  #£  Weimsacaumn 1@; Q; Lo W oz @ rome
HOLTEK, oI

C-"; Mc-una FI:I:H'ITF =i masmRoN. ANYTEK mo I:c-‘..

ekl e, O L BT Tl 48

J INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA sequridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO jpara asesorar a nuestros clientes,

En Cllca usted uurlﬁa

[info S b com N Btk i CONTL

boy. D L Incan 4821 CP1427 - Chudad du Busnos Alres, Agenting - (547 -|:-.- 2 {Ratativag

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDORA: ((0351) 4854247 475K o) 475- 7550 mdiios 5 linem
ROSAFICE (03411 A30-0NATL Istds S srmutcom s - MERMNDOZA: (0267) ADDDT00 ity oo e


www.cika.com.ar

SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA

NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO

CERTIFICADO DE SEGURIDAD
* L Repdblica Argenting suscnbe a las
Normas de Sequridad de la Unfén Europea
(IEC 60335-2-76 ¢ [EC 60335-1 seqin
certificados N® 5-0228-001-1/2/3/4/7 /8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimanial.

= |2 fabricacion de los sistemas SEPP
coma todos les productos Mandinga
cumple con todas las Normas de seguridad
eléctrica vigentes en [a Argentina.
Cartificacion IRAM

S-0228-001-1/ 513 /8/5/6/7 /8,

Fabricamos & Instalamos en todo el pals

AGRO

Or. Domingo Cabred 4701

(C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires

5411 4912-1807 / 1897 / 1676 / 1733
ventasi@nagroz.com.ar * Www.nagroz.com.ar
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Pelco: la experiencia de la nueva Optera

Sélo estar en el mismo centro de la escena supera
a Optera, que ofrece la capacidad inigualable de
hallar y capturar las evidencias necesarias para
tomar decisiones criticas de negocio.

Optera proporciona vistas de 1809, totalmente
combinadas y mezcladas sin las molestias ni las
distracciones causadas por fronteras inconexas
entre sensores: una experiencia de visualiza-
cién superior, un desarrollo novedoso. Con una

Boletin Institucional - Afio 1- N° 5 - Octubre 2015

resolucion de 12 Mpx y PTZ electrénicas en toda
la panordmica que permiten obtener detalles
de imagen con la mayor calidad y uniformidad
posibles, Optera lleva el andlisis de escenas a un
nivel totalmente nuevo para los profesionales de
seguridad de la actualidad. La tecnologia Sure-
Vision 2.0 se adapta facilmente a resplandores,
WDR vy baja luz a fin de suministrar la mejor
imagen panordmica disponible del sector.

Tyco: camaras lllustra Edge con software ExacqVision

—

Tyco Security Products anuncia el lanzamien-
to de lllustra Edge, un completo sistema de vi-
deo de alta definicién que combina en una sola
solucién, lista para usar, una cdmara IP, el soft-
ware del sistema de gestién de video ExacqVi-
sion Edge (VMS) previamente instalado y una
tarjeta SD para almacenamiento. La nueva linea
de productos lllustra Edge ofrece todo lo ne-
cesario para lograr una conexién y configura-
cién automaticas en tan solo unos minutos.

La solucién de grabacion lllustra Edge ofrece un
elevado nivel de confiabilidad: si una camara fa-
lla, las otras sequiran transmitiendo y graban-
do. El trafico de la cdmara al servidor es inter-
no y no en la red del usuario, gracias a lo cual
la solucién brinda un bajo tréafico hacia la red.
La linea lllustra Edge estd disponible en tres mo-
delos de cdmaras: la lllustra Pro 5MP Fisheye,
la Illustra Pro 2MP Compac Mini-Dome vy la
Illustra Pro 2MP Compact Mini-Bullet.

Kronos LA: control total en una sola plataforma

Mdiltiples aplicaciones, diferentes tipos de in-
terfaces y bases de datos separadas son sélo al-
gunas de las complicaciones tipicas que tienen
los centros de monitoreo al intentar ofrecer mas
servicios a sus clientes. Finalmente, el rendi-
miento y utilidad de la central se ve disminuido
por los procesos manuales, informacién no con-
solidada y pobre integracion de los procesos.

El software para centros de monitoreo Kronos es
una plataforma para la gestién completa y au-

tomatizada de una central de monitoreo. Alli
pueden converger diferentes tecnologias tales
como alarmas, vehiculos, personas, guardas, pa-
trullas de reaccién y supervision y video. Todo se
controla en una Unica plataforma, con la misma
interfaz y con una base de datos consolidada.
Kronos pude ser distribuido en redes LAN y
WAN, es escalable, tiene procesos automatiza-
dos y es de facil acceso para cualquier compa-
fila de monitoreo.

Axis: amplia su red de canales en Colombia

El impulso positivo de la industria de seguridad
electrénica en la regidn llevé este afio a mas de
50 empresas colombianas a convertirse en ca-
nales oficiales de Axis Communications, compa-
fiia sueca de primera linea en video IP.

El interés en explorar el mercado con la oferta
de servicios de venta y alquiler de cdmaras di-
gitales de alta calidad se ha convertido en una
tendencia mundial a la que el pafs no es ajeno.

Alessandra Faria, directora de Axis para Améri-
cadel Sur, atribuye el interés de las empresas co-
lombianas al hecho de traer al pais una nueva tec-
nologia: "La industria de la sequridad electrénica
continta creciendo. Este es el momento para que
los canales de reventa e integradores de Tl que
trabajan en el dmbito de las redes o telecomu-
nicaciones extiendan su alcance y aumenten
sus ganancias", dijo la directora.

www.ipusergrouplatino.com — Registro por mail: pr@ipusergroup.com
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la tecnologia IP y 4
sus aplicaciones
en la seguridad de
red y fisica
El dia incluye:
- Programa completo de presentaciones
educativas

- Excelente seleccion de los Ultimos productos de
seguridad y servicios utilizando la tecnologia IP

- Oportunidad para concretar nuevos negocios de

distribucion y de representacion de marca

- Oportunidad para establecer contactos
especializados y alianzas estratégicas

- Sorteos, bebidas, coffee break y buffet lunch
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Intersec

‘ .
.l messe frankfurt

..;'I-'_.. Argentina
~de seguridad

ara empresanos, usuanos y profesionales del sector,
ienores de 16 afos incluso acompafiados por un adulto.

+ 54 11 4514 1400 - Inlamu@:manllm.mm{mﬁ@'ﬁ


www.intersecbuenosaires.com.ar

TUCUMAN

= i Viernes 13 de Noviembre de 2015

L Hntel Sheraton Tucuman

.'I “Fhrl
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muestra & conferencias

PARTICIPE COMO EXPOSITOR

Mediante un stand de 6 m2 para exhibicion de productos y servicios
¥ un espacio para su conferencia o presentacion

El ambite ideal para el networking empresarial

Informes: Tel +54 (11) 4331-6129 - info@caselorg.ar

PARTICIPE COMO VISITANTE

a la muestra y conferencias, registrandose sin cargo en: www.caselorg.ar

iPotencie su negocio! .
S casel

Aproveche una oportunidad unica para
L | ! Camara Argentina
generar nuevos ( contactos comerciales de Seguridad Electrdnica
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LA COMBINACION PERFECT/ Hhy
DE SEGURIDAD Y DISENO

| KOCOm
PARA ADAPTARSE A SUS NECESIDADES

SISTEMA DE VIDEO
PORTERO MULTIFAMILIAR
CON BOTONERA HASTA 64

Huminacion infrarrofa nocturmna.
Regulackon de polencia de audio,

d Tmu luminoso.
Aperura corradura eléctrica
Ilumma distribuldores de video.
Instalacidn 2 pares por dapto.

SISTEMA DE VIDEO
PORTERO MULTIFAMILIAR
DIGITAL HASTA 450 DEPTOS

Frante de callz de aluminio contecladn digital.  Color Regulable en altura y anguln,

Capacidad 454 internos finales, . Huminacidn infrarroja nociurma.

Apto central de conserjeria. Regulacion de potencia de audio.

Apertura de cerradura con Largta Admite frentes de palier privedo por departamento.
porproximidad /o password, Instalacion sencilla tipo BUS.

CAmara CCO 143 alta definkolon, Admite frente principal en paralelo.

Mﬂf?ﬂ ¢ Consulfores IS TEIBELEO
www.mafpcu:‘laulmreacum.ar CDN Vﬂ L QRES

VIDEQTR & NIK
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Obsolescencia Programada
de los sistemas de monitoreo.
Ud. elige...

Sl CENTRAL

(_— DE MONITOREO

&Us CLIENTES
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P SOFTWARE
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: f"‘.‘f m \ -

..o monitoreo.com’

Si Ud. decide continuar con su antiguo software aislado ni se le ocurra dejar de
pagar el mantenimiento anual porque la obsolescencia programada se activara,

monitoreo.com no tiene programas ocultos, no tiene gque esperar un ano la renovacidn.

En monitoreoc.com la evolucidén es permanente, 100% open source, sin virus, 100% Linux,
sin firewall, con un gran equipo de profesionales trabajando en linea las 24hs en él,
100% en internet. Ud. no necesita servidores porque usa los de la nube y trabaja sin ninguna
infraestructura, con solo una notebook con acceso a internet, asi operara eventos telefonicos,
GSM/GPRS, IP vy RADIO como backup o como inico vinculo teniendo su central de monitoreo
con la maxima seguridad posible. No encontrara un sistema de monitoreo mas seguro.

Compruébelo: www.monitoreo.com/redundancia


www.monitoreo.com/redundancia
www.monitoreo.com

SISTEMA DE IDENTIFICACION REMOTO
IN-RID

Control a distancia, funciona como un lector pero a decenas de metros.
Ideal para portones y barreras vehiculares. Compatible con cualquier controlador.

MULTIPLES
APLICACIONES

TRANSMISOR RF -~ RECEPTOR RF i@ =

= Gabinete ergonomico. » Dos relés configurables.

= Antena integrada, » Configuracion por USB.

s 2 LEDs de estado. = Alcance 50-90 metros,

= Electronica de alta eficiencia, ahorra energia. = Salida de Datos: Wiegand, ABA-Track, RS-232 y USB.

= Dos codigos diferentes por control, = Funcionamiento como lector o auténomo.

PRODUCTOS DE DESARROLLO Y FABRICACION NACIONAL

Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com Argentina

INTELEKTRON 5.A. - Solis 1225 (C1134ADA) F.%
intelektron | ciudad de Buenos Aires - Argentina


www.intelektron.com

9 ALTA DEFINICION

Camaras metalicas y plasticas de exterior e interior
DVRs HIBRIDOS AHD + ANALOGICOS

DVRs HIBRIDOS HD

acepta camaras AHD Y ANALOGICAS simultaneamente
versiones de 4, 8 y 16 canales, audio, alarma, PTZ, USB
conexion mas simple por P2P y NUBE

Camaras HIBRIDAS HD

AHD 720P/1080P + 960H
IR - IP66
DWDR - - 3D NR
OSD- IR -CUT

MAYOR FLEXIBILIDAD
las camaras se configuran por OSD en cable para funcionar como
AHD 720p/1080p o analdgicas 960h, haciendo tu stock mas flexible

DVRs analogicos 960H y D1
salida HDMI/VGA/BNC, audio, alarmas, HDD hasta 4 Tb

camaras analdgicas CCD SONY/CMOS de 800, 700 y 650 TVL

lluminacion infrarroja de hasta 35m / proteccion |IP66

:'| =, 4]
F ,Iﬂ - li‘-"‘__E' Humberto 1° 985 Piso 17 O 3 v 4 - Ciudad de Bs.As., Argentina C1103ACR
[&?‘]—n ';:r U—]. j | WWW.PUNTOCONTROL.COM.AR - INFOBPUNTOCONTROL.COM.AR
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«ww  Distribuidor Oficial - Tel: (011) 4361-6006


www.puntocontrol.com.ar
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