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Productos y servicios desde la
zona norte bonaerense

. RED ARGENTINA DE MONITOREO
Nuevas instalaciones y mas
servicios
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. CLAUDIO RIVERO

Un repaso por la trayectoria
del fundador de TekhnoSur

CASOS DE EXITO

. Proyecto e implementacion de
videovigilancia en el CEAMSE

. Control de acceso en la
Superintendencia de Seguros
de la Nacion

. Instalacion de camaras IP en
espacios estrechos

TENDENCIAS
. Camaras inteligentes de CCTV.
Cada vez méas poderosas
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Postales y resumen del quinto
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Camaras alimentadas con energia
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agg DESLICE TOQUE GIRE APUNTE PULSE U OPRIMA
AN CON CONFIANZA.



http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
http://www.linkedin.com/company/negocios-de-seguridad
http://www.twitter.com/#!/noticiasrnds
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
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La tecnologia estd evolucionando v palabras como "interoperabilidad” estan haciéndose muy populares con

un significado completamente nuevo, HID Global esta a la cabeza de la industria desarrollando la cartera mas

amplia del mundeo en scluciones de identificacidn segura completamente interoperables. Estamos conectando
a las personas con lugares mediante scluciones fisicas, moviles y virtuales como nunca antes; ¥ lo hacemos con
las capas de seguridad mas avanzadas en cualguier parte del planeta.

guridad Conectada”.

Usted lo llamaria soluciones practicas de principio a fin. NMosotros lamamos.

SU SEGURIDAD, COMECTADA | Visitenos en hidglobal.mx


www.hidglobal.mx




EXTERNSOR PoE HASTA 400m @/hua

TECHROLOGY

Rompiendo los limites de los 100m

PFT1300 PFT1200
B MO MECESITA FIBRA OPTICA
B CONVIERTE CUALQUIER SWITCH EN HI-PoE L
B MAS SIMPLE, MENOS COSTOSO ‘ PR
“ | B PERMITE CASCADA HASTA 400Mts - -//?
L]

B SOPORTA HI-PoE
N%@JIFRE Fl.l ENTES EN CADA CAMARA

CAS0 DE USO 2: HASTA 400Mts EN DOS EAMAHAS Y UNA TERCERA A 300Mts

e - e oe

Switch
ﬂpr::rn 100m | I 100m I-HP;ETT:I.:;M
Extensor PoE
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CASO DE USO 3: HASTA 400Mts DOMO PoE+

SD59230T-HN

g ™= Hi-PoE Midspan

PFT1200
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100m 100m
CASO DEUSO 4; DOMO HI-PoE HASTA 200Mts CASO DEUNO 1: HASTA 300Mts con Switch PoE
. i Cimara
ot Q Switch PoE SD?*HE:EL i Hl-p;E'rT;du;N" o

Chmara 100m | )"
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VIDEOVIGILANCIA

vovi. @hua

TECHNOLOGY

pvremoviL TRIBRIDO 4G

>Soporta HDCVI/IP/Analogico
>Supercapacitor incorporado
>Grabacién HD y FULL HD

=3G, 4G, Wifi, GPS, Alarmas

>Envio de alertas por SMS

CUMPLE CON CUALQUIER REQUERIMIENTO

CAMARAS MOVILES Todos los equipos se anuncian en la red como UnwviF

CA-M 183H HAC-HDBW2220F IPC -HDBW2220F MIHI4P

Analdgica 700TVL HDCOWI 2. 4Mpx, Audio IP 2Mpx, Video Analitico i

Switch vehicular 4 puertos PoE

. PTZ352205 - Domo Vehicular 2Mpx Aryaic Y -NALL
3 - 2Mp excellent image quality
" - Powerful 20x optical zoom
1 - Pan range: 360° endless, speed up to 60°/s
- Up to 256Presets, 4Tour, APattern, 4Auto scan
Ay = IR Distance up to 150m

- DCAV-36V Power Supply, PSS Joystick vehicular para PTZ, disefiado
para patrullas, colectivos, etc.

SERVIDORES

« DSS4004: : gy . sy
-Admite hasta 200 mdviles [ 500 canales ") o=
-Hasta 5000 cuentas & 500 usuarios online

-5oporta Google y Raster Map

« DS57016: e
-Admite hasta 500 mdviles / 2000 canales
-Hasta 10000 cuentas & 1000 usuarios online
<Soporta Google y Raster Map

www.dahua.com.ar


www.dahua.com.ar

NUEVA LINEA
Economy+ HI=CVI

EL SISTEMA DE CCTV HD, MAS ECONOMICO DEL MERCADO!

ACH 720P TRIBRID

HD 1 MEGAPIXEL

HAC-HFW10005 HAC-HFW1000R(M) HAC-HDW1000M HCVR4104/08/16-H5/4232AN-52
" . i e
% e ® B~
TMP 720P Water-proof IR 1MP 720F Water-proof 1MP 720F Water-proof IR 4/8/16/32 CHTribrid HDCVI DVR
HDCOW Camera HOCWVI IR-Bullet Camera HOCVI Mini Dome Camera + Tribrid: Support HOCVUAnalog/IP
« 174" 1Mp CMOS, ICR o 1A 1N Chics, I8 * 174 1Mp CMOS, ICR - All channeli@720P recording
+ 25/30f 57 209 - 25/30fps@720P - 25/30fps@720P + 4/BF16/32ch syne playback
- Smart IR 30m » Smart IR 20m * Smart IR 30m - 1 HDMI, VGA cutput up to 1080p
« |PB6, D12V - P66, DC12V -IP66, DC12V + Tch audio in&1ch audio out,
1#1ch Mic infout
« 1 SATA, 2 USB, 1 RJ45, R5485
FULL HD 2 MEGAPIXEL
HAC-HFW1200R HAC-HFW1200R-VF-IREG HAC-HDW1200E HCVRS5104/5108/5116H-52
L] = .
- L @ ;
” ﬂ/“‘? ce B
2MP 1080F Water-proof 2MP 1080P Water-proof 2MP 1080P Vandal 4/8/16CH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR
3 -proof IR
HD‘:‘H:' IR-Bullet Camera HDCVI IR-Bullet Camera HDCYI Dome Camera « Tribrid: Support HOCVI/Analog/IP video input
= 17277 2Mp CMO5, ICR + 1/2.7" 2Mp CMOS, ICR +1/2.7 2Mp CMOS, ICR + Al channel@7 200 realtime or 1080P
+ 25/30fps@1080P _ - 25/30fps@1080P R e viokiaaliie necording
= 3.6mim fixed lens (Bmm opticnal) + 2.7-12mm vari-focal lens 28 S Frisd by « 48 16ch sync realtime playback
« Maxx. IR LEDs length 20m, Smart IR - Max. IR LEDs length 60m, Smart IR Bl Im’qth T - 1 HOMI, VGA output up to 1080p
oh s 2 4 +1P66, DCT2v «P&6,DCIZV. ' - 1ch audio in&1 ch audio out, 1/1ch Mic Infout

+ 1 SATA, 2 USE, R5485, 1 RMS

a h" a www.hdcvi.com.ar

PEGHNTAKHET



www.hdcvi.com.ar
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U EVAS CAMARAS TERMICAs @ AUa
TECHNOLOGY
:,
Caracteristicas
+ Tecnologla de sensor de temperatura no refrigerado 17um VOx
= Hesolucion 336" 256 /640512
= Lentes opclonales 7.5/13/19/35/60/100mm
+ Precision de medicdn de tempemturade +2°C [T model)
+« Tribridas: |F/HD-CVI/Analdgica
+ Disparo de alarmas por temperatura
+ Funciones de video analitico

« Aptas exterior IP&&

CAMARA TERMICA FLJA CAMARA TERMICA DOMO PTZ CAMARA DUAL:

TERMICA/VISIBLE PTZ
TPC-BF5600/5300 TPC-5D5600/5300-T TPC-PTR620

alhuad

Resolucidn 640512 (BF5600)
/336256 (BF5300), medicion
de temperatura, Video analitico,
entrada y salida de alarma, audio

Resolucidn 640%512 (SD5600)
/336"256 (5D5300), medicion Camara visible de 2 Mpx y térmica

de temperatura, Video analitico, 640"512 VOx, 40X Zoom optico,
entrada y salida de alarma, audio medicidn de temperatura

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481-9475 Big Dipper

Seourity



www.bigdipper.com.ar
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Snlm:lones mlegales
Proveellor fe soluciones IP

Obtén la solucion mas eficiente para aprovechar sus beneficios

El objetivo de Dahua Technology es
hacer de su marca la primera opcién en
términos de soluciones IP integrales v,
para ello, ofrece una extensa gama de
productos en la industria, incluidas las
series avanzadas de interfaces front-end
y back-end.

(EFE @ @ 2 wosoor20m
7= DAHUA TECHNOLOGY CO., LTD. DISTRIBUIDOR OFICIAL

P.‘l F*’ 5
_-;_ Mo.1199 Bin'an Road, Binjiang District, Hangzhouw, China. 310053

Tik: +86-571 87688883 Fau +86-571 87688815 Big Dipper
Security ]

I Email: overseasidahuatech.com
Ok www.dahuasecurity.com


www.dahuasecurity.com
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Panoramica 360

solucioniP ~

olucionIP ~,-
-

= Ultra Alta Definicién
: Resolucidn mdxima de hasta 12 MP
& & = Compatible con IR
: : Brinda proteccion dia y noche

Y% = Andlisis de datos inteligente
Ofrece sugerancias para la toma de decisiones empresariales

&8 - Compatible con correccidn de aberracidn esférica back-end
Compatible con NVR Smart P35

. IPC-EBWE1200 NVR4Z0BW216M4232-BP-4K
Modelos recomendados: 1oc rpwgeo0  NVR606-128/608R-126-4K
CEFE @ W oL rs0800L2000

5@ .:'h*; = DAHUA TECHNOLOGY CO., LTD. DISTRIBUIDOR OFICIAL
§ "3.‘ A% No.1199 Bin'an Road, Binjlang District, Hangzhou, China, 310053
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Security |
www.dahuasecurily.com
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www.dahuasecurity.com

$FLIR

El lider mundi 1Irr|'.~rnn.»1 citin
le imagen L

Nueva gama de
productos Visuales y Térmicos

FLIR Las camaras térmicas Flir le dan la ventaja de ver bt
Y claramente en la oscuridad, con la fuerte luz del sol, a " " P
Te FIMICAS  través de humo, pelve o incluse niebla, a su vez, posee . '

una analitica integrada la cual le permite |a deteccién
de Iintrusos, verificacién de alarmas de video, control

de iluminacion, conteo de personas, flujo de trafico L
comercial, gestion de filas y tumulto entre otras funciones.

FLIR M pX Flir ha incorporado a su linea de productos la tecnologia HD MPX Hﬁ'ﬁ]pﬂnﬂfm obtener
resoluciones HD vy full HD a wravés de cable coaxial.

Camaras Bullet Camaras Minidomos Camaras PTZ

o @

DVRs

- e

FLIR |[7 Paracompletar toda su linea de productos, Flir incorpora productos para soluciones IP
profesionales de alta gama.

Camaras Bullet IP Camaras PTZ IP

l-h

NVRs

gro—

Camaras Minidomos IP

ySII’I’I!CI"O

Av. Corrlentes 4965 r (CLHAAIC) Bs. As., Argentina
telefax: (S441) ABS7-086I (lineas rotativas)
: e=-mail: ventas@simicro.com # wwwsimicro.com


www.simicro.com

(® GeoVision \ Nueva Linea Target

La linea Target maximiza
la relacion precio-calidad

Los cuatro formatos de modelos de |a actual linea estan
equipados con IR inteligente para la vision nocturna, funcion
de desempaiiado, alarma antimanipulacion, mascara de privacidad
a las alertas de condicion y se adicionan facilmente a las GV SNVR y
GV-NVR de GEOVISION.

Si usted esta buscando funciones avanzadas, Geovision ofrece muchos otros
modelos de camaras IP para satisfacer sus necesidades.

'--...___‘
'_',_.-F"f"--"
GV-EBX
28 1100 7
e S Camara Box ' ~~@GV-EBL
= L interior : 4
™) Lente Fijo 1.3 ' = : RIS
' Megapixeles [ Camara Bullet
o j Intemperie
g . Lente Fijo
' 1.3/2 Megapixles
GV-EFD
1100/2100/3100
Camara minidomo
Lente Fijo GV-EVD
1.3/2 Megapixles ‘ £ Gt k 2100!3100
Camara minidomo
Antlvandalico
P Lente Fijo

GV-EDR 1.3/2 Megapixies
1100/2100
Camara minidomo
Intemperie
Lente Fijo

1.3/2 Megapixles

\

ilf; simicro
Av. Corrientes 4969 ¢ (CIAIAAIC) Bs. As., Argentina
¢ tebefax: (S4-1) 4857-086! (lineas rotativas)

i e-mail: ventas@simicro.com # www simicro.com
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Camaras Box

Escaneo Interlazado.
Super Alta Resolucidn
0,03 Lux F1.2 (color) /
0,000001 Lux F1.2 (bfn).

La mejor marca para su
sistema de seguridad

14 Mascaras De Privacidad. LCB-5100R LCB-5500R
OSD. 12VDC/24VCA Color Dia/Noche Digital Color Dia/Noche Via ICR WOR

CCD 1/3" Exview Had CCD I CCD 1/3" SUPER Had CCD I
Minidomos
Lente Varifocal SLa SLo
Autoiris 2.8-11mm ¥ , . ’
Minidome Varifocal w
Dia/Noche /
Trianial, Techo/pared
CCO1/3" Exview Had CCON
Super Alta Resolucidn LCV-5100 LCV-5300R

LCD-5100 LCD-5300R

Dia/Noche Via ICR

Tecnologia XDI-V
05D, 12 VCC/24AC

Bullet

Lente Varifocal Autoiris 2.8-11mm
Antivandalico (IK10)

Intemperie Total (IP6B)

Distancia Infrarroja 50 mits.,
Dia/Nache

CCD1/3" Exview Had Il

Super Alta Resolucién

Escaneo Interlazade. OSD

14 Mascaras de privacidad

12 VCC/24AC

LCU-5300R LCU-5500R-BP
DiafMoche Via ICR

WOR/HSBLC

Bullets IP

LNU-3110R

WDR, de Exteriar Ipb6
1,3 Megapixel 1280*1024
Lente 4mm F 2,0
Dia/Moche Via Flltra ICR
24 Leds Infrarrojos
Distancia 30 Mts, DC12v

Minidomos IP

LNV-7210R

LND-3110R

1,3 Megapixel, 1280*1024,
WDR Exteriar IPG6,

Lente 4mm F2,0

Antivandalica lk10, Exterior IPEE

2.1 Megapixel 60 Fps, 1920* 1080
Lente 3~9mm F 1,2 (zoom X3)
Memoria S0, DiafMoche Via Filtro ICR

DiafMNoche Via ICR
Antivandalico (IK10)
Intemperie Total (IPG6)

DiafMoche Via ICR
lluminadores infrarrojos
Antivindalico {IK10)
Intemperie Total (IPGE)

LCU-3100R

Mini Bullet, CCD 1/3 Super Had

24 Leds Distancia Infrarroja 20 mits,
IP BB Real, Lente 4 mm

Triaxial, Cobertura Antivandalica.

—
—
.
E :

LNU-7210R

Antivandalica IK10, de exterior IP&S,
2,1 megapixel 80 fps, 1920%1080
Lente 3~9mm F 1,2 (zoom x3)
Memaria S0, DiafNoche via filtro ICR
32 leds infrarrojos, distancia 30 Mts.
Video analitico. Audio dos vias

1 zalida de video. POE / AC24v JDC12v

Dia/Noche Via Filtro ICR, =
14 Leds Infrarrojos, 32 Leds Infrarrajos, Distancia 30 Mts A S i m i cro
Distancia20 Mts, DC 12v Videa Analitica. 1 Salida De Videa. ':__"

FOE fDC 12v

OnNviIF ¥ PSIA

Ay, Corrlentes 4965 r (Cl4l4AJC) Bs. As,, Argentina
: telefax: (S4-1) ABS7-086 (lineas rotativas)
E e-mall: ventas@simlcro.com # wunw simicro.com


www.simicro.com

§ VI Tecnologia AHD2.0 DIGITAL*

Innov a ciﬁn * HD a través de cable coaxil

= 1080P/720P Alta definicion

* Distancia de transmision de G00M
H D * Sefal y control sobra coaxil
B™ . costode solucién efectiva iy

TD-2700 AS-PL TD-7412A5 TD-7422AM TD-7525AM

DVR TRIBRIDA AHD 4/8 CH

T20P BULLET AHD + 1080P BULLET AHD + 1080P MINIDOMO
TD-2716AE-PL CVER, 2.8/12mm CVBR, 2.8/12mm AHD + CVER, 2.8/12mm

20mts IR, EXTERIOR 30mts IR, EXTERIOR 30mts IR, EXTERIOR

DVR TRIBRIDA AHD 16CH

Camaras
TD-941181 TD-951481 TD-9422M TD-9525M
= » - E 3 e ¥ 3
© ) . © | A~
|I ¥
BULLET IP 1MP, 3.6mm MINIDOMO IP 1MP, 3.6mm  BULLET IP 2MP, MINIDOMO IP 2MP,
20mts IR, POE, EXTERIOR 20mts IR, POE, EXTERIOR  2.8/12mm 30mtsIR,  2.8/12mm 30mts IR,
POE, EXTERIOR POE, EXTERIOR
NVR B2 e 0004527 omai
O ENARAEL Ep— e G Co e e B
~dy sSIimicro
NVR 4CH 1080P/960P/720P  NVR 8/16/32 CH 3MP/1080P/ e e b s
30FPS SATAX1 960P/T20P - 30FPS SATAXZ2 H

i e-mall ventas@simicrocom & www simloro.com
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UNA MARCA

TODAS LAS SOLUCIONES EN DOMOS

AS 3362k

« D1 SONY Exview HAD CCD Sensor
«30fps@ D1

« lente 36x Zoom

« WDR Pro

= Filtro Removible Dia/Noche

+ 360° Continuous Pan y 220° Tilt

= Real-time H.264, MPEG-4

« MJPEG Compression (Triple Codec)
= Weather-proof IP66 y NEMA4X

« Deteccidn de audio

= Auto tracking de objetos en
movimiento

= PoE Plus

« 20° sobre su propio eje horizontal

© SELNET

Soluciones Integrales

» 1080p HD SONY CMOS Sensor

» 30 fps @ 1080p Full HD

« 60 fps @ 720p HD

« Lente 20x Zoom

« Fiftro Removible Dia / Noche

« 360° Continuous Pan y220° Tilt

» Real-time H.264, MPEG-4

» MJPEG Compression (Triple Codec)

« WDR Pro

« Weather-proof IP66- ¥ NEMA4X
Deteccidn de audio

+ Auto Tracking de objetos en
movimiento

« PoE Plus

« 20° sobre su propio efe horizontal

« 1080p Full HD SONY CMOS Sensor

« 30 fps @ 1080p Full HD

« 60 fps @ 720p HD

= Lente 30x Zoom

+ Filtro Removible Dia / Noche

» 360° Continuous Pan y220° Tilt

* Real-time H.264, MPEG-4

« MUPEG Compression (Triple Codec)

« WDR Pro

 Weather-proof IP67- y NEMA4X

+ Auto Tracking de objetos en
movimiento

» PoE Plus

« Deteccidn de audio

= Incluye tarjeta SD/SDHC/SDXC

= Defog

« 20° sabre su propio efe horizontal

DISTRIBUIDOR OFICIAL
Patagones 2613, CABA, Buenos Aires

www.selnet-sa.com.ar
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Intelligent . Security

R |

y

SELNET LE DA LA BIENVENIDA A ANVIZ,
SOLUCIONES BIOMETRICAS PARA
CONTROL DE ACCESO Y ASISTENCIA

Patagones 2613

(C1437JEA) C.A.B.A

SELNET Tt
: info@selnet-sa.com.ar
Soluciones Integrales www.selnet-sa.com.ar



www.selnet-sa.com.ar

Paneles y perifericos para
deteccion de intrusos

DS

De Tvco Security Products
PoweorSeorios

‘ neo

e

= Ii | l —LFJ_F

TAKEX CODEENCRYPTOR

Tecnologia japonesa confiable by Honeywell

para deteccion al exterior

—
e

n

It ke

Ultracel/l”

Utracell” SRS Ultracell’

uuuuuuuuuu
UL7=12 (RATARIHR]

Baterias de gel selladas, libre de e~ o
mantenimiento, para paneles de alarma fgﬁ,’sﬁ :-E-_"" Nt %‘—fﬁ—--
o8 == 9

de intrusidn e incendio.

Patagones 2613 \W\w\y selnet-sa.com.ar

(C1437JEA) C.A.B.A

i e ¥ /selnetseguridad @SELNETSA

info@selnet-sa.com.ar



www.selnet-sa.com.ar
www.facebook.com/selnetseguridad

) mENTEL @ FIRECLASS

PANELES CONVENCIONALES
PANELES DIRECCIONABLES
DETECTORES
ANUNCIADORES
PULSADORES

Dispositivos para identificacion y notificacion
temprana de incendios

BARRERAS DE HUMO

@ SSKS TEM DETECTORES CONVENCIONALES
ENSOR DETECTORES DE MONOXIDO DE CARBOND
DETECTOR MULTICRITERIA

SIRENAS
PULSADORES

|’
= L

Soluciones Integrales



LANZAMIENTO EXCLUSIVO !l

HIKVISION,

HDT\WVI

Quiero pasarme a calidad HD )
_ con lapracticidad de las
instalaciones unalégicu:; Quiero utilizar una instalacién )

- o existente anal6gica y pasarla
—T a calidad HD de forma rcipida.

Quiero seguir utilizando &
camaras analogmas )
ademm combinar con HD . \

R f_‘ ~ Quiero mis grabaciones en 4
- HD 720p y analdgico en WDI )
i en tiempo real en el
mismo DVR

VISION e

w
[

|

ESTAS PENSANDO ESTO?
ESTAS PENSANDO EN TURBO

COMPATIBLE CON TECNOLOGIA zazd.-'u:.r

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA pi1sTRIBUIDOR oficiAL HHIKVISION



pISTRIBUIDOR OFIcIAL HIKVISION

@FiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA

DVRs TURBO - combinan analégico + HD
ANALOGICO WD1 EN TIEMPO REAL | HD 720p EN TIEMPO REAL

DS-7204HGHI-SHST

HIKVISION

4 CANALESHD f ANALDGICOS
4ENTRADAS DE AUDIO
15ALIDADE AUDIO

SALIDADE VIDED HDMIY VGA
4 ENTRADAS DE ALARMA
15ALIDADE ALARMA

1HDD SATADE HASTA4ATE

w5 i O
DS-7204HGHI-SHA

dluxe.. suxvision

4 CANALESHD f ANALOGICOS
4 ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDEO HDMIYVGA

1 HDD SATA DE HASTA 4 TB
e ®

DS5-7208HGHI-SHST

HIKVISION

BCANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDE AUDIO
1S5ALIDADE AUDIO
SALIDADEVIDED HDMIY VGA
BENTRADAS DE ALARMA
4SALIDADE ALARMA
ZHDDSATADE HASTAATE

mmm 8 & p G0

DS-7208HGHI-SHSE

QLUX.. rixvision

8CANALESHD/ANALOGICOS
4ENTRADAS DEAUDIO
1SALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDEO HDMIYVGA

1HDDSATADEHASTA4TE
mmm 8T e O

DS-7216HGHI-SHST

HIKVISION

16 CANALESHD / ANALOGICOS
4ENTRADASDE ALDIO
1SALIDADE ALUDIO
SALIDADEVIDEC HDMIYVGA
16ENTRADAS DEALARMA
4SALIDADE ALARMA
ZHDDSATADEHASTAATE

G

DS-7216HGHI-SHSE

Lo

dLue.. skvision

16 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADE ALDIO
SALIDADEVIDEO HDMIYVGA
ZHDDSATADE HASTAATE

mmm 8T G o @

CAMARAS ANALOGICAS Y TURBO

ADEMAS DE USAR LAS CAMARAS DIS DE SIEMPRE AHORA SUMA HD
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Sistemmas convencionales de deteccion de incendic por
zonas, robustos y confiables de facil instalacion.
Detectores opticos de humo, térmicos ¥
termovelocimétricos de procesamiento autdénomo de
estado, Sistemas de deteccion y extincidn de incendia,
CIVROZENT.

Sistemas analégicos-direccionables de deteccién de
incendios por bucles. Permiten incorporar entreé 89y 199
elementos por bucle. Identificacién precisa del punto que
entra en alarma. Permite incorporar) sirenas
directamente al bucle, Incluye software de programacion
y monitoreo de la central, EASYcoNET.

Incorporacion de codigos QR para identificacion
inequivoca en todos los productos analdgicos pars utilizae
con la nueva App COFEM Installer [Andraid). Permite un
facil relevamiento y etiquetado sin errores para luego
incarparar lainformacién a la central via saftware.
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Centrales Convencionales

i

E9SC/ID

IMPORTA Y DISTRIBUYE

Ay, de los Incas 4154 | C.A.B.A | TeleFax. 11-4551-5100 | recepciond@fiasa.com.ar
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Innovadora linea de
CONTROLES DE ACCESO Y DE PERSONAL

iFaced402/ID

TET t&ctl color 4.3%, reconocimiento de rosiro por camara incorporada, leclor
avanzado de huellas y lector de tarjelas de procimidad. Con capacidad de almace
namiento de 500 rostros, 2000 huellas, 10000 tarjetas y 100.000 ransacciones,
glimacenamiento de folografias, comunicacion RE232/485, TCFIP, 2 USB host,
salidawmiecand y alimentacion 12V /3 A
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Visitanos en www. flasa.com.ar
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La Central Mas Versatil

| » 32 codigos de Usuarios con 10

| » 3Hiveles de Armado
| [Total - Moche - En Casal

| » 1PGM en Placa axpandible
hasta 12

» Expandible hasta 32 Zonas
[Cableado & |natamiprical

¥ 4 Zonas en placa
[& con puplicacién de Zona an
&grie o Paralelol

! 2hhsl
» 1Zona en Teclado | » StayD |Proteccion las &4

ados/Zonasl
Ihasta 15 Tecladas/ 200 | » Marcador per:‘rﬂﬂal

[Llama & namers ¥ guena un len
sirgna ante el pyantol

o de
» 2 Particiones

» Linea telefénica
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EXPANSORES DE

ZONAS INALAMBRICAS COMUNICACION

» Receptar inalambrico para 32 zonas
inalambricas

» Admite 32 controles Remotos

» 2 PGMs

+ Modulo de voz Plug&Play

» Llama hasta a 5 nimeros avisando
eventa, falla, armado/desarmado

» Control del panel desde un teléfono de linea
o celular para armado / desarmado y PGMs

» Permite configurar hasta 14 casillas de
e-mail para natificar

» Motifica alarmas, fallos, armado f desarmado
» Acceso web para ver el estado del
sislema y armado/desarmado

+ Programacion remota via IF a través de
Winload o Babyware

» Compatible con Iparadox (para 105 y Andoid]

» RTX3

» Receptor inaldmbrice bidireccional
para 32 zonas inalambricas

» Admite 32 contrales Remaotos

» 3 PGMs

» Cobertura 50 mts

» Compatible con teclados, sirenas,
PGMs y repetidores inalambricos

TECLADOS
COMPATIBLES
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» PCS250 / PC52506

» Emvio de SMS ante restauraciones,
evenlos, allas, y armado [ desarmado

» Hasta 14 numeros diferentes por evento
Comunicacion por GPRS o GS5M a Central
de monitoreo

» Conexidn remota

a los paneles por

GPRS mediante

Winload o

Babhyware

CFIiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA
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Empresas @ Consultoria técnica

'PSSdA ':ELBA' ‘ 100 | El ingreso y las

roductos y servicios
en lazona norte entraderas
bonaerense Escribe: Claudio Javaloyas
RED ARGENTINA DE
MONITOREO
Nuevas instalaciones
y Mas servicios

oy Actualidad & Tienda de productos
30 | ALONSO HNOS! 114 | Integracion entre
Capacitaciones 2016 exaq\ﬁsion y
CASEL PowerSeries NEO
Nue:*vos |dor.1eos certificados Sensor para v entanas
LP;'néAFté‘gg LIVE y puertas corredizas
Iendario NV35M de Paradox
32 | RISCO GROUP :
Nuevas autoridales para 116 Control y automatismo
Latinoamérica de paneles de alarma
MONITOREO.COM adistancia de
Nuevo codigo deontolégico Alonso Hnos.
. HikVision DarkFighter,
36 f’Efjfﬁ,',TEC RERU videovigilancia de alto
TVCO rendimiento con baja
Apuesta al crecimiento iluminacion
en el pais
Q Foro
120 | Los temas mas
relevantes
comentados por
los usuarios
*e Eventos .
V-V 126 | Quinto encuentro
40 |HID de foristas
Jornada en Buenos Aires con
clientes finales
N o e@ Tecnologia E‘ Instituciones
| e o 90 | Cdmaras alimentadas 132 | CEMARA
con energla Solar Probleméticas del servicio
'\-»1 ﬂ Consumo y equipamiento de monitoreo
Escribe: Ing. Alberto Zabala




La tecnologia lider de la industria
ahora en la punta de sus dedos: PowerG
App PowerSeries Neo Go
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Soluciones Soluciones Soluciones

Soluciones Soluciones para Soluciones
para Vigilancia Urbana Vigilancia de para Vigilancia para Bancos para Casinos para Hoteleria
Cludad segura Méwiles Policiales en el Transporte Pdblico y Entretenimienta ¥ Turismo

HIKVISION es hoy el proveedor global #1 del mundo
y cuenta con el portfolio de productos y soluciones

mas extenso de la industria.

@ Sechow Céspedes 3881
(C1427EAG) CABA.

@ Security One Argentina
Tel.: (5411) 4555-1594 S
@ hikvisionhangzhou Tel./Fax: (5411) 4555-6528 B@

a hikvisionarg info@securityone.com.ar e


www.facebook.com/hikvision.hangzhou
www.twitter.com/hikvisionarg

HIKVISION

MASTER PREMIER DISTRIBUTOR

Lider de la industria de Video Vigilancia mundial

SduEdmes SDIgckm!s Ems:uludgrm para Soluciones Soluciones Soluciones para
ra a, para Proyectos resas de Manitarea para para Instituciones Shoppings, Retail
o Fm‘“ de Mineria de Alarmas. y Video Educacion de la Salud ¥ Supermercados

HIKVISION PREMIER DISTRIBUTOR
Distribuidor lider en Latinoameérica


www.securityone.com.ar
www.hikvision.com

Control de velocidad fotografico

NZ-=RN\DNA L

Solucion para la captura e identificacion
de excesos de velocidad.

21-08-2013
16:22:18
46 km/h

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucidn para la identificacién y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sistema NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para identificar la velocidad de los
vehiculos v ante un exceso de velocidad captura
varias imagenes en alta definicion.

Es importante destacar que el sistema es
totalmente auténomo, valiéndose de |a red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera se mantiene un control total de la
solucidn, de forma remota.
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CARACTERISTICAS

Captura en alta resolucion

Multiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

UPS interna con autonomia de 5 hs.
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.

Distancia de toma configurable entre 102120 m,

t=cnolagia
en seqguridad

O

=N

security solutions

Almacenamiento local y remoto

Gabinete segurizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tension 12V.Consumo 1.5A

Integracidn con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacidn en transmision y
almacenamiento de imagenes

Niveles de acceso segurizado, password y registro.

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 / 54 / 58 /59

infotecnologiaenseguridad.com

www.ltecnologiaenseguridad.com
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NI Nota de tapa

Dexa Seguridad

Ubicada en Munro, Vicente Lopez, la empresa fundada en 2011 amplid sus instalaciones y se prepara

para los desafios que le depara este ano. Servicio personalizado, primeras marcas y productos en

stock son algunas de las caracteristicas distintivas de Dexa que repasamos en esta nota.

D esde 2011, Dexa Seguridad Elec-
trénica S.R.L. distribuye marcas
reconocidas en el rubro y ofrece a sus
clientes un soporte de posventa perso-
nalizado. Cuenta con una amplia gama
de productos, entre los que se encuentran
alarmas, circuito cerrado de television
(digital y analégico), conexion IP inalam-
brica, control de acceso, cables parains-
talaciones, monitores y accesorios. La
empresa naci® como un proyecto de
Diego Picerno, Gustavo Favaro y Daniel
Valenti, profesionales con una trayectoria
de mas de 20 afnos de trabajo en las
mas prestigiosas empresas del rubro.

“El deseo de emprender, crecer y ob-
tener una posicién consolidada en el
mercado de la seguridad, sumado a la
experienciay el arduo trabajo cotidiano,
fueron sin dudas los pilares fundamen-
tales de resultados que superaron am-
pliamente todo tipo de expectativas’,
sostuvo Daniel Valenti acerca del cre-
cimiento de la empresa en sus primeros
cinco anos de vida.

“Es una satisfaccion para nosotros po-
der contar en nuestro espacio con las
marcas mas reconocidas de la industria,
las cuales nos brindaron todo su apoyo
para que pudiéramos desarrollarnos y
crecer en un mercado cada vez mas
competitivo, que demanda no solo
nuevas soluciones sino también masy
mejores servicios’, destaco, por su parte,
Gustavo Favaro.
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Importador y Distribuldor de Sistemas de Sequridad
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www.dexa.com.ar

Una de las propuestas de Dexa es la
atencién exclusiva al gremio brindando
soporte y apoyo técnico y comercial
con la finalidad de que sus clientes lo-
gren encarar proyectos propios en
todos los rubros, valiéndose de su guia
y acompafamiento. Asimismo, lacom-
pafiia ofrece una extensa gama de
equipos, que incluyen los rubros in-
trusion, videovigilancia, control de ac-
cesos, deteccién de incendio y cercos
eléctricos en sus oficinas, cuya ubicacion
permite el facil acceso.
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HIK VISION

Soporte y Asesoramiento Técnico

X

UBICACION ESTRATEGICA

“Nuestra ubicacion, a tan solo cien
metros de la Panamericana, fue un fac-
tor importante para el desarrollo de la
empresa. Estamos a pocos metros de
uno de los corredores mas importantes
de la provincia, lo cual permite a nues-
tros clientes llegar con comodidad
hasta nuestras instalaciones. Asimismo,
nuestra proximidad a la avenida Bar-
tolomé Mitre (Munro, Vicente Lopez)
facilita el acceso desde zona norte’) ex-
plicé Valenti acerca de la eleccion de



Dexa Sequridad Electronica S.R.L.
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la sede de la empresa. Para completar
un servicio de excelencia, Dexa cuenta
con un amplio stock, soporte y aseso-
ramiento técnico, servicio de repara-
ciones, envio de encomiendas al interior
del pais y entregas con vehiculos propios
a CABAy todo el Gran Buenos Aires.

“Como empresa crecimos a un ritmo
que, honestamente, no teniamos pla-
nificado. Esto nos llevé a adecuarnos a
una nueva realidad y a optimizar nues-
tros recursos para poder brindar a nues-
tros clientes el servicio que considera-
mos que merecen. Esto hace que en-
caremos los desafios de este aflo con
una mejor estructura’, explicé Favaro.
“Ampliamos nuestras oficinas, sumamos
empleados en los puestos de atenciéon
con lafinalidad de desarrollar un nuevo
departamento técnico y ampliamos
nuestro showroom, al que le sumamos
un espacio destinado a la capacitacion
de nuestros clientes’, agrego.

NUEVOS DESAFIOS

“Si bien las nuevas reglas del mercado
internacional nos brindan la posibilidad
de seguir creciendo, ya que somos im-
portadores en busqueda constante de
nuevos productos segun la demanda
del mercado, no corremos el foco de las
representaciones locales. Esto nos ha
otorgado el lugar de privilegio en ventas
de uno de los principales proveedores
de sistemas de alarmas”, detallé Daniel
Valenti acerca de los nuevos desafios
gue se vienen para la empresa.

“El principal objetivo de quienes con-
formamaos Dexa es lograr un crecimiento
constante de la mano de nuestros clien-
tes, convirtiéndonos en el sostén de
sus proyectos laborales, tanto en lo
técnico como en lo comercial’; concluyé
Favaro.

MARCAS PRINCIPALES

De la amplia gama de productos y
marcas que representa y distribuye, se
destacan las siguientes:

. Con 25 afos de historia, la
| empresa argentina Alonso

"~ 7 Hnos. es una de las lideres
en fabricacién de dispositivos

de alarmas, proveyendo al mercado
de la seguridad electrénica con pro-
ductos de alta calidad y robustez, sin
dejar de lado la innovacién y la utiliza-
cion de la ultima tecnologia en la fa-
bricacion. Investigacién & Desarrollo
esuna de las claves con las que Alonso
Hnos. trabaja diariamente junto a los
ingenieros en su planta industrial de
mas de 1.500 mZ, Las responsables de
la fabricacion son las sofisticadas ma-
quinas de montaje automatico que

“

<28

L {77

. . Fa L3
Lucrecia Hernandez ki

Pablo Lanza

sueldan y realizan control de calidad
automatizado. De esta manera, se logra
aumentar la capacidad de produccion
y mejorar la eficiencia, el funciona-
miento y la fiabilidad en cada una de
las etapas de fabricacion con su pos-
terior control de calidad.

4 Alolargo de los ultimos 16
i agguﬂﬂ anos de desarrollo, Dahua
w Technology Co. LTD. se es-
pecializé en la investigacion
y disefio de equipamientos de vigilancia
de alta tecnologia. Tanto el hardware
como el software son disefados en
forma modular, con flexibilidad para
diferentes configuraciones, multiples
escalas de aplicacion y futuras expan-
siones. En 2006, la compaiiia presentd
el teclado IP los domos de alta velocidad,
placas decodificadoras y servidores IP,
que completan la estructura de segu-
ridad y videovigilancia de Dahua. Sus
productos aprobaron las certificaciones
ISO9001 y otras internacionales como
UL, CE, FCC. Sus productos son vendidos
en toda Europa, América y Japén asi
como también en Taiwan y son am-
pliamente utilizados en diversos campos
de aplicacién: bancos, seguridad pu-
blica, usinas de energia, edificios inte-
ligentes y transporte, entre otros.

Los productos de seguridad
deintrusién de DSC forman
parte de la unidad de ne-
gocios de productos de se-
guridad de Tyco, una de las compaiiias
mas grandes del mundo dedicada ex-
clusivamente a la seguridad y la pro-
teccién contra incendios. DSC ofrece a
los profesionales de seguridad productos
de calidad y rendimiento superiores en
mas de 140 paises. Estos productos in-
cluyen paneles de control, teclados, in-
terfaces de usuario, dispositivos de de-
teccion, productos de comunicacién
dealarmasy tecnologias de vanguardia
para monitoreo de alarmas.

Nicolés Florindo

Daniel Valenti
Milton Godetti

_Unodelos referentes en el
Hixvisiow) desarrollo de tecnologias

, yfabricacién de productos
.~ para seguridad electronica:
esta empresa china controla casi el
60% del mercado local de CCTVy pre-
senta un crecimiento sostenido del
60% anual gracias a la constante in-
troduccién de nuevas opciones en el
mercado. HikVision tiene presencia, a
través de sus distribuidores e integra-
dores, en los mercados mas importantes
del mundo con obras de gran enver-
gadura y estd comenzando a ganar
mercado en Latinoamérica, donde bus-
can posicionarse a través de una es-
trategia de cercania permanente con
sus distribuidores. Tanto las oficinas
corporativas como las plantas de pro-
duccién estan ubicadas en Hangzhou,
una ciudad muy industrializada que a
su vez es uno de los polos turisticos
del pais y redne al mayor niumero de
millonarios de China.

. Desde 1989, Paradox ofrece
<. ™ | al mercado desarrollos y
o " soluciones para el sector
—--" de la seguridad, enfocada
basicamente en productos destinados
al rubro intrusion. Su mision es proveer
asus clientes un servicio personalizado
a través de productos innovadores y
de calidad y construir una alianza indi-
soluble entre laempresa, sus distribui-
dores y sus clientes. Como empresa
privada, su filosofia no esta basada en
las ganancias a corto plazo, sino que,
de manera mas tradicional, su principal
motivacion es el desarrollo de productos
innovadores, cumpliendo a la vez los
deseos y propuestas de los usuarios.
Sus productos se venden exclusiva-
mente a través de distribuidores en
mas de 100 paises, la mayoria distri-
buidores exclusivos de Paradox, modelo
de negocios que garantiza el soporte
por parte de la compafia a todos sus
clientes.m



LA MANERA MAS SEGURA PARA DESPREOCUPARSE
Y DISFRUTAR DE LO QUE MAS QUERES...

Central Cableada / Inalambrica A2K4-NG, 8 zonas, 2 particiones.

La "Mueva Generacon" de A2K4 es un poderoso sistema de alarmas para peguefias y medianas

instala jue le otorga al usuario e instalador ventajas i a la hora
/ utilizados en

el disefio permiten caracteristicas sobresalientes como "Voice Control", "Verificacion de Audio”®,

opcion para operar con detectores inalambricos, conexion con

comunicadores GPRS e IP, entre muchas funciones mas.
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CARACTERISTICAS

= & zonas en la placa principal + 2 zonas, una por teclado. 2 3 g’y
* 2 spfidas PFGM'S en la placa principal con 20 funciones programables diferentes. U A B oy, B
* Pemmite expandir 8 salidas mas utilizando 1IP-400, 4 de ellas 4, F Ry
pueden ser inalambricas con PGM-W. &\
= Hasta 2 particiones independientes. hh -
* 512 evanios en memoria, ﬂ 3 “.‘\
= 32 codigos de usuano y 64 llaveros de control identificables entre =i, * ",

* Inciuye Voice Control para Controd a distancia.

* Varificacion de audio unidireccional incluida.

* Formatos de comunicacion telafdnica: Contact ID, SIA, 442 y Marcacion Residencial.
= Buses de datos supenizados.

= 4 nimarcs telefdnicos programabias: Doz principales v dos de respaldo.

* Compatible con G2KB, IP-400 vy FRA-200.

* Hasfa 8 taclados KPD-B00, KPD-B60 & KPD-BG0RF. ’
s Compatible con App (Alarm Control) mediante IP=-400 v G2KA. s
= Compatible con teclado KPD-BE0RF, parmitienda la instalacidn da hasta 8 sansores inaldmbricos.

San Lorenzo 1771 - Lands Ese [B1824BWY)
Buenos Alres - Argenting

il
Tel.: +54 [11] 42466869
Fax: +54 (11] 42469860 ] o SO
E-mail: info@alonschnos com Oorn

Visite nuestra web en www.alonschnos.com, donde encontrard muchos productos mas, " ALARMAS



www.alonsohnos.com

& Actualidad

Capacitaciones 2016

Nuevos Idéneos

Inscripcion abierta

m\‘ ALONSO HNOS.
siisesl } www.alonsohnos.com

COMENZO
LA INSCRIPCION.

CURSO DE CERTIFICACION
ALONSO ALARMAS 2016

Con una agenda que abarca todo el pais y parte de La-
tinoamérica, Alonso Hnos. inicia sus actividades acadé-
micas con certificaciones y demostraciones de nuevos
lanzamientos y de todo el porfolio de productos. Ingre-
sando a la web www.alonsohnos.com/Capacitaciones
se pueden elegir las diferentes opciones que ofrece la
companfia en materia de formacion.

Los Webinars disponibles abarcan tanto temas técnicos
como comerciales y, sumados al programa de certificacion,
que dio lugar a la formacién de mas de 100 técnicos a lo
largo del 2015, se presenta esta vez con un renovado
programa adaptado a la tendencia IP.“El objetivo para este
ano es superar los 150 técnicos certificados. Por esa razén
estamos iniciando el ciclo de 8 médulos y su posterior
examen los primeros dias marzo’; explicé Diego Madeo,
Gerente comercial y de marketing de Alonso Hnos.

Por otra parte, y exclusivamente para empresas de mo-
nitoreo, Alonso Hnos. programé dos desayunos de trabajo
sobre monitoreo IP con el exclusivo médulo IP-400 a rea-
lizarse en la planta industrial el 30 de marzoy 7 de abril
proximos, con vacantes limitadas.

Inscripcién al +54 11 4246-6869. m

IP-in-Action LIVE

Calendario 2016

/_\\\\:

/

{{ userroup, 'P USERGROUP

K - /' www.ipusergrouplatino.com

S

Certificacion CASEL-COPITEC
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casel www.caselorgar
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El 9 de diciembre pasado culminé la 4% edicion del
Curso Presencial con Certificacion de Idéneos en Segu-
ridad Electrénica CASEL COPITEC, dirigido a personas
que realizan tareas de instalaciéon y mantenimiento a
partir de la experiencia acumulada a lo largo de anos
de trabajo en la seguridad electrénica. En total, 29
alumnos egresaron certificados como Idéneos en Se-
guridad Electrénica.

Lajornada de cierre se llevd a cabo en la sede del COPITEC,
ala que acudieron autoridades de CASEL, quienes, a través
de un pequenio acto, hicieron entrega de los certificados a
los 29 graduados. Finalmente, se realizé un brindis en el
que cada directivo agradeci6 personalmente alos alumnos
elinterés demostrado a lo largo de la cursada.

La Revista Negocios de Seguridad felicita a todos los
Idéneos y a CASEL por esta elogiable tarea y ofrece a los
recientemente certificados una suscripcion gratuita.
Para obtenerla, los interesados solo tienen que enviar
un mail a nuestra redaccién (info@rnds.com.ar) con sus
datos completos y la palabra“ldéneo”en el asunto. Una
vez validados los datos, quedaran inscriptos en la lista
de distribucién de los ejemplares. m

El IP-in-Action LIVE anuncia su calendario de eventos y  El calendario de eventos incluye las siguientes fechas:
exposiciones para este afo, que incluiran las ultimas ten- 17 de marzo en Lima, Peru.
dencias en seguridad y tecnologia IP, una actualizacion de 12 de mayo en Santa cruz de la Sierra, Bolivia.
conocimientos a través de su ciclo de conferencias y el 7 de julio en Quito, Ecuador.
porfolio de productos mas completo de las empresas 8 de septiembre en México D. F., México.
lideres en tecnologia IP. 10 de noviembre en Barranquilla, Colombia. m
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NO PERMITA QUE LA FALTA DE CORRIENTE HAGA PERDER LAS GRABACIONES
UPS PARA DVRs, NVRs y SERVIDORES
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Corrigen en forma automatica las condiciones
de baja tensién y sobretensidn méas graves sin
utilizar la bateria, y asi preservan la energia de
la bateria para cuando sea realmente necesaria.

CONSULTA CON NOSOTROS POR LA LINEA
COMPLETA DE ENERGIA LYONN
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Cédigo deontolégico

Nuevas autoridades

Iniciativa de monitoreo.com

Y
\‘ MONITOREO.COM
/' www.monitoreo.com

ACTA DE ASAMEBLEA N°  APROBACION REGLAMENTO

En b Ciodad Awttscma de Boenos Adres, shonds las @ e del dia 18 de seviembre de
T005 s retinen fos wocios de b Agropecide de Colahemeiin Moniioneocom guinms
[ al e die la presente Aots pars tratar s sipuienies panins:

|5 Tratammiento v Apenbscisn del Cadips Desmpligion

21 Tratswienlo v Apmbacion de b sedifienciones del reglamenio vipmmie. peeas
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Lisdign dooatoligico & la Agnapacion de Colaberseiin monitores.com

Con la finalidad de que la RSE no sea solo una simple
declaracién y para formalizar los principios que definen
las acciones, en Asamblea General (llevada a cabo en
2015), reunidos empresarios y socios de diversas latitudes,
aprueban por unanimidad y dan formalidad al com-
promiso de creacién de un Cédigo Deontolégico.

Para ello, un grupo de psicélogos sociales y empresas
asociadas a Monitoreo.com entre los que se destacan
AnaTarantola, Daniel Puiggrés y Modesto Miguez, en el
marco de la Agrupacion de Colaboraciéon Monitoreo.com,
buscaran dar forma al Cédigo Deontoldgico. Asi, la em-
presa sera la primera organizacion dedicada a la seguridad
que cuenta con un cédigo de estas caracteristicas y un
reglamento de cumplimiento obligatorio para todos
sus integrantes, hecho que marca un antes y un después
en el desarrollo de la industria de la seguridad privada.
Esto posicionaria a la actividad en una nueva esfera
profesional, totalmente alineada con un propésito y
politicas claras, expresadas en el propio cédigo.

Entre las principales razones de ser del cédigo se en-
cuentra la ausencia de reglamentacion especifica“referida
ala conducta respecto de las practicas sobre proyectos,
ventas, instalaciones, operacion, administracién y mo-
nitoreo de sistemas electrénicos para la seguridad” por
lo que, mediante el mismo “se controla y supervisa la in-
tegracion de nuevos miembros y el adecuado ejercicio
de las tareas” propias de la profesion.

Entre otras caracteristicas, este cédigo enfatiza el apego
alas normas ISO-IRAM, que desde hace tres afos se im-
plementan y perfeccionan constantemente.

En otro punto, el Acta de Aprobacion del Codigo De-
ontolégico, explica que, para hacer cumplir lo firmado
por las partes y proponer sanciones —de ser necesario-,
la Agrupacion “cuenta con un Departamento de Auditoria
compuesto por las dreas Técnica, Comercial, Operaciones,
Procedimientos y Quejas” m

<32>

RISCO en Latinoamérica

RISti Risco group
T Wwwiriscogroup.es
i'"

RISCO Group, proveedor de soluciones integradas de
seguridad, cambia su estructura en la region de Latino-
américa: Borja Garcia-Albi se desempefiara como Vice-
presidente para Latinoamérica e Iberia mientras que
Alberto Martin de los Santos cumplira las funciones de
Technical Services Director para Latinoamérica e Iberia,
con el objetivo de impulsar el crecimiento del negocio
en dicha zona.

Borja Garcia-Albi, quien actualmente ocupa el puesto
de Country Manager, tendra como tarea impulsar e im-
plantar la tecnologia cloud entre las centrales de moni-
toreo e instaladores de Latinoamérica como cimiento
para el crecimiento en dicha regién. Para llevar adelante
este propdsito, contara con el apoyo técnico de Alberto
Martin de los Santos, quien ocupaba el puesto de
Technical Manager.

Con este cambio, RISCO Group conseguira un mayor
acercamiento al negocio de sus clientes de dichas
regiones, pudiendo enfocarse en apoyarlo, mejorarlo y
hacerlo crecer.

Por otro lado, Marcelo Raschinsky continuara como
Regional Manager de la compafiia, reportando directa-
mente al recién designado Garcia-Albi.

ACERCA DERISCO

RISCO Group es un empresa que tiene como principal
caracteristica invertir un gran porcentaje de sus utilidades
en la divisién de Investigacion y Desarrollo con la
finalidad de desarrollar nuevas tecnologias aplicadas a
productos. Con fuerte presencia en el continente
europeo, la empresa es lider en ventas en esa region, lo
cual representa casi un 70% de sus ingresos globales.

De amplia presencia también en Latinoamérica, afio a
ano amplia su participacion porcentual en la region,
posicionandose como uno de los referentes tecnoldgicos
en materia de seguridad electrénica. m
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PROVSION IfR

Camaras y DVRs AHD

{Analog High Definition)

La mejor imagen,
la mayor compatibilidad!
¢ Resolucidn de 720p y 1080p en formato 16:9.

¥ Todas las cdmaras AHD de Provision-ISR cuentan tanto con
salida AHD como con salida analdgica (960H).

¢ Todas las DVRs AHD de Provision-TISR permiten conectar
camaras AHO o analdgicas indistintamente.

/' Tecnologia compatible con cualguier producto AHD del
mercado.

' Tendidos con cable de coaxil hasta 400m o con UTP utilizando
balunes HD.

Comunicacion autoconfigurable por cadigo OR (P2P).

D¥Rs Analigicas

DO¥Es AHD/IP MNYEs

I X TN\
~~

Cdiraras analdgecas

Cdemamras AHD Camaras IP

Autoconfigurable
por cddigo QR

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos PROVISION ISR que tenemos para ofrecerle.

- B a

Ay, Angel Gallardo 115

(C14050.8) Buenos Aires, Argentina
Tel: (+54 11) 4856 7141
ventas@dramstechnology.com.ar
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La primera camara 7K del mercado

30 Megapixel a su disposicion

aviGiLon

Las nuevas camaras HD Pro de Avigilon permiten cubrir amplias areas
con gran detalle convirtiéndolas en la opcion ideal para estadios, puertos,
logistica, countries e instalaciones de infraestructura critica, ente otras.

+ Amplia variedad de modelos con la mayor resolucién del mercado.
7K (30 MP), BK (24 MP), 5K (16 MP), 4.5K (12 MP), 4K [8MP).

< Analiticas de video con autoaprendizaje.
Algaritmos de videpond(sis hosodos en patrones de comportamiento copoces de reconacer persanas i vehiculas y que
perrmiten generar olormaos onte determinodos condiciones predeterminodos (disponible en cdmoros de hasto SK).

Excelente comportamiento en condiciones de baja iluminacion.
Lo tecnalogio Light Cotcher de Avigilon permite visualizar escenos con durminocidn menar o 0005 [,

/ Excepcional rango dindmico.
El WDR de los camaras de Avigilon permite ver en condiciones extremas de contraluz.

< Enfoque autornético y ajuste de la distancia focal en forma remota.
Los chdmaras HD Pro de Avigilon utilizon lentes fotogrdficos SLR.

HDSM (High definition stream management).
Tecnologin de odministrocion del streaming de video propietorio de Avigilon gue reduce drasticomente los requerimientos
de ancho de banda servidor - cliente facilitondo la integracidn de cdmaras de olta resolucicn.

Visite nuestro showroom y conozea todos los productos AVIGILON que tenemos para ofrecerle.

Av. Angel Gallardo 115

(C14050JB) Buenos Aires, Argentina NDRAINIS
Tel: (+54 11) 4856 7141 . TECHNOLOGY S5.A,.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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El control de accesos

nunca fue tan facil

» BioEntry W

Apto para intemperie (IP 65)

LECTOR Y CONTROLADOR TODO EN UNOD

< Amplia variedad de modelos y tecnologias;

® Huella digital.

» Reconocimiento facial,

» Lector de tarjetas (EM, HIDO Prox, iClass, Mifare).

Teclado.

+ Comunicacion TCP/IP, WiFi, alimentacion PoE.
< Nuevo software BioStar 2.0 basado en web.
¢ Ideal tanto para pequenas instalaciones como para proyectos corporativos,
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Visite nuestro showroom y conozea todos los productos SUPREMA que tenemos para ofrecerle.

Av. Angel Gallardo 115
(C14050JB) Buenos Aires, Argenting @Iq AMS
Tel.: (+54 11) 4856 7141 . TECHNOLDGTY S.A.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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Seguritec Peru

Tyco en Argentina

Del 26 al 28 de mayo

SEGURITEC PERU
www.thaiscorp.com
ventas@thaiscorporation.com

La onceava version de la Feria Internacional de Seguridad,
Seguritec Pery, se realizara del 26 al 28 de mayo de este
ano en el Centro de Exposiciones Jockey en Lima, Peru.
Seguritec Peru es la Unica feria internacional que se or-
ganiza cada dos afios en este pais para promocionar y
facilitar la venta de equipos, suministros y servicios para
seguridad fisica, industrial, incendio, rescate y policia.
Paralelamente a la feria se llevara a cabo un programa
de conferencias técnicas que estara dirigido a todo tipo
de personal especializado en seguridad, desde el sector
administrativo al técnico.

Seguritec esta destinada a propietarios, directores, ge-
rentes, jefes, supervisores, técnicos y personal especializado
de empresas privadas y gubernamentales, incluyendo
a aeropuertos, embajadas, municipalidades, hoteles,
companifas mineras, casinos, hospitales, clubes, centros
comerciales, etc.

La Feria de Seguridad de Pert tuvo su antecedente
mas inmediato en 2014, ocasioén en la que conté un
total de 121 expositores, 85 empresas de locales y 36
internacionales, y con 5.557 visitantes, de los cuales el
53 % fueron usuarios de productos y servicios de segu-
ridad. En cuanto a las ventas, se registraron en el lugar
transacciones por US$ 1,8 millones y US$ 21 millones
proyectadas a 12 meses.

Thais Corporation, organizadora de Seguritec Perd,
también tiene a su car-
go las ferias FiGas (Feria
Internacional de Gas)
y Expo Pesca-Acui Perq,
especializada en equi-
pos, servicios y barcos
para pesca y agricul-
tura, exposiciones que
ya se convirtieron en
referentes de cada ac-
tividad. m
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Apuesta al crecimiento del mercado

-
|tlﬂ:a TYCO INTEGRATED FIRE & SECURITY
www.adtempresas.com.ar

Tyco Integrated Fire & Security llevé a cabo un evento
de cierre de afo en el Hotel Faena junto a sus clientes
de mercados verticales, el cual contd con la participacion
de empleados de diversas dreas de la compaiiia.

Durante la jornada, la empresa recibié a ejecutivos
lideres quienes subieron al estrado para contarle al au-
ditorio como es la metodologia de trabajo con Tyco,
cual es el aporte que las soluciones brindan a la dindmica
de sus negocios y qué proyectos conjuntos tienen para
el aino que comienza. Javier Kahn, Gerente de marketing
de Tyco, fue el encargado de moderar las disertaciones
delos invitados quien, a su vez, agradecié a los presentes
por exponer su experiencia de trabajo conjunta.

“Mas alla de las diferentes soluciones de seguridad
disponibles en el mercado, como son los sistemas de
intrusion, control de acceso y circuitos cerrados de TV,
lo importante es que puedan utilizarse de formaintegrada
para ofrecer a nuestros clientes una solucién 360
destaco Javier Kahn, Gerente de marketing de Tyco.

Finalmente, Marcelo Ploder, Gerente general de la
compafiia para la region sur de América latina, agradecio
a los presentes por participar del encuentro y sefialé
que“es un honor contar con su opinién porque representa
una oportunidad de mejora continua en los servicios
gue ofrecemos y nos permite afianzar nuestro liderazgo
en el mercado”.

ACERCA DETYCO

Tyco Integrated Fire and Security, una empresa de
Tyco Internacional, disefia, instala y mantiene sistemas
contra incendios y sistemas de seguridad electrénicos
para clientes residenciales, empresariales y guberna-
mentales. La cartera de productos incluye alarmas an-
tirrobo, videovigilancia, control de acceso, vigilancia
de articulos electrénicos, identificacion por radiofre-
cuencia, deteccion de incendios, soluciones integradas
y supervision. m
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Importadores y distribuidores mayoristas

Venta al gremio
Envios al interior
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HID con clientes finales

Jornada en Buenos Aires

Como parte de su estrategia de negocios, HID reunio por primera vez a los usuarios finales en una jornada

caracterizada por la interaccién con los expositores y entre ellos mismos. Estuvieron presentes autoridades

globales y regionales de la compania.
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Tatiana Bolivar ?

‘ on Eduardo Kastica, uno de los
maximos referentes de la creati-
vidad aplicada a los negocios de Lati-
noamérica, y Enrique Nardone, funda-
dor y ex director técnico campedn de
la Seleccion Argentina de Futbol para
Ciegos (Los Murciélagos) como princi-
pales oradores, HID Global llevé a cabo
una jornada en el Faena Hotel de Bue-
nos Aires, dedicada especialmente a
los usuarios finales. Bajo el lema "Mi-
rando al futuro de su identidad segura’,
la compaiiia convocd a un evento Unico
que propuso descifrar la formula de la
generacion de identidades seguras que
trascienden el acceso fisico y légico.
“iCédmo crear, administrary usar iden-
tidades seguras de una forma simple y
escalable? Entendemos que el usuario
final utiliza el 99% de su tiempo en
pensar en sunegocioy un 1% eslo que
dedica a atender a sus proveedores.
HID quiere entender su negocio y ser
parte de la productividad del cliente,
comprender ampliamente su escenario
para ofrecerle mejores soluciones’, dijo
Humberto de la Vega, Vicepresidente
para Latinoamérica de IAM Solutions,
HID Global, en la presentacién del evento,
la cual conté también con Rafael Garcia,
Director de marketing & comunicaciones
para Latinoamérica, y Sergio Mazzoni,

40

Darwin Rivera

Director de ventas Identity Assurance
para Latinoameérica, entre otras auto-
ridades de HID.

"El producto es una herramienta que
se utiliza para poder apoyar una estra-
tegia. Lo que hacemos es convertirnos
en el instrumento que las empresas re-
quieren, que hace que encuentren en
nosotros un socio que lo acompana y
apoya en sus estrategias. Y es desde el
conocimiento que tenemos de nuestra
gama de soluciones que podemos brin-
dar esas herramientas, para construir
ese modelo favorable en el negocio’,
explicé Rafael Garcia.

Estas estrategias se adaptan a cada
uno de los mercados verticales, en-
tendiendo la necesidad de cada em-
presa y mercado, comprometiendo a
la compania a lograr una solucién es-
pecifica para cada uno de esos seg-
mentos. "La segmentacion es a nivel
global, luego se ajusta a las demandas
locales, ya que cada segmento varia
de acuerdo con las particularidades
en cada regién. Ademas, no es lo mismo
una solucion de salud para una pe-
guefa empresa que para un gran hos-
pital, que tiene inmensos voliumenes
de gente. Precisamente por eso es que
queremos acercarnos al usuario final:
para comprender su necesidad y su
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escala, y con ello ofrecer una solucion
a medida’; detallé Sergio Mazzoni.

“Un caso que grafica nuestra intencién
de buscar soluciones y no solo proveer
productos son los vifiedos: encontramos
gue en esa industria hay una necesidad
relacionada con la trazabilidad y la ca-
lidad del producto, en cémo poder
hacer un pago eficiente a la producti-
vidad de cada una de las personas in-
volucradas en la cosecha. Al observar
esta necesidad es donde toman sentido
tendencias como Internet de las Cosas,
que en este caso se convirtid en un
tag pegado al recolector para identificar
qué, cémo, cuando, cuanto y de qué
lugar esta recolectando. Esto ayuda a
optimizar los procesos de los departa-
mentos de recursos humanos. Es un
claro ejemplo de cémo esa conectividad
estd ayudando a lograr un sistema de
informacién global"

"Como nuestra empresa no llega en
forma directa al usuario final, los con-
VOCamos a este evento para trasmitirles
ese mensaje: N0 vamos a cambiar nues-
tro modelo de comercializacion, pero
queremos escuchar la voz del cliente,
entendiendo su necesidad en forma
directa para proporcionarle, a través
de un canal integrador, la solucién ade-
cuada’; concluyo Garcia. m



Soluciones para

Energizadores de cercos Barreras

Camaras AHD » Camaras IP de microondas  Barreras infrarrojas

Camaras térmicas » Grabadores digitales Cable microfonico  Detectores de
DVRs moviles » Conectividad » Lentes Accesorios exterior

DscC ower:

Distribuidor Exclusivo - EIIEF—E Pshocé

1era San Nicolas 237 - Gudad Autonoma de Buenos Aires
ventas@playsequridad.com
® -- i

weww. playsequridad.com 2w, play-ss.com.ar
CONFIABLE SIEMPRE 1 )



www.playseguridad.com
www.play-ss.com.ar

— HD-11

GD-2B

s Sy (=
© FireuTte ALarms M a |: u R El] |
by Honeywell Preekietoss il
STOCK
ENTREGE?::MED!ATA
JROTECTOWIRE
&-:r;f e
e : .:. _— I -
\ TP |
]
R

- XLs-120

% I'ﬁl'

XLS-3000

0

AMERICA SEC S.R.L.
Av. Cordoba 4080 (C1188AAT) CABA - (54 11) 4861-8960 / 7280




PRO S050IP-5MPX
Camara bullet para uso profesional
Resolucion 2592 1 920@ 1 0fps

Audio badireccional

Hasta 30 mts. de visidn noctuma (R Cn)

IPP 1025
Camara IP HD 1 Mpx. para exterior
Resolcion HD 1230x720 b

Compresion H.264

Disponible toda la linea
de productos para CCTV
-

1era

CONFIABLE SIEMPRE

LGT 030HD

Domeo color AHD antivandali€

. SDR 1316HD
: o = i Grabador Digital Tribrido de 16 canales
Fl Compresicn H.264
Disefiada para aphcaciones profesionales ce seguridad
Modulos 3G v WiFi opcionales

info@asec.com.ar

www.asec.com.ar


www.asec.com.ar

Bl Empresas

ISSA Pelba

Productos y servicios en la zona norte bonaerense

Nacida hace poco mds de un ario como desprendimiento del Grupo Pelba, la empresa estd enfocada

en cubrir la demanda de productos de CCTV en un mercado que cada vez exige mejor tecnologia y

mayores prestaciones.

D esde hace poco mas de un afo,
la zona norte bonaerense cuenta
con un nuevo distribuidor de tecnologia
asociada a la seguridad: ISSA Pelba,
desprendimiento del Grupo Pelba, es-
pecializado en dométicay CCTV.
Hablamos con Mariano Periotto, uno
de los directivos de ISSA Pelba, acerca
del nacimientoy proyeccién de lacom-
pania.

- §Qué es ISSA Pelba?

-ISSA Pelba es parte del Grupo Pelba,
cuyos origenes se remontan al afo
1982. Naci6é como consecuencia de la
demanda de los clientes del grupo,
que requerian una especializacion en
areas que hasta ese momento eran
unidades de negocio dentro de lacom-
paiia. Asi, nos iniciamos en la domética
con los productos IHaus de Cambre, a
los que luego les agregamos los siste-
mas de seguridad.

- ;En qué momento decidieron que
la unidad de negocios de CCTV pasara
a ser una empresa independiente?

- ISSA Pelba esta radicada en Pilar,
provincia de Buenos Aires. Existe una
gran demanda de distintos equipos y
sistemas, liderada por los clientes in-
dustriales presentes en el parque in-
dustrial de Pilar y los countries de la
zona, ademas de los clientes comerciales
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y residenciales. Asimismo, las localidades
vecinas como Garin, Tortuguitas, Pa-
checoy Escobar generan una demanda
importante en CCTV. Con el tiempo
hemos observado que también nos
eligen clientes de otras zonas y del in-
terior bonaerense (que no desean in-
gresar a la ciudad de Buenos Aires por
cuestiones de transito) ya que, si bien
hacemos entregas a todo el pais, pue-
den ahorrar tiempo retirando la mer-
caderia gracias a nuestra estratégica
posicién sobre Panamericana, km 55.

- {ComMo seleccionan a sus provee-
dores?

- En lo que se refiere a CCTV, distri-
buimos Dahua y Hikvision. La eleccién
fue sencilla: con ellos ofrecemos una
excelente relacion precio-calidad. Ade-
mas, ambas marcas poseen un pro-
ducto para cada necesidad y aplicacion.
También comercializamos los porteros
visores de Dahua, Commax y proxi-
mamente los de Cambre. A eso suma-
mos una oferta complementaria en
iluminacién, ya que somos especialistas
en dispositivos luminicos de apoyo
para proyectos de CCTV.

- §S6lo se enfocan en CCTV?

- Iniciamos la empresa con oferta en
CCTV, pero por pedido de nuestros clien-
tes en busqueda de soluciones integrales,

comenzaremos en breve a trabajar con
primeras marcas en sistemas de alarmas,
control de acceso e incendio.

- {Tienen pensado incorporar nuevas
marcas?

- No en materia de CCTV, ya que es-
tamos muy satisfechos con el apoyo 'y
soporte de las marcas que distribuimos.
Si estamos desarrollando nuevas alian-
zas para los otros segmentos de segu-
ridad electrénica.

- {Qué servicio ofrecen a sus clientes?

- Nos orientamos a la atencion de in-
tegradores. Recibimos proyectos y con-
sultas sobre cdmo implementar un sis-
tema de videovigilancia, pero los deri-
vamos siempre a nuestros clientes. Es
una manera de no competir con ellos
y mantener una colaboracién estrecha,
estableciendo una relacién en la que
ambas partes puedan salir ganando.

- iCudles son las expectativas de la
empresa para este ano?

- Somos optimistas y prevemos una
proyeccion de crecimiento de al menos
un 30% para este afo. Si bien las con-
diciones econdmicas vy las relativas a
las importaciones aliin no estan esta-
bilizadas, ya se percibe un notorio mo-
vimiento, que creemos va a contribuir
al crecimiento de la empresa. m
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Red Argentina de Monitoreo

Nuevas instalaciones y mayor capacidad

Instalada ya en su nueva sede ubicada en la esquina de Ramén Falcdn y Baradero, en el barrio de

Flores, la empresa continua con su politica de expansién, ampliando su capacidad operativa y de

servicios. El foco de su negocio sigue puesto en el monitoreo mayorista.
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/) Inaugurar nuestra nueva sede es

una respuesta légica al crecimiento
que tuvimos durante el dltimo afo: las
oficinas de avenida Rivadavia ya no
nos ofrecian las comodidades necesarias
para continuar brindando un servicio
6ptimo y también conspiraba contra
el crecimiento que proyectamos, el
cual, sin instalaciones acordes, seria
imposible concretar’, sefialé Adrian
Noejovich, Director comercial de Red
Argentina de Monitoreo (RAM), acerca
de los motivos de la mudanza.

Las nuevas instalaciones, ubicadas en
Ramon Falcon 3602 -esquina Barade-
ro—, cuentan con 400 metros cuadrados
divididos en tres niveles, en los que se
distribuyen las areas técnicas, comercial,
gerencial y las areas especificas de mo-
nitoreo que se dividen, a su vez, en
dos: una destinada al monitoreo de
alarmas y otra para el monitoreo de
imagenes.“Si bien en ambas salas po-
demos brindar tanto monitoreo de
alarmas como de imégenes, por una
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Cuestion organizativa es que armamos
dos salas independientes. Esto es po-
sible gracias a la amplitud de nuestra
nueva sede, que nos ofrece las como-
didades necesarias para trabajar de
esta manera’, explicé Noejovich.

RAM es una empresa conformada
por gente con gran experiencia en el
sector, con personal que ofrece servicios
desde hace mas de 20 airos en el rubro.
Ya consolidada como marca, la com-
paiia brinda monitoreo mayorista y
mantiene una importante cartera de
clientes en Cérdoba, donde fue fun-
dada; asimismo, cuenta con una central
de Buenos Aires, con la que tuvo un
crecimiento exponencial en los Ultimos
meses.

“Somos una empresa habilitada para
brindar servicio de monitoreo mayorista
en todo el pais y, de hecho, a través de
nuestras dos centrales, lo estamos ha-
ciendo. Estamos también en condicio-
nes de monitorear en cualquier lugar
en el que se requiera el servicio, sea en

Argentina o en paises limitrofes’, con-
tinu6 Noejovich acerca de las posibili-
dades que ofrece la compaiiia.

Para brindar el servicio de monitoreo
mayorista, RAM cuenta con equipos
de ultima tecnologia y operadores al-
tamente capacitados. Ademas, ofrece
apoyo técnico brindado por personal
calificadoy, de ser necesario, el personal
de RAM puede capacitar a los técnicos
y operadores de las empresas mino-
ristas, quienes pueden contar con ase-
soria telefénica las 24 horas para la so-
lucién de cualquier problema.

— ;Cudl es el objetivo de la compa-
Aia?

—Nuestra meta es ofrecer a las empresas
de monitoreo las herramientas para que
puedan crecer en su negocio, haciendo
crecer asi el nuestro. Tenemos una politica
muy clara en cuanto a separar los inte-
reses de quienes contratan nuestros ser-
vicios como mayoristas de nuestros pro-
pios clientes monitoreados.
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- ¢Son proveedores de equipos?

—No, no somos proveedores de equi-
pos. Nuestra empresa esta enfocada en
brindar el servicio de monitoreo mayo-
ristay lo hacemos independientemente
del equipo que tengainstalado el cliente
final. Somos absolutamente transpa-
rentes en esto, no tenemos intencién
de abarcar otras facetas del negocio
que, si bien estan relacionadas, requieren
de otro tipo de infraestructura.

— ;Monitorean solo alarmas o también
lo hacen con cdmaras?

- Otro aspecto de nuestro negocio
es la videoverificacion, tanto de forma
mayorista como a nuestros propios
clientes. De hecho, tenemos firmas im-
portantes que utilizan nuestros servicios.
No nos interesa de ninguna manera
competir con quienes podria ser usua-
rios de nuestro servicio mayorista, pero
no por eso vamos a dejar de atender
empresas que ya hace tiempo vienen
trabajando con nosotros y estan ple-
namente satisfechos del servicio que
les brindamos.

- ;Con qué tecnologia cuentan para
brindar el servicio?
— Nuestra central estd equipada con

la ultima tecnologia disponible y siem-
pre monitoreadas por operadores fijos,
lo que garantiza que todas las cuentas,
propias y de terceros, estén debidamente
atendidas. Nuestros servidores estan
plenamente protegidos contra cualquier
contingencia, lo mismo que las instala-
ciones, por lo que ante cualquier in-
conveniente, gracias a la redundancia
de recursos, el servicio nunca se ve al-
terado. Eso es algo que nuestros clientes
valoran, ya que garantizamos la conti-
nuidad en el tratamiento de cada uno
de los eventos. Ambas centrales, la de
Cérdoba y la de Buenos Aires, cuentan
con equipos duplicados y entre ellas
se sirven de respaldo ante cualquier
inconveniente.

— ;Cuales son los proyectos de laem-
presa?

— Por suerte estamos sobredimen-
sionados tanto en personal como en
equipamiento, por lo cual estamos en
condiciones de continuar con el creci-
miento que venimos teniendo en los
Ultimos meses. Como en toda empresa,
siempre quedan cosas por mejorar y
siempre hay un nuevo servicio que se
puede brindar. Una de las metas ya la
cumplimos: ampliar el espacio fisico

para poder sumar servicios y, con la
capacidad lograda, ampliar nuestra
cartera de clientes.

- ;Qué expectativas tienen para esta
nueva etapa de la empresa?

- Creemos que estamos muy bien
posicionados para seguir creciendo en
el area del monitoreo mayorista, con
la posibilidad de hasta duplicar el nu-
mero de cuentas que manejamos, que
es en lo que nos estamos enfocando.
También tenemos un gran futuro en
las dreas relacionadas con la videose-
guridad: adquirimos equipamiento y
software especifico y estamos capaci-
tando operadores y supervisores para
sumar servicios como almacenamiento
de imdagenes, videoseguridad remota,
voceo IP preventivo y TVO, una aplica-
Cion para celulares que envia un panico
con los datos de geolocalizacion. Estos
servicios estan pensados para generar
valor agregado que nuestros clientes
pueden sumar a sus servicios y asi au-
mentar la ganancia de todos los inte-
grantes de la cadena, ademas de trabajar
permanentemente en nuevas herra-
mientas que nos permitan mejorar
nuestra interaccién con las empresas
y los técnicos. m
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Claudio Rivero

Un repaso por la trayectoria del fundador de TekhnoSur

Primer egresado del pais de la Tecnicatura en mecanismos electronicos, participe de la era fundacional

de la computacion en la region, socio fundador de CASEL y conocedor como pocos de los avatares de la

industria nacional; repasamos la vida profesional de uno de los referentes de nuestra industria.

L a vida profesional de Claudio Ri-
vero esta intimamente ligada a
iconos de la industria informatica en
nuestro pais: Olivetti, Clementina, el
nacimiento de la computadora personal,
el paso del diodo al circuito integrado,
el cdlculo en computadoras analdgi-
co-digitales. .. Cambios constantes que
lo fueron llevando, desde lo personal
y lo profesional, a evolucionar, a per-
feccionarse, a buscar siempre la mejor
alternativa para desarrollarse.

EDUCACION Y PRIMEROS TRABAJOS
“Empecé a trabajar a los 18 aios, una
vez que egresé del ENET 28 de Belgrano.
Comencé mis estudios en el industrial
de San Isidro y, cuando estaba cursando
tercer ano, se abrio en el industrial de
Belgrano la Tecnicatura en mecanismos
electrénicos como una carrera experi-
mental; decidi pasarme. Terminé egre-
sando de esa escuela, que fue la primera
en el pais (y Latinoamérica) en tener
una carrera relacionada con la com-
putacion’, recuerda Rivero acerca de
sus primeros pasos en la informatica.
“Cuando estaba terminando el sexto
ano, vinieron de la Facultad de Ciencias
Exactas al ENET a buscar a los dos me-
jores promedios de computaciony me
ofrecieron trabajar en el Instituto del
Calculo, dependiente de la Universidad
de Buenos Aires, fundado en 1961 y
dirigido por Manuel Sadosky. Ahi em-
pecé a trabajar en 1962 y estuve en la
Facultad de Ciencias Exactas hasta
1970, primero como Asistente de man-
tenimiento y después como Jefe de
operacién y mantenimiento de lacom-
putadora Mercury, conocida como Cle-
mentina; la primera computadora cien-
tifica de Argentina’, continud.
“Terminada la Escuela Industrial, in-
gresé en la carrera de Ingenieria Elec-
tronica de la UBA'y, cuando cursaba el
5% ano, pasé a la UTN para completar
la licenciatura en Sistemas (primera ca-
rrera de ese tipo en el pais). Posterior-
mente, realicé diplomaturas en Admi-
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nistracién y Finanzas en la Universidad
Andhuac de México”, detallo.

A su labor docente, sumo otra actividad
también pionera en el pais: “trabajé en
la sede de Acassuso del ex Instituto de
Investigaciones Cientificas y Técnicas
para la Defensa (CITEFA, hoy Instituto
de Investigaciones Cientificas y Técnicas
para la Defensa, CITEDEF), donde hacia
las simulaciones de la trayectoria de los
proyectiles tierra-aire que se probaban
en El Chamical, en el norte del pais, con
una computadora analégico-digital”

EN LA EMPRESA PRIVADA

Luego de afos de trabajo en la esfera
publica y docencia, surgio la posibilidad
deingresar ala empresa privada. Nada
menos que en uno de los gigantes
multinacionales de esa época: la italiana
Olivetti.”En el afo 1970 surgi6 la opor-
tunidad de ingresar a Olivetti, donde
desarrollé distintas tareas hasta 1996.
Primero en Argentina, después como
Director del servicio técnico en Peri

para pasar, unos aios después, a México.
Estuve también en la sede de Uruguay
como Director general y nuevamente
en México con la misma funcion, siem-
pre en el drea informdtica, cajeros au-
tomaticos, terminales de autoconsulta,
impresoras especializadas y todo lo
gue involucrara informatizacion’, explicd
acerca de su paso por la compaiia.
“Trabajando en Olivetti salimos a com-
petir con IBM con las primeras com-
putadoras personales: cuando, en 1985,
IBM salié con la PC1, nosotros le esta-
bamos compitiendo con la PC100”

NACE TEKHNOSUR

“En 1994, con una parte de la familia
establecida en México y otra en Ar-
gentina, ya habia tomado la decision
de volver al pais con el objetivo de
tomar la Direccidon de desarrollo cor-
porativo de Olivetti Argentina, donde
estuve casi dos afos y, tras arreglar mi
salida, el 1™ de julio de 1996 fundé
TekhnoSur”, recuerda Rivero acerca del
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nacimiento de su empresa.”Se inicié en
un local de Galeria Jardin como distri-
buidor de Olivetti, que a los dos afos
desaparecié de Latinoamérica; pero la
competencia era muy feroz y era una
época en la que muchos comercios ce-
rraban sus puertas. Empecé a interesarme
por el rubro de la seguridad y logré la
representacion de Recognition Systems,
que vendian los equipos biométricos
de reconocimiento de mano. Eran sis-
temas que tenian su software en inglés
y eso hacia compleja su comercializacién.
Entonces consegui los SDK en Estados
Unidos y desarrollé el primer software

Afines de la década de 1950, las gran-
des computadoras comenzaban a
funcionar en las pocas instituciones
que podian albergarlas. En Latino-
américa no existian maquinas de esas
caracteristicas cuando las autoridades
de la Facultad de Ciencias Exactas y
Naturales decidieron poner en marcha
un programa ejecutado con notable
precision: por un lado, gestionaron
los fondos para comprar una com-
putadora Mercury -conocida como
Clementina- desarrollada por la em-
presa britanica Ferranti, una gigantesca
colecciéon de médulos que contenian
mas de cinco mil valvulas. No fue sen-
cillo lograr que el Consejo Nacional
de Investigaciones Cientificas y Téc-
nicas aportara las 152.099 libras es-
terlinas necesarias para su compra.
Muchos de sus miembros no percibian,
entonces, laimportancia que tendria
la computacion en todas las esferas
de la vida.

“Este reconocimiento es uno de mis
mas grandes orgullos profesionales y
hasta personales te diria: haber formado
parte de ese grupo de pioneros que
entendimos que la computadora y el
avance de su tecnologia serian un ver-
dadero cambio de paradigma en el
mundo’, recordd Claudio Rivero.
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de laempresa: HandLink’, explicé acerca
de los origenes de TekhnoSur.“Gracias
aese software logré instalar los equipos
en plantas de gas natural, industrias,
barrios cerrados. .. Fue un acierto haber
invertido en ese desarrollo, porque po-
tencié el crecimiento de la empresa’,
concluyo.

Los equipos de reconocimiento de
mano, sin embargo, eran muy caros
para el mercado de ese momentoy, ala
par, comenzaban a aparecer los sensores
de huella, mucho mas accesibles. “Con
lallegada del sensor de huella desarrollé
el segundo producto de lacompaiia: el
FingerLink, que requeria una conexién
por puerto USB entre el lector y la PC.
Se vendié muy bien pero tenia un limi-
tante, que era la distancia entre el dis-
positivo y el software’; explico.

Comenzaron allegar a nuestro mercado
mas novedades en tecnologia biométrica
y la empresa siguié actualizindose y
buscando nuevas oportunidades. Asi,
tomo la representacion de BioSecurity,
empresa que luego fue absorbida por
ZKTeco. “Importaba desde China los
equipos y desarrollaba acd el software.
Primero el CardLink, basado en Visual
Basic con base de datos Access, pero a
medida que crecia lafamilia de productos
ZK, su incorporacién al software era
cada vezmas inviable, por lo que creamos
uno nuevo: el Onelink, que es el que
actualmente estamos comercializando,
desarrollado en .nety con base de datos
SQL. Con OneLink podemos incorporar
toda la serie de productos ZK'y, como
cubre todos los requerimientos del mer-
cado, podemos venderlo a todos los
distribuidores de ZK’, detall6 acerca de
la alianza entre TekhnoSury ZK.

“Hoy estamos desarrollando un nuevo
producto, orientado al mercado del
estacionamiento, el ParkLink. Se trata
de un software muy econémico, tam-
bién basado en los productos de ZK,
que va a incluir cédigo de barras y
proximidad, reconocimiento de paten-
tes y accesos remotos’; explico acerca
del proximo desafio de la empresa.

“Como en toda multinacional, cuando
trabajaba en Olivetti no tenia restric-
ciones en el desarrollo de proyectos.
De hecho, pudimos convencer a la
casa matrizde muchos proyectos para
Latinoamérica, porque a ellos les inte-
resaba crecer. Cuando comencé a tra-
bajar por mi cuenta, la cosa cambid;
tuve que hacerme cargo de las compras
de equipamientos, inversiones, los suel-
dos, los desarrollos y venia bien hasta
gue en 2001/2002 el pais se rompid
en pedazos. Tenfa compromisos en

dolares, que habia cuadruplicado de
un dia para el otro su valor, y eso puso
a la empresa al borde la quiebra’, asi
recordé la época mas dificil para quien
buscaba progresar por medio de un
emprendimiento propio. Como otros
colegas, la creatividad y la busqueda
de alternativas salvaron a la empresa
dela quiebray volvieron a darle impulso,
ocupando otros nichos de negocios.
"Salvamos la situacion buscando socios
coyunturales que permitieran la con-
tinuidad de nuestro trabajo’, explicé.

Uno de esos socios fue Albosa, una
empresa de seguridad fisica, alianza
que continla vigente. A través de esta
asociacion, la empresa de seguridad
electrénica le daba la tecnologia nece-
saria a las instalaciones de los vigiladores
para minimizar el nUmero de personas
sin descuidar la seguridad del lugar; y
en lugares donde ya habia sistemas
tecnoldgicos funcionando, por opor-
tunidad, ofrecian la presencia de vigi-
lancia fisica.”Esa asociacion dio buenos
resultados, tanto que hasta hoy seguimos
trabajando juntos en muchos proyectos.
Tenemos negocios, por ejemplo, en
centrales eléctricas, en las subestaciones
de Edesur, molinos. Empresas de primera
linea, que garantizan la continuidad de
proyectos, evitando pasar los sobresaltos
de afos anteriores’, explico.

“Hemos vivido muchas alternativas
en el pais: cambios de moneda, per-
misos, bloqueos, congelamientos del
dolar. Para todo esto hay que estar
preparado. Hay mucha gente con con-
ceptos conservadores, tradicionalistas,
que sufren con estos cambios. Recuerdo
un curso de negociacion que hice en
la sede inglesa de Olivetti, basado en
un libro que se llamaba ‘Mas alla del
estado estable’ El concepto era que
hoy la tecnologiay las sociedades estan
cambiando de manera tan abrupta,
que quienes no se dan cuenta que los
cambios se estan produciendo, van a
perder la carrera. Quienes pueden ganar
son los‘inestables; los que estan a la es-
pera de los cambios y aprovechan las
oportunidades que van apareciendo.
Hay muchas empresas, en Argentina y
en el mundo, que se suman a ese cambio
y otras, mas conservadoras, que los
sufreny se deprimen. Tiene mucho que
ver también con la capacidad del diri-
gente de adaptarse y sacar provecho
de esos cambios. Como concepto de
proyeccion al futuro, en economias in-
estables como la Argentina, es muy
conveniente ‘surfear la cresta de la ola;
para poder mantenerse dentro de los
cambios emergentes’, concluyo.
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2% Informe de mercado

Actualidad y perspectivas de la

industria en la Argentina

La seguridad electrénica en la vision de sus protagonistas

El cambio politico como factor de renovacion, la estabilidad cambiaria, la apertura de las importaciones

y el control de la inflaciéon son considerados clave para el crecimiento de la industria. En lo tecnoldgico,

el CCTV sigue liderando el crecimiento, apuntalando nuevos servicios como el monitoreo de imdgenes.

I ograr una aproximacion a la ac-
tualidad de la industria de la se-

guridad electrénica en Argentina motivo
a Negocios de Seguridad a llevar a
cabo un nuevo relevamiento del sector,
dirigido a anunciantes, suscriptores,
lectores online y participantes del Foro.
La encuesta abarcé un amplio espectro
de participantes entre los cuales se in-
cluyeron fabricantes, importadores, in-
tegradores, instaladores y consultores.

Uno de los primeros items del cues-
tionario fue qué tipo de empresa com-
pone mayoritariamente nuestro mer-
cado; de manera similar al informe re-
alizado en 2015, el predominio lo siguen
manteniendo aquellas que se dedican
alaimportacion y distribucién de pro-
ductos (59,3 %), con un leve incremento
de empresas que, por incluir algun
proceso productivo, se anotaron en el
rubro “fabricantes” (41,7 %). Esto se
debe, basicamente, a lo propuesto por
Comercio Exterior sobre la compensa-
cion de importaciones con la exporta-
cion de productos nacionales.

En cuanto a los rubros, el CCTV sigue
siendo el segmento mas incluido: el
65,2 % de las empresas cuentan con
este tipo de productos en su cartera.
Intrusion tiene una participacion del
46,1 %y control de accesos completa
el podio con el 31,2 %. También apare-
cieron otros nichos que noincidian es-
tadisticamente en afos anteriores: el
monitoreo de alarmas sigue mante-
niendo el 20 % promedio de partici-
paciéon y aument6 el nimero de em-
presas que incluyen rastreo satelital a
sus servicios, pasando del 54 a 7,2 %.
El monitoreo de imagenes comienza a
asomar como una variable a tener en
cuenta: si bien hoy ronda el 5,2 %, es
esperable que ese porcentaje aumente
empujado por la creciente demanda
de equipos y sistemas para CCTV.

60 >

PANORAMA REGIONAL

“El mercado de la seguridad durante
los ultimos 15 afios ha tenido resiliencia
a los cambios en la economia, no ha
decrecido pese a las dificultades y se
espera que este afo no sea una ex-
cepcion. La demanda por la seguridad
siempre estd alli, sequird creciendo
simplemente porque es una necesidad
del ser humano; los usuarios finales
necesitan de las tecnologias en segu-
ridad para que sus negocios funcionen
y sean mas eficientes’, dice Jaime Vi-
llegas, ingeniero electrénico con 11
anos de experiencia en el sector, en su
andlisis para el portal Tecnoseguro.

“El mercado de la videovigilancia se-
guira siendo el de mayor tamano y
crecimiento. Los equipos mas basicos
y de bajo costo ya seran considerados
como un commodity’o materia prima.
Sin embargo, debido a sus altos niveles
de competitividad, se notara un creci-
miento importante en el mercado del
control de acceso’, sefiala Villegas en
otro tramo de su nota.

Segun analiza Felipe Lamus en el por-
tal TyN Magazine, “las estrategias de
negocio y de tecnologia estan estre-
chamente conectadasy lo estaran mas
durante este afo. Esta transformacion
digital o el realineamiento de los mo-
delos de negocio y la tecnologia para
interactuar con un cliente que es cada
vez mas digital, para reducir costos y
crear nuevos paradigmas, obligara a
todas las empresas a transformarse”.

“Latinoamérica es una regién que se
encuentra en desarrollo, que crece afo
tras ano, asi que nuestras urbes se se-
guiran desarrollando y esto al mismo
tiempo requerird sistemas de seguridad
y vigilancia para garantizar la tranqui-
lidad de los ciudadanos. Hay mucho
por hacer en este campo para este
ano’; concluye Villegas.

FACTORES

Segun las respuestas dadas para este
informe, varios factores confluiran para
empujar hacia arriba el mercado, dén-
dole més oportunidades de crecimiento
alaindustria de la seguridad electrénica.
Para citar solo algunos de los items que
los encuestados consideran clave para
la mejora de los negocios: el 35,3 %
cree que la estabilidad cambiaria sera
el factor mas importante mientras que
un 33,2 % cree que la apertura de las
importaciones sera la politica que mejor
impactard en el sector. En tanto, un
12,4 % considera que sera clave el con-
trol de lainflacién mientras que un 9,8
% de los encuestados atribuye la posi-
bilidad de crecimiento sostenido a la
baja de aranceles.

Para finalizar, en cuanto al balance
comercial, un 63,2 % asegurd que crecid
a lo largo de 2015 mientras que un
20,1 % sostuvo que no hubo cambios
en la curva. Y en lo referente a las ex-
pectativas, el 78 % opiné que 2016
sera un ano de crecimiento contra el
19,4 % que cree que no habra mayores
modificaciones comparativas en las
utilidades de la industria.

LOS PROTAGONISTAS

Como en ediciones anteriores, refle-
jamos algunas de las respuestas dadas
por distintos actores de la industria
que resumen lo que fue la actividad
en 2015y cudles son las perspectivas
para el afo que recién se inicia.

- En 2015, ;qué areas considera que
tuvieron mayor crecimiento? ;Cudles
fueron los factores?

- Ledn Langlais: “La integracién y/o
unificacion de sistemas es la gran ten-
dencia del aio. Los clientes quieren
tener una visién general de sus opera-
ciones y seguridad en una plataforma
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con una unica interfaz. Esperan que
los dispositivos no solo proporcionen
altos niveles de seguridad, sino que
también los ayuden a mejorar sus ope-
raciones y brinden beneficios comer-
ciales. Las ciudades inteligentes son un
perfecto ejemplo de este tipo de unifi-
cacién: cuando se administra una ciudad
como un sistema integrado, se aumentan
las eficiencias en todas las dreas y, sobre
todo, las fuerzas del orden publico pue-
den responder de manera mas efectiva.
La demanda de movilidad e implemen-
tacion de dispositivos perimetrales in-
teligentes continda en ascenso.’

- Marcelo Raschinsky:"“El crecimiento
de los sistemas de intrusion estuvo fo-
calizado en clientes que quieren tener
el control utilizando aplicaciones de
teléfonos inteligentes basadas en la
nube (cloud), sistemas institucionales
que utilizan cableado por bus, que po-
sibilitan instalaciones mas rapidas y
sencillas y mayores posibilidades de
diagndsticos y controles remotos.”

de nuevos desarrollos y controles de
calidad cada vez mas estrictos, que
posibilitaron una demanda cada vez
mayor de productos, confirmando que
cuando se aplican politicas comerciales
en conjunto con las nuevas demandas
de tecnologia, resultan exitosas.”

- Marcelo Colanero: “Nuestro mayor
desarrollo se ha dado en proyectos de
mayor envergadura.Todos los estable-
cimientos estatales y empresas privadas
se estdn modernizando y saben que
el control de acceso no solo les brinda
seguridad, sino que permite organizarse
muchos mejor, teniendo un control
efectivo de todo lo que sucede dentro
del area protegida”

- Diego Madeo:“Durante 2015 se vio
un crecimiento significativo en ventas
hacia instaladores particulares, trasla-
dando asi al mercado una necesidad
manifiesta de sus propios clientes. Por
contrapartida, no se notaron grandes
variaciones en las ventas hacia esta-
ciones de monitoreo!”

“El mercado actual demanda dispositivos y soluciones
que proporcionen altos niveles de seguridad y, a la
vez, ayuden a mejorar los procesos y operaciones
de las empresas”

— Comparado con 2014, jcudl
fue la tendencia comercial en
20157

—Ledn Langlais:“Para satisfacer
las demandas de unificacion e

Ledn Langlais, Tyco

— Damian Rubiolo: “Vimos un creci-
miento parejo en todas las areas de in-
trusion a través de la implementacion

La industria se mantiene en creci-
miento, aunque notd un pronun-
ciado declive en los ultimos meses de
2015 consecuencia, por un lado, de la
incertidumbre —normal para un pais
como el nuestro- que significa un
cambio de gobierno y, en mayor me-
dida, por el desajuste que provocé la
politica de importaciones del go-
bierno saliente, la cual va a requerir
tiempo para revertir y normalizar.

En cuanto a las perspectivas para
2016, se espera que, normalizada la
importacion y estabilizada la econo-
mia, nuestro pais crezca econdémica-
mente un par de puntos, favoreciendo
el consumo de nuestros servicios.

Recordemos que la necesidad esta
latente, lo que no la ha acompanado
es la economia.

Otro de los factores que traban el
normal desarrollo de la industria es la
falta de pautas claras en los aspectos
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integracién seguimos desarro-
llando relaciones estrechas entre
todas nuestras marcas, alineando
nuestras soluciones empresariales. Tam-
bién estamos muy enfocados en ci-
berseguridad, alcanzando un alto nivel

legislativos. Para muchos organismos
estatales, la nuestra ya fue definida
como una actividad encuadradaenla
seguridad privada y que, por ende,
debe ser controlada por las mismas
autoridades. Para otros, como la ex
CNC, nuestra actividad es de presta-
dores de servicios de telecomunica-
ciones en competencia, motivo por el
cual emitieron juicios por medio de
resoluciones que nos obligan a habi-
litarnos como tales. Esta dicotomia
entre la realidad y lo que algunos
creen que es, sumado a legislaciones
que no entienden ni atienden nuestra
actividad, nos pone en situaciones de
riesgo continuo.

Hoy, tener los mas importantes go-
biernos de nuestro pais bajo un
mismo signo politico (CABA, provin-
cia de Buenos Aires y Nacion) consti-
tuye una oportunidad histérica para
poder replantear con ellos una legis-

de cumplimiento y creando equipos
dedicados exclusivamente a dar res-
puestas rapidas para manejar las ame-
nazas.’

— Marcelo Raschinsky: “Tomado es-
trictamente desde el punto de vista
comercial, fue un ano de estabilidad.
Desde el punto de vista tecnoldgico si
se vieron muchos cambios, basicamente
reflejado por una caida en lademanda
de productos basicos y tecnoldgica-
mente antiguos y el crecimiento de
soluciones y equipos profesionales y
de Ultima tecnologia.”

— Damian Rubiolo: “En nuestro caso,
al tener productos de fabricacion na-
cional, la escasez de similares impor-
tados le permitié a nuestra empresa
incorporar clientes que nos vieron
como una muy buena alternativa en
su momento y que luego nos incor-
poraron como proveedores habituales,
incrementando de manera muy positiva
nuestra produccion anual.”

—Nelson Vidal:“En el caso de nuestra
industria (el disefio de luminarias ba-
sadas en LED) que consideramos com-
plementaria a la de la seguridad -ba-
sicamente aliada al CCTV-, se vio un
crecimiento sostenido y superior a lo
visto en anos anteriores”

- ;Qué expectativas tiene para el
sector en 20167

— Ledn Langlais: “Esperamos seguir
viendo una fuerte demanda de sistemas
innovadores de camaras y administra-

lacién Unica y coherente para nuestra
actividad.

Estd muy claro que, en un mercado
en continuo crecimiento, garantizar
en cantidad y calidad la prestacion del
servicio sigue siendo un desafio no
solo para la industria misma, sino
también para los gobiernos. Si bien
en materia legislativa deben estable-
cerse estandares minimos en las pres-
taciones que resguarden los intereses
del ciudadano, también debe permi-
tirse el desarrollo y expansion de las
empresas prestadoras; las exigencias
contenidas deben ser posibles de
cumplir e inherentes exclusivamente
ala actividad, que la hagan previsible
y sustentable.

Ing. Walter Dotti
Presidente CEMARA.
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Las mejores marcas
e seguridad en un solo lugar.

(= =% SOFTWARE HOUSE _

De Tyco Security Products

| SOFTWARE HOUSE es uno de los

b n-ll-"!

productes para controles de accesos

mejor desarrollade y confiable del mercada
que permite una amplia integracién

con los sistemas electranicos de seguridad en genaral,

Por su calidad y robustez es el producto preferide de empresas que requieren
unalta nivel de seguridad (corporacicnes, transportes de caudales, bancos).

La linea de preductos cuenta con paneles de control, lectores, sofisticados programas
de administracion y todos aquellos componentes necesarios para ¢l
correcto funcionamiento de los sistemas,

KANTECH

De Tyco Security Products

KAMNTECH ofrece sistemas de control de accesos dgiles ¥
. convenientes para la entrada y salida de los usuarios, asi como la
ENTRAPASS i reduccion de los inconvenientes asociados.
EDICION CORPORATIVA |, introduccion de un sistema de control de acceso de calidad
! como parte de la de seguridad de una compania seri apreciada
por los usuarios.

Il;nrﬂ“‘ﬁ

Preductos de relacion costa-beneficio
adecuada para pequenas y medianas
industrias o corporaciones.

Lecroras de tarjetas, biométricos,
paneles de control y software

de administracién, etc. , forman parte
del amplic desarrollo de productos

KT-400 de la marca.
SECURITY PRODUCTS AC-225IP LECTORAS DE LARGO
ALCANCE TIPO TELEPEAJE

Cuando los costos son importantes, las pequefas

empresas pueden encontrar en ROSSLARE

gue pueden acceder a un sistema de control

de accesos que disponga de las principales

caracteristicas de los preductos mas sofisticades

como los precedentes, manteniendo sin

embargo los niveles de seguridad y confiabilidad

necesario para la implementacion de un sistema

de seguridad. ROSSLARE también cuenta con

lectoras de tarjetas, teclados, lectores

biometricos, paneles de contrel, de funcienamiento

autonome o con software de administracion, etc. que son integrantes
AC-2151P de la linea de productos desarrollados, producidos y respaldados

PANELES IF NATIVOS  por la marca.

Distribuidor autorizado de la marcas mundialmente lideres
de productos tecnolégicos y digitales de seguridad. Consiltenos..!!
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s indicador de luz LED, Captura de imagen de
precisién con anti-interferencia
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= Tarjeta Mifare epcional

4

0AI1000

o Samsung 400 Mhz Am% procesador de alta velocidad

® 5,000 huelixs, 100000 reghstros

*'WinCE 5.0 LCD TFT Samsung 3.5 Camara 3 MFX

= Visualizacion de heella ¢ imagen del usuario,

=R5232, RS 484, USE, TCPAF tarjeta 5D (1 GB)
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# Huellas, Tarjetas y Cadigo
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cion de video que incluyan video ana-
litico. Para los segmentos de pequenas
y medianas empresas, la demanda de
soluciones integradas sigue siendo fuer-
te. Vemos en todo el mundo cada vez
mas demanda de dispositivos perime-
trales inteligentes, que sean faciles de
instalar y que ofrezcan acceso remoto
mediante web y aplicaciones moviles.
También se espera que los distintos
sistemas interactien de manera inte-
grada para ofrecer mayor seguridad y
mas beneficios operativos. Aunque los
requerimientos de cada pais son dife-
rentes, la necesidad de unificacion es
una constante en todo el mundo”.

- Sebastian Papaleo:“Las expectativas
son enormes. Desde nuestro nicho es-
pecifico sabemos que automatizar un
portén contribuye principalmente a la
seguridad del propietario. Ingresar al
domicilio, comercio o condominio, entre
otros, sin descender del vehiculo no
solo es comodidad: es tranquilidad. El
area de automatismos para portones
podria tener un crecimiento sin limites.
Tenemos las herramientas necesarias y
una visién clara de hacia dénde vamos
en ese aspecto.”’

— Eric Natusch:“Creemos que va a ser

- Daniel Schapira:“Es muy pronto co-
mo para evaluar un cambio significativo
en el mercado, ya que el nuevo Go-
bierno recién entré en funciones y
recién estd empezando a implementar
sus politicas. Creo que va a ser un afio
con un nivel de ventas similar al anterior
0 con un muy leve crecimiento.”

- Osvaldo Colmeiro:“En nuestra con-
dicién de fabricantes, se nos presenta
una dualidad con respecto a la actividad:
por un lado, la devaluacién de fines
de 2015 conlleva una mayor competi-
tividad para los fabricantes nacionales,
y por el otro, la apertura de importa-
ciones podria ser un problema para la
industria.”

- Claudio Sassano: “Crecera quizas
menos que en 2015, ya que los insumos
importados tuvieron un incremento
importante, al igual que los elementos
de instalacion. Muchas empresas ya
estan priorizando sus inversiones en
seguridad fisica por menores costos.”

- Santiago Gomez Gingele:“En nuestra
empresa, por la condicion de fabricante,
creemos que gracias al tipo de cambio
mas competitivo la expor-
tacion se vera ampliamente
favorecida”

las dreas tienen margen para crecer
de acuerdo a su mercado y volumen.
Pero seguramente la vedette seguird
siendo el video, principalmente el seg-
mento de cdmaras IP, que de manera
cada vez mas sostenida estan reem-
plazando a las tradicionales camaras
analdgicas.”

—Vanina Mendiondo:“Las nuevas he-
rramientas para el usuario, la mayor
posibilidad de control y la implemen-
tacion de valor agregado, como las
funciones de domética, ubican al mo-
nitoreo como uno de los segmentos
de mayor potencial del mercado”

- Diego Madeo:“La tendencia actual
indica que las comunicaciones via IP
estan siendo cada vez mas utilizadas
para solventar los problemas existentes
de comunicacién con la tecnologia
GPRS. Esto se hara cada vez mas pro-
nunciado!’

- Denis Morgan: “Se percibe un au-
mento en el interés del usuario final
por los sistemas de videovigilancia que
sumen plataformas de control por me-
dio de dispositivos moviles.”

“El mecado seguiré creciendoy migrando hacia sistemas
mas modernos, especialmente hacia aquellos sistemas
que ofrezcan control basado en la nube”

Marcelo Raschinsky

un ano positivo para nuestra industria,
ya que las medidas econémicas adop-
tadas por el nuevo Gobierno favorecen

- ;{Qué area cree que ten-
dra mayor crecimiento? ;Por

al sector y lo hacen mds competitivo,
brindando mayor oferta a una demanda
creciente del mercado”

—Norberto Chaquer:“La complicacién
de lasimportaciones que existieron en
anos anteriores parecen estar variando
este ano, proponiendo reglas y condi-
ciones claras y estables. Esto permitiria
proyectar nuevas unidades de negocios
y seguir estimulando el crecimiento!”

- Enzo Martoccia:"Tenemos muy bue-
nas expectativas para el 2016, ya que
si se corrigen las restricciones paraim-
portar productos podremos invertir en
el desarrollo de nuevas tecnologias y
en la comercializacion de nuevos pro-
ductos que aun no poseen demanda
0 que no podian importarse.”

— Marcelo Colanero: “Creemos que
puede ser un aflo con un primer se-
mestre de acomodamiento por los
cambios generados en torno al nuevo
Gobierno y politicas a implementar,
pero tenemos grandes expectativas de
que se ird acomodando y serd mejor
que lo que veniamos viviendo.”’

— Carlos Stagnaro: “Las expectativas
para el 2016 son muy buenas. Desde
el punto de vista profesional esperamos
seguir creciendo sostenidamente y
crear nuevos nichos de mercado a
través de las nuevas tecnologias y mar-
cas que estaremos trayendo al pais”’

< 66>

qué?
- Marcelo Raschinsky: “El

mercado crecerd y seguird

migrando hacia sistemas mas modernos
e inteligentes, especialmente aquellos
sistemas en los que los usuarios tengan
el control basado en la nube (cloud) y
con mas herramientas como la video-
verificacion, especialmente en el ambito
residencial, porcion del mercado que
sigue siendo baja. Esto se nota fuerte-
mente en la regioén y Argentina no
serd la excepcion.”

— Eric Natusch: “Creo que la videovi-
gilancia seguira su tendencia de creci-
miento sostenido, acompanada por
mas y mejores alternativas en software
de monitoreo y control, tanto urbano
como personal”

— Jonathan Tzatzkin: “La trazabilidad
através de laautomatizacion y mejora
delos procesos productivos y el control
de tiempo y asistencia, que ayudan a
la eficiencia del trabajo y del manejo
del personal, son algunas de las reas
a las que les veo buenas perspectivas
de crecimiento”

- Sebastian Papaleo: “Si se asegura
un ingreso constante de mercaderia,
el area de automatismos para portones
tiene el potencial para un crecimiento
importante”

- Enzo Martoccia: “Sin dudas todas

- ;Qué factor considera que sera el
mas relevante para el desarrollo de la
actividad este afo?

- Leon Langlais: “Los gobiernos y las
entidades privadas estan invirtiendo
cada vez mas en seguridad debido a
los acontecimientos relacionados con
los ataques terroristas de ISIS y con los
tiroteos en escuelas de los ultimos dos
o tres anos. Parte de estas inversiones
se destina a reforzar la seguridad en
trenes, aeropuertos y edificios, aplicando
medidas fisicas y de ciberseguridad.
Por otra parte, la seguridad electrénica
y la vulneracién de la seguridad fisica
a través de aplicaciones moviles y ca-
maras/controladores IP, videograba-
doras en red, inicios de sesion en redes
y la seguridad de credenciales de iden-
tificaciones son todas areas de inquietud
como resultado de estos aconteci-
mientos.”’

- Faustino Costa: “Sin dudas las ex-
pectativas generadas por el cambio
del signo politico del Gobiernoy algunas
de las politicas macroeconémicas que
estd implementando seran factores a
tener en cuenta’’

—Damian Rubiolo:“Si se logra estabi-
lidad financiera, permitiendo equiparar
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el poder adquisitivo con una baja de la
inflacién, estaremos encaminados a lo-
grar cambios que favorezcan al pais.”

- Marcelo Colanero: “Como siempre,
creo que lo relevante es la trayectoria
y seriedad de las empresas. Los clientes
ya estan cansados de comprar y probar
con inexpertos o comprar sin asesora-
miento profesional, que después no
ofrecen un soporte técnico que los res-
palde. La venta de productos sin un
buen servicio acorde ya no es de interés
para las empresas y establecimientos.”

— Carlos Stagnaro:“El factor mas rele-
vante, como siempre, es el econémico,
ya que la incertidumbre del mercado
cambiario que hemos sufrido y la de-
valuacién afecté mucho el cierre de
operaciones.”’

— Carlos Macario: “Reglas claras, pro-
fesionalismo, legislacion ldgica y ac-
tualizada, didlogo fluido entre las em-
presas, la Policia y el Gobierno para el
bien del ciudadano”

— Daniel Schapira:“La unificacion cam-
biaria y la estabilidad son un factor po-
sitivo. Las nuevas inversiones, tanto
privadas como publicas, que este Go-
bierno esta esperando suponen una
demandaimportante de equipamiento
relacionado con la seguridad electro-
nica”’

- Diego Cacciolato: “Hay varios as-
pectos a considerar que influirdn de
diferentes maneras: el cambio de poli-
ticas de gobierno en torno a la seguri-
dad; la cuasi libertad de comercio con
paises fabricantes de tecnologia como
China o Taiwan; el reclamo social per-
manente como una de las principales
banderas que debe enarbolar la nueva
politica y la incorporacién constante
de nuevos servicios y tecnologias en
materia de seguridad personal”’

- Osvaldo Colmeiro: “El cambio de
politicas publicas y econémicas que
promete el nuevo Gobierno determi-
nara un nuevo reacomodamiento de
las empresas vinculadas al sector”

- Santiago Gémez Gingele:“Un factor
importante es el incremento de la in-
seguridad, que conlleva la necesidad
por parte de los usuarios de invertir en
electrénica como medida de seguridad,
en relacion con el costo de la vigilancia

humana, al menos en grandes peri-
metros.’

LAS CONCLUSIONES

Como para anteriores ediciones, pe-
dimos a los participantes que dieran
su punto de vista acerca de laindustria
sin el condicionamiento de una pre-
gunta especifica que guiara la respuesta
en algun sentido. Resumimos lo ex-
presado en el pensamiento de algunos
profesionales del sector:

- Faustino Costa: “Si bien hay mayor
profesionalismo, es infimo frente a los
requerimientos tecnoldgicos actuales;
hay que seguir avanzando en la capa-
citacion y desarrollo de recursos hu-
manos de la industria”

— Marcelo Raschinsky:“Creo que sera
un buen afo para todos, especialmente
en la segunda mitad, y marcard una
tendencia que seguira con continuidad
en los préximos anos. Es momento de
evolucionary apostar al futuro!”

- Fernando Caamano:“En el mercado
argentino aun hay espacio para crecer.
La mejora de la economia seria un
factorimportante por el cual comience
nuevamente a invertirse de manera
sostenida en seguridad electrénica!”

— Damian Rubiolo: “Este afo segura-
mente estaremos lanzando al mercado
varios productos que nos permitiran
afianzar nuestra posicion como uno
de los principales proveedores del mer-
cado de la seguridad electrénica. Bre-
gamos para que las personas que go-
biernan nuestro pais sigan apoyando
al productor nacional con distintas me-
didas que favorezcan su desarrollo.

— Eric Natusch: “Debemos profesio-
nalizar el sector brindando mas capa-
citacion y lograr, a través de las distintas
camaras del sector, que las autoridades
gubernamentales comiencen a regla-
mentar y controlar la actividad para
tener mas y mejores profesionales de
seguridad”

—Marcelo Colanero:"Ojald se le dieran
realmente mayores posibilidades a la
industria nacional, por lo menos en los
productos que se fabrican con calidad
comparable y/o superior, en algunos
casos, alos productos de importacién.”

—Vanina Mendiondo:“Vemos un po-

tencial muy grande, a partir de las nue-
vas tecnologias, en el crecimiento de
la aplicacién de seguridad electrénica
vehicular, como otro segmento impor-
tante de la actividad”

— Gabriel Decouflet: “La devaluacion
va a generar una recesion general pero
con la ayuda de la apertura de las im-
portaciones, los precios han mejorado
en ddlares, lo que posibilita mejores
oportunidades en los negocios.”

— Javier Sobrero: “Seran factores fun-
damentales en el desarrollo las reglas
claras en cuanto a previsibilidad de la
macroeconomia, la apertura en lasim-
portaciones y la baja en los aranceles
del equipamiento importado.”

— Carlos Macario: “En la provincia de
Cérdoba continuamos con un regla-
mento mal gestado, lo que hace que
la inmensa mayoria de las empresas
estén trabajando sin ningun tipo de
registro ni reglamentacion. Esto se so-
lucionaria si existiera real voluntad po-
litica de darle solucion a los temas de
seguridad. Nuestra actividad debe estar
reglamentada, no existe otra posibilidad.
Como trabajamos con la seguridad de
las personasy bienes, a la ley debemos
discutirla entre todos.

— Antonio Olive:“Parece haber un re-
acomodamiento a las otras formas de
pago que se habian extinguido, como
el efectivo y/o el cheque al dia”

— Daniel Schapira:“Existe todavia mu-
chaincertidumbre acerca de las nuevas
normas para importar y muchos de
los productos que se comercializan
quedaron alcanzados por las licencias
no automaticas. ”

- Juan M. Venialgo Acevedo: “Creo
que va a ser un aino muy dificil como
consecuencia del estado de emergencia
en que se encuentran practicamente
todas las dreas. Muchos son de mediano
y largo plazo, pero otros son de caracter
urgente y coyuntural”’

- Marcelo G. Hirschhorn: “Seria inte-
resante logar un encadenamiento del
importador/distribuidor, integrador/
instalador y cliente final en términos
de financiamiento. Esto mejoraria mu-
cho la perspectiva del sector y la po-
sibilidad de planificacién a mas largo
plazo’m

COLABORARON: Ledn Langlais, Senior director of Growth markets and regional strategies de Tyco Security Products; Martin Sainz, Product
manager de Microcom Argentina; Faustino Costa, Titular de Ambar Group; Marcelo Raschinsky, Gerente regional de negocios de Risco Group;
Fernando Caamanio, de Celletech /Movatec; Damidn Rubiolo, Responsable del drea comercial de CEM; Sebastidn Papaleo, Gerente general de
SEG International; Eric Natusch, Gerente comercial de Play Security Systems; Isaac Melidn, Jefe de producto de Deitres S.A.; Nelson Vidal,
Gerente comercial del Grupo Ingal; Jonathan Tzatzkin, Security program manager de NEC Argentina; Norberto Chaquer, Gerente comercial de
BioCard Tecnologia; Enzo Martoccia, Asesor comercial de Dialer Seguridad Electrénica; Marcelo Colanero, Presidente de Intelektron; Denis
Morgan, CEO de Tech North; Vanina Mendiondo, Jefa de ventas de Lo-Jack; Carlos Stagnaro, de Simicro; Javier Sobrero, de Syscom Electrénica;
Carlos Macario, de Alarmas Keeper; Antonio Olive, de 24hs Security; Daniel Schapira, Presidente de Drams Technology; Osviado Colmeiro,
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Nuevas camaras
AHD 720p y 960p

lluminacion LED Array
Menii 0SD: BLC,
halance de blancaos,
DNR, etc.
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Proximamente, linea de camaras AHD 1080p. 011153577 CCV (2p66)
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CCTV en sedes distribuidas

Implementacion de videovigilancia en el CEAMSE

Plantas de dimensiones disimiles y distribuidas en todo el AMBA fueron algunos de los inconvenientes

a salvar en la implementacion del sistema de CCTV, que tuvo a Dialer Seguridad Electrénica como

proveedor de los equipos Samsung seleccionados para el proyecto.

Tal como surge de la charla con el
Ing. Esteban Gaggero, a cargo del
proyecto por Murata S.A, la tecnologia
avanza, se supera dia a dia en todas las
areas de aplicacion y el segmento de la
seguridad no es la excepcion. Gracias a
las mejoras logradas en los ultimos afos,
pueden hacerse realidad proyectos en
zonas muy desfavorables y tecnoldgi-
camente complejas.

En este caso se tratd de un proyecto
con necesidades muy particulares, que
requeria un sistema de CCTV capaz de
monitorear nueve plantas distribuidas
en CABA y GBA desde la sede central.
Su desarrollo fue confiado a Murata S.A.
debido a suamplia experiencia en gran-
des proyectos de CCTV, alarmasy control
de acceso en edificios publicos.

EL PROYECTO

Los principales desafios del proyecto
eran dos: por un lado, las dimensiones
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de cada una de las plantas, ya que se
trata de complejos amplios, lo cual di-
ficultaba la aplicacion de un sistema
cableado. El otro gran desafio fue la
concentracion del video y su transmi-
sién a la sede central.

Para tener una referencia exacta de
las dimensiones sobre las que debia
trabajarse, citaremos los dos extremos:
la planta del CEAMSE de mayor di-
mension para este proyecto es el Relleno
Norte Ill, de 500 hectéreas y en la cual
se instalé un sistema de CCTV que
abarca 40 de ellas, mientras que la
planta mas chica cuenta con 6 hectareas
de extension.

En todas las plantas las distancias
entre las cdmaras y el centro de datos
son muy amplias y las caracteristicas
del terreno impiden pensar en un sis-
tema cableado debido a que la obra
civil necesaria insumiria demasiado
tiempo y dinero. Luego de un analisis

pormenorizado y pruebas intensivas,
se optd por un sistema de enlaces in-
aldmbricos de alta velocidad para co-
municar las cdmaras/domos con el
centro de datos de cada planta.

La transmision del video también fue
un gran desafio: las plantas estan si-
tuadas a varios kilometros de la sede
central, lo cual hacia imposible pensar
en enlaces inalambricos punto a punto
y/o enlaces de fibra. Para solucionarlo,
se instalé en cada planta un sistema IP
con cdmaras/domos Samsung conec-
tados a una NVR Samsung, con lo que
se logro la visualizaciéon local de las
imagenes. Las cdmaras/domos se co-
nectan al centro de datos de la planta
mediante enlaces inaldmbricos a un
AP, el que, a suvez, se conectaalaNVR
armando una red IP local. Esto permite
la visualizacion local del video y, me-
diante una conexién de enlace dedicado
ainternetde 15 Mb en cada planta, se
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envia el video a la central de monitoreo
instalada en la sede central. Para recibir
estasimdagenes, en esta sede se monté
una sala exclusiva de monitoreo donde
se recibe el video con un enlace de in-
ternet de 30 Mb en cuatro servidores,
los cuales llevan el video a 14 LCDs y
tres puestos de operaciones.

Las cdmaras/domos fueron instaladas
estratégicamente en los accesos y pun-
tos criticos de cada planta segun se
planificé luego de llevar a cabo un ana-
lisis de riesgo del lugar. Esto permite
tener un conocimiento detallado del
recorrido de cada camién, desde que
ingresa hasta que se retira de la planta,
y todos los movimientos que realizé
durante el tiempo que estuvo en ella.

Con este sistema es posible controlar
la seguridad y operatoria de las nueve
plantasy sus 80 cdamaras/domos desde
un solo lugar, lo cual permite mejorar
sustancialmente el funcionamiento de
la entidad, tanto desde el punto de
vista técnico como desde el de la se-
guridad.

CONCLUSIONES
Para el cliente, el resultado de esta
implementacién es excelente: el sistema

es muy estable y muy provechoso para
los directivos, responsables de la ope-
ratoria y jefes de planta, ya que a partir
de la instalacion del sistema de CCTV
se puede conocer y ver el detalle de lo
que sucede de cada planta en forma
online. Esto permite corregir cualquier
inconveniente detectado e incluso me-
jorar la performance de la planta.
Para Murata S.A., que ademas
es la responsable de la seguri-
dad patrimonial del cliente, el
sistema le permite trabajar fun-
damentalmente sobre la pre-
vencion y la respuesta inme-
diata, aun antes de la ocurrencia

para controlar y corregir de manera
inmediata cualquier anomalia que pue-
da suceder. El sistema también brinda
un apoyo fundamental a la seguridad
fisica, también provista por Murata S.A;
entre ambos hemos conformado un
sistema de seguridad integral’, expre-
saron desde el cliente final acerca de
la eleccion del integrador.

La extension de las plantas, distribuidas en distintos
puntos de la Ciudad Auténoma y conurbano, y la
centralizacion de las imagenes fueron dos de los de-
safios mas importantes a resolver.

de hechos danosos, confor-
mando un verdadero sistema
de seguridad integral entre las herra-
mientas tecnoldgicas y el elemento
humano.

“Elegimos a Murata S.A. debido a su
amplia experiencia en este tipo de ins-
talaciones, lo cual nos permitié contar
con la plena confianza de que obten-
driamos los resultados que buscabamos.
El resultado es un sistema robusto, es-
table y confiable con el que podemos
monitorear de manera centralizada y
online la operatoria de todas las plantas

Por su parte, Enzo Martoccia, de Dialer
Seguridad Electrénica, expresé su agra-
decimiento al integrador, por “confiar
en nuestra empresa como uno de sus
proveedores de seguridad electrénica.
Considerarnos que a la hora de iniciar
un proyecto en conjunto, el desafio
de llevarlo adelante es de todos los
actores que participan en las diferentes
etapas. Por nuestra parte, como prove-
edores de equipamiento, debemos ase-
sorar y aconsejar a nuestro cliente en la
eleccion correcta del equipamiento,
asegurar un stocky la entrega de equipos
en tiempo y formay dar todas las capa-
citaciones y soporte pre y posventa que
demande la implementacién del pro-
yecto. Si logramos que el usuario final
quede conforme y cumpla con sus ob-
jetivos, de nuestro lado quedamos sa-
tisfechos’, concluyé. m

Cliente: CEAMSE.
Empresa integradora: Murata S.A.

Encargado del proyecto:

! Ing. Esteban Gaggero
/ Gerente de tecnologia

Empresa proveedora:

Dialer Electronica
www.dialer.com.ar

Equipos utilizados:

>

‘SUNG TECH

Camara Samsung IP megapixel
modelo SNB5001.

Domo PTZ Samsung IP megapixel
zoom x33 modelo SNP5300H.
NVR Samsung modelo SRN-1670D.
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Control de acceso distribuido

Solucién HID para la Superintendencia de Seguros de la Nacién

La modernizacion del sistema de control de acceso con tecnologia de HID Global facilita el ingreso

y control de horarios en la Superintendencia de Seguros de la Nacion. En esta nota, ofrecemos los

detalles de la implementacion en la institucion argentina.

HID Global

www.hidcorp.com

L a actividad de las aseguradoras
en América latina crecié en las ul-
timas décadas, aunque contintia muy
por debajo de los niveles de las eco-
nomias mas desarrolladas (como Esta-
dos Unidos y Europa), donde tiene una
participacion de alrededor del 10 % de
su PBI (Producto Bruto Interno). En Ar-
gentina, esta industria esta consolidada
desde hace varios afios, con alrededor
de 180 entidades aseguradoras cons-
tituidas que generan alrededor de
100.000 empleos. Seguin estimaciones
de la Superintendencia de Seguros de
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la Nacién (SSN), la produccién en primas
del mercado argentino a junio de 2009
fue de 27.000 millones de pesos (cerca
de 3.000 millones de délares).

La SSN es un organismo publico des-
centralizado creado en 1938, depen-
diente del Ministerio de Economia y
dedicado a supervisar la actividad de
las compafiias aseguradoras en Argen-
tina luego de que las compafias ase-
guradoras se establecieran plenamente
en el este pais. Por tratarse de una en-
tidad publica descentralizada, un im-
portante nimero de empleados y vi-
sitantes acuden todos los dias a las
distintas sedes de la institucién en todo
el territorio argentino.

A pesar de que ya existia instalado
un sistema de control de acceso para
los empleados del organismo, éste se
encontraba en desuso por las dificul-

tades en su operacion. Por esta razdn,
en 2012 se abrié una licitacion publica
para adquirir un nuevo sistema de con-
trol de acceso que pudiera aportar un
mayor control sobre quién ingresaba
ala entidad, asi como sobre los horarios
de entrada y salida de personal. La so-
lucion elegida fue el lector BioClass
500 de HID Global y su instalacién es-
tuvo a cargo de la compafiia argentina
Longoni Electrénica S.R.L., Digicard,
que cuenta con mas de 30 anos de ex-
periencia en el rubro.

DESAFiOS

La Superintendencia de Seguros de
la Nacién contaba con un sistema de
control de acceso para gestionar el in-
gresoy salida del personal de la entidad
y de los visitantes. Sin embargo, el sis-
tema presentaba‘“constantes problemas
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de mantenimiento y defectos de soft-
ware que dificultaban el normal se-
guimiento y control de los horarios’,
segun explicé Guillermo Caputo, Sub-
gerente de Tecnologia e Informacion
de ese organismo. Asimismo, resalté
que“el sistema se encontraba inactivo”
desde hacia varios afos, por lo que no
era posible realizar un seguimiento
exacto al ingreso de personal ni sus
horarios de entrada o salida.

Por otro lado, la entidad cuenta con
multiples sedes en Argentina: la central
ubicada en Buenos Aires, la sede Bel-
grano, dos subsedes en las calles Alsina
y Chacabuco, ademas de otras siete
subsedes en el interior del pais, ubicadas
en Santa Fe, Cérdoba, Mendoza, Tucu-
man, Chaco, Rio Negro y Catamarca,
todas ellas con la necesidad de un sis-
tema de control de acceso.

SOLUCIONES

El proyecto tuvo una duracién de seis
meses, durante los cuales Digicard, la
empresa ganadora de la licitacion, instald
50 lectores biométricos BioClass 500
de HID Global en las distintas sedes de
la Superintendencia. “Para el proyecto
se emplearon torniquetes en los in-
gresos a los edificios principales con
lectores BioClass integrados, asi como
en ubicaciones estratégicas en varios
pisos y en las distintas oficinas del or-
ganismo’, explicé Enrique Zuhiga, Ge-
rente comercial de la integradora.

“Enla SSN requerian un doble control
de tarjeta de proximidad mas huella
digital, ademas de la necesidad de op-
timizar los tiempos de lectura’, sefald
ZUiiga, quien explicé ademas que la
solucion estd integrada con el software
Digicard Control de Acceso, el cual ges-

C O TROL

MOMITORED MAYORISTA DE

ALARMMAS

Estaciones equipadas con los ltimos
avances en sequridad electronica y monitoreo
de alarmas , las 24 hs, los 365 dias del ano con persenal
altamente calificade ¢ instrucciones precisas para cada tipo de emergencia

SEGURIDAD

ON LINE!

tiona quiénes pueden ingresar a de-
terminadas areas, el software Digicard
Tiempo y Asistencia, que registra la
asistencia del personal de SSN vy el
tiempo que permanece dentro de la
entidad, y el Sistema de Visitas, que
controla el ingreso de personas ajenas
ala Superintendencia.

ZUniga resalté también que la insta-
lacién no presenté inconvenientes y
se realizé por fases, comenzando en el
edificio principal, donde se renovaron
los torniquetes y el cableado, para
luego extenderse al resto de sedes.

RESULTADOS

Para Guillermo Caputo, la instalacién
de la solucién propicié una mejoria
“sustancial”en el control de acceso del
personal y las horas trabajadas, y ma-
nifesté que los responsables del uso
del sistema “han encontrado sus ex-
pectativas satisfechas”.

Por su parte, Enrique Zuiiga indico
que con la solucién de HID se le ga-
rantizé al cliente una escalabilidad ili-
mitada con la tecnologia biométrica
de los lectores, pues “la huella no esta
almacenada en el equipo sino en la
tarjeta de proximidad de 32 bits”. Re-
saltd ademas que disminuyo el nimero
de empleados sin registrar y los casos
en que los empleados prestaban sus
tarjetas de acceso.

Finalmente, Caputo recalcé que lain-
version realizada en estos equipos esta
resultando en el cumplimento de las
necesidades de la SSN, viéndose refle-
jada en la relacién costo-beneficio, la
cual “es de suma importancia, dado
que se trata de recursos publicos, por
lo que su correcta administracion es
un parametro primordial”. m
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CARACTERISTICAS

- Potancia: 1/2 HP -RPM: 1500

- Alimentacion: 220V, 50hz. - Velocidad: 14m por minuto

- Peso del Equipo: 8 kg. - Fifion de salida: 218 madulo 4 en aluminio

- Peso méaximo del portdn: 600 kg. - Fin de Carrera: Magnético [imén - reed switch)

- Tipo de porton: Residencial - Comando a distancia: Radio Frecuencia 433,92 mhz Code Learning
- Maniobras por hora: 40 - Tiempo de apertura: 10,2 segundos [portan de 2,40m)

KIT COMPLETD DE AUTOMATIZADOR
Compuesto por motor, 3 barras de cremallera de hieero de 1 metro c/u y 2 controles remotos.
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Solucion NVT para espacios reducidos

Camaras IP en ascensores

Las tecnologias EoCy PoE de los dispositivos de NVT probaron ser una excelente solucion para instalar

cdmaras de videovigilancia IP en espacios estrechos, como en ascensores, donde el principal reto

suele ser usar tnicamente el cableado existente.

'.\ Jaime Trujillo
Gerente de desarrollo de
e negocios de NVT para
Centroamérica y region
andina

I nstalar sistemas de CCTV en espacios
reducidos que limitan el paso de ca-
bleados, como los ascensores, es una
de las preocupaciones mas comunes
para los jefes de seguridad de cualquier
compania. También es comun encontrar
interferencias en laimagen, usualmente
provocadas por el movimiento de los
cables. Estas circunstancias pueden
provocar que estos espacios queden
sin vigilancia o con un monitoreo de
baja calidad de imagen, debiendo ubi-
car camaras en los espacios cercanos,
como los corredores.

Sin embargo, en el nuevo edificio
sede de una reconocida multinacional
latinoamericana de productos cosmé-
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| Cémaralpde
3 megapixeles,

5 Watts

ticos radicada en Bogotd, Colombia,
fue posible superar este obstaculo gra-
cias a la tecnologia de Network Video
Technologies (NVT), que aprovecha
cableados en pares o coaxial, usando
EoC (Ethernet sobre Coaxial) y PoE (Po-
wer over Ethernet).

La instalacién de videovigilancia en
el interior de los ascensores estaba
proyectada desde el principio. Sin em-
bargo, el personal representante del
fabricante de los ascensores manifest6é
su desacuerdo con lanzar un cableado
adicional al interior de los fosos para la
transmisién de las cdmaras y con im-
plementar un punto de red al interior
de las cabinas; la Unica opcién dispo-
nible era hacer uso de un par de cables
ya existentes o dejar la zona sin moni-
toreo.

Los ascensores son un espacio critico
por tratarse de lugares confinados, sin
vista al exterior, donde pueden pre-
sentarse acciones que afecten la se-

Clave:
= Coaxial
= UTP Cat5

Fuente de
energia

IP Switch/NVR/Firewall

*Datos y PoE posibles hasta 1,6 Km (RG59/U)

guridad al interior de las edificaciones;
idealmente, deben mantenerse mo-
nitoreados. Otro motivo por el que se
recomienda la instalacion de videovi-
gilancia en ascensores es la capacidad
de controlar situaciones como cortes
de energia o fallas técnicas, ademas
de hacer seguimiento en casos de eva-
cuacion del edificio.

LOS RETOS DE LA INSTALACION

En el caso de esta companiiia, la insta-
lacién tenia un reto particular, pues en
la revisién técnica del espacio para las
nuevas camaras se descubrié que so-
lamente habia dos hilos disponibles
dentro del cable viajero en cada una
de las cavidades de los ascensores para
realizar la conexion y alimentar la ca-
mara. Ademas, el personal de mante-
nimiento de los ascensores no permitia
enviar cables adicionales por la cavidad,
impidiendo crear un punto IP extra
para la transmision del video digital.
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Software para monitoreo de alarmas
y logistica satelital de vehiculos.

LEEE solucion mévil que permite transformar un smartphone en
un dispositivo localizador de personas, con funcionalidades
avanzadas tales como;

Generacién de posicién

Alertas de panico / emergencia médica/ incendio
@

Acceso seguro domiciliario y respuesta.
]

Servicios parametrizables
(asistencia mecanica, logistica, control de guardias, servicios técnicos, supervision de vendedores)

Fotoverificacién desde el Smartphone
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& Casos de éxito ‘

La solucién, propuesta conjuntamente
entre integrador, proveedor y cliente
final, fue instalar tres transceptores
NV-EC1701 de NVT, uno por cada ca-
mara. La ventaja que ofrecen estos dis-
positivos para este tipo de instalaciones
es que son capaces de usar los pares
de cable que ya estaban disponibles
en el ascensor para conectar las cdmaras,

sin necesidad de instalar un cable adi-
cional.

Cabe resaltar que este dispositivo es
capaz de transmitir sobre cualquier
tipo de cable, incluido el coaxial, tanto
energia como el video digital de alta
calidad de las camaras IP, sin necesidad
de una direcciéon IP o MAC para su
configuracion. Ademas, es compatible

con todos los protocolos de conexién
a red, como UDP, TCP/IP, HTTP y Multi-
cast, entre otros.

INSTALACIONES A FUTURO

El desempefio de los transceptores
de NVT sumado a la facilidad de su
instalacion, que puede realizarse rapi-
damente auin en espacios dificiles, ase-
guran una calidad de video confiable
que no se ve afectada por el movi-
miento ni el uso limitado de cables.

Asimismo, se trata de una solucion
mucho mas econdmica que otras so-
luciones IP del mercado, que pueden
llegar a tener costos muy elevados,
ademas de las limitaciones en su im-
plementaciéon debido a la necesidad
de cambiar cableados e infraestructuras
para ponerlas en marcha.

Finalmente, debido a los positivos re-
sultados de esta instalacion, la firma
multinacional incluyé entre sus planes
de modernizacién de sus otras sedes
la migracion a IP de los sistemas ana-
I6gicos ya instalados, haciendo uso de
las soluciones de NVT para aprovechar
la infraestructura de cableado existente,
minimizando los costos y el tiempo
asociados a esta migracion. m
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* Cables para Portero & Infercomunicador
= Cables Telefdnicos para Interior

= Cables Telefénicos Subterrdneos

* Cables Telefdnicos Con Portanie Liviana
= Cables Telefdnicos con Portante Pesado
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= Cables para Instalacidn Intema

= Cable Extenor de Distibucion o Fachada
* Alambre de Bajada Telefénica

= Alambres para cruzada

+ Cable Coaxial de S0 Ohms
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» Cable Coaxial de 75 Ohms

= Cable UTP para Interior

= Cable UTP para exterior

= Multiconductores Blindados

= Cables para sistemas de incendio
» Especiales
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FULLTRACK 3.0 es una plataforma 100% WEB (CLOUD COMPUTING). No se trata solo de un

sistema de Rastreo convencional, sino que permite tener el logotipo y colores personalizados de su
empresa y cuenta con un gran desarrollo de Ingenieria que se adecta a las demandas actuales.
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Control da combustible T

Responsive Web Design
Plataiorma
. 100% personalizada
Garacteristicas destacadas:

Mo requiene mversian inicial para poder ofrecer este NUBVD Servicio de Control de pasajeros para & transporte publico por medio de RFID,
rastren a sus clentes. pudiendo controlar y auditar quien sube o basa de los mismos (ideal combis
Completa Lectura del Estado general ded vehiculo por medio de fas colecivos, )
informaciones que offece la computadara de abordo (RED CAN ABD). Awso de Service previsto para el mantenimiento del molor de cada vehiculo,
Scoring para poder evakuar ef manejo del conductor (curvas, frenadas v Funcitn Ant-Entradera, con envio de S.0.5. automdtico 2 la Plataforma /
aceleraciones bruscas). Monitoreo / SMS / Mail / Smartphone (Android y 105).
Platafomma propia alojada en los servidores mundiaies AMAZON

R 11 4568 3723
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SEGUIMIENTO SATELITAL

WiCONNECT

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte en www.gte.com.ar, nuestra linea de accesorios
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Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versitiles .

Soluciones en logfsticas vehicular.

Administracién y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C1428DQ5) - CABA - Argentina - Tel: +541 1 4896.0060/006| - www. gte.com.ar
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Camaras alimentadas con energia solar

;Pueden utilizarse paneles solares para alimentar un sistema de sequridad? Aun incipiente, la energia

solar proporciona casi el 10 % de la electricidad consumida en el mundo y ofrece posibilidades de

implementacion ilimitadas. Una de ellas es su aplicacion para alimentar un sistema de CCTV.

i1

Tengo que instalar cdmaras de se-
guridad en un campo carente de
tendido de red eléctrica. Por las dis-
tancias es imposible utilizar grupos
electrégenos, ya que se trata de un
potrero sin edificacion. ;Qué me acon-
sejan? jExiste algun kit con paneles
solares? También quisiera monitorear
via internet esas imagenes: a dos kil6-
metros y medio del lugar hay conexién
inaldambrica, jpodria poner un par de
antenas y enlazar desde la misma?
Bienvenidas todas las sugerencias” Asi
iniciaba José Luis Sdnchez, participante
del Foro Negocios de Seguridad, uno
de los tantos mensajes de la red de
profesionales mas activa del sector, el
cual motivé distintas respuestas y su-
gerencias por parte de sus colegas.
¢Es posible una instalacion de estas
caracteristicas? Antes de abordar la
respuesta ofrecida en la red por Se-
bastian Diaz, veremos de qué se trata,
cudles son los tipos y que aplicaciones
pueden darse a un panel solar.

DEFINICION

Un panel solar o médulo solar es, ba-
sicamente, un dispositivo que capta la
energia de la radiacién solar para su
aprovechamiento. El término “panel
solar”abarca a los colectores, utilizados
generalmente para producir agua ca-
liente doméstica mediante energia solar
térmica, y a los paneles fotovoltaicos,
utilizados para generar electricidad me-
diante energia solar fotovoltaica.

Por lo general, los colectores solares
se utilizan para calentar agua que puede
emplearse de manera doméstica (du-
chas, lavar platos, en sistemas de cale-
faccion por losa radiante o radiadores)
y para procesos industriales, logrando
temperaturas de agua (promedio) de
50°Ceninviernoy 80 °C en verano.

La segunda funcién es la mas intere-
sante para laindustria: los paneles solares
fotovoltaicos, los cuales generan elec-
tricidad a través del efecto fotovoltaico,
pariente cercano del efecto fotoeléctrico
que le valié a Albert Einstein el premio
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Nobel. Este tipo de colectores se utilizan
tanto en parques solares de gran en-
vergadura —de varios megawatts— como
eninstalaciones hogarefas: ademas de
su ventaja en el ahorro de costos de
energia, proporcionan estabilidad a la
electricidad, evitando picos de tension
que pueden dafar los dispositivos co-
nectados alared.

En zonas rurales, donde no se tiene
acceso a la red eléctrica, los paneles
fotovoltaicos son el sustituto ideal para
el uso de grupos electrégenos, que se
fabrican de distintas potencias y una
amplia variedad de calidades. Aunque
la instalacion solar fotovoltaica resulta
relativamente cara comparada con la
inversion que implican los grupos elec-
trogenos, luego es necesario alimen-
tarlos diariamente de combustible, lo

cual resulta costoso e implica trasladarse
para obtenerlo.

PANELES FOTOVOLTAICOS

Los primeros paneles de este tipo
aparecieron en laindustria aeroespacial
y se convirtieron en el medio mas con-
fiable de suministrar energia eléctrica
a un satélite o a una sonda en las
Orbitas interiores del Sistema Solar,
gracias a la mayor irradiacion solar sin
el impedimento de la atmésfera. En el
ambito terrestre, este tipo de energia
se usa para alimentar innumerables
aparatos autbnomos, para abastecer
refugios o casas aisladas de la red eléc-
tricay para producir electricidad a gran
escala a través de redes de distribucion.
Entre los afios 2001 y 2012 se produjo
un crecimiento exponencial de la pro-
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Transmisores via Radio
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Contact ID
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Dual SIM, Detector de Jamming.
Bateria interna. Audio.
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duccién de energia fotovoltaica, du-
plicdndose aproximadamente cada dos
anos. Si esta tendencia continua, podria
cubrir el 10 % del consumo energético
mundial en 2020.

Los paneles fotovoltaicos estan for-
mados por numerosas celdas que con-
vierten luz en electricidad. Estas celdas
(o células) dependen del efecto foto-
voltaico por el que la energia luminica
produce cargas positivas y negativas
en dos semiconductores préximos de
diferente tipo, lo cual crea un campo
eléctrico capaz de generar una corriente.
Los materiales para celdas solares suelen
ser silicio cristalino o arseniuro de galio.
Los cristales de arseniuro de galio se fa-
brican especialmente para uso fotovol-
taico, mientras que los cristales de silicio
estan disponibles en lingotes normali-
zados, mas baratos, producidos princi-
palmente para el consumo de laindustria
microelectrénica. El silicio policristalino
tiene una menor eficacia de conversion,
pero también menor costo. Las estruc-
turas para anclar los paneles solares son
generalmente de aluminio con torilleria
deaceroinoxidable, con lo que se busca
asegurar una maxima ligereza y una
mayor durabilidad en el tiempo.

La potencia de un médulo solar se
mide en Wp (watt peak o watt pico) o,
mas concretamente, en sus respectivos
multiplos: kWp o MWp. Se trata de la
potencia eléctrica generada en condi-
ciones estandares para la incidencia de
luz. Por ejemplo, cuando se expone a
luz solar directa, una celda de silicio de
6 centimetros de diametro puede pro-
ducir una corriente de alrededor de 0,5
A a 05V (equivalente a un promedio
de 90 W/m? en un campo de normal-
mente 50-150 W/m? dependiendo del
brillo solar y la eficiencia de la celda).

APLICACION EN CCTV

Como establecimos al principio, lain-
quietud de un participante del Foro
Negocios de Seguridad motivé una
serie de consejos y recomendaciones
de colegas, que dan como posible la
instalacion de un sistema de CCTV ali-
mentado por energia solar.

Como primera medida, para lograr
una maxima eficiencia hay que tener
en cuenta ciertas cuestiones. Entre ellas:
« Planos (o coordenadas) con la distri-

bucién de equipos y nodos afin de lo-

grar la mejor arquitectura en el disefio.
« Tipo y consumo del equipamiento a
utilizar.”En este aspecto conviene ser
muy cuidadosos al determinarlo: debe
trabajarse para lograr el objetivo con
el menor consumo posible, ya que

esto es directamente proporcional a

la infraestructura que se requerird
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luego para que opere eficientemente’,

sefalé Sebastian Diaz en uno de los

mensajes de este post.

« El célculo de la potencia que se requiere
para 24 horas de operacién continua
(segun los equipos y comunicacion
en cada punto ya determinados) y la
cantidad de dias a utilizar.

« Incluir en el célculo para cada nodo,
ademas del equipo de video, el enlace
para transmitir, lo que su suma watts
ala ecuacion.

« La dimension, segun la informacién
recabada, del resto del equipamiento
necesario para alimentar al sistema:
panel (moédulo fotovoltaico), contro-
lador, conversor y baterias.

Hasta aqui las generalidades. Lo que
sigue es el detalle ofrecido por Diaz
sobre cada uno de los elementos a
utilizarse y las recomendaciones al mo-
mento de seleccionarlos.

COMO ELEGIR

EL INVERSOR APROPIADO

Por razones comerciales, la mayoria
de los inversores solo indican su po-
tencia maxima en watts, aunque sin
indicar los watts continuos de consumo
que soportan. Sin embargo, conocer
ambos datos (los watts maximos y los
continuos) es clave para elegir el inversor
apropiado segun la necesidad.

Todos los aparatos eléctricos y elec-
trénicos tienen un consumo en el mo-
mento de encender (consumo maximo)
y un consumo menor en funciona-
miento (consumo continuo). Por lo ge-
neral, los aparatos consumen hasta
tres veces mas al encender y en motores
de alta (3.600 RPM), hasta seis veces
mas. Por ejemplo, un motor eléctrico
ahorrador de energia que consume
1.000 W en funcionamiento, consumira
3.000 W en el momento de encender;
unaTV de 200 W consumira 600 W du-
rante el encendido.

Todos los aparatos tienen indicado
su consumo Y su voltaje de funciona-
miento, normalmente en la parte trasera.
Algunos indican su consumo en watts
con una W, que es lo mismo; el voltaje
se indica también con una V. Otros
aparatos indican su consumo en am-
peres o A, el cual hay que convertir a
watts mediante la multiplicacién de
amperes por volts.

Volviendo a los ejemplos anteriores:
-SiunaTVindicaunconsumoen 1,3 A

a 220V, al multiplicar 1,3 x 220 obte-

nemos como resultado un consumo

de 286 W continuos y 858 W maximos
al encenderla.

- Un refrigerador ahorrador de energia
queindicaconsumode3,2Aa220V,
significa que tiene un consumo con-

tinuo de 704 Wy 2.112 W de méaximo

en el momento de encendido.

Por esto es que, al elegir el inversor,
debe tomarse en cuenta la suma de
los watts de todos los aparatos que se
conectaran a la red.

Por ejemplo, si una red eléctrica tiene
conectados un refrigerador ahorrador
de energia de 704 W continuos, una
TV de 286 W, cinco focos ahorradores
de energia de 24 Wy un ventilador de
60 W, la suma de todos los elementos
resulta en un consumo total de 1.170 W
continuos (que se transformaran, en el
momento del encendido, en 3.510 W
maximos). Con esta planificacion de
dispositivos un inversor de 3.600 W ma-
ximos y 1.200 W continuos es una ex-
celente eleccién.

Como recomendacion final: es pre-
ferible comprar un inversor con salida
regulada para proteger los aparatos
conectados a lared.

COMO ELEGIR PANELES SOLARES

Los paneles solares, para que pro-
duzcan todos los watts nominales, de-
ben recibir los rayos solares perpendi-
cularmente, lo cual ocurre de manera
muy acotada. Por esta razdn, los watts
deben calcularse haciendo un promedio
de las horas efectivas de sol: para este
caso, tomaremos un valor de 5 horas.

Primero sumaremos el consumo de
cada uno de nuestros aparatos eléctri-
cos. Volvemos a un ejemplo similar al
del item anterior: un refrigerador aho-
rrador de energia, 704 W continuos,
una TV, 286 W, dos focos ahorradores
de energia de 24 Wy un ventilador de
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TRANSCEPTOR GPRS/SMS

Siguiendo los nuevos estandares del mercado, traemos una nueva
serie de productos que incorporan mejoras necesarias para
continuar la evolucion de la sequridad electronica. Tamafio reducido,
actualizacion remota de firmware y conexion on-line son algunos de
los beneficios de la nueva linea de productos Celletech.

¢Que ventajas incorpora?

Actualizacion brinda la posibilidad de desplegar nuevas versionas de firmware de
forma remota, obteniendo un producto en constante evolucidn
Versatilidad para adaptarse a distintas soluciones del mercado

EEgIJ ridad al confirmar el evento solo si es recibido correctamente
Localizacion remota para ubicarlo en cualguier momento y lugar dentro de los 1000m
Evolucidn al agregar nuevas funciones, manteniendo |a compatibilidad con el RVA-400
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DSC Honeywell 511 Guard

Especificaciones
Alimentacién 10 - 16 VCC (Nominal 13,8 VCC)
Consumo en Reposo 50 mA
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Formatos de Comunicacion Contact ID / Ademco Express (DTMF)
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Indicadores de Estado 3 Led: Rojo (Linea), Amarillo (Sefial) y Verde (Cobertura)
Conector de Antena SMA Hembra (500Q0) - Incluye Antena Cuatribanda
Modos de Operacién Automadtico y Backup
Dimensiones / Temperatura de Operacidn B5x74x32 mm (Anx AlxP) /-20°C a 45°C
Accesorios Conector con Mazo de Cables
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60 W daran un consumo total de con-
sumo total 1098 W por hora (704 +
286 + 24 + 24 + 60 = 1.098 W). Luego,
debemos multiplicar estos 1.098 W
continuos por el tiempo en que vayan
a estar en uso, por ejemplo 24 horas al
dia. Entonces, multiplicando 1.098 x
24 obtenemos que el consumo conti-
nuo de watts por dia serd de 26.352 W.

Finalmente, estos 26.352 W de con-
sumo diario debemos dividirlos por
las horas de sol efectivas (5 horas), lo
que nos dard 5.275W. Este es el niUmero
de watts que deberd generar por hora
el sistema de paneles solares.

NdR: Utilizando el cdlculo promedio de
rendimiento de cada célula solar, expli-
cado anteriormente, podrd tenerse una
idea aproximada de los metros cuadrados
de paneles solares necesarios para lograr
la potencia requerida en el eiemplo.

COMO ELEGIR

Y CALCULAR LAS BATERIAS

Basandonos en el consumo estimado
del ejemplo anterior, haremos ahora
un célculo que nos indicarad qué tipo
de baterias son necesarias para ali-
mentar el circuito de 12 V.

Cl: ckcard

www.larconsia.com

Fabricamos y
comercializamos todo en

Partimos de una red que cuenta con
los mismos elementos que en el ejem-
plo anterior, por lo que el un consumo
diario sigue siendo de 26.352 W conti-
nuos. El siguiente paso es dividir esos
26.352 W de consumo entre los 12V
de la bateria para convertirlo en amperes
(26.352/12=2.196 A).Entonces, obten-
dremos como resultado que, para sos-
tener el consumo, necesitamos 2.196 A
de capacidad en baterias.

Como consejo, es conveniente duplicar
los amperes de las baterias para no
forzarlas ni dafarlas. En este caso, 2.196
x 2 =4.392 A. Si tenemos baterias con
capacidad de entregar de 100 A por
hora, debemos conectar 10 en paralelo
para tener 12V / 1.000 A. También se
pueden configuraren 24V, 48Vy mas,
segun el inversor.

INSTALACION EXITOSA

Luego de la teoria expuesta por Sebastian
Diaz, citaremos un ejemplo de instalacién
exitosa de un sistema de CCTV alimentado
a energia solar implementada por Juan
Carlos Sanch, también posteado en el
Foro Negocios de Seguridad.

“Lo primero que hay que conocer es
de cuénto serd el consumo en watts

En Cordoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

de lainstalacion, lo cual dependera de
la cantidad de equipos que vayan a
utilizarse: cdmaras, radio y switches, ya
que todo suma’, explicé Sanch, quien
luego dio un ejemplo concreto con
equipos instalados.

Célculo de consumo

« Camara Hikvision DS-2CD2632F-ISNS
3 Mpx: 5,5W de consumo (7,5 W con
los infrarrojos encendidos).

« Switch Cisco SF-100D: 0,5 W.

- Radio Microtik: 8 W.

«Consumo total: 75+ 05+ 8=16 W
(con prevision de sumar una cdmara
de tipo PTZ de 30 W).

« Se calcul6 un consumo de 50 W por
hora (1.200 W por dia).

Equipos de alimentacion

Dividiendo por los 24V de las baterias,
se calculd el consumo en 50 A. Por lo
tanto, se debe utilizar:
+Un panel de 250 W /24 V.
- Un controlador de carga.
«Uninversor24Va110V.
- Dos baterias de ciclo profundo de

100 amperios y 12V en serie.

Como resultado, la autonomia del sis-
tema de CCTV sera de dos dias sin sol. m

En Buenos Aires
Monroe 221 OF 101
Tel: (5411) 4735 7922
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ClockCard siendo ambas
totalmente compatibles
pudiendo programar y
descargar la informacion
generada en los equipos

desde nuestro software de

comunicaciones.

ClockCard
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Elingreso y las entraderas

Como acceder a un sitio de manera segura

A partir de esta edicion, Claudio Javaloyas, titular de SEdeAP Argentina, inicia una serie de notas que

abordardn distintos aspectos de la seguridad y los métodos aplicados mds eficaces para garantizarla.

Ejemplos y soluciones especificas para casos puntuales.

Claudio Javaloyas (¥)
SEdeAP Argentina
sedeap@yahoo.com.ar

‘ omo premisa fundamental de
la seguridad personal y de los
bienes, los individuos deben ingresar
a un area donde se vean y sientan se-
guros. Sin embargo, esto es bien apro-
vechado por los delincuentes.

Originalmente se utilizaba un sistema
de puertas giratorias con bloqueo en
la segunda mitad del giro. Esto cuenta
con la ventaja de mantener la climati-
zacion ambiental, ya que bloquea el
flujo de aire, tal como se puede apreciar
en los bancos tradicionales y oficinas
publicas. En la actualidad este sistema
es cada vez menos utilizado debido a
los costos de mantenimiento y a que,
en algunos casos, impacta contra la
estética de la entidad.

Uno de los métodos mas simples y
difundidos para un ingreso seguro es
el de las puertas dobles o en esclusa,
donde el individuo (y a veces su trans-
porte) queda enclaustrado temporal-
mente en una zona entre aberturas
cerradas, protegiéndolo de un ataque
almomento de ingresar al drea segura.
Actualmente, en muchos casos, esto
estd mal aplicado, ya que se coloca
llave o cerrojo externo en la abertura
exterior, la cual deberia permanecer
abierta y sin acerrojar para el ingreso.

Otra solucién utilizada en edificios y
barrios cerrados es colocar dos puertas
en tandem. Sin embargo, a menudo
caen en el error de poner doble cerrojo,
lo que retrasa el ingreso a la esclusa
con la consiguiente anulacién de los
beneficios de este sistema. Si a esto le
sumamos que suelen dejar librado al
azar la posibilidad de acceso simultaneo,
el método de seguridad se termina de
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invalidar. Una muestra de este error la
podemos apreciar en el sistema que
intentaron aplicar en los estadios de
futbol de Primera Division: si bien no
estaba pensado como anti-asalto, sino
como control de acceso, tiene las mis-
mas fallas.

Entonces, ;como debe hacerse? Es
necesario garantizar el acceso rapido
a la esclusa, cerrando rapidamente la
abertura exterior y validando al usuario
para que prosiga con el acceso (igual-
mente valido para ingreso y egreso)
de manera mecanica o electronica, se-
gun los cerrojos utilizados (pueden
usarse los de tipo electromagnético
sin problemas, con las ventajas de libre
mantenimiento al no tener partes mé-
viles sujetas a desgaste).

Hay placas de control para esclusa
temporizada que pueden coordinar
estos sistemas de puertas en tandem
de manera econdmica, simple y efectiva:
permiten Unicamente una puerta abier-
ta por semiciclo y bloquean ambas
cuando hay alguien en la zona media
hasta que complete el ciclo de acceso
seguro. También hay placas para es-
clusas giratorias motorizadas y elec-
tronicas, donde lo que gira no son las
hojas de paleta internas de la puerta,
sino un cilindro exterior rotatorio, de
similar concepcién que las valvulas do-
sificadoras de fluidos.

Un segundo tema es controlar que
un solo individuo (o vehiculo) pase en
cada ciclo de esclusa. Para ello, si el
propio usuario no puede actuar de
control y evitar que otros ingresen a
su par, deberd proveerse una supervi-
sion (cdmara, vigilancia, etc.) que valide
conjuntamente con el usuario o reducir
el espacio de ingreso dentro de la zona
de esclusa. Aqui se plantea la necesidad
de verificar y validar al usuario como
legitimo para permitir su acceso: las
opciones son muchas, de diferente
grado de confianzay eficiencia.

LAS NUEVAS TECNOLOGIAS

En los tiempos que corren, los cerrojos
puramente mecanicos quedaron ob-
soletos, ya que las llaves son relativa-
mente faciles de copiar y de violentar.
Como simple observacion, tengamos
en cuenta que cualquiera lleva un
celular con camara, lo que hace que
capturar la "combinaciéon" sea muy
sencillo y que la llave sea facil de re-
producir. Ademas, cada robo de llave
y/o cambio de la combinacién se vuelve
costoso, especialmente en grandes
consorcios residenciales con varias de-
cenas de departamentos y varias copias
por unidad. También debe considerarse
que una llave igual a todas las demas
no permite identificar a su usuario en
forma univoca e inequivoca. Esto es
especialmente importante cuando hay
multiples inquilinos y/o se subarriendan
las unidades de manera temporal o
periddica.

La tendencia es hacia las llaves elec-
trénicas, biométricas y los cerrojos elec-
tromecdnicos. Aqui hay un mundo de
variedades que pueden categorizarse
en tres niveles de seguridad:

a) Lo que soy

b) Lo que sé

¢) Lo que poseo

En a) se busca diferenciar entre animal,
accién de la naturalezay un ser humano:
los filtros radican en la capacidad inte-
lectual, la comprension, manipulacion
y respuesta. Este es uno de los métodos
mas antiguos y tenemos ejemplo de
ello en los picaportes, pasadores, trancas,
tranqueras, etc., que previenen acciéon
del viento y el paso de animales poco
inteligentes.

En b) se suma el conocimiento: el po-
der leer una instruccion, contestarla,
ingresar una clave numérica, hablar,
sumar o reconocer ciertos caracteres
(tan comuin actualmente en los captcha
graficos), utilizar una combinacion gi-
ratoria (como las de caja fuerte) o, mas
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especificamente, métodos biométricos
como huellas dactilares, geometria de
mano, geometria facial o reconoci-
miento de iris, gestos y PIN.

Por ultimo, en ¢) se cotejay compara
algo de procedencia seguray legitima
contra la validacién, tal como una llave,
una tarjeta de identificacion, un docu-
mento, un tag o llavero electrénico, un
RiceTag implantado o un MultiPass de
chip, tan comun en el transporte publico
como sucesor de la tarjeta magnética
y los cédigos de barra.

Las nuevas tecnologias méviles hacen
que los celulares, tablets y dispositivos
portatiles modernos tengan la capaci-
dad de identificarse de manera inaldm-
brica a largo y corto alcance (BT, NFC,
etc.). Esto significa que pueden utilizarse
como llaves y plataformas de control
de infinidad de sistemas de acceso y
domética aplicada, ya que son capaces
de interactuar de manera eficaz con el
entorno cada vez mas automatizado
en el que vivimos. Tecnologias ante-
riores, aunque inferiores en prestaciones,
contintian siendo el estandar en apli-
caciones poco exigentes y con limita-
ciones econémicas. Ejemplos de ello
son los controles numéricos simples
que actiian a modo de candado para
elingreso de PIN (normalmente de 4 a
6 digitos): los hay programables o a
combinacién intercambiable por mi-
crotarjeta SIM, controles remotos en
llaveros de varios tipos mas o menos
genéricos para portones, controladores
de cerrojos a tarjeta perforada (trans-
parencia infrarroja) o a cospeles o fichas
metdlicas y plasticas.

SISTEMAS PARA RESIDENCIAS

Como muchas veces no es posible
colocar puertas esclusa, especialmente
en viviendas unifamiliares, es menester
dotarlas de alguna proteccién para el

momento justo de cerrar al entrar. Hay
que poner especial atencién en que
no sean los nifos los ultimos en ingresar
y no cerrar la puerta de espaldas, porque
un ladrén podria interponer un pie o
un objeto para empujar antes que ter-
mine de cerrarse y asi tomarnos por
sorpresa. Siempre hay que girar hacia
donde veniamos al ingresar y com-
probar que no somos seguidos ni ob-
servados. Asimismo, para verificar el
cierre de la abertura, es recomendable
algun sistema de pestillo o electrénico
con un médulo para puertas que veri-
fique el cerrojo, que controle que se
haya girado lallave y que se encuentre
correctamente asegurado.

Son preferibles los cerrojos que van
sobre las puertas en lugar de las cerra-
duras embutidas, ya que estos ultimos
debilitan la hoja. Aunque estéticamente
sean menos atractivos, el hecho de
que puedan colocarse en el marco de-
vuelve a la hoja su funcién principal:
ser el obstructor de paso de la abertura,
sin la responsabilidad de ser también
el contenedor del mecanismo de cierre.
Hay algunas opciones para este tipo
de sistemas: los cerrojos electromag-
néticos, los de tipo “Marino” -mas co-
nocidos como“Ojo de buey”-, manuales
y automaticos. En todos ellos, el me-
canismo de cierre no estd en la parte
moévil, sino en la periferia o marco.

Alos fines practicos de nuestra segu-
ridad, con foco en el ingreso, todo lo
que acelere el cierre firme del acceso
disminuye el riesgo de irrupcion forzada.
En horario nocturno ayuda mucho la
incorporacién de iluminacién correc-
tamente dirigida, que no nos convierta
en blanco de las miradas sino que sirva
para ver hacia donde nos dirigimos y
qué es lo que dejamos detras. Placas
controladoras temporizadas, secuen-
ciales (con légica microprocesada) y

reflectores orientables con autoencen-
dido temporizado por sensor exterior
suman eficacia a bajo costo.

Pueden incorporarse, también, otros
automatismos adicionales de proteccién
perimetral con controladoras micro-
procesadas especialmente en ventanas
tipo Bow-Window y tragaluces o clara-
boyas, donde el enrejado y blindaje
suelen evitarse por cuestiones estéticas,
incomodidad o porque representan
un riesgo para escapes en caso de
humo o incendio. En estos casos, es
recomendable que no sean instalacio-
nes fijas sino que, adoptando el uso
de técnicas de carpinteria metdlica y
herreria mévil, pueda liberarse desde
el interior, similar a un portén de garaje
o escotilla de escape, en momentos
de urgencia.

EDIFICIOS Y CONDOMINIOS

Como siempre, el peor enemigo es
laignorancia propia junto a laimpericia
y laincapacidad de tomar las medidas
apropiadas segun las circunstancias.
Es por ello que la planificacion y los
gjercicios son imprescindibles, espe-
cialmente en casos en los que lo que
se protege es la propia vida y la de
seres queridos y allegados, cosa que
suele no considerarse en condominios
y viviendas multifamiliares, seguin com-
probamos en multiples ocasiones.

Sistematicamente se confia en los
cierrapuertas hidraulicos y en los pes-
tillos automaticos de las puertas de
edificios de consorcio. Sin embargo,
con una ventana abierta en un pasillo
y un poco de viento, es muy posible
que no llegue a cerrar correctamente.
Pero el usuario o inquilino sigue cami-
nando hacia el ascensor o escalera sin
mirar atras ni pensar en ello.

Aun peores son los casos en los que
el portero eléctrico permite liberar el
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cerrojo de la puerta: muchas personas,
por no oir, por ser nifos o por no tomar
conciencia de la peligrosidad de este
acto, suelen abrir sin confirmar a quién
ni a qué hora lo hace, demasiado con-
fiados desde el interior de su departa-
mento y poniendo en riesgo a todos y
cada uno de los habitantes del edificio.
Esto es facilmente subsanable incor-
porando un moédulo de validacion cru-
zada que constate pardmetros basicos
de horario, cierre y duracion de la aper-
tura del cerrojo.

También debe limitarse y controlarse
a quienes deambulan sin motivo ni
necesidad por escaleras, pasillos y es-
pacios comunes, en prevencion de que
puedan estar esperando para tomar
por sorpresa a quien estad ingresando
a su propiedad confiado en que, una
vez dentro del edificio, nada debe
temer. Esto es especialmente necesario
en condominios y barrios cerrados que
tengan inquilinos o reciban visitas que
pasean por caminos internos, en apa-
rente despreocupacion. Sila propiedad
posee patios, terrazas, parquizacion,
jardin o sectores al aire libre, debe tam-
bién protegerse contra ingresos por
escalamiento, salto de medianeras o
alambrados simples y separadores de
macizos vegetales (ligustrina), donde
un intruso puede esconderse a esperar
el momento para atacar por sorpresa.

Siel jardin estd al frente de la propiedad
y NO se ingresa por garaje sino cami-
nando a lo largo desde la vereda, se
pueden interponer obstructores mo-
viles, trabapiés o erizos tipo palo de
rosa que cubran el camino, para evitar
que un asaltante pueda sorprenderlo

Innovacién y Desarrollo Argentino

siintenta correrlo por detras. Mantener
la distancia con el presunto agresor
suele ser la medida mas eficaz para
protegerse.

OTRAS CONSIDERACIONES

Siempre es preferible enfrentar un
ataque de entradera estando uno ar-
mado, que no estandolo. Pero cuidado:
el concepto de armaYy las caracteristicas
de cada una es tema de profunda y
consciente evaluacion y adiestramiento
en su utilizacion. Recomendamos las
defensivas y de tipo electrénico, dejando
las ofensivas y las de fuego para aquellos
habiles y entrenados en su uso.

Como es logico, deben estar facilimente
accesibles desde el mismo instante en
que ingresamos, pero sin ser demasiado
obvias como para que el hipotético
atacante pueda prever su uso siya vul-
nerd la seguridad del lugar. Ciertas me-
didas precautorias también pueden
actuar como elementos de defensa en
condiciones especiales: una puerta in-
terior o algun objeto cotidiano como
una mesa habilmente manipulada pue-
de actuar de escudo y se puede inter-
poner entre la persona y el atacante,
retrasandolo y poniendo distancia de
su accionar.

Los espacios seguros y salvaguardas
(de las que hablaremos en otra entrega)
son ideales como ultimo recurso para
conservar la salud e integridad de las
personas en peligro. Otros espacios
cotidianos, como las oficinas, también
pueden brindar seguridad suficiente
si se cuidan los aspectos mas vulnera-
bles: el estacionamiento, los pasillos y
escaleras, los accesos peatonales y las

www-sedeap-com-ar

ventanas bajas. En algunos casos y de-
pendiendo del tipo de actividad que
se realice y de los movimientos de va-
lores (especialmente si hay acceso del
publico con maletines, carteras y los
infaltables celulares y computacion
moévil), la oficina debe proveerse de
métodos de control de acceso y circu-
lacion (controladores en pasarela di-
reccional), tanto para el personal como
para los visitantes.

Por ultimo, también pueden resultar
necesarias contramedidas electrénicas
para detectar e inhibir comunicaciones
no permitidas, especialmente silos ele-
mentos que se buscan proteger con-
sisten en informacién y datos sensibles,
ya que nunca debe subestimarse la
amenaza ni la capacidad de obtener
complicidad interna.

En definitiva, resulta obvio que la in-
version en seguridad y proteccion debe
seracorde al valor de lo que se pretende
proteger. De otra manera, dicha inver-
sién seria un desproposito. m

(*) Claudio Javaloyas es un experto
técnico en integracion y disefo de
sistemas electronicos y electrome-
canicos a medida, con mas de 27
anos de experiencia en el area. Titular
de la empresa SEdeAP, desarrolla
soluciones integrales para proble-
maticas de seguridad y domética
que no pueden resolverse a través
de estandares comercial internacio-
nales, integrando sistemas tradicio-
nales con moédulos especiales.

U7

Modulos Especiales Microcontrolados y Accesorios Domoticos
Control de accesos, automatismos, esclusas, senuelos, alarmas
iluminacién, salvaguardas, erizos, placas de control auténomo

sedeap@yahoo.com.ar - sedeap@gmail.com
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ZEBioSecurity3.0 es la mads reciente plataforma de
sequridad web desarrollada por ZKTeco. Contiene

L cuatro modulos integrados: control de acceso,

integracion de video, control de elevadores v gestion de
visitantes. Ademas soporta, no solo funciones de control
de accesos, sino integracian con videovigilancia de

a 8.000 equipos

terceros y permite gestionar has
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ZKTeco presenta su nueva linea de productos
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La nueva linea de equipos Green Label cuenta con un nueve disefio de harware y firmware, Ademas, s
perfecta para ser utilizada con la Oltima plataforma web de ZKTeco con el fin de ofrecer una solucién
completa en seguridad y geston de tiempo

[ ]
- S =
| an b
B ey —_ -
=
L =
. B — Wi
- B
G2 [ R€] [ ReEY
Tiempo y Asistencia
(L) ZKTime.Web — BT e )
~1 8 © -]
ZKTime Web 2.0 es una solucion Web de Litima generacion para |
TI+‘I'I'I[ L] ’- Asislencia CUIE Qroparciona und COrmunican 1 f‘H:dhlE_"

entre dispositivos a través de GPRS/LAN, 1 ® 0
Permite acceder al software desde cualguier lugar a través de un

navegador Web y administrar cientos de equipos de manera

remaota en la misma red,

www.zkteco-argentina.com
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7@ Tendencias

Camaras inteligentes de CCTV

Dispositivos en alza para el 2016

Mayor inteligencia, mds funcionalidades, analiticas de video cada vez mds poderosas e integracion

con terceros son algunos de los factores que incidirdn en el crecimiento del video IP que, este ano,

verd incrementada su aplicacion en los diferentes mercados verticales.

Sergio Fukushima
Gerente técnico de
Axis Communications

E | estado norteamericano de Ohio,
preocupado por la seguridad de
sus ciudadanos, nos da un claro ejemplo
de como podra ser el futuro de muchas
ciudades en Sudamérica. La munici-
palidad de Cincinnati construyé una
sala llamada “Centro del Crimen en
Tiempo Real’, donde los operadores
visualizan imagenes de cdmaras de
alta definicion para monitorear las
calles en vivo, mientras la policia se
desplaza para atender algun llamado.
Cuando, por ejemplo, el centro recibe
una alerta por un vehiculo robado que

software de algoritmos abrieron el ca-
mino a esta tendencia mediante el uso
de analiticas de video avanzadas, que
permiten, ademas de visualizar las ima-
genes en una pantalla en un centro
de control, analizar la escena en busca
de evidencias.

Un representante del Departamento
de Policia de Cincinnati llegé a decir
que el zoom digital es “tan nitido que
podemos leer detalles como la placa
de un vehiculo a dos manzanas de
distancia’, lo cual demuestra la impor-
tancia de la calidad de la imagen. En
general, los andlisis de video permiten
alas empresasy la policia darle sentido
a la gran cantidad de imagenes que
las cdmaras producen. Asimismo, las
camaras pueden generar
alertas y acciones auto-
maticas en tiempo real,

deteccién de intrusos en éarea delimi-
tadas. El uso para el andlisis del com-
portamiento de los consumidores y
mejorar la experiencia de compra en
las grandes shoppings o tiendas tam-
bién es una tendencia en alza.

Incluso aquellos que aun no estan
instalando analiticas de video ya estan
interesados en ellas y estdn toméndolas
en cuenta al adoptar nuevas camaras.
Con laapertura de su primera sucursal
en Uruguay, Sodimac instalé un sistema
de conteo personasy las cmaras estan
listas para procesar mayores analisis
en el futuro. El préximo afio, nuevas
instalaciones inteligentes deben ser
anunciadas en los centros comerciales,
centros deportivos y autopistas.

El uso cada vez mas frecuente de analiticas de video, a lo
que se suma la apertura a la integracion de terceras marcas,
abren un panorama alentador en lo que al crecimiento del
mercado de cdmaras inteligentes se refiere.

pasé por alguna de las dreas monito-
readas por cdmaras con reconocimiento
de placas, se hace el seguimiento visual
del vehiculo a través de las camaras

ayudar a destacar infor-
maciones contenidas en
el video a través de me-
tadatos y contribuir al

instaladas. Este es el comienzo de una
tendencia en el campo de la seguridad
que, se estima, se acentuara durante
este ano: el uso intensivo de camaras
inteligentes.

De hecho, muchas ciudades en todo
el mundo ya se estan preparando para
esta realidad.

MIGRACION TECNOLOGICA

Las cdmaras de videovigilancia digi-
tales o IP contintian reemplazando ins-
talaciones de CCTV analdgico dentro
de un proceso natural de migracion
tecnoldgica. Mientras esta migracién
tiene lugar, se incrementa la demanda
de una mayor funcionalidad avanzada,
ya que es imposible controlar todas
las cdmaras en detalle las 24 horas del
dia. Estas deben ser capaces de detectar
acciones sospechosas y generar res-
puestas de manera automatica.

Los avances en la calidad de imagen,
procesadores de alto rendimiento y
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desarrollo del concepto

de ciudades inteligentes.

APLICACIONES

Los expertos en investigacién de mer-
cado de Market&Markets predicen que,
para la segunda década de este milenio,
el mercado del analisis de video tendra
un valor de US$ 3,9 mil millones, lo
cual representa mas del doble de los
USS$ 1,5 mil millones actuales. En los
aeropuertos, por ejemplo, cada vez es
mds comun la adopcion de la tecnologia
de reconocimiento facial. Las imagenes
se pueden cruzar en un par de segun-
dos con distintas bases de datos, por
ejemplo una lista negra de la Policia, y
el personal de seguridad esta alerta
desde el momento del check in.

Otras aplicaciones de andlisis de video
disponibles actualmente incluyen desde
deteccién de movimiento hasta alarmas
disefadas para detectar la violacion
de las cdmaras, conteo de personas y

RESOLVER PROBLEMAS REALES

Lalista de lugares en los que se insta-
laron cdmaras inteligentes es amplia y
va en constante aumento, a la luz de
nuevos proyectos en marcha. De hecho,
las aplicaciones de andlisis de video
pueden ser utilizadas para las funciones
mas diversas dentro de una amplia
gama de cdmaras de red, que pueden
ser ajustadas para adaptarse a la mayoria
de las situaciones, casos y escenarios
de uso, ya que muchas camaras ofrecen
una plataforma abierta de desarrollo
de aplicaciones pensada, justamente,
para la integracién de soluciones de
terceros.

De acuerdo con la evolucion de las
tecnologias de analiticas de video, este
ano deberiamos tener una mayor gama
de soluciones a medida, de facil insta-
lacién y de bajo costo. m
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» 2 Megapixeles - Grabacion H.264 -MJPEG
« Filtro IR removible true Day/Might

o lluminador infrarrojo, 20mits

« PaE 802 3af

« IPG6

» Reduccion de ruido 3D

« Smart IR :
art Camara Bullet

+ 2 Meqgapixeles - Grabacion H.264 -MJPEG

= Filtro IR removible true, Day/Night

* lluminador infrarrojo, 30mts,

« Lente Varfocal

* PoE 802 3af
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-« WDR Camara Bullet

» 2 Megapixeles - Grabacian H.264 -MJPEG

» Filtro IR remavible true Day/Might

* lluminadores IR, 15 metros

- Compatible con 802.3af PoE

* Reduccidn de ruido 30

* Tecnologia IR inteligente (evita la sobreexposicidn)
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Los productos GSN combinan los dltimos avances tecnalagicas con un disefio de vanguare
creando productos para el mercado profesional de la sequridad.
Hay un detector para cada necesidad.

Moda prieba para das canales aciieticas

Aure exdmen de diggndrrica

Auto exdenen de diogrdslicto

GSN Electronic Cumpany Ltd,

company

PATROL-801
———
Comibinaciin de Fifl y detectar
acuslico de ratura de vidrios.
Tecnologia de punta y fiabilidad
axcepcional

3 &l detecror idead para war

on nstalacones comerciales
 inglustriales.

PATROL-701

Dietector infrasejo pashen,

ksl para detectar & mosimients
humarg cubriendo todos

bos pantas del deea de detecodn,
Poser regulsdor de sensibrilidad.
Cubne 18mas y 50=

PATROL-301 PET

Detector infrarmijn pasivn,
proposciona inmunsdad
contra mascotas hasta 35 kg.
Combina tecnalogia

e eleteccidin Bigoalar

¥ sensar CQUAD,

PATROL-601

Combina dos detectones on una;

L PiR tipa cocting, y detector de
Sliotura de vidrios,

" Eguipado con sensar QUAL,
e eliming zonas indetectables
“ldeal para tnda tipn de ventanas
0 pusnas de videio y clamboyas,

PATROL-301

E———
Detecrar PIR digital vipo corting,
proporciona seguridad par
wenlanas. pleertas de vidng

¥ ol aberbuas

Equipado con sensor (AR,
elimina dreas indetectables

Mo peoduce falsas slarmas,

y Contador de purlsos

Tres ripod de lentes intercamblables

El UNICO en el mercado
con sistema de

CABLE OCULTO

Origen ISR

PATROL-801 PET

Combinaciin de PIR y detector
acusticn de robuea de vidrios,
con inmunidsd para mascotas
hasta 20 kg.

Deteccion fable y estable,

i falses alanmas, adn en
entornos inestables.

PATROL-201 PET

Detector infranojo pashe,
propcions inmundad contra
mascotas de hasta 20 kg,

Fibcill ajuste de la sensibilidad
pars & paso del animal.

Lente Feesnel original,

pue elmana las falias alanmad,

PATROL-901
——
Detector digatal ideal para
aquillos gue exgen altos
miveles de seguridad
Método de deteccidn hipalar
Immiene a la luz solar v luz

de inenar, permite instalars
frente a las ventanas,

Importa y distribuye 20
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Sensor para ventanas y puertas corredizas NV35M de Paradox

/- \\‘ FIESA
(((_:F|ESA\ fiesa@fiesa.com.ar

\\_/' www.fiesa.com.ar

El nuevo sensor NV35M de Paradox esta
disenado para ofrecer soluciones efectivas
de deteccion en interior o exterior (IP54)
y especialmente apto para proteger puer-
tas corredizas o ventanas donde podria
romperse el vidrio sin dispararse el mag-
nético alli instalado. Posee 2 sensores de
2 elementos cada uno, viene con tamper
incorporado y ofrece funciones Anti-Mask
IR activo para bloqueos de hasta 30 cen-
timetros o rociado de liquidos.

El detector tiene dos modos:

» Modo anti mascotas: cubre hasta 7,5 m.
y funciona para aves, gatos y perros pe-
quenos. Cuanto mas se acerca al dispo-
sitivo, mas chico es el tamano de la
mascota detectada.

» Modo Sharp: no es inmune a mascotas
pero puede alcanzar una distancia de
deteccién de hasta 10 metros.

Aunque el alcance del NV35M es ajusta-
ble, en el modo Sharp siempre tendrd un
alcance mayor al modo anti mascotas.

EI NV35M se ofrece en tres versiones:

» NV35M: version estandar con salida a
relé.

- NV35MR: version inaldmbrica (requiere
RTX3 o linea Magellan). La autonomia
de la bateria (2xAA) es de aproximada-
mente 3 anos.

- NV35MX: versién para EVO, compatible
con Combus (se conecta al BUS de datos
y puede ser programado desde Baby-
Ware, teclado, etc.). m
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TYCO SECURITY PRODUCTS
www.tyco.com

Con el lanzamiento del software de gestion de video (VMS) exacqVision 7.4,
Tyco Security Products ofrece integracion nativa entre exacqVision y el sistema
de intrusion PowerSeries Neo de DSC. La versién 7.4 del VMS también incluye
nuevos indicadores de configuracion de integridad, filtros, CameraLinks en Exacq
Mobile y gestién optimizada de servidores en Enterprise System Manager (ESM),
un programa de monitoreo de integridad para grabadoras de video en red (NVR)
exacqVision Enterprise.

Esta nueva integracién combina la funcionalidad de intrusion PowerSeries Neo
de DSC con el software VMS exacqgVision para proporcionar una operacion
sencilla y una gestion de seguridad simplificada. Con la integracion de control
de acceso de Kantech, ya incluida en la version 7.2, los usuarios de exacqVision
pueden operary controlar todo su sistema de seguridad, incluyendo videovigilancia,
intrusion y control de acceso desde una interfaz facil de usar.

La combinacién de video grabado y en vivo con eventos de deteccion de
acceso e intrusion unifica las funciones de seguridad en una sola solucion, lo que
reduce los trabajos duplicados.

Para simplificar la instalacion, exacqVision 7.2 introduce indicadores que cumplen
la funcion de guiar a los instaladores a través de opciones comunes de
configuracién. Con la versién 7.4, estos indicadores de configuracion incluyen
notificacion de eventos de integridad del sistema. Los usuarios recibiran notifi-
caciones en tiempo real en el cliente cuando surja algun evento de integridad de
la cdmara o de la grabadora de video que requiera atencion: almacenamiento,
demora en la transmision, voltaje del sistema, temperatura, pérdida de conexion
de cdmaras IP o pérdida de video.

La versidon mas reciente de la aplicacion Exacq Mobile para dispositivos iOS,
Android y Windows Phone 8 es compatible con CameraLinks, que permite a los
usuarios recibir notificaciones por push y revisar secuencias de video cuando el
sistema de seguridad entra en estado de alarma. Esta funcionalidad ofrece la ca-
pacidad de administrar y monitorear los eventos de control de acceso e intrusion
desde un mismo lugar para tener un sistema de videovigilancia unificado. Ca-
meraLinks también coloca los comandos mas utilizados en un lugar de acceso
rapido para los usuarios de exacqVision y aumenta considerablemente el tiempo
de respuesta a alarmas y eventos criticos.

EI VMS de exacqVision ahora es compatible con 3.000 modelos de camaras IP,
incluida la nueva Illustra Pro 2 MP 30x PTZ y la nueva linea de camaras WiseNet
Lite de Samsung Techwin America. El acceso al VMS es posible a través del
software cliente exaqVision, de distribucion gratuita para Windows, Linux y Mac,
del navegador web gratuito exaqVision, compatible con todos los navegadores
convencionales, o a través de la aplicacion gratuita Exaq Mobile para dispositivos
loS, Android y Windows Phone 8. m




WALA X1

ALARMA INALAMBRICA AUTONOMA
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* Controld to-cfas las funciones de la alarma desde tu teléfono
ST

* Notificaciones de disparm, bateria l'.wja, corte de luz, entre
otros, directo a tu celular mediante un llamado yfﬂ sms.

* 8§ zonas: & zonas inaldmbricas y 2 zonas por cable.

* Sirena de 110db ¥ bateria mcargaHe 'I:para uso en caso de corte de luz),
incluides en la central.

* Admite hasta 50 sensores inalambricos v hasta 15 sensores por cable.

= Mombre de zonas medificable, permitiende identificar de donde vino el
dispara.

* Encendido/apagado de artelactos eléctricos rematamente por celular.

El kit incluye:
~» 1 Central de alarma WALA X1, con bateria y sirens incorporada
+ 2 Controles remote multifuncién
= 1 Sensor PIR W00
* 1 Semor Magnetico WMS 300
-
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Para mayor informacion, dirijase a nuestra pagina web WWW. pronext.com.ar

o blen comuniquese con nosotros a través

&és de nuestro mall info@bagui.com.ar o telefdnicamente al 011 4958-7717
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APP para control remoto y automatismo de paneles de alarma

ARMAR
TO/TR1S 144000

) SISTEMA ARMADO
J 101 1 4:42:00

DESARMAR
TOATRNS 144005

| SISTEMA DESARMADO

ALONSO HNOS.

rmﬂ info@alonsohnos.com
\%L »  www.alonsohnos.com

Alarm Control es la aplicacién para
controlar A2K8 y A2K4-NG de Alonso
Hnos.: se conecta al instante y transforma
un dispositivo Android 0 iOS en una ter-
minal del sistema de seguridad. Esta
aplicacién gratuita funciona sin necesidad
deregistrarse: sélo deben ingresarse los
datos que identifican al sistema de se-
guridad y, a través de un simple paso,
estara listo para supervisar el equipo en
cualguier momento y lugar.

La app admite personalizacion, agre-
gando nombres e iconos a los diferentes
sistemas, zonas y artefactos para poder
identificarlos con mayor facilidad. Alarm
Control utiliza los servicios de comuni-
cacion GSM, lo que la transforma en una
solucién que no trafica datos innecesarios
ni mantiene al dispositivo despierto a
menos que sea imprescindible.

Con Alarm Control es posible saber lo
que sucede en el sistema de alarma en
tiempo real a través de las clasicas noti-
ficaciones de Android e iOS, acompa-
fadas de sonidos especiales que ayu-
daran aidentificar los eventos reportados
sin siquiera ver el teléfono. En sistemas
Android, ademads, es posible agregar un
Widget para ver el estado del sistema
sin ingresar a la aplicacion.

Las comunicaciones que Alarm Control
realiza estdn respaldadas por los mas
modernos y confiables estandares de
seguridad informatica que involucran
una infraestructura de clave publica y
criptografia de ultima generacion.

FUNCIONES BASICAS
- Ofrece la capacidad de elegir qué zonas
proteger de forma individual.

» Avisa a la estacion de monitoreo y/o a
otros usuarios del sistema ante situa-
ciones de emergencia.

- Controla diferentes artefactos del ho-
gar.

- Disparo de su sirena de forma inde-
pendiente para disuadir una posible
intrusion.

PRIVACIDAD

« Registro histérico de las interacciones
entre la aplicacién y el sistema de alar-
ma.

« Proteccion de cada sistema o particion
con claves independientes.

- Generacion de un evento especial ante
reiterados fallos en el ingreso de clave.

CARACTERISTICAS

- Armado ausente, presente y desarmado.

« Inhibicién y desinhibicién de zonas.

- Control remoto y recepcion de eventos
discriminados por particion.

« Filtros de mensajes en el historial de
eventos.

- Generacién de avisos de emergencia
médica, policial e incendio.

+ Encendido y apagado de salidas pro-
gramables.

« Encendido y apagado de sirena.

« Programacién de comandos automa-
ticos (s6lo Android).

- fconos seleccionables de zonas y salidas
programables.

- Configuracion de etiquetas de zonas y
salidas programables.

- Hasta 4 terminales por panel de alar-
ma.

- Hasta 10 paneles de alarma por aplica-
cion.m

WDR On f Calar Made

/ " SECURITY ONE
’5{(:111'{#@&’ info@securityone.com.ar

/  www.securityone.com.ar
A
.

~

Hikvision DarkFighter, alto rendimiento con baja iluminacion

Aun bajo las mas pobres condiciones
deiluminacién, la tecnologia DarkFighter
de Hikvision es capaz de obtenerimagenes
en color donde oftros sistemas sélo pueden
ver en blanco y negro. Ademas, permite
visualizar zonas que otros equipos no
pueden llegar a ver.

Durante el dia, gracias a la funcion WDR
(Wide Dynamic Range) de nivel superior,
se puede ver a través de las zonas excesi-
vamente oscuras 0 muy iluminadas para
proporcionarimagenes perfectas. Enins-
talaciones que requieren vigilancia a toda
hora, los productos DarkFighter de Hik-
vision pueden ver donde otros no llegan.

Asimismo, la compania presenta Light-
Fighter, una linea de cdmaras que ofrece
la flexibilidad necesaria para superar hasta

los entornos de mas altos contrastes lu-

minicos gracias a la tecnologia 140 dB

WDR. Con este desarrollo de Hikvision,

las camaras LightFighter pueden ver a

través de las luces mas fuertes y producir

imagenes nitidas con una reproduccion
de color verdadero.

- DS-2CD6026FHWD: Equipada con lentes
MP de ultra-baja luminosidad, la nueva
camara IP DarkFighter garantiza la captura
de imagenes nitidas y en color, tanto
diurnas como nocturnas, para ofrecer
videovigilancia en condiciones de nula
iluminacion (de hasta 0,002 lux). Transmite
imagenes de video en 1080p a 60 fps
en formato H.264, MPEG4 y MJPEG y
cuenta con WDR de 129 dBy reduccién
de ruido digital 3D. m
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Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de.
datos e interconexionado

de Sistemas de'

NUESTROS PRODUCTOS:

oy CABLES TRANSMISION - ‘_ PARA SISTEMAS = CABLES
TELEFONICOS } DE DATOS 1 DE SEGURIDAD *—"" ESPECIALES
= Multipanes Plantel Interior = Cables UTP Interior v Exterior Cat.5 - Cables Telefdnico Blanco = Cables Biindades Par Compensados
+ Multipares Subrerrdnecs + Cabies UTP Auto Suspendide Cat.5 « Cables para infercomunicadores « Desarrolios Especiales
« Multipgres Auto Suspendidos « Cables FTP interior y Extenior Cat.5 « Cobles Comeies RGSSu
« Cobdes de Instoalocidn Intermg + Cobles FTP Auto Suspendica Col.5 « Cipbles UTPy FTP Iederior y Exterior
yAcometida » Cirhiles pewa Sersones de dnoprdio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 - CAB.A. - Argentina o

Tel. (5411) 4878-0924/0925/0926 .__, Anﬂ:_'ﬂf
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G-Link
Controlador de Accesorios via SMS

Médulo controlador de accesarios via SMS de aphcacin en el
hogar, oficing & industria
G-linkK & pil‘l'hiliri manitorear y comandar instalaconas ramolas
&in la tenar necesidad de ancontrarsa fscamanta an &l |wgar
- Cuatribanda automdtice: 850/1900MHz y 900/ 1800MHz
& Destinatanos SMS
L entradas digitales
L salides & relé na/nc
L Leds indicadores de estado de entradas
- Extenso set de comandos para consulta, configuracion
y control remoto.

Sistemas de Seguridad

Domiciliaria - Automotor - Monitoreo

RX2C-433- TXW12

Receptor-Transmisor de largo alcance

Conjunto para sistemas de control a distancia como activacion
¥ desactivaciin de sistemas de alarma; accionamiento de
pononas y parsianas aléctricas; llamada a parsonal de sarvicio
y encendido de luces

Funciona conjuntamente con Transmiscres de Control Remoto
TXwWiz2 Compatible con cuakquer central de alarma
convirianndo un sistema convencional an uno inaldmbrica

RX2C-L33

Sisterna autocodign dall bits

Conserva codigos adn en ausencia de alimentacién
Alimentacion: 12VCC

Frecuencia- L33 92 Mhz

Led testigo: indica recepcidn y falta de inicializacién
Modelo de 2 canales

TXWI12

Frecuencia portadora: L33,92 Mhz
Sistema codificacion. 12

Canales: 7

Alcance estimado: LOO mts
Alimentacion: Bateria 12v tipo a23

GP-600

Comunicador GPRS Universal

Comunicador GPRS para panoles do alarma que ransmatan en
prolocolo Contact 1D
= Compatihle con Panales con comunicadares telefinicos con
protocol CID
- Conéxion a entrada de linea 1elafonica dal panel
- Transmigiin GPRS / SMS
= 2 Destinatarios SMS
- Opecacidn y programacidn remota via SMS
- Paricdo da supervisidn de GPRS, configurable de | a 29 min
- & Leds indicadores de Estado
Salida auxiiisr programable

Carrasco 388 (CILO7AVF) CABA  Tal: (5411) 4674-0718 / LE71-5249  infol@igonner com ar - Www GORNEr com ar
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BATERIAS DE GEL VIDEO BALUNES PASIVOS

PARA ALARMAS, UPS, CARROS DE GOLF DISTANCIA DE TRANSMISION
LUCES DE EMERGENCIA, ETC. HASTA 400 MTS POR CABLE UTP

PILAS
PARA SENSORES INALAMBRICOS
CABLES UTPY FTP CH2,CR123
SPLITTERSVGA y HDMI PARA INSTALACIONES PARA CONTROLES REMOTOS,
DE CAMARAS Y REDES TIPQ BOTOMN: A23, A27, ETC.

www.grupomarmara.com.ar ()

GRUPO MARMARA iogarupomarmracomar ©

México 1352 - (1097) CABA (54 11) 4384-6002 / 4381-5448/ 8453 ©
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88 Foro

Foro Negocios de Seqguridad

La comunidad virtual mas grande y activa del sector

A través de su participacion, los integrantes del Foro Negocios de Seguridad comparten dia a dia

conocimientos en pos de la superacion de inconvenientes relacionados con la implementacién

o provision de equipos y sistemas de seguridad electrénica.

DISTANCIA BALUN HD-CVI PARA VIDEO Y ALIMENTACION SOBRE UTP

Jorge Gavenda

Si coloco un baltin HD-CVI para alimentacion y video sobre UTP, jse utilizaria un solo par para una tension de 12V? ;A

qué distancia maxima puede llegar? Leo que dicen entre 250 y 400 metros. Me cuesta creerlo sin que baje la tension.
{Qué dice la experiencia?

RE: Jorge Berrueta
Con 12 Ve de tensién, en mi opinién,
no tenés mas de 50 metros de distancia.

RE: Daniel Veraldi

Para ser simple y concreto hay que re-
mitirse a laley de Ohm: fuente de poder,
resistencia especifica del cable por metro
x cantidad = caida de tensién.

RE: Juan Dutka

Hay que alimentar con una tensién
mayor (18 Vcc por ejemplo) y al final
delalinea regular la tensién para man-
tener la salida estable a 12 Vcc. Existen
reguladores de tension que posibilitan
entrada hasta 48 Vcc y salida siempre
establea 12 Vcc.

RE: Jorge Gavenda

Si, pero no es viable en una instalacion
donde tenemos muchas cdmaras a
distintas distancias.Vamos a depender
de la fuente y luego del regulador de
tension, que seguramente es casi im-
posible de conseguir: es costoso y no
ofrece una solucién inmediata para el
cliente.

Tengo que instalar 32 cdmaras en un
edificio de 9 pisos y no sé como ali-
mentarlas. ;UTP mds cable bipolar?
Queria tener la alimentacion centrali-
zada por si hay que agregar UPS.

RE: Gastén Decouflet

Jorge, creo que debe colocarse una
fuente al lado de la cdmara. Lo mejor es
llevar el UTP con un TPR para el 220 y
centralizas la alimentacion de cada fuente.
Si se rompe una fuente, quedara sélo
una cdmara fuera de servicio. Saludos.

120>

RE: Fernando Robles

(El proyecto ya estd aprobado para
HD-CVI? Porque quizas convenga ir por
ellado IP: cableds todo con UTP de buena
calidad y ponés switches PoE. Si tenés
que poner UPS seria mas facil, sélo
tendrias que mantener "vivos" los switches
ylaNVR. Da la sensacién de ser mas cos-
toso, pero habria que evaluar el costo de
instalacion eléctrica para tener un sistema
resistente a cortes de energia.

Con cable UTP de buena calidad tenés
una caida de tensién de 0,095 Ohms
por metro. A mas de 30 metros no vas
a tener una tension admisible. Lo que
dicen las especificaciones del balun
deben referirse a video.

RE: Jorge Gavenda

Entonces el problema de la alimen-
tacién sigue existiendo en distancias
de 50 metros.

RE: Gastoén Lopez

{Y silaalimentacion la hacés por alterna
y después ponés fuentes por piso? Y
ahora que leo bien, ;vos usas unos ba-
lunes especiales para cdmaras HD?

RE: Juan Carlos Carballido

Hay cables UTP siameses para enviar
tension por separado. Lo de colocar
una fuente por cdmara es una solucion
posible, pero ante un corte de tension
vas a tener problemas. Enviar alterna
en vez de continua no es la solucion.
Sin conocer en detalle la instalacion,
te aconsejo lo siguiente:
- Colocar una o, si es posible, mas de

una fuente centralizada que entregue

unos 18 a 24 V. En realidad tendria

que hacer una cuenta antes en funcién
del largo del cableado y el consumo
sobre cada par (lo de varias fuentes
es para que en caso de falla de una
no se caiga todo el sistema).

- Si la tension anterior se calculd bien,
debés tener en el extremo de la ca-
mara mas de 15V, por lo que en ese
lugar se coloca un circuito con regu-
lador de tension, de forma tal que la
tension baje a los 12 V requeridos
por la cdmara.

- Colocar una UPS (o varias) y even-
tualmente un grupo electrégeno si
se quiere estar preparado para cortes
prolongados de tensién.

- En esta arquitectura recomendaria
utilizar un par del UTP para video y
otro par para alimentacion de una
sola cdmara.

- Los reguladores no son muy costosos
y pueden reemplazarse por fuentes
un poco Mmas caseras y simples, pero
que funcionan bien.

RE: Nicolas

En mi experiencia, si vas a cablear
por la montante del edificio, coloca
una fuente en cada piso (amperaje de
acorde alo requerido), cableado de vi-
deo por UTP/FTP y alimentacién con
TPR 3x1,5, alimentando el DVR vy las
fuentes del mismo toma de 220 Vca.
Hice trabajos asi'y no tuve ningtn pro-
blema. Desde la montante hasta la ca-
mara podés compartir el UTP para ali-
mentacion y video sin problemas. m
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Industria

- LUNAR

LuNAR Industrial es el detector de techo mas inteligente del Mercado,
utilizando una revolucionaria tecnologia a y permitiendo una altura de
montaje de 8.6 metros (28 pies).

LuNAR Industrial es el Unico detector de techo con Tecnologia Anti-
Cloak™ del mercado, el cual detecta incluse cuando el intruso intenta
camuflar su radiacién infrarroja, y en el caso que se produzcan altas
temperaturas en las dreas de almacenamiento.

LuNAR Industrial tiene un procesamiento inteligente de la Sefal
Digital que ajusta automadticamente el umbral de accion de la alarma
v la verificacién del contador de pulsos, segun el comportamiento real
del intruso y factores ambientales, proporcionando la mejor deteccién
y la mejor inmunidad a falsas alarmas disponibles en el mercado.

Como ventaja excepcional, una vez instalado el LUNAR Industrial,

usted puede ajustarlo y diagnosticarlo remotamente por medio de una

de las dos siguientes opciones:

@ Usando un exclusive Control Remoto Infrarrajo bidireccional.

® Cuandoseinstalajunto conel Sistema Integrado de Seguridad ProSySs
de RISCO Group (Bus multiplexado, solo 4 hilos) - a través del teclado
LCD o Tactil 6 del software Upload/Download (bidireccional)

Llevando la Inteligencia a Nuevas Alturas

iEnvios
desde mendoza
a todo el pais

Control Remato Inframo Brareccional, Dpcianal en el dial

RISC® MENDOZA SEGURIDAD

SKYPE: mendozaseguridad
ventas@mendozaseguridad.com.ar
sistemadeseguridadsa@hotmail.com

Creating Security Solutions.
9 y sz»{s { ove, www.mendozaseguridad.com.ar


www.riscogroup.com
www.mendozaseguridad.com.ar

DEFINICION DE “RESTABLECIMIENTO DE ZONAS”

David

Estimados foristas, me gustaria consultarles cual seria la definicion correcta
para el evento “Restablecimiento de zona”en caso de una sefal de alarma pro-

veniente de un PIR. Sé que, por ejemplo, en el caso de un magnético proveniente
de una ventana o puerta, puede ser que abran la ventanayy la cierren. En el caso
de un PIR, ;cudl seria la mejor definicion?

RE: Daniel Banda

David, debe diferenciarse el restable-
cimiento del PIR del restablecimiento
de lazona del panel de alarmas alaque
estd conectado el PIR. En el caso del
PIR, se habla de una apertura del relé
de salida mientras que el PIR detecta,
son milisegundos o segundos, en ese
orden. El restablecimiento del PIR, en-
tonces, se produce al cesar la deteccion

En cambio, el restablecimiento a los
efectos del estado de alarma en el
panel se produce luego del periodo
programable de restablecimiento de
la condiciéon de vigilancia o armado
del panel.

RE: Esteban Avalos

En este caso, segun el criterio que se
utilice, como dice Daniel, por definicién
es asi. Pero esto se programa en el
panel: podemos elegir en qué condicién
necesitamos esa sefal (reposicion del
PIR o cierre del tiempo de sirena).

Si queremos detectar posibles falsas
alarmas, nosotros elegimos la reposicion
del PIR, ya que una falsa alarma por una
corriente de aire o un insecto reporta
en no mas de 1 segundo. En cambio,
cuando es unaintrusion real es de varios
segundos o se repite la sefial. Pero como
dije al principio, la programacién es
segun el criterio de cada instalador.

RE: David

Gracias por las respuestas. El caso es
que si una zona estd restablecida “en
el momento’; jpodemos decir que el
que protege esta asegurado? ;Podemos
decir efectivamente que se traté de
una falsa alarma? Creo que no, porque
a diferencia de un magnético, un PIR
siempre se restablece una vez efectuada
la deteccion.

RE: Daniel Banda

Es lo mismo: el intruso abre la ventana,
pasa, la cierra'y cesa la alarma, pero ya
esta adentro.

En este caso no tiene relacion la res-
tauracion eventual del disparo con la
existencia confirmada de una alarma
real o falsa cuando se trata de un epi-
sodio aislado. Si en un plazo corto hu-

https://groups.google.com/d/forum/negociosdeseguridad
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biera mas de un disparo en esa u otras
zonas, el criterio cambia.

RE: Néstor Gluj

Tal como comentaron los demés com-
panferos del Foro, la restauracion indica
que el sensor en cuestion se normalizé;
es decir que lallegada de la restauracion
no implica, necesariamente, que se
trate de una alarma falsa.

Sin embargo, en el caso de los PIR, la
no llegada de la restauracion puede
reforzar su alarma, pues indica que el
sensor no normalizé, lo que podria se-
Aalar que el PIR se quedd sin alimen-
tacion, que cortaron su cable o que se
averié, con alta probabilidad, producto
de sabotaje.

En caso de sensores magnéticos, si
no llega el restablecimiento, implicaria
que la puerta/ventana/etc. quedd abier-
ta 0 que el cableado o el sensor se
averi6 o fue saboteado. Algo similar
sucede con las barreras infrarrojas.

Algunos prestadores de monitoreo
toman en cuenta lo dicho y otros di-
rectamente no transmiten las restau-
raciones, pues consideran que los ope-
radores deben gestionar directamente
frente ala alarma.

RE: Juan Aguirre

Aunque parezca una definicion de
principiantes, “Alarma” es cuando el
detector detectd algo, sea éste un mag-
nético, un PIR o una barrera, y se
produce un cambio de estado. Resta-
blecimiento, en cambio, es el estado
de reposo del detector, lo que significa
que el dispositivo esta censando pero
no detecta cambio de estado.

Una alarma con restablecimiento ins-
tantaneo puede ser un falsa alarma o
no (la sensibilidad de deteccién de-
pende del tipo de infrarrojo, de las
condiciones del lugar, de como estd
instalado, etc.).

Respecto de las falsas alarmas diarias
o reiteradas, hay que dar aviso igual,
por lo menos una vez al dia, y pedirle
al cliente que por favor llame al service
para verificar si existe algun inconve-
niente. De ese modo, como operador,
siempre estaras cubierto. m

Tengo un cliente con una DVRalgoan-
tigua marca D-Lux, modelo DS-7204,
que aparentemente, debido a algu-
nas modificaciones en la configura-
cion del DNS que provee Hikvision,
no se puede acceder mas desde la
aplicacion. ;Alguien sabe qué puede
estar pasando o tiene alguna idea de
coémo resolver este problema?

Juan Carlos, la aplicacién para An-
droid es la misma que la de Hikvision
IVMS4500, por lo que no debiera
haber problemas: sélo cargas domi-
nio, puerto, usuario y contrasena.

Juan Carlos, con el IVMS 4500 va
bien, se configura como cualquier
HIK. Respecto al DNS, yo desde siem-
pre compré el servicio de DynDNS 'y
es muy bueno, no tiene problemas,
aunque en mi caso lo uso poco por-
que tengo muchos clientes con IP
fija. Con respecto a la visualizacion
remota, para evitar problemas sélo
configuro todos los dispositivos que
deseen con la aplicaciéon dedicada
de la marca, IVMS4500 para Android
e IVMS4200 para PC, evitando el ac-
ceso por navegadores. Estas medi-
das me dieron buenos resultados y
sin inconvenientes para el acceso.

Marcelo y Gabriel, gracias por sus
consejos. Efectivamente, el secreto
era utilizar el mismo IVMS4500 que
venia utilizando, por lo que pude so-
lucionar el inconveniente.
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ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Integracion total
en proteccion perimetral

ALIARA, mas de 15 afios disenando
sistemas de seguridad perimetral,
lider y referente en el mercado
argentino ¥ latinoamericano.

Energizador de Perimetros, dis r
y repele un intento de intrusion
mediante la posibilidad de recibir
una descarga eléctrica No Letal.

Apto para todo tipo de condicion
climatica y distintas superficies.

 Software de Control integral -
- Totalmente amigable.
e Facil ﬂ&_npﬂiar. —fﬂ— ll
- Conexién en red.
Mapa del sitio digitalizado. |
Alarmas audibles y visuales, |
Reporte de eventos.

Parametros de diagndstico de estado '
de baterias, placas y niveles de ajuste.

CERTIFICACIONES ™)

SIS Té
L%

O © |

Tel.: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www.aliara.com
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

- Lintenas con bateria de 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt. o 12 volt del automdvil,

*|deal para camping, caza, pasca, seguridad, luz de emergencia, etc
-2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente

batenas de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.

Se recomienda su 150 50lo en alarmas.
- \.

[NP7-12]

RI STTONE

Tecnologia de plmh

BATERIAS PARA R T

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

+ Automotores - Camiones - Grupos Electrdgenos

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 -
Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447

(1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar
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SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA
NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO
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CERTIFICADO DE SEGURIDAD Fahricamas & Instalamos en todo el pals

* La Repdblica Argenting suscribe a [as

Normas de Sequridad de la Unfén Europea
(LEC B0335-2-76 ¢ [EC B0335-1 seqin

certificadas N® 5-0228-001-1/2/3/4,/7/8),

las cuales admiten el uso de estos equipos

para fines de sequridad patrimonial.
* |3 fabricacidn de los sistemas SEPP
coma todos los productos Han.dinga . Dr. Elumirlgu Cabred 4701

RN E 0 S, S N i (C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires
eléctrica vigentes en [a Argentina. 5411 4912-1807 Jul' 1897 ,.l" 1676 / 1733

Certificacién IRAM g
S-228-00N-1/2/3/4/5/6/7/8, ventas(@nagroz.com.ar * www.nagroz.com.ar
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mm‘ Negoocios de Seguridad

Quinto encuentro de foris

o T

PARTICIPANTES:

Agustin Martins (JAZ)

Augusto Berard (Pampa Marketing)
Catriel Boc-ho (Silicon Group)
Claudio Alfano (RNDS)

Claudio Di Naro (Sincro)

Daniel Banda (SoftGuard)

Enzo Martoccia (Dialer)

Eric Natusch (Play)

Felipe Srnec (Enyco)

Gaspar Salord (Control 24)
Gaston Lopez (GLS)

Hernan Vallejos (Netio)

Jorge Zurita (JAZ)

Juan Carlos Carballido (CyD)
Juan Fanjul (VLX)

Leandro Contreras (Silicon Group)
Marcelo Colanero (Intelektron)
Marcelo Gura (Munic. Sta Fé)
Mario Erijimovich (Quality)
Martin Ramos (GLS)

Matias Favaro (Sincro)

Mauricio Zurita (JAZ)

Mauro Casse (Netio)

Miguel Angel Novoa (Anicor)
Nestor Gluj (DX Control)

Nestor Lespi (RNDS)

Nicolas Aimetta (KRAAL)

Ruben Reynoso (RH Alarmas)
Sebastian Diaz (ELIPGO)

Thomas Quintana (Silicon Group)
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El encuentro mas esperado por los participantes del foro, fue el marco perfecto para seguir estrechando
lazos entre los profesionales que integran la comunidad virtual mas grande del sector




en la lucha
contra el Fuego

Centry es el Master Dealer
de Firetrace USA para sus lineas
Regulus y Sistemas de Supresion

de Incendios con Novec 1230

TRACE BESHES

Pasco 755 . C1219ABE Cachi 774 / 776 . C1437DZF
CABA . Argentina CABA . Argentina

T: (5411) 4 122 1000 Distrito Tecnologico

F: (5411) 4 122 1010 T: (5411) 4 122 1080

M: centry @ centry.com.ar M: extincion@ centry.com.ar
W: www.centry.com.ar W: www.centry.com.ar

centry.

Tableros Eléctricos
Maquinas CNC

Mineria

ATM

Transporte de Caudales
Buses

Energia

Racks de Servidores
Petroleo

Portuario

@
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SION SEGURIDAD Y CONTROL
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grandes inversiones!" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.
Deteccion de Incendio. Mantenimiento.
CCTV Analogica y Digital. Soporte 24 Horas.
CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
sitas, Pertenencias y Control .ﬁ

Contratistas

. '
[lempo y Asistencia‘de Personal.
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Distrito Tecnologico

scai@datco.net Catulo Castillo 3251, C1261ACS
www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333
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www.datco.net

CONFIABILIDAD
EXPERIENCIA

CAPACIDAD

Distribuidor de
VESDA ¢ xtralis

Tinogasta 2748 (C1417EHH) Buenos Aires - Argentina
Tel.: +54 11 4580-2051 ol 53

info@tdsintl.com

www.tdsintl.com



www.tdsintl.com

LacONnveniencia

de trabajar con / C| ka

los expertOS. ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distnibucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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@ INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
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CERTIFICADA, sequridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO jpara asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

[nfolEcikcom W ciko. oo

My De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Busnos Aires, Angenting - 1547]) 4522-5466 (Rutativas)
REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 4864247 4759041 | 475-1550 peditos & linstoccon
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Nueva Comision Directiva

La Camara de Empresas de Moni-
toreo de la Repdblica Argentina in-
forma que, tras la Asamblea Gene-
ral Ordinaria llevada a cabo el 18 de
diciembre de 2015, se renovaron los
cargos por mandatos cumplidos. La
Comisién Directiva de la institucion
para el periodo 2015-2016 quedd
conformada de la siguiente manera:

Presidente
Ing. Walter Mario Dotti
(Dotti y Marengo S.R.L.)

Vicepresidente 1.2
Cdor. Miguel Angel Turchi
(Monitoring Station S.A.- 901)

Vicepresidente 2.2
Sr. Francisco Roccanova
(Dinkel S.R.L.)

Secretario
Sr. Gaston Lupetrone
(Antares S.R.L.)

Prosecretario
Lic. Sergio Desivo (Grupo RSI)

Tesorero
Ing. Alberto Zabala
(SIS Ingenieria S.R.L.)

Protesorero
Sr. Hugo Gutiérrez
(Alarmas y Soluciones)

Vocales titulares

Lic. Gabriel Ruanoba

(SPS Seguridad Electrénica),
Sr. Dario Maquirriain (Sonitel),
Ing. Fernando Solari

(Central de Alarmas 101)

Vocales suplentes

Sr. Jesis Laguarde (SAC Alarmas),
Sr. Rodolfo Eduardo Loto
(Securite S.A./ Secutec),

Sr. Daniel Pelloni

(Pelloni Sist. de Seguridad S.R.L.)

Organo de fiscalizacién y Revisor
de cuentas

Sr. italo Martinena (DX Control S.A)
Sr. Carlos Mansilla (CARBESS S.R.L.)

Anélisis de mercado — 3™ parte

Problematicas del
servicio de monitoreo

El mercado internacional es el tema de esta tercera parte: ofrecemos una serie de notas
dedicadas a las problemadticas existentes dentro del mercado en el que se desempeiian
las empresas de monitoreo de Latinoamérica y del mundo.

Los crecientes indices de criminalidad en el mundo
propiciaron el estudio de sistemas que permitieran
una cobertura de seguridad razonable a costos ac-
cesibles. El primer eslabén de este desarrollo son los
sistemas de alarmas convencionales; la continua
mejora de los elementos periféricos desembocé en
los sistemas de monitoreo de alarmas, que se per-
feccionaron hasta llegar a la tecnologia actual.

La implementacién en nuestro pais se vio demora-
da debido tanto a restricciones econémicas y poli-
ticas que dificultaban el acceso a tecnologia como
a cuestiones técnicas tales como la dificultad de
funcionamiento de las lineas de comunicacion, la es-
casez o falta de fibra dptica, la falta de digitalizacion
del sistema y la vetustez de las centrales para sis-
temas de monitoreo telefénico.

El sector de monitoreo de alarmas, dentro de la segu-
ridad privada, abarca una gama muy amplia de activi-
dades: desde el seguimiento de las mercancias, ma-
nejo de dinero en efectivo, proteccidn de personasy con-
trol de acceso hasta el disefio, instalacién y gestion de
los sistemas de alarma. Este sector, a nivel mundial, in-
cluye tanto grandes como pequenas compafias.
Segln estadisticas de 2008, el sector de monitoreo
de alarmas estuvo representado por alrededor de
50.000 empresas, que facturaron 99 mil millones de
délares;lo cual representa un gran crecimiento com-
parado con las 33.000 empresas establecidas en
2006. El 40% de monto total se produce en Estados
Unidos, el 32% en laUnién Europea y el 28% restante
se divide entre los demas paises del mundo, prin-
cipalmente Latinoamérica, donde en los Gltimos
anos se havisto el mayor crecimiento. En 2008, tres
paises reunieron cerca de la mitad de la utilizacién
de este tipo de seguridad privada en Europa: Reino
Unido (22%), Alemania (12%) y Polonia (12%).

AMERICA LATINA

El consumo de seguridad electrénica en América la-
tina y la evaluacion de las principales economias,
desde el punto de vista del mercado para este tipo de

tecnologias, no es una labor facil. Segtn las fuentes
consultadas, es posible encontrar tanto buenos con-
sumidores y compradores de tecnologia como otros
que no lo son tanto. En general, las situaciones de or-
den publico derivadas de procesos de desigualdades
sociales son un factor de alto impacto en la decisién
de compra de sistemas de seguridad electrénica.
También influye el boom de construccion de la regién,
elemento influenciado por la inversion extranjera en
cada uno de los paises latinos. Entre los paises de ma-
yor crecimiento del sector, se encuentran México,
Costa Rica, Per(, Brasil y Argentina.

Existe una gran variedad de enfoques, segtin el pais,
sobre el control legislativo por parte del gobierno,
las condiciones de acceso a la profesion y el nivel de
formacion de los empleados.

Ademas, es importante destacar que la cobertura que
brinda el servicio de monitoreo también varia de
un pais a otro, dependiendo de la legislacién en la
que se enmarque la actividad. En términos genera-
les, las tecnologias necesarias para llevar a cabo el
servicio son las mismas y la globalizacion tecnol6-
gica permite que los paises se encuentren nivelados
en este aspecto, por lo que no hay grandes diferencias
entre el servicio brindado al consumidor final.

Por dltimo, hay que destacar que, a nivel mundial, uno
de los mayores problemas que enfrentan las empre-
sas de monitoreo es la denominada “falsa alarma”:
en muchos paises, por o general, esta situacion ge-
nera multas, que deben ser pagadas cuando es la se-
guridad publica la que acude a dicho evento.

CAPITULOS ANTERIORES
17 parte: RNDS N°96
2% parte: RNDS N°g7

Ing. Alberto Zabala
Comision Técnica CEMARA

EMPRESAS DE MONITOREO DE ALARMAS DE LA REPUBLICA ARGENTINA
NO 1315 - 62PIs0 - C.A.B.A. - ARGENTINA - TEL/FAX: (011) 4383-9651

INFO@CEMARA.ORG.AR / WWW.CEMARA.ORG.AR
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NEGOCIOS DE SEGURIDAD
Redaccion y Administracion: Yerbal 1932 Piso 5° Dto. C (C1406GJT) Ciudad de Buenos Aires
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STAFF - ANUNCIANTES

DIRECCION EDITORIAL
Claudio Alfano (Propietario)
Celular: (15) 5112-3085
editorial@rnds.com.ar

DIRECCION COMERCIAL
Néstor Lespi (Propietario)
Celular: (15) 5813-9890
comercial@rnds.com.ar

ATENCION AL LECTOR
ASISTENTE EDITORIAL
Félix Wuhl
lectores@rnds.com.ar

ADMINISTRACION

Graciela Diego
admin@rnds.com.ar

ADMINISTRACION

Claudia Ambesi
admin@rnds.com.ar

COBRANZAS

Emilio Fernandez Ledo
admin@rnds.com.ar

PROD. PERIODISTICA
Pablo Lugano*

Celular: (0221) 15 400-5353
prensa@rnds.com.ar

DISENO EDITORIAL

Alejandra Pereyra*
arte@rnds.com.ar

DEPARTAMENTO
CONTABLE

Luis Fraguaga*
luisfraguaga@speedy.com.a

DEPARTAMENTO LEGAL
Marcelo G. Stein

Estudio Juridico
marstein@arnet.com.ar

IMPRESION

Latingréfica

Rocamora 4161 (C1184ABC)
Teléfono: (54 11) 4867-4777

DISTRIBUCION

Fast Mail Correo Privado

R.N.P.S.P.N°098

Teléfono: (54 11) 4766-6007
(*) Externo
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Revista Negocios de
Seguridad® es medio
de difusion de las
actividades de CESEC
www.cesec.org.ar

Revista Negocios de
Seguridad® es medio
de difusion de las
actividades de CEMSEC
WWW.CEmSec.org.ar

Revista Negocios de
Seguridad® es medio

de difusion de las
actividades de CEMARA
WWWw.cemara.org.ar

Revista Negocios de
Seguridad® es Socio
Adherente de CASEL

www.casel.org

Revista Negocios de
*A Seguridad® es medio
.| de difusion de las activi-
dades del IP UserGroup
www.ipusergrouplatino.com

113 ALASTOR
+54 11 4627-5600
info@alastor.com.ar
www.alastornet.com.ar
123 ALIARA
+54 11 4795-0115
ventas@aliara.com
www.aliara.com
29 ALONSO HNOS.
+54 11 4246-6869
info@alonsohnos.com
www.alonsohnos.com
42 AMERICA SEC
43 +54 11 4861-8960
info@asec.com.ar
Wwww.asec.com.ar
117 ANICOR CABLES
+54 11 4878-0924
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar
103 APRICLASS
+54 11 4736-9494
info@apriclass.com.ar
www.apriclass.com.ar
46 ARG SEGURIDAD
47 +54 11 4674-6666
ventas@argseguridad.com
www.argseguridad.com
52 BCG
53 +54 11 4308-0223
info@bcggroup.com.ar
www.bcggroup.com.ar
02 BIG DIPPER
03 +54 11 4481-9475
04 ventas@bigdipper.com.ar
05 www.bigdipper.com.ar
58 BIO CARD TECNOLOGIA
59 +54 11 4701-4610
info@zksoftware.com.ar
www.zksoftware.com.ar
67 BLOCKER
+54 261 493-0535
info@blockerseguridad.com
www.blockerseguridad.com
85 BYKOM
+54 223 495-8700
info@bykom.com.ar
www.bykom.com.ar
93 CELLETECH TECHNOLOGIES
Tel.: (54 11) 4795-6112
e-mail: info@celletech.com.ar
web: www.celletech.com.ar
64 CENTENNIAL ELECTRONICA
65 +54 11 6777-6000
centennial@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar
128 CENTRY
+54 11 4122-1000
centry@centry.com.ar
www.centry.com.ar
131 CIKA ELECTRONICA
+54 11 4522-5466
info@cika.com
www.cika.com
80 CONTROL 24
+54 342 455-6565
info@control-24.com.ar
www.control-24.com.ar
101 CYBERMAPA
+54 11 3962-1200
street@cybermapa.com
www.cybermapa.com

69 D&R SISTEMAS
+54 362 445-4779
contacto@dyrsistemas.com.ar
www.dyrsistemas.com.ar

06 DAHUA TECHNOLOGY CO. LTD.

07 +86 571 8768-8883
overseas@dahuatech.com
www.dahuasecurity.com

129 DATCO

+54 11 4103-1300
scai@datco.net
www.datco.net

86 DAZ CONDUCTORES
+54 11 4657-8888
ventas@dazconductores.com.ar
www.dazconductores.com.ar

51 DCM SOLUTION
+54 11 4711-0458
info@dcm.com.ar
www.dem.com.ar

01 DEXA SEGURIDAD

27 +54 11 4756-0709
www.dexa.com.ar

73 DIALER ALARMAS

75 +54 11 4932-3838
dialerseguridad@dialer.com.ar
www.dialer.com.ar

61 DMA
+54 341 486-0800
info@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar

33 DRAMS TECHNOLOGY

34 +54 11 4856-7141

35 ventas@dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar

21DSC
+1 905 760-3000
info@dsc.com
www.dsc.com

70 DVR STORE

71 +54 11 4632-5625
info@dvr-store.com.ar
www.dvr-store.com.ar

91 DX-CONTROL
+54 11 4647-2100
dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.dxcontrol.com

76 ELCA SEGURIDAD

77 +54 11 4921-3796
info@elcasrl.com.ar
www.elcasrl.com.ar

79 ELECTROSISTEMAS

81 +54 11 4713-8899
ventas@electrosistemas.com.ar
www.electrosistemas.com.ar

82 FAM

83 +54 11 2059-5218
info@famargentina.com.ar
famargentina.com.ar

16 FIESA

17 +54 11 4551-5100

18 fiesa@fiesa.com.ar

19 www.fiesa.com.ar

87 FULLTIME
+54 11 4568-3723
info@fulltimeargentina.com.ar
www.fulltimeargentina.com.ar

118 GONNER

+54 11 4674-0718
info@gonner.com.ar
Www.gonner.com.ar

119 GRUPO MARMARA
+54 11 4384-6092
ventas@grupomarmara.com.ar
WWwWw.grupomarmara.com.ar
88 GTE
89 +54 11 4896-0060
info@gte.com.ar
www.gte.com.ar
01BHID
01S +54 11 4855-5984
smazzoni@hidglobal.com
www.hidglobal.com
139 INTELEKTRON
+54 11 4305-5600
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com
133 IP USERGROUP
www.ipusergrouplatino.com
107 IRTEC AUTOMATISMOS
+54 11 4836-0408
info@irtec.com.ar
Www.irtec.com.ar
45 |SSA PELBA
+54 11 4103-5500
contacto@issapelba.com.ar
www.issapelba.com.ar
37 LANTRONICA
38 +54 11 5368-0503
39 info@Ilantronica.com.ar
www.lantronica.com.ar
96 LARCON-SIA
+54 11 4735-7922
ventasha@larconsia.com
www.larconsia.com
31 MAFP CONSULTORES
+54 11 4931-6329
info@mafpconsultores.com.ar
www.mafpconsultores.com.ar
121 MENDOZA SEGURIDAD
+54 261 425-8735
ventas@mendozaseguridad.com.ar
www.mendozaseguridad.com.ar
134 MESSE FRANKFURT ARGENTINA
+54 11 4514-1400
intersec@argentinamessefrankfurt.com
www.intersechuenosaires.com.ar
57 MIATECH
+54 11 4584-3900
info@sharlock.net
www.sharlock.net
112 MICROCOM ARGENTINA
WWW.microcom.com.ar
138 MONITOREO.COM
+54 11 4630-9090
central@monitoreo.com.ar
Www.monitoreo.com
125 NAGROZ
+54 11 4912-1807 / 1897
ventas@nagroz.com.ar
WWwWw.nagroz.com.ar
94 NANOCOMM
95 +54 11 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
www.nanocomm.com
97 NETIO
+54 11 4554-9997
info@nt-sec.com
www.nt-sec.com
41 PLAY SECURITY SYSTEMS
+54 11 4612-0257
ventas@play-ss.com.ar
www.play-ss.com.ar

115 PRONEXT
+54 11 4958-7717
info@pronext.com.ar
Www.pronext.com.ar
98 PROVISION DIGITAL
99 +54 11 4711-0989
info@provisiondigital.com.ar
www.provisiondigital.com.ar
140 PUNTO CONTROL
+54 11 4361-6006
ventas@puntocontrol.com.ar
www.puntocontrol.com.ar
111 RADIO OESTE
+54 11 4641-3009
info@radio-oeste.com.ar
www.radio-oeste.com.ar
50 RAM
+54 0810 362-0362
info@monitoreomayorista.com
Www.monitoreomayorista.com
124 RISTOBAT
+54 11 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
137 SECURITAS
+54 11 4014-3200
www.securitasargentina.com
22 SECURITY ONE
23 +54 11 4555-1594
info@securityone.com.ar
www.securityone.com.ar
104 SEG
105 +54 11 4761-7661
info@seg.com.ar
Www.seg.com.ar
12 SELNET
13 +54 11 4943-9600
14 info@selnet-sa.com.ar
15 www.selnet-sa.com.ar
63 SILICON GROUP
+54 11 6009-2005
ventas@silicongroup.com.ar
www.silicongroup.com.ar
08 SIMICRO
09 +54 11 4857-0861
10 ventas@simicro.com
11 www.simicro.com
49 SINCRO
+54 11 4771-7207
info@sincro.com.ar
WwWw.sincro.com.ar
24 TECNOLOGIA EN SEGURIDAD
25 +54 11 5238-5553
info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
55 TEKHNOSUR
+54 11 4791-3200
comercial@tekhnosur.com
www.tekhnosur.com
135 THAIS CORPORATION
+51 1 201-7820
thais@thaiscorp.com
www.thaiscorp.com/seguritec/
130 TRUE DIGITAL SYSTEMS
+54 11 4580-2051/52/563
info@tdsintl.com
www.tdsintl.com
108 ZKTECO ARGENTINA
109 +54 11 4785-6481
info.arg@zkteco.com
www.zkteco.com

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contéactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119
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https://issuu.com/negociosdeseguridad

“Soy Eugenia y trabajo en el puesto 1
de Los Lagartos Country Club,
brindando Proteccion a 1.000 familias.”
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INTELEKTRON LE OFRECE INTEGRACION TOTAL
Y LA MEJOR TECNOLOGIA EN CONTROL DE ACCESOS

LINEA API-4000

NUEVO EQUIPO, Mas Prestaciones

Lectores Biométricos y todas las Tarjetas
Borneras Removibles, Facil Instalacion
Expandible hasta 8 Lectores
TCP-IP Embebido, WI-Fl y GPRS Opcional
_Web Server para Configuracion Remota y SDK opcional

TODO EN UNO, Funcionalidad, Calidad y Precio -

Lectura de Tarjetas: EM-MARIN, Compatible HID y DUAL
Formato de Salida: Wiegand, ABATRACK y RS-232
Elegante y Robusto. 3 Estados de LEDs

Garantia 2 anos

Consulte descuento por
PROMO LANZAMIENTO

PRODUCTOS DE DESARROLLO Y FABRICACION NACIONAL

INTELEKTROM, IN, INPROX y sus respectives logos son marcas registradas de INTELEKTRON 5.A. HID and the HID Iogo are trademarks or registened trademarks of HID Global in the U.5. and /or other countries.

»
—— Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600

www.intelektron.com - ventas@intelektron.com

" INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 {c1134ﬁn.ﬂl - . Y
intelektron —

Ciudad de Buenos Aires - Argentina


www.intelektron.com

Linea completa de productos
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DISTRIBUIDOR
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1] producios

Mejor servicio y sbencitn.
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Control de ACCESO

SERVIDOR WEB INTERNO PCT-300

Monitoreo en tiempo real * Antipassback Hasta 8 puertas

Integracion con videp * Alarma via e-mail. 60000 usuarios @ ..

120000 registros

PCT-100 Puerta exclusiva 'ﬂ_;
IP&5 apto intarmperia ==l r—
Tarjetap;r pin = . - e
20000 usuarios ; CONTROL VIA WEB
60000 registros Administracién y monitoreo desde
Lector interno E

cualguier explorador sin necesidad de
software adicional y desde cualquier lugar
via internet,

CERRADURAS Electromagnéticas, Pestillos,
Pernos y Pulsadores

Lector adicional &

De Perno LSS, = 3}% .
* Sansor magnético E"’.ﬁ@ l-l i
« Fall safa — = -
Balin de emergencia Hurrajes Parno con Live
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- U Ginde) - Temperizader pogramable - Lswvin inferior
- Temporizador programabis

Electrom 49 nética Batdn de aperbura Baotén de apariura Pestillos Pulsadar apertura
& 300, 600 v 1200 LB = AR :..':""."."I 30 ALmMnG reforrada . sl | Securs - Flashico Ao impacto
BA NG NA& NG Reforzad: fead perfiles
e
Humberto 1° 985 Piso 17 O 3 y 4 - Ciudad de Bs.As., Argentina C1103ACRH @ casel
WWW PUNTOCONTROL.COMAR - ACCESOEPUNTOCONTROL.COM. AR e 1, s

Distribuidor Oficial - Tel: 4361-6006 L
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