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Conozca la mas variada linea de productos,
de la mano de la marca que revolucionara
el mercado argentino de la seqguridad electrénica.

JLES DE ACCESO -SWITCH POE CCTV - RADIOENLACES WIFI - ACCESORIOS
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TECHNOLOGY

CENTRAL AUTONOMA ASI1212A

« Apertura de una puerta por huella, tarjeta IC o clave

« Capacidad hasta 30000 usuarios y 150000 registros

« Interfaz tactil para mayor durabilidad

« Conexion a un lector a través de RS485 o Wiegand

« Conexion TCP/IP para sincronizacién y control remoto
« Apto intemperie (IP55)

CENTRAL ASC1204B Lector de tarjetas con teclado

Conexion a central por RS485 o Wiegand {

e Interfaz tactil para mayor durabilidad

- Apto para intemperie (IP55)
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« Apertura bidireccional de hasta 4 puertas

« Hasta 100000 usuarios y 300000 registros

« Conexion a lectores a través de RS485 o Wiegand
» Conexion TCP/IP para sincronizaciéon de datos

Lector de huellas y tarjetas
Conexion a central por R5485
Capacidad de hasta 3000 huellas
Apto para intemperie (IP55)
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Colectores de huellas y tarjetas Cerrojos electromagméticos y electromecdnicos Botén de apertura
Conexion por USB a Smart PSS Alimentacion de 12V
Sin necesidad de drivers al ser Plug and Play Opciones con bloqueo de 280 y 500kg (antipull)

Accesorios para montaje en puertas de vidrio, o de apertura interna

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481 - 9475 / 3221 - 8153
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MEGAPIXEL

La revoluc:on def HD ‘“C_VI

HCVR7216AN-4M TRIBRIDO

HAC-HFBW2401EP

4MP WDR HDCVI IR
Resolucion 4MP (2560x1440)
lluminacién IR 40 mts

WDR 120 dB

Apta intemperie IP67

..........

HAC-HDW2401EM

4MP WDR HDCVI IR
Resolucion 4MP (2560x1440)
lluminacién IR 50 mts

WDR 120 dB

Apta intemperie IP67

« Graba hasta 16ch @ 4MP (15fps)

« Admite 8ch IP hasta 5SMP

« Compresion dindmica H.264+
« Capacidad para 2 HDD de 8TB
« 1 salida HDMI 4K

« Funciones IVS embebidas

.

HAC-HFW1400T

4MP HDCVI IR

Resolucion 4MP (2560x1440)
lluminacién IR 20 mts

Apta intemperie IP67

Metal

Aibien
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HAC-HDW1400EM

4MP HDCVI IR

Resolucion 4MP (2560x1440)
lluminacién IR 50 mts

Apta intemperie IP67

Metal

Big Dipper

HAC-HFW1400R

4MP HDCVI IR

Resolucion 4MP (2560x1440)
lluminacién IR 20 mts

Apta intemperie IP67
Pldstico
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HAC-HFW1400D

4MP HDCVI IR

Resolucion 4MP (2560x1440)
lluminacion IR 80 mts

Apta intemperie IP67

Metal

DAHUA MASTER
DISTRIBUTOR
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LINEA ENTRY LEVEL

SWITCH DE DATOS DISENADOS
ESPECIALMENTE PARA CAMARAS IP

51004-60

4 ports entry level

» 4x puertos PoE+ @100Mbps

« Hasta 60W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts.

100 60W
Mbps | | PoE

$1008-120

LTI T 0T 30

8 ports entry level

« 8% puertos PoE+ @100Mbps
« hasta120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
« Modo CCTV hasta 250Mts.
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51016-300

16 ports entry level

+ 16x Puertos PoE+ @100Mbps

« Hasta 300W total PoE ¢/ indicador
de consumo

+ Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps +
1x fibra éptica

« Puerto para administracion PoE

+ Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-420

24 ports entry level

» 24x puertos PoE+ @100Mbps

« Hasta 420W total PoE ¢/ indicador
de consumo

+ Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps +
1x fibra dptica

« Puerto para administracién PoE

« Modo CCTV hasta 150Mts.

20w
5 ™ PoE

LINEA HIGH END

$2004-240

4 ports industrial

» Alimentacién redundante

« Fanless: disipacién de calor sin
ventilador mecanico

« 4x puertos Hi-PoE @1000Mbps

- Hasta 240W total Hi-PoE

- Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps +
2x fibra 6ptica

1000 240W
Mbps x| |Hi-PoE

STOCK PERMANENTE

¢ POR QUE DISENADOS ESPECIALMENTE PARA CAMARAS IP ?

+ Alcance extra sobre UTP:

S2008-150

8 ports high end

« 8x puertos PoE+@1000Mbps

« Hasta 150W total PoE

« Uplink: 4x Ethernet @1000Mbps
+ 2x fibra 6ptica

« Buffer de 4Mb, ideal para imagen 4K

« Modo CCTV hasta 250Mts.
« Administrable L-2

1000 @ 150W
Mbps In Hi-PoE|

52024-420

24 ports high end

+ 24x puertos PoE+ @1000Mbps

+ Hasta 370W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps +
2x fibra 6ptica

« Administrable L-2

1000 @ 370W
mbps | (29 | poE

i3 ANOS DE GARANTIA!
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HIBRYD

57024

24 ports modular core switch

« Fuente de alimentacién redundante
« 3 Slots p/ médulos 57024-8F/8T
= Uplink: 2x ethernet @1000Mbps +
2x fibra dptica
« Transmision de datos de alta velocidad
« Administrable L-2

$7024-8f | 8 port module sfp
- 8x puertos Gigabit de fibra éptica
+ Network Standard: IEEE802.3z

57024-8T | 8 port module rj45
« 8x puertos Ethernet @ 1000Mbps
- IEEE802.3, IEEEB02.3u, IEEEB02.3ab

Hasta 250m para datos + alimentacion (PoE).

- Buffer extendido:
Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD.

il G
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« Mayor eficiencia:
Bloquea comunicacion innecesaria entre puertos de camaras,
permitiendo concentrar recursos en el enlace camara-NVR.

Big Dipper Distribuidor oficial Cygnus electronics, info@bigdipper.com.ar
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security  DISTRIBUTOR

CONOZCA LOS BENEFICIOS DE COMPRAR EN UN
MASTER DISTRIBUTOR Y LOS DISTRIBUIDORES ASOCIADOS

Equipo especializado en proyectos Soporte técnico

Asesoramiento profesional en manos de un equipo dedicado Le brindamos un equipo de soporte técnico, disponible de
a ayudarlo en el disefio e implementacion de sus proyectos. forma telefénica y personalizada, certificado por nuestras
Project Manager: pablo.bertucellibigdipper.com.ar principales marcas.

Product Manager: nicolas.fontanabigdipper.com.ar

Laboratorio propio y RMA Roadshows y capacitaciones online gratuitas
Disponemos de un laboratorio certificado, donde los Le ofrecemos capacitaciones online de productos todas las
productos son testeados por nuestro equipo de ingenieria y semanas y realizamos roadshows por todo el pais para
reparados de forma eficiente. mostrarles las Gltimas novedades del mercado.

Stock y variedad de soluciones Mas de 10 aios de experiencia en Dahua
Contamos con mas de 400 productos en stock constante de las Somos una empresa joven con gran trayectoria, apasionados
principales marcas, disponibles en depésitos propios y en de la seguridad electrénica y representando marcas lideres.

nuestra red de distribuidores.

jAhora también encontranos en Lanus Este! Universidad

de Lanis

Bvd de los italianos 3662, Lanus Este (1825)

Provincia de Buenos Aires - Argentina EV 0 S0 N
Tel. (54 11) 4248-3324 T
sucursalsur@bigdipper.com.ar Pl i IN \

DISTRIBUCION OFICIAL
@/hua cYGNUS$» - APC ZKTzzo

TECHNOLOGY eiectronlcs by Schneider Electric

DISTRIBUIDORES ASOCIADOS
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Lo hatemos simple.
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CAMARAS DE SEGURIDAD __

Del Mate Amargo 1176 / 1272, Parque Leloir. Buenos Aires - Argentina - -
4481-9475 / 4621-6919/ 3221-8153 Big Dipper | SABEMOS
Security

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar

LO QUE VENDEMOS
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VIDEO VIGILANCIA MOVIL PARA
TRANSPORTE PUBLICO

NVR MOVIL PoE 4G DVR MOVIL TRIBRIDO 4G

- Supercapacitor incorporado - Soporta HDCVI/IP/Analégico

- Grabacién HD y FULL HD - Supercapacitor incorporado

- Input: 4 puertos PoE para cdmaras IP - Grabacién HDy FULL HD

- 3G, 4G, WiFi, GPS, Alarmas - 3G, 4G, Wifi, GPS, Alarmas

- Acelerémetro: deteccion y reporte de choque - Acelerémetro: deteccion y reporte de choque
- Envio de alertas por SMS - Envio de alertas por SMS

- Soporta llamadas telefénicas

CAMARAS MOVILES Todos los equipos se anuncian en lared como ONVIF

HAC-HDW1220G-M HAC-HDBW2220F-M HAC-HMW3200 Pantalla de LED de 10"
o .
>
HDCVI 2Mpx, Audio HDCVI 2.4Mpx, Audio 2MP Mobile HDCVI IR Cube Camera HDMI in, VGA in, BNC in / out
1920(H)x1080(V), 2MP. IR 20 mts
SERVIDORES
+ DSS4004: : - — [F——
O

- Admite hasta 200 méviles / 500 canales J S
- Hasta 5000 cuentas & 500 usuarios online ] T e
- Soporta Google y Raster Map s

+«DSS7016:

- Admite hasta 500 méviles / 2000 canales

- Hasta 10000 cuentas & 1000 usuarios online
- Soporta Google y Raster Map

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481-9475 / 3221 - 8153
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SD59430U-HNI
4MP 30x IR PTZ Network Camera

* 1/3" 4Megapixel CMOS

* 7oom dptico 30x

* Soporta H.265

* Max. 30fps@4M, 60fps@1080P
* Auto-tracking e IVS

* PoE+, IPG6

* Distancia IR 100m

$D59230T-HN

2 Mpx 30x Network IR PTZ Dome Camera
* 1/2.8" 2Mp Exmor CMOS

 Max 30fps@1080P, 60fps@720P

* 4,3~129mm Zoom Gptico 30x

® H.264/MJPEG & Dual-stream encoding

* Max 400 °/s velocidad pan

* 1/1ch audio infout, 2/1ch alarm infout

* |P 66, POE+

* Distancia IR 100m

NVR724-256

@itua

SD60430U-HNI
4MP 30x PTZ Network Camera

* 1/3" 4Megapixel CMOS

* 7oom optico 30x

* Soporta H.265

* Max. 30fps@4M, 60fps@1080P
* Auto-tracking e IVS

« |P67, IK10, POE+

SD50120T-HN

1.3MP HD 20x Ultra-high Speed
Network PTZ Dome Camera

* 1/3" 1.3Mp Exmor CMOS

* Max 25/30fps@1.3M/720P

® 4. 7-94mm Zoom optico 20x

* H.264/MJPEG & Dual-stream encoding
* Max 500 °/s velocidad pan

* DWDR, DEN(ICR), Ultra DNR

= 1/1ch audio infout, 2/1ch alarm infout
* P67, K10, POE+

DSS7016

R R

=
didd
BEEE.

i

A AL,
=0

(alhera

256 Channel Ultra Network Video Recorder
* Procesador Intel

* Max 256 IP entradas de Camara

* Max 512Mbps ancho de banda de entrada

® 24 Hot-swap HODs

* Soporta RAID 0/1/5/6/10/50/60

 ISCSIy Mini SAS

Plataforma de videogestion
« Dispositivo embebido, Operatividad estable 24 / 7

« Transferencia de streaming y capacidad de almacenamiento de alto rendimiento

* Capacidad de canales escalable
 Servidores redundantes (hot-stand by)
= Spporta almacenamiento local e IP-SAN

* Soporta funcién Key Monitoring ( real-time locus / history locus )

« Soporta ONVIF, GB/T28181
* Soporta conexiones Inteligentes como IVS-B/PC

CARBI

Sistemas

Carbi Sistemas - Skato SRL

Av. Rivadavia 1367 15 A- CABA-1033
Tel.: +5411 4384-6990. Fax: +5411 4381-1078
www.carbisis.com.ar | ventas@carbisis.com.ar

distribuidor oficial
importador directo @hua

TECHNOLOGY
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V<HD

Nueva linea VIDEDMaN

ENTIENDE LO QUE NECESITAS

LA TECNOLOGIA ANALOGA HD
DESDE AHORA SE LLAMA XHD

Cdamaras mas flexibles, versatiles

y de altisima calidad de imagen.

Camaras y Domos PTZ Un producto con el respaldo
720p/1080p de una marca lider en
seguridad electrénica.

Camaras Bullet
720p/1080p

Multitecnologia 4 en 1
(CBVS/HD-CVI/HD-TVI/AHD)

Permite cambiar facilmente de tecnologia

en cualquier momento

Estructura metalica con soporte reforzado
Certificaciones IP 66

lluminadores Infrarrojos de ultima tecnologia
y bajo consumo de hasta 80 Mts

Lentes fijos o Varifocales de hasta 12mm

AHD

Estructura metalica con soporte reforzado
Certificaciones IP 66

lluminadores Infrarrojos de ultima tecnologia
y bajo consumo de hasta 120 mts

Zoom opticos de hasta 18x




GRAN LANZAMIENTO

Grabadoras HVR
720p/1080n/1080p
Videoman XHD
entiende lo que
necesitas, por
eso te ofrece
PRECIOS HIPER
Multitecnologia 5 en 1
COMPETITIVOS! (IP/CBVS/HD-CVI/HD-TVI/AHD)
Deteccién Automatica de Tecnologias
Hasta 2 discos de 4 TB

Camaras Minidomos 720p/1080p

Multitecnologia 4 en 1 (CBVS/HD-CVI/HD-TVI/AHD)

Permite cambiar facilmente de tecnologia en Cualquier momento
Estructura plastica para interiores o metalica con soporte reforzado
Certificaciones IP 66

lluminadores Infrarrojos de Ultima tecnologia y
bajo consumo de hasta 60 Mts

Lentes fijos o Varifocales

fon . .
==:S}SImICI"O

Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As., Argentina
telefax: (54-11) 4857-086! (lineas rotativas) # e-mail: ventas@simicro.com
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Q GeoVision:

Nueva linea de camaras H.265

Bajo requerimiento de almacenamiento

Ancho de banda reducido

Minimas condiciones de luz

- 2 anos de garantia

[ pasphos | L iTodo lo que necesitas!
\

H.265 con Smart Steaming

e - GV-BX5700
V-BL5700 ~GV-VD5700 5MP H.265 Low Lux WDR

5MP H.265 Low Lux WDR = 5MP H.265 Low Lux WDR Box IP Camera
IRBullet IP Camera-IP67 IR Vandal Proof IP Dome - IP 67
> GV-BX4700

GV-BL3700 i GV-VD3700 4MP H.265 Super Low Lux
3MP H.265 Super Low Lux WDR 5MP H.265 Low Lux WDR WDR Pro Box IP Camera
Pro IR Bullet IP Camera - IP 67 IR Vandal Proof IP Dome - IP 67

./ﬂu_ .

¢ e,
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GV-FER5700 "
5MP H.265 Low Lux WDR
GV-MFD2700 IR Fisheye Rugged IP Camera - IP 67
2MP H265 Super Low Lux =
WDR PRO - Minidomo IP GV-SD3732-iR——— H.265 con Smart Streaming
GV-MFD4700 3Mp H.265 Low Lux Mejor calidad de imagen - Fécil instalacién
4MP H265 Super Low Lux IR inteligente WDR Pro

WDR PRO Minidomo IP Domo PTZ IP
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Ademas:

; Smart Streaming

La ultima version J— Analitica de video avanzada
del GV-VMSV 15.11.3 es uno I/O Administracion de hasta 64 canales
de los primeros softwares de Multiples monitores - E-map
administacion de camaras de video Soporta Modo servicio
que trabajan con el nuevo estandar de de Windows
compresion H.265. Te brindara hasta el Soporta servidor de
doble de compresién que el anterior H264. autentificaciones

de Windows

L]
L]
L]
L]
—— .
+ L]
' GV-Center V2
Sl L Central Manitaring Station
L]
L
GV-Failover Server .
GV-Redundant Server T
~ L
= Recording "
*  Failover :
- o GV Vital Sign Monitor
o Central Monitoring Stathon
L
ﬂ - 64 ch Live Streaming & 3
Live Streaming Text Events (]
L
-------- . ----.-.--:--p
¥ |
: Video Wall
1 Gv-Control Center
s Central Monitoring Station
GV-VMS g
P Camera Video Management System "
H.265 Camera B
LEE S
'l L
H '
' L
'
sessssssssssssmssssssssssss] '
[ i -~ ' GV Edge Recording Manager
: ' . . it View
. ' . B
- . - L]
v v v .
L
'
T

GV-Eye APP
iD8 / Android

Av. Corrientes 4969 r (CI414AJC) Bs. As., Argentina

telefax: (54-11) 4857-086!I (lineas rotativas) » e-mail: ventas@simicro.com
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Linea Transito '"

ITC302-RU1A-IRHL#
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3Mpx. Todo en uno: Cdmara, calentador e
iluminador dentro del housing.

Hasta 2 carriles de reconocimiento.
Sensor de imagen CCD de alto rendimiento
y alta sensibilidad.

3Mpx. Cdmara con deteccion de
estacionamiento.

Detecta hasta 3 espacios.

7 tipos diferentes de luces
indicadoras. Disefio interactivo con
el espacio de estacionamiento.

i

IPC-EB5400-M

$4M cimara ojo de pez antivandilica
mavil. Certificacion EN50155 para equipos
méviles H.264 / MIPEG codificacién
dual-stream. Visién 360 en 4Mpx.a 15 ¢ps
o |0BOP a 25/30 fps.

Lente fijo |.18mm

MCVR5104
Soporta HDCVI Analoge Certificacion
EN50155 para equipos méviles,

2 canales en | 0BOP + 2 canales en 720P
de grabacidn en tiempo real.

Soporta | HDD SATA hasta

4TB, 2 USB 2.0. Conectores de aviacion

NVR 0804MF
Hasta 8 canales en |080P en
tiempo real. Certificacion

HAC-HMW3200
2Mpx. Camara HDCVI IR mvil.

ENS0I55 para equipos méviles Certificacion EN50155
H.264 / M|PEG doble codec de decodificacion. Salidas de para equipos moviles, Maximo 1080P en 30 cps. Salida HDCVI con
video HDMI / VGA / TV en simultaneo. Soporta 2 HDD conector de aviacion. Lente fijo 3.6mm (2.6mm opcional). Distancia
SATA hasta 4TB, | eSATA, 3 USB. Conectores de aviacion. méxima IR 20mts, IP67
........................... DESTR;BU |DOR OFlCiAL B I T
Getterson Argentina S.A.l.C.
ETTE Rs Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
/,:; tel. (54-11) 6777-6000 / (54-11) 3220-7600
Gy a2 gy - hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar
- A W
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TECHNOLOGY

Soluciones Especiales

Videoporteros
Centrales de acceso
Porteros electricos

Video porteros analogos, IP,

de 2 cables y WIFI, segin los
requerimientos para cada necesidad.
Integracion completa con el sistema
de gestion Dahua.

Camaras Antiexplosivos

Camaras y domos certificados

y desarrollados especialmente

para ambientes hostiles.

Fabricados en acero inoxidable

de gran durabilidad para proteccion
de corrosion y explosion.

Camaras LRP:
lectoras de patentes

Céamaras para una solucién total
en reconocimiento de patentes con
un diseno y soft especifico para
Software el procesamiento de imagenes,
Dahua : de gran calidad, tanto de transito urbano

especial para

monitoreo : como de estacionamiento.

Getterson Argentina S.A.l.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
tel. (54-11) 6777-6000 / (54-11) 3220-7600
hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar



www.getterson.com.ar

POLITEC:

la evolucién e innovacién
de la proteccion perimetral
ya esta aqui.

POLITEC ltaly cuenta con la . POLITEC ha desarrollado a lo largo

tecnologia necesaria para . de los afios una notable capacidad para

desarrollar sistemas de deteccidon i la investigacién que ha permitido

e intrusién, proporcionando . superar los retos del mercado,

soluciones completas para . cada vez mds exigente,

proteccion interior y exterior, .y adaptarse a las necesidades

aprobados por su alta calidad . de los clientes en materia /
en la Unién Europea. - de intrusién.

Getterson Argentina * PARVIS

es Distribuidor de * SANDOR

toda la Linea POLITEC e MANA

en el pais. * ADEBUS
* SADRIN
* ALES

* NAT SENSOR

PDI_I'I'=C

ITALY

Descubra por qué
elegir POLITEC

es la ventaja diferencial.
Consiiltenos.

GETTERSOND

Getterson Argentina S.A.L.C.
Av. Corrientes 3240 / C1193AAR
Buenos Aires / Argentina

tel: (54-11) 3220-7600
hiperseg@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar
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Seguridad Electréonica

LANTFRONICA

LTC eLecTroncs

Importadores y distribuidores mayoristas - Venta al gremio - Envios al interior

A - Eg
N

._______,___Nuevos*“ estandares,. .
analogicoside '.a'_'lt'—a"‘:e'i meiony

MNatlonell
hunskapsskola

Estomba I36 (1872) Avellaneda - Buenos Aires
+54ll - 4205-6379 / 5368-0503 Nextel ID 672*1828
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Seguridad Electrénica

LANTRONICA

CONTROL DE ACCESOS Y PERSONAL

CONTROLADORES BIOMETRICOS CONTROL DE ACCESO Y DE PERSONAL
E9 — RELOJ DE PERSONAL
Capacidad 2.200 hugllas / tarjetas
Comunicacitn RS-232, RS-485, TCPAP

Meni en espaniol con mensajes hablados

MB200ID — RELOJ DE PERSONAL

1.200 rostros / 1.500 huellas / 80.000 eventos / 1.000 tarjetas
Comunicacidn TCPAP

Fichaje por tarjeta, huella y/o PIN
Pantalla color. Incluye Software de gestion
Alimentacion 5VZA (incluida)

Sc403 RELOJ DE PERSONAL
Y CONTROL DE ACCESO
Capacidad 30000 usuarios
tarjetay/opin
Comunicacion RS232-
RS485

TCP/IP con Software.
Lector incorporado

F8
Controlde acceso y personal.
5000 Huellas + 10000 Proximidad.
RS232 / RS485/ TCP/IP. Incluye soft
y web server incorporado.

LECTORES DE PROXIMIDAD

LECTOR DE
PROXIMIDADDS000
Lector de largo alcance: 10 metros,

ideal control vehicular, estacionamientos.
Salida wiegand 26 bits / R8232

Software Configurable.

HM9301
Lector tecnologia
INDALA MOTOROLA + HID 125 KHZ,

LANHMG002 integracios en el mismo lector con salida
HME6003 Wiegand 26 Bits. Alimentacién 5 a 16VCC.
HMGE005 APTO EXTERIOR.
Lectores de proximidad salida =
Wiegand 26 bits / RS232,
Para tarjetas Em marim CERRADURA DE
HID 125 khz
Mifare (tarjetas Sube) :-. PERNO
DB100 %
D301 USB Cerradura de pemo eléctrica

Lector de proximidad EM-Marin 125khz
Puerto USB. Teclado emulador

Con g

12 VCC. Fail Safe {abre sin energia)

\sslsccianebis

TARJETAS Y TAGS

Tags de proximidad EM 125 Khz.
Tarjetas de proximidad IS0 y Clamshell,
EM 125 Khz - HID - Mifare - UHF915 Mhz.
Liaveros y sobres porta credenciales.

»

L}

CERRADURAS

. - o) -
300s / M280OSET
Cerradura electromagnética HERRAJES DE
de 300Lb/B00LD SUJECION

. Dimensiones: 150x28x35mm

PULSADORES

Metalicos - ABS - Emergencia - Sin Contacto

Mend con mensajes hablados en espafiol
Lector de p fad EM MARINE inc Lector de proximidad EM MARINE incorporado
Al miento de 50.000 Pantalla color
Salida/Entrada Wiegand 26

Salida / Entrada Wiegand 26.
Fichaje por tarjeta, huella y/o PIN
Webserver incorporado - Incluye software de gestion

Alimentacion 5V 2A (incluida)

MULTIBIO 800H
CONTROL DE ACCESOS Y

RELOJ MULTIBIOMETRICO
VF680ID Capacidad: 4000 rostros: 1.500 (1:N),
CONTROL DE : 4,000 (1:1) /10,000 huellas /

ACCESOS Y 10.000 tarjetas de proximidad EM
RELOJ DE PERSONAL Al 100.000 reg —
Hasta 1200 _IDSUUS y 10.000 “?"le‘“ Display TFT color 3 en espafiol Touchscreen
Almacenamiento: 100.000 registros. Mensajes hablados.
Comunicacidn WIFI, TCPAP, USB Host/cliente  comunicacian TCPAP
Display TFT color 3* en espafiol Touchscreen Incluye software
Mensajes hablados.
Incluye Software
Alimentacién 12V 2A (no incluida)
CONTROLADORES
CERRADURAS DE ACCESO AUTONOMOS
RIM DE APLICAR HM1000E
C lador autd 1.000

O A, —
12VCC con sistema cierra sola

Fail Secure: sin energia queda cerrada
3 métodos de apertura; pulso Eléctrico,
penilla desde el interior o llave exterior
(incluye 3 llaves). Mana izq. o der.

ok
-

-

4

Tarjeta de proximidad con tecnologia EM-Marin
Programable por control remoto. Apto exterior
Memoria no volatil. Entrada aux,

Wiegand 26 Bits

Sin comunicacion ni reportes

PESTILLO
ELECTRICO
S201 / S201SECURE
Pestillo eléctrico reforzado importado
Sin energia abierto o cerrado 7
Alimentacion 12V / 150mA 7
Fuerza: 400 Kg 4

Lo/

C3-100

Manejo de 1 puerta. Hasta 20.000 tarjetas y 100.000 registros - Soporta 2 lectoras por protocolo Wiegand 26 Bits.
Software de administracidn basado en Web con monitoreo en tiempa real,

C3-200

Manejo de 2 puertas - Soporta hasta 30,000 y hasta 100.000 registros - Soporta 4 lectoras de tarjetas (2 de entrada
y 2 de salida) - Software de administracion basado en web.

C3-400

Manejo de 4 puertas. Hasta 30.000 tarjetas y 100.000 registros - Hasta 4 lectoras de entrada por protocolo
Wiegand 26 Bits - Apertura de puertas con mltiples tarjetas. Funcion anti-passback.

YRR ERRE]

Tecnologia emmarin - Mifare - HID
ACP11EM - ACP11M - ACP11H

Control de acceso autdnomo p/1000 usuarios. Pin y/o tarjeta.
Sin reporte. Lector incorporado. Entrada Wh d auxiliar
Opcional tarjetas HID 125 khz Mifare (tarjetas SUBE), Emmarim.

\.Q.‘)‘-
KS-33 L
Botén para apertura de puerta
Con llave, Acero inox.

Estomba 136 (I872) Avellaneda - Buenos Aires

+54l - 4205-6379 /5368-0503 Nextel ID 672*1828
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Importadores y di
Venta al gremio
Envios al interior

CAMARAS OCULTAS

COPIR-AR

Sensor video 1/3" Color CCD SONY .
700 VL. 12VDC -0,1 LUX

Lente 3.6 mm /& mm

CHDPIN

Camara PAL miniatura
AHD 720P Lente pinhole 3,7mm
{incluye soporte)

CAMARAS
ZOooOM Y PTZ

PTZ-HHD9902

Camara AHD 720p / Zoom éptica 30X / Infrarrojo: 100 mets. /

Autofoco / RS-485 / Protocolo Pelco P/D / Presets /

Alta velocidad de paneo 607/ seg / Giro 360° / Apto montaje

en externior / P65 / Soporte de Pared / Alimentacion 12V 5A.
————————-

CAMARAS
Moda AHD o Analégico seleccionable e CMHD-60M
DMHD36 — CMHD-20M N \ Camara metdlica
Domo color fijo metélico Camara metdlica \ Filtro IR mecénico
Filtro IR mecdnico f f* Filtro IR mecanico =~ Resoluci6n HD 720p (PAL)
Resolucién HD 720p (PAL) esakkpin il dote lluminador infrarrojo 60m.

i i i | lluminador infrarrojo 20m. LED Array / Lente 6mm / Apto exterior
lluminador infrarrojo 20m. Lot 3 Aot atiog
Lente 3.6mm g pto

Apto exterior

DMHDUAL36-BAL
Gabinete metalico

Filtro IR mecanico

Resolucion HD 720p
lluminador infrarrojo: 20 mts
— — =

Lente de 3.6/mm
Apto Exterior
Botdén 0SD Mend en pantalia

CMHDMIL-20M
Gabinete metdlico / Filtro IR
Resolucion Full HD 1080p /P,

ACCESORIOS
! -
CONECTORES :
BNC Crimpeable/tomnillio

Derivadores y plugs de alimentacion
Adaptadores de BNC-RCA

PV15 Y PV20
Cable armado con fichas
alimentacion y video

15y 20 mts

CAMARAS AHD FULL HD

Lente de 3.6 mm. / Apto Exterior / Boton 0SD Mend en pantalla

Para interior y exterior

stribuidores mayoristas

CCTV

DVR TRIBRIDAS
Soporta camaras analdgicas, IP y AHD. 720p y 1080 Full HD

| 4-AHD-1020H
Stand alone AHD 4 canales de video u 8 IP / 4 canales de
audio analégicos / Soporta 1 disco SATA / Salidas HDMI, VGA,
alarma y PTZ / Modo DVR: grabacidn 4* analdgicas o AHD
en 720p / Modo HVR (hibrido): grabacidn 4* analdgicas
0 AHD + 4 IP en 720p / Modo NVR: grabacién 8*720p /
Sist. cloud propio (no requiere DYNDNS ni puertos en el router)

8-1080N-104

Stand Alone AHD / 8 canales de video / 4 de audio /

Soporta 1 disco SATA hasta 4 TB / Salida HOMIVGA / PTZ

Modo DVR: grabacitn 8* analdgicas o AHD en 720p

Modo HVR (Hibrido): grabacion 4 analbgicas o

AHD en 720p + 4 IP en 720p

Modo NVR (IP): grabacidn 8*720p

Sist. Cloud propio {no requiere DYNDNS ni abrir puertos en router)

H.264 |SEEE

CMHDUAL20M-BAL

Gabinete metdlico
A
lluminador infrarrojo: 20 mts.

Filtro IR mecdnico

Resolucién Full HD 720p / PAL ‘

Lente de 3.6 mm / Apto Exterior

Boton 0SD Ment en pantalla i

.)DMHDUALVAR BAL

Dcma color fijo, metalico / Filtro IR mecémco

AliD

16-720-416
Stand Alone AHD / 16 canales de video / 16 de audio /

16 entradas y 2 salidas de alarma / Soporta 4 disco SATA

hasta 4TB/ Salida HOMIVGA / PTZ

Modo DVR: grabacion 16* analdgicas o AHD en 720p

Modo HVR (Hibrido): 8 AHD*720p + 8 IP*720p

Modo NVR (IP): 16*360H

Sist. Cloud propio (no requiere DYNDNS ni abrir puertos en router)

32-720-416

Stand Alone AHD / 32 canales de video / 16 de audio /

16 entradas y 2 salidas de alarma / Soporta 4 disco SATA

hasta 4TB/ Salida HOMI-VGA / PTZ

Modo DVR: grabacitn 32* analdgicas o AHD en 720p

Maodo HVR (Hibride):8 AHD*720p + 8 IP*720p

Modo NVR (IP): 20*960H

Sist. Cloud propio {no requiere DYNDNS ni abrir puertos en router)

AliD

CMHD-35MVAR
Camara metdlica / Filtro IR mecanico
Resolucion HD 720p

lluminador infrarrojo 35m.

Lente varifocal 2.8 a 12mm

Apto exterior

Bordn 0SD. Menti en pantalla -
PAL-B/NTSC seleccionables. b

Lente de varifocal de 2.8 a 12 mm/ ﬁptc Exterior
Botdn 0SD Mend en pantalia

DMHDMIL-36

(=

AL / llumninador infrarrojo 20 mts. /

mecdnico / Boton 0SD Ment en pantalla

DMHDMIL-VAR g T—
Doma color fijo, metélico 0 i
Filtro IR mecanico CMHDMIL-VAR
Resolucion Full HD 1080p / PAL -
BALUNES 2 3 : : -
; lluminador infrarrojo: 30 mts. Gabinete metalico
Irececantores do video pars cable UTE Lente de varifocal de 2.8 & 12 mm Filtro IR mecénico

300-1200-1800 mts color / 1-4-8-16 canales.
Ny esmwe O
S = ﬂ@

FUENTES
Fuentes switching de 12 VCC
TA/2A[5A

GABINETES Y
SOPORTES
GL605

Cierre hermético con soporte

info@lantronica.com.ar

Domo fijo metalico / Filtre IR mecanico / Resolucion Full HD 1080p / PAL / .f’ Y
lluminador infrarrojo 20 mts. / Lente de 3.6 mm. / Apto Exterior /

Apto Exterior
Botén 0SD Men en pantalla

Gabinete aluminio 37 cm simil Pelco

i6n HD 720p / lluminador infrarrojo: 30 mts.

..‘

=

Resolucién Full HD 1080p
llurinador infrarrojo: 35 mts.
1 en pantalla

-

J

UPS 550

UPS APC Bx550ci, 550va,
3 tomas de salida,
incluye baterfa.

ﬁﬁ J www.lantronica.com.ar
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Control de velocidad fotografico

NS-RNADNAL

Solucién para la captura e
identificacion de excesos de
velocidad.

Q\
S

21-08-2013
= 16:22:18
| 46km/h

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucién para la identificacién y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sistema NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para identificar la velocidad de los
vehiculos y ante un exceso de velocidad captura
varias imégenes en alta definicién.

Es importante destacar que el sistema es
totalmente auténomo, valiéndose de la red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera se mantiene un control total de la
solucién, de forma remota.

Cartel
indicador
de velocidad.
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security solutions

CARACTERISTICAS

Captura por camara IP 2Mp @

Captura de Video mp4 @

Conectividad 3G/Wifi

Muiltiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

UPS interna con autonomia de 5 hs.
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.
Distancia de toma configurable entre 102120 m.

O

tecnologia
en seguridad

la evolucion natural

Almacenamiento local y remoto

Gabinete segurizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tension 12V.Consumo 1.5A

Integracién con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacién en transmisién y
almacenamiento de imagenes

Niveles de acceso segurizado, password y registro.

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 / 54 / 58 /59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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34 | ASEC

Curso y certificacion
Firelite y Honeywell

CASEL

Nueva Comision Directiva

36 | BCG
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en Pilar

NYKEN

Campana de
calidad

40 | SELNET

Vivotek Expert
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2017
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Empresas

DRAMS
TECHNOLOGY

Diez anos agregando valor a
sus productos

STARX SECURITY

Renovada apuesta en alianza
con Crow

Tecnologia

Buenas
practicas

para la seguridad
en retail

Aplicacién de
productos Hikvision

Big Dipper Academy

Nuevos productos
DAHUA

Domos inteligentes para
monitoreo automatizado

Informe central

App's para
seguridad electronica

Los principales fabricantes
responden

Net Report

3.

106| Como realizar
un testing
basico en
instalaciones

de seguridad

Escribe: Lic. Damidn Colaneri

Eﬁl Consultoria técnica

La seguridad

personal ante todo
Escribe: Claudio Javaloyas

Legales

118| Registros de

marcas y nombres
Escribe: Victor Matias Pérsico

’ Normas

122| Centros de monitoreo

bajo Norma IRAM 4174
Ing. Alberto Zabala

Tienda de Productos

Software de
gestion ZK Visitor
de ZKTECO

WESTERN DIGITAL
anuncia sus discos
de 10TB de
capacidad para
videovigilancia

130

Domo IP Foscam
de TANYX

134

Alonso Report

Las ultimas
novedades del
fabricante nacional

138



Ahora Disponible sohre Coaxial ®

“\ Lider de 4K Ultra HD de punta a punta sobre Coaxial

» Camara 4K tipo box: Claridad superior con Starlight+ sensor 4/3”

* Camara 4K tipo domo y tipo bullet: distancia IR 100m/50m, incorporandolP67&IK10

* Camara 4k Multi-sensor: vista panoramica de 180° e imagen simultanea de 3X2MP

» Camara 4K Fisheye: vista panoramica de 360°, 10 modos de dewarping con HCVR

» HCVR: Compatible con camaras HDCVI preexistentes para proteger su inversion

» Transmision de hasta 500m sobre RG59 y mas de 300m sobre CAT5e, realizando una
actualizacion perfecta

HAC-HF3805G HAC-HFW3802E-Z HAC-PFW3601-A180 HAC-EBW3802 HAC-HDBW3802E-Z HCVR7000
Cdmara tipo Box 4/3"  Cdmara tipo Bullet- 4K Cdmara 4K HDCVI Cémara 4K IR Camara 4K tipo domo Grabador 4K HDCVI
4K HDCVI Starlight+ HDCVI WDR IR Multi-sensor Panoramica IR Fisheye HDCVI HDCVI WDR IR

(€FC ® @ . masootz000
' DAHUA ARGENTINA S.A.

.

i B 1 Lola Mora 421, Piso 4, 403, Puerto Madero, CAB.A, Argentina
Eh E Tel: +54 1153688454
Fr Email: project.ar@global.dahuatech.com
i http://www.dahuasecurity.com/la
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la mas util

de accesorios para video

EN UN SOLO LUGAR

BALUNES

BALUNERAS ACTIVAS Y PASIVAS RACKEABLES
TRANSCEPTORES DE VIDEQ Y ALIMENTACION
HASTA 300 MTS

EXTENSORES VGA HASTA 200 MTS

EXTENSORES HDMI HASTA 200 MTS
REPLICADORES HDMI HASTA 4 MONITORES *
EXTENSORES USB POR UTP

CONVERSORES DE VIDEO A VGA Y HDMI
CONECTORES DE VIDEO YALIMENTACIDN y 4
POE SPLITTER i
SWITCH POE

CABLES HDMI Y VGA

Consultores
www.mafpconsultores.com.ar

Tenda @

DISTRIBUCION
CON VALORES
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VIDEOTR@NIK

Nuncafue massencillo ™
Ver mas por menos

: SR . CAMARA SUPER ANGULAR
Z00M & SUPER ANGULAR - ANTIVANDALICA LENTE 2,8 -12mm

Camaras con zoom motorizado, tecnologia
COAXITRON: se operan desde la DVR a traves del
cable de video.

CAMARA BULLET
CON ZOOM 10X

MINI DOMO CAMARA BULLET LENTE 5-50 mm
CON ZOOM MOTORIZADO  CON ZOOM MOTORIZADO -

Mﬂ/[ﬁ S Consultores o 4931 63 DISTRIBUCION
www.mafpconsultores.com.ar CON VALORES

@ N HOCHIK] Panasonic ZKScftware VIDEOTR®NIK
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" Recordatorio

Daniel Schapira

Fallecié uno de los referentes de nuestra industria

Reconocido profesional del sector, Daniel Schapira fundé DRAMS Technology como corolario de una

fructifera trayectoria. Doté a la empresa de valores y principios éticos y laborales, conformando un equipo

que continuard honrando esa trayectoria. Las palabras de quienes trabajaron a su lado.

L a primera pregunta, por entonces,

fue derigor: ;Cémo surgié laem-
presa?“Mis inicios se remontan a Codas
Electronica, empresa surgida en 1986.
Durante los primeros afos, nos dedi-
camos al desarrollo de equipos y apli-
caciones con microprocesadores y en
1996 comenzamos con la comerciali-
zacion en Argentina, Brasil, Chile y Uru-
guay de las tarjetas y lectores de pro-
ximidad de Motorola Indala. En julio
de 2002, CODAS fue adquirida por HID,
donde permaneci gerenciando la ope-
racion para Latinoamérica, lo que me
permitié adquirir una inestimable ex-
periencia corporativa y un gran cono-
cimiento del mercado de la region. Al
finalizar esta etapa, en 2005, decido
iniciar un nuevo emprendimiento:
DRAMS Technology”. Asi constestaba
el Ing. Daniel Schapira en 2010.

Siete aflos mas tarde DRAMS estrend
edificio corporativo. La compaiiia man-
tuvo un crecimiento sostenido: incor-
pord nuevas marcas y de aquella sede
inicial de una planta, mudé sus instala-
ciones a un edificio de mas de 700 m2
“Siempre mantuvimos como premisa
la atencidn al cliente, ya que ellos son
la base del crecimiento de toda em-
presa. Cuando comenzamos a plani-
ficar una nueva sede, partimos de un
concepto basico: el crecimiento’, nos
habia dicho Daniel, en diciembre de
2016, sobre el futuro que proyectaba
para la empresa.

Profesional de reconocida trayectoria,
ordenado, metddico y honesto tanto
en su vida privada como en su trabajo,
Daniel deja un legado imborrable: una
marca reconocida, un equipo de trabajo
solido forjado bajos sus principios éticos
y calidad humana, y la certeza de haber
transitado por la industria desde el tra-
bajo y esfuerzos honestos.

Desde Negocios de Seguridad acom-
pafnamos su crecimiento profesional
de la misma forma que él acompaino
el nuestro, estrechando nuestros lazos
personales conforme se daban los en-

24

cuentros. Aprendimos juntos. Acom-
panamos a DRAMS Technology en este
transito y seguiremos acompanando-

blecimos nuestro primer contacto. Su
pérdida desde lo profesional es muy
grande. La pérdida de la persona es

nos, tal como sucede desde que esta-

mas grande alin. m

M \ Con profunda tristeza, los integrantes de DRAMS Technology
st anunciamos el fallecimiento de Daniel Schapira, Presidente de
nuestra compania.

Daniel fue un gran ser humano, cuyos valores y ética fueron notables
en su vida laboral y personal. También, para quienes integramos la empresa,
fue un gran lider, que creé6 una sélida y reconocida compania en Argentina y
en el mundo. Construyé un equipo de trabajo extraordinario, guiandolo desde
su experiencia para dotarlo con las habilidades que nuestro mercado requiere.
Su pasion y compromiso con nuestra industria fue siempre reflejada en
DRAMS Technology como valores fundamentales. Sin dudas, su reconocida
trayectoria y prestigio en la industria se vio coronada con la fundacion de
DRAMS, una de las decisiones mas relevantes que tomé en su vida.

Gracias a esa pasion y profesionalismo y formando como profesionales a su
equipo de trabajo, convirtié a DRAMS Technology en un distribuidor lider de
productos de seguridad electronica enfocado en las areas de video y control
de accesos, ofreciendo soluciones de marcas con Avigilon, Bioscrypt, Farpointe
Data, Herta Security, LKX, Neural Labs, Provision-ISR, Samsung, Securitron, Su-
prema, Tamron y Theia Technologies.

Nuestra empresa se enorgullece de distribuir estas marcas, de gran prestigio
en el mercado, y continda trabajando firmemente junto a ellas, brindandole
al mercado soluciones de alta calidad. En DRAMS amamos lo que hacemos y
al amar lo que hacemos creamos lazos fuertes. Y por eso consideramos que el
compromiso y la lealtad con nuestros clientes es nuestro mayor activo.

Ese compromiso sigue firme, tal como nos lo ensend Daniel.

El equipo de DRAMS Technology


www.dramstechnology.com.ar

{_ TECHMNOLOGY SA,

VISTA PANORAMICA 360° SIN PUNTOS CIEGOS

QviGIiLoON

<360°,

La nueva linea de camaras H4 Ojo de Pez de Avigilon™ ofrece una vista panoramica completa

de 360 grados con alta resolucidn, sin dngulos muertos y con correccién de distorsion.
Disponible en resoluciones de 6 y 12 megapixeles (MP), esta solucién rentable y facil de
instalar esta disefada para dar una cobertura amplia con menos camaras.

v Objetivo ojo de pez con campo de vision de 360 grados
+ Tecnologia patentada High Definition Stream Management (HDSM)™

v Los LED IR (infrarrojos) integrados y adaptativos proporcionan una iluminacion uniforme en la oscuridad, incluso a 0
lux, hasta a 10 m de distancia.

+ La tecnologia LightCatcher de Avigilon proporciona una calidad de imagen excepcional en entornos con poca luz
/' Resistente al vandalismo con certificacion de impacto IK10

+ Conforme con el perfil S de ONVIF

v Certificacion IP66 (apto para intemperie)

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos AVIGILON que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina |
Tel.: (+54 11) 4862 5054 ——
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar

aviciLon EEED I bioscrypt Secunitaon~ CSIEDM , X, Theia Tammon s herta yrsc™
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ITECHNOLOGY S.A.

AHD / HD-TVI / HD-CVI / ANALOGICO

La mejorimagen,
la mayor compatibilidad!

La incorporacion de la tecnologia "Quad Video Format "
permite a las nuevas camaras de Provision-ISR ser
compatibles con todas las DVRs del mercado.

Mediante un jumper, es posible seleccionar la norma de trans-
mision de video entre las conocidas AHD, HD-CVI, HD-TVI o
ANALOGICO (CBVS) y sumarse a cualquier instalacion de
CCTV nueva o existente.

Actualmente disponibles en presentaciones tipo bullet o domo
fijo con iluminadores IR incorporados y resolucion

Full HD (1080P), las camaras de Provision-ISR son la eleccion
ideal para sus proyectos de CCTV.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos PROVISION ISR gue tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina

Tel.: (+54 11) 4862 5054 aees &
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar

aviciLon gEEY I bioscrypt SecuriTRoN- [SIIeDID ,m%g_m Theia TAmRON »X¥d herta s


www.dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar

TECHN(’.‘JLOGYS.»‘-‘

TERMINAL DE CONTROL DE ACCESO Y PRESENTISMO

WiFi IEEE 802.11 b/g
Deteccion de rostros
Camara 2MP

WED, NOV 4 Maximo de usuarios

Pantalla5™ 500.000 (1:1), 100.000 (1:N)

LFD (Live Finger Detection)
Velocidad: 150.000 huellas
porsegundo

Alimentacién 12Vcc/PoE W Tarjeta RFID
¢ 125KHZ EM o HID Prox,
13.56MHZ Mifare/NFC/IClass SE

BioStation A2 | ﬁﬁfeny

BioStation A2 de Suprema es la terminal de huella digital para control de acceso y presentismo mads avanzada en el
mercado gracias al desarrollo de una plataforma de seguridad y la incorporacion de tecnologia biométrica de
ultima generacion.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina =
Tel.: (+54 11) 4862 5054 e B
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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NI Nota de tapa

Sube la apuesta tecnoldgica

Tecnologia WiFi, la tltima incorporacion de Security Factory

La compania propone este afo la presentacion de una nueva linea de productos basados en la

tecnologia WiFi, que seguramente revolucionardn el mercado y generard nuevos negocios a instaladores

y distribuidores.

R edoblando la apuesta en la fa-
bricacién nacional, Security Fac-
tory presenta su primer producto del
ano: Intercell Cloud, un médulo de co-
municacion que, a diferencia de otros
existentes en el mercado, se puede co-
nectar a cualquier panel de alarma del
mercado mediante WiFi y ser controlado
desde el celular. No requiere de un
chip celular ni antena, por lo que se
eliminan los problemas de sefal y dis-
ponibilidad de saldo para el envio de
mensajes. Su discreto tamaino, ademas,
permite una sencilla instalacion.
“Sabemos que la tecnologia avanza
a pasos agigantados y no podemos
quedarnos atras. Es por eso que subimos
la apuesta tecnoldgica, con el objetivo
de aplicar la conectividad WiFi a los
sistemas de seguridad’, explico Alejan-
dro Luna, Gerente Comercial de Security
Factory, acerca del nuevo producto.
Como es habitual en todos los desa-
rrollos de la compaiia, Intercell Cloud
se caracteriza por una instalacién su-
mamente agil y sencillay aquellos ins-
taladores que ya trabajaron con Intercell
GSM se encontraran totalmente fami-
liarizados con las conexiones.

VENTAJAS DE INTERCELL CLOUD

Sin dudas, por tratarse de un moédulo
WiFi, su principal ventaja esta en su ra-
pida y sencilla configuracion, ya que
no requiere ser cableado hasta el router
ni es necesario redireccionar puertos.
Todo esto redunda en una importante
reduccién en los tiempos y costos de
instalacion.

La tendencia al automonitoreo es
cada vez mayor. En este sentido, con la
exclusiva app Intercell Cloud, el usuario
final podra tener el control total del
panel de alarma en su celular, adicio-
nando dos ventajas fundamentales: el
estado de alarmay los reportes de dis-
paro son tiempo real, sin costos adi-
cionales.

Por medio de Intercell Cloud, se le
abren nuevas posibilidades de negocios
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SUBIMOS LA APUESTA TECNOLOGICA

Marshall
CLOUD

DISPONIBLES EN:

BIENVENIDOS

al instalador, permitiéndole generar
un nuevo ingreso a través de aquellos
clientes alos que ya visitd para instalarles
un panel de alarma. Asimismo, podra
aumentar la rentabilidad de una ins-
talacion convencional al “actualizar”
cualquier central de alarma con el agre-
gado de nueva tecnologia y una nueva
forma de controlar una alarma a dis-
tancia, al mejor precio del mercado.
Por otro lado, Intercell Cloud es la
opcion ideal para anexar un sistema
de comunicacion entre el panel de
alarmay el usuario final, especialmente

en aquellos lugares en los que no exis-
ten lineas telefonicas o la sefal del ce-
lular es inestable o deficiente.

FACILIDAD DE USO DEL MODULO

Security Factory trabaj6 fuertemente
en desarrollar una aplicacién con una
interfaz de usuario simple, elegante y
totalmente intuitiva. Mediante sus bo-
tones, el usuario final podra controlar
las dos salidas por relé para activar o
desactivar el panel de alarma o cualquier
otro elemento electrénico cuando lo
desee.


www.securityfactory.com.ar
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Fabricamos seguridad.

LANZAMIENTO INTERCELL CLOUD

CONECTE CUALQUIER PANEL DE ALARMA
A INTERNET VIA WIFI Y TENGA UN COMPLETO CONTROL
A DISTANCIA SIN COSTOS ADICIONALES

@ EVENTOS

Todos los eventos y
respuestas son en tiempo
real.

INSTALACION @

Sumamente sencilla, en
breves pasos tendra todo
programado.

P RENTABILIDAD

Genere valor agregado en
su instalacion ofreciendo
una nueva tecnologia.

APPS gratuitas

Permite la configuracion y el
manejo total a distancia sin costos.

: 'No requiere redireccionar
Es compatible con cualquier puer:gs en el router.

panel de alarma del mercado.

WIFI AUTOMONITOREO
Mo requiere cableado hasta El usuario final recibe
et i e directamente los reportes,

el router, simplificando los
tiempos de instalacion.

iVUELVA A HACER NEGOCIOS CON SUS CLIENTES ACTUALES!

La exclusiva app Intercell Cloud permite el control a distancia de los distintos paneles
de alarma en el mercado. Pudiendo activar, desactivar, y ver el estado de alarma en
tiempo real, entre otras funciones.

sin necesidad de intermediarios.

Con una interfaz de usuario simple, elegante y totalmente intuitiva, Intercell Cloud se
convierte en el aliado fundamental del instalador al brindar valor agregado en las
instalaciones, transformando el celular del usuario final en su central de alarma.

Available on the |
D App Store B

LN O,

ventas@securityfae ory.comiar | Granaderos 379, CABA | (011) 4633 3538
“uy — INDUSTRIA ARGENTINA ~fe=—=
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Carlos Luna

Alejandro Luna

Otras funciones destacadas son la vi-
sualizacion del estado de alarma en
tiempo real y la posibilidad de acceder
al historial de eventos donde se detallan
las ltimas acciones y reportes que han
ocurrido.

Por ultimo, la compania diseiid una
funcién totalmente innovadora, que
ayudara al usuario final en cualquier
momento, gracias al agregado de un
botén de S.0S.: independientemente
del médulo, al tocar este botdn se enviara
un SMS solicitando ayuda con las coor-
denadas en Google Maps. De esta forma,
el instalador estara ofreciendo, ademas
de un mddulo de comunicacién, un
medio de prevencion, diferencidndose
de otros productos del mercado.

Otra caracteristica destacada de In-
tercell Cloud es que pueden crearse
dos tipos de perfiles de usuario distintos.
Uno de ellos es para los residentes del
lugar donde esté instalado el modulo,
los cuales podran hacer uso de la app
activandoy desactivando el panel, ade-
mas de recibir los reportes de disparo
de alarma. El otro perfil de usuario, en
tanto, estd pensado para aquellas per-
sonas ajenas al lugar, como un vecino
u otro familiar, los cuales solo van a
recibir reportes de alarma pero no po-
dran hacer uso del médulo.
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CARACTERISTICAS
DE INTERCELL CLOUD
- Tension de alimentacion: 12 VCC.
- Consumo medio: 70 mA.
- Entrada: tres activas por masa.
- Salida: dos por relé simple inversor.
- Apto redes WiFi de 2,4 GHz.

PROXIMOS LANZAMIENTOS

Security Factory se encuentra des-
arrollando su préximo panel de alarmas:
Marshall Cloud, que también seguira
la tendencia de comunicaciéon WiFi
pero sumara importantes mejoras en
sus prestaciones y una app totalmente
renovada, con funciones diferenciales
para el usuario final.

Al mismo tiempo, en la compaiiia se
encuentran trabajando en una repeti-
dora de seial RF para que el instalador
pueda sacarle el maximo provecho en
aquellas instalaciones que exijan dis-
tancias mayores.

MARSHALL, LA ELECCION

DE LOS INSTALADORES

Cuando el instalador descubre lo ra-
pidoy facil que es programar e instalar
la linea de alarmas inaldmbricas Marshall
no lo cambia. Gracias a que los paneles
incorporan un display guia, se puede
programar un sensor y un control en

menos de cinco segundos, velocidad
de puesta en marcha Unica en el mer-
cado. Por otro lado, Security Factory
pone el foco en las instalaciones in-
aldmbricas, con lo cual el instalador
reduce sus tiempos de trabajo y evita
el costo del cableado. Con Marshall, el
profesional puede ofrecer un panel de
alarma con valor agregado, brindando
el control total de la alarma desde el
celular y gracias a sus caracteristicas
exclusivas como el sistema antientra-
dera, la confirmacion de intrusién y el
autoarmado. Esto le permite diferen-
ciarse de otros presupuestos y a un
precio muy competitivo.

Con la central Marshall, lo mas inte-
resante para el instalador es poder
ofrecer al cliente un panel GSM in-
aldmbrico, con display y manejo desde
sus apps para Android e iOS que cuenta
con teclado incorporado, lo que genera
un mayor impacto en el usuario final.

En ocasiones las nuevas tecnologias
salen al mercado con precios elevados,
por lo cual la mayoria de los instaladores
no puedan ofrecerla o simplemente,
por los costos, sus presupuestos son
rechazados. En Security Factory conti-
ndan con su politica de ofrecer pro-
ductos de alta rentabilidad para sus
clientes a un precio conveniente para
el mercado.

PRESENTACIONES

Security Factory lleva a cabo un plan
de capacitaciones técnicas, tanto en
las oficinas comerciales de sus distri-
buidores como en la propia fabrica.

Ademas, laempresa se sumdalagira
tecnoldgica SecuriTour, que recorre las
principales ciudades del pais, llevando
toda su linea de productos y junto a
sus técnicos e ingenieros presentando
de primera mano el funcionamiento
de los nuevos productos. El impacto
en el publico del sector es realmente
gratificante.

El Tour ya tuvo escalas en Buenos
Aires, Cérdoba y Rosario y préoxima-
mente se presentara en Mendoza, el
31 de agosto; Tucuman, el 28 de sep-
tiembre, y en Mar del Plata, el 26 de
octubre.m
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Play Security Systems S.R.L. San Nicolas 237 - Ciudad Auténoma de Buenos Aires
ventas@playseguridad.com www.playseguridad.com +54 11 4612.0257 +54 9 11 6024.3000
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Presentacion Honeywell

Renovacion de CD

Cursos en ASEC
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ASEC continuda con su ciclo de capacitaciones y certifi-
caciones para técnicos que utilizan productos y tecnologias
Honeywell, en este caso para centrales de deteccion de
incendio FireLite y productos para videovigilancia IP. La
primera de las clinicas intensivas estuvo a cargo de Gui-
llermo Peirano, técnico certificado Honeywell de ASEC
mientras que la de CCTV estuvo a cargo de Lucas
Bottinelli, de Honeywell. Ambas capacitaciones se des-
arrollaron el 12 de mayo en las instalaciones de ASEC.

El curso de centrales de incendio consistié en una ca-
pacitacion sobre programacion y puesta en marcha de
las centrales de incendio FireLite y todos sus elementos,
entre los que se incluyen detectores, sirenas y avisadores
manuales; mientras que durante la charla de videovigi-
lancia Honeywell se llevé a cabo la presentacion formal
de ASEC como distribuidora de esa linea de productos
y se mostraron los productos que integran las lineas
destinadas para pequenas y medianas instalaciones
que requieran de dispositivos profesionales para su im-
plementacion.

Esta serie de capacitaciones forman parte del calendario
anual del distribuidor, que continuara ofreciendo cursos
y certificaciones de los productos y marcas que conforman
su portfolio.

Segun confirmaron los directivos de ASEC, por los dis-
tintos canales de contacto se irdn anunciando las nuevas
propuestas de capacitacion, siempre enfocadas en lograr
la maxima eficiencia en la instalacion de sistemas de se-
guridad electrénica.

ASEC es una empresa dedicada a la provision al profe-
sional de productos para seguridad electrénica, deteccion
de incendios y sistemas de videovigilancia. Ademas, a
través de su division de obras propone la realizacion de
proyectos, ingenieria, programacion y puesta en marcha
de los sistemas instalados.

Entre sus marcas de productos de incendio se encuentran
Macurco, ProtectoWire Systems y Fire Lite mientras que
en materia de videovigilancia ofrece las soluciones de
la amplia gama de productos Honeywell. m
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Nuevas autoridades CASEL

CASEL

+ Principal protagonista: Los Vi
Sistemas eguridad.

[

La Camara Argentina de Seguridad Electrénica, CASEL,
informa que el 25 de abril se realizo en la sede de la
entidad la Asamblea General Ordinaria, renovandose
los cargos por mandato cumplido.

CASEL agradece el apoyo y la colaboracion de los
miembros salientes y les da la bienvenida a los nuevos
integrantes de su Comision Directiva, que quedd con-
formada de la siguiente manera:

Presidente

Ing. Enrique Greenberg, Logotec S.A.
Vicepresidente 1°

Lic. Daniel Banda, SoftGuard Tech de Argentina S.A.
Vicepresidente 2°

Lic. Christian Solano, Security One Argentina
Vicepresidente 3°

Ing. Eduardo Casarino, Sistemas Electronicos Integrados S.A.
Secretario

Ing. Herndn Ferndndez, G4S Argentina, Division Tecnologia
Prosecretario

Arg. Claudio Wainer, Securitas Argentina S.A.
Tesorero

Ing. Gustavo Magnifico, ARGSEGURIDAD S.R.L.
Protesorero

Lic. Elizabeth Petroni, DX Control S.A.

Vocales Titulares

Dr. Andrés Maldonado, ADT Security Services S.A.
Sr. Roberto Judrez, GIASA Prosegur Tecnologia

Sr. Ricardo Mdrquez, Dialer S.A.

Vocal Suplente 1°

Sr. Herndn Carzalo, Danaide S.A.

Revisores de Cuentas

Sr. Martin Lozano, Punto Control S.A.

Sr. Marcelo Hirschhorn, Alarmas S&M S.A.

CASEL informa, ademas, que ante la lamentable pérdida
del Ing. Daniel Schapira, quien habia sido electo como
Vocal Suplente 2°, ese cargo queda sujeto a una nueva
votacion. m
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Nuevas instalaciones

Campana de calidad

Building Consulting Group

b . BCG
\,._ng‘ www.bcggroup.com.ar
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Con la finalidad de seguir ofreciendo comodidad y
mayores servicios a sus clientes, Building Consulting
Group abrié una nueva sede en Pilar, donde ofrece toda
su gama de productos. Desde la nueva sucursal, ubicada
en las oficinas de Pilar Point, provincia de Buenos Aires,
el equipo técnico brida asesoramiento a distintos pro-
yectos y acompanamiento a sus clientes para lograr el
mejor rendimiento de sus operaciones. Las divisiones
de comercializacion en las oficinas de Pilar son BCG, Va-
nellus y Control Led.

Con este nuevo espacio, la empresa ofrece una atencion
personalizada a sus clientes de la zona norte de la
provicia y gracias a su ubicacion estratégica, se optimizaran
los tiempos de logistica y entrega de productos hacia
distintos sectores del interior del pais.

Building Consulting Group SA es una compania dedicada
a la distribucion de equipos y accesorios para sistemas
de seguridad electrénica y desde hace 15 anos ofrece
productos y servicios de las principales marcas del mer-
cado, entre las que se incluye toda la linea completa de
tarjetas y lectores HID, controles de acceso, CCTV Bosch,
Pelco, Sony, la linea mas completa de cerraduras mag-
néticas, toda la linea Bosch en deteccién y aviso de in-
cendio, sistemas de alarmas y una amplia gama de sen-
sores y accesorios para sistemas de seguridad.

Es objetivo de la empresa brindar soluciones a inte-
gradores e instaladores sumando una divisién de con-
sultoria y direccion de obra sobre los sistemas de los
productos ofrecidos.

Su division de EPP BCG Consulting brinda todos los
productos capacitaciones y asesoramientos para realizar
esos trabajos en forma segura y reglamentaria.

El sistema de asesoramiento profesional, forma de en-
tregay atencion sobre la linea de productos son atributos
diferenciales dentro del mercado.

Los teléfonos de contacto de la nueva oficina comercial
son (54 11) 2527-3424,4308-1775 y (0230) 466-4909.

Por mail, los profesionales pueden escribir a las casillas
info@bcggroup.com.ar y ventas1@bcggroup.com.ar m

<36>

Nyken Automatizacion

N

NYKEN NYKEN AUTOMATIZACION
o | wwww.nykenautomatizacion.com.ar

Cuando un instalador comienza a evaluar la posibilidad
de iniciarse en la automatizacion de portones pueden
surgirle muchas dudas respecto de por déonde comenzar.
En materia de automatismos, la oferta es muy variada;
hay motores nacionales e internacionales a precios muy
similares y con diferentes caracteristicas.

El diferencial de las empresas ya no pasara por lo eco-
némico, entonces, sino por el servicio que nos presta
antes y después de adquirir sus productos.

Antes de realizar una primera compra, deberiamos
asegurarnos de contar con repuestos. Esta disponibilidad
de reemplazo de piezas debe realizarse casi de inmediato,
ya que cuando un automatismo falla, el usuario esta te-
niendo problemas con la entrada o salida a su casa, por
lo que exigira al instalador una solucién lo antes posible.

Otro factor clave es la calidad del producto. Segun
Juan Carlos Laruccia, gerente general de Nyken Auto-
matizacién, “en un motor, las piezas clave a tener en
cuenta, por ejemplo en un equipo corredizo, son los
engranajes, la seccion de eje, la corona, los rodamientos,
el eje del motor, el estator y la cremallera” De acuerdo al
experto, "para nuestros productos utilizamos engranajes
de acero, coronas de bronce, rodamientos en caja de
aluminio y rotores y estatores de gran tamano, para
asegurar al instalador que la potencia es la necesaria
para movilizar portones pesados. Por ultimo, instalar
una cremallera de hierro en dangulo de 1 %> mts asegurara
una continuidad en el movimiento’; concluyé Laruccia.

Nyken Automatizacién es una marca de Nyken Argentina
S.A., empresas especializada en la produccién de auto-
matismos para portones levadizos y corredizos con un
alto valor anadido en disefio y tecnologia.

Todos los equipos de la marca son disefiados y produ-
cidos en su totalidad en la planta ubicada en la localidad
de San justo, partido de La Matanza, en la provincia de
Buenos Aires, donde se encuentran, ademas, las de-
pendencias comerciales, gerenciales y el centro de
logistica desde donde se distribuyen sus productos al
interior del pais. m
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BUILDING CONSULTING GROUP S.A. DISTRIBUIDOR OFICIAL

TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

oY
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EDGE Y VERTEX LECTORES UHF LARGO ALCANCE ACCESO LOGICO OMNIKEY
ACCESO BASADOEN IP

HID MOBILE ACCESS
Permite mas de una identificacion segura residiendo en un dispositivo inteligente.
Convierte los telefonos y dispositivos moviles en credencioles de confianza
cobinando lectores ICLASS SE / MULTICLASS SE

-MAYOR CONFIENZA: Proteccion de privacidad de los datos de identidad.

¢(NECESITA TECNOLOGIA LECTURA ESCRITURA PARA
GESTIONAR MULTIPLES APLICACIONES EN SU NEGOCIO?

e
CLASS
¢Necesita una tarjeta que ademas de permitir leer L, W
informacion de forma segura y rapida, permita escribir Ny

datos con igual garantia de seguridad ?

Clamshell
faes e SRSUS |

i :
BCG DISTRIBUIDOR OFICIAL DE LOS PRODUCTOS HID - ICLASS - INDALA

BUILDING CONSULTING GROUP .S.A. WWW.BCGGROUP.COM.AR INFO@BCGGROUP.COM.AR
DIR.: ALBERTI 1188 C1223AAN - BUENOS AIRES - ARGENTINA
TEL.: (5411) 4308-0223 // 4941-1472/1573 FAX.: 43081775
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Sistemas de Seguridad

ey \ Distribuidor Autorizado
BUILDING CONSULTING GROUP S.A.

TODA LA LINEA DE PRODUCTOS BOSCH PARA LA SEGURIDAD
CCTV - ALARMAS - INCENDIO - ACCESOS

HIKVISION

DEALER PARTNER

Sistemas de video para el mercado de la seguridad para
INSTALADORES y PROFESIONALES del sector, productos y soluciones integrales

CERRADURAS ELECTROMAGNETICAS

Las cerraduras BCG mantienen la linea mas completa de cerraduras magneticas y accesorios.
es la unica que realiza control de calidad y mediciones en laboratorios locales

— ESPECIFICACIONES TECNICAS e ——

Modelo C-300 C-600 C-1200
H Fuerza de retencion  300Lbs 600Lbs 1200Lbs
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Capacitacion en Selnet

Vivotek Expert Certificate

SELNET
www.selnet-sa.com.ar

Como sucede habitualmente, Selnet organizé una nueva
capacitacion junto a Vivotek, uno de sus socios de negocios.
La misma tuvo lugar el 24 y 25 de abril y fue la primera rea-
lizada en el afo, aunque ya estan programadas las que se
llevaran a cabo durante los préximos meses.

El programa Vivotek Expert Certificate, VEC, consiste en
talleres de dos dias especialmente desarrollados para inte-
gradores, profesionales e instaladores del sector. El material
cubierto en estos talleres incluye una introduccién completa
y detallada de todas las caracteristicas y funciones de las
camaras VIVOTEK, las tecnologias en que se basan, sus be-
neficios para los usuarios finales, tipos de aplicaciones que
habilitan y disefio de proyectos.

El VEC tiene como objetivo lograr mejorar la calidad del
servicio y de las comunicaciones.

MODALIDAD DE CURSADA
Para obtener el certificado de asistencia o aprobacion no es
necesario asistir a la duracién completa del curso, pero en el

45+ VIVOTEK
< EXPERT
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examen seran evaluados todos los contenidos. Los cupos
del curso son muy limitados, haciendo que el training sea
exclusivo y adaptado a las necesidades de los asistentes.

VENTAJAS DE LA CERTIFICACION VIVOTEK

Para sus clientes, tratar con una empresa con la Certificacion
VEC es asegurarse de contar con una empresa que guiara y
recomendara la mejor solucion que satisfaga los objetivos
del cliente. El programa VEC permite a los integradores de
sistemas vender mas eficazmente y dar soporte a soluciones
de Vivotek.

MODALIDAD DE EVALUACION

El examen serd en modalidad online, pudiendo realizarse
hasta un mes después de completado el curso. Luego de la
evaluacion, Vivotek emite un certificado y una tarjeta de
membresia para quienes aprueban el curso.

Para participar en los préximos VEC, los interesados deben
escribir al correo eventos@selnet-sa.com.ar m

El Socio Ideal
para todos
tus proyectos

Distribuidores Oficiales
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Storage de Red
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®

- Se conectan a la red y administran todas las grabaciones.

- Estan disenados para operar 7x24 y se pueden reemplazar discos en caliente.
- Estan disefiados para utilizar discos de 3,5”.
- Permiter RAID de tipo:

yrendimiento, distribuye los datos equitativamente entre dos o mas disco

S para ser implementado
5 Ineficiente ¢
pequerio numero de discos.
RAID 10: 1+0: Pueden fallar todos los discos salvo uno sin que se pierdan todos los datos, propor-

clona mayor velocidad de escritura.

Sumalo a tu kit y registrate entrando a
www.kitexperto.com
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Securitour 2017 en Cérdoba

Segunda jornada del tour tecnolégico

Uno de los road shows tecnolégicos mds importantes de la industria sigue su marcha por el interior

del pais. Nuevamente superando todas las expectativas de convocatoria, se presentd en Cérdoba

Capital para mostrar las novedades y tendencias tecnoldgicas en materia de seguridad.

I uego de su presentacion en el
Abasto Hotel de Buenos Aires, Se-

curitour 2017 inici6 su gira por el interior
del pais, con Cérdoba Capital como pri-
mera parada, una de las plazas comer-
ciales mas importantes del territorio na-
cional, tanto por su estratégica ubicacion
como por su proyeccion hacia el resto
del pais.

Sin dudas, la gira de Securitour sigue
poniendo en evidencia el éxito de la
iniciativa: la convocatoria fue nueva-
mente muy bien recibida por los pro-
fesionales del sector, quienes aprove-
charon la oportunidad para conocer
las novedades que ofrecen al mercado
las empresas participantes.

Tal como sucedié en Buenos Aires, el
foco del encuentro estuvo puesto en
laintegracion de tecnologias y equipos
destinados a la seguridad electrénica
y ofrecié a los asistentes la oportunidad
de ampliar su cartera de soluciones,
adicionando la posibilidad de diferen-
ciarse a la hora de instalar un sistema.

Videovigilancia, control de accesos,
monitoreo, deteccién de incendios, alar-
mas, automatizacion, comunicaciones
y cercos eléctricos fueron algunos de
los segmentos, de los que formaron
parte Siera, Nanocomm, Certrec, Mircom,
SEG y Security Factory, empresas que
presentaron toda su linea de productos,
en esta ocasion a través de ADC, distri-
buidor local de esas firmas.
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TESTIMONIOS

Respecto del tour, Eric Natusch, Di-
rector de Play Security Systems, sefal6
que la gira“es un éxito desde su primera
edicién, pero en estos eventos cada
plaza es un nuevo desafio. Esto te
obliga a estar atento a cada detalle,
para que la gente sienta cada jornada
como unica”.

Por su parte, Marcelo Martinez de
Alarmas del Centro, explicé la impor-
tancia de este tipo de eventos en el in-
terior: “para nosotros es fundamental
estar presentes en este tipo de convo-
catorias, que nos acercan al instalador.
Aunque somos una empresa local y
nuestro trato con ellos es diario, tenerlos
a todos juntos durante una jornada y
poder compartir ellos informacion y
escuchar sus necesidades es suma-
mente valioso”.

Rogerio Martos, de la firma SEG In-
ternational se refirio, también, a la im-
portancia del trato personalizado:“nues-
tra empresa inauguré hace poco un
local aqui, en Cérdoba, asi que estar
en esta convocatoria nos permite apo-
yar a la regién en su crecimiento. En-
tendemos que muchas veces la auto-
matizacién de portones es la puerta
de entrada a otros rubros de la seguri-
dad electrénica y el hecho de estar
presente junto a marcas de otros seg-
mentos del mercado apoya ese con-
cepto”.

Representando a Security Factory,
Carlos Luna explicé que “el automoni-
toreo es un rubro que esta en constante
crecimiento y asi nos lo hacen saber
los instaladores, que demandan cada
vez mas informacion de nuestros equi-
pos. Haber venido a Cérdoba no solo
es un apoyo para nuestro distribuidor
local sino que ademds nos permite
presentarle al sector una oportunidad
de crecimiento Unica”

“Estamos orgullosos de acompanar
esta gira, que nos ayuda a fortalecer
los lazos con nuestros clientes y a pre-
sentar nuestra amplia linea de solu-
ciones en comunicacion’, dijo, por su
parte, Diego Ripoli, quien llevé a cabo
la presentacién de Nanocomm.

“Deteccién de incendios sigue siendo
el rubro con mayor posibilidad de cre-
cimiento en la regién y desde nuestra
compaiia entendemos que el sector
tiene aqui una oportunidad increible
para posicionar lamarca en Argentina’,
explicd José Maria Placeres, Gerente
Regional Latam de MIRCOM, acerca
de las posibilidades que ofrece este
segmento del mercado.

Pasada ya la segunda fecha de Se-
curitour 2017, la préxima escala serd
en Rosario, el 30 de mayo para conti-
nuar el 31 de agosto en Mendoza, el
28 de septiembre en Tucumany cerrar
el ano en Mar del Plata, el 26 de octu-
bre. m
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EVOLUCION Y VELOCIDAD
PARA MAS SEGURIDAD

Plaquetas TSI suman presteza al ingreso y salida de vehiculos.

CONOCE NUESTRAS NUEVAS SUCURSALES!

Temperley

Av. Eva Peron 1052

Cordoba
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Direccion: Avda. Bmé Mitre 1400, Florida Oeste Pcia. de Buenos Aires C.P. B1602AKS, ARGENTINA
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Acortan los tiempos de aperturay cierre del porton,
convirtiéndolos en los mds rdpidos del mercado.

- !
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IP-in-Action LIVE Buenos Aires

Nueva parada del ciclo de conferencia sobre tecnologia IP

Mads de 160 profesionales de la industria de la seguridad de Buenos Aires y distintos puntos de Argentina

asistieron al lll Encuentro Internacional de Tecnologia en Seguridad IP-in-Action LIVE. La gran asistencia y

la calidad de las conferencias convirtieron al evento en uno de los encuentros mds importantes del ano.

‘ omo ya es habitual, el Abasto

Hotel de la Ciudad Auténoma
de Buenos Aires, Argentina, fue el epi-
centro del IP-in-Action Live, ciclo de
conferencias sobre tecnologia IP del
que Negocios de Seguridad es auspi-
ciantey participa desde la primera edi-
cion.

La convocatoria superé ampliamente
las expectativas de la organizacion,
que ven en el territorio argentino un
creciente interés por los adelantos tec-
noldgicos y la aplicacién de los nuevos
dispositivos en materia de seguridad
electronica.

“Para las proximas ediciones nos pro-
ponemos seguir haciendo crecer este
evento en toda la region, ademas de
trabajar para proponer excelencia en
los aspectos educativos. Las demos-
traciones en vivo y las oportunidades
que surgen en el drea de networking
son aspectos claves y trabamos para
lograr una propuesta cada vez mas in-
teresante’, expresé Pablo Reyes, VP
Operations LATAM IP UserGroup.

Finalizado el evento, los organizadores
del IP-in-Action LIVE Buenos Aires, agra-
decieron a todas las compafiias expo-
sitoras, que participan ano a ano acti-
vamente de las conferencias y exposi-
cion” Agradecemos a las empresas
Anixter, Avigilon, Bolide Technology,
Bykom, EBS LA, Genetec, Hikvision, In-
VidTech, Kronos LA, Milestone System:s,
NVT Phybridge, Optex, Rayec Systems
y Southwest Microwave por su valioso
aporte y excelente participacién durante
la jornaday a nuestras organizaciones
aliadas para este evento, Editorial Se-
guridad y Defensa, Integra, Pampa Mar-
keting, Revista Innovacién, Negocios
de Seguridad, Revista Seguridad en
América, Revista Xtreme Secure, Security
College US y TECNOSeguro’, expresa
el comunicado oficial del IP UserGroup.

TESTIMONIOS Y CONFERENCIAS

"El evento organizado por IP User-
Group en Buenos Aires, Argentina logré
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convocar asistentes de alta calidad del
mercado de seguridad electrénica ar-
gentina. El nivel de interés de los pre-
sentes en las soluciones de Avigilon
fue muy alto y tuvimos oportunidad
de presentar la tecnologia mas inno-
vadora en videovigilancia’ expresé Ale-
jandro Rodriguez, Director Regional
de Ventas Avigilon.

“Vemos un marcado interés en Argen-
tina por nuestra tecnologia. Es un mer-
cado que esta saliendo del letargo de
los dltimos afos y comienza a concretar
negocios que promueven el crecimiento
tanto de nuestra marca como del sector,
lo cual es bueno para la industria en
general’, detallé en charla con este
medio el directivo de Avigilon.

Pablino Martinez, Gerente Regional
de Ventas Avigilon fue el encargado
de la presentacion de la marca, que
estuvo enfocada en la busqueda de
personas por apariencia, basada en la
mejor tecnologia de Inteligencia Arti-
ficial con Aprendizaje Profundo dispo-
nible en el mercado.

“Esta funcién nos permite encontrar
rapidamente a personas sospechosas
o perdidas y vehiculos determinados,
documentando los incidentes en cues-
tién de minutos’, explicé Martinez.

Manuel Hernandez, Director de Amé-
rica del Sur y Caribe LAR Group de Mi-

lestone Systems fue uno de los encar-
gados de aburir las jornadas académicas.
El tema central de su exposicion fueron
las soluciones de manejo y control de
espacios por medio de videovigilancia
e inteligencia desde un software de
gestion.

Durante su presentacion, Hernandez
describié la tendencia de la industria
hacia la consolidacion del operador pro-
activo basado en la capacidad de integrar
soluciones y productos para video vigi-
lancia y seguridad electrénica.

A su turno, el Gerente de Ventas en
América Latina de Southwest Micro-
wave, Sergio Rivera, ofrecié conceptos
bésicos sobre seguridad perimetral y
presento las soluciones fabricadas por
la marca con ejemplos de aplicaciones
en distintos mercados verticales

Francisco Galarraga, Gerente de Ex-
portaciones Latinoamérica de EBS, ha-
blé de la nueva generacion de sistemas
de alarma, basadas en GPRS. “La evo-
lucién de la red movil, los dispositivos
y los servicios afectd nuestra vida y
cambid la manera de hacer las cosas,
no sélo de comunicarnos. Esta trans-
formacion se traslada también a los
negocios y por tanto los usuarios de
sistemas de alarma y monitoreo de-
mandan nuevas de soluciones’, explicd
el directivo de la compaiiia.
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“Siempre es alentador venir a la Ar-
gentina y particularmente a Buenos
Aires”, expresé Jhon Jairo Betancur, Di-
rector Comercial del Grupo Solutec,
quien concretd una nueva visita al pais
para hablar, en esta ocasion, acerca de
la relacion entre los sistema de alarmas
y las estaciones de monitoreo.

“Los centros de monitoreo estan evo-
lucionando hacia sistemas integrados
con video. Hasta no hace mucho, el vi-
deo era considerado una herramienta
adicional de las centrales de monitoreo
de alarmas, por ejemplo como elemento
de apoyo. Hoy proponemos el moni-
toreo de los sistemas de video en si y
la atencién de eventos generados desde
una cdmara o una DVR. Asi, el centro
de monitoreo puede expandir sus op-
ciones a partir de las posibilidades que
ofrecen las cdmaras, como la analitica”,
expresd Bentancur acerca de su pre-
sentacion.

Lo consultamos, ademas, sobre su per-
cepcién de nuestro mercado: “es muy
satisfactorio ver que la industria va cre-
ciendo. Pero lo mas importante es que
se va especializando, demanda mas y
mejor tecnologia y, en consecuencia,
quiere sacar mayor provecho de ella’
expreso el directivo de Solutec.

“Las propuesta como las del IP User-
Group son una buena oportunidad no
s6lo de dar a conocer las soluciones
que proponemos, sino también de
mantener un contacto directo con
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clientes y potenciales clientes, mos-
trandoles nuestras soluciones y ayu-
dando ainstalar nuevos conceptos de
negocios a través del monitoreo de
imagenes”; concluyo.

Antonio Pérez, Director de Ventas
para Latinoamérica y Caribe de NVT
Phybridge basé su presentacion en las
soluciones de transmisién de Ethernet
y Poe de largo alcance, para lo cual la
compania desarrollé productos espe-
cificos.

“Como cada vez que nos presentamos
en Buenos Aires, tanto a través de este
evento en alguna feria del sector, en-
contramos demanda de mejores solu-
ciones tecnoldgicas. El mercado argen-
tino, y en general el de la regién, sigue
avanzando en instalaciones cada vez
mas profesionales y requiere de dis-
positivos que ayuden a esaimplemen-
tacion’, asegurd Pérez, quien tuvo entre
los puntos salientes de su conferencia
la migracién de anédlogo a IP de manera
rapida, facil y econdmica, el aprove-
chamiento de la infraestructuras de
cableado ya existente; la posibilidad
de extender distancias de Ethernet y
PoE hasta seis veces mas que con los
switches tradicionales y la creacion de
una plataforma IP robusta, facil de con-
figurar, implementar y administrar.

MAS CHARLAS
Ademas de las citadas conferencias y
testimonios, también disertaron Eduar-

do Polanco, Latin America Sales Engi-
neer, InVidTech, sobre la nueva era en
IP, nuevas tecnologias plug&play y PoE
y tecnologias TVI tribridas; y Camilo
Avila, Territory Business Manager Sud-
américa de Bolide Technology, acerca
de Bodycam como complemento para
soluciones moviles.

Bodycam es una cdmara disefiada
especialmente para personal de segu-
ridad y emergencia que permite tener
posicionamiento y video en tiempo
real de la persona encargada de la se-
guridad de sus bienes y del personal
de emergencia

Gustavo Cytryn, Regional Sales Manager
Southern Cone de Genetec hablé sobre
las amenazas de ciberseguridad y las
técnicas de contramedida que imple-
mentan los sistemas de administraciéon
de seguridad en video mientras que
Eduardo Polanco, Latin America Sales
Engineer de InVidTech, diserto sobre las
ventajas de la tecnologia IP para minimizar
costos de instalacién y lograr una red
eficiente en todo aspecto.

PROXIMOS EVENTOS

Recordando al publico que la asistencia
a los encuentros tecnolégicos IP-in-
Action LIVE es totalmente gratuita, la
organizacién anuncia que los siguientes
eventos se llevaran a cabo en la ciudad
de Guadalajara, México, el 22 de junio,
y Guayaquil, Colombia, el 13 de Sep-
tiembre de este afio. @
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DRAMS Technology

Agregando valor a sus productos

Marcas de renombre mundial, calidad en el servicio, soporte técnico, garantia local y stock permanente

son cinco de los puntales de DRAMS, instalada en el mercado como un referente de calidad y seriedad

en la distribucion de productos y sistemas de seguridad electronica.

DRAMS TECHNOLOGY

& 1541148625054
= ventas@dramstechnology.com.ar

& www.dramstechnology.com.ar

I/}

Creo que la figura de distribuidor,
en muchas oportunidades, no goza
de buena prensa ya que a menudo es
considerada como una empresa que
se dedica a entregar productos que
tiene almacenados en su estanteria sin
brindar ningun tipo de asesoramiento
ni garantia. Sin embargo, creo que la
funcion de un distribuidor es trabajar
codo a codo con el integrador para,
primero, entender los requerimientos
reales del cliente, luego proponer una
solucion y finalmente capacitarlo. Con-
sideramos a nuestros clientes como
socios de negocios con los cuales for-
jamos una relacion a largo plazo que
excede la concrecion de un determi-
nado proyecto. La apuesta de DRAMS
Technology es la de distribuir productos
de primera calidad y marcas reconoci-
das, adaptandolos, cuando sea nece-
sario, a los requerimientos locales”. Hoy,
diez afnos después, los conceptos de
Daniel Schapira, fundador y Presidente
de DRAMS, mantienen plena vigencia
y dan certeza al eslogan adoptado:
“Agregando valor a sus productos”.

LOS INICIOS

“Venimos trabajando desde 2006 con
productos de muy alta calidad y pres-
taciones cuyas marcas son altamente
reconocidas a nivel mundial. Esto nos
ha dado grandes satisfacciones tanto
a nosotros como a nuestros clientes,
integradores e instaladores, quienes
valoran poder ofrecer al usuario final
una solucion diferenciadora. En la em-
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presa trabajamos dia a dia pensando
tanto en el fortalecimiento de la relacién
con nuestros clientes como en la in-
corporacién de nuevas tecnologias y
productos que complementen a los
actuales, para ofrecer soluciones tec-
nolégicas de avanzada y a la altura de
proyectos cada vez mas exigentes’, ex-
plicé el Ing. Schapira.

DRAMS Technology comenzé formal-
mente su actividad en abril de 2006
ofreciendo tecnologia para control de
acceso de Bioscrypt y cerraduras de
Securitron; en los meses siguientes in-
corpord tarjetas y lectores de proximi-
dad compatibles con HID de Farpointe
Data. Ese mismo ano obtuvo la distri-
bucién de los productos de CCTV de
Samsung Techwin, lo cual le permitié
incursionar en el mercado de la video-
vigilancia con una marca de gran pres-
tigio internacional.

La incorporacién de nuevos productos
siguié haciéndose en forma progresiva
y manteniendo siempre como principal
premisa la calidad y sus prestaciones.
Asi, en 2009 se agregaron Avigilon y
Suprema y en 2011 DRAMS tomo la
distribucion de la linea de CCTV de
Provision-ISR. Las ultimas novedades
del porfolio de DRAMS Technology es-
tan relacionadas con el agregado de
inteligencia a la plataforma de Avigilon.

Ahora también son distribuidores de
Neural Labs (reconocimiento de pa-
tentesy lectura de contenedores), Herta
(reconocimiento facial) y OnCam (ca-
maras 360°).

"Nuestro modelo de negocios se basa
en generar un valor agregado para los
productos que comercializamos. Ade-
mas de los tres principios basicos que
todo distribuidor deberia cumplir (stock
permanente, soporte técnico y garantia
local), este valor agregado consiste en
brindar a nuestros clientes las herra-
mientas necesarias, tanto en lo comer-
cial como en lo técnico, para que pue-
dan demostrar a sus propios clientes
las ventajas de determinada tecnologia
o producto, facilitdindoles el proceso
de venta. Ademas brindamos aseso-
ramiento para la instalacion y puesta
en marcha de los equipos', nos conta-
ban los directivos de la compania acerca
de lafilosofia de la empresa, que man-
tiene inalterable.

CRECIMIENTO

Alo largo de estos diez afos, DRAMS
Technology mantuvo un crecimiento
sostenido. Incorporé nuevas marcas y
cambié de sede: ha pasado de aquella
inicial de una planta a un nuevo edificio
corporativo con mas de 700 m? y es-
pacios bien definidos.
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“Siempre mantuvimos como premisa
la atencion al cliente, ya que ellos son
la base del crecimiento de toda em-
presa’, sostuvo Daniel Schapira. "Cuando
comenzamos a planificar una nueva
sede, partimos de un concepto basico:
el crecimiento. Estamos convencidos
de que vamos a seguir creciendo en el
mercadoy para ello tenemos que tener
un espacio fisico acorde, donde todos
podamos potenciar nuestro trabajo y
ofrecerle al cliente un lugar idéneo’,
concluyé el directivo.

LA NUEVA SEDE

Ubicada en Pringles 1267, la nueva
sede de DRAMS esté distribuida en tres
plantas. La planta inferior esta destinada
a la estiba de mercaderia y cuenta con
dos espacios separados: uno donde se
guardan los pedidos para despacho,
que cuenta con la oficina de entrega
de pedidos, y el depdsito de mercaderia,
donde cada uno de los productos y
marcas cuentan con espacio de alma-
cenamiento determinados.

La planta inferior, gracias a la amplia
entrada vehicular, permite la carga y
descarga de mercaderia tanto a clientes
como proveedores, en el interior de la
empresa; alli se ubica también el area
técnica de la compaiiia.

El segundo piso es el corazén de la
empresa: en ella se encuentran ubicadas
las oficinas de los ejecutivos de cuentas,
la direccién, el showroom y una sala
de reuniones. “Diseflamos las dreas de
trabajo en funcién de la gente con la
que hoy contamos y previendo la po-
sibilidad de sumar puestos de trabajo
en lamedida que laempresa lo requiera’;
refirié el Ing. Schapira acerca de las ins-
talaciones.

El tercer piso esta dedicado a la sala
de capacitacion, con cupo de hasta 30
personas. Esta sala esta preparada tanto
para presentaciones como para llevar
a cabo certificaciones. Para ello cuenta
con un proyector y mesas de trabajo
en los laterales, pudiendo acondicio-
narse segun las caracteristicas de la
convocatoria. “La idea es potenciar
nuestra area de capacitacion al cliente,
ofreciéndole las herramientas necesarias
para su trabajo diario. Contamos en
ese mismo piso con un amplio espacio
que hoy funciona como una suerte de
lobby que podemos transformar per-
fectamente en una segunda sala de
capacitacion, ampliando asi nuestra
capacidad de convocatoria’; explicaron
desde lacompania. Este nivel del nuevo
edificio cuenta con amplios espacios
de servicios y ofrece la posibilidad de
adaptarse a las necesidades futuras de
la compania.

PRINCIPALES MARCAS
Marcas de renombre mundial y reco-
nocida calidad integran el portfolio de

DRAMS, que incluyen soluciones de

videovigilancia y control de accesos.

« Avigilon: video IP de alta definicién
(HD). Presenta las camaras con la re-
solucién mas alta del mercado y un
software de gestion (VMS) muy po-
tentey versatil, que ofrece una solucién
integrada con su propio sistema de
control de acceso, ademas de inte-
graciéon con otras tecnologias como
analiticas de video, reconocimiento
de patentes, lectura de contenedores
y reconocimiento facial.

- Suprema: sistemas de control de
acceso y presentismo con lectocon-
troladores con huella digital o tarjeta.

- Samsung (Hanwha): la mas amplia
gama de productos de CCTV profe-
sional para soluciones de videovigi-
lancia.

« Provision ISR: soluciones para video-
vigilancia de tecnologia israeli, entre
las que se incluyen cdmaras y graba-
doras con tecnologia AHD e IP.

- Farpointe Data: tarjetas y lectores de
proximidad compatibles con HID y
garantia de por vida.

« Herta Security: tecnologia para reco-
nocimiento facial. Se especializa en
la identificacion en multitudes en
tiempo real a través de cdmaras IP.

« LKX: cerraduras electromagnéticas y
accesorios.

- Neural Labs: empresa dedicada al
desarrollo de reconocimiento de pa-

tentes (LPR) y lectura de contenedores
por medio de cdmaras de videovigi-
lancia.

- Oncam: enfocada en brindar solu-
ciones inteligentes, modernas y es-
calables, la empresa desarrolla ca-
maras 360° y es pionera en ahadir
inteligencia a los procesos de vide-
ovigilancia.

« Securitron: reconocida en el mercado
por la calidad de sus cerraduras elec-
tromagnéticas y accesorios con ga-
rantia de por vida.m

UNIDADES DE NEGOCIOS

- Control de acceso.
- Videovigilancia.
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Detector PIR GUAD Digital S e s

Inmunidad a mascotas hasta 25 Kag.

Compensacion de temperatura.
Contador de pulsos variable 1-2 y 3.
Ajuste de sensibilidad.

Inmunidad ambiental, Tamper.

LA MEJOR FINANCIACION, SIN INTERES
Consulta ahora con tu ejecutivo de cuentas

5091-6500 (LINEAS ROTATIVAS)

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA
WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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Starx Security

La renovada alianza con Crow impulsa el crecimiento de la empresa

Tras algunos meses de reacomodamiento interno, Starx vuelve renovaday presenta las nuevas tecnologias

de su principal aliado estratégico: Crow. Productos con nueva tecnologia y cuidada estética forman parte

de la oferta conjunta al mercado.

( STARX SECURITY

& +54115091-6500
& ventas@starx.com.ar

& www.starx.com.ar

ﬂ /starxseguridad

I uego de algunos meses de incer-
tidumbre y tras superar inconve-

nientes internos, Starx Security renueva
su compromiso con sus clientes, y el
mercado de la seguridad, renovando
su alianza con el fabricante de sistemas
inaldmbricos de alarmas Crow.

“Pasamos por unos meses muly dificiles,
durante los cuales como empresa sufri-
mos mucho, aungue mas nos costé su-
perar la decepcion personal’, comenzé
la charla Mario Koch, CEO de Starx Se-
curity.

“Sucede —continué el directivo- que
nuestra operatoria se vio afectada por
una suerte de boicot interno mediante
el cual se armé, dentro de Starx, una
empresa paralela que desconociamos.
Nos tomé mucho tiempo 'y destinamos
una gran cantidad de recursos para
encontrar las pruebas que avalaran
estos hechos y una vez que lo logramos,
dejamos todo en manos de la Justicia”

Resulta imposible, hoy, separar a la
familia Koch de Starx, empresa iniciada
y encabezada por Mario con la cola-
boraciéon de su mujer, Miriam, y sus
hijos, Paola y Fernando.

“Cada uno tiene su especialidad y su
misién dentro de Starx: Mario es, prin-
cipalmente, quien decide las compras
y las marcas a representar. Paola tiene
a su cargo el equipo de ventas y yo,
aunqgue también formo parte de la
toma decisiones de la empresa, estoy
mas abocada a la busqueda de nuevos
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productos y proveedores. Nuestras fun-
ciones son complementarias”. Quien
detalla los roles es Miriam, ladera de
Mario en la empresa.

Y luego es Mario quien explica la di-
vision entre familia y empresa: “Hay
reportes diarios dentro de la compaiiia,
con lo cual en la oficina, solo se habla
de cuestiones laborales. Con esto, lo-
gramos una separacion de roles, lo
cual le ofrece mayor confiabilidad a
nuestro trabajo”

Acerca de lo sucedido durante los tl-
timos meses, “lo que mas nos dolié
fue la confianza que habiamos depo-
sitado en esa gente y los afios que lle-
vaban junto a nosotros. Incluso alguno
de ellos iniciaron su vida laboral en
nuestra empresa’; dice Miriam acerca
del golpe emotivo que significo para
la familia el hecho denunciado.

“De todo esto salimos fortalecidos.
Como familia siempre estuvimos invo-
lucrados en el crecimiento de laempresa
y hoy, con mas fuerza, nos abocamos a
Starx. Paola y Fernando son dos de los
motores que nos impulsan y es suma-
mente gratificante contar con gente
amiga en nuestro staff, personas que

demostraron absoluta fidelidad y a las
que, a esta altura, serfa injusto llamar
empleados’, concluyd Miriam.
“Pasamos por un mal momento, que
quedara por suerte en el recuerdo.
Hoy nos encontramos nuevamente
enfocados en nuestra alianza con Crow,
que nos ofrecié un apoyo inestimable
desde que comenzamos nuestra aso-
ciacién comercial y nos los sigue brin-
dando. Sentimos de devolver esa con-
fianza trabajando con la honestidad
de siempre, poniendo el nombre de la
compania como banderay afianzando
la relacién con nuestros clientes’; explicd
Mario acerca del presente de Starx.

NUEVAS TECNOLOGIAS CROW

“Sin dudas la presentacién al mercado
del Sistema Serenity fue una de las prin-
cipales novedades de Crow en los Ultimos
meses, aunque se esta trabajando en
nuevas tecnologias y productos. También
el nuevo detector de la Serie NEO, el DT
AM, que estamos lanzando hoy al mer-
cado, serd motivo de nuevas presenta-
ciones y capacitaciones para nuestros
clientes’, explicé Koch acerca de las no-
vedades de su marca insignia.
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La plataforma Serenity fue presentada
a lo largo de diferentes eventos, reali-
zados tanto en la sede de Starx Security
como en distintos puntos del interior
de la Argentina. Se trata de un sistema
de alarma completamente inaldmbrico
que permite, ademas, el control de di-
ferentes funciones del hogar, entre las
que se incluyen luces y puertas.

Enrique Casanova, representante de
Crow para América Latina, detall6 cada
una de las nuevas funciones del sistema,
sus posibilidades y caracteristicas, que
la distinguen de otros productos del
mercado.”Después de un gran trabajo
del area de desarrollo de la compaiiia,
logramos presentar al mercado un pro-
ducto novedoso, de gran versatilidad
y que ofrece al instalador multiples
ventajas competitivas, lo cual posibilitara
su crecimiento en el negocio’, asegurd
Casanova.

“Hace casi una década que distribui-
mos Crow con exclusividad para Ar-
gentina y con la presentaciéon de la
plataforma Serenity renovamos nuestro
compromiso tanto con la marca como
con nuestros clientes, ofreciéndoles lo
mejor de la tecnologia israeli aplicada
a la sequridad’, destacd, por su parte,
Mario Koch.

Alo largo de las presentaciones, pre-
senciadas por integradores, instaladores
y monitoreadores, se describieron cada
una de las funciones de la plataforma,
las distintas familias de detectores que
la acompanian asi como también se
brindaron conceptos técnicos para
llevar a cabo una correcta instalacion,
que redundarad en un 6ptimo rendi-
miento del sistema.

NUEVO DETECTOR NEO DT AM

Una de las lineas de detectores de
Crow es la NEOQ, integrada por los mo-
delos Quad, Quad AM y DT, que suma
ahora una nueva versién: NEO DT AM.

Se trata de un detector PIR y tecnologia
de microondas con funcién antien-
mascaramiento que, entre otras carac-
teristicas, ofrece procesamiento de
sefal microondas digital, ajuste de sen-
sibilidad PIR y Microondas, compen-
sacion de temperatura bidireccional,
detector de Banda X y certificacién
EN50131 de Grado 3.

“Como siempre, los productos Crow
ofrecen la mejor tecnologia y funcio-
nalidad aliadas con la estética. Este
nuevo detector que estamos presen-
tando cumple ampliamente con esas
caracteristicas de disefio y creemos
que sera tan exitoso en el mercado
como lo fueron sus antecesores’; expreséd
el CEO de Starx acerca de este nuevo
producto.

“Desde que comenzamos a distribuir
los productos de la marca, logramos
una aceptacion inmediata por parte
del mercado y cada nuevo productoy
cada mejora en los productos ya pro-
bados fueron bien recibidas por nues-
tros clientes. Si hay algo que caracteriza
aCrow es el testeo exhaustivo de cada
uno de sus productos, que se traduce
en un bajisimo nivel de falla en los
equipos, lo cual hace que la inversion
sea, para el cliente, sumamente rentable’;
concluyé el directivo.

EL SISTEMA SERENITY

Crow ofrece un nuevo y avanzado
sistema que incluye alarma para hogares
y conexion de equipos para hogares
inteligentes, todo controlado a través
de la aplicacion movil Serenity Con-
nect™, la cual le permite al usuario dis-
frutar de un hogar inteligente conectado
de Crowy a la Nube Crow™.

Por medio de la Ultima tecnologia in-
aldmbrica, combinada con la aplicacion
movil Serenity Connect™ que funciona
como un panel de control en linea,
Crow le ofrece a cada propietario o

usuario del panel Serenity™ estar en
contacto con su hogar y su familia sin
importar donde se encuentre: la apli-
cacion inteligente de Crow permite ac-
tivar y desactivar la alarma Serenity™
por medio de cualquier dispositivo
mdvil, controlar las luces y otros equipos
electronicos remotamente, obtener
mensajes y fotos de cuando los resi-
dentes llegan a la casa o prevenirlo si
el detector de humo se ha activado.

Simple de instalar y facil de usar, Se-
renity™ es un poderoso sistema para
cualquier aplicacion de seguridad re-
sidencial y totalmente administrable
de manera remota.

EL FUTURO

“Estamos, como siempre, buscando
nuevas alianzas comerciales que nos
permitan una variada oferta de pro-
ductos y servicios hacia nuestros clientes.
Es por ese motivo que estamos viajando
a la feria de seguridad de San Pablo, a
la que vamos especificamente a ter-
minar de concretar una nueva alianza.
Auln es pronto para anunciarla, pero
en los proximos meses estaremos anun-
ciando una nueva unidad de negocios’,
detallé Mario Koch acerca de los pré-
ximos pasos de la empresa.

En cuanto a Crow,“vamos a continuar
trabajando en nuevas fechas de capa-
citaciones y presentacion de productos,
en especial sobre la plataforma Serenity
y el nuevo detector NEO, que segura-
mente generaran expectativas en nues-
tros clientes”; concluy6 el directivo. m

RUBROS

« Intrusion.

- Sistemas de CCTV.
- Baterias.

- Accesorios.
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CONECTIVIDAD HOGAR AUTOMATIZACION DEL SEGURIDAD CON
SERENITY INALAMBRICO HOGAR VERIFICACION VISUAL
App para 32 zonas inalambricas Control de sistemas Solucién avanzada para
dispositivos moviles. de doble via, de aire acondicionado, transmision de alarmay
Monitoreo y control rapida instalacién luces, cortinas, puertas verificacion visual CMS
permanente con back sin riesgos de de garage. ﬁ?;;g‘?‘;fﬁ;},%pé}fsa
up en la nube. inhibiciones. Simulacién de existencia.

La Serenity es un sistema de alarma disefiada para lucir en su pared como
una pieza de arte.

P Serenity es un sistema para cualquier tipo de aplicacion residencial a
> . [ traves de cualquier via de comunicacion que elija.

Conectividad con la web basada en cloud y aplicacién movil, GSM/GPRS,

‘I‘

[
. =

TCP-IP, PSTN.
Con las soluciones integrales de Serenity, su casa esta ahora a salvo,

= confortable y con la posibilidad del manejo remoto desde cualquier lugar,
| Facil de usar: Teclado touch, RFID, Guia de voz

FACILIDADES DE PAGO
PAGO CON CHEQUES CONTRA ENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

Mow W oxconrro @JHUA ar>® SIEMENS HIKVISION Zuse~ Y

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

‘J*'\ s 'I' A n x WWW.STARXSECURITY.COM.AR

SHENC U MRS GTEY

VENTAS@STARX.COM.AR



www.starxsecurity.com.ar
www.starxsecurity.com.ar

K STARX

S E C

PERIFERICOS

= FW2 INDOOR PIR CAMARA

.. /Two Way Wireless Indoor Pir Camera Detector

El FW2-PIRCAM Indoor es un detector de movimiento con una cdmara de
color CMOS de alta calidad incorporada que proporciona la solucion

im perfecta para la verificacion de alarmas visuales de sus instalaciones.
Cuando su panel de control estd armado vy el sensor PIR detecta movimien-
to, el detector envia una alerta y transmite una imagen al CMS o a su
teléfono maovil (a través de la aplicacion CrowCloudConnect ™).

Ahora, Crow Cloud ™ puede ayudarle a
administrar su sistema de seguridad vy
domdtica de una manera segura,
confiable y accesible. Puede disfrutar
de la aplicacién Serenity Connect de
facil uso (disponible Android - Google
Play Store) para manejar el panel de
alarma de Serenity y domodtica en
cualquier lugar donde tengas conexion
a Internet. El Crow Cloud ™ se basa en
la tecnologia Microsoft Azure.

FW2 OUTDOOR PIR CAMARA

/Two Way Wireless Outdoor Pir Camera

El FW2-PIR CAM Outdoor es un detector de movimiento inaldambrico de
dos vias con una cdmara de color CMOS de alta calidad incorporada y una
avanzada tecnologia VMD para una verificacion visual externa fiable. En
caso de un evento de intrusion, o por demanda del propietario, el FW2-PIR
CAM envia una alerta y transmite una secuencia de imagenes al panel de
control de Serenity ™ a través de TCP / IP o GPRS a la estacién de monitoreo
o a su teléfono maévil (a través de CrowCloud Connect ™ aplicacién movil).

FW2-EDS3000AM

/Two Way Wireless Double PIR and Anti-Masking Outdoor Detector

Dual Quad Element Pyro Sensor, Anti-Masking, Patron de deteccidn de
cobertura de 90 ° ajustable dentro de 180 °, Carcasa de policarbonato
resistente, Electrénica sellada vy optica, Compensacion automatica de
temperatura, Niveles de sensibilidad seleccionables por el usuario, Filtrado
superior contra el sol y la luz blanca, Hasta 55 kg de inmunidad para masco-
tas, Clasificacion IP5S, Disponible en 868MHz o 916MHz

FW2 NEO CURTAIN DETECTOR —

/Two Way Wireless Curtain Detector

FW2-NEC-CRT es la solucion definitiva para proteger las paredes, ventanas
y puertas de vidrio mediante la creacion de una dptica de espejo que
bloquea el patrén de la cortina con una cobertura seleccionable por el
usuario de 4-6m o 6-8m.

FW2-NEO-CRT es un detector PIR inaldmbrico de dos vias, completamente
supervisado, que incluye el avanzado protocolo Freewave2 ™ Two Way para
un funcionamiento seguro y confiable del sistema.

g, FW2=-SMKH

\ /2 Way Wireless Smoke & Heat Detector

bateria de mas de 5 afios.

FW2-MAG

/Two Way Wireless Door / Window Contacts

Contacto magnético de la puerta o de la ventana, Disponible en 868 MHz o
916,5 MHz, Bateria de litio, Hasta 5 afos de vida, Terminales de entrada de
tornillo, Panel de control Serenity ™ configurable por aire.

Detector de Humo / Calor Inaldmbrico, Comunicaciones de 2 vias.
Disponible en 868Mhz o 916Mhz, Bateria CR123A accionada, Duracién de la

TECLADOS

ireless | .
LCD ;-
Keypad | :t‘k
with RFID | S50

_ e
/for Serenity e

El teclado FW2-LCD es un teclado inalambrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado, pantalla LCD y teclado numérico.

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Pantalla grafica LCD, Botones integrados de emergen-
cia: Médico, Fuego, Policia, Disefio ergonémico para uso
manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.
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Wireless
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Keypad
with RFID

/for Serenity

El teclado FW2-Icon es un teclado inaldmbrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado y teclado numérico

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Botén de pénico integrado, Disefic ergondmico para
uso manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.
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Buenas practicas

para la sequridad en retail

Las propuestas de los expertos de Hikvision

Cdmaras asociadas a sistemas de gestion constituyen una de las soluciones mds adecuadas para prevenir

tanto el hurto de mercaderias de los clientes como el “robo hormiga” del propio personal. Ejecutivos de

cadenas internacionales cuentan su experiencia tras implementar estas soluciones.

L aseguridad en las tiendas depar-
tamentales, shoppings y peque-

Aos comercios es una de las grandes
preocupaciones de los empresarios del
sector del retail. Las pérdidas por robos
y maltrato a la propiedad son parte de
los informes diarios y los numeros de
faltante de mercaderia son una preo-
cupacion permanente. Es por eso que
los robos a los comerciantes o los co-
metidos por personal interno suelen
requerir atencién constante por parte
del personal de seguridad.

Una de las mejores estrategias para
controlar las pérdidas es la implemen-
tacion de camaras de videovigilancia
dentro del negocio. Con la propuesta
Smart Retail Solution de Hikvision, un
método integral y eficiente de seguridad
CCTV para la supervision de personal
y apoyo para la prevencién de pérdidas,
puede asegurarse el mejor rendimiento
de un sistema de seguridad en video.
Pero mas alld de esto, la compaiia
brinda una perspectiva mas amplia de
seguridad, que involucre los conceptos
y experiencias de todos los implicados
en el proceso de ejecucion de proyectos
en seguridad retail.

PERSPECTIVAS

PARA EL MERCADO

“El mercado de retail se encuentra
actualmente muy interesado en incor-
porar tecnologias nuevas y modernas
que los ayude a disminuir las diferencias
de inventario. Estamos atravesando un
periodo muy complejo para la industria,
por ello el mercado retail se interesa
en implementar tecnologias que no
solo ayuden en la seguridad sino que
sean eficientes para mejorar la gestion
del negocio”sostiene Matias Jarpa, ge-
rente general GL Group.

Para el ejecutivo, el principal indicador
de las diferencias de inventarios son
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los robos internos y externos, que re-
presentan el 80% de las diferencias de
inventario. Esto es lo que incentiva el
interés de invertir en tecnologias de
seguridad para el sector, a fin de reducir
las pérdidas y mejorar la calidad de
servicio para los clientes.

Aello se suman las nuevas tendencias
de innovacion para las camaras de vi-
deovigilancia en retail. Entre ellas, equi-
pos con rendimiento empresarial, es
decir cdmaras inteligentes con conteo
de personas y cartografia térmica ayu-
dan a los propietarios de comercios
minoristas a conocer mejor el rendi-
miento del negocio; monitoreo encu-
bierto con cdmaras dedicadas con un
tamano compacto, un tipo de montaje
empotrado o un disefio totalmente
oculto, pueden crear un entorno de
compras estético con menos intrusion;
y dreas de compras con camaras de
ojo de pez de alta resolucién para
visidn panoramica sin angulo cero.

CALIDAD Y RESOLUCION

UTIL PARA LOS REQUERIMIENTOS

Otro valorimportante es que las ima-
genes registradas sean Utiles para iden-
tificar incidentes sospechosos y patro-
nes de posibles delitos. Para ello es
importante que las cdmaras instaladas
incluyan tecnologia avanzada, calidad
deimageny procedimientos de gestion
funcionales.

“Hoy las empresas estan buscando
soluciones asociadas a camaras HD o
Full HD integradas a un software de
gestion. Este software, al mismo tiempo,
debe ofrecer analitica tanto desde el
punto de vista de la seguridad como
desde el comercial. Entre las caracte-
risticas importantes se destaca la inte-
gracion con POS, conteo de personas,
reconocimiento facial, etc!, plantea Al-
varo Brodsky, Category Manager de

Intcomex Chile, uno de los profesionales
consultados para este informe.

Para que estos recursos sean produc-
tivos, es necesario contar con equipos
y analiticas que cumplan con todos
los requerimientos y ofrezcan un so-
porte de tecnologia compatible con
las tendencias y necesidades del mer-
cado retail. Al respecto, el ejecutivo
indica que Hikvision “es capaz de cum-
plir con los diferentes requerimientos
segun cuales sean los que posee el
cliente. La gama de productos y sus
prestaciones estan ligadas a los niveles
de hardware del fabricante. El creci-
miento del mercado fue exponencial
en los ultimos afos debido, principal-
mente, a que la tecnologia mejord en
forma importante. Este cambio se dio
en los ultimos cuatro anos, lo que pro-
voco que las empresas de retail tengan
que replantear el uso de estas nuevas
tecnologias”.

PRINCIPALES REQUISITOS DE

UN BUEN SISTEMA DE SEGURIDAD

En un sistema CCTV exitoso para el
segmento retail se requieren ciertas
caracteristicas especificas que no se
deben dejar de lado. Si bien todo de-
pende de la cobertura del espacio y
del subrubro del retail especifico, hay
algunos mensajes clave que funcionan
de manera éptima para todos los co-
mercios, sean grandes o pequefos.

El primero es que los sistemas de
CCTV no operan por si solos: detras de
la implementaciéon de una cdmara de
seguridad debe haber un buen software
devideo que lo apoyey es fundamental
un equipo de profesionales que le agre-
gue valor al trabajo de revisién y control.

El segundo mensaje importante es
que las cdmaras pueden ser una herra-
mienta disuasiva. Instalar los equipos
de seguridad de manera camuflada
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Video Wall
Storage
Puestos de Operadores

Una amplia variedad
de soluciones en
seguridad adaptadas
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HIKVISION

Sistema de gestion
eficiente de video

iVMS-5200
Professional

BUSSINES INTELLIGENCE

POS, transacciones de video. Heat Map, mapa de
color por zonas concurridas. PPLC, contador de
personas.

ANALITICA BASICA
Objetos olvidados / extraviados. Zona de intrusion.
Cruce de linea.
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puede ser util para algunas funciones
pero colocar las cdmaras de manera vi-
sible genera una sensacion de seguridad
y proteccion. “Experiencias en otros
paises indican que colocar las cdmaras
a mas baja altura para que la gente las
vea constantemente tiene un efecto
positivo, incluso recurrir a carteles que
recuerda al publico que estan siendo
grabados denota resultados tangibles,
al aumentar el efecto disuasivo en el in-
dividuo que esta por cometer un robo,
y porque esta comprobado que las per-
sonas que van a comprar regularmente
se sienten mucho mas seguras cuando
hay cémaras visibles’, expresé Matias
Jarpa de GL Group.

La solucién de Hikvision para el seg-
mento del retail cuenta con una gama
de productos capaces de cubrir cada
uno de los requerimientos, segun las
necesidades del proyecto, con cdmaras
PTZ con resoluciéon HD que ofrecen
hasta 4K de alta resolucién, rango de
infrarrojos de 200 metros (IR) resistentes
al vandalismo, hasta cdmaras con video
Full HD de 1080p con una increible ve-
locidad de captura de 60 FPS. También
cuenta con dispositivos provistos de
tecnologia de deteccién inteligente, in-
cluyendo deteccion de cruce de linea,
deteccion de intrusion, entrada/salida
gue pueden ser camufladas y encubiertas
en el entorno, entre otras opciones de
analisis.

INTEGRACION Y RESPALDO

Otro gran reto en seguridad, actual-
mente, estd en la integracién de siste-
mas: los clientes solicitan que tanto
los controles de acceso como los sis-
temas CCTVy las alarmas de incendio
operen bajo una misma plataforma
de software, ya que esto facilita de
manera importante la gestion de los
sistemas en el negocio y el monitoreo
y control de situaciones de peligro en
entornos tan concurridos como los
centros comerciales o comercios.

“Para los centros comerciales es tan
importante evitar los robos como con-
trolar la situacion en eventos mal in-
tencionados. Es por eso que en la sala
de monitoreo es necesario el respaldo
para poder dar respuestas en tiempo
real y contar con guardias capacitados
para atender esta funcion’; indica Gary
Cesar Apulaca, Gerente Comercial de
Tomax Inversiones.

Para el ejecutivo de Tomax, asimismo,
es importante asesorar a los clientes
sobre las nuevas tecnologias que tienen
actualmente los sistemas de CCTV
orientadas al sector del retail, ya que
ahora existen cdmaras que incluyen
analiticas por medio de las cuales no
solo pueden potenciarse las ventas
sino también monitorear el control del
publico que ingresa a sus tiendas y
ofrecer una respuesta éptima en si-
tuaciones de riesgo.
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PROYECCIONES EN

SEGURIDAD PARA LA REGION

Si bien algunos proyectos para los
paises de habla hispana incluyen la
instalacién de equipos con analiticas,
para incentivar el crecimiento del ne-
gocio en retail o sistemas CCTV con
integracion a otras soluciones, este es
un mercado potencial y de amplio cre-
cimiento para la region.

“Creemos que la regién todavia esta
atrasada en ese sentido. Hay en este
momento algunos proyectos que co-
menzaron a utilizar las soluciones de
seguridad con fines productivos y ope-
racionales, pero en muchas empresas
aun el 4rea de seguridad no estd inte-
grada a la gestiéon operacional y pro-
ductiva’, plantea Jarpa, de GL Group.

Para poder explotar este mercadoy ge-
nerar proyectos que brinden buenos re-
sultados alos clientes, es necesario contar
con el respaldo de un equipo que trabaje
eninnovaciény cuente con latecnologia
para poner en practica los requerimientos
actuales del sector retail.

“Es necesario trabajar con una empresa
que brinde ventajas en tecnologia y
permita adaptar la oferta de soluciones
atodas las necesidades del mercado y
Hikvision cuenta con todos los recursos
para ello. Cada cliente tiene un reque-
rimiento distinto y la flexibilidad que
tenemos esta en poder ofrecer desde
un kit basico para una tienda muy pe-
quena hasta un proyecto con mas de
500 camaras en varios pisos, distintos
tipos de cadmaras y calidades que se
adapten a cada necesidad’, afirmo el
directivo de GL Group.

En la regién es el momento de buscar
nuevas oportunidades de negocio en
el segmento retail, es un mercado cam-
biante y con nuevos retos, que esta en
constante crecimiento y dvido de nue-
vas propuestas de mejorar los sistemas
de seguridad que simbolizan la base
de una buena calidad de servicio y un
mejor control del negocio. Las buenas
practicas ya estdn encaminadas, solo
es hora de buscar a los aliados ade-
cuados y empezar a formar el camino
para nuevas oportunidades. m
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Seguridad Urbana Entidades bancarias e Instituciones Resorts, industrias y espacios abiertos

Las ventajas de trabajar con nosotros...

Un buen sistema no es suficiente si
no se puede contar con el respaldo

de un empresa seria.
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SOFTWARE IVMS-5200 PROFESSIONAL
un mundo de soluciones

El confiable sistema de gestién centralizada para soluciones de video seguridad que se integra
perfectamente con otros sistemas y posee mecanismos para asegurar la continuidad operativa en
caso de situaciones criticas.

Ideal para instalaciones de media y larga escala, iVMS$-5200 es una plataforma Unica para

manejar varios sub-maédulos, incluyendo seguridad video, soluciones para méviles, gestion de
estacionamientos, Smart Wall y muchas aplicaciones mas!

+BLAZER PRO [,

LiveView | Playback | Gestion de Alarmas

= Grabacion a 640 Mpb
wy:t ta 8 HDD de hasta 6 TB cada uno *
* VVideo Wall de hasta 4 Displays

Disponible en 128 y 256 canales expandible a

DVR mévil Alto trénsito o grandes dimensiones ANPR para estacionamientos

En Fiesa te ofrecemos:

* Precios competitivos y promociones en productos especificos GARANTIA

* Asesoramiento técnico-comercial de excelencia En todos los productos Hikvision
* Soporte técnico en fase de puesta en marcha y post venta

Eficiente laboratorio de reparaciones
Garantia de 3 anos reales en todos los productos Hikvision!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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Edificios seguros con Paradox

Implementacion pensada para el usuario final

Las tecnologias de Paradox fueron aplicadas con éxito en diversos proyectos, que abarcan distintos

segmentos del mercado. En esta ocasion, nos centramos en la central y los dispositivos que puedan

dar una respuesta eficaz a la hora de brindar seguridad en un edificio.

IVMS
5260

Sencillo y eficaz

.
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/

‘£ FIESA
K@FI‘E/L\ www.fiesa.com.ar

L a propuesta “Paradox Edificio Se-
guro”nace desde un caso de éxito.
Garantizar la seguridad de una pro-
piedad no es tema simple y recurrir a
personal de seguridad que vigile las
instalaciones residenciales las 24 horas
del dia durante los siete dias de la
semana puede incrementar mucho las
expensas comunes de los propietarios,
mientras que en el caso de las empresas
o complejosindustriales, el personal de
vigilancia debe estar acomparado por
sistemas de seguridad electrénica.
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Visualizacion
en VIVO

« Control de desplazamiento

- Encendido/apagado de audio
+ Grabacion manual

- Busqueda por fecha/modo

almacenamiento

Precisamente para resolver este tipo
de problematicas, Fiesa escuché las
exigencias de sus clientes que requerian
proteger propiedades horizontales, de-
finiendo un set de productos que re-
suelven todas las necesidades de se-
guridad para cada area de un edificio,
como el acceso principal y por garaje,
circulacion interna, terrazas, etc., agili-
zando de esta manera los procesos de
planeamiento e implementacién.

Sin dudas, para los usuarios finales ,
los beneficios son muchos, entre los
que podemos mencionar un impor-
tante ahorro en los gastos de vigilancia,
la integracion del sistema de alarma
con videovigilancia, el control a través
de celulares y otros dispositivos méviles
y la automatizacion de funciones para
emergencias.

Notificacion
de ALARMAS

¥ reproduccion

Video
PUSH

- Video push de su teléfono
e de control
mbio instantaneo de

EL“CEREBRO” DEL SISTEMA

Como todo sistema centralizado, en
el edificio inteligente disefiado con
tecnologia Paradox cuenta con un‘ce-
rebro’, en este caso, la central EVO192,
de 8 zonas expandibles a 192, con con-
trol de accesos y posibilidad de au-
mentar su funcionalidad a través de la
incorporacion de distintos modulos y
accesorios.

La problematica a resolver incluyd
distintos ambitos del edificio, en el que
luego de laimplementacion realizada,
cada area de la propiedad quedoé pro-
tegida. El detalle de cada una de ellas
es el siguiente:

- Entrada principal: la entrada a una
propiedad es uno de los sitios donde
se producen las situaciones de mayor
riesgo. Muchos eventos delictivos tie-
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Protegemos tu casa

ELEGANCIA * DESARROLLO ¢ DISENO

Las centrales SP/MG. versién cableada o inalémbrica) son las més competifivas del mercado

y se adaptan a la mayoria de las instalaciones. Asegurd tu hogar con Paradox!
* Facil instalacién
* Programacién presencial o remota
* IPRS7: Software de recepcién de eventos totalmente gratuito!

o Haosta 32 zonos
Modulo de voz
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\m Control Remoto

« SP4000 « = SPS000 + +« MG5000 «
« SP5500 « +« SP7000 » = MG5050 «

Ideal para estaciones de monitoreo!
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PROTEGER TU PROPIEDAD

EWVO Protegemos tu edificio

SOLUCION INTEGRAL
DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Escuchamos las problemdticas de nuestros clientes

y ofrecemos soluciones efectivas a través de la linea

P A R A D o X definiendo un set de productos que
resuelve todas las necesidades de seguridad para cada
area de un edificio y agiliza procesos de planeamiento
e implementacién.

automatizda
funciones para
emergencias ahorra
personal
de vigilancia
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integra

el sistema monitored
de alarma con desde tu
CCTV celular

Hi RESUELVE Y AUTOMATIZA RESPUESTAS
iy FRENTE A SITUACIONES DE RIESGO EN:
)

Entrada Principal &
Circulacién Interna
Acceso Por Garage
Otras Aplicaciones
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nen lugar durante esos segundos de
distraccion mientras buscamos las lla-
ves o las introducimos en la cerradura.
Una vez que los delincuentes acce-
dieron a propiedad, no tenemos la
posibilidad de natificar el delito, todo
el edificio queda desprotegido. El
lector de teclado, sellado para intem-
perie como el R915, permite el acceso
rapido a la propiedad a través de
tarjeta o cédigo.

El sistema ofrece también la posibilidad
de definir un cédigo de coaccién: en
el caso de una“entradera’, para desha-
bilitar la alarma se ingresa un cédigo
especial que desactiva solo en apa-
riencia el sistema, ya que en realidad
dispara una alarma silenciosa hacia la
estacion de monitoreo para avisar de
la intrusion.

Los sensores demorados, como el
NV75MX con antimasking, dan al usua-
rio el tiempo necesario para desactivar
el sistema con su tarjeta. Se pueden
incluir, ademas, alarmas de puerta abier-
ta con envio de registros video a la
central de monitoreo, para detectar el
uso negligente y comunicar la mala
costumbre.

Otra funcionalidad muy Util es el aviso
de “puerta rota’, que verifica que la
puerta se abri6 sin pasar la tarjeta: se
dispara una alarma audible y se envia
un registro de video a la estaciéon de
monitoreo.

- Circulacion interna: El sistema prevé
lainstalacion teclados como el K641R
(que incluye lector) y lectores como
el modelo R910 para asegurar la cir-
culacion interna en sitios estratégicos
como el lobby, pasillos, palieres y ha-
bilitar el uso de ascensor y montacar-
gas. A través de la tarjeta, se anula la
deteccién en las dreas comunes del
piso. Empleando sensores con cdmara
integrada, como el HD78/F, se pueden
registrar y enviar facilmente registros
video o monitorear en tiempo real
sin salir de la zona. El uso de pantallas
tactiles, como laTM50, permite el re-

gistro y visualizaciéon de alarmas en
porteria, a través de una pantalla tactil
intuitiva.

- Acceso por garaje: El acceso por garaje
se garantiza a través de controles re-
motos, como los REM25, REM15,
REM101, REM3, REM2 Yy la posibilidad
de instalar barreras antientradera. La
barrera de infrarrojos registra el paso
del auto y se reactiva automaticamente
una vez liberada la entrada. En el caso
de entradera se emite una alarma si-
lenciosa. También se pueden emplear
lectores,como elR9150elR910, para
acceder al lobby.

- Proteccion del estacionamiento: a tra-
vés del control remoto se puede“‘com-
prar”tiempo extra para sacar las com-
pras del baul y salir comodamente
de la cochera sin que se dispare la
alarma. Un seméforo en el techo del
garaje permite al usuario ma-
nejar su tiempo extra. Asi-
mismo, todas las alarmas es-
tan vinculadas con camaras,
ofreciendo una real protec-
cién contra las intrusiones.

« Proteccidn de terraza y areas

- Agilizar el proceso de planeamiento
eimplementacion: la solucién integral
propuesta aqui por Paradox se ha
aplicado con éxito en muchas pro-
piedades de Argentinay laregion. La
experienciaacumulada por Fiesaalo
largo de su trabajo con la marca mi-
nimiza los tiempos de estudio y pla-
neamiento de una implementacion,
permitiendo aconsejar con seguridad
a los partners sobre qué productos
utilizar, ddnde y como para conseguir
el sistema adecuado a cada necesidad
del usuario.

- Ahorros en los gastos de vigilancia: el
edificio queda protegido las 24 horas
durante los siete dias de la semana
todo el afo. Los usuarios pueden,
ademds, monitorear en tiempo real
la propiedad a través de dispositivos
moviles.

Gracias al tiempo de trabajo conjunto, Fiesa y Paradox
pueden ofrecer al mercado soluciones de probada
tecnologia, que optimizan los tiempos y garantizan
el éxito de laimplementacion.

comunes: pueden definirse
zonas de proteccién permanen-
te, por ejemplo el perimetro de la terraza.
Al activarse cualquiera de estas zonas,
el sistema enviara un video de verifica-
cion ala estacion de monitoreo, ademas
del evento de alarma. A través de “Pa-
radox Propiedad Segura’; pueden defi-
nirse limites de horarios para acceso de
areas comunes.

- Otras aplicaciones: todo el sistema
puede completarse con sensores para
la automatizacion de bombas de achi-
que, luces, sirenas, sistemas de riego,
entre otras opciones.

BENEFICIOS

Laimplementacién de un sistema de
edificios seguros de Paradox incluye,
para los usuarios finales, un amplio
abanico de beneficios, entre los que
se encuentran:

Insite Gold~App

- Integracion con CCTV: gracias a pro-
ductos como el HD78 con cdmarain-
tegrada, se puede efectuar monitoreo
de video. El sistema también es per-
fectamente integrable con dispositivos
de diferentes fabricantes de tecnologia
de seguridad.

- Control desde el celular y otros dis-
positivos moviles: la aplicacion Insite
Gold permite monitorear todo el sis-
tema a través del celular y otros dis-
positivos moviles. Admite hasta ocho
cdmaras con micréfono por sitio y
cuenta con Plataforma Multisitio sin
limitacién de conexiones. Dispone
de notificaciones Push, envio de re-
gistro de video y audio de los cinco
segundos previos y cinco segundos
posteriores al disparo de la alarma a
la receptora IPRS-7. m

IP/GPRS Receiver Software
V100

Bw
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Admite hasta 8 cémaras con micréfono por
sitio, y cuenta con Plataforma Multisitio sin li-

mitacion de conexiones!

Notificaciones PUSH = Backup Drive
Configuracién y control de PGMs (IP150)

Envio automdtico de registro video+audio de
los 5 segundos previos y los 5 posteriores al dis-
paro de la alarma a la receptora IPRS-7
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LECTOR DE HUELLA EQUIPO MULTIBIOMETRICO

(Para placas controladoras) (Para T&A y Control de Accesos)

« Sensor de huella digital SilkiD. » 1200 Rostros y 1.500 huellas

Deteccion de tejido vivo. | - Interfaz para control de accesos
q
- Interfaz de comunicacion RS-485. - + Verificacion de usuarios en menos de 1 segundo.

- Firmware profesional y plataforma mas flexible. e

- Carcasa frontal de acero inoxidable.

- Caja de conexiones estandar. - Interfaz de usuario sencilla e intuitiva
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Dispositivos standalone de control de accesos
con conexion Bluetooth para gestion desde tu

Smartphone

3ioBT es una creativa APP para plataformas
iOS y Android, que permite el acceso en puertas y

administrar usuarios desde el dispositivo mévil.
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Domos inteligentes
para monitoreo automatizado

Conocer la definicidn de un preset, sus usos, ventajas y posibilidades
sin dudas logrardn que el profesional, y su cliente,
saquen mayor provecho de la tecnologia que Dahua ofrece.

A corde al avance de los Gltimos de-

sarrollos tecnolégicos en métodos
de obtencion de video, se logré mejorar
la calidad de las imagenes, ya que las ca-
maras son capaces de adaptarse a casi
cualquier entorno para lograr llevar a
cabo una captura eficiente del video, aln
en condiciones desfavorables. Es gracias
a esto que hoy pueden implementarse
algoritmos de procesamiento digital de
imagenes en tiempo real, para interpre-
tarlas y poder tomar asi decisiones, tal
como lo hacen los nuevos domos PTZ de
Dahua con inteligencia embebida.

Con el paso del tiempo hemos visto la
evolucion del abanico de funciones que
ofrecen los domos PTZ, para que éstos
puedan realizar movimientos de forma
auténoma, ya sea para escaneos cons-
tantes o bien para seguir un determi-
nado patrén de puntos de inspeccion
(conocidos cominmente como “pre-
sets”). Estos puntos, o presets, son con-
juntos de tres coordenadas (PT,Z) que
nos permiten no sélo situar la cdmara
apuntando en determinada direccién
(PT), sino que también podemos confi-
gurarla para que en ese preset tenga
zoom determinado (Z), lo cual es de gran

utilidad, por ejemplo, en el caso de un
domo que deba monitorear diversos ac-
cesos y no todos estan a las mismas dis-
tancias, o bien se quiere tener mayor
detalle en alguno de éstos.

Uso de los presets

El uso de estas secuencias de monito-
reo automatico son de gran utilidad,
siempre y cuando el tiempo ciego que
exista hasta que se retorna a un preset
no sea critico. Es por eso que se encuen-
tran a disposicién varias funciones, me-
diantes las cuales puede lograrse mayor
eficiencia temporal, segin la necesidad.

Entre éstas podemos encontrar:

* Agregado de presets: sirve para posi-
cionar el domo en determinadas posi-
cionesy guardarlas como conjuntos de
coordenadas (PT, Z) con un nombre.

* Tour: permite tomar presets previa-

@lhua

mente guardados y configurarlos en
una secuencia determinada para que
se ejecute, pudiendo darle un tiempo
de espera estatico a cada uno.

* Scan: permite marcar dos extremos a la
izquierday derecha del domo, para que
éste haga un movimiento de vaivén a
una velocidad deseada (configurable).

* Pattern: permite grabar una secuencia
continua de movimientos realizados a
mano por un operador, para poder repro-
ducirla de forma automatica y repetitiva.

* Pan: al activarse, comienza a girar el
domo de forma continua hacia un cos-
tado a una velocidad deseada (configu-
rable).

* |ddle Motion (funcién de ausente): esta
funcién logra que cuando no haya
nadie operando el domo de forma ma-
nual y transcurra un tiempo determi-
nado, el dispositivo tome el control de
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forma automatica para llevar a cabo al-
guna de las funciones antes menciona-
das (y previamente configuradas).

 Power Up: permite dejar las funciones
del domo, antes mencionadas, configu-
radas para que cuando éste se inicie las
lleve a cabo de forma automatica. Esto
es suma utilidad en caso de instalacio-
nes en lugares publicos donde pueden
presentarse cortes de luz.

* Time Task: permite configurar diversas
tareas a llevar a cabo (con alguna de las
funciones anteriores) de forma progra-
mada en determinadas franjas horarias
y en determinados dias de la semana.
Esta configuracién suele ser util para la
grabacién automatica de eventos que se
repitan diariamente, tales como entra-
das/salidas de personas en estableci-
mientos o bien en horarios con gran flujo
de personas, asi como un determinado
lugar en el que se lleven a cabo tareas
que deben ser monitoreadas.

En cualquiera de los casos citados, hoy
logramos mejorar ain mas la eficiencia de
este “patrullaje automatico” gracias a las
funciones de inteligencia embebidas de
los domos IP de Dahua, ahorrando tiempo
de atenci6n a un operador, evitando que
deba estar constantemente comandando
los domos de forma manual. Con estas
funciones, ademas, podremos configurar
en un determinado escenario/preset dis-
tintas alertas por deteccion de:

* Intrusos que crucen o salten un perimetro.

* Personas u objetos que crucen una linea
imaginaria.

* Personas u objetos que ingresen, salgan o
crucen un area previamente configurada.

* Movimientos rapidos o bruscos en un
area.

* Autos en estacionamiento prohibido en
un area.

* Reunién de una multitud en un area.

* Estancamiento o inactividad de perso-
nas en un area, que puede ser una fila o
un sector laboral.

* Objetos abandonados o perdidos en un
area.

* Rostros en toda la imagen.

En consecuencia a cualquiera de estas
detecciones podran tomarse acciones,
entre ellas realizar un auto-tracking del
objeto que genero6 la deteccion durante
un tiempo configurable; grabar el video
durante un tiempo configurable; hacer
una captura de la imagen y enviarla por
correo electrénico o encender una salida
de relé que podra ser utilizada con cual-
quier fin, ya sea para activar una sirena,
encender luces perimetrales, bloquear
puertas con cerrojos electromagnéticos,
dar una senal a la entrada de un sistema
de alarmas; o cualquier otro objetivo
donde el Gnico limite sera la imaginacién
de quien lleve a cabo el diseno del sis-
tema en funcién de sus necesidades.

Eficiencia

La eficiencia de estas reglas de detec-
cién inteligentes serd mucho mayor
cuando se trate de lugares abiertos, gra-
cias al gran alcance que de su poderoso
zoom, desde los 25x a los 40x, y los ilumi-
nadores infrarrojos, con un rango de al-
cance de entre 100 y 500 metros.

En caso de que se requiera mucho mayor
alcance, ya debe optarse por camaras o
domos térmicos, que segun el lente que
se utilice permitirdn alcances de detec-
cion de mas de seis kildbmetros de distan-
cia. Entre el alcance extendido y el
contraste mejorado que se logra con una
imagen térmica, es ésta sin dudas la solu-
cién mas efectiva para deteccién en fron-
teras 0 campos muy extensos, donde
combinado con las funciones de auto-
tracking nunca se perdera de vista un ob-
jetivo.
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Smart PSS

Complementando esta gama de caracte-
risticas, que alivianan de trabajo a opera-
dores de camaras, se encuentra disponible
una funcién especial en la dltima versién
del software de gestion de Dahua, Smart
PSS, donde el usuario podré encontrar la
capacidad de asociar una camara fija, ya
sea comun u ojo de pez, con un domo PTZ
de manera tal que el domo mapeara las
coordenadas de la imagen plana (o curva
en el caso de la ojo de pez) para poder re-
lacionarlas y con sélo un click en la ima-
gen de la camara fija, el domo se activara
para apuntar en dicha direccion. De esta
manera se logra tener siempre cubierta la
imagen dinamica y variante de los domos
PTZ con un apoyo fijo, ademas de comu-
nicarse entre si para converger en una so-
lucién mucho mas inteligente.

Para mayor informacién se encuentra a
disposicion de los usuarios los conoci-
mientos, trayectoria y profesionalismo del
personal que integra Big Dipper, con la fi-
nalidad de hacer llegar estas soluciones a
través de sus distribuidores en los distin-
tos puntos del pais, siempre con la mejor
atencién de pre y posventa local.
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+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
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App’s para seguridad electrénica

En el mundo de la seguridad ya es ineludible hablar de aplicaciones para el comando de distintos

sistemas. Estas “Apps” ya habian irrumpido en el mundo tecnolégico fundamentalmente para el

comando de centrales de domética. Algunos de los principales referentes hablan sobre este tema.

D ecir que la tecnologia evolu-
ciona es una obviedad tal como
afirmar que el mundo gira sobre su
eje. Hoy, cada vez mas dispositivos
afaden‘“inteligencia”para llevar a cabo,
de manera automaticas, diferentes fun-
ciones. Asi, las cdmaras de videovigi-
lancia son capaces de enviar una alarma,
la foto de un evento o rastrear una
matricula con solo cargarla en una
base de datos de busqueda. Lo mismo
sucede con los sistemas de alarma y
cualquier otro dispositivo asociado al
confort o la seguridad.

En ese contexto, y asociadas al cre-
ciente uso de smartphones, es que
surgen las aplicaciones: desarrollos in-
formaticos que pueden controlar a dis-
tancia todo tipo de sistemas.

El mundo de la seguridad no es ajeno
aesaevoluciony las empresas vuelcan
cada vez mas recursos en ofrecer a los
usuarios de sus productos la posibilidad
del comando a distancia desde una
interfaz manejada desde un celular.

No hay dudas de que el camino re-
corrido es auin muy corto y las posibili-
dades que ofrecen las aplicaciones
estan en su etapa primaria, con una
perspectiva de evolucion formidable.
Evolucién que, sin dudas, cambiara la
manera de hacer negocios y propondr3,
en el futuro, nuevas posibilidades.

Sobre este tema consultamos a los
referentes de la industria, a través de
un sencillo cuestionario que dejo res-
puestas que abren, afortunadamente,
nuevos interrogantes.

A continuacion, las respuestas que
nos dieron cada uno de los participantes
de este informe.

- iQué ventajas tiene para el usuario
disponer de una app que le permita
manejar un panel de alarmas, monito-
rear cdmaras o abrir un portén?

Juan Hamparsomian: Las aplicaciones
para smartphones se hacen cada dia
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mas populares y las hay de todo tipo,
incluso para realizar cosas impensadas
como un chequeo médico, por lo que
es légico que el rubro seguridad no
quede al margen. Recuerdo las primeras
aplicaciones para las alarmas de auto,
a las que se sumaron luego las de los
paneles de alarmas, para llegar hoy a
que casi todas las lineas del rubro se-
guridad tengan su propia app. Entre
las ventajas, pondria en primer lugar
la comodidad, la sensacién de que
todo puede ser controlado desde un
teléfono en tiempo real. No depender
de terceros para nuestra seguridad da
la sensacion de que con la aplicacién
podemos hacernos cargo de nuestra
propia seguridad.

Diego Madeo: Sin dudas en los ultimos
cinco anos el uso de las aplicaciones
en teléfonos moviles cambié radical-
mente el esquema del negocio de la
seguridad domiciliaria, principalmente
los clientes encontraron mayor sentido
de pertenencia con su sistema de se-
guridad, una aplicacién ofrece una me-
jor experiencia de uso, por lo tanto la
valoracién que le da el cliente a un sis-
tema de seguridad es mucho mas ele-
vada que en los sistemas sin apps. Las
ventajas basicas que ofrecen las apli-

caciones, estan sustentadas en el co-
mando a distancia del panel de alarmas,
mejorando su eficacia y eficiencia,
puesto que no solo las operaciones
como la activacion y desactivacion del
panel son esenciales en el uso, sino
también la posibilidad de ver en tiempo
real el estado de las zonas o generar el
comando automatico o manual de lu-
ces, motores, el riego del jardin, entre
muchas funciones mas. Todo a través
de un simple teléfono mévil nos vamos
acercando poco a poco a un nuevo
modelo de negocio que ofrece mayor
valor agregado al cliente final.

David D'Angelis: No veo en nuestro
nicho de mercado especifico ninguna
ventaja en el uso de apps, ya que las
operaciones relacionadas con la aper-
tura o cierre de una puerta o portén
deben realizarse en la linea de vista.

Hernén Fernandez: En la actualidad
las ventajas que ofrecen las aplicaciones
son multiples, considerando que los
teléfonos moviles forman parte de la
actividad cotidiana de las personas y
una herramienta de trabajo ya indis-
pensable. En ese aspecto, con el smart-
phone como parte de una “oficina’; es
l6gico que las aplicaciones ofrezcan
siempre mds opciones.
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Damian Rubiolo: Indiscutiblemente,
lo mas ventajoso de una app es el uso
amigable del producto que permite
de una forma muy sencilla, en el caso
de un panel de alarmas, utilizar un te-
Iéfono para multiples funciones, ademas
del control del panel. Cuando se habla
de domética, por ejemplo, es posible a
través de una app lograr el encendido
de artefactos eléctricos, comandar luces
obtener escuchas ambientales. En cuan-
to a la seguridad, lo mas destacable es
la posibilidad del automonitoreo del
panel.

Adrian La Fontana: Estamos conven-
cidos de que la tendencia es que cada
vez mas los usuarios finales quieren
tener el control total de su propiedad
a través de un smartphone. Para ello,

estar continuamente conectado con
nuestros servidores para visualizar toda
la informacion relacionada al control
de asistencia de empresa, supervisar
el estado de cada equipo vy realizar
desde cualquier lugar las tareas coti-
dianas sobre los mismos (descarga,
puesta en hora, habilitaciones, etc.).

Diego Ripoli: La ventaja de que un
usuario disponga de una app es que
agiliza los tiempos de respuesta con
su sistema de seguridad. Estar conec-
tado en tiempo real con su sistema a
través de una herramienta que habi-
tualmente lleva consigo en todo mo-
mento, como una tablet o un teléfono,
constituye mas control de su se-
guridad, la de su hogary la de
su familia.

camaras puede traducirse en no tener
que dar el PIN del panel a personal no
jerarquico o personal doméstico, poder
controlar la apertura de una puerta
para recibir un mensajeroy monitorear
sus movimientos por medio de las ca-
maras que también son accedidas por
el mismo dispositivo; todo esto sinim-
portar en qué parte del planeta uno
se encuentre.

Marcelo Raschinsky: Entre las multiples
ventajas priorizaria la de permitirle al
usuario tomar el control de una manera
sencilla de la seguridad de su hogar u
oficina o local, en todo momento y
desde cualquier lugar con las herra-

“Sin dudas, lograr verificacion de eventos, de cualquier
naturaleza, con la practicidad que ofrece un teléfono
movil es una de las ventajas de las apps”

Matias Favaro - Sincro

nuestra empresa ofrece una aplicacion
disponible para que las empresas de
monitoreo puedan ofrecer a los usuarios

Hernan Vallejos: En la actuali-
dad, el usuario con la utilizacion
de aplicaciones accede ala po-

final un “monitoreo interactivo”. Esto
es permitiendo funciones como activar
o desactivar una alarma, lograr un his-
térico de eventos, abrir un portén au-
tomatico o encender luces, entre otras
posibilidades.

Lucas Bottinelli: Hay varios puntos de
importancia, entre ellos el tema de sen-
sacion aumentada de seguridad. El he-
cho de que uno puede tener acceso
remoto a las cdmaras de su ubicacién
les da la certitud de que todo estd bien.
El tema de manejar los paneles indica
conectividad constante con el hogar -
conectarse y tener acceso a los eventos
en cualquier momento. Finalmente el
tema de conforto se traduce mas alla
de abrir un portén o manejar la ilumi-
nacién en forma predeterminada de
acuerdo a los habitos de vida de las

personas.

Daniel Arcondo: En nuestro caso, el
servicio AssistReports es 100% com-
patible con dispositivos méviles como
Ipads, tablets y smartphones bajo sis-
temas operativos I0S, Android y Win-
dows Phone. Esto permite al usuario
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sibilidad de poder manejar sus
sistemas de seguridad o auto-

matizacion en forma remota.

La combinacién de hardware y app le
permite, por ejemplo, poder ver en
linea lo que esta sucediendo en su co-
mercio o domicilio, tener un control
de aperturas y cierres e identificar vi-
sualmente quién lo realizo, hacer su-
pervisiones a distancias e incluso poder
dar acceso a personas, a su empresa o
domicilio sin necesidad de estar fisica-
mente en el lugar.

Pablo Verdier: Los smartphones se
han convertido en una parte funda-
mental de la vida diaria y ya no sélo
para el trabajo. La mayor ventaja que
ofrecen es poder llevar en un solo dis-
positivo el control de multiples solu-
ciones que nos acompanan a todos
los lugares que vamos. La conectividad
nos acerca y nos potencia de manera
gue permite una amplia mejora en la
eficiencia productiva, asi como en la
calidad de vida. En el mundo de la se-
guridad, especificamente, poder con-
trolar un panel de alarmas o monitorear

mientas de integracién entre el panel
de alarmas, las cdmarasy las utilidades
de un hogar inteligente en una misma
app. En el caso de las cdmaras y la app,
resaltaria la funcién de videoverificacion
en tiempo real y el video a demanda.

Rogerio Martos: La app facilita el con-
trol de la seguridad a distancia, esté
donde esté mientras exista conexion
a internet, ya que recibe un aviso y
puede tomar las acciones necesarias
de forma inmediata ante cualquier
evento ocurrido en su domicilio, desde
un disparo de la alarma o la apertura
del portédn. El usuario puede, también,
chequear a distancia el estado de los
dispositivos de seguridad instalados
tanto en su hogar como ofician, realizar
algunas otras acciones, como prender
las luces del interior o del exterior, des-
activar el sistema de alarmas, abrir el
porton momentos antes de su llegada
acasa o hasta prender artefactos, brin-
dando asi el efecto disuasivo para evitar
posibles eventos de robo o asalto.

Matias Favaro: Sin dudas lograr veri-
ficacion de eventos, cualquiera sea su
naturaleza, con la practicidad que ofrece
una app en un smartphone. Hoy tener
la posibilidad de controlar los sistemas
através de un Unico dispositivo es pri-
mordial para el usuario.

Alejandro Lentén: La principal ventaja
gue representa para el usuario una
app es tener toda su seguridad en la
palma de la mano, no solo permitiendo
gestionar la seguridad de su patrimonio
sino que también puede gestionar la
seguridad de su grupo familiar y dar
seguimiento completo en todo mo-
mentoy al instante.
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- ;Cudles son los beneficios que ofrecen
las empresas a través de este tipo de
appy qué oportunidades de negocios
brinda?

Juan Hamparsomian: Los beneficios
que ofrecen son muchos y cada dia se
agregan mayores posibilidades, con
nuevas actualizaciones de la aplicacién
y nuevos modelos avanzados del pro-
ducto. Podria decirse que los diferentes
desarrollos de productos estan pensa-
dos en qué beneficio se puede ofrecer
desde la app.

Diego Madeo: Las oportunidades de
negocio se expanden radicalmente. Lo
mas importante de entender es si las
empresas proveedoras de monitoreo
estan preparadas para este cambio que
ya ha comenzado hace tiempo. Debe-
mos comprender que los clientes finales
buscan economia en el producto, in-
novacion para poder diferenciarse del
resto, buscan conveniencia en el uso,
reducir tiempos, vivir “on-line’, buscan
que su sistema de seguridad le brinde
algo mas. Los clientes finales no com-
pran alarmas, compran beneficios y
bajo este concepto el esquema del uso
de apps y la posibilidad de saber en
tiempo real que sucede se torna cada
vez mas solicitada.

El uso de las apps ha afectado al sector
de la comunicacion, la fotografia, la
musica, los videojuegos, la salud, los li-
bros, ;por qué no pensar que también
estd cambiando el esquema del negocio
de la venta de productos y servicios de
los sistemas de seguridad?

David D’Angelis: Insisto, son lindas
apps Yy pueden, como empresa, hacer-
nos vender cosas pero la ley de seguri-
dad eléctrica exige que operar elemen-
tos mdviles, entre los que se incluyen
puertas y portones, sea hecho con el
objeto a la vista.

Hernan Fernandez: Las apps son una
llave directa o indirecta para todo tipo
de negocios, en especial en la seguridad
electrénica y la domética.

Damian Rubiolo: Como mencioné an-
teriormente, las apps hacen que el uso
delos productos sea mucho mas sencillo
y esté ala vanguardia de las tendencias
de mercado, abriendo un campo de
posibilidades para nuevos clientes avi-
dos de tecnologia.

Adrian La Fontana: Los beneficios de
una app son, entre otros, lograr que
los clientes finales quedan conformes
y fidelizados con la empresa de moni-
toreo que ofrezca un servicio con una
appinteractiva, ya que el usuario inter-
actua constantemente, desde su smart-
phone, con el sistema de alarma, el
portén de su residencia, las camaras
gue tenga instaladas o las funciones
de domdtica establecidas.
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Lucas Bottinelli: Conectividad cons-
tante con la ubicacidn, automatizacion
y ecosistema. Es posible que uno haga
un recurrente mensual a través de ser-
vicios adicionales: camaras, control de
acceso, ahorro de energia, etc. Todo
esto es hecho por la nube, con un
costo mensual de acuerdo al nivel de
conforto demandado.

Daniel Arcondo: En nuestra empresa
adoptamos el nuevo modelo de ne-
gocios en la nube: Pay-Per-Use Software
(SaaS). Es decir que el usuario o reseller
solo paga por el uso del sistema sin
tener que adquirir el software corres-
pondiente. Puede montar una unidad
de negocios sin inversién inicial, afron-
tando solo un pago mensual y pro-
porcional a la cantidad de empleados
y equipos alojados en nuestro siste-
ma.

Diego Ripoli: Los principales beneficios
que ofrecen las app, en el caso de Na-
nocomm, es que el abonado obtiene
de forma sencillay siempre a mano un
botén de panico, incendio y posicio-
namiento de emergencia médica. Tam-
bién los instaladores pueden desde
una aplicacion especifica programar
un comunicador via bluetooth sin ne-
cesidad de conexion GPRS o via SMS.
Le permite, ademas, geoposicionar el
comunicador, eligiendo el lugar de la
instalacion del producto segun la me-
dicién de la conexion.

Hernan Vallejos: En principio las em-
presas se ven beneficiadas con este
tipo de herramientas, ya que pueden
hacer tangible para el cliente los sistemas
de seguridad y de automatizacion. El
cliente deja de tener un sistema de
alarma, video o apertura en modo local.
Ya no paga por el monitoreo de la alar-
ma que acciona desde su casa, accede

a su panel desde donde esté, puede
armary desarmar él mismo, puede ver
lo que sucede en lineay no a través de
un monitor... Para las empresas se abre
un abanico de oportunidades intere-
sante, lo cual incluye proveer a sus
clientes de multiples equipamientos y
servicios, y poder cobrar no solo un
monitoreo sino un mantenimiento in-
tegral de los dispositivos asociados.

Pablo Verdier: El smartphone nos
mantiene en contacto y ese es el prin-
cipal beneficio de este tipo de tecno-
logia. Como seres humanos somos
seres sociables y queremos estar en
contacto con otros; el crecimiento de
aplicaciones de chat en sus diferentes
formatos asi como de diferentes redes
sociales que ocupan nuestro tiempo
libre ha sido exponencial en los ultimos
anos. Aparecen multiples oportunida-
des de negocios acercando informacion
e interaccion a los usuarios en tiempo
real. Nunca fue tan facil mantener una
videoconferencia con un colaborador
0 un amigo que se encuentre lejos. La
forma de hacer negocios ha cambiado,
el publico objetivo estd cambiando
también y como proveedores de solu-
ciones no podemos mirar para otro
lado sino hacer foco en estas necesi-
dadesy escuchar lo que nuestros clien-
tes nos estan pidiendo.

Muchas soluciones hoy han dejado
de ser estaticas o fijas en un solo punto
para convertirse en mobile y ser alojadas
en la nube para su facil acceso desde
cualquier lado y de forma remota. Tam-
bién se han reemplazado muchas tareas
que antes necesitaban de la interaccion
humana directa, hoy han sido auto-
matizadas y han multiplicado sus fun-
ciones, como lo es el comercio elec-
trénico mobile, que muchas veces
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aprovecha otra de las ventajas de las
soluciones méviles que es la geoloca-
lizacion.

Marcelo Raschinsky: Facilitar el control
y actuacion sobre los sistemas de se-
guridad y automatizaciéon del hogar
desde un teléfono. Una sola aplicaciéon
permitiria varias alarmas, por ejemplo
la de su casa, oficina y la casa de los
padres de un usuario. Armar y desarmar
los sistemas, ver video en linea, modificar
temperaturas del aire acondicionado
o calefacciony estar siempre enterado
de lo que ocurre de acuerdo a lo dese-
ado/programado, llamando asi al hecho
de recibir eventos de alarma, o de ar-
mado/desarmado o de cortes de luzo
fallas, con tonos predefinidos para facil
identificacion. Desde ya la app permite
revisar eventos historicos del sistema,
anular zonas y otras funciones que
antes eran dificiles de hacer desde los
teclados.

Rogerio Martos: Los beneficios son
muchos. Las apps hacen de todo un
poco para facilitar la vida, y la seguridad
electrénica no queda afuera. El hecho
de que pueda ofrecerse esa posibilidad,
es una gran ventaja para las empresas
que ya lo poseen. Al instalador, en
tanto, le facilita el trabajo ya que puede
configurarlos a distancia, ahorrando
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asi tiempos de trabajo y brindando
mayor confiabilidad al usuario. Cuenta
también con la posibilidad de que los
datos y/o logo de la empresa de segu-
ridad estén visibles en el uso de la app,
creando asi otras oportunidades de
negocios.

Alejandro Lentdn: Las oportunidades
de negocios son infinitas y todavia hay
mucho por explorar en ese aspecto.
Actualmente hay empresas que ofrecen
SmartPanics, por ejemplo, como pro-
ducto de ingreso a su cartera de clientes,
es decir que las aplicaciones abren
puertas a nivel comercial. En cuanto a
oportunidades de negocios, el mercado
es muy amplio y pueden sefalarse,
por ejemplo, el uso de la app desde el
segmento corporativo para dar servicio
a empleados propios, transporte pu-
blico, Municipios, flotas de ventas y lo-
gistica, etc.

- (Eluso de este tipo de aplicaciones
potencia la venta de equiposy sistemas
de seguridad?

Juan Hamparsomian: Sin dudas.Y en
la medida que los precios se vayan
ajustando y descendiendo, més gente
va a tener acceso a productos conec-
tados a su smartphone, con lo cual se
incrementarian las ventas.
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Diego Madeo: Indudablemente el uso
de las aplicaciones estd permitiendo
abarcar nuevos segmentos y nichos
de negocio, en donde se observa el
ingreso al mercado de nuevos juga-
dores, que hoy agregan valor a sus
servicios actuales a través de los sistemas
de alarmas conectados a internet, se
abren asi nuevos modelos de negocio
que permiten la masificacion aiin mas
rapida de los sistemas de seguridad.

Con las nuevas tecnologias de alarmas
conectadas a internet, las empresas
pueden ser capaces de fortalecer la
relacion con sus clientes y asi seguir
creciendo en cantidad. La pregunta es
si las empresas de monitoreo hoy estén
preparadas para este nuevo modelo
de negocio y en la generalidad se ob-
serva que en los ultimos dos afos la
adaptacion se ve aletargada por falta
de comprensiéon de lo que el cliente
final hoy estd consumiendo y los altos
costos de adaptaciéon que afrontan.

Damian Rubiolo: Estoy seguro de que
la posibilidad de incrementar las ventas
es mayor. Las apps amigaron al usuario
con la tecnologia, potenciando el uso
de productos que de forma aislada
hubiesen pasado desapercibidos.

Adrian La Fontana: Considero que la
tecnologia avanza muy rapido, por lo
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que laempresa de monitoreo que tien-
da a estar en la vanguardia de dichas
tecnologias y adaptarse a esas nuevas
necesidades de los usuarios, va a po-
tenciar notablemente las ventas.

Lucas Bottinelli: Seguramente que si.
El hecho de que un sistema de seguri-
dad hoy en dia no solo ofrece alarma,
Sino un ecosistema que se conecta a
la television, coche, computadora y
otros dispositivos, les da a los sistemas
de alarma un alto nivel de generacién
de necesidades.

Daniel Arcondo: Si, porque el sistema
se complementa con los controles de
accesoy terminales de registracién ho-
raria. Como utilizamos equipos de di-
ferentes marcas (ClockCard, ZK Software,
ZKTeco), el usuario o distribuidor puede
adquirirlos por su canal habitual o bien,
reciclar equipos ya adquiridos y mi-
grarlos a nuestra plataforma.

Diego Ripoli: Si, basicamente porque
le otorga valor agregado al producto y
soluciones, acortando los tiempos de
instalacion a las empresas.

Hernan Vallejos: Sin dudas se potencia
las ventas ya que dependiendo de lo
que se quiera manejar, se necesitan
multiples equipos, desde cdmaras, alar-
mas, sirenas, comunicadores, sistemas
de automatizacion: Todo se maneja
con equipamiento y la vinculaciéon de
los distintos productos hacen un sistema
de seguridad, con distintas etapas de
seguridad y modos de supervision.

Pablo Verdier: Es practicamente ex-
cluyente hoy contar con soluciones
mobile que permitan el acceso a los
equipos, no solo para la configuraciéon
de los mismos sino para su uso remoto.
Las aplicaciones deben ser faciles de
utilizary amigables, con disponibilidad
en los teléfonos inteligentes disponibles
maés comunmente y deben contemplar
los idiomas de los paises en los que se
quiere comercializar.

Marcelo Raschinsky: Nuestro mercado
esta repleto de sistemas antiguos que
no permiten la utilizacién de las apli-
caciones. La existencia los nuevos sis-
temas con apps, y sus grandes benefi-
cios, ofrecen la oportunidad a las em-
presas de hacer grandes negocios mo-
dernizando/recambiando parte de los
sistemas existentes. O sea dirigiéndose
comercialmente hacia el nicho corres-
pondiente a lugares que ya tienen alar-
mas, ofreciendo sistemas con app, para
controlarlos, ver camaras en vivo y
actuar sobre un hogar inteligente.

Alejandro Luna: Totalmente, hoy es
fundamental contar con una app que
sea funcional para el panel de alarma
y que, al mismo tiempo, sea de facil
manejo para el usuario final. Por otro
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lado, el instalador puede ofrecer un
panel de alarma con el valor agregado
de poder manejarse desde el celular.

Rogerio Martos: Seguramente si, ya
que cuando empieza a utilizarlo el
usuario se da cuenta de lo facil e im-
portante que esy eso lo despierta para
incrementar la cantidad y variedad de
los dispositivos de seguridad electro-
nica.

Alejandro Lenton: Una app de segu-
ridad tangibiliza el servicio: el cliente
estd visualizando su marca en el servicio
que consulta minuto a minuto para
ver las camaras de su casa, oficina o
ver la ubicacién de su hijo. Definitiva-
mente es un acercamiento rotundo
entre el prestador y el cliente, lo cual
genera mas y mejores negocios.

- ;Notan un incremento en el uso de
estas aplicaciones o alin son demasiado
recientes?

Juan Hamparsomian: Como dije al
principio, las app llegaron para quedarse.
El usuario encuentra en ellas mdltiples
beneficios y crecen a un ritmo increible
y no solo en seguridad: las aplicaciones
especificas para seguridad ya son un
submundo més dentro del mundo de
las app.

Diego Madeo: El crecimiento del uso
de las apps es exponencial, en los ulti-
mos meses se observa la preferencia
del publico por el uso de una aplicacion
en su sistema de seguridad.

Hernan Fernandez: Se nota un incre-
mento a nivel mundial en su usoy con
el perfeccionamiento de las mismas
se iran aplicando cada vez con mayor
frecuencia y en mudltiples nichos de
negocios y actividades.

Damian Rubiolo: El uso de las aplica-
ciones es cada vez mayor. El mercado
va marcando las tendencias que,
como empresas, no podemos
negar y si se incorporan a los
productos, éstos pierden vigen-
cia. Asi como la Internet de las
Cosas (IdC) es el siguiente paso,
las apps hoy son las estrellas en

smartphones viene creciendo en Amé-
rica Latina y la adopcién de nuevas
tecnologias estan apoyando la facilidad
de utilizacion de nuevas aplicaciones.
Adicionalmente, las propias apps estan
mucho mas interactivas.

Daniel Arcondo: Sin dudas y, ademas,
el uso de app viene creciendo expo-
nencialmente en los ultimos dos afos.
Hoy cualquier nuevo sistema que se
presente al mercado debe contemplar
desde el inicio la posibilidad de ser
operados desde los dispositivos maviles.
Es imposible obviar el hecho que, desde
hace varios, afos las cantidades de dis-
positivos moviles nuevos que se venden,
superan por amplio margen a las com-
putadoras nuevas vendidas.

Diego Ripoli: Este tipo de tecnologia
crece exponencialmente y tienden a
resumir en una herramienta las nece-
sidades de uno o varios clientes. Hay
un incremento muy notable en el
ultimo afo y va en aumento con las
soluciones y necesidades que exige el
mercado. Por eso consideramos muy
importante el aporte y el desarrollo
que puedan ofrecer quienes disefian
tecnologia.

Hernan Vallejos: El incremento del
uso de las aplicaciones es considerable,
su crecimiento es constante y su utili-
zacion notable. Estamos en un cambio
generacional donde acceden a estos
dispositivos las personas de entre 20y
70 anos, que son los que consumen y
pagan por ellos, y nuestros hijos nacen
con un dispositivo touch en las manos,
por lo que tenemos que orientar nues-
tras creaciones a este tipo de solucion.
Actualmente los smartphones son
nuestras camaras fotograficas, nuestros
asistentes de correo electrénico, nues-
tros sistemas para videoconferencia,

“La existencia de nuevos sistemas de seguridad con
apps ofrecen al mercado la oportunidad de moder-
nizar los sistemas existentes’”.

Marcelo Raschinsky - Risco Group

cualquier producto del segmen-
tolT.

Adrian La Fontana: Sin dudas existe
un incremento importante en el uso
de las aplicaciones, ya que la tendencia
apunta a que el usuario pueda manejar
todo desde la palma de su mano. En
nuestro caso, disehamos un app para
los instaladores, a través de la cual pue-
den consultar los manuales y a través
de un menu de ayuda, solucionar cual-
quier duda en el momento de la pro-
gramacion.

Lucas Bottinelli: Seguramente viene
incrementandose. La penetracion de

nuestros controles remotos de TV, aire
acondicionados, etc. Son herramientas
de trabajo que nos permiten llevar
nuestras oficinas en un bolsillo a cual-
quier lugar del mundo, tener el control
de nuestro equipamiento domiciliario
en un solo control remoto, entre otras
COsas.

Pablo Verdier: Cada vez son mas las
empresas de seguridad que ofrecen
aplicaciones moviles para sus soluciones.
Practicamente todas las soluciones de
CCTVincluyen algun tipo de aplicacién
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para visualizar las cdmaras de forma
remota desde el celulary lo mismo su-
cede con los DVR méviles y los equipos
rastreadores de GPS. Hoy es posible
controlar a la flota de vehiculos de una
empresay a las personas que trabajan
para ella, asi como también se pueden
saber la posicion de los miembros de
la familia y si alguno de ellos se en-
cuentra en problemas.

Existen aplicaciones para visualizar el
portero de la casa (videoportero) y
luego abrir la puerta, esto es uno de
nuestros productos mas populares. El
armado y desarmado de un panel de
alarmas ahora debe competir con so-
luciones de automonitoreo que son
mucho més econdmicas y muy faciles
de usar, aun manteniendo los mismos
estandares de hardware que los pro-
ductos legacy.

Marcelo Raschinsky: Si hablamos glo-
balmente, casi todos los sistemas mo-
dernos en el mundo desarrollado uti-
lizan aplicaciones y hay algunas, como
las de Risco, que ya tienen muchos
anos de existencia con crecimientos
continuos en ventas.

Rogerio Martos: Ya se nota un incre-
mento en el uso de las apps en la se-
guridad electrdnica, y nosotros vemos
gue no podemos quedar afuera. SEG
ya estd desarrollando una app propia,
que estara disponible en el segqundo
semestre de este afo, para a través de
un detector colocado en el porton,
avisar al usuario si su portén esta o fue
abierto, posibilitando que el mismo
haga el comando de cierre a través de
esa aplicacion. La misma posibilitarg,
también, la integracién con otros sis-
temas de seguridad.

Alejandro Lentén: Aflo a afo el incre-
mento es rotundo, ya que el mercado
adopta las apps como algo totalmente
necesario. Hoy el prestador de servicios
de seguridad comprendié que el usuario
vive a través del smartphoney si él no
estad dentro de ese universo, quedara
marginado de la industria.

- {Qué condiciones deberian esperarse
[para un uso mas masivo?

Diego Madeo: En particular hay una
tendencia mundial muy marcada, que
es llevar los productos de alarmas do-
miciliarias a una simplicidad mucho
mayor a la que hoy dia tienen, una
simplicidad que tiene que ver, quizas,
con una nueva generacion de productos
gue ofrece mayores ventajas compe-
titivas y a su vez mejores y mas presta-
ciones faciles de implementar. La ten-
dencia del mercado en lo electrénico
va hacia ese lugar.

La tecnologia mévil afecta las estra-
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tegias empresariales y por ende debe-
mos estar atentos a las oportunidades
que emergen de la innovacién con el
uso de las apps. Todo esta cambiando
anuestro alrededor, las empresas deben
adelantarse y adaptarse a esos cambios,
no hay excusas.

Lucas Bottinelli: Que no haya costo
de las aplicaciones y se ofrezcan pa-
quetes de servicios basicos sin recu-
rrencias mensuales.

OTRAS CONSIDERACIONES

Como es habitual en la elaboracién
de ese tipo de informes, ofrecemos a
los participantes la posibilidad de brin-
dar conceptos que no pudieran estar
contemplados en el cuestionario base
utilizado y lo que consideraran que
pudiera aportar al tema.

Sin dudas la revolucién que produjeron
las apps en la oferta y demanda de
servicios, de toda naturaleza, esta solo
en sus inicios y asi lo entienden los
ejecutivos de cada una de las empresas
que participaron de esta inciativa.

Asi, por ejemplo, Marcelo Raschinsky,
de Risco, manifestd que la evolucién
de las apps no es otra cosa que la evo-
lucién natural del control de la tecno-
logia por la tecnologia:“el mundo evo-
luciona y también el mercado se la se-
guridad. Las nubes (cloud) y las apps
para teléfonos inteligentes son, si o si,
parte importante en esa evolucién.
Quedarse afuera de ese mercado es
ponerle fecha de vencimiento a una
empresa de seguridad” expresé el di-
rectivo de la compafia internacional.

También, desde empresas como Buil-
ding Consulting Group, Honeyell y Na-
nocomm, ofrecieron conceptos acerca
de la importancia de las apps en este
nuevo escenario de negocios:

Hernan Fernandez, BCG: Préxima-

mente en Building Consulting Group
estaremos comercializando productos
que permiten su gestion por medio
de apps en forma gratuita, con lo cual
ofreceremos a nuestros clientes una
herramienta para optimizar las presta-
ciones de los sistemas funcionando,
como la interfaz de operacién y la no-
tificacion de eventos.

Lucas Bottinelli, Honeywell: Con Ho-
neywell Total Connect, puede mante-
nerse conectado y en control de su
casa o negocio cuando quiera, esté
donde esté. Puede controlar su sistema
de seguridad, recibir en tiempo real
alertas importantes y el estado actual
de su sistema. Asimismo, el usuario
puede controlar sus dispositivos de
automatizacién que utilicen el protocolo
Z-Wave®.

Diego Ripoli, Nanocomm: En la ac-
tualidad las app constituyen un pilar
en la comunicacién con la seguridad
en muchas formas, con diferentes op-
ciones para clientes y empresas.
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C& Net report

Como realizar un testing basico

La vulnerabilidad de los elementos que componen un sistema de seguridad electrénica estd latente. Y a

mayor nimero de sistemas instalados, mds probabilidades de que se transformen en blancos de ataque.

Aqui, una manera sencilla de detectar esos factores de vulnerabilidad.

\ Lic. Damian Colaneri
/| Socio Gerente
T3 Tic Ingenieria SRL

R etomamos la linea de la primera

nota -RNDS N 108- sobre vulne-
rabilidades en los sistemas de seguridad
electrénica, ya sea por falla del fabricante
o por mala implementacién del insta-
lador y en esta ocasion explicaremos
algunas técnicas basicas mediantes con
las cuales se pueda armar un pequeio
check-list, a realizar al terminar una im-
plementacion, la cual iremos desarro-
llando en esta y en préximas notas.
Estas técnicas no requieren de una soft-
ware especializado ni se necesitan co-
nocimientos de seguridad de la infor-
macion: es netamente una guia sencilla
para adoptar como buena practica y
dar un mejor servicio a los clientes.

Mas alla de lo expresado anteriormente,
mi recomendacion profesional es que
se trabaje a modo de anticipacion. Con
esto quiero decir que debemos prepa-
rarnos hoy para los problemas de ma-
fiana. Por ejemplo, seglin estudios rea-
lizados en los Ultimos meses, se estima
que durante 2018 se duplicaran la can-
tidad de dispositivos IdC, lo cual podria
implicar que tengamos el doble de ca-
maras, DVR, NVR y alarmas instaladas,
que podrian transformarse en el principal
objetivo de vector de ataque.

Por eso las empresas deben capacitar
a su personal en seguridad de la infor-
macién. Este capital humano que su-
maran sera altamente rentable en el

corto y mediano plazo, cuando segu-
ramente un cambio en las normas de
implementacion solicitard que las mis-
mas sean analizadas por personal cali-
ficado en dicha area. Las empresas
mas pequeinas podrian contratar el
servicio con una consultora cuando
sea necesario.

SISTEMAS SEGUROS

Muchos podrian pensar la vulnerabilidad
de un sistema solo es importante si la
implementacién esta conectada a una
red WAN, como Internet, y que si ésta
implementacién es en un banco que
cuenta con area de seguridad informatica,
por ejemplo, no tendran problemas. Esto
es erréneo: siempre debe aplicarse se-
guridad, que llamaremos de aqui en
adelante”hardening’;noimporta donde
se implemente. En el caso de grandes
empresas, Gobierno o bancos es donde
mas atencién debemos prestar a la se-
guridad de nuestra implementacion.

Comenzaremos por la seguridad en
implementaciones mas chicas para
luego crecer hasta las corporativas.

Usaremos Google como herramienta
para encontrar fallos de implementaciones
caseras, simpley efectivo. El browser, mas
alld de realizar busquedas estandares,
tiene herramientas para realizar busquedas
mas precisas, entre ellas “inurl”

Este pardmetro sirve para que Google
nos muestre todas las paginas que en
su direccion (url) incluyan alguna palabra
que nos interese, en lugar de buscar las
palabras en el contenido de la pagina.
Ahora, como bien sabemos, cada marca
dispone de un acceso web para visualizar,

o configurar y cada una de ellas tiene
su factor de composicion de url. Esto lo
sabemos simplemente con descargar
el manual del dispositivo que nos inte-
rese, el cual también nos informara el
usuario y clave por defecto.

Como ejemplo practico (sirve para to-
das las marcas de dispositivos solo cam-
biando el factor de composicion de url):
tipeando en Google “inurl:/view.shtml”
sin las comillas, accederemos a varias
camaras o DVR que no tienen ningun
tipo de autenticacién o la tienen por
defecto. Asi podemos probar con la
marca qgue queramos.

También tenemos otro comodin, “in-
title”, el cual busca en el titulo de la web
y no en la url. Conociendo los titulos
que cada marca usa podemos buscar,
de la misma manera, cdmaras libres.
Ejemplointitle: "Live View', que nos per-
mite ver varias cdmaras, pero me voy a
detener en algo particular: si luego de
realizar la busqueda anterior vemos al-
guna que el link termina en “/anony-
mous” significa que la DVR/NVR esta
protegida con contrasefia pero permite
el ingreso anénimo. Resumiendo: aun-
que tiene usuario y clave, con solo tildar
“anonymous” accederemos al sistema.

Para ejemplificar lo expuesto que
estan los sistemas mal implementados,
dejo una web que recopila y hace es-
tadisticas de sistemas abiertos o con
clavesirrisorias como 123456. Siingre-
san a http://www.insecam.org/en/, ve-
ran que hay mas de cien mil dispositivos
indexados y permite filtrar por pais.
También cada marca tiene la posibilidad
de sumar la suya. m
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Pronext

Electricity & Security

ALARMA
AUTONOMA

cisa reparacion, dispc s de un equipo
técnico destinado a reparaciones. Nuestro
compromiso es que los productos no sean
descartables. Contamos con stock perma-
nente de repuestos que ayudara a acelerar
los tiempos de reparacion.
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SENSORES

STOCK PERMANENTE.

IMPORTADOR DIRECTO

Disponemos de stock gra a que
importamos de forma directa con los
fabricantes
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E% Consultoria técnica

La sequridad personal ante todo

Y ahora, ;qué hacemos?: como comportarse en el aislamiento

Alo largo de las distintas notas, explicamos la importancia de mantener el lugar de residencia o trabajo

seguros. Una vez logrado este cometido, la cuestion pasa por mantener la calma en momentos extremos.

Aqui les ofrecemos algunos consejos.

Claudio Javaloyas
SEdeAP Argentina
sedeap@yahoo.com.ar

E star preparados para situaciones
traumaticas es fundamental para

que la probabilidad de éxito esté a nues-
tro favor. La motivacion y la confianza
se acentuan con la experiencia y el en-
sayo de situaciones y simulacros perié-
dicos, de practica, para repasar cualquier
falencia en la técnica y control de situa-
Cién, asi como también para reemplazar
elementos vencidos, envejecidos, de-
fectuosos y faltantes que pudiésemos
encontrar en estas pruebas.

Lo mas indicado para este tipo de si-
tuaciones, muchas veces de supervi-
vencia, es tener protocolos establecidos.
Conocerlos y saber por qué se hace
cada cosa es lo ideal, ya que se logra
efectividad y minimiza el tiempo de
solucioén, con lo que aumenta nuestra
confianza y nos mantiene concentrados
en los objetivos.

MANEJO DEL MIEDO

Nuestra mas preciada posesion es la
vida, por lo que la voluntad de sobrevivir
debe mantenerse por encima de lo
demas: la supervivencia en situaciones
extremasy peligrosas tiene un altisimo
porcentaje de actitud mental, psicol6-
gicamente positiva.

Lo primero es aceptary hacerse cargo
de la situacion a la que llegamos, obli-
gados, amenazados y con miedo. Tener
miedo es normal y no siempre es malo:
el miedo nos pone en alertay decididos,
pero no debe sucumbirse a su dominio,
porque si se acelera demasiado se llega
al panico, la mas desastrosa reaccién
posible para sobrevivir.

El miedo, con su descarga violenta
de adrenalina en el cuerpo, nos puede
dar la fuerza y velocidad necesarias
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para huir o para defendernos de quien
amenace nuestras vidas.

Tal como mencioné en la nota anterior,
el uso de armas de defensa puede
ayudar mucho a nuestra salvaguarda,
dejando las armas de ataque y de
fuego para los mas valientes y perfec-
tamente adiestrados en su usoy riesgos
colaterales posibles.

JUGAR“DE LOCAL"

Debemos tomar ventaja que actua-
mos de “local” y que conocemos todos
los rincones y objetos dentro de nuestro
hogar u oficina. Esta ventaja es suma-
mente importante y podemos convertir
muchos objetos en escudos de defensa
no tan improvisados, que sean barreras
efectivas para ganar el tiempo necesario
para aislarnos de la amenaza y poder
huir o dar aviso a quien pueda ayu-
darnos. Como ejemplo podrias tomar
el caso de una mesa liviana, especial-
mente las de pata central, que puede
esgrimirse de escudo contra un delin-
cuente armado a cuchillo, pudiendo
retroceder hasta una puerta o abertura,
dejandola semi clausurada demorando
asi a nuestro perseguidor. También po-
dremos parapetarnos detras de una
puerta interna, usando una tabla de
estante amodo de tranca o barricandola
con un mueble o con una cuia de
madera contra el piso, ganando tiempo
para salir por una ventana o ingresar
al sitio destinado como salvaguarda.

T LT LELE
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Una vez aislados de la amenaza in-
mediata, hay que atender a las heridas
y a lo que nos altere la mente, como el
dolor y el frio. La repeticion de estos
actos basicos, llenan la mente en mo-
mentos de estrés y nos evitan caer en
la desesperacion, muchas veces causante
de actos que pueden lastimarnos o po-
nernos en un riesgo mas importante
que la amenaza original, como correr
descalzos por una cornisa o tratar de
espantar al atacante con fuego.

EN EL BUNKER

Una vez parapetados, debemos me-
jorar nuestra situacion, dando aviso a
terceros, seguridad publica y privada.
Luego debemos asegurar nuestro bien-
estar tomando aguaYy liquidos, alimen-
tdndonos para estabilizar nuestro or-
ganismo en prevencién de un pico de
presion o baja de azucar, si requerimos
alguna medicacion evitando la ansiedad
y la histeria.

Hacer memoria de los procedimientos
y protocolos nos mantiene ocupados
sin gastar grandes energias fisicas y si
es posible, se recomienda repasar los
manualesy la documentacién relacio-
nada que hayamos guardado en nues-
tro refugio. Los tutoriales de la salva-
guarda ayudan a calmar los animos,
permitiendo razonar mejor, lo que
activa nuestra astucia y nos permite
recuperar la mana suficiente para ma-
ximizar nuestras posibilidades de rescate
y supervivencia.

Salud y actitud positiva y calma son las
mejores aliadas en situaciones graves.

Verificar de manera seguray sin riesgos
el entorno de nuestro refugio es tran-
quilizador y devuelve la confianza en
nuestra salvaciéon. Mirar por las camaras
de vigilancia o por el periscopio nos
habilita a tomar resoluciones y actuar
en consecuencia mientras que verificar
los niveles de temperatura exterior nos
permite refrigerar el exterior de nuestro
blindaje y podemos airear mas el interior
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HD|[ IR |(IPet]
TV-HD280V | HDTVI Dome Camera

+ 1/2.9" CMOS 2 Megas.
+ HD 1080P.

+ 33 IR Led.

+ 300m de transmision.

[HD|[ IR |{IPes
TV-HB320V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/3" Sony 2.4 Megas, Progessive Exmor CMOS Sensor.
= Full HD 1920 x 1080.
+ 30 IR Led.

HD [ IR | IPss|
TV-HB280V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/2.9" SONY IMX236 2 Megas.
« HD 1080.

+ 42 IR Led.

+ 300 a 500m de transmision.

HD|| IR
AHD-1372IR | AHD Bullet Camera

+ 1/3" Sony IMX225LQR 1.3M Sensor.
+ HD 1920 x 1080.

*4 IR Led, 25m.

lluminacion 0.1 Lux.

Las Casas 3777 - (C1238ACG) - Buenos Aires - Argentina
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ELECTRONICS

@ Disposicion N°415/DGDyPC/2011,

Resolucion N°643/AGC/2014 y.

Disposicion N°215/DGHP/2015
S SYSTEM
\ @ SENSOR ELCA SEGURIDAD ELECTRONICA

es una empresa REGISTRADA (n° 002433)
y HABILITADA (N° 1268322/2011)
segun disposicién 415 & 215 por el

Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires
como FABRICANTE, INTALADOR,
MANTENEDOR Y REPARADOR
de sistemas electronicos de seguridad
contra incendio
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Las Casas 3777 - (C123BACG) - Buenos Aires - Argentina
Tel./Fax: +54 11 4925 4102 (Rot.) - E-mail: info@elcasrl.com.ar



www.elcasrl.com.ar
www.elcasrl.com.ar

€% Consultoria técnica

Delincuente

Zona segura
Salvaguarda

Policia Bomberos

911 Emergencias

S.erenidad
A.utoayuda
A.utocontrol
S.alud

A.ctitud +
A.ctividad
S.upervivencia

con aire fresco de afuera. Mantener co-
municacién abierta tanto con la policia
como con el asaltante, nos permite ga-
nar confianza y minimizar riesgos, lo
mismo que brindarles informacién a
los bomberos sin duda aumenta las
chances de un rescate exitoso.

Al meternos en un rincén, parapetados
y encerrados, puede hacer que nuestra
mente nos juegue la mala pasada de
pensar que nos metimos solitos en el
féretroy en cualquier momento llega el
fin, cosa que se ve potenciada por la os-
curidad, la falta de aire y la soledad. Por
eso es imprescindible iluminar nuestro
habitaculo, airearlo y comunicarnos con
el exterior y con las otras salvaguardas,
asistiendo y siendo asistido por otro ser
humano suele ser el factor fundamental
en tan traumaticos momentos.

Si la espera se hace larga, el tedio, la in-
actividad y la depresién llegan en poco

tiempo: solo con la fuerza de voluntad y
la organizacién mental y metddica se
contrarrestan esos malos momentos.

Mantenerse calmado pero consciente
del peligro que nos retiene alliayuda a
sobrellevar malos momentos, sin po-
nernos en mas riesgos inutiles e im-
productivos.

Cuanto mayor riesgo tengamos de
tener que utilizar estas medidas de
emergencia, mayor debe ser el entre-
namiento.Y dependiendo de la cantidad
de simulacros que hagamos con el
tiempo, dominaremos bien la zona se-
gura y podremos usar con eficiencia
los servicios disponibles, incluidos los
de asistencia médica y los sanitarios y
de aseo que incluye la salvaguarda o
lo que hayamos adoptado de refugio.

Alli veremos por experiencia lo que
debemos agregar que nos haga falta
y mantener vigentes los articulos pe-

recederos y los insumos necesarios.
Cosas tan simples como un par de me-
dias gruesas, una toalla extra o un al-
mohaddn de viaje inflable puede ha-
cernos sentir tan bien que vale la pena
tomarse el tiempo en encontrarlos y
prepararlos dentro de nuestra zona se-
gura.Lo mismo se aplica para elementos
que pueden parecer triviales, como una
barra de chocolate o un tarro con miel.

También es sabido que los profesionales
del peligroy la seguridad, como pilotos
y soldados, sienten alivio y se mantienen
enfocados al colocar fotos de sus afectos
en las consolas y equipos en los que se
recluyen por razones de trabajo y los
ayuda a lograr un final feliz.m

Mas informacion de los médulos y sus es-
pecificaciones en:

www.sedeap.com.ar

Derechos Reservados - Prop. Intelectual 2015©

Innovacién y Desarrollo Argentino
www-sedeap:com-ar

Médulos Especiales Microcontrolados y Accesorios Dométicos
Control de accesos, automatismos, esclusas, sefiuelos, alarmas
iluminacién, salvaquardas, erizos, placas de control auténomo

sedeap@yahoo-com-ar -

Disefio y
manufactura de
prototipos y

lotes cortos
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De Tyco Security Products

CENTRAL DE INCENDIO DIRECCIONABLE

!
128 Puntos direccionables

32 Zonas
7 Repetidores

Viamonte 1226 - (S2000ETZ) Rosario - Santa Fe - Argentina tql.'.‘D
Tel.: (54-341) 4860800 Security Products
e-mail: contacto@dmasrl.com.ar Distribuidor Autorizado
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2~ Legales

Registros de marcasy nombres

El esfuerzo que conlleva establecer una empresa, difundir el nombre, crear una marca, darla a co-

nocer eimponerla en el sector, puede verse diluido si no se activan las herramientas legales correctas

para su proteccion.

Victor Matias Pérsico
Distribuidora Ogarayti
ogarayti@fibertel.com.ar
www.ogarayti.com.ar

E I“nombre comercial”es aquel que
sirve para distinguir una empresa

que se dedica a la industria, comercio
o agricultura. El derecho del nombre
surge con el uso, continda por su utili-
zacion y no exige la registracion como
marca.

La Ley 3.975 otorga un derecho de
propiedad sobre el nombre comercial,
razon social o designacion de cualquier
comercio o establecimiento.

Por su parte, la“marca”es la denomi-
nacion de un producto o servicio cuyo
objeto es permitir al consumidor dife-
renciar uno de otro. A diferencia del
nombre, el simple uso de una marca
no tiene ningun valor legal sino que
requiere de registracion ante el orga-
nismo correspondiente.

Esta marca puede consistir en una
denominacién (marca denominativa),
en un logo (marca figurativa) o en la
combinacion de ambas lo cual se de-
nomina isologotipo (marca mixta).

La persona que ha registrado una
marca puede oponerse a que exista
otra igual o semejante en la clase o
rubro en que la inscribid. A esto se lo
denomina derecho de prelacién, que
implica que quien actud primero tiene
mayor derecho. En tal sentido, quien
pretende salvaguardar con mayor am-
plitud su marca, puede inscribirla en
todas las clases.

Aun asi, cuando los rubros de los pro-
ductos son bien diferenciados la nueva
marca podra ser discutida judicialmente
para la coexistencia. Esto sucede cuando
las marcas corresponden a distintos
productos o servicios. Es decir, por
ejemplo, que una marca corresponde
a alarmas electronicas (rubro de segu-
ridad electrénica) y la otra designa
fideos secos (rubro alimenticio). En este
caso, la Justicia podra expedirse a favor
de una convivencia pacifica de ambas
denominaciones.

COMO REGISTRAR UNA MARCA

Nuestra legislacion recepta el “Con-
venio de Paris para la Proteccién In-
dustrial’; que admite que la impugna-
cién de una marca solo es procedente
proceda cuando exista “reproduccion,
imitacion o traduccién —de otro idio-
ma- de marcas notorias”.

A la hora de registrar una marca, es
preciso que el usuario tenga en cuenta
ciertos aspectos. En primer lugar, hay
términos que son de vocablo comun.
Asi por ejemplo, quien utiliza el nombre
“Alarmas José"” no puede pretender la
exclusividad del término“alarma”y de-
bera coexistir con quien se llame, por
ejemplo, “Alarmas Pedro” Lo mismo es
aplicable a las terminaciones o raices
propias de un rubro o sector. Aqui po-
demos citar, a modo ejemplificativo, a
las exposiciones industriales que en
su mayoria comienzan o terminan
siempre con la palabra “Expo”: Expo-
Ferretera, Seguriexpo, Expo-Armas, Ex-
poagro, Expo-medical, por solo citar
algunas.

Tampoco puede pretenderse exclu-
sividad sobre las denominaciones, fi-
guras o dibujos de dominio publico.
En tal caso, quien bajo el nombre de
“Alarmas San Martin” registra como
logo la cara del précer, no puede pre-
tender exclusividad sobre aquel rostro.
También quien dibuja una alarma de-
bera coexistir con cualquier otro dibujo
de alarma que no se trate de una burda
imitacion.

El plazo para presentar judicialmente
una oposicién a una marca similar es
de diez afos desde la registracion de
la marca considerada como origen de
la confusion.

Por otra parte, el término para dejar
sin efecto el nombre de un comercio
o establecimiento es de tan solo un
ano. Pasado dicho plazo, se entiende
que la preexistente aceptd la convi-
vencia de las mismas.

La Inspeccion General de Justicia con-
trola, ala hora de inscribir a las sociedades
comerciales, que no existan dos nombres
iguales. En cambio, el organismo com-
petente para la registraciéon de una
marca, es el Instituto Nacional de la Pro-
piedad Intelectual - INPI-, el cual también
se ocupa de la inscripcion de patentes
deinvencién, modelos y disefios indus-
triales y licencias de“know how".

En suma, es importante que el titular
sea consciente de resguardar el esfuerzo
que conlleva establecer una empresa,
difundir el nombre, crear una marca,
darla a conocer e imponerla en el
sector; todo lo cual puede verse diluido
si no se activan las herramientas legales
correctas para su proteccion. m
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Q Normas

Certificacion de la Norma IRAM 4174

Disefo y certificacion de Centros de Monitoreo segun esta normativa — Parte 1 - 1@ entrega

Luego de la primera versién en 1999, la IRAM 4174 tiene un nuevo texto, aprobado en marzo de este

ano. La Norma estd orientada a la homologacion y certificacion de los centros de monitoreo. En esta

primera entrega, los fundamentos y algunos requisitos de la nueva normativa.

Ing. Alberto Zabala
Comisién Técnica y Comision
Legales CEMARA
comunicaciones@cemara.org.ar

E | presente trabajo esta orientado
aexponer y resaltar aspectos varios
que hacen al disefo, especificacion,
homologacién y/o certificacion de los
habitualmente llamados “Centros de
Monitoreo’, cuya denominacién co-
rrecta, segun la normativa, es“Centros
receptores y de supervision de alarmas’,
siendo su siglas CR.A.

Con el afan de distinguir, profesiona-
lizary jerarquizar un determinado CRA,
es habitual someter al mismo al cum-
plimiento de lo que dicta la normativa
al respecto, lo que en nuestro pais lo
establece el organismo IRAM, cuya
norma al respecto es la 4174, siendo
posible que diferentes entidades, entre
las que se encuentra CEMARA, otorguen
certificados de cumplimiento. Vale
mencionar también que algunas lici-
taciones, que crecen dia a dia, exigen
el cumplimiento de esta norma. Tam-
bién es importante tener en cuenta
que en los proyectos de nuevas leyes
y reglamentaciones referidas a la Se-
guridad Electrénica, se prevé el cum-
plimiento de la norma IRAM 4174.

Es necesario resaltar que el organismo
cita el reciente reemplazo de la Norma
IRAM 4174, del afno 1999, denominada
“Centro de Control a Distancia - Requisitos
minimos " por la nueva IRAM 4174 de-
nominada "Centros receptores y de su-
pervision de alarmas (CRA) Parte 1-Com-
ponentes minimos requeridos y sus re-
quisitos; que formara parte de una nueva
norma integral, conjuntamente con el
trabajo actualmente en estudio, deno-
minado Norma IRAM 4174 "Centros re-
ceptores y de supervision de alarmas
(CRA) Parte 2 - Requisitos minimos de
gestion para la operacion de los CRA”™.

122 >

GESTACION DE LA NORMA

El estudio de la renovacién de la
norma - Parte 1 comenzé el 22 de oc-
tubre de 2014 y el 12 de abril de 2016
se lo aprobé como “Esquema 1’ en-
viandose el borrador a discusion publica.

Vuelto de discusién publica, el 18 de
octubre de 2016, se aprobd como“Pro-
yecto 1"y se elevo al Comité General
de Normas (CGN), que la aprobé el 23
de marzo de 2017. Tanto del estudio
de lanormay como de la discusién en
el CGN participd CEMARA, representada,
entre otros, por el autor del presente
trabajo.

APLICACION DE LA NORMA

La Norma IRAM 4174 se aplica a los
centros de recepcion y supervision de
alarmas (CRA) que supervisan y/o reciben
y/o procesan las sefales que exigen
unarespuestay no se limita sélo aaque-
llas generadas por los sistemas de alarma
contra intrusion, asalto o ambos. Otros
sistemas también pueden enviar infor-
macion, incluyendo alarmas, a CRA para
su posterior procesamiento, evaluacion
eintervencion. Por ejemplo, los sistemas
de videovigilancia, los de control de ac-
cesos, las alarmas sociales, los sistemas
deaudioy video, los de localizacion ve-
hicular y de personas, etc.

El objeto de esta norma es especificar
los requisitos minimos que debe cumplir
un CRA en relacién con sus componentes
y su conformacién. Estos requisitos com-
prenden aspectos referentes al local
donde se emplace, requisitos generales
de ubicaciony de accesibilidad, requisitos
constructivos y referentes a la proteccién
del CRA y de supervisién de alarmas,
requisitos del equipamiento relacionado
con laactividad del CRA, alos operadores,
al equipamiento especifico y requisitos
de caracter general. Se pueden incluir
oftras caracteristicas adicionales, siempre
que la eficacia y la confiabilidad del
CRA no resulten afectadas desfavora-
blemente.

Esta primera parte de la norma no
cubre requisitos de desempefio o ges-
tion del CRA, los que se especificaran
en laIRAM 4174 - Parte 2.

REQUISITOS DE LA IRAM 4174

Los requisitos de tipo generales que
incluye esta normativa, en lo referente
al Centro receptor y de supervision de
alarmas establecen que el CRA debe
estar formado como minimo por:

a) SALA DE OPERACIONES (SO) y equi-
pos principales.

b) Equipos auxiliares: fuentes de ali-
mentacién principal, UPS y generadores
de emergencia.

¢) Oficinas relacionadas con activida-
des administrativas o de archivos del
CRA.

Todas éstas areas deben estar aten-
didas por personal autorizado afectado
alaactividad del CRA.

En cuanto a los requisitos referentes
al local y emplazamiento del CRA, se
establece que deben tenerse en cuenta
los riesgos de fuego, explosion, inun-
dacién, vandalismo y los peligros de-
bidos a la exposicion visual desde otros
lugares.

En cuanto a los requisitos generales
de ubicaciény de accesibilidad que se
establecen son los siguientes:

a) El acceso al CRA y a aquella parte
del edificio en la que se localiza el CRA
debe estar disponible sélo para el per-
sonal autorizado que pertenece al CRA.

b) Cuando el CRA no ocupe todo el
edificio en el que se sitUa, se debe se-
parar del resto del edificio mediante
una barrera fisica formada por muros,
suelos, techosy las aperturas que sean
imprescindibles, con excepcion, si es
aplicable, del emplazamiento del ge-
nerador de emergenciay antenas, que
pueden estar a cielo abierto.

¢) Debe existir un recinto especifico
(SO: Sala de Operaciones) dedicado
exclusivamente a la supervision, control
y administracion de las sefiales prove-
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nientes de los SISTEMA DE ALARMA
CONTRA INTRUSION Y ASALTO que
cumpla con los requisitos siguientes:
|. se deben atravesar como minimo
dos puertas, antes de ingresar la SALA
DE OPERACIONES, desde el exterior,
palier o areas comunes del edificio;

Il. no debe ser un lugar de paso a sec-
tores asignados a otras actividades;

IIl. el interior de la SALA DE OPERA-
CIONES no debe ser visible desde nin-
gun punto externo por personas no
autorizadas.

REQUISITOS CONSTRUCTIVOS Y

DE PROTECCION FiSICA

a) Requisitos legales de habilitacion:

Debe cumplir -y conservarlos- con los
requisitos legales locales vigentes apli-
cables ala actividad, que correspondan
(ej. habilitaciones municipales).

b) Proteccién contra incendios:

Debe estar protegido contra incendios,
de acuerdo a las reglamentaciones le-
gales locales vigentes aplicables co-
rrespondientes al lugary a la actividad.
Se deben instalar apropiadamente ex-
tintores manuales o rodantes (segun
corresponda), detectores de incendio
y pulsadores manuales de alarma de
incendio de acuerdo a las caracteristicas
dellugary su contenido.

¢) Proteccién contra el vandalismo y
los asaltos:

La estructura constructiva del CRA
debe ser tal que proporcione una ade-
cuada resistencia al ataque fisico, de
manera de estar protegido contra el
vandalismoy los asaltos.

d) Requisitos para el acceso y egreso
delaSO:

La entrada a la SO debe comprender
dos puertas, separadas mediante un
vestibulo de entrada. Se recomienda
que el vestibulo sea menor o igual a
los seis m2. Las puertas deben estar
interbloqueadas para evitar que se
abran al mismo tiempo excepto en cir-
cunstancias especiales o particulares.
Se recomienda que la puertadelaSOal
vestibulo de entrada se abra hacia aden-
tro del vestibulo de entrada y la puerta
externa del vestibulo de entrada se abra
hacia afuera del vestibulo. En el caso de
que estas puertas sean las Unicas salidas
posibles del SO, entonces pueden operar
también como salidas de emergencia,

y por lo tanto deben cumplir con los re-
quisitos del punto e).

Se deben proporcionar medios para
permitir que los dispositivos de bloqueo
de cerradura sean anulados por per-
sonal autorizado en el caso de una
emergencia o de alguna circunstancia
especial o particular.

e) Requisitos de las salidas de emer-
gencia de la SO:

Las puertas que involucren la salida de
emergencia se deben abrir en el sentido
de salida y deben estar dotadas de dis-
positivos de desbloqueo previstos para
activarse s6lo en caso de emergencia. Los
dispositivos de desbloqueo deben ser
manejables sélo desde dentro del CRA.

f) Requisitos de las aberturas:

Las aberturas hacia el exterior de la
SO (si las hubiere), deben contar con
algun tipo de proteccion (fisica o elec-
trénica) contra el vandalismo o la in-
trusion y se debe evitar la observacion
directa del interior de la SO desde el
exterior por personas no autorizadas.

g) Alumbrado y sefalizacion de emer-
gencia:

El CRA debe tener alumbrado y se-
Aalizacién de emergencia adecuado
de manera que se aseguren lo medios
de escapey continuidad de la actividad.
La autonomia de la fuente del alum-
brado y senalizacién de emergencia
debe ser como minimo de 45 min.

h) Proteccion fisica y/o electronica
y/0 mecanica:

El CRA debe tener algun sistema de
proteccion fisica y/o electrénica y/o
mecanica a los efectos de evitar y/o
demorar una posible intrusién y permitir
al operador dar aviso a la autoridad de
seguridad publica competente.

i) Servicios:

Si se incluyen instalaciones de bafio
y cocina para el personal dentro del
local de la SO, estas instalaciones deben
estar de acuerdo con las leyes de higiene
y seguridad en el trabajo vigentes apli-
cables. Si hubiera una instalaciéon de
gas, se deben cumplir las reglamenta-
ciones legales vigentes aplicables y
deben tener sistemas de deteccién
para al menos la emanacién de mo-
noxido de carbono, de manera de dar
aviso al personal del CRA antes de que
los niveles alcancen una concentracion
que requiera realizar una evacuacion.

REQUISITOS REFERENTES A LOS
SISTEMAS DE PROTECCION
ELECTRONICA DEL CRA

a) Proteccién contra ataque externo:

EI CRA debe estar protegido mediante
un SISTEMA DE ALARMA CONTRA IN-
TRUSION Y ASALTO. Se recomienda
que cumpla como minimo con el grado
3 de lalIRAM 4176 o que su grado sea
igual o mayor a la de los LOCALES SU-
PERVISADOS de los que recibe las se-
fales de alarma.

EI SISTEMA DE ALARMA CONTRA IN-
TRUSION debe incorporar un dispositivo
de advertencia para alertar inmedia-
tamente al personal del CRA en caso
de notificacién de una CONDICION DE
ALARMA.

El SISTEMA DE ALARMA CONTRA IN-
TRUSION debe incorporar DISPOSITIVOS
CONTRA ASALTO. Se recomienda pro-
porcionar DISPOSITIVOS CONTRA ASAL-
TO dentro del CRA en ubicaciones es-
tratégicas.

El centro receptor de alarmas que re-
cibe las sefales provenientes de los
sistemas de proteccion del CRA no
debe estar ubicado en el mismo edificio
o vecindad directa.

b) Entrada/salida a la SO:

En la SO debe funcionar una alarma
audible o visible para avisar a los ope-
radores en caso de que cualquier puerta
de entrada a la SO al vestibulo no esté
asegurada. Se debe sefalizar una CON-
DICION DE ALARMA cuando se abra
una puerta de salida de emergencia o
siambas puertas, la de entrada al ves-
tibuloy de entrada la SO, estan abiertas
al mismo tiempo.

¢) Comunicaciones:

Todas las conexiones por vinculos
fisicos (cable, fibra dptica, etc.) y las
conexiones inaldambricas que trans-
porten informacion de CONDICIONES
DE ALARMA hacia o desde el CRA
hasta los sistemas de alarma remotos
conectados al CRA, deben estar pro-
tegidas dentro del local en que se
ubica el CRA, de manera que se de-
tecten interferencias o manipulaciones
indebidas.

Las sefiales generadas por los siste-
mas de proteccion descritas se deben
transmitir a otro CRA a través de un
sistema que utilice por lo menos una
doble via de transmision.

d) Supervision de seguridad del per-
sonal:

La seguridad y la integridad del per-
sonal del SO se deben supervisar au-
tomaticamente a intervalos maximos
de 60 min. En caso de no responder al
chequeo de seguridad e integridad,
se debe generar automaticamente una
CONDICION DE ALARMA a otro CRA
en un tiempo menor o igual a 60 s.



CENTRALES{PARATAUTOMATIZAR{PORTONES

Industria Argentina

Desde 1997 fabricamos en el pais productos electrénicos
de alta calidad para todo Latinoamérica y el mundo.

RECEPTOR UNIVERSAL
CON MODULO DE RADIO
DE LARGO ALCANCE

Para maltiples aplicaciones,
abrir portones, sistemas de alarmas,

antipanico, encendido de luces.

Tk5

El mejor Receptor Gerenciador,
largo alcance, altas y bajas individuales

de controles remotos, backup, 1000 usuarios, display. CONTROLES REMOTO COPIADORES
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+54 3496 42 7652
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e) Supervision mediante un sistema
de videovigilancia (VSS):

Se debe proporcionar la supervisién
por un sistema de videovigilancia de
manera que toda aproximacién al CRA
se pueda supervisar desde adentro,
para poder visualizar a las personas
autorizadas antes de entrar y ver cual-
quier actividad alli.

El sistema de videovigilancia debe
estar protegido frente a la manipulacion
indebida de modo que se pueda de-
tectar: la pérdida de video, si un dis-
positivo de captura de imagenes ya
no incluye el campo de visién completo
especificado y si se produce el oscu-
recimiento o cegado deliberado del
alcance del dispositivo de imagen.

Si se detecta una manipulacion inde-
bida se debe establecer una condicién
de manipulacion indebida del sistema
de video vigilancia del CRA y generar
una CONDICION DE ALARMA de ma-
nipulacién indebida. La CONDICION DE
ALARMA de manipulacién indebida se
debe registrar e identificar claramente
de otras CONDICIONES DE ALARMA.

REQUISITOS DEL EQUIPAMIENTO
UTILIZADO PARA RECIBIRY CURSAR
SENALES DE ALARMA DEL CRA

a) Debe tener el equipamiento ne-

cesario para el adecuado funciona-
miento del servicio;

b) Debe tener la redundancia nece-
saria que asegure la continuidad de la
prestacion del servicio en el sistema;

¢) Se debe poder verificar el funcio-
namiento correcto y adecuado del
equipamiento destinado a la supervi-
sién, control y administracion de las
sefales provenientes de los sistemas
de alarma y tener medios necesarios
para detectar faltas y/o fallas en la co-
municacion;

d) Como equipamiento complemen-
tario se debe utilizar un sistema infor-
matico y software de gestion de su-
pervision de CONDICIONES DE ALAR-
MA y eventos, que permita llevar un
adecuado registro informéatico y/o im-
preso de dichas CONDICIONES DE
ALARMA Yy eventos;

e) Debe tener sistemas de recepcion
adecuados de manera que exista una
correspondencia inequivoca entre las
sefales transmitidas por los sistemas de
alarmasy las sefales recibidas en el CRA;

f) Debe ser de uso exclusivo para
esta funcion;

g) Si se utiliza un sistema telefénico
para recibir y cursar sefales de alarma,
ademas de lo indicado en los puntos
anteriores de este apartado, el CRA debe

tener como minimo dos lineas telefonicas
exclusivas y de recepciéon simultanea de
las sefales provenientes de los sistemas
de alarma. Se recomienda aumentar el
numero de lineas en funcién por ejemplo
de la cantidad y tipo de abonado, fre-
cuencia y tipo de eventos, distribucién
de los eventos en el tiempo, etc;

h) Si se utiliza un sistema radioeléctrico
para recibiry cursar sefales de alarma,
ademas de lo indicado en los puntos
a) a g) anteriores, el equipamiento
debe cumplir con lo requerido por la
autoridad de aplicaciéon competente,
por ejemplo homologacién de equi-
pamiento y asignacion de frecuencia;

i) Si se utiliza otra tecnologia de re-
cepcion de CONDICIONES DE ALARMA
o eventos (por ejemplo para la recep-
cion de senales IP) también se deben
cumplir con los requisitos aplicables
anteriores Se recomienda adecuar la
tecnologia en funcién, por ejemplo
de la cantidad y tipo de abonado, fre-
cuenciay tipo de eventos, distribucion
de los eventos en el tiempo, etc.

En el caso que el equipamiento sea
capaz de recibirimagenes u otros ser-
vicios de vigilancia a distancia (audio,
telecomando, etc.) se deben proveer
lineas o canales adicionales de manera
que no se degrade el sistema. m
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ENERGIZADORES MICROPROCESADOS
PARA CERCOS PERIMETRALES
Disuaden los intentos de intrusion
mediante a posibilidad de recibir
una descarga eléctrica no letal.

= Cumplen con las normas internacionales
[EC 60335-2-76.

W e

= Aptos para todo tipo de condicion climatica.

- Se adaptan a distintos tipos de superficie.

= Complementan y mejoran la efectividad de
a vigilancia humana y el monitoreo remoto.

« Excelente relacidn costo/beneficio.
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BATERIAS DE GEL N VIDEO BALUNES PASIVOS
PARA ALARMAS, UPS, CARROS DE GOLF DISTANCIA DE TRANSMISION
LUCES DE EMERGENCIA, ETC. HASTA 400 MTS POR CABLE UTP

PILAS
PARA SENSORES INALAMBRICOS
CABLES UTPY FTP CR2,CR123
SPLITTERS VGAy HDMI PARA INSTALACIONES PARA CONTROLES REMOTOS,
DE CAMARAS Y REDES TIPO BOTON: A23, A27, ETC.

www.grupomarmara.com.ar @

\A GRUPO MARMARA Frim—

México 1352 - (1097) CABA (54 11) 4384-6092 / 4381-5448 / 8453 @
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SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA
NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO
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Fabricamos e Instalamos en todo el pais

GRO

CERTIFICADO DE SEGURIDAD
® |a Repablica Argentina suscribe a las
Normas de Seguridad de la Unién Europea
(IEC 60335-2-76 e IEC 60335-1 segin
certificados N° 5-0228-001-1/2/3/4/7/8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimonial.

e La fabricacion de los sistemas SEPP

como todos los productos Mandinga Dr. Domingo Cabred 4701

cumple con todas las Normas de sequridad . .

eléctrica vigentes en la Argentina. (C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires
5411 4912-1807 / 1897 / 1676 / 1733

Certificacion IRAM

S-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8. ventas@nagroz.com.ar ® Www.nagroz.com.ar
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% Tienda de seguridad

Software de gestion de visitas ZKVisitor

V ZKVisitor

ZKTECO ARGENTINA
+54 11 4785-6481
info.arg@zkteco.com
www.zkteco.com

ZKT=co

Argentina

ZKVisitor es un sistema de adminis-
tracion de visitas que permite trabajar
de forma auténoma o integrada con
ZKAccess 3.5 utilizando el rango de
productos que ofrece ZKTeco, por ejem-
plo: molinetes, paneles de control de
acceso y dispositivos biométricos.

Este nuevo sistema de administracion
de visitantes tiene la capacidad de tra-
bajar con tarjetas, placas o etiquetas
impresas, lectores de codigos de barras
y un mejorado sistema de administra-
cion de tarjetas virtuales con toda la
inteligencia, fortaleza y agilidad de un
programa para la administracién de vi-
sitas.

CARACTERISTICAS

- Interfaz de usuario sencilla e intuitiva
con teclas de acceso directo.

« Registra una visita en tres sencillos
pasos.

- Integracién predeterminada con ZKAc-
cess 3.5 y dispositivos de control de
acceso.

- Incorpora informes facilmente expor-
tables a formato Excel® o PDF.

ZKVisitor completa la oferta de software
de ZKTeco, que ya contaba entre sus
productos a la plataforma de seguridad
web ZKBioSecurity3.0, que contiene
cuatro médulos integrados: control de
acceso, integracion de video, control
de elevadores y gestion de visitantes.
Con una arquitectura optimizada, di-
sefada para realizar identificacién bio-
métrica de alto nivel con una moderna
y amigable interfaz de usuario, ZKBio-
Security 3.0 ofrece la mds avanzada so-
lucion de seguridad.

Basada en web, ZKBioSecurity3.0 so-
porta dispositivos de video de diferentes
marcas, puede enviar notificaciones por
E-mail y ofrece respaldo automético de
datos, sumada a una alta capacidad de
procesamiento de los mismos.

ZKTeco se establecié en Argentina
con el objetivo de proveer al mercado
local en forma directa, desligdndolo de
las gestiones que deben realizar para
laimportacion de productos. Asimismo,
ofrece de manera local soporte, servicio
técnico y de garantias, mejorando sus-
tancialmente la logistica. m
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Western Digital anuncia la disponibilidad
delos discos duros WD Purple™ 10TBHDD,
los integrantes mas nuevos en su linea de
discos duros de alta capacidad para apli-
caciones de videovigilancia. De acuerdo
con IHS Markit, el crecimiento anticipado
de cdmaras de seguridad de alta resolucion
y compatibles con 4K aumentarad la de-
manda en los préximos afnos de almace-
namiento de videovigilancia para soportar
los sistemas que incorporen estas nuevas
tecnologias. Con mayor capacidad y la
tecnologia de vanguardia demostrada, el
WD Purple 10TB HDD estd optimizado
para sistemas de videovigilancia 24x7 y
para hasta 64 camaras de alta definicion
en ambientes de seguridad residenciales
y de pequefias empresas.

Optimizados para soportar las deman-
das de los ambientes de grabacién DVR
y NVR que operan de forma ininterrum-
pida, los discos duros WD Purple ofrecen
bajo consumo de energia, las exclusivas
tecnologias de WD®y muchas funciones
de desempefo avanzadas, incluyendo:
- Tecnologia AllFrame 4K™: esta tecnologia
4K mejora el soporte para la transmision
ATA para ayudar a reducir la pérdida
de imagen a través de una tecnologia
de administracion de politicas de caché
propietaria, que optimiza el flujo de

datos y la reproduccion en general. El
WD Purple 10TB HDD incluye exclusivas
mejoras de firmware que ayudan a
proteger contra el pixelado de video 'y
las interrupciones dentro de un sistema
de vigilancia.

- Tecnologia HelioSeal™: con mayor ca-
pacidad de almacenamiento y menor
consumo energético, el WD Purple
10TB HDD utiliza la tercera generacion
de la tecnologia HelioSeal, incorporada
hace tres afnos en mas de 12 millones
de discos al mes de diciembre de 2016.

- Sistemas de vigilancia escalables: dise-
Aados para operaciones 24x7 con so-
porte para sistemas de multiples bahias
con una carga de trabajo de 180 TB
por afo y componentes resistentes a
las manchas, estos discos duros pueden
utilizarse en sistemas de vigilancia de
pequenay gran escala de alto desem-
penoy alta definicion.

Fabricados para integrarse facilmente
en los sistemas de vigilancia nuevos o
existentes, los WD Purple estan disefiados
y probados segun los estandares de vi-
gilancia y son compatibles con los chasis
y chipsets lideres de la industria.

Los WD Purple 10TB HDD ya estan dis-
ponibles para los distribuidores autori-
zados. m
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Software OneLink

_para Control de Accesos Blometrlcos
con Modulo para Visitantes

Control de acceso de personas mediante el reconocimiento biométrico:
incluyendo reconocimiento facial, de huellas, tarjetas y contrasena.

El Software OnelLink posee un niicleo independiente de los equipos particulares,

por lo tanto es flexible en la incorporacién de interfaces que controlan a cada uno en particular

grwolar Huclas Digitales

INNOVADOR SOFTWARE
QUE OPTIMIZA

LA INTEGRACION

DE ALTA SEGURIDAD

EN CONTROL DE ACCESOS

DISENADO PARA
CONTROLAR TODA LA
LiINEA DE PRODUCTOS

ZK TECO; EN ESPANOL,
DE MANERA AMIGABLE
Y EFICIENTE

Disponible en dos ediciones que varian en el alcance de las funcionalidades ofrecidas. &
» onelink - SERVER Edition  » oneLink - CLIENT Edition

* La interfaz de usuario de oneLink esté disefiada para optimizar la usabilidad,
reduciendo la cantidad de pasos para ejecutar cada proceso.

e Amplia gama de métodos de reconocimiento e identificacién en un mismo software
(rostro, huellas digitales, tarjetas, password).

e Miltiples métodos de control de acceso (por punto de acceso, por rangos horarios, etc.).

e Gestion de todos los puntos de acceso (ingreso/salida) desde una sola PC, o en Red.

* Soporte a trabajo en Red con una misma base de datos centralizada que brindan
la posibilidad de diversos puestos de operacion geograficamente distribuidos.

» Modo de trabajo en tiempo real, que permite visualizar en todos los puestos de trabajo
cada ingreso/salida de personas al momento de generarse el evento de acceso.

ic &

IMPORTAMOS EQUIPOS Y DESARROLLAMOS SOFTWARE || IMPORTAMOS TODA LA LINEA DE PRODUCTOS ZK TECO
ATENCION A DISTRIBUIDORES, INTEGRADORES E INSTALADORES DE SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESOS

TekhnoSur N. A.

Sistemasy Soluciones Informdticas

Agustin Alvarez 1480 - Vicente Lépez (1638), Buenos Aires, Argentina
Tel/Fax: (011) 4791-2202/3200/2727 - comercial@tekhnosur.com - www.tekhnosur.com

/ Vanguardia en plataformas de gestién y control de accesos \
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Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para

comunicaciones, transmision de
- i il

datos e interconexionado

de Sistemas de Videovigilancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s _ TRANSMISION "-._‘ PARA SISTEMAS 7=, CABLES
TELEFONICOS >‘ -~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *:-—" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco + Cables Blindados Par Compensados

« Multipares Subterrdneos « Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrolios Especiales

= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

« Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables UTP y FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « CAB.A. - Argentina o’
Tel. (5411) 4878-0924/0925/0926 vAr"Cor

o= ] e B I:HSE| ventas@anicorcables.com.ar - www.anicorcables.com.ar 5\ i

Cdmara Argentina de industrias Electronicas,
inicas, |

Camara Argentina

Informdtica y Control Automitico de Seguridad Electrimica


www.anicorcables.com.ar
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+‘SJ\0N SEGURIDAD Y CONTROL

grandes mversmnes’" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
\isitas, Pertenencias y Control d

Contratistas
i
[empo y Amstencua 'de Personal. y
“-\‘ ! 1Y .
- 3 ’ L ". =
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2 Distrito Tecnolégico
scai@datco.net
@ Catulo Castillo 3251, C1261ACS

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333

Sacuriy Froducts by GE are now parf of the UTC Fire & Security famiy ™ O
@ e=— UTc Fire & Sel:llriiy . T Life Safeiy 4 Communications
WA TEGIC AN TNER] IndlgoV|5|on

A United Tochnalcgies Company HID CORPORATION
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Nuevo domo IP Foscam 9928P

FOSCAM

/”\\ TANYX SEGURIDAD
( Tal‘l\}}{‘ ! +54 11 4108-8400
\ | www.tanyx.com.ar

\_/ www.foscam.com.ar

Tanyx, representante oficial de Foscam
en Argentina, incorpora de forma ex-
clusiva el nuevo modelo FI9928P2MP,
provisto con sensor SONY Starvis, cons-
tituyendo una cadmara IP de altas pres-
tacionesy calidad a un precio muy com-
petitivo.

CARACTERISTICAS
EI FI9928P ofrece:

- El potente y sensible sensor SONY
Starvis que muestra imagenes a color
y en alta definicién en condiciones de
iluminacion donde otras cdmaras pa-
sarian a imagenes en blanco y negro.

- Calidad de imagen de 2MP (1920x1080).

- Sesenta metros de vision nocturna gra-
cias a sus seis infrarrojos.

- Slot microSD externa a prueba de agua
con capacidad hasta 128GB.

- Zoom 6ptico de 4X y zoom digital de
6X.

- El autofoco combinado con el zoom
brindan una éptima calidad de ima-
gen.

- Amplio rango de movimiento e incli-
nacion: 355° grados horizontales y 90°
verticales.

- Angulo de vision diagonal de hasta
125 grados.

- Cumple el estandar ONVIF, siendo com-
patible con numerosos software, sis-
temas y grabadores del mercado.

Tanyx, ademas, ofrece garantia oficial
y stock permanente de toda la linea de
camaras IP Foscam.

Tanyx Seguridad Electrénica es la nueva
unidad de negocios de Maynar S.R.L.
que cuenta en el pais con la representa-
cion de las cdmaras IP Foscam , camaras
de seguridad y enlaces inalambricos
Wisnetworks, asi como también con la
exclusiva distribucion oficial de los ser-
vidores NAS /NVR de Synology. La em-
presa, esimportadora directa de equipos
DVR y de CCTV de las marcas Qihan y
Dahua, ademas de proveer a sus clientes
de sistemas de alarma e intrusion.

Tanyx cuenta con un Departamento
de Soporte técnico y posventa altamente
entrenado para responder con celeridad
y ayudar al instalador a resolver sus
dudas, a la par de ofrecerle capacitacion
en el uso de los nuevos productos y tec-
nologias. m

Clickeard

www.larconsia.com

En Coérdoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

En Buenos Aires
Monroe 221 OF 101
Tel: (5411) 4735 7922

Ventas@larconsia.com Ventasba@larconsia.com

Venta e instalacion de equipos ZK y
Fabricamos y ClockCard, consulte promociones.
comercializamos todo en
Control de Acceso y Control
de Asistencia. Contamos con |
la linea de equipos ZK y |\
ClockCard siendo ambas
totalmente compatibles ' ClockCard
pudiendo programary =1"
descargar la informacioén .
generada en los equipos
desde nuestro software de

comunicaciones.

B £y [EEEIEEED
Todas las tecnologias, todos los modelos, un sélo software. Cl@-Ckcard
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

MC400

DCM SOLUTION, principal fabricante de equipamiento para sistemas de control de
acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a distribuidores e integradores
a mejorar las soluciones de seguridad y hacer crecer su negocio.

Para més informacién visite Www.dcm.com.ar E M

solution
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintemas con bateria de 6 volt - 4 amp.

- Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automovil.

*|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

—

RISTTON
°

Tecnologia de punta

u

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

RISTOBAIL

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar
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NOTICIAS DESTACADAS SOBRE PRODUCTOS Y EVENTOS

Eventos
Alonso Alarmas en Salta y Paraguay

Alonso Alarmas continla sus presentaciones en Argentina y en el exterior a
través de TrinergiaTechnology Tour, y sigue acompanandoa sus canales de
distribucion en todo el pais.

Una prueba de ello fue su presencia el 27 de abril en Paraguay, cuya capi-
tal fue escenario de la presentacion de Trinergia. El ciclo de charlas se llevo
a cabo en el Hotel Sheraton de Asunciéon y convocd a mas de cincuenta
personas. Alli, la participacion de Marcos Sousa con su disertacion “Cémo
vender mas seguridad” fue, sin dudas, una exitosa exposicion de nuevos
conceptos de marketing y ventas para lograr mas y mejores negocios.

Por otra parte, Todo Seguridad de Salta, distribuidor oficial de Alonso Alar-
mas en esa provincia y el norte del pais, organizé su evento anual presen-
tando las novedades recientemente ofrecidas al mercado, que incluye la
nueva linea de detectores para exterior del fabricante.

La empresa tiene mas fechas de capacitacion previstas para lo que resta del
afo asi como también seguira participando del Trinergia Technology Tour,
que cerrara el 2017 en la Ciudad Autdbnoma de Buenos Aires.

Capacitacion
Productos Alonso como herramientas de aprendizaje

Security Market, distribuidor oficial de la marca en Uruguay, lleva adelante una
iniciativa enfocada a los institutos de formacién técnica, gracias a la cual el
Centro de Capacitacion ETTI recibié de la donacion de productos como ma-
terial de estudio. Asi, Security Market particip® junto a ETTI del programa donde
los alumnos realizan las practicas con equipos de Alonso Alarmas.

ETTI ofrece cursos administrativos, de reparacion de PC y alarmas, entre otros,
y esta a cargo de Franco Yejas, un reconocido instalador certificado por Alonso.
Security Market, compania con mas de diecisiete afos en el mercado de la se-
guridad electronica en Uruguay, sigue apostando al posicionamiento de la
marca mediante distintas acciones que otorgan valor agregado a sus clientes.

Productos
La solucion inalambrica para sistemas de seguridad genéricos

Una de las grandes ventajas tecnoldgicas en los paneles de alarmas de Alonso
es, sin dudas, el sistema inalambrico de gran alcance y excelente penetracion
de radiofrecuencia en ambientes con infraestructura compleja. Con RX-W
ahora es posible utilizar la tecnologia inalambrica en sistemas de seguridad in-
dependientemente de la marca y fue disefado para funcionar con la familia de
detectores compatibles con la tecnologia 2-Way Wireless System® de Alonso
Alarmas. Los sistemas de alarmas inaldambricos son una ventaja significativa
tanto por costos como practicidad de instalacion y el RX-W es sin dudas una
opcién que facilitara el trabajo del instalador a muy bajo costo.
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LA MAS COMPLETA MUESTRA DE SEGURIDAD INTEGRAL EN CHILE

23-25 OCTUBRE 2017
SANTIAGO, CHILE - ESPACIO RIESCO

EXPOBRE =
SEGURIDAD ]

EXHIBICION INTERNACIONAL DE SEGURIDAD INTEGRAL Y ORDEN PUBLICO

CONGRESO
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