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Como llevar adelante la
gestion de un proyecto -1

Human monitoring, el nuevo

éVenta de CCTV.o servicio de
negocio del monitoreo <6
Numero 114

monitoreo? <i:0-
] Nov/Dic 17 ] ®

Revista lider sobre Empresas, Productos y Servicios de Seguridad Electronica

Nueva Camara IP con
reconocimiento de patent:
incorporado!

Con esta nueva tecnologia, Siera revoluciona
el trdfico inteligente y el control de vehiculos sin necesidad

de un software analitico ni licencias adicionales.

La nueva Cdmara PRO 9060IP-2MPX-LPR reconoce y almacena
de forma auténoma las patentes de vehiculos.

Siera, siempre a la vanguardia en: CCTV, Control de Acceso, & %
Audio Profesional, Porteros Eléctricos y Automatizacion. i,;
www.siera.com.ar // www.sieraelectronics.com

SWITCH DISENADOS
PARA CAMARAS IP

electronics
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SWITCH DISENADQOS ESPECIALMENTE

PARA CAMARAS IP
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+ Alcance extra sobre UTP
Hasta 250m para datos + alimentacién (PoE)

« Buffer extendido:
Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD

« Mayor eficiencia:

Bloquea comunicacién innecesaria entre puertos de camaras,

permitiendo concentrar recursos en el enlace camara-NVR

N

Big Dipper raniowoesrte

Security
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IMPORTA Y DISTRIBUYE
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LINEA ENTRY LEVEL

51004-60

LITTICT Je

BEEE

4 ports entry level

» 4x puertos PoE+ @100Mbps

« Hasta 60W total PoE

+ Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
« Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

LINEA HIGH END

sﬁio '-240

4 ports industrial

+ Alimentacion redundante

+ Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecanico

« 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

» Hasta 240W total Hi-PoE

+ Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra optica SFP

+ 5.6Gbps / 4.2Mpps

1000 | |ty O

$1008-120

.-' Ej 100
v =

8 ports entry level

- 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
= Modo CCTV hasta 250Mts

+ 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2008-150-V2

8 ports industrial
« Alimentacién redundante
« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps

+ Hasta 150W total PoE

« Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

+ Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

—
1000 3 150W
IIII!’EE!EH‘IEEEI l!!!!

51016-300

D[ DeE]

16 ports entry level

- 16x puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE ¢/ indicador consumo
+ Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Puerto para administracion PoE

» Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

52024-420

24 ports high end

« 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

+ Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

« Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

= Salida a relay programable por

caida de enlace
= 24Gbps / 17.9Mpps

MODULOS PARA S7024

'S$7024-8F

8 port SFP module
= 8x puertos Gigabit de fibra dptica
« Network Standard: IEEE802.3z

CARBI

Sistemas

§7024-8T7

51024-420

@- "'"ODD . @
Mbps - Mbps T

24 ports entry level

= 24x puertos PoE+ @100Mbps

+ 420W total PoE ¢/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Puerto para administracion PoE

» Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

57024

1000

S2H=21) (EaRes

Mbps

24 ports modular core switch

« Fuente de alimentacién redundante

+ 3 Slots p/ médulos S7024-8F/8T

+ Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra optica SFP

- Transmision de datos de alta velocidad
» Administrable L-2

+ 70Gbps / 42Mpps

8 port RJ45 module
« 8x puertos Ethernet @ 1Gbps
- |[EEEB02.3, IEEE802.3u, IEEEB02.3ab

Y
. ey
Ciardi Hnos  (I(g)Silicon
Su contacto % E‘I‘_Al-':rg'ﬁlzjliégg GROUP
positivo

info@cygnus.la - www.cygnus.la
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CONTROL BE ASIRTINGIA.  LOCTOR OE TARJETAS

ACS-401 | DETECCION DE ROSTROS
Panel auténomo biométrico. Apertura con
clave, tarjeta/tag EM, huella digital y rostros

+ Reconocimiento facial inteligente: reconoce rostros
con cambios (gorros, barba, etc) en menos de 1 seg.
+ Almacena 1000 rostros, 5000 tarjetas y 5000 huellas
» Salida a relay NC/NO para apertura de puerta

+ Registros de ingreso y personal ¢/ turnos y horarios
« Descarga de registros en unidad USB

+ Alimentacién de 9V DC/1 A

ACS-302

Panel auténomo. Apertura con
tarjeta/tag EM y huella digital

+ Almacena hasta 100.000 tarjetas y 3000 huellas
+ Salida a relay NC/NO para apertura de puerta

+ Entrada para feedback de estado de puerta,
timbre y alarmas

« Conexion con lector adicional por RS485 o
Wiegand 26/34

+ Registro de ingreso y personal ¢/ turnos y horarios
+ Descarga de registros en unidad USB

+ Menu en espanol

« Alimentacién de 12V DC/ 500 mA

CYG N U S% www.cygnus.la

e]ectronlcs

CONTROL DE
ACCES0S
STANDALONE

ACS-301
Panel auténomo. Apertura con clave,
tarjeta/tag EM y huella digital

« |dentificacion en menos de 1 segundo

« Almacena hasta 500 tarjetas y 500 huellas

« Salida a relay NC/NO para apertura de puerta
« Entrada para feedback de puerta y timbre

« Conexion con lector adicional por RS485 o
Wiegand 26/34

« Alimentacion de 12VDC/1A

ACT-101 [ LOW COST
Panel auténomo USB low cost. Registro
con clave y/o huella digital

+ Almacena 1000 usuarios y 100.000 registros
+ Registros de ingreso y personal ¢/ turnos y
horarios

- Descarga de registros en unidad flash USB
« Descarga reportes en formato Excel

« Menu en espanol

+ Alimentacion de 5V DC o a través del USB
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electronics

RADIOENLACES CCTV

- Configurable en esquemas punto-punto y punto-multipunto

« Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs

« Control de acceso por direccién de MAC

+ Modo CCTV: Mejora la eficiencia de transferencia de video en una WDS y
evita la perdida de paquetes de video streaming

MACH2

Radioenlace CCTV 2.4 GHz de 300 Mbps

« Modos de operacién: Super WDS (hasta 4 MACs), Router/Gateway, AP y Wireless ISP

+ Antena interna de 14dBi con 800mW/29dBm de potencia con un alcance de hasta 3 km
« Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente

MACH5
Radioenlace CCTV 5.8 GHz de 300 Mbps

+ Modos de operacién: CCTV, WDS, Router/Gateway, Access Point y Wireless ISP
« Antena interna de 15dBi con 30dBm de potencia con un alcance de hasta 2 km s ==
- Alimentacién 12 VDC o PoE 802.3af (48V)

ACCESS POINT
« Access Point inaldmbricos 2.4 GHz de 300 Mbps
« Modos de operacion: Router/Gateway, Access Point y Repetidor
« Analizador de bandas Wi-Fi para seleccionar la menos ocupada
« Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
« Control de acceso por direccion de MAC Gateway Mode Repeater Mode  WISP Mode AP Mode
LT
5l
Y o m]
vl wl 1
LLLIRRTLRICTY Presesiiit]
_—
WAP2-P RAP2-P OAP2
Access Point inaldmbrico de pared Access Point inaldmbrico de techo Access Point inalambrico de exterior
« LAN y USB para carga de dispositivos (5VDC) - Disefio para montaje en techos de interior - Antena interna omnidireccional 5 dBi / 200 mW
- 12VDC o PoE 802.3af (48V) +12VDC o PoE 802.3af (48V) « Disefio para uso exterior: cobertura plastica de

ABS a prueba de agua, polvo, resistente a rayos UV
+12VDC o PoE pasivo (24V) con fuente

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153

info@cygnus.la
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TPC-PT8620(/8320C-(T)

Camara térmica hibrida Pan-Tilt -=—
de largo alcance con zoom térmico de 5x

» Deteccion mayor a 10km segun juego de lentes

* Medidor de distancia laser con precision de +2m

* |luminador IR laser con e 1km de alcance

* Resoluciones en 336x256 y 640x512 pixel

* (amara Starlight 2Mpx con zoom en 30, 40, 24 y 62x

* Reglas VS para deteccion inteligente

* OPCIONAL: Funciones de medicion de temperatura para
deteccion inteligente de variaciones, picos o Incendios

TPC-PT8620B/8320B-(T)

Camara térmica hibrida Pan-Tilt —

de largo alcance con zoom térmico de 5x

» Deteccion mayor a 10km segln juego de lentes

* Resoluciones en 336x256 y 640x512 pixel

» Camara de video Starlight de 2Mpx con opciones de
zoom en 30, 40, 24 y 62x

* Reglas VS para deteccion inteligente

» OPCIONAL: Funciones de medicion de temperatura para
deteccion inteligente de variaciones, picos o incendios

Camara térmica hibrida Pan-Tilt

* Sensor de VOx no refrigerado

* Resoluciones en 336x256 y 640x512 pixel
* |magen térmica encuadrada en 2Mpx
 Camara Starlight 2Mpx zoom 30x (6-180mm) IR150m
* Rango de operacion maximo: -40 a 550°C

= |VS; deteccion inteligente y autotracking de intrusos

» Alternativas de lentes segun alcance requerido
 OPCIONAL: Funciones de medicion de temperatura para
deteccion inteligente de variaciones, picos o incendios

TPC-5D8620/8320-(T) '
J e
.0
Camara térmica hibrida gD
Pan-Tilt tipo domo
* Montaje colgante tipo domo PTZ

* Resoluciones en 336x256 y 640x512 pixel

* Imagen térmica encuadrada en 2Mpx

 Camara Starlight 2Mpx zoom 30x (6-180mm) IR 150m
* |\/S: deteccion inteligente y autotracking de intrusos

* Aliernativas de lentes segun alcance requerido

© OPCIONAL: Funciones de medicidn de temperatura para
deteccion inteligente de variaciones, picos o incendios

Big Dipper

TPC-SD5600/5300-(T)

Camara térmica

Pan-Tilt tipo domo

» Montaje colgante tipo domo PTZ
e Resoluciones en 336x256 y 640x512 pixel

* |magen térmica encuadrada en 1Mpx

* Rango de operacion maximo: -40 a 550°C

« |VS: deteccion inteligente y autotracking de intrusos

e Alternativas de lentes segun alcance requerido

» OPCIONAL: Funciones de medicion de temperatura para
deteccion inteligente de variaciones, picos o incendios

TPC-BF5600/5300-(T)

Camara térmica tipo bullet

» Sensor de VOx no refrigerado

* Resoluciones en 336x256 y 640x512 pixel

* [magen térmica encuadrada en 1Mpx

* Rango de operacion maximo: -40 a 550°C

= [ViS: deteccion inteligente de intrusos en oscuridad y
grandes distancias

* Alternativas de lentes seguin alcance requerido

* OPCIONAL: Funciones de medicion de temperatura para
deteccion inteligente de variaciones, picos o incendios
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TECHNOLOGY

NOVEDAD: TERMICA HIBRIDA DUAL

TPC-BF2120: TERMICA + VIDEO

« Sensor térmico de diéxido de vanadio de 160x120 px
- Sensor de video de 1/2.8"2 Mpx Starlight - IR 35m

« Capacidad de fusiéon de imagen térmica y video

para lograr una deteccioén con identificacion eficiente
» Deteccion de incendios y de intrusion perimetral

« Medicién térmica con alertas por temperatura

« 2 entradas de alarma + 1 salida programable

« Apta para intemperie |IP67

info@bigdipper.com.ar




iProfesionalizate! Ofrecé a
tus clientes la mejor solucion
integral de seguridad

P
E—:S}“ESImICI‘O

Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As., Argentina
tel.: (54-11) 4857-086l (lineas rotativas) ¢ wwuwi.simicro.com
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GeoVision, el Unico con SOFTWARE DE
INTEGRACION CON VIDEO-VERIFICACION

CONTROLAR

- « Control de Accesos
. =i » Integracion de Incendio
G EOUISIOHE - Reconocimiento de Patentes
» Manejos masivos de
Comandos Remotos (I/0)

VER

» Vigilancia y Grabacion
Inteligente
- Notificaciones
en tiempo real

" ypatronescomunes

Las soluciones integrales de GeoVision, cuentan con analitica
de video inteligente, que ofrece un monitoreo precisoy
reduce la necesidad de supervision manual automatizando

los procesos. jAprovechdlas y aumenta tus ventas!



VIDEOMAN ENTIENDE
LO QUE NECESITAS.

iSIMICRO, TAMBIEN!

afios

Precio Calidad Servicio Garantia

jPor eso te acerca las mejores
opciones en cdmaras y grabadoras!

viDeoMaN ViDEOViaN

Camaras IP Camaras XHD

*13,2y4MP ¢ Multitecnologia4 en 1

* Multilples formatos y modelos (CBVS/HD-CVI/HD-TVI/AHD)

e H.264/H.265 | ONVIF ¢ Camaras Bullet, Minidomos y
Domos PTZ 720p/1080p

NVBS e Lentes gran angulares y varifocales

* Switch PoE Integrado * IR de 20 a 50 metros

XVRS * Métalicas de intemperie total

¢ BCL/HLC/DWDR

* Multitecnologia 5 en 1 (IP/CBVS/HD-CVI/HD-TVI/AHD) « Dia/Noche via ICR

» Deteccion automatica de tecnologias

* 4/8/16y 32 canales

* Aptas para softwares de centros de monitoreo
de otras marcas (STREAM ONVIF)
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Av. Corrientes 4969
(Cl414AJC) Bs. As., Argentina
tel : (54-11) 4857-086I
wuwuw.simicro.com
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HIKVISION

UN AMBIENTE SEGURO A

TRAVES DE UN ACCESO SEGURD.
CONTROL DE ACCESO

IMAGENES QUE SON

COMUNICACION.
VIDEO PORTEROS

@ SELNET WWW.SELNET-SA.COM.AR

SSSSSSSSSSSSSSSSSSSS


http://www.selnet-sa.com.ar/#
http://www.selnet-sa.com.ar/#

SOLUCION TURBO HD 4.0

- Compatible con tecnologias TVI, AHD, analogicas, IP, HOCVI.

- Desemperio de 8Mp, tecnologia Power Over Coax.

- H.265+ ahorra ancho de banda y espacio de almacenamiento.
- Funciones con luz ultra baja.

HIKVISION & SELNET

SOLUCIONES INTEGRALES

OISELNETSEGURIDAD oISELNETSA - TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A


http://www.selnet-sa.com.ar/#
www.facebook.com/selnetseguridad
www.twitter.com/selnetsa

- HIKVISION

SIMPLE Y PODEROSG,

FL CAMINO MAS FACIL PARA
MEJORAR LA SEGURIDAD
SERIES EasyIP 3.0

- Hasta 4K ultra-HD, codificacion avanzada H.265 +
- Tecnologia Djil fighter de iluminacion 'JH baja
- Funci ﬂijEﬁ'ﬁti'ﬂfi

- F4cil de instalar, configurar y administrar
- Econdmico y potente

@ SELNET WWW.SELNET-SA.COM.AR

SOLUCIONES INTEGR


http://www.selnet-sa.com.ar/#
http://www.selnet-sa.com.ar/#

HIKVISION

VEA EL MUNDO DE
UNA NUEVA MANERA
CAMARAS TERMICAS HIKVISION

- Excelente adaptabilidad ambiental
- Capacidad de deteccion avanzada
- Sensar de temperatura

HIKVISIO © SELNET

SOLUCIONES INTEGRALES

€ /SELNETSEGURIDAD @ /SELNETSA - TEL.: 4943:9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A


http://www.selnet-sa.com.ar/#
www.facebook.com/selnetseguridad
www.twitter.com/selnetsa

HIKVIS. ION

#1 Worldwide

Control de Acceso

Video Managment Software

IVMS-4200 /iVMS-5200 ENTERPRISE

Multiples sistemas en un solo lugar




Padre Ashkar N2 125, Villa Lynch, Partido de Gral. San Martin, Bs As, CP: B1672AFC.

Integracion Total

. Una plataforma para satisfacer
todas sus necesidades de seguridad

Switch

- Las plataformas de software centralizado iVMS de

| Hikvision permiten gestionar todos los sub sistemas
de seguridad de negocios en una sola plataforma. La
gestion desde una Unica plataforma, le brinda control
sobre los sub sistemas de seguridad, incluyendo
video vigilancia, control de accesos, inteligencia de
negocios, sistemas moviles, video wall, etc.

Areas de Aplicacion

Comercios Oficinas

Edificios Hogares Reconocimiento

de Patentes

Atencion Personalizada

& Tel: +54 11 5263-0708

@ securityone

|| Security One Argentina - . »
Lider en Seguridad Electronica

r

securityone

Security One Argentina

SecurityOneHIK

www.securityone.com.ar


www.securityone.com.ar
www.securityone.com.ar
www.youtube.com/secnow
www.securityone.com.ar/blog/
www.facebook.com/seconearg
www.twitter.com/securityonehik

(@) securityone

Lider en Seguridad Electronica

SMART CITY SOLUTION

CIUDAD SEGURA

4. Uha amplia variedad de soluciones en
seguridad adaptadas a sus necesidades.

)) V|g|lan<:|a Urbana
:i'\; j BF"“ 1] LA
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Transporte pubhco T R =
"“)) Vehiculos Mumcnpales '''' Y INTEGRACION
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)) Puertos y Aeropuertos | uy 'g,f; y f oo -
)) Ednfncnos PUb|ICOS

aeoBOe
Yo

Atencion Personalizada

& Tel: +54 11 5263-0708

www.securityone.com.ar
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Padre Ashkar N2 125, Villa Lynch, Partido de Gral. San Martin, Bs As, CP: B1672AFC.

i SEGURIDAD SOBRE RUEDAS
SOLUCION MOVIL PARA EL TRANSPORTE

\" smart solution 2“ A ‘! . '

Gestion

Moaviles Policiales
Ambulacias y Bomberos

Transporte Publico
Trenes v M @ @
Subterraneos E.E:)

#i* CENTROS DE CONTROL

Video Wall
Storage
Puestos de Operadores

i CAMARAS TERMICAS

RY Adaptabilidad Ambiental

. (IR 5

Camaras
Termicas

Deteccion Avanzada
== HE-REEE e

Sensor de Temperatura

RS 3 i ThES X
o) R o :

ﬁ sechow

© .. 5 HIKVISION

f Security One Argentina
¥ SecurityOneHIK #1 Worldwide
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Seguridad Urbana Entidades bancarias e Instituciones Resorts, industrias y espacios abiertos

Las ventajas de trabajar con nosotros...

Un buen sistema no es suficiente si
no se puede contar con el respaldo

de un empresa seria.



www.fiesa.com.ar

SOFTWARE IVMS-5200 PROFESSIONAL
un mundo de soluciones

El confiable sistema de gestion centralizada para soluciones de video seguridad que se integra
perfectamente con otros sistemas y posee mecanismos para asegurar la continuidad operativa en
caso de situaciones criticas.

Ideal para instalaciones de media y larga escala, iVMS-5200 es una plataforma Unica para

manejar varios sub-médulos, incluyendo seguridad video, soluciones para moviles, gestion de
estacionamientos, Smart Wall y muchas aplicaciones mas!

+BLAZER PRO [

LiveView | Playback | Gestion de Alarmas

= Grabacion a 640 Mpb
wjt ta 8 HDD de hasta 6 TB cada uno *
* VVideo Wall de hasta 4 Displays

Disponible en 128 y 256 canales expandible a

DVR mévil Alto trénsito o grandes dimensiones ANPR para estacionamientos

En Fiesa te ofrecemos:

* Precios competitivos y promociones en productos especificos GARANTIA

* Asesoramiento técnico-comercial de excelencia En todos los productos Hikvision
* Soporte técnico en fase de puesta en marcha y post venta

Eficiente laboratorio de reparaciones
Garantia de 3 anos reales en todos los productos Hikvision!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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P A R A

HAY OTRAS MANERAS DE

st e a MAGELLAN

Protegemos tu casa

ELEGANCIA * DESARROLLO ¢ DISENO

Las centrales SP/MG. versién cableada o inalémbrica) son las més competifivas del mercado

y se adaptan a la mayoria de las instalaciones. Asegurd tu hogar con Paradox!
* Facil instalacién
* Programacién presencial o remota
* IPRS7: Software de recepcién de eventos totalmente gratuito!

o Haosta 32 zonos
Modulo de voz

o]
@ o BabyWa re.

\m Control Remoto

« SP4000 « = SPS000 + +« MG5000 «
« SP5500 « +« SP7000 » = MG5050 «

Ideal para estaciones de monitoreo!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar

Combinala
con estos
teclados!


www.fiesa.com.ar
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PROTEGER TU PROPIEDAD

EWVO Protegemos tu edificio

SOLUCION INTEGRAL
DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Escuchamos las problemdticas de nuestros clientes

y ofrecemos soluciones efectivas a través de la linea

P A R A D o X definiendo un set de productos que
resuelve todas las necesidades de seguridad para cada
area de un edificio y agiliza procesos de planeamiento
e implementacién.

automatizda
funciones para
emergencias ahorra
personal
de vigilancia

i i
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el sistema monitored
de alarma con desde tu
CCTV celular

Hi RESUELVE Y AUTOMATIZA RESPUESTAS
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Entrada Principal &
Circulacién Interna
Acceso Por Garage
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ACADEMIA SIMICRO

Ciclo de capacitaciones

CERTIFICACIONES
ALONSO

Organizada por Dexa en
Tucuman

Eventos

TRINERGIA
TECHNOLOGY TOUR

La exitosa gira
cierra en Puerto Madero

ROAD SHOW
SECURITY EN SALTA

Nueva jornada de capacitacion
organizada por CASEL

ENCUENTROS
TECNOLOGICOS
ALAS

El ciclo de conferencias en
Republica Dominicana

PRESENTACION DE

VIDEOFIED

Organizada por Dialer y
SF Technology

PRESENTACION DE
SOLUCIONESTYCO

Organizada por Selnet

m Empresas
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Radar: 0000177f47bb

series

NZES-RNADAR

www.nuzzar.com

NZRadar Solucion para prevenir 30/10/2017 | 17:30:03
y disminuir los excesos de velocidad

vehicular. Informacion: 37 km/h

: : ; _ : Velocidad max permitida:
Permite capturar y registrar infracciones segun las

velocidades establecidas, para el posterior apercibimiento 30 km/h
o cobro, con el objetivo de disminuir la velocidad y -
otorgar mayor seguridad dentro de barrios cerrados, Radar Nuzzar n° serie NZAAPE1032
cocheras privadas, estacionamientos publicos, etc.

Por medio de un radar del tipo doppler y una cdmara
Profesional, el sistema genera un registro encriptado

con la informacioén pertinente (fecha, hora, velocidad
de medicion, velocidad maxima, imagenes de la toma,
video, etc.) almacenando de forma local en disco SSD.

TTPEITPRIPTE |
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NZOCR es un sistema

de captura de imagenes

y reconocimiento de chapas
patentes Argentinas y del
Mercosur.

Desarrollado integramente por Nuzzar posee
la capacidad de integrarse con cualquier
sistema (Control de Accesos, CCTV, etc) via
TCP o Wiegand. La toma para el
reconocimiento se realiza con camaras IP
standard compatibles RTSP/ONVIF.

El sistema cuenta con almacenamiento

de reconocimientos por 1 ano 0 mas con
blusquedas inteligentes. Permite también la
carga de un listado de vehiculos autorizados
y/o vehiculos buscados y si se detectara el
paso de un vehiculo de esta lista generar
una alarma al sistema central.

Las captura y reconocimiento se realizan
tanto de dia como de noche. En velocidades
entre 10 y 250 Km./Hora.

Es un producto ideal para municipios,
control de acceso de barrios cerrados
0 garages, depositos, etc.

FUNCIONES

RECONOCIMIENTO DE CARACTERES
[Al[6][7][S][T][L][H]

sabrir?
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Siera Electronics

Las mejores soluciones técnicas, y también comerciales.

Desde aquel relanzamiento en Argentina en 2015, la marca acelerd su crecimiento en el mercado nacional

en base a su nuevo concepto en tecnologia y distribucion, apoyados también en el trabajo dedicado que

realizan sus exclusivos distribuidores en el pais.

S iera desarrolla el mercado de todas
sus lineas de productos exclusiva-
mente a través de su cadena de distribu-
cion, lo que constituye el gran diferencial
frente a sus competidores y les asegura
a ambas partes la generacion de rela-
ciones comerciales sanas y de largo plazo,
que redundan en un muy interesante
beneficio.

Desde sus inicios, Siera adopt6 altos
estandares de calidad en todos sus
productos, lo que se transformé en un
signo distintivo de la marca. “Los con-
troles en los procesos internos que
aplicamos en la compafiia son los mis-
mos que fomentamos y exigimos a
nuestros clientes de todo el mundo.
Es uno de los fundamentos de nuestra
empresa; renunciar a ellos seria traicionar
nuestra propia filosofia’, explicé al res-
pecto Roberto Cicchini, CEO de Siera
para Latinoamérica.

Cuando, hace dos décadas, Siera des-
embarco en la region, el mercado de
la seguridad electronica y el de CCTV
eran aun incipientes, con tecnologia
en muchos casos inaccesible para seg-
mentos medios y bajos. En estas con-
diciones, la compania apostd por la
region, desarrollando nuevos canales
de negocios, fomentando la capacita-
ciony proponiendo a sus clientes rela-
ciones comerciales a largo plazo.“Hoy
la industria de la seguridad tiene una
madurez interesante, con actores de
amplios conocimientos tecnoldgicos.
Esto produce que el usuario requiera
productos de mas y mejores presta-
ciones que tengan, adicionalmente,
buen respaldo de marca’, dijo el CEO
de la compaiia.

“Siera Latinoameérica lleva 23 afos de
presencia en el mercado y atiende en
la actualidad a 30 paises de la region.
Después de un tiempo casi ausentes
de Argentina, hoy vemos un escenario
mas favorable para lograr, a través de
nuestros distribuidores, un crecimiento
importante en el pais’, concluyd.
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Nueva Cg’n:tara IP con
reconocimiento de patentes
incorporado!

Con esta nueva tecnologia, Siera revoluciona

el trdfico inteligente y el control de vehiculos sin necesidad

de un software analitico ni licencias adicionales.

La nueva Cdmara PRO 9060IP-2MPX-LPR reconoce y almacena
de forma auténoma las patentes de vehiculos.

Siera, siempre a la vanguardia en: CCTV, Control de Acceso, ¥
Audio Profesional, Porteros Eléctricos y Automatizacion. E\ ;
www.siera.com.ar // www.sieraelectronics.com e S

ATENCION AL CLIENTE

“El cliente aprecia las ventajas de tra-
bajar con un fabricante como Siera:
valora la relacién costo/beneficio de
nuestras soluciones, un factor funda-
mental en mercados donde aun las
condiciones econémicas son un punto
recurrente’, destacé Cicchini.

En ese sentido, Siera, considera que
cada uno de sus clientes esta en la
busqueda de soporte en su mismo
idioma; que quienes ofrecen atencién
y soporte puedan entender realmente
la necesidad de respuesta y que ésta
sea rapida, especifica y efectiva. Para

ello, la compaiiia cuenta con personal
calificado de habla hispana para el
mercado latinoamericanoy con técnicos
capaces de comunicarse en portugués
para atender especificamente el mer-
cado de Brasil.

Finalmente, en relacion con la atencion
al cliente, la compania se encuentra
abocada a la permanente atencion a
distribuidores y enfocada a la capaci-
tacién constante de los mismos y de
sus clientes, para lo cual desarrolld
Siera Learning Center, un centro de
entrenamiento que funciona tanto
en modo presencial como a distancia.
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“Capacitamos a nuestros clientes de
manera constante en nuevas tecnolo-
gias y en nuestras lineas de productos,
explicdndoles sus caracteristicas y las
diferencias que tienen con otros pro-
ductos equivalentes del mercado. Tam-
bién les ofrecemos herramientas para
que logren una buena instalacién y
ofrecer un éptimo servicio de posventa,
entre otros factores’, detallo el CEO
para Latinoamérica acerca de los canales
de capacitacion que ofrece la marca.

RELANZAMIENTO

Siera relanzé su marca en Argentina
en 2015 através de una serie de eventos
en distintos puntos del pais, en los que
presentaron sus nuevas lineas de pro-
ductos. Entre ellos, la linea HD, que
incluye HVRs 5 en 1y cdmaras en todas
sus versiones (box, bullet, IR y domos
PTZ, etc), como también la linea IP de
alta calidad, que ofrece como caracte-
ristica distintiva la incorporacién de ana-
liticas de video a precios accesibles, sin
necesidad de pagar licencias adicionales
y cdmaras térmicas con las especifica-
ciones mas altas a nivel mundial.

Ademas de los nuevos productos HD,
Siera incluye grabadores 5 en 1 dentro
del porfolio de CCTV, los cuales permiten
combinaciones de cdmaras analdgicas,
AHD, TVI, CVI, e IP. Esto redunda en
una mejora de la resolucion de image-
nes en los actuales sistemas instalados
y ofrece la posibilidad de migrar la ins-
talacion a tecnologia IP.

Lectores biométricos y faciales stand-
alone y equipos complejos con tecno-
logia IP, que pueden manejar una can-
tidad ilimitada de puertas que ofrecen
una solucién robusta a un costo muy
beneficioso, fueron algunos de los pro-
ductos presentados para control de
accesos. También, para este sector, se
incluyo el software para controlar las
funciones de video integrado, total-
mente gratuito.

En cuanto a los productos para sono-
rizacion, las presentaciones incluyeron
la linea de audio profesional para ae-
ropuertos, shoppings y terminales de
autobuses, que pueden combinarse
con sistemas de detecciéon de incendios
con audio evacuacion, entre otras pres-
taciones.

“A través de nuestros distribuidores y
representantes en Latinoamérica esta-
mos constantemente organizando ca-
pacitaciones y certificaciones de nues-
tros productos, para que el cliente sepa
cémo ofrecerlos al mercado y asi lograr
posicionar la marca’, explicé Marcelo
Manrique, de la Gerencia comercial de
Siera en Latinoamérica.”Desde el punto
de vista comercial, detectamos en el

cliente la necesidad de contar con pro-
ductos de altas prestaciones a un precio
competitivo, que le permita ingresar
en segmentos del mercado a los que,
antes, ya sea por razones de precio o
de calidad, no podia. A través de nues-
tras soluciones, tanto el distribuidor
como el integrador podran presentar
una oferta diferente, con productos
que cumplen estandares de calidad
muy altos y de una relacién costo/be-
neficio éptima’, concluyd.

LINEAS DE PRODUCTOS
Siera ofrece las maximas prestaciones

en disefio, funcionalidad y seguridad,
a lo que se agrega el reconocido res-
paldo técnico de la marca. Sus pro-
ductos cumplen con las normas inter-
nacionales de calidad y son siempre
actualizados para ofrecer los Ultimos
avances y maxima conectividad. Siera
ofrece su experiencia para poder estar
a la altura de los requerimientos del
mercado internacional, que esta en
constante evolucion y a la busqueda
de nuevas soluciones tecnoldgicas para
la resoluciéon de problemdticas cada
vez mas complejas.

+ CCTV: mas de 150 modelos de cdma-
ras, amplia gama de grabadoras y ac-
cesorios para el armado de pequefios
y grandes sistemas de vigilancia elec-
trénica. Cdmaras HD 4 en 1, cdmaras
IP, cdmaras térmicas, grabadoras HVR
/NVR/MDVRy accesorios. El software
de analisis de video posibilita cruce
de linea, conteo de personas, cerca
virtual, reconocimiento facial, y reco-
nocimiento de placas (LPR).

- Control de Acceso: diversos tipos de
lectores y equipos que se integran en
sistemas auténomos o en red, para
proveer las maximas prestaciones en
control de accesos para el hogar, ho-
teleria, industrias y todo tipo de em-
presa. Controladoras, lectores de pro-
ximidad, lectores biométricos y faciales,

lectores UHF, software de integracién
de Control de Acceso y video IP (gra-
tuito), son algunos de los productos
que integran la cartera de productos
Siera para ese segmento.

- Porteros eléctricos y video porteros
que se adaptan a todas las necesida-
des, desde instalaciones sencillas para
viviendas y comercios, hasta edificios
o complejos de departamentos.

- Audio profesional: equipos y sistemas
inteligentes muy faciles de escalar,
que proveen musica ambiental y vo-
ceo en hospitales, terminales de pa-
sajeros o centros comerciales.

- Automatizacion: kits inaldambricos de
facilinstalacion que permiten un con-
trol total del hogar o laempresa desde
dispositivos moviles, incluyendo co-
mandos remotos, audio y video.

RESPETO POR EL MEDIO AMBIENTE

Como otras grandes compaiiias, Siera
estd comprometida con el cuidado de
los recursos naturales en todas sus
operaciones. “Nuestro objetivo es ser
exitosos como empresay trasladar ese
éxito a las generaciones futuras for-
mando conciencia de su responsabili-
dad social’, sefalé Roberto Cicchini.

Entre las acciones que lleva a cabo,
Siera trabaja en mejoras continuas,
cumpliendo con todas las normas de
calidad certificadas y utiliza materia
prima que no perjudica el medio am-
biente en cada producto que presenta
al mercado, en muchos casos priori-
zando material reciclado. m
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Ahora en Argentina,

un nuevo concepto en tecnologia
y distribucion en productos

de seguridad electronica.

SDR 1416 HD-5/1
Grabador Digital 16Ch, 5 en 1, para

Camaras Ultra HD de 4MPX

"\ e ————

SAC3540 SAC3711 SAC 3008IP
Lector de Lector Biométrico Controlador
Proximidad. Clever Access para TCP/IP para cuatro

Control de Asistencia. puertas.

e —————
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PRO 6970IP
Camara Térmica IP PTZ 30X con
lente de 50mm, visualizacién de 350
a 1200 mts - DUAL VISION.

=
PRO 7004HD VSP 2462HD-4MPX PRO 9050IP-4MPX PRO 6936IP
Grabador Movil 4 Ch Camara 4 Megapixel AHD. Camara Bullet Xtreme Camara Térmica IP
AHD 720p. Professional IP 4MPX.

Sistema 5000 IP
Sistema de Video
Intercomunicadores IP.

- PRO 5001 IP
- PRO 5007 IP
SAC2110 SAC 3702 ~FRQE008 1P
Controlador para  Lector Biométrico
1 puerta. + Proximidad
+ Password.

KIT 9000

KIT DOMOTICA AUTO-INSTALABLE

Compatible con dispositivos Android y iPhone

con su APP “Siera CleverHome".

COMPONENTES DEL KIT:

1 x ACC 9008 - Camara PT inalambrica.

2 x ACC 9001 - Toma corriente inalambrico.

1 x ACC 9002 - Sensor infrarrojo inalambrico.

2 x ACC 9004 - Sensor magnético de puerta/ventana
inalambrico.

1 x ACC 9005 - Sensor de humo inalambrico.

|
»

e
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TE OLVIDASTE ALGO?
TE LO ALCANZAMOS
A TU 0BRA.

: =L=CTRO
EXPRESS

Si en alguna de tus compras
olvidaste algo, te lo alcanzamos
directamente hasta tu obra!

NUEVO WHATSAPP DE VENTAS

Hace tus consultas y pedidos al
+54 11 4437-3506 ©

© +54114713-8899 / 5550 Laprida 4034 - Villa Lynch
P4 ventas@electrosistemas.com.ar Buenos Aires - Argentina

Electrosistemas de Seguridad SRL
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ASTRONERGY

POTENCIANDO LAS

INSTALACIONES
AUTONOMAS

POTENCIANDO EL FUTURO

Astronergy es la alternativa para los
exigentes proyectos de la actualidad.

El tiempo avanza, las tecnologias cambian,
tu negocio progresa y nosotros queremos
acompanarte ante los nuevos desafios.

1mp0rta doen Argentina oor: © +54 11 4713-8899 / 5550 ventas@electrosistemas.com.ar

1 1 . Laprida 4034 - Villa Lynch
Electrosistemas de Seguridad SRL @ WwWielectrosisternas comiar ol pias Ll
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Smart City Expo

Intersec 2018

Ciudades inteligentes en Buenos Aires

“~

\

A
smart city echr\‘ SMART CITY
sumesamss ) www.smartcityexpobuenosaires.com

En tres dias de exposicién, mas de 100 disertantes na-
cionales e internacionales aportaron su vision sobre las
smart cities. A lo largo de casi treinta charlas se desarrollaron
los cinco ejes principales y necesarios para construir una
Ciudad Inteligente: Ciudades sustentables; Innovacion
digital y desarrollo econémico; Ciudades equitativas; Go-
bierno abierto y Ciudades vivas.

En el Centro de Exposiciones y Convenciones de la
Ciudad de Buenos Aires, del 29 al 30 de septiembre, se
llevé a cabo Smart City Expo BUENOS AIRES, la exposicion
de ciudades de futuro mas importante del mundo, orga-
nizada por Fira Barcelona Internacional y con la invitacion
del Ministerio de Modernizacion, Innovacion y Tecnologia
de la Ciudad Auténoma de Buenos Aires.

La muestra ocupd mas de 800 metros cuadrados y
contd con 34 empresas expositoras, entre las que se en-
contraron Dahua, Hikvision e Innovacity, las que presentaron
las soluciones mas innovadoras del sector.

Entre las conclusiones, se destacé que una ciudad inte-
ligente implica un desarrollo urbano basado principalmente
en los servicios y producciones sostenibles. Por otro lado,
desde la innovacion digital y el desarrollo econémico es
preciso brindar soluciones inteligentes a las probleméticas
actuales, promoviendo el ecosistema emprendedor y la
economia colaborativa para el desarrollo de proyectos
publicos-privados.

Entre los propdsitos de Smart City Expo estuvieron:

« Posicionar a la Ciudad Auténoma de Buenos Aires como
referente de ciudad inteligente y centro de innovacion,
tanto en la regién como en el mundo.

- Integracion y participacién de actores de diversos
sectores para aprender de otras experiencias.

- Acercamiento con el vecino para que conozca e incorpore
las soluciones y servicios que la Ciudad ofrece.

- Intercambio entre empresas, organizaciones y el sector
publico para mostrar los avances en innovacion.

- Poner en agenda temas como energia, planeamiento
urbano, infraestructura TIC, medio ambiente, gobernanza,
financiacion, servicios, movilidad y transporte. m

32>

Adjudicacién de espacios

INTERSEC
www.intersecbuenosaires.com.ar

Con el 80% de su superficie vendida, el evento que
redne a laindustria de la seguridad de la regiéon promete
superar los nimeros de su anterior edicion.

El martes 10 de octubre se realizé en La Rural Predio
Ferial la adjudicacion de espacios para Intersec Buenos
Aires 2018, la Exposiciéon Internacional de Seguridad,
Proteccion contra Incendios, Seguridad Electrénica, In-
dustrial y Proteccidn Personal se desarrollara del 29 al
31 de agosto del afio préximo.

El evento conté con la presencia de 100 importantes
empresas y se adjudicé con éxito el 80% de los espacios
disponibles. De esta manera, se inicié formalmente la
comercializacién de la muestra que organiza Messe
Frankfurt Argentina, en conjunto con la Cdémara Argentina
de Seguridad Electrénica (CASEL) y la Cdmara Argentina
de Seguridad (CAS).

Intersec Buenos Aires es el evento sudamericano mas
importante para la industria del Fire, Security & Safety.
Durante 3 dias se presentan los desarrollos mas recientes
en productos y servicios relacionados con la seguridad
electrénica; seguridad fisica; seguridad informética; GPS;
seguridad vial; tarjetas; domética; deteccion de incendios;
building management systems (BMS); extincion de in-
cendios; seguridad industrial y proteccién personal; se-
guridad y salud ocupacional; proteccién del medio am-
biente y seguridad pasiva.

La muestra es una de las citas mas importantes para
los profesionales y empresarios del sector, ya que pro-
porciona un panorama general de la situacion del mer-
cado, expone las ultimas tendencias a nivel mundial y
ofrece una amplia gama de actividades académicas
para la actualizacion.

La préxima edicion de la muestra se realizara del 29 al
31 de agosto de 2018 en La Rural Predio Ferial de
Buenos Aires y ocupara una superficie de 13.000 m2
donde aproximadamente 160 expositores del ambito
local e internacional estaran presentes, cifra que supera
la cantidad de Intersec 2016, comunicando sus novedades
y exhibiendo sus productos. m
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Control  Autonomia Modo
dealtitud de 25 mins, Headless

Impulsa tu negocio, tus

proyectos y obras con

drones Hubsan.

Equipos profesionales

como apoyo a refinerias, :
bomberos, agroindustria : 5"

y fuerzas policiales con o A
precios muy accesibles.

MODELO STANDARD
- Y AVANZADO
SUPERA

LOS LIMITES I
HUMANOS

f{a‘ll

DIFERENCIATE

Importado en Argentina por: Ideal para empresas de seguridad fisica, monitoreo de barrios privados,

Electrosistemas de Seatridad SRL supervisacién de procesos industriales, control de infraestructuras,
G de de SEgiitia sobrevuelo de zonas peligrosas, monitoreo de transito y control de
trafico, cobertura de eventos sociales y fotografia profesional.

P< ventas@electrosistemas.com.ar
() +54114713-8899/ 5550
www.electrosistemas.com.ar
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Academia Simicro

Certificacion Alonso

Ciclo de capacitaciones

5% | SIMICRO S.A.
| www.simicro.com

IQ"”

Organizada por Dexa en Tucuman

DEXA SEGURIDAD
www.dexa.com.ar

Desde hace mas de 30 afos, para Simicro la capacitacion
del sector ha sido una prioridad. Por ese motivo, la
empresa inicié6 un nuevo ciclo de Academias, cuya
primera jornada se presenté como Soluciones integrales
Geovision y se realizd, ante la presencia de 40 profesionales,
el 15 de septiembre pasado en la cémoda y amplia Sala
de Capacitacion que la empresa dispone en su sede.

La capacitacion se centré en la exclusiva marca Geovision
y se enfoco en el amplio abanico de productos y servicios
que el fabricante ofrece al instalador, con la posibilidad de
profesionalizarse en el rubro y lograr mayores ingresos.

El temario de la jornada incluyé camaras IP H.265,
Video Server, GV-System, VMS (Video Management Soft-
ware), Control center y Control de accesos.

Durante la jornada se estudiaron y analizaron algunos
casos con ejemplos en tiempo real, mostrando en vivo
la funcionalidad de los productos.

Luego de presentada la linea de productos para solu-
ciones integradas, se ejemplificé la aplicacién para
distintos entornos, como soluciones para bancos, venta
minorista, barrios privados, instituciones médicas, su-
permercados, autopistas y seguridad urbana.

Alfinal de la jornada se llevd a cabo la presentacion de
las novedades de la marca para el 2018 y los asistentes
se llevaron como extra un bono de descuento para sus
préximos proyectos. Asi, Simicro suma acompafnamiento
econdmico a su oferta, caracterizada por la atencion
personalizada y asesoramiento a sus clientes-socios.

Segun expresaron autoridades de la empresa, “la
jornada de capacitacion fue un éxito”y sirvio para ofrecer
las mejores herramientas “para que los proyectos de
nuestros clientes comiencen a convertirse en realidad”.

“La Academia Simicro es un punto de encuentro para
fortalecer las relaciones con nuestros clientes y para
seguir brindando el servicio y las soluciones que se
adaptan a sus necesidades’, concluyeron.

Tras la capacitacion, los asistentes probaron los nuevos
productos de Videoman, marca insignia de Simicro en vi-
deovigilancia, con tecnologias XHD y XNET. m
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Mas de 40 técnicos se certificaron a lo largo de la
jornada intensiva que se desarrollé en Tucuman, el 25
de octubre, en una accién conjunta que llevaron adelante
Alonso Alarmas y Dexa Seguridad, distribuidor oficial
de la marca.

La certificacion se llevo a cabo en una Unica jornada
de dia completo, en la cual la sucursal de Dexa Seguridad
en Tucuman, inaugurada hace unos meses, tuvo la prin-
cipal responsabilidad de llevar adelante dicho encuentro,
que contd con una gran participacion de los profesionales
del sector.

“Para nosotros es muy importante seguir invirtiendo
en este proyecto de expansion. Entendemos que la cer-
tificacion esta destinada a instaladores y tiene por objeto
armonizar los distintos conocimientos en la implemen-
tacion y programacion de productos Alonso, y en este
sentido Dexa cuenta con el apoyo total de la fabrica
para avanzar en todo lo que tiene que ver con la capaci-
tacion’, mencioné Daniel Valenti, Director de Dexa Se-
guridad.

Estar certificado abre puertas de muchos técnicos ins-
taladores que estan buscando algo diferente. Con las
nuevas tecnologias de alarmas conectadas a internet,
las empresas pueden ser capaces de fortalecer la relacién
con sus clientes y asi seguir creciendo en cantidad. La
certificacion apunta a estrechar lazos con técnicos ins-
taladores que necesitan un producto diferente para
seguir creciendo.

Dexa Seguridad Electrénica S.R.L. distribuye las marcas
mas reconocidas en el rubro desde 2011 y ofrece a sus
clientes un soporte de posventa personalizado. Cuenta,
ademds, con una amplia gama de productos enmarcados
en los rubros de intrusion, videovigilancia, control de
acceso, incendio, conectividad, cables y accesorios.

Como representante de primeras marcas del mercado,
nacionales e internacionales, Dexa Seguridad Electrénica
SR.L.lleva dos aios consecutivos liderando en Argentina
la distribucion de productos Alonso, motivo por el cual
fue premiado por el fabricante. m
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Smart home. Safety life.

Ofrecele a tu cliente la mejor solucion
en inteligencia de hogares y seguridad.
Cuidado especial para ninos, ancianos

y personas con cualquier discapacidad.

Agrega distintas sirenas, sensores PIR,
magneéticos, detectores de humo, gas y
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Trinergia Technology Tour

La exitosa gira cierra con un evento Unico en Puerto Madero

Alonso Alarmas, DX Controly SoftGuard conforman el trio de empresas que anima el Trinergia Technology

Tour. La gira, que se realizd con éxito en distintos paises, tendrd en la sede del Yatch Club de la Ciudad de

Buenos Aires su cierre de ano.

E [ exitoso Trinergia Technology Tour,
que fue llevado a cabo en distintos

paises de Latinoamérica y provincias
de Argentina, tendrd su cierre el 21 de
noviembre en el Yatch Club de Puerto
Madero, Buenos Aires, en un evento
donde participaran las principales em-
presas del mercado y se presentard
valiosa informacién para la toma de
decisiones.

Bajo un concepto innovador, Trinergia
promete una jornada distinta adaptada
a las necesidades actuales de un mer-
cado que esta en constante cambio.
La experiencia latinoamericana de las
tres empresas que conforman Trinergia
-Alonso, DX Control y SoftGuard-, dio
lugar a entender de alguna manera,
las tendencias del monitoreo de alarmas
y video.

Laintegracion de productosy los ser-
vicios combinados de las diferentes
tecnologias son hoy el gran desafio
que tienen las empresas para adaptarse
a los nuevos esquemas comerciales y
de una demanda generacional que
consume “otra cosa”.
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Desde el software que recibe eventos
y el panel de alarma que brinda seguri-
dad hasta la comunicacién que permite
relacionar las tecnologias son actual-
mente el gran desafio de las empresas
que deben adaptarse para brindar mas
servicios. Entonces, desmembrar cada
tecnologiay llevarla al extremo serd de
vital importancia para el futuro.

El evento que cerrara el calendario
2017 deTrinergia contard con una visita
internacional: el orador Marcos Sousa,
quien sera la pieza fundamental que
logrard la diferencia tocando temas
tan sensibles como ventas en empresas
de tecnologia, cémo atraer la atenciéon
de unclientey cudles son las estrategias
de ventas utilizadas por empresarios
exitosos, entre otros temas.

LOS INICIOS

Trinergia nacié hace 10 anos como
parte de un proyecto para profesiona-
lizar el sector de monitoreo, plan que
llevan a delante tres empresas argen-
tinas, fabricantes y desarrolladoras para
el mercado de la seguridad electrénica:

Alonso Alarmas, DX Control y SoftGuard,
empresas que evolucionaron satisfa-
ciendo las necesidades reales del mer-
cado actual y exportando la tecnologia
a decenas de paises en todo el mundo.

Una década después, las tres compa-
fias recorrieron al mercado nacional e
internacional con Trinergia Technology
Tour 2017, un lugar de encuentro donde
los profesionales del sector compar-
tieron junto a los expertos de cada
empresa las nuevas tecnologias, las
tendencias del mercado y la proyeccién
del negocio hacia el futuro.

ELTOUR EN ARGENTINA

Las dos primeras presentaciones de
Trinergia se llevaron a cabo en Rosario,
el 28 de marzo, y Cérdoba, el 30 del
mismo mes, y ambas superaron am-
pliamente las expectativas de convo-
catoria. En ambas presentaciones, el
contenido fue un disparador para de-
batir acerca del futuro de la industria
del monitoreo y los nuevos esquemas
comerciales que se aproximan. Alonso
Alarmas, DX Control y SoftGuard, las
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Gracias a sus caracteristicas de disefo,
la instalacion se torna sencilla y segura,
reduciendo asf el tiempo de montaje en
minutos con tecnologia inalambrica de
largo alcance.

La nueva linea IR-1000 esta disenada
exclusivamente para trabajar en ambientes
externos en condiciones de intemperie
gracias a su exclusivo diseno, en sus dos
versiones, cableada e inalambrica, brinda
diferentes coberturas de gran alcance.
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W ALARM

www.alonsohnos.com

Tel: +54 (11) 4246-6869

E-mail: info@alonsohnos.com

Fax: +54 (11) 4246-9860

Direccion: San Lorenzo 1771 e Lanls Este
Buenos Aires ® Argentina
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COMUNICADOR DE ALARMAS
DX SAM 2 2G/3G CON

DX VIRTUAL Expert

Programacion remota total del panel

Disminuye costos operativos y visitas técnicas. Se puede realizar cualquier
accion desde él, sin tener que ir a la vivienda del abonado.

VENTAJAS DX VIRTUAL EXPERT:

«/ Disminuye los costos operativos

«/ Presencia virtual en el domicilio del cliente

«/ Programacion remota total del panel

«/ Optimiza el soporte técnico en forma remota

o Verificacion remota del historial de eventos

« Genere test de prueba en forma remota

« Activacion de la alarma a pedido del cliente

¥ Proteccién por fallas de comunicacion

« Control de inactividad

¥ Mejora la atencién al cliente visualizando
el teclado del panel

CARACTERISTICAS DX SAM 2
COMUNICADOR DE ALARMA 2G/3G/SMS/EMAIL

« Envia todas las particiones y eventos
« Dual Sim

o 4 Entradas / Salidas

« Programacion remota total

« Deteccion de jamming

« Eventos internos configurables

« Domdtica :
"¢ Actualizacién de firmware remota
« Baterfa de respaldo

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Provincia de Buenos Aires Tel/Fax: +54 11 4647-2100

www.dxcontrol.com
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Mucho MAS que RADIO )

TECNOLOGIA AL SERVICIO DE LA SEGURIDAD

RMV 04R/04T/02R
RECEPTORA RADIO/ TELEFONO DX FuII Express/ ID
TRANSMISORES RADIALES
DSC™- PARADOX - ALONSO"

REPETIDORA
RADIO/ IP
i l’
il ,L oz
DX 35 DX 25
COMUNICADOR COMUNICADOR
UNIVERSAL UNIVERSAL
2G/3G/SMS/EMAIL

2G/3G/RADIO/SMS/EMAIL

DX SAT7/

TELECOMANDOS SEGUIMIENTO
2G/ 3G/ SMS/ EMAIL VEHICULAR
DSC'- PARADOX
ALONSO"

A DISTANCIA

ViA RADIO
LIDERES REGIONALES EN DESARROLLO Y FABRICACION DE RADIOS

Y COMUNICADORES PARA ALARMAS / LOCALIZADORES VEHICULARES

trammztzendo

25anos/ o

JISITE NUESTRA WEB: www.dxcontrol.com
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tres empresas que conforman Trinergia,
abordaron bajo una misma premisa y
con los mismos objetivos los proximos
desafios tecnoldgicos y las nuevas opor-
tunidades de negocios que pueden
presentarse.

Bajo un mismo esquema y basadas
en las nuevas tecnologias integradas
al servicio del mercado de la seguridad
electrénica, las tres empresas brindaron,
en las dos primeras paradas del Tech-
nology Tour, un repaso histérico de la
actividad hasta llegar a la actualidad,
con la integracion de los distintos pro-
ductos que las compaiiias ofrecen.

En esa oportunidad, el Ing. Alejandro
Rudi, de Alonso Alarmas, el Lic. Daniel
Banda, de SoftGuard y Luis De Rosa,
de DX Control, llevaron adelante el blo-
que histérico de cada empresa, reco-
rriendo asi los hitos mas importantes
hasta llegar a plantear el futuro de los
negocios con los nuevos desarrollos
que se aproximan. Por su parte, el Lic.
Diego Madeo presentd un analisis de
la situacién del mercado de alarmas
en general y un estudio numérico que
aborda la realidad que viven hoy las
empresas de monitoreo, sin dudas te-
mas que invitaron a debatir gran parte
de la problematica que afrontan en la
actualidad cientos de empresas.

De la mano de IDV Importadora del
Valle y Cygnus, Trinergia Technology
Tour llevé a cabo su presentacién en la
provincia de Neuquén, el 16 de mayo,
en instalaciones del hotel Howard John-
sony conté con la participacion especial
de Gustavo Manzi, Licenciado en Co-
mercializacion de la Universidad Ar-
gentina de la Empresa, quien llevé a
cabo la charla “;Cémo ven los profe-
sionales la préxima generacion de tec-
nologia que cambiard el mercado de
la seguridad?”. El evento fue patrocinado
por Importadora del Valle, distribuidor
oficial de Alonso Alarmas en la provincia
de Neuquén, y Cygnus Electronics. El
fabricante de alarmas contintda asi con
su presentacion en el tour tecnoldgico,
que la lleva recorridos varios puntos
del interior de la Argentina y distintos
paises de Latinoamérica y que culminara
su gira con una presentacion progra-
mada en la Ciudad Auténoma de Bue-
nos Aires.

Con la misma ténica y siempre ante
una concurrencia que colméd las insta-
laciones, el tour siguié la gira nacional
con paradas en Mar del Plata, el 31 de
agosto, y Mendoza, el 27 de junio.

TRINERGIA

RECORRE LATINOAMERICA

Luego de presentarse en Argentina,
el encuentro llegd a otros paises de
América Latina: Paraguay, el 27 de abril,
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Colombia, el 17 de agosto, y Uruguay,
el 12 de septiembre, Ultima parada in-
ternacional de este aflo que se llevéd a
cabo ante la presencia de mas de 50
personas y con Security Market como
socio estratégico.

Del 16 al 18 de agosto, Alonso Alarmas
junto a DX Control y SoftGuard estu-
vieron exponiendo las ultimas nove-
dades del mercado, en el Predio Cor-
ferias, junto a mds de veinte paises de
tres continentes, un espacio que permite
el contacto con importantes compafiias
del rubro y posibilita la consolidacion
del negocio local.

El jueves 17 de agosto en el Hotel Es-
telar, en el marco de la Feria de seguri-
dad de Colombia, se llevd a cabo el
evento que presentd las nuevas tec-
nologias, las tendencias del mercado
y la proyecciéon del negocio hacia el
futuro. Un evento que contd una vez
mas con la presencia de Marcos Sousa,
experto en ventas de seguridad. Las
tres empresas que conforman Trinergia,
se presentaron mostrando la evolucion
tecnologia y la integraciéon expuesta
de una manera diferente.

En tanto, en la ultima fecha interna-

cional de 2017, el evento tuvo lugar
en el Regency Park de Montevideo,
donde mantuvo la atencién de los asis-
tentes gracias al contenido enrique-
cedor que fomenta el desarrollo de
nuevos negocios. Como ya es costum-
bre, el evento tuvo una participacion
especial del gurd mas exitoso de la ac-
tividad de la seguridad electrénica,
conferencista internacional y escritor
Marco Sousa de Brasil, que llevé a ade-
lante su charla”;Cémo vender mas se-
guridad?" m
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Trinergia Technology Tour
BUENOS AIRES 2017

ES EL CIERRE DE UNA EXITOSA GIRA POR LATINOAMERICA, EN DONDE SE LOGRO
“CAMBIAR EL CHIP” Y EL RUMBO DE MUCHAS EMPRESAS.

Tendencias, Integracion de Productos, Tecnologias, El mercado de la Seguridad en Numeros,
Marketing & Ventas, Proyecto de Ley y mucho mas....

0 & E $

Yacht Club Servicio de Coffee Martes 21 8:00 a 16:00 hs. Costo de
Puerto Madero Break y Lunch de Noviembre Aprox. Inscripcion $900

. . CON LA PARTICIPACION No te pierdas el cierre de esta giral
| DE MARCOS SOUSA Para inscribirse ingresa a nuestra web.

' ¢, Como vender mas

seguridad con seguridad? www.tr iner gia- com.ar

PATROCINAN

Negocios de

Rn 2w ACOMPANA 2 .
ESTE TOUR I CYGNUSE> [lintelektron EsteTour | Seguridad
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NEO DT AM

| PIR DETECTOR & DETECTOR MICROONDAS
| CON ANTI ENMASCARAMIENTO
L

Procesamiento de sefial microondas digital
Ajuste de sensibilidad PIR y Microondas

Compensacion
de temperatura bidireccional

EN50131 Grado 3
Detector Banda X

ESPECIAL COMPORTAMIENTO PARA AMBIENTES HOSTILES
BANCOS, FABRICAS, OFICINAS, EMPRESAS
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FACILIDADES DE PAGO

PAGO CON CHEQUES
CONTRAENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150/180

S5 STARX . 5091-6500
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NUEVO
LANZAMIENTO

MODULO IP
PARA RUNNER

® e O

AUTOMATIZACION
DE LUCES Y PORTONES

Conecta el equipo de alarma a la red
IP. Soporta protocolos de alarma

Lista de eventos en demanda. Unidad
IP se conecta via Bus al Panel de Con-
trol serie Runner. Supervision de linea
permanente. Transmision de senales
de alarma via IP .Carga/Descarga via
TCP/IP

Estandar (SIA/CID). Servidor dedica- s A S [ A Siore
do ofreciendo seguridad. Acceso . e
remoto al sistema en tiempo real. ?? i =

CONTROLE SU ALARMA DESDE CUALQUIER
LUGAR EN TIEMPO REAL

FACILIDADES DE PAGO
PAGO CON CHEQUES CONTRA ENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

WWW.STARXSECURITY.COM.AR
VENTAS@STARX.COM.AR
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NUEVO
LANZAMIENTO

CONECTIVIDAD HOGAR AUTOMATIZACION DEL SEGURIDAD CON
SERENITY INALAMBRICO HOGAR VERIFICACION VISUAL
App para 32 zonas inalambricas Control de sistemas Solucién avanzada para
dispositivos moviles. de doble via, de aire acondicionado, transmision de alarmay
Monitoreo y control rapida instalacién luces, cortinas, puertas verificacion visual CMS
permanente con back sin riesgos de de garage. ﬁ?;;g‘?‘;fﬁ;},%pé}fsa
up en la nube. inhibiciones. Simulacién de existencia.

La Serenity es un sistema de alarma disefiada para lucir en su pared como
una pieza de arte.

P Serenity es un sistema para cualquier tipo de aplicacion residencial a
> . [ traves de cualquier via de comunicacion que elija.

Conectividad con la web basada en cloud y aplicacién movil, GSM/GPRS,

‘I‘
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TCP-IP, PSTN.
Con las soluciones integrales de Serenity, su casa esta ahora a salvo,

= confortable y con la posibilidad del manejo remoto desde cualquier lugar,
| Facil de usar: Teclado touch, RFID, Guia de voz

FACILIDADES DE PAGO
PAGO CON CHEQUES CONTRA ENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

Mow W oxconrro @JHUA ar>® SIEMENS HIKVISION Zuse~ Y

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

‘J*'\ s 'I' A n x WWW.STARXSECURITY.COM.AR

SHENC U MRS GTEY

VENTAS@STARX.COM.AR
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= FW2 INDOOR PIR CAMARA

.. /Two Way Wireless Indoor Pir Camera Detector

El FW2-PIRCAM Indoor es un detector de movimiento con una cdmara de
color CMOS de alta calidad incorporada que proporciona la solucion

im perfecta para la verificacion de alarmas visuales de sus instalaciones.
Cuando su panel de control estd armado vy el sensor PIR detecta movimien-
to, el detector envia una alerta y transmite una imagen al CMS o a su
teléfono maovil (a través de la aplicacion CrowCloudConnect ™).

Ahora, Crow Cloud ™ puede ayudarle a
administrar su sistema de seguridad vy
domdtica de una manera segura,
confiable y accesible. Puede disfrutar
de la aplicacién Serenity Connect de
facil uso (disponible Android - Google
Play Store) para manejar el panel de
alarma de Serenity y domodtica en
cualquier lugar donde tengas conexion
a Internet. El Crow Cloud ™ se basa en
la tecnologia Microsoft Azure.

FW2 OUTDOOR PIR CAMARA

/Two Way Wireless Outdoor Pir Camera

El FW2-PIR CAM Outdoor es un detector de movimiento inaldambrico de
dos vias con una cdmara de color CMOS de alta calidad incorporada y una
avanzada tecnologia VMD para una verificacion visual externa fiable. En
caso de un evento de intrusion, o por demanda del propietario, el FW2-PIR
CAM envia una alerta y transmite una secuencia de imagenes al panel de
control de Serenity ™ a través de TCP / IP o GPRS a la estacién de monitoreo
o a su teléfono maévil (a través de CrowCloud Connect ™ aplicacién movil).

FW2-EDS3000AM

/Two Way Wireless Double PIR and Anti-Masking Outdoor Detector

Dual Quad Element Pyro Sensor, Anti-Masking, Patron de deteccidn de
cobertura de 90 ° ajustable dentro de 180 °, Carcasa de policarbonato
resistente, Electrénica sellada vy optica, Compensacion automatica de
temperatura, Niveles de sensibilidad seleccionables por el usuario, Filtrado
superior contra el sol y la luz blanca, Hasta 55 kg de inmunidad para masco-
tas, Clasificacion IP5S, Disponible en 868MHz o 916MHz

FW2 NEO CURTAIN DETECTOR —

/Two Way Wireless Curtain Detector

FW2-NEC-CRT es la solucion definitiva para proteger las paredes, ventanas
y puertas de vidrio mediante la creacion de una dptica de espejo que
bloquea el patrén de la cortina con una cobertura seleccionable por el
usuario de 4-6m o 6-8m.

FW2-NEO-CRT es un detector PIR inaldmbrico de dos vias, completamente
supervisado, que incluye el avanzado protocolo Freewave2 ™ Two Way para
un funcionamiento seguro y confiable del sistema.

g, FW2=-SMKH

\ /2 Way Wireless Smoke & Heat Detector

bateria de mas de 5 afios.

FW2-MAG

/Two Way Wireless Door / Window Contacts

Contacto magnético de la puerta o de la ventana, Disponible en 868 MHz o
916,5 MHz, Bateria de litio, Hasta 5 afos de vida, Terminales de entrada de
tornillo, Panel de control Serenity ™ configurable por aire.

Detector de Humo / Calor Inaldmbrico, Comunicaciones de 2 vias.
Disponible en 868Mhz o 916Mhz, Bateria CR123A accionada, Duracién de la

TECLADOS

ireless | .
LCD ;-
Keypad | :t‘k
with RFID | S50

_ e
/for Serenity e

El teclado FW2-LCD es un teclado inalambrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado, pantalla LCD y teclado numérico.

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Pantalla grafica LCD, Botones integrados de emergen-
cia: Médico, Fuego, Policia, Disefio ergonémico para uso
manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.

Two Way
Wireless
Ilcon
Keypad
with RFID

/for Serenity

El teclado FW2-Icon es un teclado inaldmbrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado y teclado numérico

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Botén de pénico integrado, Disefic ergondmico para
uso manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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Road Show Security en Salta

Exito de convocatoria en la capital nortefia

Las jornadas CASEL volvieron a organizarse con éxito, desembarcando en esta oportunidad en Salta,

provincia del norte argentino. Esta nueva edicion del evento superé las expectativas de los organizadores

y conté con un amplio marco de publico profesional.

E | jueves 26 de octubre se llevé a
cabo en Salta capital, provincia
del norte argentino, una nueva Jornada
de Seguridad Electrénica organizada
por laCamara Argentina de Seguridad
Electronica (CASEL). El evento se realizd
en el Hotel Sheraton de la capital pro-
vincial nortefa, desde las 9 hasta las
20 horas, y abarcé todos los rubros de
la seguridad electrénica: control de ac-
cesos, deteccidn y extincion de incen-
dios, domética, intrusién y monitoreo,
seguridad fisica, seguridad informdtica,
tarjetas y credenciales, videocdmaras
de seguridad y vigilancia electrénica.

TODOSEGURIDAD

En el marco académico, en tanto, se
desarrollaron los siguientes temas:

- La plataforma de negocios de seguri-
dad de Microcom, David Moral.

-Videofied, a cargo de Facundo Piedra
y Lucas Botinelli, Honeywell Security.

- Human Monitoring, Daniel Banda,
CEO Softguard Tech.

« Incrementando la seguridad y la mo-
vilidad del sistema de control de acce-
s0s, a cargo de Patricio Delorme, HID.

« Integracién de paneles Paradox, a
cargo de Martin Gallo, Fiesa.

- Soluciones Hikvision, Adrian Colme-
nares Cardena y José Garcia Pérez.

(;A!Agn II-

www.todoseg.com

TODO PARA LA EMPRESA Y EL INSTALADOR DE

SEGURIDAD ELECTRONICA

PRIMERA DISTRIBUIDORA DE SEGURIDAD

ELECTRONICA EN SALTA AL PRECIO DE BS. AS.

Alarinas
Vehiculares

TECHNOLOGY

- Digifort como herramienta integradora,
Rodrigo Lépez Niro, ARG Seguridad.

- Integracion de sistemas de video en
centros de monitoreo, Pablo Bertucelli
y Nicolds Fontana, Big Dipper.

« Suprema: ;como seleccionar la tec-
nologia ideal para el control de acce-
so?, a cargo de Pablo Sabucedo y
Christian Perna, Drams Technology.
Entre las empresas expositoras estu-

vieron ACR, ARG Seguridad, Big Dipper,

Control24, Dialer, Drams Technology,

Fiesa, HID, MAFP Consultores, Maynar,

Microcom, Netio, Seagate, Selnet, Soft-

guard y Todo Seguridad. m

Av. ENTRE Ri0OS 756

TEL 103871 431 6429 154 591000
. tndosegurldadnua@gmall com

» SALTA CAPITAL

ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD FERIMETRAL

CERCOS ELECTRIFICADOS
PARA PERIMETROS Y MUROS
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COAXIALES = UTP « BIPOLARES
ALARMAS = TIPO TALLER
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EXCLUSIVO PARA
INTEGRADORES O INSTALADORES

Suma un nuevo
punto de ventas

Para que puedas llegar nuevas ventas, contactos y proyectos; ofrecer un servicio integral y productos con mayor
soporte a todos consumidores finales, desarrollamos un sistema de comercializacion y entrega, que integra lo
bueno de una robusta tienda on-line con lo mejor del servicio profesional de los integradores e instaladores.

El consumidor elige el producto
A través de nuestra tienda encuentra todo el
catalogo de productos, claramente
organizado, con precio final.

Procesamosy ELEUFEL T
compra

Procesamos la compra y ofrecemaos garantia y
seguridad al consumidor, verificando que el
producto elegido sea compatible con su
necesidad.

Seleccionamos al profesional
certificado mas adecuado

El producto llega a manos del consumidor,
siempre a través de un profesional, el mas
cercano y compatible con su solucion,

Entrega y/o instalacion

Una vez verificado el producto, el profesional
entrega o instala al precio acordado. Vos
generas nuevas ventas y clientes; obteniendo
todo nuestro soporte y beneficios.

+info en kitexperto.com Tu mejor proyecto
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Encuentro Tecnoldgico ALAS

Republica Dominicana fue la sede del ciclo de conferencias

Sellevé a cabo el Encuentro Tecnoldgico ALAS en Republica Dominicana, del cual participaron cerca de

cien profesionales del sector. Como es habitual, la Asociacién reunié a los mds destacados conferencistas,

quienes trataron distintos temas que hacen a la actividad.

C erca de cien profesionales se die-

ron cita el pasado viernes 20 de
octubre en el Hotel Embassy Suites by
Hilton de la ciudad de Santo Domingo,
Republica Dominicana, donde se llevé
a cabo un nuevo Encuentro Tecnoldgico
de la Asociacién Latinoamericana de
Seguridad (ALAS). Esta es una cifra record
para la Asociacion, que plantea el desafio
de sequir ofreciendo eventos de calidad
atractivos para los profesionales de cada
uno de los paises que visita.

La apertura del evento estuvo a cargo
de Aitor Palacio, Presidente de la Aso-
ciacion Dominicana de Empresas de
Seguridad Electrénica (ADESE) con la
conferencia“Andlisis de la ley de seguri-
dad privaday suimpacto en la seguridad
electrénica”.

Posteriormente fueron haciendo sus
intervenciones los expositores que par-
ticiparon de este encuentro, que en esta
ocasion eran representantes de las mar-
cas Pelco by Schneider Electric, Nedap

Identification Systems, SoftGuard, EBS
Latinoamérica, NVT Phybridge, Avigilon,
Anixter e Intcomex.

Para finalizar la jornada, los asistentes
participaron del taller “Potencializa la
relacién con tus clientes” a cargo de
Oneill Féliz Lépez, emprendedor y es-
pecialista en marketing y ventas.

Este fue uno de los Encuentros Tecno-
I6gicos maés dindmicos y concurridos
delano, lo que muestra que la Republica
Dominicana es una de las mejores plazas
de la industria, mostrando un mercado
creciente y con gran interés en los temas
de seguridad.

La préxima parada para los Encuentros
tecnoldgicos ALAS serd San José, Costa
Rica; para cerrar el aio en la ciudad de
Lima, capital de Per.

El ciclo académico conté con las si-
guientes conferencias:

« Como crear valor en un mercado de

“commodities”, Liliana Sanchez (Intco-

mex).

«Human Monitoring: el nuevo gran ne-
gocio para las empresas de monitoreo;
Daniel Banda, CEO Softguard.

- Como proteger un edificio comercial
através de las cinco capas de la segu-
ridad fisica; Jesus Sanchez (Anixter).

- Nuevas soluciones IP de larga distancia
con alimentacion PoE; Antonio Pérez
(NVT Phybridge).

- Simplificar para multiplicar; Martin
Yanez (Gte. de Ventas Nedap).

- Inteligencia Artificial en su sistema de
video; Norberto Torres (Avigilon).

- Tendencias de la red movil y su rol en
la seguridad; Jhon Jairo Betancur (Grupo
Solutec).

- Tendencias tecnoldgicas en la videovi-
gilancia; Juan Carlos Castarieda (Pelco).
Los Encuentros Tecnlégicos ALAS cuen-

tan con el apoyo de marcas de renombre
mundial y entre sus media sponsors se
encuentra Revista Negocios de Seguri-
dad, Unico medio argentino presente
en cada edicién del evento.m
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desarrollar sistemas de deteccién : la investigacion que ha permitido
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Presentacion de Videofied

Organizada por Dialer y SF Technology, Distribuidores Honeywell

Con un evento organizado de manera conjunta por dos de sus distribuidores, Honeywell presento su

nueva solucién para video verificacion de alarmas, una plataforma que, por prestaciones y capacidad,

promete revolucionar el mercado tradicional de alarma de intrusion.

H oneywell, a través de sus distri-
buidores Dialer Seguridad Elec-
trénica y SF Technology present6 ofi-
cialmente el 22 de septiembre, en el
NH Hotel de la Ciudad de Buenos Aires,
la evolucién en sistemas de video veri-
ficacién: Videofied, una solucién de in-
trusion con video verificaciéon nativa,
un verdadero quiebre en los esquemas
tradicionales de los sistemas de alarma.
La llegada de este nuevo producto
habia sido adelantada por las autoridades
de la marca en el marco del Security
Day y se concretd oficialmente a través
de la jornada organizada por los dos
distribuidores, que convocd a mas de
setenta profesionales del sector.

La presentacion estuvo a cargo de
Joao Paulo Tardelli, Product Manager;
German Sanchez, Gerente de Ventas
para CSAR; Lucas Bottinelli, del Depar-
tamento de pre Ventas; Guillermo Lopez,
pos Ventas; Yenny Martinez, de la Ge-
rencia de Marketing y Facundo Piedra,
Gerente de Ventas para Cono Sur, di-
rectivos de Honeywell que participaron
del lanzamiento de la solucion.

VIDEOFIED

La plataforma nacié de la necesidad
de las empresas de vigilancia en la ac-
tualidad. Las falsas alarmas generan al-
tisimos costos operativos y superan el
90% de los eventos que reciben las cen-
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trales de monitoreo. Verificar fisicamente
con acuda, o la integracion con otros
sistemas como CCTV, implica costos ele-
vados de hardware, capacitaciones cons-
tantes a técnicos y operadores y una
dura integracion entre los sistemas. Vi-
deofied propone eliminar esos costos
adicionales, asi como los problemas de
logistica que puedan presentarse a través
de esta Unica solucion.

{QUE OFRECE VIDEOFIED?

Videofied ofrece un sistema integrado
100% inaldmbrico de video verificacion.
Se trata un Unico panel de alarma que
contiene comunicador IP/GSM y un
transceptor RF para la comunicacién
con todos los periféricos. La estrella
del sistema son sus PIRs con cdmara
integrada, que a diferencia de otros
sistemas, los PIRCAMs de Videofied
fueron desarrollados 100% para esta-
ciones de monitoreo, alcanzando una
transmision de datos minima para el
envio de video.

VENTAJAS PARA LA CENTRAL

DE MONITOREO

Entre las principales ventajas se en-
cuentran la facilidad de instalacion: a
diferencia de otros paneles del mercado,
Videofied no se programa, sino que se
configura paso a paso desde el teclado,
totalmente en esparol.

Otra ventaja importante es que Vi-
deofied no requiere de manuales ni
capacitaciones de técnicos para em-
pezar ainstalarlo.Y sia esto se le suma
el hecho de que es 100% inaldmbrico,
la instalaciéon y configuracion resulta
en un considerable ahorro de recursos.

La segunda gran ventaja de Videofied
es la integracién con los softwares de
monitoreo existentes: cualquier central
de monitoreo que hoy tenga instalada
una plataforma Bykom, SoftGuard,
Mastermind u otra, puede empezar a
utilizar Videofied sin la necesidad de
comprar hardware adicional ni gastar
en migraciones o capacitaciones a ope-
radores, ya que lo Unico que tienen
que hacer es poner una receptora
virtual (Frontel), la cual ya estd integrada
a los softwares mencionados.

El tercer punto fundamental es el
mantenimiento, que puede ser remoto,
esto también se ve reflejado en recursos
y dinero.

“Basicamente podemos decir que Vi-
deofied es una solucién pensada para
eliminar los gastos adicionales que hoy
tienen las centrales de monitoreo, pu-
diendo ofrecer video verificacion y
viendo un retorno de inversién inme-
diato. Ademas, ofrece una app para el
usuario final que genera un valor agre-
gado al servicio’, expresaron autoridades
del fabricante luego del evento.m
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ultima generacion.
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ITECHNOLOGY S.A.

AHD / HD-TVI / HD-CVI / ANALOGICO

La mejorimagen,
la mayor compatibilidad!

La incorporacion de la tecnologia "Quad Video Format "
permite a las nuevas camaras de Provision-ISR ser
compatibles con todas las DVRs del mercado.

Mediante un jumper, es posible seleccionar la norma de trans-
mision de video entre las conocidas AHD, HD-CVI, HD-TVI o
ANALOGICO (CBVS) y sumarse a cualquier instalacion de
CCTV nueva o existente.

Actualmente disponibles en presentaciones tipo bullet o domo
fijo con iluminadores IR incorporados y resolucion

Full HD (1080P), las camaras de Provision-ISR son la eleccion
ideal para sus proyectos de CCTV.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos PROVISION ISR gue tenemos para ofrecerle.
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Presentacion de soluciones Tyco

Organizada por Selnet

Tyco Security Products presentd su portfolio de productos en una jornada organizada por Selnet, uno

de sus distribuidores. Kantech, DSC y Exacq fueron las tres marcas que se mostraron como integrantes

de la solucién completa de seguridad, bajo el concepto “Controlar — Detectar — Ver’.

E | 17 de octubre en el Hotel Dol-

men, ubicado en Suipacha 1079
de la Ciudad Auténoma de Buenos Ai-
res, Tyco Security Products, en una jor-
nada organizada por su distribuidor
Selnet, presentd sus soluciones inte-
grales de seguridad.

El evento contd con la participacion
de Alejandro Aguinaga, Regional Sales
Director; Jesus Alvarez, Intrusion Sales
Manager; Francisco Briano, Intrusion
Technical Sales Trainer; Mauricio Reyes,
ACVS Sales Manager; Jocelyn Sanon,
ACVS Develop Engineer; y Sebastian
Munoz, ACVS Distribution Manager,
por parte del fabricante mientras que,
por parte del distribuidor, los disertantes
fueron el Ing. Diego Pitrelli, Gerente
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Técnicoy la Ing. Carolina Lagrana, Pro-
duct Manager.

Alolargo delajornada, se presentaron
las diferentes lineas de productos para
cada segmento, entre los que se inclu-
yeron unificacion de control de accesos,
sistemas de video, control de activo y
deteccidn de intrusion, a través de las
distintas marcas que ofrece la multi-
nacional.

Como en anteriores presentaciones
deTyco, los disertantes pusieron énfasis
en la marca como socios de negocios
de los integradores, poniendo su amplia
cartera de productos al servicio del
proyecto.

Alo largo del encuentro se evidencié
elinterés por parte de los profesionales
acerca de las lineas de productos Tyco,
pensadas para satisfacer las necesidades
del usuario final con nuevas prestacio-
nes. Entre ellas, las de la nueva Power
Series Neo, que incluye la posibilidad
de comprobar el estado del sistema
de alarma a través de una aplicacion
para dispositivos moviles realmente
novedosa y la mejora en lo referido a
tecnologias inaldmbricas y de video-
verificacion. Asimismo, se hizo énfasis
en laintegracion que ofrece la compaiiia
para los tres sistemas de seguridad
mas utilizados por medio de la plata-
forma Entrapass de Kantech: control
de acceso, intrusion y CCTV.

“En general los grandes proyectos tar-
dan muchos meses en concretarse y
otros tanto en ponerse en marcha. Es
por eso que desde Tyco les ofrecemos a
nuestros clientes acomparnamiento in-
tegral desde el primer dia. Concretar un
proyecto es un trabajo de equipo y eso
eslo que ofrecemos desde Tyco a nues-
tros clientes’; explico Jocelyn Sanon, In-
geniero de Desarrollo de la compania.

La soluciéon completa de seguridad
de Tyco presentada por Selnet es una
oferta integral para proteger instala-
ciones, propiedades y personas en
sitios con multiples espacios residen-
ciales, comerciales o publicos de cual-
quier tamano, basado en tres pilares:
- Controlar: una gama completa de so-

luciones de control de accesos esca-

lable y facil de usar, que ofrece a

través de los productos Kantech una

experiencia de usuario incompara-
ble.

« Detectar: deteccion de intrusion de
PowerSeries Neo de DSC, un sistema
hibrido completo que combina la fle-
xibilidad de un sistema cableado mo-
dular con la simplicidad de los dis-
positivos y periféricos inaldmbricos.

- Ver: videovigilancia de exacqVision,
un sistema facil de usar con mdltiples
caracteristicas que permite a los usua-
rios ver y administrar video en vivo y
grabado.m
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Hablamos un solo idioma en rastreo.
El de simplificar procesos y optimizar recursos.
CalAmp lider mundial en soluciones de rastreo vehicular,

llega a Argentina para traemos la préxima generacion de
equipos de restreo.

% Telematics Devices

CalAmp Telematics Cloud

Software Applications

In Partnership with Interwave.

Interwave, S.A. is an Authorized Distributor
for CalAmp products, ‘CalAmp World Wide
Partner Program’ member

For more information, please visit
interwavegroup.com
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B Empresas

Seguridad Total

Proyectos y futuro de la empresa

Nacida como empresa de venta al publico por internet, Seguridad Total se enfoca en ofrecer servicios y

asesoramiento al profesional del sector. Mathias Schusterman, CEO de la compariia, adelanta a RNDS

las novedades para el préximo ano, que incluyen la apertura de una nueva sede corporativa.
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&, 08105552020
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S eguridad Total, integrador y dis-
tribuidor de una amplia gama de

rubros para seguridad electrénica, nacié
hace 15 anhos y se especializé en la co-
mercializacién de equipos y sistemas
al usuario final. Hace dos afnos, tras la
pérdida de su fundador, Mathias Schus-
terman, uno de sus hijos, comenzoé un
proceso de reestructuracion interna de
la empresa, enfocandose en la profe-
sionalizacion de la misma, agilizar su
operatoria y mejorar la calidad de pro-
ductos que distribuye y la atencién
brindada al cliente.

Mathias Schusterman, CEO de Segu-
ridad Total, adelanta los cambios que
afrontard la compaiia en los préximos
meses.

- ;Cudles son los objetivos de esta
nueva etapa?

- Estamos en un momento de pro-
funda transformacion. Cada proceso
interno anterior fue repensado y dise-
fnado desde cero, desde la atencién
técnica hasta las lineas de productos
que trabajamos. En los préximos meses
nos mudaremos a unas oficinas de mas
de 500 metros cuadrados, que nos po-
sibilitaran, entre otras cosas, dar una
atencién integral a nuestros clientes
con un showroom totalmente interactivo,
donde podran probar todos los pro-
ductos en funcionamiento. Disefiamos,
ademas, un area de soporte técnico
desde la cual podremos gestionar re-
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paraciones en menos de 48 horas sin
necesidad de dilatar los plazos recu-
rriendo a las marcas. También dispon-
dremos de una oficina equipada para
generar capacitaciones de todas nuestras
lineas de productos. Esta nueva etapa
tiene que ver con profesionalizar, mejorar
y disfrutar de la empresa.

- {Qué refiere el concepto “disfrutar”?

- El nuevo edificio de la empresa
tendrd areas colaborativas y un espacio
de esparcimiento. Creo firmemente
que se trabaja y se rinde mejor cuando
uno estd a gusto en su lugar de tareas.
Pasamos casi todo el dia trabajando,
asi que no hay motivo por el cual no
tener un lugar dedicado al descanso,
para luego volver a reconectar con el
trabajo.

- ;Qué los motivé a este cambio?

- En gran parte esta relacionado con
laforma en que estan desarrollandose
las nuevas empresas en los polos tec-
nolégicos mas avanzados del mundo
y, como dije anteriormente, creo que
se trabaja y se rinde mejor cuando
uno estd contento. Antes de dirigir
esta empresa, trabajé en empresas de
sistemas donde se manejaba esa logica
y realmente estdbamos muy a gusto.

- ;Tienen pensado incorporar mas
personal?

- Por supuesto, estamos en la bus-
queda de personas para diferentes
puestos, desde ventas y comunicacién
hasta desarrollo de software. Queremos
comenzar a tener una base tecnolégica
con desarrollos propios, pero esos son
proyectos que van a llevar algun tiempo
mas. Por eso es que, a través de este
medio, invitamos a los profesionales
interesados a contactarse con nuestra
empresa, a rrthh@seguridadtotal.com.ar

- {Cémo van a trabajar sus lineas de
productos?

- Tratamos de ofrecer mes a mes un
catdlogo de productos cada vez mas
amplio. Queremos que el cliente en-
cuentre en Seguridad Total todos los
productos que necesita para realizar
la instalacion, al mismo precio que en
las marcas, recibiendo una atencion
de alta calidad y asesoramiento técnico,
con respaldo, compromiso y garantia.

- ;Cudndo serd la inauguracion de la
proxima sede?

- Proyectamos la inauguracién para
enero de 2018, fecha que serd oportu-
namente informada a través de todos
nuestros canales de comunicacion. m
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Con el sistema de gestion de entrada y accesos de ZKTeco, puede administrar de
forma sencilla la seguridad de sus instalaciones sin necesidad de realizar una gran
inversion.

Se trata de una solucidon que permite integrar la gestion de visitantes, los accesos a
las diferentes areas, el control de asistencia de personal y la videovigilancia.

Para ello, se vale de diferentes sistemas como equipos biométricos que pueden leer
huella digital, rostro, palma, vena o tarjeta de proximidad, molinetes, detectores de
metales, detectores de rayos X, etc.
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Oficina inteligente con ZKTeco

Con las soluciones de ZKTeco podra:
Hacer mas seguras sus instalaciones
@ Gestionar las entradas de su personal y los visitantes

@ Asignar diferentes niveles de usuario

Panel biométrico
de control de accesos

Equipo con lector
de vena

Equipo con -
lector de huella
=k
—
EC10

Controladora de
ascensores

Lector de huella

Molinete de entrada
con aletas

. Modulo de ascensores

. Modulo de visitas ;
. Modulo de control de accesos : Videoulyfance
. Videovigilancia

=
ZKTeco Argentina S.A. | La Pampa 1534 1°A (C1428DFZ) CAB.A. |Tel: +54 11 4785-6481 | info.arg@zkteco.com S
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B Empresas

Innovacity

Soluciones de seguridad para ciudades inteligentes

Una ciudad inteligente se basa en el uso intensivo de las tecnologias de la comunicacion y la informacion.

Apoydndose en esa premisa nace Innovacity, una integracion de empresas capaces de ofrecer soluciones

avanzadas en seguridad y un entorno social sustentable.

N
( hw INNOVACITY

\NNOVACITY

@& www.innovacity.com.ar

I nnovaCity nace de laintegracion de

tres empresas visionarias, Heimdal,
Security One y SoftGuard, para brindar
soluciones de vanguardia tecnolégica
a la vigilancia y seguridad vecinal, en
el marco del desarrollo de ciudades in-
teligentes para ofrecer un incremento
en la calidad de vida de los ciudadanos.
La compafiia viene trabajando con no-
vedosas plataformas, que proveen so-
luciones de seguridad a gobiernos y
organizaciones, para éstas que puedan
ofrecer proteccién y tranquilidad a
todos los residentes.

Incorporando las tecnologias de lain-
formacion y comunicaciones, Innovacity
crea sistemas avanzados y plataformas
integradas, que permitan desarrollar
vias sostenibles para garantizar la se-
guridad urbana como servicio esencial
para elevar la calidad de vida de los
ciudadanos. Asimismo, ofrece un en-
torno social sustentable, fomentando
el uso eficiente de los recursos y la re-
duccién de costos mediante el proceso
de innovacion.

INNOVA CITY VIEW

Utilizando distintos sistemas integrados
de videovigilancia, la empresa brinda
soluciones para ofrecer mayor seguridad
y tranquilidad a las ciudades, a través
de sistemas de videovigilancia urbana,
de cdmaras y comunicaciones moviles,
sistemas integrados de alarmas y pul-
sadores de panico y geolocalizaciéonn,
administracién integrada, radio
UHF/VHF, estadistica y mapa delictual.

INNOVA PANIC

SmartPanics es una innovadora apli-
cacion de seguridad para smartphones
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y dispositivos méviles que permite
multiples funciones de gestién y control,
como el envio de alarmas, acceso ain-
formacion de la cuenta, informacion
delos vehiculos, seguimiento de grupo
familiar o visualizacion de camara, ade-
mas de monitoreo mavil.

La app funciona como una botonera
de emergencia virtual que permite en-
viar eventos de SOS, fuego o asistencia
médica, informando la localizaciéon
exacta del lugar o persona a la central
de monitoreo, que dara aviso a las au-
toridades correspondientes. También
posee el botéon“En camino’, por medio
del cual el usuario obtendra un segui-
miento pasivo desde donde se en-
cuentre hasta el punto en el mapa que
haya definido o por el tiempo deter-
minado que configure.

El sistema SoftGuard recibe y gestiona
las alarmas provenientes de objetivos
fijos (residencias, oficinas administra-
tivas, hospitales, escuelas, guarderias,
corralones, etc.) y de objetivos méviles
(automotores, méviles de vigilancia,
etc.).

INNOVA LIGHTING

Es un sistema inteligente de iluminacién
urbana con sensores inaldmbricos que
puede encender luces de manera in-

teligente o regular su intensidad aho-
rrando de energia (hasta el 80%).
Innova Lighting también ofrece las
siguientes posibilidades:
« Geolocalizacion de vehiculos y per-
sonas.
« Detector de grito, choque o disparo.
- Sistema de baterias integrado.
Innova Lighting también posee un
sistema de comunicacion radial mesh,
sistema de atenuacion, sensor de mo-
vimiento y de potencia, micréfono am-
biental, sensor de impactos y posicion.

INNOVA SOS

Se trata de una alarma comunitaria
que se instala en un poste de cada
cuadra del vecindario y es compartido
por un grupo de vecinos.

Cada vecino obtiene un control re-
moto inaldmbrico vinculado con el sis-
tema de alarma, que le permitird ac-
cionar una sirena, encender luces y
enviar un evento de pdanico a una
central de monitoreo al momento de
ocurrir algun incidente.

La sefal de alarma sera recibida y
atendida en el sistema de monitoreo
de SoftGuard con el nombre del usuario
que la acciond y posicion en mapa de
donde se encuentra el poste con la
alarma.m
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PARARRAYOS
PROTECTOR DE CAMPO
ELECTROMAGNETICO

PDCE SERTEC

El Protector PDCE SERTEC tiene como objetivo prevenir y resguardar
la salud de las personasy sus bienes, animales, estructuras en
instalaciones criticas en tierra, aire y agua de cualquier fenémeno
eléctrico que cuyo modo de transporte sea el aire evitando los
accidentes reduciendo los costos y lucro cesante de inversiones MONUMENTOS Y SI

tecnoldgicas que reciben danos por descargas atmosféricas.

El PDCE SERTEC estd disenado para proteger utilizando
contramedidas que controlan y compensan los efectos
electroatmosféricos producidos por el cambio climético, la
contaminacién electromagnética a nivel industrial, meteorolégico o
solar , manifestados en forma de tormentas eléctricas, pulsos
electromagnéticos.

El PDCE SERTEC estd permanentemente protegiendo su area de
cobertura para corregir los efectos de las perturbaciones
electromagnéticas en funcién de su procedencia, frecuencia,
tensién e intensidad. Compensando, estabilizando
la corriente de los campos eléctricos en su entorno
drenandolos a tierra anulando la formacion
del rayo, en su drea de proteccion (100 o
120 metros de radio segtin modelo).

Representante Exclusivo:
Valls S.A.

Irala 433 (C1163ABI)
Buenos Aires - Argentina
Tel. (011) 2102-4100/ 5000
Tel/Fax: (011) 4362-0266

ventas@alari.com.ar
www.alari.com.ar SEGURIDAD ANTI-RAY0S
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Complete

@@ Security Solution

DETECTAR

Control de intrusion
de PowerSeries
Neo de DSC

CONTROLAR

Control de acceso
de Kantech

exacqgVision

exacq

VER

Videovigilancia de

Exacqg .
Viamonte 1226 - (S2000ETZ) Rosario - Santa Fe - Argentina 'tl.[B o
Tel.: (54-341) 4860800 Security Products
e-mail: contacto@dmasrl.com.ar Distribuidor Autorizado
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Pyronix by Hikvision

La marca se reinventa y presenta nuevos productos

Con 30 anos de presencia ininterrumpida en el pais y tras ser adquirida por Hikvision, Pyronix relanza su

portfolio de productos al mercado, apoyado en nuevos desarrollos y tecnologias. El Ing. Martin Hanono,

Gerente regional de la marca, adelanta los proyectos para los préximos meses.

Ll Eymgigg] PYRONIX

i

A WWW.pyronix.com
ﬁ /Pyronix
u @Pyronix

,_Lﬂ /company/pyronix

F undada en 1986 por Julie A. Kenny

en Rotherham, condado de South
Yorkshire, en Inglaterra, Pyronix se in-
trodujo en el mercado de los sistemas
de alarmas a través del desarrollo y
produccion de un detector pasivo in-
frarrojo (PIR) de alta calidad y con avan-
zadas caracteristicas. Posteriores avances
tecnoldgicos y mdltiples patentes, dieron
origen a una completa familia de de-
tectores.

Hace un afo, Pyronix fue adquirida
por el fabricante de productos y sistemas
para videovigilancia Hikvision, compafia
con la que se plantea un ambicioso
plan de expansién que lleve ala marca
a abarcar una mayor porcién de mer-
cado que antes, por razones de costos,
no podia lograr.

“Una de las principales razones por
las que Hikvision adquiere Pyronix es
la posibilidad de ingresar al mercado
de intrusion sin improvisaciones, ya
gue esta compaiia cuenta con patentes
y desarrollos tecnolégicos en deteccidn
de movimiento y sistemas inaldmbricos
de avanzada, con un nivel que no mu-
chos fabricantes en el mundo tienen”,
explicé Martin Hanono, Gerente regional
de la compaiiia.

“Pyronix es una marca reconocida a
nivel mundial pero que nunca estuvo
entre las lideres en Latinoamérica, ba-
sicamente por lo costoso de su alta
tecnologia. Esa ecuacion, hoy y gracias
al aporte de Hikvision, estamos en con-
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diciones de revertirla’, concluyé el di-
rectivo de la marca.

- ¢{Cudl es el principal beneficio para
Pyronix?

- Con esta adquisicion, los costos de
fabricacion comenzaron a bajar, gracias
a la capacidad de compra de grandes
volumenes de componentesy una re-
duccién de los mérgenes de comer-
cializacién. Ademas, se potencio su ca-
pacidad de Investigacién y Desarrollo,
ya que de tener alrededor de veinte
ingenieros dedicados a esta tarea pasé
a contar con mas de ochenta, lo que
nos asegura un crecimiento en cantidad
y tecnologia de productos muy im-
portante. Este es uno de los secretos
del vigoroso crecimiento de Hikvision,
y que nos llevé a ocupar el numero
uno del mundo: la enorme inversién
en 4+D.

- ;Se ven ya algunos resultados?

- Si, en algunos aspectos comenzamos
a ver los resultados, sobre todo en la
presentacién de nuevos productos.
Ademas de los que ya tenemos ofi-
cialmente en cartera, el roadmap de
lanzamiento estd muy nutrido y va a
sorprender al mercado. El préximo afo
viene muy cargado de novedades, que

nos permitirdn revolucionar un rubro
que durante muchos afios tuvo pocos
cambios tecnolégicos.

- {Cudles son los principales cambios
en la tecnologia?

- Hace un tiempo comenzaron a in-
corporarse nuevos medios de trans-
mision a través de Internet, que posi-
bilitan manejar sistemas practica y efi-
cientemente de manera remota me-
diante una app, recibir notificaciones
Push, comandar e interrogar una central
y sus salidas programables, etc. Por
otro lado, hemos avanzado mucho
con nuestros detectores de exterior,
hasta haber llegado a productos con
una excelente performance de detec-
cién a un precio muy competitivo.
Todas estas opciones le dan un nuevo
aire a un mercado maduro como el de
intrusion. Esa estandarizacion también
habia marcado una meseta en la rela-
Cién entre costos y precios de venta,
lo cual también le habia disminuido el
atractivo al negocio de instalacién. Con
estos nuevos productos que presen-
tamos, el mercado renueva su interés:
siuna empresa o instalador vende solo
una alarma sus margenes son muy
acotados. Ahora, si ademas de un sis-
temadealarma le vende al cliente una
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DETECCION
PERIMETRAL EXTERIOR
DIALER SEGURIDAD ELECTRONICA

Deteccion inigualable, L Byronix
aun en las condiciones
mas extremas

@  Logica de deteccion Tri-Signal
. Inmunidad a mascotas Dual-Vision
® Anti-enmascaramiento
® Anti-Bloqueo

# Analitica Anti-balanceo

4 Tecnologia Blue Wave (BWT)
~ Filtro UV en lente y gabinete

Resistentes a la intemperie
(IP 65 certificado)

)
S

# Grado 3 de seguridad
# Cobertura adaptable Infrarrojo Exterior

| Instalacion flexible 10M 90°Vo Iumétrico
l,:"' Facil configuracion XDH].OTT' AM
| Resistencias de final de linea incluidas

y seleccionables para todos los paneles del mercado Detector de exteriores de alta seguridad

que combina tecnologias patentadas como

Tri-Digital Detection Signal Processing y

Tri-Anti-Mask Technology para mejorar su
rendimiento en condiciones extremas.

@ 5 aros de garantia

DIALER

SEGURIDAD ELECTRONICA

La Rioja 827 (C1221ACG)
Ciudad de Buenos Aires
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838

www.dialer.com.ar

ENCUENTRE EN DIALER LAS MEJORES SOLUCIONES
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Longse

LIRIN

SEGURIDAD ELECTRONICA

DESARROLLO PROFESIONALES

PARATUS OBRAS

Te brindamos la solucidn, capacitacion,
asesoramiento de las marcas lideres en
seguridad electrénica. Ofrecemos lineas
completas para tus obras en videovigilancia,
control de acceso, sistemas de alarmas y
deteccion de incendios.

CCTV HD/FULL-HD/4K

SOLUCIONES EN VIDEOVIGILANCIA

- Camaras especiales 4-Brid
Longse -Domos PTZ HD-CVI & IP
- HCVR/NVR

SISTEMAS DE ALARMA

LA LINEA MAS COMPLETA DEL MERCADO
- Kits

- Alarmas

- Sirenas

- Sensores

- Médulos

¢ lonso

ALARMA

Gallicia 2946 2° PISO, CABA.

lIH I N Tel. (+54 11) 4583-6653
ventas@hurin.com.ar
SEGURIDAD ELECTRONICA A DT O ar

(zk scanner ([ ¢

ZKT=cs My Secutron € lor

CONTROL DE ACCESO
SOLUCIONES INTEGRALES

- Detectores de metal
- Control de acceso
- Molinetes

DETECCION DE INCENDIO

SISTEMAS QUE SALVAN VIDA

- Paneles de deteccion de incendio
- Avisadores manuales
- Sensores

- Sirenas Secutl’on

- Accesorios

3 Hurin Seguridad Electronica
B Hurin Seguridad Electronica
/hurinseguridad
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TECHNOLOGY
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automatizacion y otras opciones de
mayor valor agregado, podra volver a
ver el negocio de las alarmas de intrusion
Ccomo una opcidon mucho mas reditua-
ble. Asi, entonces, con las nuevas fun-
ciones de los sistemas de alarma, se
renueva el interés para las empresas e
instaladores.

Todo esto serd complementado antes
de fin de este afio con la integracion
con el resto de las tecnologias Hikvision,
como ser video, control de accesos y
video porteros por IP, o que abre un
mundo de nuevas posibilidades.

- ¢En qué marcas se enfocan como
competencia directa?

- Luego de mas de tres décadas de
exitoso crecimiento, aunque se enfocd
basicamente en el mercado europeo,
Argentina fue, curiosamente, el primer
pais americano en el que Pyronix tuvo
presencia y el que le permitié abrir
nuevos mercados.

“Hoy tenemos en Argentina y en la
regién un market share pequefio. Por
esto, no nos fijamos como meta una
competencia directa con alguna otra
marca. Estamos trabajando en ganar
mercado y hacerlo con la impronta de
Hikvision: invadiendo con una gama
de productos innovadores mucho mas
amplia y con precios agresivos, sin re-
signar la calidad’; explicé Hanono acerca
de las metas de la compafia.

“A esta altura nadie duda de la calidad
de Hikvision asi como nadie duda de
la calidad de los productos Pyronix.
Entonces, nuestra estrategia no es mirar
hacia afuera, hacia la competencia, sino
mirar hacia adentro, replicando las es-
trategias utilizadas por Hikvision para
posicionarse en el nimero uno para
hacer crecer también a las lineas de in-
trusion, basado siempre en el desarrollo
de nuevos productos’, concluyé.
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- iCudles seran los principales mer-
cados apuntados?

- La idea es posicionar a la marca en
todo el mundo, no queremos restrin-
girnos a un drea determinada. En Brasil,
por ejemplo, en lo que a sensor de
movimiento se refiere, estamos cerca
del ndimero uno. El mercado brasilero
siempre fue muy dificil para Pyronix,
ya que tienen muy protegida su in-
dustria y existen muchos fabricantes
locales. Siempre vendimos bien en ese
pais pero solo productos de gama me-
dia y alta. Nos fue muy dificil ingresar
con productos de gama baja, que es
donde se mueve el mayor volumen
de ventas.

- ;Cémo sera la relacion de Pyronix
con los profesionales?

- Una vez que presentemos toda la
nueva linea de productos, vamos a
poner énfasis en la capacitacion, pro-
moviendo certificaciones fundamen-
talmente en los nuevos paneles, ya
que hay que mostrarle al instalador e
integrador toda la capacidad de la que
disponen estos productos, para que
tomen conciencia del valor que agrega
esta tecnologia, y los negocios que
esto puede generar. Por otro lado, es-
tamos trabajando con un gran distri-
buidor como Dialer, con el que tenemos
una excelente relacién desde hace 20
anos y seguiremos trabajando con
ellos, ya que los consideramos no solo
excelentes profesionales sino también
grandes personas y socios de negocios,
que siempre han acompanado a la
marca. Pero para lograr nuestro objetivo,
requerimos de nuevos distribuidores
y el primer paso lo dimos sumando a
SFTechnology, que ya cuenta con mer-
caderia en stock, y Security One, que
recibird su primer embarque en algunas
semanas, lo cual nos ayudard a ganar

la cuota de mercado que nuestros pro-
ductos, por variedad, tecnologia, calidad
y precio merecen alcanzar.

- ;Cual es la estrategia para llegar al
interior del pais?

- Se trata sin dudas de un gran mer-
cado, con plazas muy importantes co-
mo Cordoba, Mendoza, Rosario, Santa
Fe, la region norte de Argentinay gran-
des ciudades del sur del pais. Son mer-
cados sumamente atractivos sobre los
que estamos trabajando de manera
efectiva, ya que contamos hoy con
muchos mas recursos que hace unos
anos. Trabajaremos con una cantidad
limitada de distribuidores, el minimo
indispensable, y con un fuerte apoyo
en la figura del subdistribuidor, princi-
palmente en el interior del pais. Lo
mas importante es que el instalador
se encuentre con un proveedor con-
fiable, evitandole, por ejemplo, a un
profesional de Cérdoba comprar en
Buenos Aires, con el tiempo y costos
que esto implica.

- ;Cudles son las expectativas para
los préximos meses?

- Un gran paso fue establecer la oficina
regional de Hikvision en Puerto Madero,
Buenos Aires, con una sala de capaci-
tacion para 90 personas. Todos los re-
cursos con los que contamos hoy hacen
que no veamos dificultad en lograr lo
que logré Hikvision con el mercado
de la videovigilancia: llegar a ser los
ndmero uno. m

UNIDADES DE NEGOCIOS
- Centrales de alarma de intrusion.

- Detectores de interior.
- Detectores de exterior.
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B Empresas

Fire Protection Systems

Entrevista a Pablo Alcaraz, Presidente de FPS

FPS estrena sede: cuenta hoy con dos pisos de modernas oficinas en Villa del Parque y proyecta, ademds

de la distribucion de Notifier, ampliar sus lineas de productos para poder satisfacer de manera integral

las necesidades de sus clientes.

FPS

& 541121067783
& ventas@fpssa.com.ar

@& www.fpssa.com.ar

n /Fpsa-sa

F PS ofrece al mercado asesoramien-

to, ingenieria, proyecto y equipa-
miento para cada sistema de seguridad,
conjuntamente con el servicio de pro-
gramacion, puesta en marcha y capaci-
tacion de sus clientes. Especialistas en
sistemas contra incendios y reconocidos
por su trabajo con la marca Notifier,
todos sus productos se instalan en los
mas importantes emprendimientos de
la industria en general, establecimientos
dedicados a la salud, el comercio, las fi-
nanzas y la educacién.

“Nuestro nombre esta ligada de ma-
nera casi automatica a la marca Notifier.
Hace muchos afos que, personalmente,
trabajo esa linea de equipos y fue la
que elegimos a la hora de distribuir
como empresa’; sefiala Pablo Alcaraz,
Presidente de Fire Protection Systems.

La empresa cuenta hoy con una nueva
sede, ubicada en Remedios de Escalada
de San Martin 3325, 1er Piso, del Barrio
Santa Rita de Villa Del Parque, en la
Ciudad Auténoma de Buenos Aires.

“Estuvimos un tiempo sin oficina pro-
piay creimos que era el momento ade-
cuado para establecernos en un lugar

en el que pudiéramos brindarle a nues-
tros clientes un servicio adecuado. En
este punto quiero hacer un agradeci-
miento ala gente de Iselec, en especial
a Marcelo y Jorge Panzuto, que nos
brindaron todo su apoyo prestandonos
un sector de sus propias instalaciones
mientras buscabamos un lugar donde
instalarnos’, cuenta Alcaraz.

LA NUEVA SEDE

En el edificio donde se encuentran
las oficinas, FPS cuenta con dos pisos
propios, uno para el rea técnicay ad-
ministrativa y el sequndo, en el que se
encuentra ubicado el depdsitoy la sala
de esparcimiento.

“Nos parecié una buena idea dedicar
una sala donde tanto el personal como
los visitantes puedan estar a gusto,
donde podamos hablary concretar ne-
gocios por fuera de un dmbito estricta-
mente de oficina’;, describe Alcaraz.

Ese segundo piso estd acondicionado
con sillones, musica funcional y mesas
de ping-pong y pool.“Son detalles que
hacen al confort y que tanto quienes
trabajan con nosotros como nuestros
clientes merecen’; concluyé el directivo.

RELACION CON LOS CLIENTES

“Desde hace muchos aflos mantengo,
desde lo personal, una clientela que
particularmente me es fiel, que confia
en el nombre y en el producto. Son
clientes con los que se establecieron
lazos muy fuertes y que hoy son el
pilar de FPS. Inaugurar estas oficinas,
con estas comodidades, es un poco
devolverles a esos clientes la fidelidad
y paciencia de todos estos anos. Real-
mente estoy muy agradecido por el
respeto que tienen por nosotros, lo
mismo que mis colegas, con quienes
mantengo una excelente relacion’, ex-
presé Pablo Alcaraz.
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Mis pe 20 aflos como
DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

HD|[ IR |(IPet]
TV-HD280V | HDTVI Dome Camera

+ 1/2.9" CMOS 2 Megas.
+ HD 1080P.

+ 33 IR Led.

+ 300m de transmision.

[HD|[ IR |{IPes
TV-HB320V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/3" Sony 2.4 Megas, Progessive Exmor CMOS Sensor.
= Full HD 1920 x 1080.
+ 30 IR Led.

HD [ IR | IPss|
TV-HB280V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/2.9" SONY IMX236 2 Megas.
« HD 1080.

+ 42 IR Led.

+ 300 a 500m de transmision.

HD|| IR
AHD-1372IR | AHD Bullet Camera

+ 1/3" Sony IMX225LQR 1.3M Sensor.
+ HD 1920 x 1080.

*4 IR Led, 25m.

lluminacion 0.1 Lux.

Las Casas 3777 - (C1238ACG) - Buenos Aires - Argentina

ConoZCA MAS VISITANDO NUESTRA
Tel./Fax: +54 11 4925 4102 (Rot.) - E-mail: info@elcasrl.com.ar

™ NUEVA WEB WWW.ELCASRL.COM.AR
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Un mundo de’soluciones :
en seguridad electronica

Mis DE 20 aRoS CoMO
DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

NOTIFIER'
by Honeywell

ELECTRONICS

@ Disposicion N°415/DGDyPC/2011,

Resolucion N°643/AGC/2014 y.

Disposicion N°215/DGHP/2015
S SYSTEM
\ @ SENSOR ELCA SEGURIDAD ELECTRONICA

es una empresa REGISTRADA (n° 002433)
y HABILITADA (N° 1268322/2011)
segun disposicién 415 & 215 por el

Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires
como FABRICANTE, INTALADOR,
MANTENEDOR Y REPARADOR
de sistemas electronicos de seguridad
contra incendio

CoNOZCA MAS VISITANDO NUESTRA
NUEVA WEB WWW,ELCASRL.COM.AR

Las Casas 3777 - (C123BACG) - Buenos Aires - Argentina
Tel./Fax: +54 11 4925 4102 (Rot.) - E-mail: info@elcasrl.com.ar
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H Empresas

- ;Cémo fue la decision de abrir esta
oficina?

- Creo que llegamos a un punto, como
empresa, en que nos debiamos y les
debiamos a nuestros clientes una sede
de estas caracteristicas, donde poder
atenderlos de una manera mas eficiente.
Esta casa es una manera de devolverles
parte de esa confianza.

- ;Cual es la relacién con el sector?

- El grupo de profesionales dedicados
a incendios es bastante reducido y
tiene la particularidad de que cada
nombre esta perfectamente identificado
con alguna marca, es muy raro que al-
guien que ofrece deteccién y proteccion
contra incendios cambie de proveedor.
A lo sumo incorpora nuevas lineas de
productos, pero es muy poco probable
que deje de lado o cambie la marca
con la que trabajé siempre y es con la
cual el cliente lo identifica.

- {Cudles son las claves para crecer en
el mercado?

- Es fundamental tener sobriedad a la
hora de gastary saber dénde se coloca
la inversion: segun nuestra vision hoy
es fundamental tener stock. Con la
competencia que existe entre las marcas
y entre empresas, tener stock disponible
puede marcar la diferencia entre ganar
un negocio o no. El cliente se acos-
tumbrd a que nosotros tengamos mer-
caderia disponible, por lo cual ante la
necesidad de productos saben que
pueden acudir a nosotros, sin necesidad
de buscar productos en distintos pro-
veedores para completar lo necesario.

- §C6mo se planifica la inversion?

- Ala hora de invertir, pusimos muchas
cosas en la balanza. Cuando comen-
zamos a pensar en esta oficina una de
las premisas fue seguir manteniendo
la sobriedad con la que nos manejamos
hasta ahora, pensando en invertir sin
derrochar. Logramos asi un equilibrio,
que es lo que buscamos: una oficina
cdmoday, lo mdsimportante, con am-
plio stock de mercaderia. Para nuestra
empresa laimagen es parte importante
de un negocioy hasta el momento ve-
niamos trabajando gracias a un nombre
y una marca. Hoy, ese nombre lo acom-
pafamos con un lugar fisico acorde.
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Pablo AIcaraz\

Estamos devolviéndole a nuestros clien-
tes el acompafamiento sostenido. To-
dos los afios hacemos un informe de
compras y vemos que, la mayoria de
los clientes —o al menos los mas im-
portantes— compran a lo largo del
tiempo mas o menos lo mismo. Podran
comprar una central mas o menos por
ano, diez detectores mas o menos,
pero basicamente es lo mismo. Eso lo
que hace es darle un grado de certeza
muy importante al mercado, lo cual se
traduce también en la certezaala hora
de elegir qué productos vas a tener en
stock. Si seqguis la linea que te trazan
esos clientes, seguramente la inversion
que hagas serd la adecuada. El secreto,
creemos, es estar atentos a las necesi-
dades del mercado y en especial a las
de nuestros distinguidos clientes.

- ;Qué diferencia al mercado de in-
cendios de otros segmentos de la se-
guridad?

- El mercado de incendios es un mer-
cado totalmente diferente al resto de
los segmentos de seguridad, es mucho
mas especifico, el cliente sabe lo que
necesita, mas alld de algun requeri-
miento puntual pedido en algunos
pliegos técnicos. Difiere mucho de
otros segmentos como el CCTV o la
intrusion, que es mas diversificado y
accesible a otro tipo de clientes.

- ;Cudles son los proyectos para el
resto del ano?

- Entre los proyectos para los préximos
meses estd tratar de tomar la linea
Honeywell Security para poder ofrecer
un abanico mas amplio de soluciones

anuestros clientes. Esto vendra también
acompafado de una serie de capaci-
taciones y cursos que ya estamos pro-
gramando con Honeywell y que nos
gustaria que sean mas econdmicos y
accesibles para el publico. La idea es
ofrecer productos para videovigilancia
y algunas lineas de control de accesos.
Muchas veces tenemos clientes que
también requieren de esas soluciones
para completar su proyecto y quieren
tener un solo proveedor, evitando tener
que salir a buscar distintos mayoristas
para ajustarse a sus requerimientos.
Esa necesidad es la que nos hace con-
siderar sumar soluciones a nuestro
portfolio.

- ;Cudl es la relacion con Notifier?

- Hoy contamos con todo el apoyo
de nuestro proveedor, lo cual nos per-
mite también pensar en llegar a otro
tipo de clientes, que requieren de
mayor volumen de productos, lo cual
nos va a seguir posicionando en el
mercado. Utilizar las mejores tecnologias
disponibles en proyectos econémica-
mente viables, acompanando a nues-
tros clientes gracias a la confianza de
nuestro proveedor es una de las claves
que permitird que FPS siga creciendo
en el mercado a los niveles sorpren-
dentes que hoy lo estd haciendo.m

UNIDADES DE NEGOCIOS

- Centrales de alarma de incendios.
- Detectores de incendios.
- Sistemas de extincion.
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GRUPO ISELEC ES MIEMBRO DE LA CAMARA
ARGENTINA EN SEGURIDAD

Empresa registrada y aprobada de acuerdo a la ley
2.231 disposicion 415-DGDYPC-2011 GCBA y la dis-
posicion 215/DGHP/15
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Integracion de seguridad electronica

Grupo Iselec SRL
Av. Presidente ). D. Perén 4086 (B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
info@iselec.com.ar - wwww.iselec.com.ar


www.iselec.com.ar
www.iselec.com.ar

©) Fireute ALarms
by Honeywell

CURSOS DE PROGRAMACION GRATUITOS

SOFTWARE DE PROGRAMACION GRATUITO

a E u RE n Productos en STOCK
M para ENTREGA INMEDIATA

Av. Cordoba 4080 (C1188AAT) C.A.B.A - (54 11) 4861-8960 / 7280



www.asec.com.ar

@® NOTIFIER’
by Honeywell

Para PROGRAMACION y PUESTA EN MARCHA
cuente con nuestro DEPARTAMENTO ESPECIALIZADO

EMPRESA CERTIFICADA ® NOTIFIER’

VIDEOVIGILANCIA

info@asec.com.ar
www.asec.com.ar


www.asec.com.ar
www.asec.com.ar

B Empresas

Nueva representacion en Isolse

Suma a sus productos la distribucién de Simplex para Argentina

Mds de una década en el mercado avalan la experiencia de Isolse como proveedor de equipos y soluciones

contra incendios. Su compromiso con el cliente motiva siempre la busqueda de nuevas opciones, entre

ellas la de sumar nuevas distribuciones, como Simplex.

isolse ¥ ISOLSE SRL

. e

@ +54114621-0008
& contacto@isolse.com.ar
@ wwwi.solse.com.ar

ﬂ /isolse.solucionesenseguridad

] alsolse

'.Llj /company/isolse-s-r-l/

E mpresa con casi 15 afos de tra-
yectoria en el rubro, Isolse inicié

sus actividades en el afo 2003. De a
poco, basdndose en la atencion cordial
y el respeto por sus clientes, comenzé a
crecer hasta posicionarse entre las mas
reconocidas en el segmento de la dis-
tribucién einstalacion de sistemas contra
incendio y entre los mdas importantes
importadores de productos para detec-
ciény extincion de incendios.

Sutrayectoria la avala como un referente
en la provisién de equipos y soluciones
al mercado, basando su accionar en el
compromiso con el cliente y una vocacion
de servicio permanente como puntales,
empenfada en innovary buscar siempre
la mejor opcidn para satisfacer las ne-
cesidades de sus clientes.

Isolse tiene como objetivo brindar un
servicio integral a sus clientes, aseso-
randolos en la busqueda de las aplica-
ciones de seguridad adecuadas, dise-
Aando la ingenieria que contemple los
requerimientos normativos y necesi-
dades particulares de cada proyecto, y
acompanandolos en cada etapa de la
obra para lograr un equilibrio técnico
econdmico exitoso.

PRESENTE Y FUTURO

Recientemente, Isolse comenzo a re-
presentar y distribuir en Argentinaala
reconocida marca Simplex, lo cual les
permitird dar un paso adelante en el
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mercado de deteccién de incendios.

Simplex es una compania de origen
estadounidense posicionada hoy entre
las principales a nivel mundial en sis-
temas para deteccién y notificacion
de incendios, que le permitird a Isolse
aportar al mercado prestaciones no-
vedosas, entre las que se incluyen so-
luciones de audio evacuacion stand-
alone, paneles de alarma hibridos -
convencional y direccionable-, paneles
de disparo automatico de sistemas de
extincion de dos riesgos individuales
y el novedoso sistema TrueAlert ES,
para desarrollar sistemas integramente
direccionables.

Esto se acompana con notificacion
totalmente direccionable, tan flexible
y conveniente que permite identifica-
cion individual, programacion separada
de sonido y luz, asi como autotest au-
tomatico de cada dispositivo de noti-
ficacion instalado.

En lo que respecta a extincion de in-
cendios, Isolse es representante oficial
de Kidde Fire Systems, uno de los refe-
rentes mundiales en proteccion contra
incendios. Sus probados sistemas de
extincién mediante agentes limpios co-
mo FM-200y Novec 1230, proporcionan
la solucién ideal para proteger activos
valiosos en dreas ocupadas, dado que

e

atacan rapidamente el siniestro sin
alterar las condiciones del ambiente ni
danar la tecnologia existente.

CAPACITACIONES GRATUITAS

Isolse comenzara a brindar ciclos de
capacitaciones gratuitas, con inscripcion
previa, dado que los cupos seran limi-
tados. El calendario de eventos podra
visualizarse muy pronto en la pagina
web, a través de la cual los interesados
también podran inscribirse.

Para brindar estos cursos, laempresa
cuenta con una nueva sala de capaci-
tacién; un ambiente amplio y luminoso,
disenado para que el asistente se sienta
cdmodo y encuentre alli todas las he-
rramientas necesarias para el aprendi-
zaje y el perfeccionamiento en el ma-
nejo de las distintas tecnologias.

El crecimiento constante permite a
Isolse mantenerse a la vanguardia y
continuar siendo una empresa referente
en el mercado de la deteccién y extin-
cion de incendios, a través de una po-
litica de calidad basada en la premisa
de que un proveedor, ademas de ofrecer
precios competitivos, soporte técnico
y stock permanente, debe garantizar
fundamentalmente el conocimientoy
el profesionalismo a través de un gran
equipo humano. m
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isolse P  SSimplex

ingenieria y soluciones en seguridad

Isolse y Simplex comunican su acuerdo de
distribucién para todo el territorio de la

Republica Argentina

A la trayectoria, experiencia y
soporte de ISOLSE en Sistemas de
Deteccion y Extincion de Incendios, se
suman las prestaciones y confiabilidad de una
de las marcas mas reconocidas mundialmente en

sistemas electronicos de proteccion contra incendios

DISTRIBUIDOR
OFICIAL

[LHTTHA]

Oficinas comerciales:

Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas) www.isolse.com.ar
Direccién: Comandante Peredo 433, ltuzaingé .
(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina contacto@lsolse.com.ar

n /isolse.solucionesenseguridad g @isolse m /isolse-s-r-|
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BUILDING CONSULTING GROUP S.A. DISTRIBUIDOR OFICIAL

TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

oY

i

EDGE Y VERTEX LECTORES UHF LARGO ALCANCE ACCESO LOGICO OMNIKEY
ACCESO BASADOEN IP

HID MOBILE ACCESS
Permite mas de una identificacion segura residiendo en un dispositivo inteligente.
Convierte los telefonos y dispositivos moviles en credencioles de confianza
cobinando lectores ICLASS SE / MULTICLASS SE

-MAYOR CONFIENZA: Proteccion de privacidad de los datos de identidad.

¢(NECESITA TECNOLOGIA LECTURA ESCRITURA PARA
GESTIONAR MULTIPLES APLICACIONES EN SU NEGOCIO?

e
CLASS
¢Necesita una tarjeta que ademas de permitir leer L, W
informacion de forma segura y rapida, permita escribir Ny

datos con igual garantia de seguridad ?

Clamshell
faes e SRSUS |

i :
BCG DISTRIBUIDOR OFICIAL DE LOS PRODUCTOS HID - ICLASS - INDALA

BUILDING CONSULTING GROUP .S.A. WWW.BCGGROUP.COM.AR INFO@BCGGROUP.COM.AR
DIR.: ALBERTI 1188 C1223AAN - BUENOS AIRES - ARGENTINA
TEL.: (5411) 4308-0223 // 4941-1472/1573 FAX.: 43081775
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b C ) BOSCH

Sistemas de Seguridad

ey \ Distribuidor Autorizado
BUILDING CONSULTING GROUP S.A.

TODA LA LINEA DE PRODUCTOS BOSCH PARA LA SEGURIDAD
CCTV - ALARMAS - INCENDIO - ACCESOS

HIKVISION

DEALER PARTNER

Sistemas de video para el mercado de la seguridad para
INSTALADORES y PROFESIONALES del sector, productos y soluciones integrales

CERRADURAS ELECTROMAGNETICAS

Las cerraduras BCG mantienen la linea mas completa de cerraduras magneticas y accesorios.
es la unica que realiza control de calidad y mediciones en laboratorios locales

— ESPECIFICACIONES TECNICAS e ——

Modelo C-300 C-600 C-1200
H Fuerza de retencion  300Lbs 600Lbs 1200Lbs
/ / /4 l___.

BUILDING CONSULTING GROUP .S.A. WWW.BCGGROUP.COM.AR INFO@BCGGROUP.COM.AR
DIR.: ALBERTI 1188 C1223AAN - BUENOS AIRES - ARGENTINA
TEL.: (5411) 4308-0223 // 4941-1472/1573 FAX.: 43081775
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B Empresas

Grupo Motic

Un aio de crecimiento e innovacion

Grupo Alse, reconvertido en Grupo Motic, propone una nueva experiencia como empresa manteniendo

como premisa la calidady confiabilidad de sus productos, la inversion en el desarrollo de nuevas tecnologias

y, fundamentalmente, el respeto constante hacia sus clientes.

mOTICF GRUPO MOTIC SRL

& +54 11 47303222
& info@motic.com.ar
@, www.motic.com.ar

3 /MoticsRL

M otic es la propietaria de Alse
Group, empresa reconocida
por su robusta linea de motores para
corredizos Compact, el motor larga du-
racion 4G Omega para levadizos, el
versatil Domo y Maxi para batientes,
los irrompibles CM para persianas y la
practica lineaTor para cortinas y toldos.

La companiia ofrece una completa
linea de motores de alta gama a precios
accesibles, que por su robustez y dura-
bilidad logran importantes ventajas
competitivas frente a otros equipos,
nacionales e importados.

En estos 20 aios de experiencia en el
mercado, la actual Motic se transformé
en una empresa lider en el desarrollo
de motores para automatismos de por-
tones, persianas, cortinas y toldos, ofre-
ciendo una amplia gama de productos
de altisimos estandares de calidad y
disefio, que garantizan la satisfacciéon
de sus clientes, tanto es asi que es la
primera en dar 5 aflos de garantia.

“Se puede innovar casi constante-
mente y establecer una posicién en el
mercado que exhiba una ventaja com-
petitiva que pueda ser sostenible en el
tiempo’, explicd David Dangelis, uno
de los directores de la empresa, sobre
los fundamentos en el desarrollo y fa-
bricacion de sus productos.

Esta fue la premisa que motivo a la
empresa para establecer una nueva
plataforma, luego de 20 afos de ser
reconocida por sus automatismos de
portonesy persianas, asi como por sus

92

electrénicas de control.“Con ese obje-
tivo nos dedicamos a mejorar los que
parecian ser productos en su verdadera
madurez con una ingenieria muy lo-
grada’; amplian al respecto.

“Cuando nos refundamos como Grupo
Motic SRL, tuvimos en cuenta todas las
areas del negocio y actuamos sobre
ellas sin esconder las que fueron nuestras
falencias pasadas’, expreso por su parte
Carlos Ihan, Director de la marca.

Los cambios

-Laingenieria de los seis automatismos
basicos.

« Los motores tubulares, a los que les
se le agregaron funciones y aplica-
ciones con cinco modelos nuevos.

+ Nuevas lineas para automatizar otro
tipo de aberturas, como los motores
de banderolas, los motores de baja
tension, las fuentes de energia solar
para automatismos y nuevos controles
remotos, entre otros.

- Se diseid una placa de control para
los motores con tecnologia de Inverter,
que los maneja indistintamente tanto
como mono como trifasicos, permi-
tiéndoles mas que duplicar su velo-
cidad de excursion, sin perder la pre-
cision de sus movimientos, atributos,
periféricos ni funciones.

« Se modificé la modalidad de despa-
chos, ya que a partir de este cambio
la mercaderia se traslada hasta la
puerta del cliente.

« Generamos grupos de pertenencia,
con reconocimientos y premios a la
fidelidad y a la adhesién a la marca.

- Disefo de una amplia gama de ma-
terial de marketing, que incluye tam-
bién publicidad en distintos medios.

« Fijacion de una clara estructura de
descuentos para los canales.

« Derivacién a los agentes zonales de
las consultas de los clientes finales.

« Se instal6 el showroom mas impor-
tante de automatismos, donde se
dictan cursos mensuales de capaci-
tacion y entrenamiento.

« La empresa se establecié en una
nueva planta, de 1500 m2, desde
donde abastece a toda la Argentina
de la manera mas fluida, en una zona
sin problemas de estacionamiento y
con multiples accesos.

Por todas estas razones, Motic se con-
virtié en una compania mas moderna,
con el auxilio de profesionales que
todo el mercado conoce y aprecia, con
sistemas y programas de crecimiento
serenamente estudiados, para insertarse
en un mercado que reclama empresas
profesionalizadas. m


http://motic.com.ar/
https://www.facebook.com/MoticSRL/

Soluciones de Seguridad Electrénica

Servicio Tecnico de Mantenimiento

Soluciones Tecnologicas
BMS

Proteccion contra Incendios
Trailback

Consultoria

Tel. +54 11 4014-3200
info@securitasargentina.com

www.securitasargentina.com SECHRITAS
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TE GUSTARIA...

.. tener el Monitoreo de Alarmas, Video, GPS y

gestion de smartphones ?

.. que los desde el smartphone

o tablet del técnico con la central de monitoreo ?
... contar con un servicio de

.. que el sistema envie de manera automatica un email informando

a los clientes que deben
... poder realizar logistica vehicular y
.. ofrecer servicio de de flotas customizable por cada cliente?
... ofrecer servicio de de choferes?

...ofrecer el servicio de

parametrizable segun la necesidad del cliente ?

... TENER EL CONTROL REAL Y TOTAL DE TU EMPRESA?

sesee


www.bykom.com.ar

BIENVENIDO AL

PLANTAS INDUSTRIALES | DEPOSITOS |
INSTALACIONES DE OIL & GAS

ESTACIONAMIENTOS

PLANTAS SOLARES | RESORTS | CAMPOS DE GOLF |
BARRIOS CERRADOS | COUNTRIES | PUERTOS

AEROPUERTOS

* Programacién de rutas de vigilancia

® Patrulla 24 hs.

® Videos en 360° con 6 camaras en HD
* Disminuye los costos de seguridad

® Detenimiento en paradas estratégicas
* Todo terreno

* Sistemas de prevencion de obstéaculos

* Monitoreo en forma remota

STRIBUTOR OF

FSIMp

¢ Vigilancia panoramica

* Deteccién de movimiento

* Carga automdtica de la bateria

* Grabacién de video

* Deteccién y Reconocimiento de intrusos
¢ Audio doble via y Botén de pénico

¢ Camara férmica

* WI-FI / GPRS 4G



www.sistemassps.com

B Empresas

Seqgurplus

Entrevista a Victor Bravo

Especialista en monitoreo y monitoreo mayorista, SEGURPLUS inauguré edificio propio, una moderna

propiedad que cuenta con 400 metros cuadrados, arquitecténicamente planificado para albergar

una central de monitoreo profesional, de tltima tecnologia.

SEGURPLUS

& 1542494440310
& contacto@segurplusseguridad.com.ar

A www.segurplusseguridad.com.ar

ﬁ /sequrplus

S egurplus ofrece seguridad elec-
trénica a sus abonados directos y

clientes de monitoreo mayorista con
la maxima atencion profesional. Los
usuarios, al contratar los servicios de
monitoreo mayorista de Segurplus, re-
ciben inmediatamente una utilidad
sustancial por el ahorro de costos.

La empresa, que opera desde hace
mas de dos décadas estd asociada a
CEMARA vy su central de monitoreo,
ubicada en calle Arana 448, Tandil, pro-
vincia de Buenos Aires, estd homologada
bajo la norma IRAM 4174, lo cual res-
palda su transparencia, seguridad y ca-
lidad del servicio ofrecido.

En constante crecimiento, Segurplus
atiende a sus abonados directos de va-
rios partidos bonaerenses y llega al
resto del pais con su servicio mayorista
de monitoreo, ofreciendo servicios pro-
fesionales y de calidad, ademas de
atencién constante a cada uno de sus
abonados.

Victor Bravo, presidente de la com-
pafia, amplia en esta nota la actualidad
de Segurplus, la relacién con sus abo-
nados y su proyeccién en el mercado.

- {Cudles son sus principales mercados
geograficos?

- Nuestro crecimiento nos posiciona
entre las empresas lideres en la provincia
de Buenos Aires, ya que atendemos a
abonados directos en varios partidos
de laregién y con el servicio de moni-
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toreo mayorista abarcamos todo el
ambito de la Republica Argentina.

- {Qué relacion tienen con sus clientes
de monitoreo mayorista?

-Tenemos una relacién de total respeto
y confianza con nuestros clientes, re-
lacién que concretamos desde el inicio
y se basa en una estricta atencion per-
sonalizada que definimos con cada
cliente mayorista, determinando las
metas y estrategias para ofrecer en
cada caso la atencion mas adecuaday
acompanar el crecimiento comercial

MONITOREO MAYORISTA

p— —

o
H;i‘

_

geupr e

que comprende una visiéon conjunta
de largo plazo y la definicién de obje-
tivos comunes. Los pilares de esta re-
lacion son el trabajo en equipo, inter-
cambio y complementacién; atencion
en su nombre, con su identidad, por
parte de nuestros operadores; adap-
tacién de nuestro personal en su vinculo
con cada abonado, seguin lamodalidad
de cada mayorista; asesoramiento co-
mercial, técnico, juridico, administrativo
y respaldo permanentes y comunica-
cion las 24 horas con todas las areas
de Segurplus.

- Basado en una estricta atencion personalizada, se determinan metas y es-
trategias conjuntas para la atencién de clientes y el crecimiento comercial.
« Atencién en su nombre por parte de los operadores, segun la modalidad de

cada minorista.

- Trabajo en equipo y complementacion entre proveedores y clientes.
+ Asesoramiento comercial, técnico, juridico, administrativo y respaldo per-
manente de todas las areas operativas las 24 horas.

- Tarifa plana con costos precisos.

- Grabaciones para auditoria de eventos.

+ Cobertura de seguro exclusiva de responsabilidad civil.
« Acceso remoto y autogestion de cuentas.

« Comunicacion las 24 hs con todas las areas.

« Asesoramiento integral y cobertura nacional.


www.segurplusseguridad.com.ar
www.segurplusseguridad.com.ar
https://www.facebook.com/segurplus

Deitres &

Comunicador 3G

Comunicador para alarmas directo por bus de datos 3G/2G y Universal

Configuracion totalmente automatica
Integrable a la red Radial Mesh CityMesh

Para BUS de paneles de alarma DSC y Paradox

Por tip & Ring para todos los paneles de alarma del mercado
Admite una tarjeta sim %
Programacion remota por Plataforma Domo

Programacion remota por SMS
Fota

Entradas Salidas

Gabinete estanco ip67

Antena cuatribanda

C £ € £ 8 0 S S 8 S

ContactIldy 4+2

€Es un comunicador 3G que cuando desee lo podra integrar a la red Radial
Mesh CityMesh. Con la posibilidad de disponer gratuitamente de la platafor-
ma Domo para gestion inteligente y automatica.

San Luis 4580 5°1° | Tel. (+54 223) 495 2500 | 495 0191 | www.deitres.com.ar
info@deitres.com.ar | ventas@deitres.com.ar
Mar del Plata - Buenos Aires - Argentina
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Bl Empresas

- ;Qué perspectivas tiene en la ac-
tualidad el negocio del monitoreo?

- Ante la creciente inseguridad en el
pais, las perspectivas son muy favora-
bles. A esto se suma la incorporacién
de las nuevas tecnologias de comuni-
cacion inaldambricas, videoverificacion
y, como nuevo mercado, la demanda
de seguridad urbana en calles y paseos
por parte de los Estados municipal y
provincial. De modo que, con buenos
prondsticos y costos crecientes, implica
todo un desafio poder competir con
éxito, adaptarse y tomar las decisiones
necesarias para seguir aumentando las
ganancias y la participacion de la em-
presa en el mercado.

- ;Qué perspectivas, en este contexto,
imagina para su empresa?

- Durante los ultimos afos, Segurplus
crecié a una tasa del 8%, ritmo que es-
tamos convencidos de que manten-
dremos en el futuro. Esperamos seguir
consolidando estos resultados positivos
y aumentar nuestra penetracion tanto
en el mercado mayorista como el pri-
vado, a través de la excelente imagen
de laempresay la permanente inversion
en nuevas tecnologias, proponiendo
nuevos desarrollos y capacitacion.

- ;Cudles son los principales desafios
de cara al futuro?

- En el contexto actual, con amplia
competencia en el sector, la compleja
tarea de brindar seguridad durante las
24 horas, el personal y los directivos
de Segurplus ponemos al servicio de
nuestros clientes todo nuestro entu-
siasmo, energia, fuerza, creatividad y
actitud, para plasmar asi un proyecto
comun de eficiencia empresarial y brin-

dar un servicio de excelencia, acom-
panando y motorizando el crecimiento
de nuestros mayoristas, desde el punto
de vista econdmico y profesional. m

UNIDADES DE NEGOCIOS

» Monitoreo.
« Monitoreo mayorista.

Sumate a la comunidad virtual

mas importante dedicada a

los Sistemas de Seguridad

Neg® cio de Segu idad

Unite ahora entrando

en www.rnds.com.ar

haciendo click en

la solapa |

FORO |

Ui

e ErriE
e CarviEios o s,

Powered by

Google


http://www.rnds.com.ar/
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WIRELESS SOLUTIONS

Q . -
.Quecll' Los mejores equipos

GV300

2G y 3G

Localizador Avanzado de Vehiculos

| 3 entradas digitales: 1 de activacion positiva para
deteccidn de ignicién y 2 de activacion negativa

1 entrada especial: puede ser configurada como
entrada digital negativa o como entrada analoga.

3 salidas digitales.

Antena GSM solo interna y Antena GPS integrada
(externa opcional).

Indicador LED — GSM, GPS y encendido.

Puerto Serial — RS232 en conector de 16 PINS
tipo Molex.

Salidas digitales pueden ser activadas o desactivadas
de manera remota.

Sensor de movimiento.

GV55

Mini Localizador de
Vehiculos con Bateria Interna

2 entradas digitales: 1 entrada digital positiva para
deteccién de ignicién y 1 entrada de activacién negativa
para botdn de panico u otros usos.

2 salidas digitales.

Antena interna GSM y GPS.

Indicador LED — GSM, GPS y Alimentacidn.
20 geo-cercas.

Alerta de velocidades inusuales.
Sensor de movimiento.
Monitoreo interno de la tension de alimentacion.

al mejor precio

Q
Itegogps

GL300 2Gy 3G

Rastreador de Activos Portatil

Configuracion GSM/GPRS.
Alto rendimiento GPS/GPRS.
Entrada digital positiva para deteccion de ignicion.

Entrada de activacién negativa para botén de panico
u otros usos.

Botén ON/OFF — puede ser deshabilitado de manera remota.

Botdn de funcidn con confirmacion por vibracién — alarma SOS.
Configuracion rapida de Geo Cercas.

Indicador LED-GSM, GFS vy estatus de la bateria.

Mini USB para alimentacién externa y configuracidn.

GV75W 3G

Rastreador de activos resistente al agua

Amplio rango de voltaje 8 a 32 v dc.
Conectividad 2g y 3g.

Resistente al agua ip67.

Soporta interfaz garmin(fmi).
Chipset interno u-blox.

Acelerometro de 3 ejes.
Antenas internas gsm UMTS/HSDPA.
Antena de gps interna.

Bajo consumo de corriente,largo tiempo en modo standby con la bateria interna.
Evento de deteccion de accedientes.

2 entradas digitales (una por positivo y otra por negativo).
1 salida digital open drain.

GV500

Dispositivo OBD SMART

Amplio rango de voltaje B a 32 v dc.
Facil de instalar.

Equipo cuatribanda.

Chipset interno u-blox.

Acelerometro de 3 ejes. E
Antena gps y gsm internas. ..‘!

Certificados cefe.

Bajo consumo de energia, largo tiempo en espera con la bateria interna.
Monitoreo de estado del vehiculo en tiempo real mediante el puerto obdii,

?tego

Av. Santa Rosa 591 - Castelar - T.E. 2053-8882
ventas@itegogps.com - www.itegogps.com


www.itegogps.com
www.itegogps.com
www.itegogps.com

SEGUIMIENTO SATELITAL

TRALYS10

SEGUIMIENTO SATELITAL

WiCONNECT

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte en www.gte.com.ar, nuestra linea de accesorios



www.gte.com.ar

TE

Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versatiles .

Soluciones en logisticas vehicular.

Administracion y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C1428DQS) - C.A.B.A - Argentina - Tel.: +5411 4896.0060/006| - www.gte.com.ar
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“No hay excusas para no hacer

bien las cosas”

Conmds de dos décadas y media en el sector, Felipe Srnec es hoy uno de los profesionales mds reconocidos

del mercado: a través de su labor en Enyco, supo ganarse el respeto de sus clientes y colegas, con quienes

mantiene una relacion de amistad.

ela telefonia a la seguridad. Asi

fueron los inicios de Felipe Srnec

en la industria. “En Enyco tene-
mos mas de 25 aios de servicios e ins-
talacion de sistemas de seguridad. Co-
menzamos con instalaciones de tele-
foniay porteros eléctricos, y luego nos
fuimos hacia el sector de la seguridad.
Empezamos con alarmas para luego
incorporar los distintos rubros de la in-
dustria, hasta llegar a la integracion de
sistemas, que es lo que hacemos ac-
tualmente’, cuenta.

Hoy es, sin dudas, uno de los profe-
sionales de mayor trayectoria y reco-
nocimiento en el sector. “Después de
muchos anos de trabajo logramos es-
tablecernos en una oficina propia, trans-
forméandonos, ademds, en importadores
de productos especificos para nuestras
propias obras, que no podemos adquirir
por los canales de distribucion con-
vencionales’, continud.

En cuanto a susinicios en la profesion,
Srnec recorre parte de la historia de la
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industria nacional de alarmas.”Me inicié
de manera particular instalando alarmas
a raiz de una propuesta laboral y con
mucha curiosidad por lo que podria
pasar con ese mercado. Asi, comencé
instalando sistemas de las marcas Sicur,
Alerta Rojoy Hiwata, todas de fabricacion
nacional. Poco después vinieron las pri-
meras alarmas importadas, entre las
que estaba DSC".

La llegada de la importacién no solo
cambié el modelo de negocios, sino
que también, desde el punto de vista
técnico, propuso nuevas opciones.

“Estabamos acostumbrados a los pro-
ductos fabricados acd, con la ultima
tecnologia disponible en el pais pero
que atrasaba respecto de lo que estaba
pasando en el resto del mundo. Esa
apertura a los productos importados
nos abrid los ojos a un nuevo mundo
tecnoldgico, ya que se trataba de sistemas
microproesados. Fue un gran cambioy
no solo desde la tecnologia sino también
desde los servicios que se brindaban’,

cuenta el protagonista de esta nota.
Respecto de los cambios que trajo
aparejada lallegada de productos con
nuevas tecnologias, asegurd que no
fue un cambio traumatico. “Se trataba
de capacitarse para poder seguir evo-
lucionando desde el punto de vista
profesional. Esa capacitacion nos obligd
ponernos a la altura de empresas mu-
cho més grandes y en poco tiempo lo-
gramos igualar en instalaciones y ser-
vicios a esos grandes competidores”.
En cuanto alos cambios que provocé
desde el punto de vista del trabajo del
instalador, Srnec explicé que “hace
unos anos poniamos una alarma por
mes: teniamos que desarmar toda la
casa, se utilizaba otra calidad de cable,
se requeria una obra mas costosa y
compleja... Hoy ponemos una alarma
en tres horas. La tecnologia cambid y
los recursos de los que disponemos
son otros, lo mismo que la capacitacion,
que se extiende a cada uno de los que
integran Enyco, ya que es el certificado
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de confianza y la garantia de idoneidad
ante nuestros clientes”

“En estos mas de veinte afos de tra-
yectoria podemos decir que quienes
dan nuestras mejores referencias son
nuestros propios clientes. Esto tiene
que ver con la profesionalizacién que
logramos y la calidad del trabajo reali-
zado', concluyé.

LOS NUEVOS DESAFIOS

“El trato con nuestros clientes hoy
sigue siendo el mismo que cuando co-
menzamos. El mayor cambio se da por
la masificacién de las nuevas tecnologias
de comunicacion. Siempre mantuvimos
un vinculo muy estrecho con nuestros
clientes, una relacién muy personal:
eran ellos los que nos recomendaban
a un nuevo cliente y hoy eso cambid.
Una pagina web, una red social, un
mail y hasta un mensaje via celular te
posibilitan llegar a nuevos mercados,
vinculos impensados cuando nos ini-
ciamos. Es verdad que eso hace un
poco mas impersonal el vinculo, pero
es nuestra tarea como profesionales
hacer que ese vinculo se refuerce y
permanezca en el tiempo’, cuenta Felipe
Srnec acerca de como cambiaron los
nuevos métodos de comunicacion la
relacién entre las personas.

www.larconsm.com

Fabricamos y
comercializamos todo en

“Desde lo personal sigo manteniendo
un vinculo muy particular con aquellos
clientes que desde hace mucho tiempo
nos confian sus obras”; concluyo.

LA RELACION CON EL SECTOR

Como integradores de diferentes mar-
cas e importadores de productos espe-
cificos para sus propias obras, ademas
de su amplia presencia en el mercado,
casi hubiese sido natural el paso de la
obra a la distribucién. “Si, en algin mo-
mento pensamos tener ese canal de
distribucion, pero como hay grandes
mayoristas no podiamos competir en
costos con ellos.Y a pesar de que traemos
productos que muchos distribuidores
no importan, lo hacemos solo para
nuestras propias obras’, explico.

En referencia a sus propios proveedores,
Srnec senal6 que son elegidos, funda-
mentalmente, en base a los servicios
que bridan.”Nuestros proveedores son
aquellos que nos acompanan desde
la parte técnica, desde la formacion
profesional y aquellos que dan res-
puestas ante algun inconveniente. Nos
pasé que alguna vez que hubo equipos
gue no funcionaron como debian y
cuando acudimos a quien nos lo vendid,
no supo darnos una respuesta. Por eso
elegimos como proveedor a aquella

En Cordoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

Ventas@larconsia.com

empresa que nos acompana cuando
hay algun inconveniente y que nos ca-
pacita en las nuevas tecnologias”.
“Quienes hace afos estamos en el sec-
tor aprendimos lo que significa la res-
ponsabilidad de lo que viene después
de ejecutar un proyecto, y por eso no
aceptamos un trabajo que sabemos
gue puede traemos alguna consecuencia
a futuro. Ademas, con la capacidad de
informacién que hay y las herramientas
multimedia, no hay excusas para no
hacer bien las cosas’, expreso acerca de
la responsabilidad que tienen como ins-
taladores de sistemas de seguridad.

EL FUTURO

“Vamos a seguir aprendiendo, es parte
de nuestro crecimiento. Ese crecimiento,
también, esta ligado a lo personal y es,
alavez un agradecimiento a mifamilia,
a mi mujer Etel, a mis hijos... El creci-
miento personal y de laempresa siempre
encontro en ellos un gran acompana-
miento. Etel, hoy socia en la empresa,
fue quien llevd adelante la familia en
las horas de ausencia, que fueron mu-
chas. Por eso es hacia ellos el primer
agradecimiento. Gracias a su permanente
apoyoy el de nuestros clientes hoy po-
demos disfrutar de este presente’, con-
cluyé Felipe Srnec. m

En Buenos Aires

Monroe 221 OF 101

Tel: (5411) 4735 7922
Ventasba@larconsia.com

Venta e instalaciéon de equipos ZK y
ClockCard, consulte promociones.

Control de Acceso y Control
de Asistencia. Contamos con

la linea de equipos ZK y
ClockCard siendo ambas
totalmente compatibles
pudiendo programar y
descargar la informacion
generada en los equipos

desde nuestro software de

comunicaciones.

ClockCard

Todas las tecnologias, todos los modelos, un sélo software.
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COMUNICADOR UNIVERSAL DE ALARMAS 3G/2G DOBLE SIM

2G-3G - DOBLE SIM - PLACA WIFI - LAN

Modulo intercambiable

Posibilidad de adicionarle placa Ethernet

Posibilidad de adicionarle fuente y bateria extra -
Comunicador inalambrico GSM/GPRS full |

data contact ID Opera en 26/3@ y SMS
Dual SIM

Programacion via App Android | g
Bluetooth o por medio de SMS

APN automatica —

Actualizable por aire |

Comando remoto desde Smartphone |
de cualquier panel de alarmas.

PLACA WIFI
DISPONIBLE!

COMUNICADOR PARA ALARMAS DIRECTO A BUS DSC® 3G/2G

Comuicadon /st )@
36 | 26 | X

Operaen 26/36y SMS m
EDS 0 S 0 Programacion local a través de puerto serial
(FTDI 0 dongle BT) y remota a través de IP/SMS " .

Conexion directa al BUS de datos del panel para
toma de eventos (disponible para DSCO)
Medicion de sefial incorporado, local y remota

Actualizable via FOTA (Firmware Over The Ai) Q

Conector de antena tipo SMA soldado a la placa

Operacion de salida y supervision de la entrada via IP/SMS | g &=
- (nara activar otros dispositivos o supervisar su activacidn),

W
o
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Modo instalador que facilita encontrar la @
mejor ubicacion para su instalacion

NANOMESH

Sistema Radial Mesh IP de NANOCOMM

9% @38 1 I @ App técnicas y herramientas para soporte on-fine
* N = /,\«—1._\\ 0 Multiples medios de comunicaciones:
/’“ @\ / ® GPRS, LAN, WIFL, RF, LINEA
Referencias de 100% de casos de exito
4 0 = 2 asu disposicion
: ®
O

o ?\ ﬁo Software de Recepcion Local
L \ b4 No requiere conexion a Internet
_ Largo alcance, promedio de

5 km. bajo normas Enacon

- 0
| ea e /,\—\ o‘“ﬁ (&) Sinnecesidad de soporte de mantenimiento.
\ Lo X ) Alta efectividad de RF
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“m NANOCOMM

EVOLUCION QUE SE TRANSMITE

N (+5411) 4505-2224 @ www.nanocommweb.com.ar ¥ /nanocomm.sa

RADIOMESH

[f) @Nanocomm_SA
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Electricity & Security

PORTERO VISOR

VI 750

Pantalla7"HD Graba videos y/o
fotos de manera

Manos Libres| automatica @

Permite adicionar hasta !

2 camaras de CCTV N | -
" Vision Nocturna

Intercomunicador |

Para ver mds caracteristicas de los porteros, por favor dirfjase a nuestra web page www.pronext.com.ar

VI 401

| Vision nocturna

Pantalla 4" HD

Disefio elegante| .

|

Facil instalacion

Control de volumen |

| Apertura de
cerradura eléctrica

o

Manos libres

. \ ACCESORIOS ALARMA -
CAMARASHD | DVR B . SIRENAS \  sensores B \.‘. BATERIAS
v
O STOCK PERMANENTE o ASESORAMIENTO COMERCIAL F4
Rl O Av. Diaz Velez 4438 C.A.B.A
Argentina

+54 11 4958-7717
info@pronext.com.ar

www.pronext.com.ar
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7 Aplicaciones

Plataforma Hik-Connect de Hikvision

Videovigilancia a distancia

El fabricante presenta su app para lograr los estdndares mds confiables para los equipos de video

vigilancia operados a través de dispositivos moviles. Se trata de una aplicacion de uso sencillo con

cddigos de seguridad propios para el usuario, evitando accesos externos.

H ikvision, uno de los referentes

mundiales en productos y solu-
ciones de videovigilancia, comparte al-
gunas recomendaciones importantes
para que, tanto los instaladores como
los usuarios finales, se sientan comple-
tamente seguros de la visualizacion de
sus cdmaras en dispositivos moviles. Si
bien existen muchas aplicaciones gra-
tuitas y accesibles en el mercado, es
importante acceder a utilidades propias
de los fabricantes, ya que con ellas se
garantiza la total operatividad de los
equipos instalados en los proyectos de
seguridad, como cdmaras, NVR y DVR.
Muchas plataformas ofrecen las mis-
mas funcionalidades de los equipos,
aunque algunos protocolos de seguri-
dad pueden ser obviados, permitiendo
asi el acceso malicioso a los mismos,
con el fin de robar o registrar el segui-
miento de actividades dentro de las
€asas 0 Negocios.

En el caso de Hikvision, la aplicacion
estrella para el monitoreo a distancia es
Hik-Connect, una plataforma de descarga
que, de manera intuitiva, facilita el mo-
nitoreo remoto y permite a los instala-
dores registrar codigos de seguridad
Unicos de acceso propio para el cliente
final, evitando asi las vulnerabilidades
de accesos externos no autorizados.

PROTOCOLOSY

CODIGOS DE SEGURIDAD

La plataforma Hik-Connect ofrece tres
patrones de seguridad:

+ Registro Unico de usuario final: aunque
el registro, en primera instancia, lo
hace el instalador, el mismo puede
ser modificado y codificado de manera
individual por el usuario.

- Control de la autenticaciéon del equipo
instalado: un cédigo de verificacion
Unico garantiza que ninguna otra per-
sona autorizada pueda conectarse al
sistema.

« Brindar accesos a terceros de manera
remota y restringiendo el ingreso en
caso sea necesario: estas facultades
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< hikvision

iVMS-4500
HIKVISION HQ
4.1%

©
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son automaticas y limitadas desde
una plataforma Unica, invalidando el
acceso de personas maliciosas y brin-
dando todos los recursos de seguridad
que otras aplicaciones no contemplan.

Hik-Connect
HIKVISION HQ

46%

PLATAFORMAS ABIERTAS

CON ACCESO LIMITADO

Hik-Connect permite visualizar de ma-
nera remotay en tiempo real todos los
usuarios que estén conectados a los
dispositivos y plataformas de visuali-
zacion. Esto permite verificar si un usua-
rio, autorizado o no, est4 conectado a
los equipos.

Incluso, permite la deshabilitacién de
un usuario que no cumpla con los pro-
tocolos de seguridad o que esté co-
nectado con un cédigo no autorizado.
Esta desconexion pude realizarse desde
cualquier equipo conectado a la pla-
taforma IVMS-4200 de Hikvision, para
restringir de manera inmediata el acceso
y solicitar un reporte de la conexion
no autorizada.

FACIL CONEXION

SIN RESETEO EXTERNOS

Si bien los protocolos de conexién
de todos los equipos, como las cdmaras,
NVR o DVRS son de manera manual
con los nimeros de serie de los dispo-
sitivos o con el escaneo de los codigos
QR; para habilitar el acceso a las plata-
formas moéviles se requieren ciertos
cédigos de validacion como los ya
mencionados.

Lo que diferencia a Hikvision de equipos
de otras marcas, es que en éstos, cuando
otras personas intentan acceder a estos

0

iVMS-4500 HD :
HIKVISION HQ
42 %

B INSTALLED

Hikvision Library i
Prama Hikvision
42%

H

HIKVISION

dispositivos de manera remota sin conocer
el codigo, pueden deshabilitar todo el
sistema de acceso, impidiendo elingreso
incluso a los equipos centrales. Esto se
debeaquelos cédigos y procedimientos
de seguridad no son los mas éptimos
para el uso de recursos moviles.

Eso no sucede con Hik-Connect, ya
que si éste queda restringido de manera
remota no se anula el ingreso al equipo
matriz. Asi pueden readmitirse los ac-
cesos de manera mas rapida y sencilla,
facilitando la operatividad de los re-
gistros y permitiendo el acceso a las
imagenes nuevamente sin necesidad
de recurrir a los servicios técnicos, que
hacen de la reconexiéon un proceso
engorroso y prolongado.

ADMINISTRACION DE

ACCESOS UNICA

Los instaladores deben admitir en
sus proyectos que la administracion
de los dispositivos esté sujeta a una
sola cuenta de usuario, que no sea de
acceso libre a otros operarios conec-
tados al sistema.

Para ello, Hik-Connect admite el enro-
lamiento de un solo usuario, el cual
puede ser compartido en varios dispo-
sitivos con previa autorizacion. Esta co-
nexién se administra con un solo codigo,
que se ingresa una sola vez y estd aso-
ciada a la cuenta del cliente final con
un usuarioy clave propia, administrada
y registrada exclusivamente por el duefio
de la cuenta. Asi, el cliente final y el ins-
talador pueden tener la certeza que los
accesos seran accesibles para quienes
tienen los cédigos propios. m



Conecta de forma segura

SAFE CONNECT

LO MAS CONFIABLES ESTANDARES DE SEGURIDAD ' :
PARA EQUIPOS DE VIDEOVIGILANCIA EN DISPOSITIVOS MOVILES |

HIKVISION CUENTA CON @
LOS MAS CONFIABLES =
ESTANDARES DE G
SEGURIDAD

Registro Unico de
Usuario Final

Tres Patrones de Seguridao‘
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HIKVISION
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EEE Jer Patron

Gestion
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ADMINISTRACION DE USUARIOS UNICOS

@ mmvsion § \lizyaliza de manera
W = remotay en tiempo

Y = real a todos los
g ... | Usuarios que
' | estén conectados

ADEMAS
EQUIPO MATRIZ NO
VULNERABLE FRENTE
A RESETEOQS EXTERNOS
Q HIKVISION
wecor || Permite la
SELESE L deshabilitacion
® de un usuario
& no autorizado
—=—
onlatam

con un Codigo de
verificacion Gnico

permisos de
accesoala
plataforma

[ ...-....-
. |-
= ri
- Bl |
Readmision a los Facilitando Acceso a las

accesos de la operatividad imégenes
r de los sin necesidad
registros de soporte
técnico
I
I
I
L]

HIKVISION GARANTIZA UNA
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Hikvision Argentina
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Introduccion al
CCTV analoégico HD-CVI

HD-CVI es, en la actualidad, uno de los formatos mds evolucionados en materia de
calidad de video en alta definicion. Permite, ademds, la paulatina migracion
de un sistema analégico hacia uno IP nativo.

lo largo de la historia de la videovi-

gilancia fueron desarrollandose di-
versas normas para la modulacién de
sefales de video. En conjunto con el
avance tecnolégico de los sensores de
imagen, también fue evolucionando el
tamano, la calidad y las mejoras que po-
dian realizarse sobre éstas para poder
adaptarse a distintos escenarios de la
vida cotidiana, hasta lograr un salto sig-
nificativo al lograr transportar imagenes
en alta definicion (HD y Full HD) sobre
senales analégicas, algo antes solo posi-
ble en sistemas IP mediante paquetes de
datos digitales. Naci6 entonces HD-CVI,
uno de los formatos mas evolucionados
en materia de calidad de video en alta
definicién, que sigue evolucionando.

Introduccion al HD-CVI

HD-CVI (High Definition Composite
Video Interface, o bien, “interfase de
video compuesto de alta definicion”), es
una tecnologia de transmision de video
creada, en principio, para cable coaxial.
En sus inicios ofrecia dos especificacio-
nes o formatos de imagen: 1920H / full
HD / 1080p / 2 megapixeles (1920 x
1080p) y 1280H / HD / 720p / 1 mega-
pixel (1280x720p), con la posibilidad de
una velocidad 25, 30, 50 o 60 FPS.

Gracias a su naturaleza, este formato
permite reutilizar el cableado empleado
por camaras analdgicas estandar, ya sea
coaxial o UTP con balunes, haciendo sim-
ple, econémica y rapida la transicién
desde éstas hacia las HD-CVI. Conjunta-
mente con la capacidad de los DVR HD-
CVI(también llamados HCVR) de trabajar
con ambos tipos de cdmaras, se logra el

reemplazo paulatino de las cdmaras ins-
taladas, permitiendo una transicién en
etapas, conviviendo ambos formatos en
un mismo sistema y contribuyendo a la
capacidad econémica de quien desea
migrar hacia un sistema HD.

Otra caracteristica fundamental del HD-
CVl es que no sélo transporta video, sino
que permite la modulacién de miltiples
senales en el mismo medio, pudiendo
transportar también audio y datos bidi-
reccionales, los cuales son imprescindi-
bles para comandar el movimiento de los
domos PTZ. De este modo ahorra la nece-
sidad de un cableado extra, tiempoy cos-
tos de mano de obra, materiales y
mantenimiento ante fallas. Estas se mo-
dulan en el blanking de video (ranura de
tiempo entre cuadros de video), lo cual
asegura la sincronizacién, ademés de
ofrecer una velocidad de muestreo de
audio de hasta 44 kHz. La comunicacion
de datos bidireccional entre cdmaras HD-
CVly grabadores permite, asi, ejecutar co-
mandos de control (foco y movimientos
de PTZ) o bien comunicar alarmas en
tiempo real (como las que puede detectar
por tampering o pérdida de video).

HD-CVI versus otros formatos

Si bien existen varios sistemas que
pueden transportar imagenes HD en
720p y 1080p, el HD-CVI tiene una
enorme ventaja a la hora de conectarse a
distancia: utilizando el mismo cable,
puede alcanzar hasta 1200 metros. Esto
se debe a que la frecuencia de operacion
que el CVI utiliza es de 38 MHz, mucho
mas baja que las demas, proporcionando
menor atenuacion en la linea de trans-

misién, y mayor inmunidad al ruido,
dado que se encuentra alejada de las
frecuencias de RF wireless que colman
el ambiente debido a la cantidad de dis-
positivos que las utilizan. Ademas, es im-
portante en este punto el ASC, o sistema
de compensacion y ecualizacién auto-
matica, que posee el CVI.

Evolucion permanente

Actualmente este sistema de transmisién
permite transportar tanto sefiales de 1y 2
megapixeles como la posibilidad de im-
plementar cdmaras de 4 y 8 megapixeles,
introduciendo el UHD o 4K en el mundo
analégico, ademas de incluir otro tipo de
formato de videos, tales como las ojo de
pez, que trabajan en resoluciones desde los
4 a 6 megapixeles. Lo mismo suceda con
las panoramicas multisensor, las cuales
confeccionan una imagen de video Unica
compuesta por el video de 3 o 4 sensores
de 2 megapixeles, creando una senal equi-
valente de 6 u8 MP.

Big Dipper
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ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar



www.bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

B|g D) PREr  DauAmsTR

ecunty DISTRIBUTOR

CONOZCA LOS BENEFICIOS DE COMPRAR EN UN
MASTER DISTRIBUTOR Y LOS DISTRIBUIDORES ASOCIADOS

Equipo especializado en proyectos Soporte técnico

Asesoramiento profesional en manos de un equipo dedicado Le brindamos un equipo de soporte técnico, disponible de
a ayudarlo en el disefio e implementacién de sus proyectos. forma telefénica y personalizada, certificado por nuestras
Project Manager: pablo.bertucelli@bigdipper.com.ar principales marcas.

Product Manager: nicolas.fontana@bigdipper.com.ar

Laboratorio propio y RMA Roadshows y capacitaciones online gratuitas
Disponemos de un laboratorio certificado, donde los Le ofrecemos capacitaciones online de productos todas las
productos son testeados por nuestro equipo de ingenieria y semanas y realizamos roadshows por todo el pais para
reparados de forma eficiente. mostrarles las Gltimas novedades del mercado.

Stock y variedad de soluciones Mas de 10 afnos de experiencia en Dahua
Contamos con mas de 400 productos en stock constante de las Somos una empresa joven con gran trayectoria, apasionados
principales marcas, disponibles en depdésitos propios y en de la seguridad electrénica y representando marcas lideres.
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MCVR5104

MNVR1104

NVR MOVIL PoE 4G DVR MOVIL TRIBRIDO 4G

- Supercapacitor incorporado - Soporta HDCVI/IP/Analégico

- Grabacién HD y FULL HD - Supercapacitor incorporado

- Input: 4 puertos PoE para cdmaras IP i Grabaciér) HDy FULLHD

- 3G, 4G, WiFi, GPS, Alarmas - 3G, 4G,'Wlﬁ, GPS, Alar.n?as

- Acelerémetro: deteccion y reporte de choque = Ace!erometro: deteccion y reporte de choque
- Envio de alertas por SMS - Envio de alertas por SMS

- Soporta llamadas telefonicas

CAMARAS MOVILES Todos los equipos se anuncian en la red como ONVIF

HAC-HDW1220G-M HAC-HDBW2220F-M HAC-HMW3200 Pantalla de LED de 10"
’ ‘-
."“
¥
HDCVI 2Mpx, Audio HDCVI 2.4Mpx, Audio 2MP Mobile HDCVI IR Cube Camera HDMI in, VGA in, BNC in / out
1920(H)x1080(V), 2MP. IR 20 mts
SERVIDORES
+ DSS4004: _ = conem

- Admite hasta 200 méviles / 500 canales
- Hasta 5000 cuentas & 500 usuarios online
- Soporta Google y Raster Map

+ DSS7016:

- Admite hasta 500 mdviles / 2000 canales

- Hasta 10000 cuentas & 1000 usuarios online
- Soporta Google y Raster Map
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- Manejo remoto a través de app para dispositivos méviles : =
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- Funciones de videovigilancia, control de accesos,
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&+ Opinion profesional

Human monitoring

Contar con proteccion y seguridad a cada paso se volvié una necesidad imperiosa en la actualidad: no

solo contra un eventual delito, sino también por una sensacion de bienestar y cuidado, propio y de

la familia. Las apps y el Human monitoring son parte de la respuesta.

Daniel Banda
CEO Softguard Tech
ceo@softdemonitoreo.com

I a seguridad siempre apunté a
proteger hogares, negocios y, en

general bienes materiales. A eso ya es-
tamos acostumbrados, pero la pregunta
es: jse ajusta a la realidad del mundo
actual? El verdadero peligro, hoy, no
estd en los lugares cerrados sino en el
asfalto, en la calle, las rutas y, lamenta-
blemente, hasta en las plazas y par-
ques.

Una ventana de oportunidades se
abre con los smartphones, dispositivos
que se han convertido en una extension
del cuerpo humanoy ofrecen enormes
posibilidades como dispositivos per-
sonales de aviso de emergencias, para
crear el presente y futuro de la seguridad
privada: el Human Monitoring.

Actualmente existen aplicaciones que
permiten multiplicar la proteccién in-
dividual de las personas que las utilizan.
Estas apps funcionan como una boto-
nera de emergencia virtual, que permite
enviar eventos de emergencia infor-
mando la localizacion exacta a la central
de monitoreo, que dara atencién pro-
fesional para tratar la situacion e infor-
mar a las autoridades pertinentes. Con
ellas se acaban las preocupaciones
para los padres de familia, porque les
permite conocer los eventos y la posi-
cion de sus hijos o personas cercanas,
aun sin mediar una situacion de emer-
gencia: asi pueden saber en donde y
cdmo estan cada vez que quieran.

UN ACERCAMIENTO AL FUTURO

Através del Human Monitoring logran
salvarse millones de vidas. Este modelo
puede considerarse un verdadero acer-
camiento al futuro, laforma mas rapida
para enviar un aviso de SOS, incendio
o asistencia, todo desde una teléfono
celular o dispositivo mévil, a toda hora

116

y desde cualquier lugar. Incluso con el
envio de alarmas pueden enviarse ar-
chivos multimedia para comunicarse
con la central de monitoreo, como
imagenes, fotos, notas de audio, mails,
llamadas one touch, videos y mensajes
de texto, todo desde una sola aplicacion.
Es un servicio sencillo, intuitivo y facil
de usar que no necesita mantenimiento
extra ni soporte técnico.

LA SEGURIDAD HOY

En la actualidad, la seguridad debe
apuntar a ofrecer esta tranquilidad y
proteccién, monitorear directamente
a las personas, sin importar el lugar o
la hora. Asi, el monitoreo hogarefio se
extiende a los 365 dias del ano, las 24
horas del dia y el servicio que ofrecen
las centrales receptoras de alarmas
deja de ser invisible, se materializa en
el celular de su cliente, dia a dia, minuto

aminuto con la prestacién de seguridad
que le da.

El fin es que el usuario encuentre res-
puestay solucién a la seguridad propia
y la de su grupo familiar ante cualquier
circunstancia o necesidad, sin importar
la hora o el lugar. Hoy todos sienten la
necesitan contar con seguridad las 24
horas los 7 dias de la semana.

Esto es solo una muestra de la seguridad
ajustada al mundo actual. Las aplica-
ciones dejan de lado los servicios ob-
soletos que se encargan solo de pro-
teger bienes y espacios vacios, cuando
lo realmente importante es la vida e in-
tegridad de las personas, para enfocarse
en brindar seguridad y tranquilidad.

Estamos de acuerdo en que el cliente
ya no admite tener cobertura de se-
guridad solo en su casa u oficina. Quiere
tener proteccion las 24 horas, esté don-
deesté. m
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&+ Opinion profesional

;Ventade CCTVo

servicio de monitoreo?

“Pan para hoy y hambre para manana” o rentabilidad creciente en el mediano y largo plazo. ;Cémo

plantear la rentabilidad del negocio del monitoreo? Aqui se plantean algunas respuestas a los principales

interrogantes de los profesionales de la seguridad.

Ing. Modesto Miguez CPP
modesto@monitoreo.com.ar

L os resultados del presente son la

suma de las consecuencias acu-
muladas por las decisiones y acciones
pasadas. Algunos integradores de ru-
bros como CCTV, portones, telefonia,
redes, alarmas con y sin monitoreo
comparan y comprueban que en el
corto plazo se gana mucho mas ven-
diendo un CCTV que un abono de mo-
nitoreo. Es cierto, pero solo en el corto
plazo. Creen que el negocio del moni-
toreo estd reservado para grandes em-
presas con muchos abonados. Pero
todos empezaron por uno, después
otro y luego otro. Es tras la falta de
persistencia cuando llega el fracaso.

El resultado del presente es la suma
compuesta por el efecto de corto plazo,
mas la suma de los efectos y las conse-
cuencias de decisiones y acciones de
mediano y largo plazo. Entonces, la
pregunta es: ;qué importa mas? El
corto plazo o el mediano y largo? Si
hago una buena venta de CCTV puedo
lograr un ingreso econémico impor-
tante en el corto plazo, pero sino cobro
un abono de mantenimiento o de mo-
nitoreo, ese “negocio” sera pan para
hoy y hambre para manana.

Si el objetivo y las politicas de la em-
presa son “brindar un buen servicio y
la mayor satisfaccion para buscar la re-
comendacion de nuevos clientes’, siem-
pre deben atenderse los reclamos en
tiempo y forma, tanto los de los abo-
nados que pagan siempre como de
los que alguna vez pagaron. Un cliente
que de CCTV podra ser un abonado
de monitoreo a futuro, y viceversa, solo
si el servicioy la calidad son aceptables.
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LO URGENTEY LO IMPORTANTE
Algunos clientes suponen que, porque
alguna vez pagaron una suma impor-
tante por la instalacion de un CCTV
tienen garantia de por vida.Y aunque
sabemos que no es asi hay que expli-
carselo. En general creen que el sistema
electrénico les brindara seguridad, lo
cual no es real. Esas visitas para explicar
cdmo son las cosas cuando el sistema
no funciona como se espera, consumen
el tiempo de técnicos y service, y para
atender los reclamos, incluso aquellos
que no se cobren, se termina dilapi-
dando recursos, desgastando a la or-
ganizacién e impidiendo que se desa-
rrollen negocios a futuro. La persona
que toma decisiones se siente abru-
mada, inmersa en una marana de tri-
vialidades que no le permiten distinguir
entre lo urgente y lo importante.
Cuando se apura la finalizacion de
una obra solo para cobrarla, lo que se
esta haciendo es hipotecar la rentabi-
lidad futura, ya que esa ganancia inicial
habra que devolverla con el tiempo
que se perderd en atender reclamos.
El servicio de monitoreo bien hecho
implica hacer siempre bien las cosas
desde el principio, comenzando con
el correcto proyecto y presupuesto,
con un abono lo mas alto posible en-
tendiendo que lo que el abonado
quiere no es un conjunto de aparatos
en su casa sino la seguridad que necesita
por el servicio que obtendra siempre.
Quienes solo piensan en el corto plazo
no ven el negocio de monitoreo, no se
comprometeny dejan que otros lo ha-
gan por él. Creen que”hay que trabajar
mucho para cobrar un abono”y no es
asi: el verdadero abono no se cobra, el
verdadero abono lo paga el abonado
a cambio de nada. El negocio consiste
en lograr muchos abonados que no
tengan falsas alarmas, donde todo fun-

ciona a la perfeccién, con cero eventos
activos ni llamadas telefénicas.

Algunos instaladores pretenden tener
un negocio para ganar dinero traba-
jando, aunque eso no es un negocio:
es una remuneracion. Un verdadero
negocio es aquel en el que se ganasin
trabajar, es decir por la renta del trabajo
bien hecho.

Ese negocio se logra luego de haber
trabajado (antes) haciendo las cosas
bien, es decir actuando en funcion del
mediano y largo plazo, capacitando,
delegando, dando trabajo a otras per-
sonas y logrando que los sistemas tra-
bajen en funcion.

UNA META VALIDA

;Qué le pasa a un vendedor improvi-
sado? A este tipo de “profesionales de
la seguridad” le resulta mas sencillo
vender un “tangible” como un CCTV
que un servicio que no se ve pero que
“se siente”y le brinda verdadera segu-
ridad en el mediano y largo plazo.

Esta confianza que el cliente deposita
en la empresa es lo que logra que el
abonado se sienta seguro, tranquilo,
protegido y pague el abono siempre.

{Qué probabilidades hay de que cuan-
do“pase algo”real el CCTV evite que se
produzca la pérdida o el daino?, ;quién
estara mirando un monitor en el preciso
momento en que el robo o el asalto se
produzcan? Nadie, jverdad?

Hagase las mismas preguntas con un
sistema monitoreado bajo normas.
Compare y respéndase: ;quién le ofrece
al abonado la mayor seguridad y satis-
faccion en el tiempo?

Los clientes satisfechos a largo plazo
son aquellos a los que nunca se les
falla. Y aunque el CCTV esté bien ins-
talado, sile robaron hasta la DVR, todo
el dineroy esfuerzo no habran servido
para nada.m
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C& Net report

Como auditar instalaciones

Metasploit es una de las herramientas mds accesibles y sencillas de utilizar para auditar una instalacion

de seguridad, sea de CCTV, intrusion o accesos. Es un proyecto de cddigo abierto, disponible de manera

gratuita, que también tiene una version paga con las ultimas actualizaciones.

/ \\ Lic. Damian Colaneri
K | Socio Gerente
/T3 TicIngenieria SRL
dcolaneri@t3tic.com.ar

E n el nimero anterior terminamos

hablando de mestasploit para
auditar nuestras instalaciones de se-
guridad, por lo que, en esta ocasioén,
haremos una breve descripcion de esta
herramienta.

Metasploit es un proyecto open source
(cédigo abierto) de seguridad infor-
madtica que proporciona informacion
acerca de vulnerabilidades de seguridad
y ayuda en tests de penetracion, "Pen-
testing", y el desarrollo de firmas para
sistemas de deteccién de intrusos. Esta
herramienta esta también disponible
en una version paga, que ofrece las ul-
timas actualizaciones en fallos de se-
guridad. Nosotros, sin embargo, usa-
remos Metasploit framework, que es
su version gratuita.

Este framework incluye médulos de
explotacion para todo tipo de sistemas,
versiones y dispositivos, entre otros.
Su modo de uso es similar, indepen-
dientemente del sistema a auditar o
explotar. Ademas, todos los mddulos
que lo componen disponen de un sis-
tema de ayuda para su uso. En nuestro
caso, usaremos como ejemplo los
orientados a CCTV, aunque los invito
luego a investigar las diferentes alter-
nativas que propone para, por ejemplo,
IdC, alarmas monitoreadas TCP/IP o

controles de acceso, entre otros seg-
mentos.

Explicar desde cero el paso a paso de
metasploit puede ser algo confuso de
escribiry podria llevar paginas de notas
que terminarian aburriendo al lector.
Como se trata solo de informar y brindar
algunos ejemplos précticos, el lector
que esté interesado pueden contactarse
de manera privada para obtener mayor
informacion.

EJEMPLO

Para nuestro ejemplo, usaremos el
modulo”CCTV_DVR_LOGIN’, citado en
la nota anterior (RNDS n° 113, corres-
pondiente a septiembre de este aio).
Este modulo funciona con muchas
marcas de CCTV, ya sean DVR, NVR o
camaras, las que son muy utilizadas
en nuestro pais tanto por hogares
COMO por empresas.

Este modulo tiene la capacidad de
analizar una red para descubrir todos
los dispositivos conectados a ella, ver
cuales son vulnerables, revisar los usua-
rios de sistema que posee y romper
sus contrasenas por fuerza bruta. Luego
tendremos acceso total al sistema.

b SRRy AT T CE_ghve_logen
mat usalarylcory_ovi_iogin) > sat RHOSTS. 10,10 114
RHOSTS :

Mt aunany(echy,_vi_login] > expioil

120 CCTV_DVR - [00L1L
CCTV_DVR - [00L1133] - F
CETV_DVR - (0021133 - T

VR USSP METn Wi paTEReRd

En laimagen del ejemplo, dentro de
la consola de metasploit framework
(msf), se carga el médulo cctv_dvr_login

y luego se configura el host remoto, o
hosts (rhost) con laIP o IPS para lanzarlo
al comando exploit. Entonces el fra-
mework comenzara a trabajar hasta
conseguir el acceso al sistema.

Si analizan un poco los médulos de
metasploit, encontraran muchos de-
dicados especificamente a cada marca
de dispositivo, el cual identificaran por
sunombrey es por ello que requieren
ser listados. Su uso es el mismo que el
del ejemplo: se carga el modulo, se
configura el objetivo con el comando
rhost y se ejecuta con “exploit”

También, como vimos anteriormente,
si en nuestros sistemas encontramos
puertos abiertos como ssh, o telnet,
tenemos modulos especificos para
ellos y asi lograr ingresar al sistema.

Basandonos en lo anterior, recordemos
que, como buena practica de seguridad,
deben cerrarse todos los puertos que
no se utilicen. Por ejemplo, si monito-
reamos un sistema desde su cliente
no es necesario el acceso web al mismo,
por lo que debemos desactivar el mis-
mo para cerrar el puerto 80. De este
modo nuestra implementacion serd
menos vulnerable a ataques como el
que estamos mostrando.

En sucesivas entregas continuaremos
mostrando las opciones con las que
cuenta el profesional para llegar a una
instalacion efectiva, logrando maxima
seguridad en suimplementacién a tra-
vés de diferentes test, muchos de ellos
disponibles en lared y sencillos de rea-
lizar, que contribuirdn a auditar el estado
de los sistemas de seguridad puestos
enmarcha.m

> CCTV

> Alarmas

> Control de accesos

> Telefonia IP

> Cableado estrecturado

> Servicios de seguridad electrdnica e informética | info@t3tic.com.ar | www.t3tic.com.ar
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ENERGIZADORES MICROPROCESADOS
PARA CERCOS PERIMETRALES
Disuaden los intentos de intrusion
mediante a posibilidad de recibir
una descarga eléctrica no letal.

= Cumplen con las normas internacionales
[EC 60335-2-76.
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= Aptos para todo tipo de condicion climatica.

- Se adaptan a distintos tipos de superficie.

= Complementan y mejoran la efectividad de
a vigilancia humana y el monitoreo remoto.

« Excelente relacidn costo/beneficio.
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Volver a empezar

El retorno a la vida normal tras un siniestro

Retomar el ritmo habitual tras algtin suceso inesperado puede ser casi tan traumdtico como el suceso

en si mismo. Por ello es de vital importancia repasar lo utilizado y reacondicionar la salvaguarda

para casos de futuras necesidades.

Claudio Javaloyas
SEdeAP Argentina
sedeap@yahoo.com.ar

E star de regreso a nuestra vida nor-
mal luego de un evento catastro-
fico puede llevar tiempo. Deberemos,
ademas, recuperar nuestra salud e
identidad civil y digital.

Cuando se mira para atras y se aprecia
el derrotero por el que atravesamos,
siempre lo que mds se agradece es la
propia vida y la de nuestros afectos,
familia y mascotas. Pero si fuimos pre-
visores, metodicos y ordenados con
los asuntos generales de nuestra vida,
descubrir que los ladrones se llevaron
el dinero y otros valores causa pena,
pero no es en si mismo un evento in-
salvable. Quiza sea algo econémica-
mente costoso, pero puede ser repuesto
y se recuperan las utilidades.

La vuelta a casa es el momento de
poner manos a la obra y reponer los
backup y respaldos de datos en los
equipos reemplazados, todo aquello
que nos resulta util y que guardamos
“por si acaso” se perdia.

Recordemos que no solo se pierde
algo porque lo roban: el fuego, el agua
esparcida para apagarlo o producto
de unainundacién asi como los golpes
generan destruccién. Asimismo, una
variacién en la corriente eléctrica facil-
mente arruina computadoras, discos
rigidos y memorias externas o internas.
En este Ultimo caso, es importante e
indispensable contar con toma a tierra
en la instalacion eléctrica, en cada en-
chufe y tablero para minimizar el im-
pacto de este tipo de situaciones.

COMO ELEGIR QUE GUARDAR

{Como sabemos qué es lo que real-
mente necesitamos tener guardado?
Bueno, una tarea didactica y muy edu-
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cativa consiste en apagar el celular,
dejarlo en el cajon de la mesita de luz
24hs e ir a trabajar y continuar como si
lo hubiésemos realmente extraviado.

Asi, rdpidamente comenzaremos a
notar qué es lo indispensable y al re-
gresar a casa estaremos agradecidos
de recuperarlo. De esa manera, podre-
mos luego hacer lo mismo con la net-
book, tablet o los dispositivos Smart
que tengamos. En ellos suelen existir
datos de cuentas de correos que solo
usamos para descargas o para acceder
al “store de la nube’, donde llevamos
un calendario ludico o las listas de
series y peliculas vistas y por ver.

Recuperar las fotos y videos que
fueron acumulandose a lo largo de los
anos, entre ellas de vacaciones, viajes
y fiestas familiares, suele ser la prioridad
de padresy adolescentes. Obviamente,
los documentos escritos o escaneados
deben ser resguardados y duplicados,
asi como las copias fisicas certificadas
y legalizadas deben encontrar un lugar
donde puedan sobrevivir a las calami-
dades. Otros elementos importantes
a resguardar son las llaves y las claves
de acceso, tanto a los sitios y correos
de internet como de cajeros automa-
ticos y homebanking.

Tener todo anotado en un documento
de texto digital, escrito de manera crip-
ticay que solo nosotros seamos capaces
de entender y leer es de gran ayuda.
Asimismo, una copia a lapiz y papel

suele ser un buen respaldo adicional.

REACONDICIONAR

LA SALVAGUARDA

Una vez recuperado todo lo impor-
tante, también deberemos reponer lo
utilizado de la salvaguarda, como el
botiquin y el equipamiento de emer-
gencia. Mantener las baterias operativas
y cargadas de los equipos que las re-
quieran es una tarea periddica, asi
como el reemplazo de anteojos, ma-
tafuegos, luces quimicas y pertrechos
vitales para emergencias, entre los que
se encuentran las bebidas energéticas,
con minerales y sales.

También serad necesario reponer los
elementos y fluidos necesarios para
encendedores o para cocinar y calen-
tarse, de los que se utilizan en carpa y
travesias, que son de inestimable ayuda
si la catastrofe es ambiental o extendida,
como tormentas, tornados e inunda-
ciones que provoquen cortes de ser-
vicios de electricidad y gas, tal como
se vio en reiteradas ocasiones durante
los ultimos meses.

Las pequeias hornallas de alcohol
para alpinistas y campamentistas son
la mejor opcién, seguidas de los anafes
que funcionan con cartuchos de gas
comprimido, que, aunque parezcan
ser mas practicos y limpios de usar,
ocupan gran espacio y peso de carga,
y no tienen el mismo rendimiento
comparados con las primeras.




riscogroup.es

LightSYS™2 (oiicuistitne en

h @

hast, 5, Soport,

LightSYS™2 es un sistema de seguridad hibrido y versatil que
puede ser instalado en negocios y hogares

LightSYS™2 ofrece:

Video en vivo bajo demanda y video verificacion

Atractiva App para Smartphone que ofrece un sistema de control facil de usar
en cualquier lugar

Facil instalacion y servicios remotos a través del Bus de RISCO

Flexibilidad de comunicaciones con IP, GSM/GPRS, RTC - todo dentro de la
misma central

Completa gama de accesorios inaldmbricos bidireccionales y en el Bus de RISCO

RISCO Group
Tel: +1 (305) 407-8229 | Email: SalesLatam@riscogroup.com App Store  Play Store  iRISCO


www.riscogroup.es

£% Consultoria técnica

Todo debe estar organizado y resguar-
dado dentro de la salvaguarda o lugar
destinado a guarecerse ante emergencias
(recomendamos releer “Salvaguardas
para viviendas', publicado en la edicién
109, correspondiente a abril de 2017).
De la misma manera, linternas y anteojos
de repuesto deben ser resguardados
dentro o al lado de tableros y medidores,
especialmente si estdn en sétanos o lu-
gares pequenos e incémodos.

Es prioritario mantener lo necesario
siempre operativo y funcional para una
proxima eventualidad.

Con cada ensayo, simulacro o emer-
gencia real, iremos descubriendo que
es lo que mejoraremos en la proxima
oportunidad, qué elementos nos seran
de mas ayuda o qué agregar a la lista.

REPASO DE LO DIGITAL

En esta etapa tan tecnologizada de la
sociedad, permanentemente estamos
siendo arrastrados por los avances y
renovaciones de nuestro entorno, asi
que hay que mantener el ritmo también
en los articulos para contingencias,
emergencias y los requerimientos de
seguridad asociados a ellos, con el fin
de poder utilizarlos llegado el caso.

En necesario recordar que, general-
mente, no estamos solos en el grupo
familiar o laboral, por lo que debera
también tenerse presente a los otras
personas y sus necesidades de vida di-
gital, que también deben protegerla.
Ademas de medicamentos, alimentos
extra y espacio para resguardarse, es-
pecialmente si son nifos, personas ma-
yores o con escasa cultura tecnoldgica.
Por ese motivo, tener una copia de la
agenda telefénica de los padres/abuelos

y de los hijos, puede ser muy tranquili-
zador, ya sea porque viven alli o porque
estan de visita regularmente.

Es fundamental mantener todo “al
dia’; ya que nadie elige el momento
para una desgracia, que suele seren el
peor momento, y cuando hay visitas o
estamos dispersos suele dejarse “para
manana”la tarea de actualizar y reponer
materiales y copias de respaldo.

Volver a empezar es una tarea ardua,
pero si nos vamos preparando dia a
dia es menos problematico el regreso
a la normalidad, y para ello hay que
prepararse. |

Mas informacién de los médulos y sus es-
pecificaciones en:

www.sedeap.com.ar

Derechos Reservados - Prop. Intelectual 2015©

RESUMEN DE LA OBRA

< EL INGRESO 'Y LAS ENTRADERAS (RNDS N°99 - Feb. 2016). Primera entrega de la
serie, en la que Claudio Javaloyas inicia la secuencia de notas que abordaran distintos
aspectos de la seguridad y los métodos mas eficaces para garantizarla.

< EL EGRESOY LAS SALIDERAS (RNDS N°101 - May. 2016). En esta segunda entrega, el
autor aborda el egreso de lugares protegidos, los riesgos no previstos por sistemas de
seguridad y ofrece una serie de alternativas para mejorar la seguridad del usuario.

- MANTENER EL PERIMETRO SEGURO (RNDS N°104 - Sept. 2016). Un perimetro
seguro contribuye a minimizar los robos en propiedades de exteriores amplios. Se
ofrecen aqui algunos consejos y sistemas para lograr una proteccion efectiva.

-COMO MANTENER EL INTERIOR SEGURO (RNDS N°105 - Nov. 2016). Hay situaciones
traumaticas que pueden vivirse dentro del hogar o la empresa que pueden ser
evitadas. Descripcion de técnicas y dispositivos sencillos de utilidad en estos casos.

- SALVAGUARDAS PARA VIVIENDAS (RNDS N°109 - Abr. 2017). Medidas contenidas
en un moédulo de salvaguarda, que se instala en el interior de una casa, conformando
un bunker seguro ante episodios inesperados, hasta la llegada de la ayuda.

« LA SEGURIDAD PERSONAL ANTE TODO (RNDS N°110 - May. 2017). Una vez
asegurada la vivienda o trabajo, la cuestion pasa por mantener la calma en momentos
extremos.

- COMO REQUERIR AYUDA DESDE EL EXTERIOR (RNDS N°111 - Jul. 2017). Descriptos
los "bunkeres" o lugares de salvaguarda, las comunicaciones con el exterior son funda-
mentales para requerir ayuda de personal calificado.

- ALTERNATIVAS Y FORMAS DE PROTECCION (RNDS N°112 - Ago. 2017). Conocer
las opciones para neutralizar un peligro son fundamentales para no sufrir consecuencias
irreparables.

- PREVENCION DE CONTINGENCIAS Y APOYO EXTERNO (RNDS N°113 - Oct. 2017).
Ante una emergencia debe actuarse de manera rapida y efectiva. Imaginar el peor
escenario posible, es parte del secreto para salirindemne de una situacién problematica.
Coémo salvaguardar los datos personales.

Innovacién y Desarrollo Argentino

www-sedeap:com-ar

Médulos Especiales Microcontrolados y Accesorios Dométicos
Control de accesos, automatismos, esclusas, sefiuelos, alarmas
iluminacién, salvaquardas, erizos, placas de control auténomo

Disefio y
manufactura de
prototipos y

lotes cortos

sedeap@yahoo-com-ar -
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G-Link
Controlador de Accesorios via SMS

Médulo controlador de accesorios via SMS de aplicacion en el
hogar, oficina e industria.
G-linK le permitira monitorear y comandar instalaciones remotas
sin la tener necesidad de encontrarse fisicamente en el lugar.
- Cuatribanda automatico: 850/1900MHz y 900/ 1800MHz
- L Destinatarios SMS
- L entradas digitales
- L salidas a relé na/nc
- L Leds indicadores de estado de entradas
- Extenso set de comandos para consulta, configuracion

y control remoto.

Sistemas de Seguridad

Domiciliaria - Automotor - Monitoreo

RX2C-433- TXW12

Receptor-Transmisor de largo alcance

Conjunto para sistemas de control a distancia como activacion
y desactivacion de sistemas de alarma; accionamiento de
portones y persianas eléctricas; llamada a personal de servicio
y encendido de luces.

Funciona conjuntamente con Transmisores de Control Remoto
TXW12. Compatible con cualquier central de alarma,
convirtienndo un sistema convencional en uno inaldmbrico.

RX2C-L33

Sistema autocddigo del2 bits.

Conserva codigos aun en ausencia de alimentacion
Alimentacion: 12VCC

Frecuencia: 433.92 Mhz

Led testigo: indica recepcion y falta de inicializacion.
Modelo de 2 canales.

TXWI12

Frecuencia portadora: 433,92 Mhz
Sistema codificacion: 12

Canales: 2

Alcance estimado: LOO mts
Alimentacion: Bateria 12v tipo a23

GP-600

Comunicador GPRS Universal

Comunicador GPRS para paneles de alarma gue transmitan en

protocolo Contact ID.

- Compatible con Paneles con comunicadores telefonicos con
protocolo CID.

- Conexion a entrada de linea telefonica del panel

- Transmision GPRS / SMS

- 2 Destinatarios SMS

- Operacion y programacion remota via SMS

- Periodo de supervision de GPRS, configurable de 1 a 99 min.

- L4 Leds indicadores de Estado

- Salida auxiliar programable

Carrasco 388 (C1LO7AVF) CABA . Tel.: (5411) 4L67L-0718 / L671-52L9 . info@gonner.com.ar . www.gonner.com.ar
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Integre todos los productos comprando en un solo lugar
ahorrando tiempo y dinero

ipamiento para

mas contra:
INTRUSION
DEOVIGILANCIA
NTROL DE ACCESOS
INCENDIO
AUTOMATIZACION
ACCESORIOS

y mucho mas

RCONTROI

¥SiSTEMAS dE SEQURIdAd

+ Amplio stock disponible * Asesoramiento técnico profesional
+ Garantia y laboratorio de reparaciones ¢ Envios express a todo el pais
+ Estacionamiento sin cargo para clientes Av. Triunvirato 3815

La mayor variedad al mejor precio

@ LG inelligenigas €ORTEX vioEoMaN SOYAL ‘® Geolision NAIATEL ADEMCO A asEEn

AVerMedia ENFORCER™ [\intelektron @dldbmgil S 257557 :‘ BENTEL () NOTIFIER' [d

cmattvaniss@aronioicomar | wmaconmoieamer  (011) 4523-8451



www.arcontrol.com.ar
www.arcontrol.com.ar

BATERIAS DE GEL N VIDEO BALUNES PASIVOS
PARA ALARMAS, UPS, CARROS DE GOLF DISTANCIA DE TRANSMISION
LUCES DE EMERGENCIA, ETC. HASTA 400 MTS POR CABLE UTP

PILAS
PARA SENSORES INALAMBRICOS
CABLES UTPY FTP CR2,CR123
SPLITTERS VGAy HDMI PARA INSTALACIONES PARA CONTROLES REMOTOS,
DE CAMARAS Y REDES TIPO BOTON: A23, A27, ETC.

www.grupomarmara.com.ar @

\A GRUPO MARMARA Frim—

México 1352 - (1097) CABA (54 11) 4384-6092 / 4381-5448 / 8453 @


www.grupomarmara.com.ar
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% Management

Como llevar adelante

la gestion de un proyecto

Historia y definiciones- ;Qué es un Project Manager?

Llevar adelante un proyecto exitoso, cualquiera sea el rubro o especialidad, requiere de conocimientos,

pero, fundamentalmente, de un orden y pautas claras para que el emprendimiento se concrete de

manera exitosa.

Juan Fanjul
Director ejecutivo VLX Electrénica
Jjfanjul@vixelectronica.com.ar

E n nuestra actividad muchas veces
estamos involucrados en proyectos
de seguridad electronica, ya sea como
disenadores, integradores, distribuidores
o usuarios de los sistemas a imple-
mentar.

Como viene sucediendo desde hace
un tiempo, el negocio de la seguridad
electrdnica se esta perfeccionando; los
requerimientos se tornan cada vez mas
complejos, la tecnologia avanza y los
niveles de integracién aumentan. Estos
motivos, entre otros, nos obligan a
estar preparados no sélo con conoci-
mientos técnicos sino también con el
manejo de las técnicas y herramientas
requeridas para poder implementar,
de manera profesional y eficiente, estos
sistemas de seguridad.

En los préximos articulos haremos
una descripcién de la metodologia de
Gestidn de Proyectos que propone el
PMI (Project Management Institute),
con el objetivo de que éstos puedan
ser implementados en forma exitosa.

UN POCO DE HISTORIA

Si bien desde la antigliedad la hu-
manidad ha realizado grandes proyec-
tos (pirdmides, templos, acueductos y
puentes) no fue sino hasta la década
del '50 cuando las organizaciones co-
menzaron a aplicar herramientas y téc-
nicas de gestion. Asi, en 1969 naci6 en
Estados Unidos el Project Management
Institute, una organizacion sin fines de
lucro dedicada a contribuir con el avan-
ce de la préctica y de la ciencia la ad-

134 >

ministracion de proyectos. Sin embargo,
no fue hasta mas de una década mas
tarde, en 1981, cuando se desarroll6 la
Guia para la Direccién de Proyectos
(PMBOK Guide), que contiene las normas
que son ampliamente utilizadas en la
profesion y que, constantemente, esta
siendo perfeccionada y actualizada.

La Gestién de Proyectos se reconoce,
entonces, como una disciplina Unica
que emerge con modelos de la inge-
nieria. Actualmente se aplica en mu-
chisimos campos, entre los que se in-
cluyen la construccion y la ingenieria,
y claramente podemos aplicar este
modelo a nuestros proyectos de Se-
guridad Electrénica.

;QUE ES UN PROYECTO?

Sin entrar en cuestiones demasiado
académicas, un proyecto se define co-
mo "un esfuerzo temporal (con un
principio y fin definido) disefiado para
producir un producto, servicio o resul-
tado Unico, que dard lugar a un cambio
positivo".

Esimportante diferenciar un proyecto
de las operaciones continuas que, si
bien son necesarias para el desarrollo

de una actividad, no tienen como ob-
jetivo producir un resultado Unico.
Para ejemplificarlo: el reemplazo pe-
riodico de baterias en los clientes de
una empresa de monitoreo no repre-
sentard un proyecto. Silo serd laimple-
mentacion de un nuevo sistema de
software de monitoreo o la mudanza
del centro de procesamiento de datos.

INTRODUCCION - CICLO DE VIDA

Cuando a un grupo de personas se
les pregunta si alguna vez dirigié un
proyecto, dificilmente la mayoria res-
ponda afirmativamente. Sin embargo,
cuando se les explica qué es un proyecto
muchos reconocen haberlo realizado.
Lo que probablemente no hayan hecho
es utilizar una metodologia para dirigirlo,
lo cual indudablemente hubiera facili-
tado esa tarea.

El trabajo del gerente del proyecto
(Project Manager o PM) es justamente
administrar y gestionar el proyecto
para lograr el objetivo de la mejor
forma posible: en él recae la responsa-
bilidad del mismo y debera aplicar
todos sus conocimientos para llevarlo
adelante.

T Inicio © Organizacion Ejecucion del Trabajo Cierre del
del y Preparacion Proyecto
Proyecto ‘.--""""-.
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NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s  TRANSMISION
TELEFONICOS >' “ DEDATOS
« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5
« Multipares Subterrdneos + Cables UTP Auto Suspendido Cat.5
= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5
« Cables de Instalacidn Interna « Cables FTP Auto Suspendido Cat.5
yAcometida

Asesoramiento Especializado

P e [ casel

Informitica y Contral Automtics Chmars Arpenting
die Seguridad Electronica

Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de

datos e interconexionado
de Sistemas de Videovigilancia.

/% PARASISTEMAS /= CABLES
%“¥ DE SEGURIDAD “= = ESPECIALES

« Cables Telefdnico Blanco = Cables Blindados Par Compensados
+ Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales
« Cables Coaxiales RG59u

« Cables UTPy FTP Interior y Exterior
« Cables para Sensores de Incendio

Varela 3525/41 « CAB.A. * Argentina —
Tel. (5411) 4919.0974  Cel. 15 6786.4223  4) icor
ventas@anicorcables.com.ar @/ 4"
www.anicorcables.com.ar N\


www.anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

El PM sera el encargado, entre otras
tareas, de administrar los tiempos y
plazos de entrega, gestionar el presu-
puesto asignado, coordinar los equipos
de trabajo, gestionar los riesgos, inte-
ractuar con los involucrados, verificar
los avances de obra, mantener la vision
general del proyecto, realizar las co-
municaciones y documentar la infor-
macion.

En la Gestién de Proyectos todo esta
relacionado con todo y esas relaciones
también varian con el tiempo. Cualquier
tarea que se realice estara influenciada
por otros factores y por eso sera im-
portante evaluar las decisiones desde
diversos dngulos, para minimizar la in-
certidumbre y procurar un entendi-
miento claro y preciso de lo que se va
a hacer.

Los proyectos, independientemente
de su tamano o complejidad, suelen
encuadrarse dentro de una estructura

PMBOK 5

Desarrollar el acta de
constitucion del proyecto

genérica de ciclo de vida: inicio del
proyecto, preparaciéon y organizacion,
ejecucién del trabajo y cierre. Esta es-
tructura nos permite observar que, al
iniciarse el proyecto, el costo y la can-
tidad de recursos asignados suelen ser
escasos. A medida que se avanza, éstos
aumentan progresivamente para luego
volver a caer a medida que se comple-
tan las actividades.

Una de las variables que debe tenerse
es que el costo de realizar cambios es
mayor a medida que se avanza en las
distintas fases. Como ejemplo: claramente
el costo de reubicar una cdmara de se-
guridad es menor si se define antes de
que esté montada y conectada.

AREAS DE CONOCIMIENTO

Cada uno de los procesos para la di-
reccion de proyectos estd organizado
dentro de diez areas de conocimiento.
Y cada una de ellas representa un con-

Desarrollar el plan para la
Direccién del Proyecto

Dirigir y gestionar el trabajo
del proyecto

junto de conceptos y actividades co-
munes que conforman un dominio
profesional o drea de especializacion.
Estas dreas de conocimiento son las si-
guientes:
- Integracion
- Costo
+ Alcance
- Tiempo
-Recursos humanos
Riesgos
- Comunicaciones
- Calidad
- Adquisiciones
- Interesados

Al pie de la nota, adjuntamos el cuadro
completo del mapa de procesos del
PMBOK.

En la proximo articulo abordaremos
con mayor claridad estos conceptos y
hablaremos de la "triple restriccion”
con ejemplos practicos. m

Monitorear y controlar el
trabajo del proyecto
Realizar el control
integrado de cambios

Cerrar proyecto o fase

Planificar la gestion del
alcance

Recopilar requisitos
Definir el alcance

Crear la EDT - Estructura
de Desglose de Trabajo
WBS

Verificar el alcance
Controlar el alcance

Planificar la gestion
Definir las actividades
Secuenciar las actividades|
Estimar los recursos de las|
actividades

Estimar la duracién de las
actividades

Desarrollar el cronogramal

Controlar el cronograma

Planificar la gestion de
costos

Estimar los costos
Determinar el presupuesto

Controlar los costos

Planificar la
gestion de calidad

Controlar la calidad

Planificar la gestion
de Recursos Humanos

Planificar la gestion
de las comunicaciones

Controlar las
comunicaciones

Planificar la gestion de
riesgos

Identificar los riesgos
Realizar el andlisis
cualitativo de los riesgos

Controlar los riesgos

Planificar la gestion de
adquisiciones del
proyecto

Efectuar las adquisiciones

Controlar las

. Cerrar las adquisiciones
adquisiciones

Identificar a los
interesados

Planificar gestion de los
interesados

Gestionar participacion
de los interesados

Controlar participaciéon
de los interesados
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INTEGRACION

de sistemas de seguridad

* Relevamiento

* Auditoria CONTROL DE ACCESOS
* Asesoramiento e ingenieria TIEMPO Y ASISTENCIA
Biometria

* |nstalacion Proximidad

* Mantenimiento y soporte

TekhnoSur N. A.

Sistemas v Soluciones Informaticas

INTRUSION
Sistemas perimetrales
Detectores de metales VIDEOVIGILANCIA
Alarmas ; Sistemas andlogos e IP

ATENCION A DISTRIBUIDORES, INTEGRADORES E INSTALADORES DE SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESOS

| Software Onelink

para Control de Accesos Biométricos
con Médulo para Visitantes

Agustin Alvarez 1480 - Vicente Lopez (1638), Buenos Aires, Argentina
Tel/Fax: (011) 4791-2202 / 3200/ 2727 - comercial@tekhnosur.com - www.tekhnosur.com
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintemas con bateria de 6 volt - 4 amp.

- Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automovil.

*|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

—

RISTTON
°

Tecnologia de punta

u

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

RISTOBAIL

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R PR ECI O & CALI D AUD
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LacONveniencia

de trabajar con / C| ka

los expertos. <_) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar
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NOTICIAS DESTACADAS SOBRE PRODUCTOS Y EVENTOS

Eventos
Alonso en SeguriExpo Ecuador

Con mas de 3000 asistentes y 20 expositores de Ecuador, Argentina, Esta-
dos Unidos, China y Canada, Alonso Alarmas fue participe de la V Feria y
Conferencia Internacional de Tecnologias e innovacion en Seguridad, Redes
e Infraestructura en Ecuador.

Del 27 al 29 de septiembre, Alonso -junto a SoftGuard- estuvo presente en
el Centro de Exposiciones Quito, mostrando las ultimas novedades del mer-
cado, nuevas tecnologias, integracion, productos y aspectos comerciales
que les permitieron a los asistentes conocer en profundidad el portfolio com-
pleto de soluciones.

“Alonso continlia su expansion y Ecuador presenta un ambito favorable para
desarrollar nuevos negocios dentro del area de la seguridad electrénica”,
explico el Lic. Diego Madeo, Gerente comercial de la firma.

Productos
El poder de la deteccidn exterior

Un nuevo producto se suma a la linea de detectores, en esta ocasion Alonso
Alarmas lanza al mercado el detector de exterior IR-1000 en su version cablea-
da e inalambrica con tecnologia 2-way wireless system®.

La nueva linea IR-1000 esta disenada exclusivamente para trabajar en am-
bientes externos en condiciones de intemperie gracias a su exclusivo diserio
basado en normas IP-65. Un detector que permite una instalacion sencilla 'y se-
gura reduciendo al minimo el tiempo de montaje y garantizando la maxima efi-
ciencia en deteccion e inmunidad ante falsas alarmas gracias a su doble canal
PIR con lentes independientes protegidos con filtros UV y niveles de deteccion
diferenciados en su procesamiento de senal.

En sus dos versiones, cableada e inalambrica, la familia IR-1000 es una exce-
lente opcidn para la deteccion exterior, brindando diferentes alternativas de co-
bertura gracias a sus lentes de cortina vertical y horizontal incluidas, y el gran
alcance en la version inalambrica, 1o que permite un ahorro significativo en cos-
tos de instalacion.

IR-1000

— OTDOOOR

Eventos
La marca estuvo presente en Expo Seguridad de Chile

La firma continla con los eventos en el exterior y en el interior del pais desa-
rrollando nuevos negocios dentro del area de la seguridad electronica.

Con mas de 3000 asistentes y 150 empresas expositoras, provenientes de la
Republica Argentina y paises vecinos, entre el 23 y el 25 de octubre, Geyger,
distribuidor Oficial de la marca en Chile, fue participe en la primera edicion de
la Feria Expo Seguridad en Santiago de Chile exponiendo el portfolio completo
de productos y las Ultimas novedades de Alonso Alarmas para el mercado del
monitoreo.
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+‘SJ\0N SEGURIDAD Y CONTROL

grandes mversmnes’" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
\isitas, Pertenencias y Control d

Contratistas
i
[empo y Amstencua 'de Personal. y
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2 Distrito Tecnolégico
scai@datco.net
@ Catulo Castillo 3251, C1261ACS

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333

Sacuriy Froducts by GE are now parf of the UTC Fire & Security famiy ™ O
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CEMARA

Cémara de Empresas
de Monitoreo de Alarmas
de la Repiblica Argenfina

21° Aniversario

Cumpliendo anos y cumpliendo
con nuestros socios

Camara de Empresas de Monitoreo
de Alarmas de la Republica

Argentina

Av. Belgrano 1315 6° Piso C.A.B.A.
11.4383.9651
www.cemara.org.ar
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Exposicion lnternacmnal de Seguridad, |
Proteccion contra Incendios, Segurldad Electronlca,' |

Industrial y Proteccion Personal
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Camara Argentina
e Seguridad
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TECNOLOGIA PROTECCION

Especialistas en Seguridad Integral

Implementamos

los mejores Servicios de Seguridad

en distintas areas, brindando

atencion personalizaday

I capacidad de resolucion inmediata

@ Alarmas de Intrusion
@ccrv

@ Cercos Electrificados
@ Proteccion Perimetral
@ Controles Biométricos

@ Deteccion de Incendio

www.typsrl.com.ar

Ciudad de Neuquén:
Rivadavia 790

Ciudad de Anelo:

Parque Industrial de Anelo
Vaca Muerta

Lote M. Manzana3y4

Ciudad Autonoma de Buenos Aires:
Av. Rivadavia 2134. Piso 5. Oficina F

Contacto: +54 11 156 213 8341
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Latinoamérica

www.ipusergrouplatino.com

SEGURIDAD}E: l]NFEHENI}IA

«) PEINFACT IO NILVEIPANATMIA™

El Centro para el Aprendizaje y

Conocimiento de la Seguridad
Fisica y en Red

Oportunidad unica para ampliar
su red de contactos

El evento de Actualizacion por excelencia!

COMPANIAS EXPOSITORAS
AR, arteco  aviciLon e ruovess  Geneled

HIKVISION  #nTcomex  InVidD> @ miestone A

MOBOTIX .o

sequridad
. Ydefensa EQS_ms I IntegrA Pampmarketing
]_CON ’ -_g_n". Marketing y gestién de empresas

Sediiridad

Tel.: +593 2 6040806

pr@ipusergrouplatino.com
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3¢ EDICION dielliyis
- 2017 - Adquiera el nuevo libro MONITOREO
DE VIDEO
Alarmas por monitoreo
y obtenga el recurso mas
escaso y valioso:

Conocimiento

Adquiéralo en los mejores comercios del ramo,
[lamando al 4630-9090 o central@monitoreo.com.ar

Participe del sorteo mensual de un ejemplar R
; g ; monitoreo.com
ingresando en monitoreo.com/libros
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Control de Accesos ﬁdﬁ[ﬁ

DEL MERCADO

CERRADURAS ELECTROMAGNETICAS,
PULSADORES Y ACCESORIOS

Ademas de Fabricantes y Desarrolladores, somos Importadores Directos
de los complementos necesarios para su instalacion.

+54 (11) 2205-9002/9034
canales@intelektron.com

En Intelektron encontrara Precio, Stock y Calidad.

.
et P Tel./Fax: +54 (11) 2205-9000 jNuevo Teléfono!

www.intelektron.com - canales@intelektron.com @facebnak.com/intelektron
INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA)
|ntelekt ron Ciudad de Buenos Aires - Argentina youtube/intelektronSA
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https://www.youtube.com/channel/UCebnUpvC4WNAS1pulMfVH6w

Linea completa de productos

DISTRIBUIDOR OFICIAL

Lectores, tarjetas y llaveros

Tecnologia multiplataforma en 125 Khz, 13.56 Mhz y Bluetooth
HID Prox, INdala, AWID y EM4102 (EM-Marin), iClass Seos, iCl.ass SE, iClass,
MIFARE, MIFARE DESFires, OMNIKEY, Mobile NFC, Mobile Bluetooth.

~ ponle PROX BY
INDALA b (o (HID
_— T .

TR AT N T

\ Control de accesos

Linea completa de controles de acceso IP en red expandibles hasta
8 puertas o auténomos - Lectores - Tarjetas - Llaveros RFID

Cerraduras electromagnéticas

Pestillos — Pernos — Pulsadores - Botones de Panico

t o Humberto 1° Piso 17 - OF. 3y 4 - CAB.A.

. ontrol www.puntocontrol.com.ar — ventas@puntocontrol.com.ar
IDAD ELECTRONICA 54 11 4361 6006
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