(! Respuesta directa: (DO - 2018, ano de desafios

Luego de doce meses de alternativas cambiantes, este ano la industria

Y '2_0\3 . delaseguridad electrénica afronta nuevos desafios. Entre ellos, consolidar
. e el cre iento experimentado, en general, durante el dltimo semestre de 2017.
Al respecto, opinan los protagonistas del sector.
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« Alcance extra sobre UTP
Hasta 250m para datos + alimentacion (PoE)

- Buffer extendido:
Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD

» Mayor eficiencia:

permitiendo concentrar recursos en el enlace camara-NVR

Bloquea comunicacién innecesaria entre puertos de camaras,
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 60W

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

« Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
+ Modo CCTV hasta 250Mts

= 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100 120W
BEEE

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
= Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

- 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-300

- -
=) Uibps| | == JIMBPE | (B57) | POE

16 ports entry level

« 16x puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE ¢/ indicador consumo
- Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra 6ptica SFP

» Puerto para administracion PoE

« Modo CCTV hasta 150Mts.

+7.2Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

5$2004-240

4 ports lndustrial

= Alimentacion redundante

- Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecanico

- 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

- Hasta 240W total Hi-PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

52008-150-V2

1000 O
EEOE

8 ports industrial

= Alimentacion redundante

« Fanless

» 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
= Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

+ 24Gbps / 17.9Mpps

MODULOS PARA 57024

$7024-8F

8 port SFP module
« 8x puertos Gigabit de fibra dptica
+ Network Standard: IEEE802.3z

IVRER o & HEma

posﬂ.wo

quality

systems

$2024-420

1QDD 420“’
Mbm PoE

24 ports high end

« 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

+ Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

» Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

57024-8T

ceTvomne (@)

5$1024-420

B BE R

24 ports entry level

= 24x puertos PoE+ @100Mbps

= 420W total PoE ¢/ indicador consumo
= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra 6ptica SFP

» Puerto para administracién PoE

» Modo CCTV hasta 150Mts.

8.8 Gbps / 6.55Mpps

22H2) (ke

24 ports modular core switch

+ Fuente de alimentacién redundante

+ 3 Slots p/ médulos S7024-8F/8T

+ Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra 6ptica SFP

- Transmision de datos de alta velocidad
+» Administrable L-2

+ 70Gbps / 42Mpps

8 port RJ45 module
= 8x puertos Ethernet @ 1Gbps
- |[EEEB02.3, IEEE8D2.3u, IEEEB02.3ab

Silicon

Cygnus Electronics

Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
info@cygnus.la



http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S1004-60.pdf
http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S1008-120.pdf
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http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S1024-420.pdf
http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S2004-240.pdf
http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S2008-150-V2.pdf
http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S2024-420.pdf
http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S7024.pdf
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S ecu ri-ty TECHNOLOGY

ALTA TECNOLOGIA AL SERVICIO DE LA DISUASION

{Te estamos viendo? Desarrollo exclusivo de Big Dipper
Las herramientas disuasivas mas populares son los carteles
de“zona vigilada” o "“monitoreada’, a los que se les suman los
accesorios visuales y auditivos (por ejemplo reflectores y
sirenas) de activacion automatica o manual. Estos elementos
lamentablemente no siempre son suficientes, dado que el
delincuente acciona contando con que no haya una persona
o sistema activo monitoreando, y que tendré el tiempo de
accionar y huir antes de que acudan fuerzas de seguridad.

Si, te estamos viendo... jy apuntando!

Con estas limitaciones en mente, en Big Dipper hemos
desarrollado y patentado una tecnologia que integra un
laser de gran potencia y alcance con un domo PTZ de alta
perfomance. La integracion esta disenada para activar el
ldser con sélo un click o en forma programada, manteniendo
el punto del haz de luz en el centro del campo visual del
domo.

Una situacién anormal o sospechosa puede ser detectada
por un operador de monitoreo durante su observacion de
las camaras, o puede ser indicada a partir de una regla de
Inteligencia de Video programada en el sistema de videovigi-
lancia, como por ejemplo la intrusién de una persona en una
zona de la pantalla en cierto horario.

; : ’ _ Domo utilizado: Dahua SD10A248V-HNI.
Estas situaciones activan el ldser integrado al domo PTZ,

generando un potente haz de luz visible concentrada que El operador del domo enciende el laser y deja al domo fijo
acompaiia al movimiento del domo. Tanto si el domo es apuntando hacia el punto de interés, guiando a las personas
manejado manualmente por el operador de monitoreo, que van a realizar la verificacion en el lugar. Esto ayuda a
como si se utilizan las funciones de Auto-Tracking del domo, que en situaciones de poca luz puedan llegar més rapida-

se buscara que el punto del laser siga al intruso y le muestre mente y con mayor precisién al lugar relevante.

que esta siendo observado y grabado.

_ _ Disuasion veloz y eficiente
Para el intruso, el solo hecho de sentir-

se obse Nad oy apu ntado aunque Una de las ventajas mas importantes de esta solucién de

Big Dipper es que permite un accionar inmediato y efectivo

cambie su ubicacion actlla como un ante situaciones de intrusién, violencia fisica, disturbios, etc.
. . El gran alcance del laser (2 km) se combina con la
elemento altamente disuasivo. distancia de visualizacién y las funciones de inteligencia del
domo PTZ para lograr una herramienta disuasiva inmediata.
Una guia para la verificacion in situ Siendo de gran utilidad para grandes perimetros, barrios

cerrados, seguridad ciudadana o zonas rurales.
Otra de las aplicaciones de esta integracion es “marcar” el

punto de interés para guiar a personal de campo (vigilado- Para mas informacion visite:
res, moviles, etc.) hacia el punto exacto donde deben acudir h /) biadi /I
en caso de un incidente o necesidad de control. ttp' www.Digdipper.com.ar/iaser

Big Dipper (011) 4481-9475



www.bigdipper.com.ar
http://www.dahuasecurity.com/products/productDetail/17031
http://www.bigdipper.com.ar/LASER

NUEVO DOMO PTZ CON LASER

CASOS DE USO

Centro de Monitoreo
equipado con el Nuevo
Domo PTZ + Laser disuasor.

Advertencia luminica sobre el intruso. Frustracion del accionar y seguimiento manual .

Escenario con regla de deteccion de intrusos

Configuracién de reglas de inteligencia. Activacion automatica de alerta y Laser. Auto-tracking y marcacién laser al
objetivo, a modo de advertencia.

Marcacion de objetivos en completa oscuridad
para informar posicién a personal de seguridad fisica.

SOLUCION DISPONIBLE PARA DOMOS DAHUA PTZ DE 25 A 48X. RESOLUCIONES DE 2MP A 4K.

(011) 5278-0022

info@bigdipper.com.ar


http://www.bigdipper.com.ar/LASER

CAMARAY DOMO PTZ HIBRIDOS

TPC-BF2120 OnviF ¥ PsIA
Camara Térmica Hibrida Dual

« Sensor térmico de diéxido de vanadio de 160x120px @lhua o

« Sensor de video de 1/2.8"” 2 Mpx Starlight - IR 35m

« Capacidad de fusién de imagen térmica y video e

para lograr una deteccién con identificacion eficiente 2 ¢

« Deteccién de incendios y de intrusiéon perimetral -
« Medicion térmica con alertas por temperatura :
« 2 entradas de alarma + 1 salida programable

onviF ¥ Psia TPC-PT8620M-T

Domo Térmico PTZ IP Hibrido para Moviles
« Cdmara térmica para mejor deteccién

« Cdmara de video para la identificacién con sensor
Starlight de 2Mpx

« Zoom de 30x (6-180mm) + IR de 150m

« Reglas IVS para deteccién inteligente y seguimiento
I con autotracking de intrusos

e « Alternativas de lentes seguin alcance requerido

L + OPCIONAL: Funciones de medicion de temperatura

para deteccion de variaciones, picos o incendios

) ) (T 2l €]

Big Dipper www.bigdipper.com.ar
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CONOZCA LOS BENEFICIOS DE COMPRAR EN UN
MASTER DISTRIBUTOR Y LOS DISTRIBUIDORES ASOCIADOS

Equipo especializado en proyectos Soporte técnico

Asesoramiento profesional en manos de un equipo dedicado Le brindamos un equipo de soporte técnico, disponible de
a ayudarlo en el disefio e implementacién de sus proyectos. forma telefénica y personalizada, certificado por nuestras
Project Manager: pablo.bertucelli@bigdipper.com.ar principales marcas.

Product Manager: nicolas.fontana@bigdipper.com.ar

Laboratorio propio y RMA Roadshows y capacitaciones online gratuitas
Disponemos de un laboratorio certificado, donde los Le ofrecemos capacitaciones online de productos todas las
productos son testeados por nuestro equipo de ingenieria y semanas y realizamos roadshows por todo el pais para
reparados de forma eficiente. mostrarles las ultimas novedades del mercado.

Stock y variedad de soluciones Mas de 10 anos de experiencia en Dahua
Contamos con mas de 400 productos en stock constante de las  Somos una empresa joven con gran trayectoria, apasionados
principales marcas, disponibles en depdsitos propios y en de la seguridad electronica y representando marcas lideres.

nuestra red de distribuidores.

iEncontranos en CABA, GBA Oeste, GBA Sur y Mendoza!

Casa Central - Zona Oeste Sucursal Sur

Del Mate Amargo 1176/1272, Ituzaingo (1713) Bs. As. Bvd. de los italianos 3662, Lanus Este (1825) Bs. As.
(54 11) 5278-0022 / 3221-8153 (54 11) 4248-3324
info@bigdipper.com.ar sucursalsur@bigdipper.com.ar

Sucursal Cuyo Sucursal Caballito
Rioja 1373, Mendoza (5500) Senillosa 1229, CABA (C1424BQY)
(54 261) 425-0165 / 15-5253222 (54 11) 4922-3804
sucursalcuyo@bigdipper.com.ar sucursalcaballito@bigdipper.com.ar

DISTRIBUCION OFICIAL
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DISTRIBUIDORES ASOCIADOS
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www.bigdipper.com.ar



www.bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

TECNOLOGIA H265.
AHORA LAS CAMARAS VIDEOMAN
SON MUCHO MAS VERSATILES.

con unprecio msuperable y conlel
respaldo, asesoramiento y garantia
que solo un lider puede brindarte.

‘_ '— S I m Icpo El nuevo cadec HEVC, llamado cominmente H-265, reemplaza a los
"’ macrobloques que fueron utilizados en las normas anteriores. Estos
) pueden usar estructuras de bloques mas grandes, de hasta 64x64

QviCormEntas 4S8 pixeles y pueden mejorar el subparticionado de la imagen en

(Cl414AJC) Bs. As., Argentina estructuras de tamafio variable. El HEVC divide la imagen en CTU
LI el 3 (Coding Tree Unit) que pueden ser de 64x64, 32x32 0 16x16
wuwu.simicro.com con un tamafio de bloque de pixel mas largo, aumentando

considerablemente, la eficiencia de la codificacion con respecto a los
Codecs anteriores (H264) que utilizaban bloques mas pequefios.
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VvViDeoMaN

ENTIENDE LO QUE NECESITAS

e Gran tamano y mejor calidad de imagen.
¢ Excelente Visualizacion con escasa luz.
e Ahorro de espacio de almacenamiento y ancho de banda.




Q GeoVision:

iLa mejor cara
de tu negocio!

Nueva camara | | |
VD 8700 | | ©|

iCon reconocimiento { i-

automatico de rostro! _ |
Ultima tecnologia ' | ' B
para obtener mayor | E

éxito en proyectos A

L A |
de seguridad B = "' = 2
electronica -
profesional. ==

)

EzS}simicr'o

Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As., Argentina
tel.: (54-11) 4857-086l (lineas rotativas) ¢ wwuw.simicro.com
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(2 GeoUision

Ideales para proyectos en:
Hoteles - Oficinas - Estadios - Bancos - Barrios Cerrados

Principales atributos:

%1 Permite confirmar si la persona observada es un extrafo y segtin cada caso, se activan
= funciones que facilitan la toma de decisiones mas apropiadas al instante, como por
ejemplo comunicarse con personal de seguridad o trabar las puertas.

.1 Detectay envia notificaciones en tiempo real ejecutando, automaticamente, diversas
=2 instrucciones para optimizar y garantizar la seguridad.



HIKVISION
m

VIDEO PORTEROS

IMAGENES QUE SON
COMUNICACION

EL CONTROL DEL HOI

/AHORA EN TUS MANOS!

DS-KIS203 DS-Kv8402-IM P DS-KD8002-VM

DS-KHB6310-WL ;1 DS-KM8301 /DS-KH8301-WT
SOLUCION £ SOLUCION PARA - SOLUCION

PARA HOGARES : i | PEQUENOS COMPLEJOS : : PARA EDIFICIOS
Kit de portero visor que permite i Control de accesos por tarjeta RFID, © Incluye control de accesos por tarjeta
visualizacion con audio bidireccional : : Permite la visualizacion con audio @ i RFID, estacion de trabajo para el
y apertura de puerta. : @ bidireccionaldel portero visor, apertu-  : ¢ personal de recepcion o seguridad,
¢ ¢ radepuertatantolocalcomoremotaa : : con interaccion de audio bidireccio-
través Hik-Connect. : nal respecto del frente del edificio y

HIKVISION, © SELNET

SOLUCIONES INTEGRALES

de los departamentos.

WWW.SELNET-SA.COM.AR @ GARANTIA DE CALIDAD POR 3 ANOS



http://www.selnet-sa.com.ar/#
http://www.selnet-sa.com.ar/#

CONTROL DE ACCESO

UN AMBIENTE SEGURO A
TRAVES DE UN ACCESO SEGURD

— MM ‘ IJ
.........
: P DS-K2602 :: p DS-K1T802M : i P DS-K1A802MF
: : | DS-K1T804MF/DS-KIT105M-C :
- Placa controladora de 2 puertas. - Control de acceso standalone. - Pantalla LCD con tiempo y
¢ -Sensores de estado de puerta.  © : - Norequieren conectividad. i ¢ asistencia.
i -2relaydepuertay2dealarma. : ! -Cuentacon salida de relay. ¢ i -Almacenamiento para 3.000
: - Permite enclavamiento y i : -Aceptatarjetasdelared SUBE. i : tarjetasy 3.000 huellas.
Anti-Passback. Lo i
EXTIENDA SU AMBITO PARA

AUMENTAR SUS DATOS

P DS-3E0326P-E
* Puertos Auto-MDIX de 24 x 10/100 Mbps.

* PoE hasta 370W de potencia.
Hasta 30W por puerto.

« 2 puertos SFP,

-

PROTECCION CONTRA HASTA 250 M DE R PRIORIDAD DE TRANSMISION

SOBRETENSIONES DE 4KV j TRANSMISION DEL PUERTO VIP

(e 77” / /
i 6 i

TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A SE! NET
@) /seLNETSEGURIDAD (@ /SELNETSA

SOLUCIONES INTEGRALES


http://www.selnet-sa.com.ar/#
www.facebook.com/selnetseguridad
www.twitter.com/selnetsa
http://www.selnet-sa.com.ar/producto/ds-3e0326p-e/

HIKVISION

SOLUCIONES PARA UNA CIUDAD INTELIGENTE

iHacemos realidad tus proyectos de seguridad!

- R_SL\
| et
LECTURA DE PATENTES SOLUCIONES MOVILES CAMARAS IP
DS-2CD4026FWD/P-IRA DS-2C06510-| / DS-MP130 DS-20Y9188-Al2 / DS-2DP1636Z-D
DS-2C04A26FWD-IZNS/P DS-MSS04HNI/GLF/WI DS-20T6223-AELY

WWW.SELNET-SA.COM.AR @ GARANTIA DE CALIDAD POR 3 ANOS
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SOLUCION TURBO HD 4.0

UNA NUEVA RE\/OLU@ION
PARA EL MUNDO ANALOGO

LY
~a S X am
A~ I v_VS
v v
H.265+
4K AUMENTA
PARA UN VIDEQ LA EFICIENCIA R%?Euacﬁs'-ﬁi %?:S
NITIDO, PRECISO DEL MONITORED taddla i,
Y CLARO. NOCTURNO. e

* SOPORTE TECNICO PRE Y POST VENTA

*« CONSULTORIA
« DEPARTAMENTO DE PROYECTOS
» LABORATORIO CERTIFICADO

SOLUCIONES INTEGRALES « CAPACITACIONES EN AUDITORIO

TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - CA.B.A SEL NET
€ /seLneTSEGURIDAD ) /SELNETSA

SOLUCIONES INTEGRALES


http://www.selnet-sa.com.ar/#
http://www.selnet-sa.com.ar/#
www.facebook.com/selnetseguridad
www.twitter.com/selnetsa

@) securityone

Lider en Seguridad Electronica

SMART CITY SOLUTION

CIUDAD SEGURA

Una amplia variedad de soluciones en
seguridad adaptadas a sus necesidades.

> IR
>
S ehiciosunicooes— I8
s BT
B s sropuercs
»

INTEGRACION
TOTAL EN
iV5-5200
, ENTERPRISE

¥ Camaras
Térmicas

i~ Seguridad sobre ruedas o ' i Centros de Control

* Para Buses, patrullas, taxis L 2 * Video Wall
ambulancias y utilitarios i * Storage

+ Camaras - Grabadores * Puestos de Operadores
Transmision - Gestion

i Reconocimiento de Patentes g i~ Camaras Termicas

» Lectura en alta velocidad . LB NEE  fan » Adaptabilidad Ambiental
+ Almacenamiento y busgueda & * Deteccion Avanzada
en listas (blanca y negra) 4 * Sensor de Temperatura
con activacion de alarmas

e Security One
Security One Argentina

o Security One Argentina
www.securityone.com.ar NPT €) securityOneHIK

Padre Ashkar N2 125, Villa Lynch, Partido de Gral. San Martin, Bs As, CP: B1672AFC.


www.securityone.com.ar
www.securityone.com.ar
www.youtube.com/secnow
www.securityone.com.ar/blog/
www.twitter.com/securityonehik
www.facebook.com/seconearg

rofesionalismo sin INtrusos

FPKX150D

PIR INTERICR
=== | CABLEADO

* Cobertura 15m B5° (60 Zonas / 7 Panos)| »
Sgno- Piroelécrica doble ¢ Tecrologia Blue
Weve » Moroprocesado » al

switcheablo « Sensbiidad
* Companszcidn Cigital de Tem n'—vmlr(

FPKX10DP

PIR INTERIOR
CABLEADO
ANTIMASCOTAS

* Cobertura 10m 85° (32 Zonas / 5 Pianos|

* Anti-mascotas h/24Kg « Teonclogla Blus
Wave » Meroprocesado » RFL integrada
switcheabla « Sensibiidad autoajustanle
* Compensecin Cipital de Temparalure

FPKX10DTP2

PIRINTERIOR
CABLEADO
DOBLE
TECNOLOGIA

* Cobernra 10m 85° (38 Zonas / 6 Pianosi
* Dobie Tecnologia Infrarofo - Microondas
* Anti-mascotas h24Kg
s Wave ¢ Senshiidad

autoaistebie

HIKVISION

W Pyronix \;

FPCOLT10DL-200

=== | PIRINTERIOR
CABLEADO

S ———

* Cobertura 10m 90° (36 Zoves /5 Plancs) »
Anti-mascotas h10Kg » Tacnologia
Digi-logi anki FDS » Microprocesado

+ Sensbiidad autoajustable » Compensacion
Digital de Temoeratura ¢ Camaza Péistica

©

-

OCTOPUSDQ
PIR INTERIOR
CABLEADO

DE TECHO 360°

* Cobertura 12m 360° (Mert. de Techo
h/4mi » Pirogtéctico cusdnolz » Tecnologa
Bluz Wave » RFL ntegrada swiichaable

» Sensibiidad autoajustabls

* Compansasdn Digital ce Temosratura

FP-XDH10TT-AM

PIR EXTERIOR
CABLEADO
ANTIMASCOTAS /
TRIPLE

4 TECNOLOGIA

* 2 piroglacticos combradas con 1 sensor
de microoncs » Cobertura 10m »
Anti-enmaecaramisnto ajustable en las 3
tecnologies » Antimascotas V25Kg » Modo
delnstaackina15a24m

| FPKX15DT2

PIR INTERIOR
CABLEADO
DOBLE
TECNOLOGIA

# Cobertura 15m 85° (74 Zonas / 7 Planos)
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Pyronix Hikvision ha
seleccionado a Security
One como Distribuidor
Oficial para Argentina

Por su vasta experiencia en el mercado
profesional de seguridad electrénica,
Security One ha sido seleccionada
como Distribuidor Oficial para Argentina
de la marca Pyronix Hikvision para toda
su serie de productos de Intrusién
Profesional.

Pyronix Hikvision es reconocido
internacionalmente como una de las
marcas lideres en sistemas de deteccion
de intrusién. Fundada en 1986 y
adquirida, en el 2016, por Hikvision; ha
conseguido un gran crecimiento
consolidandose en soluciones mediante
tecnologias innovadoras, por lo que
obtuvo muiltiples premios internacionales
en el mercado de la intrusion.

Con esta alianza, Security One puede
suministrar una solucién de intrusion
profesional e innovadora de alta calidad.

WhatsApp (+549) 11 2775-1058 | Email: info@securityone.com.ar
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Seguridad Urbana Entidades bancarias e Instituciones Resorts, industrias y espacios abiertos

Las ventajas de trabajar con nosotros...

Un buen sistema no es suficiente si
no se puede contar con el respaldo

de un empresa seria.



www.fiesa.com.ar

SOFTWARE IVMS-5200 PROFESSIONAL
un mundo de soluciones

El confiable sistema de gestion centralizada para soluciones de video seguridad que se integra
perfectamente con otros sistemas y posee mecanismos para asegurar la continuidad operativa en
caso de situaciones criticas.

Ideal para instalaciones de media y larga escala, iVMS-5200 es una plataforma Unica para

manejar varios sub-médulos, incluyendo seguridad video, soluciones para moviles, gestion de
estacionamientos, Smart Wall y muchas aplicaciones mas!

+BLAZER PRO [

LiveView | Playback | Gestion de Alarmas

= Grabacion a 640 Mpb
wjt ta 8 HDD de hasta 6 TB cada uno *
* VVideo Wall de hasta 4 Displays

Disponible en 128 y 256 canales expandible a

DVR mévil Alto trénsito o grandes dimensiones ANPR para estacionamientos

En Fiesa te ofrecemos:

* Precios competitivos y promociones en productos especificos GARANTIA

* Asesoramiento técnico-comercial de excelencia En todos los productos Hikvision
* Soporte técnico en fase de puesta en marcha y post venta

Eficiente laboratorio de reparaciones
Garantia de 3 anos reales en todos los productos Hikvision!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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Protegemos tu casa

ELEGANCIA * DESARROLLO ¢ DISENO

Las centrales SP/MG. versién cableada o inalémbrica) son las més competifivas del mercado

y se adaptan a la mayoria de las instalaciones. Asegurd tu hogar con Paradox!
* Facil instalacién
* Programacién presencial o remota
* IPRS7: Software de recepcién de eventos totalmente gratuito!

o Haosta 32 zonos
Modulo de voz

o]
@ o BabyWa re.

\m Control Remoto

« SP4000 « = SPS000 + +« MG5000 «
« SP5500 « +« SP7000 » = MG5050 «

Ideal para estaciones de monitoreo!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar

Combinala
con estos
teclados!
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PROTEGER TU PROPIEDAD

EWVO Protegemos tu edificio

SOLUCION INTEGRAL
DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Escuchamos las problemdticas de nuestros clientes

y ofrecemos soluciones efectivas a través de la linea

P A R A D o X definiendo un set de productos que
resuelve todas las necesidades de seguridad para cada
area de un edificio y agiliza procesos de planeamiento
e implementacién.

automatizda
funciones para
emergencias ahorra
personal
de vigilancia
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el sistema monitored
de alarma con desde tu
CCTV celular

Hi RESUELVE Y AUTOMATIZA RESPUESTAS
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)

Entrada Principal &
Circulacién Interna
Acceso Por Garage
Otras Aplicaciones

i
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SOLUCIONES INTEGRADAS
PARA CONTROL DE ACCESOS

Getterson Argentina S.A.l.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR
C.A.B.A./ Buenos Aires / Argentina
Tel. +5411 3220-7600
www.getterson.com.ar
hiperseg@getterson.com.ar

Distribuidor Oficial
en Argentina de toda la Linea

Control ID

iDBox”
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POLITEC:

la evolucién e innovacion
de la proteccion perimetral
ya esta aqui.

POLITEC Italy cuenta con la - POLITEC ha desarrollado a lo largo
tecnologia necesaria para . de los afos una notable capacidad para
desarrollar sistemas de deteccién : la investigacion que ha permitido

e intrusion, proporcionando . superar los retos del mercado,
soluciones completas para : cada vez mas exigente,

proteccidn interior y exterior, -y adaptarse a las necesidades
aprobados por su alta calidad . de los clientes en materia

en la Unién Europea. . de intrusion.

Getterson Argentina * PARVIS

es Distribuidor de * SANDOR

toda la Linea POLITEC ¢ MANA

en el pais. * ADEBUS
* SADRIN
* ALES

* NAT SENSOR

V' L 4 —
Z~oLiITEC

ITALY

Descubra por qué
elegir POLITEC

es la ventaja diferencial.
Constiltenos.

e
Getterson Argentina S.A.l.C.
Av. Corrientes 3240 / C1193AAR
Buenos Aires / Argentina
fax: (54-11) 3220-7600

hiperseg@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar
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Getterson Argentina S.A.L.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / C.A.B.A. / Buenos Aires
Argentina / Tel. +5411 3220-7600
www.getterson.com.ar / hiperseg@getterson.com.ar
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15 anos de trayectoria

en el mercado de la seguridad

Isolse S.R.L.

Isolse, empresa que provee soluciones en sistemas de seguridad, inicio sus actividades en el 2003,

cumpliendo 15 anos de trayectoria ininterrumpida en el mercado, en los que la premisa principal

fue y continta siendo la atencidn y el respeto hacia sus clientes.

‘ on una amplia trayectoria en

el rubro de la seguridad, ba-
sandose en la atencion cordial y el
compromiso por sus clientes, Isolse
comenzd a crecer hasta posicionar-
se entre las mds reconocidas en el
segmento de la distribucién e insta-
lacién de sistemas contra incendio y
entre los mas importantes importa-
dores de productos para detecciény
extincién de incendios.

PASADOY PRESENTE

“Con mas de 10 anos de trabajo y
de experiencia en el mercado de
deteccion y extincién de incendio,
sentimos la necesidad de poner en
marcha nuestro propio emprendi-
miento. Fue asi que logramos, en
un ambito de confianza y excelente
clima laboral, cimentar las bases de
nuestra empresa. Comenzamos con
nuestro proyecto en una época bas-
tante complicada por la fuerte crisis
que vivia nuestro pais durante el
2001, y de a poco fuimos creciendo
hasta posicionarnos entre los prin-
cipales importadores de productos
para deteccién de incendios” Asi
explica Ramiro Arleo, uno de los di-
rectores de Isolse, el nacimiento de
la empresa, fundada junto a Hugo
Panero.

“Comenzamos en una pequena ofi-
cina y con mucho esfuerzo fuimos
creciendo. El primer fruto de ese
crecimiento se vio en septiembre de
2004, cuando inauguramos nues-
tra sede de Boedo. Ese cambio nos
permitié desarrollar en forma mas
cémoda y eficiente nuestro trabajo’,
expresd Hugo Panero.

La trayectoria de Isolse la avala
como un referente en la provision

26>
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ingenieria y soluciones en seguridad

& Simplex

# Kidde
Fire Systems

Afos de trayectoria

www.isolse.com.ar

(Y Airsense

de equipos, desarrollo de ingenie-
ria, ejecucién de obras, y prestacion
de servicios de mantenimiento, ba-
sando su accionar en el compromi-
so con el cliente y una vocacion de

coﬁam,....

1973

servicio permanente, empenada en
innovar y buscar siempre la mejor
opcion para satisfacer las necesida-
des de sus clientes.

Ese compromiso se tradujo en un


http://isolse.com.ar/
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crecimiento aun mayor, que tuvo
como consecuencia la inauguracion
en el ano 2011 de su nueva sede,
ubicada Acceso Oeste, en Ituzaingé,
incorporando oficinas mucho mas
espaciosas y luminosas, con mas de
400 m?, a la que suma una amplia
sala de capacitacién, disefiada para
que el asistente se sienta cdmodo y
encuentre alli todas las herramien-
tas necesarias para el aprendizaje
y perfeccionamiento en el manejo
de las diversas tecnologias. Esta sala
cuenta con showroom para la prue-
ba y manipulacién de equipos por
parte de los asistentes.

Como parte del plan de capacita-
ciones que ofrece, Isolse pone a dis-
posicion de sus clientes una pdagina
web dindmica (www.isolse.com.ar),
en la que se permite la descarga de
manuales y consulta online, como
asi también la posibilidad de inscri-
birse gratuitamente a los cursos que
la compania brinda en sus instala-
ciones “Es otra manera de ofrecer
nuestro permanente apoyo a los
clientes, que son el pilar fundamen-
tal de toda empresa exitosa’, expli-
can ambos directivos.

NUEVA REPRESENTACION
Con el firme propésito de seguir
ampliando sus horizontes comer-

Ramiro Arleo

ey

ciales y brindar a sus clientes mas y
mejores opciones a sus ya tradicio-
nales lineas de productos, Isolse re-
cientemente comenzo a representar
y distribuir en todo el territorio de
la Republica Argentina a la marca
Simplex, lo cual les permitira dar un
paso adelante en el mercado de de-
teccién de incendios.

Simplex es una compafiia de origen
estadounidense posicionada hoy
entre las principales a nivel mundial
en sistemas para deteccién y notifi-
cacion de incendios, que le permitira
alsolse aportar al mercado prestacio-
nes novedosas, entre las que se inclu-
yen soluciones de audio evacuacion
standalone, paneles de alarma hibri-
dos convencional y direccionable,
paneles de disparo automatico de
sistemas de extincion de dos riesgos
individuales y el novedoso sistema
TrueAlert ES, para desarrollar siste-
mas integramente direccionable.
Esto es, también con notificacion
totalmente direccionable, tan flexi-
ble y conveniente que permite iden-
tificacion individual, programacién
separada de sonido y luz y autotest
automatico de cada dispositivo de
notificacion instalado.

De todos modos, no solo con la
incorporacion de marcas y produc-
tos para los distintos sectores de la

LINEA DETIEMPO

2003
Nace lIsolse SRL, distribuyendo
productos de la marca Apollo.

2004

Establecida en la sede de Boedo,
Isolse es nombrada representan-
te de Airsense Technology Ltd.
Primera tapa en RNDS.

isolse ¥

2005

Se conforma el Departamento
de ingenieria, con el fin de ase-
sorar al cliente desde la génesis
de los proyectos.

2011

Se inauguran las oficinas de
ltuzaingd, nueva sede de la em-
presa. Ese aino, también, logra la
Certificaciéon IRAM 3501.

2012

Comienza a distribuir productos
de la marca Kidde Fire Systems.
La empresa certifica normas ISO
9001: 2008.

2014

Comienza a distribuir productos
Cofem. Primera instalacion del
pais certificada bajo IRAM 3501:
el edificio ANSES de la calle Pie-
dras,en CAB.A.

2015

La empresa, afianzada en el mer-
cado, cuenta ya con mas de 500
instalaciones realizadas.
Recertificacion ISO 9001: 2008.

2016

En diciembre obtiene la recertifi-
cacion en las normas IRAM 3501,
que la habilita como disefador e
instalador en los rubros Gases y
Deteccion.

2017

En octubre, Isolse y Simplex co-
munican su acuerdo de distribu-
ciéon para todo el territorio de la
Republica Argentina.

<27>
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seguridad Isolse brinda servicios a
sus clientes. “Hay otra manera de
dar servicios, como por ejemplo me-
diante el soporte posventa y stock
permanente de productos. Son dos
cuestiones que el cliente, principal-
mente el que estd alejado de Bue-
nos Aires, valora muchisimo’, explicé
Ramiro Arleo.

En lo que respecta a extincion de
incendios, la compania es represen-
tante oficial de Kidde Fire Systems
desde el ano 2012, uno de los re-
ferentes mundiales en proteccién
contra incendios a través de siste-
mas de extincién mediante agentes
limpios como FM-200 y Novec 1230.

“Contar con las representaciones
de Simplex en deteccién y notifica-
cién y Kidde Fire Systems en extin-
cion de incendios nos brinda la fir-
me posibilidad de ofrecer a nuestros
clientes un sistema integral de pro-
teccién contra incendios de prime-
ras marcas a nivel mundial, adecua-
do a cada necesidad en particular’,
explicaron desde la direccion de la
empresa acerca de la importancia
de contar con marcas de renombre
en su portfolio.

EXPECTATIVAS

“Durante el final de 2016 y el pri-
mer semestre de 2017 no podemos
negar que se sintié un fuerte freno
en la actividad del sector. Muchos
proyectos demorados y mayor can-
tidad de personal desocupado eran
preocupaciones constantes, como

<28

asi también de nuestros colegas y
amigos’, explicé Panero acerca de lo
sucedido en el mercado en los ulti-
mos anos.

“El segundo semestre de 2017, en
cambio, mostré una muy pronuncia-
da recuperacion, lo cual nos genera
un medido optimismo para 2018.
Creemos que sera un afno de creci-
miento y mejor nivel de inversiones,
pero dependera, como siempre en
nuestro pais, de las diferentes decisio-
nes politicas’, concluyé el directivo.

“Para este afno, nuestro principal
objetivo es dar a conocer todas las
cualidades y ventajas que poseen
los equipamientos de la marca Sim-
plex. Para llevarlo a cabo, organiza-
mos todos los meses dos capacita-
ciones, una destinada a transmitir
los aspectos fundamentales comer-
ciales (se brinda el segundo viernes
de cada mes) y la otra, mucho mas
técnica, capacitando asistentes para
programacién de paneles (el tercer
viernes de cada mes)”, explicé Rami-
ro Arleo.

Para consultar por los cupos dis-
ponibles, dado que ambas capaci-
taciones son gratuitas, con coffee y
lunch incluido, los interesados pue-
den comunicarse a la casilla de correo
electronico contacto@isolse.com.ar
o chequear en la web de la empresa
el calendario destinado para tal fin.

OBJETIVOS
El principal objetivo de la empresa
siempre fue ofrecer soluciones tec-

STAFF

Directores
Ramiro D. Arleo
Hugo M. Panero

Gerente general
Pablo T. Haas

Gerente comercial
Leonardo M. Puccio

Gerencia de servicios
Edgardo Le Roux

Laboratorio y Soporte técnico
Maximiliano Santacruz

Administracion
Yanina Gémez

Ingenieria & Obras
Mauro Mateo

noldégicamente avanzadas y especi-
ficas, poniendo énfasis tanto en la
calidad de los productos y servicios
como en la gente que la compone.
La meta es satisfacer las necesidades
del cliente de una forma seria y res-
ponsable para forjar relaciones exi-
tosas y perdurables en el tiempo; asi
lo han hecho y lo siguen haciendo,
como una premisa indispensable.

El crecimiento constante permite a
Isolse mantenerse a la vanguardia y
continuar siendo una empresa refe-
rente en el mercado de la deteccion
y extincion de incendios, a través de
una politica de calidad basada en la
premisa de que un proveedor, ade-
mas de ofrecer precios competitivos,
soporte técnico y stock permanente,
debe garantizar fundamentalmente
el conocimiento y el profesionalis-
mo a través de un equipo humano
comprometido con el cliente. m

ISOLSE S.R.L.

@ 5411 4621-0008
@ contacto@isolse.com.ar
www.isolse.com.ar

o @isolsesolucionesenseguridad

@ @isolsesrl
o @isolse
@ @isolsesrl
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ingenieria y soluciones en seguridad

Distribucion de Simplex entodo el
territorio de la Republica Argentina

A la trayectoria, experiencia y
soporte de |ISOLSE en Sistemas de
Deteccidon y Extincion de Incendios, se
suman las prestaciones y confiabilidad de una
de las marcas mas reconocidas mundialmente en

sistemas electronicos de proteccion contra incendios

DISTRIBUIDOR
OFICIAL

Oficinas comerciales:

Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas) www.isolse.com.ar
Direccion: Comandante Peredo 433, Ituzaingo o
(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina contacto@lsol se.com.ar

n /isolse.solucionesenseguridad g @isolse m /isolse-s-r-|
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Procesamiento de sefial microondas digital
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MODULO IP
PARA RUNNER

® e O

AUTOMATIZACION
DE LUCES Y PORTONES

Conecta el equipo de alarma a la red
IP. Soporta protocolos de alarma

Lista de eventos en demanda. Unidad
IP se conecta via Bus al Panel de Con-
trol serie Runner. Supervision de linea
permanente. Transmision de senales
de alarma via IP .Carga/Descarga via
TCP/IP

Estandar (SIA/CID). Servidor dedica- s A S [ A Siore
do ofreciendo seguridad. Acceso . e
remoto al sistema en tiempo real. ?? i =

CONTROLE SU ALARMA DESDE CUALQUIER
LUGAR EN TIEMPO REAL
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CONECTIVIDAD HOGAR AUTOMATIZACION DEL SEGURIDAD CON
SERENITY INALAMBRICO HOGAR VERIFICACION VISUAL
App para 32 zonas inalambricas Control de sistemas Solucién avanzada para
dispositivos moviles. de doble via, de aire acondicionado, transmision de alarmay
Monitoreo y control rapida instalacién luces, cortinas, puertas verificacion visual CMS
permanente con back sin riesgos de de garage. ﬁ?;;g‘?‘;fﬁ;},%pé}fsa
up en la nube. inhibiciones. Simulacién de existencia.

La Serenity es un sistema de alarma disefiada para lucir en su pared como
una pieza de arte.

P Serenity es un sistema para cualquier tipo de aplicacion residencial a
> . [ traves de cualquier via de comunicacion que elija.

Conectividad con la web basada en cloud y aplicacién movil, GSM/GPRS,

‘I‘

[
. =

TCP-IP, PSTN.
Con las soluciones integrales de Serenity, su casa esta ahora a salvo,

= confortable y con la posibilidad del manejo remoto desde cualquier lugar,
| Facil de usar: Teclado touch, RFID, Guia de voz

FACILIDADES DE PAGO
PAGO CON CHEQUES CONTRA ENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

Mow W oxconrro @JHUA ar>® SIEMENS HIKVISION Zuse~ Y

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA
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VENTAS@STARX.COM.AR
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PERIFERICOS

= FW2 INDOOR PIR CAMARA

.. /Two Way Wireless Indoor Pir Camera Detector

El FW2-PIRCAM Indoor es un detector de movimiento con una cdmara de
color CMOS de alta calidad incorporada que proporciona la solucion

im perfecta para la verificacion de alarmas visuales de sus instalaciones.
Cuando su panel de control estd armado vy el sensor PIR detecta movimien-
to, el detector envia una alerta y transmite una imagen al CMS o a su
teléfono maovil (a través de la aplicacion CrowCloudConnect ™).

Ahora, Crow Cloud ™ puede ayudarle a
administrar su sistema de seguridad vy
domdtica de una manera segura,
confiable y accesible. Puede disfrutar
de la aplicacién Serenity Connect de
facil uso (disponible Android - Google
Play Store) para manejar el panel de
alarma de Serenity y domodtica en
cualquier lugar donde tengas conexion
a Internet. El Crow Cloud ™ se basa en
la tecnologia Microsoft Azure.

FW2 OUTDOOR PIR CAMARA

/Two Way Wireless Outdoor Pir Camera

El FW2-PIR CAM Outdoor es un detector de movimiento inaldambrico de
dos vias con una cdmara de color CMOS de alta calidad incorporada y una
avanzada tecnologia VMD para una verificacion visual externa fiable. En
caso de un evento de intrusion, o por demanda del propietario, el FW2-PIR
CAM envia una alerta y transmite una secuencia de imagenes al panel de
control de Serenity ™ a través de TCP / IP o GPRS a la estacién de monitoreo
o a su teléfono maévil (a través de CrowCloud Connect ™ aplicacién movil).

FW2-EDS3000AM

/Two Way Wireless Double PIR and Anti-Masking Outdoor Detector

Dual Quad Element Pyro Sensor, Anti-Masking, Patron de deteccidn de
cobertura de 90 ° ajustable dentro de 180 °, Carcasa de policarbonato
resistente, Electrénica sellada vy optica, Compensacion automatica de
temperatura, Niveles de sensibilidad seleccionables por el usuario, Filtrado
superior contra el sol y la luz blanca, Hasta 55 kg de inmunidad para masco-
tas, Clasificacion IP5S, Disponible en 868MHz o 916MHz

FW2 NEO CURTAIN DETECTOR —

/Two Way Wireless Curtain Detector

FW2-NEC-CRT es la solucion definitiva para proteger las paredes, ventanas
y puertas de vidrio mediante la creacion de una dptica de espejo que
bloquea el patrén de la cortina con una cobertura seleccionable por el
usuario de 4-6m o 6-8m.

FW2-NEO-CRT es un detector PIR inaldmbrico de dos vias, completamente
supervisado, que incluye el avanzado protocolo Freewave2 ™ Two Way para
un funcionamiento seguro y confiable del sistema.

g, FW2=-SMKH

\ /2 Way Wireless Smoke & Heat Detector

bateria de mas de 5 afios.

FW2-MAG

/Two Way Wireless Door / Window Contacts

Contacto magnético de la puerta o de la ventana, Disponible en 868 MHz o
916,5 MHz, Bateria de litio, Hasta 5 afos de vida, Terminales de entrada de
tornillo, Panel de control Serenity ™ configurable por aire.

Detector de Humo / Calor Inaldmbrico, Comunicaciones de 2 vias.
Disponible en 868Mhz o 916Mhz, Bateria CR123A accionada, Duracién de la

TECLADOS

ireless | .
LCD ;-
Keypad | :t‘k
with RFID | S50

_ e
/for Serenity e

El teclado FW2-LCD es un teclado inalambrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado, pantalla LCD y teclado numérico.

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Pantalla grafica LCD, Botones integrados de emergen-
cia: Médico, Fuego, Policia, Disefio ergonémico para uso
manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.

Two Way
Wireless
Ilcon
Keypad
with RFID

/for Serenity

El teclado FW2-Icon es un teclado inaldmbrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado y teclado numérico

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Botén de pénico integrado, Disefic ergondmico para
uso manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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Motorola + Avigilon

Intersec Buenos Aires

Adquisicién de activos

@ MOTOROLA SOLUTIONS

moromora | www.motorolasolutions.com
SOLUTIONS

Motorola Solutions anuncié el acuerdo definitivo para
adquirir Avigilon en una operacién comercial en efec-
tivo, que ampliard el portfolio de Motorola Solutions
de tecnologias de comunicaciones de mision critica.
Con sede en Vancouver, Columbia Britanica, Avigilon
disefa, desarrolla y fabrica soluciones avanzadas de
seguridad y vigilancia, incluyendo software y hardwa-
re de andlisis de video y gestion de video de red, ca-
maras de vigilancia y soluciones de control de acceso.
Los productos de Avigilon son utilizados por diversos
clientes comerciales y de gobierno, entre ellos de in-
fraestructura critica, aeropuertos, instalaciones gu-
bernamentales, espacios publicos, centros de salud y
comercios minoristas. La compafiia es titular de mas
de 750 patentes de Estados Unidos e internacionales.
“Esta adquisicion incorporard al creciente flujo de tra-
bajo de seguridad publica la plataforma de andlisis
de video y videovigilancia avanzada de Avigilon, a la
vez que amplia nuestro portfolio con nuevos produc-
tos y tecnologias para clientes comerciales’, expresé
Greg Brown, presidente y CEO de Motorola Solutions.
En tanto mas camaras se incorporen a los flujos de
trabajo de seguridad publica, el andlisis de video y
la videovigilancia facilitardn mayor colaboracién pu-
blica/privada entre comunidades locales y fuerzas
publicas. La adquisicion también permitira a Moto-
rola expandirse a nuevos segmentos de su negocio
de mercados comerciales, que provee tecnologia
de comunicaciones segura y confiable a industrias
como gas y petrdleo, transporte, servicios publicos,
manufactura y ensefianza superior.

La plataforma de videovigilancia de Avigilon ayuda
a transformar el video de reactivo a proactivo, emi-
tiendo alertas en tiempo real cuando se detecta una
persona, objeto o vehiculo de interés. Esta inteligen-
Cia critica permite a los usuarios tomar la accién co-
rrecta de manera mas rapida.

“Nos complace unirnos a Motorola, ya que su visién
y estrategia se alinean completamente con la nues-
tra’, comenté Alexander Fernandes, fundador, CEO y
presidente del Directorio de Avigilon. “Esta integra-
cién traerd nuevas oportunidades para Avigilon, per-
mitiéndonos impulsar nuestra innovacion y propor-
cionar mayor valor para nuestros clientes’, concluyé.
Para completar la transaccion, Motorola cuenta con
suficientes recursos de capital, incluyendo efectivo
en caja y facilidades de crédito comerciales disponi-
bles. La transaccion estd sujeta a las condiciones de
cierre de rigor, incluidas las aprobaciones reglamen-
tarias, de los accionistas y judiciales pertinentes, y se
espera que quede finalmente concluida para fines
del segundo trimestre de 2018. 1
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La muestra amplia su superficie

INTERSEC BUENOS AIRES
//intersec.ar.messefrankfurt.com

Con el 90% de su superficie vendida, el evento que
retne a la industria de la seguridad de la regién
suma un nuevo pabellén de 5000 m?.

En 2016, Intersec Buenos Aires contoé con la presen-
cia de 150 expositores y 13.193 empresarios y profe-
sionales del sector. El éxito en la comercializacién de
esta nueva edicion impulsé la apertura de un nuevo
espacio que permitird ampliar la oferta de productos
y servicios que se podran observar en la muestra.
Edicion tras edicion, CASEL, CAS y Messe Frankfurt
Argentina trabajan en conjunto para expandir la
muestra, abordar nuevos mercados, alcanzar una
mayor presencia regional y multiplicar las oportuni-
dades de intercambio comercial para los fabricantes
y proveedores nacionales en condiciones de expor-
tar, motivos por los cuales se espera una amplia con-
vocatoria tanto de expositores como profesionales
asistentes.

La muestra estara dividida en 15 diferentes grupos
de productos: seguridad electrénica, seguridad fisi-
ca, seguridad informatica, GPS, seguridad vial, tarje-
tas, domotica, deteccion de incendios, BMS, extin-
cion de incendios, seguridad industrial y proteccién
personal, proteccion del medio ambiente, seguridad
y salud ocupacional, seguridad pasiva y entidades y
organismos. |l

Incorporacion

Nueva gerencia para Cono Sur

ZKTECO ARGENTINA
www.zkteco.com.ar

ZKTeco Argentina anuncia la incorporacion de Cris-
tian Scatorchio como General Sales Manager de la
marca, quien estara a cargo del desarrollo y disefio
de nuevas politicas comerciales para la region Cono
Sur de América Latina, que incluye Argentina, Uru-
guay y Paraguay.

Scatorchio cuenta con amplia experiencia en el sec-
tor de la seguridad electrénica y desarrollo de nego-
cios y se suma al staff de la compania con el fin de
abrir nuevos canales y generar negocios. i


www.motorolasolutions.com
https://intersec.ar.messefrankfurt.com/buenosaires/es/visitantes/bienvenidos.html
www.zkteco.com.ar
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https://www.zktecolatinoamerica.com/zkx5030a
http://www.zkteco-argentina.com/portfolio_page/zk-d4330/
https://www.zktecolatinoamerica.com/zk-d180

Barreras de aleta de la serie FBL ZI‘(7-ECU

f
Facil configuracion
Alta-durabilidad y resistencia

Disenadas para ocupar menos espacio

v b 4
FBL4000 FBL5000
Y N
&
Reconocimiento Reconocimiento Tarjetade
de Huella Dactilar de Rostro Proximidad

ZKTeco Argentina S.A. | La Pampa 1534 1°A (C1428DFZ) CAB.A. |Tel: +54 11 4785-6481 | info.arg@zkteco.com ~
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Digifort

Software de seguridad e inteligencia en monitoreo de video

Con casi una década en el mercado argentino y con presencia en distintos paises del mundo, Digifort

propone una solucién de seguridad escalable, con soporte de por vida y constante actualizacion. Juan

Pablo Moraes, Product Manager de la marca, habla sobre las novedades para este afio.

RN

/

/ \
\@ digifort| DIGIFORT
N4

www.digifort.com
@ operaciones@digifort.com

‘ on sede en Sdo Caetano do

Sul, San Pablo, Brasil, y diver-
sas filiales y oficinas por todo el mun-
do, Digifort esta presente en mas de
120 paises y su sistema estd traduci-
do a mas de 18 idiomas. La empresa
tiene una sélida reputaciény alcance
a nivel global, gracias a una solucién
que prioriza la excelencia y el sopor-
te de las necesidades actuales de los
softwares de seguridad.

Digifort se presenta con productos
que abarcan todas las necesidades
de vigilancia e inteligencia de moni-
toreo de video, desde sistemas loca-
les hasta grandes instalaciones mul-
tiples, administradas por una central
Unica de vigilancia.

En Argentina, Digifort cuenta con
oficinas comerciales, desde donde
también se atienden los mercados
de Uruguay y Paraguay. También se
brinda de manera local soporte pre y
posventa a toda la cadena de clientes.

“Uno de los principales desafios
de Digifort en Argentina, para este
ano, es comenzar a posicionarse
como marca, trabajando no sélo con
nuestros distribuidores sino tam-
bién haciendo un trabajo directo
con el integrador. Ya hace diez afios
que la marca estd en el pais y si bien
estd posicionada, creemos que es
momento de intensificar el trabajo
para lograr una mayor presencia en
el mercado”, cuenta Juan Pablo Mo-
raes, Product Manager de la marca.

Gobiernos, sedes de Justicia, poli-
cia, fabrica e industria, universida-

38 >

des, escuelas y centros educaciona-
les; clinicas y hospitales; hoteleria y
turismo, sector residencial, comer-
cios, depdsitos, supermercados vy
shoppings son tan solo algunos de
los segmentos de mercado en los
que se utiliza la plataforma Digifort.

“Hoy tenemos nuestra plataforma
funcionando en mas de 90 munici-
pios de todo el pais, ademas de todos
los proyectos privados que llevamos
adelante, logrando ser el VMS (Video
Management Software) mas vendido
no sélo de Argentina sino de Latinoa-
mérica’, detallé el directivo.

- ;Como van a trabajar en esta nue-
va etapa?

- Vamos a posicionarnos de mane-
ra local, directamente como marca
trabajando fuertemente en hacer
conocer la herramienta que ofrece
la empresa y para quienes la cono-
cen, mostrarles las nuevas capaci-
dades que estamos incorporando a

la plataforma. Esto no significa que
dejemos de trabajar con nuestros ca-
nales de distribucién ya conocidos,
entre los que se encuentran Dialer,
ARG Seguridad, Microcom, Selnet
y Anixter; sino que la idea es que el
integrador se acerque a nosotros
como marca, con presencia local.
Queremos que sepan que pueden
contar con nosotros para ayudarlos y
asesorarlos en cualquier proyecto de
VMS que quieran iniciar.

- {Qué le proponen al integrador?

- Basicamente que sepan que este
tipo de herramientas esta a su alcan-
ce, que pueden utilizar para cual-
quier tipo de proyectos una plata-
forma que hoy esté siendo utilizada
por los municipios mas importantes
del pais y del mundo. En definitiva,
que puedan tener un sistema de
gerenciamiento total de seguridad
aplicable a todo tipo de obras e ins-
talaciones.


www.digifort.com
www.digifort.com

@ digifort

“La Solucién mas elegida para monitoreo ciudadano
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- ;Cudl es el diferencial de la marca?

- La principal ventaja de Digifort es
que se trata de una plataforma abier-
ta, que puede integrarse con mas de
600 marcas de camaras.

- ;Cudles seran las principales acti-
vidades este aiio?

- La idea es realizar una serie de
roadshows, llevando nuestro produc-
to a distintas provincias del interior
del pais, acompafando a nuestros
distribuidores a distintos eventos y
proponiendo nosotros también nues-
tros propios eventos como marca.

- ;A qué segmentos de mercado
apuntaran?

- Hoy estamos muy fortalecidos en
el segmento de seguridad publica,
con mas de 90 municipios trabajando
con nuestro software. En general se
piensa en Digifort como un producto
premium, para grandes soluciones de
seguridad. Queremos mostrar que
es posible lograr una solucién mas
pequena sin por ello perder rentabi-
lidad. Hay distintas herramientas que
ofrece el sistema que lo convierten en
apto para solucionar la problematica
de seguridad corporativa y residen-
cial. Vamos a enfocarnos en countries
y barrios cerrados, un segmento en
el que tenemos mucho éxito y que
estd creciendo en el interior del pais.
Por eso es que queremos acercarnos
a integradores de distintos puntos de
Argentina, para que trabajemos en
conjunto.

NUEVOS DESAFIOS

“Uno de los propositos, para este
ano, es expandir la marca en el pais.
Para ello estamos cerrando nuevos
acuerdos de subdistribucién’, sefald
Juan Pablo Moraes.

“La empresa acompana a todos sus
clientes desde el inicio mismo de su
proyecto, ya que tenemos la posibi-
lidad de ofrecerle soporte cien por
ciento gratuito de por vida, tanto
en pre como en posventa. Por eso
es que cada vez que un cliente se
acerca con un proyecto, ponemos
nuestra experiencia en sistemas de
seguridad electrénica para ayudarlo,
por ejemplo, con qué tipo de cdmara
debe utilizar, que sistemas puede in-
tegrar, etc.,, como para que logre un
proyecto integral’, amplié el ejecuti-
vo de Digifort.

- ;Qué acompanamiento brindan al
cliente?

- Como tenemos presencia local, el
trato con el cliente es personalizado y

<40

basamos nuestra politica de venta en
el soporte. También, a través de nues-
tros distribuidores, podemos ayudar-
los en lo que se refiere a la financia-
cion del proyecto. Otra alternativa
es nuestra politica de seleccion de
proyectos, otorgando descuentos es-
peciales a los distribuidores.

- ;Tienen alianzas con fabricantes
de cdmaras?

- Dependiendo del proyecto y de
la marca con la que el integrador se
sienta cdmodo, tenemos muy buena
relacion con la mayoria de las marcas
del mercado y tenemos trato directo
con ellas. Esto nos permite también
contar con su ayuda en los diferentes
tipos de proyectos. Ademas, la inte-

gracion que ofrece Digifort permite,
por ejemplo, que dentro de un mis-
mo sistema de seguridad se utilice
una marca y modelo de cdmara para
LPR y otra diferente para videovigi-
lancia en si. En definitiva, es el cliente
el que decide qué marca usar.

“La idea para este ano es crecer en
soluciones, para lo cual estaremos
presentando este afo nuevos mo-
dulos y soluciones, intensificando
nuestra presencia en el mercado tan-
to a través de nuestros distribuidores
como a través de las acciones direc-
tas que realizaremos como marca,
con un calendario de capacitaciones
y roadshows que pronto daremos a
conocer de manera oficial’, concluyd
Juan Pablo Moraes. &
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66 Como pueden las ciudades coordinar respuestas de emergencia mas
rapidas y eficaces sin expandir dramaticamente las fuerzas policiales?
Durante la cumbre del G20 en 2016, la solucion Dahua de Ciudad Segura detectd

automaticamente 29.823 vehiculos que se comportaban ilegalmente, reduciendo
enormemente la carga de las fuerzas policiales y permi‘giéndo!es concentrarse en la

proteccion de areas clave en la cumbre. E
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Face Recognition

\ Deteccidn de comportamiento
) Lider en LFW con una
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ntrusion, merodeo sospechoso,
reunién de multitudes, etc

Reconocimiento de
AUBX XX2 | patentes
Reconocimiento preciso
a velocidades de hasta
200km/h cinturén de seguridad, etc

~, Aplicacién Maévil

| Reporte la ubicacion y las imagenes de video a los centros
7 de seguridad a través de 3G / 4G para una supervision
completa

~, Deteccion de infracciones de
transito
Luz roja, exceso de velocidad,
uso del teléfono movil /
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HLUIRIN

SEGURIDAD ELECTRONICA

Distribuidor Oficial

Soluciones escalables de
Audio profesional para voceo,
musica ambiental y evacuac

Sonorizacion

En Audio profesional, Siera ofrece una gran variedad de
equipos y sistemas inteligentes, muy faciles de escalar, que
proveen musica ambiental y voceo en hospitales, terminales

de pasajeros o centros comerciales.
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www.hurin.com.ar

Soluciones de videoporteros, citofonia
y control de acceso para el hogar, hoteleria,

insdustrias y empresas

Intercomunicadores

Siera ofrece Porteros Eléctricos y modernos Videoporteros
que se adaptan a todas las necesidades, desde instalaciones
sencillas para viviendas y comercios, hasta edificios o com-

plejos de departamentos.

~
| —
s s PANEL EXTERIOR MONITOR DE
MULTIFAMILIAR VIDEOPORTERO
VIDEO PORTERO FAMILIAR INTERCOMUNICADOR l HNENMUETIEAMILIAN J
[ r Control de Acceso

Siera tiene gran experiencia en Sistemas para pequenas
empresas con una sola puerta; o desarrollos para gran-
des empresas o instituciones, con diferentes tipos de
usuarios, zonas, horarios y multiples accesos, incluso

localizados en diferentes ciudades.
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CONTROLADORA IP LECTORAS H -
LECTOR BIOMETRICO LECTOR FACIAL + BIOMETRICO
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HURIN

1 2 www.hurin.com.ar =«ventas@hurin.com.ar \.+54 11 4583-6653 @ Galicia 2946 2°P, CABA
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Extinred inicia su etapa como

distribuidora

Servicios diferenciales para el profesional

Como parte de su crecimiento y en busqueda de ofrecer mayores servicios al sector, Extinred se suma a

la cadena de distribuidores de productos contra incendios. Su trabajo como integrador de proyectos y

soluciones, sequird siendo, también, una de las principales unidades de negocios de la empresa.

/ g\
\ExTiNRED) EXTINRED
N

@ +54114521-1701
@ info@extinred.com.ar
www.extinred.com.ar

S urgida como continuidad de
BEMA, Extinred se enfoca en la
provision de equipos y disefio de sis-
temas para extincién de incendios.
Sergio Martinovich preside la em-
presa que inicié junto a Ricardo Be-
llomi, quien fue Director de la misma
hasta la fecha de su fallecimiento,
ocurrida hace pocos afos.

“Extinred es una empresa aun joven
pero que cuenta con profesionales
de larga trayectoria en el mercado.
Después de trabajar muchos afios en
el rubro, tanto para terceros como en
un emprendimiento propio, nuestro
trabajo nos puso en relaciéon con em-
presas como Fured, con quien traba-
jamos hasta 2012, ofreciendo una
solucién integral, aunando nuestros
conocimientos para centralizar de-
teccion y extinciéon de incendios’, ex-
plicé Sergio Martinovich.

Luego, concretada la fusién de Fue-
go Red con el Grupo Securitas, Extin-
red volvié a tomar vuelo propio, es-
tableciéndose en Parque Chas, barrio
de la Ciudad de Buenos Aires.

“Gracias a la trayectoria de cada
uno de sus integrantes y dado el cre-
cimiento experimentado en los ulti-
mos afnos, Extinred es actualmente
una empresa reconocida en el sec-
tor, capaz de llevar a cabo proyec-
tos de gran envergadura e integrar
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tecnologias de terceros para lograr
una solucién integral, lo cual amplia
nuestra proyeccion en el negocio’,
dice Martinovich.

Una de las ultimas incorporacio-
nes de la compaiia es la llegada de
Daniel Ferraris, quien luego de una
década de trabajo en System Sen-
sor, es uno de los profesionales de
mayor trayectoria en segmento de
deteccién de incendios.

“Fue todo un desafio incorporarme
a Extinred, una empresa que ya ve-
nia trabajando de manera exitosa en
el mercado’, dice Ferraris, integrante
del Departamento comercial.

SERVICIOS Y SOLUCIONES

“Extinred esta enfocada hoy en
ofrecer soluciones integrales, estra-
tégicas e innovadoras en sistemas
de seguridad contra incendios, ge-
nerando negocios y productos que
aporten una real respuesta a las ne-
cesidades de cada uno de nuestros

I Sergio Martinovich

clientes’, dijo Martinovich acerca de
las premisas de la empresa.

“Aspiramos a ser la empresa lider
en la cadena de abastecimiento de
sistemas y productos contra incen-
dio, brindando seguridad y tranqui-
lidad a nuestros clientes’, amplié.

En ese sentido, Extinred abandona
su estricto rol de“integrador” o “dise-
Aador de soluciones” para sumarse
también a la cadena de distribucion
de productos para el profesional.

“Hoy estamos sumandonos tam-
bién como distribuidor de produc-
tos Notifier, Vesda, Kidde y todas las
marcas con las que llevamos adelan-
te cada proyecto, ofreciéndole asi
al profesional un nuevo canal para
proveerse de equipamiento’, explicé
Daniel Ferraris.

“Esto no significa que dejemos de
atender a nuestros clientes actuales
y nuestro principal negocio, que hoy
son las obras”, amplié el directivo.

“En general, cuando una empresa
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comienza a venderle al gremio, son
los instaladores los que estan tra-
tando con el cliente, por lo que en
este caso no llegariamos hasta él,
sino que nuestro cliente es el profe-
sional que estd llevando adelante el
proyecto’, explicé por su parte Mar-
tinovich.

“En general nos manejamos con
otro tipo de clientes finales, que
son las grandes empresas de rubros
como petréleo y gas, mineria, y em-
prendimientos inmobiliarios. Vamos
a trabajar separando muy bien cada
uno de nuestros segmentos: por un
lado, el instalador y por el otro el
area de proyectos’, detallé Ferraris
acerca de la nueva etapa que estd
iniciando la empresa.

- (Qué pasa con aquellos instala-
dores que no tienen experiencia con
este tipo de productos?

(S.M.) - Nuestra tarea es asesorar al
cliente, tenga o no experiencia en el
segmento. La cuestion es diferenciar
bien quién es el cliente. En nuestra
etapa de distribuidores, la idea es
que quien requiera de productos
contra incendios venga a la empresa
y se lleve lo necesario para su pro-
yecto: si quiere una central y diez de-
tectores, viene y se los lleva, como en
cualquier otro distribuidor del mer-
cado. Ese cliente va a tener un precio
sumamente competitivo, pero en el
que no se incluyen otras variables,
que si la tienen aquellos que vienen
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a Extinred en busca de una solucién
completa llave en mano.

(D.F) - Para simplificar: lo que es
la venta al instalador serd venta de
mostrador. El cliente viene o hace su
pedido por los canales que tenemos
a disposicion y se lleva lo que nece-
sita, tal como sucede con otros dis-
tribuidores o mayoristas del merca-
do.Todo lo que lleva asesoramiento,
planos e ingenieria esta destinado a
otro tipo de clientes, que también
paga por un servicio diferente.

(S.M.) - La idea es sumar como
clientes a los profesionales, que ne-
cesitan la provision de equipos para
llevar a cabo sus proyectos. Esa es, en
definitiva, la tarea de un distribuidor.

- ;Cémo van a trabajar con el stock?

(D.F.) - Ese es otro aspecto que tene-
mos bien resuelto. Nosotros, como
proveedores de tecnologia, tenemos
un stock importante que utilizamos
para nuestras obras, con el cual po-
demos responder en caso de faltar
algo que en nuestro rol de distribui-
dor debamos entregarle a un clien-
te. Desde hace un tiempo venimos
trabajando en la importacién de una
cantidad importante de productos,
que nos permitan atender las dos
demandas. De todas maneras, la
idea es mantener un equilibrio en-
tre la demanda del sector y nuestras
propias necesidades como ejecutora
de soluciones, para poder cumplir de
manera seria con ambos segmentos
del mercado.

(S.M.) — Como estamos trabajan-
do para que el area de distribuciéon
comience a crecer, eso nos va a de-
mandar un stock de productos mu-
cho mésimportante y variado que el
que mantenemos actualmente, por
esta razon, desde que decidimos

incursionar en la distribucion, inver-
timos para tener las necesidades cu-
biertas de manera satisfactorias.

NUEVA IMAGEN

“En Extinred contamos con un equi-
po de profesionales con una amplia
experiencia en el rea de proteccion
contra incendios, que cree firme-
mente en lainnovacién permanente.
Garantizamos la seguridad de cada
uno de nuestros clientes a través de
la mas amplia cobertura de servicios,
cumpliendo los més altos estandares
de calidad. De hecho, estamos pron-
tos a obtener la certificacién 1SO
9001:2015" expresd Martinovich.

En ese sentido, la empresa comen-
z6 a trabajar en una nueva imagen
corporativa, reforzando sus canales
de comunicacion y trabajando de
manera intensiva con el area co-
mercial para dar impulso a la nueva
etapa.

“Asi como en algin momento co-
menzamos a trabajar, de manera
muy incipiente, con soluciones de
agua y espuma y hoy es el mayor
porcentaje de nuestros proyectos
de extincidon de incendios, también
de a poco confiamos en posicionar a
Extinred como uno de los referentes
en la distribucién de equipos’, deta-
16 Ferraris.

“Creemos que después de tantos
anos de trabajo, estamos capacita-
dos para que Extinred sea también
un referente en la distribucion. Los
profesionales que conforman la em-
presay la seriedad con la que lleva-
mos adelante cada uno de los nues-
tros proyectos son ampliamente
reconocidos, por lo que en nuestra
nueva etapa estamos seguros que
creceremos en poco tiempo’, con-
cluyo Sergio Martinovich. |
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Una empresa en

constante evolucion

Fiesa S.R.L.

Nuevas lineas de productos, calendario de capacitacién y un nuevo showroom interactivo, algunas

de las novedades de la empresa para el 2018. A punto de cumplir 20 anos en el sector, Fiesa continua

plantedndose nuevos desafios y proponiéndole al profesional mds opciones.
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Fiesa, empresa importadora y
distribuidora oficial de marcas

de primer nivel como Hikvision, Pa-
radox, ZKTeco, Cofem y Takex, entre
otras, apuesta a la calidad de sus
productos y el compromiso con sus
clientes para su continuo crecimien-
to, al que apuntalan con un amplio
catdlogo y stock permanente de
productos. La compania se distin-
gue por la calidad del servicio técni-
co, su laboratorio de reparaciones y
el asesoramiento pre y posventa.

“Gracias a nuestros valores hemos
generado relaciones estables y du-
raderas con las importantes empre-
sas que distribuimos y con todos
nuestros clientes. Relaciones de
negocios y de amistad que nos han
visto crecer juntos’, explican desde
la direccion de la Fiesa acerca del
presente de la compafiia.

A lo largo de su trayectoria, la em-
presa ha brindado asesoramiento
técnico y comercial en proyectos para
entidades bancarias, entre las que se
encuentren los bancos Galicia, Provin-
cia y Ciudad; supermercados como
Carrefour, Dia%, Jumbo, Walmart y
Makro; estructuras gubernamentales
como la propia Casa de Gobierno de
la ciudad de Buenos Aires o las mu-
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nicipalidades de Rivadavia, Perga-
mino y La Matanza; estadios como
los de Independiente y Boca Juniors;
puertos (terminal de Buquebus y
de Cruceros Quinquela Martin), es-
taciones de monitoreo, complejos
comerciales y hoteleria, entre otras
aplicaciones exitosas.

La empresa cree firmemente en
la estricta division de roles para res-
petar los negocios de sus clientes y
partners. Al respecto, el Ingeniero
Rodolfo Miiller no deja lugar a dudas:
“somos una empresa distribuidora y
nunca competimos ni competiremos
con nuestros clientes directos. No-
sotros no hacemos las instalaciones,
sino que ayudamos al integrador a
poner en marcha y concluir sus pro-
yectos”.

NUEVOS DESAFIOS

La industria de la seguridad es, en
la actualidad, una de las mas dina-
micas del mundo. Disponibilidad de

dolfo Mller

inventario, dinamismo en la distri-
bucién, productos especialmente
pensados para este mercado y cos-
tos razonables son necesidades que
deben ser satisfechas para lograr el
éxito en este sector.

“Ese dinamismo hace que en Fiesa
ya estemos preparados para el 2018
con una serie de novedades e incor-
poraciones, con la finalidad de se-
guir ofreciendo a nuestros clientes
un servicio de excelencia’, expreso,
por su parte, Leonardo Piccioni, uno
de los Directores de la empresa.

Entre las propuestas para este aio,
se encuentran un ciclo de certifica-
ciones y capacitaciones gratuitas,
mayor trabajo con las marcas, nue-
vas representaciones, la presenta-
cién de un nuevo showroom y un
trabajo integral, sumando mas op-
ciones para el integrador a partir de
un nuevo diseno y funcionalidad de
la pagina web.

“Dos de las premisas para este afo
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son el fortalecimiento de la marca
Paradox, trabajando especialmente
en la app Insite Gold, y dar a conocer,
a través de diferentes acciones, toda
la linea de productos high-end de
Hikvision”, sefialan desde el Departa-
mento de marketing de la empresa.

“Fiesa pondra mucho esfuerzo en
dar mayor visibilidad a todas sus li-
neas de productos, para posicionar-
nos como proveedores de solucio-
nes integrales. Sin dudas Hikvision
y Paradox seguiran siendo nuestros
productos insignia, a los que suma-
remos marcas complementarias de
excelente calidad, como Ubiquiti,
Takex y ZKTeco", explicé Piccioni.

“Por otra parte, también se desarro-
llardn nuevas lineas de productos.
Incorporamos recientemente, por
ejemplo, equipos UPS Lyon y cercos
electrificados, que estan generando
mucho interés entre nuestros clien-
tes” destaco el directivo.

OBJETIVOS CON

HIKVISION 'Y PARADOX

“Nuestra fortaleza con la marca Hi-
kvision son las lineas de productos
de venta masiva. En el transcurso
de 2018 estaremos poniendo én-
fasis en nuestro Departamento de
proyectos con la marca, apuntando
a posicionar los productos de alta
gama’, sefialan desde la direccion de
la empresa.

En cuanto a Paradox, como unicos
representantes e importadores de
la marca en Argentina, es necesario
efectuar campanas de marketing
mas agresivas y fortalecer su pene-
tracion en el mercado. “Son produc-
tos de altisima calidad que merecen
mayor difusion. En particular la apli-
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cacién Paradox Insite Gold, que ofre-
ce ventajas enormes para el usuario
final, permitiéndole, basicamente,
gestionar todo el sistema de alarma
doméstica a través de un dispositivo
movil inteligente”, explicé Rodolfo
Mdiller.

“Supongamos que el usuario tenga
contratada una estacién de monito-
reo para velar por su seguridad, pero
alirse de vacaciones se olvidé de co-
nectar la alarma. En caso de hecho
delictivo, la estaciéon de monitoreo
no estaria ni siquiera enterada. A
través de Insite Gold, por medio solo
de un botén, podra poner en mar-
cha de inmediato todo el sistema de
alarma y verificar eventos a través
de las camaras integradas en el de-
tector HD78, con conectividad 4G”
ejemplificé el directivo.

CALENDARIO

DE CAPACITACIONES

Ademas de campanias en los distin-
tos medios del sector y a través de
sus propias redes sociales, se dara
a conocer un calendario de capaci-
taciones gratuitas para técnicos e
instalaciones, que abarcard tanto las
lineas de productos histéricas de la
empresa como las nuevas marcas
incorporadas.

“Nuestra fortaleza es, justamente,
la excelencia en los servicios que
ofrecemos a nuestros clientes, entre
los que se encuentran el acompana-
miento pre y posventa, soporte téc-
nico, serviciode RMAy la garantia de
tres anos sobre nuestros productos
Hikvision, lo cual queremos seguir
reflejando en nuestras estrategias.
Es por eso que consideramos que la
capacitacion, presencial o via webi-

nar, son complementos ideales para
que nuestros clientes tengan todas
las herramientas necesarias, que les
permita destacarse en un mercado
tan competitivo’, sostuvo Leonardo
Piccioni.

NUEVO SHOWROOM

Una pieza fundamental en la pro-
puesta de Fiesa sera el remodelado
showroom, donde se presentaran las
ultimas novedades tecnoldgicas para
que el cliente pueda verlas en funcio-
namiento e interactuar con ellas.

Todas las marcas estardn expues-
tas en el nuevo espacio, que contara
con dos sectores distintivos: uno de-
dicado a Hikvision y otro a las nove-
dades Paradox.

En cuanto a la marca de CCTV, po-
dran apreciarse las siguientes nove-
dades:

« Reconcomiendo de patentes.

- Cdmaras térmicas.

« Soluciones para empresas como
heatmap, people counting y anali-
tica avanzada.

- Soluciones moviles para el comer-
cioy las fuerzas de seguridad.

«Las lineas turbo HD 4.0y Easy IP 3.0.

« El video Intercom.

En referencia a Paradox, el nuevo
espacio contara con las siguientes
novedades:

« Conectividad via IP, GPRS y 4G a to-
dos los paneles de comunicacién a
las estaciones de monitoreo.

« Modulos GPRS y 4G (PCS250, PCS
260).

« Médulos IP (IP 150).

« Detector HD78 con video verifica-
cién, compatible con todos los pa-
neles de alarma.

« Aplicacion Insite Gold, una app in-
tuitiva para el usuario y el manejo
de los paneles de alarma via IP o
GPRS/4G.

- Edificio Inteligente Paradox, una
completa solucion de seguridad
para la propiedad.

Finalmente, Fiesa estard relanzan-
do y potenciando las funcionalida-
des de su pagina web, agregando la
posibilidad de contar con un segui-
miento online del servicio de RMA,
para que los clientes puedan, en
tiempo real, verificar el estado de su
equipo.

“En Fiesa queremos seguir siendo
los referentes nacionales en el sec-
tor de la seguridad, respetando los
valores éticos que nos caracterizan.
Y a través de nuestro esfuerzo diario,
contribuir en la construccion de una
sociedad mds segura’, concluyen
desde la direccion de la empresa. i
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Itego GPS

Equipos GPS para rastreo satelital

Iniciada como desarrolladora de sistemas informaticos, Itego es importadora y representante exclusivo

para Argentina de las soluciones Queclink, enfocadas en el rastreo y seguimiento de activos, personas

y vehiculos.
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Fundada en 2010, la empresa
nacié como desarrolladora de

sistemas informaticos, actividad con
la que continlia y a la que agrega
tecnologias para seguimiento ve-
hicular. “Contamos con mas de 15
anos de experiencia en sistemas
de seguimiento satelital y tecnolo-
gias relacionadas con el GPS. En el
ano 2015, luego de haber realiza-
do distintos viajes a las oficinas de
Queclink, cerramos un acuerdo de
distribucion y exclusividad de sus
productos y soluciones para Argen-
tina”, refirid Sebastian Cason, Direc-
tor de Itego.

Queclink es uno de los referentes
mundiales en tecnologia inaldmbri-
ca de dispositivos y soluciones M2M.
Gracias a la experiencia de su equi-
po, tanto en la industria de médulos
inaldmbricos como operador de ser-
vicios, ofrece productos fabricados
para teleméatica automotriz, manejo
de flotas, seguimiento y localizacién
de personas y vehiculos, seguridad
del trabajador, cuidado de la salud
por teleasistencia, seguimiento y
control a distancia y alarmas inalam-
bricas.

La compania también ofrece ser-
vicio ODM, para lo que cuenta con
un equipo de ingenieros de amplia
experiencia en tecnologias 2G, 3G,
GPS, Bluetooth, WiFi, RFID y NFC, en-
tre otras conexiones inalambricas,
que junto a un equipo internacional
de soporte y atencion al cliente, ase-
gura la integracién de cada uno de
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Sebastian Cason

S

sus productos con el proyecto del
cliente.

“Todos los productos Queclink son
importados directamente por nues-
tra empresa, siendo el Unico canal
autorizado para ello en el pais’;, ex-
plicé el Director de Itego.

La empresa, ademas, cuenta con
las certificaciones correspondien-
tes: “hemos realizado la homologa-
cién de todos los productos en el
Ente Nacional de Comunicaciones
(ENACOM). Esta homologacién y au-
torizacion del ENACOM es muy im-
portante, dado que permite acceder
legalmente a los SIM de datos que se
colocan en los equipos y permiten la
comunicacién con las diferentes pla-
taformas para AVL, explicé Casén al
respecto.

- (Trabajan también con alguna
otra marca?

- No, estamos enfocados en ofrecer
y posicionar en el mercado los equi-
pos de Queclink, una de las mayores
empresas fabricantes de equipos

Augusto Berard

GPS del mundo, con una produccién
masiva de equipos y presencia mun-
dial. La calidad y prestaciones de los
productos nos permiten brindar a
nuestros clientes seis meses de ga-
rantia en Argentina. Debemos des-
tacar, ademas, que la tasa de fallas
de los productos es cercana a cero.

- ;Se dedican solo a la distribucion
o también participan de instalacio-
nes a través de otra unidad de ne-
gocios?

- En la actualidad estamos enfoca-
dos en la importacién y comerciali-
zacion mayorista, exclusivamente,
de los productos de Queclink. En
esta tarea atendemos a cientos de
empresas de monitoreo y seguridad
privada en Argentina a través de
nuestro departamento de asesora-
miento y ventas. Adicionalmente,
en Itego, contamos con un depar-
tamento de ingenieria que brinda
soporte de manera permanente a
nuestros clientes. En cuanto a los
equipos, estan abiertos a cualquier
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WIRELESS SOLUTIONS

Q . -
.Quecll' Los mejores equipos

GV300

2G y 3G

Localizador Avanzado de Vehiculos

| 3 entradas digitales: 1 de activacion positiva para
deteccidn de ignicién y 2 de activacion negativa

1 entrada especial: puede ser configurada como
entrada digital negativa o como entrada analoga.

3 salidas digitales.

Antena GSM solo interna y Antena GPS integrada
(externa opcional).

Indicador LED — GSM, GPS y encendido.

Puerto Serial — RS232 en conector de 16 PINS
tipo Molex.

Salidas digitales pueden ser activadas o desactivadas
de manera remota.

Sensor de movimiento.

GV55

Mini Localizador de
Vehiculos con Bateria Interna

2 entradas digitales: 1 entrada digital positiva para
deteccién de ignicién y 1 entrada de activacién negativa
para botdn de panico u otros usos.

2 salidas digitales.

Antena interna GSM y GPS.

Indicador LED — GSM, GPS y Alimentacidn.
20 geo-cercas.

Alerta de velocidades inusuales.
Sensor de movimiento.
Monitoreo interno de la tension de alimentacion.

al mejor precio

Q
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GL300 2Gy 3G

Rastreador de Activos Portatil

Configuracion GSM/GPRS.
Alto rendimiento GPS/GPRS.
Entrada digital positiva para deteccion de ignicion.

Entrada de activacién negativa para botén de panico
u otros usos.

Botén ON/OFF — puede ser deshabilitado de manera remota.

Botdn de funcidn con confirmacion por vibracién — alarma SOS.
Configuracion rapida de Geo Cercas.

Indicador LED-GSM, GFS vy estatus de la bateria.

Mini USB para alimentacién externa y configuracidn.

GV75W 3G

Rastreador de activos resistente al agua

Amplio rango de voltaje 8 a 32 v dc.
Conectividad 2g y 3g.

Resistente al agua ip67.

Soporta interfaz garmin(fmi).
Chipset interno u-blox.

Acelerometro de 3 ejes.
Antenas internas gsm UMTS/HSDPA.
Antena de gps interna.

Bajo consumo de corriente,largo tiempo en modo standby con la bateria interna.
Evento de deteccion de accedientes.

2 entradas digitales (una por positivo y otra por negativo).
1 salida digital open drain.

GV500

Dispositivo OBD SMART

Amplio rango de voltaje B a 32 v dc.
Facil de instalar.

Equipo cuatribanda.

Chipset interno u-blox.

Acelerometro de 3 ejes. E
Antena gps y gsm internas. ..‘!

Certificados cefe.

Bajo consumo de energia, largo tiempo en espera con la bateria interna.
Monitoreo de estado del vehiculo en tiempo real mediante el puerto obdii,

?tego

Av. Santa Rosa 591 - Castelar - T.E. 2053-8882
ventas@itegogps.com - www.itegogps.com
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plataforma de AVL, por lo cual pue-
den integrarse con facilidad a toda
central.

SOLUCIONES

Queclink, a través de Itego GPS,
ofrece un abanico de soluciones
que incluye rastreo de activos, mo-
nitoreo, manejo de flotas y teleasis-
tencia, entre otros segmentos.

- Seguimiento y localizaciéon de ac-
tivos: es ahora posible con la serie
GL de rastreadores de activos con
bateria de larga duracién.

- Salud vy teleasistencia: la teleasis-
tencia y atencion de la salud movil
es un servicio que combina tecno-
logia, productos y equipos para
ayudar especialmente a personas
mayores o con alguna discapacidad
a seguir siendo independientes.

« Mantenimiento y produccién: me-
jorar la eficiencia, optimizar los
recursos, minimizar el tiempo de
inactividad, reducir los costos de
mantenimiento e incrementar la
tasa de produccion, es de vital im-
portancia, conocer las condiciones
de los equipos que trabajan a dis-
tancia en diversos campos de la in-
dustria.

« Gestion de flotas: la localizacion y
el estado de su flota de vehiculos
es informaciéon de vital importan-
cia. Conocer el estatus de sus acti-
vos moéviles también afecta la efi-
ciencia y los costos de operacion.
“Tomamos como desafio ofrecer

productos confiables, tecnologias

de avanzada y soluciones integrales
para nuestros clientes y asi satisfacer
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las necesidades de las diferentes apli-
caciones para nuestros productos:
rastreo de personas, vehiculos y acti-
vos’; explicd Sebastian Cason acerca
del segmento de la industria en el
que Itego desarrolla sus negocios.

- {Cudl es su principal mercado?

- Nuestro mercado, exclusivamen-
te, son las empresas de monitoreo
satelital y trabajamos para tener
cada vez una mayor llegada a ellas,
sin intermediarios. Estamos pre-
parando, ademas, un calendario
de eventos y roadshows, indepen-
diente de las ferias en las que esta-
remos presentes este ano. Ya nos
presentamos en Ecuador y Chile
conjuntamente con Bykom, una de
las empresas desarrolladoras de mo-
dulos para AVL y con la que tenemos
una firme alianza estratégica, lo mis-
mo que con SoftGuard. Ademas de
las citadas, también contamos con
alianzas con empresas de presti-
gio, como Cybermapa, America Gis,
Rastreo Mobile, REDGPS, 54 Digital,
Gurtam y Position Logic, por citar
solo algunas.

- ;Cémo trasladan la capacitacion a
sus clientes?
- Con la compra de cada equipo se

entrega al comprador un manual de
usoy programacion, con el cual pue-
den poner en marchar la solucién.
De todas maneras y en caso de ser
necesario, el cliente puede llamar
o escribir a nuestro departamento
de soporte para realizar consultas
y recibir asesoramiento técnico de
manera personalizada. Otra opcion
que ofrecemos a las empresas es la
capacitacion especifica de su perso-
nal, que puede ser de manera pre-
sencial o a distancia, en modalidad
de webinar.

- {Cudles cree que son las principa-
les demandas del mercado?

- En la actualidad el mercado de-
manda productos confiables, de
amplia vida util y con una tasa de
falla cero y en Itego nuestros clien-
tes acceden a esos tres diferenciales
de manera permanente. Al impor-
tar grandes volumenes directos de
fabrica, también podemos ofrecer
excelentes precios y condiciones co-
merciales.

- ;{Qué perspectiva ven para la in-
dustria de la seguridad electrénica?

- Como empresa, estimamos para
2018 un crecimiento de alrededor
de un 30% de unidades importa-
das y vendidas en Argentina. Esti-
mamos un crecimiento similar para
las ventas realizadas desde nuestra
sucursal de Miami, Estados Unidos.
Ademas, con el fin de continuar de-
sarrollando nuevos mercados, parti-
ciparemos de las distintas ferias de
seguridad de América Latina, entre
las que se encuentran las de Méxi-
co, Colombia, Ecuador, Peru y Chile,
ademas de estar presentes con un
gran stand en Intersec Buenos Aires,
que se llevara a cabo este aio.

- ¢Tienen pensado sumar nuevas
representaciones y rubros?

- Es probable que seleccionemos
nuevas oportunidades comerciales,
que sean complementarias a nues-
tra actividad principal como repre-
sentantes exclusivos de Queclink.
Estamos analizando algunas opcio-
nes, aunque de momento estamos
enfocados en hacer crecer la marca
enlaregion. |
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FUENTE SWITCHING UPS 12V 4.3A

« Fuente de alimentacion de 12 VCC 4.3 amper
con funcion UPS

- Se carga con bateria gel

« Proteccion de cortocircuito, sobrecorriente y
sobretension de entrada

« Alimenta sus equipos a pesar de un corte
en la energia eléctrica

« Para CCTV, camaras de vigilancia, control de acceso,
cerraduras eléctricas, porteros eléctricos, etc.

Certificacion de seguridad eléctrica bajo norma IEC 60065:2001 + A1:2005

CONTAMOS CON CERTIFICADOS DE CALIDAD EN NUESTROS PRODUCTOS
PROTECCION | TURBINAS | INSTRUMENTAL | FUENTES | HERRAMIENTAS | CONEXIONES

Contactanos por Whatsapp: _' €} facebook.com/gralfelectronica
© (011) 5692-1898 - Mariano - 8 twitter.com/infogralf
© (011) 4430-8134 - Dario @ linkedin.com/company/gralf/

M info@gralf.com.ar | @ www.gralf.com.ar
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SFTECHNOLOGY DETECCION

PERIMETRAL EXTERIOR

W Pyronix

HIKVISION

Deteccidn inigualable,
a(in en las condiciones

mas extremas o Extrir

10M 90:Volumetrico
XOHIOTT-AM

* Logica de deteccion Tri-signal Detector de exteriores de alta sequridad
# Anti-enmascaramiento que combina tecnologias patentadas como

Tri-Digital Detection Signal Processing y
Tri-Anti-Mask Technology para mejorar su
rendimiento en condiciones extremas.

% 5anos de garantia
# Anti-Bloqueo

# Analitica Anti-balanceo
# Tecnologia Blue Wave (BWT)

% Filtro UV en lente y gabinete

# Resistentes ala intemperie

IP 65 certificado
# Grado 3 de seguridad ( )

# Cobertura adaptable
# Instalacion flexible
# Facil configuracion

# Inmunidad a mascotas Dual-Vision

# Resistencias de final de linea incluidas
y seleccionables para todos los paneles del mercado

Generando alianzas con los mejores

www.sf-technology.com + info@sf-technology.com
Las casas 3777 c.a.ba. « Tel: +54 1149230240
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La Nueva Cara
de la Seguridad

Dadas las caracteristicas del mercado,
la seguridad del futuro debe combinar
personas, conocimiento y tecnologia.
Solo asi, podremos mitigar los

riesgos antes de que se transformen
en amenazas, actuar en tiempo real

y mantener siempre al cliente
informado de todo lo que sucede.
Nosotros la llamamos la Nueva

Cara de la Seguridad.

Ofrecemos servicios a medida de
las necesidades de cada cliente:

U Seguridad Especializada

&= Seguridad Mobile

&) Seguridad Remota

B¢ Seguridad Electronica

f  Proteccidn contra Incendios y Safety

@' Gestion del Riesgo Corporativo

¢ +54114014-3200 Seguinos en:

2 info@securitasargentina.com B | n ‘ n
@ www.securitasargentina.com

. | SECURITAS

W
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www.securitasargentina.com
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True Digital Systems — TDS

Entrevista a Martin Israilson

TDS es en la actualidad una de las empresas referentes en la venta de sistemas de seguridad, gracias a

la experiencia, capacidad y confiabilidad de su personal y a la excelente calidad de los productos que

comercializa.

TRUE DIGITAL SYSTEMS

e +54 11 4581-2050/51
@ info@tdsintl.com
www.tdsintl.com

D edicada a la distribuciéon y
comercializacion de sistemas
de deteccion, extincién, seguridad
electrénica de integracién y control,
TDS incorpora hoy una nueva oferta:
los productos Honeywell para video-
vigilancia.

“EN TDS hicimos un gran cambio
desde mediados de 2015, cuando in-
corporamos varias marcas del sector
premium para la extinciéon de incen-
dios y Honeywell para atender al sec-
tor de video. Es una marca de primera
linea que no tenia mucha penetra-
cién en nuestro mercado, por lo que
nuestro objetivo es posicionar pri-
mero a la marca para luego hacerla
crecer a lo largo de los afos” explico
al respecto Martin Israilson, Director
de la compaiia.

“El mercado del video crecié casi
un 50% en el pais a lo largo de 2017
y conflamos que lo seguird hacien-
do, lo cual nos va a dar una oportu-
nidad, como empresa, para seguir
creciendo en el mercado. Hoy el seg-
mento del video esta dividido entre
dos grandes marcas y pretendemos
que Honeywell se posicione como
una tercera, ganando cada afo una
mayor porcidn de clientes’, detallé.

- {Qué lineas de Honeywell van a
trabajar?

- La idea es trabajar con todas las li-
neas de video de la marca, principal-
mente Performance, que es la gama
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de productos entry level y Equip, una
linea de productos mas profesional y
destinada a un mercado que exige
mayor calidad y prestaciones en sus
sistemas. Tenemos mucho mercado
para trabajar y crecer.

- ¢Van a ser solo distribuidores o
también van a incluir a Honeywell
en sus propios proyectos?

- Vamos a trabajar como distribui-
dores de manera exclusiva y estamos
buscando posicionar a la empresa
como Master Distributor, buscando
distribuidores en el interior del pais,
donde creemos que se puede am-
pliar muchisimo nuestro espectro
comercial y crecer tanto como TDS
como con Honeywell.

“Tenemos un ciclo semanal de ca-
pacitaciones en nuestra empresa,
que esta equipada con una sala ex-
clusiva para ese fin. Este tipo de pre-
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sentaciones estan diferenciadas en
instaladores, técnicos y comerciales.
Entre ellas, cdmo instalar y poner en
marcha un sistema de manera rapi-
day efectiva, asi como poder sacar-
le todo el provecho al hardware y
software de la marca, que se destaca
del resto. La idea es darle a cada uno
de ellos las herramientas necesarias
para poder progresar en sus nego-
cios, y al mismo tiempo haciendo
crecer a Honeywell en el mercado’,
detallé Israilson acerca del trabajo
que realizaran con la nueva marca.
“Honeywell, por su parte, hace sus
propias presentaciones a los que
invita a distribuidores y clientes, lo
cual refuerza todo el potencial de
los productos. Por otra parte, desde
TDS estamos armando una serie de
roadshows por el interior de Argenti-
na, -el primero sera en marzo en Cor-
doba-, con laintencion de dar a cono-
cer la marcay su potencial’, concluyd.
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Somos una de las empresas lideres en la venta de sistemas de seguridad gracias a la experiencia, capacidad
y confiabilidad de nuestro equipo humano y a |la excelente calidad de los productos que comercializamos.

'TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

EXTINCION

Valvulas y accesorios
ranurados. '

CCTV

Camaras, grabadores
y softwares.

DETECCION

Centrales, detectores,
audio evacuacion y
deteccion temprana.

www.tdsintl.com
ELEVANDO LOS STANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

Nuestro objetivo es utilizar las mejores tecnologias disponibles en proyectos econémicamente viables.

Y sabemos que podemos alcanzarlo, sobre todo considerando que no todas las companias que
actian dentro del sector, combinan liderazgo tecnoldgico con calidad de servicio equivalente.
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NUEVOS DESAFIOS

“El mercado de incendio estd muy
profesionalizado y que en TDS, por
nuestra amplia y reconocida expe-
riencia, conocemos muy bien. Cree-
mos que ese salto de calidad pro-
fesional aun le falta al mercado del
video y es a lo que apuntaremos: a
la profesionalizacion del instalador,
ofreciendo un producto de primera
linea que le permita diferenciarse del
resto’, explica Israilson acerca del de-
safio que representa para su empre-
sa incursionar en un mercado de la
variedad del CCTV.

“Los costos hoy son los que man-
dan en el mercado, porlo que hemos
ajustado muy bien nuestra propues-
ta comercial, para poder competir
con éxito frente a las dos grandes
marcas que estan acaparando casi
un 90% del mercado nacional. Co-
nocemos muy bien el negocio de la
distribucion y sabemos que el éxito
llega capacitando al cliente, tenien-
do productos en stock y a precios
competitivos. Ese es el desafio que
asumimos desde TDS y por el que
trabajamos arduamente cada dia",
concluy¢ el directivo.

“Somos una de las empresas lide-
res en la venta de seguridad elec-
trénica, gracias a las experiencia,
capacidad y confiabilidad de nues-
tro equipo, lo que sumado a la exce-
lente calidad de los productos que
comercializamos y al esfuerzo que
dedicamos a nuestro trabajo, nos
posiciona de manera favorable en el
mercado”, detall el directivo.

- iYa tienen stock para poder distri-
buir?

- Si, ya contamos con la cantidad
necesaria de productos como para
que nuestros clientes puedan tener
lo que requieren sin demoras. Pero
ademas de los productos de video,
estamos incorporando también sis-
temas y dispositivos para integra-
cién con accesos, con los productos
de las lineas WinPack y ProWatch.
Esto serd a partir del segundo se-
mestre de este ano. Toda la linea
de productos de nuestra empresa
estard exhibida en nuestro stand de
Intersec, donde mostraremos la ca-
pacidad de TDS de brindar una solu-
cion integral a los instaladores.

EL MERCADO DE INCENDIOS

“Hoy TDS es un referente en el mer-
cado de incendios, donde estamos
muy bien posicionados con todas
las marcas que distribuimos. Trabaja-
mos para seguir creciendo en el sec-
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tor, lo mismo que nuestros compe-
tidores. La clave pasa por mantener
siempre tecnologia y soluciones de
vanguardia y trabajar estrechamente
con instaladores y subdistribuidores,
que son los que en definitiva llevan
el nombre de la marca a sus propios
clientes’, senalé Israilson acerca del
posicionamiento de la empresa en el
mercado local.

- ;Cudl es el diferencial de TDS en el
mercado de incendios?

- El principal es el producto que
ofrecemos: se trata de sistemas muy
confiables, que no fallan, de exce-
lente calidad y que el cliente ya co-
noce. Son productos que siempre se
encuentran en stock y sumamente
amigables para el instalador, por lo
cual es muy dificil que éste cambie
de marca. Lo fundamental es que,
cuando trabajas con una marca, ante
cualquier inconveniente encuentres
soporte, lo cual estd garantizado
desde nuestra parte. Es muy dificil
que cuando un cliente encuentre
todos esos atributos en una empresa
vaya a buscar otra que lo provea de
soluciones.

- (Tienen nuevas representaciones
en ese segmento?

- Si, hace unos meses incorporamos
a nuestras soluciones los productos
Vitaulic, una de las variables en el
segmento de incendios que nos fal-
taba y que nos permite brindarles

mayor oferta a nuestros clientes. Se
trata de una marca premium, que
tiene todo lo necesario para el 4rea
de extincion y a la que, como cada
vez que se trae algo nuevo, hay que
dar a conocer y posicionar, capaci-
tando a los usuarios y promoviendo
los productos para que lleguen al
mayor nimero de usuarios posible.

“Hoy tenemos un stock muy gran-
de de productos y damos respuesta
efectiva ante cualquier inconvenien-
te, lo cual nos permite seguir siendo
uno de los principales referentes del
sector. En TDS tenemos como obje-
tivo utilizar siempre las mejores tec-
nologias disponibles seguin la nece-
sidad de cada proyecto. Y sabemos
que podemos alcanzarlo, sobre todo
considerando que no todas las com-
pafias que actian dentro del sector
combinan liderazgo tecnolégico con
calidad de servicio”, explicé Israilson.

“Ponemos a disposicién de nues-
tros clientes la experienciay trayecto-
ria de cada uno de los profesionales
que integran TDS, combinadas con
las tecnologias de empresas lideres
internacionales. Asi, proveemos de
asesoramiento, ingenieria, proyecto
y los equipos necesarios para cada
sistema de seguridad, ademds de
contar con servicio de capacitacion
para nuestros clientes. Esas razones,
también, hacen que nos mantenga-
mos entre los referentes de la indus-
tria’, concluyé Martin Israilson. |
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SEGURIDAD EN SERIO

Linea equlP tnica en-el- mercado con certificacion UL
en ciberseguridad

Performance series IP NVR

- Visualizacién y grabacion full HD

- 16 canales PoE

- Monitoree desde cualquier lugar usando

NVR dedicado 4K

- Elevada capacidad de decodificacion para ver
y grabar con una resolucion Ultra HD 4K
- Visualizacion simultanea de 4/8/16 canales

las aplicaciones méviles para dispositivos con reproduccion sincronizada en tiempo real

Apple® y Android ™
- Configuracion remota simple
- Almacenamiento hasta 6 TB

HED1PR3

-

Ve

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light
-Smart IR

- Waterproof (IP66)

12 MP (4K Ultra HD) Camaras IP Box

- Ultra HD 12 MP (4K) 20 fps
- Excellente performance low-light
- WDR Digital

en el monitor (en funcién del modelo)
- El almacenamiento interno admite 8 discos
duros expandibles de hasta 64 TB (8 TB

cada uno)
HBWA4PR2 H4D3PRV3
L) l Honeywell
' h _ :tll ; - o I

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light

- Amplio rango dinamico, garantiza
imagenes sin reflejos

-3 MP (20 fps) y Full HD 1080p
(25/30 fps)

- Excelente performance low-light
-Waterproof (IP66) - IK10

12 MP (4K Ultra HD) IR Bullet Camara IP Outdoor WDR IR Rugged Camaras IP

- Resolucion Ultra HD 4K / 12 MP a 20 fps

- Hasta triple soporte de stream o 4
- Distancia IR de 210 pies (65 m) - Resolucion de 1080p a 25/30 fps

- Excelente rendimiento con poca luz i H?Sta lr.iple soporte de stream
- Distancia IR de 50 m

- Rendimiento de luz ultrabaja

Marcos Paz N° 429 - Haedo

4580-2050/51
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Radar: 0000177f47bb

series

NZES-RNADAR

www.nuzzar.com

NZRadar Solucion para prevenir 30/10/2017 | 17:30:03
y disminuir los excesos de velocidad

vehicular. Informacion: 37 km/h

: : ; _ : Velocidad max permitida:
Permite capturar y registrar infracciones segun las

velocidades establecidas, para el posterior apercibimiento 30 km/h
o cobro, con el objetivo de disminuir la velocidad y -
otorgar mayor seguridad dentro de barrios cerrados, Radar Nuzzar n° serie NZAAPE1032
cocheras privadas, estacionamientos publicos, etc.

Por medio de un radar del tipo doppler y una cdmara
Profesional, el sistema genera un registro encriptado

con la informacioén pertinente (fecha, hora, velocidad
de medicion, velocidad maxima, imagenes de la toma,
video, etc.) almacenando de forma local en disco SSD.

TTPEITPRIPTE |
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www.nuzzar.com

Calle Bulnes 439 | C1176ABG
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NZOCR es un sistema

de captura de imagenes

y reconocimiento de chapas
patentes Argentinas y del
Mercosur.

Desarrollado integramente por Nuzzar posee
la capacidad de integrarse con cualquier
sistema (Control de Accesos, CCTV, etc) via
TCP o Wiegand. La toma para el
reconocimiento se realiza con camaras IP
standard compatibles RTSP/ONVIF.

El sistema cuenta con almacenamiento

de reconocimientos por 1 ano 0 mas con
blusquedas inteligentes. Permite también la
carga de un listado de vehiculos autorizados
y/o vehiculos buscados y si se detectara el
paso de un vehiculo de esta lista generar
una alarma al sistema central.

Las captura y reconocimiento se realizan
tanto de dia como de noche. En velocidades
entre 10 y 250 Km./Hora.

Es un producto ideal para municipios,
control de acceso de barrios cerrados
0 garages, depositos, etc.

FUNCIONES

RECONOCIMIENTO DE CARACTERES
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2018, ano de desafios

Balance 2017 y expectativas para este afo

Luego de doce meses de alternativas cambiantes, este ario la industria de la seguridad electrénica

afronta nuevos desafios. Entre ellos, consolidar el crecimiento experimentado, en general, durante el

ultimo semestre de 2017. Al respecto, opinan los protagonistas del sector.

‘ omo en anos anteriores, Re-
vista Negocios de Seguridad
se propuso, a través de la voz de los
protagonistas, conocer las tenden-
cias tecnoldgicas y comerciales del
periodo y cudles son las expectati-
vas de cara a los préximos meses.
En esta ocasidn, se formularon las
siguientes preguntas:
1) ¢{Qué proyectos tiene para SU
EMPRESA en este aho?
2) ;Qué expectativas tiene para EL
SECTOR de la seguridad en 2018?
Asimismo, se incluyd una tercera
opcion para comentarios adicionales.
A modo de resumen: casi la to-
talidad de los consultados coinci-
dieron en que 2017 fue un afo de
incertidumbre desde lo econémico
y financiero, que comenzé con algu-
nas dudas sobre el crecimiento que
podia experimentar el sector, lo cual
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comenzo a verse, de manera progre-
siva durante los ultimos meses del
pasado afo.

En tanto, para 2018 y con Intersec
a la vista, la feria que reune a los
fabricantes y distribuidores de tec-
nologia, las empresas anuncian pre-
sentaciones de nuevos productos y
nuevas y mejores formas de capaci-
tacion.

Desde el punto de vista del merca-
do, la opinién es casi unanime: serd
el ano que consolidara el crecimien-
to, apostando a las nuevas tecnolo-
gias y, fundamentalmente, a la inte-
graciéon de las mismas para ofrecer
a los usuarios dispositivos cada vez
mas sencillos y conectados.

En este andlisis, también, incluimos
la opinién de los integrantes del Foro
Negocios de Seguridad, quienes en
su condicién de integradores/insta-

Conectividad

ladores, tienen también su vision de
lo que puede deparar la evolucion
del mercado.

A continuacién, la palabra de los
protagonistas de nuestro mercado
quienes, a través de su labor diaria,
palpany sienten lo que deparara los
préoximos meses.

Santiago Goémez Gingele
=/ Representante comercial

1- Este ano presentaremos una
nueva tecnologia en sistemas de
deteccion perimetral, Aliara P-FLEX,
un sistema de medicion de fuerza
mecanica que basa su deteccion de
intrusiones por la accion del estira-
miento, contraccién y/o cortes de
los alambres que recorren el peri-
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ENERGIZADORES MICROPROCESADOS
PARA CERCOS PERIMETRALES
Disuaden los intentos de intrusion
mediante a posibilidad de recibir
una descarga eléctrica no letal.

= Cumplen con las normas internacionales
[EC 60335-2-76.
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= Aptos para todo tipo de condicion climatica.

- Se adaptan a distintos tipos de superficie.

= Complementan y mejoran la efectividad de
a vigilancia humana y el monitoreo remoto.

« Excelente relacidn costo/beneficio.
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metro, midiendo constantemente la
tensién con la que fueron instalados.

Asimismo, continuaremos con nues-
tros clasicos PMS2, sistemas de cable
microfénico, y con los electrificadores
PowerShock y su version PowerShock
Home, presentada en 2017.

2- Tengo la conviccién de que serd
un nuevo ano de crecimiento, debi-
do a que la tecnologia en seguridad
electrénica se actualiza constante-
mente, brindando nuevas opciones
a un mercado que comienza a en-
tender que la disuasion, prevencion
y proteccién es una importante in-
version.

Miguel Angel Novoa
Director

1- Los nuevos proyectos de la em-
presa son seguir aumentando la
cartera de clientes a través de man-
tener vigentes los pilares de Anicor
que son, fundamentalmente, cali-
dady servicio.

2- Consideramos que la industria
seguird avanzando, incrementando
sus operaciones en el sector de vi-
deovigilancia.

jelele

Hernan Fernandez
Gerente

1- El enfoque para este afno sera
ofrecer un abanico importante en
soluciones profesionales de control
de accesos. Por medio de la integra-
cion de productos de HID, tanto en
lectores como tarjetas y controla-
dores, sumamos software de inte-
gracion de Averics para pequenas,
medianas y grandes instalaciones.
Asimismo, incorporamos nuevos
kits para control de accesos con
hardware Siera y lectores de HID e
Indala, los que los convierte en so-
luciones seguras de control de ac-
ceso, aptos para cubrir recambios y
nuevos proyectos, como sucede con
los kits preparados para Hikvision.
En este camino para pequenas so-
luciones, integramos a nuestra linea
las alarmas Alonso y potenciamos
el control de acceso Pivot Access de
la marca con soluciones seguras de
HID, lo que abre un diferencial para
instaladores e integradores.

También sumamos cercos eléctri-
cos para soluciones perimetrales,
que combinados con la potencia
inaldmbrica de las alarmas Alonso,
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arman un paquete diferencial de so-
luciones.

Por ultimo, continuaremos ofre-
ciendo tecnologia Bosch, en espe-
cial los sistemas de deteccién y aviso
de incendio.

En resumen, como es nuestra cos-
tumbre, ofrecemos soluciones inte-
gradas de las marcas mas prestigio-
sas del mercado internacional, con
ingenieria propia.

2- Las expectativas para este ano
son muy buenas y esperamos un
crecimiento mayor al logrado en
2017. Ese diferencial vendra de la
mano de los sistemas de control de
accesos y soluciones de HID.

3- El mercado de los sistemas de
control de acceso, que estaba me-
dio “dormido” se reactivd a nivel
mundial en los Ultimos meses y co-
menzoé a verse la diferencia entre
los productos que se ofrecen. Hoy el
mercado busca soluciones profesio-
nales y seguras, como las que pode-
mos brindar con productos Seos de
HID, soluciones Mobile y hardware
reconocido, que permitirdn mante-
ner clientes satisfechos por largos
anos, pues tanto ellos como los ins-
taladores comenzaron a diferenciar
equipos abre puertas de sistemas de
control de accesos.

o Gabriel Bruno
Big D
'g iPRer Gerente de marketing

1- Seguimos trabajando para con-
tinuar siendo el Master Distributor
Dahua, con todo el soporte técnico,
el apoyo para proyectos, un am-
plio stock local y la renovacion del
portfolio de productos a la par de
los avances tecnoldgicos. Nuestra
propia linea Cygnus continuara cre-
ciendo con nuevas incorporaciones,
al tiempo que seguimos ofreciendo
al canal las marcas ZKTeco, Alonso y
Western Digital, entre otras.

Este aflo, vamos a recorrer el pais
con nuestro ya tradicional roadshow,
complementado con seminarios via
web sobre diferentes temas y capa-
citaciones presenciales en nuestras
sucursales.

2- Esperamos un crecimiento mo-
derado pero sostenido del sector,
con oportunidades principalmente
en videovigilancia y en control de
acceso. El dominio de las tecnolo-
gias y la experiencia en el desarrollo
de proyectos serdn claves para apro-
vechar las oportunidades que brin-
de el mercado.

Juan Carlos Bisang
Gerente

1- Tenemos proyectado este afo
mudarnos a nuestra nueva planta in-
dustrial, que triplicara la superficie ac-
tual. Esta inversion nos va a permitir
aumentar nuestra capacidad de pro-
duccidn, investigacion y desarrollo.

Entre los nuevos productos dise-
fados y desarrollados por ByH que
estaran disponibles este afo, se
destacan el nuevo modelo de cen-
tral para portones, tipo Inverter, con
excelentes prestaciones, y la presen-
tacion de una moderna central para
portones con motor de 12 0 24 Volts.

Desde el punto de vista comercial,
estamos trabajando en una renova-
cién total de nuestra pagina web e
incorporamos a Ecuador como nuevo
canal de exportacion de nuestros pro-
ductos, sumando asi un nuevo desti-
no para la industria nacional.

2- En el sector que estamos traba-
jando no vemos afectada la deman-
da. Pero en los afos anteriores ya
notamos una disminuciéon impor-
tante en la rentabilidad, que estimo
en 2018 se va a acentuar funda-
mentalmente porque no es posible
trasladar al precio de los productos
todos los aumentos en servicios,
salarios y demas costos fijos que tie-
nen las empresas.

Damian Rubiolo
Departamento comercial

1- Estamos en plena construccion
de una nueva planta, que nos per-
mitird agregar una linea de armado
pick-and-place, para lo cual se ad-
quirieron tres equipos nuevos, pres-
tando ademds mds comodidades
y zonas de descanso para nuestros
empleados.

Este sera un afo con nuevos pro-
ductos, (hoy en fase “Beta”), que
confiamos en que van a destacarse
sobre la oferta del mercado y nos
permitira crecer con los distribui-
dores que se estan generando en el
mercado Internacional.

2- Creemos que este ano no va a
ser muy distinto al anterior: la ma-
croeconomia internacional, desa-
fortunadamente, no ayuda y en el
Gobierno no vemos que encuen-
tren todavia un rumbo que permita
grandes cambios. Pese a esto, nues-
tro crecimiento no ha mermado.
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;"u”‘" Mariano Bisarello

@.-..u*’ ' Project Sales Engineer

1- Este afno, junto a nuestros clientes
locales, profundizaremos el desarro-
llo iniciado en los distintos mercados
verticales tales como en el comercio
minorista, transporte, petréleo y gas,
por ejemplo.

Como es caracteristico de Dahua,
vamos a continuar ampliando nues-
tro portfolio de productos y solucio-
nes para todos los segmentos del
mercado, tanto en videoseguridad
HDCVI e IP, control de accesos, dro-
nes, pantallas, smart locks, video-
conferencia y otras lineas de nuestra
compania.

Asimismo, vamos a seguir desa-
rrolldandonos junto a nuestros inte-
gradores y distribuidores con mas
programas de capacitacién y certi-
ficaciones. Ademas, redoblaremos
nuestro compromiso con la deman-
da de nuestros clientes de estar pre-
sentes a lo largo y ancho de todo el
pais, con distintas actividades para
el sector.

2- Tenemos las mejores expecta-
tivas para 2018. Va ser un ano de
muchos desafios, con un mercado
cada vez mas competitivo y donde
seguiremos trabajando fuertemen-
te para continuar creciendo junto a
nuestros clientes locales, con solu-
ciones completas y productos extre-
madamente competitivos en todos
los segmentos.

Entendemos que debemos mejo-
rar la experiencia global del cliente,
para que la satisfaccién con Dahua
sea total. Nuestro objetivo es que
nuestros clientes se desarrollen mas
y mejor junto a nuestra empresa.

-

Gabriel Escobar
Gerente comercial

1- Alolargo del aflo continuaremos
con las presentaciones de CityMesh
HP, la red radial mesh de Deitres
con mayor potencia, combinando
sistemas de comunicacidon radial,
GSM 3G, 4Gy LAN. Ademads, este afio
terminaremos de concretar los pri-
meros proyectos de redes mesh en
Latinoamérica.

2- Nuestras expectativas son de un
crecimiento importante en Argenti-
nay la regiéon. Desde el 2016 estamos
trabajando para expandirnos consis-
tentemente, con nuevos desarrollos y
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nuestra politica de atencién al cliente
posventa de gran profesionalidad y
presencia constante, apoyados ade-
mas en un fuerte trabajo comercial en
Argentina y Latinoamérica.

Daniel Valenti
Socio fundador

1 - Fortaleceremos este afo las ini-
ciativas de 2017: el trabajo de nues-
tras tres sucursales, Munro, La Plata
y Tucuman. Ademads, realizamos
acuerdos institucionales con empre-
sas que nos apoyan y de las cuales
somos distribuidores exclusivos. Es-
tamos preparando, también, jorna-
das de capacitacién, con certificados
oficiales, para los instaladores.

Por otra parte, sequiremos promo-
viendo el uso de nuestra plataforma
dexa.net.ar, que permite a los ins-
taladores en cuatro simples pasos
realizar cotizaciones e imprimir pre-
supuestos de forma directa y segura
en el momento.

Finalmente, en agosto de este afio,
formaremos parte de Intersec Bue-
nos Aires, lo que nos permitird dis-
poner de un showroom de nuestros
productos“todo en un mismo lugar”.

2- La diversificacion de productos
y el ingreso de nuevas empresas en
el mercado hace que cada vez los
productos sean mas competitivos a
la hora de definir un presupuesto.
Nos sentimos comprometidos con
nuestros clientes, para brindarles
siempre una solucion a la medida de
sus necesidades. Eso es y serd nues-
tra premisa este ano.

3- A partir de las plataformas tecno-
I6gicas y redes sociales, los nuevos
productos de sencilla instalacion es-
tdn al alcance de la mano de los con-
sumidores finales. Es por ello que se
amplia ain mas la diversificacion del
mercado. Se nota en las jornadas de
capacitacion, donde cada vez conta-
mos con mas personas que desean
ser instaladores.

Javier Ferreira
*) Comercial

J DHARMA

1- Dharma rediseid su propuesta
este ano para especializarse en sis-
temas de videovigilancia y alarmas
para hogares, consorcios, comer-
cios y empresas. Para lograr este
objetivo, amplié su plantel técnico
y comercial, formando un equipo de

trabajo consistente con esta nueva
etapa.

También se actualizo la web (www.
dharmast.com.ar), donde pueden
encontrar nuestra propuesta a tra-
vés de la contratacién de variedad
de planes acordes a cada necesidad/
presupuesto.

2- Este es un sector en continuo
crecimiento, por lo que considera-
mos que serd un ano de posibilida-
des para incrementar el nimero de
clientes y, sobre todo, para seguir
ofreciendo productos y servicios
competitivos.

Enzo Martoccia
=3, Gerente comercial

1- Para este 2018 tenemos proyecta-
do seguir afianzando las alianzas con
los principales fabricantes del sector
de video, como Dahua y Hikvision.
Seguimos creciendo de la mano de
Digifort y con el nuevo lanzamiento
de la herramienta Synopsis, analisis
de video inteligente, y la constante
incorporacién de sistemas de reco-
nocimiento de patentes, creemos
que vamos a tener un afio de creci-
miento sostenido.

Para el rubro de intrusion hemos
incorporado las tecnologias de Ho-
neywell en paneles inaldmbricos
autocontenidos y agregado produc-
tos la linea de videoverificacion de
Videofied, totalmente inalambrica y
disefada para las estaciones de mo-
nitoreo.

Con la reciente compra de Hikvision
a la fabrica Pyronix, marca a la cual
representamos desde 1998, vamos
a ofrecer unas soluciones de integra-
cién entre tecnologias como video
y alarmas en una misma plataforma,
que simplifican y unifican el uso de
ambas lineas. Estamos trabajando
también en la incorporacion de cana-
les para la subdistribucion y amplia-
cion de la marca.

En control de acceso continuamos
ampliando la cartera de productos
de Soyal y Anviz. En incendio, en
tanto, logramos un buen acuerdo
con Firelite para reducir valores en la
linea direccional, lo que nos permi-
tird posicionarnos en el mercado de
incendio para pequenos y medianos
proyectos, mientras que para gran-
des proyectos estamos incorporan-
do la linea analdgica direccionable
de Cofem.

Nuestros proyectos para este afio
incluyen trabajar en la incorpora-
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TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

EDGE Y VERTEX LECTORES HID - ICLASS ACCESO LOGICO
CONTROL DE ACCESO -IP UHF LARGO ALCANCE OMNIKEY

HID MOBILE ACCES
Permite mas de una identificacion segura residiendo en un dispositivo inteligente.
Convierte los teléfonos y dispositivos méviles en credenciales de confianza combinando
ICLASS SE - MULTICLASS SE

UNA TARJETA, MILES DE APLICACIONES.

Tecnologia multiplataforma en 125Khz, 13.56Mhz y Bluetooth
HID Prox, Indala, AWID y Em4102 (EM-Marin),iclass Seos, iCl.ass SE, iClass,
Mifare, Mifare Desfires, OMNIKEY, Mobile NFC, Mobile Bluetooth
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Una amplia variedad de soluciones en seguridad adaptadas a sus necesidades.
« Camaras y Domos Analogos * IP « Térmicas * DVR-NVR « Equipamiento completo Video y Accesos

Building Consulting Group S.A. - www.bcggroup.com.ar - info@bcggroup.com.ar
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TODA LA LINEA DE PRODUCTOS BOSCH PARA LA SEGURIDAD
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/- Respuesta directa

ciéon de nuevas distribuciones para
completar los cinco segmentos de la
industria: video, accesos, intrusion,
incendio y networking. Tenemos dia-
gramada una serie de cursos de capa-
citacion y diversos webinars técnicos
y comerciales, con el fin de difundir las
diversas tecnologias y poder llegar a
todo el territorio sin necesidad de que
los clientes tengan que trasladarse.

2- Nuestras expectativas son am-
plias. Si bien los valores de los pro-
ductos, mas en el rubro de video,
contindan disminuyendo y hacen
que los margenes sean cada vez mas
chicos, la renovacion tecnolégica es
lo que nos permitira seguir crecien-
do. Principalmente, hay que apostar
a la integracion de las tecnologias,
proponiendo una renovacion de la
plaza instalada y su crecimiento sin
perder lo ya adquirido. Por otro lado,
creo que IdC es el gran negocio que
se avecina y para el segundo semes-
tre ya se van a ir viendo los produc-
tos que lideraran el mercado.

Hemos notado en el dltimo periodo
un crecimiento en el sector de con-
trol de accesos debido a la creciente
demanda de instalaciones en edifi-
cios: el monitoreo de las puertas de
ingreso es un mercado nuevo, por lo
que tiene mucho para crecer.

Otro mercado que estd creciendo
es el de accesorios para la instalacion
y funcionamiento de los sistemas, el
cual lo llamamos Networking, la gran
cantidad de cdmaras IP, DVR, NVR, en-
laces inaldmbricos y equipos instala-
dos en la red requieren de soluciones
de cableado, almacenamiento, res-
paldo de energia e infraestructura,
para la cual disponemos de produc-
tos de fabricantes lideres en la indus-
tria como Nexans, Furukawa, Airlive,
Polaris y Western Digital.

Con los productos de EBS, trans-
misores de alarmas via 3G y LAN,
tenemos una proyeccion importante
para este afno, ya que muchos equi-
pos 2G estan siendo reemplazando
por estas unidades, lo cual permite
un crecimiento sostenido de este
tipo de soluciones.

Andrés Schapira
Director

1- Para el 2018 planeamos seguir
creciendo en conjunto a nuestros
proveedores y clientes.

Tenemos varias novedades en pro-
ductos por parte de las principales
marcas, entre las que se encuentran
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Avigilon, Suprema, Hanwha (ex Sam-
sung) y Provision-ISR, que nos permi-
tird sequir participando del mercado
con tecnologias vanguardistas vy,
principalmente, de alta calidad.

Con Provision-ISR estamos abrien-
do nuevos canales de subdistribu-
cién para mejorar la llegada de la
marca, e incrementando el servicio
pre y posventa en Argentina.

Por otro lado, tendremos noveda-
des de nuevas marcas, que planea-
mos sumar a nuestro portfolio de
productos, complementandonos en
soluciones de calidad.

Internamente, estamos trabajan-
do para seguir desarrollando el area
de capacitaciones y certificaciones
para continuar agregando un valor
extra a nuestros clientes.

2- Creemos que el 2018 va a ser
un ano de mucho crecimiento para
la industria en general, en el que la
innovacion de las diferentes marcas
serd un factor clave para elevar el es-
tandar del mercado.

italo Martirena
Presidente

1- La empresa incorporara nuevos
distribuidores autorizados y capaci-
taciones técnicas mensuales.

En 2018, también, presentaremos
nuevos productos relacionados con
la linea de comunicadores con toda
la tecnologia que permita la incor-
poracién de equipos de seguridad
a la vida cotidiana del usuario, in-
cluyendo importantes conceptos de
usabilidad y domaética.

2- Nuestras expectativas en el sec-
tor se mantienen en crecimiento,
dada la apertura de nuevos merca-
dos internacionales, fruto de un ar-
duo trabajo que la firma estd entre
las mas elegidas de Latinoamérica.

La nueva edicién de Intersec, de la
cual participaremos, sera una apues-
ta general del sectory se espera una
gran convocatoria.

Sergio Pattaccini
Socio gerente

1- El aflo pasado hemos incorpora-
do a nuestra cartera de productos la
marca Lenel, lider en sistemas de con-
trol de accesos y plataforma de inte-
gracién con otros sistemas.

A través de su plataforma OnGuard,
Lenel permite integrar y desarrollar

aplicaciones y/o interfaces con otros
sistemas, por lo que nuestro depar-
tamento de desarrollo se encuentra
abocado a crear una solucion de se-
guridad que satisfaga a la perfeccion
las necesidades de cada uno de nues-
tros clientes.

Durante el presente afio tenemos
el objetivo de crear y desarrollar una
solucion enfocada en diferentes ti-
pos de clientes que puedan aplicar
nuestro desarrollo.

2- El sector en el cual estamos in-
volucrados estd en constante cre-
cimiento. Durante el 2017 hemos
incrementado la facturacion de
nuestra empresa, ademas de incor-
porar nuevos clientes. Considero
que este ano sera de similares carac-
teristicas.

3- Reitero mi sugerencia del afo
anterior: que la base del crecimiento
de una empresa sea la honestidad
hacia los clientes.

Los problemas son inevitables,
pero la transparencia y honestidad
en la resolucién de los mismos es lo
que posibilita sequir adelante y cada
vez con mayor confianza de éstos
hacia nuestra empresa. Eso permi-
te que podamos pensar en nuevas
ideas y nuevos productos, que me-
jorarén el portfolio y los servicios de
la compania.

Juan Cruz Junghanss
Gerente comercial

1- A partir de la reestructuracion
organizacional que llevamos a cabo
el ano anterior, establecimos multi-
ples objetivos para desarrollar du-
rante 2018. Institucionalmente, pro-
pusimos la expansion de los canales
de comunicacién para mejorar la
experiencia de los clientes. Durante
el primer trimestre presentaremos
nuestra nueva pagina web, disena-
da para poder otorgarle al instala-
dor mayores herramientas técnicas
y promover la interaccion online. Por
otra parte, pusimos a disposicién un
nuevo numero exclusivamente para
WhatsApp y videollamadas, con el
propésito de flexibilizar el proceso
de pedidos, consultas técnicas, etc.

En lo que respecta a nuevos pro-
ductos, ya disponemos de los pri-
meros equipos de energia solar fo-
tovoltaica y de eficiencia energética,
que le permitiran al sector llevar
adelante proyectos hasta hace poco
demasiado costosos.

Por otro lado, continuamos apos-
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Comunicador 3G

Comunicador para alarmas directo por bus de datos 3G/2G y Universal

Configuracion totalmente automatica
Integrable a la red Radial Mesh CityMesh

Para BUS de paneles de alarma DSC y Paradox

Por tip & Ring para todos los paneles de alarma del mercado
Admite una tarjeta sim %
Programacion remota por Plataforma Domo

Programacion remota por SMS
Fota

Entradas Salidas

Gabinete estanco ip67
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ContactIldy 4+2

€Es un comunicador 3G que cuando desee lo podra integrar a la red Radial
Mesh CityMesh. Con la posibilidad de disponer gratuitamente de la platafor-
ma Domo para gestion inteligente y automatica.

San Luis 4580 5°1° | Tel. (+54 223) 495 2500 | 495 0191 | www.deitres.com.ar
info@deitres.com.ar | ventas@deitres.com.ar
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tando a los accesorios de video y co-
nectividad, a los que incorporamos
mas de veinte articulos.

Por ultimo, desde el ultimo viaje
comercial a China, hemos vuelto a
sumar controles de acceso a nuestra
lista.

Acerca de las capacitaciones, reali-
zaremos las primeras rondas intensi-
vas de energias renovables aplicadas
a seguridad electrénica y otorgare-
mos certificados de asistencia, firma-
dos por un ingeniero graduado en
EUREM (European Energy Manager).
Con un paulatino incremento en la
frecuencia, nuestro objetivo es otor-
garle al instalador e integrador una
herramienta diferencial en tiempos
de un mercado con mayor capital de
inversidon y mas exigente de un sec-
tor profesional.

Finalmente, luego de mas de 15
anos, logramos cumplir proyectos
de cambio estructural, como la in-
corporacién de una nueva genera-
cién enlaconduccién de laempresa,
manteniendo el prestigio ganado,
renovando relaciones comerciales y
justificar cambios de estrategia.

Para este ano hemos decidido ex-
pandir nuestra red de distribuidores
y representantes en el pais. Enfocan-
donos en el desarrollo del vinculo
comercial, ampliamos la variedad de
herramientas que le ofrecemos a los
distribuidores y logramos establecer
uno de los precios mas competitivos
del mercado, siempre con el respal-
do de la calidad de los productos.

2- Para este ano esperamos una
demanda de sistemas de seguridad
apuntalada por el mayor estimulo
de inversion tanto desde el sector
publico como privado. Notamos
especialmente que en el ultimo
tiempo hubo un sano aumento de
jugadores en el mercado y eso es
totalmente positivo, ya que fomenta
el desarrollo y mejora constante de
todos. A su vez, un creciente merca-
do provocara un fortalecimiento de
la oferta por parte de aquellos que
somos importadores.

El afo anterior superamos nuestras
expectativas, por lo que para éste
somos mas optimistas aun.

Leonardo Piccioni
Gerente comercial

1- Fiesa pondrd mucho esfuerzo
en dar mayor visibilidad a todas
sus lineas de productos para co-
municarnos como “proveedores de
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soluciones integrales”. Nuestras in-
signias seguiran siendo Hikivision y
Paradox, pero en catalogo tenemos
marcas de excelente calidad como
Ubiquiti, Takex y ZKTeco.

Agregamos recientemente equipos
UPSs Lyon y cercos electrificados,
que han generado mucho interés
entre nuestros clientes.

Ademds de campanas en los me-
dios del sector y por medios de
nuestras redes, estamos definiendo
un calendario de capacitaciones
gratuitas tanto para nuestras lineas
de productos histéricas como para
las nuevas incorporaciones.

Nuestra fortaleza es, justamente, la
excelencia en los servicios que ofre-
cemos a nuestros clientes, como el
acompanamiento pre y posventa, el
soporte técnico y el servicio de RMA
y la garantia de 3 afios sobre nues-
tros productos Hikvision, y eso que-
remos seguir reflejadndolo en nues-
tras estrategias. Una capacitacion
presencial o via webinar es ideal
para que nuestros clientes tengan
todas las herramientas necesarias
para destacarse en un mercado tan
competitivo.

El nuevo showroom, ademas, nos
ayudard también en esta tarea. Alli
se presentan las Ultimas novedades
tecnolégicas, para que se puedan
probar en vivo y directo.

2- Nos esperamos grandes opor-
tunidades de crecimiento, pero
también siempre mas jugadores y
competencia. Por eso consideramos
importante seguir apuntando a la
excelencia.

José Garcia
Gerente General Manager

1- Hikvision augura un gran 2018
en Argentina. Como compaiiia lider
anivel mundial en seguridad electré-
nica, desarrollaremos fuertemente la
Inteligencia Artificial con tecnologia
de punta el préximo ano y abrimos
nuestra operacién directa en Argen-
tina, luego de mas de 10 anos de li-
derazgo local en el mercado a través
de nuestros distribuidores.

Para el 2018 apostamos al mercado
local con un equipo de profesiona-
les de primera linea, que crece dia a
dia, programas de capacitacion y fi-
delizacion de canales y una cargada
agenda de lanzamientos y eventos.
Nuestras nuevas instalaciones, en
Puerto Madero, cuentan con salas
de capacitacién y un showroom

100% equipado con tecnologia de
ultima generacion, siguiendo la li-
nea de innovacién a la que aposta-
mos para el futuro.

Sumamos nuevas plazas en los Hik-
vision Tours y Experience, dedicados
amercados verticales y proyectos lla-
ve en mano con tecnologias integra-
das para clientes clave y lanzaremos
soluciones como Inteligencia Artifi-
cial, con sus soluciones de deteccion
facial, patentes, objeto desatendido e
identificacién en masas -entre otras-
y sus aplicaciones especificas y a me-
dida, adaptadas para cada mercado
vertical de la industria.

2- Creemos que hay una gran opor-
tunidad de desarrollo en el mercado
local, al cual acompanaremos como
lideres del sector. Apostamos fuerte-
mente a la industria de la seguridad
en el pais para 2018, tomando medi-
das que acompanen al crecimiento
que esperamos para brindar sopor-
te en las necesidades del mercado
de la mejor manera.

3- Un pilar positivo que seguird
fortaleciéndose es el programa de
alianzas DPP (Dealer Partner Pro-
gram), que ofrece un gran valor para
el sector, con beneficios y asesoria
continua para aquellos que se unan,
que amplia nuestra llegada directa
al mercado y refuerza el compro-
miso que tenemos hacia nuestros
canales.

Asimismo, este afno lanzamos el
programa VASP (Value Added Solu-
tion Partner) localmente, orientado
a integradores de grandes proyec-
tos, permitiendo que el cliente ac-
ceda a grandes beneficios y des-
cuentos en marketing, soporte pre
y posventa, compra de productos,
demos, planes de carrera con en-
trenamientos exclusivos y muchos
otros beneficios.

Martin Gambinoy
Gaston Castillo

.
HURIN

1- Siguiendo con el concepto de
innovar y profesionalizarnos, nos
hemos enfocado en nutrir a nuestro
mercado de las tecnologias mas so-
fisticadas en cada una de nuestras
lineas de productos. Con la marca
Dahua nos encargamos de proveer
y tener stock permanente de toda la
linea de alta gama en IP, HDCVl en 4
MP, linea movil y cdmaras térmicas.

En control de acceso, tenemos en-
trega inmediata en toda la linea de
molinetes de ZKTeco, dando sopor-
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SEGURIDAD ELECTRONICA

KX15DT1

Estable y seguro
con Tecnologia Dual

La tecnologia dual aumenta la fiabilidad de Los detec-
tores. Para que se dispare la alarma, las tecnologias
PIR y de microondas deben activarse simultdneamente,
aumentando asi la estabilidad en entornos hostiles.

La tecnologia Blue Wave evita falsas alarmas y
mejora la inmunidad a Interferencias a traves del
procesamiento avanzado de la senal y de la optica 3D.

La compensacion digital de la temperatura ajusta
digitalmente la sensibilidad de los detectores, mente-
niendo el intervalo de deteccion especificado

cuando la temperatura ambiente esta cercana a la
temperatura del cuerpo.

La tecnologia anticamuflaje AND/OR (Y/0) da
prioridad al sensor de microondas en determinadas
circunstancias en las que el intruso puede llevar ropa
con propiedades de camuflaje frente a infrarrojos.

La tecnologia IFT (umbrales flotantes independien-
tes) garantiza que los umbrales de alarma se manten-
gan siempre dentro de unos limites predeterminados,
eliminando asi las perturbaciones ambientales.

©
©
©

La sensibilidad automatica permite al detector adap-
tarse de manera automatica a los cambios ambienta-
les, asegurando la estabilidad sin que la deteccion de
intrusos se vea afectada.

DIALER

SEGLRIDAD ELECTRONICA
La Rioja 827 (C1221ACG)
Ciudad de Buenos Aires u
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838

www.dialer.com.ar

Dialerseguridad

n Dialerseguridad
1
Dialermedios DialerMedios

W Pyronix

HIKVISION

Las resistencias DEOL incorporadas reducen el
tiempo de instalacion. La gama de valores abarca
la mayoriade los sisternas.

La tecnologia antienmascaramiento adaptable
(antiespray) ofrece una proteccion exclusiva
contra los intentos de tapar los sensores PIR 0
de microondas y detecta si se tapan con mate-

riales como carton, cinta de embalar, espray,
lacas y papel de aluminio.

El uso de distintas frecuencias de microondas
evita las Interferencias que pueden producirse
cuando hay dos detectores de microondas
instalados proximos entre si, optimizando la
estabilidad de los detectores al evitar cruces en

las comunicaciones.

La tecnologia antibloqueo garantiza que se

detecte cualquier intento de bloguear el campo
de vision. Permite al detector enviar una sefial al
panel para informar de que se esta blogueando el

area de deteccion.

WWW.pyronix.com
Camila O'Gorman 412 piso 17
Puerto Madero, Buenos Aires

ENCUENTRE EN DIALER LAS MEJORES SOLUCIONES
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DRAMS Technology presenta la nueva camara térmica H4 de Avigilon con
analitica de autoaprendizaje. Certificada para exteriores, detecta intrusos
e ignora el follaje y otros objetos oscuros visibles como el humo y el polvo.
Gracias a la combinacion de imagenes térmicas y el analisis de video de
autoaprendizaje patentado por Avigilon, la cdmara térmica H4 proporciona
un rendimiento excepcional. EL disefio esta preparado para exteriores y es
adecuado para una amplia gama de aplicaciones como proteccion perime-
tral para sitios industriales e infraestructura critica, transporte y gobierno.
La imagen térmica combinada con la analitica de autoapren-

dizaje de Avigilon logra una mayor precision y reduce las
falsas alarmas.

Analitica de
autoaprendizaje

Alto rendimiento de
imagen en varias
condiciones de luz

Detecta personas y vehiculos en dreas no iluminadas o con
desafiantes condiciones de iluminacion,

Ve mas alla del camuflaje visual o de los objetos ocultos como

Heteceldn preckd humo, polvo o follaje.

Reduce el costo total del proyecto cubriendo largas distancias

Reduccidn de costos : :
con menos instalaciones de cdmaras.

Cémara duradera, resistente al vandalismo, con clasificacion
IP66 e IK10 construido para una vida prolongada. Sensor
térmico no refrigerado de 320x256 con lente atermalizada.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Avigilon que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina :
Tel.: (+54 11) 4862 5054 EEE =
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar

Cémara térmica
para exterior

aviGILOn suPrema (_j Hanwha SECURITRON™ Fmﬁih Theia TAMRON »JEFE NS
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te técnico propio para suimplemen-
tacion. En sistemas de deteccién
de incendio, fortaleciendo la marca
Secutron, contamos con disponibili-
dad inmediata de la linea de paneles
inteligentes direccionables y todos
sus periféricos.

Ademas, ofrecemos nuestros pro-
ductos y asesoramiento en proyec-
tos de cercos eléctricos perimetrales
Certrec y soluciones de audio profe-
sional Siera para proyectos de musi-
ca ambiental, voceo de hospitales,
terminales de pasajeros o centros
comerciales.

2 - Nuestra expectativa para el sec-
tor en este 2018 es muy buena, es
un mercado que se expande perma-
nentemente, obligando a cada em-
presa a contar con herramientas que
nos profesionalicen, tener diversas
opciones para los distintos requeri-
mientos del mercado, entender las
necesidades del cliente y ofrecerles
proyectos que cuenten con tecnolo-
gia avanzada.

Para lograrlo es necesario contar
con personal altamente capacita-
do, tanto en lo técnico como en lo
comercial, para saber orientar al
cliente, trabajando en equipo siem-
pre con transparencia, compromiso
e innovacién y una politica clara de
comercializacion donde se respeten
todos los canales.

®
l‘ Marcelo Colanero

N Presidente
M

A

1- Son varios los aspectos en que
estamos trabajando. Por un lado,
consolidando el lanzamiento de las
pasarelas con puertas de vidrio, que
terminamos el ano pasado, junto con
una serie de productos nuevos que
nos habiamos propuesto. Ademas
del hardware, seguimos trabajando
muy fuertemente con la integracion
de nuestros sistemas de software
con diferentes plataformas y ha-
ciéndolo cada vez mas compatible
con distintas aplicaciones, como es
el caso de integracién para la Admi-
nistracion Publica Nacional, donde
integramos en forma directa con el
sistema que ellos utilizan (SARHA) y
que nos ha permitido ofrecer una so-
lucién que estd siendo cada vez mas
intuitiva y efectiva en los controles
que estd implementando el Estado.
Asimismo, estaremos presentando la
nueva versién de nuestra suite com-
pleta de Software en web, también
con aplicaciones méviles.
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Por otro lado, y en paralelo a toda
nuestra capacidad de desarrollo, es-
tamos capitalizando fuertemente la
importacion de productos comple-
mentarios a los que fabricamos, lo
que nos permite poder ofrecer en
forma directa al gremio un porfolio
amplio de soluciones a precios muy
competitivos, con el nivel de servicio
que estamos acostumbrados a brin-
dar y que siempre nos ha puesto en
un excelente nivel de satisfaccion
para nuestros clientes.

2- Respecto a las expectativas que
tenemos, son realmente muchas y
muy buenas. Entendemos que el
pais no ha despegado como esta-
ba previsto en 2017 pero algunas
sefales indicarian que este sera un
ano de crecimiento y desarrollo. Por
eso estamos apostando a incorpo-
rar personal, a la capacitacién, a in-
vertir en maquinarias y estructura,
para poder hacer frente a esa nueva
realidad, que entendemos serd muy
beneficiosa no sélo para Intelektron
sino para todo el sector en general.

Hugo Panero
Socio gerente

1- Nuestra intencién es continuar
con las capacitaciones técnico-co-
merciales. Creemos que la linea de
productos Simplex es una gran alter-
nativa para el mercado. También adi-
cionaremos cursos para la linea de
extincién mediante agentes limpios
de Kidde, ya que, aunque es recono-
cida en nuestro mercado, este ano
contara con novedades que la haran
aun mas abarcativa en cuanto a usos
y prestaciones.

También trabajaremos para for-
talecer nuestra distribucion en las
provincias, donde aiin no poseemos
presencia permanente.

2- El segundo semestre de 2017
mostré una muy pronunciada re-
cuperacion, lo cual nos genera un
moderado optimismo. Creemos que
sera un ano de crecimiento y mejor
nivel de inversiones, pero depende-
ra, como siempre en nuestro pais, de
las diferentes decisiones politicas.

Alejandro Barruffaldi
CEO

experio

1- Nuestra empresa trabaja desde
hace anos en una plataforma web
de aplicaciones, cuyo objetivo es el

de ayudar directamente a comer-
cializar y a dar soporte posventa al
“cliente de nuestros clientes”. Esta
plataforma, como funcién principal,
permitird a gremios e integradores
del sector consultar productos y
precios de manera rapida e intuiti-
va, combinarlos con descuentos y
las promociones mas aptas para su
proyecto; elegir las formas de pago
y financiacion, facturar y cobrar de
forma online por cuenta y orden,
guardar la preselecciéon de los pro-
ductos en su perfil como un pre-
supuesto, pudiendo personalizarlo
acorde a su imagen, editar campos,
enviarlo y monitorear el estado del
mismo; convertir sus presupuestos
en compras inmediatas; seguir el
estado de la compra, accediendo
incluso al seguimiento del envio;
elegir el transporte de preferencia;
configurar notificaciones y avisos de
dichas etapas, que recibira su clien-
te con su imagen; acceder a soporte
durante todo el proceso.

Y como segunda etapa, para inicios
de 2019, estamos trabajando en una
plataforma que a todos los benefi-
cios antes detallados se puedan su-
mar conceptos de IdC asociado a la
seguridad electronica.

2- Como lo venimos viendo afio a
ano, el consumidor final esta cada
vez mas capacitado y exigente, por
lo que espera soluciones profesio-
nales. Ya no es un espectador de las
soluciones que adquiere, sino que
siente la necesidad de interactuar
cada vez mas con ellas. Es alli donde
debemos mantenerlos actualizados
y exigir a los fabricantes que pro-
vean herramientas tanto de hardwa-
re como de software.

Modesto Miguez
Presidente

1- En monitoreo.com no hacemos
anuncios de lo que haremos, sino
que hablamos luego de hacerlo. Lo
que describo no es un proyecto, sino
que ya estd vigente y funcionando.

Para poner en contexto: en 2001
creamos un nuevo paradigma en mo-
nitoreo y en 2018 creamos un nuevo
paradigma de seguridad, gracias al
lanzamiento de dos nuevas aplicacio-
nes: Mi alarma y Mis abonados.

Mi alarma consiste en ocho servi-
cios, uno vigente en la app anterior
y siete nuevos, desarrollada para el
titular, abonado o cliente y familia-


www.intelektron.com
http://isolse.com.ar/
www.kitexperto.com
www.monitoreo.com
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res, amigos, vecinos o empleados
del usuario final.

Mis abonados, trabaja en sincronia
con el sistema.monitoreo.com.ar y
con respaldo.monitoreo.com.ar.

Fue disefiada como una herramien-
ta para las personas que componen
la empresa de monitoreo asociada a
monitoreo.com.

2- Sabemos que este 2018 sera un
afo muy dificil, en monitoreo.com
veiamos que asi seria y hace tres
afos empezamos a prepararnos.
{Cudl es el escenario 2018?: aumen-
tos de precios y costos sin aumento
en los ingresos, que perjudican los
bolsillos de la clase media; sensacion
de inseguridad igual o peor, porque,
aunque pudiera mejorar el accionar
policial, las leyes no acompanan, la
justicia no existe y el servicio peni-
tenciario no cumple su rol.

Con la inseguridad que no le da
tregua a una clase media que sufre
una economia dificil, servicios gra-
tuitos pero efectivos y eficientes,
abren nuevas posibilidades para el
automonitoreo adaptativo que rea-
comodaran el mercado y asi trans-
formaremos las amenazas del 2018
en enormes oportunidades para las
empresas distribuidoras asociadas a
monitoreo.com.

Néstor Gluj
Gerente comercial

1- Para este ano tenemos impor-
tantes proyectos, ya que no solo es-
tamos incorporando nuevas marcas
y productos a nuestro catalogo, sino
que también desarrollamos un pro-
grama de apoyo a todos nuestros
clientes y canales de venta comer-
ciales. Este programa incluye capa-
citaciones sobre diferentes temas a
lo largo de todo el ano, desarrollo
de material gréfico y digital y aseso-
ramiento y acompanamiento en el
armado y acondicionamiento de los
puntos de venta para lograr maximi-
zar las ventas.

También vamos a estar participan-
do de ferias y eventos del sector du-
rante el afo.

2- Tenemos grandes expectativas
para 2018, ya que lo vemos como
un aino de muchas oportunidades
para el sector y por ello vamos a es-
tar realizando acciones no solo para
lograr un importante crecimiento,
sino para ayudar a que crezcan to-
dos aquellos que nos vienen acom-
panando a lo largo de estos aios.
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Martin Nenezian
Titular

1- Este aflo estaremos relanzando
todas las lineas de productos Cygnus,
que incluyen soluciones para control
de accesos. También nuevos produc-
tos en cerraduras electromagnéticas,
conectividad, antenas, radioenlaces,
access point, y switches PoE para vi-
deovigilancia.

Ademds, estaremos presentando
toda la linea de paneles y accesorios
para intrusion de DSC.

Christian Uriel Solano

N Presidente & CEO

1- A fines de 2017 inauguramos
nuestra nueva sede, un proyecto
pensado para brindar mayor como-
didad y mejores servicios a nuestros
clientes; ampliar y mejorar nuestros
servicios logisticos aumentando el
espacio y recursos de dep6sitos y lo-
gistica, mas cantidad de salas de reu-
niones, mayor espacio de showroom,
mas salas de video conferencias, en-
tre otras comodidades, en un edificio
de 3000 m? de espacio total.

Durante el primer trimestre de
2018, ademas, inauguraremos otros
4000 m? en nuestro nuevo centro
logistico, dedicado exclusivamente a
abastecer a nuestros mas de 35 distri-
buidores en todo el territorio nacio-
nal, formando la mayor red de distri-
buciéon de productos de seguridad
electrénica de Argentina. También
mantendremos toda nuestra serie de
capacitaciones presenciales y en li-
nea (webinars) para todo el mercado.

Ademds, incorporaremos nuevos
planes de financiacién para nuestros
clientes y sus proyectos.

También hemos sido nombrados
distribuidores Pyronix, con lo cual in-
gresamos en el mercado de las alar-
mas de intrusion, a la que sumamos
soluciones Hochiki para deteccion
profesional de incendios y Olex.la
para sus productos de control de ac-
cesos y control de asistencia.

De esta forma, en 2018 inverti-
remos fuertemente en consolidar
nuestro portfolio de soluciones de
seguridad electrénica, abasteciendo
a los segmentos de deteccion de in-
trusion con Pyronix, videovigilancia
con Hikvision, control de accesos con
Hikvision y Olex.la, tiempo y asisten-
cia con Hikvision y Olex.la, deteccion

de incendios con Hochiki, storage
con Seagate y Western Digital, alma-
cenamiento masivo con Hikvision,
Dell y EMG; servidores y desktop PC
con Dell, accesorios para CCTV con
Folksafe y Hikvision, infraestructuray
cableados con Furukawa y Hikvision;
networking profesional con Hikvi-
sion, Ubiquity y Dell.

2- Segun los estudios de mercado
nacionales e internacionales, nuestro
sector va continuar creciendo a una
tasa razonable, pero al mismo tiem-
po crecerd la competitividad entre
fabricantes y distribuidores, produ-
ciendo como resultado lo que suce-
de en todos los mercados que tien-
den a hacer cada vez mas masivos
sus productos: la baja abrupta de los
margenes comerciales. En un esce-
nario econémico local de inflacion y
aumento constante de costos de es-
tructura, creemos que el sector debe
ser cuidadoso de estas variables.

En Security One nos sentimos con-
fiados en que 2018 serd un gran afno,
de crecimiento y desarrollo profesio-
nal para toda nuestra red de clientes
y distribuidores.

Marcelo Gonzalez
Project Manager

1- Segurcenter estd comenzando su
camino y uno de los objetivos es brin-
dar un servicio de entregas rapido,
contar con stock, y capacitar al cliente
para que rentabilice sus compras.

Estamos incorporando nuevas mar-
cas y buscando ofrecer productos in-
novadores, ya que queremos ofrecer
una solucién integral para cada tipo
de proyecto.

Por otro lado, tenemos en marcha
un plan de capacitaciones anual.
Uno de nuestros lemas es la forma-
cién y el asesoramiento de los ins-
taladores, para que estén al dia con
la demanda que exige el mercado.
Contamos con un equipo de exper-
tos con amplia experiencia en inte-
gracion, que enfocaran sus esfuer-
zos en capacitar al instalador.

2- Creemos que serd un ano de cre-
cimiento para nuestra industria en
general. En este contexto, Segurcen-
ter no es una excepcion.

Tenemos en marcha una buena
cantidad de proyectos, acompafan-
do con nuestra experiencia y cartera
de productos a nuestros integrado-
res, y confirmamos que, en el trans-
curso del ano, ese nivel de creci-
miento se mantendra constante.


www.playseguridad.com
www.provisiondigital.com.ar
www.securityone.com.ar
www.segurcenter.com.ar
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Mediante las Soluciones Deep Learning de HIKVISION

Deep Learning es el proximo paso en Inteligencia Artificial (Al).

Deep Learning incorpora principios de aprendizaje propio sin necesidad de supervision humana,
trascendiendo el concepto de aprendizaje mecanico donde la clasificacion de patrones se hacia aun de forma
manual, traduciéndose en algoritmos. Los algoritmos analiticos propios de Hikvision nutren continuamente a
la tecnologia Deep Learning, tanto para fortalecer su exactitud a través del aprendizaje en procesos
paralelos, imitando redes neuronales, como para la recoleccion de grandes cantidades de datos. El
rendimiento en aplicaciones como la deteccion facial, vehicular o reconocimiento humano presenta avances
significativos acorde al avance de la tecnologia Deep Learning. Y Hikvision lidera este desarrollo.
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Mathias Schusterman
CEO

a SEGURIDAD
TOTAL

1- Este afo nos hemos mudado de
lugar de trabajo a uno mas amplio y
con mayores capacidades operativas.
La nueva infraestructura nos brinda
mas y mejores espacios para desarro-
llar lo que ya veniamos haciendo, al
tiempo que nos desafia a crecery lle-
nar todos estos espacios de proyec-
tos e ideas. Disponemos de una sala
de reuniones para el equipo, una sala
de capacitaciones -donde realizare-
mos eventos a partir de marzo-, un
espacio de esparcimiento para que
podamos reconectar luego de horas
de trabajo ininterrumpido, estacio-
namiento para clientes, un depésito
unificado y un showroom interactivo
para poder otorgarles a los clientes
un contacto real y técnico con nues-
tra amplia linea de productos.

Puertas adentro, nos obliga a reor-
denarnos, a plantear mas y mejores
procesos que obliguen a la mejora
constante, la innovacién, el servicio,
la calidad de atencién y la calidad de
producto.

A nuestros clientes le daremos un
mejor y mas rapido servicio, focali-
zandonos en la calidad de producto
y en comenzar a ofrecer capacita-
ciones, no solo para seguir profesio-
nalizando el rubro de la seguridad
electrénica sino para estimular el
networking y el trabajo en conjunto
entre todos los actores del sector.

2- El sector se profesionaliza y me-
jora ano a ano. Vemos que la tecno-
logia IdC viene pisando fuerte y la
interconexion y los protocolos de es-
tandarizacién también. En un sector
donde se intenté la monopolizacién
tecnoldgica, que aparezcan ciertas
tendencias es muy positivo para es-
timular la competencia y perseguir
la mejora continua.

El sector sigue teniendo un gran
potencial y esperemos que la situa-
ciébn macro y microeconémica ar-
gentina acomparen esta tendencia.

Eric Natusch
Country Manager

1- Para este afio tenemos grandes
proyectos: por un lado, seguimos
consolidando nuestra red de distri-
buidores en todo el pais, lo que nos
permitira aumentar la visibilidad de
nuestra marca y para acompafar
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este crecimiento, vamos a realizar
una importante campana de marke-
ting y comunicacién. Esta campana
incluird la participacion en ferias y
eventos a lo largo de todo el pais,
para acercar nuestros productos a
todos nuestros clientes.

Adicionalmente, vamos a estar lan-
zando una nueva y completa linea
de productos que combinan los re-
cientes avances tecnoldgicos con un
disefio practico y moderno.

2- Creemos que es un ano que va a
ofrecer muchas oportunidades al sec-
tory por ello vamos a apostar fuerte a
lograr el crecimiento esperado.

Leandro Contreras
Socio gerente

1- Para 2018 tenemos como objeti-
vo afianzar las relaciones con nues-
tros clientes integradores, colaboran-
do en todos sus proyectos. Vamos a
agregar nuevas lineas de productos,
como controles de accesos, cercos
eléctricos, fibra éptica e incendio.

Estamos reforzando, ademas, nues-
tro soporte técnico para dar mas y
mejor asesoramiento en cada uno de
los productos que comercializamos.

Con Mark seguimos con el mismo
objetivo: brindar productos de ca-
lidad a un precio competitivo para
que el integrador relacione la marca
con calidad y no solo con el precio.

Silicon Group, como todos los
anos, va a seguir trabajando para
poder acercarse a los integradores,
buscando fomentar sociedades de
negocios exitosas, participando en
todas las etapas de sus proyectos
con la mas amplia variedad de pro-
ductos. Sabemos que somos una
empresa joven con muchas ganas
de seguir creciendo y es un orgullo
que nuestros clientes sigan eligién-
donos dia a dia. Estamos muy felices
de crecer junto a ellos.

2- El sector estda muy competitivo,
el cliente tiene mucha oferta y hoy
elige dénde comprar, basicamente
por servicios de valor agregado.

Matias Aspis
Director

1- Desde Simicro seguimos apos-
tando a nuestros clientes. Es por ello
que para este afo tenemos proyec-
tado potenciar nuestros productos
y tecnologias, incorporando nuevas

soluciones y marcas.

En cuanto a CCTV, ampliaremos
nuestra oferta con nuevas tecnolo-
gias de Ultra HD y potenciaremos las
soluciones de integracién, sustenta-
das en nuestros sistemas de analitica
avanzada y predictiva. En cuanto a
intrusion y control de accesos, mul-
tiplicaremos nuestro portfolio de op-
ciones y productos. De igual manera,
traeremos al pais los ultimos desa-
rrollos en soluciones para el sector
de incendio.

Todo esto dentro de un marco con-
tinuo de seminarios y capacitacio-
nes, de modo tal de que nuestros
clientes, puedan sentir el acompa-
namiento constante de Simicro, tal
como lo venimos haciendo desde
hace mas de 30 afnos. Desde nuestra
Academia Simicro, ademas, brinda-
remos un espacio novedoso de ca-
pacitacién y coworking.

2- Pronosticamos un aio de creci-
miento del sector, en el cual el pro-
fesionalismo y la calidad de atencion
seran las variables claves de creci-
miento.

Intuimos que la complementarie-
dad de seguridad electroénica, intru-
sion y control de acceso se articula-
ran para alcanzar nuevos mercados.

Matias Favaro
Director general

1- Nuestra meta en este nuevo afno
es continuar trabajando con profesio-
nalidad y excelencia, para seguir brin-
dando la mejor calidad y atencion a
actuales y futuros clientes. Es muy
importante para nosotros contar con
profesionales altamente calificados,
por lo que continuaremos capacitan-
do a nuestro personal.

En cuanto a la tecnologia, el sector
estd en permanente modernizacion,
asi que también seguiremos investi-
gando y actualizando la tecnologia
que permita brindar un mejor servicio
costo/calidad. También sumaremos a
nuestro portfolio implementacion y
disefo de cableado estructurado con
fibra 6pticay CAT 5y 6.

Una parte fundamental en nuestra
compafia es formar alianzas estra-
tégicas con empresas prestadoras
de servicios complementarios a los
nuestros, como empresa de softwa-
re, fabricantes nacionales, seguridad
fisica, seguridad informatica, etc. Por
este motivo, lanzaremos nuevos ser-
vicios y prestaciones para ampliar la
capacidad de soluciones integradas.


www.seguridadtotal.com.ar
www.siera.com.ar
www.simicro.com
www.silicongroup.com.ar
http://www.sincro.com.ar/

Guardianes del espacio exterior

Barreras infrarrojas que protegen e iluminan lugares abiertos

ABL1001206(A) | ALEAN | Barrera Infrarroja 6 haz. 100 mts. 120 cm de altura. Apta Exterior

ABL301508(A) | ALEAN | Barrera Infrarroja 8 haz. 30 mts. 150 cm de altura. Apta Exterior

Artefacto luminico superior intercambiable y
a eleccién del cliente
©

- Se pueden utilizar como luminaria para el jardin y como deteccion perimetral conectado al sistema

de alarmas.

- Uso apto para exteriores y perfecto rendimiento a prueba de agua.
- Excelente relacion precio-calidad.

Comercializamos también estos productos ALEAN:

ABO-20L / ABT-60 / ABE-100 / ABE-150 / ABE-250L / ABI30-482 / ABI30-764 / ABI30-1086 / ABI30-1408.

() Sumalo a tu kit y registrate entrando a

. > [
www.kitexperto.com St
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®’ Respuesta directa

En definitiva, nuestra meta para
2018 es profundizar nuestra vision,
mision y valores, asi como incorporar
tecnologias que nos permitan conti-
nuar profundizando la calidad de los
servicios prestados.

2- En lineas generales se percibe el
crecimiento econémico del pais, por
lo que esperamos que este nuevo
ano nuestro sector esté a la altura de
las circunstancias, dando soluciones
y respuestas a las demandas de se-
guridad de nuestros clientes.

b

Daniel Banda
CEO

———

1- En 2018 apostamos por ampliar
nuestros horizontes. Comenzamos
en enero con la participacién en In-
tersec Dubai, donde firmamos un
acuerdo con nuestro representante
en Jordania y estaremos presentes
en las ferias de seguridad mas impor-
tantes del mundo.

De igual forma, estamos trabajando
arduamente en nuestras aplicaciones
moviles de seguridad: SmartPanics,
que funciona como una botonera de
panico para el envio de eventos de
alarma directamente a la estacién de
monitoreo, y Vigicontrol, para el con-
trol online de guardias y vigiladores.

También estaremos presentando
nuestras soluciones de seguridad in-
tegrada, llevandola a mas entidades
financieras, universidades, empresas
de salud, countries y municipios.

2- Nuestras expectativas son gran-
des, actualmente los smartphones
son el Unico camino posible en el
desarrollo del monitoreo del futuro:
los usamos para pedir comida, ver
nuestras cuentas bancarias y guiar-
nos al conducir el auto. También es
necesario utilizarlo para protegernos
y proteger a nuestros seres queridos.

Pensando precisamente en cubrir
estas necesidades, ofrecemos tanto
a las empresas de monitoreo, como
municipios, universidades y empre-
sas de salud estar un paso adelante
en materia de seguridad.

Paola Koch
Gerencia comercial

1- Para este nuevo afo contamos
con el apoyo de dos grandes marcas:
la nueva linea de magnéticos Tane, de
tecnologia estadounidense, que ya
estamos comercializando y la linea de
sensores antisismicos Siemens.

El 2018 presentaremos la nueva li-
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nea de Crow: un panel de alarmas
de 64 zonas con control de accesos
para 200 usuarios, con TCP/IP, 3G y
WiFi, para lo cual realizaremos una
serie de seminarios al interior del
pais en los que entregaran titulos
habilitantes para instalar los paneles
que van a revolucionar el mercado.

2- En este ano nos encontraremos
con avances importantes tecnologi-
cos, sobre todo en el area de comu-
nicacién. El rubro debe incorporar
nuevas tecnologias para poder dar
respuesta a los nuevos paradigmas,
de lo contrario muchas marcas que-
daran obsoletas. En este sentido,
Crow desarrollé su nueva linea de
productos.

Augusto Makar
Gerente operativo

1- En Tanyx confiamos que el 2018
serd un ano de gran crecimiento,
acompanado por el exitoso ano
2017. Respecto a nuestras lineas de
videovigilancia, conectividad e in-
trusion hemos incorporado marcas
de primera linea, que apuntan a di-
versos segmentos: Foscam, Hikvi-
sion, Dahua, Synology, Wisnetworks,
Pyronix, JWM, Seagate y WD. Tam-
bién presentaremos soluciones de
energias alternativas y alimentacién
de baja potencia.

Por su parte, en Lenox, la division
de control de asistencia y accesos,
terminaremos de desarrollar duran-
te este semestre la versién Control
Lenox cloud. Este software total-
mente en la nube permitird incor-
porar nuevos clientes y comenzar la
expansion a otros paises.

Una importante noticia es que in-
corporaremos una sala de capacita-
ciones, a fin de fortalecer el vinculo
con nuestros clientes creando una
gran base de conocimiento. Tam-
bién continuaremos con los semina-
rios online.

Ademas, con la finalidad de cum-
plir con la alta demanda de nues-
tros clientes, ampliaremos nuestro
deposito. Esto nos permitira tener
un 35% mas de stock y abastecer
rdpidamente las necesidades del
mercado.

2- Es un mercado dindmico en el
que hay que estar muy pendiente
de las novedades. En ese sentido
trabajamos para estar actualizados
y trasmitirselos a nuestros clientes.
Esperamos que la exposicién Inter-
sec 2018 nos reciba de la mejor ma-
nera: es una gran vidriera en la que

gueremos crear nuevos vinculos y
fortalecer los existentes.

Gustavo Calanni
Gerente general

1- El objetivo del afio 2018 es afian-
zar nuestra presencia en los merca-
dos verticales que atendemos (ba-
rrios cerrados, plantas industriales,
edificios de oficinas y viviendas) y
lograr alianzas estratégicas con em-
presas constructoras y empresas de
seguridad fisica.

En cuanto a proveedores, el obje-
tivo es afianzar vinculos con mayo-
ristas que ofrezcan soluciones “all in
one’, con buen RMA, soporte técnico
y atencion personalizada.

2- El costo de la mano de obra cali-
ficada ha crecido en el Ultimo afo, lo
que es un indicador de que el sector
de industria que necesita solucio-
nes robustas con equipamiento de
primera linea y relaciones con los
integradores a largo plazo tuvo de-
manda y crecid. Eso nos hace espe-
rar un buen afo a las empresas que
ofrecemos soluciones integrales.

Paula Herrero
Marketing Manager

1- ZKTeco Argentina estard este
ano a cargo de la regién Cono Sur
de América Latina -Argentina, Uru-
guay y Paraguay- ofreciendo aseso-
ramiento comercial y de marketing,
soporte técnico y de desarrollo. Ade-
mas, se realizaran diferentes visitas a
dichos paises.

ZK sigue ampliando sus produc-
tos hacia otros sectores, como son
la inspeccién de personas y bultos;
sistemas de lectura de patentes para
estacionamientos y otros usos; tec-
nologias biométricas combinadas
entre palma, huella, vena, rostro y
tarjeta, y terminales de puntos de
venta (POS) con lectura de huella di-
gital incorporada.

En lo referente a tiempo y asisten-
cia, presentaremos una linea de pro-
ductos low cost, como las terminales
de escritorios D1y D2.

2- ZKTeco confia en que el sector
seguird creciendo como hasta aho-
ra, debido a la demanda constante
de nuevas tecnologias de seguridad
digital y personas.

Por eso apostara a soluciones a me-
dida, ya que el cliente estd cada vez
mas concientizado sobre la seguri-
dady se vuelve mas exigente.


http://www.softguard.com/
www.starxsecurity.com.ar
www.tanyx.com.ar
www.ussinna.com
www.zkteco.com.ar
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Maximas prestaciones
para exigencias extremas

Siera presenta su nueva y exclusiva linea de camaras IPX-PRO. Camaras IP con analisis
de video incorporado, productos inteligentes de alto rendimiento y muy faciles de usar.

Cerca Virtual, Cruce de Linea, Objetivo Abandonado, Objetivo Removido,
Velocidad Anormal, Parking llegal, Tamper, Desconexién, Alarma de disco,
Zonas de Privacidad y muchas otras prestaciones que hacen de IPX-PRO

la linea mas “PRO” del mercado.

o

ulsiera_la nlsieraelectmnicsla Www.siera.com.ar Get ready to be ,‘l.era_
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FORO NEGOCIOS DE SEGURIDAD

G Esteban Avalos

Creo que el mercado estd cambian-
do bastante por dos motivos: uno
econdmico, donde el cliente trata de
ahorrar en abonos y el otro tecnolé-
gico, donde las lineas terrestres tien-
den a desaparecer (segun mi criterio,
un error) y las aplicaciones celulares
son el centro de la atencién.

De esta manera, las nuevas alarmas
con conexion IP o directamente WiFi
con avisos inmediatos al celular del
cliente y verificacion inmediata de
las cadmaras del lugar, hacen que
las empresas que no se “aggiornen”
pierdan cada vez mas mercado.

El avance de las nuevas tecnologias 'y
las orientaciones IdC hacen que has-
ta las grandes empresas, de primera
linea, no estén reaccionando con la
velocidad que el mercado demanda.

Desde mi punto de vista y de acuer-
do al tipo de clientes con los que
mas trato (comercios y usuarios do-
miciliarios), desde agosto de 2017 se
ve una mejora sostenida después de
muchos meses malos. Esta mejora,
entiendo, se dio por una cuestién de
confianza en el mercado y no nece-
sariamente por falta de fondos.

El clima desde lo financiero es bas-
tante inestable (inflacion, trabajo, ta-
rifas, impuestos, etc.), aunque desde
lo tecnolégico hay un gran avance
en productos y soluciones para apro-
vechar.

Alejandro Druetta
(Tucuman)

G Faustino Costa

Veo un constante crecimiento de
la actividad, en especial en los in-
tegradores que vayan sumando las
tecnologias actuales con otros sis-
temas, tal vez no relacionados con
seguridad, ya que el desafio empre-
sario es bajar costos. El que sepa“sa-
carle el jugo”a la tecnologia y comu-
nicarla, tendrd ventajas.

m Marcelo Hirschhorn

En nuestro caso vemos un crecimien-
to en la demanda de sistemas de
deteccién de intrusion que creemos
que se va a mantener. La suba de los
indices de delitos contra la propiedad
arrastra también a los sistemas de
video y vemos postergados algunos
proyectos estratégicos, con poca inci-
dencia de la situacién de inseguridad.
Notamos que en el mercado de vi-
deovigilancia se los estan disputan-
do dos grandes marcas, cuya poli-
tica de ganar por precio pareciera
predominar, resultando en una baja
en los valores de los equipos, con la
consiguiente pérdida de volumen
de negocios, ya que hay un techo
en la capacidad de instalacion.

Es innegable el cambio de estra-
tegia de los fabricantes: ya no hay
unos pocos distribuidores sino que
se masificd el escenario en la puja
por la intermediacion.

Mas que expectativas, transmito la
lectura que hacemos del momento:
tenemos una vision optimista para
este afo para nuestro sector.

Sin Ilmlte cfé distancia
Monitoreable por hardware (o) software

G Claudio Javaloyas

Debido a los cambios climaticos re-
cientesy catastrofes, creo que nosire-
mos acoplando a la tendencia inter-
nacional, incorporando “seguridad”
a varias actividades ademas del en-
torno laboral y hogarefio, en ciertas
actividades deportivas y recreativas
para comunicacién de emergencia,
en viajes y traslados, reuniones y reci-
tales, etc. En muchos casos, las redes
sociales han ayudado mucho con ese
tema, pero ya se busca algo mas es-
pecifico y menos trivial. En cuanto al
desarrollo y avances, creo que estare-
mos progresando mucho, tanto en la
parte electrénica como en la robética
aplicada, drones y automatizaciones.
El IdC también viene empujando el
desarrollo del sector, brindando mas
opciones y gadgets interesantes para
integrar con los sistemas actuales,
tanto en domética como en alarmas
y avisos.

O

Como técnico independiente, mu-
chos avances quedan fuera de mi
rango de trabajo, aunque lo mas
preocupante en Uruguay es la falta
de stock. Es muy comun que envien
una lista de precios muy amplia,
pero sin productos en existencia. En-
tonces hay que evaluar si arriesgarse
a innovar con productos, porque no
hay certeza de que los éstos se en-
cuentren al momento de realizar el
trabajo o la ampliacién de un siste-
ma preexistente. il

Walter Reddel
(Montevideo, Uruguay)

WWW. defensauno com 011 3999 6960 ventas@defensauno com
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TECNOLOGIA PROTECCION

Especialistas en Seguridad Integral

Implementamos

los mejores Servicios de Seguridad

en distintas areas, brindando

atencion personalizaday

I capacidad de resolucion inmediata

@ Alarmas de Intrusion
@ccrv

@ Cercos Electrificados
@ Proteccion Perimetral
@ Controles Biométricos

@ Deteccion de Incendio

www.typsrl.com.ar

Ciudad de Neuquén:
Rivadavia 790

Ciudad de Anelo:

Parque Industrial de Anelo
Vaca Muerta

Lote M. Manzana3y4

Ciudad Autonoma de Buenos Aires:
Av. Rivadavia 2134. Piso 5. Oficina F

Contacto: +54 11 156 213 8341
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Instalacion de paneles solares

Eluso de energias renovables es cada vez mds frecuente en la vida diaria. Entre ellas, la energia solar

es la mds difundida: su ilimitada abundancia puede ser aprovechada a través de la tecnologia para

ser transformada en electricidad.

ROBERTO JUNGHANSS
Gerente general de
Electrosistemas de Seguridad
ri@electrosistemas.com.ar

E | instalador de paneles solares
fotovoltaicos es un profesional
que debe reunir conocimientos y
experiencia en diversos rubros, tanto
en electricidad y en electrénica como
en estructuras civiles de construc-
cion. Asimismo, deberad identificar
claramente los requisitos del cliente
y cdmo aprovechar las energias re-
novables para satisfacer estos obje-
tivos. Por ultimo, y en funcién de la
envergadura del proyecto, también
debera suministrar informacion soli-
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da para el andlisis y célculo de ren-
tabilidad y amortizacién del mismo.

La intencion de este curso es lograr
que el técnico aprenda a disefar un
sistema fotovoltaico, considerando
las diversas condiciones geograficas
para obtener el mayor aprovecha-
miento de los paneles, a evaluar y
elegir los componentes del sistema
y arealizar la instalaciéon acorde a los
requisitos del cliente.

Este oficio requiere de un profe-
sional versatil en un campo relati-
vamente nuevo y en un mercado de
crecimiento acelerado.

TRANSFORMACION DE

ENERGIA SOLAR EN ELECTRICA

Es un proceso por el cual la energia
solar se convierte directamente en
electricidad. El dispositivo actuan-

te en este proceso es la célula solar
o célula fotovoltaica, que permite
la conversiéon de una particula con
energia luminica (fotén) en energia
electromotriz (voltaica).

{ o ®
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Cuando la energia luminica incide
en la célula fotoeléctrica, existe un
desprendimiento de electrones de
los atomos, que comienzan a cir-
cular libremente en el material. Sin
embargo, la corriente eléctrica que
puede obtenerse bajo ciertas con-
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diciones de una pieza de silicio puro
es demasiado pequena y no puede
usarse de manera practica. Por lo
tanto, el silicio puro es modificado
quimicamente agregandole peque-
Aas cantidades de otros elementos.

Para tener una mayor cantidad de
electrones que puedan moverse li-
bremente hacia el circuito, se agrega
fosforo. Al agregar este macromine-
ral al silicio, se proporciona un elec-
trén adicional por cada atomo de
fésforo. De manera similar es posible
agregar al silicio un elemento que
proporciona un hueco, un espacio
donde falta un electrén. Los huecos,
al atraer a los electrones, facilitan su
movimiento.

Para aumentar la eficiencia se di-
sefan en cada oblea cientos de dio-
dos, los cuales son capaces de sumi-
nistrar tensiones de varios volts (V).

Los paneles solares pueden aco-
plarse en forma modular, lo que per-
mite pasar de un sistema doméstico
de generacién de energia a otro mas
potente para industrias o instalacio-
nes de gran consumo.

Esta transformacion de energia se
produce sin mecanismos moviles,
sin ciclos termodindmicos ni reac-
ciones quimicas, por lo que se podria
afirmar que es una de las energias
renovables con mas proyeccion de
futuro por su sencillez técnica. Las
células reaccionan tanto con luz so-
lar directa como con luz difusa, por
lo que pueden seguir produciendo
electricidad en dias nublados.

VENTAJAS

La tendencia actual es mejorar de
manera permanente la eficiencia
de las células fotovoltaicas, con una
creciente disminucién de los costos.
Es por esto que, en la actualidad, re-
sulta una alternativa viable a otras
fuentes energéticas, ya sea que se
utilice como fuente principal de
energia 0 complementaria a la ener-
gia de red.

Es notable el aumento a nivel mun-
dial el uso de este tipo de energia,
fundamentalmente por sus demos-

Radiacién solar
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fotovoltaicos

Controlador

Inversor
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tradas ventajas, entre las que se en-
cuentran la gran durabilidad de los
componentes del sistema (con una
vida util estimada en 25 anos).

Entre sus beneficios, también se
cuenta que no requiere mayor man-
tenimiento salvo la limpieza de los
paneles, no producen contamina-
cion atmosférica, no hacen ruido,
no consumen combustible, se ali-
mentan del sol tanto con luz directa
como difusa y su facilidad de insta-
lacién, que permite su integracion
en zonas urbanas sobre edificios ya
construidos.

COMPONENTES DE

UN SISTEMA BASICO

Para la instalacién de un sistema
solar fotovoltaico es necesario reali-
zar un dimensionado o calculo de las
necesidades que el cliente requiere,
y asi calcular los watts (W) que se
necesitan en cada momento del dia.
Teniendo en cuenta, ademas, el ni-
vel de radiacion del sol en el punto
de ubicacién del proyecto, se podra
estimar la demanda de potencia de
los paneles.

Los paneles solares son, entonces,
el componente fundamental de
todo sistema de generacion de ener-
gia eléctrica fotovoltaica. Sin embar-
go, un sistema fotovoltaico puede
instalarse ya sea conectado a la red
de distribucion eléctrica o completa-
mente independiente (auténomo).

Los sistemas fotovoltaicos conecta-
dos a la red de distribucién ayudan
a disminuir el consumo de energia

proveniente de la red, ya que el sis-
tema fotovoltaico es capaz de pro-
porcionar al menos gran parte de
la energia eléctrica que consume
el cliente durante el horario diurno
(generalmente en industrias, comer-
cios, edificios, oficinas, etc.).

En caso de que el sistema sea in-
dependiente, es decir, que no esté
conectado a la red de distribucién
eléctrica, sera necesario incorporar
al sistema un banco de baterias re-
cargables, las cuales almacenaran
energia proveniente de los paneles
solares para luego utilizarla cuando
estos no reciban suficiente luz solar.

Un sistema fotovoltaico basicoy au-
téonomo se compone de los paneles
solares, las baterias y un inversor, un
dispositivo electrénico que convier-
te la corriente continua producida
por los paneles en corriente alterna
utilizada por la mayoria de los apa-
ratos eléctricos usados en el hogar.
Ademas, el sistema utiliza un sistema
de regulador de carga que controla
la cantidad de energia que se alma-
cena en las baterias, alargando asi su
vida util al evitar su sobrecarga.

El sistema se completa con cables
de conexion, equipos de proteccion
y soportes mecanicos.

La configuracion basica mas utili-
zada es la que proporciona corriente
alterna a los aparatos eléctricos. En
esta configuracién se conectan los
paneles solares directamente al re-
gulador de carga y éste se conecta
al banco de baterias recargables.
Como el banco de baterias propor-
ciona corriente continua, se conecta
el inversor para convertir la energia
en corriente alterna y, posterior-
mente, distribuirla a la instalacion
eléctrica convencional de una casa
o edificio.

CONSIDERACIONES

GEOGRAFICAS

En el hemisferio sur, los paneles
siempre se montan orientados hacia
el norte para un mayor aprovecha-
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miento de la energia solar que, una

vez captada, se transforma en ener-

gia eléctrica.

Sin embargo, la estructura de los
paneles fotovoltaicos, ademas de
ser el soporte mecanico de los mis-
mos, permite fijar la inclinaciéon de
los paneles en un angulo perfecto
acorde con su ubicacién.

Este dangulo de inclinacién de mon-
taje tendra estrecha relacion con la
latitud del lugar del emplazamiento,
siendo posible tres opciones, segun
laingenieria del proyecto:

- 20° mayor que la latitud para ins-
talaciones de funcién prioritaria en
invierno, como la de servicios eléc-
tricos en albergues o paradores de
montafa.

- 15° mayor que la latitud para ins-
talaciones de funcionamiento mas
0 menos uniforme durante todo el
ano, como por ejemplo la de elec-
trificaciéon de viviendas, bombas de
agua, repetidoras de TV, etc.

- Exactamente igual que la latitud
para instalaciones de funciona-
miento prioritario en primavera o
verano, como los campings y cam-
pamentos.

Sumate a la comunidad virtual
mas importante dedicada a
los Sistemas de Seguridad

Unite ahora entrando
en www.rnds.com.ar

Cara al norte

S

Angulo de inclinacién

Los angulos de inclinacién se mi-
den como un dngulo entre la super-
ficie del panel y la horizontal. Si tie-
ne un angulo pequeno, el médulo
esta puesto plano al suelo. Por otra
parte, el médulo esta mas vertical
mientras mas grande es el angulo
deinclinacion.

Lo ideal es ajustar dos veces al afo
la inclinacién de los paneles, una
durante los meses de verano (mas
horizontal) y durante los de invierno

haciendo click en

la solapa |

FORO |
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(mas vertical).

De todas formas, si no se quisiera
ajustar la instalacion por cada esta-
cion del ano, se recomienda usar el
adngulo de inclinacién de invierno.
Este angulo, al ser mas vertical, per-
mite que el sistema esté perfecta-
mente ajustado durante los meses
de los dias mas cortos (de condicién
mas desfavorable), como contrapar-
tida de sobredimensionar un poco
mas la potencia del sistema. |

Negocios de o

Segurida/, :

Powered by
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;Qué es la“triple restriccion” en

el disefio de un proyecto?

Definicién y aplicacion del concepto

Llevar a cabo un proyecto de seguridad en tiempo y forma requiere de una planificacién que permita

seguir el “paso a paso” de manera ordenada. La incidencia del tiempo y los costos en la resolucion de

la obra.

Juan Fanjul
Director Ejecutivo VLX Electrénica
Jjfanjul@vixelectronica.com.ar

En la edicion numero 114 de
RNDS, correspondiente a no-
viembre/diciembre de 2017, hici-
mos una introduccion a la gestion
de proyectos, hablamos sobre el
ciclo de vida y presentamos la me-
todologia del PMI con sus areas de
conocimiento y grupo de procesos.

Si bien todas las areas involucradas
estan interrelacionadas entre si, tres
de ellas conforman lo que se cono-
ce como la “triple restriccion”: costo,
tiempo y alcance, que desde el pun-
to de vista tedrico se grafica como
un tridngulo equilatero para visuali-
zar la interaccién entre ellas.

La etapa de disefio constituye uno
de los puntos mas importantes del
proyecto. Sin embargo, es durante
la recoleccion de requerimientos
cuando definimos el alcance del sis-
tema, es decir cual sera el producto
final o entregable. En nuestra acti-
vidad también debemos definir el
alcance funcional del sistema que
vayamos a implementar.

Una de las tareas fundamentales
en esta etapa es desarrollar lo que
se conoce como EDT (Estructura de
Descomposicién de Trabajo o WBS
eninglés).

En la EDT se subdividen las tareas a
realizar para poder estimar costos y
duraciones con mayor facilidad. De
esta manera, por ejemplo, un proyec-
to de seguridad electrénica podemos
subdividirlo en etapa de canaliza-
ciones, cableados, montaje, conec-
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Triangulo del
Project Management

CRONOGRAMA

Cudnto tiempa le
tomari completario?

TRIANGULO

PRESUPUESTO

DEL PROJECT

MANAGEMENT

Cudl serd el costo?

torizados, configuraciones, ajustes y
pruebas del sistema y capacitacion
del personal; realizando las conside-
raciones que sean necesarias para
cada caso.

Una vez definido el alcance, y en
funcién del plan de trabajo, co-
mienza la etapa de asignar recursos
al proyecto, y es en este momento
donde comienza a aplicarse el con-
cepto de la“triple restriccion”.

TIEMPO

Una restriccién en el tiempo se pro-
duciria en el caso de que el sistema
tuviera que estar en funcionamiento
en una fecha determinada. En este
caso, para poder cumplir con el pla-
zo de entrega, se podrian aumen-
tar las horas hombre del equipo de
trabajo asignado al proyecto, con lo
que resulta intuitivo apreciar la rela-
cién entre el COSTO y el TIEMPO de
implementacion.

Como ejemplo, si se modificara la
cantidad de cdmaras o sensores de
un sistema de seguridad, claramen-
te esa modificacién en el alcance
tendria un impacto directo sobre el

ALCANCE
Qué es lo gue

ol proyecto estd
intentando lograr?

costo de materiales y el tiempo de
ejecucion.

El Project Manager debe tener cla-
ridad para identificar cambios, aun-
que parezcan minimos, para poder
considerar el impacto de ellos sobre
los plazos o el presupuesto.

La estimacion de los plazos es un
area clave para una implementacién
exitosa. Es importante planificar un
cronograma real de lo que se quiere
realizar, definir cuales seran las acti-
vidades a desarrollar, secuenciarlas
y estimar la duracién de cada una.
Con eso tendremos lo que se cono-
ce como “linea de base” o cronogra-
ma de ejecucion.

Dentro de las actividades vincu-
ladas a los plazos, existen herra-
mientas que nos pueden ayudar a
desarrollar el cronograma, como los
diagramas de PERT o de Gantt, o las
férmulas con estimacién de tres va-
lores. Quedara en el criterio de cada
profesional profundizar sobre cada
una de estas metodologias.

Una vez definido el alcancey el cro-
nograma de trabajo, podemos esti-
mar los costos del proyecto.
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CUANTIFICACION DEL PROYECTO

Muchas veces, los interesados en
el proyecto probablemente no pue-
dan cuantificar algunas situacio-
nes o incluso pueden confundirse
cuando se hable de meses u horas
hombres. Sin embargo, resulta mas
facil comprender la magnitud de un
trabajo a través del dinero que se
necesita para realizarlo.

En la elaboracién del presupuesto,
no sélo deben cuantificarse los atri-
butos tangibles de los productos en-
tregables sino también los atributos
relacionados a la gestion. Por ejem-
plo, aquellos costos vinculados a los
estandares aceptables de calidad o
al rango aceptable de demora en la
finalizacién de las actividades del
cronograma.

Del mismo modo en el que exis-
ten herramientas para gestionar el
cronograma del proyecto, hay otras
para trabajar con el costo, como la
técnica del Valor Ganado (Earned
Value), que consiste en una serie de
indicadores que nos permite saber,
de forma rapida y resumida, el avan-
ce del proyecto.

Para lograr que las tres variables

Clicleasy

www.larconsm.com

que conforman la triple restriccion
(costo, tiempo, alcance) se manten-
gan en equilibrio, resulta muy acon-
sejable realizar chequeos de rutina
en el avance de obra. De esta mane-
ra podran cotejarse las estimaciones
del cronograma y del avance presu-
puestario, dos variables que no debe
descuidarse en ningiin momento, ya
que de lo contrario podrian generar-
se desvios importantes.

Para finalizar este capitulo, cabe

En Cérdoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

agregar que actualmente el PMBOOK
utiliza lo que se conoce como “triple
restriccion ampliada”; donde ya no
hay sélo tres variables, sino que se
incluyen como factores a conside-
rar el RIESGO y la SATISFACCION DEL
CLIENTE. No serviria de mucho un
proyecto que cumplié con el alcance,
tiempo, costo y calidad técnica si lue-
go no tuvo la satisfaccion del cliente
en el mercado para, por ejemplo, re-
cuperar la inversién inicial. |

En Buenos Aires
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Seguridad y Confort

Unicos equipos del mercado con

| | CERTIFICACION EN
L | SEGURIDAD ELECTRICA
R DZ FORT

; . - Diseno robusto y seguro.
{ ’:_':”:/ | - Ideal para portones industriales de hasta 1000 kgs.
] | - Tiempo de apertura desde 13 sequndos
(porton standard de 3 mts)
- Corona de bronce

CONDOMINIUM

- Disefio robusto y seguro.
- Ideal para portones industriales de hasta 1000 kgs.
- Tiempo de apertura desde 6 segundos
(porton standard de 3 mts)
- Corona de bronce ™=

2500 HARD WORKING

- Conjunto robusto y preciso.

- Ideal para portones industriales de hasta 2500 kgs.
- Tiempo de apertura desde 5 segundos

(porton standard de 3 mts)

- Corona de nylon reforzada.
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LIGER UNIVERSAL

- Conjunto ideal para grandes industrias.

- Indicado para terrenos con desnivel..

- Ideal para portones industriales de hasta 500 kgs.
\ - Tiempo de apertura desde 5 sequndos
1 (portén standard de 90°)

Los equipos de automatizacion PPA LINEA INDUSTRIAL

cuentan con engranajes de bronce, reforzados, los cuales

le confieren al equipo mas fuerza, mas velocidad y mads
robustez.
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La sequridad en countries y

barrios cerrados

Principales problematicas y métodos de resolucion

Ampliando la entrega original de esta nota, se suman conceptos y métodos de prevencién ante

intrusiones no deseadas, en los que se incluyen nuevas tecnologias de comunicacién de alarmas y

una eficaz distribucion del personal de guardia.

Ricardo Sartori (¥)
Gerente técnico ASSE
rsartori45@gmail.com

Transcurridos cuatro afnos de la
publicacién de “La problematica
de los barrios cerrados” (RNDS edicidon
ne 85, correspondiente a mayo-junio
de 2014), es necesario actualizar y
ampliar los conceptos vertidos en esa
ocasion.

Actualizar porque ha habido, ultima-
mente, cambios en el“modus operan-
di” de los asaltos y ampliar porque es
necesario analizar, con mas deteni-
miento, las dificultades que mas co-
munmente se encuentran en estos
emprendimientos y, consecuente-
mente, esbozar las soluciones técni-
cas que podrian solucionarlas.

En esta suerte de secuela de la nota
original, la idea es bosquejar un plan
a través del cual se logre incremen-
tar considerablemente la seguridad
de un emprendimiento inmobiliario
de esas caracteristicas, consideran-
do grandes extensiones, gran dis-
persion de viviendas y ausencia de
los enlaces comunicacionales urba-
nos mas habituales.

También es necesario aclarar que
esta propuesta procura alcanzar un
alto nivel de seguridad, conside-
rando el minimo costo de inversién
y mantenimiento. Pero, como toda
iniciativa, puede ser perfectible, re-
emplazando algunas tecnologias,
agregando sistemas redundantes o
de respaldo a los aqui propuestos.

NUEVAS FORMAS DELICTIVAS
En los ultimos afios hemos visto
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como el accionar de los delincuen-
tes se modifico, llegando a sortear
facilmente los controles de ingreso
perimetral, ya sea mimetizandose
como propietarios o inquilinos legi-
timos, por lo cual una primera pre-
caucion consistira en “verificar”la es-
pontaneidad del ingreso de nuevos
propietarios e inquilinos, trabajando
en estrecha colaboracién con los
martilleros que gestionan las ventas
o alquileres.

Esta tarea informativa debe ser su-
til y meticulosa para no promover
muchas incomodidades. Su meto-
dologia detallada abarcaria varias
paginas de un libro y, por lo tanto,
no la incluiremos en este texto.

Ahora resta elaborar la rutina para
evitar las intrusiones provenientes
del interior. Estas intrusiones la di-
vidiremos en dos tipos: con casas
desocupadas y con casas ocupadas.

Las casas desocupadas se prote-
geran con el método tradicional de
paneles de alarma, dotados de los
sensores que se consideren pruden-
tes instalar, al que agregaremos un
detalle: de ser posible, estas alar-
mas, que pueden ser silenciosas o
no dependiendo en gran medida de
las normas internas del barrio, si es
muy conveniente que sean monito-
readas desde la guardia central del
mismo barrio. De esta manera, cada
alarma sera verificada a los pocos
minutos de originada y la guardia
debera contar con los medios nece-
sarios para desactivarla o resetearla
luego de realizar la verificacion co-
rrespondiente.

También, si existiera un monitoreo
externo, la central de supervisién,
en comunicacion con la guardia del
lugar, por medio de una contrasefa

podria verificar la resolucion de la
misma. Este doble o multiple con-
trol resulta muy conveniente para el
funcionamiento 6ptimo del sistema.
Aunque, como veremos, no siempre
resulta facil de implementar.

MONITOREO REDUNDANTE

Analicemos en este parrafo la facti-
bilidad técnica de lograr este méto-
do que proponemos. Normalmente
los barrios cerrados y countries ubi-
cados en las periferias urbanas no
tienen buena cobertura de telefo-
nia celular y mucho menos telefo-
nia por cable, siendo esto aplicable
a las viviendas campestres. Por lo
tanto, serd necesario crear una in-
terconexién de VHF con cada vivien-
da y por esa red enviar las sefiales
de alarma a la guardia central y, de
ser posible, que esa red sea utiliza-
ble también para la comunicacion
por voz. Esto que técnicamente no
es muy complejo de implementar,
aportaria un plus de seguridad, per-
mitiendo al habitante transmitir la
visién de hechos inusuales que me-
recerian la atencién urgente de la
guardia. Por ejemplo, un accidente
doméstico ante el cual antes de acu-
dir un miembro de la guardia puede
ir solicitando la ayuda especializada
del caso.

Pensemos que, en un barrio exten-
s0, el desplazamiento desde el ingre-
so hasta una vivienda puede demo-
rar, en caso de un accidente, minutos
considerados preciosos. Esta comu-
nicacion por voz, entonces, se trans-
forma en fundamental.

Existen en el mercado empresas es-
pecializadas en este tipo de enlaces,
de antenas cortas, facilmente iden-
tificables y por lo tanto vulnerables
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al sabotaje, por lo que sera necesa-
rio que cuenten con un sistema de
verificacion de su condicidon online,
por ejemplo, cada minuto. Y que su
salida de servicio sea tomada como
una alarma de sabotaje.

Tenemos hasta acd, entonces,
cada vivienda vinculada a la guardia
central, pudiendo enviar una sefal
de panico, de sabotaje o cualquier
otra surgida del panel de alarma.
Otra ventaja de este sistema es que
puede ser utilizado para establecer
comunicaciéon por voz, de doble via,
para cada una de las viviendas.

La red de VHF puede tener un es-
quema radial, con un radio minimo
de uno o dos kilometros, segun las
condiciones de propagacion. Tam-
bién sera conveniente que la recep-
tora central se ubique con su antena
lo mas alta posible, en el medio del
predio y tenga un enlace por cable o
VHF con la guardia de acceso.

Hay alarmas que incorporan siste-
mas de relevo con otras alarmas, lo
que permitird extender su zona de
influencia, en forma casi ilimitada,
hasta en una direccidon determinada
(para el caso de un predio rectan-
gular, aunque esto no sea lo mas
comun). Ademas, poseen una veri-
ficacion constante de su condicién
online.

ENLACES SATELITALES

La guardia central, dondequiera
que se ubique, puede tener una co-
municacién con el exterior por me-
dio de teléfonos satelitales, que le
permitan enviar sefiales de alarma
donde se desee.

Los teléfonos se encontraran den-
tro de un bunker, entendiéndose
por ello una habitacién de acceso
blindado y ventanas protegidas. La
idea es que soporte una intrusion
violenta por unos minutos hasta
que la alarma, requiriendo la pre-
sencia policial, haya sido enviada.
Por lo tanto, a cargo de esas alarmas
deberia haber un vigilador, conve-
nientemente relevado, de presencia
permanente las 24 horas.

Adicionalmente, es conveniente
que un predio extenso tenga a dis-
posicion un mévil, que haga un re-
corrido periodico y predeterminado,
con una frecuencia que se considere
prudente.

Hasta aqui, la seguridad disefiada
para las casas deshabitadas. Ahora
analizaremos el caso de las casas
ocupadas, en las que, por diferentes
métodos, puedan producirse casos
de intrusion.
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CASAS HABITADAS

Hay diversos dispositivos en el mer-
cado que trabajan como accesorios
de los paneles de alarma tradiciona-
les, que una vez activados se mantie-
nen un cierto tiempo en espera y si
no son reseteados, envian una senal
de panico con un cédigo o canal
especial. O sea, una senal de panico
con un estatus especial porque pue-
de ser revocada y no se lo hizo.

Esta forma de operar evita la sor-
presa. Por ejemplo, una persona
disfrazada de vigilador que llama la
puerta, una persona con restriccion
perimetral que pide ser atendida u
otra circunstancia que requiera su
activacién, ya que en caso de resul-
tar injustificada puede ser anulada.

Todo esto ha sido pensando consi-
derando que las viviendas poseen un
suministro eléctrico regular. De todas
maneras, sera conveniente que cada
casa posea un sistema de respaldo,
que permita mantener activo todo el
sistema 24/7, todo el aio.

Si las viviendas requieren un siste-
ma energético de respaldo, con mu-
cha més razén serd necesario en la
guardia central y en el bunker, si estu-
vieran separados. Uno de los riesgos
es que el eventual corte de energia
eléctrica no lo origine la prestadora
del suministro sino alguien interesa-
do en ingresar de manera ilegal en
alguna vivienda del predio.

Es por esto que, ademads de mante-
ner activa toda la red de comunica-
ciones y alarmas, serd conveniente
mantener un sistema de CCTV en el
ingreso, adicionando un sistema de
iluminacion que abarque todo el en-

torno del acceso principal.

Por otra parte, el mantenimiento
de una iluminacion suficiente, du-
rante un apagon de energia, produ-
ce un efecto disuasivo que brinda
la impresion de un estado de alerta
permanente. Esto lo pudimos com-
probar recogiendo las impresiones
de los vecinos de las instalaciones
dotadas de estas condiciones.

Por ultimo, seria conveniente que
la guardia fisica contara con cuatro
personas por la noche, distribuidas
de la siguiente manera: una persona
en el bunker y tres en el acceso, dos
de ellas en condiciones de tripular
el mévil en las patrullas de rondin o
acudiendo a verificar las causas de
alarma, en comunicaciéon perma-
nente con el bunker. Durante el dia
se podra agregar una persona mas
en el acceso, para colaborar con el
enrolamiento del personal de visita
o de proveedores.

Entonces, el rol completo de la
guardia fisica incluird cuatro perso-
nas durante las 24 horas mds una
solo durante 12 horas.

Una seguridad electrénica bien
planificada no requiere mucho per-
sonal de seguridad fisica ni que la
misma porte armas para alcanzar al-
tos niveles de seguridad y eficacia. |

Agradezco el aporte de mi esposa, estudiosa
de los cambios en las modalidades delictivas,
para la elaboracién de este articulo.

(*) Ricardo Sartori es Jefe de Seguridad Priva-
da certificado por el Gobierno de la provincia
de Buenos Aires, disefiador de dispositivos de
seguridad electrénica e Idéneo en Seguridad
Electrénica certificado por CASEL-COPIME. Ex
profesor de comunicaciones de la Armada.
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* Programacién de rutas de vigilancia

® Patrulla 24 hs.

® Videos en 360° con 6 camaras en HD
* Disminuye los costos de seguridad

® Detenimiento en paradas estratégicas
* Todo terreno
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Modulo de control de accesos CP-4000 de la
familia Pivot Access

Disenado para proporcionar nuevas oportunidades de negocios a instaladores e integradores, la

familia de productos para control de accesos de Alonso ofrece escalabilidad y rentabilidad a través

de un sistema de multiples prestaciones.

| ALONSO ALARMAS

A
€ lon
Qmuu?} www.alonsoalarmas.com

I as soluciones que proveen los
productos Alonso son pensadas

y disefladas para lograr una mayor
eficiencia y rentabilidad en el nego-
cio. El médulo de control de accesos
CP-4000 de la familia Pivot Access de
Alonso, es un producto ideal para
instalaciones monitoreadas donde la
rapidez de dar altas o bajas de tarje-
tas de manera remota agiliza la tarea
diaria, brinda un servicio en linea y
reduce costos de operacion.

A través de los paneles de alarma
A2K4-NG y A2K8 de Alonso, el siste-
ma de seguridad se completa con un
poderoso control de accesos sencillo
de operar e instalar, que permite ex-
pandir el negocio hacia nuevas apli-
caciones como consorcios de edifi-
cios, industrias u oficinas.

El modelo CP-4000 admite todas las
funciones bésicas de los controles de
acceso, pero ademas posee una ven-
taja significativamente importante:
la fusién de un control de acceso con
un panel de alarmas. Esto permite
que una persona pueda ingresar
a un edificio y al colocar su tarjeta,
genere una desactivacion parcial de
dicha alarma, ademas de funciones
como “Alarma de puerta abierta”.

Si bien el CP-4000 es compatible
con lectoras genéricas Wiegand 26
bits, puede trabajar con lectoras
ProlD30 que incorporan un teclado,
el cual permite el ingreso de codi-
gos de usuarios, cddigo de coaccién
para el control de acceso y el cdédigo
de la tarjeta.

Al igual que los paneles de alarma,
el CP-4000 puede ser programado fa-
cilmente mediante el software Alarm
Commander lll de Alonso. Asimismo,
es posible dar altas y bajas en forma
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remota de tarjetas/tags y a su vez eti-
quetarlas con un nombre determina-
do, obteniendo asi una rapida identi-
ficacion por parte del operador.

El moédulo CP-4000 posee funcio-
nes especiales, pensadas para ofre-
cer mas soluciones y abarcar nuevos
segmentos de mercado. Con bajos
costos de inversion, las empresas e
instaladores pueden seguir crecien-
do, incorporando en el cliente final
nuevas opciones de seguridad.

PRINCIPALES FUNCIONES:

« Zona Control de Acceso: permite
generar un armado instantaneo so-
bre la particién a la que pertenece
cuando la zona se cierra. Ademas, el
panel posee un timer programable
que posibilita el armado automati-
co transcurrido dicho tiempo.

- Sistema Anti-entradera: trabajando
con las zonas de control de accesos,
se puede instalar una barrera infra-
rroja detrds de una barrera vehicu-
lar. Una vez que el mévil pasa por
la barrera infrarroja, la particion se
arma, por lo que, si una persona o
automovil deseara ingresar detrds
del auto que acaba de entrar, se ge-
neraria una alarma.

« Organizacion de tarjetas y departa-
mentos: La capacidad méxima de
tarjetas admitidas es de 4080. El sis-
tema es capaz de discriminar has-
ta 255 departamentos o usuarios
diferentes, y a cada departamento
se le pueden asociar hasta 16 tarje-

SEGURIDAD
FLEXIBLE Y MODULAR

tas, pero todas se reportaran con el

mismo numero de usuario.
- Altas y bajas de tarjetas/tags: pue-
den ser dadas de alta tanto de for-
ma local como remota. Los teclados
KPD-860/RF permiten dar de alta o
baja las tarjetas/tags de manera lo-
cal, y a través del software de pro-
gramacion Alarm Commander Il
(ACIIN, seccidon control de accesos,
es posible dar de alta/baja las tarje-
tas en forma remota.

Codigo de coaccion: puede ingre-
sarse desde cualquier lectora mo-
delo ProlD30. Al ingresar este codi-
go, se desarma automaticamente
la particién y envia a la estacion de
monitoreo el cédigo de coaccién
de la particién asociada a la puerta
por donde se ingresé dicho cédigo.
Tiempo maximo de particion des-
armada: esta funcién puede ser
utilizada para generar un evento de
alarma de puerta abierta.

Acceso a través de ID’s de tarje-
tas/tags: existen dos maneras de
habilitar el ingreso a una puerta,
mediante la presentaciéon de una
tarjeta en la lectora o ingresando
en forma manual el ID de la tarje-
ta desde cualquier lectora modelo
ProlD30 instalada en su sistema.
En definitiva, el CP-4000 de la fa-
milia Pivot Access es un producto
destinado a la seguridad, flexible y
adaptable a cualquier sistema, que
acompana el crecimiento de los
clientes de la empresa. |l
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Nueva linea de productos Dahua para
videoconferencia

Los nuevos productos para videconferencia de Dahua estdn disefiados para ofrecer soluciones a

una variada gama de mercados, entre los que se incluyen la seguridad publica, la educacién a

distancia y la telemedicina.

DAHUA ARGENTINA S.A.
www.dahuasecurity.com/la

alhuz

D ahua Argentina S.A,, subsidia-
ria de Dahua Technology, pre-
senta su nueva linea de productos
para videoconferencia, la cual hace
énfasis en el disefio e investigacién
independiente de sistemas de audio
y video.

Los productos ofrecen diversas so-
luciones para su uso en una amplia
cantidad de mercados, aplicables a
seguridad publica, educacién a dis-
tancia y telemedicina.

La familia de videoconferencia fue
desarrollada con toda la experiencia
que tiene Dahua en CCTV, logrando
una calidad de imagen de 1080p y
60 FPS. Ademas, como el endpoint
utiliza el cédec H.265, se logra un
buen servicio con un minimo de an-
cho de banda.

“Contamos con tecnologia avanza-
da que permite mantener la video-
conferencia aun si tenemos una co-
nexion limitada. Con hasta un 20%
de pérdida del paquete podemos
seguir viendo video y audio, y con
hasta un 40% de pérdida de paque-
te permite escuchar audio. Nos ase-
guramos de no perder la conexién’,
explicé Maximiliano Sanmarco, In-
geniero de producto de Dahua Ar-
gentina.

“La solucién es muy flexible, no es
estrictamente necesario contar con
un hardware como el endpoint, sino
que se puede usar la app de Dahua
para utilizar la solucién en PCs, ta-
blets o celulares”, agrego, por su par-
te, Félix Zhu, Gerente técnico de la
compahia.

Estos sistemas incluyen una gama
completa de productos, como end-
points, hardware y software, micré-
fonos omnidireccionales, unidades
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de control de conferencia multipun-
to (MCU), videowalls y sistemas de
gestion de conferencias.

PRINCIPALES PRODUCTOS

« Endpoint DH-VCS-TS5100: cama-
ra con zoom éptico de 12x, lente
HD, sensor Starlight, iluminacién
ultra-baja, 1080p, 60 FPS. Protoco-
lo de codificacion de video H.265,
que entrega imagen 4K UHD, co-
dificacion OPUS en audio. Soporta
transmisién de video principal y
transmisién de demostracion, per-
mite compartir documentos, PPT,
etc.

- Servidor MCU: MCU de alto des-
empeino, adaptable para redes
de videoconferencia de pequefa
escala. Soporta hasta 10 canales
a 1080p, 30 FPS para conexién si-
multdnea y se adapta a los diferen-
tes requerimientos de red. Admite

expansion de capacidad por creci-
miento en cascada.

- Endpoint software de videoconfe-
rencia: es muy simple y facil de usar,
soporta Windows, iOS, y Android.
Extiende la videoconferencia a
computadores y dispositivos movi-
les, en cualquier momento y lugar,
proveyendo asi una experiencia de
video y audio en alta calidad.

« DH-VCS-MCA100: Micréfono com-
pacto, integrado a la serie TS de
videoconferencia. Sonido Hi-Fi con
bajo consumo de potencia.

- Videowall DHL460UCM-ES: panel
industrial LCD para uso intensivo
7x24. Monitor de 46" para montaje
de videowall con bisel ultra delga-
dode 3,5mm en launién de las dos
pantallas. Resoluciéon 1920 x 1080
(FHD). Angulo de visién 178°/178°
horizontal/vertical. Entradas DVI y
HDMI. m
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWw.dcm.com.ar B .‘ m

solution
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INTEGRACION

de sistemas de seguridad

* Relevamiento

* Auditoria CONTROL DE ACCESOS
* Asesoramiento e ingenieria TIEMPO Y ASISTENCIA
Biometria

* |nstalacion Proximidad

* Mantenimiento y soporte

TekhnoSur N. A.

Sistemas v Soluciones Informaticas

INTRUSION
Sistemas perimetrales
Detectores de metales VIDEOVIGILANCIA
Alarmas ; Sistemas andlogos e IP

ATENCION A DISTRIBUIDORES, INTEGRADORES E INSTALADORES DE SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESOS

| Software Onelink

para Control de Accesos Biométricos
con Médulo para Visitantes

Agustin Alvarez 1480 - Vicente Lopez (1638), Buenos Aires, Argentina
Tel/Fax: (011) 4791-2202 / 3200/ 2727 - comercial@tekhnosur.com - www.tekhnosur.com
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Una ayuda para los socios

ca SEI Camara Argentina de Seguridad Electronica

Grupos de trabajo en la Camara

Conformada por empresas de personal altamente capacitado, CASEL propone una
alternativa diferente para tratar y solucionar las distintas problematicas
que afectan al sector de la seguridad electronica.

CASEL, camara conformada por empre-
sas dotadas con personal técnico y profe-
sional de un alto nivel de capacitacion,
desarrolla sus tareas en un sector dina-
mico, en crecimiento, altamente calificado,
prestigioso y que provee tecnologia de ul-
tima generacion a un area de actividad su-
mamente sensible para la poblacion, como
la seguridad.

En CASEL funcionan ocho Grupos de Tra-
bajo destinados a tratar temas y problema-
ticas especificas de los distintos rubros de
la seguridad electronica. Estos grupos se
retinen periddicamente y mantienen con-
tacto permanente via correo electronico.
Ademas, entre los miembros de cada uno
se hacen circular novedades y actualiza-
ciones sobre temas de su interés.

Actualmente, los grupos en actividad son:

m Grupo Monitoreo

Formado por empresas de monitoreo de
alarmas, trabaja activamente sobre las difi-
cultades de las pequefas empresas res-
pecto a reglamentaciones municipales,
provinciales y nacionales, gestiona ante las
autoridades y genera propuestas para la
modificacion y/o actualizacion de disposi-
ciones vigentes.

= Subcomisién de monitoreo movil

Su trabajo esta centrado en las necesida-
des de las empresas que realizan el moni-
toreo vehicular y que requiere un marco
regulatorio especifico que normalice la ac-
tividad.

m Grupo COMEX

Integrado por empresas importadoras de
productos, partes y piezas. Brinda aseso-
ramiento y orientacién acerca de las distin-
tas gestiones a realizar ante la Secretaria
de Comercio, Direccion de Lealtad Comer-
cial, Aduanay AFIP. Gestiona a través de la

Camara soluciones para las empresas y
audiencias con las autoridades.

m Grupo Industria

Formado por empresas fabricantes de pro-
ductos para el sector. Trabaja sobre las dis-
tintas problematicas que tienen las
empresas para la provision de sus insu-
mos, costos y gravamenes impositivos y
brinda asesoramiento sobre los diferentes
programas publicos que ayudan a financiar
emprendimientos, capacitaciones y lanza-
miento de nuevos productos.

m Grupo Legislacion

Trabaja sobre las legislaciones, disposicio-
nes y otras normativas vigentes en cual-
quier lugar del pais y que afectan
directamente al rubro. Como proyecto cen-
tral, se redact6 un proyecto de Ley de Se-
guridad Electrénica con el objetivo de dar
un marco regulatorio especifico para la
electronica aplicada a la seguridad publica
y privada.

m Grupo Capacitacion

Los integrantes de este grupo desarrollan y
coordinan las actividades de capacitacion
presencial y online que brinda CASEL junto
al COPITEC. Actuaimente, trabaja sobre
un convenio con el Gobiemo de la Ciudad

GRUPD
OHITORED

8 GRUPOS
DE TRABAJO

de Buenos Aires para oficializar estos cur-
sos en el Instituto Superior de Seguridad
Publica e incorporar a los egresados al Re-
gistro de Instaladores de la ciudad.

m Grupo Exposiciones

Se trabaja en la organizacién de exposicio-
nes, como Intersec y Seguriexpo y se eva-
ltan las sedes de las muestras itinerantes
en las provincias del interior argentino. Asi-
mismo, coordina las conferencias y pre-
sentaciones comerciales que se realizan en
paralelo.

= Grupo Prensa e institucional

Se ocupa de difundir las actividades que re-
aliza la Camara e informar a los socios
sobre novedades a través de newsletters y
de la pagina web de CASEL. Ademés, co-
munica las gestiones que se realizan con
las autoridades municipales, provinciales y
nacionales.

Desde CASEL alentamos el trabajo con-
junto en pos del crecimiento y la mejora de
nuestra industria. Es por eso que invitamos
atodos nuestros socios a participar de ma-
nera activa en los grupos de trabajo, enri-
queciendo asi la actividad de los mismos
con ideas y propuestas de cada uno.

ulﬁn Tratan temas y problemiticas especificas
de los distintos rubros de la Seguridad Electronica

GRUPO
CAPACITACION

iSUMESE A LOS GRUPOS DE TRABAJO!

CRIF]
RSTITLCEA,
¥ FRENSA

Moreno 957 piso 4 of. 3 - Ciudad de Buenos Aires - Tel: (54 11) 4331-6129 - info@casel.org.ar - www.casel.org.ar
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grandes mversmnes’" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
\isitas, Pertenencias y Control d

Contratistas
i
[empo y Amstencua 'de Personal. y
“-\‘ ! 1Y .
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2 Distrito Tecnolégico
scai@datco.net
@ Catulo Castillo 3251, C1261ACS

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333

Sacuriy Froducts by GE are now parf of the UTC Fire & Security famiy ™ O
@ e=— UTc Fire & Sel:llriiy . T Life Safeiy 4 Communications
WA TEGIC AN TNER] IndlgoV|5|on
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LacONveniencia

de trabajar con / C| ka

los expertos. <_) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintemas con bateria de 6 volt - 4 amp.

- Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automovil.

*|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

—

RISTTON
°

Tecnologia de punta

u

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

RISTOBAIL

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R PR ECI O & CALI D AUD
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CEMARA

Boletin Informativo - Afio 11 N2 56 - Marzo 2018

CALENDARIO ACADEMICO

La importancia de la
capacitacion organizacional

La Camara anuncia su Ciclo de capacitaciones 2018, que constard de cinco temadticas diferentes divididas
alo largo del aio. El primer curso, “Monitoreo satelital y alarmas domiciliarias”, serd en marzo.

Los conocimientos tedricos y practicos in-
crementan el desempano de las actividades
de un colaborador dentro de una organiza-
cién. Actualmente, ya no es requisito para
entrar a determinada institucion solo un ti-
tulo universitario y un posgrado, sino tam-
bién que el trabajador esté constantemen-
te capacitandose para lograr un eficaz ren-
dimiento laboral.

La capacitacion laboral es la respuesta a la
necesidad de las organizaciones o institu-
ciones para contar con personal calificado
y productivo y contribuye tanto al desarro-
llo personal como profesional. Por ello, las
empresas deben encontrar mecanismos
gue den a su personal los conocimientos, ha-
bilidades y actitudes que se requieren pa-
ra lograr un desempefio 6ptimo durante
toda la estadia del trabajador dentro de la
organizacion.

Las empresas han comprendido que la ca-
pacitacién no se trata de un gasto innece-
sario sino de una inversion productiva, te-
niendo resultados positivos y con mayores
beneficios tanto econdmicos como de cali-
dad y productividad en la organizacion y
en lo propio con el trabajador.

En CEMARA disefiamos nuestra platafor-
ma educativa para transmitir la informa-
cién relacionada a la actividad de monito-
reo y seguridad privada. Mediante el con-
tenido de estos cursos de modalidad onli-
ne, los participantes tienen la oportunidad
de aprendery actualizar sus conocimientos,
que ayudan a aumentar sus competencias
para desempefiarse con éxito en su pues-
to, permitiendo a su vez, a las organizacio-
nes, alcanzar sus metas.

BENEFICIOS

- Provoca un incremento de la productividad
y calidad de trabajo.

- Aumenta la rentabilidad de la organizacion.
- Desarrolla una alta moral en los empleados.
- Ayuda a solucionar problemas.

- Reduce la necesidad de supervision.

- Mejora la estabilidad de la organizaciony
su flexibilidad.

- Facilita que el personal se identifique con
la empresa.

CAPACITACIONES
Nuestro modelo de programacion de ca-
pacitaciones, definida en la Comision de

CALENDARIO CAPACITACIONES - 2018

Capacitacion a cargo del Lic. Sergio Desivo
Carbano, esta basado en tres etapas fun-
damentales:

1. Diagndstico de Necesidades de Capaci-
tacion (DNQ).

Define las necesidades especificas de en-
trenamiento que los socios necesitan reci-
bir para satisfacerlas. Estas necesidades
pueden ser de tres tipos:

a. Conocimientos

b. Habilidades

c. Actitudes

2. Desarrollo de Programas de Aprendizaje.
Una vez determinadas las necesidades de
capacitacion, se planifica la ejecucién. En es-
ta etapa se organiza y disena el programa
de cursos, talleres, seminarios, etc.

3. Evaluacion de la Capacitacion.

En esta seccion se evalda el resultado al-
canzado en cada programa de aprendizaje.
Se establece el seguimiento que se realizara
para que dicho aprendizaje sea aplicado
en el trabajo. Cuatro fases son consideradas:
a. Reaccién

b. Aprendizaje

c. Comportamiento

d. Resultados

Consultas e informes: http:/fwww.cemara.org.ar/CURSOS - marketing@cemara.org.ar
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Intersec

29 - 31 Agosto, 2018
lLa R-ural Predio Ferial, 'B'ue-nos Aires Argentina

Exposicion lnternacmnal de Seguridad, |
Proteccion contra Incendios, Segurldad Electronlca,' |

Industrial y Proteccion Personal

W @Intersec_ BA
K /IntersecBuenosAires
WWW.Intersechuenosaires.com.ar

Camara Argentina
e Seguridad

es de_ 13a 20 h_s.

nenores de 16 afios incluso aco
+ 54 11 4514 1400 - intersec@ar
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SEGURIDAD & CONFERENCIAS
Latinoameérica : x
Foro Internacional de Tecnologia en Seguridad ”lp-m-A[:tmn I_W[ I_IMA”

El centro para aprendizaje y conocimiento de la
seguridad fisica y en red,

Oportunidad Gnica para ampliar su red de contactos.

El evento de actualizacion por excelencial

LIMA / PERU(

/018
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Tel.: +593 2604 08 06 E-mail: pr@ipusergrouplatino.com
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Oficializacion:

Gaw_e Seguridad Fisica, Industrial,
= Incendio, Rescate & Policia
SEGUIAIEC PERT

Feria Internacional
Mayo 23 - 25
2018

Lima - Peru

jReserve su Stand Hoy!

Sede:

=\ Centrode Seguridad
j ” Exposiciones Industrial

Jockey

Policla

¥ Beijing Worldboson International  Amiral Fair
Business E>rhibltior| Co,, Ltd. Tel: 90-533-5435789
0 Erhan Ersever
info@amiralfaircom

: g
alu_._rcL worldboson.com
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NEGOCIOS DE SEGURIDAD
Redaccion y Administracion: Yerbal 1932 Piso 5° Dto. C (C1406GJT) Ciudad de Buenos Aires
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16 info@securityone.com.ar
17 www.securityone.com.ar
112 SEG
113 +54 11 4761-7661
info@seg.com.ar
Www.seg.com.ar
99 SEGURCENTER
+54 11 4504-7024
ventas@segurcenter.com.ar
www.segurcenter.com.ar
100 SEGURIDAD TOTAL
0810 555 2020
info@seguridadtotal.com.ar
www.seguridadtotal.com.ar
143 SEGURITEC PERU
+511201-7820
thais@thaiscorp.com
www.thaiscorp.com/seguritec/
10 SELNET
11 +54 11 4943-9600
12 info@selnet-sa.com.ar
13 www.selnet-sa.com.ar
60 SF TECHNOLOGY
+54 11 4923-0240
info@sf-technology.com
www.sf-technology.com
101 SIERA ARGENTINA
www.sieraelectronics.com
www.siera.com.ar
103 SILICON GROUP
+54 11 6009-2005
ventas@silicongroup.com.ar
www.silicongroup.com.ar
06 SIMICRO
07 +54 11 4857-0861
08 ventas@simicro.com
09 www.simicro.com
125 SPS
+54 11 4639-2409
info@sistemasps.com
Wwww.sistemasps.com
30 STARX SECURITY
31 +54 11 5091-6500
32 e.mail: ventas@starx.com.ar
33 web: www.starx.com.ar
53 TANYX SEGURIDAD
+54 11 4108-8400
www.tanyx.com.ar
www.foscam.com.ar
66 TECNOLOGIA EN SEGURIDAD
67 +54 11 5238-5553
info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
104 TECNOLOGIA & PROTECCION
+54 11 15 6213 8341
erodriguez@typsrl.com.ar
www.typsrl.com.ar
135 TEKHNOSUR
+54 11 4791-3200
comercial@tekhnosur.com
www.tekhnosur.com
63 TRUE DIGITAL SYSTEMS
65 +54 11 4580-2050/51
info@tdsintl.com
www.tdsintl.com
121 VALLS S.A.
+54 11 2102-4100
ventas@alari.com.ar
www.alari.com.ar
35 ZKTECO ARGENTINA
36 +54 11 4785-6481
37 info.arg@zkteco.com
www.zkteco.com

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad”
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119

Negocios de o
Seguridad



www.rnds.com.ar
www.rnds.com.ar
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SEGURIDAD ELECTRONICA electronics

Radioenlaces y Access Point
Ideal para video seguridad.

RADIOENLACES CCTV

« Configurable en esquemas punto-punto y punto-multipunto
« Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
» Control de acceso por direccién de MAC

Radioenlace CCTV 2.4 GHz de 300 Mbps
- Configuracion de dos pasos gracias a interruptor Master / Slave
- Modos de operacién: Super WDS (hasta 4 MACs), Router/Gateway, AP y Wireless ISP
+ Antena interna de 14dBi con 800mW/29dBm de potencia con un alcance de hasta 3 km
« Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente

Radioenlace CCTV 5.8 GHz de 300 Mbps
- Modos de operacion: CCTV, WDS, Router/Gateway, Access Point y Wireless ISP
« Antena interna de 15dBi con 30dBm de potencia con un alcance de hasta 3.5 km
+ Alimentacion 12 VDC, PoE 802.3af (48V) o PoE pasivo (24V) con fuente

ACCESS POINT
Access Point inaldmbrico de techo _

e - Diserio para montaje en techos de interior « Access Point inaldmbricos 2.4 GHz de 300 Mbps

- Alimentacion 12 VDC o Pok 802.3af (48V) - Modos de operacién: Router/Gateway, Access Point y Repetidor

- Analizador de bandas Wi-Fi para seleccionar la menos ocupada

- Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
RAP2-P

Aocass Palvs Waldsibricodw pared « Control de acceso por direccion de MAC
» Puerto LAN y USB para carga de dispositivos (5VDC)

wiri « Alimentacion 12 VDC o PoE 802.3af (48V)

wl - Incluye caja para empotrado @ @ @

Access Point inalambrico de exterior Gateway Mode Repeater Mode WISP Mode AP Mode
m - Antena interna omnidireccional de 5 dBi / 200 mW
— « Disefio para uso exterior: cobertura pldstica de ABS a

prueba de agua, polvo, resistente a rayos UV CONTAMOS CON TODA LA LINEA CYGNUS

- Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente en video, conectividad, control de acceso y accesorios

ey
HURIN

SEGURIDAD ELECTRONICA

& www.hurin.com.ar % ventas@hurin.com.ar \,+54 11 4583-6653 Q Galicia 2946 2°P, CABA


www.hurin.com.ar
www.hurin.com.ar
www.hurin.com.ar

mi alarma®

REDUZCA SU COSTO HASTA EL 10% DEL ACTUAL
DISPONIBLE PARA TODAS LAS EMPRESAS DE MONITOREO

MONITOREO AUTOGESTIONADO

ANTI ENTRADERA EMERGENCIA

Envia una senal de panico El boton de panico enviara
ante intento de asalto al la emergencia al operador
ingresar o salir de cualquier / \ de monitoreo (opcional) con

lugar (banco, casa, ubicacion por GPS. Se puede
comercio, colegio, etc.) % T e utilizar como alarma vecinal
o sistemas comunitarios
(solo requiere un celular

HISTORICO , con la app)

Revise el historico
cuando quiera donde 911
quiera. Incluye opcion de
seleccion de mensajes L= Llama automaticamente a
a mostrar. ) la policia mas cercana a la
ubicacion del celular.

CAMARAS

Acceso directo a
las camaras de todas .
las marcas y DVRs. . Mis datos

MIS DATOS

Verificar y actualizar los
datos en segundos.

PANEL « '\ B e Z SU EMPRESA

Su empresa

Lleva el panel de su k. | Ellogoy la
alarma en el bolsillo informacion de su
y operarlo desde 3 ' empresa para que
cualquier parte. N> . " 1 el abonado se
A contacte.

y mucho mas...

www.monitoreo.com/app

monitoreo.com’

0800-MONITOREO
(desde Republica Argentina)



www.monitoreo.com
www.monitoreo.com/app

Hay un gra n
PROVEEDOR

En INTELEKTRON tenemos mucho para ofrecerte.

Control de Accesos, Asistencia,
Visitas y Molinetes.

~ UN FABRICANTE NACIONAL

CON LA MEJOR SOLUCION
EN CONTROL DE ACCESOS.

(@] PRECIOS COMPETITIVOS,
STOCK PERMANENTE Y
APOYO EN PROYECTOS.

intelektron CAPACITACION,
+54 (11) 2205-9000 GARANTIAY
canales@intelektron.com ASESORAMIENTO.

www.intelektron.com


www.intelektron.com
www.intelektron.com

Linea completa de productos

DISTRIBUIDOR OFICIAL

Lectores, tarjetas y llaveros

Tecnologia multiplataforma en 125 Khz, 13.56 Mhz y Bluetooth
HID Prox, INdala, AWID y EM4102 (EM-Marin), iClass Seos, iCl.ass SE, iClass,
MIFARE, MIFARE DESFires, OMNIKEY, Mobile NFC, Mobile Bluetooth.

~ ponle PROX BY
INDALA b (o (HID
_— T .

TR AT N T

\ Control de accesos

Linea completa de controles de acceso IP en red expandibles hasta
8 puertas o auténomos - Lectores - Tarjetas - Llaveros RFID

Cerraduras electromagnéticas

Pestillos — Pernos — Pulsadores - Botones de Panico

t o Humberto 1° Piso 17 - OF. 3y 4 - CAB.A.

. ontrol www.puntocontrol.com.ar — ventas@puntocontrol.com.ar
IDAD ELECTRONICA 54 11 4361 6006


www.puntocontrol.com.ar
www.puntocontrol.com.ar
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