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Electronics

La tecnologia avanza
constantemente.
Nuestro servicio

y respaldo diferencial =
también. |

Con mas de 25 anos produciendo equipos para seguridad electronica,
Siera se ha posicionado como una excelente opcién para aquellos
que buscan calidad, servicio, respaldo y precio.

Siera, soluciones a medida con productos de vanguardia en: CCTV, Control de
Acceso, Audio Profesional, Porteros Eléctricos y Automatizacion.

siera.com.ar | sieraelectronics.com

% SWITCH DISENADOS
O.

PARA CAMARAS IP

electronics
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SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP

« Alcance extra sobre UTP
Hasta 250m para datos + alimentacion (PoE)

« Buffer extendido:

Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD _E—F—E— 0 — G -
» Mayor eficiencia: 250m¢ 250m¢250m¢250m¢ t
Bloquea comunicacién innecesaria entre puertos de camaras,

permitiendo concentrar recursos en el enlace camara-NVR v well liee ]l [iee W |

IMPORTA Y DISTRIBUYE

Big Dipper rapiowoeste HIIRIN lidertech

Security
MAYORISTA DE TECNOLOGIA

CYGN Us ){‘) www.cygnus.la

eiectronlcs
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LINEA ENTRY LEVEL

$1004-60 $1008-120 51016-300 $1024-420

] i 5 e Ix oe = Hoes e e ix

4 ports entry level 8 ports entry level 16 ports entry level 24 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps + 8x puertos PoE+ @100Mbps + 16x puertos PoE+ @100Mbps = 24x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 60W total PoE = Hasta 120W total PoE = 300W total PoE ¢/ indicador consumo = 420W total PoE ¢/ indicador consumo
+ Uplink: 2x Ethernet @100Mbps  « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + » Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
« Modo CCTV hasta 250Mts « Modo CCTV hasta 250Mts 1x fibra 6ptica SFP 1x fibra 6ptica SFP
= 1.25Gbps / 0.88Mpps + 5.6Gbps / 4.2Mpps » Puerto para administracion PoE » Puerto para administracién PoE
= Modo CCTV hasta 150Mts. » Modo CCTV hasta 150Mts.
+7.2Gbps / 5.36Mpps + 8.8 Gbps / 6.55Mpps

LINEA HIGH END

52004-240 52008-150-V2 52024-420

1000 | |F 1000 ) 150W 1000
| B2

4 ports industrial 8 ports industrial 24 ports high end 24 ports modular core switch
= Alimentacion redundante « Alimentacion redundante + 24x puertos PoE+ @1Gbps « Fuente de alimentacion redundante
» Fanless: disipacién de calor « Fanless + Hasta 420W total PoE + 3 Slots p/ madulos $S7024-8F/8T
sin ventilador mecanico + Bx puertos PoE+ Gigabit @1Gbps  + Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
- 4x puertos Hi-PoE @1Gbps « Hasta 150W total PoE 2x fibra 6ptica SFP 2x fibra 6ptica SFP
- Hasta 240W total Hi-PoE = Uplink: 4x fibra 6ptica SFP » Administrable L-2 = Transmisién de datos de alta velocidad
» Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + (soporta fast-ring) + 56Gbps / 41.66Mpps + Administrable L-2
2x fibra 6ptica SFP « Modo CCTV por consola + 70Gbps / 42Mpps
= 5.6Gbps / 4.2Mpps = Administrable L-2
= Salida a relay programable por
caida de enlace
+ 24Gbps / 17.9Mpps

MODULOS PARA S7024

57024-8F 57024-8T .
8 port SFP module (11l 8 port RJ45 module

« Bx puertos Gigabit de fibra éptica - 8x puertos Ethernet @ 1Gbps
« Network Standard: IEEE802.3z : = | - |EEE802.3, IEEE802.3u, IEFE802.3ab

f-

kes oy Hnos

pOSitIVO

CCT VONLNE CG:Jé,ae"

Cygnus Electronics

Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
info@cygnus.la
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http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S7024.pdf
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http://www.cygnus.la/uploads/hojas_de_datos/switches_y_poe/CY-S7024.pdf
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Soluciones para
Seguridad Perimetral

Elementos para garantizar la prevencion del crimen
en lugares de vasta superficie y extenso perimetro

Big Dipper

ecurity

a Phua master pisTriBUTOR

Domo PTZ Laser

Con laser disuasivo ideal para barrios
cerrados, seguridad ciudadana, zonas
rurales y grandes perimetros.

wd( ¢

(- M] [

Casos de Uso

* Advertencia visual a intrusos para
interrumpir su accionar de forma
inmediata

» Marcacion de objetivos en completa
oscuridad (para informar posicion a
personal de seguridad)

* Escenario con regla de deteccion de
intrusos

Solucién disponible para domos Dahua PTZ
de 25 a 48x. Resoluciones de 2MP a 4K

www.bigdipper.com.ar' Tel.: (54 11) 5278-0022 £ | | [ > ] | in | .
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https://www.instagram.com/bigdippertechnology/
https://www.youtube.com/bigdippersecurity
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Big Dipper

ecurity

a RhUa masTER DISTRIBUTOR

TECHNOLOGY

CONOZCA LOS BENEFICIOS DE COMPRAR EN UN MASTER DISTRIBUTOR

Equipo especializado en proyectos

Asesoramiento profesional en manos de un equipo
dedicado a ayudarlo en el disefio e implementacién de sus
proyectos.

Project Manager: pablo.bertucelli@bigdipper.com.ar
Product Manager: nicolas.fontana@bigdipper.com.ar

Laboratorio propio y RMA

Disponemos de un laboratorio certificado, donde los
productos son testeados por nuestro equipo de ingenieria
y reparados de forma eficiente.

Stock y variedad de soluciones
Contamos con mas de 400 productos en stock constante
de las principales marcas, disponibles en depositos
propios y en nuestra red de distribuidores.

DISTRIBUCION OFICIAL |

o i

XCONTROL

CYGNUS

Soporte técnico

Le brindamos un equipo de soporte técnico, disponible de
forma telefénica y personalizada, certificado por nuestras
principales marcas.

Roadshows y capacitaciones online gratuitas

Le ofrecemos capacitaciones online de productos todas las
semanas y realizamos roadshows por todo el pais para
mostrarles las Gltimas novedades del mercado.

Mas de 10 anos de experiencia en Dahua

Somos una empresa joven con gran trayectoria,
apasionados de la seguridad electrénica y representando

marcas lideres.
?}9 @lhua
ZKTzza

electronics

mes HIH

AHORA PODES CONTACTARNOS POR WHATSAPP! |

CASA LUJAN PINEYRO
CENTRAL +549116814 4567

SUCURSAL CUYO
+54926 1525 3222

Casa Central - Zona Oeste

Del Mate Amargo 1176 / 1272, Ituzaingd (1713), Bs. As.
(54 11) 5278 - 0022 / 3221 - 8153
info@bigdipper.com.ar

Sucursal Cuyo

Rioja 1373, Mendoza (5500)
(54 261) 425-0165/ 15 - 5253222
sucursalcuyo@bigdipper.com.ar

www.bigdipper.com.ar

EUGENIA DEGLIUOMINI
+54911 2174 9854

SUCURSAL SUR
+54911 2825 4506

Tel.: (54 11) 5278-0022

NICOLAS RODRIGUEZ
+54911 2653 9735

SUCURSAL CABALLITO
+54911 5409 0645
Sucursal Sur

Bvd. de los italianos 3662, Lanus Este (1825) Bs. As.
(54 11) 4248 - 3324
sucursalsur@bigdipper.com.ar

Sucursal Caballito

Senillosa 1229, CABA (C1424BOY)
(54 11) 4922 - 3804
sucursalcaballito@bigdipper.com.ar

f | ©| @ |in| W
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Big Dipper Soluciones para
o Seguridad Perimetral
a hua

W D Camaras térmicas para deteccion de intrusiones

CAMARA TERMICA BULLET

¢ Sensor de alta definicion 400x300 px

¢ Deteccion automatica de intrusos en

oscuridad total, encandilada y a través de la niebla

7.5mm alcance 240m campo de visién 52° x 40° <
O PC | O N ES / 13mm alcance 450m campo de visién 29° x 22° <

19mm alcance 640m campo de vision 20° x 15° <
DE LENTE 25mm alcance 1000m campo de vision 15°x 11° <

35mm alcance 1300m campo de visién 11° x 8° <

CAMARA TERMICA

HIBRIDA TIPO TORRE

® Sensor térmico de 400x300 px con zoom de 5x
* Sensor 6ptico Starlight de 2Mpx con zoom de 30x

* Deteccion automatica de intrusos a largas distancias,
en oscuridad total, encandilada y a través de la niebla

L

— Medidor de distancia laser de hasta 5000m (£2m)
OPCIONALES < RN

~— [luminador laser de 1000m de efectividad

O PC | O N ES / 20 a 100mm alcance 3000m campo de vision 19 a 3.9°

30a 150mm alcance 4500m campo de vision 12 a 2.6°

DE LENTE \ 25a225mm alcance 6750m campo de visién 15 a 1.7°

www.bigdipper.com.ar I Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir



www.bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

Big D|pp Soluciones para

o™  Seguridad Industrial
CYGNUS'D

electronics <% Camaras térmicas para monitoreo de procesos

o MIRA PARA DETECCION TERMICA

= . = * Sensor de 384x288 px (21x16°<)
cvcnus 9 L s
stectronics & * Deteccion de personas a 500m de distancia

IMPLEMENTACIONES

e Deteccion de intrusos en grandes perimetros

e Accesorio para caza deportiva
e Blsqueda de personas en incendios

* Sensor de 120x120 px (33x33°<)
* Rango de medicion de -20 a 250 °C

® Camara de video integrada CYG Qc}olné }-3
* Conexion USB para descarga de datos

» ,' e Sensor de 384x288 px (25x19°<)
CYGNUSOD .
electronics & ® Rango de medicion de -20 a 350 °C
* Capturaimagenes y graba video con audio
® Transmision de video por Bluetooth o USB

™  IMPLEMENTACIONES

Estudio de eficiencia térmica en construcciones

Localizacion de pérdidas en procesos y fugas de humedad en edificios
Prevencion de incendios por deteccion temprana

Evaluacion de canerias en procesos industriales

Ituzaingé (1715), Provincia de Buenos Aires - Argentina | Tel.: (54 11) 5278-0022



www.bigdipper.com.ar

Integramos nuestra experienpia y productos,
para que tengas la Solucion total en

seguridad electronica

INCENDIO

Sensores de humo, calor,
gas, monoxido, llama, etc.

jo - - —

CONTROL PERIMETRAL
Camaras visuales IP Geovision

— e

o N
I g, "
- 'ﬂf_{_f

CONTROL PERIMETRAL
Camaras visuales IP Geovision

CONTROL DE ACCESO
espacios comunes @
Control de ascensores

CONTROL DEACCESO VEHICULAR

Combinacion de Barreras Vehiculares y
Automatizacion de portones

CONTROL PERIMETRAL

Camaras IP visuales FULL HD para vigilar un predio que
Control de Ingreso/Egreso peatonal mediante lectoras requeira mantener cierta estética y que no sean detectadas.
tradicionales, de biometria dactilar y/o facial o con

camaras especiales con reconocimiento de rostros.
CAMARAS ESPACIOS COMUNES

Camaras IP visuales ocultas Full HD para espacios
ultra limitados o que no precisen llamar la atencion.
Camaras FishEye con visién panoramica gue permiten
cubrir grandes ambientes sin puntos ciegos.

CONTROL DEACCESO ESPACIOS
COMUNES Y ASCENSORES

Gestion y Control del uso de ascensores, oficinas,
jardines, salones de usos multiples (SUM), gimnasios,
espacios de juegos para los nifos u otros, mediante la

video verificacion de las imagenes de los sucesos. Areas ' INCENDIO

-
' CONTROL DE ACCESO PEATONAL
o

criticas preconfigurables para un analisis especial. Los sistemas de Alarma de Incendio propuestos se
podran interconectar con el Sistema de Control de

® EVACUACION INTELIGENTE Acceso, CCTV y podrén controlar multiples entradas
Sistema de Evacuacion con sefialética LED inteligente y salidas de contactos secos para comandar elevadores,
que se integra con el Sitema de Alarma de Incendio bombas, energia, ventilacion, etc... Los sensores podran

para crear rutas de escape seguras. ser de humo, calor, gas, monoxido y/o llama.




EVACUACION INTELIGENTE

Sistema de evacuacion
con senalética

CAMARAS ESPACIOS COMUNES N

Camaras Fisheyecon vision
panoramica Geovision

NTROL DE ACCESO
Sistema peatonal

RAS ESPACIOS COMUNES # L

Camaras IP visuales Ty

ultas Full HD Geovision P
o ~—

CONTROL DE ACCESO

Sistema Vehicular
tarjeta + LPR o TAG

INCENDIO

Anunciador remoto

| = |
<%z simicro
v
J€IASESOramosy i dcompanamos.
AN ON TS O EXOUOotUProyecto; wuauf:-:zmw

Av. Corrientes 4969 ( (5411) 4857-086I @ WAalmlcio om f -~
(Clal4AJC) CABA, Argentina \) (lineas rotativas) . ~4
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www.simicro.com

ViIDEeoMaN ° :

SEGURIDAD EN TODAS SUS LINEAS

" XHD-23BP
[ Bullet 1080P +
Lente 3,6 mm

. XHD-43MM
Mini Domo 4MP +
Lente 3,6 mm
XHD-2Z330A |
Domo PTZB"
Y Infrarrojo 120 m
. XHD-21MY

Mini Domo 1080P +
Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

.

g

.y XHD-11BL
Bullet 720P +
‘ente Varifocal 2,8 a 12 mm




Linea de camaras analdgicas de multitecnologia 4 en 1 (AHD, HDCVI,
HDTVI, CVBS), configurables sin necesidad de dispositivos externos.
Disponibles en resoluciones 720P, 1080P y 4MP.

Linea de camaras IP. Disponibles en Resoluciones 1.3MP, 2MP y 4 MP
con formatos de compresion H264 y H265.

XNET-21MY

Bullet 2MP +

XNET-33BY Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

Mini Bullet 1,3MP +
\ Lente 3,6 mm

2

XNET-21MY

Mini Domo 2MP +
Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

XNET-73MY

Mini Domo 4MP +
H265 + Lente 3,6 mm

(" ]
XNET-73BY
Bullet 4MP + H265 + ® \

Lente 3,6 mm XNET-71BL

Bullet 4MP + H265 +
Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

simicro

Av. Corrientes 4969 (54ll) 4857-086l s
(CI414AIC) CABA, Argentina 0 (lineas rotativas) WS CR0ICOom
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https://www.youtube.com/channel/UCK69vyUKYloRGy2-BhVMgBA
www.simicro.com

BARRERAS

Barreras Big Range Detector: infrarrojas y microondas.
Para detecciones perimetrales en interior y exterior.

ABO 20

ABT - DOBLE HAZ

Barrera infrarroja de 20 mts para interior de 1 haz.
Aplicable para utilizar en garages y para alertas en
habitaciones, ventanas, pasillos y escaleras.

ABE - TRIPLE HAZ

Barrera infrarroja de doble haz, disponible en modelos
de 20, 30, 40, 60, 80 y 100 mts.

ABH - CUADRUPLE HAZ

Barrera infrarroja de doble haz, disponible en modelos
de 20, 30, 40, 60, 80 y 100 mts.

T

ABO - CILINDRICA DOBLE HAZ

Barrera infrarroja de cuatro haces, disponible en modelos
de 50,100, 150, 200 y 250 mts.

MCB150 - BARRERA MICROONDAS

Barrera cilindrica infrarroja doble haz con detector
de frecuencia digital, codificable, disponible
en modelos de 30, 40 (Blanca), 60, 100 y 150 Mts.

Barrera microondas bi-estacion para aplicaciones

al aire libre. Comprenden un transmisor y un receptor
que crean un area protegida de hasta 150m.

El ancho de la proteccion varia segun la distancia
entre las dos unidades.

Q011 5091 6500 /(®© + 54 911 6112 7898

Pepiri 758, Parque Patricios, CABA

ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar

Big Range
Detector


http://www.starx.com.ar/
http://www.starx.com.ar/
mailto:ventas@starx.com.ar

BATERIA

LIBRES DE MANTENIMIENTO, CON GARANTIA POR 1 ANO.

KEY POWER.
12V 7AH

PARA SISTEMAS
DE SEGURIDAD

HI STARX

LINEA COMPLETA PARA UPS

L £ = & J :
BATERIA 6V 4.5AH BATERIA 12V 1.3AH BATERIA 12V 4.5AH BATERIA 12V 7.5AH
. ‘

e Hi Starx

SEALED [MF] RECHARGEABLE BATTERY

{CONSULTAR
POR MAS
MODELOS!



http://www.starx.com.ar/

EL PIR DE EXTERIOR
MAS COMPLETO
DEL MERCADO

TECNOLOGIA ISRAELI
LiIDERES EN SEGURIDAD MUNDIAL

PIR +
MICROONDAS +
ANTIMASKING

15 M. DE DETECCION MICROONDAS

TOP VIEW

10.5m
34.5m 7

EDS-2000 AM

* QUAD ELEMENT PYRO SENSOR

* X-BAND 10.525GHZ/10.687GHZ

* FORM C - NC, NO, COMMON

* IP 65 RATED

* INMUNIDAD A MASCOTAS HASTA 55KG
* EN 50131 CERTIFICADO GRADO 3

OTROS MODELOS DE EXTERIOR:

|
f’T eps-3000 13§ | _ | LH-93sic
- DOBLE PIR + SENSOR TRIPLE TECNOLOGIA
+ MICROONDAS * PIR INFRARROJO
-90° EN 180° AJUSTABLE + MICROONDAS
+« ANTIMASCOTAS 55KG +CHIP INTELIGENTE
+ CON SOPORTE

Q011 5091 6500 ,f’@ + 54 9171 6112 7898
Pepiri 758, Parque Patricios, CABA l

ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar
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CONOCE
EL UNICO PANEL
DE ALARMA

PROFESIONAL
COMBPLETAMENTE
INALAMBRICO.

Available on the
D App Store

PERIFERICOS INALAMBRICOS DE SERENITY
DOBLE ViA, DE 868MHZ, 700MTS DE ALCANCE Y 4 ANOS DE BATERIA.

TECLADO RFID

PIR CORTINA PIR CAM EXT. f INT. TECLADO RFID
¥ @
W — £
Qi 4§} > € _
SENSOR DE HUMO DOBLE PIR ENCHUFE
Y TEMPERATURA EXTERIOR AM PROGRAMABLE

L

.

PULSERA
DE PANICO
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SOLUCION ZKBIO OFFICE,
ACCESO ATODAS LAS AREAS
MEDIANTE UN SOLO TOQUE

I_\-e oficina es el lugar donde los urbanitas pasan mas tiempo y dénde
informacion empresarial por lo que se requiere un control complementario para la seguridad y
privacidad y que abargue multiples areas como la recepcion, la puerta principal e incluso los ascensores.

se almacenan bienes e

clientes visitantes se hacen tediosos los

ycceso, Incluso en muchas ocasiones es

Sin embargo, en muchas ocasiones para el personal vy los
difer 5 pasos de verificacion y control en cada punto de

poco eficiente.

guridad de ZKTeco Todo en Uno, ce
control de ascensores. Con tecnologias de verifica

as. Gracias a las funciones de

1traliza el control de acceso, el control

ion biométrica

2, con un solo toque, acceder a todas

anti-retorno y enclavamiento, todos los rincones del lugar guedan asegurados.
Caracteristicas

¢ Cuentas de empleado y usuarios ilimitados

e Solucion basada en Web

e Untoque para acceder a todas las dreas

* Mddulo de visitantes con funciones completas
* Tecnologia multitarjeta

¢ Soporta Tecnologia biométrica: Reconocimiento de huella, vena, palma vy rostro



SOLUCION DE SEGURIDAD ZK Tzco
“TODO EN 1”BASADA EN WEB

(7) ZKBioSecurity

I.PRsmou

Lector de patentes

. Modulo de ascensores
. Modulo de visitas
. Modulo de control de accesos
. Videovigilancia
Médulo de Parking


www.zkteco.com.ar
https://www.zktecolatinoamerica.com/zkbiosecurity
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iLider en el mercado! contacto@fiesa.com.ar n E u

NUESTRO

CATALOGO
ES TAN AMPLIO

... qué no entra en una pdgina

ni en dos,

ni en tres,

iConocé todos los productos en www.fiesa.com.ar!

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA


www.fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar
www.facebook.com/fiesa.com.ar/
www.youtube.com/user/FIESAtv
www.twitter.com/fiesasrl
mailto:contacto@fiesa.com.ar

HiK\igg, HIKVISION

SEGURIDAD ELECTRONICA

(CFiESA

E3
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POLITEC Italy cuenta con la - POLITEC ha desarrollado a lo largo
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El camino recorrido por Negocios de Seguridad, a lo largo
de estos 16 afios, ha reflejando con su informacion, la realidad
de la industria de la seguridad de la manera mas fiel posible.

Si bien es un orgullo, también es nuestro compromiso, como
medio de comunicacién que ocupa una posicion destacada
dentro de este sector, garantizar la calidad de la informacién.

Nuestra tarea es una actividad de tiempo completo en la que
no nos permitimos los descuidos. Y es esta responsabilidad
profesional lo que nos une a nuestros lectores y anunciantes.

Negocios de Seguridad va mas alld de su edicién impresa o
digital, nuestra informacion crece y se multiplica a través de las
redes sociales y nuestro foro, plataformas de comunicacidn que
nos esmeramos para hacer crecer dia a dia.

Queremos agradecer que nos hayan acompanado y brinda-
do su afecto. Sabemos que los hemos retribuido, aportando a
su profesionalizacion, ofreciendo las mejores oportunidades a
todos sus protagonistas. Unidos llegamos hasta aqui y unidos
seguiremos de aqui en adelante. Estamos convencidos de que

no hay otra forma mejor de hacerlo.

Por todo lo hecho y por todo lo que seguiremos haciendo,

/5;/%4/ Hrwerns!
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Siera Electronics

Tecnologia IP al servicio de grandes proyectos

Desde su relanzamiento en la region en el 2015, la marca acelerd su crecimiento en Latinoamérica, en base

asu nuevo concepto en tecnologia y distribucion. Hoy, Siera participa de importantes proyectos de video-

vigilancia y apuesta al desarrollo de nuevos productos para seguir creciendo en el mercado.

‘ on 25 anos de trayectoria en La-
tinoamérica y casi 20 anos de
presencia en Argentina, Siera es una
de las marcas referentes en el mercado
de la seguridad electrénica a nivel
mundial. Desde sus inicios, la compariia
adopto altos estdndares de calidad en
todos sus productos, lo que se trans-
formé en un signo distintivo de la
marca, reconocido por los integradores
y usuarios de sus soluciones. Ademas,
Siera ofrece todas sus lineas de pro-
ductos exclusivamente a través de su
cadena de distribucion, lo que consti-
tuye el gran diferencial frente a sus
competidores y les asegura a ambas
partes la generacion de relaciones co-
merciales sanas y de largo plazo.

Luego de su relanzamiento en América
Latina, concretado en 2015, Siera co-
menzo a expandir sus horizontes, par-
ticipando activamente de cada mer-
cado. Asi, sus productos comenzaron
a tener una mayor penetracion en los
diferentes segmentos de la seguridad,
participando de diferentes proyectos
en cada uno de los paises de la regién.

Marcelo Manrique, de la Gerencia co-
mercial de Siera en Latinoamérica, nos
detalla: “Este afno participamos en un
gran proyecto, en el cual se disefid una
solucion end to end para una impor-
tante empresa europea, consistente
en un sistema de videovigilancia IP 4K
para todas sus torres de comunicaciones
en Centroamérica, junto a un software
disefado a medida para cubrir las ne-
cesidades del cliente final’, explicé.
“Este cliente, anteriormente, buscé la
solucién en otras marcas sin lograr el
resultado deseado, hasta que un partner
de Sieraenlaregion lo contactéy luego
de un gran trabajo conjunto, logramos
disenar el proyecto para atender la to-
talidad de las necesidades planteadas
por el cliente’, detallé el directivo.

La solucion entregada por Siera incluyé
un software disefado especialmente
para recuperar grabaciones en el centro
de control desde las tarjetas SD de las
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La tecnologia avanza ’

constantemente.

Nuestro servicio
y respaldo diferencial ®
también.

Con mas de 25 anos produciendo equipos para seguridad electronica,
Siera se ha posicionado como una excelente opcion para aquellos
que buscan calidad, servicio, respaldo y precio.

Siera, soluciones a medida con productos de vanguardia en: CCTV, Control de
Acceso, Audio Profesional, Porteros Eléctricos y Automatizacion.

siera.com.ar | sieraelectronics.com

camaras IP instaladas cada vez que se
produzca un corte en la red. A su vez,
un requerimiento muy importante para
el cliente, era incorporar un servidor
“failover” para que en caso de que
caiga la conexion de datos al servidor
principal, la informacion sea almacenada
por un servidor de respaldo hasta que
se reestablezca el servicio. Una vez re-
establecida la conexion, la informacion
es transferida automaticamente del

servidor de respaldo hacia el servidor
central.

“Este software también incorpora
andlisis de video especificos como con-
teo de objetos, cruce de linea, deteccién
facial, LPR y objetos abandonados,
entre otras funciones, que abren un
sinfin de opciones para el cliente de-
pendiendo de la ubicacién de cada
una sus cdmaras y la necesidad a cubrir
en cada punto especifico”; detallé Man-


www.sieraelectronics.com
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Una solucion integral
para el control de su flota.

Siera cuenta con una amplia gama de equipos de ultima generacion para el
monitoreo integral de buses. Cdmaras, DVRs y software optimizado para
conteo de pasajeros, grabacion movil, recopilacion de datos (recorridos,
velocidad, frenado, estado de luces, etc) y descarga automatica de
grabaciones en los puntos del recorrido pre-establecidos.

Conteo de pasajeros

Software Cliente gratuito Servidor central Camaras para conteo frontal

y para conteo trasero

-Se puede aplicar a diferentes condiciones climaticas

- Adopta con las ultimas técnicas de imagen en 3D

- Precision de conteo mayor a 99% en horas de poca frecuencia

- Precisién de conteo mayor a 97% en horas pico

- Admite actualizacién remota para actualizacion al dia de las mejoras en el algoritmo

- Los parametros del sistema se pueden importar o exportar a otras camaras del sistema

Siera Argentina

Get ready to be ;'l'era.. Tel: 0810 3455365

info@siera.com.ar
sieraelectronics.com
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rique acerca de la solucién entregada
por Siera.

En cuanto a la concrecién de la obra,
desde la compania detallaron que ya
se encuentran instaladas “las primeras
500 cdmaras 4K del proyecto, junto al
software analitico anteriormente men-
cionado, asi como switches Siera. Para
nosotros, esto es recién el comienzo
de este importantisimo proyecto’, con-
cluyeron.

- ;Qué tipo de tecnologias estan siendo
las mas implementadas en la actuali-
dad?

- Enlo que avideovigilancia se refiere,
la linea IP de Siera genera cada vez
mas proyectos al igual que toda lalinea
de conectividad. Dentro de las otras Ii-
neas de productos fabricados por la
compania, son tendencia los video-
porteros IP para edificios con automa-
tizacion incorporada, los controles de
acceso facial y la automatizacioén inte-
ligente de hogares.

- ;En qué tipo de nuevas tecnologias
estan trabajando?

- Siera estd enfocada en este momento
al desarrollo de soluciones cien por
ciento integrables, ya que estamos con-
vencidos que ese es el futuro de la in-
dustria de la seguridad electrénica. Es-
tamos presentando plataformas que
integran CCTV, control de acceso, in-
tercomunicadores, automatizaciéon y
audio profesional con un desarrollo
propio y funciones especiales para in-
novar en el mercado mundial con estos
productos. A su vez, estamos muy en-
focados en el desarrollo de servidores
NAS para un gran almacenamiento de
datos, que son muy utilizados en los
medianos y grandes proyectos.

PRESENCIA EN EL MERCADO

Siera Latinoamérica lleva 25 afos de
presencia en el mercado y atiende en
la actualidad a 30 paises de la regién.
Después de un tiempo de estar casi
ausentes como marca en algunos paises,
gracias a un renovado trabajo con los
distribuidores y a la confianza que la
marca genera, hoy se encuentra en un
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escenario favorable para lograr un cre-
cimiento importante.

“El cliente aprecia las ventajas de tra-
bajar con un fabricante como Siera:
valora la relacién costo/beneficio de
nuestras soluciones, un factor funda-
mental en mercados donde aun las
condiciones econémicas son un punto
recurrente’; expresd Roberto Cicchini,
CEO de Siera para Latinoamérica.

- {Qué andlisis hace del mercado en
Latinoamérica?

- El mercado ha venido madurando
en los ultimos afos y creemos que,
actualmente, hay un excelente cono-
cimiento por parte del usuario que
permite desarrollar nuevos proyectos,
de mayor complejidad. A su vez, vemos
que cada vez mas los distribuidores
buscan relaciones comerciales sanasy
de largo plazo, por lo que siendo esa
la politica de comercializacién de Siera,
contamos con mayores y mejores part-
ners en los distintos mercados.

- ¢En qué mercados se encuentran
mejor posicionados como marca?

- Hay paises como México, Colombia,
Chile, Argentina y Brasil que, por su ta-
mano, siempre generan excelentes ne-
gocios y en los cuales vemos que los
grandes proyectos se disefan con so-
luciones mas complejas y hechas a me-
dida. Pero también vemos cémo paises
mas pequenos también estan a la van-
guardia de las tecnologias y ya disefiando
excelentes proyectos, incluyendo pro-
ductos de alta gama y soluciones inte-
grales. Desde nuestro punto de vista, el
trabajo a realizar seria el mismo en todo
el mercado e incluye capacitar dia a dia
a todos los actores posibles, para que
cuenten cada vez con mayores herra-
mientas y tecnologias para proponer a
sus clientes.

- {Qué expectativas de crecimiento
ven para los préximos anos?

- Tenemos previsto seguir creciendo
de forma sostenida y desarrollando

s

nuevas acciones en cada uno de los
mercados en los que estamos presentes,
para seguir llevando a cada rincén de
la regioén las nuevas tecnologias y pro-
ductos que Siera presenta constante-
mente. Esperamos en los préximos
anos, asimismo, continuar con el lan-
zamiento de productos y soluciones
de ultima tecnologia, que logren seguir
generando excelentes negocios y mar-
genes a nuestros socios comerciales
en Latinoamérica.

EL FUTURO DE SIERA

Cuando la empresa desembarcé en
la regién, el mercado de la seguridad
electrénicay el de CCTV eran aun inci-
pientes, con tecnologia en muchos ca-
sos inaccesible para segmentos medios
y bajos. En estas condiciones, la com-
pania apostd por la regién, desarro-
llando canales de negocios, fomentando
la capacitaciéon y proponiendo a sus
clientes relaciones comerciales a largo
plazo.

“Ese trabajo dio sus frutos —explicd
Cicchini-, ya que para este afo pro-
yectamos un crecimiento del orden
del 40%, con tres nuevas oficinas bien
encaminadas en la regién: El Salvador,
Republica Dominicanay Argentina”

“Como objetivo a nivel global, se en-
cuentra el de crear mas puestos de so-
porte técnico para cada una de las
lineas de productos que producimos,
para ofrecer mas valor agregado. A
partir de alli'y junto con la innovacién
en tecnologias para el disefio de nuevos
productos se encuentra el mayor dife-
rencial y atractivo para esta industria’;
concluy6 el directivo. m
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DISTRIBUIDOR OFICIAL

bCQ Ny, BUILDING CONSULTING GROUP S.A. m
SOLUCIONES EN SEGURIDAD
1/ [/

TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

EDGE Y VERTEX LECTORES HID - ICLASS ACCESO LOGICO
CONTROL DE ACCESO -IP UHF LARGO ALCANCE OMNIKEY

HID MOBILE ACCES
Permite mas de una identificacion segura residiendo en un dispositivo inteligente.
Convierte los teléfonos y dispositivos méviles en credenciales de confianza combinando
ICLASS SE - MULTICLASS SE

UNA TARJETA, MILES DE APLICACIONES.

Tecnologia multiplataforma en 125Khz, 13.56Mhz y Bluetooth
HID Prox, Indala, AWID y Em4102 (EM-Marin),iclass Seos, iCl.ass SE, iClass,
Mifare, Mifare Desfires, OMNIKEY, Mobile NFC, Mobile Bluetooth

INDALA &y o i

Proven. Secure.

BCG ES DISTRIBUIDOR OFICIAL DE LOS PRODUCTOS HID - ICLASS - INDALA

HIKVISION

W | i _j\)
'"_*

- A0 -

Una amplia variedad de soluciones en seguridad adaptadas a sus necesidades.
« Camaras y Domos Analogos * IP « Térmicas * DVR-NVR « Equipamiento completo Video y Accesos

Building Consulting Group S.A. - www.bcggroup.com.ar - info@bcggroup.com.ar

Tel.: (5411) 43081775 (CABA) // (0230)-466-4909 (Pilar) - ventas1@bcggroup.com.ar
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SOLUCIONES EN SEGURIDAD Saters e vt

¥/ / / Distribuidor Autorizado

TODA LA LINEA DE PRODUCTOS BOSCH PARA LA SEGURIDAD
CCTV - ALARMAS - INCENDIO - ACCESOS

Centrales de incendio inteligentes y convencionales
Control de Acceso - Sistemas de CCTV IP

& lonso

(S VALARM!S]I

=)
ACCESORIOS PARA CONTROL DE ACCESO, CCTV, INCENDIO Y ALARMAS

La linea mas completa de cerradura magnéticas y accesorios.

Building Consulting Group S.A. - www.bcggroup.com.ar - info@bcggroup.com.ar
Tel.: (5411) 43081775 (CABA) // (0230)-466-4909 (Pilar) - ventas1@bcggroup.com.ar
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Aquiles Gorini

Nueva gerencia en LATAM

Lamentable pérdida para el sector

El 8 de junio, alrededor de las 21:30 y tras un episodio
de violencia familiar, perdic la vida quien fuera uno de los
referentes de laindustria de la seguridad privada: Aquiles
Gorini, uno de los fundadores de CAESI (Cdmara Argentina
de Empresas de Seguridad e Investigaciones).

Gorini era comisario retirado de la Policia Federal Ar-
gentina (PFA) y al momento de su fallecimiento presidia
CAESI. Fue también vicepresidente de la Federacion de
Seguridad del Mercosur (FESESUR) y presidente Inter-
nacional de la Federaciéon Panamericana de Seguridad
Privada (FEPASEP).

CAESI fue fundada el 2 de septiembre de 1971, luego
de que "un grupo de empresarios vinculados al sector
de la seguridad e investigaciones privadas comenzaron
areunirse para conformar una entidad que los agrupara
y defendiera sus intereses".

En la misma pégina que explica la historia de la cdmara
empresarial, Gorini habia afirmado: "No soy afecto a
creer que nuestro negocio crece de la mano de la inse-
guridad. En todo caso en el mediano plazo ello tendria
un efecto negativo" m

Hanwha nombra STEP Manager

O HANWHA TECHWIN
Hanwha Www.hanwhasecurity.com
Techwin

| lanuhg

Hanwha Techwin confirmé la vinculacion de Maria
Fernanda Dominguez como nueva gerente del programa
STEP (Samsung Team Empowered Partners) para la
region de América Latina.

Desde su rol, Maria Fernanda buscara ser un apoyo
para esta comunidad de Hanwha Techwin, ademas de
dirigirla y guiarla en la construccion y desarrollo de
todos los procesos y actividades que se requieran para
su fortalecimiento. “En términos generales, mi meta es
que el programa para los socios del canal funcione y
que sea un éxito en la region’; destac6 Dominguez.

STEP Hanwha Techwin Channel Partner Program, antes
conocido como Samsung Power Partner Program, es
un programa de suscripcion que proporciona a los
socios tecnoldgicos el uso de productos y servicios de
Hanwha Techwin con una serie de grandes ventajas
y beneficios exclusivos. Con esta herramienta, inte-
gradores y distribuidores tienen ahora la posibilidad
de registrar proyectos y hacerles los respectivos se-
guimientos. También pueden aplicar un control mas
eficiente de los precios y las ventas. m

Valls adquiere la marca Mandinga

El pasado 7 de mayo se concreto la
venta de la prestigiosa marca de elec-
trificadores Mandinga® a Valls S.A. por
lo que a partir de esta operacién los
energizadores y otros productos fabri-
cados por Nagroz seran fabricados y
distribuidos por Valls S.A.

Mandinga® es una de las marcas pio-
neras del sector, con mas de 40 afos
de trayectoria en el mercado y que
SUPO marcar una parte muy importante
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de la historia del pastoreo rotativo en
Argentina.

A través de la incorporaciéon de Man-
dinga®, Valls S.A. consolida su liderazgo
en el mercado de cercos eléctricos y
proyecta nuevos horizontes y desafios
para el mercado agropecuario del siglo
XXl, cada vez mas demandante de so-
luciones profesionales.

Segun informaron las partes, en una
carta firmada por los directivos de Na-

groz S.R.L. Mariana de la Fuente y
Vicente Casares, “deseamos a Valls y a
nuestros clientes el mayor de los éxitos
en esta nueva etapa” y consideran a
Valls como“la mejor empresa para hon-
rar la trayectoria de Mandinga®”.

Desde Valls, por su parte, expresaron
que es“un honor poder dar continuidad
a una prestigiosa marca, que supo ser
parte importante de la historia del pas-
toreo en Argentina” m


www.hanwasecurity.com
https://www.valls-sa.com

PARARRAYOS
PROTECTOR DE CAMPO
ELECTROMAGNETICO

PDCE SERTEC

El Protector PDCE SERTEC tiene como objetivo prevenir y resguardar
la salud de las personasy sus bienes, animales, estructuras en
instalaciones criticas en tierra, aire y agua de cualquier fenémeno
eléctrico que cuyo modo de transporte sea el aire evitando los
accidentes reduciendo los costos y lucro cesante de inversiones MONUMENTOS Y SI

tecnoldgicas que reciben danos por descargas atmosféricas.

El PDCE SERTEC estd disenado para proteger utilizando
contramedidas que controlan y compensan los efectos
electroatmosféricos producidos por el cambio climético, la
contaminacién electromagnética a nivel industrial, meteorolégico o
solar , manifestados en forma de tormentas eléctricas, pulsos
electromagnéticos.

El PDCE SERTEC estd permanentemente protegiendo su area de
cobertura para corregir los efectos de las perturbaciones
electromagnéticas en funcién de su procedencia, frecuencia,
tensién e intensidad. Compensando, estabilizando
la corriente de los campos eléctricos en su entorno
drenandolos a tierra anulando la formacion
del rayo, en su drea de proteccion (100 o
120 metros de radio segtin modelo).

Representante Exclusivo:
Valls S.A.

Irala 433 (C1163ABI)
Buenos Aires - Argentina
Tel. (011) 2102-4100/ 5000
Tel/Fax: (011) 4362-0266

ventas@alari.com.ar
www.alari.com.ar SEGURIDAD ANTI-RAY0S
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Intersec Buenos Aires 2018

Feria E+S+S

La industria se prepara para la expo

INTERSEC BUENOS AIRES
www.intersecbuenosarires.com.ar

Exhibicion de soluciones en Colombia

.S FERIA INTERNACIONAL DE SEGURIDAD
www.securityfaircolombia.com

IRTERATICHAL EECURITY FAR

La Exposicion Internacional de Seguridad, Proteccion
contra Incendios, Seguridad Electrénica, Industrial y
Proteccion Personal abrira sus puertas del 29 al 31 de
agosto en La Rural Predio Ferial. Durante tres dias sera
una vidriera para la presentacion de nuevas tendencias
en los sectores de Fire, Security y Safety.

La nueva edicién de la muestra, organizada por Messe
Frankfurt Argentina en conjunto con laCdmara Argentina
de Seguridad (CAS) y la Cdmara Argentina de Seguridad
Electrénica (CASEL), contard este aio con la participacion
de alrededor de 160 firmas expositoras y espera la visita
de 12.000 profesionales y empresarios.

Ademas de exhibir las Ultimas novedades en productos
y servicios, el evento albergara el Congreso de Seguridad
Integral, organizado por CAS y CASEL; el clasico Encuentro
de Bomberosy las Conferencias de Expositores. También
se desarrollard la 10° Ronda Internacional de Productos
y Servicios de Seguridad Electronica, Industrial y Proteccion
Personal, un espacio exclusivo para que potenciales
compradores extranjeros se contacten con productores
argentinos en condiciones de exportar.

Teniendo en cuenta que Intersec Buenos Aires ocupara
dos halls del predio La Rural, es recomendable planificar
con anticipacion la visita. Una manera de agilizar el
ingreso es acreditarse en wwwi.intersecbuenosaires.com.at.
Alli se completa un formulario y, una vez finalizado el
proceso, se genera la confirmacion para presentar en el
ingreso, junto con el DNI.

La pagina también ofrece herramientas para mejorar
la experiencia del visitante, como la posibilidad de
anticipar las empresas y rubros que sean de mayor
interés (en el listado de expositores) y ubicarlas en el
plano. Un solo dia tal vez no es suficiente para concretar
todas las reuniones, por lo que programar las entrevistas
con las distintas empresas expositoras, también es una
buena opcion.

Los interesados en el Congreso y las actividades que
se realicen en paralelo, en tanto, pueden chequear el
programa online o bien solicitarlo en el predio. m
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Actualmente, el acceso a la informacion en hogares,
empresas, ciudades, industrias y comunidades, entre
otros, se puede efectuar desde cualquier parte del
mundo, a través de un gran nimero de soluciones tec-
nolégicas que exigen un margen de seguridad que de-
pende de las necesidades y requerimientos del usuario.

En ese sentido, y con miras a proporcionar en un solo
espacio estas alternativas, llega la Feria Internacional de
Seguridad, E+5+S, exhibicién de soluciones en seguridad
y proteccidon con representantes de la regién Andina,
Centroamérica y el Caribe, que se realizara del 22 al 24
de agosto en el predio Corferias de Bogotd, Colombia.

Este afo, E+5+S contard con mas de 300 expositores y
marcas y 20 gremios aliados, quienes estaran participando
en 16.000 m2 de exhibicién para los 12.000 visitantes
profesionales previstos.

Patricia Acosta, directora del evento, precisé que “la
Feria tendra un componente académico fortalecido, ya
que realizard importantes conferencias, seminarios y
foros, que le permitiran tanto a inversionistas, profesionales
y empresarios actualizarse frente al desarrollo del sector
en el mundo”.

Prueba de ello sera la “Conferencia Internacional de
Proteccién contra Incendios’; organizada por ANRACI;
el Foro ALAS sobre video, vigilancia y monitoreo; el
Congreso “Drones en seguridad y mas alld’, de la
Asociacion de Aeronaves Remotamente Tripuladas de
Colombia (ARTC); la Conferencia “Didlogos de saberes
de Seguridad’, de la Comunidad de Profesionales de
Gestion del Riesgo y Seguridad (COLADCA); la Conferencia
magistral “Marketing en la industria de la Seguridad”; la
charla“Convergencia entre la seguridad electrénicay la
seguridad informética’, organizada por el Centro de Es-
tudios en Seguridad de Perti y mas de cien charlas téc-
nico-comerciales de las empresas expositoras.

Acosta reveld que“también contaremos con las Capsula
de Innovacion, la cual estaran enfocadas a las soluciones
para Smart Cities, a través de la creacion de un espacio
audiovisual destinado a tal fin". m


www.intersecbuenosaires.com.ar
www.intersecbuenosaires.com.ar
www.securityfaircolombia.com
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Encuentros ALAS

Capacitaciones 2018

La cita en Colombia

pa \\‘ ASOCIACION LATINOAMERICANA
( [y« DESEGURIDAD
\ / www.alas-la.org

Organizadas por Big Dipper

N
fope = el\_\‘ BIG DIPPER SECURITY
9 iPRcy www.big-dipper.com.ar

El pasado primero de junio, Bogota fue la ciudad en-
cargada de recibir a los mas de 60 asistentes que
acudieron al Encuentro ALAS. El evento conté con la
muestra comercial de nueve de las més reconocidas
marcas en la industria, que tuvieron “demos” de sus
productos y soluciones y la oportunidad de interactuar
con todos los asistentes.

Ademéds de la muestra, también se realizaron las si-
guientes conferencias tecnoldgicas:

«“Implementacion y gestion de sistemas de control de
acceso para pequenos, medianos y grandes negocios’,
presentado por CDVI

« “Método infalible para detectar un incendio y salvar
vidas’, presentado por Xtralis —Vesda (Honeywell)

-“Beneficios de una plataforma unificada de seguridad’,
presentado por Genetec

- “Soluciones de conectividad IP de largo alcance’, pre-
sentado por NVT Phybridge

- “Soluciones de identificacién segura y acceso movil
para sistemas de control de acceso’, de HID

«“Coémo la tecnologia incrementa la seguridad, eficiencia
y calidad de vida de una ciudad’, de Anixter

-“Soluciones de alta seguridad enfocadas en el propdsito
de cada puerta’; presentado por Abloy

-“Realidades y mitos del concepto de integracion: Exacq
- Kantech — DSC", presentado por Johnson Controls

-“Seguridad cibernética, amenazas comunes y recursos
disponibles’; presentado por Hanwha
Ademas de los temas tecnoldgicos presentados por

las marcas, los asistentes pudieron disfrutar de tres con-

ferencias académicas.

Finalizado el evento en Colombia, el ciclo de Encuentros
ALAS lleg6 a su fin en el primer semestre. Ahora la Aso-
ciacién concentrara todas sus energias para dedicarse a
la Cumbre Gerencial ALAS, el principal evento de los di-
rectivos de la seguridad en Latinoamérica, que se
realizara el 25 y 26 de julio en la ciudad de Miami. El
préximo Encuentro Tecnoldgicos sera en Guatemala, el
proximo 17 de agosto. m
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El distribuidor mayorista Big Dipper mantiene su com-
promiso con el crecimiento de los profesionales del
gremio y continuando con la linea iniciada en afos an-
teriores, la empresa llevé a cabo una amplia serie de ac-
tividades por la Argentina, con el fin de ayudar a los
profesionales del sector a ampliar sus conocimientos y
aprovechar las oportunidades de negocios que surjan.

Los webinars de productos y soluciones, a cargo de
Nicolds Fontana, Product Manager de Big Dipper, abarcan
temas de videovigilancia, control de acceso, conectividad,
centros de monitoreo, aplicaciones para mercados ver-
ticales, y capacitaciones practicas sobre el uso de los
productos que distribuye la compaiiia.

A la fecha, Big Dipper organizé mas de 20 seminarios
distintos, con cientos de asistentes que aprovechan la
tecnologia web para capacitarse y crecer. Estos webinars
se agregan al canal YouTube de la empresa, permitiendo
su consulta en cualquier momento.

En cuanto a eventos presenciales, los equipos de mar-
keting y de proyectos de Big Dipper recorrieron ciudades
argentinas como Mendoza, Rosario, Tucuman, Buenos
Aires, Mar del Plata y el GBA, presentando junto a los
distribuidores locales las novedades de las marcas Dahua
y Cygnus, de las que Big Dipper es Master Distributor
en Argentina.

En cuanto a certificaciones, se realizaron dos fechas
junto a Alonso Alarmas en distintas sucursales de la
firma. Ademas, Pablo Bertucelli, Project Manager de Big
Dipper, realizo su certificacion en Neural Labs con el fin
de sumar las mejores herramientas para el apoyo a los
proyectos de los integradores.

Sobre estas acciones de la compaiiia, el Ing. Gabriel
Pennella, Presidente de Big Dipper, expresé que la venta
de productos de seguridad electrénica “tiene que estar
acompanada de capacitacion permanente y apoyo
técnico al gremio. Es nuestra responsabilidad ofrecer
soluciones a nuestros clientes y no sélo proveer cajas a
buen precio. Nuestra apuesta es y seguira siendo el cre-
cimiento profesional del sector’; concluyé. m


http://alas-la.org/
http://www.big-dipper.com.ar/
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Certificacion Digifort

Presentacion conjunta con Seagate y Vivotek

Hardware, software de gestion y dispositivos para almacenamiento de imdgenes aunaron la experiencia

de Vivotek, a través de su importador Selnet, Digifort y Seagate para ofrecer al profesional capacitacion y

certificacion en el uso de productos para videovigilancia.

‘ on la participacion de Vivotek y

Seagatey el auspicio de Negocios
de Seguridad, se llevé a cabo el pasado
19 de junio en el Hotel Dolmen de la
Ciudad de Buenos Aires, la Certificacion
Digifort en Buenos Aires, habilitante
para integrar el programa Master Partner
2018 de la marca.

“Laidea es que quienes asistan a este
curso se lleven todas las herramientas
para poder desarrollar nuevas oportu-
nidades de negocios a través de sus
empresas, logrando beneficios exclu-
sivos en la compra del producto’, habia
adelantado Juan Pablo Moraes, Product
Manager Digifort en Argentina, acerca
de los objetivos de la capacitacion.

Hernén Franco, Country Manager de
Seagate y encargado de abrir la jornada,
expresé que laidea de la presentacion
“fue mostrar a los clientes aquellas he-
rramientas que ofrece la tecnologia
Seagate y que muchos no conocen,
como el sistema Rescue Data Recovery
Service".

“Desde que se produjo el relanza-
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miento de la marca en el mercado, los
discos para almacenamiento como el
SkyHawk, comenzaron a ganar terreno
por sobre los de la competencia directa,
basicamente porque presentan una
herramienta fundamental, y exclusiva,
como el sistema de recuperacion de
datos’, expreso Franco.

Las unidades de disco duro para vi-
deovigilancia y grabacién continua de
Seagate cuentan con soluciones que
parten de capacidades de 1 TB hasta
10TB. Las presentaciones de 6 TB, 8 TB
y 10 TB suman tecnologia de sensores
de vibracién giratoria para la proteccién
adicional de datos, con interfaz SATA
de 6 GB/s y una caché de 256 MB, lo
gue otorga una fiabilidad y ancho de
banda insuperables. En tanto, el sistema
Rescue Data Recovery Service permite
recuperar datos de un disco duro que
potencialmente haya fallado. De esta
manera, Seagate extiende su expertise
hacia areas tan sensibles como la re-
cuperacién de informacion vital para
el usuario."A través del servicio Rescue

Data Recovery Service, los usuarios tie-
nen acceso a un equipo global de ex-
pertos en recuperacién de datos de
clase mundial y con un indice de satis-
faccion del cliente del 95%"; detalld el
directivo de Seagate.

La marca seguird con acciones de
marketing directo y presentaciones en
toda la Argentina, con el foco puesto
en dos de los mayores eventos masivos:
Intersec Buenos Aires, para el sector
de la seguridad, y Pulso IT, destinado a
los usuarios de tecnologia.

VIVOTEK

Facundo Cardozo, Product Manager
de Selnet, fue el segundo orador de la
jornada y su presentacion estuvo en-
focada en una breve exposicion acerca
de Vivotek como fabricante pionero
de soluciones para videovigilancia con
tecnologia IP para luego describir al-
gunos de los nuevos productos que
éste ofrece.

En referencia a Vivotek, la compariia
fue fundada en el afo 2000 y cuenta,



@ digifort

“La Solucién mas elegida para monitoreo ciudadano

iA tu alcance!”

| N\ digifort

SRR T Vel 1200
Mok | SRRSO meme

—~ I

Descubra

la Diferencia
Digifort

es la Solucion VMS
Mas Innovadora
del Mercadt

THE BEST THING s,

~ B e — . ! . . IT T:H.KEEBETWEEN
- E’ b ARH 001 : _ ] ] N 5-15SECONDS DNLY
{6000 e _

a3

hn-:.
"aE=—

Reconocimiento de Placas

Llegue mas |EjDS con DIngOI"t operaciones@digifort.com Digifort Global @ www.digifort.com



www.digifort.com
www.digifort.com
https://www.facebook.com/DigifortGlobal/
mailto:operaciones@digifort.com

en la actualidad, con mas de 800 em-
pleados alrededor del mundo, distri-
buidos en 116 paises. Ademas de su
sede en Taiwan, Vivotek cuenta con
oficinas en Holanda, Dubai, Nueva Delhi,
San José (Estados Unidos) y Ciudad de
Meéxico.

Segun explicé Cardozo, Vivotek disefa
y fabrica productos para la industria
del retail, transporte, entidades bancarias
y financieras, videovigilancia ciudadana
y edificios destinados a la cultura (como
museos), entre otras.

“Vivotek cuenta con una ampliagama
de productos para todas las necesidades.
Este afo hubo varias novedades al res-
pecto y estamos mostrando soluciones
recién presentadas por la marca y ya
disponibles en el pais’, explicé Cardozo.

Entre esas soluciones se encuentran
las cdmaras 180° panoramicas, que
ofrecen un mayor nivel de coberturay
detalles de una escena.

Otro de los productos citados fue la
camara “Ojo de Pez” (modelos FE9191
y FE9391-EV), que ofrecen varios modos
de visualizacién y vienen provistas con
IR 360° de alta uniformidad.

“Las novedades seguiran a lo largo
del aflo y vamos a estar capacitando a
nuestros clientes en cada una de ellas.
Tanto Vivotek como Selnet, en su con-
dicién de importador mayorista de la
marca, seguiran trabajando para ofrecer
al profesional el mayor nimero de he-
rramientas posibles para el crecimiento
de sus proyectos”; concluyé Cardozo.

DIGIFORT

La mayor parte de la jornada estuvo
a cargo de Juan Pablo Moraes, PM de
Digifort en Argentina, quien ademas
de ofrecer un panorama corporativo
de la empresa, se enfocé en brindar a
los asistentes la certificacién para su-
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marse al Digifort Master Partner 2018,
un programa de beneficios exclusivos
para clientes.

“Lo que vamos a ofrecer hoy es una
certificacion, que es un paso mas avan-
zado al de una mera capacitacion. Al
final de cada evento de estas caracte-
risticas, los participantes son evaluados
en sus conocimientos y se les propone
participar de un programa de benefi-
cios’; explicéd Moraes.

“En general, quienes concurren a este
tipo de eventos tienen algun conoci-
miento basico de lo que es un VMS,
aungue no necesariamente tienen ex-
periencia con Digifort y ahi es donde
apuntamos: a explicarles las herra-
mientas de las que dispone el software
y de cédmo éste puede potenciar el
negocio del monitoreo de imagenes’,
detallé el PM de la marca.

A través de diferentes herramientas
multimedia, Juan Pablo Moraes fue
explicando a los asistentes las caracte-
risticas y versiones de cada uno de los
paquetes VMS de Digifort.

“Hoy contamos con cuatro ediciones
de Digifort: Explorer, Standard, Profes-
sional y Enterprise, cada una disefiada
para cubrir necesidades especificas
pero cada una de ellas perfectamente
escalables hacia una solucién superior’,
explicé Moraes.

« DGF Explorer: para pequenios edificios,
oficinas, residencias y pequefos locales
comerciales. Es una solucién de re-
cursos esenciales, que graba y moni-
toreo de imagenes de camaras IP y/o
analdgicas conectadas a través de
DVRs, NVRs o Video Encoders.

- DGF Standard: recomendado para
clientes que necesitan una aplicacién
de hasta 32 cdmaras, a un costo ac-
cesible y con algunas funcionalidades
mdas avanzadas como Web Server In-

tegrado. Con esta edicién se puede

controlar cdmaras PTZ a través del

mouse.

« DGF Professional: sistema dirigido a
clientes de medio y gran porte, que
necesitan recursos como el PTZ por
joystick, un mapa sinéptico, hasta 16
perfiles de usuario e ilimitada cantidad
de conexiones, web server, visualiza-
cion de camaras a través del celulare
integracién con alarma, automatiza-
cion, Digifort Evidence y médulos op-
cionales Digifort.

« DGF Enterprise: recomendado para
usuarios de medio y gran porte que
necesitan un sistema con herramientas
y funcionalidades ilimitadas, soluciones
de alarmas, control de acceso y auto-
matizacion.

Luego de la presentacién de los pro-
ductos que desarrolla la empresa, la
capacitacién continué con la explicacion
de cémo armar un proyecto de video-
vigilancia segun las necesidades, con
las herramientas de diagnéstico que
ofrece la web de Digifort, a través de
la cual se puede calcular, entre otras
variables, ancho de banda necesario
para la transmisién, capacidad de al-
macenamiento y los requisitos minimos
del sistema operativo donde correra
el software.

Luego del médulo destinado a lains-
talacion de Digifort y tras el almuerzo,
la certificacién continué con la confi-
guracion del VMS y la posibilidad de
anadir médulos adicionales al sistema,
para culminar con un breve repaso de
la jornada previo a la evaluacion.

“Este tipo de jornadas se van a repetir
en lo que resta del afo y esperamos
sumar clientes certificados a la familia
Digifort, que sigan haciendo crecer su
negocio y con ello a la marca’; concluyd
Juan Pablo Moraes.m
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Estable y seguro
con Tecnologia Dual

La tecnologia dual aumenta la fiabilidad de Los detec-
tores. Para que se dispare la alarma, las tecnologias
PIR y de microondas deben activarse simultdneamente,
aumentando asi la estabilidad en entornos hostiles.

La tecnologia Blue Wave evita falsas alarmas y
mejora la inmunidad a Interferencias a traves del
procesamiento avanzado de la senal y de la optica 3D.

La compensacion digital de la temperatura ajusta
digitalmente la sensibilidad de los detectores, mente-
niendo el intervalo de deteccion especificado

cuando la temperatura ambiente esta cercana a la
temperatura del cuerpo.

La tecnologia anticamuflaje AND/OR (Y/0) da
prioridad al sensor de microondas en determinadas
circunstancias en las que el intruso puede llevar ropa
con propiedades de camuflaje frente a infrarrojos.

La tecnologia IFT (umbrales flotantes independien-
tes) garantiza que los umbrales de alarma se manten-
gan siempre dentro de unos limites predeterminados,
eliminando asi las perturbaciones ambientales.

©
©
©

La sensibilidad automatica permite al detector adap-
tarse de manera automatica a los cambios ambienta-
les, asegurando la estabilidad sin que la deteccion de
intrusos se vea afectada.

DIALER

SEGLRIDAD ELECTRONICA
La Rioja 827 (C1221ACG)
Ciudad de Buenos Aires u
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838

www.dialer.com.ar
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W Pyronix

HIKVISION

Las resistencias DEOL incorporadas reducen el
tiempo de instalacion. La gama de valores abarca
la mayoriade los sisternas.

La tecnologia antienmascaramiento adaptable
(antiespray) ofrece una proteccion exclusiva
contra los intentos de tapar los sensores PIR 0
de microondas y detecta si se tapan con mate-

riales como carton, cinta de embalar, espray,
lacas y papel de aluminio.

El uso de distintas frecuencias de microondas
evita las Interferencias que pueden producirse
cuando hay dos detectores de microondas
instalados proximos entre si, optimizando la
estabilidad de los detectores al evitar cruces en

las comunicaciones.

La tecnologia antibloqueo garantiza que se

detecte cualquier intento de bloguear el campo
de vision. Permite al detector enviar una sefial al
panel para informar de que se esta blogueando el

area de deteccion.

WWW.pyronix.com
Camila O'Gorman 412 piso 17
Puerto Madero, Buenos Aires

ENCUENTRE EN DIALER LAS MEJORES SOLUCIONES
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Soluciones con |IA de Dahua

El fabricante llevé a cabo la presentacion de sus nuevos productos con Inteligencia Artificial, enfocada

especialmente en el mercado del retail. Directivos de Dahua y del holding chileno hablan acerca de la

experiencia en su implementacion.

C on Mariano Bisarello, Project Com-
mercial Director, como Unico ora-
dor, Dahua llevé a cabo la presentacion
de sus nuevos productos con Inteli-
gencia Artificial (IA) anadida destinados
a los diferentes mercados verticales a
la par que mostré un caso de éxito en
el centro comercial Unicenter, uno de
los shoppings que integran la cadena
Cencosud en Argentina.

Un centro comercial es un lugar critico
para la seguridad, tanto por los pro-
ductos que comercializa como por la
cantidad de personas que lo transitan:
en un fin de semana, un shopping
como Unicenter recibe en promedio
150 mil personas. Con la intencién de
optimizar los sistemas de seguridad e
implementar las ultimas tecnologias
existentes en el mercado, Cencosud
tomd la decision de comenzar con una
renovacion tecnoldgica que le permi-
tiera la migracion a las tecnologias HD
y Full HD en forma paulatina, abriendo
las puertas a la tecnologia IP.

“Para no quedar relegado en cuanto
a seguridad, Cencosud encaro su re-
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novacién tecnoldgica junto a Dahua.
Si bien hacer una actualizacién no es
tarea facil, aceptamos el desafio no
s6lo de reemplazar equipos sino de
integrar tecnologias existentes en una
soluciéon que permite una gestion efi-
ciente’, explico Bisarello.

“Nos decidimos por Dahua gracias a
suamplio stock, flexibilidad tecnoldgica
y disponibilidad de productos. Los do-
mos que se habian implementado en
las primeras instalaciones se veian su-
perados en definicion, zoom e IR por
las tecnologias actuales. El desafio con-
sistia en disefar nuevas redes de se-
guridad electrénica que nos sirvieran
de base y nos dieran flexibilidad al mo-
mento del reemplazo de los equipos
sin ningun condicionante en cuanto a
requisitos de instalacion’, sefal6 por
su parte el Ing. Mariano Montero, res-
ponsable de Seguridad Electrénica de
la Gerencia de Seguridad de la Division
Shopping Centers de Cencosud.

LA PRESENTACION
A lo largo del almuerzo, Mariano Bi-

sarello llevo a cabo la presentacion cor-
porativa de Dahua, asi como los dife-
rentes mercados verticales para los que
desarrolla productos y tecnologia.

Segun explico el directivo,“la comparnia
cuenta con mas de 6.000 ingenieros y
personal técnico de I+D trabajando en
tecnologias de vanguardia, en lentes
de cdmara, sensores de imagen, codi-
ficacion y transmisién de video, pro-
cesador integrado, procesamiento gra-
fico, andlisis de video, confiabilidad de
software y seqguridad de red, entre otras
tecnologias”.

En cuanto a los verticales, enumero
los distintos mercados en los que tra-
bajan, incluyendo ciudades seguras,
trafico inteligente, edificios inteligentes,
soluciones moviles, casinos, bancos,
educacion, energia y retail, poniendo
énfasis en éste Ultimo.

“Implementar una solucién en una
cadena de retail implica tener en cuenta
muchos aspectos de la solucién, ya
que éstos no solo se remiten a las tra-
dicionales funciones de videovigilancia.
Hoy, a partir de una cdmarainteligente,
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Durante la cumbre del G20 en 2016, la solucion Dahua de Ciudad Segura detectd

automaticamente 29.823 vehiculos que se comportaban ilegalmente, reduciendo
enormemente la carga de las fuerzas policiales y permi‘giéndo!es concentrarse en la

proteccion de areas clave en la cumbre. E
= . "
= > >

I
0

Face Recognition

\ Deteccidn de comportamiento
) Lider en LFW con una

| anormal
ntrusion, merodeo sospechoso,
reunién de multitudes, etc

Reconocimiento de
AUBX XX2 | patentes
Reconocimiento preciso
a velocidades de hasta
200km/h cinturén de seguridad, etc

~, Aplicacién Maévil

| Reporte la ubicacion y las imagenes de video a los centros
7 de seguridad a través de 3G / 4G para una supervision
completa

~, Deteccion de infracciones de
transito
Luz roja, exceso de velocidad,
uso del teléfono movil /

(E F@ @ ,g. 1S0 9001:2000
{EAGE DAHUA ARGENTINA S.A.

i B AR [ola Mora 421, Piso 4, 403, Puerto Madero, CA.B.A, Argentina uasal
i f.a;,_\_ Tel: +54 911 53688454 e
- h_&.ﬂ Email: project.ar@global.dahuatech.com de Seguridad Electriies
;E r Lt http://www.dahuasecurity.com/la L



http://www.dahuasecurity.com/la
http://www.dahuasecurity.com/la
mailto:project.ar@globla.dahuatech.com

pueden obtenerse soluciones de gestion
inteligente, prevencion de pérdidas,
identificacion de personas y hasta he-
rramientas de marketing, a través del
conteo de personas o mapas de calor”,
explico Bisarello.

“Las soluciones que proponemos para
laidentificacion de personas, por ejemplo,
estan divididas en tres grandes grupos:
el primero implica una solucién en el
que las cdmaras solo entregan imagenes
que son procesadas por un servidor
mientras que el segundo consta de una
cdmara que reconoce un rostro a partir
de un esquema pero que cuya identifi-
cacion se realiza en un servidor. La tercera
opcidn es la que involucra inteligencia
afadida en la cdmara’; amplié.

Esta Ultima solucién requiere que todo
el proceso de identificacion de una
persona se lleve a cabo en la camara.
“Para ello es necesario que la cdmara
amplie su capacidad de procesamiento
y cuente con la inteligencia suficiente
para identificar contra una base de
datos a una persona, con un minimo
margen de error’, concluyd.

Las soluciones de Dahua para el mer-
cado minorista también incluyen, por
ejemplo, conteo de personas por zonas,
una funcién de “modo corredor” para
monitorear pasillos e integracién con
la terminal punto de venta (POS).

“Estas herramientas distintivas de Da-
hua permiten a sus clientes obtener
valor agregado en su solucién, ademas
de lograr un sistema a la medida de
sus necesidades’, concluyd Bisarello.

CASO DE EXITO

El problema de Cencosud se presen-
taba con una Unica solucién posible:
definir hacia donde querian avanzar y
centrarse en una arquitectura de red
que les permitieraacompanar el avance
de la tecnologia. Un punto clave fue
poder acceder a las mejoras que van
surgiendo dia a dia solo cambiando
una cdmara. Con una estructura nueva,
la compania comenzé a migrar sus dis-
positivos a IP.

En una primera etapa se adquirieron
grabadoras de video en red (NVR), ca-
maras IP, minidomos y domos PTZ para
Unicenter, Portal Lomas, Portal Escobar,
Factory Quilmes, Factory San Martin,
Portal Patagonia, Portal Salta, Portal
Trelew y Portal Los Andes. Ademads, se
implementé un sistema de gestién de
video, el DSS de Dahua, que permite
gestionary aprovechar los recursos de
los centros de monitoreo, integrando
la mayor parte de los dispositivos exis-
tentes.

De acuerdo al disefio del centro, se
dispusieron los domos en sectores de
playas descubiertas, patios de comidas
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y octégonos centrales de los diferentes
niveles. Por otro lado, se instalaron mi-
nidomos en pasillos de emergencia y
camaras bullets en diferentes sectores,
incrementando la resolucion y mejo-
rando la calidad de imagen con la prio-
ridad puesta en una mejor visualizacion
de las dreas criticas.

“Laincorporacion del DSS nos brindé
flexibilidad en el manejo de las analiticas,
nos permitié crear distintos usuarios
de acuerdo a los perfiles y requeri-
mientos especificos, y tener un moni-
toreo remoto de puntos criticos. Sobre
todo, nos facilité muchisimo la gestion
del video’, afirmé Montero.

Ademas, la tecnologia de Dahua po-
sibilita ordenar los procesos, integrar
todos los dispositivos, administrar las
cuentas en el centro de control, esta-
blecer protocolos de operacion y linea-
mientos basicos para los requerimientos
de cualquier jefe de seguridad.”Haber
logrado la gestion integral nos permite
acompanar el crecimiento tecnolégico
a un bajo costo y también nos facilita
la incorporacién de analitica de video

sumamente importante para el retail,
como zonas calientes, objetos desa-
tendidos y reconocimiento facial’; agre-
g6 el responsable de Seguridad Elec-
tronica de Cencosud.

En el centro de control se mejord y
optimizé la visualizaciéon de las cdmaras,
que en algunos centros llegan a las
300. Cuentan con la misma cantidad
de equipos que antes, pero al estar in-
tegradas en una misma estructura se
reduce mucho el trabajo de los opera-
dores, quienes ahora visualizan las ca-
maras que realmente tienen que aten-
der o que son prioritarias.

Por ultimo, Cencosud destaca que
las cdmaras que no estan siendo aten-
didas siempre tienen su resguardo en
las unidades de almacenamiento vy,
ante cualquier evento, pueden recurrir
a la grabacién. La compania planea
continuar este afo con la ampliacion
y migracién a tecnologia IP en Palmas
del Pilar y Plaza Oeste Shopping e in-
crementar, en base a la arquitectura
ya instalada, los dispositivos en Uni-
centery Factory Quilmes. m
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DETECTOR DE MOVIMIENTO
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CON ANTI-ENMASCARAMIENTO

Caracteristicas:

La innovadora tecnologia Octa-Quad
puede distinguir entre una persona,

el movimiento de arboles y arbustos por
el viento y un pequeiio animal, lo que
minimiza las falsas alarmas y asegura una
deteccion efectiva ante amenazas reales.

Diseno resistente al vandalismo, con la

tecnologia patentada V-Slot®

Proteccion anti-enmascaramiento completa
y sin precedentes.

Su optica de espejo negro la cual ofrece alta
inmunidad a falsas alarmas por la luz solar y
por las luces de los automoviles.
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SCE Rosario

Nueva presentacion

El tour tecnoldgico SCE sigue recorriendo el pais. Rosario fue la dltima escala, a la cual acudieron mds

de 150 profesionales del sector. Security Conference & Expo incluye charlas técnicas, rondas de negocios

y presentacion de productos, y tendrd en Tucumdn su préxima cita.

E | 7 de junio se llevo a cabo en el
hotel City Center de Rosario una
nueva edicién de la gira del Security
Conference & Expo, tour tecnoldgico
organizado por Continents Ideas.

En una jornada donde el clima acom-
pand, cerca de 150 personas visitaron
la muestra comercial en la cual recono-
cidas empresas del sector como TDS,
Nanocomm, G4S, Gralf, Certrec, Alonso
Alarmas, Centinet, Propiedad Protegida,
Full Time, Seagate, Global Movie y Marto
Solutions, exhibieron sus productos, no-
vedades y acercaron sus soluciones a
los profesionales que visitaron sus stands.

En el salon donde se desarrollaban
las charlas, en tanto, uno de los temas
que generé mayor interés y debate
fue el relacionado con los cambios que
se estan produciendo en el mercado
del monitoreo de alarmas. Sobre esto
disertaron los representantes de dos
referentes de ese segmento como Alon-
so Alarmas y la Cdmara de Empresas
de Monitoreo de Alarmas de la Repu-
blica Argentina (CEMARA). En el primer

caso, la charla estuvo a cargo del Gerente
de marketing de Alonso, Diego Madeo,
quien ofrecié un panorama del negocio
desde el punto de vista del fabricante,
mientras que la Cdmara estuvo repre-
sentada por su Presidente, Walter Dotti,
ofreciendo una vision que contempla
el dmbito nacional de la actividad. Am-
bos disertantes explicaron algunos de
los cambios que ya estdn ocurriendo
en el mercado y dieron su vision sobre
los posibles rumbos hacia los cuales
podria direccionarse el negocio.

Con el objetivo de dar herramientas
reales a los participantes de SCE para
que éstos logren incrementar las ventas
en sus negocios y entender la realidad
del mercado, algunas de las charlas
mas destacadas fueron las brindadas
por Carlos Prestipino, quien hablé sobre
“Tableros de Control”; Lucas Botinelli,
del departamento de preventas de Ho-
neywell, y la de Pablo Verdier, quien
habld sobre las distintas formas de rea-
lizar acciones de marketing, ya sea per-
sonal o para una empresa, sin necesidad

de destinar a ello muchos recursos de
su presupuesto.

La exposicién conté con el apoyo de
CEMARAYy la colaboracion de los prin-
cipales medios del sector.

Como siempre, el personal del hotel
City Center acompanié la exitosa jornada
con un gran servicio y el cierre del
evento se realizd con varios sorteos,
gentileza de las empresas participantes.

La préxima edicion de la gira del SCE
se realizard en la ciudad de Tucuman,
el 26 de septiembre.

ACERCA DE SCE

SCE tiene como premisa ofrecer al
sector una jornada de presentaciones
de productos, capacitaciones, rondas
de negociosy la oportunidad de apren-
der junto a los especialistas en cada
rubro la manera de aumentar su ren-
tabilidad y conseguir ideas para hacer
crecer el negocio y ofrecerles mas y
mejores servicios a sus clientes.

Para mayor informacion:

WWW.SCeexpo.comm
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Sistema Radial Multivinculo
Nanomesh

Garantiza |la comunicacion
del evento de Alarma

Sin inversion inicial ni erogaciones
adicionales para sostener
el crecimiento 15

Bajo costo operativo

Sumale valor a tu red con el nuevo
pulsador inalambrico monitoreable

B Monitoreo masivo y “Low Cost”
B Tangibilice el servicio de Seguridad Fisica

B Nuevos mercados: edificios, barrios cerrados,
shopping y otros

B Alarmas vecinales profesionales
B Autoinstalable

B No requiere SIM CARD ni panel de alarmas
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CON ANALITICAS DE AVIGILON

(T;CHNDLOGY S.A.

Analitica de
autoaprendizaje

Alto rendimiento de
imagen en varias
condiciones de luz

Deteccion precisa

Reduccidn de costos

Camara térmica
para exterior

DRAMS Technology presenta la nueva camara termica H4 de Avigilon con
analitica de autoaprendizaje. Certificada para exteriores, detecta intrusos
eignora el follaje y otros objetos oscuros visibles como el humo vy el polvo.
Gracias a la combinacion de imagenes térmicas y el analisis de video de
autoaprendizaje patentado por Avigilon, la cadmara térmica H4 proporciona
un rendimiento excepcional. El disefio esta preparado para exteriores y es
adecuado para una amplia gama de aplicaciones como proteccion perime-
tral para sitios industriales e infraestructura critica, transporte y gobierno.

La imagen térmica combinada con la analitica de autoapren-
dizaje de Avigilon logra una mayor precision y reduce las
falsas alarmas.

Detecta personas y vehiculos en 4reas no iluminadas o con
desafiantes condiciones de iluminacion.

Ve mas alla del camuflaje visual o de los objetos ocultos como
humao, polvo o follaje.

Reduce el costo total del proyecto cubriendo largas distancias
con menos instalaciones de camaras.

Camara duradera, resistente al vandalismo, con clasificacion
IPB6 e IK10 construido para una vida prolongada. Sensor
térmico no refrigerado de 320x256 con lente atermalizada.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Avigilon que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina
Tel.: (+54 11) 4862 5054
ventas@dramstechnology.com.ar

avicion suprema () Hanwha SecURITRON™ [ISIISNI]

SEE =
www.dramstechnology.com.ar

Theia TAMRON »JEEA  Nrs=o-

Farpaine Data. lInc.
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CHNOLOGY S5A.

TERMINAL DE CONTROL DE ACCESO Y PRESENTISMO

Deteccion de rostros
Camara 2MP

:I —
' Méximo de usuarios
B ! A 1:1), . :
Pantalla 5 Touch k/ 500.000 (1:1), 100.000 (1:N)

LFD (Live Finger Detection)
Velocidad: 150.000 huellas
por segundo

Alimentacién 12Vcc / PoE Tarjeta RFID

125KHZ EM o HID Prox,
13.56MHZ Mifare/NFC/IClass SE

BioStation A2 | SURPFEMa

BioStation A2 de Suprema es la terminal de huella digital para control de acceso y presentismo mas avanzada en el
mercado gracias al desarrollo de una plataforma de seguridad y la incorporacion de tecnologia biométrica de
ultima generacion.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Suprema que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina =
Tel.: (+54 11) 4862 5054 - .
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar

aviciLon suprema () Hanwha SecusiTRON- EEIEDID .

Farpainte Dara, Inc.

Theia TAmMRON »JY==d N
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ARGSeqguridad

La empresa inauguroé su nueva sucursal

ARG, distribuidor de productos y sistemas de seguridad, estrend su nuevo local, ubicado en la zona norte

del Gran Buenos Aires. Amplio showroom, instalaciones de calidad y un cuidado disefio pensando en la

comodidad de sus clientes son algunas de las caracteristicas del local ubicado en Martinez.

S)ARG ARGSEGURIDAD

. e

e (+5411) 4717-5111

o info@argseguridad.com
www.argseguridad.com
o /ARGseguridad/

® @argseguridad
o /user/argseguridad

@ /+argseguridad

A RGSeguridad SRL esta enfocada

en laimportacion y distribucién
de productos para el mercado de se-
guridad electrénica, representando a
reconocidas marcas del sector, entre
las que se encuentran Anviz, Risco, Di-
gifort, American Dynamics, Software
House, Simplex, Airlive, Theia, NVT, Da-
hua, Hiikvision, Nixzen, Alonso Alarmas
y Longse, con las cual cubren todos los
segmentos del mercado.

“Como ARGSeguridad llevamos casi
trece afos en el sector y si bien la idea
siempre fue trabajar para el instaladory
el integrador, sumamos también un
canal exclusivo para atender al usuario
final. Trabajamos de manera permanente
en el asesoramiento a nuestros clientes,
dandole mucha importancia a la capa-
citacion y especial atencion a los pro-
yectos integrales de seguridad, en los
que podamos participar ofreciéndole
siempre una soluciéon completa al ins-
talador o integrador’, explica Eduardo
Ferraro, Socio gerente de la empresa.

Todos los productos que ofrece la
compafia son altamente probados y,
en algunas oportunidades, hasta mo-
dificados para lograr la maxima per-
formance.

Después de todo este tiempo enfo-
cado en la atencion al cliente desde su
casa central, ubicada el barrio de Flores,
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Capital Federal, la empresa inaugurd
su sucursal de zona norte del Gran
Buenos Aires. “Se trata de un proyecto
iniciado hace cuatros afos que vemos
hoy concretado y creemos que sera
un paso adelante en la atencién a
nuestros clientes y en el crecimiento
de la empresa’, expresé Ferraro.

LA NUEVA SUCURSAL

Ubicada en Martinez, zona norte del
conurbano bonaerense, la sucursal de
ARGSeguridad ofrece un amplio show-
room y detalles de calidad a los visi-
tantes.

El nuevo edificio, de aproximadamente
1.600 m2 (el 75% de ellos cubiertos),
cuenta con un amplio showroom, en
el que se incluyen los puestos comer-
ciales, un érea exclusiva de facturacion
y otra de despacho.

Conzona de cargay descarga exclusiva
—con capacidad para cinco vehiculos—,
el nuevo edificio de ARGSeguridad
cuenta también con amplias instala-
ciones para el personal: barios con ves-
tuario y vestidores, lockers, cocina co-
medor y patio con parrilla son algunas
de las comodidades que el distribuidor
pone a disposicién de su gente.

“Queremos ofrecer a nuestros visi-

tantes una calidad de atencién que se
distinga. Por eso la disposicion de los
showroom es muy similar al de una
cadena de retail: productos ubicados
en vitrinas, no en paredes, de facil
accesoy a la vista del cliente, para que
pueda pedirle al vendedor tenerlo en
sus manos para probarlo’; explicé Eduar-
do Ferraro.

“Otro delos aspectos en el que pusimos
énfasis a la hora de disefiar esta sucursal,
es que quien trabaje con nosotros, sea
parte de la planta estable o aquellos
gue vienen a descargar o traer merca-
deria, tengan un lugar donde descansar
y asearse una vez terminada la tarea.
Es un local que fue pensado hasta el
ultimo detalle para ofrecer comodidad
atodos los que, de una manera u otra,
pertenecen a la familia de ARG, destacéd
Ferraro.

En el nuevo espacio de trabajo se
potenciard, asimismo, otro de los as-
pectos importantes para ARG: ofrecer
un mayor “soporte” en la asesoria pre-
venta.“No solo vendemos lo que pide
el cliente, sino que lo asesoramos en
base a nuestra experiencia, recomen-
dandole la mejor opcién para su pro-
yecto o necesidad’, explicé el directivo
al respecto.


www.argseguridad.com
www.argseguridad.com
mailto:info@argseguridad.com
https://www.facebook.com/Control-de-accesos-camara-de-seguridad-monitoreo-por-internet-169934539506/
https://twitter.com/argseguridad
https://www.youtube.com/user/argseguridad
https://plus.google.com/102067993414477047756
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IP Search
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MASY MEJOR ATENCION

Las nuevas oficinas de ARGSegu-
ridad estan pensadas para un pu-
blico exigente, que no solo requiere
de productos sino también una
atencion personalizada.

“El cliente hoy esta pidiendo al-
ternativas. No solo en cuanto los
productos sino también en el ase-
soramiento. Es impensable hoy sa-
tisfacer la demanda del profesional
sin ofrecer valor agregado a la so-
lucién, por lo cual disefiamos una
serie de capacitaciones con todas
las marcas, que se iran desarrollando
alo largo del aio’; expresé Eduardo
Ferraro.

En cuanto al showroom, también
fue especialmente disenado:“se
trata de una disposicion basada en
las cadenas de comercio minorista,
el cliente puede ver los productos ex-
hibidos con la posibilidad de probarlos
por sus propios medios”, explico el
directivo. “Para tal fin, junto al drea
de despacho, armamos una mesa
en la cual el cliente podrd él mismo
conectar el equipo y comprobar su
funcionamiento. La fuerza de venta
de ARG estard a disposicion para
acompanarlo y asesorarlo, propo-
niendo el dispositivo mds adecuado
al proyecto en que serd aplicado’,
concluyé Ferraro.
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EL PROYECTO

“La idea de esta oficina no es la de
ser un mayorista convencional en el
sentido de vender productos, sino que
armamos una estructura mas moderna,
apuntando a ofrecer valor agregado a
proyectos de mediana envergadura, a
los instaladores que quieran subir un
escalon en nivel de servicios y calidad
y creando también un ambiente agra-
dable tanto para quienes trabajamos
en ARG como para aquellos que nos
visitan’, amplié Ferraro acerca de la
apertura de la oficina de Martinez.

Este nuevo espacio le dara a la em-
presa, también, la posibilidad de in-
tensificar su trabajo en capacitacion,
tanto de su propio personal como de
sus clientes a través de cursos gratuitos.
Para ello, los directivos de ARG estan
armando un cronograma consensuado
con las marcas y fabricantes.

“También destinamos un drea espe-
cifica para ofrecer un apoyo técnico
especial a aquellos instaladores que
vienen con algun proyecto determi-
nado. Para ellos tendremos un drea de
ingenieria con una persona dedicada
exclusivamente, a través de la cual po-
damos desarrollar nuevas oportuni-
dades de negocios conjuntas’, explicd
Ferraro.

En cuanto ala incorporacion de nuevas
marcas, el directivo explicd que en rea-
lidad se incorporaran nuevos segmen-
tos.“Contamos con marcas reconocidas
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en todos los nichos de la seguridad y
la idea es continuar profundizando el
vinculo con ellas. Sivamos a incorporar
soluciones para networking y telefonia
IP, que si bien no constituyen un seg-
mento principal dentro de la seguridad,
si son areas que estan cada vez mas
relacionadas”.

“Vamos a seguir trabajando de manera
intensiva con cada una de las marcas
alas que representamos, como el caso
de Nixzen, por ejemplo, un producto
que trajimos al mercado argentino y
nos dio muy buenos resultados. Pen-
samos también acciones en conjunto
con otros fabricantes que incorporamos
recientemente, como Longse. Se trata
de una solucién altamente competitiva
y es una manera de ofrecer a los insta-
ladores nuevas opciones a la hora de
hacer negocios, ya que es una marca
que puede competir de igual a igual
con las mas reconocidas del segmento,
como Hikvision y Dahua’, explicé el di-
rectivo de ARG.

“Fuimos designados Master Dealer
para Argentina de Longse, por lo cual
vamos a armar un plan de posiciona-
miento que incluye incorporar distri-
buidores exclusivos en todo el pais,
no mas de dos por provincia, valori-
zando el trabajo que cada uno de ellos
proponga para posicionar a la marca’,
adelanto.

MAS PRODUCTOS

“Desde ARG Seguridad, cada vez que
proponemos acciones de marketing,
intentamos mostrar aquellos productos
que integraran nuestra cartera durante
los proximos meses. La politica de la
empresa es presentar productos de
mercado real, que serdn de uso fre-
cuente en el siguiente afo’; expresaron
desde la direccién de laempresa acerca
de las acciones de promocion previstas
para este ano.

“La presencia en Intersec Buenos Aires
sera un poco la coronacion del esfuerzo
realizado en la apertura del nuevo
local. En la muestra estaran todas nues-
tras lineas de productosy la oferta que
tenemos para el profesional del sector’;
concluyé Ferraro.

EXPECTATIVAS

“Tenemos muy en claro que el mer-
cado va a seguir creciendo y cambiando.
Entendemos que el mercado es su-
mamente dindmico y que marcas que
hoy son lideres en ventas pueden no
serlo en el futuro. Ese es uno de los
motivos, ademas, por el cual realizamos
lainversién en este nuevo local: es una
apuesta al futuro de la empresa”

El nuevo ARG fue concebido y cons-
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Hablamos un solo idioma en rastreo.
El de simplificar procesos y optimizar recursos.
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equipos de restreo.
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truido desde cero."Compramos el lugar
hace unos cuatro aflos y comenzamos
la construccién en un momento que
quiza no era el indicado para arriesgarse.
Sin embargo, apostamos e invertimos
pensando en seguir creciendo en el
futuro’, expreso Ferraro.

En cuanto a la eleccién de la zona,
estd relacionada con el publico en el
que ARG proyecta su crecimiento. “Es
una zona del Gran Buenos Aires en la
no hay un referente en materia de se-
guridad y creemos que claramente es-
tamos capacitados para serlo’; dijo el
directivo de la compafiia.

Otro aspecto que pesé en la eleccién
del lugar esta relacionado con las difi-
cultades que se presentan en los accesos
ala Capital Federal.”A muchos de nues-
tros clientes que viven o trabajan en el
corredor norte del conurbano se les
hace complejo llegar hasta la Capital
por lo que tener un proveedor cerca
les sumaria ventajas’, explicé Ferraro.

“Tenemos expectativas muy positivas
con este nuevo local. Confiamos en
nuestras posibilidades de acuerdo a
nuestra trayectoria y en que nuestros
clientes seguirdn apoyando nuestra
propuesta y podremos lograr una amplia
convocatoria. Nos caracterizamos por
ser una empresa que abarca desde
productos low end hasta productos
de alto nivel, y le ofrecemos el mismo
servicio a quien viene a buscar una
sola cdmara como al mas agresivo de
los distribuidores del canal minorista.
Hoy somos 25 los que integramos ARG-
Seguridad y estamos convencidos de
que a partir de esa estructura podemos
ofrecer una atencion de calidad al
sector’, amplié Eduardo Ferraro.

“Es un desafio importante, en el que
venimos trabajando desde hace mucho
tiempo. No podemos negar que tuvi-
mos alguna incertidumbre a la hora
de encarar este proyecto, pero las
ganas de avanzar fueron superiores.
La idea de tener nuevos objetivos y
nuevas motivaciones fue un motor
importante tanto para quienes dirigi-
Mos como para quienes trabajan en
ARG. Conflamos en que va a ser un
agregado de valor importante para
nuestra marca en el segmento de la
seguridad’, concluyé.

UNIDADES DE NEGOCIOS
- Alarmas de incendio
- Alarmas de intrusion
- Conectividad
- Control de accesos
- Cerraduras electronicas
« Circuito Cerrado TV
- Kits de seguridad
- Cadmaras de seguridad m
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- Direccién: Monsefor Larumbé 1656 (a 50 m de Av. Fleming), Martinez, Pcia.
de Buenos Aires.

» Como llegar: la opcién mas adecuada es Au. Panamericana hasta bajada
Debenedetti y por ésta hasta Cnel. Federico Uzal y su continuacion, Av.
Fleming hasta Larumbé.

Otra opcién, desde CABA, es Av. Maipu y su continuacion, Av. Santa Fe,
hasta Hipdlito Yrigoyen y por ésta hasta Av. Fleming; girando a la derecha
hasta Monsefor Larumbé.

La opcion de colectivos mas directa es el ramal “Fleming”de la Linea 60, con
parada en Yrigoyen (a una cuadra de Larumbé).



BIENVENIDO AL

PLANTAS INDUSTRIALES | DEPOSITOS |
INSTALACIONES DE OIL & GAS

ESTACIONAMIENTOS

PLANTAS SOLARES | RESORTS | CAMPOS DE GOLF |
BARRIOS CERRADOS | COUNTRIES | PUERTOS

AEROPUERTOS

* Programacién de rutas de vigilancia

® Patrulla 24 hs.

® Videos en 360° con 6 camaras en HD
* Disminuye los costos de seguridad

® Detenimiento en paradas estratégicas
* Todo terreno

* Sistemas de prevencion de obstéaculos

* Monitoreo en forma remota

STRIBUTOR OF

FSIMp

¢ Vigilancia panoramica

* Deteccién de movimiento

* Carga automdtica de la bateria

* Grabacién de video

* Deteccién y Reconocimiento de intrusos
¢ Audio doble via y Botén de pénico

¢ Camara férmica

* WI-FI / GPRS 4G
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Aplicacion maévil configurable segun criterio del prestador

full control
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« 4 Entradas / Salidas « Bateria de respaldo
« Deteccidn de jamming « Eventos internos

« Entrada de micréfono * configurables

« Salida de parlantes * S ae AT vee e

Descargala

DX VIRTUAL Expert

PROGRAMACION REMOTA TOTAL DEL PANEL

Accede al panel de alarmas en
forma remota permitiendo la

programacion total del panel,
activaciones de salida (PGM)
by pass de zonas, cambio de
tiempos y claves y mucho mas.

Y —--= Av. Rivadavia 12.396, Ciudadela, Provincia de Buenos Aires
A( ZXCONTROL Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar
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La CONFIANZA de siempre con
la TECNOLOGIA del futuro

Si su estacion central de monitoreo necesita
potencia, velocidad, independencia y un alto
rendimiento de inversién, esta es la solucion.

RECEPTORA RADIAL

7 ) TRANSMISORES RADIALES
RMVO04T/RMV04R/RMVO2R

+ Todos los eventos del panel
« Contact ID
« Inmune a inhibidores(jammers)

DXFULL Express
DXFULL /D

+ Sin limite de transmisores
« Mayor velocidad
« Varios canales de radio

. ' | ,
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- v ENACOM
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www.dxcontrol.com


www.dxcontrol.com
https://www.facebook.com/DxControl/
https://www.youtube.com/channel/UCbwHr1KNjTgo7Df0eq6CjQQ
https://twitter.com/dxcontrolsa
https://plus.google.com/100197562261229952658
https://www.linkedin.com/company/1913688/
http://www.dxcontrol.com/pdf/Folletos_y_Brochures/Bases_y_Repetidoras_RADIO/Brochure_Repetidora_BD2060.pdf
http://www.dxcontrol.com/pdf/Folletos_y_Brochures/Bases_y_Repetidoras_RADIO/Brochure_receptora_04_tel.pdf
http://www.dxcontrol.com/pdf/Folletos_y_Brochures/Bases_y_Repetidoras_RADIO/Brochure_receptora_04_tel.pdf
http://www.dxcontrol.com/pdf/Folletos_y_Brochures/Bases_y_Repetidoras_RADIO/Brochure_receptora_02.pdf
http://www.dxcontrol.com/pdf/Folletos_y_Brochures/Transmisores_Radiales/Brochure_DX3s.pdf

B Empresas

Red Argentina de Monitoreo

Servicios diferenciales en monitoreo mayorista

La incorporacién de plataformas de monitoreo como Bykom y SoftGuard le ofrecen a RAM posibilidades

de expansion en el negocio del monitoreo mayorista, agregando servicios diferenciales para sus clientes.

Tecnologia de vanguardia e instalaciones acordes son los puntales para el crecimiento de la empresa.

.+ RED ARGENTINA
RAM SRL % |
“insiiis) DE MONITOREO

-

e 0810362 0362
o info@monitoreoram.com

www.monitoreoram.com

H ace tres anos, Red Argentina de

Monitoreo inaugurd una amplia
sede, como consecuencia légica al cre-
cimiento sostenido hasta entonces. A
partir de ese momento y con las co-
modidades necesarias para continuar
brindando un servicio 6ptimo y seguir
creciendo.

Las instalaciones, ubicadas en el barrio
de Flores de la Capital Federal, cuentan
con 400 metros cuadrados divididos en
tres niveles, en los que se distribuyen
las dreas técnicas, comercial, gerencial y
las dreas especificas para monitoreo que
sedividen, a su vez, en dos: una destinada
al monitoreo de alarmas y otra para el
monitoreo de imagenes.”Si bien en am-
bas salas podemos brindar tanto moni-
toreo de alarmas como de imagenes,
por una cuestién organizativa es que
armamos dos salas independientes. Esto
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es posible gracias alaamplitud de nues-
tra sede, que nos ofrece el espacio ne-
cesario para trabajar de esta manera’,
explicd Gaston Tigalo, Director de Red
Argentina de Monitoreo.

RAM es una empresa conformada
por gente con gran experiencia en el
sector, con personal que ofrece servicios
desde hace més de 20 afios en el rubro.
En los ultimos afos, asimismo, amplié
su capacidad operativa, incorporando
mas personal.

“Hoy contamos con una amplia ca-
pacidad operativa lo cual nos permite
seguir creciendo sin resignar calidad
en el servicio’, explic, por su parte,
Marcelo Rosano, también integrante
de la direccién de la empresa.

Ya consolidada como marca, la com-
paiia brinda monitoreo mayorista y
mantiene fidelizada la relacion con sus
clientes hace muchos anos.

“Somos una empresa habilitada para
brindar servicio de monitoreo mayorista
en todo el pais y, de hecho, a través de
nuestras dos centrales, lo estamos ha-
ciendo. Estamos también en condicio-
nes de monitorear en cualquier lugar
en el que se requiera el servicio, sea en
Argentina o en paises limitrofes’, ex-
plicaron.

NUEVOS SERVICIOS

Para brindar el servicio de monitoreo
mayorista, RAM cuenta con equipos
de ultima tecnologia y operadores al-
tamente capacitados. Ademas, ofrece
apoyo técnico brindado por personal
calificado y, de ser necesario, nuestro
propio personal puede capacitar a los
técnicosy operadores de las empresas
minoristas.

Los servidores de RAM estan plena-
mente protegidos contra cualquier
contingencia, lo mismo que las insta-
laciones.“Esto significa que, ante cual-
quier inconveniente y gracias a la re-
dundancia de recursos, el servicio nunca
se ve alterado. Eso es algo que nuestros
clientes valoran, ya que garantizamos
la continuidad en el tratamiento de
cada uno de los eventos’, explicaron
desde la empresa.

“Nuestra meta es ofrecer a las em-
presas de monitoreo las herramientas
necesarias para que puedan crecer en
su negocio, haciendo crecer asi el nues-
tro. Para ello, es que incorporamos
SoftGuard, como nuevo sistema ope-
rativo. Si bien ya veniamos trabajando
con Bykom, sumar Softguard a nuestro
centro de monitoreo nos permite ofre-
cer a nuestros clientes mayores posi-
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bilidades de expansion, brindando a
sus propios abonados las ventajas y
aplicaciones que cada una nos ofrece’,
describié Tigalo.

“Contamos con servicios diferenciales
propios —explic6 Rosano-, como por
ejemplo auditorias de cada una de las
cuentas de nuestros clientes, a los que
entregamos un reporte diario de lo
que sucede con cada una de ellas. Esto
nos permite hacer un seguimiento y
darle ala central minorista herramientas
para que comprueben el estado de los
sistemas de sus abonados, pudiendo
alertarlos de alguna falla en el equipo
o un mal uso del mismo”.

“Esta forma de brindar nuestro servicio
nos proporciona un diferencial en el
mercadoy es el que nos permite crecer
ano tras ano, ya que el cliente confia
en el respaldo que le ofrecemos de
manera permanente’; amplié Tigalo.

Con el objetivo de seguir ganando
mercado y por medio de la incorpora-
cion de nuevas aplicaciones, RAM am-
plia su oferta al minorista, ofreciendo
una serie de herramientas que pueden

ser trasladadas al cliente final.
“Estamos proponiendo a potenciales
clientes una prueba gratuita de nuestra
central y servicios entre lo que incluye
tarifa plana, acceso remoto y nuevas
aplicaciones, para que puedan comparar
con otros mayoristas’, explicd Rosano.

FUTURO

“Creemos que estamos muy bien po-
sicionados para seguir creciendo en el
area del monitoreo mayorista, con la
posibilidad de hasta duplicar el nimero
de cuentas que manejamos, que es en
lo que nos estamos enfocando. También
tenemos un gran futuro en las areas
relacionadas con la videoverificacion
y videovigilancia: adquirimos equipa-
miento y software especificos y tenemos
operadores y supervisores capacitados
para sumar servicios como almacena-
miento de imagenes operador virtual,
y TVO, una aplicacién para celulares
anti-entraderas”.

“Estos sistemas, estan pensados para
generar valor agregado a la calidad del
servicio de todos los integrantes de la

cadena, ademas de trabajar permanen-
temente en nuevas herramientas que
nos permitan mejorar nuestra interaccion
con las empresas y los técnicos.
“Estamos sobredimensionados tanto
en personal como en equipamiento,
lo que nos posiciona favorablemente
para continuar con el crecimiento que
venimos teniendo en los Ultimos afios”.
“Como en toda empresa vinculada a
tecnologia y comunicaciones, estamos
permanentemente adaptandonos a las
exigencias del mercado para sostener
nuestra éptima calidad del servicio y
seguir cumpliendo nuestras metas”. m

UNIDADES DE NEGOCIOS

+ Monitoreo mayorista

- Videovigilancia remota

- Videoverificacion

« APPs personalizadas

- Seguimiento on line de vehiculos
y flota
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Nueva distribucion en Security One

Productos EZVIZ, desarrollados por Hikvision

Entre las principales novedades que presenté el distribuidor Security One en el Retail Day estuvieron

los productos para el segmento “Do It Yourself” fabricados por Hikvision. La marca responde, asi, a

las necesidades de un mercado que requiere soluciones de calidad a bajo costo.

@securityone’ SECURITY ONE

N s
. ~

e +54 11 5263-0708
o info@securityone.com.ar

www.securityone.com.ar

o /seconearg
® @SecurityOneHik

@ /company/security-one
o /user/secnow

M ercados que hasta no hace

mucho tiempo atras eran con-
siderados ajenos —o en el mejor de los
casos, laterales—al de la seguridad elec-
trénica, hoy comienzan a tener puntos
en comun. Un ejemplo claro de ello es
el segmento del mercado minorista,
que no solo es cada vez mas deman-
dante de las soluciones que pueden
ofrecerse a través de una camara, sino
que puede transformarse en un aliado
de las empresas fabricantes.

Security One, por ejemplo, fue una
de las empresas de tecnologia aplicada
a la seguridad que concurrié al Retail
Day, evento que retne a las grandes
cadenas de venta minorista. “Security
One estuvo presente en este evento
apostando a dos focos de negocios
bien diferenciados: por un lado, pre-
sentando las soluciones profesionales
de Hikvision para el sector y por otro,
mostrando la nueva linea de productos
autoinstalables de EZVIZ, marca de Hik-
vision disefiada especificamente para
ese sector’, explicd Christian Solano,
CEO del mayorista.

“La serie de productos profesionales
para el retail de Hikvision tienen, entre
otras funciones, reconocimiento de ros-
tros o las soluciones que ofrece una
cdmara“ojo de pez” con mapas de calor,
que analizado a través del VMS pueden
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aportar nuevas opciones a un local co-
mercial o shopping, por ejemplo. Este
tipo de dispositivos se integran en una
solucion de Hikvision que se llama Bu-
siness Inteligent, a través de nuestra
plataforma de software’, amplié el di-
rectivo.

Ademas, Security One presentd la
marca de productos EZVIZ, disefiada
y fabricada especialmente por Hikvision
para las cadenas de venta minorista.
“Se trata de productos pensados para
ser comercializados en cadenas de
retail y que, a la vez, pueden constituir
una nueva alternativa comercial para
elinstalador’, sefalé al respecto Christian
Solano.

Por su parte, Martin Hanono, Gerente
de Nuevos Negocios en Hikvision, explicd
que se trata“de una linea de productos
pensadas para cubrir necesidades basicas
de seguridad, instalables y monitoreables
por el propio usuario”.

“Vemos una expansion de la tecno-
logia de seguridad hacia productos
‘Do It Yourself’ (hazlo ti mismo, en in-
glés). No estamos hablando de un re-
emplazo de productos profesionales
por este tipo de soluciones, sino que
en determinadas situaciones en las
gue un usuario final no pagaria por

una instalacién, puede acceder, com-
prandole al mismo instalador o en tien-
das autorizadas, a un sistema de video-
vigilancia pensado para ser instalado
por un usuario no profesional’; amplid
Hanono.

Ambos ejecutivos aclararon que ven
un nuevo nicho de mercado, dentro
del sector de la seguridad, para la apli-
cacién de estas tecnologias.

“Se trata de una marca que fue dise-
Aada para canales de retail o el comercio
electrénico. Son productos con estética
trabajada, tanto la cdmara en si como
el packaging, con tecnologia de avan-
zada, pero de uso sencillo, facilmente
reconocible para el mundo IT. La tec-
nologia aplicada a la linea de productos
EZVIZ esta exclusivamente pensada
para el segmento Do It Yourself y se
ofrece con almacenamiento cloud”, ex-
plicé el CEO de Security One.

“La configuracién de una cdmara lleva
€como maximo un minuto, es muy sen-
cillay el almacenamiento cloud es gra-
tuito en los servidores Hikvision. Quiza
afuturo se podria pensar en un negocio
de comercializacién de espacio en la
nube, donde se podria integrar de ma-
nera mas efectiva el instalador, para
brindar algun tipo de servicio con el
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sistema. Pero en principio, hoy se ofreces
la solucién instalable y monitoreable
por el propio usuario, con almacena-
miento también en una memoria SD’,
amplié Hanono.

LINEAS DE PRODUCTOS

EZVIZ incluye una serie de cdmaras,
tanto para interior como para exterior,
asi como también un kit de alarma
cien por ciento en nube con caracte-
risticas muy utiles para el usuario. Por
ejemplo, cuando se aleja de su casa 'y
su celular se desconecta de la red WiFi,
la cdmara puede encender automati-
camente las alertas por movimiento y
enviar aviso cuando algo efectivamente
se mueva.

“Lo mismo sucede con los paneles
de alarma, —describe Solano- son pro-
ductos entry level que le ofrecen al
instalador una nueva posibilidad de
negocios.Vienen a cubrir un segmento
de bajos requisitos, donde no es nece-
saria la presencia de un profesional. La
idea es que el propio instalador no
pierda una posible ventay que la supla
con este tipo de sistemas al que después
él mismo podrd agregarle servicios”.

EZVIZ tiene cdmaras muy econémicas,
disenadas para un sector de requisitos
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bésicos y agrega lineas de cdmaras con
sensor de movimiento, de interior y
exterior."También estamos trabajando
en una linea de cerraduras conectadas
por WiFi e integradas a una misma so-
lucién de loT, que anunciaremos proé-
ximamente’; adelanté Martin Hanono.
“Es necesario dejar bien claro que esta
linea de productos no compite de nin-
guna manera con los productos profe-
sionales que fabrica Hikvision. Es una
marca destinada a pequenos proyectos,
que no requieren complejidad al mo-
mento de la seguridad, las cdmaras pue-
den ser instaladas en oficinas, departa-
mentos de pocas habitaciones o super-
ficie... En fin, una serie de aplicaciones
muy sencillas para soluciones que no
requieran de monitoreo externo, que
vienen a cubrir necesidades simples de
seguridad, aunque sin dejar de lado la
calidad del componente tecnoldgico’,
aclaré Christian Solano acerca de las
posibilidades de estos productos.
“Desde el punto de vista comercial
es expandir el mercado. Por eso decimos
que es el mismo instalador quien puede
comercializar este tipo de soluciones.
Cuando el profesional se encuentre
con un proyecto basico, que no pierda
asu cliente por los costos que conlleva

una instalacién de videovigilancia con-
vencional, sino que pueda ofrecer otra
opcién, que sea parte de su negocio’,
detallé por su parte el directivo de
Hikvision.

Las lineas de productos EZVIZ también
pueden interactuar con Internet de las
Cosas (loT, por sus siglas en inglés).
“Por ejemplo, podemos hacer que una
camara con sensor de movimiento o
un sensor del kit de alarmas detecte
una intrusién, encienda una luz, o baje
una persiana. Es perfectamente com-
patible para poder actuar con el pro-
tocolo de IdC, lo cual lo hace, asimismo,
compatible con otras marcas del mer-
cado, interconectandose con cualquier
dispositivo. La Unica condicién es tener
conexién a internet’, explicd Solano
acerca de lasimplementaciones en las
que pueden aplicarse.

“Hoy tenemos camaras, kit de alarmas
y controles inteligente. Son enchufes
que pueden ser programados y con-
trolados de manera remota. Estos ulti-
mos, sin embargo, aun estan en etapa
de certificacion eléctrica para poder
ser presentados en el mercado’, con-
cluyé Hanono.

CAMARAS y ALARMAS

Entre los modelos de cdmaras se en-
cuentra la Mini Plus, pensada para in-
terior, con conexién WiFi, micréfono y
parlante incorporado y deteccién de
movimiento inteligente.

La C6T, en tanto, es una camara de
visién panoramica (360°) con audio de
dos vias, visién nocturna y la posibilidad
de definir areas privadas.

Otro modelo es la ez360, una camara
WiFi con movimiento de paneo e in-
clinacién, que ofrece vision panoramica,
seguimiento inteligente, zonas privadas,
vision nocturna por infrarrojos y audio
de dos vias.

En cuanto a los kits de alarma, pre-
sentaron el ezAlert Kit, un sistema de
alarmainaldmbrico que detectay alerta
de una intrusion en tiempo real com-
puesto por un control remoto, un PIR,
un botén de panico y un sensor de
movimiento. Las notificaciones son en-
viadas al smartphone y visualizadas
por el usuario a través de una app. |
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Solucion Vivotek en Transfarmaco

Solucién escalable con productos IP

Cubrir las necesidades de seguridad de tres centros logisticos fue el desafio afrontado por Vivotek y

su integrador, implementacion que comenzé en 2013 y ya lleva mds de mil cdmaras instaladas por

parte de la empresa, certificada por el fabricante. Los detalles de la obra.

/ www.vivotek.com
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D esde 1972, Transfarmaco brinda
soluciones logisticas integrales
de primer nivel, enfocados en la distri-
bucion seguray eficaz de los productos
que le confia cada cliente. Sus instala-
ciones, tres centros de depdsitos ubi-
cados en El Talar, Tortuguitas y Escobar,
ofrecen tres pilares estratégicos que lo
destacan en el mercado:

- Una estructura edilicia Unica en Ar-
gentina, que cuenta con 150 mil m?
de depdsitos.

- Eluso inteligente de la tecnologia en
pos del seguimiento de cada producto
despachado.

- Amplia disponibilidad de recursos
humanos, ya que cuenta con casi
1.300 personas que trabajan para sa-
tisfacer las necesidades especificas
de cada cliente.

Cada uno de sus depbsitos, ademas,
comprende cuatro areas estratégicas
de trabajo: operaciones, seguridad,
mantenimiento y administracién.
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Para laimplementacién de su solucién,
optaron por productos Vivotek, expertos
en soluciones IP a medida de las nece-
sidades del cliente.

EL DESAFIO

A medida que los clientes prosperaban
de la mano de Transfarmaco, los esce-
narios a optimizar fueron incremen-
tando. El centro logjistico, con la finalidad
de ofrecer mas y mejores servicios a
sus clientes, buscaba un mejor control
de stock, una supervision mas eficiente
en los envios o recepcion de mercaderia
o, simplemente, mejorar situaciones
especificas dentro de los procesos de
trabajo que generaban pérdidas para
la compania.

Sara Amorim Costa, Regional Manager
de Vivotek en Argentina y Brasil, se
reunié con Lematron, integrador cer-
tificado de la marca, y su importador
mayorista Selnet para, entre los tres
actores, llevar a cabo un analisis del
contexto y decidir, en base a las con-
clusiones extraidas, la mejor oferta tec-
nolégica que cumpliera son los requi-
sitos planteados por Transfarmaco. Asi
entonces, la decision fue reemplazar

integramente la tecnologia analégica
ya instalada en las tres plantas por in-
fraestructura IP Vivotek.

LATRANSFORMACION
El proceso de recambio inicié en 2013

y contintia avanzando a pasos agigan-

tados, hasta concretar el proyecto total.

Hasta hoy, este proceso que demandé

casi 5 afos, tiene instaladas mas de

1.000 camaras.

Los modelos mas destacados son los
siguientes:

- AB6117-HP: la cdmara box AB6117-
HP se utilizd para lograr una amplia
visualizacién en los pasillos, de extremo
a extremo. Esta solucion logré, gracias
a la tecnologia H.265 junto al Smart
Stream |l, reducir significativamente
el ancho de banda y el almacena-
miento en los discos, del orden del
un 80% con respeto a la antigua com-
presién de H.264.

- AB6317-HT: el modelo AB6317-HT
bullet, fue elegido por su caracteristica
de Wide Dynamic Range Pro y se
utilizé para los alrededores de los de-
positos, que contaban con zonas de
mucha luz solar y grandes espacios
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de sombra. Las caracteristicas de esta

camara permitieron mantener una

excelente calidad de imagen en un
escenario comprometido.

- FE8180/1: en dreas de entrada y salida
de mercaderia, donde se hubieran ne-
cesitado mas de seis camaras, se colocd
un Unico dispositivo cdmara ojo de
pez FE8180 Vivotek, monitoreando
mas de ocho vistas en simultaneo. Esto
permitié reducir el almacenamiento
en disco y los costos de software y
hardware. También, la cAmara FE8181,
fue utilizada en sectores de iluminacién
nula, gracias a su Smart IR.

- SD9364-EHL: el domo PTZ fue elegido
especificamente para mejorar la vigi-
lancia en dreas con pocaluzy de gran
amplitud. Equipado con iluminadores
IR de 150 metros y un lente con zoom
Optico de 30x, el SD9364-EHL brinda
una excelente imagen en estas situa-
ciones desafiantes. Tanto de dia como
de noche, el domo brinda apoyo visual
a las cdmaras AB6317-HT, para tener
una mejor cobertura vehicular dentro
de la planta.

Todas las cdmaras instaladas confluyen
en la central de monitoreo de Trans-
farmaco, que concentra el mayor equi-
pamiento del pais y reiine a 35 opera-
dores capacitados. Segun informaron
desde la empresa, “se trata del primer
centro logistico de Argentina con Mo-
nitoreo Dedicado, que es el seguimiento
de los recorridos de las unidades de
transporte y suadministracion en tiem-
po real”.

Software y almacenamiento

Para que el proyecto iniciado por
Transfarmaco tuviera un éptimo fun-
cionamiento, habia que elegir un ade-
cuado software de gestioén de imagenes
y discos de almacenamiento, eleccion
que recayo en dos socios estratégicos
tanto del fabricante como del proveedor:
Digifort y Seagate.

La instalacion del software Digifort,
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fue un complemento clave a la hora
de simplificar las tareas de monitoreo,
ya que permitié ahorrar tiempo y au-
tomatizar trabajos que anteriormente
realizaban los profesionales de seguri-
dad.También facilit6 el control de sen-
sores y de iluminacién, combinado con
cdmaras IP, asi como también la vigi-
lancia de apertura y cierre de puertas,
portones y cortinas de exposicion.

En paralelo, se decidio invertir en discos
duros confiables para un rendimiento

superior y sostenido en sistemas NVR.
Asi, los discos Seagate brindaron el
apoyo que Vivotek necesitaba para un
funcionamiento 6ptimo y continuo.
“Estoy sumamente satisfecho con la
inversion realizada, con la calidad del
producto, laimplementacion, el soporte
y lagarantia que recibimos de la marca’,
confio Cristian Tomas, Gerente de Se-
guridad Patrimonial de Transfarmaco, a
Amorim Costa sobre su satisfaccion en
cuanto a la solucién implementada. m
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Venta al Gremio

Envios al interior
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Una marca. Todas las soluciones.
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La falta de energia nunca mas sera un problema para accionar
su porton: Con la linea de “NO-BREAKS VOLT GATE” su
automatizador funcionara, incluso,sin energia eléctrica.

En motores BRUSHLESS garantizan hasta 30 ciclos
de apertura (standard).

WWW.ppa.com.ar
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Solucion en transporte de caudales

Un proyecto con DVRs méviles Siera provisto por Kit Experto

Através de una solucién maovil con equipamiento de Siera Electronics, una transportadora de caudales de

Santa Fe se convirtid en la primera en implementar un sistema mavil con respaldo automdtico de imdgenes

y datos con definicién Full HD.

KIT EXPERTO

www.kitexperto.com

‘ ooperativa Integral Coinag Li-

mitada de la ciudad de Rosario,
con la implementacién de Bozzini Se-
guridad y la provisién de equipos de
Kit Experto, llevaron a cabo la imple-
mentacion de un sistema de DVRs m6-
viles Siera para su transportadora de
caudales.

Kit Experto es laempresa de servicios
para integradores o instaladores en
seguridad electrénica, desarrollada por
Quality Systems Group S.R.L. con la fi-
nalidad de ofrecer soluciones a las ne-
cesidades especificas de un rubro de
alta complejidad técnica y ejecutiva
como lo es la seguridad.

El cliente, Cooperativa Coinag, ademas
de ser la accionista mayoritaria de
Banco Coinag S.A, desarrolla actividades
como transporte de valores, comercio
internacional, servicios empresariales
y comercializacion de productos tec-
noldgicos, entre otros.

Segun explicé el Lic. Rodolfo Bozzini,
de Bozzini Seguridad, “la empresa bus-
caba resolver su necesidad a través de
un Unico sistema que reuniera segui-
miento satelital, calidad de grabacion
en Full HD, backup automatico de ima-
genes al server, entradas y salidas de
alarma, grabacion de audio, monitoreo
y seguimiento de los vehiculos en tiem-
po real y auditorias offline”.

“Tenemos una gran experiencia en
asesorary acompanar tanto aempresas
de seguridad como a integradores, cap-
tando las necesidades del cliente, al
que acompanamos a lo largo del pro-
yecto en todas sus fases: disefio, insta-
lacién del camidn, instalacion del servidor,
los puestos de trabajo, configuraciény
capacitacion en el uso del sistema’, ex-

84 >

plicé por su parte Esteban Jager de Kit
Experto, acerca de la eleccion del pro-
veedor y Siera como productos.

- ;Estan conformes con la soluciéon?

Rodolfo Bozzini: Estoy muy satisfecho
con el sistema, dado que con la cantidad
de cdmaras que tiene el camién permite
conocer en tiempo real su ubicaciény
permite la visualizacién completa del
entorno del mismo. De esta manera,
se puede apreciar el desenvolvimiento
de las operaciones en tiempo real y
actuar en consecuencia en forma in-
mediata ante cualquier eventual emer-
gencia, como por ejemplo pedido de
apoyo policial o médico, dependiendo
de la informacién obtenida a través
del sistema desde nuestra base de mo-
nitoreo.

Esteban Jager: Agrego que el sistema
es configurable en zonas de recorridos
pudiendo definir zonas de boca para
aviso automaticos, entre otras opciones.

RB: También nos permite, ante una
situacion de emergencia, dar una sefial
discriminada de pulsadores de emer-
gencia entre conductor o porta valor.

- {Qué diferencial tiene el sistema?

RB: Algo que nos sorprendié y lo
comprobamos en la practica es el sis-
tema de doble chip del equipo movil.
Cuando uno de los chips de conectivi-
dad de internet disminuye la capacidad
de tréfico, ya sea por la zona donde se
encuentra el camion o falta de conec-
tividad del dispositivo, éste conmuta
automaticamente de un chip a otro.
Colocamos chips de dos companias
diferentes, por recomendacién de Kit
Experto, y vemos resultados realmente
positivos en las comunicaciones.

- §COmo acceden a las imagenes y
recorrido de lo que recolecta el equipo
de grabacién de un camién?

RB: Una vez que el camién llega a la
base, al detectar una conexioén WiFi
preestablecida, el equipo descarga au-
tométicamente lasimagenes al servidor
obteniendo de esta manera la posibili-
dad de trabajar sobre las imégenes sin
necesidad de utilizar el equipo sobre
el camion, desde cualquier puesto de
trabajo dentro de laempresa, ayudando
a controles de calidad e implementacién


www.kitexperto.com

ES
2
2
g

NUEV(
ENTUKIT

Sistema de

o r -
Grabacion Siers
Movil
iera
Be professional
=0 _ \WEBSERVER
= g DE CONFIGURACION
% ML
r IS SOFTWARE GRATUITO
VISUALIZACION
+ COMUNICACION
CAMARAS MDVR PANEL  MICROFONO SERVIDORES | (M
TACTIL — APP PARA MOVILES

®

_Menti GPS en pantalla del propio DVR.

_Modulos 4G / WiFi / GPS incluidos.

MIRA EL VIDEO
PRESENTACION

_Descarga automatica de grabaciones al llegar a la terminal o a una estacion pre-configurada.

_Informacién de aceleracion, frenado, estado de luces, tensién de la bateria y velocidad del vehiculo.

_Recepcion de mensajes de texto y de audio enviados desde la central de monitoreo al conductor.

kitexperto.com

_Reproducciéon de grabaciones y recorridos del vehiculo directamente desde el HDD (sin necesidad del DVR).

_Cerca Virtual: creacion de limites de recorrido. Si el vehiculo sale de esa zona, se emite un evento de alarma.
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de procedimientos operativos.

EJ: Este sistema de descargas de ima-
genes automatico se puede ejecutar a
través de mds de una conexiéon WiFi.
Por ejemplo, si la empresa tuviera una
base en la ciudad de Santa Fey otraen
Rosario, la descarga de imagenes al
server principal se podria hacer desde
cualquiera de esos puntos de conexion
habilitados.

EJ: Optamos por ese producto por
dos motivos fundamentales: las pres-
taciones del equipoy el apoyo técnico
directo de Siera Latam.

EJ: En esta oportunidad, desde Kit
Experto, acompanamos al cliente en
todo el proceso, desde la eleccién y
montaje del server, disefio e imple-
mentacion de la infraestructura de
redes, configuracion de los puestos de
trabajo de los operadores y los acom-
pafamos en el montaje y la configu-
racion de los equipos que se instalaron
en los moviles.

EJ: Con estaimplementacion, la trans-

Clickeas
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Fabricamos y
comercializamos todo en

portadora de caudales de la Cooperativa
Integral Coinag Limitada se convierte
en la pionera en Argentina en tener
un sistema movil con tecnologia Full
HD y respaldo automatico ante la lle-
gada a un punto de descarga por medio
de conexion WiFi.

EJ: Estos sistemas siempre crecen en
soluciones y estamos constantemente
innovando, estamos trayendo en este
momento unos monitores para los ve-
hiculos con capacidad para interactuar
por medio de la recepcién de mensajes
de texto y audio enviados desde la
central de monitoreo al conductor.
Ademas, trae incorporado un menu
GPS en la propia pantalla. De esta ma-
nera no sélo tenemos un monitor en
el compartimiento del conductor, con
visualizacién de lo que sucede alrededor
del vehiculo, sino también un medio
de comunicacion con la central, con
toda lainformacién necesaria para una
mejor operacion y control del movil.

Estas son algunas de funciones des-
tacadas del MDVR 7444 IP de Siera
Electronics:

Soporta 8 canales AHD (1080p) + 4

canales IP (1080p).

En Cordoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

Ventas@larconsia.com

Auto Download Software: descarga
automadtica de grabaciones al llegar
a la terminal o a una estacién pre-
configurada.

Informacién de aceleracion, frenado,
tension de la bateria y velocidad del
vehiculo.

Extension de entradas de alarma para
conexién con distintos elementos de
seguridad.

Menu GPS en pantalla del propio
DVR.

Recepcién de mensajes de textoy de
audio enviados desde la central de
monitoreo al conductor.
Visualizacion de mapas y recorridos
en smartphones.

Facil respaldo de los eventos de alarma
mediante USB.

Reproduccién de grabaciones y re-
corridos del vehiculo directamente
desde el HDD (sin necesidad del DVR).
Doble SIM Card 4G, dando la posibili-
dad de tener en el mismo equipo li-
neas telefénicas de dos empresas dis-
tintas.

WiFiy GPS incluidos.

Cerca virtual: creacion de limites de
recorrido. Si el vehiculo sale de esa
zona, se emite un evento de alarma.
Sistema antivibracién.

Software de monitoreo de hasta 1000
moviles.

En Buenos Aires

Monroe 221 OF 101

Tel: (5411) 4735 7922
Ventasba@larconsia.com

Venta e instalacion de equipos ZK y
ClockCard, consulte promociones.

Control de Acceso y Control
de Asistencia. Contamos con

la linea de equipos ZK y
ClockCard siendo ambas
totalmente compatibles
pudiendo programar y
descargar la informacién
generada en los equipos

desde nuestro software de

comunicaciones.

Todas las tecnologias, todos los modelos, un sélo software.

ClockCard

Cl""'“ kcarc ard
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De los Creadores de la Tecnologia Mesh, llega la nueva familia
de comunicadores inalambricos para paneles de alarma.

v Mas de 10.000 Mesh instalados.
v Poderosa plataforma online gratuita.
v Aumente calidad y disminuya sus costos.

Familia CityMesh HP

3G Tipos de Comunicacién:
Mesh

GPRS /3G

Ethernet
Mesh - GPRS / 3G

Mesh - Ethernet @
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iz Deitres

San Luis 4580 5° 1° | Tel. (+54 223) 495 2500 | 4950191
www.deitres.com.ar | info@deitres.com.ar
Mar del Plata - Buenos Aires - Argentina
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SOLUCION HIKCENTRAL

UNA PLATAFORMA DE GESTION DE VIDEO COMPLETA,

INTELIGENTE Y ABIERTA.



TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A
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SOFTWARE INTEGRAL

La plataforma HikCentral combina productos,
tecnologias y soluciones logrando que el monitoreo
del sistema de seguridad sea facil, eficiente y
completo. HikCentral es compatible con toda la
linea de productos Hikvision. Abarca desde el
reconocimiento automatico de matriculas (ANPR),
video vigilancia, conteo de personas, mapa de
calor, hasta la integracion con sistemas de control
de acceso. HikCentral lo une todo.

Aplicaciones

B L
24

>Comercios >Bancos >Municipios

>0ficinas >Termometria >Barrios cerrados

HIKVISION

M Distribuidor Oficial

@ GARANTIA DE CALIDAD POR 3 ANOS

©& SELNET

SOLUCIONES INTEGRALES

WWW.SELNET-SA.COM.AR
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©° Tecnologia

La inteligencia artificial avanza en

Argentina con Deep Learning

Nueva tecnologia Hikvision

Hikvision participd de dos eventos relevantes para la industria: el Retail Day y el Encuentro Tecnoldgico

ALAS, realizados en la Ciudad de Buenos Aires. En ambos, sus voceros se refirieron a los adelantos y

beneficios en materia de inteligencia artificial.

Similar

H ikvision, referente mundial en
productos y soluciones inno-
vadoras de videovigilancia, participd
de la edicién numero 16 de Retail Day
—Encuentro Nacional Retailer—, evento
que convocd a cadenas de supermer-
cados, mayoristas y el sector, tanto na-
cionales como internacionales en el
hotel Hilton de Buenos Aires, con el
objetivo de mantener relaciones co-
merciales con la industria. Ademas, for-
mo parte del Encuentro Tecnolégico
de la Asociacién Latinoamericana de
Seguridad (ALAS), donde ejecutivos de
diversas compaiias intercambiaron in-
formacién sobre tecnologia, novedades
y tendencias de la industria de la segu-
ridad en América Latina.

Durante ambos eventos, los ejecutivos
de Hikvision explicaron los beneficios
que tienen las soluciones de la compafiia
para el desarrollo y el beneficio de di-

90 >

ferentes industrias. Para ello, destacaron
la importancia del concepto de Deep
Learning, cuya aparicion ha modificado
la relacion entre videovigilancia y se-
guridad en la industria.

INTELIGENCIA ARTIFICAL

Roger de la Hoz, Ingeniero de Preventa
en Hikvision, destac6 que la inteligencia
artificial “contribuye a incrementar la
rentabilidad del negocio, y la tecnologia
Deep Learning es el préximo paso en
este campo, ya que incorpora principios
de aprendizaje propio sin necesidad
de supervision humana, trascendiendo
el concepto de aprendizaje mecénico
donde la clasificacion de patrones se
hacia aiin de forma manual, traducién-
dose en algoritmos”.

“Los algoritmos analiticos nutren a la
tecnologia Deep Learning continua-
mente, tanto para fortalecer su exactitud

a través del aprendizaje en procesos
paralelos, imitando redes neuronales,
como para la recoleccién de grandes
cantidades de datos. El rendimiento
en aplicaciones como la deteccion
facial, vehicular o reconocimiento hu-
mano presenta avances significativos
acorde al avance de la tecnologia Deep
Learning, y Hikvision lidera este desa-
rrollo’; agrego.

Para de laHoz, estas soluciones“pueden
aplicarse en sectores que estdn con-
versando todo el tiempo entre si, como
bienes raices, ciudades inteligentes,
aeropuertos y el mercado minorista,
por lo cual las perspectivas de creci-
miento a futuro son amplias”.

NUEVAS SOLUCIONES

El cliente busca que las soluciones ofre-
cidas por la industria de la videovigi-
lancia tengan una incidencia real en
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desempeno a
precios bajos
todo el ano.
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Hikvision Argentina

ventas.argentina@hikvision.com

Edificio WTC Il - Camila 0" Gorman 412 Puerto Madero - Buenos Aires

www.hikvision.com/es-la Call center: +54 11 51685739
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su negocio. De la Hoz hace hincapié
en este punto, ya que estos productos
permiten “la utilizacion de imagenes
en lugar de palabras clave para bus-
quedas, identificar marcas y logotipos
de empresas en publicaciones en redes
sociales, monitorear en tiempo real los
lanzamiento de productos y orientar
anuncios y prediccion de las preferencias
de los clientes, para asi identificar y fi-
delizar los niveles de confianza de los
clientes, sus opiniones y actitud en di-
ferentes canales online y servicios de
soporte automatizado al cliente, junto
con la identificacion de clientes po-
tenciales”.

Para el ejecutivo, el campo de la ciber-
seguridad es clave en el desarrollo de
los productos de Hikvision, especial-
mente para “la deteccion de fraudes y
la predicciény prevencién de amenazas
sofisticadas en tiempo real, la localiza-
cion de caras e identificacion de emo-
ciones faciales y el reconocimiento de
voz, entre otras funciones”.

TENDENCIAS

En esta era de constante expansion en
el sector de videovigilancia y seguridad,
la inteligencia artificial se convertira

<92

en la base de laindustria de la seguridad.
Asi, las tecnologias que "aprenden” se
convertirdn en mas comunes y mas
poderosas.

Esta tendencia, ademas, fortalecera los
esfuerzos en los diferentes sectores de
la economia.

Ahora, las cdmaras DeepinView (Visua-
lizacion Profunda) de Hikvision y los
NVR DeepinMind (Almacenamiento &
Andlisis profundo) lideraran este nuevo
mundo de tecnologia de vigilancia al
hacer que la inteligencia invisible hasta
hoy sea visible para los usuarios, y asi
contar con una ventaja competitiva en
el sector.

DETECCION FACIAL

La deteccion facial es tan solo el co-
mienzo de una serie de funciones que
tendra Deep Learning. Con un andlisis
mas detallado que lleva las soluciones
de videovigilancia a otro nivel y una
precisién de alarma automatica superior
al 90%, esta tecnologia va un paso mas
alla de cualquier sistema de videovigi-
lancia existente en el mercado.

La tecnologia Deep Learning de Hikvi-
sion puede llegar a filtrar minuciosos
objetos en movimiento en diferentes
escenas, activando alarmas predeter-
minadas en el sistema. Ademas, pueden
registrarse los datos de un vehiculo
para conformar una base de datos,
que podra ser utilizada para realizar
numerosas funciones de seguimiento
y seguridad.

Los sistemas de conteo de personas
otorgan una ventaja a las empresas al
momento de mejorar el desempefio
de diferentes departamentos, como el
de marketing u operaciones. Asi, a través
de esta nueva tecnologia de Hikvision,
se podra agregar valor a cualquier pro-
yecto y sector del mercado.

VENTAJAS DEL DEEP LEARNING

« Algoritmo inteligente tradicional
La cantidad de dispositivos de video-
vigilancia con los que se cuentan en
la actualidad hicieron que la transmi-
sién y almacenamiento de datos sea

cada vez mas compleja y critica al
momento de manejarlos. Con este
tipo de algoritmo se ha venido tra-
bajando de manera superficial.
Actualmente, los sistemas sufren de
baja exactitud, mala adecuaciéon am-
biental y menos tipos de reconoci-
mientos.

De“superficial” a“profundo”

Con el nuevo algoritmo de Deep Lear-
ning se logra una estructura mucho
mas robusta y profunda que las es-
tructuras tradicionales. A través de
esta tecnologia, la sefal de video ori-
ginal pasa a través de diferentes capas
de procesamiento, tomando luego
una compresién parcial (superficial)
y posteriormente una abstraccion ge-
neral (profunda), donde pueden per-
cibirse e identificarse personas y/u
objetos.

De"caracteristicas artificiales”a“apren-
dizaje de funciones”

Deep Learning no requiere interven-
ciéon manual, tan solo requiere una
computadora para extraer caracte-
risticas por si mismo. Cuantas mas
caracteristicas haya, mas preciso sera
el reconocimiento y clasificacion de
las mismas.

Deteccion facial

La analitica de deteccién facial analiza
imagenes y determina la precision o
coincidencia con una cara humana.
Cuando este evento ocurre (deteccién
de una cara), el sistema captura su
posicion, tamano y expresion y la
transmisién de video juzgara si hay
un rostro humano. Si es asi, la posicién,
tamanfo y caracteristicas principales
seran registradas, obteniendo la iden-
tificacion de la persona a partir de
esta informacion.

Cuando se compara con rostros hu-
manos grabados en una base de
datos, se puede identificar plenamente
alindividuo.

La comparacion facial es un proceso
por el cual la informacién de datos
estructurados opera después del mo-
delado y analiza qué individuo coin-
cide con esos rasgos. m

|u
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OF - ZK-UA760 .
» Huellas: 3.000
» Transacciones:
50.000

ZK-MB360
» Rostros: 1.200
» Transacciones:

100.000

ZK-F22 —

» Huellas: 3.000

» Transacciones:

30.000
ZK-UFACES00
» Rostros: 1.200 (1:N)
» Transacciones:
100.000
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CCTV Control de acceso  Intrusién

Todo lo que necesitas en un unico lugar
Mayor economia de tiempo y processos

Y muy pronto...

FLORIDA OESTE CORDOBA ROSARIO TEMPERLEY
Av. Bmé Mitre, 1400 Av. Col6n, 2317 Boulevard Segui, 2700 Av. Eva Perén, 1052

ATENCION AL CLIENTE \S‘/ (54 11) 4761.7661 Lineas Rotativas 8 info@seg.com.ar \% SEG.COM.AR
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MARSHALL

ALARMAS INALAMBRICAS

CENTRALES DE ALARMAS o)

MARSHALL

MODULOS WIFI SENSORES DETECTORES
5 DE HUMO

Il

W

La linea Marshall posee aplicaciones proprias para gestionar todos sus productos.

— Active sus portones ﬁ
desde su celular con nuestras aplicaciones.

[Disponibles en: ’0 Google Play . X;gms?(;:; }

'CONOCE TODA NUESTRA LINEA
DE PRODUCTOS EN EL PORTAL Wes | WWW.Sse€g.com.ar
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&+ Opinion profesional

El futuro del mercado de alarmas

Evolucién tecnolégica y nuevas demandas

Elvacio de normas o leyes que regulan la actividad y el retraso de la implementacion de las nuevas tecno-

logias IR, sumado a un consumidor que hoy exige otro tipo de productos, dificultan el crecimiento del mer-

cado. Proponemos aqui un andlisis del futuro de las alarmas teniendo en cuenta al cliente final.

Lic. Diego Madeo

Gerente comercial &

MKT Latinoamérica Alonso Hnos.
diego.madeo@alonsohnos.com

E I mercado de consumo esta cam-
biando, y en consecuencia el es-
guema tradicional del negocio también:
por un lado, las empresas de monitoreo
que demoran sus decisiones estratégicas
respecto a la renovacién de los pro-
ductos y servicios que ofrecen, y por
otro, canales de distribucion que se
profesionalizan para competir en un
mercado en donde los instaladores son
cada vez mas numerosos y exigen otro
tipo de servicio a la hora de comprar.
Estas empresas distribuidoras con ge-
rencias dindmicas e innovadoras ofre-
cen stock permanente, soporte técnico
diferencial, capacitaciones, certifica-
ciones de productos, reparaciones en
el menor tiempo posible, entre otros
factores que influyen a la hora de de-
cision de compra.

Con certeza, lainnovacion tecnolégica
en estas empresas ha transformado no
solo la capacidad de oferta de productos,
sino también la manera de interactuar
con los clientes, la comunicacion, la lo-
gistica y la cadena de un rapido abas-
tecimiento por parte de los fabricantes,
impulsando el crecimiento de este seg-
mento.

NUEVAS TENDENCIAS

TECNOLOGICAS IMPULSAN

NUEVOS PRODUCTOS

Sin dudas, en términos de tecnologia
de intrusion, los Ultimos cuatro afos
fueron claves para dar comienzo a la
utilizacién de nuevas versiones de pro-
ductos que tienen la posibilidad de co-
nectarse a la nube brindando asi otro
tipo de servicio. Los instaladores pre-
fieren diferenciarse con productos co-
nectados a internet, porque ademas,
es lo que el consumidor final esté de-
mandando. Productos mas simples de
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instalar, programar, operar y con ma-
yores prestaciones que los tradicionales,
estamos hablando de alarmas que
brindan una experiencia de usuario
diferente y més amigable.

Muy probablemente, en el corto plazo,
estas nuevas versiones de paneles de
alarmas daran paso definitivo a una
generacion de productos que permitan
un servicio de monitoreo incomparable
a lo que hoy conocemos, e incluso
otro tipo de seguridad combinada con
la automatizaciéon del hogar.

Con certeza, estamos transitando un
estadio que rompe con los esquemas
tradicionales de monitoreo y abre un
nuevo panorama para la industria del
automonitoreo, combinada ademas,
con la simplificacién extrema de ins-
talacion y programacién, dando asi
paso al DIY (Do It Yourself), hdgalo
usted mismo.

En efecto, todos estos cambios estan
abriendo nuevos panoramas de ne-
gocios y en consecuencia estan co-
menzando a definir una mayor parti-
cipacion de mercado de las alarmas
en segmentos antes no explorados,
significa mas clientes potenciales con
otras necesidades y con niveles dife-
rentes de seguridad a los actuales.

SEGURIDAD EN EL HOGAR,

DEL MODELO“PASIVO"TRADICIONAL

AL MODELO“INTERACTIVO”

Han pasado mas de 25 afos desde
que los sistemas de alarmas domésticos
se masificaron gracias a la llegada de
empresas internacionales de monitoreo
en Latinoamérica, asimismo la inclusion
de los primeros microprocesadores en
los paneles de alarmas permitieron
también mejores prestaciones, procesos
de fabricacion mas eficientes y ventajas
en términos de costos. Sorprendente-
mente, este periodo tan extenso sin
un cambio significativo de tecnologia
en paneles de alarma, marcé bajas
tasas de crecimiento que perduraron
por mas de dos décadas, con un desa-
rrollo del negocio muy bajo si lo com-
paramos con el circuito cerrado de te-
levisién y la evolucion del video ana-
I6gico al digital.

Este periodo fue caracterizado fun-
damentalmente por el “rol pasivo” en
la vida de los usuarios de alarmas, te-
clados de comando comunmente di-
ficiles de comprender lo que llevd a
una consecuencia inmediata: el uso li-
mitado de la alarma basado en la
simple activacion y desactivacion. De
aqui se desprende el rol pasivo que
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Descubri el potencial de un
producto conectado a la nube.

e Faciles de programar mediante Alarm Wizard.

e Poderoso sistema inalambrico de largo alcance.
e Monitoreo via Internet.

® App gratuita para control a distancia.

e Automatismo del hogar.

www.alonsoalarmas.com

Tel: +54 (11) 4246-6869
E-mail: info@alonsohnos.com

A
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&+ Opinién profesional

por afnos las personas tuvieron con su
sistema de alarmay la baja motivacién
de uso, si sumamos a todo esto el
miedo a las falsas alarmas por malas
instalaciones, un vinculo bastante ale-
jado de lo practico y funcional.

Como mencionamos, la tecnologia
tuvo un cambio basado en la conexién
del panel ainternet, y este cambio tec-
nolégico fue acompanado con la mejora
de las comunicaciones en la nube, que
son hoy mas eficientes, y posibilitaron
la evolucion de un producto diferente
en donde el usuario cumple un rol di-
ferente en el uso de un panel de alarma,
hay una transformacion del rol pasivo
al activo. De esta manera, el usuario ac-
cede alaalarma en cualquier momento
y lugar a través de su propio teléfono
movil, y lo hace desde una interfaz muy
intima como es el celular: hoy es parte
de nuestro cuerpo, vivimos pegados a
ellos y probablemente sea lo primeroy
lo ultimo que veamos cada dia. Con un
dispositivo tan intimo, la relacion de la
alarma con el usuario ha cambiado por
siempre. Entonces, a partir de que po-
damos entender esto como consumi-
dores, sera distinto el enfoque comercial
que le daran las empresas en la ventay
servicio de un panel de alarma.

Sumate a la comunidad virtual
mas importante dedicada a
los Sistemas de Seguridad

Unite ahora entrando
en www.rnds.com.ar

AUTOMATIZACION DEL HOGAR,

UNA REALIDAD HOY POSIBLE

Mientras que las funciones de una
alarma basada en la nube estan im-
pulsando la penetracién de los sistemas
de seguridad, la funcionalidad que se
complementa para agregar valor a las
ventas es la automatizacion del hogar.
Con las aplicaciones de seguridad en
los teléfonos inteligentes, se completa
al uso del sistema la automatizacion,
que es otro factor relevante a la hora
de instalar, otorgando asi funcionali-
dades ampliadas sin mayores costos
adicionales. Las aplicaciones propor-
cionan un Unico punto de control para
iluminacion, motores, riego del jardin
y todo aquello que podamos comandar
a distancia o de manera programada
teniendo en cuenta dias de la semana
y horarios.

EL CONSUMIDOR TIENE EL PODER

Esta nueva generacion de consumi-
dores demanda sistemas de seguridad
mas sofisticados y se animan a la tec-
nologia, no le temen y exigen mas. La
transformacion tecnoldgica, social, cul-
turaly el hecho de que la digitalizacion
ha empoderado al consumidor esta
obligando a las empresas a renovar

haciendo click en

la solapa |

FORO |
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no solo los equipos ofrecidos sino tam-
bién el tipo de servicio que brindan,
que solo es posible con software de
monitoreo modernos y paneles que
puedan operar en la nube.

Por primera vez y después de muchos
anos, estamos en presencia de un cam-
bio que debe ser acompanado en la
industria de las alarmas domiciliarias y
en este sentido Alonso Alarmas acom-
pana a cada empresa a transitar un ca-
mino diferente con mas tecnologia y
un soporte técnico diferencial.

Debemos comprender que el para-
digma tecnoldgico esta cambiando
hacia un conjunto de dispositivos mas
conectados y esta tecnologia mévil esta
afectando las estrategias empresariales
actuales y por ende el mercado debera
estar atento a las oportunidades que
emergen de la innovaciéon con el uso
de las apps. Todo estd cambiando a
nuestro alrededor, las empresas deben
adelantarse y adaptarse a esos cambios.
Ya no basta con estar, para poder com-
petir es necesario definir una estrategia
diferente que involucre multiples canales
de comunicacion, entre ellos el mobile y
con ello nuevos servicios que las nuevas
tecnologias como la de Alonso Alarmas
hoy pueden brindar. m
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= Botones manuales, touch, infrarrojos
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Radar: 0000177f47bb

series

NZES-RNADAR

www.nuzzar.com

NZRadar Solucion para prevenir 30/10/2017 | 17:30:03
y disminuir los excesos de velocidad

vehicular. Informacion: 37 km/h

: : ; _ : Velocidad max permitida:
Permite capturar y registrar infracciones segun las

velocidades establecidas, para el posterior apercibimiento 30 km/h
o cobro, con el objetivo de disminuir la velocidad y -
otorgar mayor seguridad dentro de barrios cerrados, Radar Nuzzar n° serie NZAAPE1032
cocheras privadas, estacionamientos publicos, etc.

Por medio de un radar del tipo doppler y una cdmara
Profesional, el sistema genera un registro encriptado

con la informacioén pertinente (fecha, hora, velocidad
de medicion, velocidad maxima, imagenes de la toma,
video, etc.) almacenando de forma local en disco SSD.
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tecnologia
en seguridad

series

NZ=Z-OC =2

WWww.nuzzar.com

NZOCR es un sistema

de captura de imagenes

y reconocimiento de chapas
patentes Argentinas y del
Mercosur.

Desarrollado integramente por Nuzzar posee
la capacidad de integrarse con cualquier
sistema (Control de Accesos, CCTV, etc) via
TCP o Wiegand. La toma para el
reconocimiento se realiza con camaras IP
standard compatibles RTSP/ONVIF.

El sistema cuenta con almacenamiento

de reconocimientos por 1 ano 0 mas con
blusquedas inteligentes. Permite también la
carga de un listado de vehiculos autorizados
y/o vehiculos buscados y si se detectara el
paso de un vehiculo de esta lista generar
una alarma al sistema central.

Las captura y reconocimiento se realizan
tanto de dia como de noche. En velocidades
entre 10 y 250 Km./Hora.

Es un producto ideal para municipios,
control de acceso de barrios cerrados
0 garages, depositos, etc.
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RECONOCIMIENTO DE CARACTERES
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}\: Instalando

Cercos eléctricos

Para intalar un cerco eléctrico perimetral es necesario tener en cuenta diversos factores, que incluyen ubi-

cacion, eleccion del material y normativas, lo cual implica para el profesional un mayor desafio a la hora

de ofrecer a sus clientes un sistema de sequridad efectivo.

<. o

Senal de advertencia

Varilla para muros

\ Matias Guasco
" | Docente en Instituto CETIA
matias.guasco@gmail.com

1. GENERALIDADES

Cuando hablamos de sistemas de se-
guridad, primero debemos entender que
un sistema es un conjunto de dispositivos
que, unidos, integran una solucién acorde
auna necesidad planteada.

Es importante entender que frente a
un cliente, no debemos ser nosotros
quienes pongan los términos sino de-
bemos ser los que proporcionemos la
solucién adecuada.

En la actualidad, es muy comun que
muchos instaladores, al presentarse
ante un cliente vayan con una idea
previa del sistema a instalar, sin siquiera
llegar a preguntar qué necesidad tiene
ese cliente. Este es el primer error que
debemos evitar como profesionales
de sistemas de seguridad, ya que si no
entendemos qué es lo que el cliente
necesita realmente, jamas vamos a po-
der ofrecer una solucién acorde.

Para poder considerar la instalacion
de un cerco eléctrico, previamente de-
bemos entender de qué sistema esta-
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mos hablando y qué ventajas posee
frente a otros sistemas de seguridad.
Asi vamos a poder exponernos frente
a los clientes como verdaderos profe-
sionales, no queriendo vender un sis-
tema sino aportando una solucién.

2. ¢QUE ES UN CERCO ELECTRICO?

El sistema de cerco eléctrico consiste
en un equipo energizador que envia
pulsos de alta tension (entre 10.000 a
15.000 voltios) cada 2 segundos a través
del cerco, el cual estd constituido por
un tendido de conductores de alambres
paralelos, distribuidos alrededor del lu-
gar que se desea proteger.

La consideracion mdsimportante que
podemos realizar con respecto al sistema
de cerco eléctrico es una diferencia fun-
damental que lo distingue de otros sis-
temas perimetrales: hoy en dia, el cerco
eléctrico es un sistema de poca inversion,
facil instalacién y, principalmente, se
trata de un sistema que alerta la presencia
de un intruso antes de que éste se en-
cuentre dentro de una propiedad.

Como bien sabemos, otros sistemas
perimetrales como barreras infrarrojas
o cable microfénico, no impiden la en-
trada del intruso, sino que solo advierten
que el mismo ya ingresé a la propiedad.

Cables
Aisladores

INDICE

1. Generalidades
2. ;Qué es un cerco eléctrico?
3. Certificaciones
4. Consideraciones iniciales
5. Ubicacion del cerco eléctrico
6. Instalacion del cerco eléctrico
6.1. Postes
6.2. Aisladores
6.3. Tensores
6.4. Hilos de alambre

7. Integracién con otros sistemas
1

El cerco eléctrico no solo va a detener al
intruso mediante la descarga eléctrica,
sino que, ademads, en cuanto el intruso
toque o corte el primero de los alambres,
éste ya habra notificado la presencia
del mismo. Esto lo convierte en un sis-
tema ideal para la deteccion temprana.

3. CERTIFICACIONES

Es comun que cuando propongamos
a un cliente cerco eléctrico, surja des-
confianza en cuanto a su legalidad y


mailto:matias.guasco@gmail.com

+ Producto NO LETAL certificado bajo norma
IEC60335-2-76 anexo Bb2

« Barrera Fisica Perimetral gue repele al agresor

« Gran Poder de disuacion

* Retarda el intento de intrusién (coacciona)

« Combina con cualquier tipo de perimetro

+ Gran amplitud de distancia de deteccion

@ =HOGARES ) | COUNTRIES

La linea mas completa de accesorios

Alambres de Aluminio
Cable Alta Tension y Acero Galvanizade

www.certrec.com.ar

¢
www.certrec.com.ar : .

ventas@certrec.com.ar Producto NO LETAL fabricado bajo
las normas IEC60335-2-76 Anexo Bb2
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es por ello que es necesario explicar
detenidamente de qué se trata y cudles
son las normativas que rigen su fabri-
cacion y uso.

En primer lugar, no existe en Argentina
un marco normativo nacional, provincial
o municipal que prohiba la instalacion
de un sistema de estas caracteristicas.

Si bien algunos clientes aun sienten
desconfianza en relacion a los efectos
que los alambres electrificados produ-
cen en las personas —electrocucién o
muerte por electrocucidon-, debemos
dejar en claro que existen dos normas
aplicables en lainstalacién de un cerco
eléctrico: [EC 60335-2-76 y AEA 90364-
7-771. Ambas directivas establecen cla-
ramente de qué manera debe instalarse
un cerco eléctrico para que, una vez
puesto en marcha y luego de haberlas
respetado, el sistema jamas podria pro-
vocar dafos a ningun ser vivo.

Es importante aclarar que los energi-
zadores eléctricos envian pulsos entre
10.000 a 15.000 volts de tensidn, pero
no envian corriente (amperaje). Esto

hace que, al tocar el cerco, el mismo
de una descarga, pero no pueda pro-
ducir atrapamiento o un entumeci-
miento de la mano tal como sucederia
sitocaramos un cable de 220V en una
instalacion domiciliaria.

Esta es una de las razones por la cual
ya, con el solo hecho de utilizar un
energizador bajo norma, seria imposible
producir dafo alguno.

4. CONSIDERACIONES INICIALES

Es necesario tener en cuenta que los
conductores de alambre a colocar deben
ser, si o si, lisos ya que la norma prohibe
terminantemente electrificar alambre
de puas o concertinas, debido a que
los mismo si podrian producir atrapa-
miento y lastimar a quien los tocase.

Otras de las cuestiones a tener en
cuenta, previo a la instalacién, son los
carteles indicadores. Segun la norma,
debe colocarse un cartel indicador
cada 10 metros de alambre en el que
conste la leyenda “CERCO ELECTRICO”
y, ademds, poseer un dibujo con el

2,3 Metros

(2]
1,3 1.3
—

mts mis

<104 >

signo de tensidn para poder asi avisar
alas personas analfabetas la presencia
de riesgo. Es recomendable, desde el
punto de vista del marketing, aprove-
char también este indicador, que estan
obligados a colocar, para publicitar la
empresa instaladora y proveedor, con
datos o logos de cada uno de ellos. @

5. UBICACION DEL CERCO

ELECTRICO

Antes de vender nuestro sistema de
cerco eléctrico, debemos tener en cuen-
ta en el relevamiento inicial si la ubica-
cion del mismo es posible segun la
norma vigente.

La norma menciona que en media-
neras o muros que den a la calle, éstos
deben tener una altura minima de 2,30
metros y, a partir de alli, iniciar la colo-
cacioén del cerco. Si el muro posee una
altura menor a los 2,30 metros, entonces
debemos instalar una reja para alcanzar
la altura establecida y entonces si,
desde alli, comenzar la instalacion.

Por otro lado, si nos encontramos
con un barrio cerrado o cualquier otro
lugar que posea dos alambrados no
eléctricos o muros, y nos solicitaran
instalar el cerco electrificado en medio
de ambos, la norma especifica que la
distancia entre el cerco eléctrico y los
alambrados debe ser no menora 1,30
metros. Esta distancia esta estipulada
para que una persona pueda caminar
tranquilamente entre el alambrado y
el cerco eléctrico sin correr peligro de
recibir una descarga por accidente. @

6. INSTALACION DEL CERCO

ELECTRICO

El cerco eléctrico, para su correcto
diagrama de funcionamiento, necesita
hilos de alambre liso de vivo (que llevan
el pulso eléctrico) y de tierra.

El cerco eléctrico alertara de un evento
al detectar la interrupcion del pulso y
esto puede ser causado por el corte
de un hilo conductor, el contacto de
un alambre de pulso con un alambre
de tierra o por contacto de un intruso
con uno de los alambres de pulso,
entre otros factores.

Para iniciar con la instalacién del sis-
tema, debemos tener en cuenta la can-
tidad de hilos conductores de alambres
que vamos a utilizar. Para ello, debemos
entender que el sistema es un gene-
rador de pulsos como tal necesita una
salida y un retorno. Esto nos ayuda a
saber que para que el pulso recorra en
forma correcta todo el cerco, los hilos
que lo transporten siempre van a tener
que ir de a pares.

La recomendacién es que, como mi-
nimo, instalemos siete (7) hilos, enten-
diendo que cuatro (4) de ellos serian
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Somos una de las empresas lideres en la venta de sistemas de seguridad gracias a la experiencia, capacidad
y confiabilidad de nuestro equipo humano y a |la excelente calidad de los productos que comercializamos.

'TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

EXTINCION

Valvulas y accesorios
ranurados. '

CCTV

Camaras, grabadores
y softwares.

DETECCION

Centrales, detectores,
audio evacuacion y
deteccion temprana.

www.tdsintl.com
ELEVANDO LOS STANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

Nuestro objetivo es utilizar las mejores tecnologias disponibles en proyectos econémicamente viables.

Y sabemos que podemos alcanzarlo, sobre todo considerando que no todas las companias que
actian dentro del sector, combinan liderazgo tecnoldgico con calidad de servicio equivalente.
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TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

SEGURIDAD EN SERIO

Linea equlP tnica en-el- mercado con certificacion UL
en ciberseguridad

Performance series IP NVR

- Visualizacién y grabacion full HD

- 16 canales PoE

- Monitoree desde cualquier lugar usando

NVR dedicado 4K

- Elevada capacidad de decodificacion para ver
y grabar con una resolucion Ultra HD 4K
- Visualizacion simultanea de 4/8/16 canales

las aplicaciones méviles para dispositivos con reproduccion sincronizada en tiempo real

Apple® y Android ™
- Configuracion remota simple
- Almacenamiento hasta 6 TB

HED1PR3

-

Ve

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light
-Smart IR

- Waterproof (IP66)

12 MP (4K Ultra HD) Camaras IP Box

- Ultra HD 12 MP (4K) 20 fps
- Excellente performance low-light
- WDR Digital

en el monitor (en funcién del modelo)
- El almacenamiento interno admite 8 discos
duros expandibles de hasta 64 TB (8 TB

cada uno)
HBWA4PR2 H4D3PRV3
L) l Honeywell
' h _ :tll ; - o I

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light

- Amplio rango dinamico, garantiza
imagenes sin reflejos

-3 MP (20 fps) y Full HD 1080p
(25/30 fps)

- Excelente performance low-light
-Waterproof (IP66) - IK10

12 MP (4K Ultra HD) IR Bullet Camara IP Outdoor WDR IR Rugged Camaras IP

- Resolucion Ultra HD 4K / 12 MP a 20 fps

- Hasta triple soporte de stream o 4
- Distancia IR de 210 pies (65 m) - Resolucion de 1080p a 25/30 fps

- Excelente rendimiento con poca luz i H?Sta lr.iple soporte de stream
- Distancia IR de 50 m

- Rendimiento de luz ultrabaja

Marcos Paz N° 429 - Haedo

4580-2050/51
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de pulsos y tres (3) serian de tierra. La
instalacion de los mismos debe ser en
forma alterna y respetando una distancia
de 15 cm entre cada hilo de alambre. ©

Desde el panel generador de pulsos,
la conexién es muy sencilla: simplemente
debemos conectar uno de los bornes
deV (vivo) al primer hilo de vivo que va-
yamos a utilizar y luego con el dltimo
hilo de vivo completamos el retorno,
haciendo asi un circuito eléctrico.

Con respecto a los hilos de tierra, hay
dos opciones para conectar. Una de
ellas es conectar solo un borne de tierra
al primer hilo de tierra, aunque de esta
forma deberiamos conectar este hiloa
una jabalina enterrada y no aislar ninguin
hilo de tierra, sino dejar que los mismos
hagan contacto con los postes de las
esquinas.

La segunda forma es conectar ambos
bornes de tierra a los hilos de tierra, los
cuales deben estar aislados de los postes
haciendo que se conecten entre ellos,
parafinalmente llevarlos a la unidad con-
troladora. Esta conexién nos va a permitir
poseer monitoreo de los hilos de tierra,

—

Centro de Ensefinnza de Tecnologia
Informética Argentino

1. \Vivo

2. Tierra T
3. Vivo s
4. Tierra I. T
5. Vivo v
6. Tierra L
7. Vivo v

(3]

haciendo que, si uno de ellos es cortado,
el equipo dispare la alarma, lo cual no
pasaria conectando los dos bornes.

6.1. POSTES

En los extremos del sistema coloca-
remos postes que aseguraran el alambre
y daran solidez al sistema. Los postes
pueden ser perfiles de aluminio, aunque
se recomienda utilizar L y T de hierro,
al igual que las varillas. Esto hard que
el sistema sea mas fuerte y su duracién
sea mucho mayor.

También colocaremos varillas cada 3
a 5 metros, con el fin de evitar que los
hilos de alambre se deformen.

6.2. AISLADORES

Los aisladores son materiales plasticos,
utilizados para evitar que los hilos de
alambre hagan contacto con los postes
y las varillas, ya que de lo contrario
nunca circularia el pulso.

6.3. TENSORES

Los tensores son resortes que se utili-
zan en los extremos para hacer que el
hilo de alambre quede bien tirante y
no pierda su rigidez con el tiempo.

6.4. HILOS DE ALAMBRE

Estos pueden ser de aluminio, aunque
se recomienda que sean de acero ino-xi-
dable, de esta forma se extenderd la vida

ALARMAS,
CONTROL DE
ACCESOS,
CERCOS
PERIMETRALES

con

Modalidad:
Cursos Presenciales

VIGILANCIA

CAMARAS IP

util y evitara el desgaste del material.

7.INTEGRACION CON

OTROS SISTEMAS

Los equipos de energizacién del cerco
eléctrico proporcionaran un contacto
seco, el cual puede ser utilizado para
integrar el equipo a otros sistemas de
seguridad, como por ejemplo una cen-
tral de alarma o un sistema de CCTV.
En el caso de un sistema de alarma,
podriamos hacer que el mismo reporte
a una central de monitoreo o avise a
un teléfono cada vez que el cerco se
active. Por otro lado, si contamos con
un sistema de CCTV, podriamos hacer
que la cdmara comience a grabar o el
equipo envie un mail cada vez que el
cerco se active.

Estamos siendo testigos, dia tras dia,
del avance de la tecnologia, de como
todo se interconecta a través de internet
yes cada vezmas sencillointegrar sistemas
de seguridad entre si, creando proyectos
que anteriormente requerian muchos
dispositivos y gastos adicionales.

Asi también, esto requiere un desafio
mayor que hace unos afos, ya que en
la actualidad instalar sistemas de se-
guridad significa tener conocimiento
no solo de electrénica sino también
de redes de datos, informética y sistemas
operativos, exigiendo cada dia mas al
instalador.m

TECNICO
en REDES
INFORMATICAS

Duracion:

Clases Teorico-Practicas 4 meses (48 horas)

Practicas Post-curso
Grupos reducidos

1 clase por semana
3 horas por clase

+54 11 4781 5925 // cursos(@cetia.com.ar // www.cetia.com.ar // Ciudad de la Paz 2476 3" B- CABA.
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DISTRIBUIDOR OFICIAL

MACURCD  PROFCTOWRE VESDA

by @ xtralis:

NOS MUDAMOS, VENi A CONOCER NUESTRAS NUEVAS OFICINAS...

L ————

@ Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso
N Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina
Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar

www.fpssa.com.ar FIRE PROTECTION SYSTEMS

MEMBER
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La Nueva Cara
de la Seguridad

Dadas las caracteristicas del mercado,
la seguridad del futuro debe combinar
personas, conocimiento y tecnologia.
Solo asi, podremos mitigar los

riesgos antes de que se transformen
en amenazas, actuar en tiempo real

y mantener siempre al cliente
informado de todo lo que sucede.
Nosotros la llamamos la Nueva

Cara de la Seguridad.

Ofrecemos servicios a medida de
las necesidades de cada cliente:

U Seguridad Especializada

&= Seguridad Mobile

&) Seguridad Remota

B¢ Seguridad Electronica

f  Proteccidn contra Incendios y Safety

@' Gestion del Riesgo Corporativo

¢ +54114014-3200 Seguinos en:

2 info@securitasargentina.com B | n ‘ n
@ www.securitasargentina.com

. | SECURITAS

W
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Productos y sistemas
para su sequridad

~ EXTINRED

Proteccion contra incendio

NFS-320

@ noTiFIER
by Honeywed

D NFS-320 )

Control Panel

Wireless Gateway ¥

K Sanatorio Gliemes
Primer sistema implementado

E " ENGINEERED SYSTEMS ' == "-k ¢ xtralis : 353433 )54555213;;21
= ,_lSTBl_BU_TQR @NOTlFlER

www.extinred.com.ar

by Honeywell
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% Tienda de seguridad

App FullArm para smartphones

FULLTIME ARGENTINA
info@fulltime.com.ar
www.fulltime.com.ar

FullArm es una aplicacion para teléfonos
inteligentes disefada para que las em-
presas de monitoreo puedan fidelizar a
sus clientes finales, unificando tres fun-
ciones novedosas en una misma app:

- Control total del panel de alarma: mues-
tra el status online las 24 horas de su
estado y zonas; permite activar o des-
activar el panel, activaciones parciales;
exclusiéon de zonas; ver historicos de
eventos; manejar agendas automaticas
para activacién y desactivacion y envio
de alertas via push.

- Videoverificacion mediante el uso de
DVR y/o cdmaras IP, con funcién de
prealarma.

- Automatizacion residencial: permite,

por ejemplo, abrir un portén automatico,

encender luces, liberar cerraduras, etc.

FullArm es compatible con varios mo-
delos de paneles de alarma y CCTV,
entre los que se encuentran productos
DSC, Honeywell, Intelbras, JFL, Paradox,
PPA, ViaWeb, Dahua, Hikvision, Camerite,
D-Guard, GR Corporation y Monuv.

Esta aplicacion posee unainnovadora
funcion de prealarma mediante la cual,
al momento del disparo de algun sector,
el cliente final tiene disponible un video
de ese ambiente, con segundos antes
y después a dicho disparo, pudiendo
visualizar el momento exacto para que
el usuario final pueda evaluar sies o no
un posible falso disparo. m

yau

Camara domo Super Starlight 3rd GEN

R

ua DAHUA ARGENTINA S.A.

www.dahuasecurity.com/la

Una de las camaras utilizadas en el
caso de éxito Cencosud fue la HAC-
HDBW2802R-Z. Se trata en un domo
para exterior de caracteristicas antivan-
dalicas para exterior, que forma parte
de la Serie Super Starlight de Dahua.

CARACTERISTICAS

- Sensor CMOS 1/2” de 8 megapixeles

- Resolucion digital: 8MP (3840x2160)

- Imagenes por segundo: 15 ips @8MP,
20 ips @6MP, 25 ips @4MP

- Salida de video 4 en 1 (conmutable
por DIP switch): HDCVI/HDTVI/ AHD /
960H

- 0,005 lux F1.5 (color, 30IRE) / 0 lux (IR
on)

- Filtro mecanico removible

- Smart IR: 2 leds array, 30 metros

- Optica motorizada de 3,7 ~ 11 mm
con autofocus

- Angulo de visién de 112° ~ 46°

- OSD a través de coaxial (alcance de
hasta 700 m)

- Compensacion de contraluces: BLC, HLC

-WDR real 120 dB

- Reduccion de ruido 2D/3D-NR

- Entrada de audio

- Alimentacion: 12 VCC (+30%)

- Proteccién IP67 y antivandalica IK10 m

Motor corredizo SOLO NiiD

SEG INTERNATIONAL

ﬁ info@seg.com.ar

www.seg.com.ar

A lo largo de todo el 2018, SEG Inter-
nacional proyecta incorporar novedades
al mercado de la seguridad, entre las
gue se encuentran nuevos dispositivos
para automatizacion de portones.

El primero de esos lanzamientos fue el
revolucionario motor corredizo SOLO
NiiD, que presenta caracteristicas espe-
ciales y funciones aiin nunca incorporadas
por el sector de la automatizacion.

La primera novedad que ofrece SOLO
NiiD es el teclado externo para progra-
macion. A diferencia de los demas pro-
ductos de automatizacién, que requieren
de un previo desarme y programacion
realizada directamente en la placa, este
modelo permite realizar la programacién
de forma externa y mucho mas agil.

Junta a la economia de tiempo, esto
se traduce en una reduccion en el es-
fuerzo de instalacion, por ser un producto
liviano, de practico armado y, al mismo

tiempo, un producto mas seguro y efi-
ciente. Su sistema de bloqueo no permite
cambios en la programacion sin la utili-
zacion de la llave del producto y el
teclado se bloquea automaticamente si
no hay manejo de su destrabe.

SOLO NiiD fue proyectado para soportar
portones con hasta 600 kilos y uso resi-
dencial combinando practicidad, disefo,
seguridad y eficiencia, por lo cual promete
ser un producto indispensable en el
mercado de la automatizacion.

CARACTERISTICAS

- Uso residencial/comercial

- Alimentacion bivolt automatica:
127V-220V

- Central NIID

+ Modelo 100 W, 170 VDC

- Maniobras: 70/h

- Tiempo de apertura: 6 segundos (en
portones de hasta 3 metros) m

112
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“Mas de 20 anos de experiencia
en Seguridad Electronica.

Una Empresa con Historia,

a la vanguardia de la tecnologia”

"l g

@hua co CYGNUSZ»

& lonso  mikvision'  TAKEX

wALARMAS UERED

@ Departamento de Proyectos
@ Laboratorio Propio
) Asesoramiento Pre y Pos venta

@) Stock Permanente

Av. Rivadavia 11008 - Capital Federal
Buenos Aires - Argentina

Tel.: [+54 11] 4641 3009 / 3454 Fax: int. 19
ventas@radio-oeste.com.ar
www.radio-oeste.com.ar

RADIOMOOESTE



http://www.radio-oeste.com.ar
http://www.radio-oeste.com.ar
mailto:ventas@radio-oeste.com.ar

www.pronext.com.ar

\ 2 4
P2y Pronexi

Electricity & Security

CAMARA INALAMBRICA AUTONOMA
WALA 10C

I=
=

iiqoqsnun

8 zonas o 7 zonas inalambricas + 3 cableadas
Inalambrica, administra hasta 50 sensores

Notificacion de activacion de alarma por SMS o llamada El kit incluye:

1 Central de alarma,
Control de funciones desde smartphone 1 Sensor inalémbrico,
Enciende o apaga remotamente artefactos eléctricos I Magne conBlmeRce

2 Controles remotos multifucion,

(MTubell Facil instalacion: vea nuestro tutorial en YouTube para instalarla en solo 10' 1 Sirena exterior 110dB

Para mds informacion sobre éste u otros productos dirijase a www.pronext.com.ar

i . ; L PORTERO ACCESORIOS _
CAMARASHD |  BATERIAS i  VISOR . ceTv SIRENAS ! SENSORES

\ 2 4
STOCK PERMANENTE ASESORAMIENTO COMERCIAL LY

IMPORTADOR DIRECTO
A Av. Diaz Vélez 4438 C.AB.A.

Argentina
+54 11 4958-7717
info@pronext.com.ar

mos de un ampli
de forma direc

www.pronext.com.ar
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Todo lo que usted busca comprelo en un solo lugar
ahorrando tiempo y dinero

calidad mavorista .
Stoc enwogexpress Va rldeda
importador posventa
prO\tregSmd_or asesoran?uento

reClOpider 2

£ control de accesos'g

— porisis B g expertos distribuidor _90motica
(© gremlo — t
SEneg sgarantial
SOPO rte = promociones proyectos
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specialistas )
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descuentos

CONIROL

¥SiSTEMAS dE SEqumdAd

+ Amplio stock disponible * Asesoramiento técnico profesional
+ Garantia y laboratorio de reparaciones ¢ Envios express a todo el pais
+ Estacionamiento sin cargo para clientes Av. Triunvirato 3815

La mayor variedad al meior precio
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cmattveniss@arconioicomar | wmarcomoieamer (011) 4523-8451
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SEA UN EXPERTO DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA

Big Dippsgz I www.bigdipper.com.ar

Hacia la independencia del
monitoreo continuo: la automatizacion

E n un centro de operaciones y moni-

toreo (COM), sea un sistema munici-
pal entero o una pantalla para ver cuatro
cdmaras en la recepcién de un edificio de
departamentos, debe encontrarse siem-
pre la manera de que los recursos queden
atendidos de manera constante para no
dar lugar a huecos en la vigilancia. No
obstante, eso no significa sentar a alguien
a que vea una pantalla durante 24 horas
sin parpadear. En principio porque no es
sano y porque deja la seguridad sobre la
cuerda floja. Por eso se adoptan medidas
para evitar la monotonia de la tarea. Si
bien hoy podemos lograr sistemas que
nos permiten ver hasta 64 camaras en
una grilla, la realidad es que necesitaria-
mos una TV de més de 80" para que ten-
gan un tamano relativamente aceptable.
También hay opciones de 25 o 36 cdma-
ras por grilla, pero son muchas escenas a
las cuales prestar atencién. Lo ideal es
disponer de grillas de 16 cuadros rotati-
vas cada 15 entre varios vigiladores, de
manera que en todo momento se estén
observando todas ellas en turnos de 45’
con 15’ de descanso.

Errar es humano

Dado que no todos los sistemas de se-
guridad son igual de criticos, en sistemas
cuyo monitoreo continuo por parte de
una persona no sea necesario, podemos
optar por reducir el personal de vigilan-
ciay modificar los turnos de forma de re-
ducir los gastos de horas trabajadas. Esto
podemos lograrlo implementando for-
mas de llamar la atencion del vigilador
ante un determinado hecho, ya sea a tra-
vés de alguna senal luminosa, audible o
bien haciendo que en su pantalla se
muestre la cdmara correspondiente al
hecho en cuestion.

Eventos con videoverificacién
Gracias a los DVR con salidas a relay, hoy

Causa
Cruce de linea
Intrusion
Deteccion de rostro

Contacto en
entrada de alarma
(local y/o remoto)

Evento en equipo

Evento de acceso

podemos hacer que los vigiladores reci-
ban un llamado de atencién por un deter-
minado evento, pero sin poder diferenciar
su origen. En los sistemas de Dahua o Cyg-
nus Electronics podremos utilizar equipos
con salidas de alarma para dar aviso, ade-
mas de ganar un nivel extra de atencion,
haciendo que los canales de video rela-
cionados al evento se presenten en pan-
talla completa frente al operador. De esta
manera lograremos:
-Independizarnos de la atencién del ope-
rador
- Realizar una verificaciéon remota de los
hechos con visualizacién instantanea de
video
- Registrar si el operador atendi6 o no el
evento en cuestién, marcando horay ac-
cién tomada

Causa <> efecto

Implementando el Smart PSS como soft-
ware de monitoreo, también podremos
aprovechar algunas de sus funcionalida-
des adicionales para lograr la interaccién
entre dispositivos de diferentes familias
de productos que permite gestionar el
programa: CCTV, control de accesos y por-

Smart
PSS

Efecto

Video pop-up de grilla a
medida

Grabacion automatica

Relé / contacto
(local y/o remoto)

Comando de domo PTZ
para apuntar en
determinadas
direcciones y grabar

Envio de e-mail

tero visor. Asi podemos recibir un evento
disparadory en base a un esquema hecho
a medida se tomaran medidas de forma
automatica.

&Y como se hace?

De la mano de profesionales dedicados
ala seguridad electronica, podremos con-
tar con todos los avances en tecnologias,
asesoramiento y consejos necesarios
para aprovechar nuestros sistemas de se-
guridad y asi darle valor agregado a algo
que creemos que s6lo sirve para very gra-
bar cdmaras de video.

Para hacerles llegar toda esta informa-
cién contamos con canales de capacita-
cién generales y personalizados, que
podra encontrar en las redes sociales de
Big Dipper Security.

Nicolds Fontana
Product Manager en Big Dipper SRL

Big Dipper
+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
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SEGURIDAD ELECTRONICA electronics

Radioenlaces y Access Point
Ideal para video seguridad.

RADIOENLACES CCTV

« Configurable en esquemas punto-punto y punto-multipunto
« Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
» Control de acceso por direccién de MAC

Radioenlace CCTV 2.4 GHz de 300 Mbps
- Configuracion de dos pasos gracias a interruptor Master / Slave
- Modos de operacién: Super WDS (hasta 4 MACs), Router/Gateway, AP y Wireless ISP
+ Antena interna de 14dBi con 800mW/29dBm de potencia con un alcance de hasta 3 km
« Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente

Radioenlace CCTV 5.8 GHz de 300 Mbps
- Modos de operacion: CCTV, WDS, Router/Gateway, Access Point y Wireless ISP
« Antena interna de 15dBi con 30dBm de potencia con un alcance de hasta 3.5 km
+ Alimentacion 12 VDC, PoE 802.3af (48V) o PoE pasivo (24V) con fuente

ACCESS POINT
Access Point inaldmbrico de techo _

e - Diserio para montaje en techos de interior « Access Point inaldmbricos 2.4 GHz de 300 Mbps

- Alimentacion 12 VDC o Pok 802.3af (48V) - Modos de operacién: Router/Gateway, Access Point y Repetidor

- Analizador de bandas Wi-Fi para seleccionar la menos ocupada

- Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
RAP2-P

Aocass Palvs Waldsibricodw pared « Control de acceso por direccion de MAC
» Puerto LAN y USB para carga de dispositivos (5VDC)

wiri « Alimentacion 12 VDC o PoE 802.3af (48V)

wl - Incluye caja para empotrado @ @ @

Access Point inalambrico de exterior Gateway Mode Repeater Mode WISP Mode AP Mode
m - Antena interna omnidireccional de 5 dBi / 200 mW
— « Disefio para uso exterior: cobertura pldstica de ABS a

prueba de agua, polvo, resistente a rayos UV CONTAMOS CON TODA LA LINEA CYGNUS

- Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente en video, conectividad, control de acceso y accesorios

ey
HURIN

SEGURIDAD ELECTRONICA

& www.hurin.com.ar % ventas@hurin.com.ar \,+54 11 4583-6653 Q Galicia 2946 2°P, CABA
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<* bykom

TE GUSTARIA...

.. tener el Monitoreo de Alarmas, Video, GPS y

gestion de smartphones ?

.. que los desde el smartphone

o tablet del técnico con la central de monitoreo ?
... contar con un servicio de

.. que el sistema envie de manera automatica un email informando

a los clientes que deben
... poder realizar logistica vehicular y
.. ofrecer servicio de de flotas customizable por cada cliente?
... ofrecer servicio de de choferes?

...ofrecer el servicio de

parametrizable segun la necesidad del cliente ?

... TENER EL CONTROL REAL Y TOTAL DE TU EMPRESA?

sesee
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INTEGRACION

de sistemas de seguridad

* Relevamiento

* Auditoria CONTROL DE ACCESOS
* Asesoramiento e ingenieria TIEMPO Y ASISTENCIA
Biometria

* |nstalacion Proximidad

* Mantenimiento y soporte

TekhnoSur N. A.

Sistemas v Soluciones Informaticas

INTRUSION
Sistemas perimetrales
Detectores de metales VIDEOVIGILANCIA
Alarmas ; Sistemas andlogos e IP

ATENCION A DISTRIBUIDORES, INTEGRADORES E INSTALADORES DE SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESOS

| Software Onelink

para Control de Accesos Biométricos
con Médulo para Visitantes

Agustin Alvarez 1480 - Vicente Lopez (1638), Buenos Aires, Argentina
Tel/Fax: (011) 4791-2202 / 3200/ 2727 - comercial@tekhnosur.com - www.tekhnosur.com
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NOTICIAS DESTACADAS SOBRE PRODUCTOS Y EVENTOS

Eventos
Alonso Alarmas presente nuevamente en Seguritec Peru 2018

La exitosa feria internacional de tecnologias e innovacién en seguridad,
que se organiza cada dos afos en Peru, dio lugar a un nuevo encuentro
entre profesionales de la seguridad electrénica, fisica e industrial.
Visitada por mas de 5.000 profesionales y con 40 expositores de dife-
rentes palises, Alonso Alarmas particip6 de la 12° version de Seguritec
Pery, que se llevo a cabo en el Centro de Exposiciones Jockey (Lima)
entre el 23 y el 25 de mayo, junto a SoftGuard y DX Control, exponien-
do las ultimas novedades del mercado, nuevas tecnologias, integracion,
productos y aspectos comerciales que les permitieron a los asistentes
conocer en profundidad el portfolio completo de soluciones que ofrecen
las tres empresas.

“Sin dudas el mercado peruano es muy atractivo. Hay segmentos aun no
explorados que nos abren una oportunidad de negocios que no vemos
en otros paises”, expreso Diego Madeo, Gerente Comercial del fabrican-
te de alarmas.

Alonso Alarmas apuesta a desarrollar el mercado de manera mas profun-
da a través de las ventajas competitivas que presentan los productos, y
asf lo esta haciendo desde hace mas de 3 afios lo que le permitio llegar
en la actualidad con clientes reales y potenciales en toda la region.

k.
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Distribuidores
Presencia en Mendoza para fortalecer nuevos mercados

Por medio de iCuadrado, distribuidora de productos para seguridad na-
cida para ofrecer mas y mejores servicios pos venta a los profesiona-
les del sector, Alonso Alarmas inicia un camino hacia nuevos nichos de
mercado y asi seguir creciendo en diferentes puntos estratégicos de la
Republica Argentina.

El 4 de mayo se llevd a cabo una presentacion de productos de Alonso,
dando asi inicio a una etapa en la que el distribuidor iCuadrado comen-
zara a cumplir un rol fundamental basado en capacitaciones y entrena-
mientos para todos aquellos que deseen progresar, generando nuevos
negocios con las funciones diferenciales que ofrece Alonso Alarmas.
“La sucursal de Mendoza de iCuadrado cuenta con un local de 250 m2 en
una zona afin a distribuidoras, con showroom, almacén en planta baja y
laboratorio, oficinas, sala de capacitacion y reunioén en planta alta”, des-
cribié Mariano Mocoroa, Presidente de la compafiia.

La sucursal en Mendoza tendra la tarea de realizar mensualmente capa-
citaciones tedricas y practicas a instaladores, con demo en vivo de los
productos.

“Si bien comercialmente las obras son gestionadas por nuestros clientes,
nos caracterizamos por acompanarlos en el disefio y la ingenieria de
la solucion. Ademas, ofrecemos la direccion técnica de aquellas obras
que, por su complejidad, exceden la capacidad de nuestros clientes”,
concluyo el directivo.
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWw.dcm.com.ar B .‘ m

solution
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NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s  TRANSMISION
TELEFONICOS >' “ DEDATOS
« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5
« Multipares Subterrdneos + Cables UTP Auto Suspendido Cat.5
= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5
« Cables de Instalacidn Interna « Cables FTP Auto Suspendido Cat.5
yAcometida

Asesoramiento Especializado

P e [ casel

Informitica y Contral Automtics Chmars Arpenting
die Seguridad Electronica

Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de

datos e interconexionado
de Sistemas de Videovigilancia.

/% PARASISTEMAS /= CABLES
%“¥ DE SEGURIDAD “= = ESPECIALES

« Cables Telefdnico Blanco = Cables Blindados Par Compensados
+ Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales
« Cables Coaxiales RG59u

« Cables UTPy FTP Interior y Exterior
« Cables para Sensores de Incendio

Varela 3525/41 « CAB.A. * Argentina —
Tel. (5411) 4919.0974  Cel. 15 6786.4223  4) icor
ventas@anicorcables.com.ar @/ 4"
www.anicorcables.com.ar N\
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Linternas con bateria de 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automdvil.

+Ideal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas,

b

NP?JZ ]

RISTTONE

‘5 Tecnologia de punta

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

ﬁn’ RT812

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

VISA®: .

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R P RECI O & CAULIDAD
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CEMARA

Boletin Informativo - Afio 11 N2 59 - Julio 2018

CERTIFICACION IRAM 4174-1

Los estandares como objetivo

Los estdndares de calidad y la exigencia de optimizar la sequridad de los clientes, es actualmente de suma
importancia. Es por eso que la IRAM 4174-1 se convierte en una aliada fundamental
de la sequridad y la calidad en el servicio del monitoreo.

Para la puesta en marcha de sistemas electrénicos de seguridad
con monitoreo, se esta exigiendo como requisito excluyente a las
empresas del sector que sean certificadas y homologadas bajo la
norma IRAM 4174-1. Algunas jurisdicciones, ademas, incorporaron
en sus ordenanzas esta normativa como condicién primordial pa-
ra su desempefio.

La norma IRAM 4174-1 se aplica a los CRA (Centros de Recepcion
y Supervision de Alarmas) que reciben y procesan las sefales que
ameritan una respuesta, no solo limitandose a aquellos generados
por el sistema de alarma sino también a otros sistemas como los
de videovigilancia, control de accesos, alarmas vecinales, localizacion
vehicular, etc.

Esta norma tiene por objetivo en su primera parte, y por lo que CE-
MARA es una de las entidades oficiales autorizadas para la certi-
ficacién previa inspeccion programada, es especificar los requisi-
tos minimos que debe cumplir un centro receptor de alarmasy su-
pervision en relacién a sus componentes y conformacién, en refe-
rencia al local donde esta ubicado, accesibilidad, requisitos de
construccién, equipamiento, proteccion, etc.

Para mds informacién, consultar la norma IRAM 4174-1 0 bien comunicar-
se con CEMARA al 4383-9651 0 por mail a info@cemara.org.ar

RENOVACION DE AUTORIDADES

El pasado 17 de mayo se realiz6 la asamblea general ordinaria de
CEMARA, con muy buena concurrencia de asociados. En la misma
se tratd y aprobd el balance econémico del ejercicio 2017 y se rea-
liz el acto de renovacion de autoridades.

Asi, la nueva Comision Directiva queda conformada de la siguiente

manera:
Presidente: Walter Mario Dotti;

Vicepresidente 12: Alberto Zabala;

Vicepresidente 22: Miguel Angel Turchi;

Secretario: Sergio Desivo;

Prosecretario: Eduardo Loto;

Tesorero: Francisco Roccanova;

Protesorero: Hugo Gutiérrez;

Vocales Titulares: Fernando Solari, Dario Maquirriain y Victor Bravo;
Vocales Suplentes: Martin Degreef, Carlos Prestipino y Salvador Torres;
Organo de Fiscalizacion: talo Martinena;

Revisor de Cuentas: Carlos Mansilla.

RECONOCIMIENTO A AQUILES GORINI

La CD de CEMARA envi6 un comunicado en el
que expresa su acompaniamiento y sentir ante
la muerte de Aquiles Gorini.

“Lamentamos la imprevista partida de nuestro
gran amigo Crio. Aquiles Gorini, mentor de la
gran unidad de las cdmaras de seguridad pri-
vada de toda América y trabajador incansable
en pro de la industria de la seguridad. Presi-
dente de CAESI, de la FESESUR y de la FEPASEP.

T T T T o O
CAMARA DE EMPRESAS DE |

Colegay ser humano de excelencia. Su muerte
ha dejado un gran vacio entre quienes hemos
compartido momentos de trabajo y camara-
deria, muy dificil de llenar.

Hoy nos toca despedirlo y queremos hacerlo
recordando esos momentos. Nuestro acom-
panamiento a CAESI, a FESESUR, a FEPASEP
y, principalmente, a su esposa, hijas y demas
familiares”.
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+‘SJ\0N SEGURIDAD Y CONTROL

grandes mversmnes’" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
\isitas, Pertenencias y Control d

Contratistas
i
[empo y Amstencua 'de Personal. y
“-\‘ ! 1Y .
- 3 ’ L ". =
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2 Distrito Tecnolégico
scai@datco.net
@ Catulo Castillo 3251, C1261ACS

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333

Sacuriy Froducts by GE are now parf of the UTC Fire & Security famiy ™ O
@ e=— UTc Fire & Sel:llriiy . T Life Safeiy 4 Communications
WA TEGIC AN TNER] IndlgoV|5|on

A United Tochnalcgies Company HID CORPORATION
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LacONveniencia

de trabajar con / C| ka

los expertos. <_) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar
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Latinoamérica SEGURIDAD & CONFERENGIAS

Foro Internacional de Tecnologia en Seguridad “IP-in-Action SANTIAGD”

El centro para aprendizaje y conocimiento de [2
seguridad fisica y en red.

Oportunidad nica para ampliar su red de contactos,

El evento de actualizacion por excelencial

SANTIAGO / GRILE

7018
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TECNOLOGIA PROTECCION

Especialistas en Seguridad Integral

Implementamos

los mejores Servicios de Seguridad

en distintas areas, brindando

atencion personalizaday

I capacidad de resolucion inmediata

@ Alarmas de Intrusion
@ccrv

@ Cercos Electrificados
@ Proteccion Perimetral
@ Controles Biométricos

@ Deteccion de Incendio

www.typsrl.com.ar

Ciudad de Neuquén:
Rivadavia 790

Ciudad de Anelo:

Parque Industrial de Anelo
Vaca Muerta

Lote M. Manzana3y4

Ciudad Autonoma de Buenos Aires:
Av. Rivadavia 2134. Piso 5. Oficina F

Contacto: +54 11 156 213 8341
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mi alarma®

REDUZCA SU COSTO HASTA EL 10% DEL ACTUAL
DISPONIBLE PARA TODAS LAS EMPRESAS DE MONITOREO

MONITOREO AUTOGESTIONADO

ANTI ENTRADERA EMERGENCIA

Envia una senal de panico El boton de panico enviara
ante intento de asalto al la emergencia al operador
ingresar o salir de cualquier / \ de monitoreo (opcional) con

lugar (banco, casa, ubicacion por GPS. Se puede
comercio, colegio, etc.) % T e utilizar como alarma vecinal
o sistemas comunitarios
(solo requiere un celular

HISTORICO , con la app)

Revise el historico
cuando quiera donde 911
quiera. Incluye opcion de
seleccion de mensajes L= Llama automaticamente a
a mostrar. ) la policia mas cercana a la
ubicacion del celular.

CAMARAS

Acceso directo a
las camaras de todas .
las marcas y DVRs. . Mis datos

MIS DATOS

Verificar y actualizar los
datos en segundos.

PANEL « '\ B e Z SU EMPRESA

Su empresa

Lleva el panel de su k. | Ellogoy la
alarma en el bolsillo informacion de su
y operarlo desde 3 ' empresa para que
cualquier parte. N> . " 1 el abonado se
A contacte.

y mucho mas...

www.monitoreo.com/app

monitoreo.com’

0800-MONITOREO
(desde Republica Argentina)



www.monitoreo.com/app
www.monitoreo.com

Control de Accesos

DEL MERCADO

CERRADURAS ELECTROMAGNETICAS,
PULSADORES Y ACCESORIOS

Ademas de Fabricantes y Desarrolladores, somos Importadores Directos
de los complementos necesarios para su instalacion.

'EMERGENCY
DOOR RELEASE

+54 (11) 2205-9002/9034
canales@intelektron.com

En Intelektron encontrara Precio, Stock y Calidad.

»
P — Tel./Fax: +54 (11) 2205-9000

www.intelektron.com - canales@intelektron.com ®facehaak.com/intelektron
INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA)
|ntelekt ron Ciudad de Buenos Aires - Argentina ynutube/intelektronSA


www.intelektron.com
www.intelektron.com
mailto:canales@intelektron.com
https://www.facebook.com/intelektron/
https://www.youtube.com/channel/UCebnUpvC4WNAS1pulMfVH6w

Linea de cerraduras

;" Electromagnéticas, Pestillos, de Perno y Pulsadores

Certificacion CE (Union Europea) y MA (China Public Security Office)

Electromagnética Vs Electromagneética
280kg Led ~  Exterior IP65 280kg
- paraportén h

e - - Electromagnética+perno

alto poder 2400kg.
Electromagnética Electromagnética Led electromagnética
350kg Buzzer y Led : 500kg Led = 60kg
e == ' " o
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Bctromagnética
180 ka Led
fiLira do pemo Pestillo reforzado regulable Cerradura tipo port6n ’.
/ : Cerradura de perno con palanca de liberacion Apertura lzquierda y Derecha e j
para blindex " ~ &

>
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Perno con tambor
intercambiable

iMas de 120000 cerraduras electromagnéticas vendidas!
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Pulsador de emergencia Pulsa
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~ ACCESORIOS EN ACERO :

PARA INSTALACIONES

Pedestales curvos, rectos, de pared,
Barandas, Bretes, Puertas,
Soportes, Rampas, etc.

® Hacemos presupuestos
a medida para cada necesidad.
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Humberto 1° Piso 17 - OF. 3y 4 - C.A.B.A.
www.puntocontrol.com.ar — ventas@puntocontrol.com.ar

54 11 4361 6006
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