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uando Big Dipper inició sus 
actividades, en el año 2000, 

ya tenía un futuro signado gracias 
a su ADN rebosante de fanatismo y 
foco en la electrónica, aplicando lo 
último en tecnología al mundo de la 
seguridad. Lo que en aquel entonces 
se inició en un garage, supo tener su 
primera edificación propia y dedica-
da en 2010 para arribar a 2024 con la 
apertura de dos nuevas filiales, Mar 
del Plata y Tucumán, que elevan a 12 
las sucursales activas y a 121 los dis-
tribuidores a lo largo y a lo ancho de 
Argentina, pero también cruzando el 
Río de la Plata, en el vecino Uruguay. 

Esta atomización permite estar 
cerca y abastecer a todo el gremio 
en tiempo y forma, priorizando el 
servicio y asegurando el stock de 
productos más novedosos del rubro.

Apoyados sobre esa premisa la vi-
sión de presente y futuro de la em-
presa se enfoca en acompañar las 
necesidades y demandas del secto-
rofreciendo productos únicos y no-
vedosos además de acompañar a sus 
clientes en cada etapa de un proyec-
to, con capacitación, certificaciones y 
soporte técnico de primer nivel.

NUEVAS TECNOLOGÍAS Y
SOLUCIONES
Los inconvenientes y cambios en la 

C

Big Dipper, el futuro
de la seguridad electrónica
De lo análogo a los robots

Big Dipper estará presente en Intersec, con renovadas propuestas y el compromiso 
de siempre. Un cuarto de siglo en el mercado habla de la fuerza de una marca que 
siempre apuesta al crecimiento y a las nuevas tecnologías. 

industria, sin lugar a dudas, plantea 
nuevos desafíos y reinventarse para 
seguir en marcha. Las nuevas políti-
cas en materia de comercio exterior, 

de cambio peso/dólar, la inflación, los 
precios, el poder adquisitivo de los 
clientes y tantos otros aspectos en los 
que, a pesar de notarse mejoras, no 

La empresa en 2010

ompromiso
marca que
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se han solucionado definitivamente. 

Pero si bien todos estos factores 
obran en contra de las expectativas 
presentes y futuras de la mayoría, en 
Big Dipper continúan adelante con 
su afán por descubrir nuevas tecno-
logías, productos innovadores y dis-
ruptivos para ponerlos a disposición 
del mercado argentino.

LA INCORPORACIÓN DE
ROBÓTICA
A principios de 2023, aparecieron 

los primeros robots con capacidad 
de desplazarse en superficies rugo-
sas, tal como lo haría una persona 
o un perro. La capacidad de carga, 
conectividad y programación hizo 
que incorporemos rápidamente esta 
tecnología, aun cuando estaba lejos 
de prestar un servicio a la industria de 
la seguridad. La apuesta de miles de 
dólares de inversión en prototipos, 
horas de pruebas y programación 
realizadas por Big Dipper, comienzan 
hoy, un año después, en dar sus frutos. 

Las características que se necesitan 
para que puedan dar utilidad, son: 
1. Estabilidad y autonomía: tanto en 
los Robots Bípedos (Humanoides 
H1 y G1) como en los cuadrúpedos 
(mejor conocidos como, perros ro-
bots Go2, B2) la estabilidad motriz 
de equilibrio y desplazamiento hoy 
ya son suficientes. La duración de las 
baterías llega hasta 5 horas y pueden 
sortear superficies resbaladizas y con 
desniveles de hasta 45 cm.
2. Conectividad: es una aptitud cla-
ve en estos dispositivos. Permiten la 
conexión directa al panel del opera-
dor vía Bluetooth o Wi-Fi, y hacia el 
centro de control vía Wi-Fi - Mesh o 
4G/5G. De esta manera, las distancias 
de comunicación y confiabilidad se 
pueden ajustar perfectamente, sea 
cual sea al caso de aplicación.
3. Sensado: con una capacidad de 
carga de hasta 80 kilos, las opciones 
de incorporar dispositivos de entra-

da son ilimitadas. Cámaras térmi-
cas, GPS, Sensores de gases tóxicos, 
vibraciones y sonidos, equipos de 
telemetría, exploración, mapeo y re-
conocimiento de entorno mediante 
LIDAR 2D y 3D. Manos para el huma-
noide, con capacidad de sensar la 
presión ejercida. Puede tanto grabar 
todos los eventos como transmitirlos 
en vivo, además de tomar acciones 
acordes al fin programado. Se basan 
en el concepto de plataforma de pro-
gramación con SDK abierto.
4. Actuación: dada su capacidad de 
porte y rieles de enganche, se pue-
de integrar fácilmente con brazos y 
manos robotizadas, altoparlantes, 
balizas, lanzaderas de gases pimien-
ta/OC/CS, inmovilizadores de humo, 
lanzadoras de redes de caza, extinto-
res de incendio para sitios de riesgo, 
armamento no letal, cámaras ópticas 
de rango extendido, PTZs, armamen-
to no letal, etc.

NUEVA DIVISIÓN: “INTELIGENCIA 
ARTIFICIAL”

Con la intención de sumar valor 
agregado a la distribución lineal de 
productos, Big Dipper inició este 
mes la formación de una división de 
inteligencia artificial aplicada a la se-
guridad electrónica. Con la incorpo-
ración de graduados universitarios 
y convenios con universidades, la 
empresa se encuentra desarrollan-
do aplicaciones sobre los robots. El 
proyecto actual incorpora el posi-
cionamiento, recorridos autónomos, 
identificación de peligros y vulnera-
bilidades, reportes con respuestas en 
tiempo real, reconocimiento facial y 
de voz e interacción online con mo-
tores externos de IA.

DESREGULACIÓN DEL
MERCADO/MARCAS
Durante los años previos, Big Di-

pper si bien se centró en ofrecer a 
sus clientes las mejores tecnologías 

disponibles, siempre hubo una fuer-
te presión desde las marcas para se-
guir con sus premisas. En los últimos 
tiempos, esas premisas han estado 
desacopladas respecto a las necesi-
dades del gremio de seguridad. Es 
por eso, que en una revisión interna 
en donde se evaluó la visión y misión 
de la empresa, la compañía decidió, 
como siempre, dar prioridad a las 
necesidades del cliente. 

Muchas marcas han expandido la 
familia de productos, superponien-
do equipamiento y soluciones entre 
sí. El foco de Big Dipper, es evaluarlas 
y potenciar/promocionar el produc-
to/solución que mejor desempeño y 
confiabilidad obtiene en su departa-
mento de testing. De esta manera, se 
asegura de ofrecer soluciones reales, 
operativas y funcionales.

REESTRUCTURACIÓN DE
SOPORTE TÉCNICO
La creciente cantidad de equipos 

vendidos en circulación más la firme 
incorporación de marcas, generó la 
necesidad en Big Dipper de adecuar 
la capacidad de respuesta hacia sus 
clientes. Es por eso que este año se 
incorporaron tres nuevos puestos 
de trabajo para cubrir la demanda 
de reparaciones de hardware, más 
dos nuevos puestos de soporte téc-
nico operativo para asesoramiento y 
soporte post venta al cliente.

TRABAJO EN EQUIPO
De las casi veinte marcas ofrecidas 

en el catálogo de Big Dipper, las que 
mejor se están desarrollando son 
aquellas que orientan sus productos 
hacia la integración de soluciones de 
marcas de terceros. Esto puede dife-
renciarse de años anteriores, cuando 
todas las marcas apuntaban a ofrecer 
soluciones cerradas.

Dahua continúa presente con todo 
su amplio portfolio de productos 
para que Big Dipper sea, una vez más 
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y como desde 15 años, el distribuidor 
N° 1 en disponibilidad y ventas en 
Argentina de la marca, con toda su 
línea completa de video IP, HDCVI, 
conectividad, software de gestión 
profesional de video, control de ac-
ceso de la mano de sus equipos au-
tónomos ASI,que proporciona reco-
nocimiento facial veloz, además de la 
combinación con lectura de huellas 
o código QR. Todo esto acompañado 
por el software SmartPSS Lite, una 
potente solución gratuita apuntada 
a PyMES.

Hikvision viene con grandes no-
vedades: nuevos paneles de alarma 
compactos para hogar y comercio. 
Sus potentes paneles híbridos si-
guen creciendo en incorporando 
nuevos accesorios y dispositivos de 
terceros. Este año, en base a las nece-
sidades planteadas por sus clientes, 
nuevos productos están arribando a 
Big Dipper. Se trata de grabadores 
con soporte SSD, cámaras HDCVI 
con funciones de interacción, NVR de 
uso profesional, cámaras térmicas, 
storage y demás equipos, contando 
siempre con el soporte de la marca 
en la protección, coordinación, pla-
nificación y ejecución ordenada de 
proyectos.

ZKTeco sorprende este año con una 
renovación interna de autoridades. 
Se firma un nuevo contrato para el 
2024 y 2025 de estrecha y enérgica 
colaboración mutua, con el objetivo 
de ordenar y recuperar el mercado, 
potenciando nuestros recursos de 
MKT, preventa y post venta. Se adop-
tan cambios en las políticas de RMA. 
Aparece el nuevo software ZKBioC-
VAccess, una versión actualizada del 
software ZKBioAccess, actualizada 
con una nueva interfaz y adición 
de analíticas avanzadas. Esto viene 
acompañado por nuevos equipos 
como el F35 o la serie SenseFace, los 
cuales traen mejoras con respecto a 
modelos anteriores además de la no-
vedad en la inclusión del protocolo 
SIP 2.0 para poder comunicarse con 
teléfonos IP o intercomunicadores.

Akuvox trae su nueva línea “Akube-
la”, productos de domótica y auto-
matización del hogar que se suman 
a su mundialmente famosa y premia-
da línea de videoportería IP que ofre-
ce la posibilidad de manejar todos 
los dispositivos de un hogar desde 
el panel inteligente y desde la App 
BelaHome.

Cygnus Electronics sigue creciendo: 
nuevas cámaras HDCVI y Grabadores 
de 4, 8 y 16 canales con IA incorpora-
do. La línea de conectividad también 

se agranda con nuevos modelos de 
switches administrables L2 y L3 con 
puertos POE y SFP, switches indus-
triales POE y Routers 4G/ LAN /WI-FI 
de última generación diseñados para 
CCTV.

En 2012 Cygnus Electronics patentó 
y presentó un Domo PTZ con mar-
cador laser verde de largo alcance, 
que superó todas las expectativas en 
aplicaciones para el marcado de ob-
jetivos y disuasión. Para fines de este 
año se presentará algo aún más no-
vedoso: la incorporación a un domo 
PTZ de un láser de corte de 1kW con 
alcance de 400 metros. El objetivo 
de este equipo es poder inutilizar 
todo aquello que pueda presentar-
se como una amenaza. Por ejemplo, 
a un vehículo de apoyo en un delito, 
este equipo es capaz de explotarle las 
cubiertas a 400 metros o bien inuti-
lizar cámaras de seguridad durante 
un allanamiento, entre muchas apli-
caciones aún no exploradas.

Yeastar sigue a paso firme con sus 
centrales de telefonía IP híbridas 
para que estés siempre conectado. 
Nuevos modelos, mayor capacidad 
y nuevas herramientas de gestión y 
comunicación se suman a Gateways 
y módulos para integrar líneas ana-
lógicas de cobre y líneas celulares 
GSM/4G LTE. Además, módulos de 
expansión de capacidad y softwa-
re profesional para gestión y Apps 
móviles.

Control iD, por su parte, presenta su 
nuevo equipo iDFace Max, una nueva 
terminal con diseño moderno y ele-
gante con mejoras interesantes con 
respecto a su hermano más chico el 
iDFace, como lo son mayores capaci-
dades o su pantalla de mayor tamaño.

Fanvil llega con nuevas soluciones 
en megafonía, con los equipos PA3 
y FH-S01, sala de conferencias con 
la nueva solución inalámbrica todo 
en uno CA400 y telefonía IP con la 
amplia variedad de modelos y gamas 
para abarcar desde una simple ofici-
na hasta soluciones para empresas, 
hotelería o sanidad.

UnitreeRobotics renueva con Big 
Dipper su contrato de distribución 
exclusiva en la Argentina, sorprendi-
dos por el desarrollo de marca y de 
soluciones vinculadas en macha. A 
esto se suman nuevos lanzamientos 
en su línea de robots cuadrúpedos y 
nuevo modelo de robot humanoide 
que está llegando y podría estar en 
exhibición en Intersec 2024.

PARTICIPACIÓN EN INTERSEC 2024
Del 4 al 6 de septiembre, Big Dipper 

estará nuevamente presente en la 
exposición más grande del sector 
con un stand de 115 metros cuadra-
dos. Para esta edición la empresa pre-
sentará toda su gama de productos 
y soluciones disponibles, junto con 
las tecnologías que se incorporarán 
próximamente. Además, reafirman-
do el compromiso con el sector, será 
Sponsor Platino del evento. La parti-
cipación de la compañía, además su-
mará una charla diaria sobre diversas 
temáticas del rubro en el auditorio 
principal de La Rural, acciones en 
el interior y exterior del salón del 
evento y demos en vivo en la arena 
principal junto a Bomberos. 

Para Big Dipper es fundamental par-
ticipar en el encuentro más grande 
de la seguridad argentina, ya que es 
una oportunidad para encontrarse 
con clientes, amigos y profesionales 
de todo el país, además de compartir 
las novedades de productos y solu-
ciones y conversar sobre las oportu-
nidades de negocios en conjunto. 

+54 11 5278-0022

info@bigdipper.com.ar

www.bigdipper.com.ar

@bigdippertechnology
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Noticias

Expansión a Brasil e 
IA para Monitoreo de 
Alarmas

Citymesh, la unidad de negocio especializada en Se-
guridad Electrónica de Deitres Group, continúa mar-
cando tendencia en el mercado latinoamericano.

 Desde su lanzamiento como el primer comunicador 
universal con tecnología mesh para paneles de alarma 
en la región, Citymesh ha liderado la industria, ofre-
ciendo soluciones de seguridad y automatización de 
vanguardia.

En 2020, Citymesh presentó una versión revolu-
cionaria que integra la función de panel de alarma, 
convirtiéndose en el único panel de alarma mesh del 
mundo. Esta innovación significó un avance signifi-
cativo en la evolución de los sistemas de seguridad, 
proporcionando a los usuarios una experiencia más 
completa y eficiente. Así, se convirtió en la primera so-
lución del mercado en unificar hardware y migrar hacia 
tecnología inalámbrica, consolidando la tendencia de 
abandonar los paneles cableados.

Con el su objetivo de globalizar sus operaciones, 
Deitres anuncia la inauguración de nuevas oficinas en 
Florianópolis, Brasil. Esta expansión refleja el compro-
miso firme de la empresa con el mercado brasileño. Las 
oficinas están ubicadas en ACATE, una asociación con 
más de 1.800 miembros y polos regionales en ocho 
ciudades de Santa Catarina. Según investigaciones de 
la entidad, el sector tecnológico en SC cuenta con más 
de 22 mil empresas, que generan una facturación anual 
aproximada de 24 mil millones de reales. Florianópolis, 
como polo principal del estado y sede de ACATE, es la 
capital de Brasil con el mayor número de startups en 
relación al número de habitantes.

ACATE actúa como un hub de innovación, recono-
cido nacionalmente con tres premios en los Startup 
Awards, apoyando el desarrollo de empresas en Santa 
Catarina. La formación de un equipo de Desarrollo y 
Producto en Brasil permite a Deitres acelerar su desa-
rrollo e innovación, alineándose con las demandas del 
consumidor global.

Actualmente, los proyectos más ambiciosos de la em-
presa son Kairon y Maia: un operador y asistente virtual 
basados en inteligencia artificial que transformarán ra-
dicalmente el monitoreo de alarmas. Kairon busca au-
mentar la eficiencia reduciendo costos y tiempos ope-

Deitres

JCI Presenta su línea
de incendio Autocall
Serie Foundation

DMA agradece a todos los instaladores y profesio-
nales del sector que acompañaron la exitosa presen-
tación de la Serie Foundation de Autocall de Johnson 
Controls, realizada el pasado 10 de julio en sus insta-
laciones.

La presentación estuvo a cargo de Horacio Álvarez, 
Territory Sales Manager - Fire Detection Products en 
Johnson Controls, como disertante en nuestro evento.

La capacidad técnica y flexibilidad de programación, 
convierten a la serie Foundation en la mejor solución 
para pequeños y medianos proyectos que demandan 
sistemas direccionables de calidad y certificados.

La serie Foundation de Autocall se conforma de 
Paneles convencionales 2004FS, 2008FS y paneles 
Direccionables 2050FS y 2250FS.Con un diseño com-
pacto, instalación simplificada y una gama completa 
de dispositivos, la nueva serie ofrece la misma calidad 
superior de Autocall, pero ahora con una Línea de pro-
ductos diseñada para instalaciones más pequeñas y 
menos complejas.

También fue presentada la línea de paneles inteli-
gentes de Autocall, en particular el modelo 4007ES.

La Serie Foundation ofrece productos aprobados por 
UL y de acuerdo con las recomendaciones de NFPA, di-
seño compacto, programación sencilla para unidades 
direccionables, conectividad IP flexible para reporte 
hacia estación de monitoreo remoto, programación de 
sensores direccionables más rápida a través de códigos 
QR de dispositivo únicos mediante App. 

DMA SRL

rativos en las centrales de monitoreo, gestionando de 
manera inteligente cortes de luz generalizados, falsos 
disparos, control de horarios, entre otros. Maia, por su 
parte, tiene como objetivo fortalecer la relación entre la 
empresa de monitoreo y sus clientes, acompañando al 
usuario final en su día a día y sugiriendo acciones para 
optimizar al máximo el uso de la solución instalada.

Con estos desarrollos, Deitres continúa reafirmando 
su posición como líder en el mercado de seguridad 
electrónica en América Latina, llevando tecnología de 
punta y soluciones inteligentes a más usuarios en toda 
la región. 
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Dreinet, fundada sobre la sólida experiencia de ItegoGps en el mercado de la seguridad electrónica, 
amplía su oferta con tecnología y servicios innovadores. Esta combinación la posiciona como líder 
del sector, lista para expandirse y convertirse en un referente internacional en seguridad electrónica.
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Dreinet, la evolución de Itegogps
Transformación para un futuro seguro
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tegogps, empresa con más de 
15 años en el sector de la segu-

ridad electrónica, inició un proceso 
de reconversión estratégico que dio 
paso a DREINET, una empresa re- 
novada que refleja la evolución y 
adaptación necesaria para enfrentar 
los desafíos tecnológicos actuales y 
futuros. La transformación de Itego-
gps marca un hito importante en la 
historia de la compañía, reafirmando 
su compromiso con la innovación, la 
calidad y el servicio al cliente.

El paso de Itegogps a Dreinet no es 
simplemente un cambio de nombre; 
es una transformación integral que 
responde a la necesidad de adaptar-
se a un mercado en constante evolu-
ción. Las principales razones detrás 
de este cambio incluyen, entre otros 
factores, la innovación continua. En 
un mundo donde la tecnología avan-
za a pasos agigantados, las empre-
sas deben estar a la vanguardia y la 
creciente demanda de soluciones 
tecnológicas avanzadas en el sector 
requiere de una constante innova-
ción. Dreinet nace para satisfacer 
esta necesidad, proporcionando una 
gama ampliada de soluciones a sus 
clientes a través del desarrollo de 
nuevos partners tecnológicos, líde-
res en la industria, como Queclink y 
GARNET.

AMPLIACIÓN DE SERVICIOS
Con la evolución a Dreinet, la empre-

sa amplía su portafolio de servicios, 
ofreciendo soluciones más integra-
les y adaptadas a las necesidades 
específicas de cada cliente. Esta am- 
pliación incluye nuevas tecnologías 
y una mayor gama de servicios com-
plementarios que permiten a los 
clientes obtener todo lo que necesi-
tan en un solo lugar. Desde la consul-
toría inicial hasta la implementación 
y el soporte post-venta, Dreinet está 
diseñada para ser un socio completo 
en la seguridad electrónica.

Además, la vocación de servicio y la 
atención personalizada se fortalecen 
con esta transformación, garantizan-
do una atención más especializada y 
efectiva. Dreinet reconoce que cada 
cliente tiene necesidades únicas y, 
por lo tanto, desarrolló equipos de 
soporte técnico especializados que 
pueden proporcionar soluciones a 
medida. Este enfoque asegura que 
los clientes reciban el máximo valor 
de sus inversiones en seguridad.

BENEFICIOS
La evolución de Itegogps a Dreinet 

trae consigo numerosos beneficios 
para sus clientes y el mercado en 
general. Estos beneficios no solo 
mejoran la experiencia del cliente, 
sino que también fortalecen la posi-
ción de la empresa como un referen-
te en la industria.

Dreinet ofrece soluciones tecnoló-
gicas de última generación, que opti-
mizan la seguridad y eficiencia opera-
tiva de sus clientes. Estas soluciones 
incluyen dispositivos avanzados de 
telemetría, recupero de activos y sis-
temas de alarmas y monitoreo a tra-
vés del acuerdo con Garnet. La inte-
gración de estos dispositivos permite 
a las empresas mejorar su seguridad 
y operar con mayor eficiencia.

I

Además, a través de una mayor 
especialización y con un enfoque 
renovado, Dreinet se posiciona como 
un referente en el sector, proporcio-
nando servicios altamente especiali-
zados y adaptados a las necesidades 
del mercado. Esta especialización no 
solo abarca la tecnología, sino tam-
bién el conocimiento profundo de 
las industrias a las que sirven. Al com-
prender las necesidades y desafíos 
específicos de cada sector, Dreinet 
puede ofrecer soluciones efectivas y 
estratégicamente alineadas con los 
objetivos comerciales de sus clientes.

ATENCIÓN AL CLIENTE
Desde la pre venta hasta la pos ven-

ta la atención al cliente, se ve reforza-
da, asegurando un acompañamien-
to continuo y efectivo. Este enfoque  
garantiza que los clientes reciban el 
apoyo necesario en cada etapa de 
su viaje, desde la selección inicial del 
producto hasta la instalación, capaci-
tación y mantenimiento. La satisfac-
ción del cliente es una prioridad máxi-
ma para Dreinet y esto se refleja en su 
enfoque de soporte integral.

SOLUCIONES TECNOLÓGICAS
Dreinet se especializa en ofrecer 

soluciones tecnológicas diseñadas 
específicamente para empresas en el 
negocio de la seguridad electrónica. 
Entre sus principales ofertas se inclu-
yen: hardware para monitoreo de 
activos, equipos avanzados de GPS 
y soluciones telemáticas que permi-
ten un monitoreo en tiempo real de 
vehículos y activos. Estas soluciones 
no solo mejoran la seguridad, sino 
que también aumentan la eficiencia 
operativa al proporcionar datos pre-
cisos y en tiempo real sobre la ubi-
cación y el estado de los activos. Los 
sistemas de rastreo de Dreinet están 
diseñados para ser fáciles de usar y 
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www.dreinet.com
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altamente configurables, permitien-
do a las empresas adaptar la tecno-
logía a sus necesidades específicas.

A través de sus soluciones, Dreinet 
permite la integración de sistemas 
de seguridad, mejorando la eficien-
cia y reduciendo costos operativos. 
La integración de cámaras de vigi-
lancia, controles de acceso y alarmas 
en una plataforma unificada permite 
a las empresas gestionar de manera 
más efectiva su infraestructura de 
seguridad. Esta integración también 
facilita la recopilación y el análisis de 
datos, proporcionando una visión 
más completa y coherente de su 
entorno de seguridad.

Entre los dispositivos que comercia-
liza la empresa, se incluyen los GPS 
de rastreo satelital de Queclink y los 
sistemas de alarmas y monitoreo de 
Garnet. Esta oferta integral permite 
a las empresas adquirir todo el hard-
ware necesario de un proveedor con-
fiable y experimentado.

Entendiendo la importancia de los 
integradores en su modelo de nego-
cio, Dreinet trabaja junto a profesio-
nales especializados para asegurar 
soluciones efectivas y que se adap-
ten a las necesidades  de cada cliente.

SOPORTE TÉCNICO
Con casi dos décadas de experien-

cia adquirida, los integrantes de Drei-
net se distinguen por su vocación de 
servicio y atención personalizada, 
con un soporte técnico especializa-
do. Algunos aspectos destacados 
incluyen:
• Trayectoria y experiencia: más de 

15 años en el sector avalan la cali-
dad y fiabilidad de sus servicios. La 
experiencia acumulada de Dreinet 
le permite ofrecer soluciones pro-
badas y efectivas. Esta experiencia 
también permite a la empresa anti-
cipar y responder a las tendencias 
del mercado y a las necesidades 
cambiantes de los clientes.

• Solución Integral: desde la aseso-
ría en la pre venta hasta el soporte 
pos venta, acompaña a sus clientes 
en todo el proceso. Este enfoque 
integral asegura que los clientes 
reciban el apoyo y la orientación 
necesarios en cada etapa de su pro-
yecto, desde la identificación inicial 
de necesidades hasta la implemen-
tación y mantenimiento continuo, 
con lo cual tendrán en un solo pro-
veedor todas sus necesidades de 
seguridad.

• Soporte técnico especializado: un 
equipo de profesionales capacita-
dos asegura que cada cliente reciba 

la atención y el soporte necesarios 
para garantizar la seguridad y ope-
ratividad de sus sistemas. El equipo 
de soporte de Dreinet está disponi-
ble 24/7 para responder a cualquier 
pregunta o problema. Este nivel de 
soporte técnico es esencial para 
mantener la confianza y la satis-
facción del cliente, y es una de las 
razones por las que Dreinet es con-
siderada referente en el sector.

PRINCIPALES PARTNERS
Dreinet se enorgullece de contar 

con alianzas estratégicas con líderes 
del sector. Entre sus principales part-
ners se destacan Queclink, y Garnet.

Queclink es referente mundial en 
soluciones de IoT y M2M a través 
de hardware de alta calidad que la 
empresa integra en sus soluciones 
para ofrecer una mayor eficiencia y 
fiabilidad. Queclink es conocido por 
su innovación y calidad, y sus pro-
ductos cumplen con los más altos 
estándares de la industria; 

El acuerdo de distribución con Gar-
net, en tanto, abre nuevas oportu-
nidades de desarrollo de negocios 
para los clientes de Dreinet, ofrecien-
do una amplia gama de soluciones 
tecnológicas avanzadas. Garnet es 
un proveedor de soluciones tecno-
lógicas reconocidas en el mercado 
por su fiabilidad y rendimiento. con 
una amplia de productos y servicios.

Netcamara, otro de los destacados 
partners, es líder en el desarrollo 
de software de gestión de video y 
soluciones de videovigilancia. Su 
tecnología avanzada permite una 
integración eficiente y robusta con 
diversos sistemas de seguridad, pro-
porcionando una plataforma unifi-
cada para el monitoreo y análisis de 
video. La colaboración con Netcama-
ra fortalece la oferta, permitiendo a 
Dreinet ofrecer soluciones de segu-
ridad completas y avanzadas.

ENFOQUE
Dreinet sirve a una amplia gama 

de clientes, tanto gubernamentales 
como empresas privadas. Esta ver-
satilidad le permite adaptar sus solu-
ciones a las necesidades específicas 
de diferentes tipos de organizacio-
nes. Entre sus clientes se encuentran:
• Entes gubernamentales: gobiernos 

nacionales, municipales y fuerzas 
militares confían en Dreinet para 
proporcionar soluciones de segu-
ridad robustas y confiables. Estas 
entidades requieren niveles excep-
cionales de seguridad y operativi-
dad y Dreinet está equipada para 

satisfacer estas demandas.
• Empresas privadas: Dreinet ofrece 

soluciones que mejoran la seguri-
dad y eficiencia operativa. Las em- 
presas privadas pueden beneficiar-
se de las avanzadas tecnologías de 
rastreo y monitoreo, así como de 
los sistemas de alarmas y monito-
reo ofrecidos en colaboración con 
Garnet.

EL FUTURO DE DREINET
El futuro de DREINET se vislumbra 

lleno de oportunidades y desafíos. 
La empresa está comprometida con 
la innovación continua, aseguran-
do que sus soluciones sigan siendo 
relevantes y efectivas en un mundo 
en constante cambio. Para ello, Drei-
net planea seguir invirtiendo en la 
expansión de sus partnerships estra-
tégicos para adelantarse a las ten-
dencias del mercado y satisfacer las 
crecientes demandas de seguridad 
electrónica.

La empresa también está exploran-
do oportunidades para expandir su 
presencia en mercados internacio-
nales. Esta expansión permitirá a la 
empresa crecer y diversificarse, forta-
leciendo su posición como líder en el 
sector de la seguridad electrónica. La 
búsqueda de nuevos partners tecno-
lógicos, asimismo, continuará siendo 
una prioridad para ofrecer a sus clien-
tes el acceso a las mejores herramien-
tas disponibles en el mercado.

En resumen, la transformación de 
Itegogps a Dreinet representa una 
evolución estratégica que no solo 
beneficia a sus clientes sino también 
al mercado de la seguridad elec-
trónica. Con soluciones tecnológi-
cas avanzadas, un soporte técnico 
especializado y alianzas estratégicas 
con líderes del sector, la empresa 
se posiciona como un referente en 
la industria, listo para enfrentar los 
desafíos del futuro con innovación y 
compromiso. 

Sebastián Casón, Director de Dreinet
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Una solución versátil y 
económica
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Las soluciones Anviz son reconocidas en todo el mundo por la sencillez de su implementación y la 
eficacia de sus resultados. Su tecnología de huella y el software de gestión la distinguen de sus com-
petidores del mercado.

Anviz, una marca distribuida por Getterson Argentina

n el dinámico mercado de la se-
guridad electrónica, encontrar 

soluciones eficientes y económicas 
es una prioridad. En esa búsqueda, 
Getterson Argentina se enfoca en ha-
llar las marcas más adecuadas para 
el mercado y que se adapten a las 
necesidades de sus clientes, como 
Anviz, consolidada a nivel mundial.

La marca se destaca por ofrecer una 
amplia gama de equipos de control 
de accesos y presentismo con la 
capacidad de adaptarse a las nece-
sidades de cualquier tipo de instala-
ción, tanto para domicilios u oficinas 
particulares como para pequeñas y 
medianas empresas.

VERSATILIDAD Y PRECISIÓN
Anviz se distingue por la diversidad 

de sus dispositivos, que van desde 
lectores de huellas dactilares hasta 
sistemas de reconocimiento facial 
con tecnología de vanguardia. Ade-
más, la compatibilidad con tarjetas 
de proximidad, Bluetooth y tecla-
dos numéricos brinda una flexibi-
lidad inigualable para adaptarse a 
diferentes entornos y preferencias 
de los usuarios. La robustez de sus 
equipos, especialmente diseñados 

para resistir condiciones climáticas 
adversas y actos vandálicos, garan-
tiza una operación confiable a largo 
plazo en cualquier entorno.

SOFTWARE GRATUITO Y
FÁCIL DE USAR
Uno de los grandes diferenciales 

de Anviz es su software Crosschex 
Standard, ofrecido de forma gratuita. 
Esta poderosa herramienta permite 
gestionar de manera centralizada 
todos los equipos de la marca, faci-
litando la configuración, el control 
y la generación de reportes detalla-
dos. Su interfaz intuitiva y su curva 
de aprendizaje reducida hacen que 
Crosschex sea accesible incluso para 
usuarios sin conocimientos técnicos 
avanzados.

RELACIÓN COSTO-BENEFICIO
INSUPERABLE
La combinación de equipos de alta 

calidad, un software gratuito y un 
soporte técnico eficiente posiciona 
a Anviz como una opción inmejora-
ble en términos de relación costo-be-
neficio. Las empresas que optan por 
las soluciones de Anviz obtienen un 
sistema de control de acceso y asis-

E tencia confiable, escalable y econó-
mico, sin comprometer la seguridad 
ni la funcionalidad.

“En conclusión, por su versatilidad, 
precisión, facilidad de uso y excelen-
te relación costo-beneficio, Anviz se 
convierte en una marca de la que en 
Getterson Argentina nos sentimos 
confiados de recomendarle a todos 
los profesionales de la seguridad e- 
lectrónica, especialmente aquellos 
que están entrando en el mundo 
del control de accesos y el control de 
tiempo & asistencia”, afirma Diego M. 
Noguera, Gerente de Producto.

GETTERSON ARGENTINA
Con más de seis décadas de historia, 

consolidó su posición como un actor 
clave en la industria de la seguridad 
electrónica. 

Desde  su fundación en 1963 e ini-
cialmente reconocida como el prin-
cipal fabricante de tubos de rayos 
catódicos de Argentina, la empresa 
evolucionó para convertirse en un 
referente del mercado de la segu-
ridad electrónica al representar y 
colaborar con algunas de las marcas 
internacionales más destacadas del 
sector.
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Cómo mejorar la seguridad en 
la industria minera

36 >

A través de los asistentes de ruta pueden optimizarse tiempos de viaje, detectar puntos congestio-
nados y hasta zonas de obras. Estos copilotos, aplicados a la industria como la minería, además, 
reducen riesgos de accidentes y garantizan eficiencia a la hora de elegir recorridos.

Copilotos virtuales

n el panorama actual de las in-
dustrias que utilizan vehículos 

pesados, y particularmente en la mi-
nería, la seguridad de los conducto-
res y de la carga es una prioridad fun-
damental. La tecnología ha jugado 
un papel crucial en la mejora de las 
labores de los conductores y los co-
pilotos virtuales se desempeñan co-
mo herramientas esenciales.

Básicamente, estos copilotos fun-
cionan como la app de Google Maps 
o Waze cuando utilizan la navega-
ción. La diferencia es que se integran 
con plataformas de rastreo GPS de-
dicadas, que atienden las necesida-
des de la industria. Estos copilotos no 
sólo optimizan las rutas y la eficien-

cia, sino que también elevan signifi-
cativamente los estándares de segu-
ridad de la carga y los conductores.

Los copilotos virtuales ofrecen una 
gama de funcionalidades avanzadas 
que van desde la optimización de 
rutas hasta alertas personalizadas 
de seguridad. Esta evolución ha sido 
impulsada por la creciente demanda 
de soluciones tecnológicas que pue-
dan garantizar la seguridad y eficien-
cia en las operaciones diarias de las 
flotas mineras.

HERRAMIENTAS
¿Qué herramientas utilizan los copi-

lotos virtuales para mejorar la seguri-
dad de los conductores?

• Rastreo GPS: una de las caracterís-
ticas más destacadas de los copilotos 
virtuales es su integración con una 
plataforma de rastreo GPS para te-
ner seguimiento en tiempo real. Esto 
permite a los monitoristas recibir ac-
tualizaciones instantáneas sobre las 

E

rutas, las actividades de los vehícu-
los y eventos imprevistos. En indus-
trias como la minería, donde las rutas 
pueden ser especialmente traicione-
ras, tener acceso a esta información 
es crucial para evitar peligros y plani-
ficar rutas seguras.

• Alertas personalizadas: la capaci-
dad de recibir alertas personaliza-
das de peligro es otro aspecto vital. 
Los copilotos virtuales, en conjunto 
con las plataformas de rastreo GPS, 
pueden alertar a los conductores so-
bre curvas peligrosas, zonas de de-
rrumbes, condiciones meteorológi-
cas adversas y otras situaciones de 
riesgo. Una característica de gran va-
lor es poder crear estas alertas ma-
nualmente para que ayuden al con-
ductor en su navegación durante los 
trayectos. Estas alertas permiten a 
los conductores prepararse con an-
ticipación y tomar medidas preven-
tivas para evitar accidentes.

• Rutas optimizadas para la seguri-

REDGPS
www.redgps.com

www.redgps.com
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dad: los copilotos virtuales pueden 
calcular rutas que priorizan la segu-
ridad. En sectores de trabajo pesado, 
es esencial evitar rutas que presen-
ten riesgos, como terrenos inesta-
bles o áreas con alta incidencia de ac-
cidentes. Al seguir rutas optimizadas 
para la seguridad, se reduce el ries-
go de incidentes y se garantiza una 
conducción más segura. Si a esto se 
le agrega la opción de poder trazar la 
ruta de forma manual, lo cual es útil 
en zonas sin cartografía de Google u 
Open Street, la tasa de incidentes via-
les se reduce drásticamente 

• Facilidad de implementación y 
uso: Este tipo de copilotos virtuales 
son fáciles de instalar en MDTs (ter-
minales móviles de datos), lo que ase-
gura que los conductores tengan ac-
ceso a esta tecnología en hardware 
dedicado o de uso rudo. Esta simpli-
cidad en la instalación y uso facilita la 
adopción rápida y eficiente de los sis-
temas de copilotos virtuales.

La integración de copilotos virtua-
les con plataformas de rastreo GPS 
representa un avance significativo 

en la mejora de la seguridad para los 
conductores en industrias de traba-
jo pesado. Adoptar este tipo de so-
luciones no sólo mejora la seguridad 
de los conductores, sino que tam-
bién optimiza las operaciones, redu-
ce costos y posiciona a las empresas a 
la vanguardia de la tecnología en sus 

respectivas industrias.
Si tiene una empresa de rastreo GPS 

y quiere ofrecer este tipo de servicios 
a las flotas de la industria minera o 
energética, el Ecosistema de RedGPS 
cuenta con una solución de copiloto 
virtual que puede resolver esas ne-
cesidades.  

www.linktr.ee/negociosdeseguridad
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Con ingeniería y provisión de equipos de Power Systems Argentina, se llevó a cabo esta obra de se-
guridad perimetral que cumple con todos los requisitos de seguridad por parte del contratante y 
mantiene altos estándares de calidad.

Casos de éxito

Tormentas, grandes perímetros 
y falsa sensación de seguridad
Seguridad perimetral
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L a seguridad perimetral es un 
tema crucial en la protección 

de barrios cerrados, empresas y áreas 
estatales. En mi opinión, la falsa sen-
sación de seguridad a menudo surge 
de la confianza excesiva en sistemas 
convencionales que, aunque pueden 
disuadir a delincuentes menos expe-
rimentados, no son suficientes para 
enfrentar amenazas más sofisticadas.

Aquí hay algunas consideraciones 
sobre la seguridad perimetral y cómo 
evitar caer en esa falsa sensación:

1. Eventos Climáticos y Vulnerabili-
dad: Durante tormentas eléctricas o 
lluvias intensas, los sistemas perime-
trales pueden quedar fuera de servi-
cio debido a falsas alarmas o daños 
físicos. Los sonidos del temporal en-
mascaran los ruidos de los intrusos, lo 
que facilita las intrusiones. Es impor-
tante reconocer esta vulnerabilidad y 
tomar medidas adicionales.

2. Inversión en Tecnología: Las in-
versiones en sistemas perimetrales 
deben ir más allá de lo convencional. 
Además de cámaras, sensores y cer-
cos eléctricos tener en cuenta rada-
res o sistemas que sean resistentes a 
cambios meteorológicos, interferen-
cias de radio o electromagnéticas. 

3. Combinación de Tecnologías: No 
dependas únicamente de una tecno-
logía. Combina diferentes sistemas, 
como cámaras térmicas, sensores in-

frarrojos y barreras de microondas. La 
diversidad dificulta eludir o sabotear 
todos los sistemas al mismo tiempo.

4. Capacidad de Detener en Base a 
la Resistencia: Los sistemas deben ser 
capaces de detener a intrusos en fun-
ción de su resistencia. Esto implica no 
solo detectar sino también disuadir 
o impedir el acceso físico, en gran-
des perímetros la opción de alambre 
romboidal o malla electrosoldada es 
buena opción (siempre acompañado 
de un sistema de detección). El man-
tenimiento regular es crucial para 
garantizar su eficacia.

5. Conciencia de los delincuentes: 
Reconoce que los delincuentes bien 
preparados conocen las debilidades 
de los sistemas convencionales. No 
subestimes su habilidad para sor-
tearlos.

En resumen, la seguridad perimetral 

+54 11 5235-8777

info@powersa.com.ar
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efectiva requiere una inversión inte-
ligente, combinación de tecnologías 
y una comprensión realista de las 
amenazas. 

Mi recomendación es proteger el 
cerco perimetral con Fibra Óptica 
Sensitiva.

Los sensores de fibra óptica utilizan 
un avanzado procesamiento de seña-
les para detectar intrusos que inten-
tan trepar, pasar por debajo o cortar 
la valla perimetral, desde 50 metros 
hasta 100 km. El sistema de sensado 
de Fiber SenSys es ideal para aplica-
ciones de alta seguridad y entornos 
difíciles. Las soluciones pueden dise-
ñarse para su despliegue remoto sin 
necesidad de alimentación ni comu-
nicaciones sobre el terreno, lo que 
reduce los requisitos de infraestruc-
tura y permite que el sensor funcio-
ne en lugares propensos a descargas 
eléctricas, a interferencias de radio-
frecuencia o electromagnéticas, en 
entornos corrosivos  (productos quí-
micos, el aire marítimo)  y  entornos 
explosivos. 

Algunas características clave que 

los sensores de fibra óptica Fiber 
SenSys incluyen:

1. Precisión: utilizan procesamien-
to de señal DSP para una detección 
precisa.

2. El anemómetro digital: reduce las 
falsas alarmas causadas por efecto 
del viento.

3. Inmunidad electromagnética: los 
cables sensores son inmunes a la in-
terferencia electromagnética.

4. Aplicaciones versátiles: se pueden 
instalar en lugares propensos a des-
cargas eléctricas, interferencias de 
radiofrecuencia, entornos corrosivos 
y explosivos.

5. Completamente inmóvil e intrín-
secamente seguro

ACERCA DEL MAYORISTA:
Power Systems Argentina S.A. 

(Powersa) Es una empresa dedicada 
a la venta mayorista de equipamiento 
tecnológico de IT (tecnología infor-
mática) y SE (seguridad electrónica) 
siendo el proveedor líder en venta de 
equipos UPS para marca POLARIS, ca-
bleado estructurado, Networking de 

la línea BDCOM, video seguridad de la 
línea UNIVIEW y sistemas de sensado 
para alarmas OPTEX y Fiber Sensys; 
Ofreciendo una solución integral a 
las necesidades del mercado con un 
aval de más de 20 años de trayectoria.

Su departamento de ventas y so-
porte técnico asegura a las empresas 
integradoras el know how necesario 
para que puedan ofrecer a sus clien-
tes soluciones eficientes y de alta ca-
lidad para sus proyectos. 

Sebastián C. Barthe, ventas de
sistemas de seguridad electrónica
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A través del integrador IPCI se llevó a cabo la instalación de un sistema contra incendios de INIM, 
provisto por Getterson Argentina, que garantiza la seguridad de las instalaciones de la mina Cam-
pus Tsinga a través de un sistema eficiente y simple de configurar y utilizar.
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Paneles Inteligentes Previdia 
C100 en una mina de litio
Implementación de la provincia de Salta
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L a minera Tsingshan Mining ha 
dado un paso fundamental ha-

cia la innovación y seguridad de sus 
instalaciones con la reciente inau-
guración de la mina de litio Campus 
Tsing. Este logro fue posible gracias 
a la colaboración estratégica con el 
integrador IPCI S.A, el importador 
Getterson Argentina SAIC y la presti-
giosa marca de sistemas de detección 
y extinción de incendios INIM: la insta-
lación de cuatro paneles inteligentes 
Previdia C100 en red marca un hito en 
la seguridad industrial y la eficiencia 
operativa de la mina.

TECNOLOGÍA AVANZADA
EN SEGURIDAD
La línea de paneles de control con-

tra incendios Previdia C100 redefine 
los estándares de seguridad contra 
incendios, al integrar de manera 
impecable funciones avanzadas de 
detección y gestión de emergencias. 
Diseñados para adaptarse a diversas 
necesidades de instalación, desde 
configuraciones compactas hasta 
instalaciones extensas, estos paneles 
garantizan una personalización pre-
cisa para cualquier entorno donde la 
seguridad sea esencial.

INTERFAZ INNOVADORA
Y FUNCIONALIDAD EXTENSA
Cada panel de control de la serie 

C100 cuenta con una innovadora 
plataforma de software gráfico en 
pantalla. Ante un evento de alarma, 
la pantalla táctil en color del panel 
permite visualizar la ubicación del 
dispositivo en un plano del lugar. 
Esta característica mejora significati-
vamente la capacidad de respuesta, 
al permitir a los operadores identifi-
car y localizar con precisión la fuente 
del problema en tiempo real.

Además, el sistema tiene la capa-
cidad de visualizar el video propor-
cionado por una cámara IP asociada. 
Esta integración permite evaluar la 
magnitud del evento y tomar deci-
siones informadas, asegurando una 
respuesta rápida y eficaz ante cual-
quier incidente.

MONITOREO Y CONTROL REMOTO
Para lograr un monitoreo completo 

de la situación, el Inim Cloud asocia-

do a la aplicación celular Inim FIRE 
permite visualizar en línea el estado 
del panel. Esta conectividad facilita 
no solo la supervisión en tiempo real 
sino también las tareas de manteni-
miento. La aplicación móvil permite 
a los usuarios verificar el estado del 
sistema, recibir alertas y recopilar da-
tos esenciales durante las pruebas de 
los detectores.

COMPROMISO CON LA
INNOVACIÓN Y LA SEGURIDAD
“En Getterson Argentina S.A.I.C, 

estos proyectos en desarrollos in-
dustriales de alta tecnología nos en-
orgullecen por estar a la altura de las 
circunstancias como representantes 
de la marca Inim que está siempre a 
la vanguardia con su I+D”, expresó 
el Ing. Edgardo Riveros, Gerente de 
Proyectos en Getterson Argentina 
S.A.I.C.  
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ventas@getterson.com.ar

www.getterson.com.ar
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Live Witness de Digifort
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La población como aliada para reportar emergencias de manera rápida y sencilla.
La solución permite el reporte desde cualquier celular, contribuyendo a la seguridad
pública y privada ante amenazas en tiempo real.

Aplicación para seguridad colaborativa 

igifort, líder en desarrollo de 
software inteligente de mo-

nitoreo de vÍdeo de alta tecnología 
y eficiencia, incluye en su VMS esta 
aplicación colaborativa que apor-
ta valor en múltiples ámbitos en los 
que pueden suscitarse amenazas. 
Desde un ambiente reducido como 
un barrio privado, aeropuerto o uni-
versidad, donde se podrá alertar a 
las autoridades establecidas, hasta 
una ciudad donde la población po-
drá reportar a la autoridad ciudada-
na acerca de eventos y amenazas. 

Actualmente, las amenazas en lu-
gares públicos son de distinta na-
turaleza: ataques terroristas como 
bombas en aeropuertos, grandes pe-
leas en un estadio deportivo, dispa-
ros en conciertos y lugares de culto, 
entre otros. Los incidentes públicos 
que involucran a víctimas inocentes 
son dramáticos y requieren urgencia. 
Afortunadamente, podemos evitar 
este tipo de eventos utilizando tec-

nologías como Live Witness de Digi-
fort que permite la alerta inmediata, 
y contacto en vivo desde el centro de 
monitoreo.

Live Witness de Digifort brinda a las 
personas la herramienta para ayudar-
se unos a otros. Facilita que cualquier 
ciudadano desde su propio celular 
denuncie en vivo situaciones como: 
• Una persona sospechosa.
• Artículo o equipaje desatendido.
• Violencia/pelea.
• Crimen activo/tirador activo.
• Emergencias médicas.
• Sentirse inseguro por una posible 

amenaza.

FUNCIONAMIENTO
Como valor agregado del VMS de 

Digifort, Live Witness es una aplica-
ción de seguridad colaborativa de-
sarrollada para la población acti-
va de un recinto o lugares públicos. 
Al descargar la aplicación utilizando 
los códigos QR visibles en el lugar y/o 
en el talón del boleto de un evento 
–por ejemplo-, los usuarios están lis-
tos para conectarse con la autoridad 
y denunciar el evento.

Cuando las personas son testigos 

D

de algún comportamiento que les 
preocupa (seguridad o médico), pue-
den abrir la aplicación y ésta comen-
zará a transmitir en modo “vivo” vi-
deo, audio y ubicación GPS de forma 
inalámbrica a la consola de seguri-
dad del lugar.

Esto permite al operador tener vis-
tas asistidas, que no son posibles con 
las instalaciones de cámaras existen-
tes; lo llamamos vista en perspectiva 
en primera persona.

CARACTERÍSTICAS
• Transmite video y audio desde el te-

léfono del testigo en vivo.
• Se graba en un servidor REC exter-

no de Digifort.
• Alerta a la sala de control con una 

ventana emergente automática en 
el cliente de vigilancia de Digifort.

• El operador podrá hablar con el tes-
tigo que informa, haciendo clic en 
la imagen de la pantalla.

• Seguimiento en tiempo real de la 
persona en el mapa (patrulla, poli-
cía, personal, etc.) que tiene activa-
da la aplicación Live Witness. 

• Límites establecidos por el lugar y 
el horario. 

DIGIFORT
www.digifort.com

www.digifort.com
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Soluciones de energía alternativa 
para seguridad electrónica
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Un sistema de seguridad o monitoreo requiere de energía constante para funcionar y ante un corte, 
corren riesgo los objetivos o propiedades protegidas. En algunos lugares, antes la falta de tendido, 
se requiere de un suministro autónomo como el solar

Sistemas opcionales

omo ya sabemos, los sistemas 
que instalamos necesitan estar 

constantemente encendidos para 
generar los eventos correspondien-
tes en caso de instrucción o sabotaje 
de algún equipo, entra otras alterna-
tivas.

Por otro lado, los clientes ya toma-
ron conciencia de ese riesgo y es más 
habitual que soliciten al instalador o 
integrador alternativas en caso de 
corte de luz. 

Si bien los sistemas de alarmas cuen-
tan con batería de respaldo, que dura 
un tiempo de entre 24 y 48 horas, 
hay ocasiones en las que se necesita 
ampliar ese periodo o instalar un sis-
tema de energía en un lugar donde 
no existe.

Hay varias opciones disponibles en 
el mercado, desde UPS hasta siste-
mas de energía solar para alimentar 
equipos. 

Aquí algunas alternativas.

SOLUCIÓN CON UPS
Se llama UPS, por sus siglas en in-

glés Uninterruptable Power Supply o 
Sistema de Alimentación Ininterrum-
pida (SAI). Este dispositivo permite ali-
mentar el sistema mediante baterías, 
cuando se corta la luz. Una de las for-
mas de elección (entre otras) es por la 
potencia que se necesita cubrir.

FUENTES DE BACK-UP 
Otra opción para alimentar un siste-

C

ma seria las fuentes Backup con res-
paldo de batería  En caso de corte del 
suministro eléctrico, la fuente actúa 
como UPS y alimenta al sistema con 
los 12Vcc que obtiene de la batería a 
la que está conectada (atención: tiene 
una limitación de potencia)

UPS SOLAR
La UPS Solar es un sistema de ali-

mentación compuesta por los ele-
mentos tradicionales de un “kit” so-
lar, como por ejemplo un panel, un 
inversor y una batería, que se adapta 
sin problemas para el campo de la se-
guridad electrónica.

¿QUÉ DEBEMOS SABER ANTES?
Uno es la potencia o cantidad de 

corriente (amperes) que deberíamos 
entregarle al sistema para que funcio-
ne y cuánto tiempo quisiéramos que 
quede encendido. Estas dos variables 
son las que nos definirán los sistemas 
de respaldo de energía.

CONCLUSIÓN: estas soluciones tie-
nen más que ver con la parte eléctrica 
de los sistemas y por ende, debería-
mos estar capacitados para entender 
el consumo y, a partir de allí, elegir 
cual es la mejor opción para ofrecer 
a nuestros clientes. 

+54 11 2189-4893

info@nexcam.com.ar
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Tienda de seguridad

SEG INTERNATIONAL
www.seg.com.ar

Kit corredizo Solo INTENSE 500 BLDC

SEG International incorpora a su 
línea Premium el automatizador co-
rredizo INTENSE BLDC 500, para cum-
plir las exigencias del mercado actual 
de constante expansión tecnológica.

Este motor para portón cuenta 
con un diseño estético y moderno, 
teniendo como foco principal su 
tecnología BLDC, un desarrollo de 
corriente continua (DC) que utiliza 
un sistema de conmutación electró-
nica en lugar de escobillas mecáni-
cas y carbones. Esto proporciona a 
los motores BLDC mayor eficiencia, 
le otorgan una vida útil más prolon-
gada en el tiempo y no requieren de 
mantenimiento. Además, son más 
silenciosos y evita el calentamiento 
por el uso.  

El INTENSE BLDC 500, posee un te-

clado intuitivo para su configuración 
total, su sistema está preparado para 
incorporar el Módulo SET UP, dotan-
do al motor de comunicación Wi-Fi 
que le permite todas las configura-
ciones a través de la aplicación SEG 
SMART 4.0 desde la comodidad de 
un Smartphone, así como también 
el accionamiento a distancia. 

El mecanismo cuenta con dos ba-
terías de 1.3Ah, que la permite fun-
cionar ante un caso de suministro 
eléctrico.

El Kit completo incluye:
• 1 Motor Corredizo Solo INTENSE 500 

BLDC.
• 3 Barras de cremallera estándar de 

1m c/u.
• 2 Controles Remotos TX. CLIP.
• 2 Baterías de 1.3Ah con fuente.

REGUVOLT
www.reguvolt.com

Soluciones en infraestructura y energía

Reguvolt es una empresa joven y 
dinámica dedicada a la fabricación y 
desarrollo de soluciones de energía 
(UPS) e infraestructura IT (Racks y 
cableado estructurado), conforma-
da por tres unidades de negocios.

Dentro de la unidad de negocios de 
UPS, cuenta con una línea interactiva 
con potencias que van de los 600VA 
a los 1500VA, con y sin inteligencia, y 
una línea ON-LINE con potencias que 
van de 1KVA a 10KVA monofásicas, en 
formatos Tower y Rack/Tower.

En cuanto a la unidad de negocios 
de Racks, ofrece una línea de mura-
les con medidas que van de 4U a 15U 
y 450mm de profundidad. Le sigue 
la línea de Racks de pie con puerta 
de vidrio para empresas y oficinas 
con medidas de 22U a 42U y 600mm 
y 800mm de profundidad.

La línea SERVER, por su parte, cuen-
ta con puertas microperforadas en 
42U y 800/1000/1200mm de profun-
didad mientras que la línea DATA 
CENTER, ofrece las mismas medidas 
que la línea SERVER.

La unidad de negocios de Infraes-
tructura de Racks es una solución 
para pequeñas oficinas, con racks de 
pie para grandes empresas y racks 
servers para el data center con sus 
correspondientes accesorios de con-
trol de temperatura y energía.

Con respecto a la línea de cableado 
estructurado, Reguvolt cuenta con 
soluciones de puro cobre y CCA en 
CAT5. El modelo RV-UTP-502 es un 
cable CAT5 de exterior 100% cobre 
de 24AWG con vaina CMX de exce-
lente calidad.

En CAT6, tiene soluciones de inte-
rior y exterior, 100% cobre de 23AWG, 
LSZH, con vainas CMX. Dispone tam-
bién de un modelo en CAT6A UFTP 
LSZH con vaina violeta en bobina de 
madera para proyectos.

GARANTÍA Y SERVICIO TÉCNICO
La garantía de Reguvolt es de 1 año y 

se ejecuta rápidamente en forma lo-
cal. El servicio técnico, en tanto, cuen-
ta con un equipo especializado que 
ofrece soporte de pre y post venta, 
reparación y reposición de equipos, 
y reemplazo de baterías para UPS y 
bancos de baterías.

“En resumen, Reguvolt se destaca 
por su compromiso con la calidad en 
sus soluciones de energía e infraes-
tructura IT. 

Su oferta abarca desde UPS de diver-
sas capacidades hasta racks y solucio-
nes de cableado estructurado, brin-
dando productos confiables y de alto 
rendimiento para satisfacer las nece-
sidades de nuestros clientes”, afirma 
Rodrigo Spinedi, Channel Sales.
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¿Quiénes son los responsables 
de la seguridad?
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Todo ecosistema, sea uni o pluripersonal requiere de protección. Quién es responsable en cada caso 
está bien definido y solo es necesario ver a la seguridad como una inversión, consultando a los pro-
fesionales adecuados, para que ésta no se transforme en gasto.

El rol de las personas, las empresas y el Estado

L

Ing. Modesto Miguez CPP 
modesto@monitoreo.com.ar

a seguridad abarca diversas res-
ponsabilidades que varían se-

gún el contexto: estado, jurisdicción, 
política, geografía, empresa, hogar, 
comercio o cualquier ecosistema que 
requiera protección. Para construir 
esa seguridad es fundamental reali-
zar un estudio de amenazas y vulne-
rabilidades, seguido de un análisis de 
riesgos basado en datos históricos y 
elaborar, luego, un plan de seguridad 
detallado. Las estadísticas sobre ho-
micidios, delitos, corrupción y otros 
problemas evidencian la necesidad 
de seguridad. Los estudios deben 
concluir con un plan de asignación 
de recursos que justifique cada gasto, 
para que éste sea considerado una 
inversión. En ese aspecto, las normati-
vas internacionales promovieron un 
enfoque cuantitativo y documenta-
do para abordar la seguridad.

Las responsabilidades deben estar 
definidas. Sin un plan bien estructura-
do, la seguridad se maneja de manera 
improvisada, con responsabilidades 
difusas o inexistentes. Cada persona 
y puesto debe cumplir con su rol per-
fectamente definido.

Desde 2013, y especialmente des-
pués de la pandemia de 2020, se 
produjo un cambio drástico en la se-
guridad. Las soluciones tradicionales 
demostraron ser inadecuadas, agra-
vando los problemas. Esto poten-
ciado por un problema recurrente: 
las empresas de seguridad venden 
“ilusiones de seguridad” sin ofrecer 

garantías reales. La falta de códigos 
éticos y la explotación del miedo del 
cliente, llevaron a una percepción de 
estafa y desilusión. En algunos luga-
res, como la provincia de Córdoba en 
Argentina, se comenzaron a imple-
mentar leyes más recientes, como las 
10954 (2023) que reflejan un cambio 
en la forma de abordar la seguridad, 
adaptándose a los nuevos desafíos y 
soluciones.

LAS PERSONAS
Cada persona es responsable de 

su seguridad personal básica, como 
prestar atención al cruzar la calle, al 
conducir un vehículo, educar a sus hi-
jos y cuidar de su hogar. Además, cada 
rol en una organización, empresa, ba-
rrio, comercio y comunidad conlleva 
responsabilidades específicas en tér-
minos de seguridad.

RESPONSABILIDAD DE LA 
SEGURIDAD PARA UNA EMPRESA  
COMERCIAL
Independientemente del tamaño, 

toda organización comercial debe 
considerar la seguridad como una in- 
versión crucial para la rentabilidad. 

Las fallas en seguridad, como ac-
cidentes laborales, fraudes, robos 
y multas, impactan negativamente 
en la rentabilidad del negocio. Por 
lo tanto, debe haber una persona 
responsable que mida y valore las 
pérdidas para que la seguridad sea 
vista como una inversión, no como 
un gasto inevitable.

RESPONSABILIDAD EN LA VENTA
Muchos, en el negocio de la segu-

ridad no cobran por estudios, pro-
yectos o presupuestos, quizás por 
temor a perder ventas o por falta de 
conocimientos. Los vendedores tien-
den a centrarse en vender productos 
sin ofrecer un valor real, ya que no se 
capacitan en seguridad cuantitativa, 
un aspecto no enseñado en los pro-
gramas educativos oficiales en Lati-
noamérica. La falta de inversión en 
capacitación y análisis cuantitativo 
resulta en una oferta limitada y en la 
proliferación de cursos y certificacio-
nes poco fiables, en referencia a los 
cursos que realizan los fabricantes 
cuyo único interés es el de vender 
productos y no el de ayudar a cons-
truir seguridad.

mailto:modesto@monitoreo.com.ar


www.monitoreo.com
www.monitoreo.com/socio


< 64

Opinión

MICRO PYMES
En las microempresas, el dueño del 

negocio pide presupuestos y apren-
de del asesoramiento gratuito, sue-
le asumir la responsabilidad de la 
seguridad por suponer que con ver 
algunos videos por Youtube ya sabe 
lo suficientemente. Entonces, opta 
por soluciones económicas disponi- 
bles en línea en lugar de contratar a 
consultores. 

Todos los fabricantes actuales 
acompañan sus productos con apli-
caciones gratuitas, mágicas y fáciles 
de usar que hacen innecesario consi-
derar pagar por el proyecto, la venta, 
el monitoreo y el mantenimiento rea-
lizado por profesionales.

MEDIANAS EMPRESAS
En empresas medianas el gerente 

de seguridad es responsable de todo 
el sistema de protección y debe de-
mostrar cómo cada gasto contribuye 
a la protección general. A pesar de 
las pérdidas y riesgos, muchas em-
presas importantes aún carecen de 
un gerente de seguridad o de un 
registro sistemático de pérdidas. La 
seguridad a menudo es gestionada 
por el departamento de Recursos 
Humanos para vigilancia o por el de-
partamento de Compras para equi-
pamiento, sin una visión integrada 
del plan de seguridad. Si no hay un 
responsable de coordinar entre estas 

dos áreas nunca se podrá alcanzar efi-
ciencia en seguridad.

GRANDES EMPRESAS
En empresas grandes, la responsa-

bilidad de la seguridad recae en un 
vicepresidente o en un alto directivo. 
Éste se ubica en un nivel superior al de 
los gerentes de todas las áreas, debi-
do a que la seguridad es un fenómeno 
multisectorial, es él quien supervisa 
a los gerentes responsables de diver-
sas áreas.

RESPONSABILIDAD DEL ESTADO
Según la Constitución Nacional, la 

seguridad es una responsabilidad 
ineludible del Estado. Sin embargo, 
la seguridad proporcionada por el 
estado a menudo no es suficiente, 
lo que ha dado lugar al surgimiento 
de la industria de seguridad privada. 
En Argentina, la responsabilidad en 
materia de seguridad se divide entre 
municipios, provincias y la Nación, 
conforme a la Constitución y las leyes.

DE LAS EMPRESAS DE SEGURIDAD
PRIVADA
Desde la perspectiva de los inver-

sores en el negocio de seguridad, el 
principal objetivo es obtener ganan-
cias. Esto se evidencia en las declara-
ciones de principios, las políticas de 
responsabilidad social empresarial y 
en contratos que, a menudo, explo-

tan el miedo y la ignorancia de los 
clientes para vender servicios de ca-
lidad simulada, placebos y fantasías 
de seguridad.

En países con bajo nivel de inse-
guridad, como Argentina o España, 
estas empresas pueden mantener 
a los clientes desinformados duran-
te años, gracias a un marketing que 
promueve ilusiones en lugar de se-
guridad real. Mientras tanto, la res-
ponsabilidad del estado en prevenir 
delitos y garantizar los derechos del 
consumidor queda desdibujada. 

El Estado debería exigir que los con-
tratos sean claros en cuanto a consi-
derar análisis de retorno de inversión 
(ROI) y acuerdos de nivel de servicio 
(SLA) para los servicios de seguridad, 
pero en cambio, otorga habilitacio-
nes como quien otorga patente de 
corsarios a piratas que en el caso de 
empresas de seguridad privada, no 
ayudan a la seguridad sino a colocar 
horas hombre y las que se encargan 
de la venta, colocación y monitoreo 
de sistemas de seguridad se llaman 
empresas de seguridad electrónica. 
En ambos casos, los principios de 
seguridad no están claramente de-
finidos según las propias políticas, 
declaración de principios y cumpli-
miento de normas técnicas actuali-
zadas, información que puede leerse 
en las respectivas páginas web y en 
los contratos. 
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¿Cómo crear una ermpresa y no 
morir en el intento? 
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Qué aspectos deben contemplarse cuando queremos iniciar un negocio, dar vuelta la página de los 
servicios en forma personal e individual y convertirnos en empresa. ¿Qué tipo de sociedades existen 
o pueden conformarse?

¿Sociedad Anónima o de Responsabilidad Limitada?

D

Dra. Bárbara A. Traviesas 
Abogada. Agente de 
Propiedad Industrial 
+54 11 6950-0465 
barbara@corporateip.com.ar

esde mis inicios en el mundo 
del Derecho Corporativo, una 

de las preguntas más recurrentes fue 
“¿cuánto me sale armar una empresa? 
“. Entonces, para quien viene estu-
diando el tema, con una batería de 
leyes y resoluciones normativas, tipos 
societarios y responsabilidades, se da 
cuenta de que la mejor forma de llevar 
a la práctica lo aprendido es brindan-
do información precisa, actualizada y 
completa, para que nuestros clientes 
puedan tomar la mejor decisión acor-
de a sus necesidades.

ORIGEN
Un profesional, un día decide o lo 

obligan a decidir desvincularse de la 
empresa que lo cuidó durante mu-
chos años. Entonces, a mitad de cami-
no, se nos presenta una bifurcación: 
o nos postulamos a todas las bús-
quedas para continuar en la vida de 
empleado o nos lanzamos a explotar 
esa idea que teníamos guardada y tra-
bajada desde hace años, para iniciar 
nuestra propia empresa. Si nuestra 
elección es el camino de iniciar un 
negocio, es posible que considere-
mos que esa idea no la queremos 
llevar adelante solos y que transitar 
el camino con otra u otras personas 
sería de gran ayuda. Seguramente te-
nemos presente con quién queremos 
iniciarlo y tal vez esa persona hasta 
sea un amigo, hermano o conocido 
de mucha confianza. Pero, ¿cómo 
arrancar?  ¿Nos juntamos y armamos 

una página web? ¿Nos damos de alta 
en monotributo?!  Y si nos salen tra-
bajos, ¿qué hacemos? ¿dividimos las 
ganancias? ¿Alquilamos una oficina a 
nombre de los dos? Y si nos va mal, 
¿quién soporta las pérdidas? ¿Y si en 
el medio nos damos cuenta que el 
negocio no funciona por igual para 
los dos y queremos interrumpirlo?

Entonces, si llegamos hasta aquí, 
probablemente la respuesta sea ar-
mar una sociedad o, mejor dicho, 
formalizar esa sociedad de hecho 
que tenemos desde el día en que nos 
decidimos iniciar un negocio junto a 
otra persoan. O como quedara defi-
nido en la Ley General de Sociedades, 
“habrá sociedad comercial cuando 
dos o más personas en forma orga-
nizada, conforme a uno de los tipos 
previstos en esta Ley, se obliguen a 
realizar aportes para aplicarlos a la 
producción o intercambio de bienes 
o servicios participando de los bene-
ficios y soportando las pérdidas”.

Este será nuestro principio rector. 
Con esta definición sabremos que 
hay sociedades de dos o más perso-
nas y que también hay sociedades 
unipersonales. Hay distintos tipos 

societarios. Sin embargo, los más 
utilizados en nuestro país son la So-
ciedad de Responsabilidad Limitada 
(SRL) y la Sociedad Anónima (SA). Sin 
ahondar en terminología legal, nos 
enfocaremos en las diferencias de 
estos dos tipos.

CÓMO CONSTITUIR
UNA SOCIEDAD
Por lo pronto, empezaremos dicien-

do que, para todos los casos tendre-
mos algunos aspectos en común. 
Primero definiremos las partes que 
conformarán la sociedad. Los socios 
podrán ser personas humanas o jurí-
dicas. Es decir que nuestra sociedad 
podría también estar integrada por 
otras sociedades. Ya tenemos los 
socios, ahora necesitamos definir la 
sede social, que es el lugar donde 
efectivamente llevará adelante sus 
actividades la sociedad y donde de-
berá conservar sus libros sociales.

En función del lugar donde se fije 
la sede social, se determinará su lu-
gar de registración. Por ejemplo, si la 
sede social se encuentra en la Ciudad 
Autónoma, el organismo ante el cual 
se registra es la Inspección General 
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de Justicia. Ya tenemos los socios, la 
sede social, necesitamos ahora defi-
nir una Denominación social. Este se-
ría el nombre de la sociedad, que, no 
necesariamente debe coincidir con la 
marca que vamos a vender.

Al momento de elegir la razón social, 
nuestros asesores deberán realizar 
antes una “búsqueda de homoni-
mia”, es decir, verificar en el registro 
correspondiente que no se encuen-
tre una sociedad ya registrada con ese 
nombre. Asimismo, habrá algunos 
puntos a considerar, como que no 
podrán ser registrables palabras que 
sean contrarias a la moral y las buenas 
costumbres, o los términos “nacional, 
provincial, municipal” entre otras. Ya 
con socios, sede social y denomina-
ción, es necesario definir uno de los 
puntos cruciales de nuestra empresa: 
el “objeto social”, es decir, qué acti-
vidades estarán previstas para ser 
desarrolladas por la sociedad.

Si bien hay diferencias en cuanto a 
lo que aceptan los distintos registros 
en función de la jurisdicción en la que 
recaiga la sociedad, siempre el objeto 
debe ser claro, preciso y determina-
do. Y nada mejor que para poder de-
finirlo y que sea acorde a nuestra idea 
de negocio, que el mismo responda a 
la pregunta ¿qué servicios va a ofrecer 
la sociedad? O ¿qué productos va a 
comercializar, fabricar o vender? Si 
nuestro objeto social responde a esas 
preguntas, estaremos encaminados 
a cumplir con las previsiones legales.

Actualmente, la Inspección General 
de Justicia, por RG 2/2024 establece 
que “el objeto social puede estar con-
formado por un conjunto de catego-

rías de actos jurídicos y será indicado 
de modo preciso y determinado. No 
será exigible que dichas categorías 
de actos jurídicos sean conexas o 
guarden relación entre ellas”. Es de-
cir, nuestra sociedad puede prever en 
su objeto distintas actividades, plu-
ral, no necesariamente relacionadas 
entre sí, siempre que sean precisas y 
determinadas.  ¿Y por qué le damos 
tanta importancia al objeto? Porque 
con la redacción de un objeto social 
en forma correcta vamos a alcanzar 
la libertad de operar a lo largo de los 
años. Y si hablamos de años, diremos 
que los socios pueden acordar la vi-
gencia de la sociedad, por la cantidad 
de años que consideren, aunque es 
de uso común en la práctica que fijen 
noventa y nueve años.

En la sociedad, también se consi-
derará el capital social, que debe ser 
acorde al objeto social. En las SRL no 
hay un monto previsto, pero en la 
SA, por Decreto 209/2024 se fijó un 
monto mínimo de $30.000.000. Para 
acreditar dicho capital, se podrá ha-
cer en dinero, en bienes o, a partir de 
noviembre de este año, incluso por 
activos digitales.

Con los puntos señalados ya tendre-
mos la columna vertebral de nuestra 
sociedad, que será una persona dis-
tinta a la de los socios, con un patri-
monio independiente al de cada uno 
de ellos. Y lo que estamos redactan-
do no es más que el Estatuto Social, 
que sería la partida de nacimiento de 
nuestra empresa.

¿SA O SRL?
¿Cuál es la diferencia entre una So- 

ciedad Aanónima –SA- y una Socie-
dad de Responsabilidad Limitada 
–SRL-? A diferencia de una SRL, que 
se puede constituir por Instrumento 
Privado (contrato con certificación de 
firmas), la SA se constituye por Escri-
tura Pública. El capital de las SA está 
conformado por acciones y es más 
simple la transmisión de esas accio-
nes, ya que pueden cederse por ins-
trumento privado. En una la SRL, en 
tanto, el capital está constituido por 
cuotas sociales y se ceden por instru-
mento privado más su inscripción en 
el registro (en una SA no se inscribe 
la venta de acciones).

La SRL tendrá una gerencia, que 
podrá ser por tiempo indetermina-
do, como órgano de administración 
mientras que en la SA habrá un direc-
torio con mandato renovable (hasta 
tres años por período).

Muchas personas optan por la SRL, 
ya que si bien tienen obligación de 
llevar balances, no tienen obligación 
de presentarlos en IGJ como la SA y, 
en cierta forma, los costos de mante-
nimiento son menores.

Para registrar sociedades, hay un 
trámite normal que demora aproxi-
madamente 30 días en IGJ y uno ur-
gente que demora 5 días y sale con 
número de CUIT de IGJ. 

Una vez que nos entreguen el es-
tatuto, quedarán otros pasos, como 
obtener alta en AFIP, IIBB, etc., y qui-
zás podamos ir pensando también 
en registrar nuestra marca para pro-
tegernos de los terceros que quieran 
imitar esa idea que nos acerca a ser 
la empresa que esperamos ser. Esto, 
será tema de otra nota.  

Derecho Corporativo
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La primera edición de EXPO SEGURIDAD SALTA ha sido un gran éxito. El evento superó todas las expec-
tativas de los organizadores y expositores, ofreciendo a los asistentes un entorno tecnológico óptimo 
para fortalecer sus negocios.

Exitosa primera edición de 
EXPO SEGURIDAD SALTA
Organizada por Negocios de Seguridad
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Con el éxito alcanzado en varias 
provincias argentinas, Expo Se-

guridad se consolida como un refe-
rente en la industria. Organizadas por 
Negocios de Seguridad en colabora-
ción con entidades locales, cada edi-
ción se distingue por sus avanzadas 
exhibiciones tecnológicas y el valioso 
intercambio entre profesionales.

Continuando con la agenda iniciada 
en marzo en la provincia de Mendoza 
y seguida en mayo en la provincia de 
Córdoba, el pasado 5 de julio se lle-
vó a cabo Expo Seguridad Salta en el 
Salón Joaquín Castellanos, de 470 m2, 
del prestigioso Hotel 5 estrellas Ale-
jandro I, ubicado en la linda ciudad 
de Salta.

Expo Seguridad Salta reunió a 40 
empresas expositoras, cámaras em-

presariales, asociaciones del sector, 
importantes medios de comunica-
ción e instituciones educativas. El 
evento atrajo a 430 asistentes, princi-
palmente instaladores, integradores 
y empresas del NOA, quienes mani-
festaron su gratitud y entusiasmo por 
la oportunidad de participar en este 
destacado evento regional. Los visi-
tantes tuvieron la valiosa oportuni-
dad de interactuar con los principales 
fabricantes y distribuidores locales, 
así como con otros provenientes de 
diferentes regiones del país, mostran-
do un gran interés por la diversidad 
de productos y servicios exhibidos 
por reconocidas marcas tanto nacio-
nales como internacionales.

Desde Negocios de Seguridad, ce-
lebramos el éxito de esta jornada, 

ya que consolida el compromiso de 
los empresarios del sector y permite 
el encuentro con los protagonistas y 
líderes de la industria, no solo en Bue-
nos Aires, sino también en otras regio-
nes del país. 

Todas las ediciones de Expo Segu-
ridad han demostrado ser una pla-
taforma esencial para la innovación 
y el crecimiento en la industria de la 
seguridad electrónica, reflejando el 
dinamismo y la importancia de estar 
al tanto de las últimas tecnologías y 
soluciones en el mercado. Agrade-
cemos a todos los participantes y es-
peramos seguir fortaleciendo estos 
lazos en futuros encuentros. 

Mas información en:
https://linktr.ee/exposeguridad  
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Casel, presente en Congresos 
de interés nacional y eventos

La Cámara fue invitada a participar de dos de los eventos más relevantes de la actividad económica:
la Exposición sobre Economía, Finanzas e Inversiones y Somos Pymes, el congreso que aborda la

y la inclusión de la actividad en el plan Cuota Simple

CONGRESO ECONÓMICO ARGENTINO

La Cámara estuvo en la primera jornada del Congreso 
Económico Argentino, celebrado en el marco de Expo 
EFI, donde se destacó la presencia de líderes del ámbito 
político y empresarial, así como de reconocidos exper-

Exteriores, Diana Mondino, inauguró la conferencia titu-
-

-

Posteriormente, se llevó a cabo la conferencia “Argenti-
-

perspectivas fundamentales: la perspectiva pública, 

la participación del Intendente de Tres de Febrero, Die-

gubernamentales de diferentes provincias del país

-

CASEL PRESENTE EN
LA INAUGURACIÓN DE LA EXPO EFI

representada por su presidente, Sebastián Cason y Ma-
tías Favaro, miembro de Comisión Directivo, participó 
de la ceremonia inaugural de la Exposición Argentina de 

participó de los seminarios con la presencia de Econo-

abarca a sectores tan diversos como Minería, Inversio-
-
-

En esta última edición, la ceremonia inaugural contó 

Congreso Económico Argentino, cuyo tema central fue 
-

estado y las perspectivas de la economía nacional, el 

El Presidente de la Nación Javier 
Milei en la ceremonia inaugural

Participación de la
Ministra Diana Mondino
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CASEL ESTUVO PRESENTE EN EXPO SEGURIDAD 
SALTA 2024

La Cámara Argentina de Seguridad Electrónica (CASEL) 
participó de la Expo Seguridad Salta 2024, una de las 
principales ferias del sector, que tuvo lugar el viernes 5 
de julio en el prestigioso Salón Joaquín Castellanos del 
Hotel Alejandro I, en la ciudad de Salta.
Este evento anual reunió a los líderes de la industria 
de seguridad electrónica, ofreciendo un espacio ideal 
para la exhibición de las tecnologías más avanzadas y 
soluciones innovadoras del mercado. La presencia de 
CASEL en Expo Seguridad Salta 2024 estuvo encabeza-
da por Sebastián Cason, presidente de la entidad, quien 
tuvo la oportunidad de interactuar con los principales 
actores del sector, intercambiar ideas, y explorar las últi-
mas tendencias y desarrollos tecnológicos en el campo 
de la seguridad. 
El evento ofreció una plataforma para que las empresas 
presentaran sus productos y servicios de vanguardia, 
permitiendo a los asistentes conocer las soluciones 

materia de seguridad.
La participación de CASEL en eventos de esta naturale-

la excelencia en el sector de la seguridad electrónica, 
facilitando el acceso a información valiosa y fomentan-
do el intercambio de conocimientos entre profesionales 
del rubro.
A través de este tipo de eventos, CASEL busca conti-
nuar su misión de brindar a los profesionales del sector 
las herramientas y conocimientos necesarios para ofre-

CONGRESO DE SOMOS PYMES

En el Congreso de Somos Pymes, evento destacado 
que se desarrolló en el Predio La Rural, Casel dijo pre-
sente. En el marco de la semana de la pequeña y media-
na empresa, Somos Pymes llevó a cabo un congreso 
con los principales protagonistas del sector para repen-
sar el futuro de las empresas dentro de un escenario 
que necesita superar la incertidumbre tomando decisio-
nes estratégicas. 
La ceremonia de apertura contó con la participación 
del Jefe de Gobierno de la Ciudad, Jorge Macri y CA-
SEL aprovechó la invitación para posicionar a la entidad 
en la agenda pública, destacando los valores de profe-
sionalización, desarrollo del sector y crecimiento de las 
pequeñas y medianas empresas que contribuyen a la 
seguridad pública y privada.
El ecosistema pyme se hizo presente en este encuentro, 
en el que se analiza el presente y futuro de la macroeco-
nomía argentina y la situación de las pequeñas y media-
nas empresas. 

clave sobre diversas temáticas cruciales para el de-
-

nanciamiento, el impacto de las nuevas tecnologías, el 
ecosistema de las franquicias, los desafíos de la política 
económica y los cambios en el comercio exterior.

LA SEGURIDAD ELECTRÓNICA, INCLUIDA EN 
“CUOTA SIMPLE”

La Cámara Argentina de Seguridad Electrónica logró la 
inclusión del rubro “Seguridad electrónica” en el progra-
ma “Cuota Simple”.
Tal como fue informado, desde inicios de 2024 CASEL 
llevó a delante las gestiones para la incorporación de 
nuestro rubro en el programa de venta en cuotas con la 
mejor tasa del mercado. Como se informó, las autorida-
des de la Cámara fueron recibidas por el Subsecretario 
de Defensa del Consumidor y Lealtad Comercial de la 
Nación, Lic. Fernando Blanco Muiño, a quien se le en-
tregó la carpeta documental con las consideraciones y 
antecedentes necesarios que acompañaron la petición. 
Así, por medio de la Resolución 69/2024, publicada en 

-
ma hasta el 31 de diciembre e incluye la ampliación de 
los rubros pertenecientes a nuestro sector: “Seguridad 
electrónica”, que comprende cámaras de videovigilan-
cia, sistemas de circuito cerrado y monitoreo e instala-
ción de circuitos de seguridad; y los servicios de insta-
lación de alarmas.
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Actividades con el sector público y privado

CEMARA presente en las exposiciones 
en Buenos Aires y Córdoba

La presencia del ministro de Seguridad porteño, Wald Wolff, en el Encuentro ALAS fue una

de las más destacadas del evento en el que estuvo presente CEMARA.

El stand de la Cámara recibió consultas en Exposeg Córdoba.

Como ya es costumbre para la Cáma-
ra de Empresas de Monitoreo de Alar-
mas de la República Argentina (CEMA-
RA), se desarrolló la reunión mensual 
con el Ministerio de Seguridad para 
seguir fomentando el diálogo entre 
nuestra entidad y el Estado Nacional. 
“Ya es una sana y positiva costumbre 
juntarnos mes a mes con las autorida-
des del Ministerio de Seguridad pa- 
ra seguir mejorando, intercambiando 
ideas, inspirándonos e intentar, de es- 
ta manera, mejorar día a día para bene-
ficio de todos”, expresó el presidente 
de CEMARA, Armando Marinozzi, tras 
el encuentro.

Por otro lado, el 14 de mayo, 200 
asistentes se acercaron al Salón Ma- 
tisse del Centro de Convenciones Pa- 
lais Rouge para formar parte de una 
nueva edición del Encuentro Tecnoló-
gico organizado por la Asociación Lati-
noamericana de Seguridad (ALAS). Ese 
espacio tuvo como invitado al Ministro 
de Seguridad y Justicia de la Ciudad 
Autónoma de Buenos Aires, Waldo 
Wolff, quien brindó una charla abor-
dando diversos temas de relevancia 
para la industria. 

Por último, también en mayo en el 
Salón Pajas Blancas del Quorum Cór-
doba Hotel, CEMARA estuvo presen-
te en la tercera edición de la EXPO-
SEG Córdoba, donde las principales 
empresas del sector exhibieron su 
tecnología más avanzada.

CEMARA Y EL
MINISTERIO DE SEGURIDAD
En el encuentro, donde se trataron te- 

Reunión con el Ministerio de Seguridad y Justicia de la 
Ciudad Autónoma de Buenos Aires

mas importantes para la industria, se 
dialogó acerca de cómo bajó a la mitad 
la cantidad de instaladores informa-
dos; de que las empresas deben man-
tener actualizados los objetivos y cómo 
se puede aspirar a expandir el servicio 
e911, entre otros temas de relevancia 
para el sector. 

“Estamos muy conformes, seguimos 
adelante con esta práctica de tener 
un encuentro mensual con las auto-
ridades del Ministerio de Seguridad. 
Hablamos mucho, abordamos temáti-
cas y conceptos de interés para nues-
tro mercado. Uno de los temas más 
destacables es el del sistema e911, ya 
que queremos ampliarlo a otras juris-

dicciones. Este sistema permite que la 
actividad sea totalmente transparen- 
te, porque deben estar registrados to- 
dos los que componen el servicio: la 
empresa que lo provee, el operador, el 
objetivo y el instalador. Sirve también 
para que haya mayores estadísticas”, 
sostuvo Marinozzi, presidente de CE- 
MARA. 

Por otro lado, el Licenciado aseguró 
que es clave el diálogo con el Minis-
terio de Seguridad: “Nos sentimos 
muy escuchados, hay propuestas. Es- 
tamos trabajando en conjunto para 
poder mejorar día a día en materia de 
seguridad. Hay una forma de trabajar 
público-privada, una cooperación y co- 
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ordinación de empresas de seguridad 
entre ambos sectores. Somos auxilia-
res de la seguridad privada. Seguimos 
buscando la manera de ser cada vez 
más eficientes, creemos y considera-
mos que esto le va a servir a las tres 
partes: Estado, sector privado y al ciu-
dadano”.

Para concluir, el presidente de CE- 
MARA advirtió: “Se nos informó que 
a partir de julio se van a empezar a 
inspeccionar los centros de monito-
reo, por eso también es sumamente 
importante que cada empresa envié a 
sus operadores a capacitarse al ISSP”.

ENCUENTRO ALAS
La reciente edición del Encuentro 

ALAS en Buenos Aires tuvo con una 
selección de charlas y paneles rela-
cionados con el presente y el futu-
ro de la seguridad electrónica en la 
región, además se realizaron pruebas 
de equipos, se mostraron nuevos mo- 
delos en diversas líneas y se llevaron 
a cabo demostraciones en vivo de 
plataformas de software, brindando 
a los visitantes la oportunidad de 
experimentar con ellos y conocer las 
nuevas tendencias en seguridad elec-
trónica, presentadas por expertos re- 
presentantes de las fábricas.

Los Encuentros Tecnológicos ALAS 
facilitan practicar networking y com-
partir experiencias con otros colegas 
del sector, como también asesorarse 
y capacitarse en la compra e imple-
mentación de sistemas de seguridad. 
Los asistentes logran conocer casos 
de éxito, proveedores líderes, promo-
ciones y las últimas innovaciones del 
mercado.

En los Encuentros ALAS participan 
representantes de gobiernos, como 
también fabricantes y distribuidores 
de productos y soluciones de segu-
ridad, pasando por máximos respon-
sables de empresas, profesionales, 
consultores, integradores y usuarios 
de seguridad, Facility Managers, etc.

EXPOSEG CÓRDOBA
El evento organizado por Revista Ne- 

gocios de Seguridad, junto con CESEC 
–Cámara de Empresas de Seguridad 
Electrónica-, contó con alrededor de 

Encuentro Tecnológico Alas

40 empresas expositoras y 500 asisten-
tes, quienes tuvieron la oportunidad 
de co- nocer las últimas tendencias y 
soluciones en seguridad, como también 
tener un contacto directo con los prin-
cipales fabricantes y distribuidores que 
llegaron de diferentes puntos del país. 

“Aprovechamos la EXPOSEG para rea-
lizar la reunión intercámaras que veni-
mos haciendo hace tres años y en ese 
espacio creamos el grupo Federación 

Argentina de Seguridad, que nace 
como una construcción de un espacio 
más amplio, con cámaras y asocia-
ciones del sector”, comentó Armando 
Marinozzi, presidente de CEMARA. 

Desde la Federación Argentina de Se- 
guridad se buscará agrupar a todas las 
instituciones de seguridad y darle for-
taleza a la actividad para poder enca-
rar gestiones a nivel nacional con el 
poder político, legislativo y judicial. 

Armando Marinozzi, Presidente de CEMARA, en Exposeg 
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El 5 de julio, de 10 a 18 en el Hotel Alejandro I de la 
ciudad de Salta, CERSAT participó con un stand 
presentando los beneficios de pertenecer a la 
Cámara y conversando con colegas del sector. 
Representaron a la Cámara en esta oportunidad 
Lautaro Castro y Juan Martin Cha.

PRESENTES EN EXPO SALTA 

Los socios logran, a través de la comunicación clara y transparente, ajustar de manera positiva algunos 
de sus costos con proveedores, solucionar problemas relacionados con la infraestructura e incluso co-
menzar una incipiente red de servicio técnico a nivel nacional que les permite expandir sus fronteras de 
negocios. Si no forma parte de la Cámara lo invitamos a sumarse: trabajar en red es inteligente. Con-
tacto a info@cersat.ar

ASOCIARSE A CERSAT

CERSAT sobre los recientes logros y avances en sus esfuerzos por poner en valor la actividad que 
nos agrupa, manteniéndose a la vanguardia de la innovación y colaborando con la industria del 
rastreo satelital. Durante las últimas semanas, la Cámara obtuvo logros clave en conjunto con dis-
tintos organismos. Presentación en Salta.

Junto a al Centro de Experimentación y Seguridad 
Vial (CESVI), CERSAT brinda un curso que otorgó la 
certificación de “Técnico e Instalador en sistemas 
AVL” a treinta técnicos de todo el país. 
https://cersat.ar/30-tecnicos-e-instaladores-de-avl- 
obtuvieron-su-certificacion/

TÉCNICOS E INSTALADORES DE AVL 

El 27 de junio, directivos de CERSAT conversaron 
acerca de PRECIOS en la conferencia virtual orga-
nizada por la Cámara, a cargo de Ariel Baños. Fue 
una gran oportunidad para aprender y reflexionar 
acerca de diversas estrategias de costos y como 
hacer una oferta atractiva al cliente y potencial 
cliente. 
https://cersat.ar/precios-que-nos-hacen-perder-dinero/

ESTRATEGIAS

Todos los meses, en el sitio web de CERSAT, el usua-
rio encontrará la última versión del análisis de cos-
tos según la siguiente metodología de cálculo:
1. Diferenciación por tipo de servicios
2. Impacto de moneda extranjera
3. Impacto paritarias
4. Impacto general de costos
https://cersat.ar/indice-de-precios-cersat/

ANÁLISIS MENSUAL 
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Prevención con robótica en 
Intersec Buenos Aires 2024

92

La Exposición Internacional de Seguridad, Protección contra Incendios, Seguridad Electrónica, In-
dustrial y Protección Personal se realizará del 4 al 6 de septiembre del 2024 en el Predio Ferial La 
Rural en Buenos Aires.

Soluciones innovadoras en la muestra

l “futuro” de la prevención está 
cada vez más cerca y el profesio-

nal podrá conocer todas las noveda-
des en la Exposición Internacional de 
Seguridad, Protección contra Incen-
dios, Seguridad Electrónica, Indus-
trial y Protección Personal del 4 al 6 
de septiembre del 2024 en el Predio 
Ferial La Rural en Buenos Aires.

La exposición que reúne a todos los 
actores del sector de Fire, Security & 
Safety se prepara con las novedades 
más destacadas. En una edición reno-
vada que ocupará por primera vez el 
Pabellón Azul de La Rural, la robótica 
y los sistemas más sofisticados para 
la prevención de accidentes y riesgos 
serán las estrellas del encuentro que 
acerca a empresas y referentes de la 
seguridad integral del país.

Las marcas participantes ya se es-
tán preparando para ofrecer expe-
riencias únicas a los visitantes de la 
exposición. En esta oportunidad, Big 
Dipper de Cygnus Electronics adelan-
ta las novedades que presentará, en-
tre ellas el lanzamiento por primera 
vez en Latinoamérica de dos huma-
noides robot con manos articuladas 
y la línea de robots cuadrúpedos para 
video vigilancia y operaciones espe-
cializadas, única en Argentina con sus 
características.

La línea incluye robots con arma-
mento no letal, a través de lanzado-
ras de munición disuasiva, y lo último 
en control de accesos, portería, IA en 
CCTV, cámaras térmicas y accesorios 
para conectividad y gestión. Cygnus 
Electronics, a su vez, estará presen-
tando las novedades en productos de 
todas sus marcas de sistemas funcio-
nales de seguridad. Sobre su presen-
cia en la exposición, Gabriel Bruno, 

E

gerente de Marketing de Big Dipper 
y Cygnus Electronics, indicó: “Inter-
sec Buenos Aires es una oportuni-
dad para encontrarnos con clientes, 
prospectos y profesionales de todo 
el país; y compartir las novedades de 
productos y soluciones, además de 
conversar sobre las oportunidades 
de negocios que podemos desarro-
llar en conjunto”.

Otra de las empresas que dirá pre-
sente es Demsa, que llevará una so-
lución revolucionaria para la preven-
ción frente a incendios generados por 
baterías de litio. El innovador agente 
encapsulador “Demsa 500”, respon-
de a un desafío cada vez más común 
y peligroso de esta era tecnológica, 
“es único por su capacidad para en-
capsular el material combustible, im-
pidiendo la reacción en cadena que 
alimenta el fuego”, adelantan desde 
la empresa.

“Participar en Intersec es funda-
mental para nuestra empresa porque 
representa una plataforma iniguala-
ble para dar a conocer nuestra marca, 

nuestros productos y servicios. Esta-
mos enfocados en generar ventas 
y expandir nuestra presencia en el 
mercado. Además, esperamos recibir 
retroalimentación que nos permita 
ajustar nuestras estrategias y mejo-
rar nuestro portafolio de productos. 
En última instancia, buscamos forta-
lecer nuestra reputación como líde-
res innovadores en la industria de la 
Seguridad contra Incendios”, expresó 
Sofía Cairo, responsable de Comuni-
cación y Marketing de Demsa.

Intersec Buenos Aires 2024 llega con 
las últimas novedades en seguridad 
y prevención, además de actividades 
pensadas para potenciar el vínculo 
con colegas, clientes actuales y ge-
nerar nuevos contactos. Todos los ac-
tores del sector se podrán actualizar 
con las Conferencias de los Exposito-
res, charlas técnicas, presentaciones 
de nuevos productos, simulaciones 
en vivo al aire libre durante los tres 
días del evento y demostraciones 
de productos en la pista central del 
predio. 
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La Feria Internacional de 
Seguridad ESS+ celebra 30 años

94

El recinto ferial Corferias de Bogotá, Colombia, será el epicentro para las empresas líderes especiali-
zadas en soluciones de vanguardia en tecnologías de seguridad. Reunirá a más de 300 expositores 
directos y marcas representadas de más de 26 países.

Del 21 al 23 de agosto

a Feria Internacional de Seguri-
dad ESS+ que se llevará a cabo 

del 21 al 23 de agosto en Corferias 
cumple 30 años. Este año, reunirá a 
más de 300 empresas líderes especia-
lizadas en soluciones de vanguardia 
en tecnologías de seguridad para los 
mercados de mayor crecimiento en 
la región, procedentes de más de 26 
países, consolidándose como el prin-
cipal punto de encuentro para profe-
sionales del sector en América Latina.

Entre sus aspectos más destacados, 
ESS+ mostrará el panorama de la se-
guridad de la próxima década, que 
experimentará una transformación 
radical impulsada por avances tec-
nológicos sin precedentes. La con-
vergencia de la seguridad electróni-
ca, la protección contra incendios, la 
seguridad laboral y la ciberseguridad 
creará un ecosistema de protección 
integral y altamente sofisticado.

En la feria se podrán explorar las 
tendencias emergentes y las inno-
vaciones que definirán el futuro de 
la seguridad hasta 2030, ofreciendo 
una visión estratégica para líderes y 
responsables de TI y sistemas elec-
trónicos. Analizaremos cómo la in-
teligencia artificial, el Internet de las 
Cosas (IoT) y otras tecnologías dis-
ruptivas están redefiniendo nuestro 
enfoque de la seguridad en todos los 
ámbitos.

SEGMENTOS
Expositores de los cinco grandes 

segmentos de la feria presentaran 
las últimas innovaciones, entre ellos: 
• Seguridad electrónica: implemen-

tación masiva de dispositivos IoT en 
sistemas de seguridad. Algoritmos 
de IA mejorarán la detección de ano-

L

malías y la respuesta automatizada.
• Control de accesos: seguridad pre-

dictiva, biometría avanzada, entre 
muchas más novedades vistas en 
tiempo real.

• Seguridad contra incendios: detec-
ción temprana con IA, supresión 
inteligente, evacuación cuidad con 
IA, monitoreo predictivo.

• Seguridad Industrial: desarrollo de 
EPP con sensores integrados que 
monitorean signos vitales, exposi-
ción a sustancias peligrosas y fatiga. 
Cascos inteligentes con realidad au-
mentada proporcionarán informa-
ción crítica de seguridad en tiempo 
real.

• Ciberseguridad: convergencia de 
sistemas, sistemas de respuesta au-
tomática que coordinan acciones en 
el mundo físico y digital.

ESS+ ACADEMY
El conocimiento se da cita en el 30 

aniversario de la feria y reúne a to-
dos los gremios del sector con evento 
relevantes para la actualización y el 
intercambio de conocimientos. Entre 
ellos el Foro “Seguridad Multidimen-
sional 30+, Tecnología 5.0”, que explo-

rará cómo los avances tecnológicos, 
la inteligencia artificial, la robótica y el 
IdC están transformando la forma en 
que se aborda la seguridad pública y 
privada y el panel “Evolución de la Se-
guridad Privada” Explorara cómo la 
industria de la seguridad privada está 
adaptándose a los nuevos desafíos y 
desarrollando soluciones innovado-
ras para proteger a las organizaciones 
y las personas.

El 22 de agosto, asimismo, Corfe-
rias acogerá el foro sobre seguridad 
y convivencia en ciudades interme-
dias. Este evento reunirá a alcaldes, 
funcionarios y expertos para discutir 
estrategias innovadoras.

Según la fundadora de ESS+, Patricia 
Acosta, “durante estos 30 años la Feria 
ha sido un referente en la promoción 
de soluciones de seguridad en Amé-
rica Latina. Este 30º aniversario no 
solo celebra tres décadas de historia 
y logros, sino que también refuerza 
el compromiso de la feria con la in-
novación y la creación de un entorno 
seguro para todos”.
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